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EM QUEIROZ OLIVEIRA
VOCE ENCONTRA SIMPLESMENTE

TUDOPARA SUA CONSTRUCAO.

VISITE-NOS

Antes de definir os materiais da

sua construgao, passe em QUEIROZ

Sem falar nos melhores pregos, 1a vocé vai encontrar
um verdadeiro show room com as mais famosas
marcas de ceramicas e azulejos, lougas sanitarias,
metais e ferragens, tintas e vernizes, carpetes,
laminados de plastico para revestimentos, e ainda

o maior estoque de ferro e madeiras.

CONFIANCA A QUEM CONSTROI O.UEIROZ OLIVEIRA

Comaércio e Industria Ltda.
Av. Rio Branco, 185 - Fone 222-2056 - Natal RN
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- °Da mesa do “Editor ——

E ld estd o Rio Grande do Norte,
como todo Nordeste, de novo as vol-
tas com tempos ruins. Crise de chu-
vas, crise de crédito, crise de liqui-
dez. Do campo e da cidade partem
as reclamagées. E, no meio, estd o
Governo e seus téenicos, em postu-
ra olimpica, pecando pela falta de
criatividade. Falta essa, alids, anti-
ga. A seca é um problema secular
no Nordeste. O comércio de Natal,
por sua vez, como atividade depen-
dente e prestadora de servigos, arca
com as consequéncias. E nada
pode fazer. a ndo ser esperar pelas
providéncias que ndo véem e tratar
de sobreviver como pode. E, no ge-
ral, prevalece a incerteza. E um in-
guietante e inc6modo estado de in-
certeza, nada propicio ao desem-
penho de atividades produtivas.
Nesta edigdo, uma boa medida des-
sa perplexidade pode ser inferida
de uma declaracdo do experiente
corretor e empresdrio Manoel Ma-
cedo, quando ele diz ser imposst-
vel saber o que pode acontecer do
diu para noite no mercado financeli-
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ro. Enfim, infelizmente, ndo hd
como veicular noticias agraddveis
para o mundo econdémico do Rio
Grande do Norte, embora ndo seja
do feitio de RN-ECONOMICO cul-
tivar pessimismo. Contudo, esta
publicagdo considera que se é nefus-
ta a sistematizagdo do pessimismo,
pior aindu é tentar tapar os raios du

verdade com™ds$ peneiras.
O EDITOR
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dito da foto da capa do mi-
mero anterior — n°, 119 —
foi para o fotografo Lenil-
son Antunes quando, na
realidade, a autoria é de
Argemiro Lima.




Homenrs & Empresas

MARCOSA FAZ
ENTREGA

AMarcosa, revendedora Caterpillar no
Rio Grande do Norte, acaba de entregar
4 Destilaria Baia Formosa S.A., do grupo
Anténio Freire, um trator DCGD e uma
carregadeira 930. O valor da transagao
foi de Cr$ 14 milhdes.

CURSO SOBRE
PRODUTIVIDADE

O Centro de Assisténcia a Média e Pe-
quena Industria (CAMPI), da Federacdo
das Inddstrias do Rio Grande do Norte —
FIERN — teve como principal realizagdo
deste semestre a promogao, no periodo
de 16 a 18 de margo, do seminério sobre
Controle de Qualidade e Produtividade na
Indistrias da Ceramica Vermelha. Res-
ponsabilidade das palestras: professor
Sebastido Pracidelli.

NOVA EMPRESA
DE ARQUITETURA

Mais um escritério de arquitetura se lan-
¢a em Natal com a disposi¢ao de firmar
posicdc no mercado. £ o ESPACO —
Arquitetura e Ambietag3io. A empresa é
integrada por trés arquitetas: Gracinha
carrilho, Leila Vasconcelos e Nadja Pires.

CAMPANHA PARA
NAVIO ATRACAR

A Associacdo Comercial do Estado esté
liderando a mobilizagdo dos empresérios
no sentido de, juntamente com o Gover-
no, tentar sensibilizar a dire¢do do Loyde
Brasileiro para que seus navios fagam es-
cala no porto de Natal. A exportagdo de
cordualha pelo porto do RN depende da
escala daqueles navios, o que evitaréd a
necessidade de deslocamento da carga
para outros Estados.

FABRICA DE BISCOITOS
NO GRANDE NATAL

J4 foi adquirido nas margens da rodovia
Eduardo Gomes/Macaiba o terreno para
a construgdo de uma fabrica de biscoi-
tos. E a Cruzeiro do Sul, que pretende
entrar em atividade no menor espaco de
tempo possivel.

POSSE DE FRANCISCO DE ASSIS NA COSERN

Foi das mais concorridas a posse do
advogado Francisco de Assis Medeiros
na dire¢do administrativa da Cia. de Ser-
vigos Elétricos do Rio Grande do Norte

COSERN. No seu discurso de posse,
o conhecido advogado potiguar tragou
um répido retrato de sua vida publica,
destacando bem ter servido aoc Governo
Cortez Pereira e mostrando, ao mesmo
tempo, a disposicdo de pdr toda a sua
qualifica¢ao técnica a servico da empresa
de que ia participar. O gesto de Francis-
co de Assis Medeiros teve uma repercus-
sao muito simpética, sobretudo porque

BANDERN INSTALA
OUTRA AGENCIA

O Banco do Estado do Rio Grande do
Norte — BANDERN apesar dos percal-
gos sofridos com o prejuizo no ‘‘open
market — logo recuperado, contudo —
n3o abandona seu plano de expansdo de
agéncias. No dia 25 deste més esta inau-
gurando mais outra no Rio Grande do
Norte, desta feita em Touros.

ele mais uma vez comprovou a tirmeza
do seu carater e a lealdade, tragos mar-
cantes de sua vida. Na foto, momento
em que o novo diretor Administrativo da
COSERN era cumprimentado pelo enge-
nheirc Vauban Bezerra de Faria, Secrets-
rio de Transportes. O grande nUmero de
pessoas que foi prestigiar a posse de
Francisco € sinal também de que o gesto
do Governo indicando-o para aquele pos
to foi recebido com simpatia, consideran-
do-se a sua reconhecida competéncia, ja
demonstrada em inUmeros postos que
ocupou com destaque.

APERN CONSEGUE
BOM RESULTADO

Em tempos onde a patavra mais pronun-
ciada é “crise”, o balanco da APERN,
que vai publicado nesta edicio' de RN-
ECONBMICO, causou boa reparcussio
A empresa de poupanga tipicamente do
Rio Grande do Norte tem sabido enfren
tar com muita agressividade a concorrén-
cia que tem surgido na praga.
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VENDAS RAPIDAS DO
““COSTA BRAVA”’

O conjunto de apartamentos ‘‘Costa
Brava”, na estrada do Jiqui, perto do
campo do Ameérica, langado por BEZER-
RA IMOVEIS, teve suas vendas quase
todas realizadas em tempo verdadeira-
mente recérde. Mesmo com as dificulda-
des de dinheiro, quase houve fila de
compradores.

OPEL AMPLIA SUA
LINHA DE VENDAS

A Opel, empresa que se dedica & comer-
cializagdo de equipamentos contra incén-
dio e material de seguranga pessoal, aca-
ba de ampliar*sua linha de vendas, pas-
sando a atuar com equipamentos de sal-
vatagem, exigidos pela Capitania dos
Portos em todas embarcagbes. Desta for-
ma, a empresa veio preencher uma lacu-
na existente no mercado local, vendendo
foguetes pirotécnicos, salva-vidas e con-
junto de salva-vidas, ragGes de abando-
no, além de uma infinidade de produtos
considerados de urgéncia e necessarios a
navega¢ao. Todos 0s equipamentos ven-
didos pela Opel tém o aval do Departa-
mento de Portos e Costas — DPC.

RECEITA APERTA
A FISCALIZAGAO

A Delegacia da Receita Federal em Na-
tal, a exemplo do que estd acontecendo
em todo o Pais, também est4 intensifi-
cando a fiscalizagdo as declaragbes de
renda dos profissionais através do pro-
cesso de cruzamento. O ‘'‘cruzamento’”
detecta quantias pagas aos profissionais
€ ndo anotadas nas declaragées. Tudo &
cobrado com juros e corre¢do monetéria.

NOVA CAMPANHA
SERA LANCADA

A Caderneta de Poupanca BANDERN
estd com uma nova campanha publicita-
ria para langar. Houve uma concorréncia
entre algumas agéncias e a vencedora foi
a DUMBO. O BANDERN est4 disposto a
investir para implantar uma boa imagem
de sua Caderneta de Poupanga.

FERNANDO LUTA
POR INCENTIVO

Ganha consisténcia a iniciativa do presi-
dente da Federagdo das Indastrias do Rio
Grande do Norte, Fernando Bezerra, no
sentido de dotar o Estado de uma siste-
mética de incentivos capaz de atrair para
o territério potiguar um ndmero significa-
tivo de novas empresas. O exemplo to-
mado & o esquema adotado pelo Gover-
nador Virgflio Tavora do Cear4, onde Fer-
nando estudou demoradamente o que
vem acontecendo no setor. A intencao
do presidente da FIERN & tentar provar
ao Governador Lavoisier Maia a viabilida-
de da providéncia, como uma das alter-
tivas para a economia do Rio Grande do
Norte.

ARRENDAMENTO DO
OTHON FOI POR
CINCO ANOS

O Ceriter Othon Hotel — que se ini-
ciou como Center Hotel — foi arrendado
pelo grupo Othon ao empreséario Manoel
Macedo por um prazo de cinco anos. O

" Center foi construido quase inteiramente

com recursos préprios do empresério,
que desenvolveu grandes esforgos para
tocar o projeto. S6 na fase de aquisicdo
de mobilifario & que teve de recorrer a
financiamentos. Apds a inaugura¢io, no
fim do ano passado, ainda funcionou al-
gum tempo com a pretensao de explora-
lo de acordo com 0s planos originais.
Mas até que foi fechado o contrato de
arrendamento com © grupo hoteleiro
que, desta forma, comega a atuar em
Natal depois de marcar presenga em qua-
se todo o pais.

BOMBAS TEMEM UMA
CRISE BEM MAIOR

Os revendedores de gasolina de Natal
estdo temendo uma crise maior ainda nas
vendas com o0 novo aumento do produ-
to. Todas as alternativas j4 foram estuda-
das pelo Sindicato do setor no sentido
de melhorar a rentabilidade dos postos.
Mas em vao. O consumo de gasolina ja
caiu em cerca de 50% em Natal, segun-
do as estimativas, desde que se iniciaram
0s atuais ciclos de aumento.

JORNAIS TAMBEM VAO
COBRAR JUROS &

Os jornais de Natal decidiram cobrar
juros nas faturas com prazos superior a
30 dias a partir deste més. Vai ser na
base de 6%. As empresas jornalisticas,
segundo a queixa mais comum dos em-
presarios do setor, poucas vezes sao vis
tas como negdcio onde, como qualquer
outro, a rentabilidade & fundamental para
o seu bom funcionamento. Os jornais de
Natal também est3o sentindo a crise, es
peciaimente com o brutal encarecimento
do material importado para o sistema
“off-set’’, sobretudo filmes. Com o custo
industrial elevado, tém de encarecer o
custo do espago para 0s anunciantes, o
que piora ainda mais a situagdo num
mercado fragil como o de Natal. Contu
do, o prego do espago da maioria dos
6rgaos de imprensa do Rio Grande do
Norte ndo chega nem a metade dos co
brados no Recife, enquanto o percentual
de leitor, em relagao ao numero de habi
tantes, & bem maior.

SEMINARIO SOBRE
SOLOS FOI ADIADO

Em consequéncia da situacdo da inde
finicdo criada com as chuvas de margo
deixando muitos prefeitos e vereadores
impossibilitados de se afastarem dos seus
municipios, RN-ASSESSORIA ECONO
MICA E TREINAMENTO PROFISSIONAL
LTDA., decidiu adiar para uma proxima
oportunidade a realizacdo do Seminério
Sobre Parcelamento do Solo Urbano e
Cobranga da Divida Ativa da Fazenda
Pdblica, inicialmente marcado para 19 e
20 de margo no auditério do SESC. Ja
com um bom numero de inscri¢gbes, a
organizagao do Seminé&rio teve de aten
der a apelas de Prefeitos e vereadores
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A Turma da Pesada

(e a mais completa linha de implementos)

P” TRATORES DE PNEUS
E EMPILHADEIRAS “VALMET"
TRATORES DE ESTEIRA “FIAT-ALL [ S

COMPACTADOR VIBRATORIO
REBOCAVEL
MOTONIVELADORAS “DRESSER-HWB
PAS CARREGADEIRAS DE RODA E Es.
GUINDASTES “GALION TEIRA “FIAT-ALLIS”
ATE 14 TONELADAS

TUDO ISTO COM A MELHOR ASSISTENCIA TECNICA

R. TEOTONIO FREIRE, 218 - FONES: 222.1525 - 222.3778 - 222.4180 ¢ 2?2. 1554 - NATAL-RN
RUA ALFREDO FERNANDES, 5 - FONE: 321.5186 - Mossor6-RN.



Depoimentos

CASSIANO VE POLITICA
DO RN COM OTIMISMO

No segundo depoimento da série com
jornalistas politicos do Rio Grande do
Norte, RN/ECONOMIVO ouviu "
Cassiano Arruda Camara, do Diario de
Natal. Sua coluna didria — Roda

Viva — néo é especificamente politica
mas é nas suas entrelinhas que as
pessoas bem informadas vao buscar a
esséncia dos acontecimentos politicos.
Sem ser subjetivo em seu estilo,
precioso ou rebuscado, Cassiano
tornou-se, sem o querer, um mestre na
arte de dar recados nas entrelinhas Qe
suas informagdes geralmente concisas
e, as vezes, até aparentemente sem
significado. Mas porque todos sabem
que ele é bem informado, todos i
compreendem que as suas informagoes
sempre tém uma origem determinada,

n&o sdo meras especulagdes e, nao
raro, sdo apenas indicios de certos
acontecimentos. Por isso a coluna de
generalidades de Cassiano Arruda é
tao politica como a dos outros
especialistas. Além do fato dele
acompanhar, com uma curiosidade que
nédo pode disfargar, o dia-a-dia da vida
politica do Rio Grande do Norte
constituindo-se num excelente
confidente de tudo quanto é raposa do
raposal politico do’Estado, segundo
mesmo 0s seus termos usuais.
RN/ECONOMICO considera, pois,
imprescidivel o depoimento de
Cassiano Arruda nesta série em que
tenta compor, com pintores diversos,
o quadro politico do Rio Grande

do Norte.

—
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DEPOIMENTOS

RN/ECONOMICO — Para come-
car, como definiria, de modo geral, o
atual quadro politico do Estado?

CASSIANO ARRUDA — Dizer que
é confuso, termina sendo apenas a
confirmagio do 6bvio. Mas, o quadro
é confuso, porque também retrata
uma transigdo. Dupla transi¢do! Es-
tamos chegando ao fim de um perio-
do na vida nacional, marcado pelo
movimento militar de 1964, para vol-
tarmos a uma normalidade democra-
tica. E, do ponto de vista estadual
estamos chegando ao fim de um ci-
clo. O mesmo ciclo iniciado em 1960
e marcado pela bipolaridade de duas
liderangas personalisticas.

RN/ECONOMICO — No que seria
um outro dngulo da mesma pergunta:
o quadro atual estd confuso ou, no
fundo de tudo, gira em torno das
mesmas antigas questdes, a rivali-
dade bdsica entre o aluizismo e o
dinartismo?

CASSIANO ARRUDA — A manu-
tencdo dessa bipolaridade impediu o
surgimento de outras liderangas. Co-
mo a ideologia de uma lideranga era
— e continua sendo — o combate di-
reto a outra, todas as tentativas de
formacido de uma terceira forga fra-
cassaram atropeladas pelos dois ad-
versarios, que nessas horas atuaram
sem unidos em perfeita sintonia,
garantido a sobrevivéncia mitua.

Por razdes biolégicas e pelas pro-
prias mudangas na vida estadual, te-
nho razdes para acreditar que o ciclo
iniciado em 60 esta chegando ao
fim. A eleicio de 1978 marca o inicio
deste processo, que pode se comple-
tar até 82, quando — acredito —
teremos o ultimo pleito ainda marca-
do pelas divisdes . destes dltimos vin-
te anos.

RN/ECONOMICO — Acredita que
pode haver uma renovagdo politica,
com o deslocamento de novas lide-
rangas, ou o quadro vai continuar o
mesmo com os herdeiros do aluizismo
e do dinartismo?

CASSIANO ARRUDA — A época
é propicia para uma renovagio, espe-
cialmente porque o pluripartidarismo
sO se implantara furando o cerco fa-
miliar que dominou a politica parti-
ddria do Estado, notadamente de-
pois de 64 e cuja caracteristica
marcante ficou sendo o filhotismo,
um fenémeno que nio pode ser con-
fundido com o processo de renova-
gao.

Se as opgodes politicas deixarem de

ser tomadas apenas pela preferéncia

8

Dix-huit: sem o relacionamento dos outros Rosados em Natal

de uma cor, de um nome, de uma mu-
sica, ou de uma familia, entdo vamos
ter a hora em que outros critérios se-
rdo adotados e entio o irreversivel
processo de renovagio sera desen-
cadeado.

RN/ECONOMICO — Na sua opi-
nido, como homem que tem estado
inteirado de tantos entendimentos e
manobras politicas, porque um Rosa-
do ainda ndo chegou ao Governo do
Estado, quando ninguém lhe nega
capacidade?

CASSIANO ARRUDA — Hi um
equivoco na formulagdo da pergunta.
Em 1950 Dix-Sept Rosado chegou ao
Governo do Estado, registrando a
maior vitdria eleitoral de nossa his-
téria politica contemporinea. Se os
seus irmips — Dix-huit e Vingt —
ndo seguiram o mesmo caminho,
talvez seja porque nenhum dos
dois conseguiu um relacionamento
mais aberto em Natal, cuja comuni-
dade pesou nas trés escolhas feitas
pelos militares de 70 para ca. Dix-
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huit cra apontado como ‘‘Um poli-
tico odiento, um candidato de Mos-
soré’’.

RN/ECONOMICO — Acha que
Aluizio, nos tempos atuais — ai tam-
bém entra um pouco du experiéncia
do homem de publicidade — ainda
conseguird manter o mesmo carismu?

CASSIANO ARRUDA — O lider
popular, normalmente, é mau poli-
tico. Ele tem apenas de se explicar
para a massa. E Aluizio Alves exer-
ceu muito bem esse papel, tendo na
sua disposi¢ao de luta, o combusti-
vel que movimentou sua carreira du-
rante anos, quando brigou com a Jus-
tica, rompeu com a Universidade, en-
galfinhou-se com os estudantes,
guerreou a Politica Militar, duelou
com o funcionalismo piiblico, comba-
teu os trabalhadores nos Sindicatos,
atritou-se com o empresariado quan-
do aumentou o imposto, e nao divi-
diu o Poder com nenhum dos seus
aliados.

Hoje o sr. Aluizio Alves nio de-
monstra tanto apetite para brigar.
Pelo contrario. Vem se mostrando um
habil politico conciliador. Sua expe-
riéncia de empresario deve ter aguga-
do sua capacidade de negociar, apro-
ximando-o de adversdrios e até de
inimigos pessoais. Na minha opinido
o lider popular Aluizio Alves acabou
durante o Governo Tarcisio Maia,
quando surgiu o bom politico que tro-
cou a luta pelo acordo, a briga pelo
entendimento, a disputa pelo con-
chavo. Quero dizer bem claro, entre-
tanto, que as vitérias eleitorais ndo
sdo privilégio das liderangas popula-
res ou dos hdbeis politicos. Sdo es-
tilos de atuar, que, quando correta-
mente aplicados, alcangam os mes-
mos objetivos. E o fato de ndo ser
mais um lider popular ndo inviabi-
liza sua candidatura.

RN/ECONOMICO — Na sua opt-
nido, a Prefeitura do Natal, mesmo
com o apoio ostensivo do Paldcio
Potengi, ¢ capaz de levar alguém
para o Governo, como hd uma pre-
tensdo com José Agripino, em se
tratando de elei¢ées diretas?

CASSIANO ARRUDA — Nao acre-
dito que nem a Prefeitura nem o
apoio do Palicio possam levar al-
guém para o Governo por eleigio di-
reta. Uma boa administragio pode
justificar uma candidatura. Se nao
tivesse havidlo o Movimento de
1964, o sr. Djalma Maranhio seria fa-
talmente candidato ao Governo do
Estado, mesmo contrariando o Pala-
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cio, que naquele tempo havia mu-
dado de nome para Paldcio da Espe-
ranga. Jos¢ Agripino vem realizando
uma boa administragio e quem tra-
balha bem, ganha condigbes de con-
quistar o voto do povo.
RN/ECONOMICO — A propésito:
acreditu em eleigées diretas?
CASSIANO ARRUDA Sim.
Mas acredito também que a eleigdo
direta venha com algo mais. As sub-
legendas, por exemplo.
RN/ECONOMICO — No seu en-
tendimento, pode haver o tal ‘‘cha-
pdo’’?
CASSIANO ARRUDA — Ha cinco
ou seis meses que a Roda Viva vem

DEPOIMENTOS

Poder prefiram dividi-lo irmamente,
prolongando o atual ciclo por mais
tempo.

RN/ECONOMICO Acredita
que, algum dia, o Rio Grande do Nor-
te possa superar o radicalismo das
rivalidades politicas para um traba-
lho em comum em prol da superagdo
dos seus graves problemas econé-
micos?

CASSIANO ARRUDA — Acho que
esta é uma oportunidade para se fa-
zer uma revisdo na matéria. Hoje, es-
tou convencido de que ndo € o radica-
lismo que deve ser responsabilizado

Apoio a Carlos Rosado: indicio de uniao

levantando esta hipétese. Nio é ape-
nas palpite, desejo ou exercicio de
futurologia, mas informagdes e
sobretudo dedugées. Os acordos poli-
ticos sao préprios dos fins de cada
fase politica. Quando se sentem
ameagadas, as oligarquias se enten-
dem e procuram dividir o Poder.
Como acredito que estamos.no fim
de um ciclo e que os cargos a preen-
cher sdo mais numerosos do que os
representantes das aligarquias a
disputd-los entdo prevejo o que nio
desejo. No episddio da elei¢io da Me-
sa da Assembléia as familias Alves,
Mariz, Maia e Rosado fecharam com
o Rosado,Carlos Augusto, provando
que a unido € possivel.

Para nao perderem o bolo todo
em 82, é provavel que os donos do

pelas perdas que o Estado vem cole-
cionando ultimamente, mas a falta de
espirito piiblico e de amor a terra de
alguns dos seus lideres. A politica-
partidaria de Mossoré6 sempre foi
marcada pelo radicalismo, mas nunca
impediu que suas liderancas se unis-
Sem para conseguir sempre mais pa-
ra a cidade e para aregiio.

Assim mesmo, acho que esse radi-
calismo estd com os dias contados.
Pelo menos esse radicalismo em ter-
mos de pessoas oude familias.

RN/ECONOMICO — Na sua car-
reira de observudor politico, chegou a
deparar-se com outra situagdo no
Estado semelhante a essa, de total in-
defini¢dio? Ou essa indefinicio é
apenas aparente e, de fato, hd
ucertos.
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CASSIANO ARRUDA — Naio vivi
o periodo da redemocratizacdo, em
1946, mas é bem provavel que esteja-
mos vivendo tempos parecidos.

Sobre a indefini¢do de agora, acre-
dito que nessa crise vai aparecer um
elemento catalizador, da mesma ma-
neira que em 1978: dinheiro. Acordos
terdo de ser feitos, simplesmente
porque nenhum dos grupos isolados
pode custear a movimentagdo de
uma campanha eleitoral em todo o
Estado.

Lavoisier: fruto do Tarcisismo?

RN/ECONOMICO — Acha que
o Tarcisismo é um fenémeno polf-
tico ou ele apareceu apenas pela cir-
cunstdncia de Tarcisio Maia ter sido
governador com plenos poderes num
momento dificil para o Estado?

CASSIANO ARRUDA — Defino o
tarcisismo como o filho indesejado
do dinartismo e do aluizismo. O tar-
cisismo foi gerado com os afagos do
dinartismo e nutriu-se no adesismo
do aluizismo. Hoje é amaldig¢oado por
ambos.

RN/ECONOMICO — Acha Tar-
cisio bom politico ou s6é um adminis-
trador de pulso?

CASSIANO ARRUDA — Acima de
tudo um bom politico. Na primeira
oportunidade destruiu os concorren-
tes imediatos, calou os outros correli-
giondrios e aliou-se com os adversa-
rios. Sem lideranga popular, gover-
vou sem contestac¢do e ainda fez o su-
cessor que quis com a concordincia
e até os aplausos da ‘‘oposicdo’’.
(E ndo se culpe o Al-5, pois Cortez
Pereira sofreu a mais vigilante das
oposi¢des no auge do arbitrio).

RN/ECONOMICO — Considera
que José Agripino terd forcas para
cavar um espago préprio no cendrio
politico sem o auxilio da mdquina
do Poder?

CASSIANO ARRUDA — A respos-
ta para a pergunta 6 di a minha opi-
nido sobre essa questio.

RN/ECONOMICO — Qual o seu
candidato a Governador do Rio
Grande do Norte, ndo levando af em
consideragdo amizade ou preferén-
cia pessoal, mas por achar o que te-
nha realmente a condi¢do de tirar o
Estado do atual marasmo?

.CASSIANO ARRUDA — Quem sou
eu para langar candidato ... Procuro
analisa-los, acompanhar o processo
de escolha. Pelo tipo de jornalismo
que procuro fazer, a opg¢do pessoal
por um candidato — por qualquer
razdo — significa minha retirada do
assunto como colunista. Assessorei
Jessé Freire em 78. Por isso,” Roda
Viva deixou de acompanhar a elei-
¢io do Senador, passando a cobrir
outros assuntos. Isso, por respeito ao
leitor. Agora, vejo alguns bons no-
mes surgindo, mas entre um bom no-
me € um bom candidato vai uma
enorme distincia. De qualquer ma-
neira tor¢o para que o povo tenha o
direito de optar. E havendo condi-
¢oes dos candidatos se comunicarem
com O povo, entio vamos poder es-
colher bem. Além do mais, aprendi
com o majé Theodorico que previsio
sobre politica com mais de seis meses
nio tem valor.

RN/ECONOMICO — Acha que
o que tem deixado confuso o Governo
Lavoisier Maia tem sido s6 o azar das

RN/ECONOMICO Fevereiro/ 1981
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duas secas ou ele ndo conta real-
mente com quadros capazes?

CASSIANO ARRUDA — Como ndo
torci para o sr. Lavoisier Maia ser
Governador, nem brindei a sua esco-
lha, fico muito tranquilo para falar.
Acho que se estd sendo muito exi-
gente no julgamento do Governo que
nio vem sendo nem melhor nem pior
do que os tiltimos que tivemos, exce-
to o Governo Cortez Pereira, que teve
uma concep¢io mais ampla de admi-
nistragdo e de desenvolvimento.
Muitas vezes se julga o Governo La-
voisier pela figura do Governo ou
pela sua eloqiiéncia, quando existem
outros indicativos. O fato de fixar um
médico em cada municipio é — com
toda a certeza — o maior feito de
Saide Piiblica conseguido por qual-
quer Governo no Rio Grande do Nor-
te. Na seca mesmo, o Governo tem
algo a mostrar. Sem procuragdo de
advogado do Governo atual, eu per-
gunto: dentro desta concepgio de Go-
verno, o que estava sendo feito por
outro Governador?

Evidentemente que ndo daria o
prémio de criatividade, nem de bri-
lhantismo ao Governo atual, mas nio
posso exclui-lo do ‘‘feijao com arroz”’
que temos tido na administragio
estadual.

RN/ECONOMICO — Lavoisier é
bom politico?

CASSIANO ARRUDA — Ele come-
¢ou o Governo tendo uma bancada
de 19 deputados a apoid-lo, no Parti-
do do Governo ou na ‘‘linha auxi-
liar’' do MDB. Hoje, pensa contar
com 14 na Assembléia Legislativa.
Um bom politico nio subtrai nem
divide.

RN/ECONOMICO — E posstvel
unir o PDS no RN e, se ele fosse uni-
do, seria imbativel nas urnas?

CASSIANO ARRUDA — E possi-
vel unir o PDS potiguar.”Acho que o
Palicio do Planalto pode uni-lo mui-
to bem. Unido, seria imbativel poli-
ticamente. Imbativel numa eleigdo
onde valessem as estruturas das che-
fias, que continuam sendo corteja-
das por todos os candidatos langados
até o presente. Sua derrota significa-
ria a quebra das atuais estruturas.
Algo como uma revolugao pelo voto.
Ai teriamos o comego de um novo ci-
clo. Mas é bom nio esquecer a di-
ferenca entre fato politico e fato elei-
toral.

RN/ECONOMICO — Acha posst-
vel a candidatura de José Agripino
a sucessdo de Lavoisier, com todo
apoio do PDS?

RN/ECONOMICO - Feversiro/1981

Geraldo fixou-se como candidato em Ceara Mirim

CASSIANO ARRUDA — A candi-
datura € possivel. Agora, se é capaz
de unir o PDS, nem com bola de cris-
tal se pode responder. A primeira
vista parece que nio une. Ndo une
porque a familia Rosado diz que nio
aceita mais um Maia. Mas, se repete
muito esses dias que ‘‘a politica é
dindmica’’.

RN/ECONOMICO — Foi precipi-
tada a agdo de Geraldo Melo em lan-
car-se candidato?

CASSIANO ARRUDA — Acho que
ndo. O Vice-governador com a movi-
mentag¢do que fez em Ceard-Mirim

ARTEFATOS DE

&/A AXEIRDO

CIMENTO

conseguiu fixar-se como candidato.

Mas ele sabe que até 82 muitas
aguas vdo correr, € o importante é
estar no pareo. Pelo que tenho obser-
vado, as maiores restrigdes a candi-
datura Geraldo Melo nio vém de
seus adversdrios. OQuvi de alguns in-
tegrantes da familia Alves que se
Aluizio nio for candidato, a segunda
op¢do é Geraldo. E na eventualida-
de de um chapao?

O movimento do dr. Geraldo pode
até comprovar que eu nio sou o \ini-
co a acreditar na possibilidade de um
chapdo..

LTD A,

tijolos, telhas e lajotas.

Qualidade ® Seguranda * Economia
Lajes pré-moldados, tubos de concreto
estacas, blocos, brita, cobongds, blokret,
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Ambiente

ESTAVA TUDO PRONTO.
MAS PARA UM INVERNO

Os esquemas do Governo eram como se este
ano fosse certa a volta do inverno.

O Rio Grande do Norte até que
estd preparado para recuperar parte
dos prejuizos perdidos com as duas
filtimas secas e tem um esquema ra-
zodvel acionado. S6 o Banco do
Brasil tem operagdes de crédito para
custeio agricola contratadas num
montante de Cr$ 9 bilhdes. A CIDA,
por sua vez, preparou-se para distri-
buir cerca de duas mil toneladas de
sementes, a maioria selecionadas. E
a EMATER-RN tem pronto um ambi-
cioso programa para funcionar aco-
plado a projetos como o Sertanejo e
Polonordeste com vistas & assisténcia
ao pequeno produtor rural.

O problema é que tudo sé pode
funcionar se houver boas chuvas nes-
te periodo comumente invernoso e
nos (ltimos trés anos sistemética e
implacavelmente seco. Neste princi-
pio de mar¢o todo esse esquema ja
comecava a entrar em ebuli¢do. Sem
chuva suficiente, mesmo a semente
de boa qualidade nao germina e o
custeio agricola se transforma em di-
nheiro perdido.

IMPREVIDENCIA — Pelas decla-
ragdes dos técnicos, verifica-se mais
uma vez o estado de imprevidéncia
generalizada. Tudo foi preparado co-
mo se o Nordeste estivesse atraves-
sando um ciclo climético absoluta-
mente normal e nao existisse uma
previsdo de cientistas sérios, como 0s
de Sao José dos Campos, a respeito
de um longo perfodo de estiagem.
As adverténcias da imprensa, dos
politicos e dos técnicos nao ligados
ao Governo nao foram levadas em
consideragado. Resultado: o programa
para a érea agricola foi todo elabora-
do para tempos normais.

Na pesquisa que RN-ECONOMI-
CO fez em vérios setores, pouco ou-
viu falar na alternativa da seca e mui-
to de nlmeros e planos otimistas. A-
lids como tema de cogitagdo dos téc-
nicos existem as duas secas passa-
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O rebanho ameagado e vulneravel, as
populagdes do campo de novo afrontadas
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das. Essa que se configura parece ser
apenas uma cogitagao remota.

A Secretaria da Agricultura, por
exemplo, sequndo explica o seu titu-
lar, Ronaldo Fernandes, estd muito
preocupada com dois “programas
novos para dar alimentagdo ao po-
vo. “Um é o da Cidade Hortigranjei-
ra que, na realidade, nao & propria-
mente novo e o outro é o PAGUE-
MENOS, destinado a oferecer produ-
tos basicos (feijao, arroz, farinha,
bleo comestivel e farinha de milho) a
populagado de baixa renda por precos
inferiores aos do mercado.

CONTINUIDADE — E claro, no
entanto, que os efeitos e a presenga
das secas anteriores estao sempre
presentes no Rio Grande do Norte
de agora. O Secretério Ronaldo Fer-
nandes afirma que muitos servigos
iniciados em fungdo das estiagens es-
tao tendo continuidade.

— Vamos dar continuidade a to-

Ronaldo: continuar os planos

UM RECURSO ESQUECIDO:
A IMAGINACAO

Além da inconstancia do clima o
Nordeste tem tido outro inimigo na
sua longa histéria de sofrimentos
em consequéncia das secas: a falta
de criatividade dos homens para a
tentativa de solugbes alternativas.
Por isso, as estiagens encontram o
nordestino sempre num estado de
quase passividade, caracterizada
por uma espera amarga pelas chu-
vas que ndo aparecem no tempo
certo e pelos recursos do Governo
Federal, também quase sempre a-
trasados e dificeis.

A prova de que, com algum es-
forco e imaginagdo, é possivel pelo
menos atenuar uma boa parte do
impacto das secas esté num projeto
que o Prefeito Aldo Torquato, de
Jodo Camara, estd tentando en-
campar e que nasceu da experién-
cia aparentemente singular de al-
guns agricultores mas, na realidade,
que pode ser de extrema utilidade.
Trata-se simplesmente de um siste-
ma de cisternas para aparar as
dguas das chuvas e *armazena-las
para a época de escassez. Uma

idéia simples, como a velha, mas

-
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sempre atual, histéria do ovo de

Colombo.

UMA GRANDE BACIA — E
como se fosse uma grande bacia
em que a agua da chuva fosse apa-
rada. O Prefeito viu algumas dessas
cisternas e ficou impressionado com
a simplicidade e a viabilidade da
idéia. Numa delas, do agricultor
José Celestino de Souza, a constru
¢do foi feita @ margem da estrada.

__ Quando chove __ diz Aldo
__ a Ggua escorre e é candalizada
para o depésito, por gravidade. A
construgdo é de cimento e tem ca-
pacidade para acumular 100 mil li-
tros d’agua.

A idéia engenhosa aproveita uma
caracteristica da regido do Mato
Grande, onde chove espagadamen-
te mas em grande intensidade. Por
extensdo, se adaptaria para as cha-
madas “secas verdes” que vém
ocorrendo no Rio Grande do Nor-
te, pois chove muito no inicio do
ano e depois para. A cisterna ar-
mazenaria a Ggua caida no comego.
S6 que, sequndo Aldo, o seu pen-

v s

Cisternas: solugdo simples

samento é o de construir, pelo me-
nos, uma rede de cinco cisternas
ptblicas, cada uma com capacidade
para acumular 20 milhées de litros
d’dgua.

— Essas cisternas — especifica
— seriam construidas de acordo
com as técnicas necessérias de mo-
do a garantir a higiene e a preser-
vagdo da dgua.

As cisternas que existem no mo-
mento sGo em propriedade particu-
lar e seus donos, naturalmente, néo
permitem 0 uso por todo mundo.

— Ja na cisterna pablica nao.
Seria para uso em comum. — diz o

RN/ECONOMICO Fevereiro/1981
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dos bs programas do Governo esta-
dual, como reformas de agudes, per-
furagdo de pogos pfiblicos e particu-
lares, acelerar os trabalhos de pereni-
zag¢ao dos rios, eletrificagao rural, im-
plantagdo do projeto Boqueirdo na
Serra do Mel, apoio as Cooperativas
continuagdo do programa da forra-
geira no interior, incentivo a caprino
e a ovicultura e o peixamento dos
acudes. — disse ele.

Na area da agricultura, o Governo
tem se preocupado muito com a en-
trega de tftulos de terra a alguns co-
lonos.

Na CIDA, seu Diretor-Técnico, Ti-
lon Gurgel, mostra-se entusiasmado
com o que ele cham de “estratégia
de abastecimento de insumos agro-
pecuérios. “Essa estratégia se baseia
em duas formas: primeiro a rede
prépria, composta por uma rede de
35 postos que cobrem todo.o Esta-
do; a segunda, através das Coopera-
tivas Agricolas pelo sistema de ven-
das por consignagdo. Afirma Tilon

Prefeito de Jodo Camara.

Segundo seus célculos, cada
uma dessas cisternas ficaria ao cus-
to de Cr$ 2 milhSes. Técnicos da
Secretaria da Agricultura ja estive-
ram na Grea examinando o sistema
e ficaram de voltar este més, para
que todo o plano seja detalhado
para posterior encaminhamento a
Sudene. A pretensdo do Prefeito
Aldo Torquato & construir cisternas
nas localidades de Oiticica, Nazaré,
Sdo Geraldo, Palestina e Pereiras.

As cisternas teriam também telas
para filtragem da &dgua e seriam
construidas ao lado de riachos.
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que o agricultor tem acesso ao insu-
mo de vérias maneiras, principalmen-
te, através de convénios com institui-
¢oes financeiras.

FALTA SO A CHUVA — E, de

uma maneira geral, os técnicos do,

setor agricola do Governo mantém
esse otimismo nos programas. Na
primeira quinzena de fevereiro,
quando ainda estava razoavelmente
acesa a chama da esperanga no in-
verno, o Secretério Ronaldo Fernan-
des mencionou uma reunido que se-
ria realizada, em fins de margo, com
todos os titulares da Pasta da Agri-
cultura do Nordeste. Aquela altura
embora as chuvas ja rareassem e nao
se ouvisse mais o canto do “caboré”
ainda havia um certo otimismo. Po-
rém, poucos dias depois ja se dese-
nhava uma situagao tragica com as
noticias de seca no Piauf e no Cear,
da morte de gado na regido Agreste
do Rio Grande do Norte e agrava-
mento da situacao no alto sertdo de
Pernambuco. Entado. a reunidao pre-
vista para o fim de marco foi anteci-
pada — e nao foi s6 uma. Por varias
vezes 0s secretarios da Agricultura da
Regido foram convocados ao Recife
para reunides urgentes no prédio da
SUDENE, a mais importante das
quais com a presenga do préprio Mi-
nistro Mério Andreazza, que passou
& comandar pessoalmente as provi-
déncias para aliviar a situagao.

Alias, tudo se processou tao rapi-
damente que o Ministro quase nao
acreditou. Talvez porque seus asses-
sores, como sempre, ndo tenham
transmitido a realidade nordestina. E
os técnicos se portam sempre assim.

O Banco do Brasil, por exemplo,
continua afirmando que as operagdes
para a liberagdo do financiamento
para custeio agricola se processam
com “maior rapidez do que para to-
mar dinheiro emprestado a um "agio-
ta”, segundo a expressio do chefe
da Carteira Agricola, Antao Carnei-
ro. E garante que tudo continua mui-
to normal nessa &rea, que os juros
sdo os mesmos do ano passado para
custeio agricola, etc.

O fato & que j& quase nao resta
davida sobre uma terceira seca. Sé
mesmo um milagre poderd modificar
as perspectivas. E, talvez, seja mais
vidvel um milagre de Deus para o
Rio Grande do Norte do que provi-
déncias efetivas do Governo para
ajudar o seu povo a superar a in-
constancia do tempo.

Os dltimos langamentos da Feira
de Utilidades
Domésticas em S3o Paulo
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Crise

AGORA O APERTO E
MESMO PRA VALER

O comércio de Natal nunca esteve tdo
assustado com a situagdo econdémica.

Nao pode haver a menor ddvida:
é a situagdo mais vexatdria que o co-
mércio de Natal ja atravessou nos al-
timos dez anos. E uma das piores de
sua existencia. Parece ser o climax
— e rezam muitos para que nao seja
um anticlimax, ainda, de um grave
impasse que se vem configurando
através de doses homeopéticas de
efeitos letais saidas do inesgotével re-
ceituério do Ministério da Fazenda e
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cujo objetivo final & deter o progresso
de consumo.

Os lojistas de Natal — segundo a
impressao transmitida pelo préprio
presidente do CDL, Zildamir Soares
de Maria — ficaram particularmente
impressionados com o desabafo do
empresério Luiz Eulélio Vidigal, da
Federagago das IndGstrias de Sao
Paulo, quando ele disse que “j& esta-
mos em plena crise da demanda e,

_oF [

As vendas sdo cada vez mais reduzidas
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agora, vamos entrar na crise da liqui-
dez’. Essas palavras, vindas de um
empresério paulista, foi mais um aler-
ta de que também este ano nado se
deve esperar boas coisas para o co-
mércio de Natal que emprega um
contingente de 14 mil pessoas —
com carteira assinada — e mais
umas seis mil em atividades afins,
perfazendo cerca de 20 mil.

AS BARREIRAS — O funil em
que se encontra o comércio natalen-
se & bastante estreito em seu conduto
final. O grande passo para a situagao
atual foi a limitagao da expansao do
crédito em 45%, no ano passado,
justo num momento de grande retra-
.cao das vendas por conta da crise
provocada pela dupla estiagem. Este
ano, houve uma ligeira folga nessa
margem, passando para 50%, mas
veio a liberagao da taxa de juros.

— Essa limitacdo € como uma al-
gema em nossos pulsos. — diz um
lojista.

O aumento das taxas de juros, por
sua vez, ndao provocou uma redugao
na procura: permaneceu o desequili-
brio entre a oferta e a procura, com
predominéncia da primeira. Os juros
ficaram em torno de 8% a 9% na
4rea dos bancos particulares e de 6%
na do Banco do Brasil.

Os comerciantes procuraram solu-
¢oes alternativas. Por exemplo: nu-
ma reunido bastante nervosa, o Clu-
be de Diretores Lojistas procurou
provar, com gréficos e indices, que
nao tinha sentido uma loja financiar
suas vendas a prazos curtos de dois e
trés meses e nao cobrar qualquer ju-
ro. Uma parte dos lojistas concordou
que o raciocinio tinha a sua légica; a
outra parte discordou. Foi marcada,
entdo, uma segunda reunido para di-
rimir todas as davidas e com a parti-
cipagao de um niimero maior de em-
presérios lojistas. Mas nessa segunda
reuniao persistiu 0 mesmo impasse: a
maioria ndo aceitou a sugestao para
cobrar os juros. A alegacao também
era bem convincente e residia na
possibilidade de afastar ainda mais o
consumidor das vendas & prazo. Na
realidade, esse setor estava bastante
desfalcado, pois nunca os indices de
fichamento negativo foram tao gran-
de para oS primeiros meses do ano
— quase 1.500 — com o pormenor
agravante de j& serem clientes passa-
dos por um processo de filtragem e
muitas exigéncias.
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Muita gente olha as vitrines mas poucas se animam realmente a comprar

MAIS SINTOMAS — E os sinto-
mas da crise sdo um nunca acabar.
Um lojista revela, pedindo reservas
para sua identidade, que uma impor-
tante fabrica de méveis de Sao Paulo
lhe tem oferecido seus produtos pe-
los pregos que vigoravam em outu-
bro do ano passado.

— E mesmo com tanta vantagem
— porque realmente & uma grande
vantagem — nés nao pudemos acei-
tar a oferta. E isso por um motivo
muito simples: ndo h& a menor dis-
ponibilidade financeira para que se
possa fazer estoque, seja ele qual for.

A liquidez caiu a extremos, o rigor
do SPC nao consegue filtrar clientes
suficientemente capazes de cumprir
com os pagamentos, numa prova de
que a questdo j& nao é s6 de integri-
dade e as compras se reduzem ao
absolutamente necessério, caindo
acentuadamente os eletrodomésticos
nos indices de venda.

RESISTENCIA — Mas com to-
dos esses fatores negativos, ainda hé
algum saldo positivo. E esse saldo &
posto na conta de uma maior racio-
nalizagdo na condugdo de todos os
negécios. Numa sondagem feita com
todo o critério e mintcia por RN-
ECONOMICO ficou constatado que
nao h& o menor rumor de insolvén-
cia no comércio de Natal por conta
desses problemas. Ha dificuldades,
apertos, muita preocupagdo. Mas
ninguém chegou ao ponto de insol-
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veéncia. O préprio Zildamir admite:

— Com toda a sua fragilidade, o
comércio de Natal & estavel. Os co-
merciantes, de uma forma ou de ou-
tra, v@m se conscientizando e se fa-
miliarizando com as melhores formas
de enfrentar os tempos dificeis. Nao
comprar demais, nao procurar gran-
des lucros para nao afastar demais
os clientes tradicionais, prazos ra-
zodveis, enfim, uma série de medidas
corretas e capazes de garantir a so-

brevivéncia de cada um.

Na presente situagao, todos ficam
aguardando com muita ansiedade os
pronunciamentos e as novas medidas
de Delfim Neto. Nos tltimos anos, os
comerciantes de Natal, aprenderam,
na carne, que por trds de cada uma
medida dessas estd& um mundo de
consequéncias. Por enquanto, foi
possivel, mal ou bem, ir suportando
essas consequéncias. Mas nao -se sa-
be até quando.

Mudangas locais,
intermunicipais e
interestaduais

Representante
em Natal

Queiroz e Carvalho
Transporte e
Representacgoes
Ltda.

unibras

PREFERIDAS

Av. Sen. Salgado Filho, 1597 - Boa Sorte Tel.: (084) 231-3573, 231-4724, 231-6489
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NOVO OU USADO, BASTA
ESCOLHER A MARCA. DEPOIS

VENHA BUSCAR O SEU CARRO
EM DUAUTO VEICULOS.

Carros novos
de todas as marcas
com garantia de fabrica. O seu
carro usado serve como entradal

/F[1/A[T]

Mercedes-Benz

Um passo a frente

Foi feito poro vocé PUMA

O salao nobre do automovel.
Presidente Bandeira, 1240 Lagoa Seca.
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JUROS LIBERADOS PODEM
ACABAR COM O CREDIARIO

Com os juros altos e a mercadoria cara a venda pelo
crediario se transforma em mau

negdcio para o natalense.

Nio hé indices precisos: mas Natal
¢ uma das cidades onde, percentual-
mente, o comércio de vendas a pra-
zo tem mais movimento no Brasil.
Mas o sistema estd seriamente
ameagado. Culpa: a liberagdo -dos
juros. Desde que foi anunciada a li-
beragio, a Associagio Comercial
manifestou-se logo contra as inevi-
tadveis consequéncias futuras para
as vendas pelo crediario. Essas con-
sequéncias ja se fazem sentir. O
alto prego das mercadorias — se-
gundo os lojistas —, aliado ao impac-
to dos juros, transforma o custo fi-
nal de um produto comprado por
prazos além de seis meses em sim-
plesmente insuportdvel para um as-

salariado médio. O mesmo ocorre
com o financiamento de veiculos.

PROBLEMA — Para Vera Liicia
de Souza. Gerente de Rocha’s Maga-
zini, o problema estid sendo dimen-
sionado além do razodvel. ‘‘Nio
houve queda acentuada nas vendas
pelo crediario. O ano nio foi dos me-
lhores. Mas a crise é geral em todo
o pais € acho normal a diminuig¢io
nas vendas. Essa diminuig¢io, con-
tudo, ndo dd para assustar nin-
guém’’.

No setor de carros, de um modo
geral, cairam as vendas pelo credia-
rio. Em contrapartida, melhoraram
muito as vendas a vista. Esta é a

As lojas que atuam pelo crediario sentem também o peso dos juros
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informagdo de Paulo Coutinho Fi-
lho, gerente da GRANORTE. Se-
gundo ele as vendas 4 prazo vém se
tornando cada vez mais dificeis,
apontando as elevadas taxas de juros
cobrada pelas financeiras como fator
principal. Outro é a diminuigdo do
tempo para pagamento. Com as ta-

_xas elevadas, e os prazos diminu-

tos, as prestagdes ficam tdo altas
que poucos conseguem paga-las.

As financeiras também sentem o
problema. Nelson Hermdgenes, Di-
retor da RIONORTE, afirma que €
uma constante, apds cada aumento
dos pregos das mercadorias, aconte-
cer uma retragao por parte do con-
sumidor, mas, depois de algum tem-
po, tudo volta & normalidade. ‘‘Na
atualidade, os aumentos estdo ocor-
rendo em altos niveis e de modo
constante, afugentando certa faixa
de clientes. Por conta disso, a Asso-
ciagao das Financeiras vem se preo-
cupando com o problema, que é a
causa da diminuigio acentuada em
seus negdcios. Se a procura dos bens
diminui, logicamente os financia-
mentos caem também’’.

Tudo isso, segundo Nelson Her-
mogenes, se constitui uma grande
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ameaca para todo o setor que lida di-
retamente com o problema do fi-
nanciamento, quer seja das finan-
ceiras para as firmas, ou, destas para
o consumidor.

TENTATIVAS — Em meio aos
problemas existentes com relacdo as
vendas pelo credidrio, existem as
tentativas para encontrar uma solu-
¢do.

Na opinido de Paulo Coutinho
Filho, Gerente da GRANORTE Vei-
culos. no setor de venda de automé-
veis, a solugio seria uma maior par-
ticipagdio da rede bancaria, facili-
tando ao maximo os descontos de
duplicatas, estender os financia-
mentos em até 24 meses e estabele-
cer uma taxa de juros justa, que nao
elevasse tanto o preco final do.pro-
duto.

No comércio de confecgdes, por
exemplo, na opinido de Vera Licia
de Souza, gerente da Roch’s Maga-
zini, a melhor solugdo seria operar
unicamente no sistema 1 mais 3,
ondec tanto para o vendedor, como
para o comprador, ha vantagens:
a firma pode operar por um prazo
relativamente curto de 90 dias, co-
mum em todos os negécios, e o clien-
te, adquirindo neste prazo, tem a fa-
cilidade de conseguir um preco de
acordo com suas possibilidades,
sem o Onus de elevadas taxas de
juros. Ainda na opinido de Vera Li-
cia, o aumento de prazo de financia-
mento ndo é a solugdo para nin-
guém, uma vez que os pregos das
mercadorias ficariam muito altos.
‘“‘Se houvesse uma diminui¢io nos
juros, ai sim, teriamos a solugio pa-
ra o problema da venda a crédito’’.

Olavo Gusmio, Gerente da Casa
Jdnior, é realista nesse ponto de
vista. Para ele, a longo prazo nin-
guém tem mais condi¢des de vender
nas circunstancias atuais, a nio ser
financiando através de financeiras.
A adogdo de vendas pelo sistema 1
mais 3 ndo seria a solugio ideal e
explica porqué: ‘‘Existem determi-
nados tipos de mercadorias que,
pelo seu alto prego, é dificil ao consu-
midor adquiri-la. E o caso da gela-
deira, televisor, etc., que, se vendi-
das em até 90 dias, pouca gente tem
condig¢des de comprar, uma vez que,
as prestagdes seriam bem eleva-
das, eliminando as condi¢oes de
aquisi¢do da maioria dos clientes”’.

OUTRAS SOLUCOES — E evi-
20

A moda em Natal vende menos

dente que os que lidam com as ven-
das pelo credidrio vém tentando
achar um denominador comum para
sair da crise atual. Mas ndo é facil
encontra-lo em meio a tantos proble-
mas, principalmente no que diz res-
peito ao pequeno poder aquisitivo
do consumidor natalense. Vender ex-
clusivamente a vista, como chegou a
ser cogitado por algumas firmas,
positivamente ndo é solugdo vidvel
para o problema, pois determinados
tipos de mercadorias de alto valor,
ndo poderiam ser compradas. Para
a Gerente de Roch’s Magazini, Vera
Licia, o que o comércio precisa €
vender mais para sobreiver. Uma
medida que, segundo ela, seria be-
néfica e daria novas condigbes para

todos. deveria partir dos fornecedo-
res, vendendo por precos accessi-
veis e estabelecendo um prazo ideal
de pagamento, em até 90/120 dias.

No mercado do eletrodoméstico,
a solucdo, na opinido de Olavo Gus-
mao, seria encontrar-se um ‘‘meio
termo’’ que conseguisse bons resul-
tados para vendedores e compra-
dores. Com a diminuigio dos juros
para uma taxa mais convincente e
aumento do prazo em até 15/24
meses, .ser'ian'l atingidos dois obje-
tivos principals para os que lidam
no setor: Dar condigbes ao cliente de
maior poder aquisitivo de comprar
num prazo que lhe convier e, tam-
bém, ao de menor poder aquisitivo,
de adquirir mercadorias por um pra-
zo razodvel e a um prego de acordo
com as suas possibilidades.

FINANCEIRAS — As financeiras
também estdo sentindo o problema
de retragao por parte dos clientes.

Nelson Hermégenes, Diretor da
RIONORTE, acha isso normal, ten-
do em vista a situagio de crise que
atinge todo o Pafs. As operagoes
continuam simples, com o mesmo
sistema sendo cumprido: Cadastro
do cliente com todas as informa-
¢oes. que serd analizado e aprovado,
apés exame da comprovagio dos ren-
dimentos € dos dois avalistas exigi-
dos, quando entdo seri autorizada a
liberagdo do valor do financiamento
pretendido. Os financiamentos con-



tinuam para os setores de eletrodo-
mésticos, automorores e pessoal.

Com relagdo aos juros, realmente
elevados, explica Nelson Hermége-
nes que é fruto de uma ascensio na-
cional, notadamente apdés a libera-
¢do das taxas por parte do Governo.

Em 1980, as fihanceiras tinham
um crescimento previsto na ordem
de 150%. Mas em maio, o Banco
Central taxou esse crescimento em
apenas 45%, originando um grande
desestimulo no setor, uma vez que
todos estavam euforicos com um
crescimento de 170% registrado nos
meses de janeiro a maio. Com a limi-
tacdo dos financiamentos, o Banco
Central fez ainda o escalonamento
desse crescimento, ao longo de 12
meses, com os valores atribuidos
para cada més, variando de acordo
com as entradas e pagamentos no
caixa e obrigando as financeiras a
um controle rigoroso no dia a dia
para saber em qual dia se po-
dia financiar mais ou menos. Isso
resultou numa certa preocupagio,
pois algumas financeiras ficaram re-
ceosas de financiar uma quantia
que, de qualquer forma, viesse no
final ultrapassar os 45% estabeleci-
dos pelo Banco Central e retiveram
seus financiamentos, ficando
aquém da taxa de crescimento esta-
belecida.

AUMENTOS DE LUCROS —
Para muitos, o aumento de juros
trouxe para as financeiras um lucro
relativamente alto. Todavia, na opi-
niio de Nelson Hermogenes, este
fato niao aconteceu. As taxas de ju-
ros, hoje, alcancam indices nunca
vistos. Mas isso ndo significa super-
lucros para as financeiras, pois a
medida que os juros aumentam,
aumenta também os juros do papel
que é vendido. Além disso, essa
liberagdo faz aumentar a concor-
réncia entre as financeiras € nin-
guém quer colocar uma taxa muito
alta em relagio a outra, pois pode
significar a perda de muitos clien-
tes.

No setor de venda de automoéveis,
os lucros praticamente continuaram
os mesmos. Segundo Paulo Cou-
tinho, embora as vendas tenham
aumentado bastanie em conse-
quéncia do langamento da linha de
carros a alcool, o aumento dos
juros nao significou aumento dos lu-
cros da firma, mas veio a onerar O
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Nelson: controle rigoroso

PERSPECTIVAS — Sob dois as-
pectos, Nelson Hermégenes diz da
sua expectativa em face do-assunto:
em termos de Brasil, o ano sera di-
ficilimo, conforme as préprias
palavras do Presidente da Repibli-
ca e dos seus Ministros; em termos
do Rio Grande do Norte, a situagio,
com relagdo as financeiras, é dife-
rente. Houve uma melhora nos li-
mites anteriores de crescimento,
que passou de 45 para 50% sobre o
resultado final de 31 de dezembro
passado. “Isso j4 é um grande alen-
to em poder crescer mais 5%, mes-
mo levando-se em consideragio que
o aumento excessivo dos pregos de
bens de consumo que acarretam di-
minui¢do na procura de financia-
mentos.

No setor do comércio de eletro-
domésticos, Olavo Gusmio de Faria
é de opinido que 1980 foi um ano
apenas regular, e as perspectivas
para 1981 sio de que o Governo
tomard providéncias para que o se-
tor ndo perega, realizando algumas
modificagbes importantes na poli-
tica atual, procurando, desta forma,
evitar um colapso.

No setor de confeccdes, existe
esperanca em 1981, pois tudo indica
que algumas exigéncias dos comer-
ciantes serdo levados em conside-
ragdo €, mesmo com a liberagdo
dos juros, haverd um consenso de
maneira a nio elevar em demasia os
precos. No entender de Vera Licia
de Souza, se forem atendidas as
pretensdes junto aos fornecedores,
de elevar os prazos de pagamen-
tos de 30/60 para 60/90 dias, o

comprador e dificultar as vendas 5‘"-013‘5‘9 de, 19§,L trard . bong resultados

prazo.
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para o comercio.

NEGOCIO
CONCRETO
SEMPRE TEM
SUAS
VANTAGENS!

O pré-moldado de concreto é um
produto que dispensa
manutengio, pintura ou
acabamento especial, e que
nunca se acaba. Por isto, é a
escolha mais segurae
econdmica.

Galpbes Industriais (véo livre de
11 a 18 m), Posteagio,
Estabulos, Cercas e Currais,
podem ser construidos com

pré-moldado POTYCRET, com
grande economiade tempo.
Britas de todos os tipos para

pronta entrega. Pega
informagbes e comprove!

POTYCRET

Quadra H, Parque - Quintas. Fones:
222-2408 © 222-4532. Natal-RN. Filial:
Mossoré-RN.
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EMPRESAS DE FORA NAO
ASSUSTAM AS DE NATAL

Lojistas natalenses acham que a implantaggo de
empresas de fora criard uma sauddvel concorréncia.

Muito embora Natal seja conside-
rada uma das mais pobres pragas
comerciais do pais nos ultimos anos
vem surgindo a possibilidade da
vinda de poderosas empresas de
outros estados. 0 que se comega a
se concretizar, agora, com a constru-
¢do das Lojas Americanas, na Aveni-
da Rio Branco.” Os comerciantes lo-
cais, no entanto, ndo encaram com
inquictagdo essa concorréncia, ale-
gaudo que Natal, apesar de toda cri-
~¢. possui um impressionante indi-
ce de liquidez e que mais empresas
significam mais empregos €, em con-
sequéncia, maior nimero de consu-
midores.

A concorréncia, como foi coloca-
do pela maioria dos comerciantes
locais, trard grandes beneficios a
cidade e a populagdo em geral, for-
cando o aperfeicoamento das empre-
sas natalenses e fazendo com que
as pessoas ndo saiam mais de Natal
para fazer compras. A frase que,
segundo os comerciantes, define
bem a situagdo é: ‘‘quanto mais ca-
bras, mais cabritos’’.

UM MERCADO PROMISSOR —
O presidente do Clube de Diretores
Lojistas, Zildamir Soares, afirmou
que hd cerca de cinco ou seis anos
sdo ouvidos rumores sobre a vinda

para Natal da Mesbla, Lojas Ame-
ricanas e Supermercados Bomprego.
‘“‘Isso, porém, ndo nos assusta, por-
que o mercado € bastante promis-
sor’’, disse. A populagio consumi-
dora de Natal, conforme colocou, é
constituida basicamente de funcio-
narios publicos e de militares,
sendo o restante uma clientela bas-
tante flutuante.

Uma consequéncia positiva da
instalagdo da Mesbla, por exemplo,
que vende também eletrodomésti-
cos, seria um incremento das ven-
das das lojas do ramo, porque aquela
empresa vende muito, mas cobra ca-
ro. ‘‘Logicamente — prosseguiu —
quanto mais conseguirmos continuar
somente com firmas locais na cidade,
melhor. Com a chegada de firmas de
fora, no entanto, as locais serdo for-
cadas a se aperfeicoarem para con-
correr’’. E concluiu: ‘‘quanto mais
cabra...”

Radir Pereira, diretor-presidente
do grupo A Sertancja, comegou ex-
pressando sua opinido com a mesma
frase de Zildamir, ‘‘resquicios de
quando era comerciante no inte-
rior’’, explicou. Com base em sua

As Lojas Americanas, em fase de implantagao, a primeira que vem de fora
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larga experiéncia nesse setor da
economia, declarou que, quando
abre filiais em outras cidades do
Estado, encontra a preocupaciao dos
comerciantes locais, o que depois
desaparece.

‘‘De acordo com levantamentos
feitos, a populagio natalense sai
muito para comprar fora, em Forta-
leza ou Recife. Com as grandes
lojas vai comprar aqui e, por isso, 0
volume de vendas das empresas lo-
cais vai aumentar. A clientela vai
comparar os pregos entre lojas e
entre pragas comerciais e, por isso,
acho muito bom que essas empre-
sas venham. Se eu pudesse, até
lhes alugaria um ponto’’, concluiu.

RESTRICOES AO NUMERO —
Embora, de um modo geral, a inva-
sdo de empresas na praga comercial
da cidade tenha sido acatada de
bom grado por todos os comercian-
tes entrevistados, algumas restri-
¢6es foram feitas. Um dos mais tra-
dicionais comerciantes de Natal
Luis Cavalcanti, da Casa das Ma-
quinas, .apresentou parte dessas
restrigoes.

Frisando nio ser contra a instala-
¢do das grandes empresas de fora,
declarou que é contra o seu nimero.
‘‘Sou contra, tanto aqui como €m
qualquer outro lugar do Brasil, que
os grupos de fora, além de aqui se
instalarem, tomando o lugar de ou-
tros da prépria terra, ainda coloquem
uma loja em cada bairro, a exemplo
do que fez o Mini-Preco. Deveria
ser determinado o nimero de lojas
que poderiam ser estabelecidas’.
Esclareceu, ainda, que quanto mais
logistas no seu ,ramo, melhor, por-
que ‘‘eu trabalho € ndo olho para
crise’’.

O presidente da Associagio Co-
mercial do Rio Grande do Norte,
Airton Soares, também vé muitos
beneficios advindos da presenca de
grandes ¢ médios estabelecimentos
comerciais de fora em Natal e colo-
ca que, apesar das pequenas organi-
zagdes sofrerem um forte impacto
nos primeiros tempos, poderio s€
recuperar.

Afirmou que a concorréncia para
as empresas locais serd muito forte
diante de ofertas muito mais acessi-
veis dos grupos de fora. Salientou,
entretanto, a existéncia de varias
faixas de mercado e o aspecto, a seu
ver, mais positivo: a vantagem do
Governos com a maior arrecadagdo
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de Imposto sobre Circulagio de Mer-
cadorias — ICM.

MAIS EMPREGOS — ‘‘Quanto
mais gente no comércio, melhor;
isso proporciona maior mercado de
trabalho, porque sio mais estabele-
cimentos a dar emprego, e mais
construgdes a absorver mio-de-obra.
E isso representa mais capital de
giro € em muito maior nimero de
pessoas a consumir’’. A declaragio
é do comerciante Joao Olimpio, pro-
prietario da Galeria Olimpio, que sé
vé beneficios na existéncia de mais
lojas em Natal.

A concorréncia, conforme expli-
cou, ndo seria insuperavel, porque as
grandes empresas vdo enfrentar ou-
tras dificuldades aqui, como o ICM
e o pre¢o das fontes de aquisi¢do
de mercadorias. O poder aquisitivo
do natalense, embora baixo, melho-
rara, no seu entender, com a maior
circulagdo de riquezas resultantes de
uma nova situagio.

Os altos custos operacionais das
grandes lojas também foram fa-
tores colocados para desmistificar a
concorréncia das Lojas Americanas,
por exemplo. A opinido foi emitida
por Alcides Araujo, diretor-presiden-
te do grupo Alcides Aradjo Ltda.,
responsavel pela Rio Center.

Comparando o comércio com um
bolo, disse que a fatia diminuira pa-
ra todos, € quem realmente ganha
mais com a vinda das firmas é a po-
pulagio e o Estado; o comércio, con-

tudo, ird melhorar, até pela concen-
tragdo de mais lojas em uma so rua.

SUPERMERCADOS — José Ge-
raldo de Medeiros, presidente da As-
sociagdo de Supermercados do Rio
Grande do Norte e diretor do Nor-
destio, tem, por sua vez, algumas
reservas com relagdo a um grupo co-
mo o Bom Preco em Natal:

*‘0O ideal seria o Governo oferecer
incentivos financeiros e isengdes as
empresas comerciais locais, porque
as vezes as de fora recebem muito
mais beneficios’’. José Geraldo nio
aquis detalhar que tipo de incentivos
reivindica, adiantando que ji enca-
minhou pedidos nesse sentido a Se-
cretaria da Indistria e Comércio.

Mesmo, porém, sem os incentivos
solicitados, afirmou que € possivel
enfrentar a concorréncia, que ji exis-
te em Natal. O concorrente sio os
Supermercados Mini-Prego. E Kalil
Hazbon, seu diretor comercial,
disse:

‘‘Natal ja é bem servida de super-
mercados. Nds estabelecemos um
critério de percentagem de popula-
¢ao por loja construida e, com mais
supermercados, a freguesia seri di-
vidida. O que sera muito bom para
o consumidor, que vai comparar os
precos e ver onde 3 mais vantajoso
comprar. NOs, entretanto, estamos
seguros do servigo que prestamos a
populagdo e nao vamos ser prejudi-
cados’’.

816
1 tronco — 6 ramais

849
4 troncos —*10 ramais

comunique-se com o grupo executivo

CESAR Comércio e Representacdes Ltda.

A
829
2 troncos — 10 ramais

860
6 troncos — 30 ramais
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Dinarte € uma raposa

Alufzio Alves — que & cobra em politica —
acabou sendo vitima do seu préprio veneno.
Sua estratégia visando aprofundar mais
ainda as chagas da desunido do PDS
potiguar agora fracassou. No episédio
recente da eleicdo da nova mesa da
Assembléia Legislativa, quando o coragao de
Tarcisio Maia pulsava em favor do deputado
Marcflio Furtado e quando os 1abios de
Lavoisier balbuciavam o doce nome de
Alcimar, eis que o PP (por inspiragao de
Alufzio) joga um Rosado na sopa dos Maia,
langando a candidatura de Carlos Augusto
para a presidéncia do Poder.

Todo mundo sabe neste Rio Grande do
Norte que Tarcfsio e Lavoisier engolem um
sapo mas nao engolem um Rosado. Assim,
acreditava Aluizio Alves que, com 0 nome
de Carlos Augusto, estava estragando a
suculenta sopinha dos dois. Mas eis que
entra na parada a velha raposa chamada
Dinarte Mariz, que nao s6 convenceu a
maioria a trocar os sapos pelos Rosado,
como ainda fez o milagre da uniao {(mesmo
que efémera) do PDS, conseguindo as
rentincias de Marcilio e Alcimar Torquato.
Perfeccionista, o senador Mariz completou a
sua obra: mandou alijar da mesa da
Assembléia qualquer nome vinculado ao
partido de Alufzio Alves. Dizem as més
linguas que Aluizio s6 se deu conta da
mancada quando o feitio j4 tinha virado
contra ele, feiticeiro.

E ainda tem gente chamando Dinarte de
superado!

Carlos, o jornalista

Até que a comunidade jornalistica de Natal e
do Estado torceu para que a experiéncia da
Folha da Manhd desse certo. Nem mesmo
houve brios profissionais feridos porque a
responsabilidade pelo empreendimento era
de um veterano “disc-jockey”, o atual
deputado governista Carlos Alberto, que
tinha a apoié-lo financeiramente seu
ex-protegido e hoje sucesso nacional
Gilliard, segundo se diz. Mas nem as
injeges publicitérias do Governo tornaram o
jornal vidvel, nem a ajuda de funcionérios
que, pagos por outras empresas davam uma
maozinha “a servico da causa” — o PDS.
Concebido para fazer oposigao, o jornal,
terminou como porta-voz inseguro do
Governo. E, em meio a tanta indefinigao,
continua na indeferenga geral. Por falta de
matéria paga do Governo & que nao &
{Justica seja feital). Resta saber onde e como
Carlos Alberto vai conseguir cerca de Cr$ 10
milhdes para cobrir o rombo da sua
aventura. Os credores estao inquietos,
menos a CERN.

24

Quem pode com o PDS?

Quase nao restam mais dividas: a nova lei
eleitoral vai permitir as sublegendas para
governador nas elei¢des de 1982. Com essa
providencial reforma, o governo encontra o
caminho seguro para a vitéria dos
candidatos do PDS em quase todos os
Estados brasileiros. Possivelmente o partido

mais heterogéneo e dividido do planeta, o {

PDS .tem no entanto grandes chances de —
somados suas dissidéncias internas —

esmagar todos os partidos de oposigao ‘

juntos. No Rio Grande do Norte, por
exemplo, ndo tem oposi¢do que resista a
uma disputa eleitoral contra trés candidatos
do PDS cujos votos venham a ser somados
em favor de um s6. Até Alufzio Alves sabe
disto. E precavido como &, esté cultivando
uma alianga com a ala mais populista do
partido oficial, ou seja, com & poderosa
famflia Rosado. Nao seré surpresa, pois, 0
seu engajamento em favor de uma
candidatura governamental pedessista, que
tanto pode ser a de Dix-huit Rosado quanto
a de Geraldo José de Melo, em troca de
uma eleigao tranqilila para o Senado. Resta
saber quem, entre Geraldo e Dix-huit,
conseguiré cativar com maiores promessas o
lider do PP, que isoladamente continua
sendo a maior expressao eleitoral do Estado.
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IPE: dinheiro michou .

Nos tempos do presidente Efrem Lima o IPE
era uma reparticdo séria, voltada
essencialmente para as suas atribuicdes
especfficas de garantir ao servidor estadual
uma boa assisténcia médica e previdenci4ria.
Para conseguir aquela situagao, o 6rgao
mantinha um rigido controle das suas
finangas, sempre em regime de contencao e
procurando aplicar bem os seus recursos
disponiveis. A politica de Efrem dava
resultado. Tanto que a imprensa chegou a
consideré-lo o mais eficiente auxiliar dos dois
Gltimos governos. Acontece que, de repente,
optaram pela transformagso do IPE em bir6
politico. Efrem foi removido para a
presidéncia do Banco de Desenvolvimento
(sempre mal das pernas) e para seu lugar
convocou-se 0 médico mossoroense
Leodécio Néo, suplente de deputado federal
pela oposi¢ao que aderiu a Tarcisio e
Lavoisier. Hoje, o IPE vive nas manchetes
dos jornais, criticado por nao mais estar
cuidando das suas obrigacdes com eficiencia.
Parece que o dinheiro do IPE est4 michando

. ou & pouco para fazer polftica, além de
previdéncia.
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Dorian, o articulador

Até entdo conhecido como brilhante
profissional de imprensa, com uma boa
passagem em redagdes de jornais do Rio e
Sao Paulo, Dorian Jorge Freire revelou-se
na eleicdo da Mesa da Assembléia, um
competente articulador politico. Com transito
facil em todas as &reas, pela sua
independeéncia, Dorian tornou mais faceis os
contatos do deputado Carlos Augusto
Rosado com a famflia Alves, terreno ndo
muito conhecido pelo parlamentar
mossordense. O Gnico problema para o
jornalista foi o vai-e-vem constante
Natal/Mossor6, uma ponte terrestre cada
vez mais movimentada.

A semantica de Faustino

A imprensa de Natal se portou com
ponderagao ndo dando destaque ao que
parece ter sido uma contradicao do
deputado Joao Faustino e foi explicado
como um jogo de semantica.

Quando o Vice-Governador Geraldo José
de Melo se considerou candidato & sucess&o
de Lavoisier Maia, no almogo e na
concentragao politica de Cear4-Mirim, o
deputado afirmou, emocionado: “ndo serei
obstéculo & sua candidatura”. E disse, em
outro trecho: “caminharemos juntos como jé
caminhamos em outros tempos”. Isso ficou
gravado. Mal a assessoria de Geraldo
publicava, no outro dia, essa posigao, Joao
Faustino aparecia na mesma edigao do
jornal com uma declaragao enfatizando ue
ndo retirara a sua prépria candidatura. As
especulagdes sao de que os Golberys do
Potengi exigiram a explicagao semantica,
pois o parlamentar apressou-se a dizer que
afirmara apenas “nao ser obstaculo”.
Esqueceu o “caminharemos juntos”.

Revolta na CAERN

Acontecimentos na Cia. de Aguas e Esgotos
do Rio Grande do Norte — CAERN,
revoltam até certos diretores e técnicos do
primeiro esca¢io da empresa.
REservadamente, alguns confessam-se
chateados com erros e atos de certos
funcioné&rios na leitura de contas que vao
aléem de Cr$ 7 mil, quando o usuério passou
todo 0 més veraneando. Muitas dessas
contas levaram até a crer na existéncia de
“leituras fantasmas” ou da suspei¢do de um
golpe que ja estd sendo chamado de “conto
do hidrémetro”. O defeito & similado por
algum funcionério e, depois, aparece outro,
“casualmente” propondo o conserto. Sao
suspeitas ainda, mas que a prépria
burocracia da empresa impede a apuragao.
Enquanto isso, a &gua da CAERN comega a
disputar palmo a palmo com a gasolina,
para ver quem pesa mais no orgamento da
classe média natalense.

O galego do Alecrim

Uma das obsessdes do prefeito José
Agripino é tornar-se popular. Estimula nos
jornais que lhe sao simpéticos apelidos e
tenta, por todos os modos, conquistar a
simpatia dos bairros populares. Até a
redagdo do Boletim de noticias da Prefeitura

tornou-se supostamente mais descontrafda,
usando termos leves, frases informais, etc. O
deslocamento do carnaval para o Alecrim
estaria integrado nesse esquema populista. O
Prefeito guarda tanto empenho na
preparagao dessa imagem que atende
tranquilamente quando um popular o chama
de “Alemao”, por causa do seu porte
europeu e nada nordestino.

#¢¢ O governo Lavoisier Maia chega ao seu
segundo ano sem definir uma politica de
desenvolvimento para o Estado. O Cear4
continua atraindo todas as inddstrias que
pensaram em se instalar no Rio Grande do
Norte, enquanto nés nos apressamos em
denunciar que o Cear4 ests errado see Ao
que tudo indica, o Nordeste enfrentaré o
terceiro ano consecutivo de seca. Espera-se
dos governos federal e estadual algo mais do
que um plano de emergéncia. Dar esmola
ao nordestino flagelado ndo passa de um

Curtas e grossas

paliativo carissimo. que ainda por cima
deforma a personalidade do trabalhador
rural e transforma-o num ser improdutivo

eee Desemprego em masse & o primeiro
sintoma da recessao que atinge o Rio
Grande do Norte neste comego de 1981.

Em Natal, setores do comércio varejista
estdao chegando a dispensar até 50 por cento
dos seus empregados. Na &rea industrial, os
ramos da construgao civil e o editorial-grafico
sao os maie afetados.

RN/ECONOMICO Fevereiro/1981
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Carta Patente N° 24 do BNH - CGCMF 08344426/0001-74

RELATORIO AOS ASSOCIADOS

Senhores associados.

Apresentamos o BALANGO relativo ao 2°
semestre de 1980, encerrado com base em 31 de
dezembro.

A satisfagao da apresentagao para conhecimento
e analise de V. Sas. do Nosso BALANGO
PATRIMONIAL e demonstragdo de RECEITAS E
DESPESAS, nao & apenas uma forma protocolar ou
simples cliché.

Dados — detalhados em quadro a seguir — in-
dicam numeros altamente positives do desempenho
de nossa entidade, cujos depositos cresceram 85%
no periodo; as aplicagdes se elevaram a niveis de
114%; e as garantias aos nossos depositantes se
multiplicaram também em percentuais acima de trés
digitos. Isso tudo coroado com um lucro de Cr$
55.885.000,00, onde o crescimento proporcional,
sobre o semestre anterior, alcangou 0s 207%.

(Posigao em milhares de cruzeiros)

CRESCIMENTO
ITENS .12 12.
30.12.79 30.12.80 crs "

DEPOSITOS 389.264. 721.893. 332.629. 85
EMPRESTIMOS 922,029. |1.977.658. | 1.055.629. | 114
FUNDOS (Reservae Emergéncla) 38.756. 109.935. 71.179. | 184
PROVISSAO P/GARANTIR
DIVIDENDOS FUTUROS (Abr/Julig1) 7.388. 27.769. 20.381. | 275
RECEITAS DIFERIDAS 1.135. 20.658. 19.523. | 1.720
LUCRO DO SEMESTRE 18.223. 55.885. 37.662. | 207
NUMERO DE FUNCIONARIOS*
“Incl.Diregéo e Agéncias 66 105 | 59

“CRESCIMENTO DAS APLICACOES”
Série historicada Aplicagao da APERN
(com base nos valores registrados nos balangos anuais)

“A EXPANSAO DOS DEPOSITOS”

Sera historica dos depositos da Caderneta de

Poupanga APERN (com base nos valores registrados
nos balangos anuais)

EXERCICIO VALORES INCREMENTO  EXERCICIO VALORES INCREMENTO
EM Cr$ 1.000,00 % EM Cr$ 1.000,00 %

1968 107 - 1068 211

1969 6.167 5.663 1969 2.905 1.276
1970 15.068 144 1970 9.162 215
1971 25.976 72 1971 12.471 36
1972 42,353 63 1972 21.943 76
1973 53.113 25 1973 32.192 47
1974 76.022 43 1974 47.395 47
1975 97.377 28 1975 66.092 37
1976 145.629 50 1976 97.078 49
1977 234.331 61 1977 140.629 45
1978 551.420 135 1978 241.320 72
1979 922.029 67 1979 389.264 61
1980 1.977.658 115 1980 721.893 85

QOutro indicativo do vigor de nossa Entidade,
revelado no periodo, pode ser constatado na
multiplicagdo do nosso numero de agéncias, com a
nossa presenga chegando de maneira mais efetiva
no progressista bairro do Alecrim, em Natal e tam-
bém na cidade de Caicd, onde instalamos novas
lojas. Politica que pretendemos manter pelos
estudos ja executados e encaminhados ao BNH de
abertura de novas agéncias.

a) Diretoria Executiva



BALANGO PATRIMONIAL REALIZADO EM 31 DE DEZEMBRO DE 1980
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DEMONSTRAGAO DO RESULTADO DO SEMESTRE
ENCERRADO EM 31.12.80 E SUA DISTRIBUIGAO:

“DEMONSTRAGAO DAS MUTAGOES DO PATRIMONIO SOCIAL”
DO SEMESTRE ENCERRADO EM 31.12.80
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DEMONSTRATIVO DE ORIGENS E APLICAGOES DE RECURSOS
DO SEMESTRE ENCERRADO EM 31.12.80
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Alvaro Alberto Souto Filguelra Barreto
Dirator

Marlo Roberto Souto Filgueira Barreto
Oirator

Tac. Cont. CRC/AN-2.473

Franclaco CAmara Junior
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NOTAS SOBRE AS DEMONSTRACOES FINANCEIRAS

M 31 DE DEZEMBRO DE
NOOTA 1~ DIREYRIZES CONTABEIS 1980.
1] .

o adoladoa ne

dan [

exarciclo lindo am 31 da dezembro de 1980 podam aer
midoa como aagua:

oA foram am con-

formideda com a circular IPE /76 da 08 da dezambro da 1970,
b) Foram corrigides aa contea do Patrimonio Liquido e do
Alivo Parmanania, am obadiéncla & Circular PE O&/78 da 18 da
dezambro da 1978 do Banco Naclonai da Habitegio - BNH.
©) Ragima Contabil - & adotado 0 da compatdncia do
axarclelo. daspa & cuatoa dea

RELATORIO DO CONSELHO DE
ADMINISTRACAO
No uso doa podaras confaridoa no Eatatuto da APERN, 0
Conaaiho aprova o Balango a e Damonairaglio dea Conles da
Raauliedo reaitivos ao axerciclo anc

Natal, 08 da janairo de 1881.

ALVARO ALBERTO 80OUTO FILQUEIhA BARRETO
Prasidenie

financairan ao acumulades am lunglio da fluéncia doa prazos
coniraluala das oparagbes a ouiros avanioa, obaarvades nor-
Mmaa palo Banco

Naclonal da Habllaglo,

b) Oa grupoa des cantas Apiicagbas Imobliidriea, recuraos
do Banca Naclonai de

acho do
ania com basa na varlegio des
Capltal
0 custo da
maia corraglio mon manoa dapracieglio, com basa Mo

método linaar. As e utilizades javam am linha da conia as
davidaulll-acondmica doa bana.

) Gestos da InatalagBas - oa gesion da inatalajden d-
dapandéncies slugadas pa a foram dilaridon
0 do conirato da loc

alo P
hipotaca dos imévaia, objalo das-oparagBaes, por aaguro conira
Of riacon de morta, invaildez parmananta, (ncéndio & por

aguro da crédito Imobiiidrio, am conformidada com aa n
40 BNH @ direlrizas do instituto da resseguroa do Breali

(IRB).
NOTA 3 —

On valor

d| dos am
créditon am allueg

aa crédiion astlia amparados paies gesantiss
dascritas nanote 2.

PARECER DO AUDITOR INDEPENDENTE

CERTIFICO, para oa fina praviaios na alinas “b" do Artigo
82, da RC-0B/78 do BANCO NACIONAL DA HABITAGAO, que
procadl ao axama do BALANGO GERAL a da DEMONS-
TRAGAO DA CONTA DE RECEITAS E DESPESAS
samasira ancarrado am M de dezambro da 1880, da APERN

da Poupang
18, com Seda am N I{RN) & praga Padra Jolo M
bam como oa documanios qui rviram ao {avaniamanto dea
dilas pagea contbbala, Como conclualio a0 axama am aprego,
10u da PARECER qua 0 BALANCO GERAL a a raspaciiva
DEMONSTRAGAO DA CONTA DE RECEITA E DESPESA
o antado a0

do

os
da contabllideda garaimanta Iclilol‘ nada tanho a objaiar
Qquanio & aua aproveglio.

Natal, 13 da janalrode 1881
FRANCISCO STEINER QGOMES DE MESQUITA

CRC-Plaul n* 1026-Auditor Indapandania 04/PF-Proc. ANH
” 7273




ALUGAR AGROMAQUINAS

CARROS" IRRIGACAO INDUSTRIAL E COMERCIAL LTDA.

Rua Presidente Bandeira, 853 - Alecrim
Tel. 223-1028 Telex 0842364 - AGIR

Somente na Natal . RN

AUTO Sementes, Produtos Veterindrios, Vacina¢des, Assisténcia
veterinaria, moto-bomba, arames, adubos quimicos, im-
LOCA DO RA plementos agricolas, moto-forrageiras, material agricola,
herbicidas, fungicidas, inseticidas. lrrigacao: porinun

D U D U dacio e aspersio.

Alugue um carro novo
com ou sem motorista

e Av. Rio Branco - 420 - Centro
e Box Aeroporto Internacional
Augusto Severo
Fones: 222-4144/222-0501
222-1106/272-2446 - Natal-RN

REFRIGERACAO

Assisténcia técnica
Brastemp e Consul

M
:;uéfggi%%?:nn::gto MOLAS ZITO COM. LAETE GASPAR

LTDA COMERCIALLTDA.
SSISTANCIA TECNICA CONSUL - BRASTEMP . (Assisténcia autorizada “CONSUL")
= lns‘a’mra e . Instalagbes ( pegas. acessorios e
= Refrigeracdo Ltda. equipamentos p/
refrigeracao em geral
Rua Frei Miguelinho, 90 - Ribeira e ar condicionado
Tel. 222-3825 Molas, Feixe de Molas , Manutengio ¢ motores elétricos
— e Acessorios Preventiva ﬁ e capacitores
- * polias e correias V
IMOVEIS * tubos de cobre e
 Consertos conexdes de latao
(A|Ugue| C/ Prud. E Morais ) material elétrico
ini Grau Certo em Ar Condici
admm's"agao Av. Prudente de Morais. 1471 Tel.: 223 0 ondicionado
Rua Dr. Barata, 202/4 — Tel.. 222-2817
NATAL-RN. NATAL - RN

Av. Deodoro

" nere
e qprealvts s L RODO-FORTE

——— REPRESENTACOES £ TRAXSPORTES NORTESUL LToA
I — — -

PRS-

«  Transportes em geral, mudancas, veiculos, encomendas etc...

UNIMOS O
——— BRASIL DE

Forros e tapetes para qualquer
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Ambiente

UM PROJETO PROVA QUE
A RIBEIRA PODE REMOCAR

Uma potiguar, estudando na Universidade de Brasilia,
elaborou um projeto, com 2 colegas, para recuperar o
mais tradicional bairro natalense.

Ribeira — bairro boémio e comer-
cial, testemunha ainda viva das mais
antigas tradigdes de Natal, mesmo
assim, esta morrendo pouco a pouco.
Constituindo, em linguagem técnica,
‘“‘um conjunto urbano em ambiente
deteriorado’’, foi objeto de um proje-
to ambicioso: o Projeto de Revitaliza-
¢ao Urbana do Bairro da Ribeira, ela-
borado por trés concluintes do Curso
de Arquitetura e Urbanismo da Uni-
versidade de Brasilia — UNB.

Diana Meirelles da Motta, nascida
no Rio Grande do Norte, teve a idéia
de, junto com dois colegas, fazer o
seu trabalho de diplomagio sobre a

sua terra de origem. Escolheu o
bairro da Ribeira para o seu projeto,
fazendo extensos levantamento foto-
graficos, bibliogrificos e de campo.
Seu esforgo, que durou sete meses,
foi plenamente recompensado quan-
do- seu trabalho foi escolhido, entre
todos os apresentados, para repre-
sentar a UNB na Confrontacio Inter-
nacional de Projetos de Estudantes
de Arquitetura, a ser realizada no
Congresso da Unido Internacional
dos Arquitetos de julho desse ano,
em Varsdria, Poldnia. ‘‘Provamos
que é possivel realizar um trabalho
desse porte a distdncia — afirmou

Maltratada, decadente, a Ribeira ainda tem condigdes de remogar
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Diana Motta, a RN-ECONOMICO
durante suas férias em Natal — e
despertamos o interesse dos colegas
e professores para o Rio Grande do
Norte’’.

O PROJETO — O projeto foi ela-
borado em constante contato com a
Prefeitura de Natal visando a sua via-
bilidade econémica face aos parcos
recursos disponiveis e maior priori-
dade de outros projetos. Além de
identificar as areas mais importan-
tes e deterioradas da Ribeira, ele de-
termina as que estido necessitadas de
intervencdo e prevé a reformulagio
do sistema vidrio; valorizagao das pe-
culiaridades locais e sua transforma-
¢do em pélo atrativo turistico. Aliado
a isso, enfoca as melhorias das condi-
¢Oes fisicas e preservagdo dos grupos
sociais existentes na drea.

AS RAIZES — Diana Meirelles
da Motta tem 25 anos e, apesar de
ter tentado o vestibular em Sio Pau-
lo, optou por fazer o curso de Arqui-
tetura e Urbanismo em Brasilia, na
UNB. Como sempre, teve vontade de
realizar um trabalho que versasse so-
bre a sua terra ‘‘pelas raizes que
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tenho’’. Surgiu a idéia de escolher a
Ribeira, com base na sua situagido
particular dentro da cidade e de sua
localizagdio em uma regiio deprimi-
da economicamente: o Nordeste Bra-
sileiro.

O primeiro contato direto com a
area foi feito em janeiro do ano pas-
sado, quando foram adquiridas plan-
tas do bairro com a Prefeitura e
levadas a Brasilia para serem mostra-
das aos outros componentes do gru-
po, um mineiro e um carioca: Bene-
dito Tadeu de Oliveira e Marcio
Vianna. A partir dessa primeira me-
dida inicial, o trabalho comegou a se
desenvolver.

A equipe veio a Natal, fez levanta-
mentos de campo e aerofotogramé-
tricos da area com base nas plantas
que tinha em mdos, tirou fotogra-
fias, pesquisou a bibliografia existen-
te sobre a vinda-dos americanos ao
tempo da 22, Grande Guerra, Beco da
Quarentena e Rio Potengi. Foram fei-
tas, também, entrevistas com autori-

E realmente a velha Ribeira estd
precisando de revitalizagdo porque
talvez nunca o bairro tenha atra-
vessado tdo maus dias. Com a
transferéncia para o novo terminal
Rodovidrio dos &nibus interesta-
duais e 95% das linhas intermuni-
cipais, a velha e decrépita estagdo
rodovi@ria “Presidente Kennedy”
perdeu toda a sua movimentagdo
e s6 deixou, nela e em volta, um
imenso vazio. Os comerciantes
que ali ficaram e os das redonde-
zas dizem que vdo falir dentro em
breve. E, talvez contaminados pe-
lo pessimismo geral, dizem que o
restante do comércio dall também
serd afetado porque a tendéncia é
o povo ir deixando de ir d Ribeira.

— Isso vai ficar feito o Recife
velho. — diz Jodo Ferreira dos
Santos, um dos mais antigos co-
merciantes do lugar.

O que ainda permite alguma
movimentagdo e dd aquela drea
algum sinal de vida — e mesmo
assim com uma conotag¢do trégica
—sdo as filas e os dramas do pos-
to médico do INPS, que fica na
praga Augusto Severo, nas proxi-
midades do teatro Alberto Mara-

dades governamentais e com a popu-
lagdo do Bairro, objetivando um qua-
dro do que a Ribeira é atualmente e
do que foi no tempo em que concen-
trava a vida da cidade.

INEDITO — Os estudantes fize-
rem fichas sobre o local, enfatizando
os seguintes itens: estado de conser-
vagdo e gabarito (altura) dos edifi-
cios, tipologia arquitetdnica, uso do
solo e construidos urbanos, englo-
bando pavimentagdo, calgcadas e es-
pacgos livres. Procuraram, ainda, sa-
ber se havia algum trabalho seme-
lhante na Faculdade de Arquitetura
da UFRN, constatando que havia

‘A delimitag¢do que demos ao bair-
ro ndo é a mesma oficial, porque in-
cluimos o Canto do Mangue, que fica
nas Rocas. Temos mais de 250 slides
e cerca de 200 fotografias, mostran-
do, inclusive o Rio Potengi pela Rua
Chile’’, esclareceu Diana Motta.

Depois de terem feito um diagnds-
tico da area, os estudantes aponta-

—

O INVERNO DA DECADENCIA

nhdo. No posto, a movimentagdo
€ por conta das pessoas que che-
gam de madrugada para pegar
um bom lugar nas filas e se candi-
datar a uma ficha. Em fungdo des-
sas filas nasceu um curioso tipo de
comércio paralelo ao muro do co-
légio Salesiano e que funciona as
24 horas do dia. Esse comércio é
composto de barracas com sanduf-
ches, café, refrescos, etc. E, con-
tudo, uma movimenta¢do negati-
va. Porque as barracas ndo tém
higiene, as filas sdo tristes e sofri-
das e, para piorar, bem na esqui-
na do prédio do posto médico do
INPS hé& uma imensa poga de la-
ma preenchendo um largo buraco
que jG tem vdrios meses de idade.

Como, de resto, negativas tém
sido sempre as coisas para a Ri-
beira. As primeiras chuvas do in-
verno deste ano dafetaram seria-
mente a segunda etapa do servigo
de drenagem e, em consequéncia,
ele vai sofrer mais atraso ainda.
Sintoma de que no inverno deste
ano a Ribeira vai padecer seria-
mente com o acumulo da dgua
das chuvas porque continuard sem
contar com um esquema de es-

ram as regides mais deterioradas e
determinaram as intervengbes a se-
rem feitas nas Pragas Augusto Seve-
ro, da Penha, de Sio Pedro e do
Lions Club, além da Rua Chile, Ave-
nida Duque de Caxias, Canto do
Mangue e Cais da Travessa de Lira.

Foram identificados fatores fisi-
cos e sociais de cada um desses lo-
cais, como porte das edificagies vi-
zinhas, capital fixo investido, valor
histérico ndo vionculado & estética,
apropria¢do coletiva e individual.
Quanto aos fatores legais, foram es-
pecificados os locais de direito do
Governo, como os tombados pelo Pa-
trimdnio Histérico ou os pertencen-
tes & Rede Ferrovidria Federal e
ao Porto.

]

coamento eficiente. Sinal também
de que o calgamento do bairro vai
se soltar muitas vezes, pois jG se
tornou rotina ap6s cada chuva
mais pesada isso acontecer.

Até o chamado “bairro alegre”
— a Grea boémica — da Ribeira
estd triste, com os antigos bares
fechados, as noites vazias, restan-
do apenas a tradicional peixada
“Potengi”. Até mesmo um dos dl-
timos cantos das tradi¢Ges da Ri-
beira — o Carnaval da Saudade,
promovido sempre uma semana
antes do carnaval também foi rele-
gado este ano, porque a empresa
que o promove alegou contengdo
de despesas. Também os cantado-
res e repentistas que alegravam as
tardes da praga Augusto Severo
sumiram porque o seu piiblico se
foi para o novo terminal Rodovid-
rio.

A Ribeira precisa remogar. O
quanto antes.

6~~~ _____“* ">

RN/ECONOMICO ~ Fevereiro/1981



AMBIENTE

Comegaram a projetar em cima do
que ja possuiam e levando sempre
em conta as diretrizes da Prefeitura,
como o Plano Diretor. Em linhas glo-
bais, foram visadas, para a revitaliza-
¢do da Ribeira, a valorizagdo das
peculiaridades da area, transforman-
do suas potencialidades em pdlo tu-
ristico, cultural e prestador de ser-
vicos. Abordaram a drenagem das
aguas pluviais, ampliagdo e preser-
vagdo das dreas verdes e protegdo a
integridade fisica das edificagdes.

A NOVA RIBEIRA — Entre as
modifica¢gdes e melhoramentos suge-
ridos no Projeto de Revitalizagao Ur-
bana da Ribeira, prosseguiu Diana,
figuram a devolugio da Praca Au-
gusto Severo a populacdo para uso
cultural e de lazer, uma vez que se
encontra, no momento, servindo de
estacionamento ndo dirigido e de
ponto de Gnibus.

A Praca, de acordo com o Projeto,
ser4 unificada com o desvio da Aveni-
da Duque de Caxias, e transformada
num teatro de arena, ao ar livre. O
predio da Rodoviadria — que ja serd
transferida para a Cidade da Espe-
ran¢a — com a retirada dos boxes. do
primeiro pavimento, tem aproveita-
mento para atividades de folclore e
exposi¢des, entre outros usos.

“Queremos fazer com que a Ri-
beira cresga com a cidade e que nédo
seja mais local para trafego de pas-
sagem’’, colocou a responsavel pelo
projeto. Prosseguindo com as modifi-
cagbes propostas, informou que a
Avenida Duque de Caxias, desviada
em seu curso original, poderd ser
acrescida de calgados e equipamen-
tos urbanos como caixas de correio e
telefones piiblicos, com preservagao
de todas as 4rvores existentes. O
Canto do Mangue, precisando de re-
condicionamento fisico, o que inclui a
permanéncia da populagdo local e da
atividade de pesca artesanal, terd
suas barracas padronizadas e deslo-
cadas para o centro da praca, abrin-
do o visual para o Rio Potengi.

Quanto ao Cais da Tavares de Lira,
seu antigo uso para transportes de
passageiros para o outro lado do rio é
devolvido pelo projeto, o que é uma
forma de minimizar o gasto de com-
bustivel com transporte por via ter-
restre. Barcas reativadas, constru-
¢do de uma praga no local e de um
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Diana: volta as origens

terminal com aproveitamento dos
conjuntos urbanos foram as solugdes
apontadas, bem como a criagio de
um restaurante com a utiliza¢io do
prédio onde hoje esta localizado o al-

moxarifado.

O Beco da Quarentena também
tem sua continuagdo garantida em
virtude do seu valor afetivo e histéri-
co, embora algumas melhorias fisi-
cas se facam necessdrias. O projeto
prevé, ainda, desapropriagbes vin-
culadas a reforma do sistema viario,
assim como ocasionard a ligagio di-
reta da Avenida Rio Branco com a
Rua Almino Afonso.

EXECUCAO — Apesar de nio ter
sido feito or¢amento para a execugio
do projeto, Diana declarou que foi
levada em conta a viabilidade econd-
mica, com utilizagio dos prédios que
ja existem, de materiais encontrados
na prépria regido, bem como a mio-
de-obra local. O projeto serad apresen-
tado na UFRN e exposto integral-
mente a Prefeitura Municipal.

Para a participagio na Confronta-
¢ao Internacional de Varsévia, o Pro-
jeto foi totalmente traduzido para o
espanhol e, na sua apresentagio na
UNB, Diana e sua equipe fizeram
uma retrospectiva histdrica da Cida-
de do Natal e da Ribeira, apresen-
tando desenhos e plantas, além de
slides e fotografias. Se serd, ou nio,
executado, concluiu Diana, ‘‘a deci-
sdo cabe ao Governo do Estado e a
Prefeitura do Natal’’.

SISTEMAS E EQUIPAMENTOS
PARA ESCRITORIOS

GESTETNER
Impressoras offset,
mimeografos a
tinta, gravadores de !
stencil, materiais

de impresséo.

MAGGIPLAST
Materiais para
plastificacéo e

guilhotinas
manuais.

||
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NAO SE APERTE.
VA DE OPCIONAL.




OPCIONAL: UM ONIBUS
CONFORTAVEL

Até o fim do ano o litro de gasolina estara custando Cr$ 100,00. No
minimo. Agora, ela esté indo para uns Cr$ 70, 0d

Para nao complicar muito o raciocinio, atente bem para o seguinte: num
dnibus opcional da Cidade do Sol, que faz a linha Natal-Ponta Negra vocé
percorre até 17 quildmetros pagando uma passagem de somente Cr$
20,00, com todo conforto, seguranga, motorista experiente, em 8nibus
que s6 conduzem 40 passageiros — todos sentados.

Além do mais, os opcionais s param se solicitados, garantindo assim um
menor tempo de viagem.

Pense direitinho. Faca os calculos. Faga melhor ainda, para tirar todas as
davidas: deixe o carro em casa e va de opcional.

Voceé vai ver que nestes tempos de aperto ainda ha jeito do orgamento
ficar folgado.

ROTEIRO
Parte da rua Pirangi, no conjunto. Segue o0 mesmo roteiro do

transporte da praga, entrando na rua Joao Pessoa e retornando
pela Estagao Rodoviaria da Ribeira.




Mercado Imobiliario

INFLACAO ABALA ATE
A SOLIDEZ DA TERRA

Ao contrario do que se pensa, o mercado imobiliario de
Natal tem muitas incertezas. Culpa da inflagéo.

J fato de se ter transformado na
opcdo mais segura para investi-
mento nestes tempos de inflagio
nido tornou o mercado imobiliario
um setor réseo da economia do Rio
Grande. do Norte. Ele também re-
clama de ‘‘crise’’. As empresas
maiores alegam custos operacionais
altos, enquanto o alto prego dos alu-
guéis torna parte dos negdcios difi-
ceis. Entdo, tem a op¢do do lotea-

mento. Mas essa drea nao esta isen-
ta de dificuldades. Embora, a pri-
meira vista, o terreno seja o negécio
certo para se aplicar, hoje em dia,
também ele deixa em divida o pe-
queno investidor porque ai, tem a
distdncia a pesar. Mesmo assim, o
loteamento pareceu, durante al-
gum tempo, um negdcio tdo promis-
sor do setor imobiliario que houve
uma invasao de imobilidrias pernam-

O mercado esta bom para o corretor auténomo
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bucanas em Natal. S6 que, por um
erro de calculo, elas investiram de-
mais e nao perceberam que o poder
aquisitivo do Grande Natal nao é o
mesmo do Grande Recife e, dai,
alguns fracassos. De toda maneira,
os empresarios mais sélidos do se-
tor mantém a confianga. Mas, por
enquanto, quem tem se saido bem
é o corretor individual, o livre ati-
rador que ndo tem responsabilida-
de com.0s custos operacionais e que,
se fizer negdcios, ganha, mas, se
nao fizer, ndo perde.

RETRACAO — O fato é que o
mercado imobilidrio de Natal estd em
retragio. As empresas que mili-
tam com venda, aluguéis de casa e
administracdo. dizem que os negé-
cios nunca estiveram tio ruins.
Alguns cmpresdrios do ramo, po-
rém. em nimero muito reduzido,
acreditam que tudo nio passa de
uma fase* e que logo vai se acabar
o aperto. Um deles, Francisco Ri-
beiro, presidente do CRECI/RN,
justifica a atual situagho critica por-
que passam as empresas imobilid-
rias, dizendo que é uma fase circuns-
tancial:  ‘'Estamos numa fase de
amaciamento porque a todo aumento
de produto, principalmente dos de-
rivados de petréleo, tem o povo que
passar pcla fase de adaptagio. Em
seguida vem a aceitagio e, inclu-
sive, 0s negocios também viao se
adaptando™.

Ja. por outro lado, diz Severino
Arruda de Aquino, gerente adminis-
trativo de Bezerra Imdveis, que o
ramo imobilidrio sempre foi dificil
para quem esta dentro dele. Princi-
palmente nestes ultimos S anos. E
continua dizendo que, *‘se computar-
mos O0S custos operacionais que
uma empresa desse tipo tem com ta-
rifas telefdnicas, impostos, taxas e
combustivel, no final o lucro repre-
senta nada. D4 s6 pra gente deixar
o negdcio aberto’”.

Enquanto isso imobilidrias de ou-
tros estados tém a ilusio de que o
negécio imobilidrio em Natal estd
muito bom. Arruda alerta: ‘O ne-
gécio esta sendo bom para os corre-
tores auténomos. Estes, sim, isen-
tos dos encargos sociais, quando na-
da vendem, também nada gastam’".

A TERRA PROMETIDA — Como
e comum, a desvalorizagio da moe-
da. c¢cm consequéncia da alta infla-
¢do em que vive o pais, canaliza
investimentos para a drea imobilid-
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Chico:erro de calculo

ria. Como a venda de casas nado esta
ficil, porque os financiamentos sao
raros, terreno passa a ser a opgao
mais viavel para quem tem alguma
disponibilidade financeira e ndo es-
pera vé-la tragada pela desvaloriza-
¢do da moeda. Por parte das imobi-
liarias, também estd havendo a mes-
ma expectativa de que os negocios
reajam através de loteamentos.
Por conta disso, parece estar haven-
do uma inflagio de corretoras de
outros estados, com a perspectiva
de um saturamento do mercado.
Mas o que se pode sentir através
dos empresdrios locais é que estes
nio estio com medo da concorrén-
cia, principalmente porque empre-
sarios como Arnon Savio e Silva,
s6cio gerente de Arnon Iméveis,
Severino Arruda, de Bezerra e Imé-
veis e Francisco Ribeiro, que é pio-
neiro no ramo e os demais solida-
mente instalados, nio sentem o mi-
nimo receio de concorréncia e expli-
cam porqué: ‘‘Primeiro, temos o0
exemplo da Camaragibe, imobilia-
ria pernambucana, que se instalou
em Natal, prometeu mundos e fun-
dos com um loteamento,o0 CARIBE-
SUL, em Barra de Cunhai e depois
desapareceu da praga. Qutras imo-
bilidrias de outros estados poderado
se dar mal se nio encararem O
negécio com’a seriedade merecida’’.

Francisco Ribeiro, explica o fend-
meno da Camaragibe: *‘Como se sa-
be, o poder aquisitivo do povo de

Pernambuco, € muito maior do que
o de Natal. Os ecmprcsarios pernam-
bucanos, habituados com o sucesso
que tiveram com loteamentos em ter-
ras do Grande Recife e como a
safra 1a acabou, resolveram investir
no RN. Esqueceram, porém, de
guardar a devida distdncia entre os
dois poderes consumidores dos dois
povos e entraram aqui com muito
vapor. Investiram muito, logo de sai-
da, com propagandas caras, projeta-
ram seus loteamentos com toda
infra-estrutura, limpesa de terreno,
arruamento etc e o que acontece é
que tiveram os custos dos terrgnos
muito onerados e quando foram ver o
resultado, o lucro nao passou de
faturamento. Por sua vez, o povo
ficou espantado pelos altos pregos
dos terrenos viu a distdncia para
chegar até eles e por conta do alto
preco da gasolina houve a retracao.
O resultado, infelizmente, foi o fra-
casso’’. Quanto ao nimero de imobi-
lidrias em Natal isso ndo € novidade
para Francisco Ribeiro. Diz ser uma
prova de que o mercado de imdveis
cstd bom. Ja Severino Arruda e
Arnon ndo véem com tanto otimismo
a coisa como Francisco Ribeiro, pelo
fato de as vendas terem caido cerca
de 50% nos dltimos 120 dias. Nio
h4 ainda perspectiva de reagdo des-
ta queda, segundo eles, por dois fa-
tores; as financeiras que operam com
imdveis encontram-se fechadas com
promessa de abrirem seus créditos
em maio e 0 de aumento do nimero
de imobilidrias.

MERCADO IMOBILIARIO

Arruda: falta ajuda

A reagdo do mercado estd na de-
pendéncia, segundo Arnon e Arru-
da, de alguma medida do governo
que amcnize o processo inflaciond-
rio. Porque se consideram sélidos no
ramo, pela vivéncia de suas atua-
¢bes, o maior nimero de novas em-
presas nao o0s preocupam tanto:
‘‘Estas empresas tém normalmente
um fim determinado Sao elas, geral-
mente, filiais de outras em Pernam-
buco, que loteam um terreno e fa-
zem a sua propria administragio e
venda. A Camaragibe, por exemplo
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MERCADO IMOBILIARIO

estd passando seus negdcios para
Arnon Iméveis’’.

AQUEM DO INDICE INFLACIO-
NARIO — Apesar da reagio popular
contra os aumentos de prestagdes
de casas e de aluguéis, as imobilid-
rias pensam diferente. Para elas, os
pregcos estio razoadveis, pois nao
acompanham os indices inflaciond-
rios. Se o BNH fosse atualizar os
precos, hoje quem paga uma presta-
¢do de Cr$ 12 mil passaria para ci-
ma de Cr$ 24 mil, porque a inflagio
chegari a indices superiores a 100%
em julho. E o préximo reajuste jd
esta sendo previsto em torno de
60%. E o que Francisco Ribeiro
diz: ‘‘Os imdveis nio poderido ser
atualizados, pois o governo estaria
levando o povo a uma maior eleva-
¢io do custo de vida e o poder aquisi-
tivo das pessoas ndo suportaria
tamanha carga’’.

Com terreno, a coisa ja é vista por
outro angulo. O natalense, segundo
Francisco Ribeiro, ja aprendeu a
investir em terrenos e sabe das
iareas urbanas e suburbanas, que,
de janeiro a dezembro, tem valori-
zagdo de até 100%.

EXPECTATIVA DOS REAJUS-
TES — O que tem deixado as em-
presas imobilidrias receiosas é a
nova politica de reajuste das presta-
voes do BNH, com base nos indices
das INPC, para a aquisi¢io de imé-
veis pelo Sistema Financeiro de Ha-
bitagdo. A tendéncia, diz Severino
Arruda. é de expectativa de uma
retra¢do maior do mercado consumi-
dor, pois os aumentos niao serio
inferiores a 60%. E, complementa
Arnon. '‘se antes, ou atualmente,
ndo encontra-se mais casas para alu-
gar da faixa de Cr$ 10 mil para bai-
xo. depois do proximo aumento é
que a coisa ficara dificil. As vendas
¢ procura de casas para alugar na
nossa imobilidria cairam em torno de
S50% nestes dltimos 4 meses’’. O
nivel de queda é confirmado em Be-
zerra Imoveis, por Arruda, que diz:
**Se vendéssemos trés casas por més
estariamos muito bem. As transfe-
réncias também cairam muito. O
negocio agora € partirmos para lo-
tcamentos de terrenos, pdis a renta-
bilidade ¢ mais segura, e ndo deixa
dc¢ ser nova opgdo de negdcio uma
vez que uma empresa de corretagem
nio pode parar nos seus empreen-
agimentos. Bezerra Imdveis estd com
um | :n¢amento de venda de terrenos
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Arnon: dificil alugar além de 10 mil

com lotes a partir de 800m2, com
pregcos iniciais de Cr$ 800,00. E
o loteamento Campo Verde, com no-
va opcao de lazer, segundo Severino
Arruda. Com este prego espera ele
que o langamento obtenha o éxito e
o sucesso esperados. Arnon Imoveis,
administrando o loteamento CARIBE
SUL, com prestagdo a partir de até
Cr$ 2 mil, espera realizar bons ne-
gocios nesta drea, enquanto os bons
ventos niao sopram do outro lado.
Uma outra imobilidria, dentre as vd-
rias existentes no mercado, que esta
também partindo para loteamentos,
é a Imobilidria Santos, que depois de
vender os seus dois primeiros lan-
¢amentos, ‘‘Parque Alecrim’ e o
‘‘Recando Verde’’, parte, agora,
neste primeiro semestre de ano, para
mais um, o Loteamento Campinas’’.
Assim, Natal e a grande Natal estdo
sendo retalhados em loteamentos

Na hora de comprar, vender ou alugar
seu imovel procure Sotil Imobiliéria,
uma organizagao que sempre
preservou os interesses dos

seus clientes.

SOTIL IMOBILIARIA

Av. Alberto Maranhdo, 1881 -
Tel.: 321-4693 — Mossor6-RN

e ai cabe a pergunta: este grande
negdcio, daqui a muito breve nio
estava saturado? Na opinido de Fran
cisco Ribeiro, sempre otimista, o
mercado estd bom, sempre foi bom e
continuard sendo bom. Outros mais
reservados como Severino Arruda e
Arnon, preferem dizer que estio na
expectativa dos negdcios, pois quem
tem para investir estd muito receio-
so. Primeiro, que todo investimento
hoje em dia, tem que ter um retorno
imediato e loteamento nio é assim.
O rctorno do capital se di mais len-
tamente € com riscos dos cilculos
feito falharem no estabelecimento
das prestagoes. Porque podem ser
tragados pela inflacdo, apesar de
toda correcdo aplicada. Por outro
lado o povo estd na divida, pois
nao existe no pais uma diretriz eco-
némica que dé a seguranca neces-
saria a qualquer tipo de neggcio.

e
e

{”_E
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Um novo
senico
GALUX

Sempre navanguarda. Sempre
oferecendo o melhor, Gaivao
Mesquita e Casa Lux

apresentam um novo servigo:
CAD.

CAD & Consultoria de Arquitetura
e Decoragdes. Pessoal técnico
especializado para oferecer
orientagao segura a quem deseja
decorar, reformar ou ampliar sua
casa. O primeiro nucleo da CAD
esté funcionando no
Supermercado Galvao Mesquita
ao lado da lgreja Sao Pedro e

é dirigido pela dra. Marcia Maria
Duarte Garcia, Arquiteta, que tera
imenso prazer em recebé-lo para
oferecer os seus servigos.

E o CAD & um servigo inteiramente gratuito. Uma forma de
retribuir sua preferéncia, servindo sempre meihor.

GALVAO MESQUITA - CASA LUX



Investimento

INCERTEZAS DEIXAM O
APLICADOR SEM OPCOES

Manoel Macedo diz que, no momento, ndo vé qualquer
op¢do de investimento no mercado de capital.

— Imoveis. Imdveis. Iméveis.

Esta é a resposta que Manoel
Macedo, o maior especialista em
mercado de capital de Natal, estd
dando a quem lhe pergunta sobre a
melhor opg¢io para investimento,
no momento. E uma resposta desse
tipo, partindo de um homem que
participou da fundagdo da Bolsa de
Valores do Rio Grande do Norte e
sempre viveu profundamente li-
gado ao mercado de capital é o
maior sintoma de que a saide do sis-
tema financeiro brasileiro ndo estd
nada boa. Além do mais, pela natu-
reza de sua atividade e peculiari-
dades do seu cardter, Manoel Ma-
cedo é um homem conhecido pelo
seu equilibrio e ponderagao.

Nio — como nota — que tenha
perdido toda esperanca no mercado
de capital. Mas a posigdo de Manoel
Macedo indicando o imdvel como a
unica aplicagdo segura, no momento,
parte do seguinte raciocinio:

— Eu ndo conhego, até hoje, nin-
guém que tenha perdido dinheiro
com imovel. A inflagio ndo corrdi o
imovel. Agora, ndo quer dizer
isso que seja um investimento com
retorno seguramente rapido. Pode
ser a médio ou longo prazo, depen-
dendo de uma série de fatores. Ago-
ra, é seguro. Fora imével, nido se
pode dizer que exista um investi-
mento seguro, no momento. Eu pelo
menos, ndo vejo nenhum.

INCERTEZAS — E o fator insta-
bilidade que leva Manoel Macedo a
demostrar tanto descrédito, na reali-
dade atual, com todo tipo de inves-
timento.

— Como — pergunta, algo per-
plexo — pode-se optar por este ou
aquele investimento se ninguém tem
certeza de nada, ninguém sabe o que
pode acontecer ainda hoje? Como ¢
que se pode acreditar em correcio e
indice de inflagio, quando a reali-

Quemtem
Caderneta de Poupanga
ganha tudo 1Sto:

Caderneta de Poupanga, a opgédo que o Governo quer ajudar
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dade supera, em muito, os nimeros
oficiais?

Na via desse argumento, ele vai
demolindo otimismos até mesmo em
relagio a Caderneta de Poupanga
que. segundo afirma, tem recebido
toda a ajuda do Governo. E explica:

— Esta historia de rendimento da
Caderneta de Poupanga é muito rela-
tiva. Se temos uma correcio oficial
fixada, por exemplo, em 100% e o
rendimento vai ser mais ou menos
nessa base, ji estamos perdendo
dinheiro, porque todos sabem que,
na realidade. a inflagio no ano pas-
sado foi de 150%.

No entendimento de Manoel Ma-
cedo a dura realidade do custo de
vida anula os cilculos ¢ a alquimia
numérica do Governo. Em conse-
quéncia, mesmo a eventualidade de
uma remuneracio de 100% para
uma aplicagio de Canderneta de
Poupan¢a — tomando-se o ano pas-
sado como exemplo — estaria de-
fasada pela inflagdo real dos pregos,
que foi de 50% a mais. Ou seja:
o dinheiro do poupador perdeu o
poder aquisitivo, de fato.

Mas a fiescrcnca do especialista
natalense € tanta que cle até arrisca
hipdéteses como essa:

— E quem pode garantir que o
Governo um belo dia nao cisma de
congelar os depésitos nas Caderne-
tas de Poupanca, pelo menos dos
aplicadores de uma faixa maior?
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Essa dudvida ele levanta em pros-
seguimento ao seu raciocinio sobre
as mudangas inesperadas e abrup-
tas que o Governo sempre estd in-
troduzindo em sua politica financei-
ra, a ponto de deixar até mesmo os
especialistas mais perspicazes na
total incerteza.

— O Governo esta criando impos-
to a todo momento. Estd mudando.
A situagdo da inflagdo estd pior do
que antes de 1960. Quero dizer bem
claro que ndo sou um descrente do
mercado de capitais e vejo nele um
setor da maior importancia. Estou
me referindo é a situagdo do mer-
cado, agora, em fungio das incerte-
zas da politica financeira do pais.

PREJUIZOS — Por cima de tudo
isso, Manoel Macedo ainda acha de
suma gravidade os frequentes es-
touros provocados pela agdo de cot-
retoras e distribuidoras de titulos
nos mercados do Rio e Sao Paulo.
Mas até ai ele vé também a culpa
do Governo Federal. E dd a sua in-
terpretacao:

— O Governo, através dos seus se-
tores especializados, sabia o que se

Matriz — Rua Teot6nio Freire, 283 — Fone: 222-0710 — Natal-RN.
Filial — Rua Alfredo Fernandes. 4 — Fone: 321-2339 — Mossor6-RN.

INVESTIMENTO

Macedo’ duvidas no mercado

passava, pois o Banco Central tinha
conhecimento dos balangos men-
sais dessas empresas. E por que cus-
tou tanto a agir? Por que sé tomou
providéncias quando j4 ndo havia
mais condigdo de ressarcir os prejui-
zos daqueles que fizeram as suas
aplicagoes de boa fé?

Para isso, ele tem também uma
explicacdo:

— S6 pode ter sido uma omissio
deliberada para favorecer cada vez
mais a Caderneta de Poupancga.

Por esse motivo ele ndo sé diz ser
impossivel aconselhar a quem quer
que seja a realizar um investimento
na area financeira, como até mesmo
arriscar qualquer progndstico sobre
o que pode vir a acontecer.

— Eu — salienta — néo tenho con-
dicio de fazer um progndstico nem
para esta noite. Tudo muda de um
momento para o outro.

DINHEIRO SEGURO — Em ra-
zao de toda essa situagdo, Manoel
Macedo so arrisca a colocar a sua
reputagio se for para aconselhar
alguém a investir em imodvel. E,
mesmo assim, com a reserva de que
nido se preocupar em realizar um in-
vestimento com vistas a um lucro ra-
pido. Previne que muitas circuns-
tincias tém de ser levadas em consi-
deracio até que, efetivamente; o
imovel se valorize.

— Andnica certeza é que o investi-
dor ndo perde o seu dinheiro.

Pelo menos nio se conhece exem-
plos desse tipo de prejuizo.

A tecnologia, a
economiaea
versatilidade da linha
Massey Ferguson faz
com que o
desenvolvimento da
agricultura torne-se
ainda maior.

Massey Ferguson; a
esperanga paraa
agricultura.

Revendedor Exclusivo no Rio Grande do Norte

JESSE FREIRE AGRO-COMERCIAL S/A
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Imposto de Renda

O LEAO AVANGA EM
CIMA DO MAIS FRACO

E o contribuinte médio que paga cada vez mais o
Imposto de Renda, segundo os especialistas na matéria

Sem receber um tratamento espe-
cial do Governo e com sua econo-
mia cada vez mais defasada em rela-
¢ao ao Centro-Sul, o Nordeste sé re-
cebe um tratamento de Regiao desen-
volvida quando s¢ trata de pagar im-
postos. O Imposto de Renda, por
exemplo, atinge com absoluta impar-
cialidade tanto o préspero e folgado
liberal da classe média paulista como
afogueado e espremido profissional
de Natal. A nova legislagao do Im-
posto de Renda nao muda esse qua-
dro. Nao que nao tenham sido intro-
duzidas, mais uma vez, modifica-
¢oes. Mas sio modificagdes que,
substancialmente, visam apenas mu-
dar as formas e a técnica de preen-
chimento dos formuldrios, sem gran-
des novidades na filosofia basica ge-
ral do tributo. Se alguma novidade
pode ser notada é que. de alguma for-
ma. o contribuinte sai um pouco mais
gravado. porque os critérios de relati-
vidade nido sdo totalmente levados
em consideracao.

PARA CONFUNDIR — Além de
tudo, a Receita Federal tem sido
particularmente infeliz em suas ale-
gadas intengdes de tornar legiveis
seus formuldrios para o contri-
buinte. A cada tentativa, o efeito pa-
rece ser o inverso € nem os apelos
pessoais de Presidentes da Repiibli-
ca tiveram alguma influéncia.

— E dificil existir no Brasil um
contribuinte em dia com os impostos,
em face das modificagdes frequentes
que sao introduzidas, — diz o eco-
nomista ¢ bacharel em Direito, Paulo
Lobo Saraiva, um dos bons especia-
listas na matéria existentes no Es-
tado.

A sua opinido é a de que quem vem
mantendo o nivel de arrecadagao do
Imposto de Renda no Brasil € a clas-
se média. ‘‘cujo 6nus tributdrio cada
vez aumenta mais’’.

E os dados existentes, levantados
pelos proprios técnicos da Receita
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Declararar: o ato confuso que Paulo

Federal, lhes dao razio. Assim, se-
gundo esses dados, 70 por cento dos
contribuintes do Imposto de Renda
sdo constituidos de pequenos € mé-
dios empresarios, profissionais libe-
rais e industriais. Ainda de acordo
com esses dados, a piramide da ren-
da nacional esta assim formada:5%
da populagao detendo 100% da renda
e os 95% que contribuem com os
tributos ndo tém qualquer renda.

AS ACOMODACOES Os
técnicos até que admitem uma certa
boa vontade do Governo. em encon-
trar alguma solugio para essa distor-
¢ao. E é muito citado o Decreto-Lei

e
Ee—————
——memm

considera injusto

de 1979 que obrigou o contribuinte
de 1978, que tivesse uma renda
superior a Cr$ 4 milhdes, a pagar as
diferencas do tributo com efeito
retroativo. Mas ao mesmo tempo o
proprio decreto é um reconheci-
mento da desigualdade do contri-
buinte.

Paulo Lopo € enfitico, por sua vez,
ao afirmar que as modificag¢des ocor-
ridas na legislagio do Imposto de
Renda nao trazem grandes benefi-
cios. Ele as chama de ““casuisticas’’,
para empregar um termo que esta
muito na moda. E explica:

— Sao medidas que nio tém a fi-
nalidade de resolver o problema no
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IMPOSTO DE RENDA

seu todo, acarretando, por isso, no-
vas dificuldades para o contribuinte.

A ESTRUTURA — O delegado da
Receita Federal, Otacilio Cartaxo,
ndo chega a desconhecer inteira-
mente argumentos desse tipo e nem
entra em maiores detalhes quanto a
profundidade das mais recentes mo-
dificagbes na logica do Imposto de
Renda. Para ele, ndo se deve ver nes-
sas medidas nada que se aproxime a
propdsitos anti-inflaciondrios com
vistas a beneficios ao contribuinte.
E incisivo:

— As modifica¢des sdo apenas de
carater estrutural.

Esse termo estrutural esconde al-
gumas complicagdes de cunho téc-
nico. E essas ‘‘modifica¢bes ‘‘estru-
tuturais’’ estio principalmente no
formulario verde, que tem diferen-
cas em relagio aos anos anteriores.
J4 a obrigagao de utilizar o formula-
rio completo (MCE/AZUL) inclui um
maior nimero de alternativas, que
sdo: declaragio de espdlio, saida defi-
nitiva do pais. exercicios anteriores
no caso do rendimento classificivel
fora da cédula *‘C’’ e acima de Cr$
200.000,00, rendimentos ndo tri-
butaveis acima de Cr$ 500.000,00,
investimentos incentivados além da
Caderneta de Poupanga, rendimen-
tos no exterior, recolhimento anteci-
pado do Imposto de Renda (Carné
Ledo), e quando houver retengdo na
fonte sobre rendimentos classifica-
veis fora da cédula *'C’’.

A CEDULA DIFICIL — Parece
que, este ano, a questdo toda estara
concentrada na cédula ‘‘C’. Ai €
onde estara o ‘‘xis’’ do casuismo. Es-
ta cédula enquadra o assalariado de
tal maneira que ele tem de declarar
todos os seus rendimentos. Os itens
sdo tao abrangentes, que compre-
dendem: despesas de encargos pagos
pelos empregadores em favor do em-
pregado; pensdes civis ou militares
de qualquer natureza e qualsquer
outros proventos recebidos de anti-
gos empregadores, de institutos, cai-
xas de aposentadorias, ou de entida-
des governamentais, inclusive auxi-
lio-doenga; pensdes alimenticias €
alimentos, inclusive provisionais ou
provisérios, recebidos em dinheiro;
remuneragio de trabalhadores que
prestem servigos a diversas empre-
sas, agrupados ou ndo em sindica-
tos; beneficios pecuniarios pagos pe-
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Cartaxo: modificagdes sdo poucas

las entidades de Previdéncia privada;
remuneracdo de estagidrios e resi-
dentes; juroa de mora e quaisquer
outras indenizages pelo atraso do
pagamento dos rendimentos classi-
ficados nesta cédula; rendimentos em
espécie, avaliados em dinheiro, pelo
valor que tiverem na data da percep-
¢ao.

Em resumo: tudo o que se ganha,
de qualquer forma, deve ser declara-
do.

O QUE MUDA — De mudanga al-
tamente perceptivel, mesmo, este
ano, no capitulo das dedugdes, esta
o chamado critério do Desconto Pa-
drao. Segundo esse dispositivo, fi-
cam canceladas todas as dedugGes
cedulares e ainda os abatimentos
que tém como limite S0% da renda
bruta. Em outras palavras: o Descon-
to Padrao corresponde a 25% dos
rendimentos da Cédula “‘C" limita-
dos a Cr$ 205.000,00. Dessa maneira,

Cadeira ‘‘ESTIL

RECOMAPE TEM TUDO, ABSOLUTAMENTE )
TUDO PARA SEU ESCRITORIO

Linha Diretor Maquinas de
ey escrever
oS |
— “REMINGTON"’
—

RECOMAPE Revendedora Costa, Maquinas e Pegas Ltda.

MATRIZ: Rua Dr. Barata, 242
Filial: Praga Augusto Severo, 91
Fones: 222-1467 e 222-4208

Mesa ‘“ESTIL’"'Linha 90

FILIAL EM MOSSORO:
Rua Cel. Gurgel, 266
Fone: 321-1330 )

L ———
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IMPOSTO DE RENDA

~sse tipo de desconto deixa escapar
incdlume apenas cinco alternativas
de abatimento: aluguel até Cr$
36.000,00: médicos, dentista e hospi-
tais (despesas com instituigdes para
menores ecepcionais); pensio ali-
menticia judicial; dependentes; de-
clarantes maiores de 65 anos.

Parece que houve um cuidado es-
pecial com abatimentos, estando bem
especificado que nao podem ser in-
cluidas as seguintes despesas: pe-
las quais tenha sido reembolso ou
aquelas cobertas por seguro: pela
compra de remédios, a ndo ser quan-
do incluidos nas contas hospitala-
res; com a compra de 6culos, apare-
lhos de surdez ou similares.

E vai mais além, especificando que
também ndo podem ser abatidas as
contribuigdes feitas a institui¢des es-
pecializadas com. vistas a cobertura
de despesas médicas e hospitalares
do contribuite e séus dependentes.

ANTECIPACOES — Ha outras
sutilezas técnicas que, se forem
convenientemente  traduzidas e

comparadas com a realidade da eco-
nomia, terminam em prejuizo para o
contribuinte. E o caso da discrimina-
¢do das antecipagdes nas cédulas
“C"” e “E”, referente aos quatro
trimestres do ano e mais o impgsto
retido na fonte. A parcela de antéci-
pacao referente ao 4°. trimestre ndo
sera corrigida monetariamente na
base de 55%, como as demais.

E hd o retorno de certas exigéncias
para reforgar o controle das novas.
Como € o caso da discriminagao de
rendimentos da cédula ‘**E’’ onde es-
td a exigéncia antiga do nimero do
CPF ou CGC da fonte pagadora.
Cédigos, itens, discriminagbes, com-
poem o restante das modificagoes
que. de um modo geral, tém a fina-
lidade, segundo os técnicos, de ‘‘ape-
tar mais o cerco em torno do con-
tribuinte’’. No caso, do médio contri-
buinte.

O CAOS — Paulo Lopo Saraiva
acha tudo isso um ‘‘~aos legislativo’’.
Ele entende que a corre¢do monetaria
estipulada pelo Governo nao acom-
panha nem de longe o indice infla-

ciondrio.

— O mais gritante, porém, sio os
tributos. Hoje é o Imposto de Renda
descontado na fonte um verdadeiro
absurdo, obrigando o assalariado a
retirar uma parcela vital de sua min-
guada remuneragio para o Governo,
— opina o economista.

Diz que o problema do tributo bra-
sileiro nao termina com o Imposto de
Renda. Para ele, os outros impostos
federais, estaduais e municipais es-
tio necessitando de revisio. Ele
constatou que a carga tributaria bra-
sileira é uma das maiores do mundo.

Entende Paulo Lopo que tudo estd
muito desorganizado. E detalha:

— O drgado que deveria legislar, o
Congresso Legislativo, é o menos que
atua. dando acesso a legislagio para-
lela, ou seja: o BNH, Banco Central e
até mesmo o Conselho Nacional de
Petréleo. O contribuinte aceita tudo
que lhe ¢ impingido, contrata um
contador — que também nio entende
da lei — e adere compulsoriamente,
paga sem saber porqué nem o qué
estd pagando. Enfim, é o caos admi-
nistrativo.

COMPANHIA
DISTRIBUIDORA
DE FERRAGENS

ostatos e Resistén
cias. RIGID - Ferra
mentas Pré-testadas
que Reduzem o Trabalho
Brasil S. A. - A méo de Aco para quem néo é de Ferro.
TELEVOLT - Estabilizadores Automaticos de Tensao.
INVICTA - Tudo para Madeira. W EG - O Motor Elétrico.
SIEMENS - Material Elétrico
HARTMANN & BRAUN DO BRASIL
Transformadores de Corrente. OK - Eletrodos.
BACHERT - Tecnologia em Ferramentas.
ELIANE - Azulejos e Pisos.

OSRAM - Lampadas.
Industrial.

SKF M
Rolame Emen
ntos.POP das Ter
- Rebites e minagoes.
Rebitadores PIRELLLI -
SCHULZ-Co Fios e Cabos

— mpressores. Elétricos. 3M
ELETELE - Re PETERCO - llu

CODIF TEM

Equipamentos para Lubrificacdo.
ADELCO - Transformadores.
ELETROMAR - Chaves Mag
néticas. STARRETT - Serras
de Aco.BURNDY DO BRASIL
Conectores e Valvulas.— Etc.

minagdo Comerci
al.STANLEY - Tre
nas de Ago. BELZER
-ITMA - Ferramentas do

COBEL

CODIF

Matriz: Recife-PE

Filial: Natal-BN. R. Dr. Barata, 190
Tels.: 222.3571 - 222.8210
222.8033 — Natal-RN
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1960/1981

Irineu Tri Campedo Nacional de Vendas.

Ao completarmos 21 anos de
atividades, temos muitos
motivos para comemoragdes,
entre os quais o orgulho pela
lideranga conquistada com
trabalho a tradigao de bons
servicos € um tricampeonato
nacional de vendas:

1978/79/80.

Temos a consciéncia de que,
sem a colaboragdo decisiva de
nossos revendedores, clientes
e.amigos nao teriamos motivos

para comemorar.

Josh Francisco Parma Junior, futuro Vice-rresiaents,

inneu, Nilson, Jos
Indastrias Domani

i Parma, Presidente aas
esf;r:.r)cggg - Minas Gerais

valmir da Concei¢do de Almeida, gerente geral de Vendas
Irineu, tri campedo nacional de vendas e representante
para Sergipe, Alagoas, Paraiba e Rio Grande do Norte.
Nilson Tarclsio Cortes, Diretor Comercial das Industrias
Dmani $/A Ub4 — Minas Gerais

\— Rio Grande do Norte

Paralba

Pernambuco
Alagoas

Sergipe

IRINEU SILVA FONTES
REPRESENTACOES LTDA.

ESCRITORIOS Sergipe — Parafba - Rio Grande do Norte
R oo, 529 — Centro — Caixa Postal 509 — End. Teleg. “UENIRI” - tels. (079)
o Cristovam, — - - . " - tels.
2085406 | 223.9470 1 222.66.21 / 2231322 nd. Telea
%am?’im gm?d?i s It, 243%A — Alto B Caixa P 24 End. Tel UENIRI
a Presidente Roosevelt, — Alto Branco — I, d. !
Tels. (0B3) 321.66.11 / 321.66.49 / 321-02.24 / 321.08 24 / 3910066 1 321.06 24

Natal - RN
Rua Jodo Pessoa - Ed. Cidade do Natal - Salas 113/114 Tels. (084) 222.9224 % 222.9225
End. Tel. UENIRI Caixa Postal 611 CENTRQO




PAGUE MENOS
IMPOSTO DE RENDA!

A calla ano que se passa, o final do
primeiro trimestre civil sempre se constitui
uma fase de ‘‘sangue, suor e lagrimas".
Alguns perdem o sono, outros O apetite;
alguns ficam extremamente nervosos, ou-
tros chegam a ter prisdo de ventre. Tudo
isso ocorre ao contribuinte do imposto de
renda. E a solugdo € somente uma: entre-
gar a declaragdo anual (preferencialmente
com direito a restituigdo).

Este ano, a situacdo ndo estd de manei-
ra alguma diferente. Pelo contrério: aiém
da tabela em nada ‘ter favorecido o contri-
buinte, as coisas se agravam um pouco
em virtude das ‘‘agradaveis’ entrevistas e
divulgagdes dos porta-vozes do “ledo”
com ameacas de arrocho fiscal. sobre os
contribuintes — 0s quais ndo tém qualquer
culpa da complexa legislagdo do imposto
de renda (a qual, embora consolidada no
Gltimo dia 04.de.80, ja sofreu modificagdes
no dia 28, do mesmo més).

Mas, 4 obrigacdo legal de pagar o tribu-
to, existe o direito do contribuinte em pa-
g4-lo o menos possivel, tudo dentro dos
estritos termos da lei. E justamente esta
temética que vai ser abordada no nosso
encontro deste més, limitando-nos ao con-
tribuinte que ndo seja passoa juridica {em-
presa). Ou seja: a vocg, leitor.

PLANEJAMENTO FISCAL — Nos dias
de hoje, todas as empresas bem organiza-
das possuem um rigoroso planejamento
fiscal. Através dele, os pagamentos das
obrigagées fiscais e parafiscais (INPS,
FGTS, PIS) sdo controlados e programa-
dos no sentido de se evitar qualquer prejul-
20 & firma e para que haja 0 maximo de
“lucro’’ com o pagamento dessas obriga-
¢Bes. Isso é feito em se procurando a me-
lhor maneira de se pagar menos tributo, de
se evitar o pagamento de multas, juros e
correcdo monetéaria, além de se utilizar to-
dos os incentivos e benesses oferecidos
pela lei.

Esse mesmo tipo de planejamento pode
ser adaptado para uso dos contribuintes
pessoas fisicas. Se vocé ndo planejou o
ano de 1980, paciéncia: o jeito & pagar
agora, talvez, mais do que deveria. Entre-
tanto, antes de indicarmos as medidas pa-
ra seu planejamento fiscal de 1981, vamos
dar algumas “dicas’” que ainda poderdo
lhe ajudar na declarag¢do deste ano, — cu-
jos formularios vocé j& deve ter recebido.

1. — DECLARAGAO BEM FEITA: em-
bora o manual de instrugées do imposto
de renda seja bem elucidativo, & légico
que algumas duvidas ainda restardo em
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vocé. Neste caso, existem duas solugdes
possiveis: ou a consulta a um profissional
competente no assunto, ou a consulta ao
plantdo fiscal da Secretaria da Receita Fe-
deral, através do telefone. Entretanto, se
voceé for leigo no assunto, & preferfvel soli-
citar a ajuda de alguém pois q atrevimento
de preparar sua declaragdo sozinho pode
Ihe trazer consequéncias graves, atingindo
seu préprio bolso. Com uma declaragdo
bem feita, o contribuinte paga somente o
imposto devido, sem perigo de ser multa
do ou processado posteriormente.

A declaracdo bem feita implica também
na correta utilizacdo de todos os incentivos
fiscais concedidos pela legislagdo especffi-
ca. Exemplificando: um dos principais se-
gredos do correto preenchimento de uma
declaracdo & a renda do contribuinte ser
compativel com seu aumento patrimonial.
O leigo em imposto de renda poderd nédo
atentar para este detalhe e a consequéncia
ser4 um imposto suplementar acrescido de
multa, corre¢do monetéria e juros de mo-
ra.

2. — OPCAO PELAS DEDUGOES
CORRETAS: Este ano, ambos formuléarios
do imposto de renda permitem o abati-
mento de 26% dos rendimentos da cédula
“C" {ou seja: rendimentos havidos em vir-
tude de trabalho com vinculo empregati-
cio). Este chamado ‘‘desconto padrdo’’ &

limitado a Cré 205 mil e substitui os abati-
mentos em razdo dos pagamentos feitos a
titulo de juros, seguros de vida e de aci-
dentes, doagdes e instrucdo. Normalmen-
te, quando o contribuinte possui a maior
parte dos seus rendimentos concentrados
no cédula “'C", aquele desconto padrdo &
suficiente para cobrir os abatimentos aci-
ma referidos; com uma vantagem: a sua
utilizagdo dispensa o contribuinte de guar-
dar os documentos que comprovem as de-
dugdes.

3. — DECLARAGAO EM SEPARADO:
N3o se- preocupe: vocg n3o precisa se di-
vorciar por causa do imposto de renda. Se
sua mulher possui rendimentos préprios
em virtude de trabalhar, marido e mulher
poderdo cada um fazer a sua declaragdo.
Isso sempre implica em grande economia
de imposto de renda. Quanto mais voca'e
sua mulher ganharem individualmente,
maiores serdo as vantagens da separagdo

mas s6 para esta finalidade de econo-
mia tributéria!

4. — ENTREGA DA DECLARACAO
EM TEMPO HABIL: E 0 6bvio ululante, de
Nélson Rodrigues. Procure entregar sua
declaragdo até o Ultimo dia do prazo, evi-
tando muitas, juros de mora, corre¢cdo mo-
netaria e até a vedagdo do parcelamento
do imposto.

Todas as informagdes dadas até agora
sdo vélidas para todos os anos. Apenas
um adendo: se vocé declarar em separado
num ano ndo implica na obrigatoriedade
de ficar doravante procedendo desta ma-
neira. Cada ano fiscal & independente do
outro e se agora vocé declara em separado
por medida de economia fiscal, mas no
préximo ano a economia sé vird se a de-
claracdo for em conjunto, a modificacdo &
perfeitamente legal.

PLANEJE 1981 — Para que vocé pague
menos imposto no préximo ano, vocé tem
de planejar agora e, de imediato, executar
certos investimentos. Ou entdo, se assim
preferir, limitar seus rendimentos para o
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corrente ano; ou até mesmo deixar total-
mente de auferir rendas. Fazemas crer que
estas duas (ltimas opgles ndo interessam,
portanto, vamos passar ao planejamento
fiscal.

Uma enorme gama de investimentos in-
ventados, estatuidos no Dec. n°. 85.450,
de 04.de.80 (novo Regulamento do Impos-
to de Renda), foi logo modificada por um
decreto-lei de 28.dez.80. Portanto, visando
diminuir seu imposto de renda em até 30%
(trinta por cento), em 1982, vocé possui as
seguintes opgoes:

1981 2

MODELD
COMPLETD

Consults a manal para presnchimanto lesin tarmaldrno

.|.| ‘| ~

Toiml G ket ane Laaos A 4 0 2

1. CADERNETA DE POUPANGCA:
Das quantoas aqui aplicadas, o contribuin-
te poderd descontar do imposto devido
4% {quatro por cento) do seu saldo médio
até 1.000 UPCs (Unidade Padrdo de Crédi-
to do BNHJ, que equivalem, em termos
deste 1°. semestre de 1981, a Cr$ .....
738.500,00. Para o saldo médio que exce-
der as 1.000 UPCs, o desconto diminui
para 2% ({dois por cento). Isto significa,
hoje, que um contribuinte com saldo mé-
dio de 1.000 UPCs poderia descontar até
Cr$ 29.540,00 do seu imposto devido, res-
peitados os limites legais. Convém ainda
frisar que a corregdo monetéria paga pelas
cadernetas de poupan¢a ndo influem no
célculo do imposto, ou seja: ndo sdo com-
putadas como rendimentos tributaveis.

2, —. SUBSCRICAO DE AGOES: O in-
vestimento na subscricdo de acGes de em-
presas de capital predominantemente na-
cional implica em se obter o direito a uma
reducdo do imposto devido de até 30% da
quantia efetivamente paga. Entretanto, 0s
titulos deverdo ficar indisponiveis para ne-
gpciacdo durante 2 anos. Se o contribuinte
alienar as agdes incentivadas antes daguele
prazo, pagard o imposto que deixou de
recolher, aumentado dos acréscimos le-
gais. Exemplificando: se um contribuinte
subscreveu e pagou Cr$ 100 mil em acdes
de uma empresa de capital nacional, pode-
ra descontar, do seu imposto devido, até
Cr$ 30 mil, na declaragdo do préximo ano.
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Se, depois de pleitear o abatimento e an-
tes de se vencer o prazo de indisponibilida-
de, ele alienar as a¢des, terd de pagar o
imposto que deixou de recolher, acrescido
de juros de mora e corre¢do monetéria.

3 SUBSCRICAO DE AGOES DO
NORTE E NORDESTE: O contribuinte que
subscrever (e pagar) a¢des do Banco do
Nordeste do Brasil e do Banco da Amazé-
nia, bem como de qualquer empresa consi-
derada de intergsse para o desenvolvimen-
to da Amaz6nia (SUNAM) e do Nordeste
(SUDENE), podera reduzir até 45% (qua-
tenta e cinco por cento) do imposto de
renda devido. As condi¢cdes sdo as mes-
mas do item anterior.

4. FUNDO 157: Um pouco modifica-
da pelo Decreto-Lei n°. 1.837/80, a aplica-
¢do no Fundo de Investimento Fiscal insti-
tufdo pelo Decreto-Lei n°. 157/67 ainda se
constitui uma opgao de redugdo do impos-
to devido. Por esta modalidade, o contri-
buinte podera utilizar de 8% a 18% (oito a
dezoito por cento) do seu imposto de ren-
da para investir no “Fundo 157" de sua
preferéncia. O detalhe importante é que
esta aplicagdo & feita diretamente no for-
mulério da declaragdo do imposto e ndo
no ano-base, como é o caso dos trds pri-
meiros investimentos j& analisados. Tam-
bém, o contribuinte DEVE fazer sua op¢ao
sob pena de perder o direito 3 aplicag3o.

1981 . % | wexot

A1 EFETUADDS

M

CONCLUSOES: _ Embora_muito alte-
radas e muito reduzidas para a préxima
declara¢do do imposto de renda (a ser fei-
ta em 1982), as opgGes para pagar menos
e lucrar com os investimentos ainda estdo
al. Resta ao contribuinte planejar o seu
ano fiscal de maneira a ndo ter surpresas
desagradaveis no futuro. E & bom que o
contribuinte se aproveite dos incentivos
enquanto eles existem, pois outra redugdo
igual a que houve em dezembro de 1980
poderé deixar a todos sem qualquer manei-
ra de reduzir legalmente o imposto de ren-
da davido.

IMPOSTO DE RENDA

economia,
simplicidade
e qualidade.

|

Com Lajes VOLTERRANA vocé
ganha tempo e dinheiro na sua
construgdo. E tem a garantia de
uma qualidade mundialmente
reconhecida.

A SACI fabrica e mantém um
estoque permanente de lajes e
pré-moldados de cimento para
prontaentrega.

'MATERIAL DE CONSTRUCAO

Rua Pres. Bandeira, 828 — Fones:
222-1543 — 222-4677 — 222-3513
Av. Rio Branco, 304 — NATAL-RN




PEPSI-COLA, BRAHMA,
BANCO DO BRASIL, UFRN,
SPERB DO NORDESTE,
ALPARGATAS, BANCO ITAU,
DUCAL PALACE, ALCANORTE,
BANDERN, A SERTANEJA,
UNIVERSIDADE DE SERGIPE,
MORADA RIOMAR,

FIAGAO MOCO

Os construtores destas grandes
empresas tiveram a feliz idéia
de preferir esquadrias de aluminio
da UNICA MENTAL.
Faga como eles: valorize
seu investimento preferindo
também a melhor qualidade e
o mais fino acabamento.

Igh

UNICA METAL

INDUSTRIA ECOMERCIO LTDA.

F. BEZERRIL
IMOVEIS

CRECI 163 -17*. REGIAO

PROJETOS,
ADMINISTRAGAO,
LOTEAMENTOS,
COMPRA E VENDA DE
IMOVEIS EM GERAL

Rua do Saneamento, 232 - Ribeira
(Ladeira de Marpas, por tras do Riomar)
Fones: (084) 222-3004, 222-0200, 222-7957
Telex: (084) 2279 — Natal-RN

INFORMACOES ECONOMICAS

ORGANIZACOES
FERNANDO BEZERRIL

MENOS VERBAS PARA
PESQUISAS MINERAIS

A reducdo de mais de 50% do orca-
mento destinado & pesquisa mineral me-
receu protestos de todas as empresas
que atuam no setor, além de afetar dire-
tamente 22 outras com contratos assina-
dos, financiamentos aprovados e projetos
em anélise, segundo informagéo da Com-
panhia de Pesquisas e Recursos Minerais
— CPRM. Pela divulga¢ao do seu Diretor
Eliseu Visconti, o levantamento feito pela
CPRM constata que foram reduzidas de
Cr$ 688 milhdes para Cr$ 300 milhGes as
verbas destinadas ao setor e por esta ra-
230, com este drastico cdtte, seréd neces-
sario reformular os planos para saber o
quanto é possivel fazer com tdo pouco.

INFLAGAO DE
FEVEREIRO SUPERA
A DE JANEIRO

A taxa inflacionaria de janeiro que al-
cancou 6,6%, tanto para a disponibilida-
de interna como para a oferta global, foi
superada em fevereiro e segundo dados
extra-oficiais do Instituto Brasileiro de
Economia, seu indice foi elevado para
7.2%.

LEI DE COBRANGA
PODERA SER ALTERADA

Sob a justificativa de que para muitos
e melhor e mais vantajoso pagar no car-
tério do que em banco, o Diretor Juridi-
co da FIESP, Carlos Eduardo Moreira,
formalizou sugestdao ao Governo no sen-
tido de alterar a legislacdo sobre o paga-
mento de titulos em cartdrio, estabele-
cendo juros de mora e corregdo moneta-
ria. Segundo relatério apresentado em
exposicdo de motivos, fornecedores e
clientes estdo pagando em cartério com
atrasos de 30 a 40 dias e com vantagem,
pois ndo sdo penalizados.

MAIS RECURSOS PARA
O PROALCOOL

O PROALCOOL vai receber recursos do
Banco Mundial na ordem de US$ 250
milhdes para implantagdo de distilarias
em todo o pais. O empréstimo venceré
juros de 9,25% ao ano, com quatro anos
de caréncia e amortizagdo em 15 anos.
Segundo fontes do Ministério do Planeja-

mento, metade deste empréstimo deveré
ser destinada ao Nordeste.

ACABOU BUROCRACIA
PARA HOMONIMOS

Vem sendo muito bem aceita a nova nor-
ma disciplinar burocratica do Ministro
Hélio Beltrdo, para toda a esfera da ad-
ministracdo federal, inclusive Banco Cen-
tral, BNH e BNDE, instituicSes oficiais e
privadas de crédito, além das entidades
particulares de previdéncia, na qual exis-
te a determinacdo de que, visando solu-
cionar os problemas decorrentes da ha-
monima, ndo mais deverdo serem exigi
das certidées positivas sobre eventuais
processos ou titulos protestados de inte-
ressados em beneficios, bastara que a
pessoa, sob as penas da lei, declare tra-
tar-se de haménimo.

INOVACOES NO IR
PARA PEQUENAS
EMPRESAS

Entre as mudangas mais significativas
ocorridas na legislagdo do Imposto de
Renda referente & pessoa juridica para o
exercicio de 1981, encontra-se o Decreto
Lei n°. 1.780, regulamentado pelo Minis-
tério da Fazenda que concede isencio de
Imposto de Renda para as empresas de
pequeno porte Com receita bruta inferior
ou igual a 3.000 ORTN em dezembro do
ano-base, e dispensando as obrigacdes
acessorias, tais como escrituracdo contéa-
bil e fiscal, corregao monetéria e IPI.

MAIS VERBAS PARA
O CREDITO RURAL

A disponibilidade de Cr$ 1 trilhdo para
os créditos agricolas a serem concedidos
durante este ano, anunicada pelo Presi-
dente Figueiredo, deixou eufdricos os
agricultores em todo o pais, principal-
mente 0s nordestinos que sio os mais
carentes desse tipo de recurso.

BNH TENTA COIBIR
CUSTOS ESPECULATIVOS

Ainda este ano, 0 BNH devers implan-
tar nova politica de pregos para compra
de terrenos destinados a habitagio popu-
lar, a fim de que sejam eliminados quais-
quer acréscimos resultantes de especula-
cBes. Assim, serd um valor méaximo em
metros quadrados admissivel para cada
cidade e, acima desse valor, o BNH no
comprar, ndo financiard, buscando im-
pedir o crescimento especulativo do cus-
to da moradia popular.
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RACIONALIZAGAO
PARA TELEFONES

O alto custo das tarifas telefdnicas esté
fazendo com que muitas empresas racio-
nalizem as suas despesas com ligagoes.
Algumas estdo partindo para alugar parte
dos telefones de que dispdem. A
TELERN também esta facilitando o pro-
cesso de aluguel de telefones, afora o
sistema das linhas compartilhadas, visan-
do justamente estimular o consumo, ja
que seus planos de expansdo continuam
dependendo de recursos.

SERVIGCOS PUBLICOS _
AUMENTAM INFLACAO

Servigos publicos, alimentacdo e ves-
tuério foram os itens que mais influiram
para o aumento do custo de vida em
Natal, no més de fevereiro. O levanta-
mento foi realizado pela IDEC. As estatls-
ticas do SINE-RN mostram, por sua vez,
que 60% da mao-de-obra cadastrada e
que estd procurando emprego nao en-
contram colocagdo no mercado de traba-
Iho.

OBRIGAGCOES DIVERSAS
PARA ABRIL

Dia 10 — Prazo final para: recolhimen-
to do PIS/Faturamento referente ao més
de novembro/80. Recolhimento do PIS/
Folha de Pagamento referente a Novem-
bro/80. Requerer ao DRC, os DIPIS para
cadastramento de empregados admitidos
em marco. Remessa ao IBGE das 2%s,
vias das notas fiscais das operagdes inte-
restaduais de margo.

Dia 15 — Uitimo dia para: Comunica-
¢80 & Delegacia Regional do Trabalho
das dispensas e admissdes de emprega-
dos no més de margo.

Dia 30 Prazo final para: Entrega do
PIS de documentos relativos ao cadastra-
mento de novos empregados. Recolhi-
mento das contribuigdes pagas para o
FGTS. Recolhimento ao banco do Brasil
do IUM sobre operagGes do més de mar-

Recolhimento ao |APAS dos descon-
tos em folha de pagamento dos empre-
gados. Recolhimento de 2,6% sobre o
valor dos produtos rurais adquiridos em
marco (FUNRURAL). Recolhimento .do
IR descontado na fonte no més de mar-

Go.

empreitetros escolhem a ma-
guina considerando: eficiénciae ren-
tabiidade Exatamente faz
todo bom prefeito.

Uma das caracteristicas princi-
pais da motoniveladora 120 B cha-
ma-se sobretorque Jdma reserva
automatica de poténcia que aparece
quando a maquina enfrents uma
resisténcia extra.

A B tem quase de

sobretorque de sua mais proxima
concorrente porgue seu motor é
proprio para terraplenagem, Ndo um
motor adaptado. Na 120 B, motor,
maquina e qualidade sdo damesmo
fabricante: Caterpillar. E natural que
ela ofereca maior produtividade, vi-
da atl mais longa & menores custos
de manutencao

Os bons empreiterros elegeram
11208 Os bons prefeitos tamhbém.

tecnologiamais [ cATERPILLAR

avancadaa.

At piiae Cat e @ A man as da ©ateroliay Tracine Co

&)

FORTALEZA - Cears
Rua Dr. Joao Moreira, 359

MAQUINAS E EQUIPAMENTOS

NATAL R.G.do Norte
Rua Anténio Basilio 1370

J. PESSOA - Paraiba
BR-101.n? 235
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ARTIGO

CAUSAS BASICAS
DA INFLACAO

Diziamos, em artigo anterior, que a produ-
¢do ndo era necessariamente o fator pre-
poderante no combate 3 inflagdo galopan-
te. E mostrdvamos as causas maiores, res-
ponsaveis pela ascensdo dos precos nos
paises desenvolvidos, em desenvolvimento
e subdesenvolvido, bem como os efeitos
dessa ascensdo nessas economias. Com
essa abordagem queriamos caracterizar o
processo inflacionério nos diferentes siste-
mas econémicos mundiais, para depois
identificarmos o tipo da inflagdo brasileira
e lembrar-mos agueles que ainda alimen-
tam uma concepGdo antiga e ultrapassada
de que somente com o aumento de produ-
cdo seré possivel debelar uma inflagdo ga-
lopante num pais em desenvolvimento,
que essa teoria tem sua relatividade como
todas as outras teorias econdmicas. E cla-
ro, que sua validade ainda existe nas eco-
nomias subdesenvolvidas, mas nos paises
em desenvolvimento e desenvolvido ela
perde sua forga.

H& aqui a necessidade de se explicar
melhor sobre essa teoria. Nao se quer afir-
mar com isso que 0 aumento da produg¢ao
ndo é necesséario e importante para a eco-
nomia. Na verdade sem o incremento da
produgdo ndo poderd haver crescimento
econémico de uma nagdo. O que se quer
mostrar & que o aumento da produgdo ndo
€ necessariamente um fator de maior gran-
deza no combate ao processo inflacionério
galopante num pais em desenvolvimento.
Porque a experiéncia de outras economias
do mundo tem provado isso. O crescimen-
to da economia brasileira em 8,5% no ano
de 1980, simultaneamente com uma infla-
¢do em torno de 112%, demonstrou que
com essa expansdo incremental ndo € pos-
sivel se reduzir a subida dos pregos. Aliés,
sempre defendemos nos nossos artigos,
que era impossivel conciliar o crescimento
econdmico de mais de 5% ao ano com o
combate 3 inflagdo galopante. Isto ndo &
tao dificil de se compreender.

Quando nosso orgamento doméstico es-
toura, precisamos recorrer a outras fontes
de recursos, tomando emprestado a um
amigo ou a um banco. O certo é que te-
mos de arranjar dinheiro seja de onde for,
para cobrirmos nosso - déficit. Agora isso
ocorreu, porque fizemos uma previsdo or-
gamentéria doméstica além de nossas pos-
sibilidades de recursos. Entdo o que fazer-
mos para corrigir essa distorgdo? Primeiro,
diminuirmos nossos gastos, o que significa
dizer fazermos contencdo de despesas; e
segundo, aplicarmos racionalmente os re-
cursos disponiveis de acordo com as ne-
cessidades prioritarias domésticas. Sem es-
sas medidas, seré impossivel conseguirmos
debelar nosso déficit. Assim também, nu-
ma dimensdo maior, &€ que ocorre com
uma economia de qualquer pais. Se a poli-
tica econdmica do governo procura esti-
mular o crescimento desse déficit, fomen-
tando os gastos e investimentos, cada vez
mais, aumenta a impossibilidade de se cor-
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rigir a inflagdo, pelo fato do déficit forgar o
aumento da emissdo do papel-moeda e a
elevacdo da divida do pals, favorecendo
assim a ascensao inflacionéria.

Se o0 investimento & responséavel pelo
crescimento da economia, mas também
pelo aceleramento da inflagdo (dependen-

~do da dosagem), entdao que procuremos

diminuir os investimentos para pudermos
combater o processo inflacionério galopan-
te. Depois de alcangcada uma redugdo
substancial da inflagdo, em @ue a econo-
mia esteja respirando ares de equilibrio, fa-

.¢amos entdo a reintensificagdo dos investi-

mentos no sentido do crescimento econd-
mico. SO assim acreditamos na solidez e
eficdcia de uma politica econémica para
nosso pais. Ou entendemos a economia
como um equilibrio dentro de um conjunto
sistémico, ou entdo ndo iremos nunca re-
solver o problema inflacionério.

Nossa economia cresceu 8,5% no ano
de 1980, serd que esse indice de cresci-
mento Proporcionou ao povo um aumento
também de sua renda? Ndo. Porque com
uma inflagdo em torno de 112% ao ano,
essa renda passa a ser devorada fortemen-
te pela voracidade do processo inflacioné-

rio, tornando-se cada vez mais, pequena.
De que valeu a pena um crescimento nes-
se nivel, enquanto o povo brasileiro per-
deu desproporcionalmente o seu poder de
compra, ficando, cada vez mais, pobre?

O fato de existirem o reajuste salarial e a
correc30 monetéria ndo justifica esse incre-
mento do produto Nacional bruto, porque
h& uma desproporcionalidade muito acen-
tuada entre o indice inflacion4rio e as ta-
xas dos reajustes e correcdo monetéaria.
Sempre a taxa inflacionéria foi bem supe-
rior a taxa dos reajustes salariais e corre-
cdo monetéria. Significa dizer que essa
discrepancia leva o povo brasileiro a0 de-
sespero. *

Nem todo crescimento & sinal de desen-
volvimento, pois, muitas vezes poderé ser
sintomas de uma doenga que est4 para vir
brevemente.

————— e,

BOMBAS SUBMERSAS
PARA FAZENDAS, INDUSTRIAS
E RESIDENCIAS

ecom CYRO CAVALCANTI m

[

PAU O PERE RA DOS sANTOS



Abastecimento d’agua

DESENCONTRO ENTRE
OS MEIOS E OS FINS

A CAERN deve realizar um programa social
e, a0 mesmo tempo, quer agir Como empresa

E possivel que nem a CAERN —
Cia. de Aguas e Esgotos do Rio
Grande do Norte esteja satisfeita
com os seus servicos. S6 que a di-
ferenca entre a insatisfagao do pes-
soal que a compde e do usuério &
que o primeiro compreende parte
dos servicos que impedem um bom
desempenho. E essa parte — que &
consideravel no contexto das causas
das deficiencias mas, é evidente,
nao chega a eximir a CAERN de
todos os seus defeitos estruturais —
reside na contradicao irreconciliavel
entre a finalidade social e organiza-
¢do empresarial de um organismo
plblico que tem a missdo de prestar

servicos de onde & quase impossivel
extrair lucros, especialmente num
Estado carente como o Rio Grande
do Norte. Daf configura-se a quase
ridicula — se nao fosse tragica —
situacdo, da CAERN querer funcio-
nar COmo uma empresa para ven-
der servicos de natureza social. Es-
premida nessa contradi¢do, a “em-
presa” nem pode funcionar segun-
do o pragmatismo empresarial nem
cumprir bem a sua funcido social,
ndo servindo, portanto, nem a
Deus, nem ao diabo e, sobretudo,
ao povo.

De quem & a culpa por tal situa-
cao?

Agua é um servico social, mas a CAERN acha como empresa privada
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Ninguém pode acusar ninguém,
porque & uma situagdo que existe
desde que se iniciou o processo de
semiprivatizacdo dos servigos pabli-
cos. Mas héa vozes que, embora nao
ousando sair do anonimado, ousam
dizer que, com um pouco de criati-
vidade do préprio Governo esta-
dual “poderia ser encontrada uma
situacdo alternativa”.

ESTRUTURA — As constantes
reclamagbes feitas 3 CAERN —
Companhia de Aguas e Esgotos do
Rio Grande do Norte, seriam um
sinal de que a empresa nao tem,
ainda, uma estrutura suficiente para
gerir um programa tao vasto no se-
tor de &guas e esgotos como o que
precisa ser cumprido no Rio Gran-
de do Norte.

Todo tipo de queixa & feita, des-
de o n&do recebimento regular
d’dgua pelos usuérios até o nao
cumprimento de programas traga-
dos para determinadas cidades. O
Diretor de Operagoes da CAERN,
Engenheiro Francisco Horécio Dan-
tas ndao esconde o fato. Para ele, &
razoével o nimero de reclamagdes
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de usuérios, mas acha que cabe
pouca culpa a CAERN: “Grande
parte de nossas cidades, por carac-
teristicas préprias, da regidao onde
se situam, nao dispdem de manan-
ciais com capacidade suticiente para

atender & demanda, sendo impossi-
vel a CAERN fazer mais do que
vem fazendo”.

Na opinido do Diretor de Opera-
¢des da CAERN, nado é estrutura
organizacional o maior problema da
empresa, “a maior dificuldade resi-
de, isto sim, nas deficiéncias hidri-
cas da prépria regiao”.

DUPLA ACAO — A atuagado
da CAERN num programa publico
social de grande extensdo nao pode
ser feito em sua estrutura como em-
presa, pois existem certos aspectos
que nao comportam uma atuagao
empresarial, como é o caso de de-
terminados empreendimentos que
¥em que ser feitos mesmo se saben-
do que vai acarretar prejuizos.

Para Francisco Horécio Dantas, o
maior problema da CAERN, e por
extensao o de todas as Companhias
de Aguas do Brasil, & a dupla per-
sonalidade que tém de encarnar:,
De um lado, comportar-se como
Empresa economicamente viavel e,
do outro, assumir a identidade de
um 6rgao fortemente comprometi-
do com um problema social de ele-
vada envergadura. E tarefa bastan-
te dificil conciliar estas duas condi-
¢des. Para se ter uma idéia do pa-
radoxo, grande parte dos sistemas
de abastecimento d'adgua do RN
apresentam receitas bem aquém
das suas despesas.

Com base nos dois maiores pro-
blemas da Companhia — escassez
de recursos hidricos e pobreza da
regiao — tem-se um agravante,
uma vez que sao conflitantes: o pri-
meiro conduz a sistemas caros e
pouco confidveis, enquanto o se-
gundo é condi¢do impeditiva ao pa-
gamento da tarifa, elemento basico
do equilibrio econdmico da Empre-
sa.

RECURSOS — Para sua atua-
¢do em toda a é&rea do Estado, a
CAERN tem que contar com eleva-
dos recursos e a sua receita nao
cobre 10% das despesas com o tra-
balho desenvolvido a esse nivel.

Duas fontes basicas de recursos
estao atuando para que a CAERN
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possa seduir com suas realizagdes:
O BNH — Banco Nacional da Ha-
bitagao e o FAE, Fundo de Aguas e
Esgotos do Estado.

Em ambas as fontes, os recursos
sdao conseguidos por empréstimos
mediante o pagamento de juros e
corre¢cao monetéria. Esta condigao
de obter dinheiro caro, & sem davi-
da outro problema que a empresa
se depara para o cumprimento dos

Rseus objetivos.

Com relagao a recursos proprios,
estes praticamente nao existem de-
vido a situagdo que atravessa a em-
presa e ainda em consequéncia de
ter que cumprir de todas as manei-
ras o lado social do programa, que
transforma a CAERN, naquele ins-
tante de sua atuagdo, em um 6rgao
pablico, desaparecendo no momen-
to o sentido empresarial.

TRABALHO —
mente a CAERN quem atua no
programa de &gua e esgotos no Rio
Grande do Norte. A Fundacgao
SESP trabalha na elaboragao e exe-
cugao dos projetos técnicos de siste-
ma de abastecimento d’dgua e de
esgotos, bem como na sua manu-
ten¢do e operagao.

Conforme dados informativos da
FSESP, no momento a grande
atuagao daquele érgao vem ocor-
rendo nas cidades do interior poti-
guar onde, além dos projetos de
dgua e saneamento basico e esgo-
tos, dois programas especiais inte-
gram o sistema de atendimento aos
municipios do Estado: o PECE
(Projeto Especial de Controle da
Esquistossomose) e o PIASS (Pro-
grama de Interiorizacao das Acbes
de Satde e Saneamento). Além
disso, a FSESP atua no projeto de
Melhoria das Habitagdes Rurais pa-
ra o controle da Doenga de Cha-
gas.

Sao poucas as obras de wvulto
que ainda restam no Rio Grande
do Norte no tocante aos problemas
de abastecimento d’agua. Assim,
dentre os sistemas inaugurados em
1980, nenhum aparece como de
porte relevante.

Entretanto, informa o Diretor de
Operagoes da CAERN, que, ao la-
do das obras fisicas, aquela empre-
sa vem desenvolvendo um progra-
ma de desenvolvimento institucio-
nal, que & de fundamental impor-
tancia para o seu desempenho ope-
racional.

Nao é unica-

mostra porque
esta sempre
na vanguarda.

Quem constréi
em Natal desde
1962, conhece
muito bem a
SACI. Porquea
SACI esta
sempre na
vanguarda,
revenaendo os
melhores
materiais de
construgdo
produzidos no
RN ou no Pais.

Além disso, a
SACI ndo é
somente uma
loja de alto
nivel. £ também
uma industria,
produzindo lajes
pré-moldadas,
combogos,
mosaicos e
artefatos de
cimentoem
geral.

Pensou em construir
Pensou na SACI.

Rua Pres. Bandeira” 828 — Fones*
222-1543 — 222-4677 — 222-3513
Av. Rio Branco, 304 — NATAL-RN
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VENHA FAZER SUCESSO DENTRO DE UM CARRO ECONOMICO,
COM MAIS ESTILO E CONFORTO.GOL 8l.
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Finalmente os tempos mudaram!
Agora vocé pode ter um carro
agil e econdmico, mas com o estilo
e o conforto dos carros grandes.
Olhando para o Gol vocé
ja percebe o quanto suas linhas sao
atuais. Elas foram desenvolvidas
por computador € testadas em

tanel de vento.

Por dentro, o conforto eo
acabamento confirmam tudo o que
o estilo do Gol promete. S pessoas
viajam confortavelmente levando
toda a bagagem, com a certeza
de uma autonomia suficiente para
um fim de semana trangqiilo.

Venha escolher o seu Gol em
nossa Revenda. E venha escolher
um dos nossos planos de
pagamento para voceé fazer sucesso
dentro de um carro com muito mais
estilo e conforto.

Volkswagen Gol 81.

Rev. Autorizados:

MARPAS S/A

AV. TAVARES DE LIRA, 159
PTE. SARMENTO, 592

DIST. AUTOMOVEIS SERIDO S/A
AV. NASCIMENTO DE CASTRO, 1597 FONE 223-4566
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RN/ECONOMICO funciona agora
com uma loja de servigos graficos,
copias xerox, redugoes,
encadernagdes, serigrafia,
composicao em IBM,
fotocomposigao, plastificagoes,
clichés em nylonprint, e mais uma
infinidade de servic¢os nos setores
de offset e tipografia. Com uma
vantagem; estd mais perto de vocé,
no centro da cidade, oferecendo o

atendimento mais rdpido e perfeito
que vocé pode imaginar. Ainda
mais: assegurando estacionamentg,
para seu carro.

Visite e comprove o que
estamos dizendo. Mas se vocé e
conservador, continui fazendo
servigos com a Editora
RN/ECONOMICO, em Lagoa Nova,
onde se mantém o mesmo padrao de
qualidade que Natal ja conhece.
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