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A nossa jornada comecou ha 30
anos em estradas poeirentas. Dos
antigos e herbicos 6nibus “caras
curtas” aos modernissimos carros
leitos e executivos, das estradas
esburacadas as sofisticadas BRs
andamos por muitos caminhos
deste Nordeste — e vamos andar
muito mais.
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Hoje_e, podemos oferecer muitas
op(;oe_s a0S nossos passageiros.
Inclusive, Servicos especiais para
_excurs()es nacionais e
Internacionais.

Quem j4 andoy tanto e por
tantos caminhog
perdeu o habito de parar,

Consulte nosso agente de viagem
— NORDESTUR — Avenida Joao
Pessoa, térreo do Edificio SISAL.

Nordeste

VIACAO NORDESTE LTDA
J. PESSOA NATAL FORTALEZA C.GRANDE-MOSSORO
Central de Operacdes R. Interventor Mario Camara,
224147 — Bairro Nazare. Tels ~(084) 231-3611 (PABX}
Diretor1a: 231-3580 — Natal-RN.
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Homenrs & Empresas

_
VENDAS DE A SERTANEJA ENARQ ENTRE AS PROGRAMAS DO COHAB
PASSAM DE 650 MILHOES MAIORES EMPRESAS SERAO DINAMIZADOS

O volume de vendas das lojas
A Sertaneja, de Radir Pereira & Cia.,
ultrapassou no ano de 1980 a marca
dos Cr$ 650 milhdes, superando em
mais de 120 por cento o valor do fa-
turamento em 79. Até setembro il-
timo, as lojas do grupo no Rio Gran-
de do Norte ji haviam recolhido a
Fazenda Estadual mais de Cr$ 30
milhées em ICM. Esses mimeros,
sem duvida, garantem mais uma vez
para Radir Pereira o primeiro lugar
no comércio de mdveis e eletrodo-
mésticos no RN, com larga vantagem
sobre os concorrentes mais proxi-
mos.

GUARARAPES:
Cr$ 6 BILHOES

Ji as Confecgées Guararapes S/A,
a maior empresa do Rio Grande do
Norte, encerra o seu exercicio fi-
nanceiro que coincide com o ano civil
apresentando um faturamento de
Cr$ 6 bilhges. Em 1981, continua
entre as prioridades da Guararapes
ampliar sua rede prépria de comer-
cializagdo, que € formada por mais
de 300 lojas espalhadas por todo
pais, e que jd dd vazdo a um tergo da
produgdo das seis fabricas da empre
sa. Dentro desta politica da Guara-
rapes, Natal serd beneficiada, ga-
nhando em 81 uma grande loja de
departamentos, no centro comercial
da Cidade-Alta: as Lojas Riachuelo.

A.AZEVEDO ATUA
EM VARIOS ESTADOS

Ampliando no decorrer de 1980 o
seu mercado e conquistando impor-
tantes obras principalmente em Per-
nambuco, a Construtora A. Azevedo
Ltda. conseguiu triplicar o seu fatu-
ramento este ano, em comparagio
com 1979. O engenheiro Haroldo
Azevedo, dirigente da empresa,
confirma que sera alcangado um fatu-
ramento da ordem de Cr$ 350 mi-
lhées. Apesar das dificuldades numa
das areas mais dindmicas da cons-
trugdo civil, que € a 4rea habitacio-
nal financiada pelo BNH, ainda assim
Haroldo acredita em 6timos resulta-
dos para sua empresa em 81.

Se tivesse matriz no Rio Grande
do Norte, a ENARQ — Engenharia e
Arquitetura Ltda., seria, depois da
EIT — Empresa Industrial Técnica, a
segunda construtora em volume de
faturamsento do Estado, aparecendo
ainda entre as dez firmas locais que
mais faturaram no iltimo exercicio.
A ENARQ faturou Cr$ 680 milhdes
no periodo de julho de 1979 a junho
de 1980. Entretanto, tendo transfe-
rido alguns anos atris a sua sede pa-
ra a cidade de Joio Pessoa, esta
empresa deixa de figurar na relagio
das maiores do RN que estd publi-
cada nesta edigao.
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FRANCISCO DE ASSIS MEDEIROS

FRANCISCO MEDEIROS
LANCA LIVRO NO PAIS

Ja estd 3 venda nas livrarias de
todo o pais o livro do advogado
Francisco de Assis Medeiros, ‘“‘Ma-
nual de Autidoria de , Pessoal”,
editado pela Edigses Trabalhistas, do
Rio de Janeiro. Francisco de Assis
Medeiros realizou o langamento do
seu livro em Natal, na Livraria Uni-
versitdria, nos iltimos dias do ano,
em solenidade prestigiada pelos
meios intelectuais e juridicos. Par-
ticipando atualmente do grupo
RN/ECONOMICO, o autor é um dos
coordenadores de cursos da RN/
Assessoria e Treinamento Pro-
fissional S/C Ltda.

Lauro Duarte Filho, diretor-presi-
dente da COHAB-RN, acredita que o
orgao tem grandes possibilidades de
dinamizar em 1981 o seu progra-
ma de construgdo de casas para a po-
pulagio de baixa renda da capital e
do interior do Estado. No decorrer
de 80, a COHAB formou um estoque
de 50 grandes terrenos em Natal e
em mais 37 cidades interioranas,
sendo que na capital foram adquiri-
dos lotes que perfazem mais de 4.000
hectares, suficientes para atender a
um projeto de até 8 mil casas. Se o
Banco Nacional de Habitagio nio
falhar, a COHAB estard capacitada
a construir 12 mil unidades residen-
ciais em 1981 no RN.

LAURO DUARTE

LAURO EXPLICA
ORCAMENTOS BAIXO0S

Por outro lado, o presidente da
Companhia de Habitagido Popular es-
clarece um ponto que tem motivado
criticas das empreiteiras através da
imprensa, contra os critérios de licita-
¢ao para construgdo de novos conjun-
tos. Diz Lauro Duarte que o custo
das casas da COHAB tem de ser cal-
culado em fungdo do valor da UPC,
que sofre reajustes sempre inferio-
res aos indices da inflagdo € aos in-
dices de aumento dos pregos dos ma-
teriais de constru¢io em geral. O
BNH exige, por outro lado, que as
prestagoes a serem cobradas dos mu-
tudrios nio ultrapasse 20 por cento de
sua renda. E como a COHAB atende
a faixa da populagio que ganha de
3 saldrios minimos para baixo, fica
impossivel orgar as unidades pelos
pregos solicitados pelas construtoras
participantes das concorréncias pro-
movidas pelo 6rgdo. Tém sido toma-
das providéncias para baixar os cus-
tos, abolindo-se algumas exigéncias
dos projetos, mas ainda assim as em-
preiteiras nao se arriscam a enfren-
tar as obras.



CIA. ACUCAREIRA
VAI A Cr$ 1 BILHAO

Na safra 80/81 a Cia. Acucareira
Vale do Ceari-Mirim conseguird
alcancar o faturamento de Cr$ 1
bilhdo, com um incremento de mais
de 300 por cento sobre os nimeros
do seu dltimo balango. Isto se devera
principalmente ao ingresso da
empresa no programa nacional do
alcool, pois conseguiu atingir 14,2
milhdes de litros de dlcool combusti-
vel. Sua produgio de aglicar se man-
tera praticamente inalterada: 400
mil sacos.

CERTA LANCA NOVO
EDIFICIO EM NATAL

A CERTA — Construgdes Civis e
Industriais Ltda. — j4 estd com tudo
pronto para o seu primeiro langa-
mento imobilidrio de 1981: o Edifi-
cio Pais de Gales, com dez aparta-
mentos, em terreno situado na aveni-
da Salgado Filho, bairro de Lagoa
qua. Por outro lado, logo em ja-
netro — segundo informa o engenhei-
ro José Valter de Carvalho — a
CERTA estard entregando o Edifi-
cio Grécia.

ARMAZEM PARA
AUMENTA CAPITAL

Exatamente na data em que a
empresa completava os seus 21 anos
de fundagdo (24 de dezembro), o
grupo que compde a Importadora Co-
mercial de Madeiras Ltda. — Ar-
mazém Pard, promoveu o aumento
do seu capital social de Cr$ 20
milhdes para Cr$ 40 milhdes. Pedro
Camara, principal dirigente do gru-
po, confirma para o exercicio de 80
um faturamento de Cr$ 200 milhges.

GUEDES FAZ CONTATOS
COM IMPORTADORES

Dantas Guedes, diretor-comercial
da CISAF. viaja no inicio de janeiro
aos Estados Unidos e Europa, para
uma permanéncia de trés semanas,
quando realizard contatos com fir-
mas importadoras de produtos deri-
vados da fibra de sisal, como o
baler twine, que a propria CISAF
ja vem vendendo para o merca-
do externo ha varios anos. Gue-
des espera fechar importantes con-
tratos de exportagao.

EMPRESAS DE PESCA
SAO TODAS DE FORA

Pelo menos quatro das companhias
de pesca de lagosta atuantes no
Rio Grande do Norte alcangaram ano
passado faturamento superior a Cr$
200 milhdes. Porém, nenhuma apa-
rece na relagdo das maiores empresas
do Estado, simplesmente porque to-
das elas — embora concentrem aqui
quase a totalidade das suas opera-
¢des — tém suas matrizes em outros
Estados.

PAULO DE PAULA

NATAL VAITER SUA
UNIVERSIDADE PARTICULAR

Finalmente, esta a caminho a cria-
¢do de uma universidade particular
em Natal. O Ministério da Educacio
e Cultura acaba de autorizar o funcio-
namento a partic de 1981 de trés
cursos de nivel superior mantidos
pela APEC (Associacio Potiguar de
Educacdo e Cultura), que futura-
mente sera transformada na UNI-
PEC. Os cursos autorizados sdo:
Administracdo, Ciéncias Contdbeis
e Economia, cada um com cem vagas.
Paulo Vasconcelos de Paula, empre-
sario, pos-graduado em Administra-
¢io pela UFRN, € o presidente da
APEC, instituicio que tem também
como dirigentes Eider Furtado, Dal-
ton Melo, Ulisses de Gois, Solon
Galvao, Odilon Garcia e Vicente
Moro. Este iltimo, que também é
vice-coordenador do Curso de Mes-
trado em Administracdo da UFRN,
sera diretor dos cursos da APEC,
que funcionardo a noite, no Colégio
Salesiano. Os vestibulares serdo rea-
lizados no maximo até o final de
fevereiro. Para dar suporte aos seus
trés primeiros cursos, a APEC
ja esta implantando uma biblioteca
com mais de 6 mil volumes.

DORIAN GRAY
TRABALHA PARA O BB

O excelente artista potiguar
Dorian Gray Caldas, com obras de
pintura e tapegaria espalhadas por
muitos paises, e tido como um dos
melhores artistas plasticos do pais,
acaba de receber uma importante
encomenda: o Banco do Brasil lhe
solicitou um trabalho para ser colo-
cado na sua agéncia de Zurique, na
Suica. Dorian também esta concluin-
do para a nova sede da Assembléia
Legislativa do Rio Grande do Norte
um trabalho que tem como tema a vi-
da, morte e sacrificio do Padre Mi-
guelinho.

QUANTO_CUSTARA
A ELEICAQ EM 827

Os meios politicos ja comegardo a
viver, a partir dos primeiros meses
de 1981, um clima de campanha po-
litica, muito embora as elei¢des para
governador, senador, deputados fe-
derais e estaduais, prefeitos e verea-
dores s6 venham a acontecer em
1982. Essa movimentagdo da classe
politica nao pode passar despercebida
pelos empresarios, até porque esta
se tornando regra tanto os homens
de governo quanto os de oposi¢do
recorrerem sempre mais as empre-
sas, em busca de apoio financeiro
para suas movimentagbes. Somente
para o uiltimo comicio promovido pelo
PDS o governo do Estado ‘‘solici-
tou’’ de algumas firmas ajudas de
até Cr$ 100 mil. Um partido de opo-
si¢io, o PP, elaborou uma lista com
o nome de centenas de empresi-
rios, e ja esta arrecadando de cada
um contribuigdes ‘‘espontdneas’’
mensais que variam de Cr$ 2 mil a
Cr$ 20 mil, tudo com vistas a cam-
panha de 82. O que causa preocupa-
¢do ainda maior aos empresarios sao
os estudos mandados fazer por um
deles, onde se confirma que a elei-
¢do para governador custard nunca
menos de 2,5 milhdes de ddlares; a
eleicio de senador podera custar
até 1,8 milhdo de ddlares; enquanto a
de um deputado fedeal ficard por
Cr$ 50 milhoes e a de deputado esta-
dual por Cr$ 10 milhdes. Os poli-
ticos — com a desenvoltura com que
ja comegam a trabalhar — certa-
mente vao querer arrancar boa parte
desse dinheiro dos bolsos dos cmpre-
sarios.



Nada é mais novo do que
uma revista que renasce
a cada novo nimero.

Esta revista esta aniversariando.

Nao importam os anos.

Nao importa quanto tempo jd se passou
desde a sua primeira edicao.

O que importa € a proxima edicao.
Porque uma revista nao tem idade:
renasce a cada novo nimero.

E é este esforco que merece

a nossa admiracao.

E 0 nosso aplauso.

o N,

BANCO DO NORDESTE DO BRASIL SA.



GRUPO TOMAS SALUSTIRO
-tentendrio do seu fundador

1880-1980

Tomaz Salustino
ANO DO SEU CENTENARIO

eurly

Quando RN/ECONOMICO comemora

11 anos de circulagio, divulgando o
trabalho dos homens e das empresas que
lutam para desenvolver o Rio Grande do
Norte, o GRUPO TOMAZ SALUSTINO se
sente muito bem ao sauda-la, porque
compreende a importincia da boa

informagdo para o sucesso de qualquer
empreitada.

GRUPO TOMAZ SALUSTINO

Mineragio Tomaz Salustino S/A

Wolfram Ind. e Com. de Metais Ltda.

Brejui Mineragdo e Metalurgia Ltda — Bremetal
Mineracio Potyra S/A

Radio Currais Novos Ltda.

Brejui Veiculos e Pegas Ltda. — Brevel
Salustino Veiculos S/A — Savel

Empresa Melhoramentos do Seridé Ltda.



o Rio Grande do Norte, apesar das intem-

péries que desestabilizam o setor prima-

rio, apesar da inexisténcia de novos pro-

gramas econdémicos e sociais de largo al-
cance, da falta de recursos financeiros, da escas-
sez de mao-de-obra especializada, da inércia do
poder publico que nos ultimos tempos se desen-
controu da realidade, continuamos assistindo ao
esforgo descomunal do empresariado para con-
quistar espagos, gerar riquezas, arrancar da ter-
ra potiguar o estigma da miséria que secularmen-
te nos marca.

Ingressamos na década de 80 com praticamen-
te dois milhdes de habitantes, dois tergos dos
quais vivendo no campo ou na periferia das cida-
des, subempregados, sub-remunerados, margi-
nalizados do processo econémico, produzindo
pouco ou quase nada e, naturalmente, alija-
dos do mercado consumidor. Vitimados por toda
sorte de males fisicos decorrentes da subnutri-
¢ao e da falta de higiene; escravizados pela igno-
rancia, pelo analfabetismo e pela desqualifica-
¢ao profissional, mas ao mesmo tempo atingidos
com intensidade pela maquina de comunicagao
que transmite a filosofia do consumismo sem
fronteiras, esses contingentes humanos come-
¢cam a alterar os seus valores tradicionais, ade-
rindo & conduta anti-social da violéncia urbana e
do desrespeito a propriedade. O Estado, apatico,
boquiaberto, incapaz, nao inicia a execugao de
uma politica que pelo menos acene com uma
oportunidade de integracao social efetiva; per-
manece praticando uma assisténcia paternalista
que, no fundo, tem sido a causa continuada dessa
conjuntura.

O Rio Grande do Norte, como 0 restante do
Pais, & prédigo em riquezas. Com 53 mil quilé-
metros quadrados de terras férteis, de subsolo
abundante em minerais valiosos; com mais de
400 quilémetros de litoral que abrem para nés

EDITORIAL

“Pobre Est.

todas as chances de exploragao dos recursos ma-
rinhos; com clima favoravel ao desenvolvimento
de atividades econdémicas altamente rentaveis,
falta apenas quem dé o primeiro passo no senti-
do de transformar essas potencialidades em be-
neficios reais para uma populagdo tdo pequena,
que precisa apenas de estimulo e educagéo para
progredir.

Ha quem apresente a seca como uma desculpa
para 0 nosso atraso no setor agricola; a falta de
pesquisas, para justificar a limitada exploragéo
dos recursos minerais; a dificuldade de obter ca-
pitais, para explicar a pequena expansao das nos-
sas industrias, e assim por diante. Para quem
nido tem capacidade de vencer obstaculos, todas
as desculpas servem. Para os omissos, qualquer
desculpa justifica o fracasso.

Mas ai esta o Rio Grande do Norte disponde de
culturas agricolas que resistem muito bem a se-
ca. como o caju, a carnauba, o sisal, o algodao
arbéreo. A Regido Litoranea do Estado, formada
por centenas de milhares de hectares dec vales
umidos, apta a produzir ininterruptamente ce-
reais, tubérculos e hortigranjeiros. As largas fai-
xas de taboleiros prontas para uma produgio
ainda maior de cana-de-agucar, para o plantio
racional do coqueiro e do cajueiro. Nao é visiona-
rio quem admite que o nosso Estado pode, a mé-
dio prazo, se transformar num dos maiores pro-
dutores mundiais de castanha de caju e de co-
co-da-bahia.

Outras centenas de milhares de hectares no
Litoral Norte, pela impermeabilidade do seu so-
lo, sdo inviaveis para a agricultura. Sao porém
aproveitaveis para a construgdo de grandes sali-
nas, de grandes reservatorios de agua salgada,
onde se pode criar em cativeiro variedades diver-
sas de peixes, crustaceos e moluscos, sem falar
num microorganismo que vale o seu peso em ou-
ro — a artémia salinae —, ou onde ainda se pode

RN/ECONOMICO — Dezembro/80



lo rico!

conseguir a reprodugdo acelerada de varieda-
des selecionadas de algas marinhas. Por que nédo
abandonar, em certas areas, o habito deficitario
de implantar fazendas de gado, partindo-se para
a criagdo de fazendas aquaticas?

E no campo mineralégico? Quantas, das milha-
res de ocorréncias minerais oficialmente registra-
das, ja foram levadas a sério? A provincia
scheelitifera, que se estende por milhares de
quildmetros quadrados abrangendo regifes di-
versas do Estado, jamais mereceu uma pesqui-
sa completa. Por isto, temos tdo poucas minas
em atividade, quando poderiamos praticamente
abastecer o mundo Ocidental de um minério de
valor estratégico. E o caulim? A tantalita e a co-
lumbita? O berilo, o marmore e as aguas-mari-
nhas? E as reservas imensuraveis de calcareo
que garantem matéria-prima para dezenas de
fabricas de cimento durante séculos? E o sal, ob-
tido a custos minimos, que poderia ter sua produ-
¢ao quintuplicada e ser exportado para o resto do
mundo, se existisse uma estrutura de transporte
mais racional? E as aguas-maes das salinas, ricas
em minerais ndo-metalicos que o Brasil importa a
pregos elevados, enquanto elas sio consideradas
residuos inuteis e devolvidas ao mar? E a barri-
Iha, cuja produgdo depende de um projeto que
se arrasta pelos anos, com a sua execugao entre-
gue a um grupo que se preocupa mais com obras
de fachada, enquanto a unidade de produc¢éo pra-
ticamente parou por falta de verbas?

A existéncia do petréleo na plataforma conti-
nental e no territério do Rio Grande do Norte re-
presenta um capitulo & parte, ao se abordar o
presente e o futuro econdmico do Estado. O pe-
tréleo e o gas natural sdo riquezas pelas quais
nao se pode deixar de lutar. No minimo, diante
do monopolio da sua exploragio pela Petrobras,
o Estado tem de se unir para pleitear a instalagéo
aqui de refinarias e de um poélo petroquimico; de
lutar pelo recebimento de royalties pela produ-
cdo de petroleo, a fim de que uma parcela dessa

RN/ECONOMICO — Dezembro/80

riqueza seja revertida em obras publicas e em
bem-estar social para o nosso povo.

Poderiamos ir muito mais longe relacionando
potencialidades, enumerando programas econé-
micos, falando das riquezas que estao ao alcance
das nossas maos sem que nds praticamente as
toquemos. Riquezas que poderiam mudar a fisio-
nomia do Estado, acabar com a miséria, fazer de
cada norte-riograndense um cidadao participante
em vez de marginal. Os homens de iniciativa, os
empresarios interessados em criar e multiplicar
as oportunidades de negodcios, os técnicos e es-
tudiosos da nossa economia teriam ainda, sem
duvida, outro tanto de sugestdes capazes de ace-
lerar o nosso desenvolvimento.

Existe, porém, da parte de quem tem a maior
parcela de responsabilidade pela consecucgao de
resultados —o Governo em todos os niveis —
uma atitude sé explicavel pelo despreparo ou pe-
!a |nc_:gpacidade, uma atitude de descrédito, de
|mopll~|smo, quando nao de desestimulo e até de
punicao a quem se atreve a explorar as nossas
oportunidades econémicas. O Governo Estadual
nao define incentivos a empresa privada; as auto-
ridades e a maquina administrativa s6 tém avidez
para arrecadar os impostos que a cada ano estdo
minguando, por falta de expansédo da industria e
do comércio. O Governo Federal s6 tem olhos pa-
ra o Centro-Sul. O que sobra de recursos para o
Nordeste, para o Rio Grande do Norte em parti-
culgr, $a0 as migalhas do orgamento, que ainda
assim nos chegam para aplicagdo em mal traga-
dos programas de emergéncia, cujo tnico mérito

€ socorrer a populagéo flagelada pelas secas re-
gulares.

E assim as nossas solugdes vao sendo adiadas.
O Rio Grande do Norte vai ganhando distancia do
progresso, com o seu povo pobre e ingénuo se di-
vertindo num grande e inconsequente pastoril
politico.



AS 100 MAIORES

ASs 100 maiores
empresas do RN

RN/ECONOMICO mostra as 100 maiores empresas
do Estado, em volume de vendas e, as 100 maiores

contribuintes do ICM.

Pela primeira vez no Rio Grande
do Norte, € gracas a uma pesquisa le-
vada a efeito pelo préprio RN/ECO-
NOMICO, se publica a relagio das
maiores empresas do Estado, por vo-
lume de vendas no dltimo exerci-
cio financeiro de cada uma delas.
Através deste trabalho se pode,
nesta edi¢do, conhecer com seguran-
¢a o faturamento das cem mais im-
portantes firmas do comércio, da
indistria e do setor de servigos, com
matriz em nosso territério. Foram ali-
jadas desta relagdo as sociedades de
economia mista federais, estaduais
ou municipais, que entretanto tam-
bém foram pesquisadas e sdo motivo
de reportagem especifica em outro
espaco darevista.

Ainda, repetindo uma tradigio
de seis anos, apresentamos nesta
mesma reportagem um levanta-
mento — com base em dados forne-
cidos pela Secretaria da Fazenda do
Estado — das cem empresas que
mais recolhem ICM (Imposto sobre a
Circulagio de Mercadorias) no Rio
Grande do Norte.

OUTROS DADOS — Quando a
editoria de RN/JECONOMICO come-
cou a planejar a edicdo de 11°. ani-
versario, foi sensivel a.um apelo que
todos os anos alguns empresdrios da-
qui e de outros Estados fazem chegar
a redacdo: por que ndo se faz com as
empresas do Rio Grande do Norte um
levantamento a nivel do que as revis-
tas econdmicas do Sul fazem com as
empresas do pais? Ou seja: por que
nio se publicam dados capazes de
permitir a avaliacao do desempenho
e dos resultados obtidos pelo empre-
sariado local?

Até entio, a revista vinha publi-
cando nas suas edigdes especiais de
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aniversdrio tio somente a listagem
dos cem maiores contribuintes do
ICM, ainda assim com muito atraso,
trabalho este que sozinho ndo serve
para aquilatar a realidade dos di-
versos setores da economia poti-
guar, uma vez que grandes grupos,
como as empresas mineradoras, sa-
lineiras, construtoras, prestadoras de
servigos, etc., ndo sdo tributadas com
o ICM, e sim com o Imposto Unico
sobre Minerais (IUM) ou com o Im-
posto Sobre Servigos de Qualquer Na-
tureza (ISS). Por outro lado, diver-
sas industrias de grande porte, go-
zando de incentivos fiscais, ou estio
isentas ou pagam o ICM com dedu-
¢des, o que dificulta ao analista co-
nhecer em maior profundidade a si-

tuagdo desses empreendimentos.

Mas, como fazer para conseguir
pelo menos o minimo de informagdes
sobre a vida financeira das empre-
sas, se apenas algumas dezenas de-
las sdo regidas pela lei das Socieda-
des Andnimas, publicando balangos
no Didrio Oficial do Estado? O que fa-
zer para conseguir os nimeros das
sociedades por quotas de responsa-
bilidade limitada, ou das firmas indi-
viduais, que ndo estdo obrigadas a
divulgar os seus resultados? A pri-
meira idéia foi recorrer aos nimeros
do PIS (Programa de Integragio
Social), para o qual todas as empre-
sas sdo obrigadas a recolher um per-
centual do seu faturamento. Outra
idéia foi tentar obter informagdes na
Receita Federal, a partir dos nimeros
da iltima declaragio do Imposto de
Renda das pessoas juridicas. Logo de
saida, mantendo-se contato com pes-
soas ligadas a essas duas possiveis
fontes, a editoria verificou a impossi-
bilidade do acesso aos dados, pois as
normas internas das repartigdes fe-
derais ndo permitem tornar publi-
cas as informagGes de cariter pessoal
dos contribuintes, a ndo ser para
fins especificos.

A REVISTA PESQUISA — A
editoria estava predeterminada a fa-

Confecgbes Guararapes S/A continua na cabega.

RN/ECONOMICO — Dezembro/80



AS 100 MAIORES

Quatro atividades de peso na economia potiguar: construgdo civil, cana-de-agucar,
beneficiamento de algoddo e supermercados.

zer mais do que a publicagdo dos nu-
meros do ICM das empresas. Assim,
resolveu colocar em campo os seus
repdrteres, redatores e até os direto-
res da revista, para um penoso tra-
balho de pesquisa junto as maiores
empresas comerciais, industriais, e
prestadoras de servigos da Capital e
do interior. A arma principal, além
do contato pessoal com dirigentes e
contadores das firmas, foi o telefone.
Ao fim de duas semanas, depois de
computados os nimeros de quase tre-
zentas empresas privadas com matri-
zes do Rio Grande do Norte, chegou-
se 4 relagdo das cem detentoras do
maior faturamento bruto no ultimo
exercicio social. Naturalmente, este
dado por si s6 ndo retrata a situagdo
real de cada uma empresa; nio da
idéia da sua rentabilidade, nem da
sua liquidez, nem do seu patrimd-
nio_; mas ja é um indicativo da sua
pujanga.

Na edi¢do especial de 1981, tra-
balhando com mais tempo e contan-
do com maior estrutura de apoio, es-
peramos obter dados que possibi-
litem amostrar com maior perfeigio
arealidade empresarial do Estado.
Em principio, por causa da colabora-
¢do que foi prestada pela grande
maioria dos dirigentes empresariais
procurados para este trabalho que
ora publicamos, temos certeza de que

RN/ECONOMICO — Dezembro/80

vai ser possivel fazer algo mais com-
pleto na proxima vez.

APRECIACOES — Dentre as
cem maiores empresas em fatura-
mento € em pagamento de ICM des-
ponta absoluta hd muitos anos no
Rio Grande do Norte a Confecgdes
Guararapes S/A, uma indistria nos-
sa que hoje tem ramificagdes em Sio
Paulo e em Fortaleza (com duas fi-
bricas em cada uma destas cidades),
além das duas unidades que mantém
em Natal e de uma outra em Mosso-
ro, sem falar numa cadeia de lojas
coligadas (Lojas Seta, Lojas Ria-
chuelo, Lojas Wolens, Lojas Super-G
e CIC) que podem ser encontradas
em quase todos os Estados do pais.
A Guararapes, com um fatura-
mento de Cr$ 2,7 bilhées, posicio-
na-se em primeiro lugar também em
lucratividade, em nimero de empre-
gos oferecidos, em patriménio, e
em liquidez, embora nem se tenha
feito o confronto com as demais
para confirmar esses aspectos. Sua
posi¢io melhorard ainda mais na
préxima pesquisa, pois o faturamen-
to do grupo, apurado neste 31 de
dezembro, ultrapassara a casa dos
Cr$ 6 bilhoes.

Secundando a Confecgées Guara-
rapes, vem EIT — Empresa Indus-
trial Técnica S/A, também uma orga-
nizagdo com matriz no Rio Grande
do Norte mas com atuagdo por diver-

sos Estados brasileiros. A EIT, com
um faturamento bruto de Cr$ 2,2
bilhdes, figura entre as maiores em-
preiteiras do pais.

ATIVIDADES DE PESO — In-
discutivelmente, é a indidstria téxtil
a atividade de maior pcso para a
economia do Estado. Na relagdo
das ceni maiores, ela entra com nada
menos do que.16 empresas, entre fa-
bricas de confecgdes, uma tecela-
gem, fia¢des, usinas de beneficia-
mento de algoddo, sem falar em uma
firma do comércio de vestuario.

A seguir, em nimero de empre-
sas constantes da listagem, vem o
ramo do comércio de veiculos auto-
motores, pecas e acessorios, com 15
nomes. A industria da construgdo
civil, o comércio de materiais para
construgio e mais as industrias pro-
dutoras de cimento e de artefatos
de cimento, ficam em terceiro lu-
gar, com 13 representantes na re-
lagdo, embora em volume de vendas
estas superem o comércio de auto-
méveis. A seguir, ainda merecem
destaque as companhias salineiras,
que aparecem 8 vezes; 0 comércio
de eletrodomésticos — 4 vezes; a
produgio e o comércio de agucar e
alcool — 5 vezes; e as mineragoes,
com quatro nomes dentre as cem
maiores. Veja nas paginas seguintes a
listagem completa das 100 maiores.




RELACAO DAS 100 MAIORES EMPRESAS DO RN (POR FATURAMENTO BRUTO)

Faturamento Bruto

g rdgr: Razao Social Atividade Sede doDBaatlaango do( fn):eéiisc)io
1 Confecgbes Guararapes S/A Indudstria de vestuario Natal 31.12.79 2.271.517.564
2 EIT — Empresa Industrial Técnica S/A Construgéo civil Natal 30.06.80 2.242.371.269
3 Supermercado Nordestao Ltda. Comércio varejista Natal 31.07.80 1.185.226.000
4 Supermercado Mini-Prego Ltda. Comércio varejista Natal 31.07.80 1.000.000.000*
5 Industria Téxtil Seridé S/A Industria de tecelagem Séo Gongalo 28.02.80 764.254.671
6 CIRNE — Cia. Industrial do Rio Grande do Norte Industria salineira Macau 31.12.79 658.093.000
7 Alpargatas ConfecgGes do Nordeste S/A Industria de vestuario Natal 31.12.79 623.938.947
8 Usina Estivas S/A Industria agucareira Arez 31.07.80 619.192.105
9 Construtora A. Gaspar Ltda. Construgio civil Natal 31.12.79 568.548.173
10 Itapetinga Agro-Industrial S/A Industria de cimento Mossoré 31.12.79 517.290.000
1 Sperb do Nordeste S/ A Indistria Téxtil Fiagao de algodio Eduardo Gomes 31.12.79 478.481.970
12 CICOL — Cia. de Investimento e Construgao Ltda. Construgao civil Natal 31.12.79 450.270.969
13 Henrique Lage Salineira do Nordeste S/A Industria salineira Macau 30.06.80 443.129.763
14 SALMAC — Salicultores de Mossoré e Macau S/A Industria salineira Mossoro 30.04.80 403.405.606
15 ECOCIL — Empresa de Construgées Civis Ltda. Construgao civil Natal 31.01.80 378.042.641
16 Algodoeira Sao Miguel S/A Beneficiamento de algodao Natal 31.12.79 346.546.177
17 S/A Salineira do Nordeste — SOSAL Industria salineira Mossoré 30.04.80 330.299.009
18 F. Souto — Industria, Comércio e Navegagao Industria salineira Mossoro 30.07.80 328.373.107
19 Granorte Veiculos e Pegas Ltda. Comeércio de veiculos e pecas Natal 31.12.79 323.017.159
20 Radir Pereira & Cia. Ltda. — A Sertaneja Comeércio de eletrodomésticos Natal 31.12.79 303.995.446
21 Magnus Comércio e Representac6es Ltda. Comeércio de aguicar Natal 31.12.79 285.398.970
22 Soriedem S/A Confecgées Industria de vestuario Natal 31.12.79 272.350.000
23 Distribuidora de Bebidas Potiguar Ltda. Comeércio de bebidas Eduardo Gomes 31.12.79 251.446.738
24 Natal Veiculos e Pegas S/ A Comércio de veiculos e pegas Natal 31.12.79 242.192.700
25 Cia. Agucareira Vale do Ceara Mirim Industria agucareira Ceara Mirim 31.03.80 238.282.725
26 Empresa Nossa Senhora Aparecida Ltda. Transporte interestadual Eduardo Gomes 31.12.79 236.006.717
27 Marpas S/A Comércioe Representagdo Comércio de veiculos e pe¢as Natal 31.01.80 229.507.258
28 Queiroz Oliveira Com. & Ind. Ltda. Comércio de material p/construgao Natal 31.05.80 214.627.131
29 Destilaria Baia Formosa S/A Industria de alcool Baia Formosa 31.08.80 211.116.759
30 DIVEMO S/A — Distribuidora Potiguar de Veiculos e Motores Comércio de veiculos e pegas Natal 31.12.79 208.000.832
31 Casa Régio Industrial e Comercial S/A Comércio de eletrodomésticos Natal 31.12.79 207.496.373
32 Nébrega & Dantas S/A Ind. & Com. Beneficiamento de algodao Natal 30.06.80 206.929.478
33 Medeiros & Cia. S/A Beneficiamento de algodio Jardim do Seridé 30.04.80 205.543.772
34 J. Motta Industria e Comércio S/ A Transformacgao de couros e peles Natal i 30.06.80 202.852.775
35 Mossor6 Agro-Industrial S/A — MAISA Agroindastria de caju Mossoro 30.06.80 200.000.000*
36 Simas Industrial S/A Industria de doces e caramelos Natal 31.12.79 197.853.991
37 CISAF — Com. & Ind. de Fibras S/A Industria de fibras de sisal Natal . 30.06.80 181.510.058
38 Mineragao Tomaz Salustino S/A Extracao e tratamento de scheelita Currais Novos 31.12.79 172.471.000
39 Natal Industrial S/A Beneficiamento de trigo Natal 31.12.79 167.251.000
40 Mineragao Acauan Ind. & Com. S/A Extragao e tratamento de scheelita Currais Novos 31.12.79 164.860.000
41 T. Barreto Ind. & Com. S/A Industria de vestuario Natal 31.12.79 159.910.460
42 PROEX — Projeto e Execugao de Engenharia Ltda. Construgao civil Natal 31.12.79 150.648.000
43 Industrias Jossan S/A Inddstria metaldrgica Natal 31.12.79 147.511.975
44 Distribuidora de Automoéveis Seridé S/ A Comércio de veiculos e pegas Natal 31.12.79 136.573.039
45 PLANOSA — Plasticos do Nordeste S/A Industria de plasticos Eduardo Gomes 31.07.80 136.303.454
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49 Consdrcio Algodoeiro de Nova Cruz Ltda.
50 J. Irinaldo Veiculos e Pegas Ltda.

51 Salinas Guanabara S/A

52 L. Cirne & Cia. Ltda.

53 Construtora A. Azevedo Ltda.

54 Comercial Wandick Lopes S/A

55 Galvao Mesquita Ferragens S/A

56 Posto Sao Luiz Ltda.

57 Medeiros & Paiva Ltda.

58 Norte Salineira S/A — NORSAL

59 R. Gurgel Ltda. — SACI

60 Walter Pereira Livraria e Papelaria Ltda.
61 CIBRASAL — Cia. Brasileira de Sisal

62 Moinho de Ouro Ind. & Com. Ltda.

63 S/A Fiagdo Borborema

64 Santorres Comércio S/A

65 Cia. Alfredo Fernandes Ind. & Com.

66 Construtora Rebelo Flor Ltda.

67 Arnaldo Irmao & Filhos

68 Duauto Veiculos e Pegas Ltda.

69 SOCEL — Sociedade Oeste Ltda.

70 Empresa Industrial Gesso Mossoré S/A
71 Plasticos de Mossoré Ltda. — PLASMOL
72 Camisaria Uniao Ltda.

73 Cicero Gabriel Rodrigues & Cia.

74 Viagao Nordeste Ltda.

75 Importadora Comercial de Madeiras Ltda.
76 F. Alves Neto Ltda.

77 Salhas S/A Ind. & Com. de Oleos

78 Joaquim Alves Flor

79 Casa Lux S/A

80 Mossoro Agucar Ltda.

81 Potycret — Produtos de Concreto Ltda.
82 ‘Industria de Confecgbes Sparta NE S/A
83 Cyro Cavalcanti Ltda.

84 BRASINOX — Brasil Inoxidaveis S/A
85 Jessé Freire Agro-Comercial S/A

86 Navona Veiculos S/A

87 Cia. Agro-Industrial Zabelé

88 UEB Hotéis e Turismo S/A

89 Mendes & Cia. Ltda.

90 Comercial Paula Cabral Ltda.
91 Natal Refrigerantes S/A
92 Luiz Cavalcanti Comércio Ltda.

93 Editora O Diario S/A
94 RECOMAPE — Revendedora Costa Maq. e Pegas

95 Transnal — Transportadora Natalense de Prod Alimenticios S/A
96 Cia. Agroindustrial Vicente Martins — CAVIM
97 INCARTON — Industria de Cartonagem S/A
98 Casa de Saude Sao Lucas S/A
99 Cotonificio Norte-riograndense S/A
100 Odonto-Médica Industrial e Farmacéutica S/A

* Faturamento estimativo, com base nas contribui¢oes fiscais do exercicio.



Beneficiamento de algodao
Comeércio de veiculos e pegas
Industria salineira

Comeércio de pneus

Construgao civil

Comércio de tratores

Comeércio de material p/construgao
Comércio de derivados de petréleo
Comércio de estivas e cereais
Industria salineira

Comércio de material p/construcao
Comércio de livros e papelaria
Industria de fibras de sisal
Torrefagao de café

Fiagao de algodao

Comércio de veiculos e pegas
Beneficiamento de algodao
Construgao civil

Beneficiamento de algodao
Comeércio de veiculos
Refinamento de sal

Extragao e tratamento de minérios
Industria de plasticos

Comércio de confecgbes

Comércio de medicamentos
Transporte interestadual
Comércio de material p/construgao
Comeércio de veiculos

Industria de éleos vegetais
Comércio de derivados de petrdleo
Comeércio de material elétrico
Comércio de agucar

Industria de artefatos de cimento
Industria de vestuario

Comeércio de pegas e acessorios
Inastria metalurgica

Comércio de tratores

Comércio de veiculos e pecas
Agroindustria de sisal

Industria hoteleira

Comércio de veiculos e pecas
Comércio de ragdes animais
Inddstria de refrigerantes
Comeércio de eletrodomésticos
Industria jornalistica

Comércio de mat. p/escritdrio
Transporte de cargas
Beneficiamento de carnauba
Industria de cartonagem

Servigos hospitalares
Beneficiamento de algodao
Comércio de prod. Hospitalares

Nova Cruz
Mossoré
Mossoré
Natal
Natal
Natal
Natal
Natal
Natal
Mossoré
Natal
Natal
Eduardo Gomes
Natal
Natal
Caico
Mossoré
Natal
Parelhas
Natal
Mossoré
Mossoré
Mossoroé
Natal
Mossoré
Natal
Natal
Natal
Eduardo Gomes
Natal
Natal
Mossoré
Natal

Sao Gongalo
Natal
Eduardo Gomes
Natal
Natal
Natal
Natal
Mossoroé
Natal
Natal
Natal
Natal
Natal
Natal
Natal

Sdo Gongalo
Natal
Natal
Natal

31.12.79
30.04.80
30.06.80
31.12.79
31.01.80
31.05.80
31.08.80
31.12.79
30.06.80
31.12.79
30.06.80
31.12.79
31.12.79
31.12.79
31.12.79
31.03.80
31.12.79

31.12.79
31.12.79
31.12.79
31.12.79
31.12.79
31.12.79
31.12.79
31.12.79
31.12.79
31.12.79
31.12.79
31.05.80
31.12.79
30.06.80
31.01.80
31.12.79
31.01.80
31.12.79
31.12.79
31.12.79
31.03.80
31.12.79
31.12.79
31.12.79
31.12.79
31.12.79
30.09.80
31.12.79
31.09.80
31.01.80
31.12.79
31.12.79
31.12.79

130.000.000*
127.479.798
122.072.098
121.895.409
118.450.000
115.274.933
114.742.407
113.890.133
113.348.098
111.017.000
109.261.450
108.049.161
106.648.000
106.138.748
106.102.647
103.536.290
103.330.333
101.182.306
100.000.000*
91.698.382
90.816.211
87.674.425
86.728.279
85.939.530
81.354.591
80.236.100
80.150.290
78.055.284
76.784.356
76.086.994
72.328.893
71.938.935
70.323.691
68.364.836
66.421.738
61.434.677
58.294.885
58.127.097
56.673.123
53.823.095
51.751.231
50.628.193
47.563.099
46.828.214
44.879.734
41.242.417
40.567.363
37.844.712
37.027.197
34.825.650
33.152.344
32.766.145

FONTE: Departamento de Pesquisa de RN/ECONOMICO



AS 100 MAIORES

NUMEROS DO ICM — Na con-
frontagdo com as relagdes publica-
das nos anos anteriores, a primeira
observagio importante a ser feita é
que ndo existem grandes alteragdes
entre as 60 maiores, verificando-se
apenas uma pequena mudanga na
ordem em que cada uma aparece ago-
ra € em que figurou anteriormente.
A Unica novidade importante € o in-
gresso na listagem da Destilaria
Baia Formosa S/A, que comegou a
produzir dlcool combustivel no ano
de 1979 e que, logo de saida, passou
a figurar em 10°. lugar entre os
maiores contribuintes, posi¢do que
seguramente sera melhorada no
préximo levantamento com base no
exercicio de 1980.

A relagdo dos contribuintes € en-
cabecada pela Confec¢des Guarara-
pes S/A, que recolheu ICM no mon-
tante de Cr$ 62,2 milhdes, apresen-
tando um crescimento no seu volume
de ICM pagos, em relagio ao exer-
cicio anterior, de 86,46 por cento.

Em média, o aumento do volume
de contribuigbes das cem maiores,
de 1978 para 1979, ficou em apenas
74 por cento, nimero inferior a ta-
xa inflaciondria daquele periodo,
que superou os 85 por cento. Isto
significa que a Secretaria da Fazen-
da ndo conseguiu sequer manter a
arrecadagdo estabilizada, explican-
do-se a partir dai a diferen¢a cada
dia maior entre a receita do ICM e a
folha de pagamento do funcionalismo
publico. Por outro lado, o fato do
aumento dos recolhimentos do ICM
ndo terem ultrapassado os indices
oficiais da inflagdo brasileira pode
ser explicado pela crise conjuntural
que o Estado atravessa, por conta da
seca que a partir de 79 ficou carac-
terizada. Para que se tenha uma
idéia de como a seca prejudica a
arrecadagdo estadual, basta observar
que as industrias beneficiadoras de
algodao aparecem 19 vezes na lis-
tagem dos cem maiores contribuin-
tes de 1979, e o incremento médio
delas é de somente 24,2 por cento,
isto em fun¢do da péssima safra
alcangada. Outra evidéncia do retro-
cesso no beneficiamento do algodio:
em 1978, entre as dez primeiras em-
presas contribuintes do ICM, quatro
eram algodoeiras. Hoje, entre as dez,
se conta apenas uma, a Algodoeira
Sao Miguel S/A.

AS QUE MAIS CRESCERAM —
A empresa que, percentualmente,
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Borborema foi a empresa que mais cresceu.

mais desenvolveu a sua participa-
¢ao no recolhimento de ICM no
Rio Grande do Norte foi a S/A Fia-
¢ao Borborema. Em 79, essa indus-
tria saiu das maos do grupo Cri-
ciima, origindrio de Santa Catari-
na, passando para o controle aciona-
rio do grupo Linhas Correntes S/A,
de Sdo Paulo. recebendo entdo nova
estrutura técnica e administrativa.
A produgao foi significativamente
ampliada, o que pode ser atestado
pelo seguinte nimero: de 78 para
79, a Borborema elevou em 305
por cento as suas contribui¢des de
ICM.

Em segundo lugar aparece a
PLASMOL — Plistico de Mossoré
Ltda., empresa que aumentou em

257,5 por cento o seu recolhimento.

A CISAF — Comércio e Inddstria
de Fibras S/A, vem a seguir, com
uma expansdo de 208,6 por cento.
No quadro abaixo, a relagao das que
mais cresceram como contribuintes:

Repetindo uma inconteste posigio
de lideranca no comércio de mdveis
e eletrodomésticos, a empresa Radir
Pereira & Cia., com a sua rede de lo-
jas ‘*A Sertaneja’’, aparece em pri-
meirissimo lugar no seu setor, e em
oitavo lugar no cémputo geral dos
contribuintes do ICM, com um in-
cremento de 65 por cento sobre o
exercicio anterior. Radir Pereira
pagou Cr$ 17 milhées de Imposto
sobre a Circulagio de Mercadorias e
seu volume de vendas em 1979
foi superior a Cr$ 303 milhées. O
concorrente mais préximo, a Casa
Régio, vendeu no exercicio Cr$
96 milhdes a menos do que “‘A
Sertaneja’’.

No ramo dos materiais para cons-
trug¢do, Queiroz Oliveira Comércio e
Inddstria Ltda. mantém a sua lide-
ranca que ja é tradicional, pagando
Cr$ 11,9 milhdes de ICM e conse-
guindo elevar em 95 por cento o seu

AS DEZ EMPRESAS QUE MAIS CRESCERAM

] 7
ICM pago

ICM pago
EMPRESAS em 1978 em 1979 | Crescimento
SIA Fiagdo Borborema 2.434.579 9.863.370 305,14%
PLASMOL — Plastico de Mossor6 Ltda. 1.173.380 4.194.831 257,50%
CISAF — Comeércio e Industria de Fibras S/A 3.533.063 10.905.382 208,67 %
Camisaria Uniao Ltda. 1.542.598 4.558.630 195,52%
Itapessoca Agro Industrial S/A 1.189.476 3.404.382 | 186,21%
Supermercado Mini-Prego Ltda. 10.087.441 28.772.434 185,23 %,
Simas Industrial S/A 1436701 4011982 179,25%
A Sertaneja Veiculos Ltda. 1.473.862 3.974.109 | 169,64%
Industria Jossan S/A 1.879.734 4.728.112 151,53%
Distribuidora de Bebidas Potiguar Ltda. 5.400.553 | 13.276.047 | 145.83%
RN/ECON MICO Dezembro/80



volume de contribuigdes de 78 para
79. R. Gurgel Ltda. e Galvio Mes-
quita Ferragens S/A estio em se
gundo eterceirolugar, respectiva-
mente, superando o Armazém Pard,
que desceu de scgundo para quarto
lugar no setor.

Entre as indistrias que benefi-
ciam o algoddo. a Algodoeira Sio
Migucl $/A também permancce em
primeiro lugar, pagando mais do que
0 dobro do ICM que as suas concor-
rentes mais proximas pagaram.

No comércio de automdveis e
veiculos pesados, as empresas Natal
Veiculos ¢ Pegas S/A, DIVEMO —
Distribuidora Potiguar de Veiculos e
Motores S/A, Granorte Veiculos e
Pecas Ltda. ¢ Marpas S/A detém a
lideranca do mercado estadual, es-
tando todas classificadas entre as
vinte maiores contribuintes. Logo
abaixo, vém a Distribuidora de Auto-
moveis Scridd S/A e a empresa
mossoroense J. Irinaldo Veiculos e
Pec¢as Ltda.

AS 100 MAIORES

A industria sisaleira teve 6timo desempenho.

Apenas quatro empresas, dentre
as cem maiores, pagaram menos
ICM em 79 do que em 78. Foram
clas: Lundgren Tecidos S/A (-6,13%)
Cooperativa Agro-Pecudria de
Sao Tomé Ltda. (-5.85%); NSbrega &

Dantas Inddstria e Comércio S/A
(-5,27%); e Lira de Oliveira & Cia.
Ltda. (-2,08%). .

Leia nas paginas seguintes, a rela-
¢ao das 100 empresas que mais reco-
lhem ICM no Estado.

NAO HA PROGRESSO SEM COMUNICACAO

RN/ECONOMICO — Dezembro/80

Por isso, os onze anos
de RN/ECONOMICO
nos tocam de perto.
Construindo casas
populares, edificios
de apartamentos,
prédios publicos,
estadios, pracase
centros comerciais,
nos da ECOCIL

progresso niao anda
sem & informacao.
Somos uma cmpresa
da terra lutando sem
trégua pelo
desenvolvimento do
Estado. Eo,
RN/ECONOMICO
tem contado muito da
nossa historia.

sabemos quc o

ECOCIL
Empresade

Construcoes Civis Ltda



RELAGCAO DOS 100 MAIORES CONTRIBUINTES DO ICM NO RIO GRANDE DO NORTE

. ICM ica Crescimento
grd:; Razio Social Atividade recolhido Posicao 78/79
(em Cr$) em 1979 em 1978
1 Confecgées Guararapes S/A Industria de confecgdes 62.292.870 1, ' 86,46
2 Usina Estivas S/A Agroindustria agucareira 50.628.274 2a, 2a, 61,48
3 Supermercado Mini-Pre¢o Ltda. Comeércio varejista 28.772.434 3°. 13°. 185,23
4 Supermercado Nordestao Ltda. Comércio varejista 28.038.807 42, 43, 62,65
5 Algodoeira Sdo Miguel S/A Industria de beneficiamento de algodio 24.527.817 5°. 3. 24,38
6 Cia. Agucareira Vale do Ceara Mirim Agroindustria agucareira 22.607.262 62. 6. 60,31
7 Cia. Souza Cruz Indistria e Comércio Comércio atacadista de fumo 22.216.714 7. 7. 66,77
8 Radir Pereira & Cia. Comércio de mdveis e eletrodomésticos 17.050.582 82. 122, 65,03
9 Natal Industrial S/A Irdustria de beneficiamento de cereais 16.444.151 9°. 5°. 10,51
10 Destilaria Baia Formosa $/A Industria de alcool 15.323.360 102,
11 Natal Veiculos e Pecas S/A Comércio de veiculos e pegas 15.243.330 11°. 11°. 47,26
12 Casa Régio Industrial e Comercial S/A Comércio de moveis e eletrodomésticos 14.957.135 122, 172, 64,40
13 Alpargatas Confecges do Nordeste S/A Industria de confecgdes 14.401.794 13°. 25°, 130,46
14 DIVEMO S/A — Distribuidora de Veiculos e Motores Comércio de veicmosepegas 13.912.384 144, 152. 43’11
15 Distribuidora de Bebidas Potiguar S/A Comércio atacadista de bebidas 13.276.047 15°*. 29", 145,83
16 Granorte Veiculos e Pegas Ltda. Comércio de veiculos e pecas 13.251.747 162, 182, 46,27
17 Indastria Téxtil Seridé S/A industria de tecidos 12.791.738 17°. 14°. 30,76
18 Soriedem S/A — Confecgdes Industria de confecgbes 12.277.114 182. 192, 73,39
19 Marpas S/A — Comércio e Representagao Comeércio de veiculos e pegas 12.047.470 19°. 16°. 70,15
20 Cooperativa Agricola Mista Médio Oeste Potiguar Ltda. Industria de beneficiamento de algodao 11.928.040 20°. 282, 7,11
21 Queiroz Oliveira Comércio e Industria Ltda. Comércio de material para construgéo 11.926.678 21°. 26°. 95,10
22 SANBRA — Soc. Algodoeira do Nordeste Brasileiro S/A Industria de beneficiamento de algodao 11.859.544 222, 92, 4,88
23 Noébrega & Dantas S/A Comércio e Industria Industria de beneficiamento de algodao 10.943.050 23", 8°. (5,27)
24 CISAF — Comercio e Industria de Fibras S/A Industria de beneficiamento de fibras de sisal 10.905.382 242, 422, 208,67
25 S/A — Fiacao Borborema Industria de fiagdo de algodao 9.863.370 25°. 57". 305,14
26 Distribuidora de Automoveis Seridé S/A Comércio de automoveis e pecas 9.840.795 262, 202, 39,23
27 Revendedor Comercial Varejista de Produtos Avon Comércio varejista de perfumaria 9.538.346 27°. 23°. 49,28
28 Algodoeira Seridé Comeércio e Industria S/A Industria de beneficiamento de algodao 8.526.716 282, 212, 20,96
29 Medeiros & Cia. S/A Indistria de beneficiamento de algodio 8.427.074 29°. 22°. 26,81
30 T. Barreto Industria e Comércio S/ A Industria de confecgoes 8.045.685 302. 402, 123,10
31 Cia. Alfredo Fernandes Industria e Comércio Indastria de beneficiamento de algodao 7.808.364 31°. 24°. 24,20
32 J. Irinaldo Veiculos e Pecas Ltda. Comércio de veiculos e pegas 7.755.044 322, 36°. 95,28
33 Industria e Comércio José Carlos S/A Comeércio de café 7.658.174 33°. 34°. 88,87
34 l.ojas Brasileiras S/A Comércio varejista 7.654.213 342, 312, 63,56
35 Arnaldo Irméo & Filhos Inddstria de beneficiamento de algodao 7.317.100 35°. 27°. 19,82
36 Cooperativa Agricola Cerealista de Apodi S/A Industria de beneficiamento de algodao 7.254.462 362, 282, 22,74
37 R. Gurgel Ltda. Comércio de material para construgao 7.041.915 37°. 43°. 101,59
38 Santorres Comércio S/A Comeércio de caminhdes e pecas 6.813.204 382, 332, 63,01
39 Socic Comercial S/A Comércio de moveis e eletrodomésticos 6.348.075 39°. 51°. 127,90
40 Galvao Mesquita Ferragens S/A Comeércio de material para construcéo 6.154.616 402. 452, 102,05
41 Mossoré Agro-Industrial S/A — MAISA Cultura e beneficiamento de produtos agropecuarios 5.919.342 41°. 39°. 60,49
42 Importadora Comercial de Madeiras Ltda. Comeércio de material para construcéo 5.712.033 422, 322, 35,21
43 Algodoeira Inharé Agro-Industrial S/A Industria de beneficiamento de algodao 5.508.851 43°. 50°. 95,24
44 Qeste Veiculos Ltda. Comércio de veiculos e pecas 5.110.254 442, 522, 84,19
45 Cooperativa Agro-Pecuaria de Sdo Tomé Ltda. Induastria de beneficiamento de algodao 4.959.241 45", 30°. (5,85)
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Companhia Brasileira de Alimentos — COBAL
Natalense Comercial de Bebidas Ltda.
Abrahao Otoch & Cia.

Plasticos de Mossoré Ltda. — PLASMOL
Porcino irmaos Comercial Ltda.

Navona Veiculos S/A

Simas Industriai S/A

A Sertaneja Veiculos Ltda.

Ceara Industrial S/A

Consorcio Algodoeiro de Nova Cruz Ltda.
Comercial Alcides Araujo Ltda.
Revendedora Costa Maquinas e Pegas Ltda.
Casa LuxS/A

Cia. Paraibana de Cimento Portland

Cyro Cavalcanti

Algodoeira Tororo Agro-Industrial Ltda.
Lundgren Tecidos S/A

Itapessoca Agro-Industrial S/A

PLANOSA — Plasticos do Nordeste S/A
Casa Junior Comércio Ltda.

Luiz Cavalcante Comércio Ltda.

J. Olimpio & Cia. Ltda.

M. D. Melo Comércio e Industria Ltda.
Algodoeira Aimoré Agro-Industrial Ltda.
Mendes & Cia.

Walter Pereira — Livraria e Papelaria Ltda.

Sistematica — Silveira Irmaos Tec. Mat. industria Ltda.

Medeiros & Paiva Ltda.

Distribuidora de Caramelos Natal Ltda.
Revendedor Com. Varejista de Prod. Chrystian Gray
S/A Mercantil Tertuliano Fernandes

Singer Serving Machine Company

Potycret — Produtos de Concreto Ltda.
Cooperativa Agro-Industrial de Santa Cruz Ltda
Norte Gas Butano Distribuidora Ltda.

S/A White Martins

Trigueiro & Cia.

Lirade Oliveira & Cia. Ltda.

F. Fernandes & Cia.

Manoel Ferreira Comércio S/A

Porpino Veiculos Ltda.

J. Rezende & Cia.

Comercial A. M. de Goéis Ltda.

T. S. Vasconcelos & Cia. Ltda.

Trevo Industria e Comércio Ltda.

Industria de Cartonagem S/ A

Comercial José Lucena Ltda.

SINWAL S/A — Industria de Marmore e Granito
Companhia Distribuidora de Ferragens Ltda. — CODIF

Sociedade Algodoeira Quro Branco Ltda.
Cicero Gabriel Rodrigues & Cia.
Algodoeira Jatoba Agro-Industrial Ltda.

Comeércio varejista de géneros

Comeércio atacadista de bebidas

Comeércio varejista de tecidos e confecgoes
Inddstria de matérias plasticas

Comeércio de moveis e eletrodomésticos
Comércio de automdveis e pegas

Industria de transformagao de agucares
Comércio de veiculos e pegas

Industria de beneficiamento de algodao
Inddstria de beneficiamento de algodao
Comeércio varejista de tecidos e confecgbes
Comércio de mdveis e equipamentos para escritério
Comeércio de ferragens e material elétrico
Comércio atacadista de cimento

Comeércio de pegas e acessorios para veiculos
Industria de beneficiamento de algodao
Comeércio varejista de tecidos e confecgoes
Comércio atacadista de cimento

Industria de matérias plasticas

Comércio de moveis e eletrodomeésticos
Comeércio de moveis e eletrodomésticos
Comércio de moveis e eletrodomésticos
Industria e comércio de vidros

Industria de beneficiamento de algodao
Comeércio de veiculos e pegas

Comeércio varejista de livros e papelaria
Comércio de material para construgao
Comércio atacadista de cereais

Comércio atacadista de doces e cereais
Comércio varejista de perfumaria
Industria de beneficiamento de algodao
Comércio varejista de maquinas

Industria de pré-moldados de concreto
Industria de beneficiamento de algodao
Comércio varejista de combustiveis
Comércio de produtos quimicos e diversos
Comeércio atacadista de produtos farmacéuticos
Comércio atacadista de tecidos

Comércio de ferragem e material elétrico
Comércio atacadista de explosivos
Comércio de veiculos e pegas

Comeércio de mdveis e eletrodomésticos
Comércio varejista de aparelhos eletrodomésticos
Comeércio varejista de moveis hospitalares
Comércio atacadista de cimento

Industria de cartonagem

Comeércio de material para construgao
Industria de beneficiamento de marmores
Comércio de ferragens e material elétrico
Industria de beneficiamento de algodéao
Comeércio atacadista de produtos farmacéuticos
Industria de beneficiamento de algodao

4.546.348
4.347.657
4.194.831
4.194.831
4.065.229
4.012.837
4.011.982
3.974.109
3.861.633
3.809.008
3.803.416
3.742.245
3.642.762
3.590.424
3.582.997
3.578.100
3.528.854
3.404.392
3.327.608
3.327.499
3.316.974
3.269.259
3.246.246
3.118.493
3.054.680
2.975.826
2.967.164
2.964.707
2.959.621
2.845.524
2.843.329
2.834.845
2.834.141.
2.733.216
2.706.875
2.623.889
2.621.697
2.586.867
2.543.222
2.503.498
2.498.480
2.475.580
2.461.805
2.442.804
2.442.068
2.354.877
2.324.567
2.320.349
2.310.192
2.279.759
2.221.972
2.132.195

49°,
502.
51°.
528,
53°.
542,
55°.
562.
57°.
582,
59°.
602.
61°.
62%.
63".
642,
65°.
662.
67°.
682.
69°.
708,
71°.
722,
73",
742,
75",
762,
77",
782,
79°.
802.
81°.

822

83".
842,
85°".
862.
87°".
882.
89°".
902.
91°.
922,
93".
942,
95".
962.
97°".
982,
99°.
1002.

41",
552,
48",
952,
49°,
802,
86".
852,
37°.
442,
35",
692.
63".
542,
64".

38°".
932,

782,
59°.
46°.
752,
68"°.
582.
60".

73".
672.

87%.
92",

792,
72",

FONTE: Secretaria da Fazenda do Estado do Rio Grande do Norte.



Pessoas como vocé acostumadas a ficar do
lado de dentro dos grandes acontecimentos,
vao gostar ainda mais da linha Chevrolet 81.
O Diplomata por exemplo € um carro
desenhado anatomicamente, para aumentar
ainda mais o seu conforto. O Hatch estilo
moderno e agressivo, para quem espera um
carro-incrivelmente versatil, que da até gosto
de dirigir. A Caravan é o carro tipico para a
familia e para quem gosta de viajar. Pick-up
este & um carro com bons antecedentes,
rapido, dinamico e econémico. Cabine com
cagamba ou sem cagamba (Stander e luxo).
Faga-nos uma visita ainda ho;e.__-_

Juntos pravaler

NAVESA-NATAL
VEICULOS E PECAS S.A.

BR 101 Km 04 - Tel.: 231-1226

JRTY [ "



BB Investe
13 bilhoes ha
economia do RN

O valor das aplicagdes do Banco do Brasil no Rio
Grande do Norte, no ano de 1980, foi mais alto do
que o orcamento do Estado e da Universidade, juntos.

Nestes dois anos de incertezas,
agruras e frustrages econémicas 0
Rio Grande do Norte teve um inespe-
rado brago forte para sustenti-lo e
evitar a queda desastrosa: o Banco
do Brasil. Inesperado porque, até en-
tdo, a forga desse brago — que real-
mente existe e € poderosa, por se tra-
tar da prépria Unido em forma de di-
nheiro — se mostrava difusa, hesi-
tante, ndo raro escorregadia, quase
sempre desconfiada e sistematica-
mente dificil.

Alguns nimeros podem definir
com mais exatiddo o alcance dessa
participacdo: sé em 1980 o Banco do
Brasil aplicou, através de suas diver-
sas linhas de crédito, na economia do
Rio Grande do Norte, 13 bilhées de
cruzeiros, mais do que os or¢amentos
do Estado (Cr$ 10 bilhges) e da Uni-
versidade Federal do Rio Grande do
Norte (Cr$ 2 bilhdes), juntos.

Sdo revelagdes que podem até pa-
recer inusitadas numa rotina de noti-
cidrio onde a norma, desde o inicio de
1979 — com o comego do ciclo das
duas secas e o arrocho no crédito — é
0 negativo. Mas, por coincidéncia,
foi justamente em 1979 — em ju-
nho — que ocorreu o acontecimento
detonador de uma nova sistemdtica
do Banco do Brasil através da implan-
tagio de sua Superintendéncia no
Rio Grande do Norte, o que lhe per-
mitiu, afinal, mais flexibilidade de
acdo e agilizagdo e a capacidade de
contato direto e ripido com a alta di-
re¢do em Brasilia, pondo fim a espé-
cie de isolamento que prevalecia até
entdo. E € justamente neste aconte-
cimento onde estd a explicagio para
a nova dinimica do antes arredio
Banco do Brasil.

RN/ECONOMICO — Dezembro/80

COMO FOI — Ja ha algum tempo
o Banco do Brasil vinha sentindo uma
certa dificuldade de atuagio por for-
¢a do seu excessivo centralismo, se-
gundo revelam técnicos mais antigos.
Quando estava na Pasta da Fazenda,
o ministro Karlos Rischibieter — ex-
presidente do banco — decidiu mo-
dificar a sua estrutura operacional, a
nivel nacional.

No novo organograma implantado
em margo de 1979, foram instituidas
22 Superintendéncias Regionais, uma
em cada Estado, sendo que uma de-
las incluia Acre e Ronddnia e outra
Para e Amapa. Essas Superintendén-
cias ficaram afetas diretamente a
uma das trés vice-Presidéncias que
atuam imediatamente abaixo, hierar-
quicamente, da Presidéncia. Ou seja:
as Superintendéncias Regionais pas-
saram a ter liga¢do direta com a vi-
ce-Presidéncia de Operagdes no Pais,
justamente o setor encarregado dos
Créditos Rural, Industrial e Comer-
cial e das Operagdes Financeiras e
Servigos, através das 4 Diretorias que
o compdem.

Dentro desse critério, as Superin-
tendéncias Regionais — incluindo a
do Rio Grande do Norte —, passaram
a dispor, na defini¢io de um funcio-
nario, de plena condigdo para verifi-
car a realidade de cada Estado, en-
caminhando propostas com parece-
res ja prontos € corretos, estabele-
cendo um canal de comunicagio pra-
ticamente livre e rapido com o centro
de decisio em Brasilia, acabando
com as antigas dificuldades e as tra-
dicionais viagens dos empresarios.

Segundo a propria definicio das
fun¢ées de um superintendente do
Banco do Brasil, contida no organo-

CREDITO

Agora, o BB mais acessivel

A agéncia do Alecrim

grama, o posto lhe confere a atribui-
¢do de ‘“‘coordenar e controlar apli-
cagoes de crédito: representar a su-
perior Administragio do Banco do
Brasil a nivel estadual, resguardando
sua imagem politica; e fixar diretrizes
com a pronta presenga no relaciona-
mento politico/administrativo com
Governo, drgios, entidades de classe
€ o publico’’.

Ainda no jargdo formal, sdo as sub-
func¢des de uma Superintendéncia —
e este linguajar técnico esconde, na
verdade, uma série de significados
importantes — ‘‘distribuir recursos,
executar cortes e remanejamentos de
recursos, decidir sobre operagbes de
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CREDITO

sua alcada, estudar e emitir parecer
em operagdes que escapem a sua al-
¢ada, proporcionar orientagio e as-
sessoramento técnico do crédito rural
e administrativo’’.

A ACAO — A definigio de algu-
mas ‘‘fungdes’’ e “sunuiungdes’’ de
uma Superintendéncia do Dauco do
Brasil, da maneira como € feita em
seu organograma, niao da idéia da
modificagio qualitativa que isso re-
sultou em relagio ao seu comporta-
mento.

A explica¢io informal do superin-
tendente do BB no Rio Grande do
Norte, José Leopoldo de Souza, po-
rém, pode refletir melhor a nova si-
tuacao. Ele diz:

"'A questdo toda é que a Superin-
tendéncia tem condi¢do de emitir pa-
receres sobre operagées que extrapo-
lam as linhas normais do banco e
que, antes de sua criagdo, demanda-
riam em muitas gestoes do interessa-
do, com viagens a Brasilia, etc. Bas-
ta que fagamos uma andlise da pro-
posta, e nela anexemos o parecer.
Enviamos pelo malote e podemos ter
a resposta imediata. Para tanto, man-
temos um malote especialmente com
essa finalidade .

José Leopoldo teve oportunidade
de dar um exemplo prdtico desse
método com um projeto que tinha em
sua mesa: eram trés volumes solici-
tando a transformacgio de uma desti-
laria em S/A e mais uma solicitagao
de financiamento no valor de Cr$ 113
milhées. Ele enviara todo o processo
com um parecer favoravel ha oito dias
e ja recebera ali, naquele momento,
tudo de volta com o seu parecer mos-
trando a rubrica bem clara do diretor
com o ‘‘aprovo’’,

No tramite daqueles documentos
para a dire¢ao em Brasilia ndo houve
qualquer interferéncia: apenas a Su-
perintendéncia de Natal, com seu pa-
recer, colocou-os no malote exclusivo
para esse fim. A resposta foi pelo
mesmo caminho.

A AGILIZACAO — A tradugio em
fatos da palavra ‘‘agilizacio” tam-
bém revela um mundo de novidades na
rotina do Banco do Brasil em Natal que
o leigo ndo capta, mas que para o em-
presdrio, tradicionalmente massacra-
do com macadas e indefinigdes, €
fascinante.

Por exemplo: os gerentes das
agéncias do Banco do Brasil no Rio
Grande do Norte tém autonomia para
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O interesse no andamento dos processos

decidir sobre concessio de emprésti-
mos financeiros dentro dos parime-
tros normais que regulam as ativida-
des bancdrias. Quando ha um mo-
mento de crise como o atual hd sem-
pre uma alteragio nos pardmetros,
crescendo a procura de dinheiro e,
em bom nimero de casos, da parte de
quem nio tem a necessdria condigdo
para ser atendido, de conformidade
com as rigidas normas. Nessa situa-
¢do, o gerente ndo pode decidir. Pas-
sa para uma instincia superior.
Antes da existéncia de uma Supe-
rintendéncia em Natal, esses casos
fatalmente teriam de ser examinados
por Brasilia. Agora, ficam por
aqui — ou, quando muito, recebem
um parecer do superintendente e
sdo enviados pelo malote, como no
caso da destilaria. Todos, evidente-
mente, ndo podem ser resolvidos es-
tritamente de acordo com as preten-
sées. Mas, segundo garante José
Leopoldo, ‘‘sempre encontramos
uma maneira de adequar as coisas .
Para que se tenha uma idéia de
como esse mecanismo € util para a vi-
da econdémica do Estado, € preciso

saber que a média desses ‘‘casos ex-
traordindrios’’ vai de 10 a 15 por dia,
ou cerca de 300 por més. Destes, me-
nos de 10% precisam ir ao diretor em
Brasilia.

0§ NUMEROS — A ‘“‘agilizacio”’
também se traduz em nimeros. E
robustos nimeros. Quando a Supe-
rintendéncia foi implantada e come-
¢ou a funcionar a partir de junho de
1979, o Banco do Brasil tinha movi-
mentado em Natal, no primeiro se-
mestre daquele ano, Cr$ 5 bilhdes e
300 milhdes. Seis meses depois — em
dezembro de 1979 —, no primeiro
semestre em que o Banco do Brasil
func19nava com o sistema de Superin-
ten.dencia, a movimentagio financei-
ra jd subia para Cr$ 7 bilhses e 500
milhdes, representando um incre-
mento de Cr$ 2,2 bilhdes, ou 43% em
seis meses. E em 1980 a movimenta-
¢do geral foi de Cr$ 13 bilhées redon-
dos, representando um incremen-
tf) — tomando-se como ponto de par-
tida a data de implantacio — de
Cr$ 7,7 bilhdes, ou 145%.

Os 13 bilhées de cruzeiros aplica-
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dos em 1980 pelo Banco do Brasil
no Rio Grande do Norte estido distri-
buidos em Cr$ 7 bilhées e 400 mi-
lhoes para a agricultura, Cr$ 1 bilhdo
e 500 milhdes para o comércio e Cr$ 4
bilhées e 100 milhdes na indistria.

S6 na Emergéncia o Banco do Bra-
sil aplicou, no Estado, em 1979,
Cr$ 318 milhées e em 1980 Cr$ 850
milhées, perfazendo um total de
Cr$ 1 bilhdo e 168 milhdes.

MAIS PERTO — José Leopoldo de
Souza nao acha, contudo, que o sim-
ples mecanismo financeiro e a modifi-
cagdo de organograma em si basta-
riam para impulsionar tantas modifi-
cacgoes.

“Tudo obedeceu a uma flosofia
mais profunda. O Banco vinha sen-
tindo a necessidade de ficar mais
aberto’’ — explica.

Ele acha que a preseng¢a de um su-
perintendente conhecendo bem a re-
gido onde atua — e esse foi, inclusi-
ve, o critério basico para indicagdo de
cada um deles — tem plena condigao
de agio.:

“‘Mais perto, vendo, o superinten-
dente pode informar melhor a Dire-
toria do BB e aos assessores dos mi-
nistros que decidem'' — completa.

Na sua opiniio, o que sempre vi-
nha ocorrendo no Rio Grande do Nor-
te era a falta de informagao mais pre-
cisa sobre a sua realidade da parte
dos escaldes intermedidrios. Desse
modo, os homens que decidem nao
poderiam ter uma idéia perfeita do
que estava acontecendo.

O Banco do Brasil quando modifi-
cou seu organograma visou esse ob-
jetivo. E outros:

““Para o crédito rural’’ — diz José
Leopoldo — ‘‘temos 25 postos avan-
¢ados em todo Estado. Nestes postos,
em cada dia da semana, a partir da
segunda-feira, um funciondrio con-
versa com o agricultor, na feira, em
seu local de trabalho, para lhe dar
instrugées, explicagées. E faz em-
préstimos, principalmente aos agro-
pecuaristas’’.

Ele fala com entusiasmo também
da expansio da rede de agéncias do
Banco do Brasil por todo o Estado:
desde que a Superintendéncia foi
implantada, a rede de agéncias cres-
ceu 25%, surgindo as agéncias de
Santana do Matos, Alexandria, Ca-
raibas e Jucurutu, além de uma na
Ribeira, enquanto estdo para serem
implantadas mais trés: em Patu, San-
to Antonio € Tenente Ananias.
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Leopoldo em uma reunido de empresarios

O BB, agora, atua mais integrado ao RN

José Lopoldo de Souza nio tem di-
vida de que, sem a agdo do Banco do
Brasil, com sua nova sistemitica de
Superintendéncia, a situagio econd-
mica no Rio Grande do Norte, nos
ultimos dois anos, teria sido muito
pior..

E dos muitos exemplos que gosta
de dar, revela o da Serra do Mel, pro-
jeto que o fascinou, particularmente,
pelo potencial econémico e a ousadia
da experiéncia. O projeto estava em-
pancado por falta de recursos;, quan-
do o superintendente informou que
havia uma linha do Proterra que se
aplicava perfeitamente a ele. Resul-
tado: em um més, o préprio Banco
cadastrou 266 pessoas. O trabalho foi
realizado através da agéncia de Mos-
sord.

“‘E a nossa intengdo’’ — diz José
Leopoldo — ‘¢ que os 1.196 colonos
da Serra do Mel realmente se fixem

nos 1.196 lotes que existem ld. E,
além disso, queremos ajudar também
na colonizagio de Boqueirdo, outro
projeto de muita visdo e futuro'

Um outro exemplo € dado por ele:
por ocasido da ultima ‘‘Festa do Boi'"’
o ‘Governo tinha obtido Cr§ 15 mi-
lhées a fundo perdido para financiar
50% da quantia que as Cooperativas
teriam de gastar com a compra de
tratores. S6 que as Cooperativas nao
dispunham de sua parte.

“‘Entdo’’ — conta Leopoldo —
“‘pusemos a disposi¢do 0Ss recursos
do Proterra e Polonordeste para fi-
nanciar os outros 50% as Cooperati-
vas '’

Sao muitos os casos desse tipo que
ele cita para demonstrar o que pode
fazer em beneficio da economia do
Estado um superintendente identifi-
cado com os seus problemas e, sobre-
tudo, vinculado a terra.
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JOSE LEOPOLDO ACREDITA

NO FUTURO DO

ESTADO

O superintendente do BB no Rio Grande do Norte,
José Leopoldo de Souza, é o principal responsavel

pela arrancada.

Existe o tecnocrata humanista?
Existe. José Lopoldo de Souza,
superintendente do Banco do Brasil
no Rio Grande do Norte, é um deles.
Técnico competente sem deixar de
ser humanista, ele representa um
novo tipo de administrador que é téc-
nico sem perder de vista a dimensao
humana das situagdes; € apolitico
sem ser alheio aos aspectos politicos
das questoes; € eficiente sem ser frio.
Esta pode nio ser a perfeita imagem
deste paraibano de Cajazeiras, de 42
anos de idade, grandalhdo e jovial,
otimista e pratico, que deixou de to-
mar posse na Presidéncia do Banco
do Estado da Paraiba para vir a ocu-
par, a convite de José Aristéfanes Pe-
reira, o primeiro posto da entao cria-
da Superintendéncia do Banco do
Brasil no Rio Grande do Norte. Mas
define as linhas basicas de seu com-
portamento profissional, tanto pelo
seu desempenho no Rio Grande do
Norte ha quase 20 meses, como pelos
conceitos emitidos nesta entrevista a
RN/ECONOMICO.

OTIMISTA, SEM MISTERIO —
Quando o Banco do Brasil pensou em
escolher superintendentes regionais
que conhecessem as areas onde fos-
sem atuar e tivessem capacidade pa-
ra um bom relacionamento com o am-
biente psicossocial — segundo a nova
sistematica do Banco — José Leopol-
do encaixou-se imediatamente nesse
padrdo. Descontraido, nordestino al-
go cosmopolita, de solida formagdo
econémica e falando trés idiomas —
inglés, francés e espanhol — era um
funcionario habilitado para a nova ta-
refa.

“‘Quando fui convidado, num tele-
fonema de José Aristdfanes, aceitei
imediatamente e nem tomei posse na
Presidéncia do Banco do Estado. Tive
de comunicar ao governador Tarcisio
Burity a minha decisdo, porque eu
achava que a posi¢do me dava condi-
¢do de melhor servir'’' —lembra ele.

Bem informado, sabia que nio se-
ria uma missdo facil, mesmo porque

2

conhecia bem a irea onde iria atuar
por estar sempre transitando por ela.
Mas também tinha a consciéncia de
que os problemas ndo eram especifi-

camente do Rio Grande do Norte. Co-
mo coloca bem a questio:

"““Acho que os problemas econ6mi-
cos do momento ndo sdo apenas do
Estado. E a conjuntura nacional. S6
que nds, bem mais carentes, pega-
mos o pior bocado '’

Mas ndo é desses que desacredi-
tam de todas as alternativas e sdo
pessimistas crdnicos. Diz:

""Quais sdo os nossos grandes pro-
blemas? Inflagio, agravada pela cri-
se de alimentos e de matérias-pri-
mas; o problema da balanga de paga-
mentos, com mais importagio do
que exportagio em decorréncia da
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ALUTA
GONTINUA

Um primeiro balango do ano que
termina apesar de todas as
dificuldades enfrentadas - revela
um saldo, para nos, altamente
positivo.

Se os problemas que enfren-
tamos vao continuar os mesmos em
1981, se o Rio Grande do Norte
continua um Estado cada vez mais
necessitado, e o Nordeste uma
regido injusticada e até esquecida,
temos consciéncia de que a adver-
sidade teve o mérito de nos unir.

Provamos que o nosso Estado,
através das suas liderangas em-
presariais, politicas e trabalhistas,
pode se unir quando séo colocados
assuntos importantes e tratados de
maneira séria.

A verdade é que o Rio Grande do
Norte marchou unido pela via em-
presarial. Clamando, protestando,
reivindicando, apelando, sugerindo,
debatendo, lutando.

Em 1981, a luta continua e tudo
faremos para derrotar o
pessimismo: produzindo, defen-
dendo e participando mais e mais. E
uma luta de todos nos.

FEDERAGAO DAS INDUSTRIAS DO
ESTADO DO RIO GRANDE DO NORTE
FERNANDO BEZERRA
Presidente.
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frustracdo das safras e de nossa tra-
dicional dificuldade para exportar
manufaturados; problemas energéti-
cos. crise do petrdleo, alto custo dos
recursos financeiros, internos e ex-
ternos’’.

ALTERNATIVAS — E, na sua
analise, prossegue:

“‘Nessa conjuntura, se colocam o
Nordeste e o nosso Estado com dois
unos de seca, sem dgua até para as
satisfugoes humanas. E natural, nes-
se momento grave, o desespero. Mas
se o sertanejo ndo josse um forte,
seria sem duvida um teimoso e, aos
poucos, creio, com muito trabalho,
tenacidade e, apesar da escassez de
recursos, nds vamos sobreviver.

O otimismo de José Leopoldo de
Souza nao € superficial. Ele alterna
as suas palavras confiantes com des-
crigdes realisticas dos dramaticos epi-
sédios sofridos pelo Rio Grande do
Norte desde que aqui se encontra
com a gravissima responsabilidade
de orientar recursos financeiros den-
tro de parimetros nio propriamente
paternalistas, pois ndo esquece que o
Banco do Brasil, nem por ser uma
instituicdo oficial, deixa de ser um
Banco, movido por normas rigidas. E
também por isso que, em meio aos
seus prognosticos e avaliagdes sobre
o futuro do Rio Grande do Norte e
do Nordeste de um modo geral, sem-
pre encontra pontos de comparagio
para ilustrar paradoxos, realgar situa-
¢oes.

Ele acha, por exemplo, que a pre-
senca de um homem do Banco do
Brasil, com poderes autdnomos bas-
tante superiores aos dos gerentes tra-
dicionais de antigamente e conheci-
mento dos problemas locais — além
da identificagdo pessoal com a re-
gido — é de fundamental importan-
cia. Ndo s0, segundo deixa a enten-
der, pelo papel formal que um ho-
mem nestas condigdes pode desem-
penhar, pela fun¢io mais aproximada
com os canais de decisio em Brasi-
lia, pelo elo de ligagdes que €, de fa-
to. Mas pelo papel de certo modo po-
litico que pode desempenhar, toman-
do-se o termo como capacidade de
atuacgdo informal e de mobilizagao de
opinido em certas situa¢bes emergen-
ciais. No seu modo indireto, o supe-
rintendente do BB em Natal deixa a
entender que a oportuna visita do
presidente do Banco do Rrasil ao Rio
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Grande do Norte, num momento par-
ticularmente dificil, deveu-se a esse
tipo de gestio, que s6 um técnico ndo
totalmente incorporado ao tecnicismo
da fungio tem a capacidade de pro-
mover.

Dentro dessa situagio, José Leo-
poldo explica de maneira simples o
que pode parecer, para muitos, in-
congruéncias € at€é mesmo contradi-
¢oes inexpliciveis na politica finan-
ceira. E o caso da limitagdo da expan-
sdo do crédito em 45% neste exerci-
cio, e o alto indice de incremento des-
se crédito alcangado pelo BB no Rio
Grande do Norte, que foi bem supe-
rior a esse limite. Diz ele:

“Além do mais’’ — completa —
“*havia uma certa desinformagdo com
respeito a outras linhas de crédito do
Banco, para as quais existiam re-
cursos que ndo tinham sido utiliza-
dos. O empresdrio mostrava-se des-
confiado, ndo sabia direito o juro que
iria pagar, etc. Entdo, muitas vezes
tive o cuidado de explicar correta-
mente todos os itens e, hoje, ndo hd

‘0O segredo estd em que algumas
linhas de crédito estavam em aberto.
Alids, para 4 tipos de crédito ndo ha-
via essa limitagdo: Prodlcool, Agricul-
tura, Emergéncia e pregos mini-
mos’’.

Mas nao foi sé isso:

uma sO dessas linhas que ndo esteja
sendo ativada’’.

AS ESPERANCAS — José Leopol-
do de Souza ja tinha um conhecimen-
to tedrico da situagio econdmica do
Rio Grande do Norte assim como dos
seus potenciais de desenvolvimento.
Ao assumir o posto, aprofundou esse
conhecimento nao s¢ através de ob-
servagdes pessoais, como no convi-
vio com o empresariado local, de
quem péde apreender as dificulda-
des, sentindo as angustias de sua ro-
tina, compreendendo-lhe os proble-
mas especificos €, em particular, na
dificil conjuntura de sua situagio
criada com a dupla seca e um mo-
mento delicado de toda a economia
do Pais.

Hoje, com quase dois anos de fami-
liarizagdo com a economia potiguar, o
superintendente do Banco do Brasil
acha que os pontos bdsicos para fun-
damentar as esperanyas de desenvol-
vimento positivo estio no campo da
energia, através do Prodlcool, ‘‘mais
ecletismo na Agricultura, aproveita-
mento dos vales iimidos e das terras
mais perto da dgua, com mais incen-
tivos em 1981,

“Aqui’’ —diz ele — ‘‘hd o Vale do
Ceard Mirim, o Vale do Agu, as Cha-
padas Umidas das Serras do Apodi,
do Mel, do Martins, de Santana, etc.,

SISTEMAS E EQUIPAMENTOS
PARA ESCRITORIOS

GESTETNER
Impressoras offset, |
mimeografos a
tinta, gravadores de

stencil, materiais
de impresséao.

MAGGIPLAST
Materiais para
plastificagdo e

guilhotinas
manuais.

e u. e Av. Prudente de Morais, 536, Fones:(084) 272-2865 222-3784
Natal-RN.
LTDA.
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tudo isso aproveitivel do ponto de
vista agricola’’.

Ele acha também que as riquezas
minerais t€ém um grande potencial no
Rio Grande do Norte, que é ‘‘riguissi-
mo: o calcdreo, o sal — e dai.a barri-
lha —, os minérios de Currais Novos,
o petrdleo — na terra e no mar, além
das culturas tradicionais, como a ca-
na-de-agiicar — que pode dar a auto-
romia no dlcool e agiicar, algoddo —
fibra longa e curta —, agave, cera de
carnaiiba e castanha de caju, todos
produtos de exportagdo '’

CREDITO E CONDICOES — José
Leopoldo tem muita confianca no que
ele chama de ‘‘plena condigdo do Es-
tado para se desenvolver''.

““O que é fundamental fazer’~ —
afirma — ‘‘@direcionar o crédito para
alcangar os objetivos de um planeja-
mento realista. Acho importantissimo
fixar o homem no campo. Dai.a minha
crenca no Programa de Emergéncia,
apesar de suas falhas. Sem ele, a si-
tuagdo seria muito pior. As cidades
cada vez mais repletas de favelas, de
desempregados e a violéncia cam-
peando ainda mais, tudo isso por cau-
sa da frustragdo do homem que ndo

tem teto e comida’’.

Na sua opinido, € de suma impor-
tdncia que a propria Superintendén-
cia do Banco do Brasil no Rio Grande
do Norte tenha especial preocupacao
com o mini, pequeno e médio produ-
tor que constituem 98% da clientela:

“No setor rural’’ — exemplifi-
ca — ‘‘temos difundido o crédito com
o maior niimero possivel de mutud-
rios. Basta dizer que a média dos con-
tratos de financiamentos na drea da
Emergéncia tem sido de Cr$ 300 mil
para cada proprietdrio. NOs estamos
sendo orientados para o incentivo do
crédito e a orientagdo técnica e admi-
nistrativa @ pequena e @ média em-
presa industrial. Igualmente os pe-
quenos e médios comerciantes me-
recem e precisam da assisténcia do

Banco do Brasil'".

Entende o superintendente do BB
que nao basta ao Banco moderni-
zar-se em termos administrativos e
de estrutura organizacional sem, em
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contrapartida, providenciar uma ex-
pansao significativa de sua drea de
ac¢do no Pais ou fora dele, incluindo af
o esforco sempre constante para ‘‘as-
sistir eficientemente o pequeno e mé-
dio empresdrio rural/comercial/in-
dustrial de nossas cidades do interior
e mesmo dos grandes centros pois,
em seu conjunto, eles sdo responsd-
veis por 80% da produgdo nacional ",

O FUTURO — Como técnico, José
Leolpoldo de Souza ndo se entusias-
ma a ponto de fugir da realidade. A
andlise das situagdes passadas e as
proje¢des que faz para o futuro tém
base em situagdes concretas, porque
€ um homem acostumado a lidar com
fatos, a obter resultados — sem o
que, evidentemente, nio teria feito
carreira numa organizacio que preza
tanto a eficiéncia, como o Banco do
Brasil, apesar do seu cunho oficial.
Em consequéncia, quahdo ele esten-
de as vistas para o futuro imedia-
to — o plano de trabalho e as pers-
pectivas para 1981 —, coloca, antes
de tudo, a ‘‘vontade de servir real-

mente ao Estado com muito traba-
lho'".

E. depois, diz:

‘O objetivo do Banco é atender, na
medida do possivel, o maior niimero
dos que procuram nossas unidades
operacionais de servigo, sem distin-
¢do de cor, credo ou filiagio politica.
Nossa determinagdo é a de oferecer
um tratamento cortés, seja quando
houver necessidade de dizer um ndo,
seja no atendimento positivo. So-
bretudo, queremos tornar o Banco
do Brasil aberto a toda comunida-
de — aberto, mas eficiente, que real-
mente ajude na solugdo dos proble-
mas de nossa gente "',

Uma definicdo mais adequada do
que passou a ser o Banco do Brasil no
Rio Grande do Norte depois de ins-
tituido o sistema de Superintendén-
cia € que, antes, no sistema antigo,
uma reportagem como essa seria sim-
plesmente impossivel, pois o limite
de autonomia dos gerentes era tio
pequeno que eles nio tinham autori-
zagdo para fornecer simples nimeros
sobre o movimento financeiro. E
quem ndo podia, sequer, fornecer nu-
meros, certamente tinha ainda mais
dificuldade de liberar algo muito
mais valioso: dinheiro.

DUCAMPO

O Lojao da Agropecuaria

Motores ‘‘Yanmar’

s &

Batedeiras de Cereais ‘‘Laredo’

Arados ‘‘Lavromec”’

1

Carretas ‘‘Fanavia’

DUCAMPO — Agro Ind. e Com. Ltda.

MATRIZ Praga Augusto Severo n°. 89/91 — Ribeira
Fones: 222-4590 — 222-4434

FILIAL: R. Dr. Mario Negocio, 1469 — Alecrim
Fone: 222-4557 — Natal-RN.

INTERIOR: Joao Camara — Nova Cruz — e Calod
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BEZERRA EMPREENDIMENTOS IMOBILIARIOS desenvolveu em CAMPO VERDE
uma nova concep¢do de lazer. CAMPO VERDE Ihe oferece uma nova op¢do de
tranquilidade nos fins de semana, livre da polui¢do ambiental.

Este folheto contém apenas breves informag¢ées sobre CAMPO VERDE. No entanto,
para sentir CAMPO VERDE em toda a sua plenitude, & preciso conhecer o seu
por-do-sol, a sua vegetacdo, respirar seu ar puro, ouvir o gorjear dos pdssaros e a
tranquilidade do ambiente, que vai lhe proporcionar absoluta descontragdo.

EXCELENTE \
INVESTIMENTO

CAMPO VERDE esta localizadona

area de expansado da Grande

Natal, &s margens da via %ste é seu
Natal/Monte Alegre ' a1.000 |
metros da BR-101, resultando Rumo

dai uma excelente valorizagao.

PROJETO ARQUITETONICO

MARCONI| GREVI concentrou em CAMPQ VERDE toda sua imaginagao, criando um projeto
onde a distribuigao. de quadras e ruas se harmoniza com a topografia do solo. Areas de lazer e
comunitaria centralizadas facilitando o acesso de toda a comunidade.

LOTES DE 800m2. PRESTAGAO INICIAL DECr$ 800,00 Natal

Rua Jundiai 436 (prox. a EMBRATEL) Fone: 2221998 222 7427 222 8160 (Diretoria)

PROMOGAO EVENDAS PROJETO

EMPREENDIMENTOS IMOBILIARIOS MA.1{CONI GREVI _ ARQUITETO

CRECI 319-172. REG.

Plantao no local - aos sdbados e domingos (Aguardamos sua visita)

Escritorio: Av. Salgado Filho 2796



NO GARIMPO DO RN O
SONHO AINDA E COMER

No garimpo potiguar ndo ha sonho de riqueza, mas o
pesadelo das dificuldades. Uma refei¢do normal

ja é um achado.

O garimpo no Rio Grande do Nor-
te nao tem o mesmo fascinante signi-
ficado do garimpo em Serra Pelada e
outras ireas do Brasil central onde a
palavra, agora, estd significando ri-
queza. Os cinco mil garimpeiros que
atuam no Estado — a maior parte na
Regido Serid6 — sofrem das mesmas
pendrias dos seus irmdos da agri-
cultura: falta de assisténcia, explo-
ragdo por parte de intermedidrios,
inexisténcia de crédito, e nao con-
tam, sequer, com dgua para traba-
lhar a pedra, ou explosivos para de-
vassa-la em busca do minério.

Do quadro trigico nio estio de fo-
ra as empresas multinacionais, que
se aproveitam dos baixos pregos
pagos pelo minério extraido pelos
garimpeiros e adquirido pela rede de
“‘compradores’’ e intermedidrios. E
a mesma rotina de exploragio,
sem que o Governo intervenha de
maneira positiva.

““A vida aqui é dura. Se trabalha a
semana toda nos recantos de serra,
comendo rapadura com farinha e
café, pois hi muito que o dinheiro
anda escasso € nio dd nem para se
comprar uma rabada de boi para mis-
turar com a farinha. No final, quando
muito, se consegue trazer um quilo
de minério, arrancado na base da
picareta e do pongdo, pois o explo-
sivo é dificil de comprar e muito
caro’’. Este depoimento de Luiz
Otaviano, garimpeiro que vive na
zona de garimpo de Currais Novos,
constitui, por si s6, um retrato fiel
da vida de um profissional sem espe-
ranga, desamparado pelas institui-
¢oes sociais, e considerado ‘‘neces-
sario’’ pelas firmas que se utilizam
do seu trabalho para aumentar sua
margem de lucros.

SUBSISTENCIA — “‘Da para vi-
ver somente do garimpo?”’ E uma
pergunta que se faz a todo instante,
e o garimpeiro, em sua humildade,
responde que ‘‘sim’’.

José Luciano Neto, garimpeiro que
atua na regido Seridd, especialmente

RN/ECONOMICO - Dezembro/80

Otaviano: dureza.

em Carnadba, € um dos que afir-
mam que dd para viver s6 do garim-
po. Para ele, tudo depende do prego
do minério. ‘‘Quando o preco estd
baixo, vivemos trabalhando sé para
comer, € quando o minério esti em
alta, dd para se comprar uma roupa
para vestir a familia’’.

Em sua linguagem simples, ele
faz uma afirmativa de sobrevivén-
cia baseada apenas em comer e
vestir, sem antever horizontes fu-
turos, principalmente para a sua fa-
milia, que, a seguir seu exemplo,
continuara trilhando o mesmo ca-
minho.

Outro garimpeiro da zona seri-
doense, atuando em Acari, Sebastido
Nelado, embora reclame dos pregos
pagos pelo minério, geralmente
baixos, mostra-se resignado: ‘‘Pior
seri.a sem o minério, pois tudo que
se tira tem quem compre € isso sig-
nifica a certeza de termos dinheiro
no ato de cada venda. Se ndo pode-
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mos viver da agricultura, pois a se-
ca nio deixa, pelo menos enquanto
tiver 4gua para lavar o minério pode-
remos conseguir dinheiro para sus-
tentar a familia’’.

TRABALHO — No trabalho de
garimpagem, muitos atuam por con-
ta prépria, outros preferem alugar
‘‘bancadas’’ em terrenos de tercei-
ros, € uma minoria tem terra e faz a
sua exploragio.

““A maioria dos garimpeiros aqui,
cava em terra dos outros’’ — afirma
Luiz Sabino — ‘‘e de tudo que pro-
duz, quando vende, tem que pagar
10% ao dono da terra’’. E todos pa-
gam, porque no final da semana, o
dono das terras vai conferir a produ-
¢do (peso dos minérios retirados) e
quando esse € vendido no prédprio lo-
cal recebe na hora o seu quinhao.
Quando o minério é vendido fora da
localidade, o garimpeiro tem que tra-
zer um recibo de venda para compro-
var a quantidade vendida e o prego,
a fim de que o dono da terra retire a
‘“‘conga’’ (espécie de taxa fixa de
10% sobre o total do minério vendi-
do) a que tem direito.

Um homem bastante identificado
nos meios do garimpo, atuando num
grupo localizado em Acari, José
Augusto Sobral de Carvalho, dire-
tor-administrativo de firmas como a
Tantalus Mineragiao (pertencente ao
Grupo Sabat), Confana Mineragao
(do Grupo Claudio Augusto) € Mine-
racdo Acari, e que vive em contato
direto com os garimpeiros, conhe-
cendo o trabalho de cada um, ¢é
revoltado com o desprestigio de uma
profissao, que ele diz estar em com-
pleto abandono por parte do Gover-
no.

A DIVISAO — O trabalho do ga-
rimpeiro pode ser dividido em 4
tipos: O trabalho autSnomo (feito
por ele); o trabalho para auténomos
(feito para terceiros); o trabalho de
supervisio (aluga bancadas em
seu terreno, compra a produgdo da-
queles que trabalham ali e explora
também os melhores locais); € o
trabalho de intermediario (garimpei-
ro que nio explora, mas compra dos
outros para se vender as firmas).

Todos esses tipos de trabalho sao
de importancia vital para a manu-
tencdo dos garimpeiros € para au-
mento de produgdo das empresas
mineradoras que compram o proddto
dos trabalhos de garimpagem.

27



MINERIOS

‘‘As condi¢bes em que o garimpei-
ro desempenha esse trabalho sdo
as piores possiveis” — afirma
José Augusto Sobral. Os locais
de exploragio sdo de dificil acesso;
nao existe proteciao contra sol ou a
chuva; dormem no chdo; vivem su-
jeitos a picada de cobras, sem qual-
quer remédio para uma acio imedia-
ta; usam ferramentas inadequadas,
antiquadas e que exigem um enorme
esforgo fisico. O minério é dificil de
ser arrancado pelos métodos empre-
gados; alimentacdo de péssima quali-
dade e reduzida, na maioria dos ca-
sos, a rapadura com farinha e café.
Sdo ainda obrigados a beber agua
poluida de qualquer pogo que encon-
tram, pois o dificil acesso aos lo-
cais de trabalho impossibilitam a
condugdo de dgua, a ndo ser em can-
tis, que dao, quando muito para
dois dias.

Tudo isso representa uma condi-
¢do sub-humana de trabalho. O ga-
rimpeiro percorre os aridos terrenos
das serras, quentes e secos, 4 pro-
cura da riqueza mineral existente no
solo e sub-solo, que vai servir muito

mais para aumentar os lucros das
firmas que compram e exportam o
produto, do que para melhorar
as .condi¢gbes de vida da gente em-
penhada na garimpagem. E mesmo
assim, esses homens ainda acredi-
tam em milagre, quando algum dia,
conforme afirma Sebastido Nelado,
‘‘Deus ainda dard um jeito em tudo
que esta errado e vira a bonanga’’.

COMPRADORES — Os mais di-
versos tipos estdo atuando no setor
de minérios no Rio Grande do Nor-
te. Sdo compradores, atravessadores,
enganadores, interesseiros e ajun-
tadores, todos com uma finalidade:
ganhar dinheiro em cima da figura
do garimpeiro.

O comprador de minério Manoel
Sabino Dantas, conhecido pela sua
atuacio nas feiras de Currais Novos,
Carnatiba e Picui, relata que, duran-
te todo o més, em suas andangas de
feira em feira comprando aos garim-
peiros todo tipo de minério, conse-
gue juntar, no final do més, um mon-
tante que varia entre 400 a 1.000 qui-
los, principalmente de tantalita.

“Ultimamente tem caido muito a
compra de minérios em toda a re-
gido. Os garimpeiros t€m reclamado
que 0S pre¢os continuam baixos e
alegam as dificuldades encontradas
pela falta d’agua para limprar os mi-
nérios. Por isso, a produgio deste
més deve ser pequena’’.

Ele compra para a Mineragio Ser-
taneja e, além de empregar o seu
dinheiro, recebe também, a titulo
de adiantamento, de Cr$ 100 a Cr$
500 mil para aquisi¢do do minério. O
preco oscila muito, dependendo da
oferta e da procura. Se a oferta é
muita, o prego cai: se é pouca, a ten-
déncia é subir. No momento, por
exemplo, a tantalita tem o seu prego
variado entre 2 mil a 5 mil cruzei-
ros por quilo, sendo o minério mais
valorizado, vindo a seguir a scheeli-
ta, o berilo, que agora comeca a ser
comprado, ndo tem ainda prego de-
finido, girando em torno de Cr$
35,00 o quilo.

As firmas que possuem ‘‘repre-
sentantes’’ para comprar minérios
nas feiras da regiao, nio o compram
diretamente a eles: recolhem o pro-
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duto da compra, e, de conformidade
com o seu total, pagam uma comis-
sdo. Manoel Sabino, velho garim-
peiro, agora atuando como ‘‘com-
prador’’, acha que ¢ um bom negé-
cio, pois tem garantido, todo més, sé
de comissdo, uma renda média de
Cr$ 10 a 20 mil.

A respeito dessas compras, José
Augusto Cabral diz: ‘‘As empresas,
salvo raras excessdes, como a Mine-
ra(,:ig Sertaneja, se aproveitam ao
maximo do garimpeiro. Sempre ofe-
recem um prego irrisério, alegando
que o minério é de inferior qualida-
de, que contém muito ferro, etc.,
procurando comprar sempre pelo me-
nor prego. Isso tudo é feito por em-
presas desorganizadas que ndo dio
recibo, nem expedem notas fiscais do
que compram, ludibriando o Gover-
no.

ABANDONQO — A profissao de
garimpeiro existe legalmente. Ela
é reconhecida pelo Ministério do
Trabalho. Porém, no Rio Grande do
Norte, essa categoria profissional
esta abandonada a prdpria sorte.
Nao se conhece caso de garimpeiro
recolhendo INPS, recebendo assis-

Sabino: comprador.

téncia social, merecendo aposentado-
ria, etc..

‘‘Antes, havia a FAG — Funda-
¢do de Assisténcia ao Garimpeiro,
que de qualquer maneira, dava assis-
téncia a familia, credenciava médi-
cos, dentistas, fornecia remédios,
amparava de uma certa forma aque-
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les que viviam da ardua profissdo de
garimpeiro. Depois — afirma José
Augusto Cabral — tudo mudou. Os
garimpeiros perderam a FAG, e pas-
saram a ser atendidos pelo FUN-
RURAL. Tudo parecia que ia melho-
rar. Mas aconteceu o contrdrio:
piorou. Aqueles que necessitavam de
auxilio do FUNRURAL, encontram
muitas dificuldades e sdo relegados
a plano inferior, sem merecer a mi-
nima atengao’’.

Existem casos (parto, atendi-
mento de urgéncia, etc.,) em que se
faz necessiria uma agio imediata
do FUNRURAL. Mas quando o érgio
toma conhecimento de que se trata
de um garimpeiro ou seu familiar,
nada mais realiza em seu benefi-
cio, tendo ocorrido muitos casos fa-
tais, por falta de atendimento —
segundo as dentncias.

Nenhuma ajuda o Governo da ao
garimpeiro. Ao contrario: vem lhe
negando direitos. Ultimamente, mais
de 200 carteiras de garimpeiro, que
sio fornecidas pela Exatoria Federal,
indicando a sua area de atuagio, fo-
ram cassadas, sob a alegacdo de que
‘‘garimpeiro’’ é somente aquele que
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‘‘cava’’ a terra. Outros, que ndo es-
tao cavando a terra, mas, por conta
de melhor condi¢do financeira adqui-
rida com o seu trabalho, alugam
‘‘bancadas’’ (locais onde os garim-
peiros cavam minérios) e compram a
produgido que delas se extrai, ndo
sio considerados garimpeiros (ape-
sar de viverem do garimpo) e, por
isso, tém suas carteiras cassadas, ¢,
se desejarem novamente cavar
para retirar o minério, estao impossi-
bilitados. Por conta dessa triagem
que foi feita pela Receita Federal,
muitos garimpeiros estio sem poder
trabalhar oficialmente. O que é pior,
pois sio for¢cados a trabalhar para
terceiros, clandestinamente.

APELO — José Luciano Neto é
pela criagio de um drgido nacional
que congrege os garimpeiros e dé a
eles a mesma protegdo que o INPS
d4 aos seus segurados. ‘“‘Isso daria a
todos néds, a tranquilidade de saber
que toda a familia estaria protegida’’.

Para Luiz Otaviano, além da assis-
téncia a familia, o financiamento para
compra de ferramentas € indispen-
sdvel para um trabalho melhor e

mais produtivo. E Sebastido Nelado
conclui sugerindo que, do préprio
minério retirado para venda, poderia
ficar uma determinada quantidade
para pagamento de parcelas das des-
pesas com as ferramentas compra-
das.

Apelo final quem faz é José Au-
gusto Sobral, homem que ndo é ga-
rimpeiro, vive bem, mas nio esconde
sua preocupagio com aqueles com
os quais lida no cotidiano. ‘‘O Gover-
no precisa  intervir imediatamente
no problema. E necessdria uma ajuda
imediata no campo financeiro, prin-
cipalmente para que o garimpeiro
possa sobreviver’’.

O financiamento deveria ser feito
para compra de equipamentos, co-
mo compressor, broca, martelo €
outros, além de aquisi¢io de explo-
sivos, cuja dificuldade atual é gran-
de pois terd que haver autorizagdo
do Exército através do IPSEP, em
Recife, com supervisio mensal do
3°. Batalhdo de Caicd, e a concessao
é feita para alguns e nio para todos.
Tudo isso é necessdrio para extra-
¢do do minério, seja por faiscagdo
(bateacgdo, lavagem e limpeza do

Revendedor Exclusivo no Rio Grande do Norte
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minério extraido), cata (tirar do des-
perdicio o que ainda pode ser apro-
veitado) ou por garimpagem, pro-
priamente dita, que é a escavacio
do minério.

Outra ajuda os garimpeiros que-
rem do Governo: € no sentido de for-
necer agua, indispensdvel para o
trabalho de garimpagem. Em Car-
nadba, a dificuldade é tanta em con-
seguir dgua, que os mineradores se
cotizaram e compraram cerca de
3.000 metros de mangueira, e come-
caram a bombear dgua de acudes
existentes. Agora, proibidos pelos
donos dos acgudes, eles se sujeitam
ao pagamento de Cr$ 1 mil, por cada
carrada d’dgua, sendo necessirias,
diariamente 10 carradas, para o tra-
balho normal naquela localidade. As
despesas com isso, oneram bastante
o0 preco do minério que tem sua cota-
¢do muito alta e as firmas demoram
um pouco para comprar.

Pelo menos para conhecer o pro-
blema melhor, seria bom que o
Governo ouvisse as revindicagbes
dos garimpeiros, trabalhadores como
os de outras dreas, mas que nio tém
tido um tratamento digno.

A tecnologia, a
economiaea
versatilidade da linha
Massey Ferguson faz
comqueo
desenvolvimento da
agricultura torne-se
ainda maior.

Massey Ferguson; a
esperanga para a
agricultura.
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Com uma intensa participacado no
programa de construcdo de casas
.do Sistema Financeiro de
Habitacdo a Construtora A.
Azevedo vem ajudando o Governo
a cumprir uma de suas mais
importantes metas.

Os numeros das obras ja
realizadas e 0s das que estao em
andamento sdo evidéncias da
dimensao desse trabalho:

OBRAS EXECUTADAS:

e 422 casas — Conjunto Candelaria —
Natal (INOCOOP-RN)

* 1.100 casas — Conjunto Vilas Rurais
— Mossoro (CIDA-RN)
* 200 casas — Conjunto Ponta Negra |
— Natal (INOCOOP-RN)
* 160 casas — Conjunto Ponta Negra ||
— Natal (INOCOOP-RN)
* 159 casas — Conjunto Alagamar —
l | Natal (INOCOOP-RN)
* 100 casas — Conjunto Currais Novos
E ASSIM UUE — Currais Novos (INOCOOP-RN)
‘ * 60 apartamentos — Ed. Esmeralda —
Natal (INOCOOP-RN)
* 113 casas — Conjunto Igapé — Natal
(COHAB-RN)
* 100 casas — Cojunto Janduis — Agu
® 157 casas — Conjunto Panatis — Natal
(COHAB-RN)
* 198 casas — Conjunto Santa Catarina
* 540 casas — Conjunto Soledade —
Natal (COHAB-RN)
EM EXECUCAO:
o * 800 apartamentos — Conj. Barrada
® f Jangada, composto de 50 edificios —
Jaboatao-PE (INOCOOP-Guararapes)
* 209 casas — Conjunto Parnamirim —
Eduardo Gomes (INOCOOP-RN)
* 114 consultorios medicos — Centro
Odonto-Médico de Natal, edificio
composto de 12 pavimentos,
construido em consércio com a PROEX
A INICIAR:
® 288 casas — Cidade Satélite —
Natal (INOCOOP-RN)
* 60 apartamentos — Edificio no bairro
de Petropolis, em Natal, obra em
consércio com a PROEX

construtora a.azevedo ltda.
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BIOMASSA: UMA FONTE
QUE ESTA BEM A MAO

A UFRN e a EMATER-RN estao testando no Estado,
com sucesso, 0s primeiros modelos de biodigestores.

A procura de fontes alternativas de
energia, em virtude da crise do petro-
leo, trouxe ao Rio Grande do Norte
uma experiéncia que ja é vitoriosa em
varios paises orientais e que também
vem obtendo sucesso em outros Esta-
dos do Brasil: a produgio de energia
através da biogds, composto gasoso in-
flamdvel que pode ser obtido através
da fermentacio anaerdbica de res-
tos de cultura e excrementos animais.

O uso do biogds como combus-
tivel, principalmente pelas comuni-
dades rurais, onde a matéria-prima é
abundante, trard incontdveis benefi-
cios, segundo os técnicos. Poupando
o consumo dos derivados de petrd-
leo, diminuindo a dependéncia do
habitante do campo para com a ener-
gia elétrica, conservando florestas e
preservando a higiene e sadde, o
biogds proporcionard, em diversos
sentidos, uma economia considera-
vel para a zona rural e maior quanti-
dade de derivados de petrdleo para as
cidades.

No Estado, as pesquisas com o bio-
gds vém sendo desenvolvidas por di-
versos 6rgdos e em municipios, como
CNPq (Caicd), Emparn/Embrapa
(Cruzeta), UFRN/IDEC (Natal) e
Universidade Regional de Mossord, a
nivel de difusio da tecnologia. A
Emater € responsavel pela instala-
¢do de biodigestores, equipamentos
responsaveis pela produgio do bio-
gds, nos municipios de Umarizal,
Parelhas, Caicd, Acari, Nova Cruz e
Mossord.

BIOGAS — O biogds, anterior-
mente conhecido como ‘‘gds do péan-
tano’’, é motivo de estudos desde
1630, quando foram feitas as primei-
ras referéncias a um gds inflama-
vel presente nas putrefagbes e gases
intestinais, cuja composi¢do foi des-
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coberta em 1808 pelo quimico inglés
Humphrey Davy como sendo de 60
por cento de diéxido de carbono, me-
tano e azoto, além de tracos de gis
sulfidrico.

Atualmente, seu poder calorifico

representa 30 por cento a mais sobre
os derivados de petréleo, e a econo-
mia que simboliza tem originado pes-
quisas e aplicagdes prdticas em todo
mundo, as quais jd alcangaram um al-
to grau de desenvolvimento, princi-
palmente na China, India e Japao.

No Brasil, através de um convénio
celebrado em novembro de 1977 en-
tre o Ministério das Minas e Energia
e o da Agricultura, a tecnologia do
uso do biogds vem sendo difundida
em diversos Estados e, presentemen-
te, existem 500 biodigestores funcio-
nando em todo o Pais.

BIODIGESTORES — Basicamen-
te, o biogds pode ser extraido da bio

O protétipo do biodigestor concebido pela equipe da UFRN
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massa: restos de culturas, residuos
de cana-de-agicar (vinhoto, bagaco,
torta de filtro e folhas), esterco ani-
mal, residuos de curtumes e frigori-
ficos, lixo de aterros sanitdrios, resi-
duos industriais organicos e algas
marinhas. além de uma planta aqud-
tica denominada Aguapé.

A biomassa, colocada em depdsitos
especiais chamados biodigestores,
sofre uma fermentagio anaerdbica
cujo gds resultante pode ser utiliza-
do para fogdes, lampadas, ferro de
engomar e para acionar pequenos
geradores.

Os biodigestores sdo constituidos
por tanques de carga divididos em
compartimentos e por uma cilipula
moével, o gasdmetro. Podem ser cons-
truidos com diversos materiais: to-
talmente de ferro (modelo europeu),
de alvenaria e ferro (modelo indiano)
ou totalmente de alvenaria (modelo
chinés).

O gdas resultante da fermentagio
da celulose € canalizado, por meio de
mangueiras ou mesmo canos, até os
equipamentos especialmente adapta-
dos para o seu uso como combus-
tivel, os quais tém uma grande varie-
dade: até a televisdo pode funcionar
com a energia produzida pelo biogds.

'‘AS PESQUISAS — A Universida-
de Federal do Rio Grande do Norte —
UFRN iniciou suas pesquisas sobre o
biogds ha cerca de dois anos e meio,
com a vinda de professores alemies
para o Estado. O idealizador do proje-
to, o professor de Mecanica Geral e
Maidquinas Hidrdulicas, da Universi-
dade, Fernando Antonio Nobrega,
explica como tudo comegou:

Jd tinhamos algumas idéias sobre
fontes alternativas de energia, como
a edlica. Por falta de recursos, as pes-
quisas vém se desenvolvendo deva-
gar. Porém, jd obtivemos resultados
com as pesquisas do metano, que é
o principal componente do biogds em
termos energéticos’’.

O grupo de pesquisas da UFRN ¢
composto pelos professores Rasiah
Sivan (coordenador do projeto), Fer-
nando Ndbrega (vice-coordenador),
Richard Bizans e Alexandre Weser
(assistentes). Inicialmente, foram fei-
tos experimentos com algas mari-
nhas, com a assisténcia da Sudene ¢
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Nobrega: a busca antiga

do Instituto de Biologia Marinha. Os
primeiros biodigestores — de fer-
ro — foram destinados a utilizagio
desse material, e agora os pesquisa-
dores jd obtiveram financiamento pa-
ra a constru¢do de mais quatro pe-
quenos digestores através da UFRN
e da Fundagio IDEC, utilizando ou-
tros materiais como capim, esterco e
alguns tipos de arbustos regionais.
Foram feitos alguns testes com o
material desperdicado pela Ceasa,
mas os resultados nio foram satisfa-
térios. No momento, estd sendo tes-
tado o vinhoto e a bucha de coco,
ambos materiais abundantes em todo

ENERGIA

o Rio Grande do Norte. Fernando
Nobrega disse que as pesquisas es-
tdo sendo orientadas no sentido da
purificagdo do biogds, isolando o me-
tano de seus componentes de menor
importancia.

Outras pesquisas também estdo
sendo feitas com referéncia ao engar-
rafamento do gds, que deve ser fei-
to sob uma pressio bem mais alta
que a necessdria para o engarrafa-
mento do butano, o gas de cozinha
derivado do petrdleo.

'O processo para a produgdo do
biogds serd fisico, e ndo quimico'' —
afirmou Fernando Ndbrega — ‘‘e,
portanto, bem mais barato que o utili-
zado para com os derivados de petro-
leo™’

Os biodigestores de seis metros cu-
bicos da UFRN, suficientes para o
abastecimento de uma familia de sete
membros, custaram Cr$ 120 mil, o
que inclui a bomba e o reservatorio.
Para os biodigestores totalmente em
alvenaria, que podem ser construidos
com material e mio-de-obra da prod-
pria regido, o custo estda avaliado em
Cr$ 20 mil e, quanto maior o tamanho
do equipamento, menor fica o custo,
em fungio da sua capacidade produti-
va.

Dentro de um ano, os pesquisado-
res pretendem terminar um trabalho
em que ja foi gasto Cr$ 296 mil, ex-
cluindo-se o salario dos professores.

MAQUINAS PARA CERAMICA
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Carregadeiras de rodas 1500-B e1900-B:
maquinas compactas,com caracteristicas
e desempenho de carregadeiras pesadas

As carregadeiras 1500-B e 1900-B fo-
ram desenhadas para proporcionar
conforto e eficiéncia ao operador. O
operador fica sentado exatamente em
cima da drea de engate, tendo, por-
tanto, uma visibilidade em toda a volta,
especialmente nos cantos da ca-
¢amba.

Uma espagosa cabine, totalmente
desimpedida, e algas de apoio conve-
nientemente colocadas permitem facil
entrada e saida nos dois lados da ma-
quina.

Assento anatdmico, ajustavel em
qualquer posigéo, oferece o maximo
conforto durante o trabalho.

Indicadores e medidores de facil lei-
tura, montados em painel antiofus-
cante, permitem verificagdo instanta-
nea.

A transmissdo Full Power-Shift per-
mite operagéo rapida e f4cil, encurtan-
do o ciclo de carga e descarga e as-
segurando maior produgao.

As duas alavancas montadas sobre a
coluna, controlam as mudangas de
marcha e diregéo.

A diregao servo-assistida requer me-
nos esfor¢go do operador gragas aos
dois cilindros de diregdo de grande
didmetro e com duplo acionamento.

As alavancas de controle hidraulico
estdo convenientemente posicionadas
a direita do operador.

A alavanca do freio mecanico de es-
tacionamento esta localizada ao al-
cance da mao a esquerda do opera-
dor.
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VANTAGENS E DESVANTA-
GENS — As vantagens da utilizagio
do biogds podem ser relacionadas,
em linhas gerais, na economia dos
derivados de petrdleo e consequente
solugao para o problema do combus-
tivel, melhoria da saide, uma vez
que as fossas de fazendas e sitios po-
dem ser canalizadas para o interior
dos biodigestores, e um maior rendi-
mento da agricultura com o aciona-
mento de maquinas agricolas e a uti-
lizagao de um fertilizante barato e de
alta qualidade: o biofertilizante, res-
tos da biomassa j fermentados.

Quanto as desvantagens, sdo mini-
mas e niao depreciam o valor do in-
vestimento para a produgio do bio-
gds. Uma delas, porém, é o engarra-
famento, que deve ser feito a alta
pressdo e tem um peso muito maior,
por exemplo, que o tanque de gasoli-
na dos carros. Outra é o mal-cheiro
do material, tanto que € preciso os
biodigestores serem localizados a
certa distdncia das residéncias.

‘A DIFUSAO DA TECNOLOGIA —
A Emater é o 6rgdo responsavel, a
nivel de Estado, pela difusdo da tec-
nologia do biogds junto ao agricultor.
O gerente estadual do Projeto Bio-
gds, Jonas Santiago de Lima, infor-
mou que O projeto comegou a ser exe-
cutado com a instalagdo de seis uni-
dades demonstrativas cuja produgdo
é de cinco metros cibicos de gas dia-
riamente. O Ministério das Minas e
Energia subsidiou o produtor com
Cr$ 19 1il, enquanto o prego total da
instalacao foi de Cr$ 30 mil para cada
biodigestor.

Para os biodigestores da Emater,
sdo necessdarios excrementos de oito a
dez animais bovinos em semi-estabu-
lagdo, ou quatro a cinco estabulados,
que devem produzir 120 a 130 quilos
de esterco por dia, a ser misturado
com igual quantidade de dgua. Ho-
je, a Emater, entre digestores cons-
truidos ou em construgdo, possui 25
unidades em todo o Estado e “as
perspectivas sdo muito boas, pois a
procura tem sido bem grande’’, de-
clarou Jonas Santiago.

Prosseguindo, disse que um dos
grandes entraves 4 implantagdo dos
biodigestores nas terras potiguares é
a falta de financiamento ao produtor.
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O FUTURO DO BIOGAS — A uti-
lizagdo do biogds como combustivel
tem um futuro repleto de boas pers-
pectivas no Pais, de grande exten-
sdo territorial e economia essencial-
mente agraria. Porém, a implantagio
serd lenta, apesar de todos os fato-
res positivos.

A falta de crédito ao produtor, ji
mencionada, € um dos motivos dessa
demora. As pesquisas, por sua vez,
sofrem os efeitos da auséncia de re-
cursos € o aperfeicoamento do proje-
to caminha a passos lentos. Tanto
Fernando Nobrega como Jonas San-
tiago, no entanto, previram sucesso
para o projeto face aos imperativos
existentes: o petrdleo ird se extin-
guir; a luz elétrica ndo se encontra
em utilizagao de larga escala no Bra-
sil, uma vez que, esclareceu Jonas
Santiago, ‘‘apenas cinco por centro
das propriedades rurais sdo eletrifi-

«cadas’’.

O setor rural primario, em franca
mecanizagao, serd 0 maior beneficia-
do com o biogis, vantagem esta que
se estendera a todo o Brasil. Inclusi»
ve, ja foram feitas experiéncias de
utilizacdo do biogds em Natal, com o
aproveitamento dos dejetos da popu-
lagdo pela Companhia de Aguas e Es-
gotos do Rio Grande do Norte —
Caern, e os entrevistados apontam o
biogas, por todos esses fatores, como
a grande solucdo para o problema
energético.

ENERGIA

Lida.
SOM IMAGEM CALCULADORAS
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ESTATAIS

Estatais

'NO RN:

prejuizos
COMO hunca!

O prejuizo das estatais do Rio Grande do Norte
chega perto de Cr$ 200 milhées. Quem pagara?

No Brasil existem mais de 500 em-
presas estatais dando prejuizos fan-
tasticos a nagdo e representando uma
contribui¢do valiosissima para o au-
mento dos nossos indices inflacio-
narios.

Como um dos menores e mais
pobres Estados do pais, o Rio Gran-
de do Norte possui apenas 26 socie-
dades de economia mista, 21 das
quais na érbita do goveino do Estado,
ficando as demais sob a jurisdigdo
da Unido (3) e da Prefeitura de
Natal (2).

De acordo com os mimeros dos iil-
timos balangos publicados por essa
enxurrada de empresas(?), elas em
conjunto conseguiram. entre 1979
e 1980 um prejuizo de Cr$
174.861.078,00, isto sem falar nas
artimanhas contdbeis de algumas de-
las, como por exemplo considerar
receita as ajudas recebidas da
administracdo piblica, que a rigor
teriam de constituir aumento de capi-
tal. Com esse artificio, algumas so-
ciedades de economia mista que nor-
malmente apresentariam em seus
balangos prejuizos fabulosos, como a
Emproturn e a Datanorte, chegam ao
fim do ano com grandes lucros
ficticios.

Outro detalhe: nesse prejuizo li-
quido superior a Cr$ 174,8 milhoes
deixam de ser computados os resulta-
dos dc pelo menos mais duas estatais
que deram prejuizo (Emater e
Emparn), € cujos nimeros nio foram
obtidos porque elas ndo publicaram
em dia os seus balancos. E no prd-
ximo ano esses nimeros negativos
serio seguramente incrementados,
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pois em 1980 o governo do Estado
criou mais 4 empresas(?): Terminal
Rodoviario S/A, Cidade Hortigran-
jeira S/A, Bandern Crédito Imobilia-
rio S/A e Bandern Seguradora S/A.

NUMEROS NAO MENTEM —
As estatais do Rio Grande do Norte,
em conjunto, possuem um capital so-
cial superior a Cr$ 4 bilhoes, e um pa-
trimdnio formado por imdveis, insta-
lagdes, maquinas e equipamentos pe-
lo menos cinco vezes superior a esse
valor.

Numa projegio econémica
modesta para o padrio capitalista,
essa massa de recursos ndo poderia
nunca gerar um lucro liquido anual
inferior a S por cento, sob pena de ser
a sua aplicacdo considerada um ver-
dadeiro desastre. E isto na verdade
€ o que ocorre,’ pois o prejuizo ad-
vém principalmente da md gestdo
administrativa, do envolvimento da
economia com a politica eleitoreira,
e outros males, que transformam as
sociedades de economia mista em
grandes cabides de emprego e em
fontes de mordomia.

As 26 estatais potiguares possuem
cerca de 75 executivos, a nivel de di-
recdo, ganhando salirios equivalen-
tes ao de Secretdrio de Estado (no ca-
so das que tém o Governo Estadual
como maior acionista). As estatais
federais pagam mais do que o dobro,
como no caso da Telern, da Alcanorte
ou da Cia. das Docas. A grosso mo-
do, sem incluir vantagens como 0 uso
de veiculos para fins particulares,
didrias, passagens aéreas, participa-
¢des nos lucros (quando existem),

etc., os 75 dirigentes das estatais
situadas no Rio Grande do Norte per-
cebem perto de Cr$ 10 milhées por
més.

EMPREGUISMO — As sociedades
de economia mista com sede no Rio
Grande do Norte empregam em torno
de 7 mil pessoas, com saldrios bem
acima dos niveis a que estdo sujeitos
os funciondrios piiblicos em geral, e
em muitos casos também acima dos
padroes da iniciativa privada. Téc-
nicos em Administracio consideram
que no minimo 50 por cento das fun-
¢oes das estatais sio supérfluas, cria-
das apenas para dar empregos.

Os indices de eficiéncia da maioria
das estatais sdo baixos, e se refletem
no- volume de criticas que a opinido
piiblica externa, principalmente con-
tra as que prestam servigos conside-
rados de utilidade fundamental, co-
mo o fornecimento de dgua, energia
elétrica, servigos telefdnicos, etc.
Mas, como a grande maioria das so-
ciedades de economia mista tem atri-
bui¢oes nem sempre do interesse di-
reto da populagio, as criticas ficam
por conta de uns poucos consumido-
res que nunca recorrem a imprensa
para externar seu desapontamento. E
o caso, por exemplo, dos usudrios da
Datanorte — a Companhia de Proces-
samento de Dados criada pelo Gover-
no Estadual —, que sdo as préprias
institui¢des pertencentes ao Governo,
que se queixam de que a empresa co-
bra mais do que o dobro do que co-
braria a iniciativa privada, por um
servigo cheio de falhas e sempre en-
tregue fora dos prazos.

PESQUISA — O Departamento de
Pesquisa de RN/ECONOMICO rea-
lizou um levantamento da situagdo de
20 das 26 estatais sediadas no Rio
Grande do Norte, tomando como pon-
to de partida os balangos publicados
no Didrio Oficial. Das seis que dei-
xaram de ser analisadas, quatro fo-
ram criadas no ano de 1980 e ainda
nao apresentaram os seus resultados
sociais, e as outras duas deixaram de
publi(,:a.r 0 balango do seu ultimo
exercicio.

0] t.rabalho do Departamento de
Pesquisa resultou no grifico que. se
segue:
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A POSICAO DAS ESTATAIS NO RIO GRANDE DO NORTE

Sociedades de Economia Mista Estaduais

Razéo Social o:;::z::zal Il;lrl:jr:i:: Capital Social g:::n‘;z
Banco do Estado do Rio Grande do Norte S/A 722.237.000 5.458.000 100.000.000 30.06.80
Cia. de Servicos Elétricos do Rio Grande do Norte — COSERN 612.983.000 35.303.000 508.719.000 31.12.79
Banco de Desenvolvimento do Rio Grande do Norte S/A — BDRN 288.301.000 (30.257.000) 79.750.000 31.12.79
Cia. de Aguas e Esgotos do Rio Grande do Norte — CAERN 181.719.000 (6.223.000) 91.907.000 31.12.79
Cia. Integrada de Desenvolvimento Agropecuario — CIDA 125.028.446 (19.780.523) 90.798.077 31.12.79
Cia. de Desenvolvimento de Recursos Minerais — CDM/RN 37.767.868 (10.427.129) 36.570.241 31.12.79
Cia. Editora do Rio Grande do Norte — CERN 33.037.555 (2.994.221) 14.278.440 31.12.79
DATANORTE — Cia. de Processamento de Dados do Rio Grande do Norte 26.912.172 8.323.362* 17.956.100 31.12.79
RIONORTE — Cia. Norte-Riograndense de Crédito, Financ. e Investimento 9.411.385 (3.477.449) 15.600.000 30.06.80
Cia. de Habitagao Popular do Rio Grande do Norte — COHAB-RN 7.995.595 (2.768.402) 26.558.000 31.12.79
Empresa de Promogéo e Des do Turismo do Rio G do Norte — EMPROTURN 5.745.706 31.335.502* 150.000.000 31.12.79
CEASA — Centrais de Abastecimento do Rio Grande do Norte S/A 5.539.469 (11.175.449) 32.526.647 31.12.79
Bodominas Metalurgia e Industria S/A 1.480.857 (2.656.416) 12.000.000 31.12.79
Cia. de Desenvolvimento Industrial do Rio Grande do Norte — CD!/RN - (353.638) 3.002.200 31.12.79
NORTEL — Riororte Hoteleira S/A - - 134.412.518 31.12.79

Sociedades de Economia Mista Federais
Telecomunicagdes do Rio Grande do Norte — TELERN 334.254.852 7.947.328 563.418.832 31.12.79
CODERN — Cia. Docas do Rio Grande do Norte 169.653.479 (84.468.740) 347.021.000 31.12.79
ALCANORTE — Alcalis do Rio Grande do Norte S/A — — 913.541.903 31.12.79
Sociedades de Economia Mista Municipais

FRIGONORTE — Frigorifico Industrial Norteriograndense S/A 21.143.224 1.943.937 10.420.000 31.12.79
URBANA — Cia. de Servigos Urbanos de Natal — (279.111) 18.413.381 31.12.79

* Lucros ficticios.

FONTE: Departamento de Pesquisa de RN/ECONOMICO




COMERCIO

A SERTANEJA

DO COMECINHO ATE AGORA,
QUANDO O SIMBOLO DA SORTE

Com uma filosofia de trabalho simples, ‘‘A Sertaneja’’
transformou-se numa poderosa rede de lojas.

Com uma rede de 21 lojas, inclusi-
ve trés no Estado da Paraiba, si-
tuando-se entre os maiores contri-
buintes do ICM no Rio Grande do
Norte (mais de Cr$ 40 milhées no
corrente exercicio), ‘“‘A Sertaneja’’,
de Radir Pereira & Cia., € hoje, sem
ddvida, a maior organiza¢do de ven-
das de moveis e eletro-domésticos do
Estado e uma das que mais tém se
desenvolvido na regido nordestina.

Radir Pereira, seu diretor-presi-
dente, currais-novense, ex-deputado
e forte candidato a senador nas ulti-
mas elei¢des, lembra que as origens
do grupo empresarial que hoje dirige

dade de comegar a vender eletro-
domésticos — naquela época esse se-
tor se circunscrevia a refrigeradores
importados, uma vez que o parque
industrial brasileiro ainda era extre-
mamente pobre. Em 1958, eleito

deputado’” — prossegue Radir Pe-
reira narrando a histéria de ‘A Ser-
taneja’’ — ‘‘tive que vir para Natal e

aproveitei o tempo disponivel para
abrir uma filial na rua Ulisses Cal-
das, onde ainda hoje funciona uma
de nossas lojas. Essa primeira filial
de Natal jd foi dirigida exclusiva-
mente para méveis e eletro-domésti-
cos. A partir dai os negécios foram se

Loja de A SERTANEJA na Av. Deodoro, em Natal

remontam a 1912, quando seu pai,
Aproniano Pereira, ‘‘filho de agricul-
tor pobre, mas trabalhador e contro-
lado’’, associou-se a Ladislau Gal-
vao para fundarem uma loja de teci-
dos em Currais Novos — ‘‘A Ser-
taneja’’, de Ladislau Galvio & Cia.
— no mesmo prédio onde atualmente
funciona a sede da empresa.

“Em 1935, Ladislau Galvdo de-
cidiu afastar-se do negécio, vendendo
sua parte a meu pai, que transfor-
mou a firma em Aproniano Pereira &
Filho, j4 entio com minha partici-
pacdo. Dez anos depois, em 1945,
quando retornei a Currais Novos apds
trés anos de auséncia, servindo du-
rante a Segunda Guerra no Regi-
mento Sampaio, assumi a dire¢io da
firma, com a aposentadoria de meu
pai, associando-me a minha mie ¢ a
antigos funciondrios. Para dinami-
zar os negocios, criamos uma secgio
de revenda de tecidos em grosso, para
0os pequenos comerciantes das cida-
des vizinhas. E nido perdiamos opor-
tunidade de mascatear em feiras de
povoados e pequenas cidades. Até
que, em 1956/57, a chegada da ener-
gia de Paulo Afonso abriu novos ho-
rizontes € vislumbramos a possibili-
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COMERCIO

desenvolvendo, dentro do principio
de valorizar sempre aqueles que
dedicam seus esfor¢os ao engrandeci-
mento da empresa’’ — enfatiza o
presidente de ‘‘A Sertaneja’’, acen-
tuando que ‘‘todas as filiais se foram
abrindo sempre em fungio de dar
oportunidade &dqueles empregados
que se distinguiam por sua dedica-
¢do e esfor¢o nas lojas onde traba-
lhavam. Essa tem sido uma constan-
te em nossa politica de administra-
¢do e é importante ressaltar que to-
dos os nossos gerentes de filiais par-
ticipam dos lucros de suas respecti-
vas lojas’’.

Mas o grande salto da organiza-
¢do ocorreu em 1976, quando Radir
Pereira, ja entio com 10 lojas espa-
lhadas na capital e no interior do Es-
tado, além das trés localizadas na Pa-
raiba, decidiu transformar 11 depdsi-
tos instalados em outras tantas cida-
des cm novas lojas, promovendo ao
mesmo tempo uma campanha publi-
citaria através da televisio, radio €
jornais, o que projetou definitiva-
mente a organizagao ‘‘e duplicou nos-
so faturamento’’, ressalta Radir Pe-
reira.

Hoje a empresa tem quatro lojas
em Natal, trés na Paraiba e as 14
restantes localizadas em cidades do
interior do Rio Grande do Norte. Por
questdo de tradi¢do e amor a sua ter-
ra natal, Radir Pereira mantém a ma-
triz em Currais Novos, sob a respon-
sabilidade de Nerival Araidjo, que
também supervisiona as filiais do
Serido e da Paraiba.

O grupo empresarial conta ainda
com uma revenda Volkswagen em
Currais Novos — A Sertaneja Distri-
buidora de Automdveis. Sua direto-
ria administrativa estd atualmente
entregue a uma das filhas de Radir
Pereira, Aldair, que assumiu o cargo
logo apds concluir o curso de Admi-
nistragio de Empresa. A direto-
ria financeira é ocupada por uma ou-
tra filha do diretor-presidente de
‘*A Sertaneja’’, Aldanira, econo-
mista.

Luciano Rodrigues Licio, sécio da
empresa, dirige todo o setor de com-
pras, e 0 mais conhecido executivo da
organizag¢do, Zildamir Soares de Ma-
ria, presidente do Clube de Diretores
Lojistas de Natal, responde pela
divisdo de vendas da capital.

José Arnaide, gerente da filial
de Mossord, € o homem de “‘A Ser-
taneja’’ para toda a regido Oeste do
Estado.
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Radir: apoio a equipe.

Radir Pcreira ¢ um entusiasta da
co-participa¢io da equipe adminis-
trativa nos resultados e no desen-
volvimento da cmpresa. E garante
que, na prdtica, a teoria funciona.
‘‘Contamos em todas as 21 filiais com
gerentes extremamente dedicados, o
que confirma que seguimos o cami-
nho certo ao prestigiarmos aqueles
que se distinguiram por seu empenho
em favor da organizagio’’.

A partir de 1978 a administragio
de '‘A Sertaneja’’ imprimiu um novo
rumo a sua expansio, substituindo
o crescimento horizontal — amplia-
¢do territorial — pelo desenvolvi-
mento vertical, consolidando a posi-
¢do de cada uma das lojas. Em Cur-
rais Novos foi construido um grande
depdsito para abastecimento das fi-
ligiais da regido. Em Caicd foi reforma-
da a loja e construido também um
depdsito para assegurar o excepcio-
nal crescimento que se vem verifican-
do naquela filial. Em Pau dos Fer-
ros, onde ‘A Sertaneja’’ ocupava ym
prédio alugado, foram construidas
modernas instalages para uma loja
propria, também com depdsito
anexo. Em Natal, no principio de
1979, a empresa inaugurou a nova
loja da Avenida Pres. Bandeira, com
uma darea total de cerca de 400 me-
tros quadrados, inclusive depésito.

A mais nova unidade do grupo de
empresas liderado por ‘A Sertane-
ja'’ € dirigida por Alda Ramalho Pe-
reira, esposa de Radir Pereira, que
comanda ‘‘A Sertaneja Modas’’,

atualmente localizada na rua Seri-
do, em Natal, que tem também no
quadro social lacy Pereira de Araiijo.
O desenvolvimento que vem experi-
mentando ‘‘A Sertaneja Modas’’ le-
vou suas diretoras a decidirem pela
localizacdo da loja no novo edificio
*‘Cidade do Natal’’, situado na esqui-
na da rua Jodo Pessoa com avenida
Deodoro, o que deverd ocorrer nos
primeiros dias de 1981.

A revenda Chrysler, em Natal, ho-
je € uma empresa desvinculada do
grupo ‘‘A Sertaneja’’, embora dirigi-
da por um dos esteios do crescimen-
to desta organizagio, conforme sa-
lienta Radir Pereira, o empresdrio
Luiz Alberto Pereira de Medeiros,
que comandou muito tempo as filiais
de Natal.

Para atender a curiosidade do re-
porter, Radir Pereira conta como sur-
giu a idéia do “‘Cacto’’, o simbolo de
‘*A Sertaneja’’ que terminou se im-
pondo como uma das marcas conheci-
das em todo o Rio Grande do Norte,
sob o ‘'slogan’ *‘Este Simbolo Da
Sorte’’. ‘‘Foi por volta de 1958 ou
59, numa reunido na loja da Ulisses
Caldas, onde funcionava o escritério
central de Natal. Discutiamos eu,
Luiz Alberto, Zildamir e Luciano so-
bre a necessidade de ser criado um
simbolo que identificasse de pron-
to, junto ao grande publico, a presen-
¢a de ‘‘A Sertaneja’’. Nessa ocasido
surgiu a idéia de um cacto, a planta
ristica, tipica da regido sertaneja e
que era, portanto, capaz de gerar
uma rapida associag¢io de idéias en-
tre sua figura e o nome da organiza-
¢do. E por unanimidade foi naquele
momento escolhido o simbolo que ha
cerca de 22 anos identifica a em-
presa’’, relembra Radir Pereira.

Empresdrio vitorioso, politico por
vocagio e por amor ao seu Estado,
Radir Pereira é hoje uma das lideran-
¢as mais expressivas do Rio Grande
do Norte.

Candidato a senador da Repiiblica
nas eleigdes de 1978, apesar da ma-
cica votagdo que seu nome mereceu
em todo o Estado, ndo conseguiu,
no entanto, vencer a coliga¢io de
forgas que enfrentou. No novo quadro
partiddrio do Pais, constitui no Rio
Grande do Norte uma de suas maio-
res forcas e sera uma das poucas
opg¢oes validas para o eleitorado, nos
futuros embates, face a coeréncia e
a franqueza de suas atitudes, tanto
no campo empresarial quanto no
politico.
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PRODUTOS DA COIRG
NO MERCADO EXTERNO

Usando o coco como matéria-prima a COIRG
esta entrando firme no mercado exterior.

A Coirg — Companhia Industrial
Riograndense do Norte foi a inica
empresa nordestina a participar este
ano do Salio Internacional de Ali-
mentos — Sial-80, que se realizou
em Paris no periodo de 17 a 22 de no-
vembro ultimo e que reine a cada
dois anos as grandes empresas mun-
diais produtoras de alimentos e in-
gredientes alimenticios. ‘‘Valeu a
pend, sem divida, uma vez que o
custo da promogdo jd foi sobejamen-
te compensado pelo incremento que
demos ds nossas vendas no mercado
Jfrancés. Vdrios pedidos jd nos foram
encaminhados, em fungdio do Sial, e
acreditumos que muitos outros ainda
virdo'' — afirmou o presidente da
Coirg, Newton Cimara, a reportagem
do RN/Econémico.

Ocupando uma drea construida de
10 mil e quinhentos metros quadra-
dos, em terreno de 10 hectares, a 200
metros da BR-101, no municipio de
Eduardo Gomes, a Coirg € a unica

empresa do Estado que processa o
coco-da-baia. Seus principais produ-
tos sdo o leite de coco € o coco-rala-
do e, secundariamente, o dleo-de-co-
co € torta.

OS MERCADOS — Em termos re-
lativos, adianta Newton Cimara, a
regido nordestina ainda constitui o
principal mercado da empresa espe-
cialmente a Bahia, em face da tradi-
¢do da culindria regional. Entretanto,
as industrias alimenticias de Sio Pau-

lo € do Rio de Janeiro — chocola-
tes e biscoitos — sdo seus maiores
compradores.

Quanto ao mercado externo, a
Coirg vem atuando jd hd alguns me-
ses na Franga, mas acredita o presi-
dente da empresa que, a partir de sua
participacdo no Sial-80, que atraiu
compradores de todo o mundo, as ex-
portacdes deverdo expandir-se a ou-
tros paises. As exportagdes brasilei-
ras de produtos derivados do coco

INDUSTRIA

Newton Camara, presidente da COIRG

encontram uma certa dificuldade de
penetragdo no mercado internacional,
apesar de sua superior qualidade, em
virtude da concorréncia do Ceilio.,
que oferece produtos bastantes in-
feriores mas a precos sensivelmen-
te mais baixos. Por outro lado, enten-
de o presidente da Coirg que a de-
manda interna estd sendo satisfato-
riamente atendida. Essas limitagdes
de mercado, além das dificuldades

COIRG: instalacbes fisicas para triplicar a producéao e espago externo para ampliagéo.
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que o empresariado em geral vem en-
frentando em face das restri¢des de
crédito bancdrio, tanto para novos
investimentos quanto para capital de
giro, explicam por que a Coirg traba-
lha a um ter¢o de sua capacidade ins-
talada.

MATFERIA-PRIMA — Referin-
do-se ao suprimento de matéria-pri-
ma, Newton Cimara afirma que, ape-
sar das estatisticas indicarem o Cea-
rd como primeiro produtor nacional,
seguido da Bahia, Sergipe e Alagoas,
colocando-se o Rio Grande do Norte
em quinto lugar, a produgio potiguar
€ atualmente superior 4 do Ceard.
E argumenta:

“'Se a unica indistria do género
existente naquele Estado, implanta-
da no corrente ano, vem comprar co-
co no Rio Grande do Norte, como se
pode admitir que nossa produgdo seja
inferior a cearense? O Rio Grande do
Norte, além de suprir o consumo da
Coirg, ainda exporta o coco ‘‘in na-
tura’’ para vdrios outros Estados, do
Nordeste e do Centro-Sul. Diaria-
mente saem daqui caminhdes carre-
gados de coco, durante o ano inteiro.
O Estado tem cerca de trés milhdes
de pés de coco produzindo e quatro
vezes esse total estdo plantados,
mas ainda ndo em fase de produgdo,
e continua-se plantando intensamen-
te. Estima-se que o Rio Grande do
Norte tem uma produgio anual de
80 milhées de frutos, caminhando
rapidamente para tornar-se dentro de
poucos anos o maior produtor brasi-
leiro. As estatisticas oficiais calcu-
lam a produgdo nacional, em 1980,
em cerca de 550 milhées de frutos,
colocando como primeiro produtor o
Ceard, com 117,5 milhées, a Bahia
como segundo, com 105 milhdes, Ser-
gipe como terceiro, com 73,6 milhdes
e Alagoas como quarto, com 65 mi-
lhées. O que é de estranhar é que to-
dos esses Estados se suprem da pro-
dugdo potiguar’ — acentua o pre-
sidente da Coirg, um estudioso da
cultura do coco no Brasil e no mundo.

UM ORGAO DE CLASSE — Newton
Camara participou, nos dias 10 e 11
de dezembro, de um encontro de
todos os industriais e produtores do
setor, promovido em Recife pelo
Ceag/Nai, com vistas a coleta de
subsidios que serdo encaminhados ao
Ministério da Agricultura para a ela-
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Sem contar com Boqueirao, o Rio Grande do Norte ja
é um dos maiores produtores de coco do Brasil.

boragdo do Plano Nacional do Coco,
uma iniciativa que, no seu entender,
devera resultar na dinamizacio desse
setor industrial, de relevante impor-
tincia para a regido nordestina cujas
condigdes climdticas ndo ensejam
muitas opgdes em termos de produ-
¢do agricola.

Do encontro de Recife resultou a
fundacgdo da Associagdo Brasileira da
Agroindistria do Coco, eleito, na oca-
sido, por unanimidade, para presi-
dente do novo drgdo o industrial Re-
nato Rezende Machado. Tanto os in-
dustriais quanto os produtores estido
preocupados com a redugio dos co-
queirais na regido nordestina, ‘‘uma
cultura tipica que tende a desapare-
cer pelo envelhecimento, pragas e,
muito especialmente, destruidos pela
especulagdo imobilidria. Ndo hd con-
di¢ées de renovar a cultura sem in-
centivos fiscais e crediticios que
déem condigées para plantar. Sem
amparo e orientacdo objetivos das
autoridades competentes, a atividade
tende a desaparecer’’ — afirmou o
presidente da Associagdo, ao tomar
posse.

Na verdade uma das ameacgas
mais sérias € essa importante cultu-

ra do Nordeste é a especulagio imo-
biliaria. 'Os loteamentos vdo acabar
por completo com a cultura do coco
no litoral norte da Bahia’', alertou
Sérgio Nobre de Andrade, diretor da
Sementes Formoso S/A, que acha, no
entanto, que os novos projetos de re-
florestamento do IBDF, através do
plantio de coqueiros afastados do li-
toral poderio reparar essa grande
perda.

A drea plantada de coqueiros, na
Bahia, caiu de 52 mil hectares, em
1974, para 38 mil hectares em 1977 e
este ano, segundo divulgagio do
IBGE, chegou aos 34 mil hectares.

O Rio Grande do Norte, onde a
febre dos loteamentos ainda ndo atin-
giu a intensidade da Bahia, jd se des-
pertou para o problema. O Projeto
Boqueirdo, hoje com 720 mil pés de
coco, alguns ja comec¢ando a produ-
zir, foi a experiéncia mais significa-
tiva da fuga da orla maritima para a
implantagido de coqueirais. E existem
varios projetos de reflorestamento
no Estado que estdo sendo igualmen-
te implantados em 4areas interiores,
sem grande valor imobilidric mas
propicias ao desenvolvimento da cul-
tura do coco.
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PROTEGAO AO CREDITO

SPC DE NATAL SERA UM DOS
MAIS MODERNOS DO BRASIL

Este ano o SPC vai poder
fornecer informacgées sobre
um cliente em 30 segundos.

Toda a estrutura operacional e fisi-
ca do Servigo de Protecio ao Crédito
de Natal esta sendo reformulada vi-
sando a uma mobilizagio mais rapida
e eficaz dos seus servigos, segundo
informou o diretor-presidente do
Clube de Diretores Lojistas, Zildamir
Soares. Entre todas as inovagdes que
estao sendo implantadas no SPC a
mais importante é a instalagio de
uma quarta central telefénica com
equipamentos para busca automatica
e a adogdo de um modernissimo siste-
ma que permitird a consulta e infor-
macdo sobre uma ficha em apenas 30
segundos.

Com a sua nova estrutura — que
devera estar funcionando integral-
mente nos primeiros meses de
1981 —, o0 SPC de Natal ficard com as
mesmas condi¢ées dos seus simila-
res de Belo Horizonte e Porto Alegre,
que sdo considerados os mais moder-
nos do Brasil.

AS MODIFICACOES — A preocu-
pacdo de Zildamir Soares é a de ade-
quar o SPC as necessidades do co-
mércio de Natal, tornando-o, cada
vez mais, um instrumento de preser-
vagido do crédito, ‘‘sem paternalismo
ou apadrinhamento porque o impor-
tante é identificar o mau pagador e
proteger o bom cliente’".

“‘Se houver uma injustica contra
um cliente, é claro que ela deve ser
reparada. Maus se o cliente é mau pa-
gador, deve receber as penalidades
necessdrias, passando por um certo
periodo até que possa reaver o seu
crédito na praga’ — disse Zildamir
Soares.

Por isso € que esta procurando do-
tar o Servico de Protecio ao Crédito
de todas as condigbes necessarias pa-
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SPC tera melhores instalacfes

ra que possa operar com eficiéncia
méxima. Perseguindo esse objetivo
e dentro do seu plano de reforma, €s-
td substituindo os fichdrios verticais
por horizontais, redecorando as insta-
lagdes, implantando ar condicionado,
som ambiente, substituindo o piso e
adquirindo um sistema de busca au-
tomdtica para as tr@s centrais telef6-

nicas, resultando em investimentos
de Cr$ 1 milhdo e 200 mil.

O sistema de consultas as fichas
sera automatico, com ligagio direta
da loja e o local de verificacio, com
dispositivos que permitirdo a identifi-
cacdo imediata da ficha. Todas as
funciondrias do setor trabalhario mu-
nidas de ‘‘headfones’’.

HUMANIZACAO — Acha Zilda-
mir, porém, que a melhoria da estru-
tura operacional e fisica tem de ser
acompanhada do que ele chama de
“politica de humanizagdo’'. Assim,
as 30 funciondrias que trabalham no
SPC terdo lanche, almogo e jantar em
todos os periodos de rush — como na
época de fim de ano. Ele considera a
providéncia da maior importincia pa-
ra um melhor desempenho dos fun-
ciondrios.

A decisdo de dotar o Servigo de
Prote¢do ao Crédito de Natal dessa
nova estrutura se deveu a constata-
¢do da importincia que ele tem para o
comércio «da cidade. Além dos seus
300 associados e usuarios, entre em-
presas de prestigio, bancos e finan-
ceiras, o SPC assume papel relevante
até mesmo para o Sistema Financeiro
de Habitagdo pois, segundo Zildamir,
todo agente financeiro do BNH o con-
sulta previamente antes de concreti-
zar qualquer financiamento.

‘O Servigo de Protegdo ao Crédito
é uma segurdnga para 0 comércio
porque, ao contrdrio de um titulo
apontado para protesto, que pode ser
resgatado em 24 horas, o fichamento
negativo leva algum tempo para ser
reabilitado, 0 que é uma forma de pe-
nalizar o mau pagador’’ — explica o
presidente do CDL.

Por isso, segundo entende, é que
a sua credibilidade aumenta dia a
dia, recebendo, em média, cinco pro-
postas de novos sdcios por semana.

““E a nossa intengdo é a de sempre
melhorar os nossos servigcos. Agora
mesmo, vamos firmar convénio com
o IDEC para recebermos informagoes
atualizadas sobre o comportamento
do mercado’ — completa Zildamir.

Por proposta do priprio dire-
tor-presidente do Clube de Diretores
Lojistas — e aceita por unanimidade
pelos demais membros — as novas
instalagdes do SPC, como também o
edificio do CDL, receberio a denomi-
nagio de ‘‘Jessé Pinto Freire)’, em
homenagem ao grande lider do em-

presariado nacional, recentemente
falecido.
RN/ECONOMICO - Dezembro/80



EXPO

Nenhuma perspectiva esmorece quem
jamais fraquejou e transformou

em rotina a luta contra dificuldades.
Por isso, o Rio Grande do Norte
aeve encarar com otimismo 1981,

O compromisso de suas classes
empresarias é com 0 Sfuturo deste

Estado. E este compromisso
tem sido a fonte de energia

a vitalidade da RN-ECONOMICO que chega

aos 11 anos de vida como iinica revista
em seu nivel de toda a Regido e uma
das poucas do Brasil.

Nos temos as razdes e os motivos para
acreditar num ano melhor.

@ SUPERMERCADO NORDESTAO- f o lugar pra voce,




CONJUNTURA

PRECOS EM NATAL ESTAO
ZOMBANDO DOS INDICES

No dia-a-dia dos aumentos, o custo real da vida em
Natal deixa as estatisticas para tras.

Os pregos reais de muitos produtos
em Natal tém ido muito além da taxa
oficial de inflagio. A carne de gado,
por exemplo, de janeiro a dezembro
de 1980, teve um aumento de pregos
da ordem de 263%; o leite mais do
que duplicou; o pao triplicou e o fei-
jio teve multiplicada por cinco ou
seis vezes a quantia que se pagava no
comego do ano por um quilo. E, com
todos esses fantdsticos aumentos,
marchantes, produtores de leite e do-
nos de padaria ainda consideram os
precos atuais ‘‘irreais’’, abaixo, por-
tanto, do que deveriam custar, € o
IDEC, orgao do Governo Estadual
que realiza levantamentos sobre o
aumento do custo de vida, tem regis-
trado comodos indices de mensais.

O proprio IDEC, alids, reconhece
que tem cometido um equivoco por-
que, até entdo, vem tomando como
base para os gastos com alimenta-
¢do de uma familia os indices de For-
taleza, que sdo de 46,35%. No entan-
to, ao reciclar os seus métodos, ade-
quando-os a realidade de Natal, con-
cluiu que na capital potiguar uma fa-
milia consome, em média, até
78,33% do seu orcamento com ali-
mentagdo. Sao dados em que o uni-
verso pesquisado € a classe média.

A VERTIGEM DOS PRECOS —
Com o agravamento da crise econd-
mica do Estado criou-se uma verti-
gem de precos altos que a SUNAB
tem se mostrado inteiramente inca-
paz de conter. Primeiro, porque a De-
legacia local depende das ordens
emanadas de Brasilia; segundo, por-
que os pregos estio mesmo incontro-
laveis. E chegaram a esse Estado por
uma série de motivos que os envolvi-
dos no setor chamam de ‘‘conjuntu-
rais’’

E no caso da carne a conjuntura €
particularmente assustadora:

U gado do Estado acabou’’ —
anuncia, dramdtico, o presidente da
Associacdo de Abatedores do Estado,
Joao Maria de Gois.
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Ele diz que a situacio chegou a um
tal ponto que o pouco gado restante
nao devera mais ser comercializado
para abate. Dai que, também para a
carne, o riograndense do Norte es-
ta dependendo cada vez mais da im-
portaciao de outros Estados, ele que
ja recebe de fora cerca de 75% dos
outros produtos alimenticios, inclusi-

Joéo Maria diz que o gado do RN vai se acabar
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ve verduras. Segundo Jodo Maria a
importagdo sistemdtica de gado de
Minas Gerais, Sergipe, Pernambuco
e Bahia € a causa principal da alta
descontrolada dos pregos da carne. E
uma alta que, para ele, ndo represen-
ta aumento da margem de lucro, mas
de “‘aperreio’’.

“Aperreio’’ — justifica — “‘porque
cada aumento no prego da carne vem
seguido de uma queda no consumo.
De dois meses para cd as vendas tém
caido em cerca de 20%. O povo ndo
estd podendo comer mais carne e eu,
particularmente, acho realmente um
prego absurdo’’.

E 0 mais dramdtico para Joio Ma-
ria de Géis é que ‘‘esse prego absur-
do’’, segundo garante, ndo traz ne-
nhuma vantagem para sua classe. E
ndo sé por causa da retragio no con-
sumo.

'E porque’’ — explica — ‘'paga-
mos muitas obrigagdes: ICM na base
de Cr$ 4.35 de cada quilo, taxa de
abate ao Frigonorte de Cr$ 440,00 pa-
ra o gado de oito a 20 arroubas,
transporte, frete e mais a perda de
30% do peso do boi, que sdo as 0s-
sadas’’

Afirma, ainda, que mesmo com 0
boi sendo comprado a Cr$ 125,00 o
quilo na fonte, as despesas sdo de tal
maneira que o resultado ‘¢ um lucro
muito pequeno’’.

0 CONSUMO — A situagdo do pre-
¢o da carne é tio dramdtica que tem
forgado a redugdo sistemdtica do con-
sumo, apesar de ser um alimento bai-
sico do natalense que ndo costuma
variar muito de prato. O fato é que,
de um consumo didrio em torno de
quatro toneladas, houve uma redu-
¢do para trés toneladas. Se isso ndo é
bom para o consumidor, que, natural-
mente, se alimenta menos, também
nio é para o abatedor, que ganha me-
nos. .

““Ndo bastasse isso’’ — denuncia
Jodo Maria — ‘‘sofremos uma con-
corréncia desleal por parte dos aba-
tedores do incerior do Estado, que
ndo pagam impostos ou taxdas por-
que ld, o controle é mais deficiente e,
aqui, temos o controle do Frigonorte
que pesa e conta todo o gado para ser

abatido '’

Diz ele que no interior os controles
fiscais sdo extremamente vulneri-
veis. Em 20 arroubas de carne, ge-
ralmente o imposto é pago sobre 10 e
o fiscal ndo tem condig¢bes de provar

RN/ECONOMICO — Dezembro/80

Iraci: IDEC vai se aperfeigoar

com exatiddo o limite correto. Dai
que, segundo diz, no final do dia sdo
sonegados impostos sobre 100 a 200
arroubas.

Jodo Maria, falando, evidentemen-
te, mais no sentido pessoal do que na
situacdo global, afirma que a estia-
gem prolongada prejudicou muito o
rebanho, ndo tendo o fazendeiro con-
digées de recuperagio. Traga o qua-
dro melancélico de uma pastagem to-
da seca e o criador mantendo o ga-
do na base da torta, farelo, ragio ba-

CONJUNTURA

lanceada, etc., 0 ‘‘que torna o custo
muito alto com prejuizo na certa por

falta de compensagdo financeira’".

Por isso tudo ele acha injusto quan-
do a classe de abatedores € chamada
de *‘ladra’’ pelo fato do prego da car-
ne ter chegado a situagdo atual. Pro-
cura justificar-se alegando que geral-
mente € esquecido que, quando se
menciona o pre¢o de um quilo, esta
se falando em carne de primeira, de
“traseiro’’ e '‘filé’’, enquanto outras
partes, como cha de dentro, posta
gorda e lombo, entre outras, sio mais
baratas.

O LEITE TAMBEM DIFICIL — Pa-
ra o leite, as perspectivas sdo igual-
mente dificeis, incertas e inquietan-
tes. A Cooperativa de Laticinios de
Natal — CLAN, afirma que faz toda
sorte de malabarismos para poder
atender ao consumo do leite da cida-
de. No leite a procura ndo cai tanto
em relacao a oferta e, muitas vezes, é
muito maior. Mas também nos lti-
mos meses a for¢a do alto prego ter-
minou influindo até num equilibrio
antigo e passou a ocorrer uma ligeira
reduc¢do na procura, segundo informa
o vice-presidente executivo da CLAN,
Carlos Lindberg Araiijo. Atualmente
o abastecimento € de cerca de 48 mil
litros didrios, quando chegou a ser de
50 mil. Carlos diz que o poder aqui-

Completo atendimento
aos produtores de leite
no setor de revendas,
dispondo de: Torta
gorda, torta magra,
racéo balanceada,
farelo de trigo.
milho. cuim de
\ arroz, produtos‘
veterinarios
produtos
mdiversos para
agricultura.‘
A precos i
subsidi-§
ados.

CLAN
Cooperativade
Laticinios

Estrada Natal Macaiba Km O
Quintas (Registro do INCRA
947/74 - Registro DECOR 179}

de Natai Ltda.



CONJUNTURA

sitivo da populagio realmente deve
ter influido na queda do consumo,
“*mas nada podemos fazer''. Adianta
que uma das alternativas foi o leite
em duas qualidades: o especial € o
reconstituido, este custando quase a
metade. Aduz que sé foi possivel che-
gar a esses precos por causa da in-
tervencdo do Governo Federal, que
importou leite em po e o repassou
através da rede de lojas da COBAL.

Mas o problema da CLAN ndo vem
de agora — no maximo tornou-se
mais grave, no momento. A questio é
antiga e esta na deficiéncia da bacia
leiteira do Estado. Na opinido de Car-
los Aradjo, quando ela produzia 38
mil litros/dia ja ndo era o suficiente
e. hoje, com a produgio reduzida a
18 mil litros/dia tudo se torna pior.
Esse impacto da produgio se deve,
segundo explica, ao brutal aumento
de insumos, gastos com pessoal, etc.,
além da alimentag¢io do gado mais
controlada através da racgao balancea-
da, farelo de trigo e torta de algodao.

“'A situagdo sdé ndo estd pior por-
que a Cooperativa vem dando incen-
tivo aos produtores vendendo insu-
mos por pregos mais acessiveis que
os do mercado’’ — explica o vice-pre-
sidente executivo da CLAN.

E para real¢ar com mais nitidez o
quadro de deficiéncias no abasteci-
mento do leite em Natal diz que a
Cooperativa jd contou com até 500 as-
sociados/fornecedores e, hoje, esse
nimero esta reduzido a 180. O moti-
vo, segundo garante, é a falta de
lucros compativeis.

“A criagdo de gado leiteiro é ne-
gdcio muito dispendioso e com a seca
que atravessamos s6 estd aguentando
ainda aquele que ndo pdde sair, por
causa de hipotecas em bancos’ — as-
segura ele, informando estar usando
um recurso para ndo perder ainda
mais associados/fornecedores: paga
Cr$ 1,00 a mais do que o permitido
pelo Governo, por litro de leite rece-
bido na plataforma da usina.

OUTROS PRODUTOS — A ciranda
dos precos dos produtos alimenticios
béasicos grava também com particular
violéncia os chamados hortifrutigran-
jeiros. E isso porque tais produtos
sda~ quase todos importados de outros
Estados, incluindo parte das laran-
jas que chegam nas feiras de Natal
vindas de Sdo Paulo e as bananas de
Pernambuco. A caréncia de legumi-
nosas deixa o Estado na dependén-
cia de 85% da importacio.
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Douglas: Fé na hortigranjeira

E é com vistas a suprir essas defi-
ciéncias que existe o projeto da ‘‘Ci-
dade Hortigranjeira’’. O engenhei-
ro Douglas Cabral de Vasconcelos,
responsavel pelo projeto, informa
que ele representa 185 hectares de
terras irrigadas, em fase de implanta-
¢do no Distrito de Alcangus, em Nisia
Floresta, devendo estar concluido em
1982. Adianta que, quando o projeto
estiver em plena produgdo, ‘‘40% do
consumo do Grande Natal terdo suas
necessidades satisfeitas por ele’’ o
que, para o engenheiro, ‘‘forgard o
barateamento dos custos dos produ-
tos’'. V&, ainda, como vantagem da
‘“Cidade Hortigranjeira'’, a sua pro-
ximidade de Natal, com a consequen-
te facilidades para comercializagdo e
dificuldade para a nociva agdo dos
atravessadores.

ETAPAS — No momento, o projeto
da ‘‘Cidade Hortigranjeira'’ estd em

sua primeira etapa, com a realizagio
de trabalhos em 100 hectares. Con-
forme Douglas Vasconcelos, ‘‘os
trabalhos desta fase estdo bem adian-
tados, com o desmatamento jd pronto
e a corregdo dos solos feita’’.

“'Estdo sendo plantadas legumino-
sas do tipo Lab-Lab, para o enrique-
cimento do solo, toda a infra-estrutu-
ra estd pronta e o material de irri-
gagdo comecga a ser adquirido. Neste
fim de ano estd em execugdo o plantio
de 24 hectares e, em margo, serd a
vez de mais 76’ — declarou o res-
ponsavel pelo projeto da Cidade Hor-
tigranjeira, dizendo ter esperanca de
que em meados de 1981 possa estar
comegando o processo de comercia-
lizagdo da produgio, num sistema
que sera diretamente do produtor pa-
ra o consumidor, eliminando o inter-
medidrio.

ATE A PESQUISA E CARA —
Nessa loucura da carestia, até a pes-
quisa sobre os pregos estd pela hora
da morte, segundo confessa a supe-
rintendente de Estatistica e Informa-
¢do do IDEC, Iracy Azevedo Macha-
do. Por isso que as pesquisas para
aprimorar as ponderagdes que possi-
bilitam o recolhimento de subsidios
para estabelecer os indices do custo
de vida sé sdo realizados de cinco em
cinco anos. O IDEC vai realizar um
trabalho desse tipo a partir de feve-
reiro de 1981 — e serd o primeiro,
com tais caracteristicas, em Natal.

Como as ponderagdes das pesqui-
sas até aqui feitas pelo IDEC se ba-
seiam sempre nos indices de Fortale-
za, temos que, a rigor, ndo se sabe o
quanto estd realmente cara a vida em
Natal. Essa idéia precisa s se terd no
proximo ano. Até 14, se a ‘‘Cidade
Horti}granjeira” estiver a pleno va-
por, € possivel que alguns pontos nos
indices sejam ligeiramente inferiores
aos atuais. Mas como para outros
problemas — como no caso da carne
e do leite —, ndo ha boas perspecti-
vas, as vantagens conseguidas tal-
vez sejam anuladas e os pregos con-
tinuem em sua rota ascendente.

&/A AXEIRD

ARTEFATOS DE

CIMENTO

LTDA.

Qualidade ® Seguranda ® Economia
Lajes pré-moldados, tubos de concreto,
estacas, blocos, brita, cobongés, blokret,

tijolos, tethas e lajotas.

Rua Nilo Pecanha, 360 — Fone: 321-3047 — Mossor6-RN.
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NOVO OU USADO, BASTA
ESCOLHER A MARCA. DEPOIS
VENHA BUSCAR O SEU CARRO
EM DUAUTO VEICULOS.

Carros novos
de todas as marcas
com garantia de fabrica. O seu
carro usado serve como entrada!

Mercedes-Benz
]

Foi feito para vocé PUMA

O salao nobre do automovel.
Presidente Bandeira, 1240 Lagoa Seca.



PESCA

LAGOSTA, O PRATO
DOS MILIONARIOS

O Rio Grande do Norte é o Estado que tem mais
cidades costeiras do Pais. Mas sua popula¢do néo
pode comer lagosta, porque é cara demais. E,

quando come, é o ‘‘refugo’’.

O mais curioso da situag¢do alimen-
tar do Rio Grande do Norte é que,
sendo o Estado o de maior niimero de
cidades costeiras do Pais, ndo tem o
peixe como alimento bdsico. E, além
da curiosidade, a ironia do destino: a
seca influencia, rigorosamente, a sa-
fra da lagosta, uma das principais
fontes de exportagido do Estado.

Outro fato dificil de entender é
que, em sendo o RN o segundo maior
produtor de lagostas do Brasil, o nor-
te-riograndense ndo pode se alimen-
tar. do produto porque os seus pre-
¢os sdo proibitivos. Um quilo da la-
gosta (refugo) estd em torno de
Cr$ 1.000,00.

A situagdo se agrava mais ainda
agora que a lagosta passa um pe-
riodo de entressafra, ao mesmo tem-
po que as empresas pesqueiras re-
clamam a queda de produgdo em tor-
no de 20% em relagdo a do ano passa-
do. Algumas das empresas alegam jd
estarem demitindo pessoal para po-
der suportar a estagna¢do do merca-
do, agravada pelas crises econémi-
cas.

Por sua vez, enquanto a carne de
gado ja chega a faixa de Cr$ 280,00 o
quilo, a populagdo natalense nao pro-
cura o peixe como derivado alimen-
tar. As providéncias do Governo sdo
sempre a longo prazo e, como sem-

O Canto do Mangue pode estar nos seus ultimos dias: s6 decadéncia

pre, tangenciando os problemas.

H4 21 anos existe em Natal a
comercializagdo de peixes do ‘‘Canto
do Mangue’’ e durante todo este es-
pago de tempo nenhuma administragdo
se dispos a criar ali um minimo de in-
fra-estrutura para a estocagem e a
boa conservagdo, que atendesse me-
lhor o natalense. Hoje, a cidade cres-
ce do Norte para o Sul e, por isso, exi-
ge um mercado de pescado mais pro-
ximo dos conjuntos habitacionais:
Mirassol, Ponta Negra, Nedpolis e
outros.

PEIXE: ARTIGO DE LUXO — Pre-
¢O por prego, o peixe leva vantagem
em comparagdo com a carne. En-
quanto esta atinge o patamar de
Cr$ 280,00 o quilo, o peixe, na mes-
ma aceleragdo vertical, custa em mé-
dia Cr$ 150,00 no Canto do Mangue.
Acontece que a vantagem em termos
de quantidade fica com a carne, que
d4 para alimentar um tipo médio de
familia, de cinco pessoas, isso com
certo esfor¢o, enquanto que a mesma
familia para ser alimentada com pei-
xe teria de dispor diariamente de 2
quilos de cada vez. S6 ai d4 para se
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perceber facilmente que o peixe anda
de fato mais caro do que a carne. E
dificil de entender tal problema, por-
que para a pesca o homem quase na-
da gasta, sendo um pouco de combus-
tivel. no caso dleo diesel que é mais
barato, quando a pesca é feita no alto
mar, além de despesas com alguns
implementos. O barco faz parte da in-
fra-estrutura, cujas despesas ao lon-
g0 do tempo sido facilmente absorvi-
das.

Francisco Augusto Chanana era co-
mercidrio quando procurava se defi-
nir na vida com uma profissdo con-
dizente. Pouco tempo passou no exer-
cicio de empregado de loja, logo in-
gressando por conta prdpria no co-
mércio de peixe contando com recur-
sos de algumas indenizagdes recebi-
das. Hoje, conta com 23 anos como
peixeiro. E diz: '‘Durante este tempo
todo ndo quero outra vida, sendo a de
cortar peixe’’.

Diz também que jd houve épocas
melhores, em que o peixe era mais
farto e, inclusive, a lagosta também
era um produto que ‘‘a gente podia
dizer que era nosso"'.

“"Agora, existe fiscalizagdo por tu-
do que é lado e os magnatas das em-
presas de pesca é que sdo os donos do
mercado do crustdceo. Nds, agora, s6
contamos com a lagosta chamada de
refugo, ou melhor, que ndo serve pa-
ra exportagdo. Isso significa que nem
a populagdo tem mais o direito de
comer da boa lagosta e nem nds te-
mos o direito de comercializd-la, se-
ndo por debaixo do pano, como mui-
tos fazem, porque legalmente as res-
tricées sdo inumeras. Alids € o inico
artesanato que ndo estd tendo vez no
Estado, a pesca artesanal, porque 0
que se escuta é o Governo dandolin-
centivo para tudo que é artesanal’’ —
revela Francisco.

O ““Canto do Mangue’’, local que
no passado inspirou muitos poetas,
por estar localizado 4 margem do rio
Potengi e ji ter atravessado bons
tempos, hoje, retine apenas 10 enca-
buladas barracas, que resistem ao
desafio da concorréncia das empresas
Pesqueiras, na sua maioria vindas de
Recife. .

As barracas jd ndo vendem mais o
peixe frito como antigamente e estdo
apenas contando os dias até que o
Governo resolva tira-las dali, pela
pouca importincia que representam
para o municipio em termos de re-
ceita. O “‘Canto do Mangue’’ repre-
senta tdo pouco para a Prefeitura que
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ela apenas cobra um imposto irrisério
de Cr$ 134,00 por més e um Alvari
de Localizagio anual.

Assim mesmo, segundo Francisco
Chanana, cada barraca faz uma mé-
dia de venda didria de cerca de 100
quilos, apesar do peixe com cabeca
custar Cr$ 150,00 e sem cabeca
Cr$ 180,00 o quilo. Segundo Chana-
na, o peixe é comprado nos barcos
que aportam nos fundos das barra-
cas ao preco de Cr$ 130,00 e nas em-
presas de pesca, quando se sabe que
chegou para elas um carregamento
novo de peixes.

ENTRESSAFRA — Esta é a hora
do natalense comer peixe mesmo com
os altos pregos, porque a lagosta en-
contra-se no periodo de desova. E
quando o produto fica escasso e as
empresas pesqueiras levantam o fer-
ro, por determinagio da Sudepe,
aguardando o periodo de maturagio.
Para nao ficarem paradas, as compa-
nhias de pesca do Estado incremen-
tam a venda do peixe mesmo, mesmo
alegando que nio é bom negdcio,
pois ndo comercializam em délar, co-
mo no caso da lagosta. Como afirma
José Bezerra de Aratijo Junior, dire-
tor de Produgio da Pesca Alto Mar:
"“Para se ter uma idéia da diferenga
existente entre os dois tipos de ne-
gocios, quando nds vendemos na
lojinha de peixes Cr$ 150 mil por

PESCA

Chanana: fiscalizam tudo

més, a lagosta nos proporciona um
faturamento de Cr$ 150 milhées por
ano’’

E prossegue: *'Nesta época de en-
tressafra, poderiamos vender muito
mais peixe, porém Natal é uma cida-
de, cuja populagio ndo tem o hdbito
de comer peixe, e, muito menos, pei-
xe gelado. Até na Semana Santa, a
maior fase de venda do produto, o
consumo do potiguar sé chega na
marca de 50 toneladas. Comparando

T:

Mudangas locais,
intermunicipais e
interestaduais

Representante

em Natal

Queiroz e Carvalho
Transporte e
Representacgoes
Ltda.

unibras

PREFERIDAS

Av. Sen. Salgado Filho, 1597 - Boa Sorte Tel.: (084) 231-3573, 231-4724, 231-6489
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isso com o que se consome em Reci-
fe. Natal praticamente é abstémia em
pescado, pois, o pernambucano come
na mesma fuse santa do calenddrio,
I milhdo de quilos "'

Mesmo assim, com as empresas de
pesca tendo uma alternativa para fa-
se de recesso da lagosta, seus empre-
sarios nio acham um bom negdcio a
pesca no Rio Grande do Norte. E
este ano de 80 foi registrada uma
queda de um milhdo de délares
comparando com as exportagdes de
1979. Assim, sé a Pesca Alto Mar,
que vendeu para o exterior 3,5 mi-
lhdes de ddlares em 79, este ano nao
passou dos 2,5 milhées de ddlares. O
motivo desta queda, que estd sendo
detectada em todas as empresas pes-
queiras do Estado, tem sido um s6: a
seca. Na Norte Pesca, por exemplo, a
informacdo € de que as exportagdes
cairam assustadoramente: ‘‘Antes
ndés tinhamos uma produgdo mensal de
15 a 20 toneladas e, atualmente,
ela ndo chega a 8 toneladas .

O desaquecimento da produgio se-
gundo José Bezerra e Eduardo tem
diversos fatores. Em primeiro lugar,
a pesca predatéria, feita indiscfimi-

— ———
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Eduardo: produgao baixou

nadamente pelos pescadores artesa-
nais, que buscam o lucro imediato
com uma ag¢ido de efeito irreversi-
vel. A outra é identificada pela falta
de depodsitos de matérias orginicas
carregadas pelos rios que afluem
para o mar. Esta é uma ag¢io que tem

P

~ e —

efeito reversivel, pois, com a chuva,
tudo volta ao normal. Um outro as-
pecto salientado pelos dois empre-
sarios, diz respeito a forma como o
Governo vem tratando as empresas:
““Antes, tinhamos incentivos de ex-
portagées com iseng¢do do IPI da or-
dem de 10%, que foi tirado. Depois
veio o Imposto sobre Exportagdo, ou-
tro incentivo du ordem de 20%, tam-
bém abolido, tendo isto ocorrido com
a justificagdo de que o cruzeiro esta-
va sofrendo uma maxi-desvaloriza-
¢do e, com tais medidas, estariumos
contribuindo para colocar a nossa
moeda a pregos reais. Veio, em se-
guida, uma alta do délar, o que, para
frustragdo de tais medidas, provocou
mais uma desvalorizagdo do cruzeiro
em torno de 40%. Somado esta queda
aos 80% de inflagdo interna verifica-
da na mesma época, tivemos uma de-
fusagem irremedidvel’’ — afirmam
0s empresdarios.

PRODUCAO PEQUENA — Apesar
do Rio Grande do Norte figurar em
segundo lugar na pauta de exporta-
¢ao da lagosta, a distincia é grande
para o primeiro colocado, o Ceara.

e

Rua José de Alencar, 745 - Tel.: 222-4666
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Enquanto nas costas do Rio Grande
do Nortesepesca 2,5 toneladas de
lagosta, no Ceard se pesca 5 tonela-
das e, com isso, hi um desajuste
grande na concorréncia pois os custos
sdo os mesmo, contando os cearen-
S€s com outras vantagens, ndo so de
incentivos do Governo como também
maiores opgdes de pesqueiros, como
alegam os empresdrios potiguares.

Pescados, de um modo geral, se-
gundo as mesmas fontes, sdo encon-
trados em maior abundancia nas cos-
tas do Maranhio e Para. E € por isso,
adianta José Bezerra, que, ‘‘hoje es-
tamos mal localizados'’ e desabafa:
“Jd ndo é como antigamente. Esta-
mos deslocados dos pesqueiros ren-
tdveis'’.

Na sua opinido, o que aliviaria an-
da a situagio seria uma pesquisa e
uma fiscalizagdo por parte do Gover-
no para detectar novos pesqueiros
para evitar a pesca predatéria. Hoje,
segundo José Bezerra, as empresas
tomaram a iniciativa e estao empre-
gando em muitos casos 0s seus pro-
prios recursos e meios para a fiscali-
Zagao.

ALEGACOES DA SUDEPE E
PROVIDENCIAS — Na Superinten-
déncia do Desenvolvimento da Pes-
ca — SUDEPE/RN, o Coordenador
Regional, Jomar Olimpio do Nasci-
mento, alega que para o crescimento
da pesca no Rio Grande do Norte pre-
cisa-se de uma infra-estrutura de
barcos como a existente no Ceara:
“Barcos de altas tonelagens’. No
Estado o que se verifica, segundo o
coordenador, é uma pesca artesanal.
““Posso adiantar que 95% dos barcos
existentes em nossas praias sdo ve-
leiros. As companhias que operam
aqui tém seus barcos, mas com a fi-
nalidade da pesca da lagosta. O pei-
xe que comercializam é quase todo
importado’’.

Citando o Ceard como parametro,
diz Jomar que o problema do Estado
€ a falta de recursos e de coragem pa-
ra investir em grandes empreendi-
mentos.

A guisa de solugdo, ou como alter-
nativa de alimento para os que So-
frem os percalgos da seca, a SUDEPE
e 0 Governo do Estado estdo comple-
tando a distribuigio de 300 mil ti-
lapias — peixe de 4gua doce — de re-
produgio e maturagdo rdpidas. O
projeto ganhou o nome de ‘‘Projeto
de Emergéncia”, pois se destina a
beneficiar as familias carentes de ali-
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mentos do interior do Estado. Fo-
ram colocadas nos agudes da Zona
Oeste 233 mil espécies e mais 67
mil em agudes e barragens do Seri-
do. Dentro de oito meses sera feita a
comercializa¢do dentro dos prdprios
municipios.

A GRANDE PRODUCAO E
EXPORTADA — Observa o coorde-
nador da SUDEPE que uma das solu-
¢oes para a pesca no RN, seria a or-
ganizac¢do de cooperativas no litoral.
O que acontece, atualmente, é que o
intermedidrio ndo tem onde colocar
a sua producgdo e, com isso, ‘‘perde-
mos muito pois a grande produgdo
vai para Pernambuco e Paratba’’. Se-
gundo ele, a SUDEPE, através do

Bezerra: antigamente era melhor

Na hora de comprar, vender ou alugar
seu imoével procure Sotil Imobiliaria,
uma organiza¢ao que sempre
preservou os interesses dos

seus clientes.

|SOTIL IMOBILIARIA

Av. Alberto Maranhao, 1881 -
| Tel.: 321-4693 — Mossors-RN

PESCA

PROPESCA, pretende organizar
cooperativas para tratar do problema
da pesca. O programa € visto como
capaz de solucionar a questdo, pois
suas diretrizes, visam instalar nas
praias de Caicara, Barra de Maxa-
ranguape e Macau, cooperativas para
a conservacao do pescado. A sede se-
ra em Natal, com grandes fabrica-
¢oes de gelo em cAmaras frigorificas.
E, com isso, o peixe pescado no Esta-
do sera transportado para Natal para
ser vendido a pregos mais baratos.

DADOS DA SUDEPE — De um
modo geral a produgio de pescados,
do Estado, segundo a  SUDEPE, é
da ordem de 4 milhées de quilos,
computando-se peixe, lagosta e ca-
marao. Este dado, referente ao ano
de 1979, poderd, porém sofrer uma
diminuigio este ano.

Segundo Jomar Olimpio, a pesca é
um dos melhores negdcios. O que fal-
ta é gente especializada. Os saldrios
do pescador normalmente ficam entre
Cr$ 10 mil e Cr$ 12 mil, segundo sua
producio, enquanto que o saldrio de
um trabalhador do mesmo nivel de
um pescador, noutra profissio, ndo
passa do minimo.

De acordo com dados da Cacex, as
4 principais empresas de pesca do
Estado, nos meses de pique de pro-
dugdo da lagosta, exportaram em 79
mais de 8 milhdes de ddlares. Este
ano, com a queda de produgao ¢ com
dados até outubro, jé foram exporta-
das lagostas num total de 4.703.698
milhdes de ddlares.

Um detalhe considerado impor-
tante pelo coordenador da SUDEPE,
€ o de que algumas Prefeituras do
Estado tém na pesca uma dé suas
maiores fontes de receita. E cita o
caso do municipio de Caigara, onde
99% da sua participagio no ICM cor-
respondem ao movimento financeiro
da pesca.
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ENERGIA SOLAR

EMPRESA DO RN PRODUZ
AQUECEDORES SOLARES

A Solmetal ja tem em estoque aquecesores solares de
qualidade garantida para colocar no mercado

no inicio de 81.

O aproveitamento da energia solar
ja é uma realidade no Rio Grande do
Norte: a partir de janeiro de 1981
uma empresa formada em Natal — a
Sol-Metal — Indiistria, Comércio e
Representacdes — langard no merca-
do coletores solares para uso residen-
cial e industrial. Invertendo uma nor-
ma ja comum, a Sol-Metal solidificou
a sua constitui¢ao a partir do momen-
to em que teve os dados concretos pa-
ra a produgdo dos coletores, utilizan-
do a tecnologia j4 plenamente apro-
vada, mas adaptada para as condi-
¢Oes locais. Dai, ao entrar no merca-
do, a empresa ja conta com um esto-
que suficiente de aparelhos para
atender & demanda, todos jd submeti-
dos a rigoroso controle de qualidade.
A maior prova da confianga da Sol-
Metal em seu produto é que ela, além
de proporcionar toda a assisténcia na
fase de instalagio, também manterd
um departamento de assisténcia téc-
nica permanente.

A ORIGEM — A origem da Sol-
Metal esta na unido de dois jovens
fisicos — Hermes do Amaral Pacheco
e Uilame Umbelino Gomes — forma-
dos pela Universidade de Brasilia e
PUC do Rio de Janeiro, Pds-Gradua-
¢do na Unicamp —, do corretor € em-
presario Francisco Ribeiro Alves e do
economista com Mestrado na
Unicamp — José Ferreira de Melo
Neto.

Os dois jovens cientistas, familia-
rizados com as técnicas para o apro-
veitamento de energia solar, coloca-
ram na pratica as teorias e chegaram
a fabricar um coletor capaz de funcio-
nar satisfatoriamente como aquece-
dor e, assim, proporcionar economia
de combustivel nas indistrias e ener-
gia elétrica e de gas butano nas casas
residenciais, restaurantes, € hotéis.

Viabilizada perfeitamente a parte
técnica, os jovens procuraram o em-

presdrio Francisco Ribeiro Alves para
a parte financeira e gerencial do pro-
jeto, e o economista José Ferreira de
Melo Neto para a parte administra-
tiva. Houve uma perfeita identidade
de interesses e a empresa foi imedia-
tamente formada, com o capital inte-
gralizado.

A ENERGIA SOLAR — Hoje, a
Sol-Metal ji funciona com uma boa
estrutura empresarial, produzindo
em série o equipamento a ser langa-
do no mercado. Atualmente, suas
instalagdes industriais estio num gal-
pdo da rua Dr. Horicio, n® 10, em La-
goa Seca. Ja tem um bom estoque
de coletores devidamente testados e
entra no mercado com uma capacida-
deA de produzir 100 aparelhos por
meés. No entanto, essa capacidade de
produgdo pode ser aumentada em,
pelo menos, 100%, ja nos primeiros
meses de funcionamento, se a de-
manda o exigir.

E todos confiam em que a reagio
do mercado vai ser favorivel ao
SM-I — o coletor solar que abre a
serie —, porque afirmam que, entre
outras vantagens, estd a de ter a mes-
ma qualidade dos aparelhos simila-
res produzidos no Sul do Pais. Além
do mais, para a Regiio Nordeste um
coletor solar como o SM-/ é suma-
mente vantajoso porque, aqui, em
média, hd uma superioridade em

Os aquecedores funcionam com perfeicio e sfo produzidos em série.

52

RN/ECONOMICO — Dezembro/80



relagao ao Sul de 800 a 1.000 horas de
sol por ano. E a pritica tem de-
monstrado que, além de sofrer maior
incidéncia dos raios solares, no Nor-
deste dificilmente se observam chu-
vas continuas por mais de 48 horas,
0 que vem assegurar a aplicagao
integral do coletor, mesmo no inver-
no.

De outro lado, quanto as vanta-
gens mais diretas dos coletores sola-
res, hd a economia que podem pro-
porcionar as indistrias, lavanderias
industriais, hotéis e restaurantes,
funcionando na tarefa de pré-aquece-
dores de caldeiras, aquecendo p1§c1-
nas, dgua nos hotéis € residénc1.as.
O hébito de usar dgua pré-aqu?clda
pelo aquecedor SM-I para cozmhaf
pode gerar uma economia de até
30% no consumo de gds butano.

Mas a comparagio melhor pode ser
feita na computagio dos custos ener-
géticos. Enquanto o quilowatt elé-
trico (a pregos de dezembro) custava
Cr$ 3.40, o produzido pelo SM-1 fi-
ca em aproximadamente Cr$ 0,60, a1

incluindo-se todos os gastos com o in-
vestimento. O coletor solar SM-1 po-
de captar 13.000 Kcal/dia. (A quei-
ma de um litro de Jdleo combusti-
vel produz 10.000 Kcal).

AS INSTALACOES — Todos os
materiais empregados na construgio
dos coletores SM-I sio da mais
alta qualidade e ainda por cima rece-
bem um tratamento anti-corrosivo. A
caixa metdlica, com isolamento tér-
mico, e tratamento interno a base de
epoxi, possibilita o uso de 4gua quen-
te, mesmo com tempo nublado, por
um periodo de 48 horas.

Cada coletor tem capacidade para
aquecer 150 litros de 4gua a uma
temperatura de 70 graus centigrados.
Dependendo das necessidades de
uma casa ou de uma indiistria, po-
dem ser instalados quantos coletores
sejam necessarios, pois eles, na reali-
dade, sdo pequenos médulos, facil-
mente anexaveis uns ao lado dos ou-
tros.

Ja em janerro, imediatamente - pds
entrar no mercado, a Sol-Metal pre-

ENERGIA SOLAR

tende se transferir para o Distrito
Industrial de Natal, onde ja dispde de
ampla area.

A rapidez e a eficiéncia com que a
nova empresa passou da concepgao
para a pratica funcional, se deveu a
uma feliz conjugagio da pesquisa teo-
rica e a pratica, além da participagao
de um homem de empresa de visio e
acostumado ao dinamismo necessario
aos grandes empreendimentos. Gra-
¢as a esses fatores o Rio Grande do
Norte contara niao sé com coletores
de energia solar, mas com uma em-
presa que também estd representan-
do equipamento criogénico para a
conservacgio de sémem destinado a
inseminagdo artificial e outros fins.
Esses equipamentos sdo os unicos fa-
bricados no Brasil no género, e custa
em média 50% a menos que os simi-
lares importados.

E fa-il supor que, com esta estrutu-
ra dinimica, a Sol-Metal nao vai pa-
rar ai e tem planos para incursionar
em muitos outros campos. O que é
bom para o Rio Grande do Norte.

E COISA NOSSA

Dore Cola — Dore Guarana — Dore Laranjada — e Dore Soda Limonada.

70 anos de
Nordeste e 29 de
Rio Grande do
Norte ja sdo
suficientes para
confirmar que o
refrigerante Dore
“*& coisanossa’’.
Pelo seu padraoe
qualidade, os
produtos Dore
continuam firmes
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SIDNEY DORE IND.

DE REFRIGERANTES LTDA.

na preferéncia do
consumidor. Para
atender a expansdo
do seu mercado, a
Fabrica Dore acaba
de implantar a
mais moderna
maquina
engarrafadora,
atualizando-se com
a presente
tecnologia.

Rua Silvio Pélico, 233 Tels. 222.1594 — 292.3472

Fabricas: Natal-RN — Jodo Pessoa-PB.



A PETROBRAS E O
DESENVOLVIMENTO NACIONAL

A Petrobras vem desempe-
nhando importante papel como
nucleo de expansdo econdmica.
Somente ano passado adicionou
ao Pais economia de Cr$ 80 bi-
lhGes. Além disso, 0 montante
de investimentos que realiza
anualmente — Cr$ 100 bilhdes
apenas este ano — atua como
agente multiplicador de riquezas
e fator de expansao de pratica-
mente todos os setores indus-
triais.

O vigoroso incentivo da Com-
panhia a industria pesada e a
engenharia nacional pode ser

medido pelas aplicagbes em
obras de grande, médio e pe-
queno porte que realiza com ob-
jetivo de assegurar o abasteci-
mento regional de derivados. As
obras em andamento ja envol-
veram investimentos de cerca de
Cr$ 12,6 bilhdes, aplicados em
diversos ramos da engenharia,
desde o setor basico até areas al-
tamente especializadas, algu-
mas criadas pela propria atuagao
da Companhia.

Outro aspecto relevante de in-
centivo a industria privada na-
cional sao os projetos que de-

senvolve e a tecnologia que pro-,

cura transferir ao empresariado
nacional na assinatura de con-
tratos para suas diversas obras.
Capacitar o fabricante brasileiro
para as inumeras necessidades
de materiais e equipamentos de
seu trabalho tem sido preocupa-
¢ao constante da Petrobras.

CAPACITAGCAO PROFISSIO-
NAL — De uma reserva de ape-
nas 169 milhdes de barris, em
1954, a Petrobras foi intensifi-
cando a atividade exploratéria e,
hoje, as reservas recuperaveis
sao superiores a 1,2 bilhdo de
barris. Quando as grandes cor-
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poragdes mundiais do petroleo
iniciaram a exploragao submari-
na, a Petrobras procurou formar
tecnologia prépria também neste
setor, através da ahsor¢ao de
conhecimentos para utilizagao
em equipamentos de sua pro-
priedade.

Engquanto em 1968 a empresa
tinha a seu servigo duas sondas
na plataforma continental, hoje
dispde de 32. O trabalho desen-
vplvido na atividade offshore es-
ta sendo apresentado pelas pu-
blicagbes internacionais como
um dos mais intensos do mundo.

Acumulando conhecimentos
tecnoldgicos, a Petrobras pbde

partir para solugées de natureza
estratégica importantes para
suas atividades. Primeiro, vol-
tando-se para o exterior, onde
além de descobrir petréleo ad-
quiriu experiéncia para a segun-
da solugao: os contratos de risco.

Com conhecimentos adquiri-
dos por seus técnicos e atraveés
dos setenta contratos de risco ja
assinados e outros a serem fir-
mados, a Petrobras esta reali-
zan_do plano intensivo de explo-
ragao objetivando determinar o
potencial petrolifero brasileiro,
infqrr_nagéo fundamental para
defini¢ao das opgdes energéticas
do Pais.
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A S/A FIACAO BORBOREMA vé 0 11° aniversario da
revista RN/ECONOMICO como uma prova da tenacidade
do oovo potiguar em busca do desenvolvimento. Um
arande futuro para a economia do Rio Grande do Norte
esta sendo tecido pelo esfor¢o de uma luta conjunta, onde
rada setor — empresarial ou publico — cumpre o seu
naoel. Nos, da S/A FIAGAO BORBOREMA, fazemos 0
fio do algodao; RN/ECONOMICO divulga o nosso trabalho,
como o de tantos outros que produzem e geram riquezas,
criando perspectivas de dias melhores.

S. A. FIACAO BORBOREMA




MINERIOS

DIRETRIZES PARA UMA POLITICA
DE DESENVOLVIMENTO MINERAL

NO RIO GRANDE DO NORTE

O Rio Grande do Norte, no que
toca a minérios, apresenta estatisticas
animadoras e de certa maneira des-
concertantes:

E o maior produtor de sal marinho
do pafs. O Estado que mais produz
scheelita no Brasil. Em nenhum ou-
tro Estado se produz tanta diatomita.
Em relagdo ao Nordeste, & o maior
produtor de caulim. Quanto a petré-
leo, produz muito mais do que con-
some. O setor mineral &, a todas lu-
zes, importante, nao sé para nés co-
mo em relacdo ao Nordeste e ao
Brasil.

Ocorre ainda realgar que esta im-
portancia mais importante se torna
quando & certo que minério em todo
o mundo & substdncia em processo
de escassez crescente e minério &
bem nao renovavel. Acabou, nao
tem mais como diria o Conselheiro
Acécio. Segundo o testemunho de
Skinner, que entende do assunto, as
Gltimas grandes minas da Europa fo-
ram descobertas pelos romanos. Os
Estados Unidos, a maior poténcia in-
dustrial do mundo, importam atual-
mente cerca da metade do aluminio,
cromo, mangan&s, niquel, estanho e
zinco de que necessitam e em futuro
relativamente préximo importarao —
& sério — quase todos os minérios
que precisam para alimentar a sua
formidavel indastria. Japao, poténcia
de primeira grandeza, é um depen-
dente sem remédio dos insumos mi-
nerais obtidos em outros paises. Mo-
ral da histéria: Os paifses que dispu-
zerem de minérios, notadamente cer-
tos minérios, desfrutarao em época
que se aproxima de uma situagao se-
melhante a de certos Estados &arabes
produtores e exportadores de petrd-
leo. O Brasil se inclui entre os pou-
cos paises privilegiados, sem nenhum
ufanismo. Nao esquecer, alias, que o
Brasil é ainda mal estudado sob o
ponto de vista geolégico, dada a sua
extensao territorial, e que Carajas,
com O0S Seus nGmeros estonteantes,
nao traduz o remate de uma pesqui-
sa mas o comego de uma procura. O
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Rio Grande do Norte, como ja dis-
semos, & uma regido privilegiada.
Segundo informagdes oficiais, ja fo-
ram detectadas em nossa provincia
perto de 500 ocorréncias de scheeli-
ta. Onosso problema é: pesquisar,
pesquisar, pesquisar. Mas nao se
pesquisa porque,ao que nos infor-
mam, nao ha dinheiro para pesqui-
sar no Nordeste. Vingou no resto do
pafs a convicgao de que o Nordeste
ja sangra demais a economia do Bra-
sil; que nés somos uma gente que
cresce em nmero e mingua em apti-
dao; que somos os famosos vagoes
vasios, os eternos dependentes da
generosidade dos nossos irmaos suli-
nos que, por forca de uma fatalidade
geogréafica e amor a unidade fisica do
pafs, carregam nas suas costas largas,
caridosas e pacientes, o peso morto
do nosso povo. Nada mais falso. Va-
mos aos fatos. Produzimos muito
mais petréleo do que consumimos.
Estamos assim reduzindo a conta do
petréleo importado, que representa o
principal componente da inflagao que
devasta a economia do pafs. O Se-
nador Milton Cabral, da Paraiba, em
discurso recente pronunciado no Se-
nado Federal, baseado em dados e
informacdes fornecidas pelo enge-
nheiro Moacyr Vasconcelos, ex-presi-
dente do Departamento Nacional de
Producao Mineral, disse: “A produ-
cao de petréleo do pafs, no més de
junho do corrente ano, alcangou a
marca de 192.000 barris/dia, dos
quais 131.000 foram produzidos em
subsolo nordestino. Cabe ainda regis-
trar que o custo estimado de produ-
cao situou-se em torno de US$ 16/
barril, enquanto o 6leo importado
necessdrio a complementagdes de
nossas necessidades diarias de petré-
leo, cerca de um milhdo de barris/
dia, foi adquirida ao preco de US$
36/barril”. E pergunta em seguida o
Senador pelo P.D.S: “Por que nao
retornar a regiao, na justa proporgao
dos recursos gerados, como forma
de recompensa pela utilizagdo de um
recurso nao renovével?”.

Ajuste-se & indagacdo do parla-
mentar paraibano a informacao de
que nao se limita ac petréleo a con-
tribuicdo do Nordeste e particular-
mente do nosso Estado ao desenvolvi-
mento do pais. O ano passado, por
exemplo, o Rio Grande do Norte,
exportou mais de US$ 18 milhdes e
importou menos de US$ 600 mil. A
divis@o tributéria & visivelmente orien-
tada no sentido do favorecimento
dos Estados industrializados do sul
do pais. E por ai prossegue a sangria
nadebilitadissima economia do Nor-
deste, a estranha politica do pobre
subsidiar a prosperidade do rico. To-
do esse predmbulo & para justificar o
pleito de queaos detentores do poder
central incumbe a inarredavel obriga-
¢ao de dar ao Nordeste nao um tra-
tamento diferenciado para melhor,
mas um tratamento justo, equanime,
sério.

Como o propésito destas mal
tracadas linhas & enfocar, s6 e s6, a
economia mineral da regiao e, parti-
cularmente, do nosso Estado, dize-
mos em pablico e razo, que a Presi-
déncia da Republica, com a devida
vénia, tem o indeclinadvel dever de
alocar recursos para pesquisar as ri-
quezas minerais do nosso subsolo, que
¢ sabidamente rico, e asseguram o
retorno do capital investido. Basta di-
zer que dados oficiais do Ministério
das Minas e Energias estimam em
quase 500 as ocorréncias de scheeli-
ta em nosso Estado. Sabemos que as
autoridades invocam como razao pa-
ra nao nos dar recursos para pesqui-
sar, o argumento de que o pafs nao tem
dinheiro, de que os recursos existentes
se destinam aos programas alternati-
vos de energia etc. Vamos, entdo,
colaborar com o governo no sentido
de obter recursos dos nossos préprios
recursos, ainda que em parcela insu-
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ficiente para atender a um programa
de envergadura no plano da pesqui-
sa e lavra de minérios. Alvitramos,
entdo, o seguinte: Reformulacdo ou
mudanga na destinagio do dinheiro
dado aos Estados como participante
das quantias arrecadadas com a co-
bran¢a do imposto Gnico sobre miné-
rios.

Sabem todos que, por for¢a de lei,
as quantias resultantes da arrecada-
¢do do [.U.M. sao distribuidas entre
a Unido, Estado e Municipio, caben-
do ao Estado a parcela maior de se-
tenta por cento (70%). Tal parcela
devera ser aplicada em investimento
ou financiamento de obras e projetos
que direta ou indiretamente interes-
sem 3 indGstria de mineragdo, por
forca de ordenamento legal. Nin-
guém ignora que a lei ndo é respei-
tada quanto & aplicagio da renda
vinculada, desvio que grandemente
prejudica os interesses da atividade
Mmineréria neste e em outros Estados.
Curioso constatar que a infragdo é
sabida e denunciada pelos préprios
ofgaos do Ministério das Minas e E-
nergia, em suas publicagdes oficiais.
Citamos um exemplo que retrata
muito bem a situagdo. Em Currais
Novos, deste Estado, somente de 03
empresas produtoras de scheelita, ar-
recadou-se em 1979, mais de Cr$
51.000.000,00, cabendo ao Estado,
consequentemente, quantia superior
a Cr$ 35.000.000,00. Neste ano de
1980, somente as aludidas 3 empre-
sas deverdo pagar, aproximadamen-
te, Cr$ 100.000.000,00 de LU.M.
Face ao que ocorre e ante a recusa
do governo em alocar recursos para
pesquisa no Nordeste, propomos O
seguinte: Transformar a quota per-
tencente ao Estado {70%) em um
incentivo Jfiscal em favor do minera-
dor contribuinte que se dispuzer apli-
cé-la em pesquisa mineral, a seme-
lhan¢a do que se permite em relagao
ao imposto de renda, nos termos do
art. 23, da Lei n° 5508, de 11 de
novembro de 1968, incluida na legis-
lagao basica dos incentivos fiscais ad-
Ministrados pela Sudene.

Este incentivo consiste em reduzir
o imposto de renda devido pelas in-
ddstrias estabelecidas no Nordeste
para fins de reinvestimento. Em suas
linhas gerais, o incentivo funcionaria
do seguinte modo: A empresa contri-
buinte que pretendesse pesquisar
uma &rea juntaria ao seu pedido de
obtencdo do competente alvaré de
Pesquisa um orgamento de capital,
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isto &, a minuciosa estimativa do cus-
to da pesquisa. Protocolado o pedido
no D.N.P.M., a partir dai a empresa
ficaria autorizada a depositar em con-
ta vinculada no Banco do Brasil se-
tenta por cento do imposto devido (o
correspondente & quota do Estado),
limitada a retengdo ao custeio da
pesquisa, previamente estimada no
projeto apresentado. Aprovado o
Projeto, o D.N.P.M. expediria oficio
ao Banco do Brasil, autorizando-o a
liberar a conta vinculada em favor do
minerador contribuinte. Este incenti-
vo constituiria uma valiosa contribui-
¢do para a pesquisa mineral, notada-
mente em relacdo ao Rio Grande do
Norte e &s empresas de pequeno e
médio porte de capital brasileiro, que
sdo as mais carentes em disponibili-

dades financeiras.
Outra medida

que favoreceria
extraordinariamente a pesqui-
sa seria ado¢do da chamada

“moeda minério” nos empréstimos
tomados para este fim, isto &, vincu-
lar o empréstimo & produgdo de mi-
nério, receber dinheiro e, em caso de
éxito na’pesquisa, fazer o pagamento
em minério que se pesquisou e en-
controu. Fécil, simples, razovel, efi-
caz. A idéia & do Dr. Eliseu Visconti,
diretor financeiro da C.P.R.M. A
adogdo da chamada “moeda miné-
rio” acabaria com o espantalho dos
chamados “juros reais” que amarram
a C.P.R.M. a um esquema financeiro
verdadeiramente escorchante e res-
ponsével, sem divida, pelo insucesso
das suas atividades como érgao de
financiamento.

Presentemente, a minuta do de-
creto que tornaria efetiva a nova
térmula estd, ao que nos informam,
na Seplam, aguardando o “nihil obs-
tat” de quem de direito. Vamos rezar
para a sua dellivrance. Vamos rezar
mesmo. Cada dia nos convencemos
mais que sé os poderes sobrenaturais
poderao sensibilizar os nossos ho-
mens piblicos para a dura e alar-
mante probleméatica do Nordeste.
Vamos repetir nesta hora dramatica
as préticas e exorcismos usados na
Idade Média. Procissao, novena, pe-
niténcia, promessas, cinza na cabeca,
flagelagao, ladainhas etc. Este & o
projeto que sugerimos ao clero, no-
breza e povo para tirar o Nordeste
do seco atoleiro em que afundou. E
um alvitre que esperamos seja inclui-
do no plano diretor da Sudene, que
de uns anos para cé avulta em pré-
dio e mingua em recursos.

MINERIOS

NEGOCIO
CONCRETO
SEMPRE TEM

SUAS
VANTAGENS!

O pré-moldado de concreto é um
produto que dispensa
manuteng¢io, pintura ou
acabamento especial, e que
nunca se acaba. Por isto, é a
escolha mais segura e
econdmica.

Galpfes Industriais (vao livre de
11 a 18 m), Posteagao,
Estabulos, Cercas e Currais,
podem ser construidos com

pré-moldado POTYCRET, com
grande economiade tempo.
Britas de todos os tipos para

prontaentrega. Pega
informagfes e comprove!

POTYCRET

Quadra H, Parque - Quinitas. Fones:
222-2408 e 222-4532. Natal-RN. Filial:
Mossoré-RN.
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EXPORTAGAO

EXPECTATIVAS DAS
EXPORTACOES NO RN

A exportagao, a partir da segunda
metade da década de sessenta, vem
assumindo cada vez maior importan-
cia na economia brasileira. Com o
advento do cartel dos paises produto-
res de petrbleo e o consequente en-
carecimento astrondmico deste pro-
duto, exportar passou a ser um pro-
blema de vida ou de morte para o
Brasil. Por esta razdao mobilizaram-se
os esforgos do Governo e do empre-
sariado nacional objetivando o equili-
brio de um balan¢co de pagamento
comprometido com o custo do petré-
leo, os servigos da divida externa, a
importagao de bens de capital e de
outros produtos de que necessita-
mos, além de obrigagées decorrentes
da importacao de tecnologia e de ca-
pital alienigena.

O Rio Grande do Norte tem, sem
davida, uma participagao neste esfor-
¢o da nagdo para exportar cada vez
mais, como condi¢ao para manuten-
¢do do nosso ritmo de crescimento
de pafs em desenvolvimento, afora
as necessidades acima mencionadas.
A sua presenga na exportagao re-
monta ao inicio do século, ou talvez
antes. Salviano Gurgel, testemunha
presente da histéria da indistria e do
comércio deste Estado, nos da noti-
cias de que algodao, peles, couros,
cera de carnatiba e milho fizeram a
nossa pauta de exportagao durante
muitas décadas. llustrando as suas
informacdes lembra nomes de em-
presas que se dedicavam a esta ativi-
dade, destacando Pedroza Tinoco &
Cia., Epaminondas Branddo, Mar-
tins Irmdos & Cia., Wharton Pedroza
S. A., Joaquim das Virgens Pereira de
Aratijo, Jodo Cdmara Inddstria e Co-
mércio S. A. e Lafaete LucenaS. A.

Com o decorrer do tempo em firmas
se sucederam e a pauta das nossas
exportagoes se modificou com a sai-
da de alguns produtos primérios e a
entrada de outros, além da inclusao
de uns poucos manufaturados.
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Atualmente quase uma centena de
firmas estdo registradas na Cacex co-
mo exportadoras, embora apenas
cerca de 60 estejam ativas. Natural-
mente s& um pequeno nimero de
exportadores atingem volumes consi-
deréaveis.

Tentando situarmo-nos em a nos-
sa realidade presente, de um peque-
no ¢ pobre Estado de 53 mil quild-
metros quadrados de superficie e
uma populagdo um pouco inferior a
dois milhdes de habitantes, ocorrem-
nos vérias indaga¢des quando busca-
mos prever os rumos da atividade
exportadora entre nés.

Em termos de época atual, em
que contamos com excelentes meios
de comunicagdes, sistema crediticio
razoavel, apoio do Governo Federal
a atividade, ha entre nés uma men-
talidade empresarial exportadora? Da
parte do poder piblico estadual ha
uma atitude de efetivo apoio, incen-
tivo e estimulo & exportagao? Pode-
rlamos exportar mais do que o faze-
mos? Quais os obstaculos e proble-
mas que inibem o crescimento do
nosso volume de exportagao? Au-
mentou efetivamente a nossa pauta
de produtos? Sao perguntas que nos
parecem pertinentes quando se tenta
enfocar esta atividade.

Em primeiro lugar, ressalvadas as
sempre honrosas exceg¢bes, 0 nosso
empresariado ndo apresenta uma
mentalidade exportadora condizente
com os tempos atuais. Pouco ou na-
da pesquisamos em matéria de mer-
cado externo e nao atacamos os pro-
blemas que dificultam a atividade.
Reclamar é o nosso habito. Mante-
mos uma atitude de quase passivida-
de e contemplagdo, esperando que
as coisas acontegam. Queixamo-nos
da burocracia, recriminamos as auto-
ridades, numa atitude de quem dese-
ja que alguém faga algo por nés.
Quando as coisas estdao boas recla-
mamos o intervencionismo do Esta-
do; quando estdo maés, acusamos as

autoridades de serem omissas. Certa-
mente estes comentérios nao abran-
gem aquelas coisas que somente o
poder piblico pode fazer.

No que diz respeito ao poder pi-
blico estadual, h4 uma posicao de
quase indiferenga e por vezes de de-
sestimulo & atividade. Exemplo disso
é o fato de haver subscrito e ratifica-
do conv@nios que institufram incenti-
vos 3 exportagdo para, em seguida,
negar-se a dar execugdo aos mes-
mos, sob a alegagado de que nao esta
obrigado a por em prética o que con-
veniu. Enquanto isto acontece aqui,
outros Estados vizinhos encontraram
solu¢bes adequadas para o proble-
ma. A iseng¢do do ICM para os pro-
dutos industrializados se torna iné-
cua, dada a impossibilidade do uso
do tributo que acompanha as maté-
rias-primas e os insumos. Os indus-
triais exportadores do Estado t8m em
suas escritas fiscais milhées de cruzei-
ros de crédito que nao podem utili-
zar. Dado que o tributo integra o
preco da mercadoria, no caso as ma-
térias-primas e insumos, ele esta so-
brecarregando o custo do produto fi-
nal.

Sem dividas poderfamos exportar
mais, néo fosse a falta de imaginagao
e de agressividade aliada a reais obs-
taculos que se somam aquelas.

O volume das nossas exportagdes
tem evidenciado aumento, embora
modesto. Assim & que nos d4 a se-
guinte sequéncia nos quatro anos a
seguir (em milhdes de dollars): 1975
— $22.813; 1976 — $ 21.477; 1977
— $31.554; ¢ 1978 — $ 35.816. No
que diz respeito & pauta, houve au-
mento em relagdo 3 década de 60,
especialmente com a inclusiao dos
manufaturados. Para os niimeros aci-
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ma indicados contribuiram, principal-
mente, a scheelita e outros minérios,
lagostas, peixes, cordéis de sisal, fi-
bra de sisal, sal marinho, fios de al-
godao, cera de carnalba, couros
preparados, 6leo de mamona, casta-
nha de cajii e bombons. Outros pro-
dutos como algas marinhas, confec-
¢bes, artesanatos, cascos e chifresde
bovinos e farinha de osso cada dia
diminuem a sua presen¢a no volume
total.

Ressalte-se que a nossa pauta de
exportacdo & a menor dos Estados
do Nordeste, do Cears até a Bahia.
Este & um ponto que merece refle-
xBes e um trabalho no sentido da
inclusao de outros produtos disponi-
veis na &rea. Seria o caso de inda-
gar: o que estd fazendo o
PROMOEXPORT, que’ n&o levanta
as possibilidades e procura interessar
aos tradicionais exportadores ou a
novas empresas? Em o nosso enten-
der, a simples organizagao de estatis-
ticas nao justifica a sua existéncia!

H4 entre nés uma mentalidade al-
tamente prejudicial; para muitos s6

interessa exportar grandes volumes
de um produto, esquecendo que um
pequeno volume de exportacdo de
diversos itens pode fazer um bom ne-
gbcio.

Além dos problemas antes men-
cionados, existem outros cuja solu-
¢ao foge ao controle dos exportado-
res e que prejudicam a expansido da
atividade. Dentre estes o maior & o
transporte maritimo. Sem o decidido
apoio do poder piblico em tcdos os
niveis, ndo haverd como quebrar o
circulo vicioso: Nao temos navios no
porto porque a carga oferecida &
pouca; a carga nao aumenta porque
nao temos navios com escalas regu-
lares para cumprirmos os contratos
nas épocas estipuladas, o que possi-
bilitaria 0 aumento dos negécios. Daf
resulta que grande parte do que ex-
portamos & embarcado em portos de
outros Estados — Fortaleza, Cabede-
lo, Recife, Salvador, Rio de Janeiro
e até mesmo Santos.

Outro problema serissimo & o do
porto de Natal. A pequena profundi-

EXPORTAGCAO

dade na entrada da barra e do canal
de acesso & um obstaculo real mas
que muitas vezes serve de pretexto
para o armador nao nos atender. As
condigdes do acesso impedem a en-
trada de navios calando mais de 24
pés, ou que tenham mais de 180
metros de comprimento. Pela falta
de profundidade os navios sao obri-
gados a aguardar maré alta para en-
trar ou para sair, importando em per-
da de tempo que custa dinheiro aos
armadores. Por outro lado, relegado
a um plano secundério, por nao ter
movimento satisfatério, o porto nao
vem sendo reequipado.

Este &, em sintese, o panorama da
atividade exportadora em o nosso
Estado, pendendo mais para o pessi-
mismo do que para o otimismo. A
infraestrutura & fundamental para o
progresso de qualquer atividade. Es-
pera-se que o poder publico solucio-
ne os problemas que lhe sao afetos e
temos a esperanga de que o empre-
sariado se reposicionara para a refor-
mulagdo do seu comportamento
diante de uma realidade nova.

11 ANOS CONSTRUINDO
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A informagao corretae
honesta € uma das
formas de construir.

Ha 11 anoso
RN/ECONOMICO vem
ajudando a construir, a
sua maneira, uma parte
importante da grande
obra que é a economia do
Rio Grande do Norte.

A CAMISARIA UNIAO
LTDA., consciente do
seu papel na tarefa de
construir progresso e
somar esforgos,
comunga desta
importante data e vé
nela o reflexo de um
trabalho sadio.

GRUPO DE LOJAS UNIAO
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R.FREIRE

nossa melhor tradicdo
em ceramica

O Construtor do Rio Grande do Norte conhece de muito tempo o nome
de R. Freire e o padrao de qualidade dos seus produtos. Afinal, sao 21
anos de tradigao ceramista no Estado! 3
O grupo R. Freire mantém duas indastrias no municipio de Sao Gongalo
do Amarante produzindo diariamente 300 mil pegas ceramicas,
especialmente telhas coloniais, tijolos comuns e de toc_ios 0s tipos,
alem de tijolos aparentes e casquilho para revestimento.

Para quem vai construir, o caminho certo & comprar cer_émlc_a a quem
tem tradi¢ao e qualidade para oferecer. O grupo R. Freire dispde de
produtos para todas as linhas, seja para os _grandes conjuntos
habitacionais ou para as construgoes de fino acabamento.

R.FREIRE IND.COMERCIO S A.

Ceramica Potengy — Ceramica Santo Anténio
Administraco e vendas: Rua Princesa Isabel, 487 — Centro
Tels.: 222-6750/6831/2412 — Natal - RN
Fébricas: S0 Gongalo do Amarante — RN



CALUX

MARKETING

UM SUPER-HEROI VIROU SOLUCAO
PARA UNIFICAR DUAS TRADICOES

A pequena historia de uma estratégia de ““‘marketing’’ que deu certo.

O que pode simbolizar uma orga-
nizagio empresarial, fundada ha
49 anos, unificando as duas marcas
com que ela se tornou conhecida no
mercado e ainda transmitindo uma
mensagem de renovagio, dinamismo
€ seguranga?

Paulo Vasconcelos de Paula, repre-
sentante da terceira geragao de diri-
gentes de Galvdo Mesquita, deparou-
se com esse problema a partir do ins-
tante em que, assumindo o comapd’o
da organizagio, resolveu modermz.a-
la e adapta-la aos tempos atuals.
Ele conta como chegou a uma solu-
¢do para o problema:

— Evidentemente que este caso
nao teve uma formulagdo tao simples,
nem o problema definiu-se de forma
tio instantinea. Primeiro porque
nossa Organizagio nao costumava in-
vestir em propaganda. Depois, por-
que Galvdo Mesquita e Casa Lux
trabalhavam de forma separada. Nos-
sa solugio veio se cristalizando, aos
Poucos, 3 medida em que comeca-
mos a anunciar, fazer promogoes €
adotar técnicas novas de administra-
¢d0. Com essa mexida que demos na
Organizagio, o problema que nao
existia, antes, revelou-se e tivemos
de resolvé-lo. Acredito que o Galux €
a solugdo que encontramos. Tanto
assim que, embora langado ha pouco
maijs de seis meses, ele parece per-
tencer i nossa Organizagio desde
que foi fundada.

Galux foi criado pela equipe da
Dumbo Publicidade, empresa que

RN/ECONOMICO — Dezembro/80

Galux, o defensor da economia.

detém a conta publicitiria do grupo
Galvao Mesquita. Everaldo Gomes,
Diretor da Dumbo, fala da criagdo
da marca:

— Uma das caracteristicas desse
nosso cliente € seu dinamismoe a sya
politica de promogdes sucessivas,
que infernizavam nossos homens de
criagdo, na hora de elaborar uma
nova campanha. Tinha também, a
necessidade do cliente de unificar
suas duas marcas. Concordamos que
necessitivamos de um simbolo. E
o procuramos de todas as maneiras,
chegando ao ponto de consultar pro-
fissionais de outros Estados. Mas, o
Galux é nosso todo. Surgiu numa
reunido de brainstorm, quando
Cassiano Arruda propds que este
simbolo fosse o Capitio Asa, numa

alusio a Paulo de Paula, que € avia-
dor e foi oficial da Forga Aérea. Co-
mo nao encontravamos o simbolo,
sempre que se falava no assunto,
vinha a idéia do Capitdo Asa, que
terminou evoluindo para um super-
herdi, em sucessivas reunides, que
contaram inclusive com a participa-
¢do de Paulo de Paula. Definida a
idéia, sua finalizagdo coube a Marce-
lo Mariz Paiva, do Departamento de
Arte da Dumbo, que havia perten-
cido ao Grupheq, um grupo de jo-
vens natalenses que resolveu fazer
histérias em quadrinhos.

Para Everaldo, a composigio do
tipo foi apenas uma sequéncia 16-
gica: ‘““Nosso trabalho foi adaptar sua
personalidade a personalidade de
uma empresa, que estando hi 49
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MARKETING

| 1] |

" 10 EO ALECRlM ONDE. E'.U CHECO
MEU PRIMEIRO DESAF LOTA 7

COM TODA MINHA

LOJAO, NA PRESIDENTE BANEJQA N9 893 ,ONDE

ESTARE!I EM PLANTAO PERMANENTE

i

[

CONTE COMGALUX EM QUALQUER
LOJA DEGALVAO MESQUITA OU

CASA LUX PARA LHE DEFENDER

GALVAO MESQUITA

*uma tradigao que se moderniza

CASA LUX

-llumina e embeleza o seu lar

Mistéria em quadrinhos mostrou como surgiu um super-heroéi.
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anos no mercado, s6 mereceu aco-
lhimento e atengbes da coletividade.
Como super-heréi se identifica com o
segmento mais jovem do piiblico,
com a nova mentalidade da diregao
da empresa, sem prejudicar em nada
a tradicdo que representa. Na ver-
dade, o Galux terminou sendo a
sintese do préprio slogan da organi-
zagdo: uma tradigio que se moderni-
za.

Além de significar a jungdo dt?
duas marcas, o nome GALUX jd
existia, pelo menos, para alguns fun-
ciondrios da organizagio: era a deno-
minagio da caixinha do Natal,_limga
oportunidade onde a organizagdo
comemorava unida. .

Mesmo reconhecendo que foi uma
ousadia adotar, como simbolo, um
super-heréi, Paulo de Paula acredita
que se fossem vivos, os seus anteces-
sores, os srs. Amaro Mesquita,
fundador da firma, e Hermita.C:in-
sang¢io, também aprovariam a idéia:
‘“na verdade GALUX representa
nossa prépria histéria, de uma ma-
ueira diferente, mas verdadf:lra. 0
que pretendemos é transferir para
€ste personagem tudo o que conquis-
tamos, para que ele seja uma marca
viva disso tudo que somos: uma em-
presa que tem uma histdria para con-
tar. Que tem muito orgulho das suas
origens. Que reverencia a memoria
dos seus fundadores e procura se-
guir os seus exemplos. Uma empre-
sa que nasceu e cresceu nesta cida-
de, respeitada e admirada por tod(?s.

ma empresa sglida, mas cujo maior
Patriménio é o seu patrimonio mo-
ral. Sio qualidades reconhecidas
Unanimemente, que somente podem
Ser representadas por um verd’adelro
super-hergi. Por isso, nosso simbolo
€ consistente e verdadeiro, mesmo
sendo uma fantasia de infﬁncia}. Pois
a fantasia termina comunicando
Caracteristicas reais.

“Em termos internos de nossa
€mpresa’’ — acrescenta Paulo de
Paula — “o Galux pode represen-
tar até o trago de unido existente nas
Suas trés geragbes de dirigentes,
representada pelo mesmo corpo de
auxiliares, muitos dos quais com par-
ticipacdo aciondria, que vérp atuando
hd muito tempo no atendimento ao
Publico. Temos homens com mais de
40 anos na firma. Gente que traba-
lhou com Amaro Mesquita, com Her-

mita Cansangio e que me trouxci
0s seus ensinamentos. Esse pessoa
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Paulo de Paula: modernizar sem
esquecer as ligées do passado.

€ outro grande patriménio a preser-
var, € que necessita ser representa-
do por um simbolo que, mesmo mo-
derno, mantenha suas caracteristi-
<as conservadoras.

Para o pessoal da Dumbo Publici-
dade, o Galux é tratado como um ser
merecedor de todo o carinho, e como
tal deve merecer cuidados especiais,
para que quando usado — em TV,
em anincio impresso ou em placas —

MARKETING

Everaldo: solugdo local para
problema de marketing.

mostre as caracteristicas que propée
mostrar.
E Galux vende?

Paulo de Paula ri. Pira um pouco e
responde de forma enigmitica: ‘O
préprio RN-Econémico pode lhe dar
essa resposta. E s§ consultar nossa
posi¢do como contribuintes de ICM
no préximo ano para que vocds
tenham a resposta’’.

VAI SE MUDAR?

EQUIPES ESPECIALIZAL
EMBALAGEM ONE-WAY

Locais-interestaduais

Entido, ndo hesite.
Ligue-se com Mudangas
Tocantins.

Dispomos dos seguintes
servigos:

* Embalagens'‘One Way”’
®* Embalagens Picotadas
® [camentos
® guarda-mdveis

(em Lift Vans)

intermunicipais-internacionais

MUDANCAS TOCANTIN

Rua Jodo Pessoa. 219 — Ed. Sisal, Loja 6 — Galeria — Fpne: (084) 222-6586
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USINAESTIVAS S/A

C.G.C.n"08.058.802/0001-84
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RELATORIO DA DIRETORIA

Senhores Acionistas,

Dando éumprimento

as disposigbes legais

e estatutidrias, vimos submeter 3 apreciagao de V.Sas. as de-

-onatragées financeiras desta Sociedile, relativas ao enerc_l

cio encerrado 31 de julho de 1980.

a safra 1979 / 1980,

No exerclcio social em apr&go,referente

a DSINA ESTIVAS S/A., produziu 1.034 .

161 sacos de agucar e 6.788.616 litros de alcool para fins /

carburantes, cuja produ¢do,considerando as dificuladades sur

gidas no decorrer da safra, consideramos

como razodvel.

Aproveitamos a oportunidade para agra-

decer » valorosa equipe que conosco repartiu as responsabili
daces e dificulades na ardua missac de dirigir esta Socieda

de , bem como aos nossos cliente,fornecedores, Bancos,Entida

des Piibiicas e todos aqueles que efetivamente contribuiram

com esta Administragao, cuja dedicagao tornou possival a rea

lizagao dos resultados ora apresentados.

Arthur Tavares de Mello

Diretor Presidente

vinicio Tavares de Melo

Estivas,Ares(RN), 28 de agosto de 1980

Virgilio Tavares de Melo
Diretor Comercial

Murilo Tavares de Melo

Diretor Industrial Diretor Superintendente

\

CIRCULANTE
DISPONIBILIDADES

Dupdaitos banciarfios a diapoaigeo
CREDITOS

Créditos a receber da clientes

(-) Titulos deacontados

(-) Proviaso para devedoras duvidosos
Aclantamentos a fornecadoras de cana
Adiantamentos a forpecedoras da mat
Iagoatos a recuperar

Adiantamentos a terceiros
Adiantamentos a empregados

Adiant caentos a empreiteiros contratados
Depcaito para importagase

Depeaisn para reinvestimento - Lai 5 508/68

ESTOQUES

Klcool

Melago

Almoxarifado

Isportagdea em andamento
VALORES E RENS

Titulos e valorea wobilidrice

Safra de cana fundada
CESPESAS DO EXERCICIO SEGUINIE
REALIZEVEL A LONGO PRAZO
CREDITOS

Créditc em coligada

Aciocoiatas a diietores

Depdaitos compuladrios

lspoatos a recuperar

Zapréatimoa compulagrios
VALORES T RENS

Titulos e valorea mobilidrios

Caugoe. permanentes

Safra de cana em formagao

Aluguéia e arrendamentos a apropriar

TOTAL CIRCULANTE E REALIZAVEL A LONG) PRAZO
PEAMANENTE
INVESTIMENTOS

Participagaes em coligadas

Participscaes por incentivos fiacaia

Participagoes em outras espresas
TMORILYZABO

InGveia

Equipamentas a inatalagdes industriafe

Velcules

Eeuipamentos e inatalagGes eacritdrios

Micuines e implementos agricmlas

Semoventes

Obri

Ylors

(~) Proviates para depraciagio

31/30L/1980

M9.196.903,57

BALANGO PATRINONIAL

31/J0/1979

108.750.279,6

70.400.662,48 71.922.432,20

116.000,00 3.817,012,43
70.290.562,48 60.105.419,77
19.849.624 43 22,627.048,78
18.165.973,74 25,390 .441,67

( 10.193.568,87)
( 544.979,00)
1.805.426,74

-0

1.657.990,25
2.012.402,20
540.506, 46
2.720.379,23
248.243,60

100,759 .829 07

( 16.251.708,24)

¢ 761.713,00)

1.146. 619,48

1.720.341,34
-0-

2.428.709,15
348,397,233
4.446.112,85
245.807,20
_3.914.761,00

49.679.871,82

808,580,008
-0~

99.864.608,20
_6.632,79

156.820.131,59

7.753.213,83

343.983,1,7

41.582.674,92
-0~

41.942.633,77

94.015.819,82
62.000.311,77
1.366.656 00
51.455.862,15

-0~
43.942.633,77
585.493,10

15.107.472,43

18.052.566.06

7.850.975,72

1.468.538,58 -0-
-0~ 82.886,62
15.589.450,20 7.498.065,58
18.018,00 -0-
976.559 28 270.023,52
13.493.296,29 7.256.496,71
5.000,00 £1.066,70
144,65 144,65
28.292.161,64 7.175.285,3%
5.105.990,00 -0-

400.652.765,92

203.865.752,10

425.165.126 28

263.995.822, 57

10.411.126,10

5.520.073,94

9.353.588,00 5.52.873,9¢
679.200,60 -
373.337,50 o~

408.098.356 91 253.345.336, 34

176.302.027,46 108.559.992,89

311.725.809,63
33.142,363,40
4.071.257,04
54.644.846,19
89£.209,19
21.246.380,77
3.047.y20,10

QUL KT WECT

182.010.087,62
20.136.154,15
2.871.972,21
33,155.844,04
321.192,70
4.670.853,92
235.802,83
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CIRCULANTE

PASSI VYO

Fornecedorea
Inatituigoea financeiras
Ispoato de renda a pagar (proviaao)
Impaatos diveraos a pagar
Cenulbuigul sociain a pagar
Salarios e ordensdoa a pagar
Dividendoa a pagar
Pnrhexpnqu. a pagar

d iver

Proviaao pn a 139 aalario
Tituloa a pagar

Proviaso para encargoa tributaries
RXIGIVEL A LONGO PRAZO

Bapresa coligada

Rapreaa controlsdora

Acioniatas e diretores
Inatiluigoes financeiraa

Isposto de renda r (proviaan)
Contribuigiea mociaia a pagar

TOTAL
PATRIMMIO LIQUIDO
CAPITAL

Capital avhacrito e integralizado
RESERVAS DE CAPITAL

Reaerva de inveatimentos incentivados
Corregso monetaria imbilizado
Reservs p/aumentc capital Lei 4239763

Corregao mometiria capital realizsdo
RESERVAS IE LDCROS

Reaerva legal
Reserva para conun;en:inl

Reserva recuraca proprios art.2), Lei 5508/68

p/aumento cepital art.23, Lei 5508/68
p/aumento capital act.1?, DL 1564/77

=LUCROS ACTMOL ADOS

—

31/30L/1980 3173071979
227.288.156,99 152.515.880,78
32.590.348, 80 37.988.644,05
95.521,561,33 40:397.706,56
16.949.047,00 22.045.011,0¢
7.087,400,49 822.866,37
A 36.569,82 10.011.116,08
45 6.020,01
:z 147.238,50 16.216,133,10
3.080.000,00 9.769.966,00
1.195.409,54 4,414.031,03
3.461.233,94 -0-
4.857.821,70 3.028.518,90
5.133.512,86 2.975.000,00
9.786.554,07 4.840.866,08
3,572.413,00 -0~
3,982,533, 49 -0~
161.517.295,52 97.987.003,22
- 70.372,00
5.905.085,05 5.314.230,62
7.507.527,53 986.479,97
125.351.300,98 73.036.577,43
7.433.479,00 18.579.343,09
15.319.902,96 -0

388 .805.452,51

250.502.884,00

437,012,439 ,69

217.350.690,67

183.480.000,00

105.930.000 ,09

1R3.480.000, 00

183.480.000,00

100.974.750,12 77.950.098 .95
679.200,60 -0~

-0~ 25.526.841,30

16.455.420 ,40 4.774.389,00

-0- 5.487.929,00
62.597.073,12 -0-

101.243.056 ,00

42.160.929 65

1)- Aa dzapesss pré-operacionsia eatso demonatrades -pelc total dos
cuatos incorridos durente a_fase pré-operaciunal, corrigide moneta
riamente. As amortizagoes aac efetuadas pelo sétodo linear e citao
previatas para o praso de 5 (cinco) anca.

2)- Aa benfeitoriss em imdveia locado= eatao demo
de custo corrigido -nenrh-n:e Aa amorii

16.171.720,83

30.265.765,74

11.645.302,83

4.526.418,00

56.385.968,74

6.265.765,74
24.000.000,00
—0-

3.212.825,98

pelo método linear ¢ na razao do prazo de wvigéncia do contrata de

locagao.

#) PROVISAD PARA IMPOSTO DE RENDA

Foi coratituida na razso de 35% aobre o lucro real. Sobre « parcela do
lucro que excedeu de Cr$ 30.000.000,00 incidiu a aligelw adicional de

5Z. Mo valor da proviaso eatao lnu.nd- -

26.127.044,00 e Cr$ 7.751.427,00 correspondentes a
incentivo fiscal, artigos 13 ¢ 14, Lei 4239/63

tao regiatradsa no patrimonio qudn.

MOTA 3 - MUDANCA DE PROCEDIMENTO CONTABIL

PROVISED PARA FERIAS

arcelagxie Cr§

inengan e redug
., cujea contrapartides ea-

por

A erpreaa copatituiu a proviaso para férias dea qu'un-. procedimento

que nao foi adotado ma exercicio anterior.

'al proviaso Tepresentou um re

flexo negativo de Cr$ 1.461.233,94, no resultado do exercicio.

NOTA 4 - COMPROMISSOS A LONGO PRAZO

Os espréatimoa a longo prazo, no_montsnte de Cr$ 125.351.300,98,  fora-
contraidos em moeds nacional e aao reagativeis, em parcelas e prazoa vi-

riaveia, até 24 de desembro de 1988. Eatac sujeitos a juros que v

tre 7 a 31X a

e, em algum ¢

iam en

cnru;-o mneuru aegundo oa indi-
tia doa empréatinoa foram dados avais

doa direrores, pephor mercantil e industrial, bem como hipoteca.

MOTA 5 ~ AJUSTES DE EXERCICIOS ANTERIORES

Ou ajustes de exercicios anteriores tim a meguinte compoaigao:

- Complementagic de proviedo para imposto de rends
a social nso epro—

~ Contrib para
priades em_exercicios anteriores

Cr$ 5.460.719,00

Cry 10.242.017,82

lnc-rpnng-n de varica itena aoa eatoquea de ma
teriaia de msnutengao que deizaram de conatar no
exercicio anterior

~ Deapeasa operacionaia naso spropriadas po ewerci-
eio anterior cr$

cr$ ( 2.921.582,00)

231.314,15

BOTA 6 - OCTRAS RECEITAS OPERACIOMAIS

Correapondem principalaente aca subaidics de equalizaciao de cuatos resebi
dos na forms previata no Ato n® 43/79, de 26 de outuhro de 1979, do T-atl
tuto do Agicar e do Xlcool.

WOTA 7 - CARITAL SOCIAL

O capital mocial, o qual pertence intei;mmente a acionistsa don
oo Pala, eatid compouto de 5.500.000 agosa ordiniriss neminativas
Lrr-vos.




BemossTRACIO BO RESDLTADO DO EXERCICIO

MRMX1TA ERDTA
Vedas da predutes

Davaluctms ¢ ibetimsmtma
Impostos

MCXITA LIGUIDA

CHTO0 DS FRNDAS T SERVIQOS
LECRO BRIZD

PESFESAS ONTAACIONATS

() Receitas financeirss
Daspesas garais a sdministrar
Somaririce dos administradores
Depreciagaes e mmortinagoes
Outras Asapesass

CUTRAS MECEITAS OPERACIONAIS
LUCRO (PRSACIORAL
RECRITAS MAS UPERACIONALS

IRSPEEAS MAO CPIRACIORAYS
salro na comaxclo mwmTiNia
MESULTADO AFTES DO IMPOSTO " EEMDA
rROVISID *ARA INPOSTG DE REMDA
PARTICIPAGAD DOS ADMINTSTRADORES
LICR0 LIQUIDO DO EXERCTCIO

Lmero liquido por agao

31/Jm./1980

€19.192.105,41
619.192.195,41

31/5m./1979

392.641.120, €5

(106.574.079,94)

€ 29.390.540,15)

479.025,88
106.095 .054,06

512.618.025,47
(438.513.632,63)
74.304.392,84

-0~
~29.390.940,15
363.250.180,50
£300.586 . 274 ,00)
62.663.906,50

16)

12.729.848,99
41.620.671,36
26.477.271,%0
40.580.918,17
3.080.000,00
1.060.594,05
_10.256.215,89
108.619.044,18
99.874.461,8
2.005.880,00
( 3.084.567,73)
11.767.645,85
110.563.419,98
( 48.745.430,00)
(__1.080.000,60)

(32.809.324,69)

5.333.285,22
26.417.905,9%
13.429.438,97
12.437.747 A5

57.496.827,20
87.351.409,C1
2.427.118,95
( 882.941,62)
13.113.114,64
102.008.700,98
( 39.410.573,00)
(_9.769.966,00)

737.989 98

52.828.161,98
9,60

DEMONSTRAGAIO DAS ORICENS E APLICAGSES DE RECDRSOS

ORIGERS DOS RECURSOS

Lucro 1iquido do exercicio 58.737.989,98 52.828.161,98

Itens que nio representam movimestagao de 1

Corregac mopetaria arr. 185/6404 ( 11.267.645,85) € 13.112.114,64)

Provisdes p/depreciagic e amortizagac 41.058.554,09 22.820.771,41
Alienagao de direitos do imobilizado(cumto) 3.084.567,73 -
Ajuates de exercicios anteriores ( 12.992.468,97) -0
Contribuigies para reserva de capital 63.011.679.00 -

SMA  141.132.675,78 62.535.818,75

Aumento do passive exigivel a locgo praze 63.530.292,30 17.744.342,17

Redugio do ativo realizavel a longo praze —-o- 3.654.359,00

SOMA  63.57.292,.%
TOTAL 204.662.968,28

21.398.701,17
83.934.519.92

APLICAGTES DOS EECUNSOS
Dividendos propostos
Aumento dos investimentos

Aquisighes de direiros do imobilizado 62.891.114,70
Aumento do ativo diferida 608.655,00

12.711.600,00

-0
71.102.176,92
—0-

Aumento dn ativo realizivel a longo praza 36.348.389.92 -
SOMA  118.996.620,59 83.814.776,92
AIMENTO CAPITAL CIRCULANTE LIQUIDO 85.666.347 69 119.743,00
TOTAL 204.662.958,28 83.234.519.°2
VARIAGIO DO CAPITAL CIRCULANTE LIQUIDO
GRUPOS DO WALANGO PATRIMD | FIM T Inlcio ~ po | vamiagao  a
ATAL nnctcm ExERCICIO | Exncrc&_‘
itive Circulante 349.196.903,57 | 188.758.279,67 160.438.623,90
(-) Passivo Circulante 227.288.156,99 152.515.880,78 74.772.276,
= Capital Circulante 121.908.746,58 36.242.398,89 i 85.666.347,69
|

nuonunclo DOS RESULTADOS ACUMULADOS

MOYAS EXPLICATIVAS PA DIRETORIA

SALDO MO IMICIO DO ERXERCICIO
AJUSTES DE EXXRCICIOS ANTERIORES
coneclo merTIRIA DO SALDO INICIAL
SALDO AJUSTADO E CORRIGIDO
LUCO DO EXERCICIO
REVERSIO IX RESERVAS
Reserva para contingénciss
Baatrva para sumento capital Lei 5508/63
DESTINAGIES APROVADAS DURANTE EXXRCICIO
Incorporagac ao capital
Ragarva xecurscs nraprics art.23, Lai 5508/68
%4100 X DISPOSICEO DA ACO
TEVTINACNES PROPOSTAS X ACO
rva legal
para contingéncisa

ital Lei 4239/63

vy Lei 5508/68

rva recursos prépries arr.23, Lai 5508/68
Dixidendo

Dividends por agao do capital social

SALDO MO FIN DO EXERCICIO

31/Jm./1980 N/J0L/1979
3.212.825,98 13.265.831,82

12.992.468,97 -
6.781.912,17) -0~

16.561.555,16)

11.265.831,82

58.737.989 98

52.828.161,98

38.781.462,45 -0-
37.214.457,77 -0-
1.567.004,68 -0
2.537.615,70) (13.265.831.82)
1.256.697,70 13.265.831,82
1.280.91 .

18.420.281,57

52.828.161,98

22.034.312,83)

49.615.336,00)

1.929.591,83 2.641.403,00
-0- 24.000.000

-0 4.774.38%;,c0

- 5.487 00

1.756.721,00

18.348.000 00 12./11.600,00

1M 2,31

56.385.968,74 3.212.825,98

WOTA 1 - Jo pas

poaaibilitar a analise i do e-

-
xereficio asterior foram reclaasificades d: maneira a .dqn—l- acs eri-
térios de classificagso adotsdos no exercicio atmal.

WOTA 2 ~ PRORDIMERTOS CORTAREIS

a) PROVISIO PARA LEVEDORES DUVIDOSOS

Poi constituida so limite permitido pela legialagio fiscal, sandc con
siderads suficiente para cobrir eventuais perdas que possam ocorrer na
realizagio dos creditos a recaber de clientes.

b) ESTOQUES

0 eatague ce alcool foi avaliado palo cuto msdio de produgac e os es-
toques de almoxarifado pelo custo médio de aquisigio, enquanto que
importacoe: em andamcnto estac avaliadas p=los tustos incorridos atd
d::- é> belangs. Os pregos de avaliagas usc excedem sos valores de mer
cado.

©) TITILOS £ VALONES mMILIZRIOS

Xatas demonatrados so cuato de uphcqno acrescido dos rendimentos cor
2 prazo & até 31 de julho de 1980.

d) INMORILIZADO

bens integra: do imobilizado est:o demonstradca sc cuato de sgqui
aigaa -onlpda monetarismente. As depreciacies foram calculadas sobre
o custo corrigido, pelr método linsar, dentro dos limites permitidos
pela legialagao fiacal.
o) IRVESTIMERTOS
Oa i estaa
correcao mopetaria.

a0 cnato de suisigio acrescido da

LFF-0U1./D3,583-068

Vinicio Tavares de Melo
Diretor Industrial
CPF-001.763.624-87

#urilo Tavares de Melo
Diretor Superintendente
CPF-001.763.894-15

José Gomes de Melo
Contador-CRC/PE-1531~

CPF-000.926.904-59

PARECER DOS AUDITORES

Recife, 20 de novesbro de 1980.

Ilmos. ars.

DIRETORES E ACIONISTAS de
USINA ESTIVAS S.A.

Ares - RN

Lxaninaros © balango patrimonial de USINA ESTI-
VAS S.A., levantado em 31 de julho de 1980, e as respectivas demons
tragGes do resultado do exercicio, dos resuitadc acu~ulados e das o-
rigens e aplicagSes de recurscs relativas ao exescicio findo naquela
data. Nosso exame fol efetuado de acordo com as normas de auditoriage
ralmente aceitas e, conseqfientemente, inclufu as provas nos registrca
contibeis e cutros procedimentos de auditoria que julgamos necessiri-
os nas circunsticcias.

As demonstracSes contdbei

do exercfcio anteri
o, encerradas ex 31 de julho de 1979,

nio foram por nds auditadas.

Em nomsa opiniioc as referidas demonstragoes con-
tabeis apresentax, adequadamente, a situagac patrimonial e financeira
de USINA ESTIVAS S. A., em data de 31 de julho de 1980, s resultadas
das operacGes e as origens e aplicagdes de recursos relativas ao exer
cicio findo naquela data, segundo os principios de contabilidade ge—

ralmente aceitos, aplicados de forma consistente em relagio ac exercl
cio anterior, exceto quanto 3 mudanga descrita na nota ne 3.
STEINSTRASSER, BIANCHESSI & CIA. - AUDITORES

CRC - RS n¢ 338

*s* - PE - 158

€.G.C. 92659986/0001 - 96
7/
INO/MATE STEINSTRASSER

mm‘mo; CRC-PS 515

CPP 0011]1610 - 04




PDS nao define o candidato

O PDS - partido do governo — ndo define
tao cedo o seu candidato ao governo do
Estado. Primeiro, porque o situacionismo
esta dividido e dentre os seus lideres
nenhum consegue aglutinar. Segundo,
porque o esquema governamental (leja-se

a familia Maia) ndo tem confianga suficiente
no seu poder de pressio, além de atravessar
uma fase de maré baixa perante os
poderosos de Brasilia e perante a opinidao
publica. E, por ultimo, porque o partido

ndo tem um nome para enfrentar de igual
para igual, hoje, o candidato do PP,

Aluizio Alves.

Faustino:
cuide-se
para nao
perder a Camara

E verdade que o deputado Jodo Faustino

ja autolangou o seu nome. E pagou caro pela
ousadia, recebendo reprimendas oficiais.
Daqui para a frente, vai ter que lutar muito
para ndo perder a sua cadeirana Camara.

M uitos alimentam a esperanca de sair
candidato pelo PDS. Por exemplo: Agripino
Maia, Carlos Alberto, Geraldo José de
Melo, ou o proprio Tarcisio Maia, caso

ndo consiga impor o nome do filho Agripino.

E se Tarcisio romper com PDS?

Por sinal,
as mais recentes
especulagdes dos
analistas da politica
potiguar ddo conta
da possibilidade
do esquema
Maia/Maia/Maia
romper com o PDS, caso
o p.rtido ndo se una em torno de Agripino
Maia para governador. Nesta hipdtese,
afirma-se que Tarcisio Maia voltara a fazer
outro acordo com Aluizio Alves, passando a
apoia-lo para governador, em troca de uma
<enatoria, da vice-governadoria ou da
prefeitura de Natal. Diz-se que Tarcisio
jafeza confissdo a alguém de que prefere
voltar ao convivio de Aluizio,
compartilhando com ele o poder, do que
entregar tudo a um correligionario do PDS
que ndo seja da sua familia.
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Por que ndo um novo acordo?

Alias, a conjuntura atual no Rio Grande do
Norte favorece como nunca a um novo
acordo entre os Maia e os Alves. Quando
rompeu com Tarcisio Maia, Aluizio sofreu e
lutou muito até ser outra vez aceito pela
opinido publica como homem de oposi¢do.

E s6 conseguiu voltar a personificar a
oposicdo no Estado pelo imobilismo a pela
incapacidade da chamada oposicdo
auténtica. A familia Alves é hoje o unico
grupo anti-governista com respaldo
popular. Os demais segmentos
oposicionistas sdo uns gatos-pingados, sem
votos e sem influéncia junto ao povao.

Por seu turno, Tarcisio Maia, conseguindo
prorrogar por guatro anos o seu mandato ao
colocar o primo Lavoisier no Palacio
Potengi, assenhoreou-se do PDS, sendo por
sinal o presidente do partido no Estado.
Noutro cargo de fundamental importincia
politica, que é a Prefeitura de Natal,
Tarcisio tem o seu filho primogénito. E
diz-se até que ele ndo abocanhou também

a Universidade Federal porque nao deu
para incluir um Maia na lista séxtupla.
Gerindo, portanto, todos os dinheiros do
Ii'stado e dispondo do poder de nomear em
todos os escaldes (s6 nos seus primeiros
quatro anos de Governo Tarcisio empregou
mais de 12 mil pessoas), a familia Maia tem
o PDS sob controle. Muitos nomes que
poderiam preocupa-la ja foram aquietados
com sinecuras. Os que resistem, sio
tratados a pdo e agua. De forma que o PDS
agora sdo os Maia, e o resto é o resto.
Diante disso tudo, se o que sobra do partido
do governo nio se unir em torno de
Agripino Maia para governador em 82, e se
Tarcisio sentir que sem a unido do PDS
Agripino pode ser derrotado nas urnas, ele
tranquilamente entra em acordo com

\luizio Alves. E os dois juntos, outra vez,
deixariam na saudade o resto dessa gente
que quer fazer politica com principios!

A tese de Teseu ...

Durante alguns dias de dezembro a
mitologia grega voltou a ter Ibope. Tudo

por causa de uma tese defendida pelo
prefeito Agripino Maia, que entre precavido
e receoso de se autoproclamar candidato a
governador em 1982, resolveu apenas tracar
o perfil do sucessor do seu primo
ginecologista. Segundo o Maia filho, o
homem que vai governar o Rio Grande do
Norte depois do Maia Sobrinho devera ter
entre 35 a 45 anos de‘'idade e devera estar
com o "*fogo todo’’. O colunista Woden
Madruga, da Tribuna do Norte, numa de
suas mais felizes cronicas, ironizou 0s
argumentos do edil sugerindo uma prova de
resisténcia fisica, uma verdadeira maratona
pelas praias, dunas e ladeiras de Natal,
para que no final o vencedor fosse
consagrado governante. Foi mais longe

W oden:sugeriu a candidatura do vardo
Teseu, o filho dos deuses do Olimpo,
célebre pela sua forga e virilidade.

Cortez Pereira reabilitado

Sdo passados seis anos do governo Cortez
Pereira. Depois dele vieram Tarcisio Maia
e Lavoisier Maia, e ja tem gente falando
que outro Maia vira em 82. Esse tempo
todo nio foi suficiente para que, no campo
social e econbmico, algo de novo se criasse
no Rio Grande do Norte. Os poucos
programas levados a efeito pelos dois
ultimos governos, de forma canhestra,
insegura, incompetente, sdo frutos da
imaginacdo criadora e do descortinio de um
homem chamado Cortez Pereira, a quem o
Estado deve projetos como o da Serra do
M+l (caju), Boqueirdo (coqueiros),
Bicho-da-Seda (este ja destruiram), criacdo
de camardo em cativeiro, barrilha, e tantos
outros. Bastou um programa de televisso
apresentando uma entrevista com o
ex-governador para reabilitar o seu nome,
tdo maltratado e tdo injusticado depois de
1975. Cortez ja entrou para a Histéria do
Rio Grande do Norte, e ndo foi da forma
imaginada pelos seus inimigos. ..

A velhacaria vai gemer!

O BDRN — Banco de Desenvolvimento do
Rio Grande do Norte — tem uma péssima
fama: o seu dinheiro é curto e caro, e para
pega-lo o empresario precisa ser antes de
tudo um "“esperto’’. Ndo ¢ 4 toa que grande
parte da velhacaria potiguar esta catalogada
entre os seus clientes preferidos. Coitado
do RN se, para se desenvolver, estivesse
na dependéncia do Banco de
Descnvolvimento . ..

Mas, agora, o BDRN ensaia algumas
mudancgs. O Banco esta desativando
setores iniiteis da sua estrutura e reduzindo
o empreguismo. E logo no comego de 1981
comeqara a fazer a chamada geral dos seus
dgvgdores mais famosos. Ndao tenham
duv1fias: se deixarem Efrem Lima na
presidéncia o Banco sai do vermelho.

Vale lembrar que o prejuizinho do ultimo
exerciciofoi de Cr$ 30 milhdes.
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Agenor nao paparica.
Quer ser ...

Agenor Maria.
iguraca esse senador .
Il%ll;g‘:cfaiualmente em 74, q}x:ggl(])é\egum
olitico arquivado que na o i
m dato de vereador em sua p o
lt]m l.‘nal?ma de suas primeiras pegas_ O base
t(:;E: ‘quem lhe deq a m:;)(.) gi;;o(;sque 2
fnga 0 qi:es::xt1 frf Séformador SOCIB; rt;
- quuqar a tribuna do Senado pc e
PN e (;s ricos. Houve até‘ uma oas
conclenaruis fazer média abrindo suaior
o ql-l.e qcontra Nevaldo Rocha, o _ml o o
bau::;;‘l?) da capacidade empresaria
exe
de do Norte. .
ir::;is nova tirada C!O bocLu;eZ ot
foi a agressdo gratuita qu 2P0 1o
i a um dos poucos p oo o ce
Estado at e ainda o apoiam. Refe i aria
Elstadn(x)eilte a Radir Pereira, Agi(::r;r
gf?:ﬁxou ter cansado de ‘‘papar e
Cord ncztesia reacdo advém do fazg;:e que,
o -feirante de roupas pu’co? Afinal.
agorgi‘,; gg( alcancgou o status d: rtlo %
tamrcezam;o ha seis anos 0 n;alr; rana
exe dor e ganhando (sem Ia .
Senadomia) uns Cr$ 300 mil p'(l)ironério.
‘fr;(t)il;rel que ele ja se g;ﬁiﬁﬁs o st
Portanto, que 0s Ou

rroto senador
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Agripino
imita
Carlos Alberto

Que o radio é 0 mais eficiente veiculo parao
proselitismo politico ninguém tem duivida,
a nao ser o deputado Carlos Alberto, que o
abandonou para montar um jornal (mag
isto é outra estoria...). Pois bem: na hora
em que Carlos Alberto, referto de
complexos por ter sido disc-jockey,
abandonou os microfones radiof6nijcos para
assumir a postura de *‘lider nacional’’,
eis que o cerimonioso prefeito Agripino
Maia, mesmo com sua foz de falsete, toma
conta do radio natalense. Diariamente o
Maia filho fala pelos cotovelos, alternando
0s horérios nobres dag estagdes e
transmitindo noticias administrativag.
Ainda ndo disse que na sua gestdo Nata| ja
ganhou mais de 20 novas favelas, mag
repete quase sempre que Jé construiy
algumas pracinhas. Para melhorar os
indices da audiéncia do programa, falta g
Promocdo de sorteios ou um fundo musical
de Giliard. Disso deve estar cuidando a
agéncia de publicidade do prefeito.

Por que o Chefe da Casa Civil, Iberé
Ferreira de Souza, se empenhou tanto em
evitar a entrada do jornalista Paulo Tarcisio
Cavalcanti no secretariado do governador
Maia Sobrinho? Esta pergunta movimentou
a curiosidade dos analistas politicos, que
deram como causa o seguinte: Iberé,
embora ndo afine muito com Tarcisio e
Agripino Maia, se entende bem com
Lavoisier e chega a ser um dos
Pouquissimos auxiliares a privar da
intimidade do governante. J4 Paulo
Tarcisio, que conseguiu cativar com og seus
elogios a familia Maia, especialmente
Tarcisio e Agripino, ao ingressar no
fechado &rupo palaciano vai diminuir o
poder de influéncia ibereana. Ai estg:

0 que Iberé nio queria era dividir a
intimidade,

Pano rapido

Os setores do PDS ndo obedientes a0
esquema Maia/Maia/Maiq continuam
investindo na familia Rosado, tentando
envolvé-la numa luta partidaria contra o
plenipotenciario Tarcisio. Os rosado,
porém, estio noutra: s@o do PDS, mas
apostam numa solugdo diferente daquelas

imaginadas hoje pelas diversas facgdes
do situacionismo!
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AGUA

MAIS DUAS SECAS
E NENHUMA SOLUCAO

Mesmo a dupla seca ndo faz com que os planos para
diminuir a caréncia d’agua saiam do papel.

Com a dupla seca que atingiu o Rio
Grande do Norte, nos dltimos dois
anos, ficou mais acentuado o genera-
lizado descuido com que vem sendo
tratado o problema de irrigagdo e
acudagem no Estado. Com 300 quil-
metros de rios perenizados, o Rio Gran-
de do Norte ainda esta na fase dos pro-
jetos de irriga¢do experimentais, co-
mo no perimetro de Cruzeta e, mes-
mo assim, no dmbito de planos mais
gerais como o Projeto Sertanejo. O
Plano Estadual de Desenvolvimento

previa para 1980 a construgio de S0
acudes de médio porte e de 60 barra-
gens mas, ao que se sabe, tais inten-
¢oes ficaram apenas no papel e, pelo
menos para o RN/ECONOMICO, a
Secretaria de Agricultura se recusou
a fornecer qualquer informacao a res-
peito.

A grande esperanga em termos de
irrigagdo € a barragem ‘‘Engenheiro
Armando Ribeiro Gongalves’’, no Va-
le do Agu, sob a responsabilidade do
DNOCS, e que inclui um amplo pro-
jeto de irrigagdo. Trata-se de uma
obra prioritaria do Governo Federal
no Estado, que se iniciou em ritmo
acelerado mas que, agora, estd em
compasso mais lento por dificuldades
or¢amentdrias e, em permanecendo
essas dificuldades, possivelmente s6
possa ser concluida além do prazo
previsto — 1983.

O0S ENTRAVES — Talvez mesmo
por uma questdo de destino ou como
marca da precariedade da estrutura
da economia do Estado, a barragem
do Vale do Acu — que, entre outras
coisas, vai proporcionar ao Rio Gran-
de do Norte uma segura e substancial
fonte de alimentos — vem encontran-
do obsticulos desde o momento em
que foi anunciada a sua construcio.
Primeiro, foi a incompreensao das
populagbes que residiam nas ireas a

serem submersas pelas aguas e que
tinham de ser relocalizadas; depois,
foram os grupos conservacionistas.
Por fim, quando o DNOCS parecia
nido ter mais obstaculo para dar se-
quéncia aos trabalhos, eis que apare-
ce materializado o fantasma de toda
obra de porte no Nordeste: a falta de
verbas.

O engenheiro Clévis Gongalves,
atualmente acumulando as fungbes
de chefe do 1° Distrito de Engenharia
Rural do DNOCS e a Coordenadoria
da COMIRGA (Comissao de Irriga-
¢do) procura minimizar os aconteci-
mentos, ponderando que a paralisa-
¢do das obras da barragem ‘‘foi ape-
nas parcial’’.

‘A obra continua prioritdria e hou-
ve apenas uma diminuigdo no ritmo
dos trabalhos’ — diz ele.

Entrando em detalhes sobre os
atuais problemas financeiros, expli-
ca o engenheiro Clovis Gongalves:

‘0 fato € que a firma construtora,
a Andrade Gutierrez, montou um cro-
nograma financeiro utilizando recur-
sos orcamentdrios do DNOCS e recur-
sos proprios. Em agosto, a firma che-
gou aos limites dos seus recursos pro-
prios e, a partir dai, ficou na depen-
déncia das verbas do DNOCS. Isso,
no entanto, ndo lhe dd condigées de
Imprimir 0 mesmo ritmo aos traba-
lhos, razdo porque as jornadas pas-
saram de 24 para apenas 12 horas por
dia.

Contudo, a0 mesmo tempo, espera
Clévis Gongalves que jd a partir de
janeiro o sistema normal de trabalho
deverd ser retomado, pois o DNOCS
conseguiu uma suplementa¢io de
verbas, junto ao Governo Federal, da
ordem de Cr$ 1 bilhdo. ‘‘De qualquer
maneira, o prazo para o término da
obra ndo foi alterado'’ — diz ele.

Clévis: tudo val bem

SEM SURPRESA — O esfor¢o do
engenheiro do DNOCS para minimi.
zar o entrave nao €, porém, endossa-
do pfa’lo pessimismo de outras pes-
soas Ja acostumadas com esse tipo de
problema, em se tratando de obras
para o Nordeste. Comgo o ex-deputado
Olavo Montenegro, que diz ndo se
const.ituir nenhuma surpresa para a
parah‘s‘aqio dos trabalhos da barra-
gem, “'pois os programas do Governo
Federal, apesar.de bem intenciona-
dos: nem sempre sdo aplicados e
muito menos executados de acordo
com o que foi inicialmente tratado,

nem de conformidade com os inte-
resses da regigo

Segundo a imagem do ex-parla-
mentar, “tudo comegca bem, mas a
medida em que as verbas sdo apli-
cadas em outros setores considera-
dos mais prioritdrios, as obras, mes-
nfo’s'endo também consideradas prio-
ritdrias, vdo sendo aos poucos esque-
cqus para dar lugar a novas e de
malor destaque no setor nacional’".

As palavras de Olavo Montenegro
se aplicam perfeitamente a outro pro-
Jeto, embora em escala diferente e
€m outra situagio. Trata-se do**‘Pro-
Hidro”, um projeto bastante oportu-
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no em seus objetivos e que visa cons-
truir agudes no Estado, com todos 0s
seus detalhes idealizados pelo Gover-
no Estadual. No entanto, esse pro-
jeto € mais um que apenas ficou na
intencdo dos técnicos: ndo vai ser
executado pelo ji cldssico motivo da
falta de verbas.

O IDEAL —E, contudo, o “Pro-_Hi-
dro”’ é considerado um projeto
““ideal’’, mesmo para um conhecedor
exigente da problemdtica agricola e
econdmica do Rio Grande do Norte,
como o deputado Paulo Gongalves:

“‘Esse projeto seria o ideal’’ — jus-
tifica ele — ‘‘porque, entre outras
coisas, possibilitaria ao agricultor
empréstimo a juros de 7% ao ano e
bor um prazo de 12 anos, acrescido
da caréncia de cinco’''.

O deputado lamenta que, por esse€
aspecto, exista uma profunda dife-
renca no conceito de empréstimo en-
tre Sul e o Nordeste, especialmente
no Rio Grande do Norte: “Naquelfz
regidio’’ — diz ele — ‘'‘os emprésti-
mos sdo realmente para solucionar 0s
problemas, enquanto aqui o seu sen-
tido é mais de umua esmola’".

E € no bojo de consideragoes como
essas que sio lembradas situagoes
como a do Seridd, regido que tem 2
necessidade, segundo os técnicos de,
no minimo, mais dois mil agudes €,
No entanto, com 0S Parcos recursos
que o Governo Estadual consegue
obter junto a érgios federais, sO po-
derd contar, quando muito, com 49.

O deputado Paulo Gongalves € de
opinido que o Estado sé tem como so-
lugdo para o grave problema da seca
a construgio de agudes, de. barra-
gens, e providenciar o aprovgltamen-
to dos rios para irrigar as regiées pro-
dutivas.

“‘No entanto’' — frisa — ‘‘as opor-
tunidades que tivemos para mostrard
nossa triste realidade foram d?sper-
digadas pela pouca experiéncia dos
dirigentes do Estado .

CATASTROFICA INSOLVENCIA
— Para o deputado Paulo Gongalves,
se se confirmarem as previsges som-
brias do Centro Espacial de Sao Jose
dos Campos sobre mais trés ou cinco
anos de seca para o Rio Grande df’
Norte “‘a situagdo fugird dos pard-
metros da calamidade para se enqua-
drar numa catastrdfica insolvéncia .

“Se a previsdo for confirmada e
uma nova seca castigar 0 E;tado, )
Prego da carne chegard ao imposst-
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Olavo: ha muitas saidas

vel, o feijdo chegard aos 250 cruzeiros
o quilo, o leite a 130 o litro, as cultu-
ras de subsisténcia serdo totalmente
perdidas, 80% da safra de algodio

ficardo arruinadas. E o que é mais

cruel: todos os pequenos e médios
reservatdrios de dgua estardo total-
mente secos e dos grandes agudes
apenas Itans e Sabugi suportario
mais um ano sem chuvas — os outros
estardo irremediavelmente se-
cos '’ — afirmou Paulo Gongalves.

Mas desse quadro aterrador hi
condigdes do Rio Grande do Norte es-
capar.

O préprio Olavo Montenegro, entre
muitos outros conhecedores da situa-
¢ao e suas alternativas, d4 a seguinte
sugestao:

““No meu entender, o RN, possuin-
do 300 quilémetros de rios perenes,
o Vale do Apodi e especialmente o
Vale do Agu, ndo pode fugir a deter-
minagdo da propria natureza e apro-
veitar, em primeiro lugar, o potencial
desses vales que possuem terras e
dgua boa em condigées especiais para
irrigagdo. Ao meu ver, estd ai um
grande erro do Governo em ndo esta-
belecer prioridades para a irrigagio
no Estado”’

E entdo, para comprovar a opinio,
vem na lembranga os estudos feitos
para a implantacdo de uma rede elé-
trica com a extensao de 60 quildme-
tros 4s margens do rio Acgu onde se
instalaria, de 200 em 200 metros,
uma eletrobomba para jogar dgua em
todo o vale. Os técnicos concordam

AGUA

Paulo: medo das previsdes

em que esse plano, se executado, po-
deria triplicar a produgio naquela
area. Porém os estudos foram esque-
cidos, como muitos outros elaborados
ao longo dessa incruenta luta contra
a tragédia da scca que tem sido uma
constante do Rio Grande do Norte.

SO PARA IRRIGACAO — E a fé
do ex-deputado Olavo Montenegro na
irrigagao vai muito longe. Ele acha,
por exemplo, que toda a dgua parada
no Estado devia ser usada para a ir-
rigacgdo. E cita as muitas lagoas exis-
tentes no territério potiguar, como
Apanha Peixe, Piaté e outras. E la-
menta o ndo atendimento dos cons-
tantes pedidos dos proprietdrios de
acudes ao Governo Estadual para a
implantagao de energia elétrica a fim
de possibilitar a instalagdo de siste-
mas de irrigagéo.

Como muitos outros que conhecem
os problemas cldssicos da luta do Es-
tado contra a seca, Olavo Monte-
negro acha estar faltando a execu-
¢ao de um elenco de medidas e de
um plano sério e objetivo em busca
de uma solugio. Insiste em que a tni-
ca alternativa vidvel € o aproveita-
mento dos recursos hidricos e o po-
tencial do subsolo.

A énfase na defesa dessas provi-
déncias se baseia nao s6 na fatali-
dade da seca em si, como em outras
circunstincias tragicamente desfavo-
raveis, como o detalhe de 92% da
area cultivavel do Rio Grande do Nor-
te serem formadas por terras secas,
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enquanto 50% desta area possui
agua no subsolo. Ha outras despro-
por¢des mais dificeis de explicar, por-
que fogem a l6gica humana: enquan-
to o Ceara tem, em seu territdrio, seis
bilhdes de metros ciibicos d’agua do
total de 12 bilhées que o Nordeste
possui nos seus 252 agudes de pro-
priedade do Governo Federal, o RN
conta com apenas 580 milhGes. E esta
compara¢io € mais deprimente se
se atentar para o pormenor de que sO
o sexto acude em capacidade do Cea-
ra pode acumular 650 milhées de me-
tros cibicos, ou seja, toda a agua que
a rede de 38 agudes do Governo Fe-
deral pode acumular no territério po-
tiguar.

Para Olavo Montenegro, enquanto
a solugdo da seca na regiio nao vem
com medidas como o desvio e pereni-
zacdo dos rios, o jeito seria apelar pa-
ra a chuva artificial da mesma forma
como se faz nos Estados Unidos e no
Centro Técnico da Aeronautica, em
Sao José dos Campos.

Mas sdo sugestoes que, como sem-
pre, o Governo Estadual nio leva a
sério!

Na falta de providéncias, a tragédia da seca

A MAIS NOVA INDUSTRIA DE CONFECCOES NO RN

70

A HERBUS CONFECGCOES LTDA, produgdo da ALPARGATAS e

fundada em abril de 1978, comegou suas
atividades com apenas 16 funcionarios.
Hoje ela proporciona 300 empregos
diretos e seu dirigente, Marinho
Herculano, pretende aumentar este
numero, neste Novo Ano, para 450.
Com isso a produgao da mais nova
empresa téxtil norte-riograndense,
passara de 70 mil camisas e 25 mil calgas
mensais para 115 e 40 mil
respectivamente. A HERBUS esta
mostrando que negdcio gera negdcio,
prestando seus servigos as linhas de

SORIEDEM, em Natal, e em Sao Paulo as
confecgbes LUM’s e SUPER-L.
Regoziiada pelo sucesso do seu
empreendimento, a HERBUS deseja um
prospero 1981 aos norte-riograndenses.

HERBUS
Confeccoes Ltda.

Av. Bernardo Vierra, 986 — Bairro Dix-Sept Rosado
— Fone: 223-4439
NATAL — RIO GRANDE DO NORTE
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OS BONS LANGAMENTOS
DA IMOBILIARIA SANTOS

A Imobilidgria Santos tem bons langamentos
em loteamentos para o inicio deste ano,
dando continuidade a seu plano de trabalho

no RN,

Atuando em Natal hd mais de um
ano, a Imobiliaria Santos Ltda. tem
se destacado por alguns langamentos
bem sucedidos na drea de loteamen-
tos e pela corregio e dinamismp d’e
suas atividades no mercado de imo-
veis em geral, através do trabalho de
corretagem na venda de apartamen-
tos, casas e terrenos. Inaugurada em
setembro de 1979, a Imobiliér.ia San-
tos ¢ dirigida pelos empresdrios Ge-
raldo Ramos dos Santos, Marcos San-
tos, José Alves dos Santos Neto €
Ney Silveira Dias, que jd tém expe-
riéncia no setor, adquirida com o
exercicio das mesmas atividades no
Recife.

Os dois primeiros grandes langa-
mentos da Imobilidria Santos foram
0s Loteamentos ‘‘Parque Alecrim’’,
com 230 lotes e o ‘‘Recanto Verde'’,
com 596 lotes, todos jd vendidos €
com rdpida aceita¢do. Dentro da mais
estrita ética, os lancamentos da Imq-
bilidria Santos sempre sdo precedi-
dos dos necessdrios cuidados, com os
loteamentos enquadrados em rigoro-
S0s projetos urbanisticos.

NOVOS LANCAMENTOS — Sem-
pre com o mesmo critério dos langa:
mentos anteriores, a empresa esta
Programando para o primeiro semes-
tre de 1981 — possivelmente em fe-
vereiro — novos e importantes em-
preendimentos. O primeiro, sera o
Loteamento ‘‘Campinas’’, na estrada
de Genipabu, composto de l,.60.0.l<?-
tes. O prego de cada lote serd dividi-
do em 40 meses, sem reajustes. .

Outro, sera o Loteamento “.Iardn:n
das Acdcias’’, na estrada do .!iqu1.
Fambém no mesmo periodo serd lan-
¢ado o Lotcamento ‘‘Planalto Barra
Sul’’ em Ponta Negra, constando de
350 lotes, para pagamento em 24 me-
ses. Esse loteamento fica em exceleq-
te localizagao, perto do conjunto habi-
tacional de Ponta Negra. 3 .

O projeto do Loteamento .Iarfilm
das Acdcias’' é de Ubirajara Galvdo e
0 do ‘‘Planalto Barra Sul’’ de Moacir
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Gomes. Todos devidamente urbani-
investimento em terreno passou a ser
zados, demarcados claramente, com
area de lazer, etc.

VANTAGENS — No momento, a
Imobilidria Santos Ltda. estg4 segura
de executar a politica correta ao pro-
gramar o lancamento de bons lotea-
mentos para 1981. Primeiro, porque
sdo terrenos em situagio reconheci-
damente vantajosa. E, segundo, por-
que conforme acredita um dos dire-
tores da empresa, Marcos Santos, ‘‘o

IMOVEIS

o grande negdcio para 1981, num mo-
mento em que a prestagdo da casa
propria tende a subir, no minimo, 80
porcento’’.

A opinido de Marcos Santos é a de
que, ‘‘com a inflagdo, todo mundo
quer imobilizar, fixar seus investi-
mentos em fontes que estejam a sal-
vo dela’’. No caso dos terrenos, como
ndo ha qualquer reajuste e os pregos
sdo fixos, as vantagens sio muitas,
acredita ele. ““Além do mais"® —
adianta — ‘o contrato reza que, apds
seis meses da compra, a pessoa Jd
pode contruir'’,

“Dai, o investidor pode ir cons-
truindo a sua casa aos poucos. E, se

Jor o caso, sé se comprometer com

um empréstimo quando a constru-
gdo jd estiver realmente na fase

Sfinal'' — disse.

Por tudo isso a Imobilidria Santos
Ltda. marcha firme para mais alguns
langamentos imobilidrios vitoriosos.

PLANTA DE URBANIZAGAO

Jardim das Acéaclas: um bom investimento

n



A Telern so nao conseguiu
evitar as lagrimas

np

Fece como nos. sscolhs s Sudsne

A TELERN sente-se orgulhosa pelos velhos e novos servigos que vem
prestando aos brasileiros daqul e de toda parte.

No iltimo Natal e nas homenagens ao Ano Novo, a TELERN fol o elo
de ligaciio entre os ausentes nas reunides das famillas que marcam a
fraternidade entre os homens.

O que a TELERN ndo consegulu evitar foram as lagrimas das
saudades nas emogdes das vozes que se indentificam pelo sangue e
pelo carinho.

Mas o importante ¢ que todos ouviram todos.

E o mals importante ainda ¢ que a vida continua para novas festas,
novos negéclos, novas reunides, muito trabalho, novas comunicacdes.
E a TELERN continua indo onde os seus usuéarios nifo podem ir. No
minimo, ela val antes, testar presencas, acertar encontros, pols
ninguém pode perder tempo nem deve desperdicar gasolina.

TELER

TELECOMUNICAGOES
DO RIO GRANDE DO NORTE 5.A. PN
Empress do Sistems TELEBRAS




UNIVERSIDADE E COMUNIDADE
1. Abordagem critica

Pela impossibilidade de oferecer
um visual e na certeza de que uma
imagem vale mais que mil palavras,
imaginemos quatro cenas université-
rias contemporéneas, para nos inte-
grarmos a conjuntura que pretende-
do abordar.

Cena 1 — O graduado de saide
vai servir numa remota cidadezinha
do interior. No primeiro dia, é cha-
mado para atender um paciente qua-
se agonizante. Precisa de quimiote-ré—
picos. A farmécia local nao dispog.
Considera a hipétese de uma cirurgia
Mas a comunidade nao conta com
um hospital. A remogao do paciente
€ temeréria, considerando-se que ©
Centro mais importante & muito d1§—
tante. Os compéndios nao lhe ensi-
naram como utilizar-se de socorros
ainda empiricos. Toma uma decisao:
manda chamar o padre para enco-
mendar a alma do agonizante.

Cena 2 — Um cientista politico,
recém-formado, & convidado para
participar de um programa de acao
comunitaria num bairro da periferia
da capital. O projeto & subjetivo e de
Natureza abrangente. A proposta e
de melhoria da qualidade de vida.da
comunidade. O papel do cientista
politico & o de critico do sistema e
ideolégico da mudanga. O g.rup0,
depois de diagnosticar a comunidade
como organizagdo social, procura
identificar, pela opiniao dos comuni-
térios, seus principais problemas.
Conclui pela prevaléncia do ﬁsicc’).so-
bre o institucional. O sistema politico,
responsabilizado pela mé qualidade
de vida, & entao convocado para
realizar um programa fisico: equipa-
Mentos urbanos, saneamento, etc. O
Programa se esvazia logo apés a rea-
lizagao das obras, por indefinigao ins-
titucional.

Cena 3 — Um grupo musical se
apresenta numa cidade interiorana.
No repertério, Bach, Bethqven e
Chopin. A platéia escuta meio sem
entender, entre sorrisinhos ingén.uos.

grupo, composto de académlgos.
objetivava levar cultura as comunida-
des rurais, permitindo-lhes acesso a
erudicao.
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Cena
rio

Outro grupo universit4-
um programa de exten-
enfatizando a cultura tal como
entendem — como a assimilaram du-
rante a formagdo humanfstica. De-
senvolvem projetos literarios - de ar-
tes plasticas, do género processo/es-
truturalismo_e surrealismo, respecti-
vamente. A coté, um complicado
discurso sobre comunicagdo. Falta
quorum para os eventos.

Ultima cena — Uma figura disfor-
me encarna a Universidade. Tem
uma cabega imensa e extremidades
atrofiadas. Fala uma linguagem in-
compreensivel e se alimenta do exé-
tico — tal como “O absoluto na filo-
sofia grega” ou “A dialética existen-
cial nas manifesta¢gdes anfmicas”.

Frentes a criatura, apavorados, os
comunitérios, tomados de um temor
reverencial.

O filme termina sem um heréi que
salve a comunidade da onisciéncia
do monstro. Ou que a converta. Ou,
ainda, quemn o submeta a uma cirur-
gia plastica e a um curso de lingufsti-
ca, interando-o com a comunidade.

DECIFRA-ME OU TE DEVORO —
Quem descobrir um decodificador
para a simbologia académica, retirara
do monstro a incomunicabilidade.
Quem conseguir adaptar o academi-
cismo de intengdes da Universidade
as necessidades comunitérias, poder4
esvaziar sua cabega cheia de projetos
e aumentard, naturalmente, suas ex-
tensdes, harmonizando o conjunto.

A Universidade evoluiu de sua
fungdo bésica — o ensino para,
gradativamente, incorporar as ativi-
dades de pesquisa e extensao, como
produtos elaborados em sua prépria
matriz. Mesmo no processo ensino/
aprendizagem, alguma coisa est4 mu-
dando: a Universidade nao é apenas
uma fabrica que produz em série,
graduados. O conceito vem evoluin-
do. Se os graduados servirao a co-
munidade, logo, deverao ser nortea-
dos por varidveis e condicionantes
recolhidos da propria sociedade
beneficiaria pelo menos, teo-
ricamente. A verdade & que nao

se pode mais dissociar da formagao
académica, o apelo regional e nacio-
nalista, alienando-se o formando da
realidade local. A Universidade deve
se voltar para a comunidade.

Mas, na prética, como a Universi-
dade cumpriria essa tarefa? Se o en-
sino/aprendizagem & universalizante,
uniforme e sofre influgncias alienfge-
nas, que, se nao desvirtua o enun-
ciado nacionalista, o distorce, sob
fragil alegagao de que o saber & uni-
versal?

A pesquisa também recebe pa-
drGes diversionistas, até porque esta-
mos assimilando tecnologia. As ini-
ciativas para criagao tecnolégica sao
gradualistas e muitas vezes descom-
prometidas com o contemporéneo. E
pesquisas envolvem custos tao eleva-
dos ... sem contar com o fato de que
a maioria das pesquisas levadas a
efeito pelas universidades, servem
apenas para o diletantismo acad@mi-
co. Admitamos, entretanto, que resta
um estoque tecnoldgico assimilado
alhures que poderia ser disseminado
pela comunidade.

Quem o disseminaria e de que for-
ma, se a grande preocupagio acadé-
mica & com curriculos e teses e mo-
nografias?

Talvez a resposta esteja com a ex-
tensdo, que seria, em (ltima anélise,
o canal de comunicagio entre a pro-
dugao académica e a comunidade,
entre setores acad@micos isolados e a
comunidade universitaria, retroali-
mentando-a.

Mas, resta superar uma dificulda-
de: a comunicagdo. Nao & apenas
questdo de linguagem, mas de postu-
ra, de hébitos, de estereotipo. A Uni-
versidade & hermética na sua lingua-
gem, estereotipada nas suas inten-
¢des e objetivos. O academicismo ini-
be o feed-back comunitério, até pelo
mondlogo exercitado pelos acad@mi-
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cos, até pela autosuficiéncia, pelo be-
letrismo ou tecnocracismo ortodoxo,
gerado tdao somente para utilizagao
intramuros.

NA PLANICIE — Como conceber,
por exemplo, agao comunitéria para
a comunidade, imposta, vertical, pré-
fabricada, paternalista? Como enten-
der a veiculagao e a disseminagao da
cultura, sem raizes populares, sem
apelo popular, incompreensivel para
a comunidade? Como aceitar a for-
magao universitéria que refuga os re-
cursos naturais e despreza a realida-
de local, elegendo padrdes, técnicas
e instrumentos alheios & nossa reali-
dade e distante dela até por caréncia
de recursos financeiros e/ou tecnold-
gicos?

Como produzir um carater desen-
volvimentista na comunidade se esta
é tradicionalmente receptiva, se con-
tinuamos a manté-la receptiva, atra-
vés de planos de agdo assistencialista
— sem agregar nenhum esforco da
comunidade na geragao de seus pro-
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prios recursos? Algo que se asseme-
Iha a desenvolvimento, no sentido de
melhoria na qualidade de vida?

Como sair dos muros da Universi-
dade e conquistar a comunidade, se
nao ensaiamos o primeiro passo
— se ensaiamos, indefinidamente, os
nossos préprios ensaios, num moto
continuo, sem uma conclusao? Sem
uma politica definida de agao, a par-
tir da avaliagao dos projetos?

A Universidade estd no altiplano,
pensando que chegou & planicie.
Ainda sonha com o redentorismo,
sem sedimentar o plano redentor.

A melhor maneira de chegar a co-
munidade é ir até ela. Parece acacia-
na a afirmacao, pelo ébvio gritante.
Mas h& quem teorize até essa forma
de comunicagao, consumindo anos e
anos numa paciente elaboragao, de-
pois enfeixada num ensaio, devida-
mente arquivado e esquecido na Bi-
blioteca do Campus.

Um pafs pobre se dar ao luxo de

\,'b-\e‘a' o«

LAJES FORPISO

manter uma Universidade estanque
do processo de busca do desenvolvi-
mento? Pode se permitir que os me-
lhores cérebros da regiao continuem
presos ao academicismo, ao saber di-
letante que serve apenas a auto-satis-
facdo pessoal, sem nenhum outro
compromisso com o pais, com a re-
gido, com a comunidade que o man-
tém, senao o de formar recursos hu-
manos que seguirao o mesmo per-
curso dos mestres?

Os puristas poderao argumentar
que a missao precipua da Universida-
de & ministrar o conhecimento aca-
démico para formagao de profissio-
nais universitérios. E que fomentar o
desenvolvimento & missao institucio-
nal dos governos. A cada um, se-
gundo as suas possibilidades e suas
potencialidades. No atual estagio do
processo econdmico-social, estamos
com que empenhamos numa grande
batalha, sem quartéis e sem efetivos
formais. Todo cidadao e todas as ins-
tituigbes compdem corpos de exérci-
to. Minimizar o papel da Universida-
de & dispensar um enorme contin-

CASTRO

MATERIAIS RARA

PRE-MOLDADOS DE CIMENTO

voornomosooar CONSTRUCAO

Av. Bernardo Vieira, 1091 — Lagoa
Seca — Tels.: 231-2207/231-4731
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gente de elite. Naturalmente, sem
adestramento pragmaético para a ba-
talha, mas apto a receber um estagio
de realidade nacional, capaz de
transformé-lo no melhor corpo de
combatentes jamais imaginado.

O PRIMEIRO PASSO O vulgo
consagrou o ditado segundo o qual
“para andar cem léguas deve-se dar
O primeiro passo”. A Universidade
do Rio Grande do Norte, num traba-
lho pioneiro, j& planejou o primeiro
passo, a partir do estabelecimento de
uma diretrizz o projeto Rio Grande
do Norte.

Através desse projeto a UFRN pre-
tende se debrugar sobre a realidade
regional, dai extraindo uma série de
conclusdes que serdo consideradas
num plano de agao. Refugindo do
“tedrico” — o que numa explicagao
rapida equivale a substituir o proces-
so de elaboragao acad@mica, ja supe-
rada, pelo experimentalismo. Com
essa iniciativa, a UFRN se imp&e co-
Mo pioneira também em credibilida-
de, ja que a sociedade quando cata-
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loga o académico como “tedrico”,
sublinha uma série de inten¢des nao
confessadas: o especulador inconclu-
sivo, o visiondrio, o utopista, etc.

A meu juizo pessoal, qualquer
processo de extensao deve pressupor
a realimentagdo da comunidade e a
retroalimentagao dos setores universi-
tarios. Se formos capazes de integrar
a comunidade universitaria em torno
de um programa que alie a formagao
do corpo discente, a transferéncia de
conhecimentos do corpo docente e
uma melhoria da qualidade de vida
da comunidade, teremos alcang¢ado
as verdadeiras metas da nova Uni-
versidade: a Universidade compro-
metida com a brasilidade, sem perder
sua caracteristica de forjadora de re-
cursos humanos de alto nivel, reali-
mentando o processo histérico-social.

Quanto mais a Universidade im-
plementa o extensionismo, tanto
mais ela se compromete com a reali-
dade, mais ela se engaja com o pro-
cesso social. Aceitando-se os trés

um veitulo
que
transmite
tonfionto

UNIVERSIDADE

pressupostos como norteadores da
agado, um aferidor da maior impor-
tdncia para a execugao dos projetos
é sua exequibilidade. Esse particular
aceito pela maioria como um ele-
mento légico do processo executivo,
deixa de ser considerado pelos proje-
tistas, na hora em que imprimem
seus valores ideais & proposta, refu-
tando as premissas de prevaléncia do
real sobre o ideal, do ser e do dever
ser.

Finalmente, a execugdo. A meto-
dologia formal &, na maioria dos ca-
sos, responsével pela inexecucao dos
projetos. Os métodos, profundamen-
te académicos, elaborados teorica-
mente, mal chegam a ensaiar o pro-
jeto como proposta de agao.

Os desvios na rota estabelecida
entre o projeto e o objetivo, ficam
por conta de todos esses elementos so-
mados e mais a caréncia de supervi-
sao e comandos executivos. Conso-
me-se muito tempo em especulagao
e muito pouco em avaliagdo objetiva
da agao proposta.

A Agéncia Maritima, sempre
presente nos momentos
importantes para o
desenvolvimento do Rio Grande
do Norte, vé com satisfagdo o
sucesso de RN/ECONOMICO,
que chega aoseu 11° ano de
existéncia. Naeradosal e do
petréleo — que nés ajudamos a
transportar — RN/ECONOMICO
se constitui numa publicagdo que
estimula a nossa gente a lutar
por dias melhores.

AGENCIA
MARITIMA LTDA

Trav. Aureliano de Medeiros, 37
Fone: 222-1449 — Natal-RN.
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INFLACAO

O COMBATE COM
A ARMA ERRADA

Um enfermo que se recusa, termi-
nantemente, a aceitar os cuidados da
ciéncia médica, preferindo, em seu
lugar, o uso de paliativos domésticos
estara, provavelmente, diante de dois
caminhos apenas: sucumbir face ao
processo irreversivel da doenga; ou
restabelecer-se através de um mila-
gre.

O perfil atual da economia brasilei-
ra parece enquadrar-se no exemplo
acima. Mergulhada na mais profunda
crise inflacionaria de sua histéria,
nossa economia iniciou a década de
80 acossada por temiveis adversarios
que a sua desnorteada trajetéria aju-
dou a criar e a desenvolver.

Logo na largada defrontou-se com
trés grandes obstaculos: a politica sa-
larial; a divida externa; e o desequi-
lforio das transagdes correntes. Fato-
res esses de efeitos particularmente
favoraveis a expectativa de aumento
da taxa de inflagdo. A julgar por essa
tendéncia e a predominar a mesma
terapia charlatanista de que se vale
a figura do enfermo acima, teremos
inevitavelmente que percorrer, nos
anos subsequentes, caminhos ainda
mais sombrios.

Se fizermos, todavia, um retros-
pecto dos dltimos dez anos, vamos
verificar, sem nenhuma genfalidade,
que os instrumentos utilizados para
reduzir a inflagdo, comparavelmente
aos meios empiricos empregados pa-
ra superar a enfermidade, além de
ineficazes, foram aplicados, seguida-
mente, através do método das tenta-
tivas e erros. Como na fabula de
Monteiro Lobato: “O Cervo e a Moi-
ta”, também nao se cuidou de re-
compor, durante os momentos de
uma suposta bonanga, a folhagem da
nossa base econdmica, e a espera
pela volta do “milagre” que iluminou
o comeco dos anos 70 encontrou-
nos expostos a presa facil da matilha.

Se isso nao &, verdadeiramente,
uma excepcional descoberta, também
nao deve, por outro lado, somar-se
3s estéreis especulagdes acad@micas
que tém recheado fartamente a his-
t6ria da economia brasileira, cujos ar-
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gumentos tém sido tao vastos quanto
inGteis.

Optamos nos anos 50 pela indus-
trializacdo automobilistica, operando
em torno dela um ufanismo sem pre-
cedentes — das empresas de acessd-
rios & multiplicagdo de rodovias e
esperamos 25 anos para descobrir
que esse setor industrial & essencial-
mente dependente de petréleo:com-
bustivel para vefculos; componentes
e derivados para auto-pegas; e emul-
sao asfaltica para pavimentagao.

E compreensivel que a crise inter-
nacional do petréleo, iniciada em
1973, tenha, efetivamente, causado
transtornos econdmicos para os pai-
ses como o Brasil, dependente dessa
fonte de energia. Mas & verdade
também que no periodo 1973-77 a
taxa de inflagao brasileira situou-se
em torno de 40/55% . Daf em diante
ela continuou a elevar-se velozmente
até chegar, nos dltimos 12 meses, a
casa dos 110%. Ja se vao 7 anos e
que razdes temos para justificar con-
vincentemente, o fendmeno dessa
aceleracao inflacionaria? A de que
ela & inerente a um ritmo de cresci-
mento econdmico como o que esta-
mos experimentando? Até onde se
sabe, essa taxa de crescimento nao &
superior 8 de 4 anos atras, em ter-
mos relativos. Sabe-se, também, que
hé pafses fortemente dependentes de
suprimento externo de energia e que
apresentam excelente nivel de pro-
gresso econdmico, e, no entanto,
convivem com taxas de inflagdo pou-
co inferiores a 40%.

E claro, e inteiramente dispensével
dizer-se, que os problemas internos
de cada pafs nao podem ser compa-
raveis porque guardam peculiarida-
des préprias de sua cultura e de sua
forma de administra-los. O caso bra-
sileiro, porém, tem nos levado a en-
tender que a dependéncia ao petr6-
leo externo estd servindo para aco-
bertar deficiencias quanto aos meios
de combate a inflagao.

Costuma-se falar em modelo eco-
ndmico e politica de combate 2 infla-
¢do com muita frequi@ncia, porém

com pouca consciéncia sobre o seu
real significado. Nao & necessario ser
especialista no assunto para deduzir-
se que essas duas coisas nao tém
passado, no nosso caso, de meras
especulagdes abstratas sem nenhum
efeito pratico.

Nao ha, sinceramente, no Brasil,
um processo sistemaético para reduzir
a inflagdo. As medidas adotadas tém
pouca consisténcia e sao, quando
nao contraditérias, alteradas com
muita rapidez. Vamos passar ligeira-
mente a anélise de algumas delas:

A prépria politica salarial, dentro
do atual clima, favorece a inflagao.
Nossas exportagdes sao inteiramente
absorvidas com a importagao de in-
sumos para o setor automobilistico e
para a inddstria eletrénica. Queremos
expandir o transporte de massa, para
reduzir a dependéncia do petréleo,
construindo vias de acesso asfaltica e
f,abricando vefculos a bleo diesel. Na
area financeira-crediticia, o grosso do
capital nas maos da grande empresa
estrangeira escapa, em geral, as ma-
lha§ das resolugdes do governo sobre
limite de crédito, taxacdes do juro,
compulsoriedade de depésitos e de-
mais operagées bancérias.

A produgao de Alcool, por exem-
plo, pode nao ser o eldorado que se
espera; de um lado podemos ter a
sua expansdo em detrimento das
areas produtoras de alimentos e de
outro a elevagao de seu prego a tal
ponto que deixe de ser “uma fonte
alternativa de energia”.

Urfla das causas da alta de pre-
cos &, fora de qualquer divida, a
baixa produgdo de alimentos e de
outros manufaturados indispensaveis
ao consumo. Enquanto isso, somen-
te 18% das terras agricultaveis brasi-
leiras s@o cultivadas, principalmente
devido a estiagem.

Em lugar de termos o problema da
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seca tratado com seriedade técnica e
uma industrializagao voltada, sobretu-
do, para o aproveitamento do setor
primério, vamos observar, especial-
mente no Sul, a expansao industrial
automobilistica, eletrdnica, e outros,
em desmedido crescimento, ligados a
grupos estrangeiros, sobre os quais 0
estado n3o tem quase nenhuma pos-
sibilidade de contorle dos pregos. P_or
serem setores fortes e com larga in-
flugncia em vérios segmentos da eco-
nomia, inclusive na &rea comercial e
financeira, as medidas postas em
pratica para reduzir a inflagdo esva-
ziam-se em si mesmas.

Podera haver receio por parte do
governo em atacar com “Mao de fer-
r0” o problema da inflagdo na expec-
tativa de que isso possa causar um
retrospecto em seu projeto politico?

A economia pode perfeitamente
andar bem a rédeas curtas. N@o se
pode resolver o problema da inflagao
com medidas isoladas. Seus efeitos
repercutem em todos os setores da
sociedade: econdmico e social.

Aumentar a oferta de bens para
reduzir a pressio da demanda e com
isso forgar os pregos para baixo &
uma velha prética econdmica, cuja
validade depende da aplicagao corre-
ta dos instrumentos veiculados a pré-
pria produgdo, aos meios de distri-
bui¢ao e circulagao, e as formas de
atendimento do consumo.

Isso poderia nos levar inicialmente
a uma superprodugdo? Ou ao de-
semprego e a recessdo num segum'io
momento? E ainda afetar, sub varia-
das formas, outros setores da socie-
dade? Essas sio questdes pelas
quais mais temem 0s organismos go-
Vernamentais. Voltamos a cair no
Mmesmo diapasdo, essas medidas nao
Podem ser tratadas de maneira isolada
do resto da economia. O combate a
inflagado exige um plano fundamenta-
do. maduro e sobre o qual o estado
tenha realmente dominio.

O grande problema & que ainda
existem muitos espagos virtualmente
sem ocupacdo. A prevalecerem O0S
atuais métodos, continuaremos com-
batendo o inimigo atémico com as
armas da idade média.
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Os empreiterros escolhem a ma-
quina considerando: eficiénciaeren
tabilidade. Exatamente como faz
todo hom preferto.

Uma das caracteristicas pringi
pais da motoniveladora 120 B cha
ma-se sobretorque E uma reserva
automatica de poténcia que aparece
quanda a maquina enfrenta uma
resisténcia extra

A 120 B tem quase o tiplo de

tecnologia mais

FORTALEZA - Cear4
Rua Dr. Jodo Morgira, 359

NATAL - R.G.do Norte
Rua Antdnio Basilio 1370

INFLAGAO

sobretorque de sua mais proxima
concorrente porque seu motor é
préprio para terraplenagem. nao um
motor adaptado. Na 120 B, motor,
maquina e quahdade sdo do mesmo
fabricante Caterpillar E natural que
ela ofereca maior produtividade, vi-
da Gul mais longa e menores custos
de manutencado

Os hons empreterros elegeram
a 120 B Os bons prefeitos também.

CATERPILLAR
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ASSEMBLEIA PERTO
DA SEDE PROPRIA

O deputado Luiz Anténio Vidal ressalta apoio
de Camilo Calazans para que a construg¢ao da
sede da Assembléia chegue ao seu final

O Poder Legislativo do Rio Grande
do Norte esta caminhando para a
conéretizagdo do seu grande sonho:
a inauguragio da sede prépria. Pas-
sando por um processo de grande re-
vitaliza¢do e tendo uma participagao
cada vez mais atuante no processo
politico, econdmico e social do Esta-
do, a Assembléia Legislativa estd
perto de, afinal, contar com a sede
definitiva, pois, até agora, € a linica
em todo o Pais a ndo ter esse direito.
A luta, no entanto, vem de muitos
anos, no decorrer dos quais o Poder
Legislativo estadual teve de ocupar
as'mais precarias instalagoes, sempre
em carater transitério. Contudo, ao
concretizar um dos seus mais antigos
objetivos, a Assembléia Legislativa
do Rio Grande do Norte o fara dentro
das condigdes ideais, pois vai ocupar
um prédio com todos os requisitos pa-
ra o bom funcionamento dos seus di-
versos setores, localizado na Praga
Sete de Setembro, ao lado do Paldcio

Potengi e do Poldcio da Justica, bem
no centro da Cidade e que, no s€u
estilo, serd um dos mais modernos do
Brasil, devendo situar-se os custos fi-
nais da obra em torno de Cr$ 100 mi-
Ihées.

‘A LUTA — Para chegar a constru-
¢io de sua sede prépria, a Assem-
bléia Legislativa do Rio Grande do
Norte teve de recorrer aos esforgos
incansdveis de alguns dos seus mem-
bros. A maioria dos integrantes do
Poder Legislativo nunca se confor-
mou em vé-lo em situagdo de inferio-
ridade, no que tange as instalagoes.
Foi uma luta conjunta, um ideal sus-
tentado em grupo que, segundo o
presidente da Assembléia, deputado
Luiz Antdnio Vidal, ndo deve ter a vi-
téria final creditada a ninguém em
particular, ‘‘pois quem venceu foi o
Poder Legislativo em seu todo e,
portanto, ndo foi ninguém em parti-
cular’’.

Finalmente 0 Poder Legislativo Estadual possuird uma sede.
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E as palavras do deputado Luiz
Antonio Vidal ganham significado
na traducgdo da prépria realidade dos
acontecimentos. A construcio do pré-
dio da Assembléia foi iniciada na
administragio do ex-governador Tar-
cisio Maia e teve sequéncia na do seu
sucessor, Lavoisier Maia, nio tendo
faltado apoio de nenhum deputado,
apesar das divergéncias politicas
eventuais.

Quando o deputado Luiz Antdnio
Vidal assumiu a Presidéncia do Poder
Legislativo, encontrou as obras da se-
de prépria na fase de escavagio e
fundagdo. Comungando com o mes-
mo propdsito de todos os que ansia-
vam ver o Legislativo em sua verda-
deira posi¢do, logo o novo presiden-
te colocou como uma de suas metas
prioritirias o prosseguimento e tér-
mino da obra, pois sabia da antiga
luta pelo direito a uma sede e ndo
queria perder a oportunidade de tor-
nar realidade um antigo e justo so-
nho. A primeira providéncia foi man-
ter contatos com a Superintendén-
cia de obras do Estado e Secretaria
de Planejamento para que fossem es-
clarecidos todos os possiveis entra-
ves burocraticos assim como a manei-
ra de remové-los de maneira satisfa-
toria e através de uma agio conjun-
ta. O objetivo era evitar que a obra
viesse a parar por falta de recursos.

FOLEGO E PACIENCIA — **Como
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era um trabalho que exigia muito f5-
lego e paciéncia, resolvemos indicar
o deputado Patricio Junior para
acompanhar todo o processo’’ — lem-
bra Luiz Anténio Vidal.

Conta também que novos contatos
foram feitos depois de iniciado o pro-
jeto. O principal deles foi com a fir-
ma que tinha sido selecionada para
construir a obra — a PROEX —, e
com a Superintendéncia de Obras,
para que ficassem definidos aspectos
bésicos do novo prédio, tendo em vis-
ta as prdprias condigdes de trabalho
dos parlamentares. Daf, naqueles
contatos, segundo lembra o deputa-
do, foram abordadas questdes re-
lacionadas com a instalagio de ar
condicionado central, sistema fie
sonorizagdo e misica ambiente, sis-
tema de comunicagio interno de acor-
do com as mais modernas técnicas,
desde que estes itens nio constavam
do projeto original mas eram da
Maior importincia para o funCl_ona-
mento de um complexo operacn_onal
como € o moderno Poder Legislativo.

ORIENTACAO E RECURSOS —

m projeto de tal importdncia, con-
forme salienta o deputado Luiz An-
tdnio Vidal, ndo podia haver solu-
¢0es de improviso. '

"“E realmente ndo houve, pois to-
das as providéncias técnicas foram
tomadas de estrito acordo com da
orientagdo da Superintendéncia de
Obras, que analisou detidamente to-
das as fuses do projeto, desde os pre-
£0s até as condigdes técnicas pard sud
implantagio’ — assegurou o presi-
dente da Assembléia Legislativa, ar-
rematando com a afirmagao de'gue

tomamos entdo a decisdo de agilizar
O projeto sob todos os seus aspec-
’Os ”. T

De toda a estrutura do novo prédio
do Poder Legislativo apenas o mobi-
lidrio ndo foi escolhido sob a supervi-
Sd30 da Superintendéncia de Obras.
No entanto, por uma solicitaqﬁo do
Presidente, foi chamada a opinar a
Secretaria de Administragdo do Esta-
do, apgs ter sido instituida a concor-
réncia de praxe para o fornecimento
dos iméveis. )

Enquanto se processava o lado tec-
nico e burocritico para dar prossegul-
mento efetivo ao projeto de constru-
¢d0 -da sede prpria da Assembléia
Legislativa do Rio Grande do No_rte.
a batalha por recursos financeiros
nido transcorria com o ritmo deseja-
vel. Os recursos que foram estabele-
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Luiz Antdnio Vidal lutou pela valorizagio do Legislativo.

cidos inicialmente, com o correr do
tempo se mostraram totalmente insu-
ficientes. As inovagdes, absoluta-
mente necessdrias, introduzidas no
projeto inicial, fizeram com que o or-
camento ficasse defasado.

“"Mas’’ — como lembra o deputa-
do Luiz Anténio Vidal — ‘‘ngo erd

possivel desistir aquela altura dos
acontecimentos'’. Pds-se i luta em
busca de recursos, pois a obra nio
podia correr o risco de ficar inter-
rompida. Realizou gestdes junto ao
Governo do Estado e, através dele,
terminou por conseguir a garantia
de reforgo de recursos financeiros no

Na hora de entregar seu
imovel, procure uma
empresa competente no
ramo. A Patriménio
Imobiliaria faz tudo como
manda o figurino.
Procure a Patriménio
para compra, venda ou
incorporagdo. Uma nova
opgao para o natalense.

Uma organizagao.
José Ramos dos Santos

PATRIMONIO
IMOBILIARIA
LTDA.

Rua Mipibu, 339 — Tels.: 222-0208
222-6748
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Banco do Nordeste do Brasil na for-
ma de um empréstimo, no montante
de Cr$ 19 milhées e 600 mil, com o
qual seria possivel prosseguir até
perto da conclusdo da obra.

MAIS LUTA — Porém havia mui-
tos obstdculos ainda a serem afasta-
dos. Diz o deputado Luiz Anténio Vi-
dal que, conseguido o empréstimo
junto ao BNB, gragas ao apoio do seu
presidente, Camilo Calazans, surgiu
ainda outro problema exigindo solu-
¢io: era preciso assegurar a efetiva
liberacdo dos recursos financeiros pa-
ra que O empréstimo se tornasse
realidade no espago de tempo mais
curto possivel. Entdo, o parlamentar
sistematizou seus contatos junto a
Presidéncia do Banco do Nordeste,
quer através do telefonema, quer
pessoalmente com viagens frequen-
tes ao Ceard. Ndo bastando essas
gestdes, Luiz Antonio Vidal concen-
trou suas atengdes em Brasilia, onde
ndo perdia de vista o processo em seu
constante tramitar pelo Banco Cen-
tral, Conselho Monetdrio Nacional,
SEPLAN, Gabinete Civil da Presidén-
cia da Repuiblica até chegar as Comis-
soes Técnicas do Senado.

E. afinal, na sessdo de quatro de de-
dezembro de 1980 a proposta do em-
préstimo, feita pelo Governo do Es-
tado, foi aprovada e, agora, proces-
sa-se apenas a contratagdo junto ao
BNB. sem mais possibilidade de
reversibilidade ou contratempo.

RETOMADA DO RITMO — E o
empréstimo € absolutamente ne-
cessdrio para a reativagdo do ritmo
das obras de acabamento do prédio
da Assembléia Legislativa. A primei-
ra parte das obras teve um desenro-
lar satisfatorio, com um prossegui-
mento num nivel previsto. Todavia,
depois, esse ritmo foi diminuido na
propor¢io em que 0s recursos esta-
vam escasseando e chegou quase
a parar totalmente. Foi por essa
razio que o deputado Luiz Anténio
vidal desenvolveu todos os esforgos
e gestoes para apressar o tramite do
financiamento solicitado ao Banco do
Nordeste, num momento particular-
mente dramdtico, ou seja: quando
cerca de 90% das obras estavam con-
cluidas e, portanto, bem perto da
concretizagdo do grande sonho do Po-
der Legislativo no Rio Grande do Nor-
te. E foi justamente esse percalgo que
causou um atraso na conclusio das
obras que, inicialmente marcadas
para serem entregues em 15 de mar-
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Entre importantes obras d

e artistas do Estado, a sede

da Assembléia tera painéis de Dorian Gray.

¢o de 1980, agora s6 poderdo ficar
prontas em margo de 1981.

AS DESPESAS — E, na realida-

de, nido e ficil construir uma obra do
porte do prédio da Assembléia Le-
gislativa. A administragio da cons-
trugdo fica a cargo da Superinten-

ATENCAO PROPRIETARIO

Se Vocé tem casa ou terreno
para fazer negécio, ligue-se
com quem entende do
assunto: Procure J. G.
Mact_ado Iméveis. A Empresa
dispde de um Departamento
de Vendas, constréi,
administra aluguéis e trabalha
com loteamentos. E tem mais:
Entr? outros servigos, J. G.
Macédo lhe oferece:

* Selegdo de inquilinos e fiado-
res, responsabilizando-se
pelos aluguéis;

* Agilizagdo de cadastros rigo-
rosos, dando cobertura

‘AD-JUDITIA"";
¢ Convénio com o SPC.

A RGEN

<o — Ed. Sisal — Loja 6 — Galerla

Fone: (084) 3354
56000 - ,Ja R|586 — CREC! 085 — 17* Regifo-RN
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déncia de Obras, segundo atribuigdo
que lhe é assegurada pelo Decre-
to-Lei n® 4.575, de 20.8.76 e regimen-
to interno n°® 6.942. E sua fungdo
também a manutencio e avaliagdo
dos servigos da nova sede. Informa o
Coordenador de Obras do Estado:
Fowler Turibio de Queiroz, que ate
0 momento foram gastos nas obras
Cr$ 33 milhées e 200 mil e, segundo
seus cdlculos, serdo necessarios ain-
da Cr$ 60 milhdes para a conclusaos
No inicio, o custo total estava estima-
do em Cr$ 70 milhdes, mas sO com
desapropriages de terreno foram
gastos Cr$ 3 milhdes e 400 mil.

O PROJETO — O projeto da sede
propria da Assembléia Legislativa do
Rio Grande do Norte vai redimi-la de
todos os anos que passou peregrinan-
do de um para outro lado sem ter um
local para fixar-se. A construgdo esta
sob a responsabilidade técnica da
PROEX — Projeto e Execugio de En-
genharia Ltda., que vem mantendo
Sua proposta inicial dentro de crite-
rios normais, limitando-se aos reajus-
tes imprescindiveis, segundo ©
Coordenador de Obras, Fowler Tl{rl-
bio. O diretor da PROEX, engenheiro
Raimundo Barbosa Filho, explica que
0 projeto consta de um prédio de dois
Pavimentos, para ocupar uma area
Coberta de 3.200 metros quadradqs,
com previsio para locais de estacio-
namento. As paredes externas sao
todas de mdrmore, com vidros de
cristal ‘‘ray-ban’’. A temperatura no
interior do prédio serd sempre agra-
divel, proporcionadapelo  sistema
de ar condicionado ceutral. O som
ambiente e o sistema telefonico serao
dos mais modernos, de modo a falell-
tar 0 mais rapidamente as comunica-
¢oes. No andar térreo ficardo localiza-
dos os gabinetes dos deputados, sala
de reunides, saldo de convengoes, de-
Partamento administrativo, }apcho-
nete, cozinha, garagem e deposito. 0
plenirio, Gabinete das Mesas, gabi-
nete dos diretores, gabinete das
liderangas, biblioteca, centro telefd-
nico, agéncia bancdria, Saldo Nobre
de Imprensa, pronto-socorro € res-
taurante, ficario no andar superior.
Na cobertura foi reservada uma area
Para reunides sociais e ali taml?em
estardo as instalagdes dos equipa-
mentos da central de ar condiciona-
do.

UMA NOVA ETAPA — A conquis-
RN/ECONOMICO -~ Dezembro/80

ta do Poder Legislativo estadual, no
Rio Grande do Norte, de uma sede
digna de suas tradigdes e dotada de
condigbes para o exercicio de suas ta-
refas no conjunto de Poderes que fa-
zem o Estado democratico, estd sen-
do considerada um marco significati-
vo da nova etapa de sua vida. Num
momento em que a Assembléia Le-
gislativa reafirma a sua posi¢io de in-
dependéncia e assume, em toda a sua
plenitude, o papel politico de que o
Rio Grande do Norte tanto necessita
para superar as suas defici€ncias, a
sua sede prépria aparece quase como

ADMINISTRACAO

um simbolo. Vindo de um prédio hu-
milde na Avenida Getiilio Vargas,
passando por instalagSes provisdrias
na Praga André de Albuquerque, até
a sua permanéncia atual na parte
posterior do prédio do IPE, a Assem-
bléia Legislativa dd o seu definitivo
salto para o futuro ao assegurar, para
breve, a conclusio de sua sede pré-
pria. E o novo prédio, como reconhe-
cem todos, ndo terd luxo exagerado,
mas apenas as condigdes de funciona-
lidade e o ambiente de dignidade ne-
cessdria ao Poder Legislativo do Esta-
do.

CONFIANCA
NOFUTURQ,
OMELHOR
ALICERCE

Comegando mais um ano de luta e trabalho, a
CICOL tem confianga ¢ esperanga na
capacidade do Estado para superar todos os
desafios, Com unido ¢ compreensio, empresas
¢ trabalhadores saberao trithar os caminhos
sem desvios paraa destino certo.

Como os caminhos que 0 RN/ECONOMICO
tem sabido trithar tio bem ¢ cam seguranga
ao longo dos seus proficuos

11 anos de -xistencia

Na oportunidade. descia ans scus clientes e
AMigos um venturosa 1981,

clcnl COMPANHIA

DEINVESTIMENTOS E
CONSTRUCOESLTDA.
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Os ultimos langamentos da Feira
de Utilidades
Domésticas em Sdo Paulo

Todos os produtos estdo dentro
das normas ABNT, ASTM e CSA.

Detalhes de bom gosto, com a beleza e
a transparéncia do acrilico.

Onde é mais facil comprar
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Insc. Estadual 20068183-3
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Insc. Estadual 20066691-6

INFORMAGOES ECONOMICAS

NOVO TETO PARA
PAGAMENTO DEIR

A Receita Federal ndo vai exigir
a declara¢io de Imposto de Renda
das pessoas fisicas que, em 1980, au-
feriram renda bruta inferior ou igual
a Cr$ 195 mil, ou que perceberam
uma média mensal de Cr$ 15 mil. Se-
gundo revelou o ministro Ernane Gal-
véas, da Fazenda, o IR retido na
fonte neste exercicio, assim como to-
dos os abatimentos (aluguel, juros,
educagdo e dependentes) ¢ as tabelas
progressivas de desconto na fonte pa-
ra 1981, além do célculo do IR devido.
serdo rcajustados com uma COrre-
¢do monetiria de apenas 55%, contra
uma inflagdo de mais de 100%.

MENOS ALCOOL
NA GASOLINA

O ministro César Cals confirmou
que o Governo autorizou a redugio de
20% para 17% no indice de partici-
pacao do alcool anidro na gasolina,
em 1981. A medida tem por objetivo
garantir o abastecimento normal dos
veiculos movidos exclusivamente a
ilcool. Segundo o ministro, a produ-
¢do de dlcool para o ano que vem esta
prevista em torno de 3,9 bilhdes de
litros, dos quais, 3.4 bilhdes se des-
tinariam a mistura com gasolina.

MODIFICACOES PARA
NORMAS DO ICM

Se for aprovado o projeto-de-lei
complementar encaminhado  pelo
Presidente Figueiredo ao Congresso
Nacional, alterando o decreto-lei so-
bre normas de recolhimento do Im-
posto sobre Circulagio de Merca-
dorias — ICM, os Estados e o Distri-
to Federal poderao atribuir aos indus-
triais, atacadistas ou produtores, a
responsabilidade de recothimento do
ICM pelo comerciante varejista. Po
derio, também, calcular o montan-
te devido pelo contribuinte com base
em valor fixado estimativamente. O
projeto revoga, ainda, a isen¢do do
ICM nos casos de importagdo de ma-
térias-primas.

NOVO SISTEMA DE COBRANCA
DA DIVIDA ATIVA

Todas as pessoas fisicas ou juridi-
cas quc contrairam dividas com o Go-
verno desde janciro de 1980 (respei-
tado o teto de Cr$ 12 mil) nao sofre-
rio mais a cobranga judicial. podendo
assim quitar essas dividas amigavel-
mente. O ministro Ernanc Galveas
ao assinar Portaria autorizando o no-
vo sistema de cobranga, afirmou que
fica estabelecido o prazo de 20 dias
a contar da data do recebimento do
aviso dc cobrang¢a — para que as em-
presas ou pessoas fisicas saldem os
seus débitos. Decorrido esse periodo,
o infrator perdera direito a parccla-
mento ¢ outras facilidades.

NOVO PROJETO PARA
FUNDOS FISCAIS 157

O Governo divulgou sua proposta
para a nova sistematica dos Fundos
157. incorporando as principais su-
gestoes apresentadas pela CVM —
Comissdo de Valores Mobilidrios, co-
mo, por ¢xemplo, a exigéncia de con-
trapartida em recurso proprio. O
projeto, além de estabelecer trés
faixas para a contrapartida, reduz
significativamente os limites de de-
dugoes no Imposto de Renda devido.
No caso da formacdo de carteira pré-
pria, outra inovagio: a contrapartida
serd de 150%, no caso de os CCA
supcrarem a Cr$ 50 mil. O prazo de

resgate das cotas diminuiu de seis
para tres anos.

AUMENTO PARA
TAXA RODOVIARIA

,0 Didrio Oficial da Unido publicou
o indice de 55% para o0 aumento da
Taxa Rodovidria Unica TRU — para
carros novos, a partir de janeiro. Para
os carros usados, o aumento ficou
em 35%. Conforme recomendacio da
C‘NE — Comissdo Nacional de Ener-
gia, os veiculos destinados ao trans-
porte publico de passageiros, paga-
rdo apenas uma taxa simbolica. Para
0s carros a alcool foi mantida a redu-
¢do de 50% do valor da TRU.
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INFORMACOES ECONOMICAS

PEQUENAS E MEDIAS EMPRESAS
TERAO MAIS CREDITOS

As instituigdes financeiras d(; me-
nor porte deverdo ampliar as faixas
para concessao de crédito as peque-
nas ¢ medias empresas. Em princl-
pio. os bancos médios poderao ter os
recursos rcgulamentados pela Reso-
lugio n°® 388, elevados de 12 para
14% e os pequenos de 12 para 16%.
Ao transmitir a noticia, o presidente
do Banco Central, Carlos Geraldo
Langoni, cnfatizou ainda que a refor;
mulagio da Resolugio n® 388, sera
feita imediatamente.

BNH PROPOE MENOS
JUROS EM 81

As prestagies de financiamentos
superiores a 2.000 UPC (Cr$ l,.? mi-
Ihao) concedidos pelo Sistema Finan-
ceiro da Habitagio — SFH, para a
aquisi¢io de casa propria, dardo di-
reito a um maior abatimento de juros,
jd a partir da declaragdo de Imposto
de Renda do ano-base 1980. A pro-
posta cncaminhada pelo BNH ao
ministro do Intcrior. Mdrio Andraz-
za, tem por finalidade neutrah_zar
0 impacto nas altas das prestagoes
com o fim da corre¢do monetaria
prefixada e a possivel perda do podcr
aquisitivo da classc média, face a
nova politica salarial.

INDICE DO INPC
AUMENTOU PARA 43%

O INPC — Indice Nacional de Pre-
¢os ao Consumidor, calculado para 0
semestre junho/novembro € que SET-
ve dc base para os reajustes salariais
de janeiro, aumentou 43% conforme
dados divulgados pela Fundagao
IBGE. Os trabalhadores que ganham
de um a trés salirios-minimos rece-
berdo aumento salarial automatico
de 47,3%; os que ganham até 10 sa-
lirios terio aumento de 43%, mais
uma cota fixa de Cr$ 746,75; os que
ganham até 15 saldrios, receberao
34.4%, mais uma cota fixa dg
" 4.229.60: e os que ganham ate

salirios-minimos vao receber
-1.5% mais uma cota de Cr¥....
16.676.50.
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OBRIGACOES SOCIAIS PARA
0 MES DE JANEIRO

Dia 9 — Prazo final para recolhi-
mento do PIS — Faturamento do més
de julho — Recolhimento do PIS/Fo-
Iha de Pagamento de Julho — Entre-
ga DRC solicitando os DIPIS para ca-
dastramento dos empregados admi-
tidos em dezembro e ainda nao ca-
dastrados — Remessa da 22 via das
notas fiscais do IBGE referente as
operagdes interestaduais do més de
novembro.

Dia 15 — Ultimo dia para comuni-
cagio das empresas a Delegacia Re-
gional do Trabalho das dispensas ou
admissoes de empregados no més de
dezembro.

Dia 20 — Prazo final para entregar
documentos relativos a cadastramen-
to no PIS dos empregados admitidos
em dezembro.

Dia 30 — Ultimo dia para paga-
mento do ISTR — Imposto de Renda
descontado na fonte, dos emprega-

dos, e rendimentos pagos a titulo de
comissdes, honorarios, etc., do més
de dezembro — Recolhimento do

IUM incidente sobre operagdes de
novembro — Recolhimento ao IAPAS
das importincias descontadas em fo-

lha de pagamento dos empregados,
acrescidas da contribuigdo patronal
sobre a remuneracgiao paga ou devida

no més de dezembro — Recolhimento
ao FUNRURAL das contribui¢des de
2.5% sobre o valor dos produtos ru-

rais adquiridos em dezembro — En-
trcga da CARC relativa as contri-
bui¢des previdencidrias das empre-

sas que encerram no més de novem-
bro — Recolhimento da contribuigio
sindical dos valores descontados em

dezembro para os empregados admi-
tidos em novembro, que nio sofre-
ram desconto anterior — Entrega da
relagio de empregados menores 3
DRT.

PEPSI-COLA, BRAHMA,
BANCO DO BRASIL, UFRN,
SPERB DO NORDESTE,
ALPARGATAS, BANCO ITAU,
DUCAL PALACE, ALCANORTE,
BANDERN, A SERTANEJA,
UNIVERSIDADE DE SERGIPE,
MORADA RIOMAR,

FIACAO MOCO

Os construtores destas grandes
empresas tiveram a feliz idéia
de preferir esquadrias de aluminio
da UNICA MENTAL.
Faga como eles: valorize
seu investimento preferindo
também a melhor qualidade e
0 mais fino acabamento.

Igh

UNICA METAL

INDUSTRIA ECOMERCIO LTDA.

r
F. BEZERRIL
IMOVEIS
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PROJETOS,
ADMINISTRACAO,
LOTEAMENTOS,
COMPRA E VENDA DE
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Rua do Saneamento, 232 - Ribeira
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FORMACAO DE MAO-DE-OBRA

SENAI FORMARA MAO-DE-OBRA

ESPECIALIZADA EM CONFECGCOES

O SENAI tera em Natal o mais completo setor do
Nordeste para formag¢do de mao-de-obra

destinada a confecg¢ao.

A 25 de maio do préximo ano —
Dia da Indiistria —, quando for inau-
gurado, o Centro de Formagao e Trei-
namento em Confecgdes Clovis Motta
ja estara funcionando desde o dia I°
de margo, e capacitado para formar
dois mil alunos por ano, inclusive
bolsistas dos demais Estados do Nor-
te e Nordeste, e sera o mais completo
do Pais no setor de confecgdes. O
Centro é uma iniciativa da Federacio
das Indistrias do Estado do Rio
Grande do Norte e esta sendo im-
plantado no prédio da antiga sede do
SENALI, na avenida Prudente de Mo-
rais, com recursos do Departamento
Nacional do SENAIL

Cerca de 40 milhdes de cruzeiros
estdo sendo investidos na reforma e

adaptacio do prédio e na aquisi¢do
das maquinas que serdo utilizadas
nos diversos cursos que a instituicdo
mantera.

Antomar Ferreira de Souza, do De-
partamento Regional do SENAI, in-
forma que o Centro iniciard suas ati-
vidades com cursos de qualificacdo
devendo, no decorrer do préximo
ano, instalar ainda o primeiro curso
técnico intensivo, para candidatos
de segundo grau. Os cursos de quali-
fica¢do destinam-se a preparar meca-
nicos de maquinas de costura indus-
trial; operadores de maquinas de cos-
tura (costureiros); cronometristas;
programadores de risco e corte; ris-
cadores, enfestadores e cortadores, e
especialistas em modelagem masculi-

na e feminina, além do curso para
aperfeicoamento de supervisores de
confecgdo.

‘0 SENAI adota uma politica, a ni-
vel nacional, de localizar em algumas
regiics centros de treinamento espe-
cializados, mantidos inteiramente pe-
lo Departamento Nacional do drgdo,
inclusive o custeio de bolsistas de ou-
tros Estados a eles encaminhados. No
caso do Centro de Confec¢ies de
Natal, jd hd algumas indiistrias baia-
nas aguardundo a inauguracdo para
enviarem seus candidatos’' — escla-
recc Antomar.

Mas o principal objetivo do Centro
serda suprir as inddstrias do Estado
de mao-de-obra qualificada evitan-
do-lhes os custos com treinamento de
pessoal, como ocorre atualmente com
as maiores empresas do setor, que
sdo obrigadas a manter cursos per-
manentes em suas fibricas para qua-
lificagdo do pessoal recrutado. Além
disso, a institui¢do ird estimular, de
maneira especial, a ampliagdo do mi-
mero de micro e pequenas empre-
sas de confecgdes existentes no Esta-
do. Essas empresas, que ji contri-
buem com uma parcela significativa
da produgio de confecgdes, principal-

O prédio préprio onde funcionava o Departamento Regional do SENAI foi adaptado
para o Centro de Formagio e Treinamento em Confecgdes.
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mente as destinadas a4 populagdo de
baixa renda, enfrentam sérios proble-
mas para alocagio de mdo-de-obra
especializada, uma vez que sua estru-
tura administrativa e financeira nio
lhes permite o treinamento de pes-
soal.

Uma outra faixa do mercado de/tra-
balho em que o Centro atuard € na
oferta da chamada costureira ecléti-
ca, aquela profissional treinada para
realizar a maioria das operagdes de
uma pequena fabrica e que pode ain-
da trabalhar por conta prépria fazen-
do costuras sob encomenda.

INSTRUTORES — O projeto do
Centro de Formagio e Treinamento
em Confec¢des Clévis Motta foi ela-
borado pelo CETEQUIT — Centro
Técnico Quimico e Téxtil, do SENAI-
Rio, com a colaboragio do Departa-
mento Regional do SENAI de Per-
nambuco. Os primeiros instrutores
que atuario no ‘‘Clévis Motta'’ virao
do CETEQUIT, que também treinara
monitores selecionados aqui € que Ia
fardo cursos de especializagdo.

ADMINISTRAGCAO — A estrutu-
ra administrativa do Centro Cl6vis
Motta é bastante simplificada, uma
vez que estard diretamente ligada a
administragio do Departamento Re-

Todas as maquinas eeq
MOTTA ja estdo sendo ins

FORMAGAO DE MAO-DE-OBRA

Paulo Pereira dos Santos
é o Diretor desse novo
curso do SENAI, que
tera carater nacional.

Santos, um assessor e uma Secreta-
ria que deverd ter cerca de trés
Sfunciondrios. Além disso, o quadro
de pessoal terd apenas os instruto-
res e os funciondrios de servigos ge-
rais’’ — adianta o diretor-adjunto do
SENAL José Albino de Oliveira.
Apesar de ter sua inauguracio

uipamentos do CLOVIS
taladas, e o Centro podera

funcionar a partir de fevereiro.
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Fernando Bezerra,
presidente da FIERN.

gional do SENAI. Serd composta de
um diretor, cargo jd preenchido com
a nomeagdo de Paulo Pereira dos
marcada para maio, acredita o diretor
do Centro, Paulo Pereira dos Santos,
que ja em margo de 81 haverd con-
di¢oes de se instalarem os primeiros
cursos.

Fernando Bezerra, presidente da
Federagio das Indistrias do Rio
Grande do Norte, 6rgdo a que estd
subordinado o SENAI-RN e de cuja
iniciativa nasceu o Centro Cldvis
Motta, referindo-se ao significado da
obra, afirmou: ‘O gue nos levou a
lutar pela implantagio do Centro Joi
o fato de a indistria de confecgoes
ser um dos segmentos empresariais
mais tradicionais e significativos do
Estado, como integrante do Pélo Téx-
til, do qual destaco a importdncia eco-
ndmica, principalmente pela absor-
¢do da mdo-de-obra que emprega.
Gostaria de lembrar ainda’’ — acen-
tua Fernando Bezerra — ‘‘que o no-
me dado ao Centro de Confecgdes é
uma homenagem das mais justas ao
lider empresarial do Rio Grande do
Norte, que foi Clévis Motta, que mar-
cou uma presenga dindmica na ativi-
dade industrial do Estado, chegando
a Presidéncia da FIERN, e extrapo-
lando para a vida piiblica, sendo um
dos poucos norte-riograndenses a
ocupar posigoes politicas de relevin-
cita nacional, inclusive a Presidéncia
da Cimara Federal'".
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MERCADO DE TRABALHO

JA HA TRES MiL

ESTRANGEIROS NO RN

O estreito mercado'de trabalho do RN sempre tem lugar
— e pagando bem — para a mao-de-obra estrangeira.

O modesto mercado de emprego
que e o Rio Grande do Norte tem
sempre lugar para o trabalhador es-
trangeiro, seja no campo intelec-

tual — na Universidade —, seja na
indistria — engenheiros téxteis, téc-
nicos, etc. —, no comércio e, embora

raro, até em profissoes menores co-
mo a de cozinheiro. Para nido falar
nos estudantes que cursam a UFRN
por forga de convénios culturais man-
tidos com paises da América do Sul e
da Africa. A razio porque a mao-de-
obra estrangeira € importada — e a
um custo alto, na maioria dos ca-
sos — € a sua alta qualificagdo, sen-
do também uma forma das empresas
adquirirem ‘‘know-how’’. De todo
modo, para um Estado pequeno como
o Rio Grande do Norte, nao deixa de
ser curiosa essa importagdo quase
maciga, a ponto de formar uma comu-
nidade internacional no Estado de
cerca de trés mil estrangeiros, boa
parte dos quais aqui termina se fixan-
do e formando familia.

Esses 3.000 estrangeiros prestam
servigos s mais diversas empresas,
agregados, principalmente, a Univer-
sidade Federal do Rio Grande do Nor-
te, Votec, Key Perfuragdes, Marlin,
Schlumberger, Zapata, Sperry Sun
(todas prestando servigos a Petro-
bréis), induistrias téxteis, como a Seri-
dé, Texita, Sparta, Borborema, além
de outras que atuam €m diversos ra-
mos, como Algodoeira Sio Miguel,
Maisa, Petrobrds, Sanbra, empresas
salineiras e mineragdes.

Todo o controle dos estrangeiros no
Estado é feito através do Servigo de
Policia Maritima e Aérea de Frontei-
ra — SPMAE. Este érgio dd o prazo
de 30 dias para regularizagdo daque-
le que pretende permanecer em ter-
ritério potiguar, fornecendo visto de
registro de entrada, permanente ou
transitério, dependendo do objetivo

do visitante.

EXIGENCIAS — Nao tem o estran-
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geiro no Rio Grande do Norte, livre
acesso ¢ total liberdade como os na-
cionais. Além do controle para sua
entrada. tém que cumprir algumas
exigéncias detecrminadas pelas auto-
ridades.

O chefe da SPMAF, Agripino Oli-
veira Neto, afirma que ‘'sdo exigén-
cias oficiais determinadas pelo M inis-
tério do Trabalho e Ministério do Ex-
terior. Os estrangeiros que vém para
o RN terdo, for¢cosamente, que exer-
cer profissées técnicas, mas que ndo
estejam em concorréncia com 0 mer-
cado interno do trabalho. Assim,
sempre chegam ao nosso territorio
muitos estrangeiros para permanén-
cia curta, notadamente técnicos in-
dustriais para montagem de equipd-
mentos adquiridos no exterior; pro-

fessores PHD, que lecionardo cursos

na UFRN; e grande parte de estudan-
tes latino-americanos, vindos atra-
vés de convénios culturais pré-esta-
belecidos com outros paises’’.

Informa, também, o chefe do
SPMAF que existe até multa, varia-
vel de acordo com o saldrio-base do
Pais, para qualquer infragio cometi-
da pelos estrangeiros em sua estada
no RN. Qualquer mudanga de ende-
reco terd que ser comunicada ime-
diatamente 3 SPMAF, bem como a
Carteira de Trabalho terd que ser es-
pecialmente visada.

ATIVIDADES — Na UFRN, 58
professores estrangeiros prestam
seus servigos, procedentes da Argen-
tina, na maioria. Quanto aos alunos
estrangeiros, no momento, 117 estu-
dam na UFRN, a maior parté proce-
dente de paises da América do Sul,
sendo os mais recentes (43) vindos da
Bolivia. Todos eles aqui chegam atra-
vés de convénios que a Universidade
mantém com outros paises, no campo
cultural. Existem ainda dezenas de
alunos estrangeiros na ESAM (Es-
cola Superior de Agricultura de Mos-
sord).

Da Guia: UFRN paga aos mestres.

De acordo com informagdes da
Chefe de Pessoal da UFRN, Maria
da Guia, os professores cstrangeiros
tém seus vencimentos pagos pela
propria Universidade, com excegdo
daqueles que vém através de convé-
nios que, por sinal, sio poucos. A
maioria é contratada.

Além disso existem os professore.
da UFRN que vio para o exterior fa-
zer mestrado ou outros cursos espe-
cializados. No momento, 25 professo-
res da UFRN estdo atuando na Fran-
¢a (9), Estados Unidos (8), Inglater-
ra (4), Bélgica (2) e Espanha (2).
Todos continuam percebendo seus
vencimentos pela Universidade e bol-
sas da. CAPES — Coordenagio de
Aperfeicoamento de Pessoal de Nivel
Superior, e do CNPq — Conselho Na-

cional de, Desenvolvimento Cientifico
e Tecnolodgico.

O Departamento Internacional da
UFRN, que cuida da permanéncia
dos estrangeiros, revela que o com-
portamento deles tanto no campo
profissional como no pessoal, tem si-
do o melhor possivel. Vitéria dos San-
tos Costa, Chefe desse Departamen-

to, informa que, de acordo com o Mi-
nistério da Educagio e Cultura, a
UFRN mantém acordos culturais com
o Peru, El Salvador, Paraguai, Pa-
namé, Bolfvia, Coldmbia, Nicaré-
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gua, Venezuela, Equador, Guiné-Bis-
sau e Cabo Verde.

A vinda de alunos estrangeiros nao
prejudica as vagas dos alunos do Es-
tado, pois, eles vém ocupar as que
sdo criadas para esta finalidade, em
atendimento aos convénios.

No setor privado, os estrangeiros
tém prestado um servigo importante
no RN. Para Joio Adauto da CosEa,
Chefe do Setor de Pessoal da Indus-
tria Téxtil Seridd, a presenca deles €
imprescindivel, pois ensinam toda a
sua tecnologia e, quando partem, dei-
xam sempre um brasileiro ja sabendo
todo o servigo e pronto para execu-
ta-lo tranquilamente.

Contratados pela Téxtil Seridd,
cinco estrangeiros trabalham na em-
presa: dois como supervisores de pro-
dugio, um classificador de fios de al-
godio e dois do setor de ‘‘marke-
ting’’.

Segundo explica Jodo Adauto, ©
motivo principal da vinda de estran-
geiros para sua empresa, foi a falta
de mio-de-obra especializada no Es-
tado, e para trazer alguns dfe outras
empresas do Sul do Pais saia muito
caro, pois eles j4 percebem um alto
saldrio, ficando mais facil trazé-los do
seu pais de origem.

“Hoje, tem diminuido a Yinda de
estrangeiros’’ — informa Joao Adau-
to — *'pois jd temos técnicos brasilei-
ros de alto nivel, e eles sdo aproverr
tados, como maneira ndo s6 de dar
oportunidade a criatividade brasilet-
ra, mas de economizar para a empre:
Sa, uma vez que, por mais que s€ pa
gue a um brasileiro, ndo se gasta tan-
to como trazendo um estrangeiro pa

ra trabalhar conosco .

CASOS — Como sempre aconte-
ce, existem também no RN os casos
de estrangeiros cuja conduta irregu-
lar impossibilita sua permanencia.
Segundo o Chefe do SPMAF, muito
raramente se registram casos de de-
portagio, ou mesmo devolugao de es-
trangeiros aos seus paises de orl-
gem. Os problemas mais frequentes
dizem respcito a irregularidades em
suas documentagdes, como a falta de
visto em sua entrada no Pals, passa-
porte vencido e nio renovado, enfim,
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Vitoria: muitos convénios.

Jodo Adauto: ajuda é boa

casos corriqueiros sem muita impor-
tincia, mas que, pelo que determina
a Lei vigente no Pais, impedem a per-
manéncia dessas pessoas.

Quanto a demiincias feitas de uma
possivel “espionagerp industrial’’
que chegou ao conhecimento da im-
prensa, meses atrds, nada foi positi-
vada. ficando apenas no terreno da
suspei¢do na drea de mineracio, cuja
vigildncia passou a ser mais efetiva,
visando evitar essa possivel ocorrén-

cla.

MERCADO DE TRABALHO

Veja as condigdes que a
SACILUX lhe oferece. Vocé
encontra um variado estoque

de material nas condigGes
que voceé deseja.
SACILUX é a mais nova loja
de material elétrico e
de construgao do Natal.
Tem um amplo
estacionamento para seu
conforto. SACILUX uma

empresa do grupo SACI.

Av.BernardoVieira,1.403
Fone:231-5072- Natal.RN.
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SALARIOS — O Rio Grande do
Norte, onde os saldrios sio normal-
mente baixos, hd uma abertura total
para os estrangeiros, que sdo muito
valorizados.

Nos registros feitos através do Ser-
vigo de Policia Maritima e Aérea de
Fronteiras, onde o estrangeiro tem
obrigac¢io de apresentar o Contrato
de Trabalho assinado com a firma
contratante, fica constatada a dife-
rencga enorme de saldrios entre 0s tra-
balhadores do Estado e o estrangeiro,
que, em média, vém recebendo 200%
a mais — diferenca essa que se ob-
serva na prépria empresa que 0 con-
tratou.

A explica¢do, segundo as fontes
empregaticias, é a falta de mao-de-
obra especializada em nosso meio. Os
empregados que vém de fora, tém
qualificagdo superior, em sua maio-
ria, e experiéncia em centros mais
adiantados.

Se essa explicagdo pode ser aceita,
fica também uma pergunta para .es-

sas firmas, que estdo a cada dia pro-
curando aumentar o seu quadro de
estrangeiros. Por que elas nao cui-
dam de mandar os seus melhores em-
pregados para cursos de aperfeicoa-
mento no exterior? Afinal de contas,
as despesas seriam compensadas pe-
la sua permanéncia definitiva destes
empregados na empresa, com expe-
riéncia em grandes centros € sem que
fossem gastas grandes somas men-
sais com eles, como pagamento de
saldrios em ddlares, como ocorre com
os estrangeiros que aqui chegam pa-
ra uma permanéncia curta.

E hd os casos em que, ao partir, o
estrangeiro deixa um brasileiro que
fica exercendo suas fungdes, na base
apenas do aprendizado superficial,
mas sem a experiéncia de uma espe-
cializagdo no exterior. Desta forma,
se as empresas enviassem seus prin-
cipais técnicos para cursos fora do
Pais, teriam, no seu retorno, um em-
pregado qualificado e permanente.

Normalmente os contratos de es-
trangeiros tém duragio de dois anos.

Todavia, muitos deles se adaptam &
regido, aqui se casam e obtém
condi¢des de permanecer no Pais.

Na Inddstria Téxtil Seridd, a faixa
salarial para o estrangeiro é varidvel.
Dependendo da fungio, ou sua quali-
ficacdo profissional, ele percebe, em
média, um ordenado que varia entre
Cr$ 60 mil para o menos qualificado
até Cr$ 150 mil para o de maior quali-
ficagdo funcional.

A Lei determina que os estrangei-
ros devem vir para trabalhar em pro-
fissoes Eécnicas que ndo estejam em
concorréncia com o mercado interno
de trabalho. No entanto, recentemen-
te, uma empresa trouxe para ¢4 um
cozinheiro sul-africano, cujo ordena-
do foi fixado em Cr$ 50.000,00, e,
seis meses depois teve de devolvé-lo
ao pais de origem por problemas que
vinha criando. Dai, outra indagacio
que se/faz: a profissdo de cozinheiro
ja ndo € por demais difundida no Bra-
sil? E, por acaso, existe no Rio Gran-
de do Norte algum cozinheiro brasi-
leiro ganhando Cr$ 50 mil por més?

PARABENS PELO
SUCESSO ALCANCADO

Uma empresa cresce com homens, ideais, organizagao, planejamento,
dinamismo, persisténcia. Cresce e se desenvolve com a causa que
abragou, acreditando em todos. E naturalmente esta € a histéria da
Empresa Jornalistica RN/ECONOMICO, que nos seus 11 anos de
existéncia vem dando sua parcela de colaboragao para o

desenvolvimento do nosso Estado.

Claro, nem tudo foram flores; os espinhos foram encontrados e
conseque.ntemente superados. Hoje, na plenitude de sua existéncia
construtiva RN/ECONOMICO pede passagem para continuar com

seguranga o caminho que escolheu.

Nossas empresas estao presentes ao lado do RN/ECONOMICO,
parabenizando pelo sucesso conquistado e compactuando

INDUSTRIA E COMERCIO
DE CONFECGOES LTDA.

Fardamentos e roupas em geral

S ® ) E MISERGE
EMPRESA DE SERVICOS
GERA!S LTDA.

com a mesma filosofia de trabatho.

A\E EMSERV
» ((Empresa de Servicos

e Vigilancia Ltda
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E BOM VER CORTEZ
PEREIRA FELIZ DE NOVO

Nao fui abracar Cortes Pereira
nem telefonei para ele no dia de
sua cassagdo. Nao externei minha
nha solidariedade a um homem que
naquele dia apenas iniciava uma pe-
nosa caminhada no tempo fechado
de um ostracismo turbulento e
cruel. Preferf lamentar em siléncio
ou em conversas informais com
pessoas amigas mais uma das mi-
lhares de injusticas praticadas nes-
te pafs durante a insensatez da
opressao oficializada, quando brasi-
leiros eram tratados como inimigos
do Brasil, obrigando a sensibilidade
nacional a ter vergonha do avesso
do que até entdo se entendia como
pétria. .

Nao sei dizer porque nao fuia
casa de Cortez. Talvez pelo mesmo
motivo que também nao fui a sua
pPosse: se perdi o carnaval de sorri-
s0s, tinha o direito de fugir do vel6-
rio.

Nunca fomos intimos, infelizmen-
te. Dai a naturalidade da falta de
abragcos nos estados de graga e nas
afligdes das injustigas. '

No Recife e no Rio de Janeiro fl:ll
abragar Djalma Maranhdo no Hos pi-
tal do Exército e na Embaixada d?
Uruguai. Em Natal fui abragar Zé
Gobat, na Rua Seridd, no dia em
que Alufzio carregou nas costas O
peso do Al-5.

Antes da cassagdo de Aluizio a
gente havia se desentendido e esté-
vamos brigando pela imprensa. Ele
com notinhas na Tribuna do Norte e
eu com noticias e reportagens no
JORNAL DO COMERCIO do Recife
que, naquele tempo, com sucursal
instalada dirigida por mim e uma
equipe de repbrteres que botava pra
ferver — Marcos Aurélio e D]é"
Dantas na linha de frente — vendia
Muito mais jornal do que 2 Tribuqa
e o Diario de Natal. Isto &, na dis-
Puta Tribuna-Sucursal do JORNAL

COMERCIO, o campeonato era
Meu,

Cassado o homem, acabou-se no
meu espirito o elan da luta e, en-
Quanto outros aproveitaram para ini-
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ciar, eu fui acabar com a briga no
mesmo dia, em meio aos foguetdes
e bafo de cerveja dos seus adversé-
rios que se iluminaram na escuridao
do ato de forga, aumentando o gréa-
fico no faturamento dos bares, sen-
tindo-se livres, “para sempre”, do
verde nas urnas e esperangosos de
vé-lo na cadeia em vez de no pala-
cio.

Certas pessoas parece que nao
entendem bulufas do processo his-
térico e nao se dao ao trabalho de
correlacionar fatos que enriquecem
o conhecimento da vida e que até
foram criados e vividos por eles
mesmos. Exemplo? Dois, logo de
saida: Dinarte Mariz deixou o Go-
verno e a impressao que se tinha
era de que ele estava liquidado poli-
ticamente, nao teria votos nem para
se eleger vereador.

Dois anos depois foi eleito sena-
dor, derrotando o candidato de
Aluizio, o major Theodorico Bezer-
ra, o que todo mundo considerava
impossivel.

Tarcisio Maia, derrotado para \i-
ce-Governador, desapareceu do cir-
cuito, tomou um ché de sumigo, foi
esquecido por correligionérios e ad-
versarios e, de repente, ressurge no
cenario politico como homem forte,
vem para ser Governador, estarrece
todo mundo aliando-se a Aluizio Al-
ves numa tal de “paz puablica”, pror-
roga o seu mandato por mais qua-
tro anos com a escolha de um pri-
mo-irmao para o cargo de Governa-
dor, e no mesmo fdlego prepara as
baterias para descarregar em cima
do novamente adversério Aluizio Al-
ves, a quem pretende derrotar na
volta das elei¢des diretas de 1982,
se possfivel, com seu filho ja Gover-
nador da Cidade do Natal, onde rea-
liza uma administragao que comega
a repercutir favoravelmente.

Mas eu quero falar & de Cortez
Pereira que, também, nao mais que
de repente, voltou a moda. Se eu
falasse em consagragao nao estaria
mentindo, especialmente se fosse
estabelecido um comparativo entre

o conceito pablico de ontem e o de
hoje a respeito do seu comporta-
mento e de sua administragdo como
governante do Rio Grande do Norte,
iniciando a fase dos governadores
“bidnicos” e sucedendo ao Monse-
nhor Walfredo Gurgel, um homem
que deu um show de seriedade e
equilibrio na dificil arte de governar,
mas que, mesmo assim, foi, tam-
bém, chateado e até injuriado pelos
agentes da ditadura.

O milagre da TV de Carlos Lira,
Luiz Lobo e Vicente Serejo ilumina-
ram a consciéncia da Cidade e do
Estado todo, restabelecendo verda-
des para um povo que nessa noite
dormiu.de madrugada, ouvindo — e
até parecia comendo e bebendo —
as palavras de Cortez, faceis como
um sorriso de crianga, numa presta-
¢ao de contas retardada mas con-
vincente e emotiva.

Ouvindo Cortez ndo ouvi surpre-
sas. Nao para mim que, desapaixo-
nado e descomprometido como
sou, fiz-lhe justica a partir do Alti-
mo ano do seu governo em conver-
sas com amigos como Cassiano Ar-
ruda, Zé Gobat, Felinto Rodrigues e
outros, quando me detinha a anali-
sar e discutir a realizagao dos seus
principais projetos.

Digo realizagdo porque a grandio-
sidade e a significagao de algumas
metas que caracterizaram o governo
Cortez Pereira, sempre estarao a
exigir o prosseguimento ininterrup-
to de uma agdo governamental em
torno deles, pois transcendem limi-
tes mandatarios e ultrapassam pre-
visdes quanto aos aspectos econd-
micos e sociais.

Feliz do Governo que faz obras
de governos, que planta o futuro,
que oferece trabalho ao tempo de
depois, que rompe as limitagdes do
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atraso e projeta-se no amanha dos
seus bisnetos.

Cortez foi assim. Teve a audécia
de sonhar, de ser aparentemente
irresponsavel. Deu formas a sua
imaginagao criadora na pedra e na
cal de um projeto camardo, de uma
Serra do Mel, de um Boqueirdo.
Crustéceo, colono e coco no rebuli-
¢o de riquezas novas, de chéo plan-
tado, de paisagem de flores e fru-
tos.

Cortez teria que sofer a incon-
formacao da rotina, o grito da opo-
sicdo, o espanto da mediocridade e
o combate de quem gostaria de ter
tido a oportunidade e a coragem de
fazer o que ele fez.

O Rio Grande do Norte marchan-
do a passos largos para ser um dos
maiores produtores de camarado do
mundo. Para ser o maior produtor
de coco do Brasil e mostrando a
este pafs toda uma experiéncia de
colonizagao pioneira nos métodos e
na forma, elogiada pelas maiores
expressbes técnicas dos meios fi-
nanceiros e administrativos nacio-
nais: o projeto da Serra do Mel.

E o projeto do bicho da seda que,
agora, parece esquecido? E o incen-
tivo 3 plantagdo de café, em Mar-
tins, em convénio com o IBC, moti-
vo de gozacao de muita gente? E a
barrilha?

Sim. E a barrilha? Claro, légico,
que o foi o Presidente Geisel que
definiu a barrilha para o Rio Grande
do Norte. Ninguém discute isso.

E também conhecido de todo
mundo o trabalho e os esforgos do
Governador Tarcisio Maia para re-
confirmar a construgdo da fabrica
de barrilha no Rio Grande do Norte
quando apareceram fumagas amea-
cadoras querendo poluir o ambiente
da decisao presidencial, com o en-
tao presidente da Alcalis tentando
arrumar motivos para transferir a fa-
brica para o Cear4, a sua terra.

Mas, ninguém, rigorosamente nin-
guém de bom senso, pode negar o
trabalho gigantesco do Governador
Cortez Pereira nesse sentido.

Trabalho pioneiro, continuo, in-
sistente e, por Gltimo, motivo de
critica azeda de politicos e jornalis-
tas, tendo em vista a aparente im-

APROVEITE

possibilidade de uma vitéria dessa
luta, alegando-se uma decisdao que
j& teria sido tomada a favor de Ser-
gipe, 0 que comprovaria despresti-
gio politico do Governador do Rio
Grande do Norte.

O que se teria dito de Cortez se o
Presidente Geisel tivesse feito a
op¢ao de Sergipe, como tudo fazia
crer?

E o que os sergipanos disseram
na época de seu Governador? In-
competente e despretigiado, os
mesmos adjetivos que teriam sido
langados no rosto j& sofrido de Cor-
tez.

E evidente que Cortez cometeu
erros; que alguns do seus auxilia-
res abusaram de sua confianga e
colocaram pontos escuros na lisura
do Governo como um todo. Sei até
de um fato que Cortez, por algum
motivo que nao consegui entender,
parece que fez questao de apostar
ou duvidar do errado, apesar de ter
sido alertado, em tempo, por um
amigo que tinha tudo para merecer

O ASFALTO DA BERNARDO VIEIRA

Em méveis, eletro-domésticos e utilidades
para o lar, a melhor opg&o ainda & o

LOJAO DA CASA JUNIOR.

E faca suas compras no Lojao da Casa JGnior com
muito mais vantagens agora.

Antes era bom. Hoje estéd muito melhor com a
facilidade de tréfego naquela avenida.

No lojao vocé tem: menor prego a vista, melhor
oferta a prazo, prestag@o ajustével ao seu orcamento
e tranquilidade na escolha, dentro da maior 4rea

expositiva da cidade.

transito.

Além de tudo isso, tem ainda: estacionamento
proprio, fora da poluicdo e dos engarrafamentos de

Comprar no Lojao, tornou-se um passeio para a

familia natalense.

Em Natal e Eduardo Gomes — a entrega mais rapida

RN/ECONOMICO — Dezembro/80



confianga.

Depois disso, apesar de agrade-
cer aparentemente emocionado as
informacdes recebidas, fez o con-
trario do que disse que ia fazer:
prestigiou, em ato publico, aquelfz
que merecia uma condenacao poli-
tica.

Mas esses detalhes sao insigni-
cantes numa anéalise global entre o
positivo e o negativo do Governo
Cortez Pereira. Sao coisas de politi-
ca, falhas humanas, céalculos erra-
dos, aval para amigos que nao cum-
prem compromissos.

Pelo que Cortez fez, pelo o que
ele & como gente, definitivamente
ndo merecia sofrer tanto. Merecia o
oposto: o reconhecimento dos seus
concidadaos & sua obra do presente
e do futuro.

Nao consigo esquecer um fato de
Cortez, acompanhado de Aida, sua
mulher, sendo interrogado por um
juiz, publicado na primeira péagina
dos jornais.

QUALIDADE ACIMA DE QUALQUER

Rosto envelhecido pelo Governo e
pela cassagao, aspecto de quem foi
surpreendido por um pesadelo que
virou verdade, olhar no olhar do juiz
que o interrogava sobre nao sei

mais o qué, Cortez era a prépria
imagem de um ex-gerente de um
campo de concentragao responden-
do perguntas no tribunal de Nurem-
berg.

Como se aquela foto estivesse re-
produzindo outras tantas, eu come-
cei a ver o controle cientifico dos
filhotes de um camarao como base
de uma nova opgao industrial brasi-
leira no campo da alimentaqéo,

~emergindo na nova economia do
Rio Grande do Norte.

A floresta dos coqueiros de Bo-
queirao provando que, independente
de inverno regular, este Estado po-
de usar a sua inteligéncia para so-
breviver e progredir.

Os colonos da Serra do Mel com
casa e terra proprias, colhendo cas-

Revendendo a marca Mercedes

SUSPE ITA Benz no Rio Grande do Norte a
Divemo também tem garantido a sua
qualidade com alto nivel de
assisténcia técnica.

Mercedes Benz, Divemo e garantia de
qualidade: os itens de uma tradigao.
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tanhas de caju, apanhando feijao,
plantando sorgo, certos de um
amanha menos amargo.

As maos dadas dos namorados
no Boque, um aproveitamento de
uma obra de Deus lapidada por Cor-
tez.

Os meninos pulando, gritando,
cantando, vivendo na sua Cidade da
Crianga.

E Cortez, o homem de tudo isso,
estava ali naquela foto que insistia
em ser real. Depondo na justica co-
mo se ladrao fosse, enquanto nos
bancos a sua divida aumentava, e
os ladrdes verdadeiros nao esque-
ciam os nimeros das contas na
Suiga.

Se apenas um sé programa de te-
levisao convenceu um povo todo, &
porque a verdade ja existia antes do
programa.

E muito bom ver Corte Pereira
feliz de novo!

BR-101-KM 5 Fone: PABX - 231-1356
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Service

Servibras

Empresa Brasileira de Servigos Eletronicos Ltda.

(Oficina padréo Philips)

Assisténcia técnica em TV a cores e
preto e branco, eletrofones, radios,
auto-radios e vendas exclusivas de
pecas originais Philips

Rua Ulisses Caldas, 274

Tel. 222-4053 222-3281
NATAL - (RN)

EQUIPAMENTOS DESOM E
INSTRUMENTOS MUSICAIS.
DISCOS E FITAS

Av. Rio Branco, 621 - Centro
NATAL-RN

_ |FOTOGRAFiAS I Q
<&M JRevelacao a cores I

SERVICOS: Reportagens
Super 8 Casamentos
Slides Aniversarios
Painés Posters
Publicidade Studio
Mostruario Desfiles
Convites Debutantes
LenilsonAnfunes

Rua Cel. Cascudo, 332 Fone 222-1340
estacionamento proprio

[T

AEROTUR

Viagens Personalizadas, Nacionais ©
|nternacionais.

rua Jodo Pessoa. 291 Edl. Sisal = Loja4
Tel: 222-2974

Loja
PARAIBANA
QS |tda.

EQUIPAMENTOS
ESPORTIVOS

Localizado no centro da cidade
para atender suas exigéncias

ARNON IMOVEIS

Av. Deodoro, 696-A - Tels. 222-5929 — 222-5158
(Diretoria) 222-0551

MERCIO

RN/ECONC
OS MELHORES EN

Rua Dr. Barata, 197 - Tel. 222-3467
— Ribeira —
NATAL—RN

LIVRARIAE
CLIMA PAPELARIA

MATRIZ:
Rua Dr. Barata, 216 - Tel. 222-2203
Ribeira
FILIAL -1
Centro Comercial “‘Aluizio Bezerra'
Tel. 222-3994
FILIAL -2
Rua Amaro Barreto, 1272
Tel. 223-1548

R.GAL. OSORIO
ED. 23 OE OUTUBRO - LOJA 02

GALERIA DO ED. BARAC DO RIO BRANCO - LOJAT
FONE: 222-5832 - NATAL-RN

NATAL - RN

RODO-FORTE

REPRESENTACOES E TRANSPORTES NORTESUL LYDA

‘o

< Transportes em geral, mudangas, veiculos, encomendas etc...
UNIMOS O
BRASIL DE
s

NORTE A SUL

Filial: S%30 Paulo - Rua Soldado Dionlisio Chagas. 8

(Sede Propria) Parque N
Tor. 295.4235) que Novo Mundo

Rio de Janeiro - Rua Otranto, 930 - Vigari
Geral ( Sede Prapria) Tel. 391-7561 oarte

Matriz: Rua Ferreira Chaves, 95/98
(Sede Propria)
Tels.: 222-4080 — 222-2894 — 222-2351
59.000 — Natal — Rio Grande do Norte



AGROMAQUINAS

IRRIGACAO INDUSTRIAL E COMERCIAL LTDA.

Rua Presidente Bandeira, 853 - Alecrim

Tel. 223-1028 Telex 0842364 - AGIR
Natal - RN
Sementes, Produtos Veterindrios, Vacinagées, Assisténcia
velerinaria, moto-bomba, arames, adubos qqimicos, im-
plementos agricolas, moto-forrageiras, material agricola,
herbicidas, fungicidas, inseticidas. [rrigagio: por inun-
dacido e aspersio.

_SERVICO

O INDICA
ECOS DE NATAL

MOLAS ZITO COM. LAETE GASPAR

LTDA. COMERCIAL LTDA.
(Assisténcia autorizada "CONSUL"")

* pecas, acessorios e
equipamentos p/
refrigeragao em geral

Molas, Feixe de Molas . ea; condi::;?r!ado

PP » Manutencdo motores elétricos
¢ Acessorios Preventiva e capacitores

* polias e correias vV

* tubos de cobre e
conexdes de latao

* material elétrico

» Instala¢des

» Consertos

I

.. 0 bom gosto ao alcance de todos

Cada das Cortinas

Confecgdes de todos os tipos de cor-
tinas para escritdrio ou residéncia.
além de reformas e lavagens.
Completo sortimento de tapetes e

carpetes

OTILDA

CONSORCIO TECNO-INDUSTRIAL LTDA.
Esquadrias,
madeiras e
mdveis
em geral

O menor prazo de entrega —

Av. Rio Branco, 261 — Teleg. COTILDA
Tel.: 222-1825 — Natal-RN

TECNOMAQ

CONSERTO E
MANUTENCAO
DE MAQUINAS
DE ESCRITIRIO

EM GERAL

.M. Arismilton de Morais |

Rua Dr. Barata, 195 — Tel. 222-2147
Ribeira — Natal-RN

Av. Prudente de Morais. 1471 Tel.: 223-1565 0 Grau Certo em Ar Condicionado
NATAL-RN. Rua Dr. Barata, 202/4 — Tel.: 222-2817
e NATAL - RN
—
auto Locanora DUDU (—- ' H W 5
————— — r
Alugue um carro novo Comeércio e Representacdes Lida.
sem motorista.
_— com ou se )
Av. Rio Branco. 420 — Centro
Fones: 222-4144. 222-0501, 223-1106
AEROPORTO INTERNACIONAL
AUGUSTO SEVERO
NATAL-RN

Regquinte e bom gosto em artes,

REVENDEDOR decoragdes e presentes.
EXCLusIVO AR
CONDICIONADO |

”CONSUL” ; Av. Prudente de Morais, 623
Tel.: 222-7482 - Natal-RN

RuaDr. Barata, 187 — Av. Rio Branco, 808
Tel: 222.4363 Tel: 222-2908

_‘_—

Forros e tapetes para qualquer
tipo de veiculo, capotas para Jeep e C-10

MATERIAL PARA
PROTECAQ INDUSTRIA|

Rua Mério Neg6cio, 1439741
Tel.: 223-4494 - 223-2406

Alecrim - Natal-RN




SERVICOS

EMBRASEL

PIONEIRA EM NATAL
NA PRESTACAO DE SERVIGOS

Considerada como uma das melho-
res empresas de prestagio de servi-
¢os de Natal, a EMBRASEL tem mar-
cado a sua atuagio junto a érgaos pd-
blicos, autarquias e empresas priva-
das, firmando uma tradi¢do de quali-
dade. A caracteristica farda azul dos
vigilantes da EMBRASEL ji se tor-
nou bastante conhecida dos usudrios
de muitas das grandes empresas —
piiblicas e privadas — de Natal, fun-
cionando como uma garantia de efi-
ciéncia e tranquilidade. Essa posigao
foi conquistada ao longo dos anos,
com muita perseveranga, o que lhe
valeu a conquista de uma posigdo
sempre ascendente a partir do seu
ato pioneiro.

0 COMECO — Plinio Cabral, atual
gerente da empresa, explica que a
EMBRASEL foi criada a partir de
uma idéia de José Gongalves de Car-
valho — que atualmente ndo mais
pertence aos quadros da firma. A
idéia surgiu em 1969, em Fortale-

za, quando José Gongalves interme-

diou mio-de-obra para o INPS daque-,

la cidade, que decidira realizar uma
mudanga completa em seus moveis.
Utilizando mao-de-obra contratada,
sublocando-a para o INPS, José Gon-
calves concebeu a idéia de, no futuro,
sistematizar aquela prética, for-
mando uma empresa com 2 finalida-
de exclusiva de prestar servigos.
Lembra Plinio Cabral que, em sua
primeira fase, a nova empresa funcio-
nou apenas com o transporte de car-
gas e sé depois ampliou o seu raio de
agio para o servio de vigildncia. Com
o progressivo aperfeicoamento, 2
EMBRASEL foi se familiarizando
com outras dreas e tornando a sua
agdo cada vez mais abrangente no
campo da prestagdo dos servigos. Ao
mesmo tempo, ia aperfeigoando 3 sua
estrutura, procurando ampliar as op-
¢oes de oferta de servigos, melhoran-
do a qualificagdo profissional do seu
pessoal. Com pouco tempo a empresa
ja atuava como fornecedora de mao-

PEUT T

A atual sede da EM BRASEL: a mesma eficiéncia

94

de-obra para servigos de vigildncia,
motoristas, auxiliares de enferma-
gem e auxiliares de necropsia, entre
outros.

EM NATAL — Em Natal, a pre-
senga da EMBRASEL pode ser assi-
nalada a partir de 29 de junho de
1970, quando ela passou a funcionar
numa pequena sala de um prédio da
Avenida Rio Branco. Os seus servigos
iniciais, na capital potiguar, foram
nos setores de limpeza e transporte
de carga. Com o tempo, a procura foi
crescendo e a empresa sentiu a ne-
cessidade de ampliar a sua capacida-
de dg oferta. A outra etapa foi o ofe-
recimento dos servigos de vigilantes.
Mas vigilantes desarmados.

Posteriormente, a prépria necessi-
dade de expansiao foi obrigando a
mudanga da empresa para um espago
maior, saindo ela entio do acanhado
escritorio para uma ampla casa na
Avenida Deodoro, nas proximidades
do Colégio Marista. A essa altura, a
empresa passou a contar com clientes
do nivel da Federal de Seguros ¢ Em-
presa Brasileira de Correios e Telé-

grafos, que até hoje ainda mantém
seus contratos.

Ao mesmo tempo a procura niao
cessava. Novas solicitagbes eram fei-
tas e sempre da parte de clientes im-
portantes, tanto na empresa privada,
como nas areas dos Governos Esta-
dual, Federal e Municipal. Com a
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crescente procura de servigos para a
segurang¢a de prédios e patrfn}or}los
importantes tornou-se necessario ins-
tituir o trabalho do vigilante armado.

A EMBRASEL, HOJE — Com dez
anos de atividades em Natal, a
EMBRASEL é uma empresa com so-
lido prestigio e tradi¢do na arca da
prestagio de servigos. Funcionando,
no momento, com sua sede na Aveni-
da Floriano Pcixoto, 422, te!efone
222.4287 ¢ telex 084-2334, esta apta
a atender com presteza face ao empe-
nho com que foi s¢ qualificando du-
rante todos csses anos. A CV}dCﬂCla
de sua qualifica¢do é a propria re!a-
¢do dos scus clientes: Petrobras,
SINPAS (Sistema de Integragdo da
Previdéncia Social), através do INPS,
INAMPS ¢ IAPAS., cmpresas de
cconomia mista como a Cosern; Sq-
cretarias de Estado como as de Agri-
cultura, Planejamento, Fazenda ¢ d‘a
Administragdo; o Tribunal de Justi-
¢a: e orgios da drea federal, codo a
Delegacia do Ministério da Fazenda,
Universidade Federal do Rio .Grande
do Norte ¢ Departamento Nacional de
Estradas de Rodagem. .

Por for¢a mesmo das necessidades
que foram surgindo com a amplia-
¢do dos seus scrvigos, a EMBRASEL,
atualmente, tem a capacidade de for-
neeer mao-de-obra altamente diversi-
ficada indo desde o atendimento de ser-
vigos de copa até a assisténcia auxiliar
administrativa. Em fungdo disso,
conta com varios departamentos: 0 de
Vigilincia (atualmente em fase de
desmembramento), que se dedica ex-
clusivamente ao servigo de vigilancia
drmada através de proﬁssionais sele-
Cionados e altamente treinados; O de
Servigos Gerais, que se encarrega qa
¢xecugdo de scrvigos de manuten¢do
¢ conservagio de prédios, limpeza.
telefonia, transportes de cargas € S€T-
vivos burocriticos; o de Engenharia
Agronémica, de criagdo mais recente
¢ destinado a prestar servigos de de-
Marcacio de terras, jardinagem, etc.
Este Departamento é quase todo vol-
tado para o atendimento das necessl-
dades do DNOCS.

A TRADICAO CONQU{STADA —
trajetoria  profissional ~ da
EMBRASEL ¢ uma prova de que tra-
dicio se conquista com trabalho e
Perseveranga. E gragas a €SS€S fato-
res a empresa tem podido crescer,
quase numa tendéncia natural. O re-
sultado é uma expansio bastante €x-
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Plinio: desempenho correto explica expansio

pressiva, traduzida por escritérios em
Natal, Mossord, Jodo Pessoa, Forta-
leza, Campina Grande, Recife, Ma-
ceid, Sao Paulo, Rio de Janeiro e Sal-
vador.

O atual gerente da EMBRASEL em
Natal — que ¢ o do Rio de Janeiro, e
assumiu seu posto no Rio Grande do
Norte em julho de 1980 — explica um
aspecto do rclacionamento da empre-
sa com os clientes:

0 Governo ndo faz contratos de
servigo diretamente com empregu-
dos. Esses contratos sdo feitos atra-
vés dus empresas prestadoras que se
encarregam de oferecer mdo-de-obru
e da execugdo-dos servigos. Portanto,
a EMBRASEL tem sido a prestadora
de servigos que mais se destaca em
termos de procura pois oferece uma
maior variedade de servigos, os quais
sdo imediatamente absorvidos pelos
grgdos do Governo''. .

Seguindo esse sistema, a
EMBRASEL procura cada vez mais
ampliar a sua ofer!a, ao mesmo tem-
po em que moderniza a sua estrutura.

MODIFICACOES — Enqua_dran-
do-se nos dispositivos legais, a
EMBRASEL esta promovendo algu-
mas modificagdes em sua estrutura.
A lei fixa como norma que as empre-
sas prestadoras de servigo df: vigilan-
cia devem se manter exclusivamente
neste setor, € ndo podem atuar para-

lelamente em outras modalidades.
Em consequéncia, a EMBRASEL es-
td criando uma empresa do mesmo
grupo mas com a fungio especifica de
atuar na drea da vigildncia: a Empre-
sa Brasileira de Servigos de Vigilin-
cia Ltda. Por outra parte, a que fica-
rd encaregada de servigos se chamara
Empresa Brasileira de Locacio de
Servigos Ltda.

Explica Plinio Cabral:

“"Uma das razies da grande expuan-
sdo du EMBRASEL é a forma pela
quul vem desenvolvendo seus servi-
cos. A maneira correta e humana do
trato com seus funciondrios, aliudu a
uma perfeita esquematizagdo de seus
servigos, resulta em um denominador
comum com seus clientes ",

Atualmente. a empresa tem um
quadro de seis mil funcionirios e é
contribuinte de expressio do ISS. A
sua contribui¢do na criagio de empre-
gos no mercado de trabalho local é
batante significativa, desempenhan-
do importante papel social, com be-
neficios diretos para a populagio. Os
scus diretores atuais sio José Ademir
Pinto de Santana e José Djalma de
Morais Pinho, detentores do controle
aciondrio da empresa.

Amadurecida e experiente, a
EMBRASEL prossegue disposta a
continuar seguindo o lema que a
orienta desde a fundagdo: servir
bem!
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MENSAGEM DO PREFEITO
HAMILTON RODRIGUES SANTIAGO

Neste momento de fé no todos toquem 0s sinos de anseios. Queremos ser
Cristo renascido, voltamos um FELIZ NATAL sempre o instrumento do seu
nossas preces para o filho anunciadores de um feliz trabalho. FELIZ NATAL.

de Deus feito Homem ANO NOVO. FELIZ ANO NOVO.

pedindo sua misericordia e Temos consciéncia do Esta & a mensagem do

seu amor para quantos, trabalho que realizamos. prefeito HAMILTON
conterraneos ou nao, Alegra-nos também a RODRIGUES SANTIAGO ao
colaboradores e amigos, 0 consciéncia de que 08 povo de Sao Gongalo do
povo saogongalense, no nNossos municipes NOS Amarante e a todos os

desejo de que a cada um e a acompanham e nos ajudam norteriograndenses.
na tarefa comum. Somos o
povo, a sua vontade, 0s seus

PREFEITURA MUNICIPAL
DE SAO GONCALO DO AMARANTE

—_ e —_—_—_—_— -



FOI DIFICIL AGUENTAR
DOIS ANOS DE CRISE

O comércio de Natal recorreu a todo tipo de medidas
para superar a falta de crédito, a redugéo de vendas
e a escassa liquidez dos dois ultimos anos.

Para conviver com a crise econémi-
ca provocada pela dupla seca e a re-
cessdo do crédito, o comércio de Na-
tal teve de comportar-se com muita
flexibilidade e recorrer a todo arse-
nal de estratégias que os manuais €
a pratica ensinam. Algumas das medi-
das foram elementares: eliminar des-
pesas supérfluas — e quando possi-
vel até mesmo as necessdrias; evitar
novos investimentos; procurar rema-
nejar os recursos proprios; abrir fi-
liais em outras regioes; selecionar
melhor os clientes impondo mais ri-
gor nos cadastros; ndo estocar sem
necessidade. )

Muitas destas e outras qu]diS
nao sio propriamente ‘‘estrategia -,
mas consequéncia da crise. A falta de
Capital de giro e a precariedafie de
liquidez do mercado foram d(})lS' dos
principais espantalhos, nos ultlmqs
dois anos de seca e escassez de cre-
dito. Se nio houve expansdo, todo

Zildamir achou Crédit
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mundo aguentou. A preocupagio,
agora, é com o futuro.

PRECAUCOES — Segundo Airton
Costa, presidente da Associagio Co-
mercial do Rio Grande do Norte, o
empresariado estadual teve, de fa-
to, que tomar vdrias precausdes fren-
te ao “‘quadro impregnado de dificul-
dades’' em que vivemos. A mais im-
portante foi no que diz respeito ao
controle nas despesas e nas compras,
apesar do ‘‘ideal ser estocar'’, con-
forme notou. Disse, porém, que num
regime de inflagdo e falta de capital
de giro proprio, o melhor é se pre-
caver, evitando-se passar por uma si-
tuagao de insolvéncia. ‘O que senti-
mos '’ — coloca Airton — ‘‘de modo
geral é uma preocupagdo enorme pa-
ra manter a posigdo alcangada no de-
correr do tempo’’.

Sabe-se, por outro lado, que a di-
minui¢do de qualquer safra normal

COMERCIO

(no nosso caso, o algodio) pesa consi-
deravelmente na economia do Esta-
do. Além da restri¢do do crédito, os
cortes de verbas por parte do Gover-
no tém trazido preocupagdes a em-
presarios e economistas.

Foi inegdvel a retragio do consumi-
dor. E pelo menos o que afirma, por
exemplo, Zildamir Soares — presi-
dente do Clube de Diretores Lojis-
tas — CDL, ao explicar que ‘o co-
mércio s se abasteceu com 50 por
cento daquilo que poderia efetiva-
mente vender''. Defendendo o con-
trole nos estoques, Zildamir vai mais
além, quando diz ''ser preferivel fal-
tar o produto, a sobrar por falta de
consumidor'’,

o Natalino expansivo demais e beneficiou menos o comércio.
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COMERCIO

“‘Tivemos que restringir o custo
operacional, trocando quantidade por
qualidade, inclusive, aperfeigcoando o
sistema de treinamento dos vendedo-
res a fim de que ndo viéssemos a sen-
tir tanto essa auséncia de piblico
que, também, de certa forma nos
atingiu’'. A colocagio é do represen-
tante em Natal das Lojas Brasileiras,
Jodo Janudrio de Arruda. Para ele,
houve, na verdade, uma retragio de
ptblico em func¢ao do abatimento nos
créditos bancarios e do elevado indi-
ce do custo de vida, que vem solapan-
do as economias de todo o brasilei-
ro. Visando cobrir essas deficién-
cias, procurou-se em primeiro lugar,
“‘enquadrar os fornecedores, obje-
tivando conseguir prazos mais dilata-
dos e compras de mercadorias signi-
ficativas''. Ou seja, mercadorias de
alta rotatividade e indispensédveis ao
consumo do dia-a-dia.

JUROS — Apesar da crise e, le-
vando-se em consideragio o percen-
tual de mais de 100 por cento a que
chegou a inflagao neste periodo, o di-
retor da Casa Porcino — José de An-
chieta Costa, garante que houve in-
cremento. Pequeno, diga-se de pas-
sagem, mas houve e resultou de uma
“‘dindmica prépria’’, porque o mer-

cado nio ofereceu condigdes. A Casa'

Porcino buscou o faturamento de ou-
tras regides. Para tanto, abriu uma
filial em Recife e outra em Natal.
Agora sdo quatro lojas no Estado,
uma em Aracaju e outra em Maceid.
Embora admita a crise, a empresa
ndo reduziu o pessoal. Sao setenta
funciondrios, sé nas lojas do Rio
Grande do Norte. Para este ano,
acrescenta Anchieta, ‘‘nossas pre-
visoes eram bem maiores. O reflexo
du crise, evidencia-se no indice de li-
quidez que estd muito baixo, isto é:
em torno de 60 por cento’’. O comér-
cio esta sofrendo com isso, notada-
mente o ramo de eletrodomésticos.

José de Anchieta expressa o ponto
de vista de que ‘‘por mais que se ven-
da agora, fica-se temeroso quanto ao
recebimento destas venduas durante o
préximo ano’’. E justifica: “E que
os pagamentos atrasam de qualquer
muneira, a ponto de, mesmo com a
cobranga de juros, o seu recebimen-
to ndo ser compensador’’.

SEMELHANCAS — A situagio
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Airton: faltou a euforia das compras.

nao difere muito na Recomape que,
num ramo semelhante a Casa Porci-
no, comercializa eletrodomésticos €
material para escritdrios. Seu diretor,
Airton Costa, diz: ‘‘Se bem que es-t
tejamos atravessando uma época de
transigdo de ano, ndo existe aquela
euforia, aquele entusiasmo normal
caracteristicos de um més dantes ex-
celente para vendas''. Concorda que
o Crédito Natalino serviu para ameni-
zar a retragdo dos negécios, dando

uma contribuigdo positiva. E se a si-
tuagéo atual fosse outra, o efeito dele
seria bem maior. De acordo com Air-
ton, o auge da crise foi em setem-
b'ro. Quando os bancos nio mais po-
diam crescer e operar acima dos
45% , determinados pelo Governo Fe-
deral.

Nzi rede de Supermercados Nor-
destao, providéncias da mesma natu-
reza foram adotadas: diminuigdo de

SOCIEDADE CULTURAL
BRASIL-ESTADOS UNIDOS-SCBEU

Vocé néo precisa ir aos Estados Unid
aprender Inglés. Estude na SCBEU, aor%gﬁ:gr

opgao no ensino da Lingua Inglesa.

matricula

Garant
para 1981. asua

Cursos especiais de Inglés para: turismgo — bancos
— hotelaria — executivos e empresas em geral
Pega informagdes sobre o0 nosso concurso de |
Bolsas de Estudo.

Av. Getulio Vargas, 670 — Fones: }
222-6980 — Natal-RN, 22 0095 €

RN/ECONOMICO - Dezembro/80



despesas, estoques demarcados em
virtude da limitagdo quanto a levan-
tar empréstimos para manter o capl-
tal de giro. O dirctor-prcsidcntg da
empresa, Jos¢ Geraldo dc Mcdqrps.
esclarece que uma das saidas foi a
instalagio das lojas Superbox. Com
sortimento reduzido ¢ embalagens li-
mitadas, clas funcionam ecm in.s:talg-
¢oes simples ¢ com poucos funciona-
rios, fazendo com que a mercadoria
chegue com prego melhor ao consu-
midor. Sao dois Superbox. um.HlpCl'-
Box (este com sortimento maior € 0
mesmo sistema de atcndimcpto) ¢ as
trés lojas tradicionais. Oitocentos
funciondrios sc distribuem pelas di-
versas lojas.

Enquanto isso, o dirctor-adminis-
trativo do Mini-Preco, Ricardo Asfo-
ra, afirmou que ‘‘em termos de su-
permercados ndo houve um reflexo
muito grande, a ndo ser na pa'rte de
supérfluos, devido ao encarecimento
normal das coisas. Sentimos a cri-
se, mas ndo de maneira gritante. Ob-
VIO que esta ocasionou certa mlfdan-
¢u de hdbitos, provocou determinada

'A MARCA DA LIDE
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Geraldo: novas lojas.

retragdo dua purte do consumidor’'.
Ricardo Asfora adianta que parti-
ram, entdo, para a compra de simi-
lares mais baratos, produtos substi-
tutivos. Isto porque a procura se¢ re-
duziu no que diz respeito a alguns la-
ticinios ¢ presuntos mais caros, cos-

COMERCIO

tumeiramente. Os Supermercados
Mini-Preco continuam oferecendo os
mesmos servi¢os. As despesas nio
diminuiram, assegura o diretor, que
completa a informagdo dizendo que
‘“‘agora, compra-se menos e tenta-se
dar maior rotatividade aos esto-
ques’’.

Segundo Ricardo Asfora, ‘‘a limi-
tagdo do crédito junto as reais dificul-
dades para obtengdo do capital de gi-
ro, vém se refletindo na capacidade
de compra dus empresas, obrigan-
do-as a reverem a estratégia de com-
pras’’. Nao houve corte de pessoal
nos Supermercados Mini-Prego, ape-
sar de tudo.

TEMOR — Segundo alguns em-
presarios do comércio, como José de
Anchieta Costa e Airton Costa, ‘‘sd
mais um ano de seca jd seria desas-
troso, junto com as medidas que o
Governo anuncia de restrigio de cré-
dito’’. Vai haver um grande ‘‘cor-
re-corre’” no mercado, prevéem. A
empresa vai ter que estar bem sélida
¢ o empresdrio bem preparado para
¢sses anos ruins. Ou nio sobrevivers.

RANCA.

Por tras dela existe uma empresa
de capital nacional que lidera a
fabricacao de manufaturados téxteis,
calgados, camisas e artigos
esportivos. Quem afirma essa
lideranga nao somos nés. Mas os
milhdes de consumidores que
compram diariamente 0s nossos
produtos.

E também uma marca de
compromisso. Somos atualmente
uma comunidade de mais de 20.000
fpessoas. distribuidas nas nossas 17
abricas, localizadas de Norte a Sul
do Brasil. Uma obrigagao social das
mais relevantes para com os
funcionarios e suas familias.

Tudo isso nos d4 a consciéncia da
nossa participagao ativa na economia
do pais. Em desenvolvimento de
tecnologia, na geragao de divisas
através do aumento crescente das
nossas exportagoes e no
aprimoramento cada vez maior
resultado do nosso trabalho.

A

SAO PAULO ALFARGATAS S.A.




INFLACAO

O RECUO DE ALGUMAS
MEDIDAS ANTIINFLACIONARIAS

A adocao dos “pacotes” de medi-
das antiinflacionérias imposta pelo
governo durante o ano de 1980
apresentou um saldo negativo e frus-
trante para todos aqueles que espera-
vam &xito dessas medidas. A perple-
xidade & a heranga maior que todos
os brasileiros receberam dos resulta-
dos infrutiferos dessa politica econd-
mica.

Os economistas estudiosos, 0s po-
liticos e outros técnicos preocupados
com o problema estdao num ceticismo
profundo no tocante aos caminhos
tortuosos percorridos, atualmente,
pelo processo econdmico do Brasil.
O povo, ja esta desiludido, vivendo
um momento de muita incerteza.

Por um lado, sabe-se que o pro-
blema inflacionario & de dmbito mun-
dial e que o seu determinante maior
s30 0s aumentos sucessivos dos pre-
cos do petrdleo, variavel esta fora do
dominio dos paises, principalmente,
os importadores deste liquido, como
& o caso do Brasil. Por outro lado,
nossa divida externa tornou-se um
monstro indomével a curto ou médio
prazo, tirando-nos a esperanga de
uma “independ@ncia externa”’. Tudo
isso, s6 inspira desconfianga e pessi-
mismo com relagdo & economia bra-
sileira.

O governo reconhecendo a inefi-
cacia dessas medidas, recentemente
eliminou a prefixagdo da corregao
monetaria e cambial, bem como libe-
rou também o tabelamento das taxas
de juros das financeiras e, parcial-
mente, o controle de pregos dos pro-
dutos industrializados.

Veremos a seguir consideragdes a
respeito dos reflexos desse novo “pa-
cote” de medidas liberalizantes.

CONTROLE DOS PRECOS —
Ha uma certa coeréncia do recuo das
medidas tomadas pelo governo no
tocante a liberagao dos pregos dos
produtos, porque © controle de pre-
¢o sempre representou, nas econo-
mias capitalistas. um paliativo contra
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a ascengdo inflacionéria. Além dessa
politica de controle se constituir num
lenitivo, até agora nao surtiu resulta-
dos significativos, que justificassem
sua continuidade. Com essa libera-
A0, os pregos, certamente, ficarao a
mercé da flutuagio das forcas de
mercado, pelo menos os da maioria
dos produtos que estavam sob con-
trole.

Acreditamos que aqueles produtos
de algumas indistrias oligopolistas fi-
carao ainda controlados; do contrario
as forcas do mercado nado atuariam
livremente, perdendo desse modo as
caracteristicas de uma economia de
mercado, em face da manipulagao
da demanda e oferta pelos oligop6-
lios. Como se sabe, esses grupos oli-
gopolistas, com seus sistemas “mafio-
sos” de comercializagdo, podem in-
fluir, fortemente, na procura e oferta
de determinados produtos, for¢ando
o aumento dos pregos destes no
mercado. Por isso ha necessidade de
o governo nao liberar logo os precos
desses produtos.

TABELAMENTO DOS JUROS —

Agora, estranhivel mesmo foi a li-
beracao dos juros cobrados pelas fi-
nanceiras, abolindo o redutor de
10% estipulado nas tabelas de juros
dos bancos comerciais. Como se sa-
be, juros altos representam custos
que se incorporardo aos custos do
produto final, forgando a subida dos
precos deste, levando o consumidor
a comprar mais caro, diminuindo
assim seu poder aquisitivo. Isto se
vendo pelo lado do empresario e
pelo lado do consumidor, este, além
de reduzir seu poder de compra, vé-
se pressionado a fazer“papagaios”a
jurosaltospara, ilusoriamente, com-
pensar a defasagem de sua renda.
Quer dizer, ele passa cada vez mais a
diminuir sua renda, agora, ja& que
tem de acrescentar as suas despesas
os juros altos. E um tipo de medida
que consideramos anti-povo. Cada
vez mais aumenta a sangria do bolso

do consumidor, sobretudo do de bai-
xa renda.

Essa politica liberalizante nao deixa
de inspirar certas dividas, sobretudo
em se tratanto de uma inflagao acima
de 100% ao ano. Evidentemente,
corre o risco de complicar a situagao
inflacionéria, em face de a alta dos
juros estimular a subida dos pregos
pelo aumento dos custos.

As financeiras foram beneficiadas
com a resolucdo n.° 651 do Banco
Central, que autorizou a liberagao
das taxas de juros. Isto significa dizer
que essa liberdade vai gerar muitos
abusos por parte dessas sociedades
financeiras, principalmente, agora no
final do ano, em que h& um
to substancial da procura de crédito.
Os juros deverdo subir assustadora-
mente em detrimento do bolso dos
que contraem empréstimos. O cha-
mado crédito pessoal ira, inevitavel-
mente, sofrer radicais reajustes nas
suas taxas, talvez, até atingindo o
dobro do que vinha sendo cobrado.

Essa medida nao deixa de ser in-
coerente com a realidade do conjun-
to das demais. Os técnicos do gover-

no precisam repensar mais sobre o
caso.

CORREACAO MONETARIA
PREFIXADA — Também a correcdo
monetaria prefixada nao poderia
perdurar por mais tempo, porque j&
esta'va reduzindo bastante a poupan-
¢a interna do pafs. E esta constitui
um fator fundamental para o investi-
mento ou reinvestimento. Na verda-
de, a economia brasileira comegava a
se ressentir da minimizacao do supor-
te de sua poupanca prépria. As pes-
soas deixavam de depositar seu di-
nheiro na Caderneta de Poupanga
pfelo \fato do juro ser baixo com rela-
¢ao a taxa de inflagao, o que signifi-
cava uma tendencia 3 redugdo do
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seu capital. E isso, & claro, desestimu-
lava a poupanga nacional, induzindo
as pessoas a aplicarem seu dinhei~ro
em terrenos e outros bens nao tao
impulsionadores da economia. .

Nunca a economia brasileira sentiu
tanto a necessidade de capital como
atualmente. Se ela deveré crescer 2
7% ano como deseja Delfim, sera
imprescindivel nao s6 poupar. mas
também fazer empréstimos externos.
Poder-se-ia também apelar para 2
emissao de papel-moeda, mas a in-
flacao iria alcangar um patamar insu-
portavel paraopovo.

Entdo. a medida adotada pelo go-
verno no sentido de a corre¢do mo-

netaria variar de acordo com a varia-,

cido da taxa do INPC, isso vai esti-
mular os poupadores.

Agora, nado esquegamos de que
essa politica de fortalecimento da
poupanga interna podera forgar tam-
bém a reducao do consumo, dimi-
nuindo assim a procura e refle~t1nd0
no desaquecimento da produgao.
importante que essa politica seja 1Im-
plantada com dosagem bastante
equilibrada, de forma a néo provocar
um decréscimo grande no consumo
sob pena de gerar um desequilibrio

econdmico. Contudo, que o uso
pragmético do favorecimento da
poupanga interna guarde o equilibris-
mo da racionalidade das coisas cer-
tas, a fim de que a mudan¢a da taxa
da poupan¢a nd&o comprima a taxa
de consumo, a ponto de minimizar,
radicalmente. o crescimento da eco-
nomia.

Lembremo-nos também que gran-
de parcela de aumento dessa pou-
panca seré realizada pelas empresas
e, para possibilitar isto, j& que a pou-
panca destas & por via/lucro, o CIP
terd de afrouxar um pouco o seu
controle nos segmentos de maior
concorréncia, mas com isso vai per-
mitir o surgimento das pressdes nas
altas dos pregos. Porque o empresa-
rio. para poupar mais, vai precisar de
aumentar os pregos dos seus produ-
tos. em detrimento do consumidor.

NOVA POLITICA DE CORRE-
CAO CAMBIAL Conforme nova
medida determinada pelo governo, a
correcao cambial se fard agora com
base na variacao da diferenga entre a
inflacdo interna e externa. Essa politi-
ca nao deixa de apresentar certas
perspectivas de melhoria para os ex-

INFLACAO
portadores, ja que estes estavam se
sufocando com as obrigacdes da pre-
fixacdo cambial, e, consequentemen-
te, com escassa liberdade de acao
comercial. Parece-nos que agora os
exportadores encontrardo um clima
de mais estimulo aos seus negécios.
Isto significa afirmar que, com a eli-
minagdo da prefixacdo da correcéo
cambial. a desvalorizacdo do cruzeiro
se processa agora com base na dife-
renga entre a taxa inflacionéria inter-
na e externa.

Deixou de existir aquela situacao
artificial, que pressionava, psicologica-
mente, os empresérios a respeitarem
a taxa de 40% prefixada pelo gover-
no. Na verdade. a desvalorizacdo do
cruzeiro em 40% nao induziu os em-
presarios a se orientarem nesse para-
metro para o reajustamento dos pre-
¢os dos seus produtos, nem estimu-
lou os consumidores a nao aceitarem
aumentos superiores a esta limitacao
prevista. Isto porque, ndo & o fator
psicolégico que estd pesando mais
no balancim da composicao inflacio-
néria, mas, sim outros fatores de
maior grandeza.

Vamos aguardar agora o ano de
1981

———
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Uma revista que apresenta fatos, analisa
questoes, interpreta oportunidades e indica
fontes de riqueza, presta inestimaveis servigos
a comunidade. RN/ECONOMICO, nos seus

11 anos de circulagao, se tornou um veiculo
merecedor da nossa atengao e do nosso
respeito, diante da forga de opinido que
conquistou no Rio Grande do Norte. Parabéns a
todos que a fazem.

ALGODOEIRA
SAO MIGUEL S/A



EMPRESA

FABRICA DA DUBOM VAI
PRODUZIR EM AGOSTO

Depois de superar obstaculos, o Grupo
Dubom dltima a implantag¢do do seu
complexo industrial em Eduardo Gomes.

O Rio Grande do Norte continua
inspirando confianga e a prova dissoé
o fato de vdrios grupos continuarem
investindo no Estado. Exemplo disso
é a implanta¢io de todo um comple-
xo industrial em Eduardo Gomes pelo
grupo liderado por Jaime Peixoto, da
Distribuidora de Bebidas Potiguar
(produtos Brahma), envolvendo des-
de a fabrica¢dio de velas até sabdo e
derivados, além de transporte dos
produtos e distribui¢do de bebida.

A DUBOM S. A. era um empre-
endimento em que muita gente ja
nao acreditava e que teve a sua exe-
cugao paralisada por um largo pe-
riodo: desde 1972 até 1977. O grupo
de Jaime Peixoto adquiriu, entdo,
o controle aciondrio da empresa, qui-
tou seus débitos e, com recursos pro-
prios, atualizou e reformulou o proje-
to, a fim de viabilizd-lo economica-
mente para a época. Agora, a fibrica
tem funcionamento previsto para o
inicio de agosto.

RECURSOS PARA O RN — De
acordo com o diretor-executivo do
grupo, Valder Bezerra Peixoto, a
DUBOM fabricara sabao comum, sa-
bado de coco, sabonete e glicerina, uti-
lizando como insumos bdsicos o dleo
de coco, encontrado em sua totalida-
de no RN, o sebo e outros materiais,
todos existentes na Regiao Nordeste.

Em breve, o sabdo e seus deriva-
dos serdo fabricados aqui mesmo, fa-
zendo com que 0s recursos sejam ca-
pitalizados para o Estado, e néao re-
vertam para o Centro/Sul do Pais.

O know-how da fibrica € italiano,
o mesmo utilizado por grupos como
Gessy-Lever, o que significa dizer
que os equipamentos, embora de fa-
bricagdo nacional, sdo iguais aos das
grandes fibricas de sabdo e sabonete
do Pais.

O valor total do investimento € de
Cr$ 214 milhdes e 518 mil, dos quais
80 por cento do investimento fixo jd
foi realizado. A precos atuais, tao lo-
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go a DUBOM entre em funcionamen-
to, ela contribuira com Cr$ 11 mi-
lhées, em termos de Imposto sobre
Circulag¢do de Mercadorias — ICM —
mesmo sendo beneficiada com isen-
¢oes parciais. Por outro lado, a em-
presa dard de imediato, cm torno de
120 empregos diretos. O mercado vi-
sado serd todo o Nordeste.

O grupo Jaime Peixoto, que € cea-
rense, considera muito boas as pers-
pectivas de investimentos no RN e ja
idealiza outros empreendimentos pa-
ra 1981, em razio do que esta reali-
zando pesquisas no sentido de im-
plantar mais industrias.

A DUBOM S/A foi criada no ano de
1969, tendo sido o seu projeto apre-
sentado e aprovado pela SUDENE
naquele mesmo ano. A idéia inicial
do seu grupo fundador era implantar
a inddstria em Recife. Porém, diante
dos maiores incentivos oferecidos pe-
lo Rio Grande do Norte, optou pela lo-
calizagdo da fibrica no municipio de
Eduardo Gomes.

Em 1970, o projeto comegou a ser
executado, o que se prolongou até
1972, quando a execugdo foi inter-
rompida, pela dificuldade de capta-
¢do de recursos do 34/18. O reinicio
se deu em 1977, quando o grupo Jai-
me Peixoto adquiriu o controle acio-
nirio e levou adiante o empreendi-
mento.

Presentemente, a DUBOM encon-
tra-se com suas obras civis totalmen-
te concluidas, ji estando instalado
todo o equipamento necessario a pro-
dugio de sabdo e sabonete, faltando
apenas o equipamento para a glice-
rina. Resta, ainda, para a conclusio
da implantagio e inicio da fase preli-
minar de operagdes, a instalagdo da
chaminé da caldeira e os isolamentos
térmicos.

PRODUCAO — Até fevereiro pro-
ximo, a producdo de sabdo serd ini-
ciada, ficando a de sabonete e glice-
rina para o final de 1981. A DUBOM

Jaime Peixoto, o lider
do grupo empresarial

produzird sabao comum e de coco, sa-
bonptc popular e de luxo, além da gli-
cerina.

A previsdo ¢é de que serdo produzi-
das anualmente 9 milhées de unida-
des de sabonete popular ao ano, 2
milhdes de sabonete de luxo, 6 mi-
Ihoes e 200 quilos de sabao comum,
120 mil quilos de sabio de coco e 345
mil quilos de glicerina.

“A glicerina’’ — explica Valder
Peixoto — *‘pode ser até exportada,
gerando divisas para o pais. Esse
produto advém do aproveitamento
dos residuos (dguas glicerinosas) de

JSabricagdo do sabdo e sabonete. Serd

produzida em trés tipos: concentrada
{loura), destiluda e destilada-clarifi-

ficada. Sendo empregadu em indiis-

tri({s quimicas e farmacéuticas, para
a fabricag¢do de explosivos (nitro-gli-
cerina), fabricagdo de papel celofune,
indiistrias de cosméticos, etc'’.
,S.omente o fato de que os insumos
basicos para a fabrica¢ao do produto
acabado da DUBOM podem ser total-
mente encontrados no Nordeste jd
justifica a sua implantagio no Rio
G_rande do Norte, que tem uma posi-
¢ao estratégica dentro da regido, sem
m.enc1.onar que o sabao, sabonete e
glicerina  comprados no RN sio

atualmente importados de outros Es-
tados.

O diretor-executivo da DUBOM
S. A., Valder Bezerra Peixoto, fez
ligeiras explanagoes sobre cada uma
da§ empresas ligadas ao grupo Jaime
Peixoto, 0 que ji fornece uma idéia
do volume dos investimentos e da
signiticacio que tém para o desenvol-
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A nova geragéo esta 4 frente QOs negdcios: Jaime Filho,
Valder Peixoto e José Sebastido Peixoto.

Vimento do Estado.

DIST, RIBUIDORA DE BEBIDAS
POTIGUAR LTDA. — A Distribuido-
f4 de Bebidas Potiguar Ltda., ape-
Sar de trazer produtos Brahma para o
Clalizado seys produtos em todo o
NOl‘te-Nordeste do Brasil, a Ind_ustrla
¢ Comércio de Velas e Derivados
Ltda. — ICOVEL — foi fundada em
FOrtaleza em 1973.

Confiando e acreditando no desen-
Volvimento do RN, o grupo empresa-
rial de Jaime Peixoto decidiu_ pela
transferéncia da matriz da upldade
fabril para Eduardo Gomes, deixando
10 Ceard somente a filial. A produgio
Principal da ICOVEL resume-se em
Velas de parafina: 5 milhdes e 700 mil
Unidades seriao produzidas anual-
Mente,

Cerca de 80 empregos diretos ad-
Virdo do funcionamento da indistria,
que também gerara uma boa contri-

Uicdo em termos de ICM para o Es-
tado. Atualmente, a ICOVEL ach’a-s.e
°m fase de implantagio de sua fabri-
€@ no Rio Grande do Norte, que deve
€ntrar em funcionamento num futuro
Muito proximo. _

Todos esses empreendimentos,
além de serem uma prova da confian-
¢4 que merece o Rio Grande do Nor-
te, mostram, por seu sucesso, que €
Valido investir e que o Estado corres-
Ponde a todo esforgo.
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RN desde 1963, teve uma dinamiza-
¢do realmente significativa de suas
vendas a partir de 1972, quando inj-
ciou a instalagdo de filiais nos gran-
des centros interioranos, og quais
sdo, por ordem de instalagio, Ceard
Mirim, Currais Novos e Pau dos Fer-
ros, ja existindo anteriormente em
Mossoro.

Os prédios, em cada umga dessas
cidades, sdo padronizados, possuindo
instalagbes proprias e muito moder-.
nas. A matriz teve novas instalagses
construidas em 1978, préximo a
Eduardo Gomes.

Em termos de empregos diretos, a
Distribuidora de Bebidas Potiguar
gera 300 colocagbes, aproximada-
mente, em todo o Estado, e ocupa o
23°. lugar entre as empresas do RN
com base no seu faturamento e 15°,
em arrecadagdo de ICM, de acordo
com pesquisas feitas durante o ang

passado.

TRANSPORTADORA SANTOS
REILS LTDA. — Fundada em 1976, a
Transportadora Santos Rels\ L_tda:,
realiza um trabalho paralelo a Distri-
buidora Potiguar, traze’nc_io produtos
Brahma desde o municnplo do Cabo,
em Pernambuco, até o Rio Grande do
Norte, ou seja, fazendo o carreto e a

distribuigio.

ICOVEL — Tendo sempre comer-

EMPRESA

CASA DO
VOLKS

v wou CArro é tratado com
muito mais carinho. Temos o
mailor prazer em atender
Pessoas como voceé além de
contar com pegas
accessorios e tintas



CHRIS DECORACOES
APRESENTA O MELHOR PROGRAMA
PARA O SEU ESCRITORIO:
MOVEIS ESCRIBA

CHRIS wvovess — DECORACHES

Av. Hermes da Fonseca, 1174 — Fone: 222-1861 — Tirol — Natal-RN



VEICULOS

FROTISTAS DO RN PREFEREM
OS CAMINHOES DODGE

Porque sd0 mais potentes, os caminhées Dodge estao
sendo mais usados pelos maiores frotistas do Estado.

No Rio Grande do Norte os frotistas
da construgdo civil, as usinas, as $a-
linas e 6rgaos piiblicos que precisam
para seus servigos de caminh§e§ de
grande capacidade estao preferindo
os caminhoes Dodge a um tal popto
que A Sertaneja Veiculos transfor-
mou-se, no ano passado, no maior
revendedor da Chrysler do Nor-
te/Nordeste. Um exemplo da prefe-
réncia cada vez maior pelos cami-
nhoes Dodge é que a URBANA —
Cia. de Servigos Urbanos de Natal —,
formou uma frota s6 dessa marca,
sendo 14 caminhdes com nga. lp
caminhoes basculantes e trés poli-
guindastes.

Os especialistas justificam €ssa
preferéncia com o fato dos caminhoes
Dodge serem veiculos muito poten-
tes e, no caso das usinas, por estar
havendo necessidade de veiculos com
estas caracteristicas, com a utilizagao
de transporte mais pesado. Uma van-
tagem adicional do Dodge € que
além de ser mais robusto do queé 05
concorrentes, pode ser faqlmente
acoplado a um reboque (Julicta) €
com isso, passar a sua capacidade de
transporte para até 32 toneladas.

ASSISTENCIA TECNICA — Uma
série de fatores tem colocado A Sertd-
neju Veiculos em posigao especial
entre os revendedores da Chrysler:
Alem da aceitagio sempre crescente
dos caminhoes Dodge. hi o fato da
revendedora ter conseguido montar
um perfeito servico de assistencid
técnica para os veiculos que reven
de, dando mais tranquilidade aos que€
14 confiam na qualidade dos prqdufos
da Chrysler. E, além dessa as§|sten-
cia qualificada, tem A Sertanejd Vei-
culos o suporte de um amplo estoque
de pecas originais, incluido entre oS
Majores da regiao em sua especiali-
dade.
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A URBANA, com o refor¢o dos caminhées Dodge, em sua frota

dinamizou ainda mais seus servigos.

PERSPECTIVA — E a perspectiva
de penetragao do caminhdo Dodge no
mercado do Rio Grande do l.\lqr.te tor-
na-se maior com as APQSSlbllld’ades
que a estrutura economica esta e.x-
pcrimcntando em face de um maior
aproveitamento da 'cana-de—acucar
a produgdo de dlcool. Isso por-
que, aumentando as necessu.iad?s
das usinas, © poter}te caf‘n.mhao
Dodge passa a ser maits requm.tado.
pela oportunidade dos seus servigos.

E justamente dentro de’sse panora-
ma é que A Sertanejd Veiculos anun-

para

cia mais um trunfo no mercado: o pri-
meiro caminhao a dlcool produzido no
Brasil pela Chrysler/Volkswagen e
que. em breve, entrard em linha co-
mercial. A Sertaneju Veiculos ja terda
a disposi¢do, em margo deste ano,
para seus clientes, o caminhao cara
chata, com caracteristicas especiais
para as estradas.

Sao dados que levam a crer no re-
forco da posi¢gio da revendedora
Chrysler no Rio Grande do Norte, que
estd apta para mais um bom desem-
penho em 1981.
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PARA ANIMAIS

O animal bem nutrido significa mais
producao e mais producao significa
mais lucros. As racdes balanceadas
Purina deixam os animais bem
alimentados porque sdao compostas
de elementos altamente nutritivos:
racao de milho, farinha de carne,
0sso, sangue, trigo, vitaminas, farelo
de algodao, melago, farinha de
glutem, alfafa, farelo de soja,

carbonato de célcio e sal, entre
outros. Sao ideais para gado leiteiro,
suino, equino, gado de corte e
ovelha, além dos tipos especiais
para galinha caipira, avicultura de
postura e de corte e alimentacao
canina.

O criador inteligente sabe o valor da
alimentacao. E racao Purina é a
alimentacao certa para os animais.

PRODUTOS REPRESENTADOS PELA

puRiN

COMERCIAL PAULA CABRAL LTDA.




PARA VEGETAIS

A terra fertilizada torna a lavoura
produtiva. E os fertilizantes IA
S20 os mais eficientes pela qualidade
@ variedade de formulagdes. ComO
A maior produtora e revendedora de
tertilizantes do Brasil a IAP tem
Produtos para adubagao da

@tilizantesj

cana-ae-agucar, coqueiro,

milho, mandioca, legumes,
hortalicas e algodao, entre outros.
Assegure a producao de sua lavoura
com o fertilizante IAP.

Nao é a toa que IAP & conhecido
como o fertilizante do pai.




CISAF

FABRICANTE DE PRODUTOS DE SISAL
DE ALTA QUALIDADE

PRODUTOS PARA O MERCADO BRASILEIRO

Fio de SISAL para pacotes Cordas de 3/16'’a 3/4" Fio para a fabricagao de cordas

300 a 400 mts. por quilo

PRODUTO PARA EXPORTACAO

Baler Twine

FABRICA E ESCRITORIO:
Praca Senador Jodo Camaran? 20 — Ribeira — NATAL - RN
Tel. 222-3983 (PABX) Telex 0842 -123 CIFI



INDUSTRIA

JA COMECOU A REGIONALIZAGAO
DOS PRODUTOS MOINHO DE OURO

Com uma tradigdo de 50 anos, os produtos do'Moinho
de Ouro vdo conquistando o mercado nordestino.

Ampliar a escala de produgdo de
sua linha tradicional Cuafé Vence-
dor, Creme de Milho PL. Manguzd.
Colorau e Fubd de Milho Coragdo de
Ouro e expandir o mercado atra-
vés de uma nova politica de marke-
ting, foi a principal meta para 0 ano
80 do Moinho de Ouro Industria e Co-
mércio Ltda., a mais antiga empresa
do ramo de moagem e torrefagdo de
café e industrializagio do milho, no
Rio Grande do Norte.

O Cufé Vencedor — carro-chefe da
linha de produtos da empresa e
atualmente embalado por sistema a
vicuo, em sacos de poliuretano, O
que garante a preservagdo do sabor €
do aroma — as qualidades basicas da
bebida. "Além de contar com 0 pro-
cesso a vdcuo, o mais moderno €xis-
tente no Pafs, adotamos também d
embalagem final em caixas de pape-
ldo (containers), o que assegurd ©
transporte do produto para o interior
e para outros Estados sem risc:os. de
perda por ruptura dos sacos pldsticos
que acondicionam o produto’’, infor-
ma um dos diretores da empresa, JO-
sé Mesquita de Oliveira, adiantando
que esse sistema de containers € unt-
€o em todo o Estado. oL

Para atingir a meta de ampliagao
de sua produgdo e expansdo do mer
cado, o Moinho de Ouro construiu
este ano mais 330 metros quadrados
de drea industrial. Além disso, r€no-
vou toda a frota de entrega, constitul-
da atualmente de 15 modernos veicu-
los. E adotou uma politica de vendas
Mmais agressiva, oferecendo, entré
Outras vantagens para 0S revende-
dores, melhores condigdes de prazos
de pagamento. ‘'Nossda principal me-
ta, em termos de ampliagdo de mer::
cado, é a penetragdo nos EsttdeSE‘j’
Zinhos, especialmente d Paraiba. Em
Jodo Pessoa. estamos comegundo d
vender muito bem e € provdvel que
isso nos leve a instalar filial nqque;d
capital’’, afirma José Mesquita €
Oliveira.

Preocupada
tos de pre-
do

COMBUSTIVEL —
com os constantes aument '
¢o dos combustiveis, a diretorid
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José Mesquita de Oliveira,
diretor-financeiro

Empacotado a vacuo, dentro das
exigéncias da técnica moderna.

i e 5

Moinho de Ouro adquiriu este ano
um queimador-economizador. Tra-
ta-se de uma turbina que aproveita
a pelicula do café, que antes era jo-
gada fora e que passou a constituir
um combustivel de custo zero, resul-
tando numa economia global de 30
por cento nesse item das despesas da
empresa.

ADMINISTRACAO — O Moinho
de Ouro Indistria e Comércio Ltda.
tem em seu quadro administrativo o
sr. Cecilio Mesquita de Oliveira Lo-
pes., diretor-presidente da empresa e
patriarca dos Mesquita de Oliveira,
que, em 1940, adquiriu o controle do
Moinho. Hoje, aos 85 anos de idade,
ele continua dando expediente todos
os dias. na sede da empresa a rua
dos Paianazes, 1940 — Alecrim.

O diretor-financeiro é José Mes-
quita de Oliveira; diretor-comercial,
Carlos Mesquita Lopes; diretor-admi-
nistrativo, Nelson Matos. A tel"ce?ra
geragao dos Mesquita de Oln:'en"a
também jd esta hoje integrada a di-
regao do grupo empresarial, que atua

ainda no setor da panificagao, com
duas padarias, uma na avenida Sal-
gado Filho (a **Boa Sorte’’) e outra na
rua Manoel Miranda (a ‘‘Santa Ce-
cilia’’).

"“Temos um justificado orgulho do
nome da empresda, que constitui uma
das muis tradicionais do Estado. O
Café Vencedor existe desde 1930,
embora o controle da empresa s6
tenha passado ds mdos da familia
dez anos depois, em 1940. Mas o fato
6 que temos uma tradigdo de meio sé-
culo, sempre no mesmo ramo,_traba-
lhando dentro de critérios de austeri-
dade e lisura nos nossos negdcios o
que. sem diivida, pode explicar o pro-
gresso. graduul, mas constante e
seguro, que a empresa tem experi-
mentado ao longo desse tempo, ga-
nhando a confianga ndo somente do
grande piblico, que se habituou ao
elevado padrio de qualidade dos nos-
sos produtos, como também dos nos-
sos  fornecedores e revendedo-
res’’ — acentua José Mesquita de
Oliveira, diretor-financeiro da orga-
nizagao.
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MAO-DE-OBRA

PROFISSIONALIZANTES:
OUTRO PLANO IRREAL

Os técnicos de nivel médio saem dos cursos
profissionalizantes sem nenhum preparo

profissional.

Héd uma crise de desacertos e de-
sencontros agravando ainda mais a ja
critica situag¢io do mercado de traba-
lho no Rio Grande do Norte. Crise ba-
sicamente criada pelo descompasso
entre a estrutura real e a teoria dos
planejadores, dando lugar a situagdes
dramdticas — que seriam até cOmi-
cas. ndo fosse na realidade trdgi-
cas —, como o fato de ex-empregadas
domésticas sonharem com empregos
para os quais ndo tém qualificagio e
nos quais s6 podem ganhar parcos sa-
larios, justo no momento em que a
sua especialidade ganha inusitada
valorizagio e protegio legal, com pos-
sibilidade de ganhos até maiores do
que certas profissdes qualificadas.
Em outro extremo, técnicos saidos da
Universidade disputam ombro a om-
bro as vezes até o mesmo posto com
técnicos de nivel médio, enquanto a
massa de desempregados continua
sonhando com o diploma na esperan-
ca de que ele se constitua na alforria
de sua situagio. E, nesse tumulto de
desencontros, ainda prevalece, em
muitos casos, o brutal preconceito de
COr € Sex0 para certos empregos —
como contadores.

No balango de tudo, verifica-se que
a economia sofre no seu todo com a
situa¢do: empregados que ndo encon-
tram o emprego certo e as empresas
que ficam na impossibilidade de ter
sua mao-de-obra ideal. Tudo por cul-
pa do desencontro entre o planeja-
mento e a realidade.

OS PROFISSIONALIZANTES
Talvez a causa de tudo esteja na ma-
neira artificial como foi implantada
no Pais a sistemadtica do ensino pro-
fissionalizante. Esse tipo de ensi-
no — regulamentado pela Lei 5.692
— tinha como objetivo preparar o
estudante do Segundo Grau com co-
nhecimentos praticos que lhe possibi-
litasse ingressar imediatamente no
mercado de trabalho, livrando-o da
ansia da Universidade e, ao mesmo
tempo, suprindo o mercado de mao-
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de-obra razoavelmente qualificada.

No entanto, segundo a opinido da
diretora regional do SENAC (Servigo
Nacional de Aprendizagem Comercial),
Marlene Souza de Noronha, a metodo-
logia adotada foi incorreta e tudo se
processou sem a existéncia de uma es-
trutura capaz. No seu entendimento
houve uma justaposig¢io de defeitos: os
do ensino formal, civado de academi-
cismo, e o novo profissionalizante que,
de fato, nao profissionalizava.

Marlene Souza fala com a expe-
riéncia de quem tem nas maos, em
sua rotina cotidiana, exemplos primo-
rosos. O SENAC esta estreitamente
vinculado a4 formagio de mao-de-
obra. Uma de suas principais funcégs
é qualificar pessoal para o comércn}o
em cursos de curta dura¢gio — no ma-
ximo 300 horas. Pela sua estrutura,
tem melhores condigées do que uma
institui¢io formal nessa missao por-
que pode atuar como institui¢do in-

tercomplementar — entre uma em-
presa e uma entidade de ensino, par-
ticular ou oficial —, pois dispée de

Escritério Modelo, salas, ambiente e

Marlene: falta estrutura

pessoal adequado. E essas condigdes,
segundo informa ainda a coordenado-
ra, podem ser consideradas multipli-
cadas com o fato de que o SENAC
atua com uma clientela pequena, se
comparada com a que o sistema ofi-
cial tem de atender.

Mas mesmo assim hd sérias difi-
culdades na tarefa de promover o en-
contro entre as necessidades do em-
presariado e a mio-de-obra disponi-
vel, segundo deixa transparecer Mar-
lene Souza. Dos nimeros que ela for-
nece, compreende-se que hd apenas

A clientela do SENAC é considerada pequena
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uma absorgio de 30 a 40%, em mé-
dia. dos candidatos de que ela dis-
poe.

E ndo s3o poucos esses candidato§:
no iltimo balango feito, o SENAC ti-
nha treinado em Natal 5.480 pessoas
e 12.512 em todo o Estado, compre-
endendo especialidades, entre as
quais cabcleireiro, manicure, dep}-
lador, gar¢do, mecandgrafo, camarei-
ra, legislagio trabalhista, etc.

Mesmo assim, hd grande dificulda-
de em colocar esse pessoal, conforme
a explicagdo da coordenadora do
SENAC, “‘porque a maioria ndo tem
0 preparo necessdrio, apesar (_Ie ser
proveniente de cursos profissionali-
zantes''. O despreparo e a grande
concorréncia no mercado de empre-
80 — a média de trés candidatos para
cada uma vaga — dificultam a coloca-
¢ao.

A REALIDADE — Tudo porque a
realidade é ao contrdrio da teoria. O
SINE/RN, na sua tarefa de interme-
diacio de mao-de-obra, tem encon-
trado dificuldades do mesmo grau €
género, embora em forma dife‘rente-
A coordenadora do SINE, Maria Eu-
za Cardoso, também tem uma visao
abrangente porque ela lida direta-
mente com patrées que querem €m-
Pregados, e empregados que querem
empregos. Por isso ela também criti-
€a o que chama de falta de “ade.('{ua-
¢do da estrutura com a realidade’’.

Uma realidade que se traduz na
Procura didria de 20 a 30 solicitagoes
de emprego para um total de 150 pe-
didos de empregados — por mes.

— E desses pedidos — diz €la ‘
30% sdo para pessoal de nivel médio,
10% de nivel superior e 60% para o
chamado trabalhador bragal.

A grande dificuldade que o SINE
tem de colocar pessoal é o da falngdO
"“primeiro emprego'’ e sem experién-
cia. Lidando com a prética das neces-
sidades, a coordenadora do SINE/RN
diz: )

~— Seria bom que os responsdvels
pelo ensino profissionalizante tratas-
sem de ver certas realidades no pre-
baro desse pessoal. Vissem, por
exemplo, coisus que as empresds
lambém exigem muito e que. f‘c}""
deveriam ser incluidas no curriculo,
tais como o melhor trato com d apa-
réncia pessoal, educuagio e relugoes
humanas. i

E é na drea do SINE/RN que sa0
detectados os desencontros mais dra-
Mmadticos e onde se pode constatar 0O

RN/ECONOMICO — Dezembro/80

Maria Euza: dificil é comecar

quanto a realidade diverge do plane-
jamento tedrico. Na sua sistematica &
rotineiro o desencontro entre os dese-
jos e aspiragdes do candidato, suas
reais qualificagées e as exigéncias da
empresa. E possivel que, por isso,
ocorra O aparentemente incompre-
ensivel paradoxo de sempre haver
um excesso de vagas — no momento
ha um excedente. segundo o balango
anual das atividades do érgao, de
4.500 vagas. Isto €: 4.500 empregos
que deixaram de ser preenchidos, em
todo o Estado, no decorrer do ano,
porque os candidatos inscritos ndo
preencheram os requisitos integrais
exigidos pelos empregadores, mos-
trando deficiéncia num ou noutro
item e, ndo raro, num conjunto deles.

Dai coincidirem as opinides tanto
da coordenadora do SENAC como do
proprio SINE, no que tange i defi-
ciéncia da estrutura dos cursos pro-
fissionalizantes. No caso do SINE, es-
sa deficiéncia se torna mais real¢ada
com o fato do orgao se encarregar de
orientar o candidato em todos os tra-
mites para a preparacgiao de documen-
tos e habilitacdo para o emprego.

OUTRAS DISTORCOES — Essas
especialistas no trato e obggrvacﬁo da
mao-de-obra em disponibilidade, ge-
ralmente saida dos cursos proﬁs‘sm-
nalizantes, notam, ainda, outros tipos
de distorgdes provocadas pelos erros
de base. Maria Euza, do §INE, mos-
tra que o contingente maior de maio-

de-obra nido colocada € formado por |

mulheres.

MAO-DE-OBRA

mostra porque
esta sempre
Na vanguarda.

AN T
Quem constroi
em Natal desde
1962, conhece
muito bem a
SACI. Porque a
SACl esta
sempre na
vanguarda,
revendendo os
melhores
materiais de
construgao
produzidos no
RN ou no Paijs.

Além disso, a
SAClnao é
somente uma
loja de alto
nivel. E também
uma industria,
produzindo lajes
pré-moldadas,
combogds,
mosaicos e
artefatos de
cimentoem
geral.

Pensou em construir
Pensou na SACI.

=xzazlg
sk
MATER|AL DE CONSTRUCAO
— YT

Rua Pres. Bandeira, 828 — Fones:
222-1543 — 222-4677 — 222-3513
Av. Rio Branco, 304 — NATAL-RN
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MAQ-DE-OBRA

— E essas mulheres — observa ela
— sdo, no geral, menos qualificadas.

No entanto, apesar de uma prepa-
rag¢do inferior, do ponto de vista pro-
fissional, uma boa parte das mulhe-
res que se inscrevem no SINE em
busca de emprego tém exigéncias es-
peciais com respeito ao ‘‘status’’ da
colocagio — o que ainda dificulta
mais as coisas. Assim, segundo a
coordenadora, é muito dificil conse-
guir atender pedidos de quem dese-
ja conseguir uma empregada domés-
tica através do balcio de empregos
do SINE/RN, porque as que sé tém
qualificagdo para tal ja nio querem
essc tipo de emprego.

— FElas acham — diz Maria Eu-
za — que o trabalho como balconista
ou como operdria numa fabrica é mui-
to mais importante.

Maria Euza nio entra no mérito da
questdo. Mas revela que, no momen-
to, o saldrio de muitos tipos de em-
pregos domésticos — ainda mais com
carteira assinada, INPS, etc., — sdo
bem convidativos: uma cozinheira de
nivel, chega facil aos Cr$ 9 mil, e uma
arrumadeira tem ofertas que passam
de Cr$ 5 mil.

E é dificil aparecer — comenta a
coordenadora do SINE/RN.

Por causa disso, na area dos cm-
pregos domésticos hd muito mais

oferta do que candidatas.

APRENDIZADO, COMO E
Pode-se fazer uma aferi¢io mais
aproximada da realidade dessa situa-
¢d0 e suas causas verificando a reali-
dade do cnsino profissionalizante em
Natal. A deficiéncia comega pela fal-
ta de professores qualificados, se-
gundo reconhece Maria Mota da No-
brega, vice-diretora do Colégio “‘Ani-
sio Teixeira", considerado um dos
melhores da rede oficial do Estado
em sua especialidade. Ela confessa
que os saldrios oferccidos ndo atraem
os docentes com qualificacdo e, por
outra parte, as cxigéncias para o car-
go sdo bem simples, bastando apenas
que o ‘‘professor’’ possua um Ccurso
superior ou, pelo menos, esteja cur-
sando, a nivel superior, a mesma dis-
ciplina que pretende ensinar.

Nio é de cstranhar, portanto, que
seja baixo e inadequado o nivel do
ensino profissonalizante no Estado.
Mas nido é s6. Diz ainda, Maria da

Nobrega, que o MEC, no intuito de
estimular mais ainda a formagéo pro-
fissional média, baixou uma norma
para quc sejam introduzidas nos cur-
riculos normais no¢bes e rudimentos
tedricos de certas profissdes. Uma in-
ten¢do, para certos educadores, de
principio louvdvel, mas que nido po-
dera dar bons resultados, pela falta
generalizada de estrutura.

O “‘Anisio Teixeira'’ mantém trés
cursos de ensino profissionalizante:
Assistente de Administracio, Técni-
co em Contabilidade e Auxiliar de
Contabilidade. Em 1981 vai incluir
mais dois cursos: Técnico em Admi-
nistra¢do e Técnico de Servigos Ban-
cérios/. E um aumento quantitativo
que dd esperangas a sua vice-diretora
de aumentar a ‘‘clientela’’ mas, cer-
tamente, ndo resolvera o problema da
qualidade.

Porque, na rcalidade dos aconteci-
mentos, uma. boa parte do pessoal
que o **Anisio Teixeira'" julga formar
para certas profissdes termina procu-
rando os antigos classicos caminhos
de quem deseja uma ascensio mais
segura na vida: um diploma universi-
tario.

ESTAMOS HONRADOS EM
PARTICIPAR DA CONSTRUCAO
DO PROGRESSO DO RN

Construimos, na capital e no interior, obras que
ajudam a melhorar os padrdes de vida do povo. Eis, abaixo, um rapido quadro do nosso trabalho:

OBRAS EXECUTADAS

¢ Edificio sede da Caixa

Econdmica Federal - Filial do
Rio Grande do Norte (Natal)

¢ Conjunto Habitacional
Janduis Il (Agu)

e Vila Industrial da Alcanorte

(Macau)

e Sistema de Abastecimento

de Agua e Esgoto da Vila
Industrial da Alcanorte
(Macau)

e Agéncia da Receita Federal

(Currais Novos)

OBRAS EM EXECUGAO

e Centro de Convengoes
(Natal)

¢ Conjunto Residencial
Soledade |1

OBRAS A EXECUTAR

* 366 casas na Cidade
Satélite

* 20 casas residenciais
(Natal)

* Conjunto de apartamentos
“Parque das Rosas’’ (Natal).

MASTER INCOSA
ENGENHARIAS A.
Construindo

parahumanizar.

MASTER

R
HAR

S/A A

Capital autorizado Cr$ 500.000.000,00 «=Capital subscrito Cr$ 116.869.777,00 == Capital integralizado Cr$ 375 949 777 00
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HORA
CONSTRUIR.

Todos os caminhos levam vocé
ao Armazém Para: 1d vocé
encontra ferragens em geral,
louga sanitdria, azulejos branco e
decorado, lambris, toda linha de

material hidraulico,
compensados e uma grande
variedade de madeiras,
assoalhos, pisos em diversos
padrdes, férmica, portas e
janelas, forroem madeira para
todos os fins, além dos melhores
pregos da praga e a entrega
mais rapida.

Armazem
Pora

Rua Almino Afonso, 38/40 - Tel.: 222-4141



NEGOCIOS IMOBILIARIOS

REBELO FLOR CONCLUI
SEGUNDA ETAPA DA NOVA REDINHA

A Construtora Rebelo Flor fez surgir na
Nova Redinha um aprazivel nucleo de
veraneio, composto por 40 casas, ja a venda.

Neste verdo ja estd incorporado a
paisagem da Nova Redinha o acolhe-
dor conjunto de 40 casas de veraneio
construidas pela Rebelo Flor e que,
entregues no prazo, ja recebem seus
ocupantes para esta temporada. O
agradavel conjunto estd localizado no
caminho de Genipabu, perto da praia
de Santa Rita, e teve suas vendas em
parte realizadas pela Imobilidria
Rebelo Flor, do mesmo grupo cons-
trutor que, com o sucesso das vendas
e do empreendimento, estd langan-
do a segunda etapa do conjunto, des-
ta feita constituido por dez sugestivos
chalés projetados pelo arquiteto Ge-
tilio Madruga. Uma das particulari-
dades da Nova Redinha, como ponto
de veraneio, é que, ali, hd o bucolis-
mo e a tranquilidade de um recanto
praieiro, com certos confortos da ci-
vilizagio — como infra-estrutura de
dgua e luz, providenciada pela pro-
pria construtora, e as condigoes para

a implantagio de linhas telefonicas.
Os chalés da segunda etapa do con-
junto construido na Nova Redinha sdo
a baixo custo e podem ser adquiri-
dos tanto através dos financiamentos
do Sistema Financeiro de Habitagao
como através dos planos proprios da
Rebelo Flor, que mantém seus escri-
térios na rua Frei Miguelinho, 33,
com os telefones 222-4469 e
222-4511.

O BOM VERANEIO — A Nova
Redinha estd sendo considerada uma
das melhores opgdes para o veraneio
por causa de sua infra-estrutura,
além da beleza de sua praia. Segundo
informagdes do diretor-administrati-
vo da Rebelo Flor, Mauricio Freire
Morord, o conjunto construido ali pe-
la sua empresa ‘‘foi um sucesso de
vendas porque as casas sdo tipica-
mente de praia, mas com razodvel
conforto’'.

parcial da Nova Redinha, um empreendimento vitorioso.

“*Para a segunda etapa’’ — infor-
ma ele — ‘jd dispomos de casas
prontas pard a entrega .

Lembra Mauricio Mororé que a Re-
belo Flor tem um bom plano de em-
preendimentos  imobilidrios em
Natal, como o Edificio Dom Luiz, na
rua Miguel Castro, perto do DER e da
Avenida Prudente de Morais, com 36
apartamentos — todos vendidos —
para entrega agora em janeiro. Cita
também o Edificio Dom Ernesto, em
fase de construgio inicial na praia do
Meio e que tera 40 apartamentos,
com opgdes entre kitinetes, dois e de
trés quartos. Essa obra tem o prazo
de oito meses para conclusao, deven-
do as vendas serem abertas no final
de janeiro pela Imobilidria do grupo.

0] pré’ximo langamento da Rebelo
Flor scrd um edificio de luxo na Her-
mes da Fonseca nas proximidades da
sede da AABB. O terreno ji foi ad-
quirido e o inicio das obras estd mar-
cado para este ano.

Agindo com critério e cumprindo
0s prazos, a Rebelo Flor tem demons-
trado confianga no mercado imobilid-
rio de Natal, encontrando resposta

positiva gragas a qualidade dos seus
empreendimentos.
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VENHA FAZER SUCESSO DENTRO DE UM CARR
R MAISESTIO £ CONFORTO.GOLE T OMICO:

Finalme 1ot
nte os tempos mudaram: tunel de vento. Vi
A enha esc
éAg_ora vocé pode ter um carro Por dentro, o conforto € 0 nossa Reveng];leéo seu Gol em
gil e econdmico, mas com o estilo acabamemg confirmam tudo o que | um dos nossos bla,v,f,'s“}ja escolher

i e
o estilo do Gol promete. 5 pessoas | pagamento para vocé fazer sucesso

¢ Oé?hn fO(;to dos carros grandes. es :
. ando para o Gol vocé viajam con ortavelmente levando dent
A : rodeum ; X
Ja percebe o quanto suas linhas sdo toda a bagagem, com a certeza estilo e con fori?)”o COm muito mais
atuais. Elas foram desenvolvidas de uma autonomia suficiente para Volkswagen Gol 8
um fim de semana trangqilo. gen Gol 81.

por computador e testadas em
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MARPAS S/A

AV. TAVARES DE LIRA, 159
PTE. SARMENTO, 592
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SEGURANGCA

BOMBEIROS TEMEM PELA
SORTE DA RIBEIRA

Natal é uma cidade exposta a incéndios: na Ribeira,
prédios velhos e sem seguranga: no centro e
zona sul, prédios novos, com sindicos nem sempre

cuidadosos.

Natal é uma cidade permanente-
mente exposta ao perigo de grandes
incéndios, porque os velhos prédios
do bairro da Ribeira nao tém qual-
quer seguranga, 0s novos construi-
dos em periodos relativamente recen-
tes ou nao obedecem as normas do
CREA ou, quando as cumprem, nio
cuidam dos dispositivos. E, para
completar, o préprio Corpo de Bom-
beiros s¢ confessa desaparelhado
para enfrentar uma luta de grandes
proporg¢des contra as chamas.

O capitao Padua Crisanto, coman-
dante do Corpo de Bombeiros, € en-
fdtico ao advertir que ‘‘com algumas
excegoes os grandes prédios du cida-

de estdo sob o permanente risco de
incéndio a qualquer hora’'. E chega
até a enumerar pela ordem a hierar-
quia dos perigos:

““Os prédios muals antigos correm
perigo porque ndio 1ém qualquer
equipamento antiineéndio. E os mais
novos porque ndo os submetem aos
testes ¢ a conservagdo necessdrid,
deixando-os, portanto, sem condigoes
para uso imediato’.

SITUACAO DOS PREDIOS 0
comandante do Corpo de Bombeiros
vé a situacdo com muita preocupa-
¢a0. Na sua andlise, ndo ha um sé da-
do que possa ser considerado basi-

Os prédios novos tém razoavel seguranca; na Ribeira, o perigo
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camente tranquilizador. No que se re-
ferc aos prédios velhos, revela que
os perigos de incéndio comegam 2
partir da cstrutura da obra. E a ra-

zio ¢ o explica, de que,
na da construgdo, por falta de
normas nao
contaram qualquer sistema de
como

de nos andares para

uso reser-
va d muito estreitas
que ndo a passagem rapida

de muitas numa cmergén-
cia, além do largo emprego de mate-
rial altamente inflamavel nos forr(?s.
p1sos, escadas. corrimdos, confeccio-
nados quase exclusivamente €m
Madecira.

Com o passar dos anos. segundo
ainda o capitio Pidua, outros pert-
gos foram sc juntando aos iniclais,
em termos de vulnerabilidade dos
prédios ao fogo. Entre os novos pcrl-
80s estio as complicadas ¢ sofisti-
cadas instalages elétricas, cada VeZ
Mais adaptadas para o uso de dispost-
tivos difercntes, o que aumenta 4
possibilidade do temido *‘curto-cif-
Cuito'", uma das principais causas de
Incéndio.

A SOBRECARGA — Dctalhando
Outros aspectos da vulncrabill(’iadc
dos prédios, disse o capitdo Pddua
Crisanto que hd um problema muito
grande ligado a questio do curto-cir”
CUito. Trata-se da sobrecarga de
Cnergia no prédio. Ele lembra que
edificios construidos hd mais de 010
anos foram estruturados para 0 rece
Limento de uma determinada carga
de cnergia elétrica em suas instala-
¢oes. Mas, com o passar dos anos, val
Ocorrendo uma série de inovagoes no
Prédio a revelia de qualquer fiscaliza-
¢d0: instalagio de aparelhos de ar
tondicionado, mais objctos €létricos
etc. Dai, fica estabelecido um perigo-
S0 desequilibrio entre a estruturd ort-
8inal ¢ a sobrecarga de energia que o
edificio recebe. Esti ai, segundo 00"
Mandante do Corpo de Bombeiros. 2
Causa de muito curtos-circuitos que€
Originam grandes incéndios.

ATE A POEIRA — O dado mais
importante das revelagoes do capitac
adua ¢ que a aparente inocente
Poeira normalmente existente €m ©-
40 pordo ou sétio de prédio antigo €
Clemento inflamdvel. E esse grat de

SEGURANCA

Bombeiros: o pessoal é bem treinado

inflamabilidade torna-sc maior quan-
do a pocira estd em contato com obje-
tos clétricos. ‘

0 proprio Corpo de Bomb_CIros re-
conhece que € praticamente impossi-
vel para os proprietdrios dos velhos
prédios manté-los imaculadamente
limpos de pocira: ) ‘

“De fato’" — confessa o capitao
Pidua — ''nds ndo temos condi¢do
de exigir. por esse aspecto, 0 comple-
{0 cumprimento du leil, porque enten-
demos a sud completa impossibilidu-

de’’.

[ RECOMAPE TEM TUDO, ABSOLUTAMENTE 1
TUDO PARA SEU ESCRITORIO

__———-
Cadeira ““ESTIL” I e M ,
Linha Diretor e aquinas de
escrever
“REMINGTON"

RECOMAPE Revendedora Costa, Maquinas e Pecas Ltda.

MATRIZ: Rua Dr. Barata, 242
Filial: Praga Augusto Severo, 91
Fones: 222-1467 e 222-4208

De outra parte, admite: *'Nds tam-
bém ndo tinhamos condig¢ées de fisca-
lizar e exigir num prédio em constru-
¢do que sua caixa d'agua tivesse tais
dimensées para que existisse dguu
em quantidade, a fim de ser combuati-
do um incéndio pelos bombeiros em
caso de necessidade. Mus hoje, te-
mos, inclusive, o direito de exigir u
instalu¢do de um equipumento mo-
vel, como os extintores de incéndio”’.

De qualquer mancira, o comandan-
te do Corpo de Bombeiros, diante do
conjunto de impasses, ndo vé nenhu-

Mesa ‘‘ESTIL’’ 'Linha 90

FILIAL EM MOSSORO:
Rua Cel. Gurgel, 266
Fone: 321-1330




SEGURANCA

ma solugdo para melhorar a situagao
da Ribeira e seus velhos prédios, em
termos de mais seguranga contra in-
céndio. Sua solugio € esta:

‘Pussar o trator, derrubar tudo e
construir de novo ',

0S8 NOVOS — A situagao é melhor
nos prédios novos que tém surgido
em Natal nos dltimos anos, conforme
reconhece o capitio Pddua Crisanto.
Mas cstd muito longe de ser, ainda,
a situacgdo ideal. Ele mesmo faz dis-
tingdes na maneira como cada um dos
novos prédios se orientou:

“Uns, tém realmente excelentes
dispositivos antiincéndio, especial-
mente os edificios de apartamentos.
Mas, mesmo assim, existe um pro-
blema no que se refere aos cuida-
dos dos sindicos com esses dispositi-
vos. Ndo hd, as vezes, o devido cuida-
do com eles e jdi comprovamos casos
de criancas brincarem com os extin-
tores. E outros em que o0s sindicos
simplesmente recolhem todos eles e
os guardam nos depdsitos "’

Nessa situagdo, ele faz uma clara
diferenciagao:

“Em muitos desses prédios novos
de apartamentos o sistema fixo con-
tra incéndio (caixas d 'dgua, caixas de
incéndio, etc.) funciona satisfatoria-
mente mas, ao contrdrio, 0s sistemas
mdveis sempre sdo velhos''.

Depreende-se, dai, que também os
prédios novos de Natal sio vulnera-
veis aos incéndios, segundo o coman-
dante do Corpo de Bombeiros.

NORMAS — Um aspecto que 0S
especialistas gostam de ressaltar na
situagdo é que a prépria populagao
também pode colaborar para fazer
cumprir as normas de seguranga.
Alids, deve a populagdo atuar tam-
bém como auxiliar da fiscalizagao.

Dizem os técnicos como o capitao
Piadua Crisanto que o proprio mora-
dor do edificio de apartamentos po-
de exigir do sindico que.os extintores
contra incéndio fiquem sempre em
Jugar bem visivel e facilmente iden-
tificaveis; que os aparelhos nao este-
jam com a carga vencida. Caso nada
disso esteja sendo observado, o mo-
rador pode fazer a comunicagao ao
Corpo de Bombeiros, pois este € um
direito que a lei lhe assegura.

Na andlise por outro dngulo da si-
tuacdo atual, no entanto, deve-se
convir que o estado cadtico dos pré-
dios da Ribeira se deve ao fato de, na
¢poca em que foram construidos, ndo
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Padua: equipamento 6 deficiente

existir, ainda, uma legislago especi-
fica sobre normas contra incéndios.
Hoje, essa legislagio estd de tal for-
ma aperfeigoada que o Corpo de
Bombeiros dispde de uma equipe es-
pecializada justamente para verificar
projetos e detectar as possiveis falhas
nos dispositivos preventivos de in-
céndios. Foi criado também o Depar-
tamento de Engenharia de Incén-
dio — SERT, e as construgdes recen-
tes sé recebem o habite-se com seu
alvara.

MAIS EXIGENCIAS — Os técnicos
no combate aos incéndios concordam

Vs

em quc scria necessario um conjunto ;

maior de exigéncias para fiscalizar

a maneira como os cdificios sao cons- *

truidos. Mas isso ndo cxiste. O Con-
selho de Engenharia, Arquitetura c
Agronomia CREA, segundo seu
diretor, Adilson Gomes de Araijo,
tem a missao de fiscalizar exclusiva-
mente o desempenho profissional e
nao os dctalhes técnicos do projeto.
Ou seja: o CREA apcnas certifica-s¢
da qualificagao profissional do enge-
nheiro que assinou o projeto.

EQUIPAMENTO O quadro da
prec}ariedade dos cdificios velhos e da
i’nstavel situagdo dos edificios novos
¢ completado com a inadequagio do
eq!.lipamcnto atual do Corpo de Bom-
beiros que tem como seu material
mais precioso o elemento humano. O
nimero de viaturas é considerado in-

suficiente: apenas dez, quando 0

ideal scria o dobro.
Pa.ra.plorar. ainda sio frequentes
0S Criminosos trotes telefonicos, pas-

(sjados por irresponsaveis e desocupa-
0s.

Alias, quem passa trote no Corpo
de’Bo.mbciros podc ser vitima de sua
propria brincadeira pois, segundo 0
capitao Pddua, hd a possibilidade de,
enquanto os carros estiverem nou-
tra parte da cidade, a casa do *‘brin-
calhdao™ estar pegando fogo e nao
haver condigdes de um novo desloca-
mento a tempo. O trote, inclusive, €
pumycl.]udicialmente, segundo o juiz
d.e Direito Diibel Ferreira Cosme, que
cita o Decreto-Lei n® 3.688.

comunique-se com O grupo executivo

),

816
1 tronco — 6 ramais

849
4 troncos —*10 ramais

829
2troncos — 10 ramais

860
6troncos — 30 ramais

CESAR Comércio e Representacges Ltda.

RUA DR. BARATA, 209 — CX. POSTAL, 71

FONES: 222-8490 E 222-8491 — NATAL-RN
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O GRUPONORA-LAGE — —

PARTICIPA
DOS 11 ANOS .
DE RN/ECONOMICO

O grupo Nora-Lage, atuando desde o século passado na
industria salineira do Rio Grande do Norte e ajudand
fortalecer a economia do Estado, reconhece a importancia da
informag&o no processo de desenvolvimento.

Por isso, participa da festa dos 11 anos de

RN/ECONOMICO, unica publicagdo especializada na
abordagem dos assuntos empresariais, que j& se transformou
inclusive, na melhor fonte de consulta para os que se ’
interessam pelos problemas econbmicos locais

e HENRIQUE LAGE
SALINEIRA DO NORDESTE S/A

e HENRIQUE LAGE
AGRO-PECUARIA LTDA.

e HENRIQUE LAGE
MARINOCULTURA LTDA.



LAZER

UM BOM MOTEL: A NOVA
OPCAO PARA O LAZER

O preconceito acabou e motéis do nivel do
Tahiti ja se constituem em boa op¢ao de

lazer para a familiae 0 turista.

Ja foi pecado frequentar boates €
mulher de respeito jamais sonharia
entrar num bar ou restaurante sem
companhia masculina. Hoje, entre
outros, estes sio velhos preconcei-
tos dos quais a sociedade moderna
ri, mas cujo falso pudor ja provocou
muito sofrimento, complexos de cul-
pa injustificados e até mesmo tra-
gédias.

Atualmente a sociedade digere
mais rapidamente seus falsos pudo-
res e precisa de um espaco de tempo
menor para abolir preconceitos. E o
caso do motel.

Pois o motel — como jd aconteceu
com a boate, o restaurante, o audit6-
rio de ridio, etc. — ja foi sinénimo de
proibido. Hoje, figura em todo com-
petente roteiro turistico de qualquer

pais do mundo. A sociedade enten-
deu e os bons costumes referen-
daram o direito a intimidade, afinal
mais sadio e civilizado quando admi-
tida sem falsos escripulos do que a
hipocrisia das aventuras inconvenien-
tes.

No Rio Grande do Norte, visitan-
tes ocasionais e turistas tém encon-
trado um dos motéis mais modernos
do Brasil e que nada fica a dever aos
bons motéis do mundo: 0 Tahiti, na
estrada de Ponta Negra. Inovando,
no Nordeste, o conceito de motel, o
Tahiti incorporou-se aos costumes de
Natal pela categoria € sobriedade dos
seus servicos e instalagoes, consti-
tuindo-se também em opgao para um
lazer diferente dos fins de semana até
mesmo de casais com crianga, desde

que a sua estrutura estd voltada ex-
clusivamente para o conforto e a
prestacdo de servigo durante 24 ho-
ras, justamente o que lhe da vanta-
gem em relagdo ao hotel tradicional e
formal.

O QUE E UM MOTEL — Mesmo
desmistificado e sem ser mais mis-
tério, o motel ainda nio é conhecido
por muita gente, em toda a sua filo-
sofia funcional. O Motel Tahiti é
tomado como exemplo por ser consi-
derado um estabelecimento modelo:
o «know how» é espanhol, de um dos

grupos mais importantes do mundo,
na especialidade.

O Motel Tahiti foi construido de
acordo com todas as especificagdes
do que existe de mais moderno no
género e nada foi improvisado. O
requinte come¢a com a sua planta,
que previu até mesmo a posi¢do do
porteiro na entrada principal e dis-
positivos funcionais de modo a evitar
todo§ 0s possiveis constrangimentos
que as vezes a falta de hdbito e res-
quicios do preconceito antigo ainda
possam provocar. Os apartamentos €
suites tem garagens individuais que
l}me dao acesso direto. Cada um deles
€ provido de piscina com mecanis-

O Tahiti foi construido segundo o “know how” dos melhores motéis do mundo.
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mo capaz de proporcionar dgua reno-
vada o mais rapidamente possivel,
proveniente de uma caixa d’agua que
serve a todo o complexo. O nicleo
central que agrega os apartamentos
e cercado por uma paisagem agra-
ddvel e a circulacdo interna de velcu-
los é disposta de tal maneira que um
jamais cruza com outro. Um sistema
de ar condicionado central em breve
garantird temperatura sempre agra-
ddvel nos apartamentos e suites € a
energia é garantida por um gerador
préprio que é acionado quando o for-
necimento normal entra em colapso.

EMPENHO Mas o importante
no Motel Tahiti nio é somente a sua
formiddvel estrutura fisica e de 1ns-
talagges. O detalhe e o empenho da
rotina do seu servigo é que o colocam
entre os melhores do Pais. .

A cozinha, por exemplo. O Tahiti
tem um sistema de estocagem de
mantimentos que lhe permite man-
ter variados itens de pratos ¢ bebidas
a qualquer hora do dia. A sua'coz‘mha
¢ altamente sofisticada e criteriosa-
mente limpa, digna dos melhores ¢
Mais qualificados restaurantes.

E nio é s6. A roupa utilizada € to-
da lavada e fervida por meios auto-
Miticos, sem manuseio ou qualquer
contato humano, garantindo uma
perfeita higiene.

Tanto o pessoal da cozinha, como 0
de servigos gerais € os gar¢ons. pas-
Sam por treinos periodicos € todos re-
cebem instrugdes minuciosas @ Tes®
Peito da maneira como deve ser 1
terpretada a fungio de cada um. de
modo a funcionar tudo homogenea-
Mmente. Os garcons, por cx_empk_h
usam de toda a discrigio ¢ sao tret-
Nados para perceber quando ha qual-
quer anormalidade, pois a norma
narveddvel do Tabhiti como_tOdO
grande motel ¢ bem ao contrario ,dO
que se¢ pensava antigamente - €o
respeito, a tranquilidade, pois tra-
ta-se de um local exclusivo para © la-
‘Cr ¢ o descanso.

A VANTAGEM Sjo por €ssas
Trazées que o motel moderno € do ni-
vel do Tahiti estio incorporados 2
Cstrutura do lazer ¢ do turisr?c_). Como
explica um dos seus funcionarios:

‘O Motel ndo cobra do cliente um
Servigo ngo prestado. Se hd necesst
dude de meio-dia de descanso. ele
$6 cobra o correspondente. O hotel,
como se sabe, é por didria. mesmo

o
quc a pessoa passe umas poucds h

RN/ECONOMICO — Dezembro/80

LAZER

Suites e apartamentos acolhedores, decorados com bom-gosto.

Todos os apartamentos possuem piscina com agua renovavel.

ras. No motel, por outra parte, a co-
zinha e o bar estdo sempre a disposi-
¢do, podendo ser solicitados a
qualquer hora do dia ou da noite, com
a mesma eficiéncia. Isso ndo ocorre
com o hotel, que tem hora para o res-
taurante funcionar e, no restante, é 0
plantdo da copa, apenas com sandui-
ches e sucos”.

Por esses motivos € que o bom mo-
tel pés fim a todo preconceito antigo.
No Tahiti, o casal que tem filhos e
quer passar um fim-de-semana sem
maijores preocupagoes, pode esco-

lhé-lo como uma opgio porque vai
contar com todo um esquema de ser-
vi¢o pronto para servi-lo, treinado
para proporcionar conforto. O Tahiti
resolveu o problema da caréncia de
mao-de-obra especializada treinando
o seu proprio pessoal, realizando cur-
sos e reciclando-o periodicamente pa-
ra testar sempre a equipe.

Como se sabe, hoje em dia o lazer
também deixou de ser sinénimo de
indoléncia para transformar-se numa
das maiores necessidades do mundo
moderno.



ADVOGADOS ASSOCIADOS

ADVOCACIA*CONSULTORIA®ASSESSORIA

P\

Rua Joéo Pessoa, 198 - Ed. Canagu, 7° andar - Conj. 708/709
Telefones - (084) 222-3152, 222-2685, 222-3999 - Natal-RN

~ w- CENTRODE
@ = @ ESPECIALIDADES
= = ODONTOLOGICAS

PRONTO SOCORRO

BRENO R. FERNANDES O. BARROS

ASSESSORIA JURIDICA
ASSESSORIA TECNICA
A IMPORTADORES
E EXPORTADORES

Escritorio
Rua Jodo Pessoa Ed. Sisal Sata 212 - Tel. 222-3020
Res. 231-4154 Natal-RN

ESCRITORID DE CONTABILIOADE

ELIAS INACIO BEZERRA

CRC - 779-RN

ODONTOLOGISTAS

Dra. Cleide Gouveia ODONTOPEDIATRIA
Dr. Luiz A. Vilanova- PERIODONTIA
Dr. Marcelo Barreto PROTESE

Dr. Reinaldo Azevedo RXI DENTISTICA
Dr. Walmir Guerra CIRURGIA/PROTESE

Dra. tulena O. do Vale -ENDODONTIA

Rua Vigéario Bartolomeu, 635 - Sala 403
Fones: 222-0310 / 222-2398
Rua N. S*. da Conceicdo, 219 - Apodi - RN
Fone 333-2157

Rua Felipe Camarao. 478 C. Alta — NATAL
Fones: 222-9050. 222-8191 e 222-4749

ADILSON GURGEL (Direito Tributario)
EDILSON FRANCA (Direito Civile Penal)
MUCIO AMARAL (Direito Civile Comercial)

PAULO LUZ (Direito Civil)
ADVOCACIA — ASSESSORIA — CONSULTORIA

PRINCESA ISABEL, 719 FONES 222-5078 222-8197 © 222-3142 o 222-4824
NATAL-RN

HOSPITAL MEDICO-CIRURGICO
PRONTO SOCORRO DE FRATURAS E CIRURGIAS

mantém convénio com as principais instituigdes previdenciarias e dispde
dos seguintes servigos:

o MEDICOS DE PLANTAO « RAIOS X e AMBULANCIA
e BANCO DE SANGUE ¢ RIM ARTIFICIAL

Rua Joaquim Manoel, 654 - Fones: 222-2993 e 222-2242
NATAL — RIO GRANDE DO NORTE

ADVOCACIA

RUISANTOS DA SILVA
OAB-RN 714

DOMICIO ALVES FEITOSA
OAB-RN 1080

DIREITO CIVIL, COMERCIAL,
FISCAL E TRABALHISTA

Av. Rio Branco, 571 - Sala 110
Telefone 222-4453 - Natal-RN

AUDITUS

AUDITORES ASSOCIADOS S/C

Responsavel Técnico

Prof. JOSELINO SAMPAIO DE, SOUZA
CRCn° 760

AUDITORIA
PREVENTIVA

Rua Ipanguassu 1147 - Tirol

\ Fone 2£2.£005- Natal-RN

H

Genival

Inocéncio
Penha

Técnico em Contabilidade

Av Ri Escritorio:
v- Rio Branco, 571 - Ed. Barao do Rio Branco

7°.and. - Sala 716 - Cidade Aflta
Fone 222.4423

Dr. COSTA NETO

INSTITUTO DE ENDOCRINOLOGIA E
METABOLOGIA

* TRATAMENTO ENDOCRINO BASICO

A Prh‘;o.m. Qe Morais. 579 - cruz. ¢/ rus
088076 - Tel.: 222.3827- Petropolls
\ NATAL — RN



Hérbat Spencer B. Meira
Da Ordem dos Advogados do Brasil
Direito Civil
_ familia
__contratos
__obrigagdes
__sucessdo
Direito Criminal
Direito do Trabalho
Direito Comercial
Assessoria e Consultoria
Ed. Bar#o do Rio Branco, 9* and. sala 910 -
Fones (084) 222-4438 e 231-2895 - Natal-RN

—_—

]

LABORATORIO
ALEXANDER FLEMING

PATOLOGIA CLINICA
EXAMES DEROTINA E
ESPECIALIZADOS

Dr. Gustavo Freire Ribeiro
Dra. Maria Auxiliadora G. Ribeiro

Dr. Eniido Alves
Dra. Elineide Silva Araujo

Av. Floriano Peixoto, 276 - Fone 222-M

ASSESSORIA JURIDICA
EMPRESARIAL E
IMOBILIARIA

L

Pedro Simdes Neto
Joventina Simées Oliveira

Pedro Avelino Neto

R. MIPIBU, 719 - NATAL(RN)
FONES: 222-0334 e 222-8130

ENGENHARIA

MARCELO AMARAL
CREA 4106-75

ADAUTO ASSUNGAO
CREA 7833-77

CALCULO ESTRUTURAL
E INSTALAGOES

Edificio Barao do Rio Branco 10° Andar
' Sela1003- Tel.: 2228528

PROJETOSE
CONSULTORIA

e ARQUITETURA

* URBANISMO

* INSTALAGOES
PREDIAIS

José Gesy |l Claudio José
Arq.CREA1.074-D| Eng.crea707-p

™ m) PROJETOS DE
ARQUITETURA E
L_J| JENGENHARIA LTDA

Av. Rio Branco, 571/77
Sala 1007
Tel.: (084) 222-8367 - Natal-RN

DENTISTAS

- Odontopediatria

- Protese
- Dentistica
- Raio X

Dr2Joseleide Campos de Lima
Dr2Maria Leda Dantas
Dr2Suzi B. de SantanaFerreira

ATENDIMENTO NOS
TRES EXPEDIENTES

Bardo do Rio Branco, 5° andar -
Sala 503 - tel. 222-8647

Odontopediatria

DraConsuélo Primola de Gusmao
Gongalves
CRO 142RN
Atendimento
28 3s6°. feiras das 13:30 &s 18
horas
Ed. Bardo do Rio Branco, 3° andar
Sala 311 - Natal-RN

b

1l

CONSULTORIA TECNICA
PROJETOS E
CONSTRUCOES CIVI[S

(E) Pecol

Projetos de Engenharia e

Construcdes Ltda.
Av. Salgado Filho, 1782
Tel.: 231-6465

-
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COOPERATIVISMO

COOPERSAL E COOPERMIL:
EXITOS DO COOPERATIVISMO

Duas cooperativas servem como exemplo de que o
cooperativismo consciente resolve o problema
dos pequenos produtores num Estado pobre.

O impulso que o cooperativismo vem to-
mando no Rio Grande do Norte pode ser
exemplificado com duas experiéncias entre
as muitas que estdo sendo bem sucedidas:
a Cooperativa dos Pequenos Produtores
Salineiros de Grossos Ltda. e a Cooperati-
va Regional Mista do Apodi Ltda.

Com o apoio decisivo do BNCC — Ban-
co Nacional de Crédito Cooperativo € of-
ganismos oficiais de crédito federal e esta-
dual, essas cooperativas tém demonstrado
a viabilidade do sistema para uma econo-
mia normalmente carente de recursos e,
no caso da Cooperativa Regional Mista de
Apodi Ltda. a sua capacidade de mobiliza-
c3o ja lhe valeu até a cooperagdo financei-
ra de entidades internacionais, como a
CZE Central Evangélica Para o Desen-
volvimento. Essas duas cooperativas, entre
outras do Estado, tém resolvido problemas
comuns em suas areas especificas, eviden-
ciando as vantagens da producdo e da co-
mercializacdo cooperativista, que tem sido
a forma mais eficiente de assegurar pregos
dignos e escapar da exploragdo do inter-
mediario.

0S SALINEIROS ~— A idéia de ume
cooperativa do pequeno produtor de sal
surgiu com as crescentes dificuldades ex-
perimentadas de modo mais agudo a partir
de 1965. Os pequenos salineiros em dificul-
dades para comercializar a sua producgao,
comecaram a se reunir com frequéncia na
zona de salinas conhecida por *'Cérrego”,
para trocar idéias. Dessas reunides resul-
tou, em 27 de julho de 1968, a criagdo da
Cooperativa dos Pequenos Produtores Sa-
lineiros de Grossos Ltda., que teve como
primeiro presidente Jodo Fausto de Souza
e como vice Jodo Rebougas da Cunha. O
primeiro grupo era composto por 64 asso-
ciados.

No inicio do seu funcionamento, a
COOPERSAL procurou, basicamente, dar
uma assisténcia administrativa aos seus as-
sociados. Posteriormente, a sua atuacdo
foi se ampliando: passou a funcionar des-
de o custeio da safra até o recebimento €
comercializagao da produgdo dos associa-
dos a pregos justos, resolvendo as dificul-
dades do pegueno sallineiro diante de um
mercado complexo.

E nao foi s6. A COOPERSAL passou a
agir também no campo do estimulo a uma
maior producéo e nas campanhas para
motivar 0 aumento do consumo do produ-
to. Mas, al, havia um poderoso obstaculo
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de natureza comercial: a baixa qualidade
do sal produzido pelos associados da
COOPERSAL em relagdo ao dos grandes
fabricantes. Daf, que uma de suas metas
prioritérias tornou-se a melhoria dessa qua-
lidade, passando para a execucdo de um
plano de expans3do. O primeiro passo foi a
realizacio de uma Assembléia Geral em
1°. de abril de 1978 em que foi apresenta-
do um plano de viabilidade para o aumen-
to do capital social, sem o queé nao seria
possivel adquirir um lavador e seus com-
ponentes para proporcionar aos associados
condicdes de entregar um produto melhor.
Enviado 3 direcdo do BNCC, em Brasilia, o
plano foi aprovado e o lavador efetivamen-
te adquirido, o que foi uma vitoria da
COOPERSAL.

Neste particular, & considerada de gran-
de importancia o apoio do BNCC, atrav»é}s
de sua direcdo estadual, que se sensibili-
z0u e tem se sensibilizado para os grandes
problemas cooperativistas do Rio Grande
do Norte.

A COOPERSAL, na sua trajetéria, am-
pliou bastante os horizontes do pequeno
salineiro: de 36 mil toneladas em 77/78, a
producdo subiu para 81.600/toneladas em
78/79; mais servicos passaram a ser pres-
tados aos associados, como a revenda de
bens de consumo e de derivados dg petré-
leo. Além das atividades bésicas, sao exe-
cutados sobprogramas que visam a pre-
senga da Cooperativa nas salinas, promo-
vendo a pesquisa e buscando um melhor
aproveitamento da éarea.

A importancia da COOPERSAL para
Grossos pode ser aferida com 0O fato de
que sua economia se baseia no sal e 60%
dos seus pequenos salineiros compdem o
quadro social da cooperativa. No momen-
to, sua direcdo estj assim composta: pre-
sidente — Francisco Vital dos Santos; vice-
presidente — Jo3o Cancio dos Santos; secre-
tario — Francisco Justino dos Santos; conse-
Iheiro — José Fausto de Souza; conselheiro
— Antdnio Pereira Gomes. Atualmente a
COOPERSAL diversificou suas atividades,
desdobrando-se em Cooperativa Mista dos
Pequenos Produtos Salineiros e Agriculto-
res de Grossos Ltda.

A COOPERMIL Ja a Cooperativa
Regional Mista do Apodi Ltda. é o coroa-
mento dos esforcos de implantar o sistema
cooperativista na regidgo do Apodi. Ela par-
tiu de tentativas ndo muito sélidas, corrigiu

erros antigos e trilhou caminhos definitivos
com uma orientagdo segura e que, agora,
lhe dé a posigdo de uma das mais flores-
centes e bem organizadas cooperativas do
Rio Grande do Norte.

A primeira tentativa de organizacdo dos
agricultores do Vale do Apodi foi em 14 de
agosto de 1963, com a fundacg3o .da Asso-
ciagdo dos Pequenos Agricultores do Vale
do Apodi -~ APAVAP. Em 1967 a Associa-
¢do foi transformada em Cooperativa Agri-
cola dos Cerealistas do Apodi Ltda.
CACAL, com 32 associados. Na sua fase
inicial, limitou-se a pequenos repasses de
crédito, comercializagdo de cera de car-
nalba e arroz € uma pequena segdo de
venda de material agricola. Em 1970 inau-
gurou gma moderna usina de beneficia-
mento de arroz, com recursos de convénio
BID——SUDENE. Em 1973 incorporou a
gooperatlva dos Trabalhadores Rurais do

podi Ltda. congregando os aqri
Vale do Apodi. Prosseguindo g:;‘c:ggrgzmdﬁ
nho, em 1975, com o apoio de autoridades e
agropecuaristas da Regido de Jandufs, in
ciou uma experiéncia pioneira, ao instalar
uma se¢do de Servicos para atender aos
associados daquele e de municipios vizi-
nhos. Em 1977, com o apoio do Banco do
Nordeste do Brasil, agéncia de Mossoré
péde inaugurar uma usina de beneficiai
mento de algoddo com duas maquinas
Murray, de 90 serras por unidade, € uma
usina de extragdo de 6leo de ca'roco de
algodao, da maior importancia para a eco-
nomia algodoeira daquela &rea. Ainda em
1927, a Cooperativa ampliou o seu raio de
acao, passgndoaterjurisdicéo sobreossequi-
tes municipios: Apodi, Caratbas, Severia-
no Melo, ltad, Rodolfo Fernandés Felipe
Gu)erra,Governador Dix-Sept-Rosad'o Jan-
duts, Augusto Severo, Messias Targino
Areia Branca, Grossos, Upanema, Mosso-
16 e Distrito de Baralnas. Em co'nsequén-
cia, teve de ficar com a denominagéo so-
cial de Cooperativa Re Mista do

Apodi Ltda. COOPERI\/?IICL).naI

emEn’:A?Seadc?s de 197_8 criou uma seccional
SOT0 € em janeiro de 1979 criou
postos de revenda em Upanema e Barau-
nas. E sempre num ritmo de intenso dina-
mISMo, buscou, no final de 1980 descen-
tralizar os servicos de beneficiamento de
zlc?oa%aq € a extragdo do 6leo do seu caro-
JandUisl‘naugurar um parque industrial em
“ond para servir aos produtores das re-
or S::: ee evitar deslocamentos onero-
meﬁte o mpreendumgntp, também suma-
m gerénc[i):ndamel foi financiado através
d Lok e Natql do Banco Nacional

ito Cooperativo, com recursos do

POLONORDE
12 mihGon STE, sendo orcado em Cr$

sézligsme?mento a COOPERMIL tem 2.100
o a previsdo de recolhimento de

'Ihj)ara 0 Estado em 80/81 & de Cr$ 30
:gmoes. Seu Conselho de Administragdo 6
o posto por Diomédio Alves da Silva

‘resudent'e), Leonildes Marcolino da Costa
(vice-presidente), José Jeronides Cabral

(secretério), Pedro R
o), egalado da Costa
:rfgi?gflhe"o, € Julio Marinho Filho (conse-
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A Dumbo surgiu dois anos depois do RN

mas sua proposta & a mesma:
promover e valorizar este elefante.

Langar uma revista econdmica
no Rio Grande do Norte, em
1969, era uma aventura tdo
grande quando fundar uma
agéncia de propagfmda.
Em matéria de revista, pelo
menos, havia a incerteza do
pioneirismo. o
Fundar uma Agéncia, era
contrariar uma tendéncia, pois,
as que nos antecederem,
sumiram com a mesma
facilidade com que surgiram.
omo 0
RN ECONOMICO, aDUMBO
veio para ficar, Trazia o n;ef:mc;
capital: uma incontrolével fé n
Rio Grande do Norte, nos seus

empresérios, nas suas
potencialidades.

Entramos no jogo apostando
todas as fichas no mesmo
nimero. O niimero do Rio
Grande do Norte.

E, contrariando os pessimistas,
os derroristas e os acomodados,
0 nosso nimero vem sendo
premiado. E estamos ganhando
com ele.

Se vocé também acredita no Rio
Grande do Norte, vocé pode
contar com uma REVISTA e
uma AGENCIA DE
PROPAGANDA que sdo seus
sindnimos: RN-ECONOMICO e
DUMBO PUBLICIDADE.

do o RN ECONOMICO a DUMBO saiida o empresariado potiguar, a
Abracando 0 KI\-

Imprensa, e pede passagem.

PUBLICIDADE & PROMOGOES LTDA.
- especialista em Rio Grande do Norte



CENSO

SURPRESAS DE 80 E
AS PREVISOES DE 90

Mal refeito das surpresas que o Censo/80
proporcionou, 0 IBGE ja tem as previsoes para
1990, em termos de Rio Grande do Norte.

Divulgado o Censo/80, constata-se
que pouca coisa mudou no Rio Gran-
de do Norte durante os dltimos 10
anos. A populagdo nio cresceu como
se esperava; o €xodo rural aumentou
mais do que o previsto; 25 cidades
tiveram suas populagdes reduzidas;
¢, no quadro real, restou a demonstra-
¢ao da pobreza municipalista.

Dos 150 municipios existentes, 25

tiveram sua populagdo diminuida du-
rante os 10 dltimos anos, numa con-
firmagdo irrefutdvel do alto indice de
éxodo rural e da pobreza em qu¢ vi-
vem mergulhados muitos municipios
do Estado. Trata-se de municipios
que nido experimentaram nenhum
progresso, apesar de passados 10
longos anos do dltimo Censo. Sao os
seguintes:

MUNICIiPIOS DO RIO GRANDE DO NORTE
QUE TIVERAM SUAS POPULACOES REDUZIDAS

i POPULA = POPULA- HAB.
MUNICIPIOS CAO/T0" CAO/80 A MENOS

SAO RAFAEL §.756 7.264 1.492
SANTANA DO MATOS 16.808 17.317 1.491
SERRINHA 7.761 6.480 1.281
MACAU 25,800 24,560 1.240
JANDUIS 6.680 5.478 1.202
ANGICOS 13.987 12.920 1.067
PEDRA GRANDE 4.170 3.315 §55
LAJES 7.315 §.465 §50
RIACHUELO 6.895 6.096 799
SAQ PEDRO 7.817 7.093 724
PASSAGEM 3.017 7,345 672
SX0 FERNANDO 3.920 3.263 657
GALINHOS 1.802 1.365 437
OURO BRANCO 4.993 4.637 356
TELMO MARINHO 9.586 9.305 281
LAGOA SALGADA 5.314 5.046 264
SA0 BENTO D0 TRAIRI 3.526 3.385 241
PEDRO AVELINO 9.720 9.479 241
1TAD 3,598 3,375 223
AFONSO BEZERRA §.977 §.777 200
BARCELONA 4.664 4.487 177
VARZEA 7.120 6.952 168
QU1 BAPBOSA 4,100 3.996 104
ES PINTADAS 4.088 3.988 100
TIMBAUBA DOS BATISTAS 1.584 1.513 71

Os municipios que nao tiveram crescimento demografico
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Hélio: Censo bem organizado

PERSPECTIVAS De conformi-
dade com os dados obtidos em sua re-
cente pesquisa, o IBGE prevé para o
qu Grande do Norte, nos anos se-
guintes, um quadro de muitas mu-
dangas em seus municipios.

‘ Se for mantida a propor¢io do cres-
cm’1e‘nto do Censo/80, Natal tera no
proximo Censo (1990) uma populagio
d? 823.483 habitantes, somente atin-
%g;(;o a casa de um milhdo, no ano de

Quapto a Mossoro, nas proporgdes
dp }ndlcc atual de crescimento, atin-
gira em 1990, 239,385 habitantes, so-
mente superando a casa dos 250 mil,
como ja imaginava possuir, no maxi-
mo daquia 11 anos, no ano de 1991.

Nos outros 10 municipios que apre-
sentam no momento maior cresci-
mento populacional, o Censo prevé
a queda de muitos e o surgimento de
outros com uma grande projegao.

Ccar:x Mirim, atualmente ocupan-
do o 3° lugar no Estado, vai descer
em '1?90 para o 6°, e Currais Novos
subira verticalmente para ocupar ©
terceiro, bem préximo de Caicd. Sao
Gongalo ultrapassard Ceard Mirim ¢
Acu.' A hegemonia de Caicd, serd
pe‘rdlda a partir de 1986, quando Cur-
rais Novos serd o lider e maior muni-
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cipio do Seridé. Ainda neste pcriod_o.
Caicé desce do 3° para o 5°, e Sdo
Gongalo vai ocupar o lugar de Cz.um. .

No ano de1987,Caicé cai mais: vai
para o 7° lugar, ultrapassado por Agu
¢ Eduardo Gomes.

Em 1988, duas cidades da Grandg
Natal ultrapassario a casa dos 50 n}ll
habitantes: Eduardo Gomes e Sao
Gongalo. No Censo de 1990, a regido
da Grande Natal deverd atingir, com
as cidades de Eduardo Gomes, Szfo
Gongalo do Amarante, Macaiba ¢ Sdo
José de Mipibu, aproximadamente,
1.011.315 habitantes.

MODIFICACOLS — A rigor, a uni-
ca modificagio no Censo/80 foi a in-
clusdo do item COR, e o desdobra-
Mento de outros, segundo ir?fornja o
delegado do IBGE/RN, Hélio César
de Andrade, que afirma ainda que
houve também diferenga, em compa-
ragio com o Censo/70, no que se re-
fere a estrutura funcional, sendo o
Censo/80 mais organizado, mais efi-
ciente ¢ mais perfeito, conforme
acha,

Este ano, o IBGE permitiu que em
¢ada municipio houvesse um coorde-
hador e, para cada 10 recenseadores,
havia um supervisor, oricntando, o'r-
Banizando ¢ supervisionando os tra-
balhos,

POPULACAO — O Rio Grande d(?
orte nao chegou, ainda, a casa dos

Natal néo atingiu o indice das previsdes

2 milhoes, tendo no momento uma
populagdo de 1.932.951 habitantes. A
Grande Natal apresenta 527,553 hy-
bitantes detendo assim, 27,29% d,
populagido cstadual, scnq() que a Ca-
pital, Natal, ainda nao atingiu os 500
mil, ficando com 428.646 habitantes.
A cidade menos populosa do Estado é

icipio do Estado
Mossors manteve a sua posi¢do como 0 segundo municip

RN/ECONOMICO Dezembro/80

Vigosa, que tem apenas 1.150 habi-
tantes. A populagio do Estado esta
retida, principalmente, em 15 muni-
cipios que ficam com 49,95%, so-
brando 50,05% para serem divididos
por 135 municipios. Todavia, como
Natal detém 22,18%, e Mossorg, co-
mo a segunda cidade do Estado, fi-
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CENSO

RIO GRANDE DO NORTE — CENSO/80
POPULAGAO DOS 150 MUNICIPIOS

D",';Dgfn MUNICIPIO POPULACAO o’\:o%Ew MUNICIPIO POPULAGAO
1 NATAL 425.646 76 CORONEL JOXO PESSOA 6.657
2 MOSSORD 149,533 77 SERRINHA 6.450
3 CEARK-MIRIM 40.763 75 VERA CRUZ 6.207

cA1Cd 40.656 79 BREJINHO 6.124
5. CURRAIS NOVOS 36,036 80  RIACHUELO 6.006
6 ACU 34.706 §1  PORTALEGRE 5,969
7 MACATBA ; 31,652 §  ALMINO AFONSO 5 784
§  SKO GONGALO DO AMARANTE 31.195 83 JAPI 5 767
9 APODI 27.907 §  PASSA E FICA 5. 747
10 EDUARDO GOMES 26.773 §  PUREZA 5 687
11 NOVA CRuZ 26,346 8  JOSE DA PENHA 5.677
12 MACAU 24.560 §  BATA FORMOSA 5 605
13 JOAO CAMARA 23.126 §  ALTO DO RODRIGUES 5504
14 SANTA CRuZ 22.719 89  CARNADBA DOS DANTAS 5 510
15 SAO JOSE DE MIPIBU 20,896 90 DOUTOR SEVERTANO 5450
16 TOUROS 19.969 91 JANDUTS 5 478
17 CARABAS 19,260 92 SERRA DE SAO0 BENTO 5 161
18 CANGUARETAMA 15.203 93 EQUADOR 5 101
19 SAO MIGUEL 17.963 94 LAGOA SALGADA 5 046

20 SANTO ANTONIO 17.544 95  RODOLFO FERNANDES 5 038

21 AREIA BRANCA 17.453 96  PRESIDENTE JUSCELINO 5 037

22 SANTANA DO MATOS 17.317 97 SAO VICENTE 1959

23 PAU DOS FERROS 16,488 9§  TIBAU DO SuL 4965

24 PARELHAS 14.669 99 SITIO NOVO 4 599

25 ALEXANDRIA : 14.605 100 OLHO DAGUA DOS BORGES 4. 559

26 MONTE ALEGRE 13,565 101  FELIPE GUERRA 4794

27 SAO PAULO DO POTENGI 13.689 102 SAO JOA0 D0 SABUGI 4 760

26 JUCURUTU 13,442 105 JACANA 4717

29 MARTINS 13.216 104 BENTO FERNANDES 4675
3 ANGICOS 12,920 105 OURQ BRANCO 4637
31 UMARTZAL 12.509 106  LAGOA DE PEDRAS 4636
32 SAO0 JOSE DE CAMPESTRE 12,341 107 BOM JESUS 4602

33 CARNAUBAIS 13.313 106§ LAk DO MATO 4505

34 AUGUSTO SEVERO 12,303 109 BARCELONA 4 157

35 1PANGUASSU 12,264 110 JANDATRA 4.409

% GOIANINHA 11.977 111 FRUTUOSO GOMES 4317

37 PATU 11.927 112 ENCANTO 4235
35 FLORANTA 11.621 113 SENADOR ELDT DE SOU7A 4.09%
3 SKO TOME 11.567 114 1TAD 4081

40 MAXARANGUAPE 11,194 115 Rul BARBOSA 3 904

41 ACARI 11.166 116 - LAGES PINTADAS 3958

42 PEDRO VELHO 10.854 117 MONTE DAS GAMELETRAS 3975

43 JARDIM DO SERIDD 10.546 116 RIACHO DE SANTANA 3877

44 LUTZ GOMES 10.227 119 PARAL 3.774

45  NTSTA FLORESTA 10,116 120 PARAZINHO 3772

46 TENENTE ANANTAS L 9,794 121 FRANCISCO DANTAS 3577

47 PENDENCTAS 9.554 122 LAGOA D'ANTA 3 260

45 PEDRO AVELINO 9.479 123 RAFAEL GODETRO 3ee

49 TAIPU 9.370 124 GUAMORE M

50 CAMPO REDONDO 9.351 125  MESSTAS TARGINO « 549

51 TELMO MARINHO 9.301 126 PEDRA GRANDE 3.472

52 DIX-SEPT ROSADO 9.229 127 SAO BENTO DO TRAIRI 5.315

53 EXTREMOZ 9.012 126 SAO FERNANDO 3.285

54 CERRQ CORA §.890 129 PEDRA PRETA 3,263
55 ANTONTO MARTINS §.833 130 SAO JOSE DO SERIDD 3.115
56 POCO BRANCO §.633 131 JARDIM DE ANGICOS 3.068

57 TANGARK §.825 132 RAFAEL FERNANDES 3.006
5% AFONSO BEZERRA §.777 133 CAICARA DO RI0 DOS VENTOS 2,112

59 JARDIM DE PIRANHAS §.607 134 LUCRECTA ; 2.702

60 LAJES §.465 135 PARANA 2.629

61 LAGOA NOVA 5.289 136 SANTANA DO SERIDJ 2.559

62 M/;RCELINO szISA . gg% 137 AGUA NOVA g.sos

63  SAO BENTO DO NORT . 136 SAO FR .457

64 GROSSOS §.027 139 PASSAGENTSCO DO OESTE 2,366

65  SERRA NEGRA DO NORTE 7.845 140 RIACHO DA CRuz 2,345

66 MONTANHAS 7.806 141 J0RO DIAS 2,343
67 UPANEMA 7.622 142 LAGOA DE VELHOS 2.284
6§  ESPIRITO SAKTO 7.475 143 SENADOR GEORGINO AVELIN 2.238

69  SAO RAFAEL 144 PILOES 0 1.992
70 SAO PEDRO 7.093 145 TABOLETRO GRANDE 1.940
71 SEVERTANO MELO 7.032 146 LAGOA D'ANTA 1.765
72 VARZEA 147 VILA FLOR 1.752
73 CRUZETA 6.890 145 TPUEIRA 1.544
74 JANUARIO CICCO 6.734 1499 GALINHOS 1.551

75  CORONEL EZEQUITEL 6.682 150 VICUSA st

.150

O grafico mostra os municipios e a sua populacio
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Currais Novos, no momento, é 05° municipio do RN

ta com 10,07%, restam apenas
17.80% para 133 municipios. Isso
Stgnifica um grandc vazio, em termos
Populacionais, que caracteriza a qua-
S¢ totalidade dos municipios potigua-
res,

COMPARACOES Numa com-
Paragio rdpida entre os Censos 70/80.
Pode-se notar que o crescimento das
Maiores cidades ndo foi o que todos
esperavam. Em Natal, em 1970, ha-
via uma populagio de 264.379: 02?
Previsio para 1980 seria de 451.200;
todavia, os mimeros revelaram ape-
nas 428.646, apresentando assim um
crescimento de 62.13%. quando SC
esperava 70.66%. numa diferenga de

a menos.

Mossoré, mesmo continuando 2
ser a segunda cidade do Estado, pos
Suja 1970 97.245 habitantes. pas-
Sando em 1980 para 149.533, abaixo
da previsio, que era em torno de
167.800. Scu crescimento fol de

Mantendo a terceira posigao. (Cea-
ra Mirim, teve, todavia, diminuida a
distincia para Caicd. Em 1970. sua
Populagio era de Cr$ 39.93_0 h.ap“an-
tes ¢ acreditava-se que atingiria 8-
te ano 57.100. Entretanto, somentc
foram recenseadas 40.763. Cresceu
Muito pouco em dez anos: apenas

RN/ECONOMICO  Dezembro/80

7.46% . quando a perspectiva era de
50,54%. o

Caicd, o quarto municipio em po-
pulagdo, possuia ha 10 anos, 35.521,
hoje atingiu 40.656. com seu cresci-
mento de 14.45, aquém do esperado
que cra de 47,58%, mas com um pon-
to favoravel: superou Macau e se ad-
mite ocupar no préximo Censo o ter-
ceiro lugar, superando Ceard Mirim
para quem estd com diferenca de

apenas 100 habitantes.

Tomando o lugar que pertenceu no
Censo passado a Macaiba, Currais
Novos €. agora, o 5° municipio po-
tiguar. Em 1970, apresentava uma
populagio de 26.179 habitantes, pas-
sando para 36.036, crescendo dentro
da previsio, em 37,65%.

Acu foi a outra surpresa. Em 1970
tinha 25.038 habitantes, passando
agora para 34.706, superando a ex-

Caico tera grande expans@o no préximo Censo
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pectativa que cra de 33.700, numa
percentagem de 38.61% de cresci-
mento.

Macaiba foi uma surpresa ncgati-
va. Em 1970 atingia uma populagao
de 29.126, e, agora, possui 31.852,
crescendo apenas 10,3%.

Nova Cruz, além de baixar do 9°
para o 11° lugar, apresentava cm
1970, 26.346 habitantes, aumentando
para 26.346 este ano, com indice de
crescimento  de apenas 18,22%,
quando as previsdes eram cerea de
26.09%.

Os niimeros de Macau sio impres-
sionantes. Do sétimo lugar em 1970,
quando atingia 25.800 habitantes,
foi rebaixado para 12° lugar com o
Censo/80 acusando 24.560 habitan-
tes. quando sc previa 39.600, e teve
um indice negativo de 4,8%, para um
positivo previsto de 53,48%.

Outra grande posi¢io ocupa Sao
Gongalo do Amarante, saindo dc um
15° lugar em 1970, com 18.826 habi-

tantes, para ocupar agora cm 1980 o
8° lugar com 31.195 habitantes, su-
perando a previsdo que cra de
24.000, e oferecendo um indice de
aumento populacional de 65,7%.,
quando se previa apenas 24,48%.

Fduardo Gomes, foi outro que su-
biu muito. Em 1970 tinha uma popu-
lagdo de 14.500 habitantes ¢ ocupava
0 22° lugar. No Censo/80, passou pa-
ra o 10° lugar com 26.733 habitan-
tes. crescendo 84.34%, para uma
previsio de 73.73% ultrapassando
muitos outros municipios.

CURIOSIDADES — Alguns fatos
curiosos aconteceram durante o Cen-
so/80. Em termos de sexo, as mulhe-
res predominam em Natal: 223.466,
enquanto os homens totalizam
193.440. Da chamada populagio “flu-
(uante’", isto é, aquela que nao re-
side nem esta fixada, Natal conta com
11.815 pessoas.

Entre os recenscadores, alguns ca-
S0s pitorescos: em Mossoré, para fa-
zer certas anotagdes, um recensca-

dor teve que usar bindculos; outro,
ao tentar fazer o Censo numa casa da
zona rural, foi obrigado a correr, ata-
cado por um galo de briga.

Neste Censo foram descobertas
duas senhoras com mais de 100 anos
de idade: uma em Natal, com 102
anos, comprovados por documentos,
e outra em Macaiba, afirmando luci-
damente ter nascido em 1850, tendo,
portanto, 130 anos. Esta, porém, ndo
possuia documentos para comprovar
a idade.

Além de varios casos de desidra-
tacio em recensecadores que estive-
ram atuando na regiio quente do
Oeste, contusoes de outros-que ti-
veram de usar o cavalo como meio de
transporte para desempenhar sua
missdo e que acabaram caindo da se-
la, e até o caso de uma recensecadora
que foi atacada por um marginal em
Natal, tudo o mais foi rotina, segundo
o delegado do IBGE, que informou
ainda ter havido um gasto de Cr$ 60
mithoes. sendo Cr$ 30 milhées com o
pagamento dos recenseadores.

... TUDO NA BRASA

® Churrasco na brasa

* Marmita

¢ Cozinha internacional

¢ Feijoada aos sibados

* Banquetes e bifés

* Frios, vinhos, tira-gosto,
cervejas, etc.

Av. Hermes da F
Tels.: 222:1300 — 3990100 "
Natal Ba 222.0198
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GRUPO INPASA ATINGE
TODAS AS METAS EM 80

Diversificando suas atividades, 0 Grupo INPASA
continua sua trajetéria ascendente

As metas visadas pelo G_rup_o
INPASA em 1980 foram todas atngi-
das ¢, com base nelas, foram delinea-
das as perspectivas para este ano,
quando dard mais um passo na segu-
ra trajetdria ascendente que vem Se€-
guindo dentro do seu dinﬁml_co pro-
cesso de diversificagdo de ativuiades.
As quatro unidades que compoem O
Grupo (INPASA — Industria de Pa-
péis S/A, INPASA Agro-Industrial
S/A, INPASA Refrigerantes.S/A e
INPASA Transportes, Comércio € Re-
presentagdes Ltda) tiveram um de-
sempenho satisfatério, dando mar-
gem a projegdes bastante otimistas
para 1981,

0 DESEMPENHO — A primelra
das empresas do Grupo, a INPASA
— Industria de Papéis S/A — 13
estd produzindo a plena capacidade,
cones e papel para embalagem- Ten-
do surgido com a inspiragdo do pio-
neirismo de Jodo Ferreira de Souza €
continuado a sua segunda etapa sob a
Presidéncia de Constancio Chaves, a
industria, tendo como diretores Eze-
quiel Ferreira de Souza € Augusto

A primeira empresa dogru
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po, a industria de Papéis S/

Carlos Viveiros, passou por um gran-
de processo de expansio. Da idéia
bésica de produzir papéis tendo como
matéria-prima o bagaco de cana, a
bucha-de-sisal e aparas de papel, ela
partiu para um esquema mais abran-
gente, com 0 plano de empregar o
bambu (matéria-prima da celulose)
produzida nas proprias plantagdes de
sua empresa coligada INPASA
Agro-Industrial S/A, que mantém
plantagdes em Sao Gongalo do Ama-
rante.

A INPASA — Industria de Papéis
S/A, com seus planos de produgio
redimensionados, tem abastecido as
industrias téxteis do Estado e ocupa-
do o mercado com muita seguranca,
fazendo valer a sua condigdo de pio-
neira.

As previsoes feitas a partir de 1974
sobre a viabilidade da criagdo de uma
empresa subsididria exclusivamente
para fornecer matéria-prima estdo se
revelando, agora, inteiramente preci-
sas e oportunas. E, em razio disso,
os investimentos que foram feitos
com a aquisi¢do de novas maquinas e
ampliagdo de seu parque industrial

NEGOCIOS

estdo também se mostrando compen-
sadores, desde que a produgio da
INPASA passou a experimentar uma
escala sempre ascendente.

O resultado. segundo revelam seus
diretores, estd bem traduzido na rela-
¢do do faturamento dos dois tiltimos
anos e a projegdo para 1981, no caso
da industria de papéis, que € o se-
guinte: em 1979 — Cr$ 26 milhoes;
em 1980 — Cr$ 68 milhdes; e, para
1981 a previsdo € de Cr$ 180 milhges.

Como € facil observar, a previsdo
para 1981 € feita exclusivamente com
base nos indices conseguidos nos
dois anos anteriores.

A MATERIA-PRIMA — Enquanto
a unidade industrial pioneira da
INPASA, sediada em Eduardo Go-
mes, vai cumprindo as suas metas
estabelecidas pelos planos de pro-
ducdo, a INPASA Agro-Industrial
Ltda vai executando seu projeto de
plantag¢io de bambu nas fazendas de
sua propriedade em Sio Gongalo do
Amarante, onde tem a sua sede. A fi-
nalidade dessa empresa € a de produ-
zir a matéria-prima que serd utilizada
na fabrica de papéis. E essa maté-
ria-prima é a celulose extraida do
bambu, num processo mais simples e
racional que o até entdo utilizado,
além de mais pratico. Instalada no
primeiro trimestre de 1980, a
INPASA Agro-Industrial ja teve apro-
vado o primeiro projeto de refloresta-
mento do Estado, pelo IBDF, no va-
lor de Cr$ 10 milhées, além de outro,
no valor de Cr$ 14 milhdes, e ja esta

A, faturara 180 milhdes em 81.
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com um terceiro em nivel de carta-
consulta, sendo que este no valor de
Cr$ 20 milhdes, para o plantio de
mais de 1.200 hectares de bambu.

Sempre buscando a diversificagdo
e os métodos mais racionais em todas
as fases dos seus projetos, a INPASA
Agro-Industrial S/A esta consorciando
o plantio de bambu com feijdo €, ao
mesmo tempo, iniciando a criagdo de
ovinos nas mesmas terras. Essa cria-
¢do esta sendo iniciada com trés re-
produtores e cem matrizes.

Informa a dire¢io da empresa que,
no setor agro-industrial, ela ndo se
encontra atuando ainda a plena capa-
cidade, mas que em maio deste ano
jd estara funcionando dentro desse
nivel, sendo a previsdo do seu fatura-
mento para 1981 de Cr$ S0 milhGes.

E significativo que também a
INPASA Agro-Industri S/A. tem a
marca do pioneirismo. Os seus planos
iniciais de utilizar o bambu para
substituir o bagago de cana como ma-
téria-prima para a produ¢io de pa-
péis ndo eram de todo merecedores
de crédito por parte de alguns espe-
cialistas. Contudo, técnicos do grupo
ndo idealizaram o projeto sem uma
base solida. Eles tinham presenciado
experiéncias com resultados altamen-
te convincentes na Bahia. Por isso,
nio tinham ddvidas de que o proces-
so era plenamente vidvel. O futuro
mostrou que tinha razio. E tanta ra-
zdo que a ousadia do Rio Grande do
Norte e seu grupo terminou sendo
imitada por empresas do Ceara e de
Pernambuco.

OS REFRIGERANTES — A diver-
sificagao do grupo incluiu a produgdo
de refrigerantes a partir da marca
Pepsi-Cola desde 1979, com a
INPASA Refrigerantes S/A. O mer-
cado foi concedido pela Pepsico —
Pepst. Produtos Alimenticios e Refri-
gerantes Ltdu., empresa americana
que confiou na tradigdo do grupo e
lhe deu todo apoio.

A INPASA Refrigerantes S/A, com
sua unidade industrial implantada
também em Eduardo Gomes, come-
cou em 7 de dezembro de 1979, pro-
duzindo Pepsi-Cola e ja naquele ano
(em mcnos de 30 dias) conseguiu
faturar Cr$ 4 milhées. Em 1980, ja
tendo langado, além da Pepsi, a Mi-
rinda. sabor laranja, conseguiu um
faturamento de Cr$ S50 milhdes,
atuando exclusivamente no mercado
do Rio Grande do Norte. E, para este
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Ezequiel Ferreira de Souza e Augusto Carlos Viveiros
dirigem os negocios do grupo.

ano de 1981, a previsdo do seu fatu-
ramento é de Cr$ 400 milhdes.

Tais previsées, no entanto, sdo fei-
tas em bases realisticas. O grupo estd
planejando novos langamentos no de-
correr do ano, dentro de sua carac-

Maéquinas para escritdrio OLIVETTI

Cadeiras e LI
Birés GIROFLEX.

teristica agressividade empresarial.
Assim, serd langado o refrigerante
Teem, sabor lima-limio, além de um
guarand proprio, iinda sem nome co-
mercial. Também serdo produtos desti-

nados ao mercado do Rio Grande do
Norte.

Méveis de Aco ACOMOVES

Cadeiras de' ‘ .
Palhinha ¢ Birds FLORENSE.

Rua Jo#io Pessoa, 209/211 GALERIA com a Pri
Amaro Barreto, 1332 - Coronel Estevam, 1232Ir mg:saaxln;;;o;;; g
. ! c

NATAL - RECIFE - MACEIO - ARACAJU - MOSS AR ]

e ——
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A INPASA Refrigerantes tem grandes perspectivas e novos lancamentos para 1981.

O DESENVOLVIMENTO o~
INPASA Transportes, Comercio ¢ Re-
presentagdes Ltda. foi uma conse-
quéncia natural do desenvolvnmcnt.o
das atividades do grupo, que necessl-
tava de um sistema de transporte
Proprio. Sua finalidade era a de dis-
tribuir com perfei¢io os produtos
Pepsi-Cola e, inicialmente, contou
conmt uma frota de 18 caminhdes € 2
camionetas. Atualmente, a frota esta

tormada por 30 veiculos e este ano
serao adquiridos mais cinco. Com tal
Cstrutura de transporte e entrega. 0
8rupo tem conseguido fazer chegar
40 consumidor seu produto nas mes-
mas condigdes em que sai da fabri-
¢a, zelando constantemente pela sud
qualidade.

Essa trajetéria do Grupo !N[’ASA
¢ suas quatro empresas fot consc
Buida com muito esfor¢o € pcr-s?"
Veranga. E uma fase que se bcneﬁcuf
de ajustes feitos nos momcqtos OI‘)OT'
tunos, de investimentos rcalizados rjd
hora adequada, de iniciativas toma-
das na hora em que era preciso diver-
sificar os rumos para facilitar o pro-
€esso de crescimento.

Hoje. o Grupo INPASA ofc]recati
empregos diretos ¢ €m 198A vla
Chegar a 350, porque € consequcnc']
de sua dinimica a expansdo. O totd
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A doscu faturamento estimado para es-
te ano vai ficar em torno de Cr$ 600

milhoes.

Perspectivas, sem dividas, esti-
mulantes e que partem de realidades

e dados concretos.

A MELHOR OPCAO NO TURISMO
DO RIO GRANDE DO NORTE

oLis TINSMO

mh

Av. Deodoro, 755 — Telefones

Natal RN — End. Tel
TELEX (084) 2268S0T

Sede propria, novas e
modernissimas
Instalagbes.

Agentes gerais:

— British Caledonian
Airways.

Passagens aéreas:

— Varig, Vasp,
Transbrasil e
Cruzeiro do Sul.

Excursdes:

— Maritimas,
rodoviarias e
aéreas, para
qualquer parte do
Brasil e do exterior.

LTDA

) 222-2128 — 222-7265
tgrénoo SOLISTUR
B8R — EMBRATUR 00137-00-41-0
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CONSTRUGCAO

EMPRESARIOS DISCORDAM
DOS REAJUSTES DO BNH

A elevagdo dos custos de material de construggo é
estimada de modo irreal pelo BNH, segundo
empresarios do setor. Pelo menos no caso do RN.

Os indices do aumento do custo da
construcgio civil no Rio Grande do Nor-
te, fornecidos pelo BNH, com base no
SINAPI, foram contestados pelos em-
presarios do setor que apontaram dis-
crepancias gritantes com a realidade
dos pregos. Por trds das divergéncias
estd uma situagio mais grave, pois
muitas das obras contratadas pelo BNH - .
deverao obedecer os indices por ele for- - Flavio vé indices alarmantes
necidos, e nio a realidade.

A contradi¢io comega pelo custo do
material para construgdo. O indice de
aumento detectado pelo BNH oferece o o e
uma variagio entre 80 a 92%. Mas para L
o diretor-presidente de Galvio Mesqui- " i
ta-Casa Lux, Paulo de Paula, houve na’ o
realidade um indice muito mais eleva-
do que, de acordo com o tipo de ma-
terial, oscila entre 80 até 300%.

‘A justificativa desse aumento todos
sabem que é a atual conjuntura econé-
mico-financeira nacional. Como o RN
ndo produz material de constru¢do su-
ficiente pura suportar a demanda, a ndo
ser o tijolo e a telha, se torna cada vez
mais dificil a sua aquisi¢do, e, a cada
aumento de gasolina, por exemplo, fa-
talmente vem o aumento de frete, en- v
carecendo a mercadoria para o consu-1 ¢ 1 A
midor. O cimento é um caso impressio-
nante. Apesar de o fabricarmos, ainda
ndo somos autosuficientes, e este pro-
duto foi o que obteve o maior indice de
aumento em 1980, chegando aos
300% ' —disse ele.

Confirmando que, este ano, os indi-
ces de aumento dos materiais de cons-
trugdo foram alarmantes, Flavio Azeve-
do, vice-presidente do Sindicato da
Industria da Construcao Civil, acredi-
ta que da maneira que atravessamos
uma crise sem precedentes em todos os [
setores do Pais, nao existem meios que /
possam ocasionar uma melhora de si-
tuagao no setor da construgio civil. Os _
indices estabelecidos em quadro pré-
prio demonstram fielmente a situagao
real numa evolugao de pregos que preo-
cupa, sobremaneira, todas as empresas
construtoras do Estado. A evolugido dos pregos

xe
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CONSTRUGCAO

QUADRO EVOLUTIVO OE PREGOS
Materias de Construcéo

EVOLUGAO
MATERIAIS 5’;?;5?&?
Pedra marroada p/ fundagdes| 161%
Tijolo ceramico 175%
Brita 58%
Ago para concreto 123%
Esquadrias de madeira 98%
Telha ceramica 120%
Madeira para cobertura 104% ’
Azulejo i 140% ,
(1l : 69% |
(imento Portland i 315% ’
Ladrilho ceramico 91% |
Laje premoldada 132% ;
Material elétrico 96% |
Material de pintura 1123 |
Ferragens em geral 118% J

Baseado nestes nimeros, Fernando
Bezerra, diretor-presidente da
ECOCIL, chega a conclusdo de que 3
tlevagio dos custos da construgio no
Rio Grande do Norte nio ficaram so-
Mente nos indices fornecidos pelo
BNH.

CUSTO — O Banco Nacional fla Ha-
bitagio informou que a elevacdo d(l);
Custos da construgio nos ultimos
Mmeses, toi de apenas 89,6%, de confor-
midade com o SINAPI — Sistema Na-
cional de Pesquisas de Custo ¢ indices
da construgio.

De acordo com o SINAPI, que reali-

um levantamento de dmbito nacio-
nal patrocinado pelo BNH e cujos indi-
Ces sao utilizados no reajuste de obras
Contratadas na drea de atuagdo do 5‘:{'
tma Financeiro de Habitagdo — SFH,
Custo médio da construgio no Rio Gran-
de do Norte fica hoje em torno de
Cr$ 9.042.00 por metro quadrado.

Nos dltimos trés meses, ainda Pe!?s
dados fornecidos pelo BNH, a elevaqao
dos custos da construgdo ficou na faixa
de $3,3%. Entretanto, as empresas
‘onstrutoras nao concordam com o ll"d“
C¢ apresentado, acreditando-o irreal.

Segundo Flivio Azevedo, Q1rct0regia_
Construtora A. Azevedo e vice-pr da
dente do Sindicato da Industria 07
Construgdo Civil, a informagio daqllxle a
Orgio ¢ até surpreendente v1stog 2
Assessoria de Pesquisa do BN .
timou ym aumento acumulad%o/ o
ultimos trés meses em apenas 14, coor;s-
que ficou logo claro, por parte das
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.....

Fernando: evolucdo real é superior a do BNH

trutoras, que Os numeros apresenta-

dos ndo constituem a realidadg, .
Diante dos fatos, sugere Fldvio Aze-

vedo que o BNH seja mais realista em

suas informagdes relativas ao Estado,
tomando as devidas providéncias no
sentido de corrigir os cdlculos desses
indices, que, pelo fato de serem feitos

E RESIDENCIAS

BOMBAS SUBMERSAS

PARA FAZENDAS, INDUSTRIAS

ecom CYRO CAVALCANTI

—_—
———— ——




RN/ECONOMICO é um bom motivo
para se acreditar que as boas
iniciativas e a determinacgao de vencer
superam todos os obstaculos.

A ENARQ confia, por isso, que 1981
sera um ano bom, porque conhece a
determinagao de todos que lutam
pelas boas iniciativas no Rio Grande
do Norte. Como a propria ENARQ



no Rio de Janeiro, ndo representam
efetivamente o que vem ocorrendo na
industria de construgdo civil da terra.

O diretor-presidente da ECOCIL,
Fernando Bezerra, é de opinido que,
¢m consequéncia dos reajustes serem
baseados nos indices fornecidos pelo
SINAPI, as empresas de construgio
do RN estao sofrendo prejuizos, e para
tanto. vém mantendo contatos junto ao
Sindicato visando encontrar um deno-
minador comum para tentar convencer
0 BNH da nossa realidade. )

Fernando Bezerra discorda do indi-
ce apresentado pelo BNH, apontando
0 custo médio da construcdo por metro
quadrado em Cr$ 9.042,00. ‘O indice
real é de Cr$ 8.460,00 por metro qua-
drado, e para se ter uma idéia da situa-
fdo em que estdo as empresas de cons-
trugdo civil, basta dizer que recente-
mente a COHAB divulgou Edital de Li-
citagdo para construgdo de casas resl-
denciais do conjunto Nova Natal, e ne-
nhuma firma entrou na concorréncia,
lemendo prejuizo®’.

Na opinido de Flavio Azevedo. as
nNossas empresas de construgdo vem
Atuando ‘“‘para ndo parar'', com lucros
Irrisrios ou mesmo com déficit. ‘A
evolugdo dos pregos de construgdo no
RN, segundo o SINAPI, foi uma das
Mmais baixas do Nordeste. Em Pernam-
buco, a evolugdo dos pregos ﬁcozf na
casa dos 74%. No Ceard atingiu o indi-
ce de 80%, o mesmo alcangado pela
Paraiba. E 0 Rio Grande do Norte apre-
Sentou apenas 67%. Dai € fdcil che-
8dr-se @ conclusdo de que as empresas
ndo obtiveram lucros satisfardrios

’

Qtuando em nosso Estado’’.

FORNECEDORES — A crise que
também afeta os fornecedores de mate-
Uais de construgdo € vista por quem Vi-
Ve o dia-a-dia do setor.

O gerente da loja ‘'O Tijolao’’, Flo-
Miano Monteiro, chega a afirmar que
devido aos seguidos aumentos dos ma-
teriais de construcdo, originados pe!as
Constantes subidas do frete, da mao-
de-obra, e dos préprios produtos, vem
aindo o volume de vendas e afirma
que, em termos comparativos. houve
Uma diminui¢io em cerca de 30 a 40%.
omparados os indices de 80 com os do
ano anterior.

No entender de Paulo de Paula, dire-
tor de Galvao Mesquita-Casa L“Z" 2
Maior dificuldade do mercado estd na

dixa liquidez. Os érgdos habitacionats
Operam com restrigdes. mas as vendas.
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contudo, permanecem estdveis, tanto
para o piblico como para as construto-
ras. Para ele, a liquidez diminuiu em
virtude da politica financeira do Gover-
no, que vem castigando principalmen-
te as empresas do RN.

PROBLEMAS — Outros problemas
sdo enfocados pelas empresas constru-
toras no Rio Grande do Norte, a quase
totalidade dos contratos de constru-
¢do sdo gerados pelo BNH através do
SFH. Como este 6rgio vem atravessan-
do a maior crise financeira de sua his-
toria, logicamente a crise também vem
se refletindo sobre seus empreiteiros e
agentes.

O vice-presidente do Sindicato da In-
distria da Construgido Civil adianta,
ainda, que a crise teve seu dpice em
agosto deste ano quando o BNH tomou
algumas medidas consideradas catas-
tréficas para o Sistema: ' ‘Virtualmente,
aquele drgdo interrompeu o programa
na drea de operagées de natureza so-
cial, suspendendo a aprovagio de no-
vos projetos, desembolsando apenas
parcialmente os recursos necessdrios
aos projetos em andamento, ndo cum-
prindo contratos jd assinados no que se
refere @ concessdo de créditos rotativos
para a compra de dreas, reduzindo o te-
to de financiamento popular de 650 pa-
ra 450 UPC e mudando critérios de req-
Jjustamento de obras ™",

Alguns desses pontos ji estio sendo
revistos pelo BNH, fruto de entendi-
mentos mantidos com a Camara Bra-
sileira da Indistria da Construgio. To-
davia, grandes incertezas ainda pairam
sobre a linha de atua¢io do BNH para
o exercicio de 1981, sendo este um dos
grandes problemas com que hoje se de-
para a Indiistria da Construgdo Civil do

Rio Grande do Norte.

Para Fernando Bezerra, a defasagem
entre os pregos do material e da mao-
de-obra, o quadro irreal dos indi'ces
apresentados pelo BNH para os reajus-
tes e, consequentemente, a ‘mﬂ‘acao
galopante, s0 0s motivos principais de
todos os problemas que vém afligindo
as empresas que atuam no setor da
construgdo civil no Estado. “‘Tudo isto
¢ mais o atraso do pagamento por parte
dos drgdos governamentais, vém con-
tribuindo para a situagdo de instabili-
dade por que passam as empresas de

constru¢do .

CONSTRUGA

0

economia,
simplicidade
e qualidade.

Com Lajes VOLTERRANA vocé
ganha tempo e dinheiro na sua
construgao. E tem a garantia de
uma qualidade mundialmente
reconhecida.

A SACI fabrica e mantém um
estoque permanente de lajes e
pré-moldados de cimento para

prontaentrega.

Rua Pres. Bandeira, 828 — Fones
222-1543 —~ 222.4677 — 222-3513
Av. Rio Branco, 304 — NATAL-RN
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TRANSPORTE

SINDICATO TRABALHA PARA
APERFEICOAR O SERVICO DE
TRANSPORTES COLETIVOS

Congregando as empresas, dialogando com
as autoridades, o Sindicato tem como
objetivo maior servir bem ao povo.

Dentro do contexto do transporte
urbano, o Municipio de Natal dispoe
de trés empresas de onibus: Cidade
do Sol, Trans-Natal e Guanabara, que
servem as mais diferentes comunida-
des, transportando diariamente mi-
lhares de passageiros.

Essas empresas estdo, na realida-
de, se estruturando para a nova con-
cep¢do no transporte de massa de
Natal, procurando, evidentemente,
aperfeigoar os seus servigos visando o
maior conforto para os passageiros.

SISTEMA DE TRANSPOR-
TE/ANO 1981 — Segundo informa-
¢oes do empresdrio Teoddrio Passos
Sales, presidente do Sindicato das
Empresas de Transportes de Passa-
geiros do Rio Grande do Norte, o ano
de 1981 sera indubitavelmente o ano
da implantagio de um sistema mais
eficiente de transportes coletivos pa-
ra a nossa Capital, “‘pois o trabalho
que estd sendo desenvolvido pelo
prefeito José Agripino Maia, no que
concerne a asfaltumento dus princi-
puis vias publicas desta Cidade, além
da implantagdo de um melhor sis-
tema de sinalizagdo e da autorizagdo
para criagdo de uma linha de 6nibus
especiais (0os chamados «opcionais»),
tudo isso concorre sobremaneira para
que este ano possibilite a redengdo
dos transportes coletivos. Pois se a
Prefeitura Municipal de Natal nos
oferece melhores condigdes de trafe-
gabilidade pelas nossas ruas, nossas
empresas, por outro lado, vdo ofe-
recer melhores condigoes aos nossos
passageiros. Com a experiéncia dos
«opcionais», servindo a Zona Sul da
Cidude, onde se situa uma importan-
te parcela da nossa populagdo, a
tendéncia, num futuro bem proximo,
serd a criagdo pelas demais congéne-
res, das novas linhas opcionais. Por
enquanto, vamos aguardar os resul-
rados. que esperamos sejam 0s me-
Jhores possiveis’’.
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EBTU — Destacou o presidente do
Sindicato, Teodorio Passos Sales, que
a Empresa Brasileira de Transportes
Urbanos deve prioritariamente cola}-
borar com todas as empresas de oni-
bus, oferecendo as condigdes neces-
sarias para que cada uma funcione da
melhor maneira possivel. ‘A EBTU"
— disse — ‘‘deve seguir 0 mesmo
exemplo do DNER. deve ser 0 drgdo
controlador. centralizador, pois se ft{z
necessdrio acabar com 4 ingeréncia
de drgdos estranhos nos transportes
coletivos . Ressaltou ainda o bom re-
lacionamento que existe atualmente
entre o Sindicato das Empresas d_e
Transportes de Passageiros do Rlp
Grande do Norte, a Prefeitura Muni-
cipal de Natal e a Cdmara dos Verea-
dores, que somando esforgos procu-
ram equacionar os problemas comuns
da Cidade. Citou como exemplo, o re-

cente financiamento concedido pela
EBTU para aquisi¢do dos novos 6ni-
bus que ja estdo trafegando.

AS NOVASTARIFAS — Afirmou o
empresario Teoddrio Passos Sales
que uma empresa para colocar um
6nibus em circulagio — apenas para
sair da garagem, o seu custo opera-
cional or¢ca em Cr$ S mil. Para cober-
tura das despesas ndo sé com o vei-
culo, mas também com os funciona-
rios, o preco ideal da passagem seria,
no momento, de Cr$ 15,00. ‘‘Esse.
sim, seria o prego exato na conjuntu-
ra atual puara fazer frente ds nossas
despesas’'.

Atualmente a «Cidade do Sol» dis-
poe de 115 dnibus (inclusive os S
opcionais). Para que essa empresa
possa funcionar normalmente, ela
emprega entre motoristas, cobrado-
res, fiscais, funciondrios burocri-
ticos e de manuten¢do, um total de
520 pessoas; jd a «Guanabara» detém
uma frota de 136 veiculos com um to-
tal de 630 empregados; e a «Trans-
Natal» conta com 53 dnibus e uma
média de 300 empregados. Disse
Teoddrio Passos Sales que a fungio
precipua do Sindicato é a unido das
empresas € o assessoramento em to-
dos os niveis, sem nenhuma distin-
¢do, e finalmente o bom relaciona-
mento com todas as autoridades vi-
sando a solugdo dos problemas para
as empresas e para o Municipio.

Teodoério ressalta importancia social do Onibus.
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~ RIO CENTER FOI UMA BOA AJUDA
PARA PAPAI NOEL

Este ano, o Cartdo de Crédito da Rio Center fez Papai Noel se
movimentar & vontade na maior ¢ melhor loja de departamentos de
Natal. Pagamento em seis parcelas, sem juros., tornou facil
a tarefa da escolha dos presentes de fim de ano. E a
vantagem do Cartdo de Crédito da Rio Centeré que ele € para o
ano todo. Aproveite também.

JioCenter

a primeira loja de departamentos de Natal —_—

RUA JOAO PESSOA, 261



EMPRESA

‘MINIPRECO—

ANO DEZ

O Supermercado Miniprego chega aos 10 anos com uma
grande cadeia de lojas e posicionada ao lado
das maiores empresas do Estado.

H4 10 anos atras chegava ao Rio
Grande do Norte o sistema de auto-
servigo, um novo método de vendas a
varejo que revolucionou os conceitos
de atendimento ao grande piblico.
Instalava-se em Natal a primeira loja
da Organiza¢do Miniprego, localiza-
da no Tirol. "*Como todo inicio, o tra-
bulho for drduo. Estdvamos pagundo
o elevado prego de todus as iniciati-
vas pioneiras. Gradativamente, po-
rém. comegaram d surgir os frutos de
uma administragao equilibradu e
consciente. Com o passar dos anos
novas lojus foram sendo inauguradus,
ao mesmo pdsso em que se reestrutu-
ravu e se umpliava a mdquina admi-
nistrativa. Unidades de apoio foram
criuduas, tudo direcionado no sentido
de proporcionar ao cliente o melhor
atendimento, dentro de uma filosofiu
de prego compativel com a realidude,
procurando-se manter elevadu a ima-
gem du empresa’’.

Assim o diretor administrativo dos
Supermercados Minipre¢o, Ricardo
Asfora, faz um sucinto quadro do que
foi a implantagdo da empresa no Rio
Grande do Norte, numa época —
1971 — em que as grandes redes de
supermercados comegavam a consoli-
dar no territdrio nacional o revolucio-
ndrio método do auto-servigo, surgi-
do nos Estados Unidos depois da Se-
gunda Guerra Mundial.

CR$ 100 MILHOES DE IMPOSTOS
— Agora, 10 anos depois, a Organi-
zag¢do Minipre¢o constitui um dos
mais solidos empreendimentos do
Estado, destacando-se como um dos
maiores contribuintes do ICM (ter-
ceiro lugar no Estado e primeiro no
ramo varejista), tendo recolhido, no
exercicio de 1980, mais de Cr$ 100
milhdes de impostos aos cofres esta-
dual, municipal e federal.

Além de uma rede de nove lojas,
a Organizacdo engloba quatro droga-
rias, trés panificadoras e prepara-se
agora para iniciar a implantagio de
seu projeto avicola, através de uma
empresa coligada, a Miniprego Avi-
cola Ltda., um empreendimento que
objetiva a produgdo de dois milhdes
de ovos por més.
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A estrutura administrativa e de
apoio inclui um moderno escritdrio
central, um escritorio de compras e
atacado, em Recife, e um depdsito
central.

Na drea de trafego, ponto vital na
estrutura de distribui¢io de merca-
dorias para as lojas, a empresa pos-
sui atualmente, entre caminhdes €
carros mais leves, cerca de 20 unida-
des.

Objetivando modernizar seus re-
gistros e controles, o Minipreco ins-
talou um Setor de Processamento de
Dados, com a aquisi¢do de um com-
putador Cobra 400 II.

RECURSOS HUMANQOS — Espe-
cial atencdo tem sido dada & Divisdo
de Recursos Humanos, setor em que
foi feita toda uma reestruturagao,
com a cria¢do de setores especificos
de Recrutamento, Seleg¢do, Treina-
mento, Registros e Controles, além
da drea assistencial. Na parte de trei-
namento, a empresa apresentou ao
Conseclho Federal de Mao-de-Obra
projeto visando beneficiar-se das

Ricardo Asfora,
diretor-administrativo.

vantagens previstas na Lei 6.297. Es-
se projeto ja foi aprovado e encon-
tra-se em fase de execucio.

A assisténcia ao empregado é outra
preocupagdo da empresa, que firmou
convénio com a Unimed objetivando
proporcionar um atendimento médico
mais personalizado. Na drea de lazer,
disp6e o Minipre¢o de uma granja
com piscina, acomodagies e campos
de jogos, aonde sio realizadas come-
morag¢les de que participam os fun-
ciondrios da Organiza¢io. Um campo
de futebol, também para o pessoal da
casa, esta sendo construido em 4rea
adquirida pela empresa.

O Miniprego quis também conso-
lidar sua presenca no interior do Es-
tado, levando a algumas cidades do
Rio Grande do Norte lojas instaladas
dentro de modernos padrées, como
as de Mossord, Ceara Mirim e Goia-
ninha,

Dentre as metas para 81 — quando
completa 10 anos de existéncia — o
Miniprego pretende instalar sua 102,
loja — na cidade de Jodo CAmara — e
um novo Deposito Central e Oficinas,
numa drea de vinte e trés mil metros
quadrados. Tais objetivos refletem a
politica da empresa de fazer sempre
acompanhar sua expansio territorial
de estrutura de apoio capazes de
manter e aperfeicoar a qualidade dos
servigos oferecidos a um piblico cada
vez mais numeroso.

Issa Hasboun, diretor-presidente
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ESCRITORIO DE ADVOCACIA

JOSE WILSON GOMES NETTO

ADMINISTRA IMOVEIS

O escritdério de Advocacia, com de'pal"tament'o préprio,

administra, com seguranca, 0 seu imoével regldgngla}l ou

comercial, prestando-lhe l'ncluswe assessoria juridica,
sem qualquer acrescimo. Anote o enderego:

Rua Mons. Severiano, 534 — Petrépolis—Tels.: 222-1570/7769 — Natal-RN

e 2 XO
AR

<@°’Q A

Sondagens geologicas Itda.

RRua Mossord, 364 — Tel. (084) 222-7368 — NATAL - RN

i

COMERCIAL
JOSE LUCENA

DIVISAO DE
FERRO E ACO,

Ferro redondo para
construgao civil
Ferro CA-25

Ferro CA-50

Ferro CA-60

Ferro chato

Ferro quadrado
Ferro cantoneira

IH |

DISTRIBUIDOR DA
CIA. SIDERURGICA
NACIONAL DE
CHAPAS DE FERRO
PLANAS

Rua Frei Miguelinho, 120 Tel.; 222-3479
Rua Dr. Mario Negécio, 1470
Tel.: 223-2228 — Natal-RN.




LEGISLACAO FISCAL

INCENTIVOS FISCAIS AS
EMPRESAS NO RN

Conta-se que, em determinada
ocasido, uma comissfo de executivos
nordestinos solicitou audiéncia com o
Ministro do Planejamento para apre-
sentar-lhe memorial com algumas rei-
vindica¢gbes. A autoridade concedeu
a audiéncia, recebeu o documento e
indagou quem era o presidente da
comitiva. Questionou-o quanto a
que incentivos fiscais ele, empresério,
conhecia. Titubeante, como se fosse
um aluno apanhado de suspresa nu-
ma sabatina, o inquirido indicou trés
ou quatro tipos que ele conhecia.
Para espanto seu e de seus colegas,
o Ministro abriu um painel onde
mostrava aproximadamente uns vinte
tipos de incentivos fiscais, alguns dos
quais j& atendiam a maioria dos plei-
tos dos empreséarios.

A partir de uma tal constatagdo e
procurando ajudar o empresério do
Nordeste e, em particular, o empre-
sério potiguar ou aqueles que aqui
pretendem instalar suas inddstrias e
comércios, & que foi elaborado este
trabalho,de cunho mais didético-in-
formatico do que critico-analitico (pa-
ra 0 qué nos reservamos uma outra
oportunidade}. Portanto, aqui nao
mostramos 0 mecanismo, mas sim o
caminho que o empresério poderé
trilhar, objetivando obter lucros com
o imposto que recolheria aos cofres
publicos.

INCENTIVOS FISCAIS — Os tri-
butos (género do qual os impostos
sdo espécies} sdo cobrados principal-
mente para fazer face aos gastos do
Estado, no seu metié de administrar
e gerir a vida dos seus stditos. Obje-
tivando o bem-comum de todos, o
Estado Moderno passou a se utilizar
dos tributos também como possiveis
elementos de corre¢bes sécio-econd-
micas e como fomentadores do de-
senvolvimento. De uma maneira es-
pecial, os tributos vém a ser utiliza-
dos como instrumento de corregéo
de distor¢des econdmicas regionais
internas.

Assim, a receita que o Estado dei-
xa de anexar aos seus cofres, retorna
na forma de beneficio indireto aos
seus suditos, através do desenvolvi-
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mento de &reas menos favorecidas
economicamente e de beneficios es-
pecificos & populacao, advindo com
a instalagdo de fabricas e com o co-
mércio mais ativo.

Por incentivos fiscais, portanto,
podemos entender esta forma de in-
tervencao do Estado na economia,
procurando corrigir distor¢bes socio-
econdmicas e a relocagdo de investi-
mentos através da reducdo parcial,
isengdo total ou mesmo restituicdo
do tributo para aplicagdo na prépria
empresa. Esta mecdnica, podemos
deduzir, procura atender aos objeti-
vos do Estado — bem-estar do seu
povo, — e também aos objetivos dos
empresérios — maior chance de lu-
cros com menor aplicagdo de capital
proprio.

No Brasil, os incentivos fiscais sdo
concedidos pelas esferas federal e es-
tadual, pouco restando a municipal.
Passemos a examiné-los, com enfo-
que especial para regiao Nordeste e
para o Estado do Rio Grande do
Norte.

_ INCENTIVOS FISCAIS NA
AREA FEDERAL — Sao genéricos e
abrangem todo o territério nacional,
ou mesmo determinadas &reas ou re-
gides especificas. Como objetivamos
o Rio Grande do Norte, deixaremos
de lado os incentivos fiscais aos de-
mais Estados, bem como a outras re-
gides que nao o Nordeste.

1 — FINOR — E o Fundo de In-
vestimentos do Nordeste, criado jun-
tamente com o FINAM (Amazdnia) e
o FISET (Setorial, visto em seguida),
tudo através do Decreto-lei n.°
1.376/74. Veio para corrigir as ma-
zelas geradas pela antiga mecénica
de captacdo de incentivos popular-
mente conhecida como “Artigos 34/
18”.

Pelo FINOR, o empresério poderé
destinar até 50% do seu imposto de
renda devido para aquisi¢do de quo-
tas do fundo, as quais posteriormen-
te serdo convertidas em agbes de
empresas da é4rea da SUDENE.
Aqueles que desejarem investir no
Rio Grande do Norte, aproveitando
essa benesse fiscal, poderao observar

as épocas dos leildes do FINOR, nas
bolsas de valores, e adquirir agges de
empresas aqui sediadas.

InformagGes suplementares e mais
esclarecedoras poderao ser obtidas
nos escritérios da SUDENE ou nas
ageéncias do Banco do Nordeste do
Brasil, érgaos que, respectivamente,
supervisiona e opera com o FINOR.

2 — FISET — E 6 Fundo de In-
vestimentos Setoriais. Destina-se a
aglutinar as aplicagées destinadas ao
turismo, a pesca, e ao florestamento
/reflorestamento, onde o empresério
poderé aplicar, respectivamente,
12%, 25% e 35% do imposto de
renda de sua empresa. Convém res-
saltar que os investimentos no FI-
NOR, FINAM e FISET nio poderao
ultrapassar, no conjunto ou isolada-
mente, a 50% do-imposto de renda.
A mecénica de aplicacao nas quotas
€ conversao em agées é assemelhada
aquela do FINOR.

As dividas sobre o FISET poderao
ser melhor esclarecidas nas agéncias
do Banco do Brasil (operador das
contas do fundo), nos escritérios da
Embratur (para aplicagdes no turis-
mo) e da Sudepe (para a pesca),
bem como nas de delegacias do
IBDF (para o florestamento /reflores-
tamento).

3 — ISENCAO TOTAL DO IM.
POSTO DE RENDA: Concedida nos
moldes do Decreto-lej n © 1.564/77,
para os empreendimentos industriais
ou agricolas, na &rea da SUDENE,
instalados, modernizados, ampliados
ou diversificados até 1982 A isengao
& concedida por um periodo de 10
anos, em casos especiais, chegar até
15 anos. Os escritérios da SUDENE
estdo habilitados a prestar melhores
esclarecimentos,

4 — ISENCAO PARCIAL DO IM-
POSTO DE RENDA — Além dos
mepcionados no item anterior, os de-
mais empreendimentos agricolas ou
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industriais, na area da SUDENE, go-
zardao uma redugdo no imposto de
renda na base de 50%, estando os
escritérios daquela autarquia prontos
para informar os interessados.

5 — REINVESTIMENTO DE
PARTE DO IMPSOTO DE RENDA
— Ainda nos moldes do Decreto-lei
n.— 1.564/77, bem como do art.
262 do Decreto n.° 70.285/75, a
empresa sediada no Nordeste poderé
elaborar projetos visando a aplicagao
de 50% do seu imposto de renda a
tftulo de reinvestimento nela prépria.
A SUDENE easta apta a esclarecer as
diavidas do investidor, mas & vélido
que a empresa também se utilize dos
servicos profissionais de escritérios
especializados.

6 — ISENCAO DO IMPOSTO DE
IMPORTACAO ~— Quando o em-
preendimento for considerado por
érgaos federais como sendo de rele-
vante interesse nacional, poderd ser
totalmente isento do pagamento do
imposto de importagcao para os com-
ponentes comprados no exterior. Es-
te incentivo possui fundamentagao
no Dec.-lei n.° 1.428/75, sendo re-
gulado pelo Decreto n.° 77.965/65.
A Receita Federal poderé orientar o
importador quanto a este incentivo.
Novamente se recomenda a utiliza-
¢ao de servigos profissionais especia-

lizados.
7 — ISENCAO PARCIAL DO IM-

POSTO DE IMPORTAGCAO — Pode
ser concedida redugao de 50% ou
de 80% no imposto de importagao
para empreendimentos sediados na
srea da SUDENE, objetvando a
aquisicdo de maquinas, aparelhos,
equipamentos e instrumentos neces-
sérios a implantagdo do projeto. Pos-
sui fundamentacdo legal no Dec.-lei
n.° 1.428/75, com regulamentagao
do Dec. n.° 77.065/77. A SUDENE
também poderé orientar o investidor
neste tipo de incentivo fiscal que be-
neficiara as empresas sediadas no
Rio Grande do Norte.

Temos ainda outros casos de in-
sengao do imposto de importagao,
como & o caso da aquisicdo no exte-
rior de conjunto industrial completo.

8 — ISENCAO DO IMPOSTO DE
IMPORTACAO E DO IMPOSTO
SOBRE PRODUTOS INDUSTRIALI-
ZADOS — Ocorre em dois casos dis-
tintos: o  primeiro quando o proje:
to se destine exlcusivamente & expor-
tacao; o segundo quando a aquisi¢ao
do equipamento estrangeiro venha a
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proporcionar um aumento nas expor-
tacbes da empresa. Os érgaos inte-
ressados no incremento das exporta-
¢Oes e os 6rgaos de desenvolvimento
regional poderao prestar melhores
esclarecimentos ao empresario.

9 — INCENTIVOS A EXPORTA.

GCAO — Na érea federal, encontra-

mos inicialmente a isengao do impos-
to de exportagao sobre produtos ma-
nufaturados; tais produtos também
podem ser excluidos da cobranca do
imposto sobre produtos industrializa-
dos, do imposto de renda e do im-
posto sobre a circulagdo de mercado-
rias. O imposto de renda, também,
pode deixar de incidir sobre os pro-
dutos nacionais no exterior. Tudo is-
so visando dar condi¢des de compe-
tividade ao produto nacional no mer-
cado internacional.

10 — ISENCAO, REDUCAO ou
RESTITUICAO DO IMPOSTO DE
RENDA — Também a titulo de in
centivo fiscal & exportagao, podera
haver a isen¢ao, redugao ou mesmo
a restitui¢ao do imposto de renda so-
bre “royalties”, juros e comissdes re-
lacionadas com exportagao de pro-
dutos manufaturados.

Os incentivos nomeados nestes
dois Gltimos itens poderao ser verifi-
cados de modo mais detalhado nas
agéncias do Banco do Brasil, onde
funcionem as carteiras do comércio
exterior, popularmente conhecidas
pela sigla Cacex.

11 — INCENTIVOS FISCAIS NO
RN — Sendo os Estados-membros
da Uniao Federal competentes sé pa-
ra a arrecadagao de dois impostos (o
de circulagao de mercadoria — ICM
e o de transmissdo de bens iméveis
— ITBI), eles nado t&ém condi¢des de
oferecer uma maior gama de incenti-
vos, como ocorre com o Poder Cen-
tral. Além do mais, existe a necessi-
dade de convénios, assinados entre
os préprios Estados, para que os in-
centivos sejam concedidos em igual-
dade de condi¢bes, evitando-se que
sejam criadas diferengas entre as en-
tidades convenentes.

12 — REDUCAO DE 60% do
ICM — Utilizado para reinvestimento
na prbpria empresa e investimento
nos seus projetos de relocalizagao,
ampliagao ou modernizagao. E con-
cedido pelo prazo méximo de 5 (cin-
co) anos, desde que nao ultrapasse o
ano de 1982. Beneficiarios deste in-
~entivo sdo as empresas que produ-
zam bens sem similares no Estado do

LEGISLACAO FISCAL

A Eletrénica Susana estd produzindo
caixas de som com a mesma perfeicio
das grandes fabricas e com os precos
que sé uma empresa da terra pode
oferecer. Va ouvir para crer.

Voce aproveita e compra também
0 SOIn que 0 seu carro merece
No mesmo estilo de precos

eletronica

[-SUSANA

Rua Leonel Leite, 1438 — Alecrim
Natal — RN
Tels.: 223-2880 — 223-4438
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LEGISLAGAO FISCAL

RN.

13 — REDUCAO DE 30% do
ICM — Também utilizado para rein-
vestimento na prépria empresa ou
para investimento em inddstria nova
instalada no Estado. As empresas be-
neficiadas, neste caso, sao aquelas
produtoras de bens com similares no
Estado.

Além dos incentivos fiscais ao de-
senvolvimento, o Estado do Rio
Grande do Norte ainda oferece in-
centivos materiais, financeiros, técni-
cos e especificos do setor mineral.

Os incentivos materiais compreen-
dem o financiamento & aquisicao do
terreno, a realizacdo de obras de in-
fra-estrutura (estas em troca de agdes
preferenciais, com direito de recom-
pra assegurado ao grupo-lider do
empreendimento), além de financia-
mento para compra ou aluguel de
galpdes industriais.

Os incentivos financeiros sao con-
cedidos pelo Fundo de Desenvolvi-
mento Industrial e Comercial
FDCI e o Fundo de Minérios do Rio
Grande do Norte — FUNDEMINAS.
Ambos gerenciados pela Secretaria

de Indastria e Comércio e operados
pelo Banco de Desenvolvimento do
Estado.

Os incentivos técnicos, no Estado,
sao prestados através da Coordena-
doria de Apoio a Indastria e ao Co-
mércio, da Coordenadoria de Pro-
mocao & Exportaggo — PROMO-
EXPORT e da Coordenadoria de
Tecnologia Industrial, todos érgaos
da Secretaria de Industria e Comér-
cio. Existem ainda, a Companhia de
Desenvolvimento Industrial, o Centro
de Apoio a Pequena e Média Empre-
sa do Rio Grande do Norte, o Cen-
tro de Assisténcia & Média e Pequena
Industria (vinculados & Federacao das
Indastrias).

No campo especifico dos minerais,
0s incentivos sdo concedidos através
de financiamento até 90% do proje-
to, pelo Governo Federal e pelo Go-
verno do Estado, além do apoio téc-
nico da Cia. de Desenvolvimento de
Recursos Minerais do Rio Grande do
Norte.

CONCLUSAQ - Em suas linhas
gerais, sao esses os principais incenti-

vos fiscais que existem no Estado do
Rio Grande do Norte para as empre-
sas aqui instaladas ou que pretendam
aqui se instalar. Embora tenhamos
estabelecido em principio que reser-
vamos 0s aspectos criticos para uma
outra oportunidade, necessério se faz
uma pequena observagao no sentido
de que existe a necessidade de, além
dos incentivos concedidos, os politi-
cos da terra olvidarem as bandeiras
partidérias e se unirem em torno da
bandeira comum do Estado, na luta
pelo seu desenvolvimento. Uma casa
que se encontra desunida & facilmen-
te vencida pelo inimigo!

Um lembrete final para os investi-
dores pessoas fisicas: existe também
toda uma gama de incentivos fiscais
para dedugao do imposto de renda.
Tais incentivos vao desde a caderne-
ta de poupanga, até aplicacdes em
aquisi¢cdes de agdes de empresas, com
especial enfase aquelas sediadas no
Nordeste. O investidor que aplicar em
empresas do Rio Grande do Norte que
contem com o apoio da SUDENE
poderé abater até 42% do seu imposto
derenda.

LIVRARIA MODERNA EM NOVAS INSTALAGOES|

De casa nova mas com a mesma antiga disposi¢ao
de receber e servir bem os velhos e novos amigos.
Disposigédo que se transformou em marca de
tradigao no comércio de livros e de papelaria do

Rin Grande dn Norte.
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UMA ORGANIZACAO

WALTER PEREIRA

Rua Amaro Barreto, 1237 - Alecrim
Tels.: 223-4549 e 223-3867
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Plantar.,
adubar,
cortar.,

colher,

~ transportar,
moer,

fazer alcool,

! fazer acucar,
fazer melaco.
Cada vez mais.

Esta tem sido a rotina de trabalho

da Companhia Agucareira Vale do

Ceara Mirim. Uma rotina que garante milhares
de empregos diretos e indiretos,

Que assegura O ag¢licar nas nossas

mesas e 0 combustivel que esta ajudando

este Pais a sair da dependéncia

energética. Uma rotina que ja nos permite
produzir 750 mil sacas de aglicar

e 15 milhoes de litros de alcool, na safra 80/81.
A gente vai continuar a

plantar,

adubar,

cortar,

colher,

transportar,

moer,

fazer 4lcool,




CONJUNTURA

MOSSORO AGUENTOU 80.
RESISTIRA A 19812

INTRODUCAO — Modéstia a
parte, ndo entendo de economia,
desconheco estatisticas e os nime-
ros para mim, desde Solon Moura,
t8m espessa conotagao cabalistica.

Como compreender o convite de
Marcos Aurélio de Sa, expert nes-
lsas ciéncias ocultas, para trocar em
miGdos, na minha prosa matuta, o
significado econdmico de 1980 para
estes invios sertdes de Mossord?

Eu que sou, mal comparando, tal
qual se qualificava Oto Lara Rezen-
de perante o presidente (babalad
trés vezes) Janio Quadros, um es-
pecialista em idéias gerais?

Decerto, coisa de abertura demo-
cratica. Concessdo ao homem co-
mum, que sofre os efeitos da eco-
nomia, da estatistica, do planeja-
mento, da tecnologia, da burocra-
cia, sem entendé-los. Ou debitando
todas as cargas poderosas dos ele-
mentos, a deuses abusados e abusi-
vos, em explosdes de vinganga cla-
mando aos céus.

Aceitei a incumbéncia.
— Pode fazer?

— Posso.

Quase dizendo:

— Sei.

Lembranga da reprimenda que
recebi do saudoso Josimar Moreira
de Melo, quando rejeitei convite ex-
tremamente sedutor para ser editor
de uma grande revista de decora-
coes.

— Nao podia aceitar, homem.
Eu nado entendo nada de decora-
Gao.

— Aprenda uma coisa: nunca di-
ga a ninguém que nao sabe alguma

coisa.
Feito o intréito, & enfrentar o bi-

cho. Maos a obra.
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CONSULTAS Bibliografia,
tdbua de consultas, devem ir no
fim? Para mim, nem no fim, nem
no comeco. No lugar apontado pe-
lo meu livre arbitrio. Aqui, pois.

Nao colhi dados perfeitos. Nao
darei nGmeros. Mas, tampouco,
chutarei. Procurei ouvir gente gran-
de. Cavoucar nas suas opinices sa-
bidas. Conversei com o deputado
Vingt Rosado, PhD em Mossoré.
Mandei ouvir o prefeito Jodo New-
ton. Conversei com os industriais
Francisco Souto Filho e Fernando
Rurlamaqui Rosado. Procurei o
bom-senso de Ivo Lopes e Amadeu
Vale. Aproveitei a légica cartesiana
de Emerson Azevedo. Pouco? Mui-
to. Mas como sou um extempora-
neo, fui alem. Ouvi longamente do-
na Maria Candida, minha mulher,
que gere o patrimdnio de nossa po-
breza comum, faz as compras, paga
as dividas (inclusive as irresponsa-
veis e continuadas compras de li-
vros deste irremediavel prédigo) e
chega ao fim do ano com disposi-
¢do para comemorar nao sei 0 que.

De quanto ouvi, senti, examinei, falo.
Sem davida, trazendo ao debate (se
houver) uma realidade mais sentida
e vivida, do que equacionada e
transformada em tabelas, gréficos,
comparacdes. Os eventuais acertos,
sao de responsabilidade da alta con-
sultoria. Os erros, meus.

0O OBVIO — O ébvio aqui é ululan-
te, mas indispensavel. A situacao,
também neste auto-proclamado Pais
de Mossoré, & ruim. O ano de
1980 estd sendo dificil, embora te-
nha sido melhor do que o anterior
(espantoso) e deva ser superior
(sem espanto) ao ano que vem ai.

A agricultura sofreu reveses pesa-
dos, mesmo em época decantada

g ML i ¥eT

como de panela cheia. As safras fo-
ram menores. Prejudicadas nao sbé
pela aus@ncia e/ou irregularidade das
chuvas, como pelos velhos proble-
mas: falta de crédito, cadtica politica
geral, auséncia de tecnologia, desca-
so. Sequer o caju salvou a pétria. Ali
onde esperavam colher trés mil tone-
ladas, a queda foi de 500. Acola,
onde o planejamento era para dois
mil, ndo alcancaram a metade. Sem
irrigacao (que aqui existe como exce-
¢ao a regra), 90 por cento das co-
lheitas se perderam.

Neste dezembro de tantas expecta-
tivas (de chuvas), a pecuéria chega
ao pique de sua crise. O gado héa
muito estd sendo alimentado de ho-
tel. Alimentag¢ao que custa caro, ina-
cessivel aos pecuaristas mais modes-
tos. O gado ja comega a enfraquecer
das pernas, zanzar pelos descampa-
dos, cair para nao se erguer nunca
mais, o urro profundo, o olhar bovi-
no, parado, seco.

O crédito? Ora, o crédito. Restrito
e caro. Se as aplicagbes em geral, do
Banco do Brasil, para este Rio Gran-
de pequeno, nado atingem um por
cento, o que dizer para Mossord?
Carteiras fechadas, descontos impos-
siveis. A gente, aperriada, sai da
ageéncia do Banco do Brasil em esta-
do de horror. E vai & praia, olhar o
mar, o firmamento, a linha do hori-
zonte. As restricdes sao gerais (se-
rao?) e nao se abre excecao para
esta excepcional regiao.

Quem falou em Sudene? De fato,
ap6s Celso Furtado, ela nao existe.
Foi esvaziada de propésito e contra
qualquer propésito. Dizem que, hoje,
& um belo prédio e um cabide (boni-
to) de empregos. Sé.
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RESISTENCIA — Mossoré resis-
te. Nao resistiu aos cabras de Lam-
pido e ao préprio Virgolino? Quanto
mais a Delfim, que sequer & capitao.
Resiste a tudo e a todos. E porque
resiste, sobrevive e até apresenta de-
sempenho surpreendente. Dentro de
um Estado indigente e de uma regiao
miserével, deveria definhar. Mas
cresce. Ja teria, hoje, a melhor agri-
cultura do Estado. E a sua melhor
pecuaéria.

Diferentemente do que acontece la
fora — Sao Paulo, Rio, Recife, Natal
— nao apresenta um caso de falén-
cia. Nem de concordada. Ao contré-
rio, benza-a Deus, que indastria e
comércio locais, semelhantemente ao
tempo do ronca, & época na qual os
negécios eram feitos & base da pala-
vra, do aperto de mao, dos cabelos
dos bigodes’ tém pejo de descum-
prirem compromissos, tanto quanto
de quebra. Talvez, comércio e indis-
tria mais prudentes, mais cautelosas,
mais sim-sim, nao-nao. Por isso mes-
mo, mais sdlidos. Aventura-se me-
nos, claro. Arrisca-se menos, petisca-
se menos. Mas, em decorréncia, os
azares também atingem menos os
negécios da cidade.

O governo municipal encontrou,
durante o ano, as dificuldades agra-
vadas. A falta de inverno & uma tragé-
dia e o Nordeste, por incrivel que
pareca, nao aprendeu a conviver

com a tragédia que se repete, igual,
ao longo de sua existéncia. Houve
menor circulagdo de dinheiro, retra-

¢do de empréstimos, queda de sa-
fras. O prefeito tera feito menos. Co-
mo diria Delfim, na ansia de justificar
o injustificivel, os anseios sdo infini-

tos, mas os recursos sao finitos. De
qualquer forma, o ano nao foi nega-
tivo. Tivemos mais pavimentagao,
mais pocos tubulares, mais escolas,

mais postos de saiide, mais arboriza-
cao. A pasta das Finangas, entregue
ao discreto e eficiente Onacy Carnei-
ro Vaz, apresenta desempenho favo-

ravel. Mossoré da-se ao luxo de até
pagar dividas com a Previdéncia So-
cial, imaginem. Além de manter em

dia as suas obriga¢des com fornece-
dores e funcionérios. E, espanto, a
receita ultrapassou em 50 milhdes a
previsao. Foi para as alturas (em ter-
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mos de Provincia, alturas) de 180
milhdes de cruzeiros.

De fora, vém as ajudas do governo
central. Nao tantas quanto gostaria-
mos. Quantas. S6 para o Plano de
Emergéncia (& incrivel que haja plano
deemergénciaparasocorrero Nordes-
te de um problema permanente) em
Mossord, chegam, por m@s, mais de
15 milhdes. Verbas federais trazidas
pelo deputado Vingt Rosado, ajudam
aresisténcia. A Universidade de Mos-
sorb sobrevive. Vai adiante. Cresce;
estabelece mais um campus avanga-
do (o terceiro) no interior. A Escola
Superior de Agricultura (federal) &
outrarealidadedegrandeza.

Na verdade, Mossord resiste de
atrevida, por forca de sua propria
garra. De sua insopit4vel vocagao
para a lideranca. O setor secunds-
rio, por exemplo, teve fatos auspi-
ciosos. Entre os quais o funciona-
mento da Usibrés (castanha de ca-
ju), indastria de porte, jé& oferecen-
do 500 empregos. Inicio da Rafitex
e de tr8s indGstrias de cerdmica.
Além de dezenas de pequenas ofici-
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Coixa Postal 1.902 I Cargo:
50000 - Rua Sdo Salvador, 85
(Espinheiro) | Enderego:
Tels.: (081) 222-6433 Tel.:
231-6148 el..
Telex: 811843 IOBE BR .
Rscife - PE d Cidade

O tremamento-teste com 10 PROBLEMAS CONTABE!S

CONJUNTURA

nas que vém desenvolvendo, com
Crescente @xito, negécios de con-
fecgoes.

O movimento de algodao melho-
rou. Afora a cooperativa de U. 1ari-
zal, as demais tiveram movimento
superior ao de 1979. A indistria do
sal cresceu ainda mais .

Talvez eu pudesse dizer que sem
a seca, sem o cadtico modelo eco-
ndmico que est4 af, sem a auséncia
de uma polftica racional para o Nor-
deste, sem os pecados mortais de
Delfim, terfamos crescido 100. Com
todos esses percalgos, crescemos
50. Mas crescemos. Enquanto, em
nossa volta, tantos decresceram. In-
clusive o Brasil como um todo, coi-
tadinho!

O FUTURO — A cidade espera
1981 com medo. Consciente de que
O ano novo seré, pela fria légica,
pior. Que as crises se sucederao,
até que o modelo econdmico seja
trocado. Ao invés do que estd af,

Para vocé avaliar
—¥  seus conhecimentos

sobre as novagoes das Demonstragées Financeiras.
Envie hoje mesmo o cupom.

Desejo receber, grétis,' -
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protegendo e coonestando trustes,
multinacionais, trilaterais, um que
sirva ao Brasil e ao bem comum.

Tudo piorard enquanto o governo
tentar resolver o problema da infla-
¢ao que ele préprio ceva, achatando
os salarios, provocando recessao,
liquidando a classe média, rifando a
inddGstria nacional, exportando nos-
sa producao agricola, privilegiando
o mandarinato da mordomia infre-
ne.

Iremos, nés de Mossord, nds do
Nordeste, de mal a pior, enquanto
seentender que o nosso problema é fal-
ta de chuvas. Deixando-se para as
calendas (ou para a hora do ranger
de dentes) os problemas da terra,
distribuicdo de rendas, justi¢a so-
cial, respeito a dignidade do pobre.
Enquanto, aos anseios e direitos
dos que gemem nas senzalas, anti-
gas ou modernas, prevalecer os lu-
xos das casas-grandes dos latifin-
dios, nao havera salvagao.

Somos mais de 35 milhdes de

y

nordestinos, dos quais uns 10 mi-
lhdes flagelados s6 pela seca. Em
Mossord, somos 150 mil habitan-
tes, dos quais 100 mil, seguramen-
te, estao a margem da vida decente.

Qual a solugao? Uma politica di-
ferenciada para o Nordeste? Evitar
que aqui chegue a recessao? Res-
suscitar a Sudene? Mas quem disse
que o Nordeste pode ser destacado
do conjunto nacional.para ser trata-
do excepcionalmente? Quem disse
ser possivel salvar o Nordeste e nao
mexer com o arcabougo geral? Tam-
bém aqui, ou nos salvaremos to-
dos, ou todos iremos para o infer-
no.

Porque o indispensavel & mudar o
modelo. Acorrentar ao pé da mesa
os vendilhdes do templo, expulsar
0s que vieram de fora roubar a gen-
te, adotar uma democracia plena,
social, humana. Porque ou o pro-
gresso alcanga as pessoas, ou nao
vale o que o gato enterra.

Aqui estamos privilegiando uma

” CONFIANDOEM *

minoria de gozadores. Sac 30 mil
privilegiados, contra 11.970 po-
bretdes. As vezes, a coisa funciona
por algum tempo. Outras (traga
aqui os exemplos, menino ...) ha o
estouro. E o ar se polui com a ca-
tinga de chifres e rabos queimados.
Paciéncia. A opgao nao é feita pela
maioria desde 1964,

De qualquer forma, as metas
mossoroenses estao tragadas: pere-
nizagao de seu rio, federalizagao de
sua Universidade e prosseguimento
da BR-405, que deve atingir a Parai-
ba, mas ficou incruada no Apodi. A
perenizagao foi tema de discuso
parlamentar do deputado Vingt Ro-
sado e de carta pessoal sua ao pre-
sidente da Repiblica. A federaliza-
¢ao é projeto também seu que tra-
mita na Camara Federal. Também
esperamos, aqui, o dinheiro do Pro-
jeto Cura. Quase 30 milhées.

Em verdade, esperamos mesmo &
a misericérdia divina. “Dives in mi-
sericordia”, ndo nos darad pedras,
quando pedimos pao. Amém.

A

NOVOS CAMINHOS

[ X
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Para nos transformarmos num
Estado economlcamente forte, €
preciso a unido de for¢as. A
conjugacio de idéias e de -
mformagoes para buscar as
riquezas onde clas se encontrem.
SORIEDEM S/A CONFECCOES
sauda RN/ECONOMICO pelos
seus onze anos de eficiente
trabalho de dlvulgagao das
tarefas econdémicas que estio
sendo cumpridas em prol do
desenvolvimento do Rio Grande
do Norte.

SORIEDEM S.A.
CONFECCOES
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EDUCACAO

EMPRESAS LOCAIS ABSORVEM
SEMPRE MAIS A MAO-DE-OBRA
PREPARADA PELA ETFRN

A Diregado da Escola Técnica Federal vgm {eal_/zando
com éxito uma campanha para que as industrias
absorvam maior nimero dos seus alunos.

A Escola Técnica Federal do Rio
Grande do Norte — ETFRN —, a0
longo de seus 71 anos de existepcla,
vem oferecendo anualmente mais d.e
700 técnicos de nivel médio espec1-ah-
zados em Edificagdes, Eletrotécnllca,
Mecanica, Estradas, Geologia, Mine-
racio e Saneamento as mais diversas
regides do Pais dentro do s.etor se-
cunddrio da economia brasileira.

Reconhecendo essa realidade os
empresdrios estdo adquirindo uma
consciéncia mais agucada da necessl-
dade da presenga do técnico de n_ivel
médio dentro das empresas, em vista
de sua real significagdo em termos de
economia de horas de trabalho e pelo
investimento que representa.

Em cada capital brasileira_ ha uma
Escola Técnica Federal a disposicao
da comunidade escolar. Inclumd_o al-
guns Estados que possuem mais de

uma Escola, sdo ao todo 23 Escolas
Técnicas em todo o Brasil.

O atual diretor da ETFRN € o pro-
fessor Marcondes Mundim Guima-
raes, com larga experiéncia no campo
educacional, o qual, tendo dirigido
o Colégio Estadual do Atheneu Nor-
te-riograndense, dedicou-se, nos lti-
mos 13 anos, ao ensino profissionali-
zante, exercendo tanto atividades do-
centes quanto administrativas. H4
quase dois anos na direcio da
ETFRN, o professor Marcondes ex-
plica que hd 2 mil e 800 alunos matri-
culados nos cursos regulares e que
hd, ainda, uma grande preocupagio,
por parte de sua administragio, no
sentido de integrar cada vez mais a
Escola com a comunidade.

A ESCOLA — As Escolas Técni-
cas, anteriormente Escolas de Artifi-

ces, foram criadas para atender a
clientela carente da época. Atual-
mente, essas Escolas, que passaram
através dos anos por profundas trans-
formagdes em sua estrutura pedago-
gica e diditica, proporcionam a for-
macaio de técnicos de nivel médio, em
vdrias especialidades, com cursos de
trés anos e meio de duracio, incluin-
do estdgios realizados nas empresas.

“Uma grande dificuldade que en-
frentamos’’ — afirma Marcondes
Guimaraes — ‘‘refere-se ao fato de
que temos de prever as tendéncias do
mercado com trés anos e meio de an-
tecedéncia, e sdo bastante frequentes
as oscilagoes. Por exemplo, para o
aluno que hoje inicia o Curso Técnico
ndo podemos assegurar, com preci-
sdo, seu imediato aproveitamento pe-
la empresa daqui hd 3 anos, princi-
palmente devido as influéncias da
demanda e da oferta de mdo-de-obra,
em fungdo dos rumos que toma o prd-
prio desenvolvimento econémico. Em
outruas palavras, para nés o mercado
de trabalho é uma constante preocu-
pagdo, ao contrdrio do que acontece
com os Cursos Universitdrios, onde
essa preocupagdo ndo é tdo intensa’'.

A parte tedrico-pratica dos cursos
ministrados na ETFRN € desenvolvi-
da em seus oito laboratdrios, e os es-
tdgios tém uma duragio de seis me-
ses nas empresas dos mais diversos

Com 2.800 alunos, a ETFRN da contribuicéo efetiva ao desenvolvimento do RN.

RN/ECONOMICO — Dezembro/80
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setores. Através do Plano de Acio
Integrada (Educac¢io/Ensino/Admi-
nistra¢ao), a Escola tem procurado
elevar o nivel de qualidade do seu
sistema educacional, visando a for-
mac¢ao técnica e humanistica de seu
educando, além de tentar manter-se
permanentemente identificada com
os interesses da sociedade produti-
va, motivando as empresas a partici-
parem diretamente do processo edu-
cacional.

Hoje a dire¢dao da Escola tem pro-
curado informar ao empresariado e a
comunidade em geral sobre suas ati-
vidades e sobre os servigos que tem a
oferecer. Suas portas encontram-se
sempre abertas, ora cedendo suas sa-
las de aula para os colégios publicos e
da rede particular, através dos cursos
de intercomplementaridade, ora colo-
cando seu parque esportivo a disposi-
¢do de entidades e instituigdes. De-
senvolve também convénios especiais
para o treinamento e aperfeicoamen-
to de mao-de-obra para as empresas.

Ha técnicos formados pela Escola
trabalhando em todos os Estados bra-
sileiros, excetuando-se o territorio de
Fernando de Noronha, que em breve
também os estara recebendo. Cerca
de 63 a 65 por cento do volume de téc-
nicos que a ETFRN lan¢a anualmen-
te sdo absorvidos pelo mercado de
trabalho. O restante vai para a Uni-
versidade ou consegue colocagdes em
outros empregos.

Quanto a formag¢io humanistica
dos alunos da Escola, esta fica a car-
go das aulas de saide, misica, teatro
e folclore, além das atividades espor-
tivas e da banda de musica.

“A ETFRN é uma autarquia’’ —
esclarece seu diretor — ‘‘tendo, por-
tanto, autonomia para criar e extin-
guir cursos, para se dirigir adminis-
trativa, diddtica e pedagogicamente.

Curso de Eletrotécnica

Curso de Edificacdes

Isso nos dd facilidade para acompa-
nhar as tendéncias regionais e, para
tanto, é importante também a nossa
aproximagdo com todos os 0rgdos do
Municipio, Estado e Federagdo, in-
cluindo a prépria Universidade"".
Atualmente, estio sendo desen-
volvidos dois programas pela Escola:
o primeiro denominado PEBE — Pro-
grama Especial de Bolsas de Estudo,
que objetiva principalmente preparar

filhos de sindicalizados para o ingres-
so na ETFRN, vem atuando em Natal
¢ em 7 (sete) cidades do interior: Sao
José de Mipibu, Joido Cimara, Macau,
Agu, Caicd, Currais Novos e Nova
Cruz. E o segundo, o PIPMO — Pro-
grama Intensivo de Preparagio de
Mao-de-Obra —, que prepara repara-
dores de eletrodomésticos, soldadores,
marceneiros e congéneres, afora os
cursos regulares.

DO RIO GRANDE DO NORTE

SINDICATO DOS ,
TRABALHADORES NA INDUSTRIA

DA CONSTRUCAO CIVIL

Este Sindicato estd presente no

contexto do desenvolvimento do
nosso Estado, procurando dar a
melhor assisténcia aos seus

associados e familiares. Saudamos,
nesta oportunidade, a revista
RN-ECONOMICO, inegavelmente a

Marcondes Alves da Costa
Presidente

afirmagado empresarial do
nosso jornalismo.
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Curso de Mineracéio

MERCADO DE TRABALHO — Ha
aproximadamente trés anos, esta ha-
vendo uma sensivel melhora no mer-
cado de trabalho para o técnico de
nivel médio e Marcondes apontou as
razoes: ‘‘Geologia constitui um
exemplo: com a Serra dos Carajds,
nds teremos uma grande abertura de
mercado. Jd que o Governo vem in-
centivando os projetos de saneamen-
to, todos 0s nossos técnicos desse
setor encontram-se estagiando. Por
outro lado, a construgdo civil teve um
grande avango e tudo isso, aliado a
conscientizagio do empresdrio, estd
ampliando nossas perspectivas’’.

Os técnicos, que sio diplomados no
meio e no final do ano, também po-
dem ser preparados para as necessi-
dades especificas de determinada
empresa, como a Petrobras, Projeto
Jari, para empresas que trabalham
com carvdo em Sio Mateus do Sul ou
para a barrilha, em Macau.

A CAERN, COSERN, TELERN,
DNER, DER, além das empresas pri-
vadas de construgio civil e de outros
ramos como metalirgico, mecénico,
plastico, confecgdes, etc. (que juntas
tém mais de 400 técnicos) mostram
que o Estado tem condigdes de absor-
ver os técnicos langados no mercado.
O técnico mais procurado é o especia-
lizado em Edificagdes, se bem que
muitos incentivos estao sendo dados
a eletrificacdo do meio rural, esta¢des
de tratamento de dgua e instalagio de
redes de telecomunicagdes por meio
da Telebras.

Ainda assim, a maior parte dos
técnicos formados pela ETFRN se

RN/ECONOMICO — Dezembro/80

Curso de Mecénica.

desloca para fora do Estado, onde
cles encontram melhores condigées
de trabalho. Compreendendo que a
fun¢ao precipua da ETFRN ¢ aten-
der, em primeiro lugar, as empresas
sediadas no Estado do Rio Grande do
Norte, a atual Diregio da Escola vem
efetivamente se empenhando nesse
sentido. E jd hd respostas a esse em-
penho: em apenas 1 ano as empresas
locais dobraram o mimero de técnicos
aproveitados em seus quadros. De
949 alunos formados no periodo de
julho de 1977 a julho de 1978, inclui-

PLAZA DE TOROS MONUMEN

EXTHAGRDINARIA CORRIOA D

culingria.

Em Natal, somente no
Restaurante Nemézio
vocé encontra os pratos
tipicos da cozinha
espanhola. No Centro da
Cidade, Nemézio
oferece também:

¢ Cozinha Internacional .
® Ar condicionado

® Musica ambiente

® Bebidas finas

26 anos a servigo da boa

TODOS OS DIAS
BACALHOADA.

NEMESIO
RESTAURANTE!

Av. Rio Branco, 728 tel.: 222-4658 "

dos mais 366 acumulados de anos an-
teriores, apenas 297, dos cursos de
Mineragio e Geologia, se encontram
aguardando estdgio, enquanto que
nos demais cursos todos 4 estio colo-
cados.

A ETFRN coloca-se a disposic¢ao do
desenvolvimento do Rio Grande do
Norte e pretende dar um testemunho
vivo de suas intengdes: “‘Que as em-
presas procurem a Escola para dizer
0 tipo de técnicos que devemos Sfor-
mar para atender suas necessidades
profissionais"".
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A

A Sertaneja — Radir Pereira & Cia. Ltda.

A Sertaneja Veiculos Ltda.

Advogados Associados

Ageéncia Aerotur Ltda.

Agéncia Maritima Ltda.

Agromaquinas — Irrigagdo Industrial e Comercial Ltda.
Algodoeira Sao Miguel S/A

Alpargatas Confecgdes do Nordeste S/A

Armazém Para — Importadora Comercial de Madeiras Ltda.

Arnon Iméveis Ltda.

As Preferidas

Assembléia Legislativa do Rio Grande do Norte
Auditus — Auditores Associados S/C
Auto-Locadora Dudu Ltda.

E

Banco Nacional de Crédito Cooperativo
Banco do Nordeste do Brasil S/A
Bezerra Empreendimentos Imobiliarios Ltda.

G

Caté Sao Braz — Ind. & Com. José Carlos S/A

Café Vencedor — Moinho de Ouro Ind. & Com. Ltda.
Cémara Municipal de Natal

Camisaria Unido Ltda.

Casa das Cortinas Ind. & Com. Ltda.

Casa Junior Comercial Ltda.

Casa Lux S/A

Casa do Volks

Castro Materiais para Construgédo Ind. & Com. Ltda.
Centro de Especialidades Odontoldgicas

CERTA — Construgoes Civis e Industriais Ltda.
César Comércio e Representagoes Ltda.

Charrete Modas

Chris Méveis e Decoragées Ltda.

Cia. Agucareira Vale do Ceara Mirim

CICOL — Cia. de Investimento e Construgdes Ltda.
CISAF — Comércio e Industria de Fibras S/A
CIMAC — Com & Ind de Materiais para Construgao
Clima Livraria e Papelaria Ltda.

Clube de Diretores Lojistas de Natal

CODIF — Cia. Distribuidora de Ferragens

COIRG — Cia. Industrial Riograndense do Norte
Comercial Alcides Aratijo Ltda. — Rio Center
Comercial José Lucena Ltda.

Comercial Paula Cabral Ltda.

Comercial Wandick Lopes S/A

COMMEL — Comercial Medeiros Lima Ltda.
Construtora A. Azevedo Ltda.

Construtora Rebelo Flor Ltda.

Cooperativa de Laticinios de Natal — CLAN
COTILDA — Consdrcio Tecno-Industrial Ltda.
CREA — Conselho Reg de Engenharia, Arq e Agronomia
Cristarn Ltda.

Cyro Cavalcanti Ltda.

°U

Departamento Regional do SENAI

Distribuidora de Automoéveis Seridé S/A
Distribuidora de Bebidas Potiguar Ltda.

DIVEMO S/A — Dist Potiguar de Veiculos e Motores
Duauto Veiculos Ltda.

Dubom S/A

Ducampo Agro Ind. & Com. Ltda.

Dumbo Publicidade Ltda.

ECOCIL — Empresa de Construgdes Civis Ltda.
Eletrénica Susana Ltda.

EMBRASEL — Empresa Brasileira de Locagdo de Servigos
EMSERGE — Empresa de Servi¢os Gerais Ltda.
EMSERV — Empresa de Servi¢os-de Vigildncia Ltda.
ENARQ — Engenharia e Arquitetura Ltda.

EQUIPE Ltda. — Equipamentos para Escritdrios
Escola Técnica Federal do Rio Grande do Norte
Escritério de Advocacia Adilson Gurgel/Edilson Franga
Escritério de Advocacia Breno Fernandes Barros
Escritério de Advocacia Herbat Spencer B. Meira
Escritério de Advocacia José Wilson Gomes Neto
Escritério de Advocacia Pedro Simées Neto

Escritério de Advocacia Rui Santos/Domicio Feitosa
Escritério de Contabilidade Elias Inacio Bezerra

“l

Federagéo das Industrias do Estado do Rio Grande do Norte
F. Bezerril Comércio e Representacgdes Ltda.

G

Galvio Mesquita Ferragens S/A
Gaxeiro Artefatos de Cimento Ltqa_
Genival Inocéncio Penha — Técnico em Contabilidade

“‘H

Henrique Lage Agropecuaria Ltda.
Henrique Lage Marinocultura Ltda.
Henrique Lage Salineira do Nordeste S/A
Herbus Confecgoes Ltda.

Hospital Médico Cirurgico

q

ICOL — Industria e Comércio de Contecgées Ltda
Imobiliaria Santos Ltda.

Inpasa — Agro-Industrial S/A

Inpasa — Industria de Papéis S/A

Inpasa Refrigerantes Ltda.

Inpasa Transportes, Com. e Repres. Ltda.
Instituto de Endocrinologia e Metabologia

I0B — Informagoes Objetivas Ltda.

J

J. G. Macedo Imdveis Ltda.

J. Motta Industria e Comércio S/A

J. Resende Comércio S/A

Jessé Freire Agro Comercial S/A

Joseleide Campos/Leda Dantas/Suzi Ferreira — Dentistas

‘L

Laboratério Alexander Fleming
Laéte Gaspar Comercial Ltda.
Lenilson Antunes — Fotografias
Loja Paraibana Ltda.
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M

Marcelo Cabral/ Adauto Assungdo — Engenheiros
Marcosa S/A — Maquinas e Equipamentos
Marpas S/A — Comércio e Representagao
Master Incosa Engenharia S/A

Mineragao Tomaz Salustino S/A

Ministério da Agricultura

Molas Zito Comércio Ltda. ~
Moiduquadrus Comércio e Representagdes Ltda.
Motéis Tahiti Ltda.

Mudangas Confianga

Mudangas Tocantins

Musi-Som Ltda.

SN

Natal Veiculos e Pegas S/A .
Nordequip — Nordeste Equipamentos p/Piscinas Ltda.

O

O Borrachéo

‘P

iménio Imobiliaria Ltda. _
;aeg)l — Projetos de Engenharia e Construgdes Lida.
Petrobras — Petréleo Brasileiro S/A
Porcino Irméos Comerci%I Ltda.to Lida
Potycret — Produtos de Concre .
Pre!fleitura Municipal de Sdo Gongalo do Amarante
PROEX — Projeto e Execugio de Eng_enharla Ltda.
Projetos de Arquitetura e Engenharia Ltda.

d

Queiroz & Carvalho Transportes, Comércio & Representagdes
Queiroz Oliveira Comércio e Industria Ltda.

R. Freire Indistria e Comércio S/ A

R. Gurgel Ltda.

Recomape — Revendedora Costa, Maquinas e Pegas Ltda.
Restaurante Nemésip

Rodo-Forte — Repres. e Transportes Norte-Sul Lida.
RN/Assessoria Econémica e Treinamento Profissional S/C
RN/Impressos Rapidos e Copias Ltda.

RN/Distribuidora de Papéis Ltda.

S. A. Fiagido Borborema

Sacilux

Servibras — Empresa Brasileira de Servigos Eletrénicos Ltda
Sidney C. Dore Ltda.

Sindicato das Empresas de Transportes de Passageiros
Sindicato da Industria da Construgao Civil do Rio G. do Norte
Sindicato dos empregados na Industria da Construgéo Civil
Sociedade Cultural Brasil-Estados Unidos

Sol-Metal Industria e Comércio Ltda.

Solis Turismo Ltda.

SONGEO — Sondagens Geolégicas Ltda.

Soriedem S/A Confecgées

Sotil Imobiliaria Ltda.

Squema Ltda. — Laboratério Eletrénico

Supermercado Miniprego Ltda.

Supermercado Nordestio Lida.

Tecnomaq — M. Arismilton de Morais

TELERN — Telecomunicagdes do Rio Grande do Norte S/A
Toca do Chicio Ltda.

U

Unica Metal Ltda.
Usina Estivas S/A

Viagédo Nordeste Lida.

Walter Pereira Livraria e Papelaria Ltda.

Yoce escolheu o melhor
veiculo para o Sseuamincio
Agora mantenhao

permanente

A revista RN/ECONOMIQO ve_nde melhor otseu
produto porqueela qhefa as maos de(ei qu_(‘eim %m
poder aquisitivo mais alto, de quem decide e de
quem determina. anente em

rm )
gl\?(/el]ill ér(l)ul\?glt\)'[‘l)go goza de desconto especial de
10% sobre o prego de tabela, e ndo recebe
reajustes na vigéncia do contrato. A revista
coloca & disposi¢do do anunciante o seu
departamento de criagdo, )
encarregando-se da elaboragdo da
mensagem publicitaria.
Venda mais! 3

JagiE
B Y

iﬂr.m

Seja anunciante permanente de

: AN/ECONOMICO

Il Informacdes pelos telefones 231- 1873,
231-5157, 231-5201, 222-8868 — Natal-RN.




AUTOMOVEIS

CARRO A ALCOOL E SO
OPCAO PARA AS VENDAS

As revendas de Natal ndo véem no carro a alcool um
disparador das vendas, mas apenas mais uma op¢ao
para o consumidor. Faltando em estoque s6 mesmo
caminhdo — porque é caro demais.

Ao findar o ano os revendedores de
automoveis de Natal chegam a con-
clusio de que as vendas estaciona-
ram. Poucos foram aqueles que atin-
giram o mesmo volume de vendas
(em niimero de veiculos) do ano ante-
rior € a grande maioria apenas igua-
lou este niimero. Embora o preco dos
carros tenha aumentado, isso em na-
da ajuda as empresas do ramo porque
o preco ‘‘apenas acompanhou a in-
flacao''. Todos concordam, também,
em afirmar que entre 40 e 50 por cen-
to dos donos de automdveis preferem
hoje, apenas *‘fazer uma revisdo mais
curdadosu a trocar de carro’’, confor-
me Aurino Aradjo, de Marpas S/A.
Quasc todos acreditam, entretanto, que
a restricdo do crédito por parte do
Governo Federal é “'um dos culpados
diretos pelo que vem acontecendo’™.
Edmilson Gomes, da Distribuidora
de Automoveis Seridd, acrescenta
que “‘essa nova liberagdo dos juros,
doixando us financeiras d vontade,

também ndo vai resolver o problema .

E evidente que a alta no prego do
automovel nada pode significar para
os revendedores jd que. '‘isso foi
apenas para acompanhar a infla-
¢do’ — segundo Wilson Acyole, da
GRANORTE Veiculos. O que real-
mentc interessa € "o aumento no ni-
mero de veiculos vendidos que
acontecia a cada ano numa média de
30 a 40 por cento e no decorrer- de
1980 a grande maioria "‘apenas ven-
deu o mesmo niimero de veiculos do
ano unterior’’ — acrescentou.

Em se tratando de quantidade,
quem mais vendeu foram as casas
que lidam com veiculos usados, mes-
mo com recessdo do crédito. Estes
comerciantes afirmam que a “‘transa-
¢do com o veiculo usado é mais fd-
cil porque hd sempre bons automd-
veis a serem oferecidos e 0 prego é
bem menor do que os veiculos zero

154

quilémetro’' — segundo as palavras
de Erivan Franca, de Itapuan Veicu-
los.

A MOTO — Com o aumento desen-
freado dos pregos dos produtos deri-
vados do petrdleo, a motocicleta vem
tendo uma ascensdo que se pode con-
siderar excelente. E a prova desse fe-
ndmeno, como o consideram os re-
vendedores, sdo as filas imensas para
a compra de motocicletas nas lojas
especializadas. Se, de um lado, o pre-
¢o ¢ bem menor, cerca de 50 por
cento menos do que o automdvel mais
barato, o Fusquinha, hd uma econo-
mia bastante acentuada no combusti-
vel. Além disso, esse tipo de veiculo

Aurino: sé revisao

ja passa a ser olhado como uma gran-
de op¢do, embora ndo oferega o con-
forto e a seguranca de um carro.

Os revendedores também afirmam
que a "‘motocicleta hoje é mais res-
peitadu pelos motoristas que véem
no motoqueiro até mesmo uma pes-
soa de responsabilidade’’. Por outro
lado, ela tem se transformado numa
op¢do para o pequeno € médio trans-
porte nas cidades, principalmente
para servicos de entrega em reparti-
¢oes. Existe muita esperanca de que
em 1981 a motocicleta seja ainda
mais procurada. Espera-se mesmo
que o percentual de vendas cresca em
torno de 100 por cento, O wnico pro-
blema reside em esperar que a de-
manda seja atendida por parte dos
revendedores, ja que as fabricas, cer-
tamente, ndo poderio atender a essa
crescente procura.

O CARRO A ALCOOL — Sem di-
vidas quc o carro a dlcool, nos ulti-
mos trés meses, tem sido a atracdo
dos compradores de veiculos e a
grande maioria trocou seu carro a ga-
solina pela nova opgao. Nas conces-
siondrias ¢ nas casas de veiculos usa-
dos, nota-se que o carro a alcool vem
tendo uma procura em torno de 60 €
80 por ceuto superior ao da gasoli-
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na. Segundo os revendedores, isso
se deve até mesmo a uma politica im-
plantada em todo o Pais e assumida
pela maioria dos revendedores.

Com a chegada dos novos automé-
veis ‘‘alcoolizados’’ havia uma expec-
tativa em torno da vendagem, acredi-
tando-se que essa nova opgio traria
um aumento nas vendas, o que seria
a salvagdo dos nimeros que haviam
estacionado, o que nio ocorreu, pas-
sando apenas a ser mais uma op¢ao
para os compradores que, certamen-
te, comprariam seu carro fosse ou
nio a dlcool. Significando dizer que o
“‘carro a dlcool foi apenas uma opgdo
a mais’'. ‘O comprador tinha apenas
a versdo a gasolina. 'Agora ele tem
as duas e nds ndo conseguimos au-
mentar, de forma alguma, nossa ven-
da com relagdo ao ano passado’ —
disse Wilson Acyole.

FINANCIAMENTOQOS — Todos acu-
sam a falta de financiamentos como
a principal culpada pela queda provo-
cada nas revendas de automdveis, ja
que grande parte dos compradores
de automéveis o faziam anteriormen-
te pelas facilidades que havia em tor-
no do financiamento. Segundo os re-
vendedores, essa falta de financia-
mento prejudicou em muito a todos
eles. Entretanto, as financeiras se
defendem, afirmando que nada se
pode fazer, jé que é uma determina-
¢do do Banco Central, a quem as fi-
nanceiras sio suborbinadas. Para
eles, quanto maior o volume de ope-
ra¢ées melhor, e maijor seria o lucro
das casas bancdrias.

Mas também se defendem afir-
mando que o poder aquisitivo ainda €
muito pequeno e a cada ano decres-
ce. Isso é um sério problema que
estd sendo enfrentado com muitas
duplicatas sendo protestadas. Mes-
mo que haja todo o cuidado da finan-
ceira ao autorizar uma operagio para
a compra de veiculos, afirma-se que
nio se pode prever os aumentos de
combustiveis e até mesmo de outros
produtos que sdo necessarios a sub-
sisténcia, o que influi diretamente no
atraso no pagamento das duplicatas.
Obviamente isso s6 pode acarretar o
nao pagamento do compromisso as-
sumido com a financeira.

CAMINHOES — A revenda dos
chamados veiculos pesados € ainda
mais complicada pelo seu auto valor.
Mesmo assim os revendedores tém
comercializado toda a cota destinada
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Acyole: aumento ndo compensa

a elas sem, no entanto, haver trans-
tornos. Apesar de estar favorjvel o
mercado comprador, nio chega a
existir aqui um fato ultimamente ob-
servado no Sul do Pais: as filas para a
compra do caminhdo. Novamente o
financiamento se torna um obsticulo
para essas operagdes, jd que o valor

€ entre trés e quatro vezes o do vei-
culo de passeio, dando margem a que
s6 mesmo os frotistas possam usu-
fruir dos financiamentos pelas rega-
lias naturais que eles gozam por
possuirem um patriménio para ser-
vir de ‘‘base fixa'' para o emprésti-
mo, na opinido de Antdnio Homem

J. Motta Indiistria e Comércio
S. A. (Curtume Sio Francisco)
ha 45 anos é fornecedora de
couros preparados para as
maiores fabricas de calgados do
Brasil. H4 45 anos industrializa
couros e peles do Nordeste por
processos cada vez mais
aperfeicoados. E tio
aperfeicoados que hd mais de
10 anos sdo exportados para

_ todas as partes do mundo.
E assim que se curte o progresso
ajudando o Estado a se
desenvolver.

NOS CURTIMOS O PROGRESSO

AN Y

J.MOTTA
Industria e
Comeércio S.A.
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(Tutu), da DIVEMO, que ainda as-
sinala:

““Para a venda de caminhdes, as
parcelas para financiamentos eram
em 36, 30 e 24 meses. Essas parce-
las foram, depois, reduzidas para 18
e 12 meses. Mais tarde, por sua vez,
elas foram aumentadas. Naturalmen-
te isso trouxe uma diminui¢do na ro-
tatividade e esse foi o principal fator
na queda para as revendas. A queda
da rotatividade foi sentida por todos e
eles acreditam que tenham sido pre-
Judicados por essa causa. Com isso,
todos tiveram que desenvolver as
suas possibilidades financeiras para
que as vendas fossem realizadas,
obrigando a que os clientes tivessem
uma maior participagdo financeira
nessas vendas’'.

Continua Antonio Homem:

“Jd no que diz respeito a merca-
do de 6nibus, estumos preocupados
em desenvolver uma participu¢do
maior no ano seguinte do que neste
ano. A base dessa maior participag¢do
estd na necessidade cada vez maior
dus empresus de nibus aumentarem
suuas frotus porque se prevé o aumen-
to considerivel de usudrios desse
meio de transporte nos centros ur-
banos .

LUCRO — A margem de lucro foi
totalmente prejudicada pelos suces-
sivos aumentos ocorridos durante to-
do o ano, prejudicando sobremanei-
ra aos revendedores e, novamente,
diminuindo o nimero de veiculos
vendidos. Por outro lado, hd em qua-
se todas as revendas um pequeno
estoque de carros ja prevendo novos
aumentos. Na verdade, a maioria
acredita que esse estoque € benéfico
para os revendedores, o que porém,
nido representa uma verdade absolu-
ta: se o prego do veiculo aumenta na
revenda, essa mesma revenda terda
que desembolsar um novo valor pelo
carro a ser reposto em sua loja.
Mesmo sem uma confirmagio oficial
acredita-se que a margem de lucro
nas vendas estd em torno de um per-
centual considerado muito baixo pe-
los revendedores.

Com o aumento dos automdveis, hd
também a alta nos valores pagos em
comissdo aos vendedores, além da fo-
lha de pagamento mensal de outros
funciondrios das revendas. Para as
concessiondrias, isso representa, se-
gundo elas, a maijor parte do lucro e,
por isso mesmo, todos se empenham
na comercializa¢do de pecas e aces-
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Antonio: caminhdio é caro

sOrios para dai retirarem aquilo que
representa o ‘‘grande lucro’’. Entre-
tanto, o fato de algumas revendas te-
rem pecas idénticas as vendidas por ca-
sas especializadas em pecas para
automéveis provoca um conflito. Es-
sas casas sao beneficiadas porque
vendem praticamente 0 mesmo pro-
duto por um preco inferior e o clien-
te prefere este tipo de pega, mesmo
arriscando-se a comprar produtos nao
originais.

CRISE? — Para a maioria dos re-
vendedores é possivel que tenha ha-
vido uma crise financeira no mercado
automobilistico do Estado, mas pou-
cos querem admitir que isso tenha

Yt
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acontecido.

Wilson Acyole, concorda com a
maioria dos revendedores, afirman-
do:

"“A ilusdo é de que, pelo aumento
do prego do veiculo, o volume mone-
tdrio tenha sido bem maior, o fatura-
mento tenha atingido até mesmo o
dobro do ano passado e, com isso se
tenha um ponto de equilibrio em ter-
mos de impostos; mas pura as empre-
sas, este aumento do futuramento
ndo representou volume de venda''.

De qualquer modo, os revendedo-
res de automodveis esperam dias me-
lhores em 1981, principalmente com
a abertura do crédito, que em 80 an-
dou escasso.
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MUDANDO BEM EM TODO BRASIL

De Manaus a Porto Alegre com matriz em Fortaleza

e Mudanga
personalizada
para Executivos
e Transporte

de automoveis
» Seguro total
* Embalagem
especial tipo
exportagao

e Frota propria
Mudancas locais
interestaduais
internacionais

em NATAL

Av. Duque de Caxias, 65
Fones: 222-1462
222-4007

MUDANCAS CONFIANCA

* PEDRAS PRECIOSAS e

SEMI-PRECIOSAS

« AMOSTRAS PARA
COLECAOE
DECORACAO

e ARTESANATO
ORIGINAL

e ARTES DE ARTISTAS
FAMOSOS

« PRODUTOS DE ALTA
QUALIDADE
COMPROVADA

« PRESENTES FINOS

Responsabilidade de:
Maria Lucia Rocha Pontes

CRISTARN
LTDA.

SER
ASSINANTE DE

RN/ECONOMICO
NAO E MAIS
DO QUE UMA

QUESTAO
DE STATUS!

Ingresse no time dos
homens bem
informados: faga logo a
sua assinatura de
RN/ECONOMICO.

PROMOCAO
Durante o més de janeiro,
uma assinatura anual
custara apenas
Cr$ 1.000,00. Ligue para
231-1873 e pega a visita do
promotor de vendas.




LEGISLATIVO

LEGISLATIVO MUNICIPAL
CUMPRE SUA REAL MISSAO

O presidente da Camara Municipal do Natal, vereador
Erico Hackradt, traca o perfil da missdo que o Legislativo
esta desempenhando na comunidade.

0 Legislativo seni o foco pelo
qual a politica, cada vez mais, serd
uma atitude racional e consciente por
parte de todas as classes; ndo atitude
emocional, instintiva, de individuos
toldados por mitos e ficgoes. O Legis-
lutivo é um fator de unidade. Detém
a representagdo popular. possui o
poder fiscalizador de fuzer e rever as
leis e é, acima de tudo, a expressdo
maior da inteligéncia politica e da li-
berdade de pensamento de um po-
vo''

Sao palavras do vereador Erico de
Souza Hackradt, presidente da Ca-
mara Municipal de Natal. Estando hd
dois anos na Presidéncia do Legislati-
vo, cargo que ocupa pela 3* vez, in-
troduziu muitas modificagoes durante
a sua administracgio, o que inclui des-
de a reforma e amplacgdo da sede,
Paldcio Padre Miguelinho, até a apre-
ciagdo de 600 proposigoes de verea-
dores, 116 projetos-de-lei, 9 proje-
tos-resolucdo e 11 projetos de decre-
tos legislativos, referentes ao ano de
1980.

SALDO POSITIVO —  Erico
Hackradt afirmou que o ano de 1980
apresentou um saldo positivo para a
CAmara Municipal, que sera talvez
um dos unicos 6rgdos da administra-
¢do publica que estd com seu paga-
mento em dia com todas as suas obri-
gacdes trabalhistas, previdencidrias e
de pessoal, além de ndo estar em dé-
bito com nenhuma empresa estatal
fornecedora de servigos piblicos.

O saldo positivo, porém, ndo mas-
cara uma realidade que foi reconheci-
da pelo presidente da Camara quan-
do declarou: ‘‘Hoje somos um Poder
castrado. Sofremos uma série de
usurpagées em nossas verdadeiras
finalidades, principalmente depois do
advento da legislacdo revoluciondria
de 1964

Apesar de todas as limitagdes que
sofreu o Poder Legislativo, o seu pre-
sidente assegura que seu funciona-
mento vem ocorrendo adequadamen-
te. exercendo em toda plenitude a
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ERICO HACKRADT fala
do saldo positivo de 80

sua finalidade, muito embora existam
‘‘as usurpacgées’’.

Um exemplo dessa redugdo de po-
der foi apontado por Erico Hackradt
quando mencionou o fato de que a
Camara Municipal nio pode mais le-
gislar sobre matérias financeiras, por
sua iniciativa.

A Cimara Municipal de Natal é um
6rgdo que congrega 21 vereadores,
representantes dos mais diversos se-
tores da comunidade. Outra prova da
dinimica atuacdo da Camara na re-
cente-legislatura foram os varios as-
suntos abordados e em defesa do povo
e muitas conquistas de vulto obtidas.

Mais de 1 mil e 200 correspondén-
cias foram expedidas até o final do
ano pela Cimara Municipal e, entre
as suas conquistas, Erico Hackradt
fez questdo de destacar a instituicao
da Previdéncia dos vereadores, obti-
da em janeiro de 1980. ‘‘Até entdo’’
— disse — '‘os vereadores eram d
sinica classe que ndo possuia Previ-
déncia. Isso criava uma situagdo de
instabilidade e muitos vereadores. se

ndo fossem reeleitos, entrariam em
estado de desespero’’.

CONQUISTAS — A aposentadoria
integral do vereador é, efetivada, ao
final do exercicio de cinco mandatos,
através da Carteira de Previdéncia
Parlamentar, criada junto ao Instituto
de Previdéncia do Estado. A aposen-
tadoria proporcional corresponde a
um periodo de caréncia de 96 meses
de contribuicio previdencidria, ou
seja, apos dois mandatos.

Quanto a outros projetos aprova-
dos. dentre muitos, foram destacados
0s que asseguram o aproveitamento
compulsério em servico publico das
pessoas portaddras de defeito fisico e
a doac¢do de um terreno ao Lions
Club para a construcio de uma escola
no bairro de Mae Luiza.

Foram aprovados, ainda, mais de
80 projetos de legalizagdo fundidria
no bairro de Santos Reis, na sua
maioria para pessoas de menor poder
aquisitivo. Diante desse fato, Erico
Hackradt citou a maior preocupacio
dos vereadores durante o ano passa-
do, que, sem divida, concentrou-se
em torno de melhorias em termos de
transportes coletivos, dgua, redes de
esgoto, iluminagio piblica e limpeza
da cidade, para o que a Cimara apro-
vou projeto de lei autorizando o pre-
feito a prover recursos no sentido do
aumento e renovagio da frota espe-
cializada.

A reforma e a ampliacio do Paldcio
Padre Miguelinho nio levaram em
conta o luxo, mas a maior funcionali-
dadc a ser oferecida aos setores ad-
ministrativos do Legislativo. A am-
pliacao consta da constru¢io de dois
blocos. or}de serd concentrada a parte
da administragio, enquanto que a se-
de atual serd destinada a instalagdo
do Gabinete da Presidéncia, plendrio,
gabinetes para todos os vereadores,
para assessoramento e salio para
grandes atos.

Dizendo nao ter havido nenhuma
dificuldade durante todo o transcor-
rer de 1979 ¢ 1980, Erico Hackradt
afirmou que o éxito da missdo da
Cimara Municipal dependeu muito
do bom relacionamento havido entre
o Poder Legislativo e o Executivo, e
apro\ eitou a oportunidade para agra-
decer a colaboragio prestada pela
Prefeitura Municipal, vereadores e
funciondrios em geral, além da con-
tribuigio prestada pela imprensa com
scus comentarios e criticas construti-
vas.
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MINISTERIO DA AGRICULTURA
MOSTRA SEUS INVESTIMENTOS

No ano de 1980 o Ministério da Agricultura através de
diversos convénios, com 6rgdos estaduais e municipais,
investiuno RN Cr$§ 279 milhées.

O Governo Federal vem caracteri-
zando a sua atuagdo por uma destaca-
da énfase ao meio rural, de modo a
viabilizar uma agdo cada vez mais di-
nimica e efetiva em prol de uma
maior produgdo agricola em alimen-
tos e matéria-prima de transforma-
¢do.

O Ministério da Agricultura, como
6rgdo responsivel pela politica agri-
cola do Pais, no que tange ao planeja-
mento, a prodyg¢do e ao abastecimen-
to, estd desenvolvendo um proficuo
trabalho, quer a nivel federal, quer a
nivel estadual, para a concretizagio
do ingente esfor¢o nacional de obten-
¢do de grandes safras.

Como fruto desta estratégia, a De-
legacia Federal de Agricultura no
Rio Grande do Norte, registrou no
exercicio de 1980, um significativo in-

cremento no montante de recursos
repassados aos dérgdos e entidades

estaduais e municipais integrantes do
Setor Pdblico Agricola.

Os créditos foram transferidos
através de Programas Especiais ou
através de Ajustes e Convénios, para
as atividades de assisténcia técnica e
extensdo rural, pesquisa e experi-
mentacio, organizacio da vida rural
e produgdo, abastecimento e comer-
cializacdo, conforme descriminagio
contida nos quadros que se seguem:

RECURSOS TRANSFERIDOS NO EXERCICIO DE 1980 PELA DELEGACIA
FEDERAL DE AGRICULTURA NO RIO GRANDE DO NORTE, A0S
ORGAOS ESTADUAIS REFERENTES A PROGRAMAS ESPECIAIS

SUBPROJETOS

Assisténcia Técnica e Extensdo Rural
Pesquisa e Experimentag¢ao
Cooperativismo

Regularizacao Fundiaria

Compra Antecipada da Produgao
Producdo de Sementes e Mudas
Aquicultura e Pesca

Abastecimento de Insumos
Colonizacao

Mecanizagao Agricola

Promogao de Pequenos Agricultores (CAP/CEP)

]
= VALOR
ORGAOS {em Cr§)
EMATER 63.127.400,00
EMPARN 11.295.664,00
SAG 9.664,000,00
SAG 1.830.640,00
SAG 38.640.000,00
SAG 4.104,000,00
SAG 378.000,00
CIDA 6.200.000,00
CIDA 15.080.000,00
CIDA 21.840.000,00
SAG 1.464.000,00
TOTAL —_ 173.623.704,00

RECURSOS TRANSFERIDOS PELA DELEGACIA FEDERAL DE AGRICULTURA NO
RIO GRANDE DO NORTE NO EXERCICIO DE 1980, REFERENTES A CONVENIOS
FIRMADOS ENTRE O MINISTERIO DA AGRICULTURA E DIVERSOS ORGAOS ESTADUAIS E MUNICIPAIS

N° VALOR
ORDEM ORGAQS CONVENENTES (em Cr8)
01 Convénio MA/SAG/RN — Aquisi¢cdo e Comercializagdo de Sementes fiscalizadas 30.000.000,00
02 1°. Termo Aditivo MA/SAG/RN — Classificagdo de Produtos de Origem Vegetal 1.500.000,00
03 4°, Termo Aditivo MA/SAG/RN — Combate as Doengas e Pragas do Cajueiro 1.100.000,00
04 1°. Termo Aditivo MA/GOV. EST. RGN — Implantagdo da Cidade Hortigranjeira . 5.000.000,00
05 Convénio MA/Prefeitura Municipal Tibau do Sul — Execugdo do Programa de Desenv. de Comunidades Rurais 400.000,00
06 Convénio MA/Prefeitura Municipal Flordnia/RN — Execug&o do Programa de Desenv. de Comunidades Rurais 600.000,00
07 Conv. MA/Prefeitura Municipal Tabuleiro Grande/RN — Esc. do Prog. de Desenv. de Comunidades Rurais 1.700.000,00
08 Conv. MA/Prefeitura Municipal Jucurutu/RN — Exec. do Prog. de Desenv. de Comunidades Rurais 400.000,00
09 Conv. MA/Pref. Munic. Olho D'Agua dos Borges — Exec. do Prog. de Desenv. de Comunidades Rurais 1.300.000,00
10 1°. Termo Aditivo MA/SAG/RN — Operacionatizagdo do Laboratério de Analise de Sementes o 580.000,00
1" Conv. MA/GOV. EST. do RGN — Aquisicdo de matrizes e Reprodutores elevando o desempenho da Caprinovinocultura. 5.000.000,00
12 Convénio MA/Estado do Rio Grande do Norte — Instalag3o da Vaca Mecanica 822.750,00
13 1°. Termo Aditivo do Rio Grande do Norte — Instalag3o da Vaca Mecanica 877.350,00
14 6°. Termo Aditivo MA/SAG/RN — Informagdo do Mercado Agricola 1.050.000,00
15 7°. Termo Aditivo MA/SAG/RN — Desenvolvimento do Programa Nacional de Saude Animal 3.700.000,00
16 Convénio MA/SAG/RN — Apoio & Producao e & Comercializag3o de Sementes e Mudas ) 400.000,00
17 Convénio MA/SUDENE/Fund. Est. de Planej. Agricolado RGN — CEPA — Execugdo do Planejamento Agricola no RN 13.000.000,00
18 Convénio MA/SAG/RN — Exe. Serv. de Fiscal Transito Interestadual de Animais, Produgdo e Sub-Produgio de Origem Animal 225.000,00
19 Convénio MA/SAG/RN — Implantacdo a nivel Estadual de Fiscalizag3o do Transito tnterestadual de vegetars e Produtos 270.000,00
20 Ajuste MA/ Associacdo Norteriograndense de Criadores de Ovinos e Caprinos - melhoramento Zootécnico,
através da Implementagdo do Servico de Registro Genealdgico e outras promogdes ) 280.000,00
21 1°. Termo Aditivo ao Convénio MA/SAG/RN — Aguisicio e Comercializagio de Sementes Fiscalizadas 2.600.000,00
22 2°. Termo Aditivo ao Convénio MA/SAG/RN — Aquisicio e Comercializagdo de Sementes Fiscalizadas 23.400.000,00
23 Convénio MA/Centro Social Maria Selma de Assis — Pau dos Ferros — Exec. Programa de Desenv. de Comunidades Rurais 600.000,00
24 Convénio MA/Govarno do Estado do RGN — Execucdo do Programa de Desenvoivimento de Comun[dades Rurais 5.000.000,00
25 1°. Termo Aditivo ao Convénio MA/SUDENE/CEPA-RN — Execug3o do Planejamento Agricola no R_lq G. do Norte 2.500.000,00
26 2°. Termo Aditivo ao Convénio MA/Governo do Estado do RGN — Implantac3o da Cidade Hortigranjeira 3.500.000,00
TOTAL 105.805.100,00 J




EM QUEIROZ OLIVEIRA
VOCE ENCONTRA SIMPLESMENTE
TUDOPARA SUA CONSTRUCAO.

VISITE-NOS

Antes de definir os materiais da

sua construgdo, passe em QUEIROZ

Sem falar nos melhores pregos, la vocé vai encontrar
um verdadeiro show room com as mais famosas
marcas de ceramicas e azulejos, lougas sanitarias,
metais e ferragens, tintas e vernizes, carpetes,
laminados de plastico para revestimentos, e ainda

o maior estoque de ferro e madeiras.

CONFIANCA A QUEM CONSTROI O.UEIROZ OLIVEIRA

Comerclo e Industria Ltda
Av. Rio Branco, 185 - Fone 222-2056 - Natal RN
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RN/ECONOMICO funciona agora
com uma loja de servigos gréficos,
copias xerox, redugoes,
encadernacées, serigrafia,
composicao em IBM,
fotocomposicgao, plastificacoes,
clichés em nylonprint, € mais uma
infinidade de servigos nos setores
de offsel e tipografia. Com uma
vantagem; estd mais perto de vocé,
no centro da cidade, oferecendo o

atendimento mais rapido e perfeito
que vocé pode imaginar. Ainda
mais: assegurando estacionamentg,
para seu carro.

Visite e comprove o que
estamos dizendo. Mas se vocé e
conservador, continui fazendo
servi¢os com a Editora
RN/ECONOMICO, em Lagoa Nova,
onde se mantém o mesmo padrao de
qualidade que Natal ji conhece.

ECONOMICO

Impressos Rapidos e Copias Ltda

Rua Princesa Isabel, 483 - Fone: 222- 8868 - Natal-RN




