


- Qualquer um promete garantia,
mas na hora H v.descobre
que ele nao tem obrigacao de dar:

Quando for necessirio
levar seu VW a uma oficina,
procure um lugar onde seus
direitos sio respeitados.

Leve-o 2 oficina do seu
Revendedor Autorizado
VW, que garante por
6 meses ou 10.000
quilémetros os servigos
executados e as pegas
colocadas no seu carro.

Leve-o0 a uma oficina que
trabalhe apenas com
ferramentas especiais para
Volkswagen.

Que mantenha mecinicos
atualizados.

Que lhe assegure o direito
de ter orgamentos prévios e
cumpra o prazo de entrega
do veiculo.

Nés somos Revendedor
Autorizado VW e queremos
lhe prestar servigos mais
rapidos e de melhor
qualidade.

Revendedor Autorizado
Volkswagen é seguranca.

MARPAS S. A.
Av, Tavares de Lira, 159

Revendedor
Autorizado
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OTIMISMO

_Mossord, um dos polos de desenvolvimento econdmico do

stado, € uma cidade que vive dias de euforia diante

as perspectivas promissoras de aproveitamento mais

tensivo das suas riquezas naturais: o sal, o algodao,

calcareo. Dentro de poucos dias, a economia
mossoroense sera beneficiada com um porto para o
escoamento da sua produgdo salineira. Novas industrias
de cimento deverdo se instalar na regiao. 0 algodao se
valoriza e a zona Oeste ja conquistou o primeiro lugar
na produgao do herbaceo no Rio Grande do Norte. As
plantagoes gigantescas de caju que estao sendo feitas
nos municipios de Mossoro e Apodi atrairao, brevemente,
as primeiras industrias desse setor.
0 fato € que a euforia existe no meio do empresariado,
dos administradores e do povo. Mossoro suprimiu o
problema do desemprego e Ja comega a existir falta de
mao de obra, principalmente na agricultura. RN-ECONOMICO
fol ver isso de perto, através dos seus diretores e do
redator Sebastiao Carvalho. 0 que se constatou esta
expresso na série de reportagens inclufdas nesta edigao.
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Homens
& Empresas

EIT FATUROU
200 MILHOES

A Empresa Industrial Técnica
S/A — EIT — encerrou o exerci-
cicio financeiro de 1973 com um
faturamento da ordem de Cr$ 200
milhdes. Com esse resultado, tudo
indica que esta empresa subird na
relagio das maiores construtoras do
pais. Hoje, a EIT ocupa o sétimo
lugar entre as empresas de cons-
trugio, no que se refere a patrimo-
nio liquido. Em termos de equipa-
mentos, a EIT estd em oitavo lu-
gar, com méquinas avaliadas em
Cr$ 120 milhdes.

[

T. Barreto Industria e Comércio
S/A, fabricante das confecgoes
Conté, elegeu nova diretoria: dire-
tor-presidente  — Telmo Barreto;
diretor-superintendente — Sebas-
tido Figueiredo da Silva; diretor-
industrial — Marinho Herculano
de Carvalho: diretor-secretdrio —
Wanda Lustosa da Cimara Barreto;
diretor-financeiro — José Marques
de Farias; e diretor-técnico — Fer-
nando Cysneiros Junior.

CONTE MUDA
DIRETORES

O LUCRO
DA RIONORTE

A Rionorte, companhia de cré-
dito, financiamento e investimento
ligada ao governo do Estado, alcan-
¢ou mais um bom resultado no se-
mestre que passou: o seu lucro li-
quido atingiu a soma de Cr$ 300
mil, o maior desde a sua criagio.

NATAL NAO
CONSTROI HOTEIS

Enquanto Aracaju, uma das me-
nores capitais nordestinas, elevou a
sua rede hoteleira em 1809, du-
rante o ano de 1973, Natal prati-
camente nada conseguiu nesse se-
tor industrial. Os setores publicos
envolvidos com o problema de ho-
téis planejaram muito e nfo rea-
lizaram nada, chegando mesmo a
prejudicar a agio de alguns em-
presirios que estavam de fato de-
cididos a investir no setor. De ou-
tro lado, a imprensa “defensora da
pasagem” conseguiu seu objetivo:
expulsar de Natal um empreendi-
mento hoteleiro de 10 milhdes de
cruzeiros.

SESI QUER
VENDER PREDIO

Com a construgio de sua nova
sede, em terreno localizado entre
o Estidio Castelo Branco e a Ci-
dade da Esperanga, o SESI — Ser-
vico Social da Indistria — estd
colocando 4 venda o prédio onde
funciona atualmente, na avenida
Salgado Filho. Prego: Cr$ 200 mil.

UFRN FABRICA
REMEDIOS PARA CEME

QO reitor Gendrio Fonseca assi-
nou convénio com a Central de Me-
dicamentos pelo qual a Universi-
dade Federal do Rio Grande do

Norte — através do seu Labora-
tério Farmacéutico de Produgao
Industrial — fabricard, este ano

medicamentos no valor de Cr$ 6
milhGes, para distribui¢io gratuita
em todos os pontos do pais.

RN-ECONOMICO
COMPRA MAQUINAS

A Editora RN-ECONOMICO
Ltda. ja adquiriu & Omnipol Bra-
sileira S/A a sua segunda impres-
sora off set, uma mdquina plana
Dominant, capacitada a imprimir
jornais. Como a primeira impres-
sora, uma Romayor 313, esta se-
gunda também ¢ de fabricagdo
Tcheca. As mdquinas de fotolita-
gem e gravagio de chapas, adqui-
ridas em fins do ano passado, sdo
de procedéncia inglesa. RN-ECO-
NOMICO possui, hoje, o mais com-
pleto sistema gréfico de impressio
off set do Estado, trabalhando prin-
cipalmente para empresas.

HEMETERIO TRANSA
35 MILHOES DE DOLARES

Hemetério Gurgel, hoje ligado
a um grupo financeiro norte-ame-
ricano, convocou o engenheiro Air-
ton Vasconcelos, autor do projeto
das instalagbes fisicas da Fazenda
Iguatu (empreendimento agrope-
cudrio em fase de implantagdo no
municipio de Lagoa de Velhos),
para que ele apresente o seu pro-
jeto aos técnicos de uma grande
firma americana que investird na
Fazenda Iguatu. Para atender He-
metério, Airton viajou dia 25 pas-
sado para Nassau (Bahamas). O
plano de Hemetério Gurgel € criar
160 mil cabegas de gado bovino na
Fazenda Iguatu, pelo sistema Voi-
sen. Para que isso se torne realr-
dade, deverdo ser investidos nesse
projeto, nos préximos dez anos, 35
milhdes de délares.




DEDUCAO PARA
INVESTIMENTO

Através de decretos recentemen-
te publicados no Didrio Oficial, o
governo do Estado concedeu mais
cinco anos de incentivos fiscais a
industriaslocalizadas em Natal, den-
tre as quais Simas Industrial S/A,
Confecgoes Soriedem S/A e Confec-
¢oes Sucar S/A. Esses incentivos sio
na forma de dedugiio para investi-
mento, podendo cada uma dessas
empresas beneficiadas ser reembol-
sada de 48%, do ICM recolhido A
Secretaria da Fazenda, percentual
este que terd de ser aplicado obri-
gatoriamente em projeto de am-
pliagdo.

0

Os diretores dos Supermerca-
dos Bom Preco, de Recife, pensam
objetivamente em penetrar na pra-
¢a de Natal. Com esse intuito, fize-
ram uma excelente proposta para
compra de um terreno de 20 mil
metros quadrados, situado A mar-
gem da avenida Salgado Filho e de
propriedade de Jodo Verissimo da
Noébrega.

BOM PRECO
EM NATAL

INPASA MUDA
A DIRETORIA

A INPASA — Industria de Pa-
péis S/A — mudou a sua diretoria.
Com a reniuncia de Wilamy Hidd
dos Santos da presidéncia da em-
presa, a ultima assembléia geral dos
acionistas indicou para o seu lugar
Getilio Batista da Silva Filho, fi-
cando como diretor-industrial o téc-
nico Yasuchika Hori, que h4 virios
meses vinha trabalhando no setor
de produgio da INPASA.

DIRCEU DIRIGE
O ERON PALACE

Dirceu Lima e Silva, que até de-
zembro ultimo dirigia em Natal o
setor comercial da SUAPE — Sul
Americana de Pesca S/A —, seguiu
para Brasilia onde assumiu uma das
diretorias do Eron Palace Hotel.
Dirceu ¢ irmio do deputado fede-
ral Augusto Lins e Silva Neto, da
Arena pernambucana, que é sécio
de Eron Alves de Oliveira no em-
preendimento hoteleiro de Brasilia,
com 50%, do negdcio. Para assumir
o lugar de Dirceu na SUAPE veio
de Recife Fernando da Costa Souza,
diretor da MAFISA (maior indis-
tria frigorifica e matadouro de
muares do Nordeste).

PENSATUR
ATUA BEM

Ronaldo Araujo Correia, ge-
rente em Natal da Pensatur, mos-
trase entusiasmado com os primei-
ros resultados alcangados por essa
agéncia de passagens e turismo.
Mensalmente, a Pensatur tem con-
seguido vender uma média de 300
passagens Natal-Rio e Natal-Sdo
Paulo, pela Itapemirim, o que sig-
nifica 4 lotagio de quase 10 Onibus.
Diz Ronaldo, ainda, que ji estd
estudando a preparagio das primei-
ras excursdes turisticas saindo de
Natal para vdrios pontos do pafs,
em Onibus especiais.

6 MIL EMPREGOS
NA FAZENDA ZABELR

Com a implantagdo do seu pro-
jeto de expansido a Fazenda Zabelé,
em Jodo Camara, poderd oferecer
dentro de alguns meses até 6 mil

empregos. Esse projeto, j4 encami-
nhado ao Banco do Brasil, pleitea
financiamento pelo PROTERRA
de ordem de 19 milhdes de cruzei-
ros. A sua implantagdo ocorrerd
num periodo de 4 anos e, apés
esse prazo, a Fazenda Zabelé pos-
suird a maior plantagio continua
de sisa) do mundo.

ESTRADA
MARITIMA

O prefeito Jorge Ivan estd real-
mente disposto a construir a estra-
da litoranea ligando Natal a Ponta
Negra. Estudos nesse sentido j
estio adiantados. A respeito dos cus-
tos das obras, ji se sabe o seguin-
te: cada quilémetro de estrada, em
pista dupla, custard nunca menos
de Cr$ 2 milhdes. Esse cédlculo foi
apresentado por uma das maiores
empresas de construgdo rodovidria
do pafs, que tempos atrds pensou
em propor a Prefeitura a constru-
¢do da estrada em troca do direito
de lotear os terrenos marginais.

EIT VENCE NA
RIO — SANTOS

Apesar de ser uma das maiores
construtoras do Brasil, a EIT ain-
da ndo havia marcado a sua pre-
senga no Sul do pais, onde as obras
rodovidrias atingem os maiores
custos. Vencendo agora a concor-
réncia para a construgio do trecho
Ubatuba-Raiz da Serra, da estrada
litordnea Rio-Santos, a EIT d4 um
passo decisivo para fixar sua ima-
gem no Sul. José Nilson de S4, di-
retor-presidente da EIT, firmou no
Rio os con‘ratos para construgio
da obra, no valor de Cr$ 76 milhoes.
Também firmou contrato para a
construgio, no Mato Grosso, da es-
trada ligando Dourado-Rio Bri-
lhante, obra de Cr$ 34 milhoes.



DESTAQUE EGONOMICO

REIS MAGOS
DA LUCRO

Foi encerrado o balango geral
do exercicio de 1973 das Confeccdes
Reis Magos. Para um capital reali-
zado de apenas Cr$ 2.264.268,00,
esta empresa apresentou um lucro
surpreendente de Cr$ 1.147.908,53.
Epifinio Dias Fernandes, diretor-
presidente das Confec¢des Reis Ma-
gos, estd satisfeito com o resultado
alcancado e espera repeti-lo este
ano, na sua nova fabrica da ave-
nida Salgado Filho.

OBELISCO CONSTROI
PAVILHAO DO HC

A Construtora Obelisco Ltda.
venceu concorréncia e jd assinou
contrato com a UFRN no valor de
Cr$ 1,4 milhdo, para a constru¢ao
em 210 dias de um novo pavilhdo
do Hospital das Clinicas, com
1.238 metros quadrados de drea.

SUAPE ELEVA
CAPITAL PARA
10 MILHOES

A Suape — Sul Americana de
Pesca /A — elevou o seu capital
de 7 para 10 milhdes, de cruzeiros,
em assembléia geral extraordindria.
O aumento decorre da necessidade
de ampliar a drea industrial e o
raio de a¢do desta empresa que ja
é a mais importante no ramo da
pesca no RN.

CONGRESO DA
ABECIP EM NATAL

A Associacdo Brasileira das En-
tidades de Crédito Imobiliirio e
Poupanga — ABECIP — realizard
entre 11 e 13 de margo préximo,
em Natal, uma reuniiio com os seus
representantes de todo pais. E pos-
sivel que o presidente do BNH,
economista Rubens Costa, esteja
presente. Informa Fernando Paiva,
da APERN, que a entidade apro-
veitard a ocasiao para promover a
inauguracdo da sua nova sede, na
praga Padre Jodo Maria.

6

DUBOM TOMA
RUMOS NOVOS

Depois de uma fase em que
predominou entre os dirigentes da
empresa a idéia de vendé-la, a DU-
BOM retoma o ritmo de implan-
tacio. Em assembléia geral extra-
ordindria, no comego de janeiro,
processou-se mudanga radical na
sua dire¢io. O diretor-presidente,
Dantes Trés, decidiu-se a fixar re-
sidéncia em Natal — afastando-se
teporariamente dos seus negocios
no Espirito Santo e na Bahia. E
seu pensamento s6 sair daqui de-
pois de ver a industria em funcio-
namento, o que poderd acontecer
até junho.

Augusto Monteiro promovido.

FEDERAL DE
SEGUROS

A representagio da Federal de
Seguros S/A em Natal passou, des-
de 1.° de janeiro, a funcionar a ni-

vel de sucursal. Esta medida pode
ser considerada, antes de tudo, co-
mo o reconhecimento da diregao
da Federal ao trabalho intenso de-
senvolvido por Augusto Montei-
ro de Medeiros, que por muito
tempo vem mantendo o faturamen-
to da empresa no RN muito maior
do que dos Estados de Pernam-
buco e Paraiba, juntos. Em tempo:
Augusto foi promovido e é o novo
diretor da sucursal.

LUCRO DA APERN
SUPEROU 2,6 MILHOES

Fernando Paiva, administrador-
geral da Associacdo de Poupanga e
Empréstimo Riograndense do Nor-
te, informa que o lucro registrado
no exercicio de 1973 alcangou a
casa dos Cr$ 2,6 milhdes. As reser-
vas da APERN, que no primeiro
semestre daquele ano somavam Cr$
2,5 milhdes, alcangaram Cr$ 3,2 mi-
lhdes, em 31 de dezembro com
23%, de incremento num semestre.

COMPUTADORES
DE SISTEMA

Sistema, a tnica empresa que
presta servicos de computagio no
Estado, adquiriu um computador
B-500, da Borroughs, equipado com
uma série de dispositivos que o
tornam também o mais completo.
Miguel Ferreira Segundo e Sebas-
tido Caldas, diretores de Sistema,
informam que contam, entre os
seus principais clientes, o Banco do
Rio Grande do Norte, o Banco
Bandeirantes, a Soriedem, T. Bar-
reto, Lojas Utilar, Casa Régio e o
Crediposto. Sistema estd instalada
em prédio préprio, na rua Olinto
Meira.

ANTONIO FERNANDES
ASSUME A ASCB

Anténio Fernandes Filho, pre-
sidente da Junta Comercial do Rio
Grande do Norte, foi indicado e ji
assumiu  a dire¢io da Associagdo
dos Servidores Civis do Brasil, sec-
¢ao deste Estado.

NOVOS TEARES
JA CHEGARAM

A Indistria Sitex S. A. recebeu
do Japdo 16 novos teares, que de-
verdo entrar em funcionamento até
mar¢o préximo, prazo em que es-
tardo concluidos as obras de am-
pliagdo da 4rea coberta da fabrica.
Com o novo equipamento, informa
Euzébio Maia, diretor da empresa,
que a Sitex duplicard sua produ-
¢do atual.

RN-ECONOMICO/Janeiro/74



uma universidade

chamada empresa

~— O papel de uma Universidade é movi-
mentar-se obstinadamente em dire¢do ao fu-
turo, motivada pelas ambigdes de estudo e pes-
quisa para dominio das infinitas criagdes da
inteligéncia.

Esse pensamento do Reitor Genario Alves
da Fonseca, expresso em janeiro de 1973, na
apresentacao do “Catalogo Geral da UFRN”,
ganha sentido concreto no rol de transforma-
¢oes e mudangas que estdo sendo operadas na
Universidade Federal do Rio Grande do
Norte.

Reforma Universitaria, Reforma Admi-
nistrativa, Campus, Extensdo Universitaria, e
tantas outras realizagdes dos dltimos anos, pro-
cessadas no sentido da maior racionalidade
na utilizagdo de recursos disponiveis, segundo
uma menta:idade empresarial, para o méxi-
mo aproveitamento em termos de objetivos-fi-
nais (sem perder de vista a prioridade do en-
sino, pesquisa e extensdo); essas realizagoes

colocaram a UFRN numa evidente posi¢ao
de destaque em toda regido.

A proposito, explicando a Reforma Uni-
versitaria, chamou atengdo o Reitor: “Nao se
tratou, em nenhum momento, de reformar pelo
simples gosto de inovar, desfazer para refazer,
e sim desenvolver potencialidades objetivando
atender integralmente aos reclamos justifica-
dos do povo brasileiro, cada vez mais partici-
pante e preocupado com o seu aperfeigoamen-
to intelectual”.

E a UFRN uma das mais jovens univer-
sidades do Brasil, - criada que foi pela Lei
2.307, de junho de 1958. O professor Onofre
Lopes da Silva, uma das pessoas que mais con-
tribuiram, com entusiasmo e dedicagio, para a
criagdo da instituigdo, foi seu primeiro Reitor
— tendo depois mandatos sucessivos durante
doze anos. Em maio de 1971, o professor Ge-
nario Alves Fonseca assumiu.




O CRESCIMENTO ANUAL DA UFRN ATINGE 19%.

SEM A CENTRALIZAGAO DAS ATIVIDADES ACADEMICAS

E ADMINISTRATIVAS PODERIA ATE OCORRER A INTERRUPCZAO
DESSE PROCESSO DE CRESCIMENTO, EM FUTURO PROXIMO.

REFORMA

Em 1968 a Universidade Federal
do Rio Grande do Norte teve sua es-
trutura adaptada 3s normas pre-
nizadas pelo Decreto-Lei 53/66,

complementado pelo de n. 252/67.
Essa reestruturagdo correspondia ao
que se podia pretender na conjun-
tura universitdria de entdo. Mas,
por conta do processo de permanen-
te expansio e das orientagdes do
MEC no sentido da criagdo de es-
truturas mais flexiveis e mais dina-
micas, a partir de 1972 foram e
vém sendo tomadas providéncias re-
lativas 4 esfera académica, objeti-
vando-se compatilizar a organizagio
universitdria com as novas realida-
des.

Importa considerar que o conti-
gente de estudantes tende a crescer
de forma acelerada. Entretanto néo
cabe 4 Universidade apenas atender
a um simples acréscimo de deman-
da social, mas, e sobretudo, respon-
der com a formagdo de recursos hu-
manos ao desenvolvimento regional,
cujo incremento se deve esperar.

Nessa perspectiva, os responsa-
veis pela atual Reforma Universita-
ria da UFRN nido pensaram apenas
em aspectos quantitativos. Cuida-
ram de propiciar a diversificagio de
habilitagdes, postulada pela moder-
nizagdo econdmica esperavel na re-
gido. Tais metas demandavam a
adogdo de. um modelo de Universi-
dade capaz de assegurar maiores
indices de produtividade, alcangi-
veis através de uma estrutura orga-
nizacional eficaz.

NIVEIS

Concretamente, o modelo
em implantagio se corporifica na
existéncia de somente dois niveis de
decisio didatica: Departamento e
Centros. Aboliu-se, portanto, a Fa-
culdade, o Instituto e a Escola, ér-
gios de nivel intermedidrio.

O Professor Newton Sucupira,
membro do Conselho Federal de

Educagdo, analisa com propriedade
esse modelo: num primeiro plano,
salienta-se o fortalecimento do De-
partamento como “a unidade de
acdo mais adequada para realizar o
sentido de comunidade intelectual
dentro de cada 4rea do saber”; num
segundo plano, os Centros, integran-
do os Departamentos e oferecendo
“a vantagem de serem organizacdes
mais fluidas do que as Faculda-
des tradicionais, permitindo, assim,
maior liberdade de iniciativa ¢ de
agdo dos Departamentos”.

De outro lado, na fixagio dos
cinco Centros da UFRN, manteve-se
a distingdo entre um sistema bdsico
e um sistema profissional de ensino

e pesquisa, em consonincia com os
principios da Reforma Universita-
ria Brasileira. Os Departamentos fo-
ram reduzidos de 83 para 32, me-
diante sugestio das préprias Uni-
dades, o que demonstra o grau de
conscientizagio do corpo docente da
institui¢do do Rio Grande do Norte.

ESTRUTURAGAO

Hoje, sdo os seguintes os Cen-
tros e Departamentos da UFRN:

I — Centro de Ciéncias Exatas e
Naturais

Departamento de Matemética
Pura e Aplicada

Departamento de Fisica Teori-
ca e Experimental

Departamento de Quimica

Departamento de Morfofisiolo-
gia

Departamento de Biologia

Departamento de Oceanografia
e Limnologia

Departamento de Geociéncias

II — Centro de Ciéncias Humanas,
Letras e Artes
Departamento de Estudos So-
clais
Departamento de Histéria
Departamento de Letras

Departamento de Artes

I — Centro de Tecnologia

Departamento de Engenharia e
Arquitetura

Departamento de Eletricidade

Departamento Agropecuério

Setor de Administragao Didatica do Campus

RN-ECONOMICO/Janeiro/74



N

O CONTINGENTE DE ESTUDANTES DA.UNIVERSIDADE
FEDERAL DO RIO GRANDE DO NORTE
TENDE A CRESCER DE FORMA ACELERADA:

_/

IV — Centro de Ciéncias da Saude

Departamento de Patologia, Me-
dicina Preventiva e Legal

Departamento de Medicina Cli-
nica

Departamento de Cirurgia

Departamento de Toco-Gineco-
logia

Departamento de
Clinica

Departamento de Clinica Odon-
tolégica Integrada

Departamento de
Restauradora

Departamento de Tecnologia
Farmacéutica e de Alimentos

Departamento de Farmaicia

Departamento de Andlises Cli-
nicas e Toxicoldgicas

Departamento de Enfermagem

Departamento de Educagio Fi-
sica

Odontologia

Odontologia

V — Centro de Ciéncias Sociais

Aplicadas
Departamento de Direito Pu-
blico
Departamento de Direito Pri-
vado

Departamento de Educagio

Departamento de Economia

Departamento de Administra-
¢do e Contabilidade

Departamento de Servigo Social

ENSINO

A cada ano que passa a UFRN
tem atendido a uma demanda cada
vez maior de novos alunos, em ter-
mos absolutos, os quais sdo selecio-
nados pelo concurso vestibular que
inscreveu 4.600 candidatos em
1974. O quadro abaixo revela cla-
ramente essa evolugdo da capacida-
de da Universidade.

J& como resultante da fase de
construgio do Campus e das condi-
¢oes oferecidas pelo plano de expan-
sdo, as possibilidades se ampliam,
colocando a Universidade numa po-
si¢do destacada quanto ao volume de
matriculas efetuadas.

Também aumenta a cada ano o
nimero de formandos da UFRN.
Tomando-se por base o ano de 1970,
encontramos que: a) a variagio mé-
dia do nimero de concluintes de
1972 a 1970 apresenta um aumen-
to da ordem de 27%,; b) a quanti-
dade de diplomados vem se elevan-
do gradativamente, oferecendo em
1971 um acréscimo de 26% e de
28% em 72; c) se relacionamos os
concluintes de 1972 com os de 70,
a taxa percentual adicional é da
ordem de 289%,.

O atendimento 2 demanda regio-
nal constitui uma preocupagio, ca-
racterizada pela necessidade de
maior diversificagdo de cursos e sua

compatibilizagdo com as exigéncias
do mercado.

Colocando em prética sua poli-
tica de expansdo, que visa acima de
tudo o atendimento das necessidades
da regido e particularmente do Es-
tado do Rio Grande do Norte, a
UFRN criou agora cursos novos,
além de ter agregado a Faculdade de
Jornalismo e Comunicagio Social —
pertencente & Fundagio “José Au-
gusto”.

Todos os cursos recém-instalados
foram antes objeto de detalhados es-
tudos de viabilidade, que envolve-
ram pesquisas ao nivel das necessi-
dades objetivas do mercado local, e
estio enquadrados na filosofia da
Universidade voltada para a comuni-
dade e o desenvolvimento - sécio-eco-
ndmico e cultural.

Eis os novos cursos, todos eles
com suas vagas preenchidas no exa-
me “vestibular” deste ano:

— Educagio Fisica (40 vagas);
— Estatistica (30 vagas); *
— Enfermagem (30 vagas);

— Engenharia Quimica (30
vagas);

— Arquitetura (30 vagas).
PESQUISA

O critério bdsico para o desen-
volvimento da pesquisa na UFRN ¢

CORPO DISCENTE
MATRICULA TOTAL
ANOS NOMERO DE ALUNOS VARIAGAO ANUAL
ANO BASE -1969
1969 2.435 _
1970 3,992 643
1371 4.946 033
1972 5.351 120%
1973 6.043 148%
1974 7.503 2083
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o da procura de novos conhecimen-
tos que oferecam solugGes aos pro-
blemas mais diretamente vinculados
com a nossa realidade.

Assim, a pesquisa aplicada e a
sxperimentagio constituem a tonica
do programa de pesquisa. O estimu-
lo oferecido ao aperfeigoamento do-
cente representa a medida mais efi-
caz e de repercussio direta para o
desenvolvimento da pesquisa na
UFRN. Esta afirmagio confirma-se
no seguinte fato: somente em 1972,
cerca de 23,2% do total de profes-
sores foram treinados, através de
participagio em 167 cursos, dos
quais 37 a nivel de pés-graduacio
(doutorado e mestrado), 37 a ni-
vel de especializagdo, 39 de aperfei-
goamento e 54 de atualizagio.

Segundo a categoria funcional, o
auxiliar de ensino teve mais oportu-
nidades de aperfeicoamento, repre-
sentando 48,3% no total de docen-
tes treinados no ano em andlise.

Outra modalidade importante de
estimulo tem sido efetivada através
de regimes de trabalho gratificado.
No entanto, evidenciado que nido é
esta a tinica medida valida de incen-
tivo 4 pesquisa, observa-se que, do
total de professores, 5,8% que nio se
encontram em regime de dedicagéo
exclusiva desenvolveram pesquisas
em 1972.

Importa assinalar que foi criada,
em agosto de 1973, a Comissdo de
Coordenagio do Programa de Pes-
quisas, incumbida de estimular a
pesquisa no dmbito da Universidade;
promover a elevagio do seu nivel
qualitativo, mobilizar os recursos in-
dispensaveis a execugdo do progra-
ma; acompanhar e controlar o desem-
penho dos trabalhos de pesquisas,
notadamente com relag¢do aos docen-
tes em regime gratificado.

Eis alguns titulos das 43 pes-
quisas realizadas pela UFRN em
1973: determinagdo de elementos

basicos para elaboragdo de projetos
de sistemas de abastecimento; pesqui-
sa de qualidade de madeiras produ-
zidas no Rio Grande do Norte; es-
tudo hidrolégico do estudrio do rio

10

A UFRN DESENVOLVE UM PROGRAMA DE PESQUISAS QUE
VISA ENCONTRAR SOLUGCOES PARA OS PROBLEMAS
DIRETAMENTE VINCULADOS COM A NOSSA REALIDADE.

Potengi com vistas a maricultura;
pesquisa de novas técnicas de prepa-
racio de medicamentos; incidéncia
de verminose na regido do Trairi;
os moluscos na regido de Natal; pes-
quisa nutricional em escolares de
Natal e avalia¢do nutricional no bair-
ro de Mae Luiza; aperfeicoamento
do processo de extragio de amido;
anilise do fendémeno das secas no
Rio Grande do Norte; levantamento
sobre a histéria da educagdo no Rio
Grande do Norte; pesquisa sobre o
mercado de trabalho para profissio-
nais de nivel superior no Rio Grande
do Norte.

EXTENSAO

A atuagdo extensionista da
UFRN afirmou-se na atual gestio,
sendo definida — em sintese — co-
mo “um debate horizontal entre a
instituigdo e as multiplas forcas da
comunidade”. Criou-se a Pré-Reito-
ria para Assuntos de Extensdo, co-
mo o6rgdo do sistema de administra-
¢do especifica, cabendo-lhe promo-
ver, coordenar, estimular, supervi-
sionar, controlar e avaliar as ativi-
dades préprias do género.

Na montagem de sua linha de
acdo, a Pré-Reitoria vem concentran-
do esforgos no sentido de contribuir
para a desenvolvimento sécio-econé-
mico da regido, com énfase na im-
plantagio do Projeto 16 do Plano

Setorial de Educacdo do Gover-
no: Integragio Universidade/Esta-
do/Empresa. Por outro lado, procu-
rou-se ampliar a faixa de trabalho
do Centro Rural de Treinamento e
A¢do Comunitaria (CRUTAC), que
objetiva prestar servigos as comuni-
dades interioranas, especialmente
sob a forma de estigio supervisiona-
do dos alunos.

Assim, centenas de estudantes
estio sendo treinados, anualmente,
enquanto cerca de 300 mil pessoas
foram atendidas nos 36 municipios
atingidos pelas trés sedes do CRU-
TAC, localizadas em Santa Cruz,
Santo Anténio e Ceard-Mirim. Em
outubro passado foi instalada a nova
sede do programa, em Ceard-Mirim,
abrangendo mais doze municipios sa-
télites, sem se constituir, porém, em
campo de estigio.

Como se sabe, o CRUTAC —
criado aqui no Rio Grande do Nor-
te, como experiéncia piloto da
UFRN — serve hoje de paradigma
4 organizagdo universitiria brasilei-
ra, estendendo-se por todo pais a
partir de 1969.

Outro aspecto de extensdo a me-
recer referéncia foi a vinda a Natal,
por convite da Universidade, do na-
vio-hospital “Hope”, que aqui per-
maneceu durante aproximadamente
dez meses, proporcionando a atuali-
zagdo do corpo docente das unidades
da 4rea biomédica, realizando profi-

RN-ECONOMICO/Janeiro/74



\

cuo intercAmbio de conhecimentos,
executando atividades assistenciais
de expressivo alcance, e atingindo as
camadas da populagio mais humil-
de — nio beneficiada pela previdén-
cia social. Encerrado o periodo de
permanéncia do navio-hospital na ci-
dade, prossegue — contudo — a
atuagdo do projeto de intercAmbio,
através de equipes de terra, segun-
do convénio “sui generis”.

De outro lado, implantou-se e

colocou-se para funcionar a TV-
Universitdria, em convénio, desde
1972. Esse veiculo prodigioso de
comunicagido ja se encontra prestan-
do servigos & Universidade, ao INPE
¢ ao Governo do Estado, nio somen-
te pela programagio de filmes edu-
cativos, como também pelo apoio as
atividades do Projeto SACI. A TV,
canal 5, foi instalada sob a forma
de co-participagdo entre a UFRN,
INPE e Governo do Estado, com to-
tal apoio do PRONTEL.

ESTAGIOS E CURSOS

Objetivando concorrer para a
ampliagio do quadro de méio-de-obra
especializada, a Universidade vem
participando também, por intermé-
dio de convénio, de um esforgo con-
junto com o Departamento Nacio-
nal de Mio-Obra, realizando cursos
de pequena duragdo, para atender
as demandas atuais e futuras do mer-
cado de trabalho, como forma de
intervengdo positiva no processo de
desenvolvimento sécio-econdmico.

Cuidou ainda a UFRN da im-
plantagio de cursos de licenciaturas
curtas, iniciando em agosto de
1972 o primeiro desses cursos, des-
tinado a disciplina profissionalizan-
tes do segundo grau. Esse primeiro
curso foi resultado de convénio entre
UFRN e CETENE, e os que se se-
guiram foram fruto de convénios

também com a Secretaria de Edu
cazao.

Ao nivel da integragio Universi-
dade-Empresa-Governo, age a UFRN
segundo a linha do Projeto 16 do
MEC, que constitui valioso instru-
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mento de um processo educacional
que responsabiliza a Universidade
como centro de desenvolvimento. O
projeto, em sua finalidade mais am-
pla, visa assegurar a Universidade e
a Empresa a capacidade de relacio-
namento que lhes permita estabele-
cer um fluxo continuo de beneficios
reciprocos, em correlagdo direta com
o préprio desenvolvimento. Para im-
plementar este plano, a UFRN tem
participado decisivamente, tendo —
para tanto — celebrado convénio
com o Instituto Euvaldo Lodi no
Estado.

Baseia-se o Projeto 16 no siste-
ma de estigio supervisionado, como
complementagio do treinamento aca-
démico, e foi efetivamente implan-
tado na UFRN a partir de 1971,
propiciando  prdtica para mais de
650 universitarios, em diversas em-
presas e entidades piblicas ou pri-
vadas.

NUCLEO AVANGCADO

Fazendo uma experiéncia pra-
tica de Universidade Aberta, a
UFRN estd implantado — por eta-
pas — o Nicleo Avangado de Cai-
¢, onde, j4 no primeiro semestre
deste ano, serd ministrado o Ciclo
Biésico dos cursos de Geografia, His-
téria, Ciéncias Sociais, Letras, Peda-
gogia, Direito, Administragio, Eco-

A IMPLANTAGCAO DE UM NOCLEO AVANGADO DA UFRN
EM CAICO PERMITIRA MAIOR INTEGRAGAO DA
UNIVERSIDADE NO SISTEMA ECONOMICO, SOCIAL
E CULTURAL DO RIO GRANDE DO NORTE.

/

nomia, Servigo Social e Assessor Se-
cretario Executivo — para 100 alu-
nos. No segundo semestre, ainda em
1974, serio ministrados 20 cursos
de extensdo, universitiria para 400
alunos.

Todos os cursos funcionarido no
Semindrio Santo Cura D’Ars de Cai-
6, contando com participagio finan-
ceira das Prefeituras dos municipios
da regido do Seridé.

O Nicleo Avangado promovera
uma maior integragdo da Universi-
dade no sistema econdmico, social e
cultural do Rio Grande do Norte,
permitindo participagdo mais vincu-
lada aos planos nacionais de desen-
volvimento. A idéia de sua implanta-
¢do nasceu da constatagio de que a
total concentragio das atividades
universitarias em Natal ndo atende
aos anseios de desenvolvimento so-
cial e cultural das diversas regides
do Estado.

Além de possibilitar aos estu-
dantes do interior as disciplinas do
primeiro ciclo da Area Humanistica,
sdo objetivos do Nicleo: — instalar
cursos para licenciaturas de curta
duragio; — realizar, sob a coorde-
nagio do CRUTAC, cursos de ex-
tensio universitiria em Economia,
Agropecudria, Administragio, Enge-
nharia, Contabilidade, Enfermagem,
Odontologia, Medicina, além de
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PARA O REITOR, A TRANSFORMACAO ADMINISTRATIVA
DA UFRN SE ENQUADRA NUMA FILOSOFIA EFETIVAMENTE
DINAMICA, PROPRIA DA ORGANIZACAO EMPRESARIAL.

treinamento de mao-de-obra qualifi-
cada. Para tal fim, a UFRN buscou
os recursos necessirios junto as fon-
tes financiadoras, com objetivo
de fazer o melhor pelo menor custo.

INSTRUMENTOS

A Universidade que cresce h4
que reformular seus instrumentos, a
fim de dotar suas atividades-meios
da capacidade operacional exigida
pelas novas responsabilidades. Nesse
sentido, a Reforma Administrativa
foi algo que se impds com o tempo e
com a evolugdo da UFRN. Para tan-
to, foram observados os principios
que pautam o processo em Ambito
federal, atribuindo-se énfase espe-
cial ao sistema de coordenagdo pre-
conizado pelo Decreto-Lei n.° 200.

Assim, na UFRN, a coordena-
¢do geral das atividades-meios e fins
¢ exercida pelo Reitor. Como estru-
turas intermedidrias, foram criadas
as Pré-Reitorias, cabendo a4 de Pla-
nejamento e Administragio o desem-
penho das atividades-meios, enquan-
to ficaram deferidas as Pré-Reito-
rias de Assuntos Académicos, As-
suntos Estudantis e Extensdo as ati-
vidades-fins. E a integragdo de ativi-
dades-meios e fins ocorre através
das Chefias de Departamento.

Essa estrutura organizacional
pressupde a descentralizagio e espe-
cializagdo de atribui¢des como vei-
culo para a consecugdo da plena efi-
ciéncia administrativa. A coordena-
¢do setorial é assegurada por inter-
médio de reuniGes periédicas e sis-
teméticas, a todos os niveis de
chefias da Administragdo Central.
Essa estrutura, enfim, corresponde
adequadamente as exigéncias do
processo de crescimento da UFRN,
quer nos seus aspectos finali.sticos,
quer nos seus aspectos operacionais.

Para o Reitor a transformagao
administrativa da UFRN enquadra-
se numa filosofia de “caracterizacdo
empresarial da Universidade, que,
ao invés de se manter numa atitude
passiva e burocrdtica, assume uma
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Setor de Aulas Tedricas

Visao do Centro de Desportos da UFRN

A Capela do Campus, vista da Praca Civica
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ENTRE AS EMPRESAS QUE PARTICIPAM DA CONSTRUGAO
DO CAMPUS, ESTAO AS SEGUINTES: CONSTRUTORA A. GASPAR,
CONSTRUTORA OBELISCO, CICOL,

CONSTRUTORA REBELO FLOR,

IMOSA, SOUTO ENGENHARIA, COCEL E ENARQ.
\ /
posicio de crescente vitalidade fontes internas potencialmente aptas mente nas regides onde uns e outros
operacional e desafiadora responsa- a gerar receitas. Adotou-se uma po- sjo carentes” — explica o Reitor.
bilidade criativa”. E mais: “A Uni- litica agressiva de captagdo de re-
versidade”, segundo o Reitor, “deve cursos, visando a redugdo de gastos CRESCIMENTO

caminhar para afirmar-se efetiva-
mente dinimica, através de meca-
nismos especificos, préprios da or-
ganizagio empresarial, sem contudo
esquecer suas caracteristicas essen-
ciais de entidade voltada estrutural-
mente para o ensino, a pesquisa € a
extensdo, e se dirige, também, para
rumos cada vez mais coerentes, lu-
cidamente coerentes, com os grandes
objetivos  desenvolvimentistas na-
cionais”.

EMPRESA

Foi em setembro de 1971, de-
pois de concretizar medidas necessa-
rias ao desencadeamento do proces-
so da Reforma Administrtativa, que
a UFRN assinou com o Ministério
do Planejamento e Coordenagio Ge-
ral, através do Escritério de Refor-
ma Administrativa (ERA), um
Acordo Preliminar de n.° 22, que
possibilitaria 4 Fundagdo Getlio
Vargas, executora do programa do
ERA, colher aqui os elementos e in-
formagbes que permitissem caracte-
rizar as necessidades de assisténcia.

Em seguida, outros contatos
para assisténcia foram mantidos, mas
a diregdo da UFRN nio ficou em
compasso de espera, fazendo defla-
grar o processo de reforma desde lo-
€0, com base nos levantagentos entio
procedidos.

Tragando um perfil da politica
administrativa comandada pelo Rei-
tor revela um documento da UFRN:
“A nossa realidade atual vale, ndo
apenas por si mesma, como pela es-
tratégica oportunidade oferecida,
para a implantagio das transforma-
¢oes essenciais ao futuro que nos
propomos a construir, com a obsti-
nagdo do idealisrao e a serenidade
das decisdes irreversiveis”.

Quanto A caracterizagido empre-
sarial da Universidade, fato repre-
sentativo dessa tendéncia encontra-
se evidenciado na exploragio das
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orcamentdrios e a ampliagio da ca-
pacidade de realizar novos investi-
mentos, tendo sido celebrados con-
vénios que permitiram — dentre
outros resultados — a elevagio da
renda interna. Destaca-se, por exem-
plo, o convénio feito entre Central
de Medicamentos e UFRN, para a
fabricagdo de produtos farmacéuti-
cos, através do LAFAPI, destinados
ao Plano Nacional de Distribuigio
Gratuita de Medicamentos.

Também em termos de conju-
gacio de esforgos, objetivando o bem
comum, foram firmados convénios
entre a UFRN e as 32 Prefeituras
das 4reas atingidas pelo CRUTAC;
com as 19 Prefeituras situadas na
regido do Ntcleo Avangado de Cai-
c6; e ainda — com INPS, FUNRU-
RAL, DNMO, SUDENE, SUDE-
PE e Governo do Estado, em fun-
¢io de diferentes metas.

Por outro lado, declaradamente,
a UFRN nio perde de vista que to-
da essa transformagdo estrutural,
atualmente ainda em curso, tem por
objetivo adequar o produto final da
instituicio — os seus profissionais
— as condigdes do mercado de tra-
balho e as perspectivas do nosso de-
senvolvimento. Em outras palavras,
o objetivo-sintese da Reforma Admi-
nistrativa, diretamente ligada a Re-
forma Universitdiria — e por esta
determinada —, refere-se ao aumen-
to da produtividade e da eficiéncia
do ensino.

Em decorréncia dessa linha de
acdo, as Faculdades, Escolas e Insti-
tutos foram transformados em cinco
grandes Centros de Ensino e Pesqui-
sa, aglutinando, em Departamentos,
as disciplinas correspondentes as
dreas especificas do conhecimento.
Fortaleceu-se, assim, o sistema de-
partamental, um dos pressupostos
da Reforma. “Toda essa transforma-
¢do significa a possibilidade dé cen-
tralizar e coordenar os recursos ma-
teriais e humanos, evitando-se a sua
duplicidade injustificdvel, principal-

Para a UFRN, a construgdo do
Campus surgiu como uma necessi-
dade. Ao apreciar o desenvolvimen-
to da implantagdo da Reforma Uni-
versitdria e o seu proprio ritmo anual
de crescimento (em torno de 19% ),
a UFRN compreendeu que a sua
continuidade exigia suporte fisico
mais amplo, e — ao mesmo tempo
— a centralizagdo das atividades
académicas e administrativas em
um determinado espago.

Nio obstante o éxito alcangado,
ao conseguir a mobilizagio de pro-
fessores, funciondrios e alunos para
a tarefa comum da Reforma Univer-
sitaria, constatou a administragdo
da Universidade que sua estrutura
fisica de entdo — unidades disper-
sas em bairros distantes da cidade
— constituia um ponto de estrangu-
lamento, suscetivel, até, de deter-
minar a interrupgio do processo im-
plantado.

Tomando conhecimento desses
problemas, logo ao assumir seu man-
dato, o Reitor formou um Grupo de
Trabalho, incumbido da elaboragio
do planejamento global do Campus.
Levada a idéia ao MEC, mereceu de
pronto a melhor receptividade, tan-
to do Secretirio Geral, Coronel
Confucio Pamplona, quanto do Mi-
nistro Jarbas Passarinho. Segundo o
Reitor, “o fato de o Campus vir a
ser implantado na atual fase, quando
a Universidade Brasileira assume
caracteristicas intrinsecamente dina-
micas e adaptadas ao processo de de-
senvolvimento, permite que o plane-
jamento das obras se realizasse de
forma mais racional e condizente
com os objetivos educacionais”.

Vinculado, portanto, 4 moderna
concep¢io de reestruturagio acadé-
mica, o Campus coloca-se como ex-
pressio material de uma fc. na orgs-
nica capaz de permitir o mais diver-
sificado e eficieate aproveitamento
dos recursos humanos e materias da
UFRN. Dotada de flexibilidade ope-
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O CAMPUS, OCUPANDO UMA AREA DE APROXIMADAMENTE
130 HECTARES, ESTA SENDO DOTADO DE INFRAESTRUTURA
COMPLETA, A COMECAR PELO SISTEMA VIARIO.

racional, a nova estrutura proporcio-
nara ao estudante um maior niimero
de opgdes profissionais, e maior fa-
cilidade de integragio a vida univer-
sitdria.

Na construgio do Campus o Rei-
tor faz questdo de dar preferéncia as
empresas construtoras do Rio Grande
do Norte, respeitadas — natural-
mente — as licitagdes efetivadas de
acordo com a Lei. Idéntico procedi-
mento é adotado em relagdo as com-
pras de materiais, adquirindo-se mer-
cadorias de fora somente em tltimo
caso.

Assim, as seguintes firmas locais
realizaram ou realizam obras no
Campus: Construtora A. Gaspar
Ltda; Construtora Obelisco Ltda;
Cia. de Investimentos e Construgdes
Ltda (CICOL); Construtora Rebe-
Yo Flor Ltda; IMOSA Ltda — Pro-
jetos e Instalagbes Industriais; Souto
Engenharia, Comércio e Industria
S/A; COCEL — Construgdes, Co-
mércio e Engenharia Ltda; ENARQ
— Engenharia e Arquitetura Ltda.

CONCEPCAO

A concepgdo espacial do Cam-
pus possibilita a concentragdo de re-

cursos, bem como a eliminagio da
multiplicidade de atividades parale-
las. O territério universitdrio defi-
ne-se por zonas, centros e setores.
Eis as zonas: administrativa, de en-
sino e pesquisa, recreagio, esportiva,
servigos gerais, de apoio e residen-
cial. A zona administrativa funcio-
nard como polo de convergéncia de
todas as atividades deliberativas e
executivas, sendo definida por dois
setores: o deliberativo e o executivo
(Reitoria, Conselhos e CRUTAC), e
o cultural (praga civica, radio e te-
levisio educativa, auditdrio e tem-
plo ecuménico).

A zona de ensino e pesquisa serd
constituida por centros e respectivos
setores. Os centros terdo suas ativi-
dades desenvolvidas nos setores de
documentagio (biblioteca central);
setor de aulas tedricas (pavilhdes de
salas de aula, com capacidade mé-
xima para 240 alunos em cada blo-
co, que poderio dispor-se em salas
de 40, 60, 80 e até 240 estudantes,
conforme a localizagdo dos painéis
divisdrios removiveis); setor de aulas
praticas (laboratérios basicos e pro-
fissionais e outras instalagées para
a pratica de ensino e pesquisa, agru-
pados por area de conhecimento).

O setor de aulas préticas do Cen-

Instalagoes do Laboratdrio de Quimica

tro Tecnolégico compreenderi os
laboratérios de fisica, quimica, de
material de construgio, mec4nica,
cletricidade, mecanica de solos, de
hidraulica e “atelier” de desenho. O
Centro de Ciéncias Humanas, Letras
e Artes compreenderd o setor de
aulas priticas, formado por salas es-
peciais para laboratérios de linguas
e para aulas de musica, e Nucleo de
Estudos Brasileiros.

Ainda no setor de aulas prati-
cas, havera o Centro de Ciéncias da
Satide, compreendendo laboratérios
de farmicia, clinica odontolégica,
hospital. No Centro de Ciéncias Exa-
tas e Naturais haverd instalagées
para os laboratorios de biologia, geo-
ciéncias, quimic~ e fisica. Entretan-
to, mantera a UFRN, na 4rea onde
se acham no centro de Natal, o Hos-
pital das Clinicas e a Maternida-
de-Escola Janudrio Cicco, também
destinados a aulas praticas e estagios,
pois — de imediato — seria extre-
mamente dispendioso e anti-econd-
mico transferir suas instalagées para
o Campus. Alids, ja se encontra em
fase de execugdo um profundo plano
de reformas dessas duas unidades.

INFRA-ESTRUTURA

Mas — ainda no Campus —
existird o setor de administragio di-
datica, destinado & coordenagio di-
datica dos centros, cursos e departa-
mentos. As demais zonas que cons-
tittuirio o territério universitario
sdo: de recreagio (restaurante, clu-
be de estudante e bosque); esporti-
va (estadio, piscina, quadras poli-
valentes e gindsio); de servigos ge-
rais (prefeitura, manutengio, trans-
porte e vigildncia); de apoio — (LA-
FAPI, imprensa, almoxarifado ge-
ral, almoxarifado central de medica-
mentos, acervo patrimonial e de-
partamentos de material), e zona re-
sidencial (para pessoal docente, ad-
ministrativo e discente),

O conjunto universitdrio is mar-
gens da Av. Salgado Filho (130
hectares, aproximadamente) est4
sendo dotado de infraestrutura com-
pleta, a comegar pelo sistema viario
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QUE ATENDE
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300 MIL PESSOAS

FOI AMPLIADA A AREA DE ATUAGAO DO CRUTAC,

EM 36 MUNICIPIOS DO RIO GRANDE DO NORTE.

/

racionalmente planejado. O sistema
de distribuigdo de 4gua serd auténo-
mo, com captagio através de uma
bateria de pogos tubulares e dist}}-
buigdo por gravidade, mediante um
reservatério elevado, com capacida-
de para 100.000 litros. O sistema
de energia elétrica, abastecido pelo
ramal de alta tensdo da concessiona-
ria, funcionard através de uma rede
de alimentagdo subterrdnea até uma
subestagdo central, de onde serd dis-
tribuida energia por meio de ramais
subterrneos de alimentagio de bai-
Xa tensdo para as edificagGes.

A diretriz evidenciada no plane-
jamento 'do Campus foi no sentido
de criagdo de padrdes eminentemen-
te regionais, quer na técnica e ma-
teriais empregados, quer nas solu-
¢bes arquitetdnicas adotadas. Em su-
ma, procurou-se desenvolver uma
arquitetura ecolégica, em consonan-
cia com critérios estéticos funcional
e econdmicamente vélidos. Para a
Praga Civica — por exemplo — o
arquiteto Alcyr Meira, autor do pro-
Jeto, encontrou a solugio de volumes
robustos em alvenaria de pedra, de-
pois de pesquisar materiais locais e
seus empregos no decorrer dos tem-
pos, desde a origem de Natal com o
Forte dos Reis Magos.

Na fase inicial, a UFRN deu
énfase A construgio da zona de en-
sino e pesquisa, que, complementa-
da com edificages do Almoxarifado
Central, assegurara a instituigdo le-
var, no atual exercicio, para o Cam-
pus, as unidades da 4rea humanisti-
ca e tecnoldgica.

Para dar continuidade as obras
de implantagio do Campus, a UFRN
dispée em 1974 — somente em- seu
orgamento — de Cr$
6.700.000,00. Afora esses recursos
préprios, contard ainda com finan-
ciamentos de Cr$ 9.195.000,00
(para obras), de Cr$ 4.291.000,00
(para infra-estrutura), e mais Cr$
4.904.C00,00 (para equipamentos),
totalizando em quase Cr$ 20 mi-
lhdes os investimentos a serem feitos
no exercicio, com vistas ao futuro da
Universidade. Estdo assegurados re-
cursos para os préximos anos de rea-
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lizagoes, conforme Plano Plurianual
aprovado, pois o planejamento se faz
também a longo prazo, com apoio ja
garantido do MEC até 1979.

ASSISTENCIA ESTUDANTIL

No ano de 1973, atingiu a Uni-
versidade, em quantidade e quali-
dade, o maior indice de alunos be-
neficiados pelas diversas categorias
de bolsas, dando cumprimento aos
corvénios celebrados com o MEC
e instituigdes varias, dentro da exe-
cugido do Programa Bolsa-de-Traba-
tho e Monitoria.

Foram concedidas 845 bolsas
pela UFRN no ano passado, as quais
foras assim distribuidas:

— Na érea de Ciéncias da Sau-
de foram concedidas 71 bolsas; na
drea de Ciéncias Tecnolégicas 33;
na area de Ciéncias Hunamas 61; na
srea de setores administrativos 80;
totalizando 245 bolsas. Os bolsistas
monitores, em numero de 80, per-
ceberam a quantia de Cr$ 250,00
mensais.

Os bolsistas com fungdes de au-
xiliar de biblioteca e escrevente da-
tilografo, em nimero de 48, perce-
beram Cr$ 120,00 mensais. E os
bolsistas do convénio MEC/Empre-
sa/UFRN perceberam Cr$ 240,00
mensais, sendo 177 os bolsistas des-
ta categoria que exerceram fungdes
na prépria Universidade, e 145 que
exerceran fungdes em empresas do
Estado.

Também foram concedidas bol-
sas (no valor de Cr$ 90,00 men-
sais) para bs carente de recursos fi-
nanceiros, afora alimentagdo e resi-
déncia. Os beneficiados — em ni-
mero de 150 no ano passado — mo-
ram atualmente numa vila de 16
casas, dividida em alas feminina e
masculina, estando porém reservada
uma 4rea prépria para construgio da
Residéncia Universitaria no Campus.

RESTAURANTE
E RESIDENCIAS

Uma das maiores preocupagdes
do Reitor tem sido no sentido de

criar condi¢des materiais condizen-
tes com a dignidade da populagdo
universitiria e seus interesses legi-
timos. Nesse sentido, afora outras
medidas concretas, a construgdo do
Restaurante Universitirio ganhou
prioridade, e durante este ano letivo
j4 entrard em funcionamento no
Campus.

As instalagdes do restaurante sio
modernas adaptadas a oferecer ser-
vigos ordindrios (café pela manha,
almogo e jantar) a todos os integran-
tes dos quadros da UFRN, além de
servigos especiais: suas dependéncias
poderio ser cedidas a entidades para
recepgbes, banquetes e demais reu-
nides sociais, depois das 21 horas,
mediante contrato extra.

Esse restaurante dispoe de capa-
cidade para oferecer 2400 refeigoes
didrias, a saber: 800 pequenos-almo-
¢os (café da manhi), 1.000 almo-
gos e 600 jantares, podendo tais
quantidades ser duplicadas, confor-
me a necessidade, em virtude do sis-
tema de rotatividade.

De outro lado, determinou tam-
bém o Reitor prioridade para a im-
plantagdo dos projetos de blocos re-

sidénciais no Campus, os quais —
entio — deverdo estar concluidos
ainda no primeiro semestre do cor-
rente ano, entrando em fase de fun-
cionamento no segundo semestre.
Inicialmente, serdo oferecidas cer-
ca de 300 vagas aos universitarios,
contando os blocos com confortaveis
apartamentos, salas de estudo e lei-
tura e outras dependéncias residen-
ciais.

ESPORTE E RECREAGAO

Com o advento do Decreto-Fe-
deral 69.450, de 1.© de dezembro
de 1971, tornando obrigatéria no
ensino superior a prdtica da edu-
cagdo fisica, a UFRN veio ampliar
mais ainda suas atividades. Assim,
em 1972, gracas aos esforcos e ao
apoio do DED do MEC, com re-
cursos da Loteria Esportiva, o Rei-
tor decidiu, em termos definitivos,
proceder a implantagio de um nu-



SETORES,
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A UFRN NAO PODERIA SE OMITIR PERANTE O DRAMA DA
MISERIA E DA POBREZA. PORISSO, ELA MANTEM NO HOSPITAL
DAS CLINICAS, NA MATERNIDADE-ESCOLA E EM OUTROS
IRRESTRITOS SERVIGCOS ASSISTENCIAIS.

cleo para tal finalidade. Isso foi
feito, e — em dezembro de 1973
— um balan¢o registrava que o
Departamento de Educagio Fisica
da Universidade havia matriculado
1.338 alunos de ambos os sexos, in-
corporando as turmas de 1972 e 73
do Ciclo Bisico.

O Departamento de Educagio
Fisica, antiga aspiragio do corpo
discente, criada no dia 4 de marco
do ano passado, com a participa-
¢io de centenas de estudantes uni-
formizados, fato que impressionou
altas autoridades presentes. Aos
alunos sio oferecidas agora condi-
¢bes de aperfeicoamento técnico-
desportivo, dentro das seguintes mo-
dalidades: condicionamento fisico,
natagio, basquetebol, volibol, atle-
tismo, handebol, futebol de campo
e de saldo. Ainda em 1973, sob a
coordenacio desse Departamento,
foram realizados os testes de apti-
ddo fisica para 208 candidatos ao
vestibular para o Curso de Educa-
¢do Fisica — também recém-criado
pela UFRN.

Para o exercicio de 1974, o pla-
no de expansio do Departamento
de Educagio Fisica prevé: conclu-
sio da arquibancada do campo de
futebol; continua¢ao das obras de
constru¢io do Gindsio Olimpico;
urbanizag¢io da drea com o plantio
de 4rvores e ajardinamento; intro-
dugio no curriculo de pritica de
outras modalidades; aumento do
numero de professores; planeja-
mento de treinamentos para os
Jogos  Universitdrios  Brasileiros;
iluminagéo de toda a drea para pos-
sibilitar a pritica esportiva a noite;
aquisi¢io de material especializado
e equipamento da pista de muscu-
lagao.

RECURSOS HUMANOS

Um significativo elenco de esti-
mulos indiretos aos docentes e ser-
vidores foi criado pela Universi-
dade, objetivando a elevagio do
seu nivel de satisfacio e bem-estar.
Ilustram essa politica: a institui-
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¢do da Associagdio dos Professores
(APURN), com atribuic¢io de con-
gregar e representar toda a classe,
intensificando o retreinamento in-
ter-comunitdrio, além de promover
medidas tendentes a assegurar o
bem-estar dos seus associados, in-
clusive através da ampliagio de um
servico de Reembolsavel; a dinami-
zagio da Associagio dos Funcioni-
rios (AFURN), voltada, desta vez,
para a drea de servidores de apoio:
a celebracio de contrato com a
Federal de Seguros S. A., visando
a realizacdio de seguro em grupo
por parte de todos os servidores; a
prestacdo de assisténcia social aos
servidores de categoria mais hu-
milde, procurando integri-los e
fazé-los ascender dentro da comu-
nidade universitiria; a realizagdo
de programagdes educativas e re-
creativas, congregando os comuni-
tirios em torno de comemoragoes
civicas, religiosas, esportivas ou
simplesmente festividades com mo-
tivaches restritas a instituigio, vi-
sando a conscientizagdo de propé-
sitos comuns e identidade de a¢io.

De outra parte, processa-se ain-
da a qualificagdo de pessoal, que
concretiza e funcionaliza todas as
outras transformac¢Ges. Sem essa
preocupacao, entende a Universi-
dade que de nada valeriam os es-
forcos de atualizagio e dinamiza-
¢do. O programa de qualificagdo
de pessoal caracteriza-se por uma
conota¢do marcantemente pragma-
tica, visando ao desenvolvimento
de habilitacdes e aptides a serem
efetivamente utilizadas para aten-
dimento das necessidades préprias
da atual etapa de expansio. Foram
nesse sentido, intensificadas as opor-
tunidades . para o corpo docente,
ampliando-se a sistemdtica do trei-
namento em diferentes niveis.

No programa de capacitagio de
pessoal técnico- administrativo atri-
buiu-se especial importincia a rea-
lizacio de cursos, treinamentos, es-
tdgios como instrumentos de pro-
fissionalizagdo do servidor universi-
tdrio.

Com o objetivo de preparar o
corpo docente e diretores das uni-
dades quanto a sua adaptagido e
melhor utilizacio dos recursos con-
centrados no Campus, foi feito em
outubro do ano passado, na Praca
Civica Universitiria, um Semina-
rio, no qual foram abordados os
seguintes temas: reestruturacio da
UFRN e Campus; administracgo
académica no Campus; vida estu-
dantil no Campus; Campus e co-
munidade. A participagio de 150
docentes e administradores no Se-
mindrio refletiu positivamente na
integracio e formacio de uma men-
talidade apta a assimilar o novo
sistema de organizagio decorrente
da implantagio do Campus e da
fase atual da Universidade.

COMUNIDADE

Encravada em um dos Estados
mais pobres do Nordeste, nio po-
deria a UFRN se omitir perante
o drama de miséria e de pobreza
da maior parte do povo norterio-
grandense. O Hospital das Clinicas,
a  Maternidade-Escola  Janudrio
Cicco, o Servico de Atendimento
de Urgéncia — da Faculdade de
Medicina; a Clinica Integrada da
Faculdade de Odontologia; o De-
partamento de Prdtica Juridica da
Faculdade de Direito e o CRUTAC,
vém prestando, exclusivamente as
custas da Universidade, os mais
amplos e irrestritos servigos assis-
tenciais 4 populagio do Estado.

O Hospital das Clinicas, por
exemplo, tem por finalidade ofere-
cer condi¢des de ensino pritico no
ciclo profissionalizante do Curso
Médico e da Escola de Auxiliares
de Enfermagem; bem como ofere-
cer campo de treinamento, no Ser-
vico de Atendimento de Urgéncia
aos concluintes das Faculdades de
Odontologia e Farmicia, numa
ac¢do interdisciplinar. Este hospi-
tal conta hoje com 204 leitos. No
ano de 1973, seu servico clinico de
ambulatério realizou 39.641 consul-
tas. com uma média didria de 117,8
atendimentos.
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HOSPITAL E MATERNIDADE

Intimeros melhoramentos estdo
sendo feitos no Hospital das Clini-
cas. Entre outras obras, construiu-
s¢ e inaugurou-se recentemente O
novo prédio do Ambulatério, com
condigBes técnicas e funcionais pla-
nejadas dentro da moderna técnica
de administra¢do hospitalar. Fo-
ram iniciadas as obras de amplia-
¢do do Servico de Atendimento de
Urgéncia (Pronto Socorro), unico
até entfo existente no Estado e que
ainda beneficia municipios limitro-
fes do Rio Grande do Norte.

J4 se acha em fase de conclu-
$30 0 novo Banco de Sangue, com
251,5m2, construido em terreno
anexo 4 Escola de Enfermagem.
Foram iniciadas as obras de cons-
trugio de um pavilhdo com aproxi-

madamente 1.238,5m2, anexo ao
Hospital, com capacidade de 30
apartamentos para pacientes parti-
culares. Tal realizacio coaduna-se
com o sentido de auto-sustentagdo
financeira que se procura impri-
mir as atividades hospitalares da
Universidade.

Na Maternidade-Escola Janud-
rio Cicco, até 15 de dezembro de
1973, foram registrados os seguin-
tes atendimentos: pacientes inter-
nadas — 8.309; partos realizados
— 6.160; sem contar os indices dos
atendimentos ambulatoriais. A Ma-
ternidade, como instrumento das
atividades académicas, vem funcio-
nando com todas as caracteristicas
de um Hospital de Ensino, enfati-
zando, de todas as maneiras, o cu-
nho pritico que se pretende dar
ao ensino das especialidades, den-
tro do principio da alta rotativi-
dade que constitui a assisténcia obs-
tétrica na capital do Estado.

De outro lado, as clinicas da
Faculdade de Odontologia da
UFRN, no perfodo de 1.° de fe-
vereiro a 27 de dezembro de 1973,
realizaram nada menos de 23.572
atendimentos, segundo demonstra
um detalhado relatdrio dos diferen-
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NA CONSTRUGCAO DO CAMPUS, AS EMPRESAS CONSTRUTORAS
DO ESTADO TEM PREFERENCIA. IDENTICO PROCEDIMENTO
£ ADOTADO NA COMPRA DE MATERIAIS, ADQUIRINDO-SE
MERCADORIAS DE FORA SOMENTE EM OULTIMO CASO.

Vista parcial do Setor de Aulas Tedricas

tes tipos de exames, radiografias,
restauracdes, proteses, cirurgias e
outras formas de servigo dentdrio.

Todo esse trabalho da UFRN,
no sentido do atendimento s ne-
cessidades da populagio pobre, sio
tarefas que a Universidade assu-
miu ao longo do tempo — em fun-
¢io da realidade particular do Rio
Grande do Norte, onde os setores
publicos encarregados do setor —
infelizmente — nfo dispdem de
recursos suficientes para cumprir
seu papel.

Apesar disso, a Universidade
responde quase sozinha por esta
atuagdo, contando quase que exclu-
sivamente com recursos do MEC.
O Governo do Estado sé tem po-
dido participar com a liberagdo de
pessoal, vez por outra, e agora com
a doagio de Cr$ 10.000,00 para o
CRUTAC de Ceari-Mirim.

TRABALHO CON]JUNTO

Ao concluir seu ultimo relaté-
rio perante a Assembléia Univer-
sitdiria, o Reitor da UFRN enfa-
tizou a constatagdo de que os éxi-

tos alcancados pela Universidade,
em todas as suas diversas frentes
de atuagdo, decorreram de um tra-
balho conjunto, de que participa-
ram estudantes, professores, comu-
nitdrios, homens de empresa e de
Governo. Em seguida, fez apelo a
uma integragio ainda maior;

“Minhas ultimas palavras sdo de

conclamagio a todos os que com-
péem a UFRN ou que se interes-
sam pelos destinos da comunidade
norte-rio-grandense para que, jun-
tos, coesos, organizados possamos
constituir a for¢a basica impulsio-
nadora das institui¢Bes. universita-
rias, génese e dinamo das grandes
transformag¢Ges histéricas dos nos-
sos tempos”.

Esse poderia constituir o enfo-
que bisico da filosofia administra-
tiva adotada pelo Reitor Genirio
Alves Fonseca ao longo destes trés
anos de atividades, marcados pela
vontade e pela consciéncia de que
¢ indispensavel conduzir 0 processo
de mudangas liderando-o em favor
dos grandes designios comunitérios.



Avioas
RN caminha
para um
milhao
de sacos

A meta da produgio de um mi-
lhdo de sacos de agucar no Rio Gran-
de do Norte na atual safra (moagem
que comega em agosto préximo) es-
taré mais perseguida do que nunca:
a Usina Sdo Francisco, atualmente
gerida pela Companhia Agucareira
Vale do Cear4d Mirim, devera atingir
mais de 300 mil sacos e a Usina Es-
tivas, embora tenha feito uma previ-
sdo inicial de 340 mil, podera che-
gar aos 600 mil, segundo os obser-
vadores. J4 na safra 1974/75, no
entanto, o milhio de sacos estara ple-
namente superado. )

As perspectivas para o agucar po-
tiguar sio as melhores possiveis e
uma prova disto € a entrada da (Ijon}-
panhia Agucareira Vale do Ceara-Mi-
rim para o fechado clube da Coope-
rativa dos Produtores de Agtcar e
Alcool do Estado de Pernambuco:
¢ a tinica empresa de fora de Per-
nambuco filiada & Cooperativa e isto
quer dizer que a sua produgdo serd
comercializada totalmente através
daquele orgdo, até mesmo as cotas
nio excedentes que a prépria Com-
panhia vender, mas ja na condigdo
de membro cooperativo.

Afora isto, e considerando-se que
a produgdo da Usina Estivas jd hoje
¢ disputada inclusive por importan-
tes fabricas de refrigerantes regio-
nais, existe atualmente um inusita-
do movimento de fomento & planta-
¢do, em todas as 4reas produtoras.
No fim de janeiro a Companhia
Agucareira Vale do Ceard-Mirim
chega a 800 hectares de drea nova
de plantio, com mais 1.200 hectares.
de socaria (cana j4 existente, de boa
qualidade, pois a antiga foi em gran-
de parte erradicada), representando-
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esses 2.000 ha. plantagdo da prépria
Usina Sdo Francisco, que por conta
disto atingird de 130 a 140 mil to-
neladas de cana colhida. Consideran-
do ainda o esforco do investimento
que alguns fornecedores (plantado-
res) vém fazendo na ampliacio das
suas areas e no melhoramento dos
cultivos atuais, pode-se esperar que
essa produgdo extra seja equivalente
a da prépria Usina.

Geraldo Melo filiou sua usina 2
cooperativa de Pernambuco

Geraldo José de Melo, da Com
panhia Agucareira Vale do Cearé-
Mirim, acha que se a Sio Francisco
moer acima de 250 mil toneladas na
préxima safra, com a sensivel me-
lhoria de rendimento industrial que
também estd programada, pode-se as-
segurar a produgio acima de 300
mil sacos, atingindo-se a plena capa-
cidade da moenda atual.

AUTO-SUFICIENCIA
SERA CONSEGUIDA?

Nas terras do vale do Ceara-Mi-
rim o programa agricola continuari
se expandindo, diz Edgard Varela,
também da Companhia, ja com vis-
tas a safra que se inicia em "agosto
de 1975: serdo plantados mais 600
hectares de toboleiros até agosto
préximo e de 600 a 800 hectares
de vérzeas, a partir daquele més,
tudo em terras da Usina. Adiciona-
do o programa de 1974 is areas ji
disponiveis, espera-se na safra que
se inicia em agosto/75 uma produ-
¢do de canas préprias da ordem de
220.000 toneladas. A contribuigio
dos fornecedores, na mesma época,
nio deverd ser inferior a 160 mil
toneladas. Isto quer dizer que na sa-
fra 1975/1976, com os equipamen-
tos atuais, a Sdo Francisco ja nao
podera moer toda a cana disponivel,
pois antes de agosto de 1975 ja de-

veréd ter capacidade de moagem de
aproximadamenie 3.000 tonela-
das/dia. Para resolver o problema, a
Companhia partiu para aquisi¢io de
uma nova moenda.

Antes, porém, de nos referimos
4 ampliagio da Usina Sdo Francisco,
algumas consideragbes sobre o que
vem a ser a questio maior da produ-
¢io acucareira do Rio Grande do
Norte: o Estado hoje consome, por
ano, em torno de um milhdo de sa-
cos, justamente a produgio que s6
seria atingida a partir de 1975. Mes-
mo assim, parte da ainda insufici-
ente produgdo dos dias de hoje é
vendida para fora e, em contrapar-
tida, o Estado compra em Pernam-
buco e Alagoas o resto do agucar de
que necessita para seu consumo. Por
que a discrepancia? Geraldo José de
Melo explica:

— “A produgio de agiicar é con-
centrada em determinado periodo do
ano, entre cinco e seis meses. Ima-
gine-se, por exemplo, o préximo ano.
Se o Estado produzir um milhdo de
sacos, € se o prego de venda ao nivel
da Usina chegar a Cr$ 60,00 o va-
lor do acgiicar serd de Cr$ 60 mi-
Thées, ou seja, mais de Cr$ 10 mi-
Ihées por més, no periodo da safra
ou, mais exatamente, em torno de
Cr$ 1.250,00 por semana. Ora, o
consumo de um milhdo de sacos
acontece ao longo de 12 meses. Se-
ria necessdrio, portanto, que as usi-
nas produzissem o suficiente para
abastecer o Estado, e distribuindo a
sua produgdo através de uma rede
comercial quase totalmente descapi-
talizada, estivessem em condigdes fi-
nanceiras de formar, elas préprias,
unr estoque que terminaria sendo,
no final de cada safra, da ordem de
500.000 sacos, no valor aproximado
de Cr$ 30 milhoes”.

)

“Se as organizagbes comerciais’
— lembra ainda Geraldo José de
Melo — “ndo estdo capacitadas fi-
nanceiramente para comprar em seis
meses toda a produgio que venderio
em 12 meses, as Usinas precisariam
dispor desses Cr$ 30 milhdes, para
que elas prdprias formassem os es-
toques”.

Essa estocagem, alids, ji é fi-
nanciada pelo JAA — Instituto do
Agucar e do Alcool, através do Ban-
co do Brasil, mas o valor do finan-
ciamento por saco é insuficiente para
cobrir os custos de produgio, de ma-
neira que os estoques ficam limita-
dos & disponibilidade de capital de
giro préprio das Usinas. Nio tendo
essas disponibilidades muito eleva-
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das, os estoques formados também
tém de ser pequenos e a tnica solu-
¢do é escoar a safra enquanto ela se
processa, captando-se em outras pra-
¢as o dinheiro necessario para pagar
integralmente a produgio,,

Quanto a produgdo, existe ainda
a fixagfo de cotas, por parte do Ins-
tituto do Acucar e do Alcool, que
determina os tetos a serem alcanga-
dos por cada Estado produtor.

Sobre o assunto, Edgard Varela
pondera:

— “Ocorre que o mercado mun-
dial esta avido de agicar, cujos pre-
gos estdo excessivamente altos. Isto
criou uma possibilidade de exporta-
¢do para o Brasil, de quantidades
que ndo podiam sequer ser antevis-
tas hd pouco tempo. Mais agucar
houvesse disponivel no Brasil e mais
aguicar exportariamos. As nossas ex-
portagées em 1973 foram da ordem
de US$ 800 milhges, s6 desse pro-
duto, Com o mercado interno tam-
bém em crescimento, nio tem senti-
do se receiar que o IAA deseje limi-
tar a produgio das Usinas, apenas
para manter essa produgio dentro
das respectivas cotas oficiais”.

Edgar Varela afirma que em 75 o
RN sera autosuficiente

Mesmo assim, é opinido geral
que ja na préxima safra o Rio Gran-
de do Norte serd auto-suficiente em
matéria de aguicar, devendo as duas
Usinas locais, a partir de 1974, co-
megar a programar de forma mais
racional e ordenada o abastecimento
dos Estados vizinhos, em dire¢do ao
norte do Pais: para 14 certamente se
destinard o excedente de produgio
que ji deverd ser substancial em
1975.

PETROLEO E AGUCAR

Se pouca gente sabe, o agicar
tem muita coisa a ver com a crise
mundial do petréleo e essa implica-
¢do chega a atingir também o Rio
Grande do Norte. E uma relagio be-
néfica, explique-se: as usinas forne-
cem o melago, sub-produto utiliza-
do como matéria prima na produgio
de alcool, através de sua destilagio,

sendo também utilizado para outros
fins. O melago atualmente alcanca
pregos altissimos no mercado mun-
dial. Até agora, se fosse convertido
em 4lcool pelas préprias usinas, o
valor do alcool terminaria sendo in-
ferior ao do melago, pois embora os
precos resultassem iguais, ndo se-
riam suficientes para cobertura dos
custos da produgio do élcool. A pre-
feréncia de todas as Usinas, ou da
sua grande maioria (como as do Rio
Grande do Norte) foi a da venda do
melago diretamente para o exterior,
em tanques de navios, dentro dos li-
mites das autorizagdes que o IAA
vem concedendo para exportagao.

Agora, no entanto, a crise mun-
dial do petréleo induziu as autorida-
des a reconsiderar essa politica, jul-
gando necessario, como é dbvio, am-
pliar a disponibilidade interna do
alcool e permitir o aumento de seu
consumo como carburante, adicio-
nado & gasolina.

— “Trata-se de uma politica

muito légica” — diz Geraldo José
de Melo — porquanto o consumo
de 4lcool no Brasil, como mistura

carburante, é de apenas aproximada-
mente 5% do total da gasolina con-
sumida, enquanto em muitos paises
a propor¢io de mistura chega a
25% de alcool e 75% de gasolina.
A produgio interna do 4lcool pode
subir muito, desde que o prego do
produto seja satisfatério, para esti-
mular os industriais. A Sdo Francis-
co tem uma pequena destilaria de
adlcool, que nio vem sendo usada
pelo fato de estar exportando o me-
lago. Mas estd pensando seriamente
em reconsiderar essa posi¢io”.

A problemiética da produgio de
alcool pelas Usinas estd em mios do
IAA que certamente deve adquiri-lo
em grandes quantidades e entregi-lo
a Petrobrds, que o utilizard como
mistura da gasolina.

VOLTANDO
A SAO FRANCISCO

Para fazer face ao crescimento
de sua capacidade de moagem, na
safra 1975/76, a Usina Siao Fran-
cisco partiu para a aquisigdo de mo-
dernissima moenda e j4 no final da
préxima safra o novo equipamento
podera estar chegando a Ceara-Mi-
rim. Tratase de uma maéquina
Smith-Mirlees, adquirida na Ingla-
terra, que j4 incorpora os ultimos
avangos da tecnologia agucareira do
mundo e poderd ser entregue dentro
de nove meses.

A opgdo pela maquina inglesa,
segundo o economista Geraldo José
de Melo, tem a seguinte explicagio:

— “A indtstria nacional se en-
contra sobrecarregada, ultimamente,
no que se refere a equipamentos pe-
sados para usinas, obrigando os fa-
bricantes de moendas a estabelecer

prazos de entrega incrivelmente lon-
gos. As propostas de fornecimento
de moendas nacionais que recebemos
falam de um prazo de 25 meses, a
partir da data da encomenda, prazo
que, somado ao necessirio para
transporte e montagem do equipa-
mento, que ndo serd inferior a qua-
tro ou cinco meses, implica em que
a moenda nova sé estaria disponivel
30 meses ap6s o pedido. Por essa
razdo, resolvemos adquirir a inglesa”,

A moenda Smith-Mirlees, além
de qualidades excepcional e de estar
na Usina em prazo consideravelmen-
te menor, é mais barata um milhdo
de cruzeiros, que a brasileira de me-
Thor prego, mesmo sem levar em con-
ta o fato de que o prego das moendas
nacionais é onerado por uma taxa
de reajuste cobrada pelos fabrican-
tes, durante o prazo necessario para
entrega. Por todas essas razdes, a
Usina Sao Francisco est4 firmemente
interessada na importagdo, cuja efe-
tivagdo dependerd apenas da aprova-
¢do formal das autoridades brasilei-
ras, que certamente a dardo, tendo.
em vista as disposi¢des bastante cla-
ras da atual legislagdo sobre simila-
res nacionais.

Informa o sr. Edgard Varela que
a montagem da nova moenda serd
feita por engenheiros ingleses e ela
terd capacidade inicial da ordem de
3.500 toneladas/dia, podendo moer
até 4.500 toneladas, com altas taxas
de extragdo de sacarose da cana.

A partir da instalagdo dessa mo-
enda e dos demais equipamentos que
estdo sendo adquiridos no Brasil, a
Usina Sio Francisco ficard depen-
dendo apenas da existéncia de bas-
tante cana para moer e da autoriza-
¢do do TAA para produgio acima das
cotas oficiais, hoje existentes.

Em resumo, a perspectiva do
agicar no Rio Grande do Norte,
atualmente é a seguinte: safra atual,
mais de 300 mil sacos da Usina Sao
Francisco e perto de 600 mil, da
Usina Estivas (estimativa nio ofi-
cial); na safra de 1975, produgdo
superior a 500 mil sacos, na Sdo
Francisco e, possivelmente, estabili-
zagdio da capacidade da Estivas. A
partir do préximo ano, o Estado se
torna auto-suficiente e a comerciali—
zagdo do agiicar ser4 racionalizada
de modo- a que o Rio Grande do
Norte nio precise importar um pro-
duto que ja estard produzindo aci-
ma de suas necessidades domésticas.
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Politica que ndo constroi

De 1972 para 1973, a receita da Prefeitura de Natal aumentou
em 64%, subindo de Cr$ 15,9 milhoes para mais de Cr$ 24 milhoes.
Este ano, segundo as previsoes, a receita municipal devera aumentar
em 40%, podendo atingir Cr$ 38 milhGes. No ano de 1972, 80,5%
da receita estavam comprometidos com dividas, que atingiam Cr$ 12,8
milhGes. Hoje, os débitos da Prefeitura estio sendo saldados rigoro-
samente dentro dos prazos e correspondem apenas a um percentual
de 24% da receita prevista para este exercicio.

Outra informagdo importante: em 1971, 52% da arrecadagao
se destinavam as despesas com pessoal; em 1973, esse percentual caia
para apenas 40% ; e este aano, essas despesas representardo menos de
30% da receita global do municipio.

Damo-nos ao trabalho de citar tantos algarismos e estatisticas
para realgar um fato que agora € incontestavel: a situagio financeira
da Prefeitura de Natal ndo é cadtica; a Prefeitura ndo esta na bancar-
rota; nem os homens que hoje respondem pelo comando da coisa pu-
blica municipal sdo irresponsaveis, como alardeou com insisténcia o
grupo politico que faz oposi¢do ao sistema.

Como ainda € facil se usar os meios de comunicagdo de massa
para publicar mentiras! Como ainda se pode, impunemente, usar a
injtria e a caliinia como instrumentos de promogdo politica! Como, no
Rio Grande do Norte, ainda se esta longe de unir liderangas em favor
dos grandes objetivos!

Estamos falando sobre o fato isolado das finangas da Prefei-
tura — que em poucas ocasides estiveram tdo equilibradgs como se
encontram hoje —, como poderiamos falar sobre tantos outros fatos,
principalmente da drea da Administragio Publica, que sdo crimino-
samente desvirtuados, invertidos, mal interpretados pela minoria po-
litica(e até pela maioria)com o objetivo de destruir os que governam.
Aqui, ainda ndo se aprendeu a fazer oposigdo construtiva. Os grupos
partidarios continuam a pensar muito mais em termos personalisticos
do que em termos de coletividade. E quem continua perdendo é o
Rio Grande do Norte; € o seu povo que, pacientemente, espera solu-
¢Oes para os seus problemas sociais € econdmicos, enquanto as lide-
rangas se degladiam no campo das disputas estéreis e aqueles que
se voltam para o trabalho sofrem o vexame das acusagbes mesquinhas.




O nascente parque industrial de
Mossoré, que vive praticamente do
aproveitamento de produtos naturais
d? regido (sal, algodio, oiticica, cal-
careo) apresenta hoje um aspecto
que pode ser classificado de inusi-
tado: enquanto empresas como a Ita-
petinga Agro-Industrial, fébrica de
cimentos, estd equipada com o que
de mais moderno existe em matéria
de maquinaria, um homem se dedi-
ca & extragdo de dleo de oiticica com
mdquinas por cle préprio idealizadas
e fabricadas ha 16 anos, utilizando
principalmente pegas obsoletas de
motores de carros, sucata que ele
bem conhecia, pois antes era moto-
rista de caminhdo. E o que é mais
interessante: ele criou e colocou em
funcionamento uma inddstria fabri-
cante de soda cdustica, com Know
how préprio.

Aderaldo Felix Bezerra, 46 anos
de idade, por conta da sua obstina-
¢do em continuar ainda hoje utili-
zando as prensas, o decoticador, o fil-
tro, os tanques, polias, correias e
mancais que construiu usando ape-
nas uma intuitiva capacidade de
obscrvagdo, passa por ser uma espé-
cie de curiosidade em Mossord, um
empresdrio que o visitante faz ques-
tdo de conhecer — tudo gragas as
referéncias que dele fazem os seus
amigos,

RN-ECONOMICO/Janeiro/74

Aderaldo Felix

0 MOSSOROENSE

QUE FABRIGA

SODA GAUSTICA
COM KNOW HOW PROPRIO

“E  um génio” — dizem uns.
“Um caso raro de capacidade e inte-
ligécia”, dizem outros, todos ainda
admirados do fato de, Aderaldo Fe-
lix — como ele préprio ndo esconde,
na conversa com o visitante — ser
praticamente analfabeto: “Assino
meu nome muito mal e leio com
muita dificuldade”.

Mas quando o visitante pasma
diante do funcionamento, ainda
hoje, das médquinas que Aderaldo
construiu ha 16 anos, ¢ que tém
capacidade para industrializar 8 to-
neladas de améndoa de oiticica por
dia — um faturamento de Cr$ 450
mil em 1972 e Cr$ 500 mil no ano
passado — ele o convida para co-
nhecer a sua fabrica de soda caus-
tica, a duas léguas de Mossord, na
localidade de Passagem de Pedra,
onde utiliza um processo igualmen-
te rudimentar, com resultados os
mais praticos possiveis.

A PARTIR DO SABAO

Modesto e sincero, Aderaldo Fe-
lix Bezerra a principio é arredio, mas
quando se ganha a sua confianga ele
fala mais a vontade, sem exteriorizar
afetagdo ou importincia. E um ho-
mem tranquilo, com trés filhos na
Universidade (Jodo Felix faz En-
genharia Elétrica e José faz Enge-
nharia Quimica, em Fortaleza, e

Aldezir de Lourdes foi aprovada no
altimo Vestibular da Fundagdo Uni-
versidade Regional do Rio Grande
do Norte, para curso Administra-
¢do), hoje considerado um auténtico
industrial que s6 ndo vende mais o
que produz porque a capacidade de
suas fabricas niao o permite.

Corre em Mossor6 uma obser-
vagdo que Aderaldo, se ndo contes-
ta, também ndo endossa: quando
em 1959 comegou a extrair 6leo de
oiticica com as maquinas por ele
proprio idealizadas, varias empresas
dedicadas a0 mesmo ramo, usando
tecnologia  estrangeira e maquinas
especiais foram & bancarrota. Ele
nao vé no fato da faléncia dessas
fabricas nenhuma ligagio com o su-
cesso da sua, mas se diz também
que s sobreviveu no negécio quem
copiou a técnica de Aderaldo. E
hoje, ele é o maior beneficiador de
oiticica do Estado, devendo produ-
zir este ano um milhdo de quilos de
éleo.

A transformagio do ex-motorista
de caminhdo em préspero industrial
comegou no dia em que Aderaldo
Felix sentiu que a madeira que trans-
portava da Serra Mossor6 para a ci-
dade, estava se acabando e breve-
mente ele ndo teria mais meio de
sobrevivéncia.

A partir de que principio um
motorista de caminhdo passa a ser



fabricante de sabdo, pode-se ndo se
saber, mas o fato é que ele resolveu,
ao completar dez anos de transito
pelas estradas esburacadas, montar a
sua fabriqueta desse produto. Que
também nio oferecia maiores pers-
pectivas. Tanto que, trés meses de-
pois, resolveu partir para outra. A
améndoa da oiticica lhe acenou co-
mo a viabilidade mais préxima para
um novo negécio. Ele partiria, en-
tdo, para extrair dleo da oiticica.

— “Mas eu ndo entendia nada
de maquinas e ndo tinha dinheiro
para compré-las” diz ele.

Se as condigdes financeiras per-
sistiram, o problema de entender ou
nio de mdaquinas foi imediatamente
superado: observando o funciona-
mento das méaquinas manufaturadas
industrialmente, existentes nas fa-
bricas entdo funcionando em Mos-
sord, ele comegou a construir as suas.
Cubos de caminhdo Mercedez Benz,
rolamentos, ecixos, hélices, tudo foi
utilizado, numa montagem penosa
que, no fim das contas, deu resulta-
do. Ainda hoje muitos desses arran-
jos de hd 16 anos passados estio em
pleno funcionamento, com a adigdo
de algumas pegas mais modernas e
de outras que ele proprio torneou.
Os motores elétricos foram adquiri-

dos a Manaceis Costa — ele faz
questio de citar a firma que o
ajudou.

No comego utilizava apenas as
prensas, para extrair o dleo, mas de-
pois apareceu o primeiro concorren-
te: o sistema de extragdo por solven-
tes, que teria de adotar, se ndo qui-
sesse parar.

— “Isto foi em 1964. O dinhei-
ro que eu tinha era 500 cruzeiros,
mais um jipe 61. Para adquirir ma-
quinas novas teria que gastar um
pouco. Os bancos, muito naturalmen-
te, ainda nio confiavam em mim.
Resolvi entdo vender o jipe por Cr$
6007,

Com o dinheiro, adquiriu uma
maquina e botou ainda para funcio-
nar a sua capacidade criativa: sé
com um motor, para segurar e refri-
gerar o solvente, extraia o dleo por
gravidade. Todos diziam que nio ia
dar certo, mas o arranjo deu para
aguentar uma safra de oiticica, apés
o que ele resolveu se equipar melhor,
pois ganhou algum dinheiro com a
primeira experiéncia.

O dleo de oiticica é utilizado na
fabricagdo de sabdes e tintas e a pro-
dugdo da fabrica de Aderaldo Felix
fica 80% no Rio Grande do Norte

22

As maquinas de extrair éleo de oiticica bem como as de
fabricar soda caustica, foram idealizadas e construidas
pelo proprio Aderaldo.

(Mossord, Areia Branca, Natal), o
restante saindo para a Paraiba e
Pernambuco.

A extragdo por solventes, diz
Aderaldo, é a mesma utilizada por
outras fabricas: a diferenga é que
ele manipula méquinas por ele mes-

mo idealizadas. E explica o proces-
so de extragdo: inicialmente a amén-
doa vai para a prensa, rendendo a
sua primeira capacidade de 6leo. A
torta oriunda dessa prensagem é le-
vada e vai para os tambores com sol-
ventes, extraindo-se o restante do
6leo. Para cada 100 quilos de torta
lavada, ele perde dois litros de sol-
vente, nessa operagio.

APROVEITANDO A CRISE

Nove anos depois de comegar a
extrair 6leo de oiticica, Aderaldo Fe-
lix Bezerra foi despertado para a
possibilidade de fabricar soda c4us-
tica. Tratava-se para ele de uma ati-
vidade tdo estranha quanto o era fa-
bricar sabdo, ao tempo em que era
motorista. Mesmo assim ele enten-
deu que deveria entrar no negécio,
principalmente porque havia alguns
pontos bdsicos muito fortes, a consi-
derar: 1) soda cdustica é feita com
sal e energia; 2) Mossoré € a terra
do sal e energia o municipio ja ti-
nha, muito franca; 3) a soda cdus-
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tiga estava faltando e os seus pregos
atingiam altas cotagdes.

Com o produto em- falta, o Bra-
sil, estava importando cerca de 50%
do que precisava, para seu consumo.
Aderaldo, com a nova idéia fixa na
cabeca, foi a Recife e Sdo Paulo,
rondando as fabricas de soda. Um
conterrneo, universitario em Reci-

fe, académico de engenharia, enten-
dia um pouco da matéria, e lhe deu
algumas coordenadas. Mas o rapaz
conhecia a fabricagdo de soda cdus-
tica com mercurio, um processo mui-
to caro, pois condicionava o seu fun-
Clonamento a import¢des e monta-
gem de complicado equipamento.

Optou entio pelo processo de dia-
fragma, que, soube depois tinha sido
0 primeiro adotado pelas grandes
fébricas. Conseguiu engendrar uma
célula numa pequena cuba e, duran-
te cerca de um ano, féz experién-
cias, conseguindo irrisérias quanti-
dades de 200 a 250 gramas do pro-
duto. Mas ji estava senhor do pro-
Cesso e por isto partiu para uma am-
pliagdo da nova fabriqueta. Comprou
quatro retificadores de 2.000 ampe-

res, com 12 volts e comegou a cons-
truir as células de acordo com a ca-
pacidade dos retificadores.

Hoje, a sua fabrica em Passa-
gem de Pedra (1.000 m2 de érea
construida dentro de um terreno de
3.000 m2) produz 400 quilos de
soda cdustica por dia, liquida e fun-
dida.

— “Um grande problema que
encontrei foi o da preparagdo da
salmora” — diz ele — “que nio de-
via desgastar muito o grafite, um
material importado”.

A fabrica atualmente opera com
os quatro retificadores, cada um com
trés células que ainda deverdo durar
uns sete anos, segundo os calculos de
Aderaldo. A capacidade total dos re-
tificadores é de 700 quilos didrios;
ndo apenas esse limite ele pretende
alcangar, mas os 2.000 quilos di4-
rios, com a instalagdo de células
maiores, com capacidade duplicada.
Por ora produz também clorocal em
massa, substdncia utilizada no tra-
tamento da dgua e no branqueamen-
to de fios tecidos, exportando a pro-
dugdo para Fortaleza e Parafba, e
vendendo também em Mossoré.

No mais, Aderaldo Felix Bezer-
ra se sente um homem feliz e orgu-
lhoso de dizer que tudo que tem
conseguiu com esforgo proprio. E
nio o altera o fato de ser um homem
sem cultura, o que de certo modo
lhe tolhe as pretengdes de se dedi-
car a um negdécio mais amplo. Ele
confia que os seus filhos continua-
rdo seu trabalho, certamente, quan-
do formados, aproveitando as possi-
bilidades de financiamento que os
bancos hoje ja lhe oferecem. A sua
fabrica de soda caustica, por exem-
plo, se utilizasse o processo-merci-
rio produziria trés vezes mais, inclu-
sive quando tiver a capacidade au-
mentada — ou seja: os 2.000 qui-
los didrios que ele pretende alcan-
¢ar agora, poderiam ser 6.000 mil.

E o satisfaz sobremodo o fato
de, pelo seu processo rudimentar,
estar hojc obtendo um quilo de soda
cdustica pelo mesmo prego que as
grandes fabricas do sul do Pafs: re-
centemente uma revista especializa-
da publicou que a Carbocloro, in-
distria paulista, consegue um qui-
lo do produto & base de Cr$ 0,70.
Justamente o prego por que lhe sai
um quilo, na fabrica de Passagem
de Pedra. L
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Dinan

Rua General Glicerio,858 [ Fone 2-0910 - Ribeira — Natal (RN)
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Negédcio
rentavel
fque
virou moda

O

As estatisticas indicam que o
consumo de carne de aves é muito
pequeno no Brasil, onde a populagio
sempre foi encaminhada para o con-
sumo da carne bovina. Isso, entre-
tanto, ndo chega a influir no 4nimo
dos avicultores potiguares, cada. dia
mais empolgados com o sucesso dos
seus negécios. Hoje, centenas de
granjeiros em torno de Natal man-
tém um efetivo galinaceo que ja
pode, a grosso modo, ser estimado
em meio milhdo de cabegas.

Apesar da grande maioria dos
avicultores ndo utilizar maiores cui-
dados técnicos no seu trabalho de
criar aves para abate e postura, tra-
balhando empiricamente e contor-
nando de improviso as eventuals cri-
ses no setor, os aviarios locais abaste-
cem todo o mercado natalense de
galetos e ovos, e chegam a at,é a ex-
portar mensalmente uma média de
40 toneladas de aves abatidas para
Recife e Jodo Pessoa. As vezes, essa
exportagdo ocorre por causa do ex-
cesso de produgdo. Mas, geralmente,
os avicultores exportam porque
obtém 14 fora melhor oferta.

Com o objetivo de organizar e
fixar uma politica de trabalho para
uma classe empresarial que esta cres-
cendo e se dinamizando, o avicultor
Clévis Pereira Cabral propds aos seus
colegas em fins do ano passado a
criagio da Associagdo Norteriogran-
dense de Avicultores, sob o slogan
“unir para desenvolver”. A idéia teve
boa repercussio e a entidade ji
existe.

O presidente dessa Associagio,
sr. Elias Gosson, afirma que o obje-
tivo da entitdade é conscientizar os
associados para os problemas de na-
tureza técnica e comercial que en-

volvem a avicultura. Hoje, nada
menos de 60 avicultores pertencem
a Associagio e cerca de 120 estdo
devidamente cadastrados, podendo
portanto ser elevado o nimero de
s6cios a qualquer momento.

UM PIONEIRO

O sr. Elias Gosson se dedica a
criagdo de 25 mil aves para postura,
em duas granjas de sua propriedade,
no bairro de Nova Descoberta e na
localidade de Jiqui. Desde 1964,
quando ainda ndo havia mercado
consumidor de aves de carne bran-
ca, ele realiza experiéncias de avi-
cultura. Naquela época, ele ja colo-
cava em funcionamento a primeira
granja destinada a criar galetos para
o abate, em Natal. Como pioneiro
no setor e caracterizando-se por ser
um observador atento, Elias afirma
que, salvo raras excecdes, os criado-
res de aves no Estado nio possuem
nem empregam técnicas na sua ati-

vidade e muitos chegam mesmo a
desconhecer os seus custos de pro-
dugio.

Elias Gosson preside a Associacio de
Avicultura.

Para enfrentar essa realidade e
estimular o crescimento da avicul-
tura, Elias Gosson preconiza o langa-
mento em Natal de uma intensa
campanha, publicitdria com slogans
e faixas nas ruas, esclarecendo as
vantagens do consumo da carne de
aves, que alimenta bem, sem engor-
dar, e substitui perfeitamente a car-
ne bovina, cada dia mais cara.

Mas, a Associagdo Norteriogran-
dense dos Avicultores nio parara ai.
Diz o seu presidente que embora o
dérgio ndo possua sede capaz de ser-
vir de local para reuniées envolven-

do grande ndimero de pessoas, mes-
mo assim serdo levados a efeito em
saldes de colégios ou outras institui-
¢bes, cursos e conferéncias destina-
dos aos avicultores, através dos quais
serdo divulgados os meios técnicos
mais eficientes de criatério. Técnicos
especializados em avicultura, do Sul
do pais, ja estdo sendo sondados para
vir a Natal nesse sentido.

Clovis Pereira Cabral acha necessario
unir para desenvolver.

O QUE SE CONSOME

De acordo com dados ndo ofi-
ciais, o natalense consome por dia
entre 5 e 6 mil galetos, e entre 50
e 60 mil ovos. Esses nimeros sdo
considerados muito bons. Os avicul-
tores, no entanto, a reclamam a difi-
culdades que tém para chegar ao
mercado sem que seja necessdrio
aliar-se a um “atravessador” — como
é chamado o comerciante que serve
de ligagdo entre o produtor e o con-
sumidor. Dizem os avicultores que a
margem de lucros que fica com o
“atravessador” é muito maior do que
a rentabilidade alcangada pelo cria-
dor, ou seja, o homem que correu
todos os ricos, teve todo o trabalho
e que mais investiu no negécio. En-
quanto o intermedidrio compra na
granja do avicultor uma certa quan-
tidade de galetos pagando a Cr$
5,00 o quilo — o que deixa um lu-
cro em torno de Cr$ 1,50 para este
—, 0 mesmo quilo de galeto é reven-
dido & populagio na base de Cr$
9,00.

Gilvan Emidio de Aratijo, avi-
cultor e estudioso do problema de
comércio de aves, estipula em Cr$
5,52 0 que um criador investe em
cada ave para que ela tenha condi-
¢do de chegar ao mercado, o quec
ocorre apds o segundo més de vida.
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OS PINTOS INDUSTRIAIS

Os avicultores locais se abaste-
cem dos chamados “pintos de um
dia”, comprando-os em Sdo Paulo,
Rio ou em Fortaleza, ou aqui mesmo.
Esses pintos, chocados por processo
artificial, sdo produzidos da seguin-
te forma: milhares de ovos, devida-
mente .esterilizados, sio confinados
em incubadora onde, sob rigoroso
controle técnico, permanecem du-
rante 21 dias, recebendo luz, venti-
lagio e umidade; em seguida, sdo
transportados para um nascedouro
— uma espécie de maquina que
submete os ovos a uma acentuada
ventilagio, fazendo nascer os pintos
que, numa etapa imediata, passam
a ser entregues sob encomenda aos
avicultores, que os transformardo,
em 60 dias, nos gostosos galetos que
chegam & mesa do povo.

Os avicultores que se dedicam &
criagdo para corte se beneficiam de
um retorno mais rapido do capital
que empregam na atividade, ao con-
trario dos que criam aves para pos-
tura, pois nesse caso se submetem a
maiores gastos e intmeros cuidados
técnicos, além de aplicarem maior
capital que s6 comcga a retornar, no
minimo, 18 meses depois.

Gilvan Emidio também produz
pintos de um dia.

UMA GRAN]JA PADRAO

O sr. Gilvan Emidio de Aratjo,
administrador da Granja Potiguar,
€ o unico avicultor que dedica parte
do seu tempo a produzir pintos in-
dustriais, que sio vendidos a razdo
de Cr$ 1,40 a unidade, sob enco-
menda. Suas mdiquinas chocam se-
manalmente 3.000 ovos, produzindo
pintos do tipo Shaver strabro. Gil-
van Emidio possui em sua granja
1.380 matrizes (galinhas) origina-
rias da Shaver Agricola Ltda., firma
de Sdo Paulo que vende pintos para
todo o pais.
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Gilvan Emidio se considera re-
compensado financeiramente com o
movimento da sua granja, mas adver-
te que dedicar-se & avicultura requer
o maximo de abnegagdo e conheci-
mentos. No caso de produzir pintos,
a coisa ainda se torna mais séria, pois
acompanhar a evolugio genética em
incubadora é tarefa quase que de
carinho, sendo mesmo muito one-
rosos os custos: depreciagio de ma-
quinas e equipamentos, despesas de
avidrio, limpeza, dgua, energia, me-
dicagio preventiva, vacinas, ragao,
transportes, etc.

O indice de mortalidade nos pin-
tos de incubadora é pequeno: tinge
apenas 2% . No entanto, os pintos
vindos de fora, transportados em
avido ou em veiculos rodoviarios,
alcangam uma mortalidade um pou-
co mais elevada, por apresentarem
problemas de desidratagio.

TRABALHO COOPERATIVO

Em Parnamirim, a Cooperativa
Agricola — que recentemente pas-
sou por uma fase dificil e quase en-
trava em liquidagio — hoje procura
recuperar o tempo perdido, amplian-

do os seus servicos. Ela estd produ-
zindo também pintos de um dia,
tipo Coob-100, filhos de galinhas
procedentes da granja Avisco, de
Sio Paulo. Afirma o sr. Clovis Pe-
reira Cabral, assessor administrativo
e técnico da Cooperativa, que atual-
mente 7.120 aves compdem o plan-
tem de matrizes e a entidade conta
com maquinas modernissimas para
fabricagdo de ragdo, abate de gale-
tos, frigorificagio, silos de gelo, tudo
adquirido sob aval da SUDENE e
com recursos financeiros do Banco
do Nordeste e do BID, exceto duas
incubadqras, com capacidade para
64.000 ovos, comprada com ajuda
do governo do Estado, e que estdo
funcionando nos galpées da Escola
Industrial de Jundiai.

O fato mais importante para a
economia é que a rede de granjeiros
estd aliviando Natal do problema de
abastecimento de géneros e chegando
mesmo a exportar para Estados vi-
zinhos. Ao mesmo tempo, estd em
formagdo no setor agricola uma men-
talidade emvresarial que, a médio
prazo, podera livrar o Rio Grande
do Norte da incémoda situagio de
importador de 70% dos alimentos
que 0 seu povo Consome. ®
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Procuradoria de Imodveis

Un novo
Servico
em Natal

A propor¢gio que as cidades
crescem, um sem numero de novos
servicos sio criados para acompa-
nhar o ritmo do desenvolvimento,
caracterizando com a sua aplica-
¢do tanto a diversificagdo das ati-
vidades de parte da populagio,
quanto o comodismo de outra par-
te. A prestagio de servigos, numa
cidade grande ou numa cidade que
cresce, ¢ tdo varidvel quanto im-
portante e escritérios hd que vivem
de atividades que até pouco tempo
eram inimagindveis.

Realmente, prestagio de servi-
¢os ¢ hoje muito mais do que uma
maneira aleatéria de se definir em
recibos de pagamento atividades
nem sempre insuspeitadas: a filoso-
fia emanada dessa terminologia
atualmente estd sendo observada em
todo o seu siginificado intrinseco e
as responsabilidades sdo postas aci-
ma de qualquer improvisagdo,
quando escritérios especializados
oferecem seus préstimos ao povo,
nos mais diversos setores.

O que se dizer de uma Procura-
doria de Iméveis, capacitada a ad-
ministrar, sob todos os aspectos, a
vida de uma residéncia, um prédio,
uma sala, um apartamento? Dei-
xando o proprietdrio desobrigado
dos pequenos, porém muitas vezes

até implicantes. deveres surgidos
no trato com inquilinos?
A administragdo de iméveis é

uma prdtica existente nas grandes
cidades, ao lado de outras presta-
¢Oes de servigos que tiram dos em-
presarios ou proprietdrios grande
parte das atribuigdes, transferindo-
as para profissionais competentes e
ciosos de suas responsabilidades.
Em Natal, o sistema acaba de ser
implantado: Jos¢é Wilson Gomes
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Neto, advogado, instalado no Edi-
ficio Amaro Mesquita (4° andar,
fone 2-1570) resolveu criar em seu
florescente escritério uma Procura-
doria de Imoéveis, que vai se dedi-
car especialmente A nova atividade.

Ele faz questio de frisar que se
trata apenas de um departamento
novo dentro do escritério, que nio

afetard as suas atividades de Pro-
motor e Advogado, mas apenas am-
pliard um sistema de atuagio que
ele j4 adotava, como profissional:
atualmente Jos¢ Wilson ji admi-
nistra cerca de 70 imdveis, tendo
comecado hd quatro anos, ao to-
mar conta dos prédios pertencen-
tes a seu pai, Jos¢ Arnaldo Gomes
Neto, com quem, alids, divide o
escritério de advocacia, hd seis anos
e ao administrar iméveis proprios.

José Wilson implantou em seu
escritério de advocacia uma
procuradoria de imdveis.

— “Natal precisava realmente
de um servigo desta natureza” —
diz Jos¢ Wilson — “e foi observan-
do o grande numero de pessoas in-
teressadas em locar ou encontrar
locatdrios para residéncias, aparta-
mentos, salas, etc., que nos dispo-
mos a instalar a Procuradoria de
Iméveis”.

Ele entendeu também que mui-
ta gente que, por razdes diversas
se afasta da cidade, nem sempre
encontra quem fique gerindo os
seus negécios, relativos a imdveis e
¢ também a essa faixa de clientes
que quer atingir.

RESPONSABILIDADE TOTAL

Quando recebe a incumbéncia
de administrar um imével, a Pro-
curadoria  automdéticamente, de
acordo com itens contratuais, fica
responsivel, perante o proprietario,
por tudo que represente assinatu-
ras, acordos, renovagdes, revogacoes,
agoes, etc., inclusive pagando os
aluguéis aos proprietdrios nas da-
tas previstas nos contratos, inde-
pendente de recebé-los dos inquili-
nos. No caso de inquilinos relapsos,
que atrasam aluguéis, a Procurado-
ria de Iméveis transfere a acio
para o Escritério de Advocacia, que

tratard do caso em Juizo, sem
quaisquer despesas extras para o
proprietario.

Atualmente, entre os seus vi-
rios clientes José Wilson conta com
Arnaldo Gaspar, Denise Gaspar,
Rui Pereira Junior, Odete Ribeiro
Pereira, Ronald Gurgel, Sidney
Gurgel, Alcides Araujo, vitiva Ma-
ria da Concei¢io Cavalcanti Leite
(parte do Edificio Leite, no Ale-
crim), administrando iméveis tam-
bém de vdrios natalenses residentes
em Recife, Rio de Janeiro e Sio
Paulo.

Ao lado da administragio geral,
ele vai instituir também um sub-
servico: a orientagio a propriets-
rios com relagdo & formalizagio
pura e simples dos contratos imo-
bilidrios, com ou sem registro em
cartério. Isto porque em muitos
Cas0s Os proprietdrios nio desejam
a gestdo total sobre o seu imével,
porém uma orientagio legal sobre
como agir em determinadas situa-
¢Oes, com relagdo 4 feitura do con-
trato de locagdo.

— “Acredito que a nossa pres-
tagdo de servigos serd muito util a
comunidade” — diz José Wilson
Gomes Neto — “porque Natal estd
crescendo e servigos desta natureza
j4 sdo uma imposigio desse cresci-
mento. Por outro lado, encaramos
a nova atividade com toda a res-
ponsabilidade que ela prescreve,
ndo apenas pelo muito que os nos-
sos clientes merecem como por uma
questio de salvaguarda do préprio
nome do nosso Escritério de Advo-
cacia”. e
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GOSERN prassegu
programa de
eletrificacao rural

Um milhdo e meio de cruzeiros — eis
quanto a COSERN aplicou nas

obras que o Governador Cortez Pereira
inaugurou nos dois primeiros dias de
fevereiro, compreendendo implantagdo de
de energia elétrica em trés sedes
municipais e num distrito; segunda etapa
da primeira fase do Plano Piloto de
Eletrificagdo Rural do Piranhas e

sede regional da Companhia em Caico,
para atender a regido Serid6, ja totalmente
eletrificada. As cidades beneficiadas

Rodolfo Fernandes e Agua Nova,

e o distrito foi Malhada Vermelha
(municipio de Severiano Melo).

A solenidade relativa a eletrificagdo rural se
deu na divisa do Rio Grande do Norte

com a Paraiba, na localidade

potiguar de Barra de Sdo Pedro, préximo

a cidade paraibana de Sao Bento da
Paraiba. No Oeste, nessa mesma

data, a COSERN instalou também a

foram Doutor Severiano,

Cooperativa de Eletrificagdo
Rural do Alto Oeste.

A importincia maior dessas
inauguragdes estd, sem duvida, cre-
ditada a segunda etapa da primeira
fase do Plano Piloto de Eletrifi-
cagdo Rural do Piranhas, e o Pla-
no estd tendo prioridade um no
cronograma de obras da Compa-
nhia de Servicos Elétricos no Rio
Grande do Norte, por determina-
¢do do Governador Cortez Pereira.

Trata-se de uma arrojada obra
que estd propiciando irrigacdo de
dezenas de propriedades rurais, ao
ao longo do curso do rio de dguas
perenes, até agora inaproveitado, e
que do lado paraibano ji apresenta
indices invejaveis de produgdo agri-
cola. A irrigagdo dessas dreas, atra-
vés dos motores elétricos, vai deter-
minar captagdo e distribuigio de
dguas superficiais e subterrineas
para aproveitamento de dreas incul-
tas, aumentando consideravelmente
a produgio agricola e o trato pe-
cudrio.

O povoado de Barra de Sdo Pe-
dro, onde foi inaugurada essa etapa,
j4 estd eletrificado, completando-se
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Ney Lopes de Souza falit da importancia da
eletrificagao rural.

all os 10 quildmetros de linhas de
transmissio que vdo beneficiar ini-
cialmente 12 propriedades. Essa
etapa parte de Jucurutu, vai até
Ipueira e prevé instalagdo de
180 kVA.

Por seu turno, a primeira etapa,
ja em pleno funcionamento, tem
22 quilémetros de linhas de trans-
missio de energia de alta tensdo
beneficiando, j4, 10 propriedades
de um total de 117 previstas.

A primeira dessas propriedades,
Fazenda Cruz, préximo a cidade de
Jardim de Piranhas, ji teve grada-
tivo aumento de produgio e produ-
tividade, através do cultivo de ba-
nana, milho, feijdo, melancia, etc.

As outras propriedades ji ele-
trificadas sio as de Erminio Jus-
tino da Silva (Sftio Timbaubinha,
13 hectares); Porfirio José dos San-
tos (Sftio Timbaubinha, 73 ha.);
Pedro Neco Primo (Fazenda Pedra
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Comprida, 145 ha.); Josias Araujo
(Sitio Timbaubinha, 277 ha.); Pe-
dro Rodrigues Lopes (Fazenda
Cruz, 20 ha.); Francisco Faustino
Sobrinho (Sitio Cruz, 58 ha.) An-
tdnio Cosme (Sitio Cruz, 33 ha.);
Noberto Dantas Medeiros, Sitio
Cruz, 71 ha.) e Emidio Felix, duas
propriedades com 1.016 ha. Ao to-
do, hi 1.656 hectares eletrificados

com uma poténcia instalada de
260k VA.

AS NOVAS INAUGURAGCOES

Na divisa entre o Rio Grande
do Norte e a Paraiba, inauguran-
do a implantagio das linhas de
transmissio de energia elétrica da
segunda etapa do Plano Piranhas,
o0 Governador Cortez Pereira inau-
gurou também um marco de duas
faces, onde h4 inscrigdes de frases
sua e do governador Ernani Sitiro,
do vizinho Estado. A do lado po-
tiguar: “Aqui comega o Rio Grande
do Norte. Aqui abragamos a Pa-
raiba — Cortez Pereira, Governa-
dor” Do lado paraibano: “Este
marco elimina todas as fronteiras
— Ernani Sitiro, Governador”,

A solenidade inaugural foi, em
verdade, uma demonstragdo das re-
lagBes fraternas que unem os dois
Estados e o Governador Ernani Si-
tiro se féz representar pelo depu-
tado Edme Tavares, impedido que
estava de comparecer, tendo ld es-

tado também vdrios Secretdrios de
Estado da Paraiba e prefeitos de
municipios vizinhos, como foi o
caso do sr. Milton Lucio, de Sio
Bento, municipio cujo povo exigiu
a presenga do governador potiguar
em sua sede, para lhe testemunhar
gratiddio e reconhecimento pela
obra que executa na drea.

Os diretores da COSERN Ney
Lopes de Souza e Rossine Veras
Filho acompanharam o Governador
Cortez Pereira em todas as ocasides
tendo em Caicé o diretor-comercial
da empresa assegurado que o novo
escritério, ora inaugurado, tinha
“um significado de vulto para a
estrutura administrativa da CO-
SERN”, que jd sentia necessidade
de uma sede prépria que servisse
de suporte aos programas da re-
gido, principalmente levando em
conta que Caic6 era um polo de
desenvolvimento do Seridé.

0S PRECOS

Dos Cr$ 1,5 milhdo aplicados
pela COSERN nas obras inaugura-
das nos dois primeiros dias de fe-
vereiro — a maior parte deixados
nos 10 quilémetros de LTs da ele-
trificagio rural destacam-se
Cr$ 326.759,09 na Rede de Distri-
buic¢io de Doutor Severiano;
Cr$ 187.522,43 na de Agua Nova;
Cr$ 328.090,77 na de Rodolfo Fer-
nandes e mais de Cr$ 280.000,00 no
escritério de Caic6.

A presenga do governo no interior
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No seu discurso em Barra de
Sio Pedro o Governador Cortez
Pereira anunciou o inicio das obras
na Lagoa de Piaté, em Aqu, que
hd 10 anos nio recebe as dguas do
rio Piranhas, que por ali corre, em
virtude de aterramento do canal,
Tratores da Secretaria de Agricul-
tura ja haviam se deslocado para
a regido, a fim de operar na aber-
tura do canal e, disse ele, ainda na
primeira quinzena de fevereiro,
quando fdésse inaugurar a Casa do

Agricultor em Pedro Avelino, ha-
veria de encontrar adiantados esses
servigos, que propiciario ao Vale
do Aqu o aproveitamento da ele-
trificagdo rural, programada para
toda a drea de presenga do rio Pi-
ranhas.

A ultima etapa do “rush” empre-
endido pelo Governador, diretores
da COSERN (Ney Lopes de Souza,
diretor-comercial e Rossine Veras
Filho, diretor-técnico) foi a instala-
¢do da Cooperativa de Eletrificagdo
do Alto Oeste Ltda., que gerird, a
exemplo da Cooperativa de Eletri-
ficagio do Vale do Piranhas, a dis-
tribuicio de energia elétrica em
propriedades dos municipios de Pau
dos Ferros, Tenente Ananias, Sio
Miguel, Doutor Severiano, Encanto,
Coronel Joio Pessoa, Agua Nova,
Riacho de Santana, José da Penha,
Luiz Gomes, Rafael Ferpamdes,
Marcelino Vieira, Parand, Alexan-
dria, Pil6ées, Francisco Dantas, Sio
Francisco do Oeste, Portalegre, Vi-
¢osa, Taboleiro Grande, Riacho da
Cruz, Rodolfo Fernandes e Seve-
riano Melo.

Pelo grande numero de munici-
pios que atenderd, a Cooperativa
do Alto Oeste é de grande impor-
tincia, dentro do esquema de ele-
trificagdo rural nas margens do rio
Piranhas e de sua a¢io vai advir
a modernizagio de toda uma drea
de terras férteis, atualmente inca-
pazes de produzir mais, por conta
dos efeitos climatéricos. A irrigagio
propiciada pela eletrificagio rural
vai determinar o incremento de to-
das as culturas agricolas regionais
diminuindo grandemente a depen-
déncia da regiio, que ainda hoje
importa mais de 70%, do que con-
some.

A Cooperativa do Piranhas, por
seu turno, atende, ja, aos munici-
pios de Jardim de Piranhas, Caic6,
Jucurutu, Sio Fernando, Timbau-

ba dos Batista, Serra Negra do
Norte, Sio Jodo do Sabiugi e
Ipueira. e
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Indistria de Moveis Silvan

A EXPANSAO VIRA
COM A SUDENE

No ja distante 1956, quando instalou
precariamente a sua fabrica de moéveis Silvan
em Mossord, num galpao de 180 metros qua-
drados, comprando logo apdés maquinas a
crédito sob a desconfianga do vendedor, que
ndo lhe encontrava referéncias substanciais
para avalisar a operagdo, Silvio Mendes' de
Souza decerto ndo esperava que as coisas
corressem tdo bem, com o passar dos tempos.
Confianga no seu empreendimento no en-
tanto, ele tinha, tanta quanto o propdsito de
pagar as méquinas que eram cobradas amid-
de, expirado o prazo de 24 meses do con-
trato — mas que ele sabia que s6 termina-
ria de pagar apds mais um ano. O que ter-
minou fazendo e de tal maneira dentro do
prazo que se permitiu ele mesmo estabele-
cer, que ficou com crédito ilimitado junto
aos fabricantes.

Passados dezoito anos da fabricagdo da
primeira cadeira, cujos pinos de suporte ele
mesmo bateu, Silvio Mendes hoje possui a
maior fabrica de méveis do Rio Grande do
Norte ¢ uma das mais importantes do Nor-
deste, com uma evolugdo de vendas anuais
que, por exemplo, apresenta um faturamento
de Cr$ 2,6 milhdes, em 1973, e uma pre-
visdo de Cr$ 4 milhdes para 1974.

A luta para chegar a fabricar hoje 4.000
pecas mensais, (dormitérios — quarda-roupa,
cama de casal, penteadeiras, banqueta; Sa-
las de Jantar — buffet, mesa, cadeiras; Ca-
mas de solteiro, estantes, etc.) ele empreen-
deu sozinho, com a obstinagdo do homem
que ao determinar o que quer, segue em
frente, vencendo os percalgos e tendo sem-
pre em mira a meta tragada. No entanto,
hoje a criatura supera o criador e a Fébrica
de Moéveis Silvan se expande tdo rapidamen-
te, pela propria qualidade dos seus artigos
disputados dvidamente no mercado regional,
de Belém a Bahia, que Silvio Mendes esta
partindo para aquilo que, se sempre consi-

Hi 18 anos,

saia da fabrica

de Silvio Mendes
a primeira cadeira,
cujos pinos ele
mesmo bateu. Hoje,
a sua Industria
produz 4 mil pecas
por més.

derou viavel, deixou para pleitear quando
chegasse a hora: o financiamento da SU-
DENE para um projeto de ampliagio da
fabrica.

Ja com carta consulta e cadastro apro-
vados pela Superintendéncia do Desenvolvi-
mento do Nordeste, a Industria de Méveis
Silvan S. A. pleiteia para um projeto total
de Cr$ 4,6 milhdes, as benesses dos incen-
tivos fiscais provindos dos artigos 34/18
(Cr$ 1,5 milhdo) e do artigo 14 (Cr$ 1,0
milhdo), ja tendo realizada a sua parte com-
plementar do capital: Cr$ 2,1 milhdes.

AMOR A MOSSORO

A fabrica atualmente situada na Ave-
nida Presidente Dutra, 960, entrada princi-
pal da cidade de Mossord, possui 3.000 m2
de area em terreno de 10.000 m2. Com a
ampliagdo, a area construida duplicard e a
produgdo atual de 4.000 pegas/més subiri
para 7.000 a fim de que a firma possa aten-
der a uma demanda que sé no Estado do
Ceara representa atualmente 50% da pro-
dugao total.

O que o projeto (que a esta altura po-
dera ja estar aprovado pela SUDENE) plei-
teia € a modernizagio e ampliagio da fa-



brica, capacitando-a, inclusive a oferecer
150 empregos diretos, em vez dos 80 atuais.
A empresa, por outro lado, vai se reequipar
com maquinas modernas, instalando inclu-
sive uma camara de pintura @ cortina, que
substituird o eficiente mas ja convencional
sistema 4 pistola.

O grande aumento de 3.000 pecas/meés
na produgdo, vai equivaler a uma substan-
cial ascen¢do do faturamento: a previsdo de
Cr$ 4 milhoes para 1974 poderé estar quase
duplicada em 1975, com o projeto implan-
tado, ou seja, podera estar por volta de
Cr$ 7 milhoes.

O sentido maior do fato do crescimeq-
to de sua empresa, Silvio Mendes contabi-
liza, no entanto, em favor do seu amor a
Mossoré: a sua maior satisfagdo € saber que,
com a abertura de venda de agdes (finan-
ciamento através do art. 14) qualquer mos-
soroense podera se tornar seu séc_io e con-
tribuir para o crescimento da fabrica.

Atualmente a Industria de Méve_is Sil-
van S. A. tem a seguinte diretoria: Diretor-
presidente, Silvio Mendes de Sou’za_; Dlret_or-
Vice-presidente, Silvio Mendes Janior; Dlrf_:-
tor-financeiro, Geraldo Otavio de Souza; Di-
retor-técnico, Anténio Gomes de Pinheiro.

O jovem Silvio Mendes Junior (24
anos) hoje é, praticamente, quem esta a
frente do negdcio, como homem de rf:solu-
coes e solugdes, uma posigdo que lhe foi con-
fiada pelo pai até mesmo para dar extensao
ao novo sistema que brevemente serd implan-
tado na empresa.

Silvio Jdnior, falando sobre o projetg
que esti prestes a ser impantado, dls_se que €
sobremodo importante para os Moveis Silvan
j& hoje se abastecer de matérias primas ou
manufaturadas provenientes de empresas que
nasceram justamente por causa dos incentivos
da SUDENE. Realmente, a maior parte des-
sas matérias é adquirida na regido Nordeste,
de firmas nascidas gragas a Superintendéncia

do Desenvolvimento do Nordeste, como € o
caso da Alba Nordeste (colas), Tintas Coral
do Nordeste (vernizes), Madeiras da Bahia
S. A. (lanimados de madeira), Sinwal S. A.
(mérmores), Industrias Jossan S. A. (pre-
g0s). A madeira é adquirida totalmente na
regido amazonica e as ferragens no sul do
Pais.

Silvio Mendes Junior, aos 24 anos, é praticamente
quem estd a frente da indidstria. Sua meta
principal é ampliar a empresa.

A ampliagdo da Industria de Moveis
Silvan S. A. sera implantada em terreno con-
tiguo a atual fabrica, j4 da propriedade da
empresa € compativel com as necessidades
do empreendimento. Localizada no perime-
tro urbano de Mossord, conta com todas as
facilidades de infra-estrutura e servigos ba-
sicos comunitarios, proporcionando ao em-
preendimento economias operacionais € de
implantagdo, de natureza diversa. Realmen-
te, distando apenas 240 km do porto de Mu-
curipe, em Fortaleza, Mossoré6 é um polo
excelente de escoamento da produgdo da
Silvan, sendo-lhe facilitada a importagio
das matérias primas vindas do norte, dada
sua proximidade da rodovia Transamazo-
nica. Na cidade operam todas as grandes
empresas de transporte rodoviario que ser-
vem ao Nordeste, principalmente as que de-
mandam de Fortaleza.

Atualmente vendendo no Ceara 50%
de sua produgdo, a Industria de Méveis Sil-
van S. A. estd hoje fabricando quase que
contra os pedidos ¢ encomendas, o que for-
gou a ampliacdo urgente da fabrica. Silvio
Mendes Junior classifica assim os maiores
clientes de sua empresa, nas principais cida-
des da regido: Lojas Bel-Lar, Lojas Damas-
ceno, Ceard Gas-Butano, Magazine Roncy,
todas em Fortaleza; Magazine A Primavera,
em Recife; Lojas Boa Vista, Casa Régio e
Galeria Olimpio, em Natal.

As vendas no Rio Grande do Norte, no
entanto, néo atingem mais do que 10%, diz
Silvio Mendes, e a proporgio que é expor-
tada para outros Estados certamente serd
mantida, quando a capacidade da fébrica
aumentar apés a implantagdo do projeto
que a SUDENE ja aprovou parcialmente. @




AGENTE FINANCEIRO DO BANCO NACIONAL DA HABITAGCAO
RUA JOXO PESSOA. 198 — NATAL — RN

BALANCO GERAL ENCERRADO EM 31 DE DEZEMBRO DE 1973

ATIVO
DISPONIVEL
Encaixe ........................ 2.103.691,13
Subencaixe ...................... 3.080.000,00 5.183.691,13
REALIZAVEL
Financiamentos Imobilidrios ........ 53.112.692,01
Aplicagbes Diversas . .............. 5.940.310,39
QOutros Créditos Realizaveis ... ...... 146.716,46 59.199.718,86
IMOBILIZADO -
Bens Moveis de Uso . ............. 475.677.22
Bens Imoveis de Uso .. ............ 366.601,10 842.278.,32
DESPESA PENDENTE -
Despesas a Apropriar .. ........... 62.250.,00 62.250,00
_ Sub-soma 65.287.938.31
COMPENSACAO
Valores em Garantia. Custddia ou Co-
branga Recebidos ........... .. 111.712.062.09
Depdsito de Valores em Garantias, Cus-
tédia ou Cobranga ........... 680.000.00
Abertura de Crédito e Outros Direitos
Potenciais . ............... ... 196.906,30  112.588.968.39
Soma 177.876.906,70
PASSIVO
NAO EXIGIVEL
Recursos Proprios . ... ... ... . .. . . . 1.631.360.82
Resultados a Apropriar .. ... ... ... 1.593.364.51
Recursos dos Associados . ....... ... 32.191.870,90 35.416.596.23
EXIGIVEL T
Recursos de Terceiros .. .. ... .... .. 26.337.485,22
Credores Diversos e Provisdes . ... .. 1.419.710,27
Outras Exigibilidades . ...... ... ... 1.825.652.62 29.582.848.11
RECEITA GERAL o
Receita a Apropriar .. ... .. .. .. ... 288.493,97
Sub-soma 65.287.938.31
COMPENSACAO
Credores por Garantia, Custédia ou
Cobranga ....... ... .. ... .. .. 111.712.062.09
Valores em Garantia. Custddia ou Co-
branca — Entregues .. ... ... .. 680.000.00

Contrato de Abertura de Crédito e
Outras Obrigagdes .. ... ... ... . 196.906.30  112.588.968.39

Soma 177.876.906.70
Natal (RN), 31 de dezembro de 1973.
Fernando A. Barreto Paiva Olimpio Procépio de Moura Francisco Canuto de Medeiros

Administrador Geral Adm. de Operacies e Financas Tée. em Contab. - CRC/RN n.o 984




AGENTE FINANCEIRO DO BANCO NACIONAL DA HABITAGAO
RUA JOAO PESSOA. 198 — NATAIL, — RN

DEMONSTRACAO DA CONTA RECEITA E DESPESA
EM 31 DE DEZEMBRO DE 1973

DEBITO
I — Orgaos Sociais, Pessoal, impostos e
outras despesas administrativas .. .. 421.850.59
2. — Depreciagio do Ativo Fixo, gastos
de organizagdo, provisio p/créditos
duvidosos e perdas diversas ...... 270.267.44
3 — Comissoes, taxas. juros. corrego ¢
outras despesas com operagdes pas-
SIVAS ... +4.621.607,13 5.313.725.16
4 — Distribuigdo do Resultado Liquido
a) Fundo de Reserva ....... . ... 139.877.95
b) Fundo de Emergéncia ...... .. 69.938.98
¢) Participagio da  Administragao
Executiva ................ .. 69.938.98
d) Dividendos a Pagar ou Creditar 1.000.000.00
e) Provisao p/Garantir Dividendos
Futuros ......... ... ... ..., 192.740.65 1.472.496.50
Soma do Débito ... ... ... 6.786.931.7°

CREDITO

I — Renda de Disponibilidades .. ... .. 300.462.70

2 — Comissoes e Taxas Ativas ... .. 750.676.82

3 — Juros Ativos . ... 2.252.709.23

4 — Corregio Monetiria Ativa ... .. .. 3.052.885.39

5 — Renda de Aplicagoes e Créditos Di-
VETSOS . it oeee e 214.337.95

6 — Renda de Servigos ............ .. 23.106.80

7 — Rendas Eventuais . .............. 118.325.79

8 — Resultados a Apropriar ... ....... 73.717.04 6.786.371.7°
Soma do Crédito ............... m

Natal (RN). 31 de dezembro de 1973,

Fernando A. Barreto Paiva Olimpio Procépio de Moura Francisco Canuto de Medeiros
Administrador Geral Adm. de Operacoes e Financas Téc. em Contab.- CRC RN n® 984




ADMINISTRACAO
Um ano
de trabalho
transformou

Macaiba

Quando no dia 31 de janeiro
de 74 a administragio de Valério
Mesquita, na Prefeitura de Ma-
caiba, completar um ano, nio se
ird comemorar apenas mais um ani-
versirio de atividades de um edil
e sua equipe. O que Macaiba tem
para mostrar, conseguido e cons-
truido nesse espago de tempo, ¢
bem uma prova cabal do que esse
jovem administrador ainda serd
capaz de fazer, em beneficio de
sua terra. Realmente, poucos foram
os prefeitos municipais que, imbui-
dos como Valério Mesquita do alto
sentido de sua fungio, conseguiram
em um ano fazer tanto pela comu-
nidade e pelos seus municipes.
Uma predestinagdo, dirdo alguns,
haja visto os antecedentes de sua
familia, principalmente o seu pai
(Alfredo  Mesquita, falecido), a
quem o municipio de Macaiba deve
muito do seu desenvolvimento, um
trabalho forjado em tempos passa-
dos, que agora o filho reencontra
e faz brotar através de obras e ser-
vicos que a municipalidade exigia.

Praticamente o trabalho de Va-
lério Mesquita comegou com a im-
plantagio de uma nova estrutura
administrativa, uma vez que neste
sentido havia o mais completo des-
preparo na Prefeitura. Foram cria-
das inicialmente novas secretarias
e setores que, agindo dentro de
suas finalidades precipuas, possibi-
litaram o trabalho racional e me-
tédico: Secretarias de Educacio,
Administragdo, Obras, Divisio de
Saiude, Chefia de Gabinete, tudo
obedecendo rigorosamente as nor-
mas preconizadas pelo IBAM (Ins-
tituto Brasileiro de Assisténcia Mu-
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nicipal). O espaco fisico da Prefei-
tura foi reformado, novos méveis
foram adquiridos e entio se come-
gou a atacar os programas inicial-
mente tragados.

Ao final de um ano, uma longa
lista de obras pode ser citada e a
comprovagio in loco demonstra o
acerto da escolha do novo Prefeito
do municipio de Macafba.

EDUCAGCAO E OBRAS

O setor educacional, de trans-
cedental importincia em qualquer
administracio, hoje em Macaiba
apresenta o seguinte quadro: Co-
légio e Gindsio Comercial, cursos
do Mobral e do Projeto Saci, Bi-
blioteca Publica e 34 escolas mu-
nicipais de ensino primdrio. Este
ano serdo construidas mais oito sa-
las de aula e o prédio préprio do
Colégio Comercial, ji estando em
obras a quadra de esportes do mes-

A administragdo de Valério Mesquita
desenvolve Macaiba.

mo estabelecimento, com recursos
do MEC e da Secretaria de Estado
de Educagio. O Prefeito adquiriu
instrumental para a Banda de Mu-
sica do Municipio e criou a Escola
de Musica de Macaiba. Firmou
convénio com a Fundagio José Au-
gusto para restaurar as reuinas do
Ferreiro Torto e doou ao mesmo
orgdo terreno para a construgio do
Centro Cultural de Macaiba. No
aspecto cultural, ainda instalou
uma repetidora de TV, para cap-
tagdo dos sinais dos canais 6 (Re-
cife) e 5 (TV-Universitdria de Na-
tal), colocando ainda televisores na
Praca Anténio Melo Siqueira.

A Prefeitura mantém ainda dois
transportes, um para professores e
outro para trazer e levar de volta
95 estudantes residentes nos povoa-
dos, que estudam na cidade. O Se-
cretirio de Educacio, padre José
Pedro da Silva, atualmente esti es-
tagiando no IBAM, no Rio de Ja-
neiro, com vistas a implantagio da
reforma do ensino em Macaiba.

No setor de obras, a atividade
também nio foi menor, diz o Pre-
feito. E enumera algumas das que
j4 estio em andamento: Centro de
Abastecimento  Municipal (para
venda de frutas, verduras, peixes,
cereais) financiado pelo PASEP,
que serd concluido neste semestre;
Praca da Saudade, jd inaugurada,
em frente ao Cemitério Publico;
galerias pluviais das ruas Afonso
Saraiva, Sdo Vicente e Pedro Ma-
tos; restauracio de todas as estra-
das municipais, danificadas pelo in-
verno do ano passado; calgamento
do Largo de Sdo Vicente; abertura
da avenida Nossa Senhora da Con-
ceicio até a rua Rodolfo Mara-
nhio, em andamento. O setor ad-
quiriu ainda um trator para o Ser-
vigo de Limpesa Publica.

SERVICOS URBANOS
E SAUDE

Iluminagdo publica foi com que
o setor de Servicos Urbanos se
preocupou mais, nesse primeiro
ano de administragio Valério Mes-
quita. Foram inauguradas as do po-
voado de Mangabeira, da rua
Olimpio Maciel e avenidas Cas-
telo Branco e Jundiai. Para este
ano, estio previstos servicos idén-
ticos para os povoados de Cana
‘Brava e Trafras, j4 com propostas
de financiamento aprovadas pelo
Banco do Nordeste do Brasil S. A.
Também foi restaurada a ilumina-
¢do publica da Praga Capitio José
da Penha e do Parque José Varela.

No setor de Satde, as ativida-
des comegaram com a manutengio
do convénio com a Fundagio SESP
para atendimento médico e farma-
céutico gratdito, 3 populagio. Um
novo convénio com o mesmo 6rgio
propiciou também o atendimento
laboratorial, igualmente gratuito,
através de um laboratério especial-
mente construfido. Esses acordos
prevéem atuacio do SESP com o
equipamento, a Prefeitura com a
parte fisica e a CEME (Central de
Medicamentos) com os remédios.

RN-ECONOMICO/Janeiro/74



Energia elétrica, industrias para o municipio, educacio, satide,
assisténcia social, sao pontos marcantes no
trabalho de Valério.

Um convénio assinado entre a
Prefeitura e o Centro Social de
Mies Nair Mesquita estd propi-
clando atendimento médico, odon-
tolégico, farmacéutico, ambulato-
rial e assisténcia 4 maternidade,
tudo gritis. E ¢ plano da Prefei-
tura, este ano, levar essa assistén-
cia aos povoados, devendo a Ma-
ternidade receber no primeiro se-
mestre uma sala cirurgica, doada
Pelo Funrural, através do qual jd
adquiriu uma ambulincia.

TRABALHO DIUTURNO

~ Com a sua equipe de auxiliares

diretos, o Prefeito Valério Mesqui-
ta tem uma a¢do diuturna, frente
4 Prefeitura de Macaiba. Sua equi-
pe estd formada por Guilherme Pi-
nheiro — Chefe de Gabinete; Jorge
Jonas de Lima — Secretdrio de
Administragﬁo; Valter Ferreira —
Secretdrio de Obras; Francisco Ri-
€lro — Secretdrio da Fazenda;
Eronides Mangabeira — Assessor
Politico ¢ Legislativo; Padre José
Pedro da Silva — Secretdrio de
EduCagﬁo.

Da agio das secretarias e dos se-
tores administrativos diversos, foi
Conseguido, ainda no primeiro ano
da gestao Valério Mesquita: Cadas-
tramento de pessoal, padronizagio
dos. impressos, regularizagio dos
servicos junto ao INPS, PASEP e

RN-ECONOMICO/Janeiro/74

FGTS, estando o municipio em dia,
com todos esses orgdos; Elaboragio
do Cadastro Fiscal da Prefeitura
(Cadastro Imobilidrio, Prestagio de
Servigos, Taxa de Localizagio); e
levantamento da divida ativa do
municipio. Em consequéncia desse
ultimo servico, a receita prevista,
que era de Cr$ 697 mil vai ultra-
passar Cr$ 1,3 milhdo de impostos
arrecadados em 1973, sem que hou-
vesse majoracao de qualquer espé-
cie, pois inclusive foi utilizado o
Cdédigo Tributédrio de 1966. O orga-
mento do municipio para 1974 ¢
da ordem de Cr$ 1.547.000,00.

METAS EM 74

Muitos sao os planos adminis-
trativos em Macaiba, para o ano
de 1974. Desses, um dos mais im-
portantes serd a construcao de 60

casas populares, em terreno de
26.000m2 que a Prefeitura ja doou
a COHAB-RN. No ato de entrega
da escritura, o Prefeito deixou tam-
bém documentagdo referente a pes-
quisa e formuldrios preenchidos
pelos candidatos a2 compra das ca-
sas. As obras devem ser iniciadas
em abril.

A restauragado do Matadouro
Publico Municipal ¢ outra obra
para este ano, ao lado do servico
de ampliagdo da rede de abasteci-
mento d’igua da cidade, ji prevista

para comecar em setembro, de acor-
do com o cronograma de ativida-
des da CAERN-BNH. No setor de
estradas, estd prevista a pavimen-
tagio do trecho que dd acesso a
BR-304 através da avenida Jundiaf
projeto ji encaminhado ao DNER.

Ao lado disto tudo, a Prefei-
tura ndo tem se descuidado das
promocdes de cardter socio-espor-
tivo: Macafba pela primeira vez,
isto em 1973, apresentou candidata
ao titulo de Miss Rio Grande do
Norte, tendo a Prefeitura se res-
ponsabilizado por essa promogao;
os times de futebol Cruzeiro e Se-
lecio de Macaiba receberam ajuda
para participar do Campeonato In-
teriorano; os festejos natalinos do
ano passado foram comemorados
em meio a decoragio publica das
mais movimentadas, como jd havia
ocorrido no Carnaval, e a Semana
da Pitria foi comemorada de ma-
neira brilhante, tendo no dia 7 de
setembro desfilado nas ruas da ci-
dade representagdes de todas as es-
colas mantidas pela municipali-
dade.

Em fevereiro préximo a Prefei-
tura vai adquirir uma moto-nive-
ladora, que serd posta a servico da
restauragao e ampliacdo das estra-
das municipais. E no setor dos in-
centivos, o gabinete do prefeito
Valério Mesquita jd fez doacgio de
vidrios terrenos para industrias que
se instalam no municipio de Ma-
caiba, como ¢ o caso da Incopresa
S. A., Metalurgica Nordeste S. A.,
Industria de Giz Marinho, Indus-
tria de Embalagens S. A. Em 1974
nova inddstria deverd estar fun-
cionando no municipio, sendo-lhe
doada também a 4rea para suas
instalagBes fisicas. Tratase da fé-
brica de confec¢Bes (malharia) Gos-
son. E quaisquer industrias que
queiram se implantar em Macaiba
receberdo esse tipo de incentivo do
Prefeito Valério Mesquita.

Um tdo grande volume de atua-
¢do, em apenas um ano de man-
dato, confere a administragio Va-
lério Mesquita mais do que um
crédito de confianga no ano que
agora se inicia e nos subsequentes:
com os meios que vai sempre a
procura, quando lhe faltam, ele
certamente v.i dotar Macaiba do
que a cidade e o municipio ainda
precisam, para marcar de maneira
definitiva a sua presen¢a endire as
comunidades progressistas do novo
Brasil. ®
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A sensacao
sofisticada do
vidro fumé
nunca esteve
proibida

A sensacdo é realmente sofisticada:
de dentro do carrdo se vé a paisagem
filtrada pela transparéncia de vidros
especiais, que eliminam a luminosi-
dade do sol sabidamente intenso da
regido tropical. E para quem esta
fora, se oferece a oportunidade de
apenas vislumbrar, pela mesma trans-
paréncia, os sofisticados passageiros
ou o motorista.

Eis o que o vidro fumé propor-
ciona: um requinte a que imediata-
mente aderiram tanto os que, tecni-
camente, queriam se livrar da lumi-
nosidade excessiva, quanto os que ape-
nas desejavam ajuntar a outros mais
um acessério do carréo.

Para os que adotaram a novidade
e para 0s que programavam adotéa-la,
um boato que ndo se sabe onde nem
por que nasceu, comecou a circular
h& trés meses inclusive com noticias
na imprensa, publicadas de maneira
a tornar insuspeitadas as suas fontes
mesmo que misteriosas: a colocagio
do vidro-fumé em automéveis seria
proibida, e até uma data foi fixada
para comecar a vigir a determinagido:
primeiro de janeiro de 1974.

O ano comecou e nada de oficial
foi recebido pelos departamentos es-
taduais de trénsito. Mas, enquanto
isto, os que ja haviam adotado o
vidro-fumé se viam na iminéncia de
terem seus carros apreendidos, sujei-
tos ainda a pagar altas multas. As
lojas revendedoras do produto, essas
ficaram entre estaticas e apavoradas:
ndo tinham mais clientes e os esto-
ques estavam fadados a se transfor-
mar em mercadoria maldita.

NAO ESTA PROIBIDO

Agora, no entanto, uma nova luz
se filtra através dos vidros tempera-
dos, para garantir a sua prépria esta-
bilidade no mercade: ndo ha proibi-
¢do, mas apenas natural resguardo das
autoridades contra abuso de fabrica-
cdo. O CONTRAN — Conselho Nacio-
nal de Trénsito, orgio do Ministério

da Justica, publicou no Diério Oficial
da Unido regulamentacdo sobre o uso
de “vidros de seguranca coloridos
para veiculos automotores” e a situa-
cdo clareou.

Clareou também para os revende-
dores do vidro-fumé em Natal, que
j4 propalam alto e bom som que a
proibicdo inexiste e verificam que a
retragio das vendas estd pouco a
pouco sendo substituida por uma pro-
cura ainda vagarosa mas alentadora.

Leonardo Pessoa, Diretor-Presidente
da Equipe, firma especializada em
acessérios para automéveis e represen-
tante de quatro marcas de vidros-fumé
fala sobre o produto:

— “A caracteristica principal desse
vidro é a suavidade com que filtra a
luminosidade dos raios solares, propor-
cionando menor intensidade de luz,
de fora para dentro. Quem viaja num
veiculo com vidro-fumé tem menor
cansago visual. Os legitimos vidros-
fumé, como os que revendemos, sdo
cristal belga temperado e obedecem a
exigéncias técnicas do CONTRAN”.

Ele acentua que existem, realmen-
te, as falsificacGes. Sdo feitas com um
spray especial, que ndo se sabe onde
os falsificadores adquirem e que, apli-
cado na superficie dos vidros brancos
originais, ddo a ilusio do verdadeiro
fumé.

0 vidro fumé elimina a

a luminosidade intensa do sol

— «“Os vidros falsificados ocasio-
nam sérios problemas” — diz Leo-
nardo — “inclusive a diminuicdo de
60% da visibilidade de dentro para
fora do vefculo e vice-versa. Com o
vidro falso, em noites chuvosas, o mo-
torista dificilmente enxerga algum
obstdculo a mais de 10 metros-de dis-
tdncia, & sua frente”.

Instalado na avenida Tavares de
Lira, com a sua Equipe, Leonardo

Pessoa faz questio de salientar que
em Natal os revendedores do vidro-
fumé s6 dispéem de produtos legiti-
mos, fabricados por industrias nacio-
nais reconhecidas pelo CONTRAN.

DETRAN NADA SABE

Com relacdo & proibicdo propalada
também pela imprensa natalense, o
diretor do DETRAN — Departamento
Estadual . do Trénsito — sr. Gastdo
Mariz, disse que o fato realmente
nunca passou da faixa das especula-
cdes, pois o 6rgdo que dirige nunca
chegou a receber qualquer notificagio
do CONTRAN, com relagdo ao assunto.
Por isto, sempre que procurado por
pessoas interessadas — comerciantes
ou proprietarios de automéveis — as
tranquilizou com as palavras de que
na situacdo atual poderd ser usado.

A secura do ponto de vista oficial,
defendido pelo sr. Gastio Mariz, que
muito naturalmente depende de por-
tarias atinentes para poder agir, ja
estava atenuada pela publicagio no
Diario Oficial da Unido (pag. 19, dia
21.08.73) da Resolugdo 463/73, sobre
o assunto.

Vasada em linguagem altamente
técnica, a Resolucdo foi reproduzida
pela imprensa do Sul do Pafs, inclu-
sive pela Folha de Sdo Paulo, no dia
20.12.73. Na parte relativa & Trans-
missdo Luminosa dos Vidros de Segu-
ranca, assim fala o documento:

“A transmissdo luminosa, em re-
lagdo a sensibilidade do olho humano
a claridade para luz padrdo “A” (ado-
tada pela Comissic Internacional de
Iluminagdo ou luz de ldmpada de
tungsténio, temperada de cor do fila-
mento 2854QK), ndo deverd ser me-
nor que 75% para vidros de pdra-
brisas e 70% para vidros laterais e
traseiros.

“Vidros de seguranca coloridos sdo
admitidos somente quando a cor for
aplicada inalteravelmente na sua fa-
bricacdo. Os limites de transmissio
luminosa nestes vidros ndo devem ser
menores que 70% em qualquer apli-
cagdo”.

Essa Resolu¢gio do CONTRAN —
diz Leonardo Pessoa, pde por terra
quaquer insinuacdo quanto a uma proi-
bigdo total e parcial quanto ao uso
dos vidros-fumé. E tanto os que ja
adotaram o novo equipamento quanto
0s que estio pensando em fazé-lo, po-
dem estar tranquilos — desde, certa-
mente, que tenham usado ou venham
a usar o vidro legitimo, com a cor
de fabricagdo inalterada, como deter-
mina o documento do Conselho Na-
cional de Trénsito. o



Os Revendendores FORD em
em Natal, Santos e Cia. Ltda., lan-
¢aram no ultimo mes., nesta Ca-
pital, o mais novo componente da
linha FORD — O MAVERICK 4
portas, nas versbes Super e Super
Luxo.

A preferéncia do publico se evi-
denciou pelo modelo Super Luxo.

Em Natal s3o os seguintes 0s pre-
¢os do Maverick Sedan:

Super Cr$  $2.000,00
Super Luxo .. .. Cr$ 35.180,00

Virios s3o os equipamentos que,
opcionalmente, poderdo acompa-
nhar o Maverick Sedan. Dentre
€les, podemos evidenciar;

Motor V-8 com transmissio de
3 ou 4 velocidades; transmissao au-

tomitica; dire¢do hidraulica; freio
a disco; ar condicionado, etc.

O Sr. Geraldo Santos, entrevis-
tado pela reportagem, mostrou-se
bastante entusiasmado e confiante
no veiculo ora langado.

A Sertaneja Veiculos ja recebeu
o Dodge 1800 modelo 1974. Com
novas alteragbes, notadamente me-
cdnicas, o Dodge 1800 estd gran-
Jeando a simpatia do publico € ven-
dendo muito bem.

Natal Veiculos S/A, revendedo-
res GM em Natal, jd estad comer-
cializando os vefculos Chevrolet
através da financiadora GM com
real sucesso. A General Motors fi-
nancia qualquer marca de automo-
vel, até mesmo sem reserva de do-
minio e sem avalistas.

A Equipe Accessérios, através do
Sr. Leonardo Pessoa, informa que
a noticia difundida em todo o pais
acerca da proibi¢io do uso de vi-
dros fumé em automdveis nio tem
o menor fundamento. O que serd
proibido, realmente, serd o uso de
decalques nos para-brisas diantei-
ros e traseiros dos veiculos.

Marpas S/A, i semelhanga de
todos os revendedores de automo-
veis desta Capital, estd adotando o
critério de “fila” para entrega de
veiculos, especialmente o modelo
Brasflia, cuja cota se encontra ven-
dida até margo.

COMO A CHRYSLER
TESTA OS BANCOS DE
SEUS AUTOMOVEIS

Antes da Chrysler Corporation
dos Estados Unidos colocar em li-
nha de produgio um banco de au-
tomoével, éle é muito testado e mas-
sacrado por diversas méquinas. S6
os realmente em condigbes de ofe-
recer comodidade, seguranga e du-
rabilidade €é que sio aprovados.
Para que se possa ter uma idéia do
que sofre um. prototipo de banco,
vejamos as operagoes normais para
aprovagio de um “candidato”.

1 — Teste de durabilidade: o
conjunto de molas e suportes sio
submetidos durante aproximada-
mente 5 dias a mais de 100.000 fle-
x6es, onde sdo utilizados dois pesos
de 61 quilos cada. Caso as molas
ou suportes cedam mais de 635 mi-
limetros, o banco ¢é reprovado.

L. Cirne & Cia.,, continua em
franca expansio. Na sua nova e
moderna loja da Hermes da Fon-
seca oferece aos clientes um variado

estoque de jantes de magnésio,
além dos mais avangados modelos
de pneus. A jovem guarda tem

afluido aquela loja constantemente.

Duauto Veiculos continua com
o seu arojado plano de vendas,
sendo um dos vendedores de au-
toméveis que maior volume de ne-

gocios tem efetuado.

2 — Teste de estrutura: os acol-
choamentos e encostos s3o vergados
e pressionados por pesos que teta-
lizam mais de 765 quilos.

3 — Teste de conforto: os fun-
ciondrios que trabalham no setor
de desenvolvimento de bancos, di-
rigem carros com os bancos a serem
testados, sob as mais variadas con-
dicGes. Posteriormente, preenchem
formuldrios com suas impressoes.

4 — Teste de “manequim”: um
manequim especial que representa
um homem de 1,98 metros, ¢ utili
zado para determinar o local exato
do posicionamento do corpo.

5 — Teste de impacto: os en-
costos dos bancos dianteiros s3o ve-
rificados, observando a média de
quebras, forcando o encosto contra
o painel de instrrmentos.

6 — Teste de escorregamento:
as travas de seguranga dos bancos
dianteiros sio testadas com o simu-
lador de impacto.



DIVISORIAS
METAPLAC,

OU GUERRA.

A divisdo racional do trabalho come¢a com a divisdo do
espago. Ja vai longe o tempo em que vocé levantava
parede de alvenaria e no més seguinte derrubava a mesma
parede.

A diviséria Metaplac é fabricada com aluminio anodizado
e é facilmente desmontavel para atender a um futuro
crescimento da empresa. Verifique as montagens, a exatidao
das medidas, os encaixes cuidadosamente ajustados.

Veja tudo.

E depois, bata palmas. Ela merece.

Vocé pode escolher o tipo de acabamento que preferir.
Ou painéis de madeira de lei, ou férmica, ou duraplac, ou
vidro, ou o material que quiser. £ sé falar. As vendas sédo a
prazo sem acréscimo. Tem mais: vocé s6 comega a pagar
depois que a diviséria estiver instalada.

Acabe com o congestionamento dentro da sua empresa.
Diviséria Metaplac nela.

)

METALURGICA PO DORDNESTE S.A.

Fabrica e escritorio: Rua Padre Jo&io Damasceno, 4

tel. 22820 - Natal.

Vendas - Recife: Rua da Unidio, 27 - conj. 502 -
tel. 22-2508. Salvador: Rua Marqués de Le#o, 34.



AGAPLAM
colabora na
implantacao
do projeto
GIATA no RN

LT —

Até margo préximo poderd estar
eém pleno funcionamento o sistema
de aperfeicoamento técnico admi-
nistrativo fiscal implantado em dois
municipios do Rio Grande do Nor-
te (Currais Novos e Santa Cruz) co-
mo experiéncia piloto, um projeto
de i4mbito nacional elaborado pela
firma SPL (Servios de Planejamen-
to S. A.), contratada pela Sub-Secre-
taria de Economia e Finangas do
Ministério da Fazenda, e sua Secre-
taria Geral.

O projeto, que tomou o nome
de CIATA (Convénio de Incentivo
a0 Aperfeicoamento Técnico e Ad-
ministrativo) visa os municipios
brasileiros com até 50.000 habitan-
tes e define os procedimentos Ins-
titucionais, diretrizes técnicas e
t€cnico-administrativas dessas comu-
nidades, tendo sido tomado por
base, para o ntimero de habitantes,
0 Censo de 1970.

Desde 1972 a Sub-Secretaria de
Economia e Finangas do Ministé-
rio da Fazenda vem procedendo aos
estudos de viabilidade para implan-
tar as normas definitivas do pro-
jeto CIATA em cardter de experi-
éncia piloto, como est4 ocorrendo
no Rio Grande do Norte. A pri-
meira medida tomada pelo Minis-
tério foi a assinatura de convénios
com as Secretarias de Estado da Fa-
zenda dos quatro Estados inicial-
mente escolhidos para a experién-
Cia (além do Rio Grande do Nor-
te, mais o Par4, Maranhio e Ala-
80as, além do caso especial do mu-
nicipio de Parati, no Estado do
Rio de Janeiro) e as Secretarias
Cabe exatamente a coordenagio da
€xecucdo do p.ojeto.

Em nosso Estado a SPL estd
atuando com a colaboragio da
ACAPLAM, escritério especializado
€m assessoramento a Prefeituras do
interior, Segundo o engenheiro
Hélcio Antunes, coordenador do

projeto pela SPL, a colaboragio da
ACAPLAM tem sido inestimivel,
justamente por se tratar de um
6rgio conhecedor da situagio inti-
ma dos municipios potiguares.

CONCEITUACAO

E ainda o engenheiro Hélcio
Antunes quem define o projeto
CIATA, conceituando a sua fina-
lidade precipua: “E um sistema di-
nidmico de coleta e tratamento de
informagBes que, operando entre a
administra¢io e o contribuinte, in-
terliga-os e, valendose de imputs
oriundos de ambos, permite a con-
secucdio de um processo continuo
de proposi¢do e sele¢io de opgbes
€ Instrumentos, prazos € recursos,
tendo sempre em vista a otimiza-
¢do dos resultados, dos pontos de
vista qualitativo e de tempo e cus-
to, tendo como meta o aperfeicoa-

mento  técnico-administrativo da
municipalidade participante do
programa’.

A Secretaria da Fazenda do Rio
Grande do Norte é que estd coor-
denando a implantagio do projeto
em Currais Novos e Santa Cruz,
sendo coordenador estadual o sr.
Manoel Lisboa, Diretor Geral da
Arrecadagdo. Diz ele que o Gover-
nador Cortez Pereira estd vivamen-
te interessado em desenvolver a im-
plantagio do CIATA em todo o
Rio Grande do Norte, esperando
ainda este ano inicid-la em outros
municipios e desejando, no proéxi-
mo ano, ter muitos outros ligados
ao sistema. O Secretdrio Omar Dan-
tas, da Fazenda, por seu turno,
vem dando integral apoio a agio
da SPL e da ACAPLAM e os pre-
feitos Jos¢ Rodrigues da Rocha
(Santa Cruz) e Bitamar Bezerra Bar-
reto (Currais Novos) também tém
cooperado efetivamente. .

Porque sdo considerados muni-
cipios-piloto para implantagdo do
Projeto, Currais Novos e Santa
Cruz nio estdo tendo despesas com
o CIATA, nesta primeira fase, que
abrangerd ainda o ano de 1974.. A
medida, no entanto, que o projeto
venha a se concretizar nessas co-
munidades, o Estado, através da
Secretaria da Fazenda, fard convé-
nios com os demais municipios e
cada um arcard com parte dos cus-
tos da implanta¢do, de acordo com
estimativas prévias.

Hoje, a Secretaria da Fazenda
ja tem todo o Estado zoneado (zo-
nas de atuagdo cadastral) e em fun-
¢do disto os municipios serio con-

vidados a participar do convénio,
obedecendo-se, no entanto, a certos
aspectos prioritdrios, estritamente
técnicos. Hoje existem cerca de
3.000 municipios brasileiros com
menos de 50.000 habitantes com
0s seus sistemas tributdrios comple-
tamente falhos, diz o sr. Ivo Nico-
lau de Oliveira, da ACAPLAM e
o Sistema CIATA vai determinar
o controle sobre os impostos mu-
nicipais (IPTU, ISS) como j4 exis-
te no aspecto federal e estadual,
sobre o Imposto de Renda e o
ICM.

O Projeto CIATA padroniza e
racionaliza os sistemas de cobranca,
controle de arrecadagio, lancamen-
tos e retornos internos da adminis-
tra¢ao dos municipios convenientes,
proporcionando ponderdvel acrés-
cimo nas receitas tributirias. Para
se conseguir isto, esti se processan-

do levantamento das unidades imo-
bilidrias dos municipios. A partir
dessa documentagz‘io, que serd pro-
cessada em computador, serio emi-
tidos impressos, pelo Servico Fede-
ral de Processamento de Dados e o
municipio terd também a sua 4rea
urbana mapeada (mapas cadastrais)
com indicagio dos principais servi-
gos publicos existentes (4gua, luz,
esgoto, pavimentagio, coleta de lixo
erc.), além dos equipamentos co-
munitdrios, como escolas, hospi-
tais, etc.

MEIOS PARA PROGRAMAR

De posse dos dados conseguidos
pelo sistema, os prefeitos, obvia-
mente, terdo condigSes de desenvol-
ver mais harmonicamente os seus
planos de a¢io, sentindo exatamen-
te as necessidades de suas comuni-
dades e podendo programar racio-
nalmente o seu atendimento.

Considerando o aspecto global,
o Cadastro Técnico Urbano tam-
bém interligard os diversos antece-
dentes e desdobramentos da deci-
sdo administrativa, permitindo seus
dimensionamento e atuagio harmo-
niosos, com vistas ao objetivo dese-
jado pelos prefeitos.

Atuando plenamente em margo,
conforme prevé a Secretaria da Fa-
zenda, o Projeto CIATA facilmen-
te se desprenderi dos municipios
de Currais Novos e Santa Cruz,
atendendo-se principalmente ao que
preconiza o Governador Cortez Pe-
reira: a sua implantagdo no maior
numero possivel de municiplos.po-
tiguares, até o inicio do préximo
ano. ®



Trés projetos decisivos
para o futuro do Oeste

Conquanto obviamente interes-
sado e voltado para o progresso do
seu municipio, o prefeito Dix-huit
Rosado Maia, de Mossord, nio raro
estuda, traga e faz reinvidicagdes que
poderio beneficiar toda regido Oeste,
onde Mossor6 estd encravada.

Essa preocupagio € justificavel,
em primeiro plano, pelo fato de
Mossoré ser o mais importante mu-
nicipio da érea, comandando todo o
surto desenvolvimentista programa-
do ou desejado para os demais.

Em recente audiéncia que man-
teve com o Presidente Medici, o pre-
feito mossoroense apresentou trés
importantes projetos de grande inte-
resse para a economia da regido
Oeste. Sio eles: construgdo do Agu-
de Passagem Funda, entre Mossord
e Apodi; estrada BR-405, ligando
Mossoré e Luiz Gomes, que ja esta
incluida no Plano Nacional de Via-
¢do; e perfuragdo de pogos profundos
na Chapada do Apodi. O primeiro
projeto esta afeto_ao Ministério do
Interior; o segundo, ao Ministério
dos Transportes e o iltimo, ao Mi-
nistério da Agricultura.

O PROBLEMA DA TERRA

Sobre a regido do Apodi, o ex-
trato de uma ata da Cimara de Ve-
readores — compilada pelo jovem
e desaparecido professor Anténio
Campos e Silva — ja reportava nos

idos de 1852: “A agricultura, po-
de-se dizer que é nula neste munici-
pio, por causa da falta de chuvas,
que desanima 0s habitantes a nela se
empregarem, e ndo por falta de ter-
ra, que vigosa e variada presta-se
com vantagem, quando é bem rega-
da, a diferentes culturas”.

O problema, entéo, é, ainda
hoje, de irrigacdo. E é para possibili-
tar essa medida que o projeto de
construgdo dos pogos profundos foi
enviado ao Ministério da Agricul-
tura.

A construgio do Agude Passa-
gem Funda, por seu turno, vai disci-
plinar o rio Mossoré, acumulando 2
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bilhdes de m3 dagua, permitindo a
irrigagio das dreas adjacentes, faci-
litando a produgdo de alimentos —
e neste tltimo caso modificando um
panorama até certo ponto contrista-
dor: Mossoré hoje importa 70% de
tudo que consome.

Dix-huit Rosado apresentou ao
Presidente Médici trés projetos
decisivos para a economia
do Oeste.

O asfaltamento da BR-405 (an-
tiga RN-13) ratificard a integragdo
regional, no dizer de Francisco das
Chagas Paiva Filho, diretor executi-
vo do CENDERN — Centro de De-
senvolvimento Regional do Rio Gran-
de do Norte, orgio encarregado do
projeto. Além de influéncia nos se-
tores econdmico e social, vai gerar
aumento de nivel educacional e in-
telectual da populagdo: ele exempli-
fica o fato de ja hoje, diariamente,
cerca de 60 estudantes de Agu (RN)
e Aracati (CE) virem a Mossoré, na
condigdo de alunos das unidades da
Fundagio Universidade Regional do
Rio Grande do Norte.

Dos trés projetos o mais arroja-
do é o da perfuragdo dos pogos na
Chapada do Apodi, que consumira
verba da ordem de Cr$ 2,5 milhdes,
a precos de 1973.

AGUDE PASSAGEM FUNDA

A construgio do Acgude Passa-
gem Funda é uma reinvidicagdo da

zona oeste que se arrasta em estu-
dos, projeto e instincias ha mais de
70 anos. O norteamericano Guilher-
me Brown e os oestanos Felipe Guer-
ra, Jerénimo Rosado e Arrojado Lis-
boa ao longo desses decénios luta-
ram de varias maneiras pela conse-
cugdo da obra que agora, finalmente,
estd mais perto do que nunca de se
tornar realidade.

Recentemente, o prefeito Dix-
huit Rosado recebeu do general
Annibal Gurgel do Amaral, potiguar
e sub-chefe do gabinete do Ministro
do Interior, notificagdo sobre infor-
magdes do DNOCS, acerca da cons-
trugdo da barragem. Diz o diretor-
geral do DNOCS em seu expediente,
dirigido ao Ministro Costa Caval-
canti:

“Senhor Ministro — Com rela-
¢do ao problema de construgdo da

barragem Passagem Funda, informa-
mos que 0 DNOCS vem, hd bastante
tempo se preocupando com o assun-
to que se relaciona com o controle da
descarga do rio Apodi, com a defesa
das salinas na drea de Mossord e
com o aproveitamento de terras para
irrigacgdo.

“Sugerimos, por isso, a inclusdo
de recursos destinados ao estudo do
vale, projetos da barragem e de
aproveitamento hidro-agricola das
suas terras, no proximo plano pluria-
nual do DNOCS.

“O DNOCS tomard a iniciativa
de fazer essa inclusdo ao nivel de
sugestdo, para aprecia¢io por esse
Ministério, na oportunidade adequa-
da — José Lins — Diretor Geral —
DNOCS”.

INTEGRAGAO COM A BR-405

A BR-405, que liga Mossoré a
Luiz . Gomes, corta as cidades de
Apodi, Itad, Sdo Francisco do Oeste,
Pau dos Ferros, Rafael Fernandes,
]o_se da Penha, além de vérios dis-
tritos desses municipios e as duas ci-
dades-extremo. Trata-se da princi-
pal via (!e transporte do oeste poti-
guar, unindo as trés regides (baixo,
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médio e alto Oeste) da 4rea. Por
ela se efetua o escoamento da pro-
dugdo agropecudria oestana e a sua
conexdo com a BR-116 representard
uma redugdo de cerca de 100 quild-
metros, nos transportes para o sul
do pais.

Virias obras darte estio previs-
tas para todo o percurso da nova es-
trada, embora outras ja estejam cons-
truidas, remanescentes da condigdo
de estrada estadual (RN-13). Das
previstas, as mais importantes serao
as do Sangradouro da Lagoa, em
Apodi e em Itan.

O fluxo da rodovia é dominado
pelos transportes pesados, € uma es-
tatistica do periodo janeiro/abril de
1972 apresentava o seguinte volu-
me médio didrio, para 110 veiculos:
Carros pequenos — 44,8 % ; Onibus
— 7,1%; Caminhdes — 48,1%.

POCOS NA CHAPADA

A perfuragio de cinco pogos pro-
fundos na Chapada do Apodi, para
fins de irrigagdo, teve projeto elabo-
rado por professores da ESAM —
Escola Superior de Agricultura de
Mossoré, que em suas exposigdes e
Justificativas, alinham tépicos como
estes:

“Objetivos — Implantar e de-
senvolver novas técnicas de explora-
¢do agricola, através da irrigagdo, a
fim de consequenciar uma racionali-
zagdo na estrutura econdmice-finan-

DIEL

faz o que
ninguém faz !

DIEL

ceira, bem como elevar os padrées de
vida da populagdo. A primazia que
serd dada de imediato a exploragdo
de culturas olericolas e fruticolas, se
justifica na grande receptividade des-
ses produtos pelos mercados proxi-
mos”.
“Sistema Econdémico — O siste-
ma econdmico da regido é processado
@ base da exploragdo de culturas de
subsisténcia (feijao, milho), algodao
e na criagdo de pequenos rebanhos.
A baixa produgdo e produtividade
desses setores agro-pecudrios é domi-
nante, ocasionada pela auséncia de
técnicas racionais e escassez d'agua”.
“O Meio e 0 Homem — A falta
de capacitagdo profissional do po-
tencial humano condiciona a uma
agricultura tradicional, vendo-se os
habitantes na obrigagdo de permane-
cer no meio rural, carecendo de co-
nhecimentos técnicos que os capaci-
tem para desenvolver e melhorar seu
trabalho e elevar seu padrdo de vida.
A total dependéncia da exploragdo
agricola, em fungdo das precipita-
¢0es pluviométricas, que faltam mui-
tas vezes ou sdo reduzidas, obrigam
os habitantes das regides focalizadas
a realiza¢do de uma agricultura onde
ndo hd poupanga”.

PROJETO GLOBAL

O projeto global, levando-se em
consideragdo que cada pogo terd uma

vasdo provavel de 80.000 litros/ho-

ra, (20 horas/dia — 1.600 m3 por
pogo) proporcionard um volume de
dgua disponivel para irrigagio na
base de 8.000 m3/dia, para os cin-
co pogos. A 4rea total a ser irrigada
sera de 400 hectares e os pogos sdo
os seguintes:

Riacho Grande — 600 metros
de profundidade; Mulungu — 600
metros; Umari, 600 metros; Alagoi-
nha — 700 metros; Baixa de Aroei-
ra — 800 metros. Na regido de Mu-
lungu, serdo cultivados, com a irri-
gagdo: arroz, sorgo, banana, mamao,
uva, tomate, pimentdo. Nas outras:
soja, mandioca, mamona, amendoim,
citricos, mamao, banana, sorgo, to-
mate, pimentdo, cenoura, cebola.

Ao enviar o projeto ao Ministro
Moura Cavalcanti, da Agricultura, o
prefeito Dix-huit Rosado assim se
expressava, a certa altura:

“A conquista d de: la-

quista da grande-compla
nura do Apodi, que atinge vdrios
municipios, é problema que de lon-
ga data vem preocupando os respon-
sdveis pelos negécios piblicos da re-
gido e este seria, indiscutivelmente,
um dos valiosos caminhos a trilhar.

“Com a utilizagdo de dgua tio
abundante, mas de dificil acesso,
para  aproveitamento na irrigacdo,
visando fixar niicleos de produgao
em zona tdo abandonada qudo pro-
missora, o Governo Federal abriria
novas e ricas perspectivas”. o

EM DIEL PEGAS E ACCESSORIOS

VOCE EQUIPA O SEU CARRO DE

QUALQUER MARCA E PAGA TUDO

EM ATE 36 MESES, SEM FIADOR.

accessorios ltda

Av. RioBranco, 167

Fone 2-5640 e 2-0209



——
Por que

a euforia do

empresariado

mossoroense ?

“Ndo hd termos de comparagdo
entre Mossor6 de 10 ou 15 anos
passados e a Mossor6 de hoje. E
acredito que a Mossor6 de um fu-
turo muito préoximo serd maior e
melhor, tanto no aspecto econd-
mico quanto no social. Na reali-
dade, o municipio estd mais bem
aparelhado, possui os instrumentos
do progresso, o que nio ocorria nc
passado recente. Hoje a industri.
salineira estd mecanizada, apta a
atingir uma capacidade de produ-
¢do antes impossivel; o porto-ilhs
estd af, acenando com a possibili
dade de exportarmos nossa produ-
¢do de sal e se isto for conseguido
na capacidade méxima, os limites
de expansio da produgio sdo inima-
gindveis, porque as condi¢des da
nossa regido salineira sdo excepcio-
nais”.

Com estas palavras, Francisco
Fernandes de Sena (61 anos, presi-
dente da firma Alfredo Fernandes
Inddstria e Comércio, natural de
Pau dos Ferros mas vivendo em
Mossoré desde 1925) testemunha a
euforia que domina os mossoroenses
atualmente, quando a cidade e o
municipio alcangam 0 seu mais im-
portante estdgio, em busca do de-
senvolvimento.

QUEM £ CHICO SENA

Presidente da Associagio Co-
mercial de Mossoré durante 15 anos,
em oito perfodos seguidos, Fran-
cisco Fernandes de Sena sempre
atuou no ramo de maquinista de
algodo e na industria de refinagio
de oleos vegetais. Agricultor e pe-
cuarista “em escala milimétrica”,
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como ele préprio se define, chegou
em Mossor6 ainda menino, para
estudar no Colégio Diocesano San-
ta Luzia, onde féz o primeiro ano
ginasial. Em 1926, porque o pai
nio tinha condic¢des de continuar
custeando os seus estudos, teve que
procurar emprego € entrou para a
Companhia Alfredo Fernandes In-
dustria e Comércio, como continuo.
De 1926 até hoje, ocupou pratica-
mente todas as funcdes dentro da
firma, até chegar a presidente, no
ano passado, com a morte do titu-
lar Pedro Fernandes, escolhido pe-
los companheiros de empresa.
Casado com d. Maria Fernan-
dina de Sena, o casal ndo teve fi-
lhos e uma filha adotiva que criou
estd casada, hoje. Homem met6dico
e entrosado na problemidtica da re-
gido, Francisco Fernandes de Sena,
ou Chico Sena, para os amigos,
vive a maior parte de seu tempo
no escritério da firma, embora

FRANCISCO SENA:
— Acreditamos no

desenvolvimento
de Mossoro,

grande parte de sua vida funcional
tenha sido vivida no interior do
municipio, comprando algodio ou
administrando usinas que a firma
arrendava ou implantava. S6 em
1960, quando a Alfredo Fernandes
resolveu concentrar as suas ativida-
des em Mossor6é (“principalmente
porque a concorréncia ja.nos obri-
gava, naquela época, a sua selegio
mais aprimorada do algoddo, quan-
to A classificagdo, ao tipo, a fibra”)
¢ que ele também se fixou na ci-
dade, de principio supervisionando
a parte industrial da-firma, até o
ano passado, quando fo1 eleito di-
retor-presidente.

— “O atual surto desenvolvi-

mentista de Mossoré também pode
ser aquilatado na implantagio de
industrias de grande porte, como a
fabrica de cimento Itapetinga Agro-
Industrial, a0 que me parece j&
produzindo em sua capacidade m4-
xima; e no setor agricola, que ca
minha a passos largos, tendo exem-
plo maior na MAISA, por todos
sabida como a maior plantagio
continua de caju, no mundo (um
milhdo e trezentos mil cajueiros),
0 que tem entusiasmado outros
agricultores a se interessar por essa
cultura. Isto ao lado do fomento
da plantagio de milho e algodio,
€ quanto a esse dltimo produto se
pode afirmar sem medo de errar
que Mossor6 serd o seu maior pro-
dutor no Estado, na safra 73/74,
com colheita entre 5 e 6 mil tone-
ladas”.
Nesta entrevista exclusiva
RN-ECONOMICO, Chico Sena
abordou vdrios aspectos da situa-
¢do sdcio-econdmico-financeira de
Mossoro.

para

RN-ECONOMICO — Quais os
produtos basicos da economia do
municipio e a sua importincia
para a regido ?

FRANCISCO SENA — Natu-
ralmente temos que situar primei-
ramente o sal, que ¢ o nosso grande
produto natural. O algodio tem
uma situacio de destaque, vindo
em seguida o milho e as sementes
oleaginosas, das quais a oiticica so-
bressai. Hoje temos pelo menos
quatro ou cinco fibricas de pe-
queno porte que trabalham com
semente de oiticica, produzida na
regido. Ha também o sorgo, pro-
duzido atualmente pelas Vilas Ru-
rais. O pequeno fazendeiro est4
plantando sorgo também, mas sé
para ensilagem, uma garantia de
manutengio dos seus rebanhos.

RN-ECONOMICO — Quais as
reals perspectivas de industrializa-
¢3o de Mossoré ?

FRANCISCO SENA — Acredi-
ta'mos no desenvolvimento da in-
dustri'fl de cimento, que aproveita
matéria prima da terra, assim como
dos seus similares. H4 inclusive
promessa  do grupo da Itapetinga
d.e montagem de wuma f4brica de
cimento branco, cimento amianto,
etc. Temos uma f4brica de tecela-
gem, que tudo indica vai progredir
porque esti situada justamente
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num centro produtor de bom algo-
dio. E também acenase para o
aproveitamento das Aguas mies da
regido salineira, o que proporcio-
nari a produgio de uma infini-
dade de metais nobres, muito valo-
rizados. Tudo isto, naturalmente, a
longo prazo, mas com possibilida-
des perfeitamente exequiveis. Ha
também a cera de carnauba, de
grande importancia para a regiio,
atualmente sem maiores perspecti-
vas industriais.

RN-ECONOMICO — Como se
situa o empresdrio mossoroense,
dentro do atual estdgio desenvolvi-
mentista do municipio ?

FRANCISCO SENA — O em-
presario mossoroense, como de res-
to o nordestino, luta principalmente
com a dificuldade. crediticia e isto
entrava um pouco a sua a¢ao. Mes-
mo assim as grandes empresas, as
médias e até mesmo as pequenas
tem recebido dos bancos oficiais
(Banco do Brasil, Banco do Nor-
deste) toda assisténcia que lhes ¢é
possivel dar. O comerciante estd
melhor situado, porque no comélr-
cio houve acentuado desenvolvi-
mento. O poder aquisitivo do mos-
Soroense cresceu bastante, face a va-
rios fatores, um dos quais a valo-
rizagio dos produtos do campo. O
algodio, o milho, o feijio, produ-
tos naturais da terra, duplicaram
de preco em 1973 e isto deu ao pro-
dutor um poder aquisitivo muito
maior do que ele tinha antes. (0]
comércio auferiu as vantagens dessa
mudanga e vendeu bem, obtendo
maijores lucros.

RN-ECONOMICO — Como o
senhor acha que o empresirio mos-
Soroense poderia participar mais da
arrancada progressista hoje vivida
Pela regido? Que lhe poderia ser
dado, para ele transformar em aju-
da efetiva ?

FRANCISCO SENA — Como
disse ha pouco, a agio do empre-
sdrio est4 na dependéncia do cré-
dito. Se nos fosse dado maior cré-
dito, naturalmente maior seria a
Nossa  participagdo. A julgar por
¢mpresas como a nossa, 0 empresa-
rio fica de certo modo tolhido de

agir, embora tenha esse desejo, na
lora em que lhe faltam recursos
financeiros. O nosso capital de giro
¢ na realidade insuficiente para
atender as necessidades, principal-
mente porque a nossa atividade é
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sazonal. A comercializacio do algo-
dao ¢ sazonal, nés praticamente tra-
balhamos seis a oito meses no ano,
manipulando o algoddo. Depois
vem o periodo da entre-safra, que
varia de quatro a seis meses. Com
relacio aos outros produtos acon-
tece a mesma coisa. A oiticica é sa-
zonal, a carnaiiba também. De mo-
do que hd aquela atividade muito
intensa, na época da safra, e em
seguida as usinas param. Seria o
ideal que houvesse um produto
que se pudesse intercalar entre
uma safra e outra, porque todo
mundo ficaria ocupado o ano todo.
O caju poderia ser esse produto,
mas a sua safra em parte coincide
com as outras.

RN-ECONOMICO — Como o
senhor encara a instalagdo da fi-
brica de barrilha no Rio Grande

do Norte?
FRANCISCO SENA — Como
mossoroense, naturalmente, acho

que a implantagio da fibrica de
barrilha no estuirio do rio Mos-
soré, em Areia Branca ou aqui, se-
ria o ideal. Infelizmente, no en-
tanto, parece que a fibrica vai fi-
car mesmo em Macau. Ocorre, no
entanto, que se tivermos condigGes
de exportar o sal de Mossord, atra-
vés do porto-ilha, vamos ter possi-
bilidade de dobrar nossa producio,
o que ¢ sem duvida muito bom.
Assim, cada um fica servido a sua
maneira: Macau com a fabrica de
barrilha, nés com a exporta¢io. E
serda atendida satisfatéria e plena-
mente a industria salineira do Rio
Grande do Norte.

RN-ECONOMICO — Como o
senhor vé o porto-ilha ?

FRANCISCO SENA — E na
realidade um empreendimento gi-
gantesco. Se, como esperam os que
o estudaram e construiram, ele
atender as necessidades de nossas
exportagdes, facilitando o carrega-
mento dos navios, representarid sem
divida uma conquista inomingvel
tanto para Mossor6 como para o
préprio Governo.

RN-ECONOMICO — Na sua
opinido, por que ocorreu o desapa-
recimento da industria de éleo, em
Mossoré ?

FRANCISCO SENA — FEste ¢é
um assunto de certo modo dificil
de explicar. J4 tivemos em Mossoré
duas refinarias de 6leo vegetal e
trés fabricas de médio porte, que
desapareceram. Eram a Fibrica de
Oleos Sio Vicente, a S. A. Mercan-
til Tertuliano Fernandes, a Joa-
quim Duarte & Cia.,, a Cicosa —
Companhia Indistria e Comércio
de Oleos S. A. Uma das refinarias
desapareceu porque o seu grupo se
desinteressou dos negécios na re-
gido, vendendo tudo. Outros gru-
pos sofreram dificuldades econo-
mico-financeiras e também foram
obrigados a fechar. Hoje, temos na
industria de éleos vegetais apenas
duas grandes fibricas — a nossa e
a SANBRA, algodio — mas se ins-
talaram pequenas fabricas que, em-
bora nio refinem, extraem o 6leo
e futuramente poderio se desenvol-
ver, como é o caso de Aderaldo
Félix Bezerra, Dehuel Vieira Diniz,
Raimundo Reis Irmdos, Raimundo

PORTO ILHA
um empreendimento da maior importincia
econdmica para o Rio Grande do Norte



Marques, que trabalham com oiti-
cica. Por conta da atuagio das fa-
bricas menores, hi uma grande mo-
vimentacio no plantio de oiticica,
em toda a regido, pois essas usinas
praticamente consomem toda a pro-
ducio e a tendéncia é aumentar
sempre esse consumo, pois a pro-
cura do 6leo de oiticica é cada vez
mais crescente.

RN-ECONOMICO Fala-se
ainda em desemprego na regido sa-
lineira, por conta da mecanizagio
das salinas. O que o senhor tem a
dizer sobre esta questdo?

FRANCISCO SENA Nio
acho que exista desemprego em
Mossor6 e em toda regido oeste,
principalmente com todos esses em-
preendimentos agricolas implanta-
dos e a implantar. Toda m3o de
obra disponivel estd absorvida e
nio ¢ bom duvidar de que venha-
mos a lutar com a excassez de pes-
soal, principalmente para o traba-
lho no campo. Esta é uma situagao
mais do que satisfatéria, porquan-
to previamos que a mecanizagao
das salinas motivasse problemas so-
ciais de desemprego, de graves con-
sequéncias. Felizmente isto nio
ocorreu nem vai ocorrer.

RN-ECONOMICO — Com re-
lagio as administragbes municipal e
estadual, estamos bem servidos?

FRANCISCO SENA — Sim, es-
tamos muito bem servidos. Mos-
sor6, na gestio do atual prefeito €
uma outra cidade, tem novo aspec-
to. Com relagdo a administragdo es-
tadual, reconhecemos, sem querer
agradar, que o governador tem sur-
preendido, fazendo aquilo que nos
que o conhecemos de perto sabia-
mos capaz de fazer, mas que muita
gente ndo acreditava. Especialmen-
te tem dado énfase as atividades
do campo e a implantacdo das Vi-
las Rurais, nas serras do Mel e do
Carmo, é um empreendimento dos
mais louvaveis e arrojados, que de-
veria ser imitado por quem tenha
o desejo de ver o Nordeste pro-
gredir. Agora mesmo fala-se que o
Governador tem em vista expandir
o seu programa do campo até a
Chapada do Apodi, implantando
ali um projeto primordialmente pe-
cuirio e de cultura algodoeira. Se
assim o fizer, estard contribuindo
inestimavelmente para o desenvol-
vimento da nossa regiio e isto s6
merece de nossa parte econdmica e
reconhecimento.

Mossoro
encontrou
o caminho

do progresso

Quando Francisco Fernandes de
Sena entendeu que “ja tinha dado
muito pela Associagio Comercial
de Mossoré, sendo reeleito oito ve-
zes seguidas, dirigindo a entidade
durante 15 anos”, indicou um nome
para substitui-lo: Romulo Negrei-
ros, 45 anos de idade, comerciante
ao ramo de miudezas, por atacado
e a varejo. Representante do FUN-
RURAL no municipio, o novo
presidente da ACM ¢, como de
resto qualquer empresdrio mosso-
roense, um homem integrado nos
problemas da comunidade.

Ouvido também por RN-ECO-
NOMICO, o sr. Rémulo Negrei-
ros referiu-se a alguns aspectos da
vida do municipio e da regido
Oeste. Eis as suas observagdes:

Romulo Negreiros
presidente da
Associagio Comercial

DESENVOLVIMENTO — “Nio
se pode negar que Mossoré hoje
encontrou o caminho do desenvol-
vimento e em relagio a anos ante-
riores 0 municipio atravessa apre-
cidvel estagio progressista, que dei-
xa antever um futuro Ppromissor.
Mossoré viveu marginalizada du-
rante muito tempo e essa situagio
piorou no ltimo quadriénio.
Agora, no entanto, a realidade ¢
outra e o municipio tem contado
principalmente com a assisténcia
do governo estadual”.

INDUSTRIAS — “A prépria
situagio geogrifica do municipio
nio lhe permite maiores sonhos,

com relagio a industrializagdo. En-
cravada numa regiio que lhe asse-
gura produtos naturais em larga
esc.ala, tem no sal e no cimento
dois elementos primordiais para
uma programacgio industrial de
grande porte, como ja ocorre atual-
mente. No entanto, serd necessiria
a presenca continuada, constante,
do Governo, para incentivar o de-
senvolvimento”.

INICIATIVA PRIVADA — “A
iniciativa privada ja féz tudo que
poderia fazer por Mossor6, através
de empreendimentos notiveis. To-
dos sentem que agora ¢ chegada a
vez do poder piblico,- na promo
¢do do municipio e das melhorias
de que ele ainda muito carece”.

PORTO ILHA — “Particular-
mente, acho que o porto continen-
tal seria uma solugiio mais acertada,
para a regido salineira, porque o
porto-ilha vem atender apenas a
demanda da produgio, embarcando
o sal das salinas de Mossoré, Gros-
sos € Areia Branca. O porto conti-
nental abrangeria um raio maior
de.agio, atenderia a todo parque
salineiro do Estado. Mesmo assim,
trat.a-se de um empreendimento do
maior vulto e da maior importin-
cia econdémica para o Rio Grande
df). Norte, afora a sua imponéncia
fisica, uma obra de engenharia real-
mente digna de ser admirada”.
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Fundac¢io Universidade Regional
do Rio Grande do Norte

COMO PARTE INTEGRANTE DA ADMINISTRAGZXO
POBLICA MOSSOROENSE, TEMOS UMA FINALIDADE
PRECIPUA E UMA META QUE JA ESTAMOS ALCANCANDO:
FORMAR UMA ELITE INTELECTUAL E TECNICAMENTE

CAPACITADA PARA GERIR OS DESTINOS DA REGIAO OESTE.

AGORA, ESTAMOS EMPENHADOS NA CONSTRUGCAO DA MAIS
IMPORTANTE ETAPA DE NOSSA CONFIGURAGCAO FISICA:
O CAMPUS UNIVERSITARIO DA FURRN

Area Total - 100.000 metros quadrados
Salas de Aulas Tedricas - 144
(quatro modulos, cada um cam 6 blocos)
Administracao Didatica - 8 blocos
Laboratorios = 7 blocos
Biblioteca Central
Auditorio
Praga Civica
Capela Ecuménica
Ginasio Esportivo
Estacionamento
Administracao Central

ol =3 e uE R -
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PLANTA DO CAMPUS INIVERSITARIO CENTRAL

1. Capela . 6. Administracao Didatica
2. Administragao Central 7. Laboratorios

3. Auditorio 8. Esportes

4. Biblioteca 9. Estacimamento

5. Aulas TeOricas 10. Praca Clvica



BANCO DO BRASIL
TEM NOVO GERENTE

A agéncia do Banco do Brasil
em Mossor6 tem novo gerente. Tra-
ta-se do sr. Marinaldo Gomes de
Lima, que assumird a fungio a
partir do dia 3 de janeiro. Ele subs-
tituird o sr. Obery Rodrigues, que
acaba de ser transferido para ge-
renciar outra agéncia do BB, no
interior do Ceara.

PREVISAO DA
SAFRA DO SAL

O parque salineiro de Mossord
encontra-s¢ em plena safra 73/74.
Os dirigentes das salinas conside-
ram que haverd relativo equilibrio
entre esta safra que se inicia e a
de 72/73, que atingiu 2,2 milhdes
de toneladas. O grande assunto do
momento entre os salineiros é a
instalagdo da industria da barrilha
no Rio Grande do Norte e a pos-
sibilidade dela se fixar na drea de
influéncia mossoroense.

CONGRESSO
BRASILEIRO
DE BONTANICA

Mossord foi séde do XXV CON-
GRESSO BRASILEIRO DE BO-

TANICA, reunindo mais de 500
congressistas, sendo mais de 300
brasileiros. Participaram do con-

clave uma delegagao da Argentina
e outra da Franca, do Museu Bo-

tinico de Paris, além de delega-
¢oes dos Estados Unidos e Portu-
gal. Os representantes norte-ameri-
canos, do Jardim Botinico de New
York do Comité da Flora Neotré-
pica. O conclave foi promovido pela
Sociedade Botinica do Brasil que
tem como presidente o Professor
Vingt-un Rosado. Foi o mais im-
portante congresso do género ji
realizado no Rio Grande do Norte.

46

Carlos Augusto Rosado
UMA CIDADE NOVA

Carlos Augusto de Souza Ro-
sado, atual secretirio de servigos
urbanos de Mossord, tem conse-
guido o que hd muitos anos nin-
guém conseguia: transformar Mos-
sor6 numa cidade bem cuidada e
sem lixo. Com o apoio do prefeito
Dix-huit Rosado, que lhe deu as
condi¢gBes materiais para estruturar
a secretaria, Carlos Augusto ji ad-
quiriu 15 viaturas para o servigo
de limpeza publica, implantou ofi-
cina mecinica e posto de abaste-
cimento e lavagem dos carros ofi-
ciais. Tudo isso foi feito com re-
cursos do Banco do Nordeste, atra-
vés do Fundurbano, da ordem de
Cr$ 1,5 milhdo. Antes de ocupar
uma fungio publica, Carlos Au-
gusto havia sido gerente da S/A
Mineragio Jerénimo Rosado e di-
retor-administrativo da Itapetinga
Agro Industrial.

PLANO DIRETOR
PARA MOSSORO

A prefeitura de Mossord assi
nou com a empresa Planos Técni-
cos do Brasil Ltda., contrato para
a elaboragdo do Plano Diretor da
cidade. Esta firma venceu concor-
réncia, da qual tomaram parte es-
critdrios de planejamento do Rio
de Recife e de Fortaleza.

CDL COM NOVA
DIRETORIA

O Clube de Diretores Lojistas
de Mossor6 empossou no ultimo
dia 28 a sua nova diretoria, enca-
becada pelo lojista José Morais de
Lima, tendo como companheiros os
sts. José Morilo Marques (primeiro
secretdrio), José Amadeu Vale (re-
lagdes publicas), e Francisco Fer-
nandes de Melo (tesoureiro). A
construgio da sede prépria do
CDL ¢ a principal meta da nova
diretoria.

UNIVERSIDADE
VAI PARA O CAMPUS

A Fundagdo Universidade Re-
gional do Rio Grande do Norte ini-
ciou a utilizagio diddtica do Cam-
pus Universitirio. O Concurso Ves-
tibular deste ano foi realizado nos
blocos ji construidos. O Presidente
da FURRN, professor Canidé Quei-
roz anunciou que o ciclo geral de
estudos, com um total de 420 uni-
versitdrios, vai funcionar este ano
no Campus,

SERTEL
INSTALA DDD

A Companhia Municipal de
Servigos Telefébnicos — SERTEL
— implantou o sistema de disca-
gem direta 3 distincia entre Mos-
sor6 e a praia de Tibau, que dista
42 quilémetros da cidade. O pre-
fixo de ligagio para Tibau ¢ o
numero 70, tendo a praia de vera-
neio dos mossoroenses uma central
com 100 linhas. A noticia foi pres-
tada pelo diretor administrativo da
SERTEL, sr. Jodo Newton da Es-
cossia.

CURSO DA ADESG

A Associagdo dos Diplomados
da Escola Superior de Guerra —
ADESG — ministrar4 um curso
para as liderancas mossoroenses,
com o apoio da Fundagio Univer
sidade Regional.
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GESSO EM
NOVAS MAOS

A S. A. Mineragio Jerénimo
Rosado tem novo diretor-gerente.
Trata-se de Yogo Rosado, que assu-
miu a fungio a convite de Dix-huit
Rosado, um dos principais acionis-
tas da empresa. Yogo, apesar das
origens mossoroenses, trabalhava
no Rio de Janeiro, onde ji havia
exercido os cargos de assessor de
marketing da SOSAL e de chefe
de vendas da Remington. Embora
esteja gerenciando a Mineragdo
Jerénimo Rosado hd apenas 6 me-
ses, ele j4 conseguiu expressivos
resultados, principalmente no cam-
po da produgio e da diversificagdo
de produtos. A empresa ¢ hoje uma

das maiores produtoras de gesso
do paifs.
FITEMA PODE
SER VENDIDA
A Fitema — Fiagio e Tecela-

gem Mossoré6 S/A — poderd ser
adquirida pelo grupo Salém, de
S3o Paulo, que ja sondou os maio-
res acionistas dessa empresa acerca
da possibilidade de negociagio.
Atualmente, o grupo Salém ja con-
some toda a produgio de fios da
Fitema.

BANCO DO BRASIL
COMPROU TERRENO

O Banco do Brasil adquiriu por
Cr$ 500 mil o prédio pertencente
a diocese de Mossord, onde anti-
gamente funcionou o semindrio da-
quela cidade. O velho prédio de-
vera ser demolido e no local o
Banco do Brasil construird a sua
agéncia central da regido Oeste.

Canindé Queiroz falou na
inauguracao da Casa
Poreino.
PORCINO INAUGURA
SUA SETIMA LOJA

Porcino Fernandes da Costa, di-
retor da organizagao Casas Porci-
no, inaugurou mais uma loja em
Mossor6. Atualmente, a organizacio
conta com sete lojas: 3 em Natal,
2 em Mossoré, uma em Maceié e
outra em Aracaju. As mais desta-

QUANDO VOCE PENSA EM GOMPRAR
MAQUINA DE ESCREVER, BIRD, ARQUIVO,
VOCE PENSA EM AUMENTAR A EFICIENCIA
DE SEUS FUNCIONARIOS,
A CASA PORCINO TEM A SOLUGAO

CERTA PARA AUMENTAR A PRODUTIVIDADE
DE SUA EMPRESA, NO CAMPO
ADMINISTRATIVO: MAQUINAS OLIVETTI,
PARA TODOS OS FINS; BIRDS FUNCIONAIS
E ARQUIVOS PRATICOS. E TUDO O MAIS
QUE TORNA O SEU ESCRITURIO EFICIENTE.

CHAME UM DOS NOSSOS VENDEDORES.
ELE LBE FALARA DE QUALIDADE, MODELOS
E FINANCIAMENTO,

BUSQUE A SOLUGAO MAIS LOGICA.
A CASA PORCINO FACTLITA.

cadas figuras do comércio, da in-
dustria e da politica mossoroense
prestigiaram a inaugurago.

J. IRINALDO
REVENDEDOR GM

Desde o comego de janeiro a
firma J. Irinaldo & Cia. estd atu-
ando como revendedor autorizado
da General Motors do Brasil, em
Mossoré. José Irinaldo, titular da
empresa, informa que iniciard den-
tro em breve a construgio de no-
vas instala¢des (loja de exposi¢do
e oficinas) na avenida Presidente
Dutra, préximo a Escola Superior
de Agricultura.

MAIOR RIQUEZA DE
MOSSORO £ CALCAREO

No entender do prefeito Dix-
huit Rosado, a maior riqueza de
Mossoré nio € o sal, nem o algo-
d3o, apesar do municipio ser hoje
0 maior produtor dessa fibra vege-
tal no Rio Grande do Norte: o
que mais pesard na economia mos-
soense, em futuro préximo, serd o
calcireo. Considera Dix-huit que
as extraordindrias reservas de cal-
cireo localizadas no municipio
atrairdo muitas industrias de ci-
mento e de klinker para Mossord.




Coméroio

A guerra
dos discos

A

Natal hoje possui quinze casas
de discos, um numero inflacionirio
para uma cidade de 300 mil habi-
tantes. Recife, com mais de um mi-
lhio, possui em torno de vinte lojas.
Em Natal, o niimero cresceu ultima-
mente mais com a abertutra de fi-
liais de lojas antigas do que mesmo
com novos optantes pelo comércio da
musica, e quatro das novas lojas es-
tio localizadas nos super-mercados
Mini-Preco e Nordestdo, integrando
os seus varios departamentos ou sec-
coes.

O grande numero de lojas ven-
dendo discos em Natal, para alguns,
é devido aquela espécie de sinal dos
tempos que ja inflacionou a indus-
tria quase doméstica dos picolés
(houve tempo que em nossa cidade
carrocinhas de cerca de vinte marcas
de picolés cruzavam as ruas) e o ra-
mo das farmécias e drogarias, que
no entanto nio conseguiram sobrevi-
ver e comegaram um processo de de-
sintegragdo paulatino, hoje compro-
vado na existéncia das que puderam
realmente permanecer.

Entre os comerciantes do ramo
o fato da abertura de novas lojas é
visto de varias maneiras. Valmique
Roberto da Silva, que pode ser con-
siderado o mais bem sucedido, com
uma matriz e duas filiais de sua
Musi-Som somente na Cidade Alta
(o que quer dizer que poderd abrir
brevemente uma nova casa no Ale-
crim, por exemplo) acha que Natal
nio comporta, realmente, tantas lo-
jas de discos. Seis bastariam, na sua
opinido. Em consequéncia da aber-
tura de novas casas ninguém vai po-
der ganhar dinheiro, mas apenas
participar da guerra da concorréncia.
No seu caso ndo, diz ele, pois pode
dispor de pregos para competir, em
virtude principalmente do estoque
que possui e do fato de ser represen-
tante (ha 13 anos) de uma das mais
importantes gravadoras do Brasil, a
CBS — que lhe oferece artistas co-
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mo Roberto Carlos que, por si so,
vale por quase um catélogo de fabri-
cas menores.

Expedito Pereira Leite da Globo
Som, acha que o comércio de discos
hoje nio estd melhor do que antes
em virtude justamente da abertura
desordenada  de novas casas. Ele
préprio sé tem uma, no Alecrim, em-
bora fornega para os postos de ven-
das dos super-mercados Mini-Prego
(trés) e considere esses pontos como
uma espécie de filiais.

— “Vencerd no ramo quem nio
jogar mercadoria fora” — diz Expe-
dito — “valorizando o disco, ndo o
vendendo por qualquer prego. A in-
flagio de lojas dificulta o trabalho
dos que querem fazer um comércio
correto, com boa variedade de titu-
los e intérpretes”.

Ele ¢ um dos que sé vendera
disco enquanto for para ganhar.

Marcinio Dias: “As casas Qe”disco
chamam logo a atencgao’.

Marcinio Dias de Oliveira, da
Emy Som (uma loja no Alecrim e
outra na Cidade Alta) estd no ramo
seguindo uma_quase tradigdo fami-
liar: seu pai Marcino Dias de Oli-
veira vendeu discos no Alecrim du-
rante mais de vinte anos, sendo por
muito tempo o unico estabelecido no
ramo, naquele bairro, e um dos pou-
cos da capital.

Ele acha que a cidade comporta
o nimero de casas de discos que
possue. O que ocorre, no seu enten-
der, é que “casa de discos chama lo-
go a atengdo, por causa dos sonofle-
tores ligados, o pessoal na porta, ou-
vindo ou curtindo o som”. A apari-
¢do dos gravadores cassete, por outro
lado, veio aumentar consideravel-
mente as opgbes em matéria de mi-
sica e por isto o comércio cresceu
bastante.

Para Pedro Franga Costa, que
até bem pouco tempo tinha uma s6
loja da sua Vox Discos, no bairro do

Alecrim, e agora j4 possue outra, na
Cidade Alta, “o ramo é muito bom,
apesar de estar muito concorrido
ultimamente”. Como Valmique Ro-
berto, ele veio da antiga Musi-Lar,
de Francisco Leopoldo da Silveira,
um dos mais importantes comercian-
tes de discos da cidade, que em sua
loja na rua Ulisses Caldas também
vendia eletro-domésticos (radiofo-
nes, inclusive) e que hoje abando-
nou o comércio.

APRENDER
PARA ENSINAR

Valmique Roberto acha que em
suas trés lojas, que reunem o maior
estoque do Estado, h4 cerca de
22.000 discos. Ele comegou a tra-
balhar com o material em 1950 (no
dia 16 de janeiro, frisa) na loja de
Carlos Lamas, na Ribeira.

— “Tudo que prendi foi ld. De-
pois, fui apenas ensinar”, diz ele.

Em Carlos Lamas passou cerca
de 10 anos e quase 0 mesmo tempo
na Musi-Lar. H4 seis anos instalou-
se por conta prépria e é considerado
hoje o mais bem sucedido comer-
ciante de discos do Estado.

Valmique Roberto acha que Natal sé
comporta sels casas.

Valmique conseguiu sobreviver a
dois grandes concorrentes que ha
alguns poucos anos preferiram aban-
donar o negécio: Helio Segundo,
que marcou uma época com a sua
Heli-Som e Jaeci Emerenciano, que
chegou a ter duas casas na Cidade
Alta, preferidas pela turma jovem
que as tardes marcava encontro as
portas das lojas, na hora do footing.
O mesmo ocorria, alids, com a Heli-
Som. E Helio Segundo, certa vez,
justificando a sua saida do ramo,
disse que “tudo aquilo era muito
bom. A turma baixava na loja prd
curtir som e desfilar a dltima moda
pop, mas ninguém comprava”. E ele
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primava pela exposi¢io de equipa-
mentos caros, em matéria de som,
que deveriam constituir o maior vo-
lume de vendas; o que ndo ocorria,
para seu desespero.

— “Ndo posso aizer que disco
seja um mal negécio” — diz Valmi-
que Roberto — “pois seria incoeren-
rente comigo mesmo. Quando a pes-
soa se dedica a um negdcio, como o
meu caso com discos, a coisa se
transforma numa cachaga e é dificil
se abandonar”.

Ainda hoje ele mantém a clien-
tela feita no tempo da antiga loja de
Carlos Lamas, principalmente os
grandes compradores de miisica clas-
sica, que sio bem poucos em Natal.

NATAL E A MUSICA

O movimento das casas de discos
em Natal comprova que nossa cida-
de gosta de musica. Em torno de
4.500 discos sdo vendidos mensal-
mente nas casas consultadas para es-
ta reportagem, com a Musi-Som co-
mandando: Valmique Roberto diz
que vende uma média de 1.800 nas
suas trés lojas. A Vox Disco, em tor-
no de 400, nas duas. A Emy Som.
700 na Cidade Alta e no Alecrim. A
Globo Som, 700 inclusive nos pos-
tos dos super-mercados. Somando-se
a isto o movimento da Casa da Mu-
sica, de Gumercindo Saraiva, o posto
de vendas do super-mercado Nordes-
tdo e o da Top-Top, discos, teremos
certamente alcangando 4:500 o nu-
mero de discos vendidos mensalmen-
te em Natal.

Quanto as preferéncias musicais,
variam de acordo com a localizagio
das lojas, embora Roberto Carlos seja
campedo absoluto de vendas em to-
das elas. Atualmente, outro campedo
de vendas é o conjunto Secos e Mo-
lhados, seguindo-se um cantor do
chamado género dor-de-cotovelo:
Mauricio Reis. Samba também tem
boa saida, com os Super Quentes
comandando a preferéncia. Valdick
Soriano mantém uma posigdo estavel
de boas vendas, no Alecrim, ao lado
de Renato e seus Blue Caps e Jerry
Adriani. Nas lojas da Cidade Alta e
nos super-mercados do Tirol, The
Beatles, George Harrison, Paul Ma-
Ctamey, Paul Simon, Caetano Ve-
loso, Johnny Mathis, Chico Buarque
de Holanda, Gilberto Gil, Maria Be-
thania, Paulinho da Viola, Hermeto
Paschoal, estdo entre os mais vendi-
dos. Agnaldo Timéteo, Altemar Du-
tra, Anténio Carlos e Jocafi também
$d0 muito procurados e o conjunto
de Alice Cooper é um dos preferidos
pelos jovens clientes da Musi-Som,
nas trés lojas.

A FALTA DE DISCOS

A recente falta de matéria pri-
ma, consequéncia da crise do petré-
leo (had uma substincia extraida do
petréleo que é utilizada na fabrica-
¢do de discos) afetou grandemente
o movimento de vendas das lojas na-
talenses. Expedito Pereira Leite lem-
bra que o compacto Eu Quero um
Xodd, de Gilberto Gil, esta faltando
ainda hoje na praga, isto ha dois
meses. De Mauricio Reis, ha 45 dias
espera 250 elepés. O disco estourou
na praga, mas ndo veio reforco da
fabrica.

Com o elepé de Roberto Carlos
ocorreu o que os vendedores de dis-
cos consideram o fim da picada: na
época do Natal, quando mais se ven-
de discos de R.C., a mercadoria fal-
tava em toda a cidade. Chegou de-
pois, e conquanto esteja sempre bem
vendido, deixou de sé-lo muito mais,

Pedro Franga Costa:

“o ramo é muito bom,
apesar de estar muito
concorrido ultimamente”

Os discos classicos vendem me-
nos, diz Pedro Franga Costa, mas
mesmo assim os suplementos desse
tipo de misica tém também os seus
campedes de vendagem: Beethoven,
Chopin, Villa Lobos, Mozart, De-
bussy, estdo entre os mais procura-
dos.

Quanto ao aspecto essencialmen-
te comercial, disco ainda é uma meér-
cadoria dificil de se trabalhar, em
termos de compromissos, duplicatas,
bancos, etc.: os pedidos tém que ser
pagos em 30 dias, no miximo, e as
f4bricas ndo aceitam devolugdo. Os
precos, majorados recentemente,
hoje apresentam o seguinte quadro:
Elepés — Nacional, Cr$ 30,00; In-
ternacional, Cr$ 32,00; Popular,
Cr$ 25,00; Classico, Cr$ 30,00;
Compactos — Simples, Cr$ 10,00;
Duplo, Cr$ 12,00. Cassetes, entre
Cr$ 32,00 e Cr$ 40,00.

Va a SACI quando for
comprar material de
construgao.

E o que ha de melhor
estara com vocé. A
SACI garante.

Vocé vai perceber
que SACI oferece
muitas opgoes de
qualidade. As
melhores.

Alinhe a essa,
outras vantagens:
estoque gigante,
Preco quase de
fabrica, entrega
imediata na obra,
lugar para vocé
estacionar e
financiamento facil.

A SACI é a primeira.
Ha 11 anos.

/s
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Banco
Mundial

quer 1nvestir
no RN

Em termos de futuro, o plano
ora em estudos por parte de uma
equipe mista de técnicos do Estado
e do Banco Mundial, poderé repre
sentar um formidavel impulso na
agricultura do Rio Grande do
Norte.. Com efeito: o dito Progra-
ma Integrado de Desenvolvimento
Rural pretende envolver cerca de
60% das terras agricultaveis do Es-
tado, atingindo direta ou indireta-
mente-— a longo prazo — uma
populagdo aproximada de meio mi-
lhdo de pessoas.

A atual missio do Banco Inter-
americano de Desenvolvimento
(BIRD), ou Banco Mundial, a ter-
ceira que nos tltimos seis meses
passa por Natal, chegou aqui no
dia- 20 de janeiro, chefiada pelo
Sr. Sthais Panagides. Num prazo
de trés semanas, estard a missio
trabalhando ao lado dos técnicos
locais, a fim de detalhar o plano,
que depois devera ser financiado
pela institui¢io sediada em Was-
hington. Normalmente, a cota de
financiamentos do BIRD em em-
preendimentos dessa natureza gira
em torno de 40 a 509, do investi-
mento total.

EQUIPE MISTA

As perspectivas sa0 de dar ini-
cio 4 implantagdo do grande Pro-
grama Integrado ainda em 1974, a
partir do segundo semestre. O Go-
verno do Estado montou um grupo
de trabalho, reunindo oito técni-
cos indicados pelas Secretarias de
Agricultura e Planejamento, AN.-
CAR, CEPA e BDRN, os quais es-
tio em permanente contato com O
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INCRA e a SUDENE, objetivando
compor todos os dados sobre as re-
gides a serem atingidas. Esse grupo
de trabalho forma com quatro téc-
nicos do Banco Mundial e equipe
mista encarregada da elaboragio fi-
nal do Programa Integrado.

Mr. Sthais Panagides (economis-
ta agricola) encontra-se acompanha-
do dos seguintes peritos: Mr. Mercer
(especialista em organizagao de pro-
gramas-de desenvolvimento rural),
Mr. Welhausen (especialista em or-
ganizagdes agricolas), e Mr. Turrent
(agronomo — representante do Pro-
jeto “Puebla”, do México). Os visi-
tantes tém dividido seu tempo en-
tre o interior € a capital, obser-
vando “a teoria e a pratica”.

Segundo o Secretdrio de Agri-
cultura, Sr. Geraldo Bezerra, “esta
¢ a primeira vez que o BIRD co-
labora com um Estado do Nor-
deste com estudos conjuntos desse
tipo, visando o desenvolvimento

rural”. Em outros termos, a parti-
cipacgio direta dos membros na
institui¢do na fase de elaboragio
do programa e seus projetos, ga-
rante — previamente — o finan-
ciamento a ser depois concedido.

Argumenta ainda o Secretdrio
Marqos Formijga, do Planejamen-
to, que as aspiragdes do Rio
Grande do Norte “estio sendo
compatibilizadas com a politica
de atendimento daquele organis-
mo”. Um dos aspectos importan-
tes para o BIRD — por exemplo
— referese 2 utilizagio do maior
numero possivel de pessoas, atra-
vés dos projetos a serem implan-
tados. Evidentemente, o Rio Gran-

de do Norte “ganha ponto” nesse
particular, na medida em que o
Programa Integrada almeja atingir
500 mil pessoas, por vias direta e
indireta.

AS SUGESTOES

“ No momento, a equipe mista
encontra-se ocupada no exame dos
“Termos de Referéncia” da acio,
onde aparecem para debate as su-
gestdes do Estado sobre atividades
que devem ser implantadas ou fo-
mentadas em nova drea do territé-
rio potiguar.

Explicando que “algumas das
atividades sugeridas poderio ser
depois suprimidas, bem como no-
vas atividades poderdo ser depois
acrescentadas”, o Secretdrio Marcos
Formiga alinhou para RN-ECO-
NOMICO as principdis propostas
contidas num documento de 97 pi-
ginas, entregue ao Sr. Sthais Pana-
gides.

Para a Regido Serrana (veja o
mapa) indicase a exploragio da
fruticultura diversificada, associada
a culturas alimentares, com base
em propriedades familiares, locali-
zadas nos planaltos; além de mo-
dernizagdo tecnolégica do sistema
de produ¢io de algodio arbéreo,
na drea das encostas e planicies.

Na Serra de Santana seria pro-
movido o desenvolvimento de cul-
turas oleaginosas, a associadas a cul-
turas alimentares. No Vale do
Apodi sdo trés as indicagdes: de-
senvolvimento de culturas aleagino-
sas, associadas a culturas alimenta-
res; racionalizagio de pecudrio bo-

O Banco Mundial apoia projetos de
racionalizagao da agricultura

RN-ECONOMICO/Janeiro/74



Sertdo de Caralbas
! Sertdo de Piranhas e Feridd
, RegiBo do Alto Potengi

Regilao Sarrana

Serra o Santana
L4

Taboleiros Costeiros
Vale do Apodi
Vale do Agu

Agreste Potig

vino de corte, com aproveitamento
das- dreas adjacentes ao vale; mo-
dernizagiio do sistema de producio
baseado na caprinocultura, nas
dreas da chapada, sobretudo na-
quelas em que existe maior escas-
¢z de recursos hidricos.

Para o Vale do Aqu propée-se
© desenvolvimento de uma acio
complementar de apoio ao Projeto
de Desenvolvimento Rural do vale,
de responsabilidade do DNOCS.

_ Para o Sertio de Caratbas in-
Ica-se a racionalizagio da pecud-
ria bovina de corte, baseada na mo-
dernizagio do sistema de produgio
J4 em pritica na drea; e a moder-
Nizacdo tecnoldgica do sistema de
Produgio do algodio arbéreo.

. Para o Sertio do Piranhas e Se-
1idé propde-se: moderniza¢io tec-
Nolégica do sistema de producio
de algodio arbéreo; e desenvolvi-
mento de projetos de irrigagio,
€om base em propriedades familia-
Tes, para producgio de banana e
forragens,

Para a Regiio do Alto Potengi:
€senvolvimento de culturas oleagi-
Nosas, associadas as culturas alimen-
tares; e racionalizacio da pecuiria
bovina mista,

Quatro sio as referéncias sobre
05 Tabuleiros Costeiros: expansiao
€ aproveitamento econdémico das
Culturas de cajueiro e coqueiros;
Tacionalizacgo da pecudria leiteira,
Visando integrar as 4reas de tabu-
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leiro ao sistema existente nos vales
adjacentes; povoamento e repovoa-
mento florestal, prioritariamente na
faixa costeira; e racionalizacgio e
expansio da fruticultura, objeti-
vando o aproveitamento econdmico
das espécies existentes ou adapta-
das.

Finalmente, duas sio as suges-
tdes para a Regiio Agreste Poti-
guar: racionalizagio da pecudria
bovina mista; e desenvolvimento de
culturas oleaginosas, associadas a
culturas alimentares.

OS MUNICIPIOS

O Programa Integrado, nos ter-
mos do documento oficial, “funda-
menta-se precisamente na diminui-
¢do da fragilidade da economia ru-
ral do Estado, por incorpori-la cres-
centemente 4 moderna economia
de mercado, abrindo a sua popu-
lagio as conquistas de uma socie-
dade em desenvolvimento”.

Os municipios a serem benefi-
ciados com a implantacio seriam
os seguintes:

Na Regido ' Serrana: Martins,
Marcelino Vieira, José da Penha,
Luiz Gomes, Sio Miguel, Portale-
gre, Lucrécia, Francisco Dantas, Pi-
l16es, Umarizal, Vigosa, Riacho da
Cruz e Tabuleiro Grande.

Na Serra de Santana: Santana
do Matos, Cerro Cor4, Lagoa Nova,
Florinia e S3o Vicente.

. No Vale do Apodi: Itat, Seve-
riano Melo, Apodi, Felipe Guerra
€ Governador Dix-Sept Rosado.

No Vale do Aqu: Aqu, Ipangua-
¢u, Afonso Bezerra, Carnaubais,
Alto do Rodrigues e Pendéncias.

No Sertdo de Caratibas: Carai-
bas, Janduis, Junce, Augusto Se-
vero, Parai e Upanema.

No Sertdo do Piranhas e Seridé:
Jucurutu, Jardim de Piranhas,
Timbatba dos Batistas, Sio Fer-
nando, Caicé, Cruzeta e Sio Ra-
fael.

Na Regido do Alto Potengi:
Sio Tomé, Rui Barbosa, Barcelona,
Riachuelo, Sio Pedro, Sio Paulo do
Potengi e Ielmo Marinho.

Nos Tabuleiros Costeiros: Tou-
ros, Pureza, Maxaranguape, Taipu,
Ceara-Mirim, Extremoz, Sio Gon-
¢alo do Amarante, Macafba, Parna-
mirim, Sio José do Mipibu, Nizia
Floresta, Aréz, Senador Georgino
Avelino, Tib4u do Sul, Goianinha,
Espirito Santo, Vila Flor, Cangua-
retama, Bafa Formosa e Pedro
Velho, _,

No Agreste Potiguar: Senador
Eloy de Souza, Bom Jesus, Presi-
dente Juscelino, Tangar4, Januirio
Cicco, Vera Cruz, Lagoa Salgada,
Monte Alegre, Lagoa de Pedras,
Sdo José de Campestre, Serrinha,
Brejinho, Serra de Sio Bento, La-
goa D’Anta, Santo Antonio, Passa-
gem, Varzea, Passa e Fica, Nova
Cruz e Montanha. ®
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A influéncia positiva
de nma Universidade

A Fundagio Universidade Regional do
Rio Grande do Norte, mantenedora da Uni-
versidade Regional, em Mossord, esta a bra-
¢os, hoje, com o que os seus dirigentes consi-
deram a mais importante etapa da ainda curta
vida do 6rgao, criado e instalado em 1968:
a construgdo do Campus Universitario.

A consecugdo da obra tem esbarrado
sempre, apés as periddicas injegoes de vita-
lidade, na dificuldade ja tornada lugar co-
mum, em obras de tal porte: a falta de re-
cursos financeiros. A rigor, a Fundagédo vive
dos13% que a Prefeitura de Mossoré retira
do ICM — uma contribuigdo fixa, que em
1973 atingiu pouco mais de Cr$ 500 mil.

Afora isto, as ajudas do Minis-
tério de Educagdo e Cultura e do Governo
do Estado. O MEC, no ano passado, destinou
a Fundagdao Cr$ 1,5 milhdo, que juntos a

contribui¢do municipal formaram uma irrisé-
ria verba de Cr$ 2 milhGes para manter as
nove faculdades da Universidade e dar im-
pulso as obras de construgdo do Campus.

A realizagdo do Vestibular de 1974 no
local onde o Campus estd sendo construido
(ja estdo prontos trés blocos de salas de aulas
tedricas, dois blocos administrativos didati-
cos ¢ toda parte de infra-estrutura — ener-

gia, agua, telefone) féz crescer a auforia dos
dirigentes da Fundagao, antevendo o funcio-
namento total da Universidade Regional den-
tro dos 100.000 m2 da 4rea do Campus. Mas
essa euforia foi logo dissipada pela realidade
da falta de meios para continuar a obra no
ritmo que seria de se desejar, dada a sua im-
portancia e caréncia. Mesmo assim, o entu-
siasmo € crescente € a luta continua.

A INFLUENCIA
DA UNIVERSIDADE

— “A Fundagdo hoje tem 1.200
alunos matriculados nas diversas fa-
culdades e institutos” — diz Fran-
cisco Canindé Queiroz e Silva, 31
anos, economista, professor de mate-
mética e estatistica, presidente da
FURRN. “A nossa meta primordial,
que estd sendo conseguida, é a for-
magdo de uma elite técnica e inte-
lectualmente preparada para influir
no processo de desenvolvimento ndo
apenas de Mossord, mas de toda a re-
gido Oeste. Hoje, jd se sente a pre-
senga dos formados pela Universida-
de na rede bancdria, na industria,
no comando do ensino de 1.° e 2.°
grdus, na assisténcia social, na rede
hospitalar”.

A influéncia da Universidade
Regional, de fato, hoje extrapola o
préprio Estado, pois héd alunos do
Cear4 e da Paraiba, que se deslocam
para Mossoré diariamente, para as-
sistir aulas, nas faculdades e institu-

tos de Ciéncias Econémicas, Servigco
Social, Enfermagem, Educagdo Fi-
sica, Letras e Artes, Ciéncias Huma-
nas, Educagdo, Administragio e Ma-
tematica.

Criada e instalada em 1968, a
Universidade teve sua estrutura re-
formada em 1973 através da Lei
Municipal n.° 01/73, de 19.02.7_3,
que a transformou em Fundagaq,
dando-lhe reais condigdes de sobrevi-
véncia. Ela hoje ¢ supervisionada e
fiscalizada por um Conselho de
Curadores e o presidente é nomeado
pelo Prefeito, ficando diretamente
subordinado a ele a Reitoria, orgao
de cariter didatico, que supervisiona
as diversas unidades de ensino.
Uma Superintendéncia Administra-
tiva coordena os departamento de
Finangas e Patrimébnio e de Servigos
Gerais, com as suas diversas subdi-
visdes.

O CAMPUS — A META

A conclusio do Campus Univer-
sitdrio é, no entanto, a preocupa-
¢do maior de dirigentes e alunos da

Universidade Regional. Brota em
cada pessoa direta ou indiretamente
ligada A Universidade o desejo de
ver concretizada a obra, que dara A
Universidade as condigdes definiti-
vas de funcionamento. O projeto
global do Campus consta de 144 sa-
las de aulas teéricas, divididas em
quatro mddulos, cada um com seis
blocos; oito blocos de administragio
didatica, sete blocos de laboratério,
capela ecuménica, administragio
central, auditério, biblioteca central,
gindsio esportivo, estacionamentos e
praga civica. “Ndo hd um cronogra-
ma fixado para conclusdo das obras”
— diz Canindé Queiroz — “por-
quanto ndo existem recursos especi-
ficos para a construgdo”.

A parte esportiva, no entanto,
j teve projeto encaminhado ao De-
partamento de Educagdo Fisica e
Esportes, do Ministério de Educagao
e Cultura, para se conseguir os pri-
meiros recursos. O projeto foi cedido
pela Escola Técnica Federal do Rio
Grande do Norte.




Localizado na avenida Francisco
Mota, no bairro Costa e Silva, -0
Campus Universitario tem tragos ar-
quitetdnicos imponentes, embora
que simples, observando as caracte-
risticas regionais e em sua constru-
¢do estd sendo utilizada matéria pri-
ma local, como carnadba, no madei-
ramento; pedra calcérea, telha colo-
nial, cimento fabricado em Mossord,
etc. O custo do metro quadrado da
construgio, por esta e outras razes
técnicas, sai praticamente pela me-
tade do conseguido em Natal, por
exemplo.

Cento e vinte professores, gran-
de parte com especializagio e muitos
com mestrado, atuam nas diversas
unidades, afora o pessoal que tra-
balha nos 6rgios da extensdo uni-
versitdaria, como o CRUTAC —
que atua no Vale do Agu, Vale do
Apodi e na regido de Governador
Dix-Sept Rosado; CEPS (Centro
Experimental de Estudos e Pesquisas
sobre o Sal), convénio com o Minis-
tério da Industria e Comércio: CEN-
DERN (Centro de Desenvolvimento
Regional do R.G.N.) 6rgdo da pré-
pria Universidade, que d4 assistén-
cia as prefeituras da Regido; CE-
MIC (Centro de Estudos do Menor
e Integragio na Comunidade) que
presta assisténcia ao menor, experl-
éncia piloto coordenada pela FUNA-
BEM (Fundagio Nacional do Bem
Estar do Menor), trabalho que me-
receu elogios do General Amadeu
Martire, comandante da ID/7, em
recente visita a Mossord, e que cons-
ta de educagdo sistematica da crian-
¢a desamparada, inclusive junto &
sua familia.

AS UNIDADES

FACEM — Faculdade de Cién-
cias Econbmicas de Mossoré — Foi
a primeira escola superior a funcio-
nar no interior do Estado. Criada
em 1943, era a antiga Escola Téc-
nica de Comércio Unido Caixeiral,
hoje pertencente 4 FURRN. Seu di-
retor é o professor Paulo de Medeiros
Fernandes.

FASSO — Faculdade de Servico
Social — Foi criada a 25 de no-
vembro de 1964 e instalada em ja-
Neiro de 1965. Desde maio daque-
le ano, essa Faculdade, hoje incor-
Porada 3 FURRN, funciona nor-

Malmente, sendo dirigida pela pro-
fessora Mara do Carmo Queiroz Ba-
usta de Lima.

ILA —  [Instituto de Letras e
Artes — Criado por lei municipal
de 28 de setembro de 1968, teve
Teconhecido pelo Conselho Federal

de Educagdo o seu curso de letras, a
20 de novembro de 1972, e hoje
é dirigido pelo professor Jaime Hi-
pélito Dantas.

ICH — Instituto de Ciéncias
Humanas — Criado pela lei muni-
cipal 20/68, oferece atualmente os
cursos de Ciéncias Sociais, Histdria
e Geografia, tendo a administra-lo o
professor José Fernandes Vidal.

Canindé Queiroz —
Un dirigente jovem para
uma Universidade nova.

CSE — Curso Superior de En-
fermagem *— Supervisionado pela
professora Maria D’Arc Cavalcante
Silva, é uma das unidades da
FURRN que mais inestimdaveis servi-
cos presta a regido, fermando pes-
soal capacitado a atender a uma
grande demanda profissional. Foi
criado pelo Decreto Lei n.° 04/68
de 08/07/68.

CSEF — Curso Superior de
Educagdo Fisica — Criado pela re-

solugdo 47/72 do Conselho Uni-
versitdrio, em 09/03/73 comegou
logo a funcionar, abrindo novas pers-
pectivas para a pratica da Educagio
Fisica na regido, tdo carente de téc:
nicos. A coordenagdo é da professora
Maria Ind de Oliveira Cunha.

ICET — Instituto de Ciéncias
Exatas e Tecnologia — Vai funcio-
nar a partir deste ano. Criado pela
lei 28/70, do poder municipal, ofe-
receré inicialmente o curso de Mate-
madtica, instituido pelo Decreto Lei
n.° 21/73, de 30.09.73.

FACE — Faculdade de Educa-
¢do — A 13 de dezembro de 1965
o Decreto municipal 47-B/65 cria-
va a Faculdade de Filosofia, Cién-
cias e Letras, que em 1968, pelo
Decreto 20/68, passou a se denomi-
nar Faculdade de Educagdo. O Con-
selho Federal de Educagdo e Cultu-
ra autorizou o seu funcionamento
em 1967 e em maio"de 1973 a re-
conheceu. E dirigida pela professora
Maria Estela Costa Holanda Cam-
pelo.

A Fundagdo mantém a Residén-
cia Universitaria, que aloja estudan-
tes do RN e de Estados vizinhos, ca-
rentes de recursos, e ainda o Ciclo
Geral de Estudos, que prepara o alu-
no para o ingresso na Universidade;
e o Curso de Licenciatura Curta Du-
ragdio em Artes Praticas, convénio
com o CETENE e Secretaria de Es-
tado de Educagdo e Cultura, coor-
denado pelo professor José de Frei-
tas Nobre.

No setor de extensio universi-
taria, o CEPS (Centro Experimen-
tal de Estudos e Pesquisas sobre o
Sal) tem sobressaido pelos relevan-

tes servicos prestados & industria sa-
lmellra da regido. A fim de orientar
tecnicamente a salinizagdo, o centro
mantém completo servigo de clima-
tologia com instrumentos que regis-
tr_am a dire¢do dos ventos, evapora-
¢do, indices de insolagdo e no setor
d.e pedrologia estuda a impermeabi-
lidade dos solos, visando maior pro-
dutividade e melhor qualidade do
sal. Numa salina miniatura, os téc-
nicos realizam experiéncias praticas,
possibilitando uma aproximagio efe-
tiva com os problemas da industria
salineira, efetuando analises como a
de indice de cloreto de sédio, etc.
O Projeto Rondon também j4
possui uma coordenagdo mossoroen-
se, criada a 20 de setembro de 1973,
dirigida pela professora Maria Salo-
mé de Moura, com jurisdi¢do em 54
municipios e atualmente varios uni-
versitdrios da regido estdo incluidos
nas diversas operagbes do Projeto,
de carater regional ou nacional. @



Sal

0 grande
negaécio
do futuro

O

O mundo tem cada vez mais ne-
cessidade de sal. Isto pode ser com-
provado no fato de toda produgio
mundial ser consumida e de haver

crescente demanda para qualquer
aumento de produgio que se pro-
grame. O Brasil, no entanto, se apre-
senta numa distante colocagio, no

computo dos paises produtores, com
apenas 2 milhdes de toneladas
anuais, enquanto, por exemplo, os
Estados Unidos consomem cerca de

40 milhdes de toneladas”O Rio
Grande do Norte produz perto de
80% da produgio brasileira e a ca-
pacidade total de suas areas salinei-
ras estd longe de ser atingida, ou
seja: desde que haja garantia de cré-
ditos e comercializagdo, as salinas
potiguares dobrario e até triplicario
a gua produgio, a médio prazo.

De modo geral, a situagio da in-
distria salineira do Rio Grande do
Norte é estatica, com bons ventos so-
prando nos negdcios e nas areas de
evaporagdo das aguas paradas¥ Hoje,
com a maioria das salinas mecaniza-
das, utilizando sistemas racionais
que possibilitam maior produgio,
melhor qualidade, operagdes mais ra-
pidas e menor custo, as grandes em-
presas que atuam em Macau, Mos-
sor6, Grossos e Areia Branca sé nao
partem para um aumento definitivo
de produgido porque lhes falta a ga-
rantia do mercado. x

Duas possibilidades acenam, no
entanto, nos dias atuais, para o in-
cremento da produgio do sal no Rio
Grande do Norte: em Areia Branca
estd se inaugurando o porto-ilha; e
em Macau podera se instalar uma
fabrica de barrilha. Isto quer dizer
que a produgdo das grandes empre-
sas, nas margens do rio Mossord, po-
dera ser exportada para o exterior e
a das ilhas de Macau sera consumi-
da na nova industria a se implantar.
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ATIVIDADE RENTAVEL

Hoje, a industria salineira, mais
do que nunca, é uma atividade ren-
tavel,“segundo os préprios empresa-
rios do ramog Francisco Ferreira Sou-
to Filho, diretor-presidente da F.
Souto, Indistria, Comércio e Nave-
gagdo S. A., de Mossoré, falando ao
RN-ECONOMICO, diz:

— “A atividade é rentdvel para
a grande salina, porque o sal é uma
economia de escala;*se vocé produz
muito e vende muito, mesmo que
ganhe pouco, terd sempre resultado
favordvel. A pequena salina vive
mais num regime de ndo fazer inves-
timentos, com o minimo de pessoal
fixo, sem equipamentos mais sofisti-
cados”.

Para Altevir Fernandes de Oli-
veira, gerente-administrativo do Gru-
po Salineiro Apodi (Sosal) “a renta-
bilidade do sal depende do ponto de
vista de cada empresdrio, porque a
atividade salineira torna-se mais ren-
tével a medida em que se industria-
liza e se mecaniza as salinas, do que
advém o aumento de produgdo”.?

Altevir Fernandes

Entende Altevir que s6 agora o
Governo Federal, que nunca tinha
olhado com bons olhos o problema
das salinas, vem dando atengédo es-
pecial principalmente.a questdo dos
precos e a cobertura da Comissdo
Interministerial de Pregos faz com
que uma boa margem de lucro possa
ser auferida.O custo do sal brasilei-
ro, por outro lado, varia muito € em
Mossoré6 uma tonelada fica na base
de Cr$ 22,00 dos quais Cr$ 10,07
terdo sido- pagos na forma de Impos-

7

to Unico sobre Minerais, que é reco-
lhido na seguinte propor¢io: 70%
para o Estado, 20% para o munici-
pio e 109, para a Uniio."

OS PEQUENOS SALINEIROS

Quanto ao pequeno salineiro, ¢
ponto pacifico entre a s grandes em-
presas que os seus dias estio conta-
dos, a menos que racionalizem os
seus métodos de produgio.

Francisco Souto é da opinido de
que nem através da cooperativa a
pequena salina podera sobreviver, s6
havendo possibilidade disto ocorrer
na hora cm que se der a unido des-
sas salinas numa s6, capaz de pro-
porcionar uma produgdo equinime
com as dos grandes grupos que ha
muito jd partiram para a criagdo da
salina unica. O ideal, segundo as
grandes empresas, é a constituigio
de duas ou trés grandes salinas ¢m

cada area (Mossoré e Macau). Ago-
ra mesmo o grupo Norsal, do sr.
Paulo Ferraz, idealiza reunir dez
pequenas salinas, numa s6, capaz de
produzir até 300 mil toneladas/ano.

O sistema da cooperatitva, se-
gundo Francisco Souto, nao vai fun-
cionar, pois praticamente vigorara a
mesma situagdo atual: 50 a 60 pe-
quenas salinas produzindo particu-
larmente para, no fim, chegar a co-
mercializagdo através, certamente,
de produtor economicamente melhor
situado, que lhe terd adquirido a sa-
fra. E voltara o circulo vicioso. Ade-
mais, a produgio diversificada incor-
re em uma qualidade desigual do
produto, e a pequena salina perdera
mais uma vez quando a Comissdo
Executiva do Sal (érgio do Ministé-
rio da Industria e Comércio, que
substituiu o Instituto Brasileiro do
Sal) fiscalizar com mais rigor as nor-
mas da Associagio Brasileira de Nor-
mas Técnicas, que estabeleceu os ti-
pos 1 e 2 para o sal grosso, o tipo 1
para o refinado, e o 2 para o refi-
nado umido.

Para Altevir Fernandes, no en-
tanto, a situagdo do pequeno produ-
tor poderd ser estabilizada no ins-
tante em que, estruturaaas as gran-
des salinas, capacitadas para expor-
tar toda a sua produgio, o governo
tome a iniciativa de garantir o que
for produzido pelas ireas menores,
para suprir o consumo interno.

MENDIGANDO VAGOES

A situagio do sal potiguar hoje
¢ bem diferente da de 10 ou 15 anos
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ESCRITORIO

RECOMAPE

MATRIZ — Rua Dr. Barata, 242
FILIAL - Praca Augusto Severo, 91 Fones — 2 1467 e 2-1618

a certeza
de comprar
melhor
pelo melhor
preco

J. RESENDE garante isto, e muito mais.
Tudo em miveis e eletrodomésticos
para o seu lar e escritdrio pelos

y melhores precos da cidade. As marcas

| mais famosas estao em J. RESENDE.

J. Resende Comércio
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passados. Embora ainda se debaten-
do com o sério problema do trans-
porte, os produtores hoje tém uma
condigiio bem melhor do que naquela
época, quando somente as grandes
companhias tinham meios de levar a
produgdo para os maiores centros
consumidores e a Companhia Co-
mércio e Navegagdo, por exemplog
dominava o mercado, comprando
quase todo o sal da regido, transpor-
tando-o, ela propria, numa operagio
que inclusive lhe possibilitava regu-
lar os pregos.

Era a época em que nio se fala-
va em termos de toneladas, mas em
alqueires de sal colhidos: de quando
a Salina Sio Raimundo. do grupo
Tertuliano Fernandes, colhia pelos
sistemas empiricos cerca de 200 mil
alqueires de sal, o equivalente hoje
a 35 mil toneladas, considerando-se
que um alqueire tem 180 quilos ou
litros.

Altevir Fernandes de Oliveira
considera o problema do transporte
um dos maiores, com que ainda se
debate hoje o produtor salineiro do
Rio Grande do Norte:

— “O transporte ferrovidrio, por
exemplo, de que dispomos hoje para
deslocar o produto principalmente
para o centro-sul do Pais é o mesmo
que vem para o Nordeste, transpor-
tando toda espécie de carga, aqui
embarcando outros tipos de merca-
doria, para o retorno. Ocorre que o
sal estd numa faixa de baixo custo de
frete, o que faz com que muitas ve-
zes seja preteridd pelo agvicar, por
exemplo, e esse impasse ocorre na
época das safras. O que existe em to-
nelagem a transportar em linhas fer-
ras da 3°. Divisdo Nordeste do Bra-
sil, a REFESA, é inteiramente absol-
vido pela produgdo do agiicar e sc
que sobra. Existem requisitados na
destina ao sal apenas algum vagdo
Rede Ferrovidria, hoje, s6 em Mos-
sord, aproximadamente 1.000 va-
gbes. E a Rede ndo tem condigées,
durante o ano de 1974, de atender
a essa demanda do sal”,

~ No caso do transporte rodovia-
rio ou maritimo, a situagio estd mais
ou menos resolvida, diz Altevir. Ele
acha que a solugio final seria o es-
coamento total por via maritima, até
mesmo do sal ensacado, apesar do
porto-ilha nio estar preparado para
essa opera¢do, e mesmo consideran-
do que a mio de obra que manupila-
ria o produto, no sul, ¢ bem mais
cara.

Atualmente o grupo SOSAL
produz sais mineralizados, especiais



para suinos e bovinos, e dentro dessa
programagcio deseja chegar a uma ga-
ma de sais especiais capaz de aten-
der em larga escala ao mercado con-
sumidor. A falta de transporte para
essa mercadoria, no entanto, dificul-
ta grandemente os planos da empre-
sa. Mossor6é necessita, hoje, de pelo
menos 600 vagdes exclusivos, para
mandar para o centro-sul a sua pro-
dugdo de sal industrializado.

O CAPITAL ESTRANGEIRO

O distico “males que vém para
um bem” nunca terd sido tio bem
aplicado, em termos ccondmicos, no
Rio Grande do Norte, do que na in-
dustria salineira. Pelo menos duas
ocorréncias que de principio pare-
ciam destinadas a ocasionar sérios e
graves prejuizos, redundaram em
situagdes bem mais fortalecedoras
para as empresas. Uma, foram as
grandes cheias, que em meados da
década passada levaram de roldio
quase toda a produgio acumulada e
nio colhida. A outra, os problemas
criados pelos sindicatos de emprega-
dos, na tentativa de forgar as em-
presas a se dobrarem ante as suas
exigéncias salariais.

No caso dos empregados, as sali-
nas trataram de se mecanizar, evi-
dentemente numa espécie de defesa,
mas principalmente atendendo a
uma exigéncia natural, pois nio po-
deria persistir mais o sistema ma-
nual de colheita. Na outra situagio,
houve necessidade da inje¢do do ca-
pital estrangeiro, porque os prejui-
zos foram de monta e houve muita
descapitalizagéo; e ainda foi possivel
se conseguir um preco melhor, na
hora em que o produto faltou.

Francisco Souto explica a segun-
da situacio:

— “Ndo foram os grupos estran-

grup
geiros, evidentemente, que vieram
para o Rio Grande do Norte. Os na-
cionais é que os procuraram, a partir
de Paulo Ferraz, da Companhia Co-
mércio e Navegacdo, que teve em
1958 a primeira salina mecanizada,
no Alagamar, uma drea, por sinal,
pertencente a F. Souto e que depois
foi permutada pela Salina Maranhdo.
Nossa firma entregou na troca, Ala-
gamar e as ilhas Camagu e do Meio,
um conjunto de salinas chamado Sao
Raimundo, e onde hoje estd a Sali-
nas Unidos, do grupo Cirne. Paulo

Ferraz, como pioneiro, sofreu muito,
muitos mais do que os outros. O sal
ndo oferecia meios de reaver o que
havia sido investido e ele teve entdo
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de passar o controle de sua empresa
para os estrangeiros, que sabiam
muito bem que o sal é uma atividade
de futuro. Em 1971, na nossa re-
gido, o grupo Tertuliano Fernandes
entrou no sistema e s6 a sua primei-
ra salina mecanizada jd produzia o
equivalente a todas as outras juntas.
A mecanizagdo foi uma necessidade
imperiosa e se ndo houvesse ocorri-
do, hoje certamente o Brasil estaria
importando sal”.

Como importou na época das
grandes cheias, situagdo agravada
ainda pela pouca ou quase nenhuma
exiquibilidade da produgédo, porque
os precos a principio cairam. A im-
portagdo, no entanto, forgou a esto-
cagem, por parte do produtor. [ se
na época ele sofreu com a entrada
do sal vindo de fora, anos depois ti-

D6C

e Motor diesel Cat de
142 cv(140 HP) no vo-
lante.

e Servo transmissdio (3
marchas 3 frente ¢ 3
14) ou transmissdo direta
(5 marchas A frente e
4 2 ré).

e Embreagens de direcdo
e freios em banho de
ébleo.

o Esteiras vedadas: roletes
o rodas-guias de lubrifi-
cacdo permanents.

Quando voc compre Catarpiliar racebs
muilo mais que o melhor produto.

HATAL - R. 6. do Norle
Trav. daa Donzelas, 3

TRACTOR NAO.
TRATOR

O velho conhecido de nossos em-
preiteiros, agora é fabricado no Brasil.
E o trator de esteiras Caterpillar D6C,
uma maquina potente construida para
trabalhos gerais nas frentes de obras.

Uma méquina moderna com as mes-
mas caracterfsticas dos modelos maio-
res da linha Caterpillar. E que tem ago-
ra um prazo de entrega muito menor e
amplas facilidades de financiamento.

Estamos falando do novo tractor
brasileiro. Desculpe Tractor ndo, trator.
Caterpillar

MARCOSA S.A.
MAQUINAS, REPRESENTACGES, COMERCIO E INDUSTRIA

FORTALEZA - Coart
Rus Coswro @ Biles, 2048

rou proveito dessa situagdo, na hora
em que o coméreio se normalizou.

O CASO DO DESEMPREGO

O propalado problemo social su-
gerido por alguns setores, quanto ao
desemprego em massa por conta da
mecanizagdo das salinas, é contra-
dito completamente pelos empresa-
rios do sal.

— “Ndo existe ¢ nunca houve
desemprego nas salinas, por causa da
racionalizagdo da produgdo”, diz
Francisco Souto.

— “Tudo ndo passou de uma
bandeira levantada, cscusamente,
por quem tinha algum inetresse’ —
assevera Altevir Fernandes de Oli-
veira. E explica: “O que ocorria, na
verdade, é que o pequeno agricultor

L PESSOA - Puraka

J
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da regido, na época das secas, se des-
locava para as salinas, trabalhando
em carga e descarga. Posteriormente,
voltava para os seus canteiros natu-
rais de obras, as suas propriedades,
onde plantavam e colhiam durante
seis mescs. Com a mecanizagdo das
salinas e o afastamento dos sindica-
tos dessa faixa de exploragdo, o pes-
soal teve que se fixar em suas terras,
0 que alids propiciou mesmo um au-
mento acentuado da produgdo agri-
cola da zona Qeste. Mdo de obra
nunca sobrou na regido e uma prova
disto é que, recentemente, as salinas
Matarazzo, em Macau, necessitaram
de 400 homens para fazer colheita
manual e ndo conseguiram”.

Francisco Souto traz mais escla-
recimentos para o fato:

— “O velho salineiro, o tra-
dicional, esse aposentou-se. Areia
Branca é hoje uma cidade cheia de
salineiros aposentados. E o filho des-
se homem, em vez de trabalhar no
carrinho de mdo, passou a ser, entre

outras coisas, o tratorista, o torneiro.
Atualmente temos dezenas de ope-
rdrios semi-especializados, cujos pais
trabalharam como carregadores, si-
tuagdo que eles proprios ho_je ndo
desejam para si. Este ano muito pro-
dutor deixou de colher porque ndo
encontrou gente. E ocorre mais o se-
guinte: antes se achava que o prego
cobrado pelo Sindicato era caro. Hoje
tem salineiro que estd pagando mui-
to mais, e ndo hd pessoal disponivel.
Entdo, ndo se pode dizer que a me-
caniza¢do gerou o desemprego. An-
tes, vocé empregava 300 ou 400
homens durante 60, 90 dias. Hoje,
em Morro Branco, por exemplo,
empregamos 80 pessoas o ano todo,
com um saldrio bem melhor, acima
do minimo regional”.

OUTRAS CONSIDERACOES

Os lucros do sal ndo sio gran-
des, segundo os empresarios do setor,

L

A coisa mais procurada do mundos

sequranca...

simbolo diz tudo.

AS P REFER'DAS a maior

rede nacional em mudangas.
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€ essa assertiva antes de ser uma es-
pécie de mecanismo de defesa na-
tural, ¢ justificada no fato de ainda
hoje os investimentos serem muito
altos, visando-se um aproveitamento
a médio e longo prazo. A prépria
presenga do estrangeiro no negdcio
diz bem da sua viabilidade dentro de
um espago de tempo mais eldstico.

— “O produtor de sal é um ho-
mem que vive sob controles” — diz
Francisco Souto — “porque o ramo
ndo permite que ele viva de outra
maneira. Se sair das normas, se com-
plica. A salina, logicamente chegard
@ um ponto em que ndo exigird mais
grandes investimentos. Haverd ape-
nas a necessidade de reposi¢io do
material, pois sendo o sal um abra-
sivo, estraga rapidamente os equipa-
mentos”.

Para Altevir Fernandes outro
grande problema da produgdo sali-
neira € o crédito bancario, principal-
mente o oficial, o mais utilizado.

— “E um assunto até certo pon-
to delicado. Verdade que os bancos
estdo cada vez mais se aproximando
dos produtores, porém ndo existe
ainda um apoio direto e concreto do
Governo ¢ normalmente a limitagdo
de crédito tem acarretado prejuizos,
principalmente para o grande produ-
totr. E o limite de crédito para des-
conto, ¢ a falta de financiamento
para safra e colheita e muitas vezes
temos de langar mdo de outros tipos
de financiamento, até mesmo dos in-
centivos fiscais dos artigos 34/18,
da SUDENE”.

A fixagio de alicotas do ICM,.
pelo Governo do Estado, ja foi um
entrave, diz Francisco Souto, em-
bora hoje esteja regulando uma que
corresponde ao preco compativel.

E a sonegagio de impostos? Ha
que diga que 60% do sal, que sai do

Rio Grande do Norte por via rodo-
vidria ndo recolhe o TUM (Imposto
COunico Sobre Minerais. O diretor-
presidente da F. Souto Indistria, Co-
mercio e Navegagdo S. A., ndo acha
que chegue a tanto, mas admite quc
existe a sonegagdo. Ndo quanto as
grandes empresas, que no fim das
contas sdo prejudicadas pelo fato,
tanto quanto os cofres publicos: a
sonegagdo provoca variagio de pre-
¢os e por conta disto o mercado ndo
se normaliza nem se estabiliza, prin-
cipalmente o regional, d'o Nordestef
que vai do Cecra 2 Bahia. Todas as
grandes firmas tém interesse de co-
mercializar na regido, mas preferem
nio fazé-lo, pois se trata de uma
drea de atrito.



A inauguragao do Porto

de Areia Branca criara
novos mercados para o sal
do Rio Grande do Norte.
Isto & sobremodo importante
para nds que vivemos do
sal e para o sal. E mais
ainda para nossa regiao,
que podera até triplicar a
produgao salineira, desde
que se configurem os meios
e se garantam as vendas.
Hoje, mais do que em nenhuma
outra ocasiao, sentimo-nos
incentivados a acreditar
no futuro do RN.

F. SOUTO- wodstam, comtreio £ wavesacho S. .
da/mziaw Capaﬁ'neiwd

Av. Joao Pessoa, 58 - Fones 8-331, 8-191 e 8-511 Mossoro-RN
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Mossoro -
a cidade que mudou

Mossoré mudou. E muito. Esta é a
verdade que alarga o sorriso do
mossoroense da rua, que alent’a. o
esforgo do empresario,

que serve de alternativa

e motivagio para a juventude

que cruza a cidade portando os livros

condicionadores do aprendizado.

Nio tera ocorrido um

milagre, certamente, e nem mesmo

0 mossoroense mais entusiasmado
prefere ver a coisa por esse

prisma aleatério. Mas uma coisa muito

séria e dificil aconteceu.

“Mossoré precisava de um pre-
feito que tivesse livre transito
em diversas dreas, para la fora bus-
Car aquilo de que o municipio ne-
cessita” — diz Rémulo Negreiros,
presidente da Associa¢io Comercial

de Mossoré, antes frizando: “Nio
sou nolitico, nio quero agradar
ninguém, mas esta verdade nio

pode passar mais desapercebida.
Mossor6 hoje enveredou definiti-
vamente pelo caminho do desenvol-
vimento”.
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O ponto de vista de R(‘)mu_lo
Negreiros é, de resto, o da maio-
ria absoluta dos representantes das
classes conservadoras do municipio
e até mesmo da regido Oeste, por-
que a agio do Prefeito Jerdnimo
Dix-huit Rosado Maia nio ¢ exclu-
sivista e se uma solugio pode ser
por ele encontrada para beneficiar
a regido, em vez de simplesmente
aquinhoar MOSSOI-‘(S, ele prefere a
primeira alternativa, porque sabe
que adotando-a estd também pro-
movendo o seu municipio.

“Dava-me uma tristeza imensa
ver minha cidade da maneira que
€stava, as ruas esburacadas, escu-
ras, os servicos mais prementes sem
ser ao menos estudados, para se-
rem atacados” — diz o jovem em-
presirio Sflvio Mendes Junior, dos
Moveis Silvan. “A gente tinha até
vergonha de sair por af com um
amigo visitante, porque no fim das
contas nio havia nem uma justifi-
cativa para se dar”, conclui ele.

Hoje a administragdo Dix-huit
Rosado estd completando um ano.

h9



Espaco de tempo em que o Prefeito
e seus auxiliares conseguiram, num
handcap contrdrio as mais otimis-
tas perspectivas, promover um sur-
to desenvolvimentista que devolveu
principalmente a cidade, a alegria
que hd cerca de 15 anos o mosso-
roense nio experimentava, provo-
cada pela aparéncia fisica de sua
urbe.

“Realmente a cidade de Mos-
soré, na gestio do atual Prefeito
tem um novo aspecto” — diz o sr.
Francisco Fernandes de Sena, dire-
tor presidente da Companhia Al-
fredo Fernandes. “E uma cidade
com ares compativeis com a sua
posi¢io de polo regional, com ruas
asfaltadas e outros servigos de infra-
estrutura s6 agora implantados.
Uma das nossas aspira¢des maio-
res, a questio do saneamento, serd
resolvida em futuro préximo: sabe-
mos que a implantagdo do servigo
de esgotos breve serd iniciada. O
abastecimento d'dgua estd sendo
no momento ampliado em condi-
¢Oes de servir, creio, que a mais de
dois tercos da cidade”.

AGUA E TURISMO

Para conseguir devolver ao mos-
soroense a confian¢a no futuro de
seu municipio, a partir de uma
realidade presente que comprova
uma agdo voltada para o interesse
publico, o Prefeito Dix-huit Ro-
sado teve que sobrepor obsticulos
vdrios, que comegavam na absoluta
falta de crédito da municipalidade
até mesmo junto ao comércio local.
Recentemente ele terminou de pa-
gar contas que remontam ao ano
de 1965 e hoje, como ¢é voz cor
rente entre o comércio e a indus-
tria municipais, “ele ndo compra o
que quiser, para pagar como quiser
s se ndo quiser mesmo”.

Politico, técnico e homem pu-
blico que sé estd bem quando con-
vivendo essa triade de atividades,
Dix-huit Rosado nio precisa falar
muito para dizer o que foi a sua
administra¢io em um ano, sendo
necessirio a quem nio queira ver
a obra in-loco, apenas manusear os
numeros relativos aos diversos se-
tores da administragdo.

Educagio e pavimentagio foi
em que a Prefeitura de Mossord
mais aplicou, nesse primeiro ano
da nova administragao.

No setor de abastecimento
d'dgua, com recursos do BNH e da

60

CAERN, uma obra ciclépica vem
sendo empreendida, com a implan-
tagio de mais 150 km de rede de
saneamento, construgdo de mais
5 km de adutoras e mais trés re-
servatdrios d’'dgua. Antes, Mossor6
possuia trés reservatérios com uma
capacidade total de armazenamen-
to de 1.600 m3. Com os trés no-
vos (dois com capacidade de 1.600
m3 e um de 2.600 m3) a cidade
passa a dispor de uma capacidade
reservada d'dgua de ordem de
7.400 m3. Aos trés pogos profun-
dos anteriores foram ajuntados
mais cinco perfurados pelo Gover-
no Estadual, e hoje Mossor6 possui
oito, com mais de 1.000 metros de
profundidade e vasio entre 100.000
e 120.000 litros d’'dgua/hora, cada
um,

A termalidade elevada da 4dgua
bombeada ou surgente, vai propi-
ciar, inclusive, a iastalagio de cre-
noterapia, com vistas ao incremento
do turismo, um ponto que a admi-
nistracio vai explorar a partir de
agora.

Com relagdo a turismo Mossor6
nio vai ter apenas a dgua termal
que transforma os banhos dos ho-
téis da cidade em opgdes agradi-
veis, para os visitantes, mesmo nu-
ma cidade de temperatura elevada;
e que adiciona 4 necessidade de
matar a sede o prazer sauddvel de
se beber um liquido comprovada-
mente mineral natural.

Préximo a cidade existem praias
belissimas e em seu calenddrio
histérico-sécio-cultural hi datas e
comemoragdes que por sf sO jus-
tificariam uma programagio de

intenso valor turistico, como ¢ o
caso das festividades do 30 de se-
tembro, quando o municipio co-
memora o fato de ter sido um dos
primeiros a libertar seus escravos,
antes mesmo da assinatura da Lei
Aurea, pela Princesa Isabel. Um
outro fato histérico que todo mos-
soroense gosta de relembrar ¢ a ce-
lebre resisténcia civica ao bando
de Lampiio, em 1927.

EDUCACAO PARA TODOS

Todo mossoroense hoje se orgu-
lha de dizer que no municipio nio
existe desemprego. De fato, as ati-
vidades especificas nas salinas e o
grande surto agricola de dreas limi-
trofes da cidade — como a planta-
¢do de caju da MAISA e as Vilas
Rurais implantadas pelo Governo
do Estado — absorveram de tal
modo a mio de obra desqualifi-
cada que em futuro préximo Mos-
soré talvez precise importi-la.

Ao lado disto, nota-se na cidade
a presen¢a da juventude tomando
as rédeas dos grandes negocios com
uma agressividade a toda prova. O
comércio estd sendo vitalizado pela
migragio de empresirios de Esta-
dos vizinhos, notadamente do Cea-
rd. E o empresariado local se sente
motivado a desenvolver as suas ati-
vidades, embora no entender de
Romulo Negreiros, “agora ¢ a vez
do poder publico fazer mais por
Mossord, pois a iniciativa privada
j4 levou o barco muito tempo so-
zinha”,

A euforia que toma conta dos
mossoroenses pode ser também

Mossor6 dispoe de um excelente servico de limpeza piblica.
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As ruas centrais da cidade. estio todas asfaltadas.

comprovada num fato que enche
de intensa satisfacio o prefeito
Dix-huit Rosado: na ESAN (Escola
Superior de Agricultura de Mos-
soré) 243 estudantes de quase to-
dos os Estados do Nordeste se ins-
creveram para disputar 80 vagas e
a Escola hoje tem mais 200 alunos
muito deles vindos de Estados vi-
zinhos,

No setor equcacional, a Prefei-
tura construiu em 1973 e reparou
mais 14 escolas na zona rual, atin-
gindo o total de 102 unidades, es-
tando a populagio escolar, aten-
dida pelo municipio, em 8.100 alu-
nos. Em 1974 funcionario mais
trés gindsios, através de convénio
éntre o  Municipio, o Estado e o
Ministério de Educagio e Cultura
— passando Mossoré a contar com
quatro unidades garantindo matri-
cula para todos os estudantes do
nivel ginasial.

A Fundagio Universidade Re-
gional do Rio Grande do Norte
conta com oito unidades e onze
cursos superiores. A ESAM, além
de cinco departamentos, conta amn-
da com uma usina de pasteuriza-
¢ao de leite.

PROGRAMA DE SAUDE

Com relagio e Saude, outra in-
tensa atividade foi desenvolvida
pela administra¢io atual de Mos-
sor6. A cidade conta com seis casas
de saude, duas maternidades, um
Centro de Saude e a Comunidade
de Saude, esta ultima remanescente
da experiéncia feita h4 alguns anos
no municipio através do Plano Na-
cional de Satude: o material, os mé-
todos e programas do PNS conti-
nuam sendo utilizados, modificados
apenas os padrbes de atividade,
atendendo-se as possibilidades da
Prefeitura, que de resto é quem
mantém a Comunidade, com ajuda
da CEME (Central de Medicamen-
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tos) no tocante a
remédios.

A localidade de Baratnas pos-
sui agora a sua maternidade. &
convénio com o FUNRURAL pro-
piciard, dentro de breves .dias, a
presenca de um 6nibus-hospital nos
distritos e povoados, atendendo a
populagdo rural.

No dia 24 de janeiro o INAN
— Instituto Nacional de Alimen-
tagio e Nutrigdo — instalou em
Mossoré com apoio inclusive finan-
ceiro da Prefeitura, a primeira
unidade do Rio Grande do Norte
da ACAL — Atividade Comuniti-
ria de Alimentagdo, implantada na
ocasiio pelo secretdrio de Estado
da Saude, médico Genibaldo Bar-
ros. Posteriormente, as atividades
do INAN atingirdo outros muni-
cipios do Estado, inclusive Natal.

A atividade da ACAL é, atra-
vés do INAN, distribuir alimentos
até 309 das necessidades didrias,
as comunidades carentes. Nio se
trata, no entanto, de uma atividade
paternalista, pois em contrapartida
as familias beneficidrias terdo que
frequentar cursos de alfabetizagio,
cursos profissionalizantes e se man-
ter em dia com os programas de
vacinagio e outros, fornecidos pelo

distribuicio de

Posto de Saude local. As mies de
familia deverio frequentar cursos
de educagio nutricional ministra-
dos pelo INAN e se prevé ainda
a mobilizagio da comunidade, assis-
tida na realizagio de mutirdes de
construgao da casa propria e em
beneficio da coletividade, como na
construgio de fossas sépticas, cre-
ches. Os programas do INAN te-
rdo como convenentes 0 MOBRAL
o PIPMO e a COBAL,

OUTROS SETORES

O ano de 1973 foi muito mais
do que um ano “para arrumar a
casa”, na administragio Dix-huit
Rosado. Ao lado de medidas de
grande importincia para o muni-
cipio, como a reforma do Cddigo
Tributdrio, que possibilitou a co-
branga de impostos naturais ante-
riormente nio contabilizados por
absoluta caréncia de meios de acdo,
a Prefeitura realizou obras que
pela sua presenca fisica capitali-
zam para a administragio as boas
gragas do povo. Como o programa
de pavimentagio das ruas centrais
da cidade: de setembro de 1973 até
janeiro, foram pavimentados cerca
de 70.000 m2 e diversos logradou-

Mossoré teve uma bonita decoracio no Natal.



ros préximos as dreas centrais tive-
ram calgamento a paralelepipedo.

Duas mil drvores foram plan-
tadas na cidade, no ano passado, e
em 1974, por ocasiio do inverno,
nova campanha serd encetada nesse
sentido, para se conseguir maior
numero de mudas fincadas.

O alargamento de vias de acesso
ao municipio foi outro programa
atacado com objetividade e neste
caso estio as obras na estrada de
ligagio com a BR-304 e a recupe-
ragio de todas as estradas vicinais
do municipio, cerca de 170 quilé-
metros. Em 1973 o DNER cons-
truiu a rodovia de contorno, com
13 quildmetros de extensdo, que
evitou o trifego de caminhdes pe-
sados por dentro da cidade.

Na verdade, Mossor6 nunca con-
tou com um bom servigo de limpeza
publica, a ndo ser na atual admi-
nistragio. O prefeito Dix-huit Ro-
sado determinou a aquisigio de 20
caminhdes para a coleta de lixo da
cidade, operagio que custou a soma
de Cr$ 1,5 milhdo, financiada to-
talmente pelo Banco do Nordeste.
Hoje, Mossor6 ¢ uma cidade de
ruas limpas e bem tratadas.

Para completar o programa de
obras iniciado em 1973, no setor

de urbanismo, a Prefeitura publi-
cou dia 31 de janeiro editais de
concorréncia para pavimentagio
asfdltica e a paralelepipedo de inu-
meras ruas, bem como para ajardi-
namento da cidade. Dispde a Pre-
feitura de recursos de Cr$ 3 mi-
lhdes, oriundos de convénio com o
Fundurbano, para investir nesses
melhoramentos.

A agropecudria foi olhada com
especial carinho e cerca de 30 po-
¢os foram perfurados no municipio,

com mdiquinas préprias da Prefei-
tura, que foram recuperadas. Foi
também promovida a Exposigio de
Miquinas e Animais, realizando-se
em 1973 também a I Exposigio de
Caprinos, com a colaboragio da
Secretaria de Estado da Agricul-
tura e da Esam.

No setor de Comunicagdes, Mos-
sor6 possui hoje 1.500 linhas tele-
fénicas instaladas, além de 62 tele-
fones rurais, cobrindo toda a 4rea
municipal. A SERTEL — Compa-
nhia de Servigos Telefénico de Mos-
sor6, ora sendo encampada pela
TELERN, ¢ responsdvel por esse
servigo, que também instalou 100
linhas na praia de Tibdu, inclu-
sive com um sistema de DDD (Dis-

cagem Direta 2 Distincia) entre
entre aquele distrito e a sede mu-
nicipal.

Colaborando com as atividades
esportivas e com as diversdes, o
Prefeito Dix-huit Rosado destinou
recursos para o plantio de grama e
construgdo de tineis e pistas de
atletismo do Estiddio Professor Ma-
noel - Leonardo Nogueira. A Pre-
feitura também atuou promovendo
dotando Mossoré de uma vistosa
decoragdo para as festas natalinas.

ADMINISTRAGAO
PLANEJADA

Com um saldo muito grande de
obras realizadas e com interesse em
fazer ainda muito mais, a adminis-
tragdo atual resolveu, com a assis-
téncia do SERFHAU e o apoio téc-
nico-financeiro da SUDENE, enco-
mendar o seu primeiro Plano Di-
retor do Espago Ffsico, bem como
implantar o ‘Cadastro Técnico Mu-
nicipal e a Reforma Administra-
tiva. Nesse sentido, ja foi realizada
concorréncia publica, saindo vence-
dora a firma Planos Técnicos do
Brasil Ltda, que conta com um
prazo de 175 dias para elaborar
estes trabalhos. @

O PROGRESSO
ESTA NAS RUAS

Mossordo, hoje, & uma cidade que reencontra

sua destinagao, caminhando em busca do progresso.

No primeiro aniversario da Administragao

Dix-huit Rosado, os nossos votos de que se

multipliquem as obras e de que se mantenha a

disposig¢ao do administrador e sua equipe.

FABRICA DE OLEOS SAO LUIZ

Aderaldo Felix Bezerra

Av. Alberto Maranhao, 847 - Mossoro-RN
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A COMPANHIA ALFREDO FERNANDES
INDOSTRIA E COMERCIO SENTE-SE
HONRADA EM SAUDAR A
ADMINISTRACAO DO PREFEITO
DIX-HUIT ROSADO, NA
PASSAGEM DO SEU PRIMEIRO
ANIVERSARIO DE REALIZACOES
EM FAVOR DO DESENVOLVIMENTO
DA TERRA MOSSOROENSE.

COMPANHIA ALFREDO FERNANDES INDOSTRIA E COMERCIO

» Avenida Alberto Maranhao, 1582 - Mossoro-RN




DE UMA SIMPLES INDUSTRIA EXTRATIVA,

O SAL HOJE SE TRANSFORMOU NUM COMPLEXO
SISTEMA OPERACIONAL QUE NAO DISPENSA,
INCLUSIVE, SOFISTICADO EQUIPAMENTO E A
PRESENCA DA MAIS MODERNA TECNOLOGIA.

ESTAMOS ACOMPANHANDO O PROGRESSO

iy
DA INDOSTRIA SALINEIRA ATRAVES DO 'A’
NOSSO CONGLOMERADO DE EMPRESAS

-DIRETAMENTE LIGADAS AO SAL.
MODERNIZADOS, ATENTOS E ATUANTES,

MANTENDO (OU PODENDO ATE MELHORAR)
A SITUAGAO DO RIO GRANDE DO NORTE
COMO PRODUTOR DE 80% DO SAL BRASILEIRO.

APODI S/A DE PARTICIPACAO .E ADMNISTRACAO

® SOSAL - S/A Salineira do Nordeste
SALINAS GUANABARA S/A

SALMAC - Salicultores de Mossord-Macau S/A

SOTRAM - Sociedade de Tranportes do Rio Mossord Ltda.
TERSAL - Terminal Salineiro de Areia Branca S/A




