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CARTA

“Senhor Redator-Chefe:

Acabo de lér o n° 26 da revista men-
sal RN-Econdémico, a qual obedece a
redacio de V. S

A feliz acolhida que vem tendo a
mencionada revista jé& no seu 26° nu-
mero, é uma prova cabal de que o
nordestino tem também séde dec sa-

ber e que véem na Revista RN-Eco-
némico, uma publicagio digna de res-
peito, que vem se constituindo paula-
tinamente numa verdadeira scmeadei-
ra de conhecimentos humanos.

A obra realizada por Vv. Ss., € de
maior importincia e de incalculdvel
alcance.

E desnccessdrio tecer frases e co-
mentdrios elogiosos. A posicao alcan-
¢ada pela revista RN-Econémico com
0s seus numeros jia em circulagio, di-
zem melhor do conceito de que des-
fruta e sio o penhor de que a reno-
mada dire¢do de tdo 1itil revista sabe-
r4 manter as suas atividades através
de uma atuagido decisiva na batalha
de engrandecimento do Nordeste.

Aproveito o enscjo para fazer um
apélo aos senhores dirctores, redato-
res e repdrteres, para que dediquem
alguma atenciio aos problemas rura-
listas e 4 divulgagdo agricola, em bhe-
neficio de nossas populacdes do cam-
po, onde o Brasil deve alice’, \ir 0 seu
desenvolvimento ¢ a sua grandeza.

Como agrénomo, absorvido na mi-
nha profissido, quero cxpressar a mi-
nha satisfacio e as minhas homena-
gens, aos abnegados diretores, redato-
res e repdrteres de tio produtiva re-
vista do Rio Grande do Norte.

Com os meus sentimentos de admi-
racio e respeito, subscrevo-me, aten-
ciosamente, José¢ Daniel Vieira Lima.”
— Dr. José Daniel Vieira Lima —
agrénomo da Usina Ilha Bela S. A.

OPINIOES

LUIS GONGCALVES PINHEIRO —
Diretor Administrativo da SODISMA
— “Essa revista propaga a nossa po-
tencialidade, colaborando eom o co-
meércio, industria e poderes publicos.
Esse trabalho jornalistico chegou
numa hora ¢cm que o Rio Grande do
Norte precisava de estimulo ao seu
desenvolvimento. Todos nds 2stamos
de parabéns com o crescimento do
RN-ECONOMICO.”

BEVENUTO PEREIRA — Deputa-
do Estadual — “A nossa impressido
sébre o RN-ECONOMICO j4 foi ma-
nifestada logo no seu naszimento,
quando na tribuna da Assembléia Le-
gislativa tecemos comentdrios a res-
peito de alguns problemas da mais
alta importancia e do sentido mais
profundo para a economia norte-rio-
grandense. Lembramo-nos, por ‘xem-
plo, do trabalho eficaz, completo e
acima de tudo corajoso, com que es-
ta revista, nos seus primeiros nume-
ros editados, abordou o problema da
mineracio no Rio Grande do Nor-
te, sugerindo até, com muita oportu-
nidade, modifica¢des estrutrais no Cé-
digo de Mineragdo que viriam bene-
ficiar fundamentalmente a estabilida-
de das empresas nacionais de mine-
racio. Isto é um exemplo a parte,
apenas para situar a preocupacdo que
tem marcado todas as atividades jor-
nalisticas do RN-ECONOMICO, que
tem dado através de trabalhos e es-
tudos, um retrato fiel dos grandes
problemas do Rio Grande do Nor-
te.”

“A agricultura, a industria, a pecud-
ria e todos os outros aspectos sécio-
econémicos do nosso Estado, tém si-
do temas constantes de grandes pes-
quisas da equipe do RN-ECONOMI-
CO, que por sua capacidade, dinamis
ma, bravura até, tem colocado a re-
vista na alta posi¢ao de destaque en-
tre todas aquelas que se reportam
4 economia norte-riograndense. O nos-
so abrago de solidariedade e congra-
tulacbes a esta equipe jovem e im-
pregnada de idealismo, que tem nos
ajudado de maneira impar a estudar
e a conhecer, mais profundamente,
os aspectos sociais e os problemas
econémicos do nosso Estado”.

AUGUSTO SEVERO NETO — Pro-
fessor da Fundacgdo José Augusto e
Diretor do Museu do Forte dos Reis
Magos — “O RN-ECONOMICO ¢€
quase assim como uma elegia a ca-
pacidade de seus dirigentes Marcos
Aurélio de S4, Marcelo Fernandes e
Cassiano Arruda Camara. Através
désse bem construido veiculo de in-
formacgdes, nio apenas nds, norte-rio-
grandenses, mas todos mais aos quais
a revista atinge com sua penetracido
bem orientada, nos capacitamos a co-
nhecer, a medir melhor e a julgar o
que acontece em nosso Estalo, nos
diversos campos da atividade huma-
na. Aqui a minha admiracéo e a mi-
nha homenagem aos que fazem a re-
vista RN-ECONOMICO".

EDITORA
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Homens e Empresas volta com no-
va dindimica. Coluna noticiosa que me-
lhor orienta 0 empresariado sGbre os
negoécios e as promocdes econdmicas
do Estado, Homens e Empresas pas-
sa a consumir trés pdginas da revis-
ta. Entre outras noticias: José Nilson
planta um milhdao de cajueiros;Mario
Porto vai representar o RN na Con-
vencdo Nacional da Industria; Florén-
cio de Queiroz preocupa-se com o al-
godao; PLANOSA e JOSSAN vio en-
trar no mercado de capitais.
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O Rio Grande do Norte ja tem lucro\, nos investimentos da aaro_
pecudria. Um projeto aprovado na SUDENE\ha mends &
estd consolidado. £ a NIPPASA, Nilton Pessoa de PRma=®EMSpecudria
S/A, encravada as margens do rio Potengi, em Sdo Gongalo do Ama-
rante. Para provar o éxito da NIPPASA, publicamos reportagem e o
balanco da emprésa. Vale frisar que éste € o primeiro projeto agro-

pecudrio que 44 lucro no RN.

Anunciam nesta edigdo

Agéncia Aerotur — A Sertaneja Dis-
tribuidora de Automdvels — Asso-ia-
¢do de Poupangca e Empréstimo Rio-
grandense do Norte (APERN) — B.
F. Barros — Banco de Desenvolvimen-
to do Rio Grande do Norte (BDRN)
— Casa Porcino — Confec¢des Dinan

Ltda. — Confeccdes Guararapes S/A
— Costa Neto & Cia — Dubom S/A —
Escritério N. S. da Conceicio — Fe-
deracdo do Comeércio do Rio Grande

do Norte — Francisco Ribeiro Corre-
tor de Iméveis — Grafica Off Set —
GTL Publicidade — Industria de Pes-

cados Potengi Ltda. — Jaeci — Jobel

Amorim das Virgens - José Vascon-
celos Rocha — J. Resende Comércio

S/A — Lojas LM — Metalirgica do
Nordeste (Metalplac) — Natédcia Com-
panhia Téxtil de Natal — Nilton Pes-

soa de Paula S/A (NIPPASA) — Or-
gateco — Pedro Simd&es Neto — Pla-
nagro.




A mulher compra

€ vende no
mercado de capitajs

A mulher no mundo dos investij-
mentos, a mulher no emaranhado e
fascinante mundo do mercado de -a-
pitais: nao se trata de uma novidade
embora nao seja fato muito constan-
e. O natural senso de Poupang¢a femi-
mno estd sendo acenado pelos fundos
de 1nvestimento através de amincios
dedicados exclusivamente 3 mulher.
E a prdtica désse chamamento tornou
muito rentdvel a experiéncia. Porque
' uma mulher econdmica faz mila-
¢S com as tradicionais “sobras” dos

¢'Teamentos domésticos, muito maijs

“vla fard ¢om a poupanga aplicada num
Fundo — acham os que gerem inves-
Imentos para terceiros.

Porém muito mais rentdvel nio se-
na uma mulher gerindo, cla propria,
-m Fundo de Investimento?

Uma mulher convencendo as outras

com o natural tom convincente do
lialogo feminino — de que ¢ bom on-
‘regar-lhe a sua poupanga, que cla,
~OT sua vez, encaminhard a uma om-
presa segura e garantida pelo Govér-
10?2

O GERENTE
UMA MULHER

O Grupo Rique de Valorizacio teve

essa 1deia pioneira, Para lancar ~m
Natal o Banco Campina Grande de
Investimento S, A, convidou uma mu-
lher para gerenciar O estabelecimern
L0,

Dona Tereza Guimaries j4 tinha
€xperiencia no ramo. Como Correto-
ra da UNIVEST (Uniio Nacional de
Investidores) ela ~hegou a Natal quan-
do o seu marido, Major Aviador Car-
los Alberto Guimaries, foj transferi-
do para servir no Centro de Forma-
¢ao de Pilotos, em Parnamirim.

A sua atuacio se féz logo notada
Os negdcios que promoveu tiveram
exito imediato. J4 era ligada ao mer-
cado de capitais a partir do momento
ém que ela propria comegara a in-
vestir. No Rio fez um curso sbObre o
assunto e ja possufa um outro, de Re-
lacGes Publicas, e era como “public
relations” que trabalhava-antes, na
Enciclopédia Brit&nica.

— “No sul, o fato da mulher traba.
lhar é visto por outro prisma que no
norte e nordeste. Tanto que jd me ha-
bituara a trabalhar. Quando meu ma.
rido foi transferido para Belém do
Pard tive de deixar a Enciclopédia
Britdnica. Mas j& sentia falta do tra-
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D. Tereza Guimaraes

comegou como representante
do UNIVEST para o Rio
Grande do Norte, Hoje é quem
gerencia o Banco Campina
Grande de Investimento S. A
Ela comanda uma equipe
formada em sua maioria por
mulheres, todas

entrosadas o méximo na
maneira de convencer g alguém
a participar do Mercado de
Capitais. E, entre Os clientes
do Banco, uma grande parte
é também de mulheres.

balho. Com a nossa vinda para Natal
resolvi me entrosar definitivamente
No mercado de capitais. Um contédto
com a UNIVEST me transformou em
Sua representante aqui”.

E depois disto foi o convite para o
Banco Campina Grande de Investi-
mento S. A.

Hoje, D. Tereza Guimaraes 3, ver-
dadeiramente, uma gercente de em-
presa. O escritério féz na sua propria
sala, adaptando uma sala onde sc mis-
turam madquinas de calcular ¢ somar
elétricas, copiadoras, arquivos, richg.
rias, mdquinas de datilografia — aque-
le mundo de apetrechos de um ~:utén-
tico 2scritdrio.

— “Fiz o escritério na minha -asa
para nao me afastar dos afazcres do-
mésticos. Porque o trabalho me toma
o dia todo, posso dizer que a eln de-
dico o tempo das oito da manhi as
oito da notie”.

Os pequenos intervalos sio para
uma ordem na cozinha, para atender
a filha pequena (tem duas filhas, uma
com cinco anos) ou para detarminar
alguma coisa inerente a uma dona de
casa.

RN-ECONO ICO



UMA MULHER E
A SUA EQUIPE

O sucesso das vendas de cotas para
o UNIVEST foi possivel gracas a uma
eficiente equipe formada por Dona
Tereza Guimariaes. Equipe que atual-
mente contimia com ela, trabalhando
nas vendas dos dois fundos do BCGI.
S&o vinte corretores e seis superviso-
res, dentre os quais sobressdi o cle-
mento feminino como maioria abso-
luta: entre os supervisores, quatro
sio mulheres: Ivanize de Castro, Van-
da Blose, Noha Nagib Izidim e Fer-
nanda Pinto Advincula. Também o2n-
tre os corretores hd mais mulheres.

— “O Corretor visita o cliente, que
muitas vézes, na grancde maijoria das
vézes, nao tem noc¢ao nenhuma do que
seja Fundo de Investimento. Ele tem,
antes de mais nada, a obrigacio de
explicar tudo ao cliente, dizer detalha-
damente o que seja investir, as van-
tagens do investimento e até algum
ponto por ventura arriscado do jogo.
Porque o corretor deve ser antes de
mais nada honesto. Pode até perder
de fazer um negdcio, mas nao pode
deixar de ser honesto para com o
cliente”.

As normas de como vender com ho-
nestidade, o esclarecimento geral so-
bre os Fundos de Investimento, ela
mesma d4d ao seu pessoal. Regra geral,
os integrantes de sua equipe eram
pessoas também leigas no assunto. E
que hoje estdo absolutamente integra-
das, sabendo tudo sObre as variacdes
do emaranhado e fascinante mundo
do mercado de capitais.

Mas se ela tem capacidade para fa-
zer uma pessoa ficar absolutamente
“por dentro” do que seja Mercado
de Capitais. ndo deixa também de 2s-
tar, ela prépria, “por dentro” dos pe-
quenos detalhes que fazem uma mu-
lher atualizada. A Moda, por cxemplo:

—"“Nao é porque trabalha que uma
mulher vai descuidar de sua aparén-
cia ou vai deixar de se interessar pe-
lo que estd ocorrendo com a Moda.
Alids, acho até que o trabalho até
que fcr¢a a mulher a se interessar
mais por ésses detalhes, principal-
mente se ela vive em contdto perma-
nente com as pessoas, como é 0 meu
caso e o das mulheres de nossa equi-

pe”.

No entanto, sobra-lhe pouzo tem-
po para outras atividades extra. Dos
movimentos e entidades filantrdpicas.
por exemplo:

— “Nao posso particinar direta-
mente, convenhamos. O tempo néo
dd. Mas nio me nego a colaborar.
Sempre que sou procurada por se-
nhoras integrantes de entidades filan-
trépicas, participo com colaboragéo

RN-ECONO ICO

material, porque a colaboracao fisica,
essa € impossivel de dar.

Realmente, o seu “expediente puxa-
do” ela estendia até aos sdbados, o
que deixou de fazer por insisténcia
do :marido.

UMA CIDADE E
DOIS PLANOS

Atualmente toda a cidade do Natal
estd sob a acdo da equipe de correto-
res e supervisores do Banco Campina
Grande de Investimento S. A.

— “Quando se trata de poupar, nao
existem diferencas. Num lar mais po-
bre pode haver o esfdér¢o que vai pre-
parar a chance de lucros seguros num
futuro préximo” — diz D. Tereza Gui-
maraes. “E nés temos exatamente dois
planos, para atender a duas faixas de

,investidores”.

£sses dois planos sio o FAM (Fun-
do de Aplicacio Mensal) e o FAI
(Fundo de Aplicacao Integral). O pri-
meiro recebe parcelas mensais de
Cr$ 100,00 — sem compromisso de di-
vida, isto é, o cliente ndo fica obriga-
do a rigorosamente desembolsar Cr$
100,00 mensais residindo a obrigacdo
no seu proprio interésse de comple-
tar a sua quota de 60 mensalidades.

O FAI é dirigido aos que tém capi-
tal fixo e podem entrar com parcela-
mentos de Cr$ 1.000,00.

E o que faz o Banco com o dinhei-
ro recebido dos clientes?

— “Joga-o na Bolsa de Valores, ad-
quirindo agdes de empresas cujas
andlises evidenciam lucros certos.
Empresas que tém rentabilidade zom-
provada. O Banco adquire papéis de
vdrias espézies, porque, rigorosamen-
te controlado pelo Banco Central do
Brasil, ndo pode se fixar na aquisi-
¢ao de uma, duas ou determinadas
acdes”.

No entender de Dona Tereza Gui-
maraes essa diversificacio de com-
pra é boa para o investidor, porque
no caso déle querer transacionar di-
retamente com a Bolsa de Valores —
ou através de corretores particulares
— vai enzcontrar uma norma que o-
de ser um obstdculo & sua pretencgio:
nas Bolsas de Valores do Rio e Sao
Paulo, por exemplo, s6 se pode ad-
quirir lotes de no minimo 1.000 acdes.
E o pequeno investidor, certamente,
nao vai dispor de capital suficiente
para competir com as vultosas dispo-
nibilidades dos que jd4 estio metidos
no negdécio hd muito tempo.

— “No nosso caso, com o dinheiro
de todos os cotistas reunidos, pode-
mos fazer transac¢des que, no final, vdo
render bons lucros”.

E ela faz uma imagem sendo poé-
tica, mas muito feminina:

— “O Fundo de Investimento fun-
ciona como uma bola de neve que
vai rolando numa encosta. A propor-
¢do que rola, vai aumentando, aumen-
tando indefinidamente”.

Ou seja: quanto mais gente reuni-
da como cotista, maiores as possibi-
lidades de lucros propor-ionais, por-
que maijores sdao as possibilidades de
compras.

¥ a Mulher é unma razio ou uma
motivacdo muito convincente para ete-
tivar essa diversificagdo.

—*“Acho que a mulher tem mais
chances para vender do que o0 homem.
E natural. Ninguém vai deixar de ou-
vir uma senhora fazer uma explana-
¢ao. A um homem, outro homem pode
dizer que volte mais tarde, que no
momento nao interessa. Mas uma mu-
lher ele ouve e pode, no final, ficar
convencido.

E quanto a mulher que aplica di-
nheiro no Mercado de Capitais?

— “Na minha relacdo de clientes
tenho quase a mesma proporciao de
mulheres e homens. Isto quer dizer
que a Mulher também se imbuiu da
certeza de que é bom aplicar. E mes-
mo as que nao aplicam, conhecem o
assunto, mesmo svyerficialmente.

— “Tenho clientes que aplicam por
védrias razdoes. H4 as que aplicam pen-
sando na responsabilidade da familia.
H4 as que aplicam para demonstrar
aos maridos que também sabem fa.
zer economia, O que ocorre com as
jovens senhoras. H4 as que aplicam
porque € chique estar na “onda” da
Bolsa. E hd as que investem porque
tem conhecimento do assunto”.

Noha Nagib Izidim




E DO NORDESTE E
FICA MESMO AQUt

No julgamento ou na critica quanto
4 corregao de empregar. dinheiro em
Fundos de Investimento." existem os
que acham que estio eles esvasiando
a regido nordestina. Na sua maioria
os Fundos sao firmas que nascem no
sul do pais e para 14 carreiam os seus
lucros.

— “No caso do Fundo Rique de Va-
lorizagdo, que € que rege o Banco
Campina Grande de Investimento S/A.
e 0s nossos FAM e FAI — isto nio ocor-
re. Trata-se de uma organiza¢ao nor-
destina, que de uma cidade essencial-
mente nordestina, se bifurcou para o
sul. Se hd érro no fato de ao se apli-
car se estar mandando dinheiro pa-
ra féra, nao o serd no nosso caso. O
Banco pretende aplicar os seus lucros
exatamente nesta regiao e quan.o 10
Rio Grande do Norte em partizular,
posso adiantar algo quase confiden-
cial: a dire¢ao ja4 me autorizou a en-
trar em entendimentos com o Gover-
no Estadual e com a Prefeitura de
Natal oferecendo-lhes os nossos ser-
vi¢gos, quando fdér o caso de preten-
derem pequenos empréstimos para
consecug¢do de obras comunitdrias”.

O FUNDO VAI DE
VENTO EM POPA

Comegando a funcionar em Natal
no més de junho, o Fundo Rique na-
quele més teve um movimento da or-
dem de Cr$ 1.300.000,00. No més de
julho, até o dia 16, id ultrapassava
essa quantia, em Cr$ 100.000,00.

De maio de 1970 a maio de 1971
apresentava uma rentabilidade média
de 15,220%.

— “Um Fundo de Investimento ho-
je oferece uma média de rentabilida-
de de 100% ao ano. Muita gente se
espanta com essa propor¢ao, hd quem
ache que “a esmola é muito grande”,
como diz aquéle dito popular. Mas
para ésses nao temos outro argumen-
to sendo o de que se trata de um ne-
gdcio absolutamente garantido pelo
Govérno. E que tem a mais severa
fiscalizagdo do Banco Central do Bra-
sil” — diz Dona Tereza Guimaraes.
E conclui:

— “No caso do Fundo Rique, ofe
recemos ao cliente trés seguros, que
éle passa a usufruir a partir do ins-
tante em que se torna cotista: o de
morte natural, o de morte por aci-
dente e o de invalidez. Somos o uni-
co a oferecer os trés. mas hda outros
que oferecem dois. E hd também a
possibilidade de resgate imediato.
Num Fundo gerido no sul do pais a
retirada do dinheiro — num caso de
emergéncia — pode durar 15 ou mais
dias. Condsco, isto nao ocorre. O res-
gate é _mediato”.

Uma compra,
outra vende

Vidrias senhoras em Natal estdo investindo no
Mercado de Capitais. Outras trabalham, integrando a
equipe de D. Tereza Guimaraes. Entre as que apli-
cam economias em Fundos de Investimento estd a
dra. ANA MARIA CASCUDO BARRETO. E entre as
que trabalham, D. FERNANDA PINTO ADVINCULA.

Elas opinam sébre “o fascinante mundo do Mer-

cado de Capitais:

ANA MARIA CASCUDO
BARRETO — “Além de ser o
negécio do momento, é tam-
bém um passatempo para a
mulher, que deixa de se preo-
cupar com outra coisa que
nao o circulo vicioso da do-
mesticidade e futilidades. Eu
mesma tenha participa¢dao no
Crescinco, Univest e ICI e es-
tou tentando adquirir do Ci-
ty Bank. O Fundo de Inves-
timento é ideal para o pe-
queno investidor, principal-
mente aqui, onde nao temos
pregbes da Bolsa e movimen-
tacdo de compra e venda de
acoes. Mas se morasse no sul
eu prerereria ir especular na
BoMa. No entanto, partici)
pando dos Fundos de Inves-
timento a Mulher pode ain-
da contribuir para a meiho-
ria do nivel econémico da
familia e ao mesmo partici-
par do desenvolvimento do
pais. Experiéncia minha, no
setor: Tenho, sim. Lucro,
quer dizer: em 1965 comprei
agOes da Guararapes a Cr$ ..
1,00. Recentemente vendi a
Cr$ 11,50. O dinheiro, apli-
quei em Fundo de Investi-
mento.”

D. FERNANDA — Su-

pervisora, trabalha na e-
quipe de D, Tereza Gui-

maraes. — “Muito apro-

priadamente acham a nos-
sa atividade de “mundo
fascinante do mercado
de capitais”. Porque se
trata de uma atividade
que fascina realmente.
Particularmente eu tra-
balho néste setor absolu-
tamente tranquila e sen-
tindo prazer em estar
entrosada com ésses nu-
meros.

RN-ECONO

ICO



Conte com

um especialista
para qualquer

assunto de’= 2 imercado

capitais

Acgdes, Cambio, Letras d2 CAm- Complexo mundo que necessi-
bio, Fundo de Investimento ta de especialistas.
(INVESTIBANCO), Carteira Especialistas que estio a sua
de Acoes, lancamento de Ac¢des, disposicdo para indicar qual o
Assisténcia Técnica as Socieda- melhor investimento a tazer,
des Anonimas, Abertura de Ca- ou para prestar assisténcia téc.
pital. Incentivos Fiscais e Fi- nica as sociedades andonimas.
nanciamento de Automoveis Tudo isto num so locais: av.

Tavares de Lyra, 96, 1.° andar,

E 0 complexo mundo do Mer- enderéco de B. F BARROS
cado de capitais CORRETORA DE VALORES

E CAMBIO,

B. F. BARROS CORRETORA
DE VALORES

especialistas em mercado de capitais

Av_Tavares de Lyra, 96, 1. andar

RN-ECONO ICO




Mercado de capilais aiasla
Manoel Macedo dos imoveis

O Mercado de Capitais, em Natal,
desfalcou o Comércio Imobilidrio.
Uma das figuras mais importantes
da constru¢do civil no Rio Grande
do Norte resolveu mudar-se com ar-
mas e bagagens para as transacgses
dos papéis e estd com a sua Corre-
tora aguardando apenas carta paten-
te do Banco Central, para se instalar.
Trata-se de Manoel Macedo, o pionei-
ro da construcdo vertical em Natal,
como gosta de ser chamado.

Manoel Macedo comegou a cons-
truir em 1962, embora jd estivesse no
mercado imobilidrio desde 1947 (Ve-
ja matéria sdbre o assunto, noutro lo-
ca' déste nimero). E resolveu agora
investir (sem trocadilho) no Merca-
do de Capitais porque, como ele diz,
“h4 dois anos jd vinha me interessan-
do pela problemdtica dos titulos e pa-

péis, acompanhando o ritmo das Bol-
sus, analisando os incentivos do Go-
vérno, verificando o dia a dia dos ti-
tulos que sobem e descem nas cota-
¢Hes”.

O HABITO FAZ O MONGE

Era uma mania que éle tinha de
acompanhar os resultados dos pre-
gbes, as oscilagdes dos precos. Mes-
mo sem ter nem um tostdo aplicado,
sabia com certeza os valores de pa-
péis das empresas em maior evidén-
cia.

“Cerca de um ano atriaz adquiri em
Sdao Paulo um tftulo patrimonial da
Bolsa de Valores do Rio Grande do
Norte, o que considero o investimen-
to mais importante que fiz para en-
trar no mercado de capitais”.

Adquirido éste titulo, éle continuou
as suas andlises desinteressadas e do
hébito no manuseio de jornais, revis-
tas, boletins, livros e correspondéncia
sébre o assunto, terminou criando o
outro que o arrastou do seu ramo vi-
torioso de negécios: a construgao ci-
vil.

Mas éle ndo se considera totalmen-
te f6ra do mercado imobilidrio: “Dei-
xei a parte da incorporacdo. Estou,
no entanto, cuidando de outros negé-
cios ligados ao ramo: vendas de -a-
sas, loteamentos, etc”.

Al VEM A SERVECRED

O titulo da Bolsa de Valores do Rio
Grande do Norte deu a Manoel Ma-
cédo a possibilidade de registrar no
Banco Central do Brasil a sua corre-
tora. Trata-se da SERVECRED —
CORRETORA DE TITULOS E VALO-
RES MOBILIARIOS LTDA. Com -cla,
vai trabalhar diretamente na nossa
Bolsa, na compra e venda de qual-
quer ag¢do, estendendo também a sua
participa¢do aos negdcios nas Bolsas
do Rio e de S@ao Paulo. Mas acredita,
antes de mais nada, no potencial do
Nordeste, dentro do Mercado de Ca-
pitais:

— “Dentro em breve a procura de
acdes de empresas nordestinas serd
tdo grande quanto a de empresas do
sul, dado o desenvolvimento regional
e o surgimento de novas firmas de ca-
pital aberto”,

E quando ao crescimento da nossa
Bolsa, é otimista sem ser visiondrio:

— “Com a implantagdo do sistema
de comunica¢oes da Embratel, com 2
aparecimento de novos papéis regio-
nais rentdveis, teremos condi¢des de
transacionar diretamente com todo o
pais. Poderemos ter as cota¢des “na
hora” e eu mesmo vou instalar um
Sistema de comunicag¢des que me li-
gard com as fontes dos pregdes did-
rios. Com isto poderei oferecer um
servico rdpido e eficiente aos meus
clientes”.

QUE FAZER PARA INVESTIR?

Manoel Macédo é de opinido que a
primeira coisa que um futuro inves-
tidor deve fazer, quando quizer en-
trar no negdcio, é procurar a Bolsa
de Valores do Estado. “La haverd téc-
nicos (pertencentes Aas corretoras)
que o haverdao de orientar”.

E acrescenta: “Aconselho também
a quem quizer investir na Bolsa a sé
fazé-lo quando tiver disponibilidades
econdmicas para tanto. Ndo digo a
ninguém que venda 0 seu carro ou a
sua casa para aplicar em ag¢des. Por-
que o Mcrcado de Capitais é, antes de
mais nada, um negécio rentdvel a lon-
g0 orazo”.

Ele estd “por dentro” das oscilagdes
naturais dos papéis adquiridos, que
nem sempre apresentam liquidez ime-
diata. E conta um caso acontecido
consigo oréprio:

— “Em mar¢o déste ano adquiri al-
gumas a¢des da Doca de Santos, a
Cr$ 2,50. Os papéis ficaram numa os-
cilagdo indefinida, ora subiam, ora
desciam. Aguardei um pouco e em ju-
nho iltimo vendi tudo, na hora em
que cada agdo estava jpustando
Cr$ 17.00. Acho que fiz bem porque
hoje (dia 9 de julho) ela estd valen-
do Cr$ 4,95. Mas na préxima semana
poderd estar até a dez cruzeiros ca-
da uma”.

E finaliza: “E importante adquirir
acdes de vdrias empresas, diversifi-
cando as aplicag¢des. E se ter possibili-
dade de nao lan¢car mao do dinheiro
investido, afim de se poder remanejar
sempre os investimentos, jogando-os
de um papel pouco rentdvel para ou-
tro que tenha PL avalisado”.

RN-ECONO 1CO



Apos a tempestade
retorna a bonanca

Passada a tempestade, estd voltan:
do a bonanga. E assim que se estd
vendo a mudan¢a brusca havida nas
Bolsas de Valores do Rio ¢ Sio Pau-
lo, no més passado, e que tanto mo-
vimentou o Mercado de Capitais do
pais inteiro, mesmo porque aquelas
sio o termdémetro de todas as Bol-
sas que funcionam nos Estados.

Das especulagdes em térno do as-
sunto uma coisa, no entanto, conti-
nuou estdvel: a fleugma dos entendi-
dos no negdcio.

Em Natal uma das autoridades 10
assunto, Breno Fernandes Barros
(presidente da Bolsa de Valores do
Rio Grande do Norte e dono de uma
corretora) no auge da crisc senten-
ciava:

— “Tecnicamente nio hd queda. Ha
a oscilagdo natural do mercado, den-
tro do mecanismo da oferta e da pro-
c:ra. Ha o desinteresse imediato e
natural da parte de grandes investi-
dores por determinados tipos de pa-
péis. Pode-se dizer até que ésse de-
sinterésse de compra de certas acdes,
por investidores responsdveis por
grandes operagdes, tenha sido propo-
sital, para forgcar a estabilidade”.

Ele quer dizer que certos papéis.
por causa do afa desenfredado da
procura, chegam a atingir pregos

RN-ECONO ICO
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exorbitantes e isto ocasiona mal estar
entre os grandes investidores.

— "A rigor nenhuma acdo tem o
preco normal, o pre¢o que merece”,
diz cle.

Na realidade, com o crescimento do
mercado de capitais no Brasil, nos
ultimos tempos, tdda uma gama de
compradores tem corrido em busca
de papéis, na expectativa de lucros
sem esforco, for¢ando a ascengao dos
precos de maneira desordenada.

— “A corrida é natural, porque o
povo estd confiando no fato do Go-
vérno garantir os negdécios. Mas é
justamente essa garantia do Governo
que deixa o investidor certo de que
nao haverd perigo de uma queda-real.
Porque se isto acontecesse os efeitos
seriam prejudiciais ao préprio Go-
vérno”.

O Govérno Federal nao apenas ga-
rante, endossa, incentiva e fomenta
o0 Mercado de Capitais como também
o detém. Diretamente, tem cerca de
60°: dos papéis da Petrobrdas, Banco
do Brasil, Banco do Nordeste, Vale
do Rio Do-e. E indiretamente contro-

la os outros 40°.. L
Técnicamente, com  implicagcoes

mais profundas, basta uma anadlise
pratico/tedrica. de fato consumado
em contraposi¢gio com o fato supds-
to da queda das Bolsas brasileiras:

Fnaqn‘fm

1

o “crack” ocorrido em 1929 nos Esta-
dos Unidos, por exemplo, nio pode-
ria ocorrer no Brasil. Naquele, ano,
quando as frias paredes de Wall
Street testemunharam muitas falén-
cias e derrotas, a economia dos Es-
tados Unidos ja apresentava sintomas
palpaveis de decadéncia. Os anos an-
teriores haviam sido de derrocadas
continuas. No Brasil, hoje, se di o
contrari8. Em 1969 e em 1970 o pais
apresentou um  indice de 9% de cres-
cimento do Pfoduto Interno Bruto,
estando marchando para os 10% em
1971.

“O que aconteceu depois da natu-
ral oscilagdo do mercado, foi a espe-
culagdo dos nedfilos, dos que estio
agora entrando no negdécio e vém o
Mercado de Capitais apenas como a
lenddria “galinho dos ovos de ouro”.

Todo mundo ficou amedrontado. E a
imprensa, com o natural espirito do
sensacional, se encarregou de pintar
o fato com as céres do trigico. Para
o iniciado ndo existem mais do que
dois térmos do jogo do Mercado de
Capitais: ascencdo ¢ queda. Mas quem
estd dentro do negécio sabe que hé
outros dois tambcém: estabilidade o
oscilagdo” — conclui Breno Fernan-
des Barros.

risrZuin
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A Bolsa
e as
regras

do j6go

Uma das regras mais elementares
para a compra de uma boa agiao —
dizem experimentados investidores
— ¢é procurar aquela que tenha a co-
tagdo ascendendo na mesma propor-
¢ao dos papéis negociados. Ou seja:
adquirir acdo que aumenta de prego
mas tem numero reduzido ou estabi-
lizado nas especulagdes € entrar
“numa fria” se ndo a curto, pelo me-
nos a meédio prazo.

Porque, como qualquer outro ramo
de negécio, o Mercado de Capitais,
no que se refere & compra de agdes,
vive de especulagbes que tém de ofe-
recer essas duas facétas intrinsecas
a qualquer desenvolvimento: quanti-
dade e qualidade. Principalmente por-
que é um comércio rotativo, cuja prin-
cipal mercadoria nio necessita, nao
deve e ndo pode atingir estabilidade
quantitativa ou qualitativa.

COMO TODO JOGO

Aplicar dinheiro na compra de
agbes, por outro lado, é também um
jogo. E, como todo jogo, sujeito as
benesses e aos azares mais inespera-
dos e exdruxulos.

Um experimentado investidor, na
suposicido correta de estar aconse-
lhando a um debutante no movimen-
to das Bolsas de Valores, sugere que
ele: 1) procure distinguir a empresa
que tem futuro assegurado, dado o
seu ramo de negécio; 2) procure em-
presas que estejam em evidéncia; 3)
especule sempre a longo prazo, para
nio correr o risco das altas e baixas.

A rigor, o “quente” na Bolsa € fu-
turar. Pegar a empresa cujas perspec-
tivas sio predominantemente “prd
frente”, ou seja cuja presenca signifi-
que uma acdo temporal sendo infinita
mas indefinida. Indefinida nao no sen-
tido pejorativo, mas no conjunto de
negdcios nao esclarecidos mas sabida-
mente possiveis.

John Yeh Chang Yong, no seu livro

10

“A Bolsa é a Bossa” d4 um exemplo
dessa maneira de se antever uma em-
présa em que se deve aplicar. Adqui-
rir agdes da Petrobrss é hoje um bom
negécio, ndo apenas porque se trata
de uma emprésa estatal — e o Govér-
no estd garantindo os negécios do
mercado de capitais. Mas principal-
mente porque ela manipula com pe-
tréleo e tdda reserva de petrdleo que
existe no nosso sub-solo é dela. Lo-
go, ndo hd que temer investir nos
seus programas, pois o lucro estd ga-
rantido, sendo agora (o0 que ndo € o
caso, pois se trata de agbes absoluta-
mente rentdveis) mas... enquanto
houver petréleo sob a terra.

O que ndo é possivel, no jégo das
Bolsas de Valores, na compra e ven-
1a de agdes é o individuo querer apli-
car hoje certo capital na esperanga
de té-lo multiplicado nos préximos
trés meses, para poder adquirir aque-
le carro ou fazer aquele negécio que
estd & espera de uma “dddiva do céu”,
para ser 2xecutado.

Nésse jOgo o investidor tem de ob-
servar as regras, como em qual-
quer outro. E no carteado dos tftu-
los uma dessas regras € aplizacdo “si-
ne qua non” para bons lucros: envez
de retirar os seus dividendos, o in-
vestidor deve reaplicd-los. Outra: nao
temer as baixas naturais, as oscila-
¢bes ingénitas do negécio. E uma ter-
ceira: perseverar e confiar em certos
papéis que aparentemente estio des-
valorizados, porque com cotagdes os-
tabilizadas ou minimas. Nésses casos
pode surgir um “boom” (subida de
cotagdo incsperada) e 14 estd feita a
fortuna de mais um.

Essa regra é sem duvida o rever-
so daquela ditada pelo experimenta-
do investidor que prefere a agdo de
preco vidrio. Mas representa também
com muita propriedade ésse jégo fas-
cinante e de possibilidades tanto ines-
peradas quanto infindas.

PERFIS
INDUSTRIAIS

TALOES
DE CHEQUE

MATERIAL

DE EXPEDIENTE
(Papeis para carta, me-
morando, enelopes)

ACOES E
DIPLOMAS

COM A APRESENTACAO
GRAFICA QUE SO 0O
SISTEMA OFFSET PODE

OFERECER
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homend e empredad.

JOSE’ NILSON DE SA encaminhou
proposta ao Banco do Brasil, através
da sua agéncia em Mossord, solicitan-
do financiamento de Cr$ 5.700 mil,
dentro do esquema da Resolugdo 185,
para execugdo do projeto de planta-
¢80 de um milhdo de cajueiros nas
terras da MAISA (Mossoré Agro In-
dustrial S/A). A proposta deverd ser
aprovada com uma ligeira redugiao do
financiamento solicitado. O objetivo
je Jusé Nilson de S4 é, apdSs a implan-
ltac@o déste projeto, partir para a cria-
;80 da indistria de beneficiamento de
:aju e castanha e entrar no mercado
nternacional do produto.

A MAIOR SAFRA DE MILHO j4d
>btida em uma sé propriedade nor-
lestina acaba de ser conseguida por
José Nilson de S4: a MAISA jd produ-
siu éste ano 30 mil sacos (1.800 tonela-
ias) do produto. As terras da MAISA
situam-se no municipio de Mossord e
somam 3 mil hectares.

Mano Porto

MARIO MOACYR PORTO. diretor-
voresidente da Mineracao Tomaz Sa-
lustino S/A, viaja dia 9 de arosto na-
ra o Rio. onde revresentard o Rio
Grande do Norte na Convencio Na-
cional da Indistria. No conclave. o
emorésario local defenderd nosicdes
nacionalistas para a politica de miné-
rios do vpais. Mario Porto considera
que o Govérno deve assegurar ans
brasileiros prioridade na exvloracéo
das nossas riaquazas minerais, desde
aue os brasileiros tenham condigdes
de igualdade com os estrangeiros pa-
ra efetivar essa tarefa. As teses do mi-
nerador norteriograndense deverao
alcancar erande repercussio nos
meios nolitico-emnresariais do nais.

RN-ECONO 1CO

NELSON ROCHA, um dos diretores
de Confec¢cdes Guararapes S/A, vai fi-
xar residéncia em Natal, deixando,
por conseguinte, de estar em perma-
nente movimento entre esta cidade,
Sao Paulo e outros centros onde a sua
induistria mantém importantes inte-
résses. A tarefa de supervisionar o
complexo industrial-comercial da Gua-
rarapes ficard agora apenas com Ne-
valdo Rocha, que distribui hd varios
meses 0 Sseu tempo entre Natal-Séao
Panlo — Miami e México.

ABELIRIO ROCHA, diretor das In-
dustrias JOSSAN S/A, encontra-se em
Sao Paulo onde estuda junto a escri-
térios especializados a abertura do
capital da sua emprésa, com O que se-
riam lancadas ac¢des do mercado no
valor aproximado de Cr$ 2.500.000,00.
Ainda durante esta viagem, Abelirio
Rocha estard recebendo das industrias
SPANA S/A e E. P. HUMBERT, equi-
pamentos para a nova fdbrica da JOS-
SAN, num valor de cérca de dois mi-
lhées de cruzeiros. Até o final de agods-
to, éstes equipamentos estario chegan-
do em Natal e serio montados por
técnicos paulistas, passando a funcio-
nar em cardter experimental logo "
seguir. As novas instalacdes da JOS-
SAN na Cidade da Esperanca jé estao
em condi¢gées de receber to6da a ma-
quinaria.

FABIANO VERAS. diretor da Cons-
trutora Obelisco Ltda.. foi eleito pre-
sidente do Sindicato da Industria da
Construcdo Civil do Rio Grande do
Norte. A frente de sua emprésa, o en-
genheiro Fabiano Veras tem vorestado
inestimdvel servico ao desenvolvimen-
to da indistria da construcio no Fis-
tado. Entre outras obras, a Constrito-
ra Obelisco Ltda. acaba de concluir
as instalagdes fisicas da indiistria SI-
TEX S/A, a ampliacdo e reforma do
prédio da Emvrésa Brasileira de Cor-
reios e Telegrifos, e id iniziou a cons-
trucdo da Siderdirgica do Nordeste
S/A. em Parnamirim.

AB — CORRETORA DE TITULOS
E VALORES estard em funcionamen-
to dentro gle mais quinze dias, com
séde no Edificio Sisal e escritério na
Guanabara. Estd & frente desta corre-
tora o jovem empresdrio Alonso Be-
zerra Filho. Afirma Alonso que O
grande objetivo da AB serd trazer pa-
péis das grandes empresas do Sul pa-
ra vender no Rio Grande do Norte. E
as perspectivas de negdcios sao exce-
lentes, pela grande fase que atravessa
o mercado de capitais no pafs.
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OUTRA CORRETORA que nio de-
mora a iniciar suas atividades junte
A Bolsa de Valores do Rio Grande do
Norte é a de Manoel Macédo. que com
a nova atividade abondonard os negé-
cios de incorporagcdes imobilidrias.
Vale frisar que Natal deve a Manoel
Macédo a maijor parte dos grandes
ediffcios que nossui. entre os quais
lembramos o 21 de Marco, o Canacu,
o Sisal e 0 Salmar,

Evaldo Maia

EVALDO MAIA € o gerente efetive
do Hotel Internacional dos Reis Ma.
gos, por indicacdo da diretoria dn
grupo TROPICAL HOTEIS E TURIS-
MO. Afirma Evaldo que recebeu com
surpresa o convite para o cargo e con-
sidera que 0 mesmo foi motivado peln
seu conhecimento com o grupo, ao
qual esteve ligado durante onze ano-
como gerente da agéncia- da VARIG.
Entre os planos de Evaldo & frente
do melhor hotel da cidade. estdo ~
ampliacio da Boate Bambels, a me-
lhoria da cosinha (que terd novos car
ddpios), e no futuro a amplia¢do do
prénrio hotel.

O GRUPO MONTECATINI, italiann,
realizard um importante empreendi-
mento no Nordeste. possfvelmente no
Rio Grande do Norte: trata-se da im-
nlantacio de uma indiistrin de aceta-
to celulose, com um investimento
cérca de 3 milhdes de cruzeiros. TTm
emissdrio do grupo, nassando por Na-
tal, afirmou que a idéia do emnreen-
dimento nasceu de numa matéria da
revista RN-ECONOMTCO. aue chegou
as mAos de wm dos diretores do gru-
po Montecatini.

A QUEDA DO PRECO DA SCHEE-
LITA ocasionou uma reducdo sensivel
na producdo déste minério no Rio
Grande do Norte. Mesmo assim, Jau-
mar Pereira considera ainda um bom
negdécio a extracdo da scheelita, prin-
cipalmente quando a prdépria =m presa
extrai e exporta o produto. As firmas
exportadoras que chegaram a com-
prar a scheelita nos garimpos a mais
de Cr$ 20,00 o quilo compram agora
a Cr$ 13,00. O preco de exportagdo é
de Cr$ 16,00, CIF. As perspectivas de
preco ndo sdo animadoras e é pro-
vdvel nova queda. O minerador que
pretender continuar no negécio da
scheelita precisa se organizar e fazer
reservas, como féz o desembargador
Tomaz Salustino na década de 50,
quando teve inicio um fen6meno se-
melhante ao atual e a Mina Brejuf
foi a unica que se salvou da catds-
trofe.

BOTOES FORTE R/A — WORTESA

— j4 encaminhon &4 SUDENE 1mm nro
jeto de ampliacdo da sua indistria,
aue pelo proieto inicial estarin nne.
nas em condicées de fabrinar bntdes
de modélo convencional e agora deve-
rd fabricar tamhém botdes fantasia.
Para tanto, a FORTESA deverd imnor-
tar novas mdquinas da Alemanha 2
Holanda, das mrarcas Liba Pandnrf e
Koop Lenstra. O vrédio da FORTESA
j& estd em fase final de constricéo ~
em menos de seis me<es acredita.cn
que a fdbrica entrar4 em funciona-
mento, nroduzindo 600 mil' grosas de
botdes de linha industrial e 153 mil
grosas de botdes fantasia. As infor-
macgdes sdo de Mdrio Alcoforado, di-
retor do empreendimento.

UMA COMISSAO DE EMPRESA-
RIOS procurou o Governador Cortes
Pereira para expor a dificuldade com
que estdo se debatendo as empresas
do Rio Grande do Norte envolvidas
na captaciio de recursos do 34/18. En
tre os empresdrios que estiveram com
o Governador, estavam Newton Cé-
mara. Ronald Gurgel, Orlando Gade-
lha, Jodo Motta, Garibaldi Medeiros,
Heider Furtado e Cldvis Motta. Em
nome da comissdo, falou Newton Ca-
mara que cusse aa necessiaaae aa
criacao do “rundo SUDENK™, que cul-
aaris da distribuigao aos 1ecuisus pa-
ra a implantacao aos prujeios
vados peio 6rgao. Cortes l-ereira pro-
meteu empenudar-se na deiesa ucsta
idéia, na préxima reuniio do Conselno
Deliberativo.

CORENATA S/A foi desirnada re-
presentante da MESBLA no Rio Gran-
de do Norte. Declarava Ivan Melo, um
dos diretores de Corenata. aue com is-
to sua firma passa automsdticamente a
representar no Estado as linhas Che-
vrolet, Huber Wacon (motonivelado-
ras) e Michigan (enchedeiras). Por

outro lado, Corenata permaneze co-
mo representante da FNM (Alfa Ro-
meo).

PARA INCENTIVAR OS EXPORTA-
DORES do Rio Grande do Norte. o
Secretdrio da Fazenda Aristides Bra-
ga trouxe a Natal em fins de julho o
diretor da PROMOEXPOR no Nor-
deste. José Marques Cavalcanti. A
PROMOEXPOR tem interésse em ex-
portar produtos do Rio Grande do
Norte
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Floréncio de Queiroz

ANTONIO FLORENCIO DE QUEI-
ROZ, deputado federal, é um dos entu-
siastas do beneficiamento do algodao
por cooperativas de produtores, e atu-
almente éle estd preocupado com a
proliferacao destas cooperativas que
defende. Motivo: a qualidade dos equi-
pamentos adquiridos para beneficiar
0 algodao podera comprometer a qua-
lidade final do produto e dificultar a
sua comercializagao.

ARIZONA AGRO-PASTORIL S/A es-
td em adiantada fase de implantacdo
do seu projeto aprovado pela SUDE-
NE, jd tendo a esta altura efetuado
mais da metade da sua captagdo de
resursos. Em meados do més de iu-
lho o Governador do Estado. profes-
sor Cortez Pereira. acomnanhado do
seu Secretdrio de Agricultura, do De-
legado do INCRA e de outras autori-
dades. visitou a emprésa, demonstran-
do entusiasmo pelo ritmo com aue 6e¢
diretores da Arizona Agro-Pastoril
executam a implanta¢do do seu pro-
feto. A direcio da emprésa € consti-
tuida por Tobias Varela de Melo, Ivan
Melo. André Vidal e Almir Rozendo.
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Em abril de 1973 termina o contra-
to de concessio da Western Telegraph
Company para explorar servigo tele-
griafico por cabo submarino no Brasil,
a exemplo do que faz em todo o mun-
do, em paises de todos os continen-
t€s.

Em Natal a Western funciona desde
o dia 25 de fevereiro de 1939, pouco
mais de meio século depois de ter
se instalado no Brasil, ainda no tem-
po do Império, autorizada pelo De-
creto Imperial n. 5312 de 18 de ju-
nho de 1873

A saida da companhia tem uma ra-
zao simples: terminado o segundo
prazo de concessio, o Govérno bra-
sileiro nao tem mais interesse de re-
novar 0 contrato, principalmente ago-
ra com o funcionamento da Embratel
e com os planos de expansiao da Em-
presa Brasileira de Correios e Tele-
griafos. Quando a Western chegou ao
Brasil conseguiu do Imperador D. Pe-
dro II autorizagao para aqui funcionar
durante 60 anos. Contrato que foi
prorrogado no dia 19 de novembro
de 1935 no Govérno Getilio Vargas por
mais 40 anos, que termina justamente
no més de abril de 1973.

Uma coisa a Western Telegraph
Company tem interesse de dizer, ago-
ra que € ponto pacifico o fim de seu
tempo em nosso pais: nao se trata de
uma encampag¢iao, mais de um normal
fim de contrato que por razdes dbvias
nio vai ser renovado.

CONTINUA NO MUNDO

Na Praia do Meio, em frente ao Pos-
to de Salvamento, quando a maré 2as-
t4d baixa se pode ver imensos tubos de
aco, que adentram o mar. Por baixo
da pista de rolamento eles tém liga-
¢do com um pequeno prédio de uma
porta, encravado no sopé do muro de
protecdo que fica do outro lado da or-
la maritima. A tubulacdo e o pequeno
prédio de uma porta pertencem i
Western e é por eles que partem as
mensagens telegraficas que sio trans-
mitidas da estacio da Ribeira e véao
para 0 mundo.
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Como na Praia do Meio em Natal 0s
tubos de ago da companhia saem de
praias de mais 13 cidades brasileiras
e de centenas de outras cidades do
mundo inteiro. Os do Brasil serado ar-
rancados em abril de 1973, mas os ou-
tros permanecerao, porque a Western,
em muitas partes do mundo, ja tem
até mais modernizados os seus servi-
¢os. Em nosso pais sdo 22.250Km. de
tubos de ago cempre acompanhando a
costa a distancia que variam de acoOr-
do com as conviniéncias técnicas das
profundidades necessdrias, que serao
retirados e transportados para féra,
aonde serdo utilizados em melhoria ou
expansdao das linhas que permanece-
rao.

As cidades servidas pela Western
(sdmente cidades maritimas) sio Be-
lém, Sao Luiz, Fortaleza, Macéio, Na-
tal, Floriandpolis, Rio Grande, Porto
Alegre, Santos, Sao Paulo, Rio de Ja-
neiro, Vitdria, Recife e Salvador.

BOAS RELACOES

Embora seja justamente a Empro-
sa Brasileira de Correios e Telegriafos
que determine a saida da Western do
Brasil, as duas sempre mantiveram as
melhores relagdes. Muito pouca gente
sabe que a EBCT mantém convénio
com a Western pelo qual de qualquer
cidade brasileira pode ser passado te-
legrama por via submarina. Basta que
o interessado pague as taxas corres-
pondentes e o agente da empresa bra-
sileira encaminhard o seu telegrama
para a cidade mais préxima onde a
companhia inglesa atue.

Mas nem sempre a companhia es-
trangeira teve ésse nome, que € o re-
sultado da fusio da Brasilian Subma-
rine Telegraph com a Western and
Brazilian Telegraph, que por sua vez
jé era a fusdo das concessfes dadas
a0 Bariao de Maud e a Sir Charles
Bright.

POSSIBILIDADE REMOTA

O sr. Francisco Sinedino de Olivei-

ra, gerente da Western no Rio Grande
do Norte, falando sobre a préxima 2x-
tingio da empresa no Brasil, disse
que hd uma possibilidade, remota mas
muito plausivel, da companhia perma-
necer aqui pelo menos mais cinco
anos. Seria o tempo necessdrio para
se ultimar a mudanga, concluindo-se
acordos diversos até entre o préprio

pessoal.
Mas com relagdo ao pessoal a em-

presa desde 1969 estd cuidando do pro-
blema. Noventa por cento dos empre-
gados atuais sdo funciondrios antigos,
que comegaram como mensageiros 2
ascenderam aos cargos diversos. Pau-
latinamente ésse pessoal vem sendo in-
denizado, e hoje cérca de 75% j4 estd
em dia nésse sentido, depois de haver
optado pelo Fundo de Garantia Por
Tempo de Servigo. Varios acordos fo-
ram feitos entre empregados e empre-
gadora para indenizagdes entre 60 2
100%. Em todo Brasil a companhia
ja pagou, até hoje, mais de ... ...
Cr$ 10.000.000,00. Em Natal a maior in-
denizagdo foi de Cr$ 43.000,00. A me-
nor de Cr§ 10.000,00.

SEGURANCA E RAPIDEZ

A imagem criada pela Western Tele-
graph Company permanece desde os
primdérdios de sua instalacio no Bra-
sil. O sr. Francisco Sinedino de Oli-
veira dd énfase a ésse fato:

— “Pioneira no mundo no servigo de
telegrafia submiarina, a Western e os
seus associados tém mantido através
dos tempos um sistema de comunica-
¢bes que se caracteriza nao sé pela se-
guranca mas principalmente pela ra-
pidez. Sempre se atualizando, para me-
lhor aproximar as comunidades pelo
intercambio mais rdpido de noticias,
no comércio, nos esportes, na politica
e em todos os setores da atividade hu-

mana”. .
A seguir ele se refere a uma noticia

importante, transmitida diretamente
para Natal uma hora e 15 miuutos de-
pois de consumado o fato: a morte do
Pr:sidente John Kennedy, na cidade
de Dallas, no Texas.

E diz que o dr. Aldo Fernandes foi
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C movimento de telegramas na Western vem caindo consideraveime:s.o, derois
que a EMBRATEL comecou a funcicnar em Natal ¢ 2 EBCT ampl ou 0s Stus
Servigos

quem dirigiu o ato inaugural da agén-
cia de Natal, que sempre funcionou no
mesmo prédio da Avenida Duque e
Caxias, desde o dia 25 de fevereiro de
1939. O dr. Aldo Fernandes represen-
tava na cerimédnia o Interventor Ra-
fael Fernandes.

UNINDO O MUNDO

Telegrafistas, despachantes, reviso-

res, balconistas, telefonistas, mensagel
ros, diretores — eis o pessoal da Com
panhia nas centenas de agéncias espa-
lhadas pelo mundo. Gente que node
transmitir rdpidamente uma mensa-
gem de Natal para a Costa do Marfim,
na Africa; de Recife para o Vaticano,
do Rio de Janeiro para Modnaco, etz.,
ate.

Um antigo servi¢o que a companhia
tinha e que hoje esta superado pelas
préprias possibilidades técnicas dos
antigos usudrios, era o de controle
dos hordrios de chegada e saida
de avides. Ela foi mesmo, pioneira do
controle da cabotagem aérea e deixou
de prestar éssc servico porque as
companhias de aviagdo instalaram os
scus proprios servigos de rddio. Mas
ainda hoje a empresa dd prioridade
a transmissdo de telegramas que se
rclacionam com viagens aéreas, os que
avisam hora e véo de passageiros.

Caso a empresa ficasse no Brasil
nao sentiria a influéncia da Embratel,
com 0s seus sistemas de telefonemas.
Para isto instalaria servigcos de Telex,
como ji tem em diversos paises da
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Maquinas superadas pela tecnologia

Europa e até nos Estados Unidos. Mes-
mo porque — é o sr. Francisco Sine-
dino de Oliveira ainda quem fala —
h4d uma grande diferenca entr¢ um ie-
lefonema e um telegrama. O segundo,
antes de mais nada, € um documento.
E no ~aso do Govérno Brasileiro n in-
terésse é ampliar mais a atuacdo da
EBCT, e seria essa e nio a Embratel
a que entraria no choque de concor-
réncia com a Western.

Mas mesmo assim a diferenca dos
numeros de telegramas anteriormen-
te trocados pela agéncia de Natal e ou-
tras € atualmente muito grande. De 600
telegramas anteriores a Embratel, 1
Western local hoje fatura apenas cér-
ca de 300. no seu hordrio de funciona-
mento que vai, das 07h. as 21h.00.

REVISTAS
JORNAIS
BOLETINS
CARTAZES
ROTULAGEM

IMPRESSAO A CORES
COM A PERFEICAO

QUE SO O SISTEMA
OFFSET PODE OFERECER



Senhores Acionistas:

Confec¢coes Guararapes S. A.

SOCIEDADE DE CAPITAL ABERTO - GEMEC-R-68/6016

MATRIZ — Natal - RN — Av. Bernardo Vieira, 1636 — | Est. 01/6104 — CGC 084029843 — Tel. CONFEGUASA — Tals. 2176 - 2600 - 2147
FILIAL — Sio Paulo - SP — Av. Casa Verde, 327 — |. Est. 108208220 - CGC 08402843/ — Tel. CONFEGUASA — Tels. 208 5411 - 200.54 18

RELATERIO

Ao encerrarmos o primeiro semestre do corrente ano, registramos com

satisfagao, no Balango Provisorio que lhes apresentamos abaixo,

resultados -

Que. bem traduzem nossos esforgos em proporcionar a todos aqueles que partici-

pam desta empresa, uma rentabilidade segura e estavel,

te preocupagan de expansao de negocios.
Neste periodo iniciamos e consolidamos a primeira etapa de produgao

da fabrica de Sao Pauio e ja providenciamos a compra do equipamento para

aliada a uma constan-

segunda etapa onde, ate setembro, alcangaremos a produgao de 5.000 {cinco mil)

camisas/dia.

Paralelamente estamos agregando uma |inha-de produgao destinada

mercado externo, a fim de atender aos negocios ja entabuiados e suprir a nos-

sa subsidiaria Guararapes of America,

No

Inc.

com igual periodo do ano anterior:

NEVALDO ROCHA

NELSON ROCHA DE OLIVEIRA

sediada em Miami-Florida.
uadro ao lado, fazemos uma comparagao das atividades da empresa

Natal,

D A

DIRETORI A
Demonstragao das ativydades Taxa
no |? semestre dos exercicios de: de
1970 1971 Crescimento
Camisas produz das 1.193.876 1.573.164 2%
Calgas produz das 326.311 522.920 60 %
Faturamenta {ex C(r§) 20.620.086 33.054.585 60 %
Resultado Liqu do 5.733.966 9.162.741 60 %
Lucro/Vendas 28 % 28 2 -
A previsao do faturamento ate o final do exercicio e superior a 80
{oitenta) milhoes, isto significa que, se mantivermos a rentab:lidade de 28%

sobre as vendas, alcancaremos neste ano, um lucro superior a § 22.000.000,00

representando 0,73 por agao.

Com estes dados esperamos ter proporcionado acs senhores Acionistas

uma ampla visao de nosso movimento.

Ficamos ao inteiro dispor de V.Sas. para quaisquer outros esclareci

mentos.

15 de Julho de | 9 7
PAULO FERREIRA MACHADO

FRANCISCO NELIO FERREIRA DO MONTE

LUPERCIO SILVA DE MENEZES

Presidente Diretor Industrial Diretor Financeiro Diretor Comercial Diretor Tacnico
BALANGO PROVISSRIO PROCEDIDO EM 30.06.7I
1.000 ATIvoO 2.000 - PASS ¥vO
a 1,100 - IMOBILIZADO de 2.100 NAO EXIGIVEL
1,100 - Imoveis 10 655.650.60 Patrimonio Liquido
1.102 - Maquinismos 3 647.118,10 ; i
1.103 - Instalagoes 1 146.975,75 :’:g; N :’”'::' f°°'f' 32'22?'222 23
1.104 - Moveis & Utensslios 1 047.126,23 : SO A
P 2.103 - Reserva de Corgegao
1.105 = Veiculos 31.458,00 das Imob: lizagoes 1.696.489 19
1.106 - Caugoes 73,00 2.104 serva
1.107 - Marcas e Patentes 1.031,65 de Capital - Reinves
1.1l - Obras em Andamento 375.738,48 timento-Dec/55334/69 1.570.249 00
1,121 - Participagoes em 2.107 - Lucros nao Distribuidos  2.905.111 78
outras empresas 779.704,03 17 684.875 84 2.108 - Lucros Suspensos 8.704.603 85 47 318.158,52
1.200 DISPONTVEL 2.200 NAO EXIGIVEL
1.201 - Caixa . 206.029.49 Reintegragoes e Riscos
1.202 - Bancos, c/Depositos . .051 4 096.08) 08 2.20) - Fundo de Depreciagaoc 688.031 13
1.300 REALIZAVEL A CURTC PRAZO 2.202 - Fupdo p/Riscos de 305.120 50
1.30) - Devedores p/duplicatas 30 512.050,42 2.203 - Fundo de Deprec:agao .
1.302 - Contas Correntes 296.792,61 ’ Correguo enenen-. .512 | 472.664.12 48.790.822 6
1.303 - Devedores Diversos 17.337.00 erresne A72.512.43 472.664.12 48.79 4
1.304 - Adiantamento a Forne-
cedores ..i.isaianans 63.795,61 2.300 EXIGIVEL A CURTO PRAZO
2.301 - Credores p/Fornecimento 2 117.419,58
1.309 - Importa,ao em Curso 195.126,67 2.302 - Contas Correntes 245.545,48
1.311 - Almoxarifado 11 037.499, 26 2.303 - Credores Diveraos 826.73
1.312 - Produtos Elaborados 5 342.204,30 2.304 - Contas a Pagar 549.203. 3
1.313 - Prod. em Elboragac 4 897.165,70 2.305 - Dividendos a Pagar 52,123, 44
1.314 rensrer 2.306 -imp.Renda a Recolher 885.684,00
- Estoque ........ 531.499,44 2.307 - Duplicatas Descontadas 20 151.274,40
1.315 - Prod. em Transito —6.477.77 52 899.949 28 2.309 - Emprestimos Bancarios 2 500.000,00 26.502.076,94
1.500  REALIZAVEL A LONGO PRAZO 2.400  EXIGIVEL A LONGO PRAZO
1.401 - Depositos p/lInvest. 2.401 - Fundo de Garantia p/
na SUDENE .,..... .. 171.753,00 o 20.128 65
1.403 - Emprest.Compulsorios 58.238,96 tempb de Servigo —_—
1.494 - Titulos Publ icos 304.550, 38 Sub - Total seveueenseenns. 75.313.028 23
1.405 - Depositos Yinculados 97.579,69 632.122 03
Sub - Total .esveenosssaaceccacesenss 75 313.028 23
2,600  COMPENSAGAO
1.600  COMPENSAGAO 2.601 - Caugao da Diretoria 500.000, 00
1.601 - Agoes Caucionadas 500.000, 00 2,602 - Titulos em Cobranga 2.627.789,10 _ 3.127.789 10

1,602 - Cobranga Simples

2 627.789.10

3 127.789 10 78.440.817,33

78.440.817 33

DEMONSTRAGRO  PROVISORIA DA CONTA ~LUCROS & PERDAS® EM 30 DE JUNHO DE | 9 7
DEBITO cCREDITO
a EgCARng vy [x[:cic:o 148 157 42 de EXPLORAGAO INDUSTRIAL
| - Servigos Auxiliares 4 4 L iF
02 - Ass stencra Soc:al 113 236 19 ucro veriFicado na conta Vendas 14 610 119 60
03 - Administragac Geral -1 ' 5.605.606, 80 de OUTRAS RECEITAS
a REINTEGRAGOES E RISCOS 0l - Receitas Financeiras 180.832,73
0l - Fundo p/Riscos de 02 - Receitas Eventua:s 2.369.67 183 202 40
Credito 305 120 50
02 - Fundo de Deprec: agao de REINTEGRAGDES E RISCOS
¥r. constituido no Fundo p/Riscos de Credito (Reversao) 308 101 72
semestre...cvnanaans 137.2990,52
(-)Computado na labri
CAGAO aenininans 109.335.00 27 955 §2 333.076.02
5.938.682,82
s LUCRO Lfguipo
0l - Reserva Legal 458.137,05
02 - Lucros Suspensos 5.704.603.85
15.101.423,72 15 100 423 72
Natal, 12 de Julho de | 9 7 1

NEVALDO ROCHA

Presidente Diretor

NELSON ROCHA DE OLIVEIRA
Industrial

PAULO FERREIRA MACHADC
Diretor

Financeiro

FRANCISCO NELIO FERREIRA DO MONTE

Diretor

LuPERCIO SILVA

Comercial Diretor

Tecnico

OE MENEZES

NILZA JESUINA PONTES
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E na regidao do Vale do Agu que
estd a maior concentracao de carnau-
baig do Rio Grande do Norte® Assim
como do Vale do Aracati estd o maior
do Ceara. No “baixo Acgu”, entdo a
situacdo € vista pelos observadores
do problema, como calamitdosa. O
minifindio asfixia qualquer pretencao
de expansdao da producdo (com vis-
tas a uma melhor qualidade e a me-
lhores pregos) e as tinizas firmas ex-
portadoras de céra que assistiam a
regiao deixaram de existir, por falta
de crédito

Hoje a céra do Rio Grande do Nor-
te, sem beneficiamento, sem os jé ru-

dimentares processos de filtragem e
centrifugacdo, é exportada através Jo

Estado do Ceard, sujeita aos precos
determinados pelo comeércio local. E
até a pouca “céra gorda” (de melhor
qualidade, obtida através do sistema
de “bater a palha”) que se consegue
em algumas fazendas nao chega a
constituir nenhuma rentabilidade,
porque OS precos que consegue, em
tace da maior quantidade da “céra
venosa”, lhe avilta o tabelamento,
coiocando-a em igualdade de condi-
¢bes com a céra ruim.

A GRANDE SOLUCAO

Hd exatamente um ano, no més de
junho de 1970, uma comissdo parla-
mentar de inquérito discutia na Ca-
mara Federal o problema cenifero
brasileiro. Nessa ocasiio o deputadou
cearense Josias Gomes ja falave do
“individualismo doentio que caracte-

RN-ECONOMICO

A cultura da Céra de Carnauba no
Rio Grande do Norte vai mal. “Mui-
to mal”, enfatiza o ex-deputado Olavo
Montenegro, un eterno expositor da
situagcdo da economia cenifera nao
apenas no nosso Estado, mas, em
todo o Nordeste.

Atualmente produzimos a chamada
“céra venosa”, a de pior qualidade.

Tao méd que tem até outros nomes:
“céra de O6lho”, “céra branca”, “c3ra

arenosa”. Ou ainda “céra de palha”.

— “Mas produzimos a “céra veno-
sa” mais por auto-defesa do que por
incapacidade, ndo porque nao saiba-
mos que estamos produzindo errado
ou porque ndo o sabemos fazer de
outra maneira; mas porque nao te-
mos condi¢gdes, nao temos amparo,
nio temos financiamento adequado
nem juros compativeis para produ-
zir céra melhor” — aduz o ex-
deputado.

CARNAUBA

Cooperativismo € a solucao

riza principalmente o nordestino” e
que era um dos grandes culpados da
falta de associativismo, de “hol-
dings” que, como ozorre na Ameérica
do Norte e na Europa, estdao sempre
buscando a maior produtividade, o
menor custo de operacdo, a sobrevi-
véncia dentro do préprio mecanismc
assc ciativo.

Naquela ocasidao se concluia por
uma solucdo definitiva para a cultu-
ra da céra de carnaiba no Nordeste:
a criagdo de cooperativas.

E ainda o ex-deputado Olavo Mon-
tenegro quem fala:

— “A cooperativa é aquele d6rgao
que O pequeno proprietdrio, o mini-
fundidrio necessita e pelo que venho
lutando hd 25 anos. Através da coope-
rativa, que daria prote¢do ao produ-
tor, se poderia entregar nao a cera
bruta, mas o pé colhido de forma
adequada e prépria para ser indus-
trializado de acérdo com as necessi-
dades do comércio exterior e ser ven-
dido diretamente aos consumidores
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estrangeiros; e néo exportado para
os Estados Unidos, que o reexporta
para a Cortina de Ferro e outros pai-
ses consumidores”.

O sistema de cooperativa jé existe
no Ceard, em Aracati, conseguido de-
pois de uma luta de 35 anos do
deputado Assis Valente. E era uma
solucdo também esposada hd um ano
atrds pelo deputado Josias Gomes:

— “E a solugdo que apresenta ca-
pacidade de operacdo para sairmos
para um situacdo melhor e mais van-
tajosa. Se tddas as chamadas cultu-
ras de sobrevivéncia (algodao, milho,
arroz, feijao, etz.) sio fundamentadas
numa ag¢do cooperativista, a cultura
cenifera também o deve ser. A co-
operativa é o Unico suporte que per-
mite restituir ao homem, no devido
tempo, 0 preco maximo que O seu
produto teve, sem entrega-lo ao inter-
medidrio que, fdéra désse sistema, é
quem fica realmente com a maijor
parte. Em tddas as atividades no
Nordeste faltam cooperativas, mais
ainda na da extragdo da carnatiba
que, no meu entender, ndo poderd
subsistir sem o associativismo”,

OS PRECOS

Nos anos de 1940 a 1945 a céru de
carnaiba atingiu o Aauge, em nté
ria de pregos. Fra a épnca da guer-
ra e a industria béhci a utilizava
em larga quantidade na fabricacdo
de isolantes. O custo operacional na-
quele tempo era pequeno e a prozu-
ra do produto compensava algum lu-
cro. Mas veio 0 apds guerra e com a
diminuicdo da demanda surgiu conco-
mitantemente 0 aumento do percen-
tual de produgdo, com o aviltamento
do préco do produto.

A opinidao do sr. Olavo Montenegro,
referindo-se aos custos e pregos atuais
da céra € a seguinte:

— “A operagdo de extracdo de uma
arr0ba de céra, hoje, custa 15 cruzei-
ros Por isto essa arroba nao pode
ser vendida pelo produtor por menos
de Cr$ 45,00, Mas no momento sé se
consegue 30 ou 35 o0 que deixa O
produtor descoberto naquele percen-
tual minimo para qualquer opera-
¢do agricola, que é de 25 a 30°, pa-
ra que o restante represente as despe-
sas de juros e lucro. Sébre a produ-
¢do da céra de carnauba incidem 16
impostos. Mas na hora de se vender o
exportador é quem determina o prego
leiloando. E o produtor, sujeitando-se
as vézes a vender a arr6ba a 30, 28 e
até 27 cruzeiros, ainda tem obrigacdo
de pagar taxas, impostos, fretes e — o

Carnauba é hoje produto importante para a cibarnética

que considero o céncer da economia
rural — os altos juros”.

E vai mais além:

— “A economia rural brasileira pa-
ga juros incompativeis. Sbmente em
tres paises do mundo se pagam ju-
ros além de 8°: no Uruguai, Brasil e
Argentina. Ndés pagamos 17% com ta-
xa de fiscalizag@o contabilizada de seis
em seis meses a 3%. Posso exemplifi-
car: Chega a época da safra. Digamos
que eu, como produtor, gaste 15 mil
cruzeiros. Produzo mil arréba de céra
por ano e o Banzco do Brasil diz que
s6 me empresta cérca de Cr$ 8.000.00.

Como € que eu vou completar a opera-
¢i0? Quando estou no meio do corte
do carnaubal tenho de vender a céra
na félha. Entdo estrago aquele peque-
no lucro que teria. E € ai que estd to-
do o desmantelo, tdda a desorganiza-
¢ao da economia rural, no setor da ce-
ra de carnatuba, que hoje é um miserd-
vel vamos dizer assim, chegando as
raias da autenticidade da situagao”.

O sr. Olavo Montenegro acha que o
ideal seria o adiantamento (ou finan-
ciamento) do Banco do Brasil ou Ban-
co do Nordeste na base de Cr$ 15.000,00
para mil arrobas, mais Cr$ 5.000,00 na-
ra subsisténcia da familia do proprie-
ario para que ele nao tenha que se
preocupar, no tempo de operagao, 2om
outra coisa que nao seja a colheita do
seu carnaubal. Os grandes propriets-
rios podem se manter, porque tém ou-
tras rendas, mas 0s pequenos sucum-
bem na impossibilidade de arcar com
duas despesas

AS COOPERATIVAS

Das comissdes parlamentares de in-
quérito as reunides diversas entre pes-
soas interessadas na solucdo do pro

blema cenifero do Nordeste uma sé
solugdo é apontada como definitiva e
irrevogdvel: a criacdo de cooperativas.

E a forca de que os produtores dizem
necessitar, seja no Rio Grande do Nor-
te, no Ceard ou no Piaui. Tanto para
terem instrumentos de operacdo quan-
to major rendimento. Para ocasionar
menores custos operacionais ou para
a retengdo do produto que sé seria li-
berado quando chegassem melhores
precos.

E principalmente a atividade prims-
ria que exige a criagdo das cooperati-
vas. Que, sendo implantadas, represen-
tariam o fim do maior perigo para a
expansao e até mesmo manutencao da
producéo da céra: o individualismo
dos atravessadores.

O financiamento pelos bancos ofi-
ciais, estudadas as possibilidades de
mais caréncia ou menos juros, mais
volume e menos taxas é, concomitante-
mente, 0 complemento dessa solucao
advinda com a criacdo das cooperati-
vas.

Enquanto isto ndo acontece o pro-
dutor de céra de carnatba yai inte-
grando “a miséria do Nordeste e do
seu homem”, porque depois de “mor-
dido pelos espinhos da carnaiiba e
por todos os espinhos do sofrimento
do Nordeste”, 0 homem desta terra
nao pdra mais de lutar e sofrer, qua-
se sempre em vao” — como diz o sr.
Olavo Montenegro.

Assinatura Anual:

Outros Estados:
Crd 10,00
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1. FEIRR DE NMOSTRA DA INDOSTRIA
E COMERCIO

Uma visao geral do desenvolvimen.
to da industria e do comércio e das
principais iniciativas governamentais
de todo o Nordeste, mostrando a nos-
sa gente 0 que a gente tem.

Pavilhées e “stands” de exposi¢des
e vendas com agéncias bancarias, su-
per mercados, restaurantes, boates,
teatro e cinema ao ar livre, atragoes
artisticas da televisao do sul do Pais,
concurso de composi¢oes populares e
de bandas de misica, parque de divar-
soes, barracas de chcpp e vinhos, des-
files de modas em passarelas livres,
programagao especial para criangas
nas vesperais de fins de semana, tudo
iuncionando numa area ocupada dz 10
mil metros quadrados.

ANOTE MAIS ESTA: Afora outras
realizacoes que estao sendo plancja-
das pela Dire¢ao da Feira. na area ad-
ministrativa econdmica e financeira, o
Govérno Cortez ’-reirr realizara na
1° FAMIC um ENCONTRO NACIO-
NAL DE INVESTIDORES. trazendo a
Natal as mais expressivas personal:da
des do mundo econdmico brasileiro,
incluindo os empresarios que estao
participando dos projetos industriais
e agro-pecuarios do Rio G. do Norte

— — Em Natal —

== 3-dezembro-71
a 6-janeiro-72

Desenvolvimento
em Exposicao
Uma promogio regional de

GOMES TINE & CIA. LTDA, Rua Seridé, 426. Fone 14:91. Natal — RN
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Dentro de 29 anos estaremos no
ano 2.000. O homem estd sendo qua-
se integralmente substituido pela mé-
quina. Inicialmente a mdquina o subs-
tituiu apenas no trabalho bracal,
mais pesado, depois veio tomando lhe
todas as tarefas fisicas e hoje o no-
mem pode falar, andar, saltar ou
mesmo voar (ou ser projetado) sem
gastar calorias além das calorias ba-
sais. E, como se isso fosse pouco, ho-
je, até o seu pensamento vai sendo
pcuco a pouco feito pelas mdquinas,
feito pelos computadores, pelos cére-
bros cletrénicos.

Ccm esse assustador progresso ci-
entfico o homem paga certo onus em
alguns setores e estamos aqui Justa-
mente lembrando um desses proble-
mas do desenvolvimento que é a obe-
sidade.

AUMENTO DE PESO
E RENTABILIDADE

Poderiamos lembrar uma regra que
engloba quase todos os casos, dizen.
do que o0 aumento de peso é inversa-
mente proporcional a rentabilidade
fisica ou de outro modo, dizendo quz
quanto maior o péso, menor a renta-
bilidade fisica.

A capacidade de trabalho fisico di-
minuindo a medida que o péso aumen-
ta vai afundando a pessoa em um cal-
deirdo, em um ciclo vicioso bastante
diffcil de sair. Aumenta o apetite e
como consequencia aumenta o péso.
Aumentando o péso diminui a disvo-
sicRo de gastar ésses alimentos, es-
sas calorias, através da movimentacdo,
através dos exercicios e os alimentos,
as calorias sio armazenados como
gordura aumentando mais o péso.
Com o aumento de péso, com a obesi-
dade surgem os problemas de ordem
emocional desequilibrando o psiquis-
mo, tirando certos freios e permitin-
do, ou as vezes obrigando, a um au-
mento do apetite.

E desse ciclo que é dificil sair e
necessita-se urgentemente do conhe-
cimento médico especializado para se
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0 HOMEM DE NEGOCIOS
E 0 PROBLEMA DO PESO

Dr. Talio Fernandes Filho

Exclusivo para RN-Econémice

vencer ésse “caldeirdo” silencioso da
obesidade que tanto compromete a
saide e a rentabilidade.

DIMINUA O PESO E
AUMENTE A RENTABILIDADE

Conceito

Costuma-se dizer que uma pessoa
normal, adulta, deve ter o péso igual
aos centimetros que lhe sobram de
um metro na altura. Trata-se de uma
regra popular, sem muito apoio cien-
tifico, mas que presta a informacéo
mais rudementar com relacdo ao pé-
SO ‘deal.

Aperfeicoando mais essa norma PO
pular poderiamos dizer que ela se
torna mais precisa um pouco se dis-
sermos que devemos diminuir dez
por cento do péso daquelas pessoas
no caso dos longelineos e pelo menos
cinco por cento no caso dos normali-
neos. Fica assim a regra prdtica, sen-
do vilida apenas para os casos de
brevelfneos.

Todas as pessoas que apresentarem
mais que dez por cento do peso ideal
sdio consideradas obesas.

AUMENTO DE PESO E SEXO

Ji é bastante confirmada a maijor
incidéncia de péso execessivo na mu-
lher. Isso devido a vérios fatores va-
lendo lembrar entre éles a vida mais
sedentdria que a do homem assim
como a participacio anatdmica, e fun-
cional da mulher na perpetuacio da
espécie através da gestacao.

Além disto muitas doencas enddcri-
nas acontecem com maijor frequéncia
na mulher arrastando-a 30 aumento
de péso, como o Diabetes mellitus, o
hipotiroidismo, a sindrome de Cus-
ching e outras mais .

Fica portanto a mulher pPagando um
tributo maior com a obesidade do
que o homem que j4 retribui o onus
com uma incidéncia muito maijor de

enfarte do miocdrdio do que a mulher.

Lembre-se aqui que, depois dos 40
anos, quase chegam a se igualar os
grupos de obesos masculinos e femi-
ninos.

Os homens, nessa idade e acima de-
la, embalados pela vida moderna cer-
cada pelo sedentédrio e desestimulando
cada vez mais o exercicio, vem au-
mentando assustadaromente a inci-
déncia de obesidade.

AUMENTO DE PESO
E ESTADO CIVIL

Aqui val uma informacdo importan-
te: o aumento de péso acontece mais
frequentemente entre os casados.
Tanto no homem como na mulher. A
mulher principalmente pela sua par-
ticipacdo na reproducdo com a gesta-
¢a0, impondo-lhe inimeras modifica-
¢bes hormonais, todas encaminhan
do-lhe para a obesidade ¢ 0 homem
quase sempre pela modificacdo de
uma vida ativa fisicamente, anima-
da pelos esportes de todos os tipos,
em uma vida sedentdria, confortada
pelo banco macio do automével, pe-
las poltronas acolhedoras de sua no-
va residéncia de casado ou ainda pe-
la confortdvel cadeira giratéria do seu
escritério.

AUMENTO DE PESO E IDADE

Poderiamos dizer que a obesidade
chega a ser proporcional a idade. Ou,
em outras palavras, quanto maior a
idade mais frequente a obesidade. E
isso passa a assumir muita importan.
cia quando se sabe que 0 aumento de
péso na idade avancada veicula inu-
meras outras doencas graves tais co-
mo o Diabetes mellitus, o enfarte do
miocdrdio, a hipertensio arterial, a
arteriosclerose, para nado citar outras

Na infancia a obesidade ¢ mais ra-
ra, mais quando acontece deve ser
tratada com absoluto rigor pois se
sabe que um grande numero de obe-
sOs 0 sdo por problemas da infincia
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ou psicolégicos ou falhas educacio-
nais, como veremos mais adiante na
etiologia da obesidade.

AUMENTO DE PESO E COR

A raca bran-za, paga um maijor tri-
buto com o excesso de péso do que
a ragca negra. Entretanto com a me
lhoria das condi¢des sociais da raca
negra nota-se um aumento da obesi-
dade paralelamente.

Talvés essa incidéncia maijor nos
brancos seja apenas relacionada com
as condigcdes sociais dos mesmos. A
mdquina lhe retirando o trabalho fi-
sico, a mesa muito farta e requinta
da agucando cada vez mais o apeti
te sdo os farores lembrados na expli
cacio desse fato.

CAUSAS DO AUMENTO DE PESO

1 — Uma pessoa pode aumenta de
péso porque come exageradamente
sem gastar é&sses alimentos e os ar-
mazena na forma de gordura. 2 — Po-
de aumentar de péso porque come
normal entretanto ndo os gasta con-
venientemente, reservando-os como
gorduras ou lipidios. 3 — Ou ainda
pode apresentar uma alteragdo no seu
metabolismo fazendo com que mes-
mo alimentando-se normal e gastando
normalmente suas calorias aumente
de péso.

AUMENTO DE PESO E PSIQUISMO

E sabido popularmente que a emo-
¢80 de um modo geral, ou a tenséo
emocional malis especificamente, dimi-
nul o apetite. Dirfamos que isso é
verdadeiro para um grupo de pessoas,
mas uma outra grande parte ,talvés
a grande maljoria dos obesos) segura-
mente tem o seu apetite bastante esti-
mulado pela emogdo. e pela tensdo
emocional.

E uma das coisas mais frequentes
se ouvir o obeso dizer que estd viven-
do intensas preocupacdes e mesmo
assim estd aumentando de péso.

Isso varia com a estrutura psiqui-
ca. Tem pessoas que comem muito
quando estdo tristes, melancélicas,
deprimidas. Outras buscam no ali-
mento uma remuneracdo afetiva que
a vida néo lhe deu. Ainda outras co-
mem baseadas em reagdes da infAn-
cia onde o alimento lhe veio acompa-
nhado de carinho, afeicdo ou mesmo
amor.

Finalmente ainda existem estrutu-
ras psiquicas capazes de se auto-agre-
dir com o excesso de alimento. S&o
pessoas que por um sentimento autoa-
gressivo, tentam se “destruir” com o
excesso de comida.

RN-ECONO 1CO

Todos esses aspectos devem ser le-
vados com consideragdo quando se
pensa em tratamento da obesidade.

AUMENTO DE PESO
E GLANDULAS ENDOCRINAS

Existem iniimeras doencas das glan-
lulas enddcrinas que levam a pessoa
a0 excesso de péso. Citamos aqui a
sindrome de Cushing, a doenga de
Gull, o hipotiroidismo, a sindrome de
Laurence-MOON-Biedel, o hipogonadis
mo, o diabetes na sua fase inicial, as
sindromes virilizantes de um modo
geral s@o as que nos lembramos no
momento.

Todas essas sdo doencas das glin-
dulas endécrinas que podem levar
uma pessoa a obesidade. Cumpre ao
médico endocrinologista a tarefa de
identificd-las e tratd-las corrigindo as-
sim a obesidade.

COMO NORMALIZAR O PESO

Deverfamos dizer nesse ponto que a
forma melhor de diminuir ou norma-
lizar o péso é procurar uma clini~a
especializada em endocrinologia e en-
tregd-la esta drdua tarefa.

Mais vale a pena falar um pouco
sobre o tratamento dietético. J4 é no-
téria a necessidade de se cumprir
uma instrugdo dietética ou em ou-
tras palavras, de se fazer ume
dieta para emagrecer. Mas ¢é im-
portante animar o leitor, informando
que hoje, o tratamento dietético €
muito semelhante a0 de uma pessoa
normal. Quase todos os alimentos po-
dem ser usados na dieta de uma pes-
soa com excesso de péso e apenas OS
hidratos de carbono séo usados em
quantidades menores do que as de
uma pessoa com péso normal. Lem-
bre-se também que na histéria das
dietas muitas sem apoio cientffico sur-
giram e que logo cairam no esqueci-
mento total em sempre deveriam ter
ficado. Dietas de astronautas, dietas
informando que calorias nao engor-
dam, todas sdo despidas de bases ci-
entificas e ridpidamente caem no desu-
so total. A unica dieta que permanece
constante é a dieta hipohidrocarbona-
da e hipocalérica como sendo a que
emagrece sem alterar a satide.

Mais recentemente se dispde, dos
anorexigenos como uma valiosa arma
terapéutica. Sdo substincias capazes
de inibir os centros da fome fazendo
com que diminua consideravelmente
o apetite. Entretanto sdo substincias
dotadas de outras atividades parale-
las indesejdveis e porisso devem sem-

pre ser prescritas e controladas rigo-
rosamente por médicos especializados
no ssunto.

CONCLUSAO

Por outro lado estdo inmimeras mé-
didas algumas para-médicas, que ten-
cionam emagrecer. A saiina, as massa-
gens, o banho de parafina, os exerci-
cios e muitos outros coadjuvantes da
instrucdo dietética. Uns desses assu-
mem o0 maijor valor como os exercicios
a massagem e outros nado apresentan-
do qualquer valor médico no emagre-
cimento. Como sintese, podemos dizer
que nenhuma medida isolada e sem
orientacio médica pode surtir resul-
tado, pelo menos duradouro.

Se vocé tem problemas de péso au-
mentando com facilidade procure uma
clinica especializada neste assunto
para resolver o seu problema pois es-
sa é a forma melhor tanto do ponto
de vista econdmico como para a ma-
nutensdo da sua saude.

Lembre-se que o excesso de péso,
a obesidade, pode leva-lo a Diabetes
mellitus, hipertensio arterial, arteri-
osclerose, insuficiencia cardiaca, en-
farte do miocdrdio e imimeras outras
doencgas graves além de uma deforma-
¢do bastante indesejdvel do ponto de
vista 3stético.

Para terminar: ndo aceite que o ex-
cesso de péso, que a obesidade, que
essa volumosa barriga é um sinal de
:nuito dinheiro.

Confeccoes

Av_Salgado Filho, 1597
Fone 22:00 — Natal — RN




CHACARA 402 — 3 blo-¢s d= 10 pavime=ntos cada, um dos empreendimentes

habitaciona’s da Construtora A Gasrar Ltda

Comercio Im

Ainda um bom

O Comeércio Imobilidrio em Natal
nio estd em seus melhores dias atual-
mente, mas nio estd longe do entusi-
asmo que emanava dos que se dedica-
vam a0 ramo e que ainda persistiam
hd cérca de cinco anos atraz, quando
a febre nascida em 1962 comecava a
arrefecer.

Mesmo assim ainda é um hom ne-
gécio. Embora essa qualificacio varie
quanto & forma como se encara o Co-
meércio Imobilidrio, de acordo - - 1%
maneiras como € feito: construguo ou
mera corretagem de compra, troca >
venda.

Os homens que em Natal se dedi-
cam ao Comércio Imobilidrio apresen-
tam sempre razdes diversificadas na-
ra avaliar a rentabilidade ou viabili-
dade dos negdécios. O que nao chega
a ser excessio na regra dos empreen-
dimentos.

— "“Agora estd melhor, por causa da
politica do Banco Nacional de Habi-
tacado. Antes, quando a gente tinha
que ter recursos proprios, era mais
dificil” — diz o engenheiro Arnaldo
Gaspar.

— "A nossa renda per-capita é mui-
to baixa. S¢ valeria a pena ~onstruir
casas populares mesmo, para atender
4 faixa da populagdo assalariada, que
sé tem condigOes de pagar prestagdes
suaves — aduz Abbas Hassan eal-
Aouar.

— "Apesar da praga estar um pouco

saturada, construir ainda € um bom
negdécio. Houve um fluxo de constru-
cOes. Mas se fazer casas para vender
dentro dos planos do BNH ainda € um
grande negdécio” — opina o sr. Alcides
Aranjo.

— _Ainda ha grandes possibilidades
para o Comércio Imobilidrio em Na-
tal, porque muita gente ainda nao tem
casa propria” — diz o sr. Nagib Assad
Salha.

E o0 que diz o incorporador Manoel
Macedo, o “pioneiro da construgao
vertical em Natal” (dois edificios de
10 andares, um de 11, um de oito,
aféra outras construgdes)?

— “Deixei a incorporac¢do. Nao sai
do ramo, porque ainda transaciono na
compra e venda de imdéveis. Mas cons-
truir mais, nao! Sai porque acho que
o sujeito deve encerrar a sua partici-
pacio num negdcio justamente quan-
do estd no auge, para ficar bem lem-
brado. Vejam o Pelé, no futebol. Acho
que estd certissimo. Eu deixei a cons-
trugao antes dele deixar o futebol, mas
o sentido da saida é o mesmo. Vou
agora me dedicar a outro ramo com
0 mesmo entusiasmo (Ver matéria no
Caderno de Mercado de Capitais).
Quanto a incorporagao... outros 2m-
preendedores surgirdo. A cidade nao
pdra”.

PRIMEIRO ARRANHA-CEU
Na realidade o sr. Manoel Macedo

foi o construtor do primeiro arranha-
céu de Natal. Um prédio que nio che-
ga a arranhar tanto 0 céu, porque sé
tem 10 andares, mas que para a ci-
dade sem nenhum do seu porte jd
significava muito. Era o inicio da
construcao vertical, na capital do Rio
Grande do Norte, que continuaria al-
guns edificios depois, ainda gracas ao
arrdjo do iniciador.

O edificio era o 21 de masg¢o. Com
Manoel Macedo foram seus incorpora-
dores Alcides Araudjo e Nagib Assad
Salha. O ano era 1962.

Depois do primeiro vieram mais o
Edificio Cana¢u (10 andares) o Edi-
ficio Sisal (8 andares), o Edificio Sal-
mar (residencial, 11 andares). ¥sses
ele incorporaria sdzinho. E construi-
ria ainda o Conjunto Residencial Ma-
nairama (dois pavimentos, 54 aparta-
mentos) e o Centro Comercial do Ale-
crim.

ohiliario

negocio?

— “Construir ou adquirir imdveis
através do BNH é um bom negécio,
desde que nao se possa construir com
recursos préprios. E sem duvida uma
maneira de se possuir a casa propria.
E sem duvida a politica Habitacional
do Banco veio incentivar a constru-
¢ao civil” — diz o sr. Manoel Macedo
que, no entanto, ja prefere ficar lon-
ge do negécio, atendendo clientes no
seu escritério de corretagens apenas
para transag¢Ooes de vendas ou com-
pras de casas ja feitas e terrenos.

0S ATIVOS
A Construtora A. Gaspar Ltda. € a

Nagib: H4 grandes possibilidades
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unica que .no momento se dedica a
constru¢gdo em massa, erigindo con-
juntos residenciais em diversos pon-
tos da cidade. Préximo ao Hospital
S%o Lucas ela jd levantou o Conjunto
Novo América, composto de vinte
epartamentos. Na rua Alexandrino de
Alencar concluio o Jardim Tropical,
com 20 casas. E estd para lancar bre-
vemente a Chédcara 402, composta de
60 ' apartamentos, na Avenida Deodo-
ro. Outro projeto para breve: O Jar-
dim Kennedy, 70 casas, préximo ao
Instituto Kennedy, em Lagoa Nova.
Além disto, tem cérca de 50 casas es-
palhadas em diversos pontos da cida-
de, das quais 14 nas Quintas e 7 na
Alexandrino de Alencar.

Alcides Araujo, Abbas Hassan el-
Aouar e Nagib Assad Salha se reuni-
ram e estio construindo o Hotel Mo
te Libano. Outra espécie de incorpora-
cdo, sem duvida, mas de importancia
transccdental para a cidade e sua apa-
rén-ia Jarbana.

Sozinhos, Alcides Araujo construiu
o Conjunto Residencial Jardim Tirol
¢ Abbas Hassan cl-Aouar o Conjunto
Residencial Monte Libano. Dois tipos
de construcdo: o primeiro no bairro
mais cosmopolita da cidade, o outro
no mais proletirio. Ambos levantados
com financiamento do Banco Nacional
de Habitagiio. através da Financeira

Rique S. A. Um sistema que pode ser
operado por quem quizeT: quem pos-
sua o terreno, faga o projeto e o entre-
rue 2 Financeira, que verd a viabilida-
de da obra, financiando 80° o incor-
porador ecntrando com o restante.
Ap6s a construcgio, ele vendendo as
unidades e ecntregando as escrituras
A Financeira, que lhe vai creditando o
dinheiro do financiamento, para ao
final das vendas lhe entregar o lucro.

A PROTECAO DO BNH

Uma posigio é comum a todos os
homens que atuam no Mercado Imo-
biliario, em Natal: aquela em que se
colocam a favor da politica habitacio-
nal do BNH.

Alcides: ¢ fluxo passcu

Europeus e norte-americanos

ja estdo _se deliciando com carne de Siri, Caranguejo

e Ostra em conserva. E vocé, vai ficar sb
com %4gua na boca?

—-——

— “Nio acredito que as construcdes
em Natal estacionem ou sofram solu-
¢ao de continuidade. O novo presiden-
te do BNH, economista Rubens Costa,
ostd acenando com a reforma do pla-
no habita-ional, que vai mudar justa-
mente para incrementar as constru-
coes e facilitar as aquisi¢des” — diz
o engenheiro Arnaldo Gaspar.

— “N#o acho qic a intervengdo do
BNH tenha vindo prejudicar os incor-
poradores particulgres. Pelo contré-
rio, veio incentivd-los”, acha o sr. Ma-
noel Macedo.

— “Sem duvida incorporar através
do BNH é um bom negécio, desde
que se faca ésse negbcio como ini-
ciador, isto €, com o repasse feito dire-
tamente ao Ban-z0, sem o intermédio
de financeiras. S6 assim se podera ter
rentabilidade na operagéo e se pode-
rd oferecer melhores condi¢des de pre-
¢o e de prazo aos compradores” —
considera o sr. Abbas Hassan.

O HOTEL

No chamado “coragédo da cidade”,
o Grande Ponto, cruzamento da ave-
nida Rio Branco com a Rua Jodo Pes-
soa, vai ser construido o Hotel Mon-
te Libano. Um empreendimento da or-
dem de Cr$ 15.000.000,00 dos quais
50% financiados pela SUDENE/EM-
BRATUR, através dos artigos 34/18.

Crustdceos em conserva sao produto de exportagao, disputados pelos
“gourmets” sem precisar importar nada. A Industria de Pescado Po.
na sua mésa, sem precisar importar nada. A Industria de Pescados Po-
tengi Ltda., fica aqui em Igapd e seus produtos s<tio nos melhores

super-mercados .,

INDUSTRIR DE PESCADOS POTENGI LTDA.
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Senhores Assoclados e Depositantes:

Temos o prazer de apresentar-lhes o relatdrio das
atividades da APERN, relativo ao primeiro semes-
tre de 1971, abordando os fatos mais importantes o
ocorrido no periodo:

POLITICA DE APLICACOES:

Encerramos o ano de 1970 com aplica¢cdes no va-
lor de Cr$ 15.591.308,59 (quinze milhdes, quinhentos
e noventa e hum mil, trezentos e oito cruzeiros e
cinquenta e nove centavos), representados por 609 uni-
dades residenciais, dos quas Cr$ 9.554.565,13 (nove mi-
lhdes quinhentos e cinquenta e quatro mil, quinhen-
tos e sessenta e cinco cruzeiros e treze centavos),
com recursos da Entidade, que equivale a 61% do
total das aplicacdes.

No primeiro semestre de 1371 nossas aplicacdes
atingiram a Cr$ 21.555.261,61 (vinte e hum milhdes,
quinhentos e cinquenta e cinco mil, duzentos e ses-
senta e hum cruzeiros e cessenta e hum centavos),
sendo que, Cr$ 10.733.243,33 (dez milhdes setecen-
tos e trinta e trds mil duzentos e quarenta e tres
cruzeiros e trinta e trés centavos) com recursos
préprios, que corresponde a 49,8%. A quantidade de
unidades financiadas atingiram a 764. As garantias
dos financiamentos no 1ltimo dia do semestre,
alcancavam a considerdvel importancia de ........
Cr$ 37.006.813,84 (trinta e sete milhdes, seis mil oito-
centos e treze cruzeiros e oitenta e quatro centavos).

FERNANDO A. BARRETO PAIVA
Administrador Geral

RELATORIO DA DIRETORIA

EVOLUCAO DO QUADRO DE ASSOCIADOS

O numero de associados em 31.12.70, atingiu a
7.548 sdcios, enquanto que em 30.06.71 alcancou ao
total de 10.082 apresentando um crescimento no se-
mestre de 33,6%.

POSICAO FINAL DE CADA MES
Meés N.* de Assoclados | Crescimento

Dezembro/70 7.548 100%
Janeiro/71 8.031 106%
Fevereiro 8.421 105%
Marg¢o 9.067 108%
Abril 9 436 104%
Junho 10.082 103%

Este crescimento vem representar que nossa A’
sociacdo congrega em seu quadro de associados, cer-
ca de 20% das familias que residem em Natal quanda
tomamos o 1ltimo censo demogrédfico e considera
mos que cada familia é em média composta de 5
pessoas.

BENEFICIOS DIRETOS

Todos que fazemos a APERN, sentimo-nos felizes
quando verificamos a quantidade de beneficios que
trouxemos a nossa terra. A aplicacio de quase 6 mi-
lhdes de cruzeiros além de acelerar maior circulacéo
de riquezas, deixando em cada agregado o residuo re-

OLIMPIO P. MOURA
Administrador de Operacdes e Financas

vitalizador, proporcionou empregos diretos para 3.000
pais de familias beneficiando 15.000 pessoas, suas
transagées imobilidrias recolheram os cofres munici-
pal e Estadual quase Cr$ 120.000,00 (cento e vinte mil
cruzeiros), sem considerar a transformacio de impos-
tos territorial em predial de mais de 300 unidades e
distribuiu com os associados a considerdvel importan-
cia de Cr$ 1.206.000,00 (hum milhdo, duzentos e seis
mil cruzeiros) entre correcio monetdria e dividendos.
A APERN aplica aqui toda a sua poupanga.

RESULTADOS:

Os resultados obtidos no balango realizado em
30.06.71, ultrapassaram as mais otimistas estimativas.
A Entidade obteve o lucro de Cr$ 600.152,27 (seiscentos
mil, cento e cinquenta e dois cruzeiros e vinte e sete
centavos), e as reservas, que anteriormente somavam
Cr$ 273.204,85 (duzentos e setenta e tres mil, duzentos
e quatro cruzeiros e oitenta centavos) somam agora
Cr$ 399.537,74 (trezentos e noventa e nove mil, qui-
nhentos e trinta e sete cruzeiros e setenta e quatro cen-
tavos) apresentando um incremento de 46% sObre o
semestre anterior.

Tais resultados téo satisfatérios fizeram com que
a APERN, alcancasse o0 1.° lugar entre as APEs de to-
do o Brasil.

O destaque alcan¢ado pela APERN, deve-se prin-
cipalmente, & confiang¢a que nos foi depositada por to-
dos 0s nossos Associados e pela dedicacéo e o esforgo
incansdvel dos nossos funcionarios.

Balang¢o Geral encerrado em 30 de junho de 1971




Balango Geral encerrado em 30 de junho de 1971

r v O PASSIV

DISPONIVEL NAO EXIGIVEL

ENCaAIXE ...ttt i e e 694 609,88 Recursos Proprios .............. .. .coiiiiiniannns 399 .537,74

SUbENCAIXEe .........iiiiiiiiiiii i, 980.000,00 1.674.609,88 Resultados & Apropriar ...................... ..., 698.397,53
REALIZAVEL — Recursos dos Associados ....................... .. 9.889.876,58 10.987.811,85

Financiamentos Imobilidrios ..................... 21.555.261,61 EXIGIVEL ... . . ..... ... ... . B ——

Aplicagles Diversos ..........cceiiieeinnnenennnns 662.812,58 Recursos de Terceiros . ... ... .. .. ............... 10.822.018,28

Outros Créditos Realizdveis ...................... 34.007,88 22.252.082,07 Credores Diversos e Provisdes ................... 502.577,17
IMOBILIZADO Outras Exigibilidades ............................ 1.947.041,73 13.271.6317,18

Bens Mdveis de UsO ..........coivireeinnenninnns 172.848 31 COMPENSACAO

Bens Iméveis de USO .......c.cvvvivvneinininnnnn. 83.352,54 256.200,85 Credores por Garantia, Custédia ou cobranga .... 24.259.449,03
DESPESA PENDENTE Contrato de Abertura de Crédito e Outras Obri- 54.011.210,41

Despesa 8 APIOPri8r .....iv.iieeiieererrrecnannns 76.556,23 BACOBS . iivtti e 55.313,62 54.066.524,03

SUDSOMA  .....viiiriiiiororiraneerennsensanes _ Soma
24 .259.449,03

COMPENSACAO

Valdres em garantia, Custédia ou Cobranc¢a Rece-

43 o Lo -1 AU PP 54.011.210,41
Abertura de Crédito e outros Direitos ........... 55.313,62 54.066.524,03
Soma 78.325.973,06 78.325.973,06
Natal (RN), 30 de junho de 1971
FERNANDO A. BARRETO PAIVA OLIMPIO P. MOURA FRANCISCO CANUTO DE MEDEIROS
Administrador Geral Administradnr de Oneracoes e Financas Técnico em Contabilidade — CRC — RN — N, 934

Demonstracao da Conta Receita e Despesa em 30 de junho de 1971

DEBITO

1 — Orgaos sociais, pessoal, impostos e outras despe-

sas administrativas ... ...... ... ... ... 187.342,74
2 — Depreciagdao do Ativo Fixo, gastos de organizagao,

provisao para créditos duvidosos e perdas diversas 48 .015,12
3 — Comissodes, taxas, juros, corre¢do e outras despe-

sas com operagdes passivas . .................... 2.030.675,98 2.266.033,84
4 — Distribuicao do Resultado Liquido

a) Fundo de Reserva ...............ccevvunnnenen 57.212,24

b) Fundo de Emergéneia ... .................... 28.606,12

c) Participagio da Administracio Executiva .. .. 28.606,12

d) Dividendos a Pagar ou Creditar ............. 291 .866,41

e) Resultados em Suspensos .................... 193.861,38 600.152,27

2.866.186,11

Soma do Debito

CREDITO
1 — Rendes de Disponibilidades ..................... 145.345,80
2 — ComissOes e Taxas Ativas ....................... 244 84797
3 — Juros Ativos ... ... .. 759 484,95
4 — Correcdo Monetdria Ativa ... ............. . ... 1.647.776,94
5 — Renda de Servigos . .......... ... .. . ..... ... ... 27.375,34
6 — Rendas Eventuais .. ....... ... ... ... . ... . ... ... 13.325,33
7 — Resultados em Suspensos ....................... 28.029,78

Soma do Crédito

2.866.186,11

FERNANDO A. BARRETO PAIVA
Administrador Geral

Natal (RN), 30 de junho de 1971

OLIMPIO P. MOURA
Administrador de Operagdes e Finangas

FRANCISCO CANUTO DE MEDEIROS
Técnico em Contabilidade — CRC — RN — N. 934



CACIO E AS METAS
PARA O INCRA -72

114 pouco mais de um més um agroé-
nomo, com grande experiéncia técni-
ca e muito conhecimento dos proble-
mas da agropecudria estadual, foi 2m-
possado na Delega~ia Regional do IN-
CRA. Trata-se de Antdnio Cdcio de Me-
deiros, que apés os primeiros contd-
tos com a realidade do 6rgao que ago-
ra dirige, revela sua primeira preocu-
pacdo: iniciar a programacdo para
1972.

E ésse plano éle quer fazer em 2s-
treita ligacido com todos os 6rgaos
que trabalham direta e indiretamente
na nossa agropecudria, como é o ca-
so da COSERN (eletrificacio Rural)
e CASOL (perfuracio de Pogos). Os
primeiros passos néste sentido jd fo-
ram dados quando, nos ultimos dias
de julho, o atual delegade do INCRA
manteve contdtos com o Governador
Cortez Pereira, levando ao Chefe do
Executivo a sua inteng¢do de elaborar
uma programacgao integrada, definida,
e através das secretarias de Planeja-
mento e Agricultura estaduais, promo-
ver, sua elaboracdo junto ao CEPA
(Comissfio Estadual de Planejamento
Agricola) tendo ainda a participacido
do Ministério da Agricultura, por sua
delegacia regional, 2 da Uaiversidade
Federal do Rio Grande do Norte.
PRIMEIRAS PROVIDENCIAS

Nestes primeiros dias a frente do
érgiao, o agrénomo Antdénio Cdcio le
Medeiros preocupou-se, inicialmente,
cm tomar conhecimento da sistemati-
ca administrativa e da programacao
dc 1971 para 0 INCRA-RN.

Quanto a parte administrativa, se-
rundo afirma, jd conseguiu assimilar
tdda a sistemadtica e, agora, estd pro-
curando ordenar os trabalhos. No se-
tor técnico, a programag¢ido do INCRA
para éste ano resume-se na execugio
de alguns cursos para pessoal, atra-
vés de convénios com a Secretdria da
Agricultura, Federagdo da Agricultu-
ra e Federagio dos Trabalhadores
Rurais.

Os primeiros, feitos com a Secreta-
ria Estadual da Agricultura, visam 2
preparagido de gerentes de cooperati-
vas, enquanto que os demais se des-
tinam a preparagio de pessoal para
atividades no setor sindical. Todos és-
tes programas, entretanto, foram 2go-
ra encaminhados & Superintendéncia
para aprovagio.

O QUE JA FEZ
No momento, a preocupag¢io mais

imediata do agrénomo Cidcio Medei-
ros é dar prossezuimento 2 meta que
o presidente do INCRA, sr. José Fran-
cisco de Moura Cavalcanti, se propds
executar: promover a colonizagdo da
Amazénia. Por isso, continua reali-
zando o trabalho de recrutamento de
agricultores das vdrias regides do Es-
tado, que sdo enzaminhados para Al-
tamira, municipio que faz parte de
uma das regides cortadas pela Tran-
samazonica, lozalizado no Estado do
Pard. E pensamento da presidéncia do
INCRA transferir para aquela regido.
até o final déste ano, um total de mil
agricultores dos diversos estados nor-
destinos.

Do Rio Grande do Norte, néstes pri-
meiros dias da administragdo do agré-
nomo Cdcio Medeiros, jd seguiram oa-
ra Altamira 100 agricultores e, segun-
do afirmagiao do novo Delegado Esta-
dual do INCRA. a pretensdo é atingir
0 nimero de 150 até dezembro. Com
relagio ao processo de transferéncia,
foi introduzida uma modificagdo: 1in-
teriormente, o INCRA exigia que to-
da a familia do agricultor viajasse 2m
um sé dia. Agora, viaja apenas 0 co-
lono, com o drgdo proporcionando
tddas as despesas. Em Altamira, fica
recebendo o saldrio minimo da re-
gidao — Cr$ 172,80 —, por um periodo
de seis meses, tempo em que se dedi-
ca a construgdo rural e prepardo do
terreno para agricultura. Apds essa
fase é que o INCRA proporcionard as
condi¢les para a transferéncia de i6-
da a familia do agricultor.

Mas, além do trabalho visando -fe-
tivar a colonizagdo da regido onde es-
td surgindo a Transamazonica, o IN-
CRA, paralelamente, se preocupa com
a situagao do agricultor do nosso Es-
tado. No inicio déste més, junto a Se-
cretaria da Agricultura, elaborou aro-
jeto para convénio em que contribui-
rd com um total de Cr$ 500 mil, des-
tinado & fabricacdo de silos metdli~os
— cérca de dez mil —, para serem
vendidos a pequenos e médios agri-
cultores. Em recente viajem ao Rio 2
Brasilia, o Secretdrio Estadual da
Agricultura, agrébnomo Geraldo Bezer-
ra de Souza, conseguiu a aprovagido
da presidéncia do INCRA para a cxe-
cugdo do convénio, que terd financia-
mento através do Banco do Rio Gran-
de do Norte para ser pago num pra-
zo de trés anos.

PERFIS
INDUSTRIAIS

TALOES
DE CHEQUE

MATERIAL

DE EXPEDIENTE
(Papeis para carta, me-
morando, enelopes)

ACOES E
DIPLOMAS

COM A APRESENTACAO
GRAFICA QUE SO O
SISTEMA OFFSET PODE

OFERECER

RN-ECONO ICO



Carro € 6timo. Para V. e para sua empresa.

Nos dias de hoje é um instrumento

de trabalho indispensavel.

Mas, sera que éle sozinho resolve o problema de
produtividade? Lembre'se do calor. Ouca

aquele barulhdo que ndo deixa ninguém
trabalhar. Pense num condicionador de ar. Admiral
Esqueca éste problema. Comece a produzir
mais. J. Resende ndo tem nada contra

os automdveis (pelo contrario), mas

acha que o homem que tem um

carro também deve ter conforte

para trabalhar,

EM NATAL, AR CONDICIONADO ADMIRAL E COM

J. RESENDE Comércio S/A

Rua Dr. Barata, 187

que também tem tudo
para seu escritorio

Entre no time

dos homens bem
informados.

Assine RN-Econdmico
seu melhor assessor
para assuntos

de economia,
linang¢as e politica do
Rio Grande do Norte.

Jobel Amorim das Virgens

CCNSULIORIA JURIDICA E
EMPRESARIAL

CCMERCIAL. TRABALHISTA
E PENAL

HCRARIO: 14 AS 18 HS
ESCRITORIO
R Joac Pessoa, 219 —
6° andar. €ala €12
Ed- SISAL — Foncs 21:28/16:26,'23:36,26:52
Residéncia
R. Jaruarari, 1176 — Na‘al'Rn

ESTE SIMBOLO
VAl LHE ENSINAR

A GANHAR
MUITO DINHEIRO

RN-ECONO 1CO
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.................................. o

Estamos oferecendo. gritis. a campanha
*Dirija ccm compromive.o”, V. eagelhs
o modclo Volkswaqgen dog aeug conhon nds
ihe entregamos o carro e v. sai por ai para
comprovar tudo o que se diz sobre VW,
Vamos, largue éste jornal ja e venha
alé nossa loja.
Depois de dirigir sem compromisso,

"A SERTANEJA"

Distribuidora de Automéveis Ltda

.............................................................

Largue

éste jornal e venha
experimentar

um déles.

v. eslard oinda mais cerfo de’que o seit
carro lem que ser Volkswagen.
Como nos estamos. certos de que él
sera seu,
_Porque temos todos os tipos de
financiamento, sé faltando um: aquéle
que v. sugerir.

Que € que v. esta esperando?

Rua Capitao-Mor Galviao, 380 — Fone 237 — Caixa Postal, 22

Currais Novos — RN.

REVENDEDOR
HAUTORIZARQ




Direito Fiscal

e Trabalhista

| Ney Lopes de Souza e Epitacio
Lira Aquino de Andrade — Ad.
' vogados.

JUNTAS DE RECURSOS DA
PREVIDENCIA SOCIAL

O Decreto Lei n. 72, de 21 de Novem-
bro de 1966 (unificou os Institutos de
Aposentadorias e Pensdes e criou o
INSTITUTO NACIONAL DE PREVI-
DENCIA SOCIAL (INPS), no artigo 6.
estabelece: “O SISTEMA GERAL DA
PREVIDENCIA SOCIAL CONSTITUI-
SE DE UM ORGAO EXECUTIVO, RE-
PRESENTADO PELO INPS, E DOS
SEGUINTES ORGAOS DE PLANEJA-
MENTO, ORIENTACAO E CONTRO-
LE ADMINISTRATIVO OU JURISDI-
CIONAL INTEGRANTES DA ESTRU
TURA DO MINISTERIO DO TRABA-
LHO E PREVIDENCIA SOCIAL SOB
A SUPERVISAO DO MINISTRO DE
ESTADO:

I—Departamento Nacional de Pre-
vidéncia Social (DNPS);

II—Conselho de Recursos da Previ
déncia Social (CRPS);

III—JUNTAS DE RECURSOS DA
PREVIDENCIA SOCIAL
(JRPS);

IV—Servigo Atuarial,

Cada JRPS, (art. 20 do Dec. citado)
serd constituida de quatro (4) mem-
bros, sendo dois (2) representantes
do Govérno, designados pelo Ministrc
de Estado dentre servidores do INPS,
um (1) representante dos segurados e
um (1) representante das emprésas,
eleitos pelas respectivas federagdes es
taduais ou, na falta destas, pelos Sin-
dicatos, na forma que o Regulamento
dispuser, todos com mandato de 2
(dois) anos.

Devemos real¢ar, por oportuno, que
as JRPS sucedem as antigas JJR dos

RN-ECONOMICO
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ex-IAPs, e a prdtica tem demonstra-
do, a sociedade, u’a maior, mais posi-
tiva e melhor produtividade das suces-
sbras, quér no campo estrutural do
seu mecanismo administrativo, quér
no terreno especifico da sua compe-
téncia.

O artigo 22 do Decreto Lei enfoca-
do estatui: “COMPETE A JRPS, NO
AMBITO DE SUA JURISDICAO, JUL-
GAR OS RECURSOS VOLUNTARIOS,
INTERPOSTOS PELOS INTERESSA-
DOS NO PRAZO DE 30 (Trinta) DIAS,
CONTADOS DA RESPECTIVA CIEN-
CIA, CONTRA AS DECISOES PROFE-
RIDAS PELAS AUTORIDADES COM-
PETENTES DO INPS, NAS QUES-
TOES DE INTERESSE DOS BENE-
FICIARIOS E DAS EMPRESAS”,

A fiscalizagdo do INPS, por =xem-
plo, lavra um auto de infracdo contra
uma determinada Emprésa. Esta, por
seu turno, como soe acontece amiuda
das vezes, ndo se conforma A provi-
déncia, entao, serd a de impetrar, com
fundamento no art. 278, § unico, do
Decreto n. 60.501, de 14 de Marcgo de
1967 (Regulamento Geral da Previdén-
cia Social), o competente Recurso. D
artigo 278, § unico, citado, fixa a com-
peténcia da JRPS nos moldes do art.
22 do Decreto Lei n. 72, mencionade

Por outro lado, se um beneficidrio
pleiteia junto & Coordenacdao de Segu-
ros Sociais uma aposentadoria ou uma
pensido e lhe é negado o pretendido,
tem 0 mesmo a faculdade recursal pa-
ra a JRPS consoante a disciplina le-
gal ja citada

E de suma importancia, entretanto,
para o exercicio do direito y-ecursal a
observancia do disposto no artigo no
artigo 312 do Regulamento Geral da
Previdéncia Social (Dec. 60.501, de ..
14.3.67): “Os recursos deverao ser in-
terpostos perante os préprios érgiaos
que tenham proferido a decisao, com
as razoes e, se for o caso, os documen-
tos que os fundamentem”.

O § 1.* do artigo 312 € taxativo: “Os
recursos que niao obedecerem ao dis-
posto neste artigo serao considerados
como niao interpostos, nao podendo
ter qualquer andamento”. Isto quér di-
zer, por conseguinte, que o beneficid-
rio ou a Emprésa encaminhard o seu
recurso a JRPS através o drgdo que
haja proferido a decisio Exemplo:
Se se tratar de Auto de Infracdo o
recurso deverd ser proposto através a
Coordenacao de Arrecadacao e Fiscali-
zagao; se Acidente do Trabalho, atra-
vés do Grupamento de Fiscalizacao; se
diz respeito a reembolso de despésa
médico-hospitalares, & Coordenacgao de
Assisténcia Médica, etc.

O § 2° do artigo em causa estabele-

ce, todavia, uma exceg¢ao: “Se se tra.
tar de decisdo referente a concessiao
de beneficio, salvo hipétese de ma fé,
e desde que interposto no prazo legal
o recurso seri remetido ao 6rgao com-
petente pela autoridade a quem fér
‘ndevidamente dirigido”.

E para que fique bem explicita a
competencia das JRPS, ainda vale que
salientemos o disposto no art. 6°. da
Resolugdo n. 754, de 18 de Outubro de
1967 (Regimento Interno): Art. 6. “NO
DESEMPENHO DE SUAS ATRIBUI-
COES, COMPETE, AINDA, A JRPS:

I—julgar os recursos das partes in-
teressadas em questdes de assis-
téncia e previdéncia social rural,
observado o disposto no Regula-
mento do FUNRURAL;

II—requisitar aos dérgdos do INPS
as informacgdes e diligéncias que
julgar necessdrias ao bom de-
sepenho das suas atribuigdes;

III—rever suas préprias decisdes.

JURISPRUDENCIA

JRPS/RN — Resolu¢do n. 245/70:
“SEGURADO AUTONOMO, REGULAR-
MENTE INSCRITO. NAO PODE, AO
MESMO TEMPO, CONTRIBUIR EM
DOBRO, COMO SE DESVINCULADO
DA ATIVIDADE ABRANGIDA PELA
PREVIDENCIA SOCIAL. RECURSO
OESPROVIDO",

Resolucdo n. 146/69: “DESPESAS
MEDICO-HOSPITALARES EFETUA-
DAS POR SEGURADO, QUE RECU-
SOU INTERNAMENTO OFERECIDO
PELO INPS. IMPOSSIBILIDADE DE
REEMBOLSO. RECURSO DESPROVI-
20",

Resolugdo n. 164/69: “CONTRIBUI-
CAO PRESTADA SOBRE O VALOR
DO AVISO PREVIO, DEVE SER COM-
PUTADA PARA O CALCULO DO BE
NEFICIO. RECURSO PROVIDO".

NOTA: No préximo numero reata-
remos 0s nossos comentdrios sobre as
novagoes da Lei n. 5.584.
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Divisoes
METALPLAC
multiplicam
a eficiéncia
de sua
empresa

Divisoes METALPLAC garan.
tem maior rendimento no tra-
balho. Dividindo o seu escrité
rio sua empresa comeca a cres-
cer.

Beleza e eficiéncia sio o biné-
mio da METALPLAC,

O representante METALPLAC
sabe como ninguem valorizar
a decoracdo de sua empresa,
fibrica, escola ou escritdrio.
METALPLAC é especialista em
divisdes. Divide até o paga-
mento,

v4|IMETALPLAC

METALURGICA DO NORDESTE LTDA.

Rua Pe. Damasceno, 4 (esquina com a Av. Salgado Filho) Natal — RN
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agenda do emp

resario

® COMERCIO ATACADISTA

O Sindicato do Comércio Atacadis-
ta do Rio Grande do Norte tem nova
diretoria, composta por Antonio Fer-
nandes Filho, Juvenal Justiniano de
Faria e Boanerges Trigueiro Costa e
suplentes, Osmundo Araujo de Faria,
Epifanio Dias Fernandes e Luiz de
Barros. O Conselho Fiscal é integra-
do por José Mauricio de Sousa, Dur-
val Porpino Filho e Joaquim Pinheiro
Costa, como suplentes, Rubens Cha-
con Costa, Mario Lima e Jodo Batis-
ta de Morais. Os Delegados Represen-
tantes no Conselho Federal: Antonio
Fernandes Filho, Boanerges Trigueiro
Costa e Reginaldo Tedfilo, sendo su-
plentes — Aurino Suassuna, Celso
Martins Paiva e Nabieck Gurgel do

Amaral.

® PRODUTIVIDADE INDUSTRIAL

A Federacao das Industriais, através
do seu Centro de Produtividade In-
dustrial, estd recebendo subsidios dos
industriais potiguares, para elabora-
¢ao do documento que apresentard o
Rio Grande do Norte, no I Congresso
Nacional de Produtividade Industrial,
que sera realizado em agdsto, no Rio.
O documento jd estd sendo elaborado
por técnicos da Know-How Consul-
tores.

® LIBERACOES DA SUDENE

Durante o més de junho a SUDE-
NE, por intermédio do seu Escritdrio
de Natal, liberou para a indistria e
agro pecudria potiguar, cérca de ....
Cr$ 2.786.753,25, provenientes dos re-
cursos dos artigos 34/18. As empresas
beneficiadas foram:

Cajueiro Agropecudria S/A — CA-
PESA Cr$ 158.119,00; Potengi Indus-
tria Agropecudria S/A Cr$ 62.721,25;
Companhia Industrial Riograndense
do Norte COIRG Cr$ 4.309,00; Gran-
ja Lawar S/A Cr$ 241.438,00; Santa
Fé Fazendas Reunidas S/A SAFESA
Cr$ 12.862,00; Agropecudria Diamante

RN-ECONO ICO

S/A Cr$ 6.250,00; Mineracdo Acauan
Indistria e Comércio S/A

Cr$ 1.297.106,00; Cia. Baixa Verde
Agropecudria Cr$ 125.075,00; Indis-
tria Sitex S/A Cr$ 2.749,00; Simas In-
dustrial S/A Cr$ 726.642,00 e Cia Pe-
cudria e Agricola do Nordeste ......
Cr$ 150.000,00.

® MOVIMENTACAO DA BOLSA

Durante o0 més de junho a movi-
mentacdo na Bolsa de Valdres do Rio
Grande do Norte foi a seguinte: acdes
das Confeccdes Guararapes ..........
Cr$ 171.736,50; da Distribuidora de
Automéveis Seridé Cr$ 88.164,00; Ban-
co do Nordeste do Brasil Cr$ 55.561,80
Siderurgica Nacional Cr$ 27.625,00 e
Banco da Amazdnia Cr$ 335,00.

ESCRITORIOS E O 34/18

Sdmente trés escritérios no Rio
Grande do Norte estdo autorizados

pela SUDENE a ser intermedidrios de
pleitos referentes ao sistema dos ar-
tigos 34/18, tais como: Carta-Consul-
ta, projeto, documentos comprobaté-
rios de incorporacio de recursos, con-
tratos de captacao. Os escritérios siao:
Induplan (Felipe Camarao 546 — 1.°
andar), Planagro (Edificio Sisal 509)
e Protecnorde (Edificio Sisal 503).

B NATECIA E REVALIDACAO
DOS INCENTIVOS

Na 132'. Reunido do Conselho Deli-
berativo da SUDENE, em junho, ape-
nas um projeto do Rio Grande do
Norte foi apreciado — a revalidacao
dos incentivos concedidos em outubro
de 1969, isen¢ao do impdsto de Impor-
tacdo de equipamentos, colaboracao
financeira do artigo 18 e relocalizacao
da unidade industrial da Natécia —
Companhia Téxtil de Natal S/A.

DIARIO OFICIAL EM SINTESE

O Didrio Oficial do Estado publicou
em junho as atas de Assembléia Ge-
rais das seguintes emprésas: FISA —
Fazenda Iguati S/A e S. A. Minera-
¢do Jeronimo Rosado (2/6), Fiacdo
e Tecelagem Mossoré S/A (8/6), IN-
PASA — Indiustria de Papéis S/A e
J. Motta Industria e Comércio S/A
(9/6), Importadora Odonto-Médica
(10/6), S/A Mercantil Tertuliano Fer-
nandes SAMTEF (12/6), Companhia
Telefonica do Rio Grande do Norte
TELERN (15/6), Emprésa Industrial
Técnica (17/6), Companhia de Melho-
ramentos de Mossor6 COMEMSA,
Propesa — Produtores de Pescado S/A
(22/6), Confecgbes Sucar S/A (23/6),
Mossoré Agro-Industrial S/A MAISA,
Companhia Telefonica do Rio Grande
do Norte TELERN, Companhia de
Servigos Elétricos do Rio Grande do
Norte COSERN, Confec¢des Guarara-
pes S/A, SABRA — S. A. Brasileira
de Alimentos (24/6), Algodoeira Seri-
dé Com. e Ind. S/A ALSECOSA (26/6),

Banco de Desenvolvimento do Rio
Grande do Norte BANCOFERN, Usi-
na Sdo Francisco Acgucar e Alcool
S/A e Emprésa Industrial Técnica
(29/6).

Foram publicados os balancétes do
Banco do Desenvolvimento do Rio
Grande do Norte BANCOFERN (4/6),
Rionorte — Companhia Norteriogran-
dense de Crédito, Financiamento e In-
vestimento (9/6), e os balangos da
Emprésa Industrial Técnica (9/6),
Agua Mineral Santos Reis (12/6),
Companhia Alfredo Fernandes Induis-
tria e Comércio e Natal Refrigeran-
tes (15/6), Banco Comércio e Indus-
tria Norte-Riograndense (16/6), Nil-
ton Pessoa de Paula Agro-Pecudria
S/A NIPPASA (19/6). No Diario Ofi-
cial de 5 de junho foi publicado o con-
vénio celebrado entre 0 BANCOFERN
e Govérno do Estado, para aumento
de capital do BANCOFERN em ....
1.500.000 ag¢des ordindrias.
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Oportuna é a hora para langcarmos
nesta Revista um apélo & coexistén-
cia pacifica entre os Poderes Publi-
cos e todos os setores que represen-
tam a vida do nosso Estado.

O momento é o mais propicio pa-
ra a formacdo de um grandé “poll”
em favor do nosso desenvolvimento
econdmico e, consequentemente, es-
tabelecerem-se as bases para a melho-
ria do nivel social do nosso povo.

O apélo a4 unido terd que partir de

uma fonte onde a preocupacao do
Poder néo seja o zenith das suas as-
piragdes; onde os seus principios ins-
pirem a confiangca e o0 respeito, pela
despretenciosidade das qualidades
morais, aliados a uma sensibilidade
para a valorizacdo efetiva da técnica
e da capacidade de mentalidades jo-
vens.
A filosofia deverd ser pregada aos
quatro ventos, de modo que ninguém
venha a desconhecer e/ou ignorar.
Deverd ser desenvolvida uma =stra-
tdgia, cuja idéia central deva ter de-
finicdo optativa — aquéles que dela
nido quiserem participar estardo con-
tra o Estado, definem-se como inimi-
gos dos interésses do povo.

Jovens, homens, mulheres de t6das
as idades serdo estimulados a difu-
sio e efetivacio da ideologia, por
todos os lugares.

Os estudante, os operdrios, as do-
nas de casa, enfim, todos terdo cons-
ciéncia de sua atuacdo e participaréo
da idéia, cuja filosofia central é a
unido de todos em busca do progres-
so, independente de religiao, raga ou
condicdo social, dentro de um névo
contedido, para valorizagdo das po-
tencialidades regionais.

Nao haverd outra chance de conse-
guirmos 0 progresso se nao criarmos
uma mistica que se sobreponha, pa-
ra arrazarmos com O marasmo e O
divisionismo que j& aponta no hori-
zonte com nuvens carregadas.

Como atingir, na reslidade, os be-
rieficios de uma ordem que transcen-
de a nossa habitual convivéncia, de-
generada por duas facgbes, que in-
sistem em se degladiarem, enguanto
se sacrifica um Estado, que pelas
suas proéprias condi¢cdes demogréfi-
cas, ndo se impunha como ideal a0

desenvolvimento.

A saida parece paradoxal — unir
inimigos e unir cada vez mais ob
amigos. Formar um grande Conse-
lho de Comunidade com a participa-
cdo de tbdas as classes e a represen-
tacio de todas as entidades estaduais,
municipais e federais.

O conselho serd o drgdo de orien-
tacao filoséfica do movimento, apoia-
do em sub-conselhos especificos, que
congregardo todos os d6rgdos que
atuem em determinados setores de
atividades.

Evidentemente uma idéia desta or-
dem deverd se apoiar em dois pontos
fundamentais — 1°, a “bolagdo” e
motivacdo da idéia para ser langada
a0 publico; 2° o iniciador do movi-
mento.

Entendemos que pela sua propria
condicdo unificadora, caberia ao Go-
vérno lancar-se na empreitada.

E para isto, terd que abdicar real-
mente de alguns ressentimentos, eli-
minando algumas arestas e repulsas
no inicio do movimento.

Apds essa fase, tudo serd mais f4-
cil. O engajamento serd natural.
Quem nao estiver a favor estard con-
tra.

E agora a indagacdo: quem lucra-
ria com o movimento? Quem obteria
vantagens com uma ideologia déssa
ordem? A resposta nao nos parece
dificil. As vantagens coletivas estao
evidentes na prépria filosofia do mo-
vimento, e com a capitalizacao de in-
terésses teremos uma soma de van-
tagens, que suplantard qualquer te-
mor que se possa ter de alguém, ou
algum grupo vir a usufruir benefi-
cios.

A participacdo de tddas as classes,
numa vigilincia constante, ndo per-
mitird que alguém ouse engajar-se
com sentido e/ou intengcdo de obter
vantagens pessoais.

O aventureiro serd uma figura tao
inexpressiva, quanto 0 demagogo nos
dias atuais.

O trabalho e o ideal pelo bem estar
comum estardo acima de quaisquer
faixas de aproveitamento.

E nessa jornada os estudantes de
tddas as classes terao um papel de
elevada importéncia.

COEXISTENCIA PACIFICA

tese para desenvolver o RN

8. r. de BRITO

A potencialidade de energias indivi-
duais serd conduzida num esférgo
coordenado para movimentagdo de
todo o esquema.

Os valores étnicos serao aproveita-
dos para a valorizacao do trabalho &
para apllo das idéias.

O folclore serd estimulado, como
meio de atingir aos grupos de tddas
as idades, classes e de formagao cul-
tural diferente.

A imprensa serd mobilizada para
formar uma corrente de opiniio pu-
blica, dentro de um ndévo contexto
em que a base central seja o progres-
so, como meio de atingir o bem es-
tar social.

O homem serd o grande beneficia-
do com o0 movimento e dentro de saos
principios, todos os meios serdo vé-
lidos para a obtencdo dos objetivos
perseguidos.

A guerra serd contra,o atraso, a in-
diferenca, a pobreza — trilogia do <i-
clo vicioso do subdesenvolvimento.

O rompimento dessa ignoréncia le-
vard a frente, inevitdvelmente, o nos-
so Estado a um decénio ou mais.

A hora é de serem dados os pri-
meiros passos; repito, propicio é o
momento para que Sse promova, por
todos os meios, a8 unido de forgas
para a sobrevivéncia de um Estado
mais préspero e mais feliz.

Lancamos a primeira pedra. As on-
das que se formardao no mar da tran-
quilidade das indiferencas, por certo,
atingirdo alguém que sintoniza conos-
co. Mas, vamos nos comunicar. Va-
mos discutir a idéia para que se che-
gue a uma conclusiao e se possa ar-
regacar as mangas, para inicio da ta-
refa. Nao vamos aceitar a pobreza
como destino natural das coisas.

Todos podem participar., Vamos
descobrir que a nossa vocacio e ca-
pacidade s@o de criar boas idéias,
certos de que hd outros grupos capa-
zes de executd-las com o éxito dese-
jado.

Onde estdo os pensadores? Onde es-
tBo os ideologistas? Onde estio os
filésofos? Onde estdo os teéricos?
Onde estd, emfim, 0 homem que com
0 poder das idéias poderd transfor-
mar a8 face sofrida do Rio Grande
do Norte? Estd formada a grande cor-
rente,
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Marcelo Porto

RN exporta mais scheelita

apesar da queda do preco

Apesar de estar produzindo e expor-
tando mais scheelita do que no ano
de 1970, o Rio Grande do Norte estd
auferindo uma soma menor de divi-
sas para o pais. Isto em decorrén-ia
da violenta queda dos prégos da schee-
lita no mercado internacional, regjs-
trada nos ultimos meses. As causas
que motivam a queda de pre~n sio
controvertidas e ninguém ainda as ex-
plicou com seguranca. No entanto, ndo
hd desdnimo entre os diretores das
grandes empresas de mineracao.

O Diretor-Comercial da Mineragao
Tomaz Salustino S/A, sr. Marcelo Por-
to, em entrevista exclusiva ao RN-
ECONOMICO, analisa a situagédo atual
da nossa industria extrativa de miné.
rio, mostrando com numeros exatos
a realidade de hoje comparada com a
de um ano atrdas. Afirma o snr. Mar-
celo Porto:

“O ano passado, o Rio Grande do
Norte exportou US$ 8.343.987,00 (mais
de 40 milhdes de cruzeiros). Do total
das exportagdes, scheelita concorreu
com USS$ 5.474.111,82, o que vale di-
zer, com 65,6 por cento do valor to-
tal das mercadorias exportadas. O
Estado ndao importou, em igual perio-
do, nem a metade do valor do que
vendemos para o exterior. A Minera-
¢io Tomaz Salustino S/A, o0 ano pas-
sado, exportou scheelita no valor de
USS$ 3.734.194,03, o equivalente a 44,754
por cento do total das exportacdes e
68,22 por cento do valor das exporta-
¢oes de scheelita do Estado. No pri-
meiro trimestre do corrente ano ex-
portamos 240 toneladas de scheelita
no valor de USS 1.084.277,10. Em igual
periodo de 1970, exportamos 115 tone-
ladas, no valor de USS$ 573.996,97. Com
a vialenta queda pos precos nos ulti-
mos dois meses, ndo nos foi possivel,
infelizmente, manter o ritmo ascen-
den e da nossa contribuigiao para a re-
ceita cambial do pais. Em compensa-
¢ao, estanmos expostindo mais scheeli-
ta do que no periodo precedente. Com-
pensamos com o aumento do volume
fisico das exportagdes a drastica redu-
¢do de precos. O pais, até agora, ndo
perdeu em divisas. N6s porém, perde-
mos, consideravelmente, em lucros.

RN-ECONO ICO

Quem ndo tem preco caca com pro-
dugido.”

O QUE FAZER?

O snr. Marcelo Porto considera que
diante do problema, cabe ao Govérno
proporcionar novas formas de apoio
e in-entivo & mineracao no Rio Gran-
de do Norte, como o unico meio para
possibilitar o desenvolvimento desta
importante atividade econémica na
nossa regiao. Diz éle que “entre ou-
tros estimulos 4 produgido, impode-se
realgar a contribuigio da CPRM (Mi-
nerobris) e do FURENE, drgio da
SUDENE que se propde ajudar a ini-
ciativa privada a atuar mais vigoro-
samente no campo de mineragio, in-
centivando, especialmente, as fases de
pesquisas e, em certos casos, assumir
os riszos inerentes aos empreendi-
mentos, isto €, pesquisas a fundo ner-
dido. Por sua vez o Govérno do Es-
tado. através de um fundo obtido
com a parcela que lhe cabe do Im-
posto Unico sbbre Minérios, pretende
estimular a exploragido do nosso sub-
solo. Como se vé, uin elenco de me-
didas e propdsitos altamente promis-
sores para o desenvolvimento da ati-
vidade minerdaria no Nordeste. Por
sua vez, a criacdo de taxa flexivel de
cambio ajuda muito o comércio ox-
terior. Parece que o Brasil despertou
para a importancia da mineragao.
nossas riquezas, até entio dormindo
em bergo espléndido, estio vindo 2a
tona, Alids, o Govérno do Estado,
através da CASOL, e da Escola de
Geologia de Pernambuco, p0s 3 nossa
disposi¢cdao quatro estudantes para nos
ajudar na tarefa de defini¢cdes de
dreas novas na provincia scheelitife-
ra da regido.”

OS PLANOS DA MINERACAO

Sobre o trabalho presente e os pla-
nos futuros da Mineragdo Tomaz Sa-
lustino S/A, declara o sr. Marcelo
Porto:

“Presentemente, multiplicamos em
extensao e profundidade, o nosso es-
forco no sentido de aumentar a pro-
ducgdo. Nao nos limitamos mais a ex-
ploraciao da Mina Brejui. Temos, no

K

momento, trés dreas em fase de pes-
quisa. Inzrementamos, extraordinaria-
mente, a nossa comercializagdo, ad-
quirindo de pequenos e médios pro-
dutores o minério das suas jazidas e
garimpos, aos quais fornecemos nu-
merosas maquinas e satisfatdria aju-
da técnica. A nossa producido e expor-
tagdo cresceram, nesses ultimos anos,
em ritmo verdadeiramente 2spetacu-
lar, a ponto de surpreender a nés mes-
mos, diretores.

“H4a porém, uma nuvem a empanar
as perspectivas para a mineragdo no
Estado. A catastréfica queda dos pre-
¢os e a majoragio do impésto unico
sObre scheelita e outros minerais de
4%, para 15%, a vigorar em janeiro de
1972. Mas, quando Deus tarda vem 3
caminho. E possivel que suriz uma
saida ou solugdo para a queda das co-
tacoes e a majoracdo tributdria. Va-
mos aguardar com otimismo a vinda
de melhores dias.”

r
LINHA MASCULINA
revendedor exclusivo das calcas

ranco ‘DI’JSi'CII’J
MATRIZ: Rua Amaro Barreto, 1343
Alecrim — Fone 22:52
FILIAL: Rua Joio Pessoa, 183 — Cidade Alta

Natal — RN 4
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Senhores Acionistas:

Apresentamos a Vv. Ss. o Balango Geral
€ demais documentos relativos 2o exercicio
encerrade em 30 de junho de 1971, da NA-
1ECIA COMPANHIA TEXTIL DO NA-
TAL  doando cumprimer.to 4s normas legais
¢ estatutirnas,

Cs fatos de maior releviancia ocorridos

Gilberto Mendes de Azevedo
Dir. Presidente

Newton Leopoldo da Camara
Diretor Vice-Presidente

RELATORIO DA DIRETORIA

durante éste exercicio foram o inicio das
construgdces do emprecendimento fabril e o re
g.stro da Empresa como Pessoa Juridica no
Banco Central do Brasil.

Foram realizadas virias ncorporagoes
de recursos oriundcs dos artigos 34 a ou 18
¢ também através de vendas de agdes, es-

Expcdito de Azevedo Amorim
Diretor Superintendente

tando a Emprésa com um capital subscrito
¢ integralizado de Cr$ 1289.3149,00, sendo
€43 000 agdes ordindrias e 646.349 agdes pre-
ferenciais.

Cclocamo-nos a inteira dispos ¢io de Vv.>
£as. -para quaisquer esclarccimentos que

se tornem necessarios.
Iiatal (Rn). 1.° de ju'ho de 1971

I'ranklin de Si Bezerra
Diretor Comercial

BALANCO GERAL REALIZADO EM 30 DE JUNHO DE 1971

ATIVO

IMOBILIZADO
Terrer.os, Cbras Prel, e Comp.emcntares
Edfica¢oes Frincipa s e Secunddrias ...
Instalacoes ... ... ... ... ...
Dcspesas de Implantacgio ... .
Estudos, Projetos ¢ Detalhamentos ...

REALIZAVEL
Adiantamentos a Fornecedores ...
DISPONIVEL
Caixa ...
Banccs ..

VINCULALO
Banco do Nordeste do Erasil S A
Arts.. 3118

CCAPENSACAO
Contrato de Instalagio Hidriulicas ...
Cortrato de Const das Edilicagdes ...
Titulos em Garantia de Emprést mcs ...
A¢des Caucionadas .. .

Total do Ativo

PASSIVO
NAO EXIGIVEL
2177 200,00 Capital Social 1,239 249 60
175.472,20 EXIGIVEL
3.500,00 Cotas a Fagar S 6.000 00
18491823 Empréstimos Industrais 150 000,00
156 009,00 797 10,43 TFornecedores . .. S . 614,99
- Chrig Sociais a Pagar .. . .. .. .. 123200
R Chrig, Tributar as a Pagar . o 6.182,75
2.060,60 Crd. e Salirios a Puaear .. 36.940,00
Titules a Pagar .. 40 000,00 241.599,71
4 928,56
8042075 853493 CONPENSAGAO
o Instala¢ies Hidrdulicas Contratadas . .. 16.500.00
tenst. das Dd.ficacoes Centratacdas ... 2.154.722 30
646.349 0 Empréstimos Garont:dos P Titulos ... 187 500,00
o Caucio da Diretoria .. 40,00  2,358.762_30
16-500,00 Total do Tassiv
2154 722 30
187.500,00
4900  2.358,7¢2,30
3889711 01 3.059 711,01

Gilberto Meades de Azevedo
Dir. Presidente

Puanklin de S Bezerra
Dirctor Comcreial

Balanco Coniuco a pag. 48 do Didrio co
patvo 1 Reg na Juata Comereaal do Es.
01634 en 04.06.70

tado sob n.

Natdl, 80 o juahe de 1971

Newton Leopoide da Camara
L.retor Vice-Fresidente

00£334024

— OBS riodo de lmplantagido.

xpedite de Azevedo Amoarim
Biretor Superintendente

Erivaldo Souza de Carvalho
Téc. Cont, CRC PE 4512 “T” RN CPF

Deixamos de publcar a Conta “Lucros &
Pcrdas™ em face da empresa cstar no pe-

C. Mcembros dc Conselho Fiscal da NA-
TECIA CIA, TEXTIL DO NATAL, abaix:
avsinados, no excrcicio de suas atribuig¢dos
legais e cstatutdrias, cxaminaram dctalha-

José Rescende Fitho

FARECER DO CONSELHO FISCAL

danemte o Erlungo Goral ¢ demais contas
do exerdit o cnecrrado em 3046 14991 ¢ con-
frontanco os com os livros ¢ decuniinlos da
Socicdade, encontraram  na mais perfeita

Natal (Rn), 2 de julho dec 1971

Miicio Vilar Ribeiro Dantas

ordem pelo que sio de parecer sgjam 05
mesmos  aprovados pcla Assembliia  Geral
de Acionistas.

José Jorge Maciel




“Todo o Brasil ¢ por assim diger
coberto desta drvore”. Era o que in-
formava a Paris, em 1637/39, Zacha-
1ias Wagener, secretirio de Mauricio
de Nassau, numa carta escrita em Re-
cife, quando se referia as plantagdes
naturais do cajueiro.

Caju — Palavra derivada de “acdiu”,
0 pomo amarelo, recebeu de Lineu o
nome cientifico de Anacardium Occi

dentalis. As variedades conhecidas
sio: Cajueiro “Comum” e Cajueira
“Seis Meses”.

Agora, sOmente agora, mas ainda

em tempo, o Rio Grande do Norte es
td despertando para a plantacido orde-
nada e técnicamente orientada do Ce-
jueiro, porque o Caju estd se trans-
formando numa nova fonte de rendas
para o Estado.

QUEM E QUEM

O cajueiro produz um fruto -— a
castanha, e um pseudo-fruto — o ca-
ju. A castanha é composta de 75% da
pericarpo (casca oleosa) e de 20 8
25% de améndoa (semente com peli-
cula).

A casca contém mais ou menos 33%
de 6leo, conhecido como Liquido ds
Casca da Castanha LCC, que pode se1
utilizado em diversos fins industriais.
Os 67% restante sao residuos.

Cérca de 80% da produgdao de amén-
doa e do liquido da casca da castanha
sao comercializados internacionalmen-
te, enquanto o subproduto (torta gor
da para o gado) destina-se ao comér-
cio local.

PLANTE O CAJUEIRO

Preparado o terreno, procede-se ao
alinhamento e marcacio das covas.
O espacamentc aconselhado para os
tipos comuns e precoce é de oito me
tros, segundo estudos do técnico Jo-
sé¢ Ismar Girao Parente, responsivel
pelo Setor de Pesquisa da Estacio Ex-
perimental de Pacajus (CE). No caso
de ser empregado como suporte a pi-
menteira do reino, o espagcamento po-
derd ser reduzido a seis metros.

As covas deverao ser abertas, com

uma nova saida
parao agriculior

antecedéncia, dependendo do método
de plantio.

O DESPERTAR DO RN

No Rio Grande do Norte duas gran-
des emprésas ji estdo no campo dc
Zaju — a CATESA, em Taipy, e a
MAISA, em Mossoré. A emprésa CA-
PESA é a pioneira no plantio racio-
nal do Cajueiro. Tendo o seu proje-
to aprovado em dezembro de 1969, pe-
‘o Conselho Deliberativo da SUDENE,
iniciou o programa experimental em
margo de 1970 e estd atualmente plan-
ando 60 hectares, sendo 15 de cajuei-
ro pre-zoce.

Quanto ao solo e sua preparacao, €
o diretor da Cajueiro Agro-Pecudria
S. A., Betoven Azevedo, quem infor-
ma: “No litoral, nos conhecidos tabu-
leiros do Nordeste, sdo encontrados
em larga escala, cajueiros em estados
nativos. Nos aluvides da zona semi-
‘rida, nos terrenos arenosos e argilo-
,08 das caatingas (umida e séca) hd
boas culturas do cajueiro”.

“Exm plantio comercial hd necessida
de de um adequado preparo de solo
com aradura e gradagens, mesmo em
se tratando de uma planta bastante
rustica. Pocde-se, segundo a Estagao de
Pacajus (CE) — que conta com uma
experién-ia de 16 anos — rocar o ter-
reno, sem queimar, u{indo em ses
guida simplesmente um coveamento,
com o adequaao coroamento. Um pon-
to bdsico é o controle aa erosao. Al-
gumas culuras siao implantadas nos
terrenos inclinados, principalmente
quando associadas com pimenta do

SEMENTEIO DIRETO

Nas plantagdes da CAPESA, o semen-
teio é direto, isto €, leva-se a castanha
ao local definitivo; a cova é de dimen-
;0es menores, o suficiente para colo-
car duas castanhas distantes uma da
outra quinze centimetros; quando le-
vadas em jacds, as covas deverao ter
cinquenta centimetros em todos os
sentidos, no outro caso, apenas trin-
ta centimet:-os em todos os sentidos.

Ainda € Betoven Azevedo quem diz
“a escclha da semente é fundamental,
devendo ser oriunda de cajueiros com
bom desenvolvimento, denotando ser
sadio e 6timo produtor. Uma semen-
te para plantio deverd ter acima de
nove gramas. A multiplicagio vegeta-
tiva estd comegando a ser ensaiada
em Fortaleza, principalmente pela Al-
porquia. O plantio tem, como época
adequada, 0 inicio do inverno. O des-
baste serd realizado quando as jovens
plantas atingirem mais ou menos trin-
ta centimetros de altura deixando uma
planta por cova

FRUTA-SIMBOLO

O Rio Grande do Norte orgulha-se
de possuir o maior cajueiro do Brasil,
denominado por Luis da Camara Cas-
cudo como “O Polvo”. Ele se situa em
Pirangi do Norte, bem préximo a re-
sidéncia de verio do Govérno do Es-
tado e muito em breve poderd ser
ponto de atragdo turistica de Natal.

A Sociedade Brasileira de Fruticul-
tura, escolheu como Fruta Simbolo, o
cajui, dada a importiancia econdmica
da anacardiacea e o papel que tende
a desempenhar no Nordeste e na ocu-
pagao amazdni-a.

Hd no entanto um inimigo perigoso
do Cajueiro: é a “Moésca Branca”, a
maijs recente praga, cujo estudo do
seu contrdle ji estd em andamento.
Técnicos do Instituto de Pesquisas de
Pernambuco j4 descobriram trés espé-
cies de combate biolégico da mésca
branca. A doenga de maior incidéncia
€ a ANTROCNOSE, que chega a des-

truir a safra, pelo ataque a inflores-
céncia.

RN-ECONO ICO
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Duzentas Milhas consolida
potencial pesqueiro to RN

De repente a indistria da pesca, no
Rio Grande do Norte, recebeu um in-
centivo que veio ampliar mais ainda
as suas possibilidades de expansao.

A decretacdo das 200 milhas de mar
territorial trouxe consolidagdo do po-
tencial pesqueiro do Estado, um dos
maiores do pafs, e ofereceu as indus-
trias em fase de implantacdio uma
drea para exploragdo maior e mais
rica.

Em dezembro do ano passado o
Conselho Deliberativo da SUDENE
aprovou o projeto da CODIPESCA e
no ultimo més de maio tornou a apro-
var mais dois projetos de indiustrias
que explorardo a pesca no RN. A
SUAPE e a SAMISA, esta ultima com
um empreendimento pioneiro na Amé-
rica do Sul — a criacdo de peixes
em viveiros.

O RICO MAR DO BRASIL

Para o Nordeste — disse o biolo-
gista Sebastido Monte — o0 mar de
200 milhas é de suma importéncia. Se
nao imediata, pois a pesca da regido
ainda nfio dispde de recursos técni-
cos para ir além da costa, pelo me:
nos para o futuro.

A faixa do litoral compreendida en
tre 80 e 200 milhas ¢ considerada a
mais rica em espécies marinhas, que
até agora eram pescadas por barcos
estrangeiros gratuitamente. Durante
a chamada época da “migragao gené-
tica” a concentracdao de peixes em de-
terminadas regides € tdo grande que
chega a permitir a pesca a mao.

No Nordeste ocidental o camario 4
o grande produto do mar e, no entan-
to, a falta de indistrias pesqueiras no
Maranhio e Piaui faz com que barcos
franceses, além de pescarem o cama-
rio gigante, desembarque téda a pes-
ca na Guiana.

VALOR ECONROMICO

O Rio Grande do Norte tem possi-
bilidades de se tornar o maior proju-
tor de pescado do pais.

O peixe-voador é o de maior valor
comercial, atualmente, devido a faci-
lidade com que é encontrado a pouca
distincia no litoral de Rio do Fégo,
Caicara, Diogo Lopes e Guamoré. A

“albacorinha” existe em grande quan-
tidade em Baia Formosa e estd sen-
do exportada. O “pargo” ou peixe ver-
melho possui grandes con-zentracgdes
além da costa, mas por falta de con-
dicdes de nossos barcos € pescaao
por barcos do Ceard e Pernambuco de
onde segue, em grandes quantidades,
para os Estados Unidos.

A lagébsto, o crustdceo de maior im-
portincia econémica do litoral norte-
riograndense, em sua maioria, conti
nua sendo pescada por emprésas do
Ceari ae onde € exportada para a Ar-
gentina, Japfo e Franca.

PESCA EM AREIA BRANCA

Com os recursos do 34/18 novas in-
dustrias comegam a se instalar no Es-
tado, com a finalidade de explorar o
nosso potencial pesqueiro.

Em Areia Brancza funcionard a Com-
panhia Distribuidora de Pescado —
CODIPESCA, cujo projeto foi aprova-
do pela SUDENE nrn dia 21 de dezem-

bro de 1970, represcnic::do um inves- [

timento total da ordem Cr$ 9.606.588,00

A CODIPESCA deverd adquirir a
Produtores de Pescado S/A — PRO-
PESA, industria que, segundo o seu
gerente Itamar Andrade Sales, fracas-
sou porque oOs seus dirigentes nao
encontraram o mdétodo certo de ope-
rar.

Com um capital autorizado para ..
Cr$ 20 mil o projeto PROPESA foi
aprovado pela SUDENE em 1967.
Suas instalagcdes em Natal se resu-

mem a um escritério e um galpéao na
praia da Redinha e tinha por finali-
dade pescar a lagdsta que seria in-
dustrializada em Fortaleza. Mas a
produtividade fraca e a deficiéncia do
material humano culminaram num
prejuizo de Cr$ 7 mil.

A CAUDA DA LAGOSTA

No dia 26 de maio déste ano mais
outro projeto de industria pesqueira
foi aprovado pela SUDENE. Sul-Ame-
ricana de Pesca Ltda. — SUAPE, que
se fixard em Natal.

O investimento total da emprésa
atingird Cr$ 3.100.000,00 e a matéria
prima custard Cr$ 730.413,00. Sua es-
pecialidade, cauda de lagdsta, cstan-
do prevista uma produgido anual de
132 toneladas de pescados, através de
408 mil covos ao ano, o que corres-
ponde a 680 gramas didrias.

A SUAPE visa 0 mercado externo,
em especial os Estados Unidos, com
quem comercializard a cauda da la-
gésta e a lagdsta cozida.

PEIXE DE VIVEIROS

Para o biologista Sebastiao Monte,
que é diretor do Instituto de Biologia
Marinha da Universidade Federal do
Rio Grande do Norte, o empreendi-
mento do futuro, na drea da pesca, se-
rd a criacdo de peixes em viveiros.
Tal como acontece com o gado de
abate receberd tratamento especial em
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viveiros instalados nos mangues, la-
goas, barragens e dreas estuarinas.

O chamado “peixamento” comeca
na fase de alevinos (peixes de menos
de cinco centimetros) e vai até a fase
adulta. As espécies de agua ddOce sdao
mais adaptdveis a éste processo, pois
podem ser selecionados a partir do
6vo, em laboratérios especiais.

Um convénio deverd ser firmado en-
tre o Govérno do Estado e a Univer-
sidade objetivando a criacao de espé-
cies estuarinas, principalmente, tai-
nhas, cacétes, crustdceos e ostras. No
agude do Colégio Agricola de Jundiaf,
a UFRN fard um “peixamento”™ que
possibilitard o fornecimento de infor-
macbes técnicas As emprésas que se
destinarem 2 éste fim.

PIONERISMO

Com a aprovacgao do seu projeto na
reuniao do Conselho Deliberativo da
SUDENE, de 26 de majo, a Santa
MoOnica Industrial S/A — SAMISA,
estd se preparando para operar no
Estado.

A frente da emprésa estdo os srs.
José Teixeira de Carvalho (presiden-
te) e Ney Santana (diretor comercial)
E para a orientacao técnica jd se en-
contra em estudos a assinatura de um
convénio com 0 Instituto de Biologia
Marinha.

SAMISA terd investimento total da

ordem de Cr$§ 1.040.000,00 e funciona-
rd na localidade de Bdca da Ilha, mu-

nicipio de Extremoz, aproveitando as
dguas do rio Ceard-Mirim. £ um em-
preendimento pioneiro na América do
Sul, devendo ocupar 58 hectares de
drea distribuidos por 46 viveiros cria-
dores e trés viveiros de captura, todo
4 margem do rio.

A matéria prima dos viveiros serd
a prépria lama do terreno, protegida
por gramineas e para evitar aumento
do grau de salinizagdo haverd reno-
vacdo didria da dgua.

FUNCIONAMENTO

Os peixes serdao apanhados na fase
de alevinos e permanecerao nos vivei-
ros até um ano. A principio a alimen-
tacdo se limitard & agua do rio, que
é rico em planctons, algas e 16do, mas
depois receberdao tratamento especial.

A pesca de tainha e cacetdo (espe-
cialidades da SAMISA), ocorrerd as
quintas feiras. Depois de lavadas, as
espécies serdo enviadas parc o frigo-
rifico, em Natal. Um centro de ope-
racdo e uma fdbrica de gélo garanti-
rao o bom estado do pescado.

Por ano a producdo de 138 tonela-
das abastecerd Natal com peixe sele-
cionado, no entanto, nido dard para
exportacgo.

RN-ECON MICO

Transportes Coletivos
Desencadeia-se a crise
que o RN-ECONOMICO
previa ha mais de um ano

Transporte coletivo em Natal é ago-
ra sindnimo de colapso. Os propric-
tdrios de empresas de transportes co-
letivos enfrentam dias de crise, pro-
vocada pela compra exagerada de
onibus, o débito para com as finan-
celras, pelos constantes asidentes de
transitos com os seus veiculos, a de-
sonestidade dos cobradores, os passes
e as caronas, os falsos estudantes que
pagam 50% de abatimento e pela pro-
pria desorganizagio das empresas.
Agora pleiteam um novo aumento nos
précos das passagens. Serd uma solu-
¢do ou um paliativo & crise?
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do ano de 1969, e isto tornava Natal a
unica cidade brasileira onde os cole-
tivos faziam filas para esperar os pas-
sageiros. Algumas linhas possuiam
duas vézes mais a quantidade de car-
ros que realmente precisavam e por
1ss0 ous veiculos transitavam semi-va-
zios a maior parte do dia.

Esta oferta demasiada, declarava o
sr. Antdnio Melo, era devido a ‘um
dos auxiliares do prefeito que, visan-
do proteger determinadas pessoas, {az
concessdes para que elas comprem
6nibus e passem a explorar o servi-
¢o de transporte coletivo, sem nunca

CEMITERIO DE ONIBUS NOVOS?

O pedido de aumento nos précos
das passagens jd se encontra em exa-
me no Conselho Interministerial de
Précos. O documento ioi entregue pe-
lo Presidente do Sindicato das Em-
presas de Transportes de Passageiros,
sr. Antonio Gomes, acompanhado de
uma exposicao detalhada da ~rise. De-
pendendo do parecer da CIP, sObre o
aumento de 50%, o consultor juridico
do Sindicato, advogado Varela Barca
viajard ao Rio para discutir o proble-
ma, uma vez que hd norma desta co-
missdo determinando o pecentual
méximo de 20% para qualquer pedi-
do de majoracgao.

PREVISAO DE RN

Na sua edi¢do de janeiro do ano
passado, RN-ECONOMICO depois de
ouvir o presidente do Sindicato das
Empresas de Transportes de Passa-
geiros do Rio Grande do Norte, sr.
Antdnio Gomes de Melo, previa a cri-
se atual: “haverd o colapso do siste-
ma de transportes coletivos em Na-
tal porque a cidade tem Onibus de-
mais e 8 cada dia outros sdao coloca-
dos em circulac@o”.

A época circulavam 250 Onibus, 140

terem trabalhado nesse ramo de ati-
vidade, em prejufzo para os quc es-
tdo legalmente organizados como em-
presas hd muitos anos.”

O entdo secretdrio de Servigos Ur-
banos, sr. José Guard, refutou a acu-
sacdo do presidente do Sindicato e
éste apresentou os bilhetes do -ito
auxiliar autorizando a compra e cir-
culagao de Onibus, em desobediencia
a decreto publicado no Didrio Oficial.

9 PROBLEMA HOJE

L4 vemr a jaula! O alarme € dado
com certa irritacio na parada de co-
letivos da rua Ulisses Caldas quando
se aproxima um dos 6nibus da empré-
sa Soares. Ela é um das menores
concessiondrias — dois carros apenas
— e seus coletivos praticamente s6
tem o chassis. A carroceria jd era e
o barulho do motor ninguém aguenta.

Mas caso ndo seja encontrada a so-
lucdo para a crise das emprésas, a
cidade poderd voltar ao tempo das
“latas velhas” e outras “jaulas” sur-
girdo isto porque todas estdao “na por-
ta da faléncia e se as autoridades
no derem cobertura, ficaremos sem
transportes”, segundo declara Anto-
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nio Melo.

Dos 250 vefculos que circulavam em
janeiro de 1970, 133 continuam nas
linhas. ' restante foi devolvido as
distribuidoras ou entregues as finan-
ceiras. Das 38 empresas existentes em
1969, ainda sobrevivem quinze, cinco
das quais sbmente com um ou dois

carros.
Entretanto — informa o presidzn-

te do Sindicato das Empresas — a
qualquer hora o servigo de coletivos
poderd ficar reduzido a 33 énibus.
Basta a paciéncia das Financeiras se
esgotar e mais 100 coletivos desapa-
recerdo de nossas linhas, pois de
acdrdo com o decreto lei 911 (*) elas
poderdo tomar os vefculos antes de
qualquer discussao judicial.

O DRAMA DE CADA EMPRESA
Como vai a emprésa Guanabara?
— Vai bem, muito bem.

Quem responde assim é o moto-
rista Edilson Améncio de Araigjo. E
para éle tudo vai bem mesmo. Seu
pagamento nunca atrazou e por sema-
na percebe Cr$ 50,00. Mas j4 o <sr.
Olinto Gomes, proprietdrio da Gua-
nabara nao dird assim. No infcio do
més, éle mais os empresdrios José
Flor Filho (Deda Turismo) e José
Lourenc¢o de Andrade (Sdao Lourengo)
estiveram no Rio, tratando junto a
Carbrasa e a Imperial Diesel sObre
as dividas de suas empresas, amea-
cadas pelas Financeiras.

As duas maiores permissiondrias de
transportes — empresas Barros e De
da Turimo — enfrentam estado cri
tico. A Barros com 33 6nibus na Ca
pital e sete no interior apura por
més Cr$ 130.000,00. Sua despesa men-
sal é de Cr$ 86.500,00 e os débitos pa-
ra com as Financeiras (Rique, Fiben-
co, Fidelidade e Investibanco)

Cr$ 750.000,00 e para com os fornece-

dores de pecas Cr$ 291.900,00.

LUCRO FICTICIO .

Nao foram revelados a receita e a
despesa da Deda Turismo, mas o sr

José Flor Filho diz que ainda néc
deixou o ramo por causa dos “com-
promissos com a sua familia, seus
empregados e com o povo”.

Segundo éle ndo hd um infra-estru-
tura que garanta rendimento. “O lu-
cro das empresas € ficticio”, as divi-
das sdo inumeras e ainda por cima
hd o ciclo vicioso das reformas, numa
cidade onde a manuten¢do de vefcu-
los é a mais cara do Brasil.

Dos 38 6nibus que possuia a Deda
Turismo continua com 31, todos com
dividas a pagar, de dois até oito mé-
ses. Sao carros da Cermasa e Car-
brasa que foram transferidos para as
}inanceiras Verba S. A. e Credibris.

L MA CARONA, MOACIR
O fa clube de um motorista as ve-

ONIBUS. MODERNOS SOBREVIVERAO?

zes se assemelha ao de um expoente
do mundo artistico. Ndo é sé a me-
ninada que chama por Moacir Perei-
ra da Silva, motorista da emprésa
Barros, e lhe pede uma carona. Mui-
tas vézes amigos “improvisados” nas
paradas se acham com o direito de
entrar pela porta da frente e pagar
a passagem com um “bom dia, me-
lhor motorista da emprésa Barros”.

Em 24 horas o Onibus 34, dirigido
por Moacir, faz 1200 fichas. Mas po-
deria fazer mais se ndo existissem
os 300 passes (policiais em servico,
funciondrios do correio, prefeitura e
alguns priviliegiados) que se utili-
zam déles.

Um passe custa ao Sindicato das
Emprésas uma média de mil cruzei-
ros ao ano. Foram distribuidos trés
mil passes. Além disso, 65 por cento
dos usudrios sao estudantes, falsos
estudantes, cabos e soldados, que pa-
gam meia passagem.

Se 0 “lucro € ficticio” os permis-
siondrios tém suas razdes. Na Bar-
ros a receita didria de cada carro é&,
em média, Cr$ 200,00 e a despesa com
6leo, motorista e cobrador, Cr$ 85,00.

E o que resta ndo é suficiente para
cobrir as despesas com avarias e as
prestacdes de dois mil cruzeiros com
as Financeiras.

A ILUSAO PALIATIVA

A crise que persiste em todas as
empresas — até mesmo na Sdo Lou-
renco, que faz a linha Petropolis —
Santos Reis sem concorrentes — vem
se tornando mais caética & medida
que os refaturamentos de compras
véo sendo feitos com as Financeiras.

“O refaturamento é um entorpecen-
te que se aplica ao céncer das con-
cessiondrias” — afirma o sr. José Flor
Filho. Passado o seu efeito imediatis-
ta os empresdrios se reconhecem mais
comprometidos e com menos possibi-

lidades de ressarcir as dfvidas.
Cada vez que hd um faturamento o

carro é comprado pela Financeira por
um préco minimo e vendido de névo
(obrigatériamente) as empresas por
um préc¢o maximo.

Sdmente a elevagdo suficiente das
tarifas salvard os tranportes coletivos
de Natal -- insistem os cmpresdri -,

Acontece, porém que o Conselho In-
terministerial de pré¢os — CIP — niio
concede aumento superior a 20 por
cento e a margem considerada sufi-
ciente é de 50 por cento.

JUSTIFICATIVA PARA A SOLUCAO

A média de précos de passagem no
Nordeste, para linhas de 10 km é ..
Cr$ 0,30 — explica o advogado Varela
Barca. Em Natal se paga Cr$ 22 e
Cr$ 0,11 em linhas de 16 km, como ¢
0 caso da linha Cjdade da Esperanca.
E o prégo-padrdo 'de Cr$ 0,15 (bom
para o cobrador José Targino, da
Barros) tem gerado desentendimentns
entre proprietdrios e cobradores, As-
tes ultimos ainda percebendo o salé-
rio minimo antigo.

Junto & CIP serd solicitada uma
equiparacio as tarifas do Recife
(Cr$ 0,30). Mas para o presidente do
Sindicato das Empresas, basta que
seja extinta a lei que concede abati-
mento aos estudantes e af o préco
tnico poders descer para Cr$ 0,20,
sem prejuizos.

Declara o consultor juridico do
SETPRN que a reinvindicacdo além
de justa é constitucional. O inciso 2°
do artigo 167 da Constituicdo do Bra-
sil prevé para as empresas “tarifas que
permitam a justa remuneracio do ca-
pital, o melhoramento e a expansdo
dos servigos e assegurem o equilibrio
econdmico e financeiro do contrat).

Com o aumento estard garantida a
sobrevivéncia das empresas j4 vi-
vendo os 1ltimos instantes, e a po-
pulagdo terd que adaptar o bélso pa-
ra uma elevagao tdo alta, que néo era
prevista até bem pouco.
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O primeiro projeto agro pecus-
rio, que recebe os incentivos da SU-
DENE, a dar lucro, estd no Rio Gran-
de do Norte. E Nilton Pessoa cle Pau-
la Agro-pecudria S/A — NIFPASA,
também o primeiro projeto do Esta-
do a ser implantado, depois de sua
aprovacdo pelo Conselho Deliberati-
vo da SUDENE, em 20 de dezembro
de 1966, sendo que hoje o capital €
de Cr$ 1.500.000,00, totalmente inte-
gralizado, contando com 195 investi-
dores dos recursos derivados do 34/18
da SUDENE.

A NIPPASA estd situada em 628 hec-
tares, no municipio de Siao Gongalo
do Amarante, trabalhando 60 cmpre-
gados fixos e uma média de 300 obrei-
ros/dia. A propriedade ¢ toda irriga-
da, contando com 9 pogos tubulares
e uma grande varzea de aluvido-pesa-
do do rio Potengi.

INSEMINACAO ARTIFICIAL

Desde abril de 1969 que a NIPPASA
— & pioneira no RN — vem utilizando
a inseminagdo artificial, iniciada com
o plantel de 150 matrizes leiteiras, to-
talizando hoje 300 matrizes em repro-
dugéo, estando ainda 100 matrizes des-
carnadas.

Todo o sistema mecéanico da insemi-
nagéo artificial é processado na pré-
pria fazenda, sendo que o semem é
adquirido da firma americana ABS —
American Breders Service, distribuido
no Brasil pela emprésa Pecplan, de
Sao Paulo.

Ja existe na fazenda mais de 100 fi-
lhos, resultantes da inseminacido arti-
ficial, sendo que no fim de 1971 a em-
présa contari com mais de 300 ani-
mais.

PRODUCAO DA NIPPASA

E consideravel a produgdo de lcite
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da fazenda — 950 litros de leite por
dia, sendo que dentro em breve atin-
gird uma producao de 2 mil litros/dia,
sendo a mais forte renda da proprie-
dade.

Toda a produgdo macho da empré-
sa é vendida com dois anos e meio de
vida, numa média de 100 animais por
ano, sendo que grande parte desses
garrotes € negociada com terceiros,
para melhora do rebanho estadual.

A NIPPASA recebe a orientacdo da
ETERFRIA, orgio do Ministério da
Agricultura, que tem ministrado cui-
sos a elementos da prépria fazenda,
sobre a inseminagdo artificial.

OUTRAS ATIVIDADES

No que se refere ao aproveitamentd
da terra, a NIPPASA tem 150 hectares
de reserva florestal e o restante € to-
do cultivado, aproveitado com pasta-
gens de capim Napier, Pangola, SAr-

go Forrageiro. Hi4 ainda 25 hectares
reservados a agricultura ‘de subesis-
téncia dos colonos, sem contar com a
cultura da cana de acicar, mandioca
e outros tubérculos.

Mantém uma escola funcionando em
trés turnos, sendo que no noturno,
duas salas de aula foram cedidas ao
MOBRAL. A frequencia é de 100 alu
nos por dia.

Os cnerdrios de Nilton Pessoa de
Paula Agropecudria S/A também tém
conforto — energia propria, 45 casas
de tijolos; clube com dois time de fu-
tebol; televisores coletivos para os
onerdrios; todas as casas tem radio;
trés caixas ddgua com capacidade va-
ra mais de 180 mil litros; assisténcia
médica e dentdria, em convénio com
o Funrural; todos os empregados tem

linhagcm holandeza Pabst

carteira do Ministério do Trabalho as-
sinada.

O escritério funciona na prépria fa-
zenda com pessoal técnico especiali-
zado: contador, veterindrio, agronomo
e administradores.

Bezerrelros. construidos dentro da mais moderna técnica pela NIPPASA
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RELATORIO DA DIRETORIA

Em cumprimento de determinacdes legais e estatutdrias,
apresentamos o Balango Geral de N/Emprésa com demons-
racdo da conta “Lucros & Perdas” correspondente ao pe-
-fodo de 1~.03.70 a 28.02.71.

Com satisfa¢do enaltecemos que apesar do baixo prego
do leite, principal produto de nossa Empresa, conseguimos
1ma receita bruta de Cr§ 302.646,70 (Trezentos e dois mil,
ieiscentos e quarenta e seis cruzeiros e setenta centavos)
:om um lucroe bruto de Cr$ 62.117,14 (Sessenta e dois mil,
cento e dezessete cruzeiros e quatorze centavos), do qual
deduzidas as parcelas de praxe ainda apresenta um lucro
liquido de Cr$ 11.533,52 (Onze mil, quinhentos e trinta ¢

trés cruzeiros e cinquenta e dois centavos), que propomos |

VILTON PESSOA DY PAULA
Dir. Presidente

LEONIDAS FERREIRA DE PAULA
Dir. Financeiro

Balanco Geral do ‘ATIVO E PASSIVO’,

seja incorporado a rubrica “Reserva para Aumento de Ca-
pital”. Para um projeto em implantag¢do consideramos uma
vitoria que cabe antes de tudo a dedicacdo e entusiasmo
do nosso abnegado corpo de auxiliares do mais graduado
a0 mais humilde trabalhador do campo. aos incentivos da
SUPERINTENDENCIA DO DESENVOLVIMENTO DO NOR
DES'lTE — “SUDENE", e a colaboracdo da réde Bancdria de
Natal.

Por fim nos colocamos a inteira disposicio dos Senho-
res Acionistas para os esclarecimentos que nos forem solizi-
tados.

Sac Gongalo do Amarante (RN), 28 de fevereiro de 1971

MARIA NEUZA FERRFTRA DE PAULA
Dir. Secrotdria

e

Encerrado em 28 de Fevereiro de 1971

ATIVO

ATIVO DISPONIVEL

Caixa
Bancos C/Depositos

ATIVO REALIZAVEL

Almoxarifado
Rebanho Bovino
Rebanho Bovino

VINCULADOS

Dep. BNB Lei 4.223/63
ATIVO IMOBILAZADO

Obras Preminares

Edificacdes Principais e Secundirias
Tnatalaches Hidraulicas

Midquinas Apar. e Equip. Nacional
Maquinas Apar. e Equip. Estrangeiros
Veiculos

Méveis e Utensilios

Ac¢oes de Outras Empresas

Depdsitos e Caughes

Faninamentos p/Ordenha

Rotiides

Provriedades Rurais

Fdificaches da Prod. Pastoril
wdificaches da Prod. Agricola
RdificacAes de Diversas Producdes
Fdificacdes Gerais

Mdquinas Agrirolas

11tensilios” Agricolas

TTtensilios Niversos

Rens Imdveis

Ferramentas

Vltensilios Agricolas

Semoventes .
Formacéao de Culturas e Pastagem — Faz. Califérma

Faz. Califérnia
Faz. Sacramento

Formacao de Culturas e Pastagem — Faz. Sacramento

Despesas de Organizagdo e Administragéo
ATIVO TRANSITORIOS

Estudos e Projetos
ATIVO COMPENSADO

Acbes Caucionadas
Banco da Bahia C/F.G.T S

Total do Ativo

e ]

713,40

23.256,03 23.969,43

24 .375.15
215.570,00

54.715,00 294.720,15

4.399,50

11.635,72
85.451.68
3.921,72
2.626 26
12.098,22
98.847,97
6.320,69
6.179,55
102,63
5.450,84
13.506,00
.074,76
39.534,07
131,33
39.443,68
3.651,42
23.725.97
29 045,56
2.383,00
687,05
32,00
150,00
300,00
119.159,97
27.096,82

347.840,06 995.396,97

125.782,77

300,00

12.345,08 12.645,08

1.456.913,90

1.456.913,90




PASSIVO
=

PASSIVO INEXIGIVEL

Capital Autorizado 1.500.000,00

Menos a Disp. Diretoria 244 .182,00

CAPITAL SOCIAL 1.255 818,00
Sendo:

1)—Acées Ordindrias 489 040,00

11)—Acdes Preferénciais, Arts. 34/18 766 .778,00 1.255 818,00

Fundo de Reserva Legal 2.514,70

Fundo de Reserva Especial 823,82

Lucro Suspenso a Disp da Assembleia Geral 11 53352 1.270 690,04
PASSIVO EXIGIVEL

Credores p/Investimento Arts. 34/18, 13 50.000,00

Credores em C/Correntes 38.033,64

Conta Corrente Imp. Sindical 57.87

Duplicatas a Pagar 20 428,46

Bancos C/Emprestimos 55.000,00

Gratificagdo a Diretoria 10.058.8) 173.578,78
CONTAS DE COMPENSACAO

Caucdo da Diretoria . 300.0(

Fundo de Garantia p/Tempo Servico — FG T S 12.345,08 12.645,08 1.456.913,90

Total do Passivo 1.456.913,90

Reconhecemos a exatiddo do presente Balanco Geral. e a respectiva demonstragao da conta “Lucros & Perdas"”.
S&o Goncalo do Amarante (RN), 28 de fevereiro de 1971

NILTON PESSOA DE PAULA
Dir. Presidente

LEONIDAS FERREIRA DE PAULA
Dir. Financeiro

MARIA NEUZA FERREIRA DE PAULA
Dir. Secretdria

MANOEL LUIZ ANDADE

Téc. Contab. ReE no CRC RN sob n." 1.016

 ————

Demonstracao da conta”LUCROS E PERDAS’,encerrada em 28 de fevereiro de 1971
DEBITO

DESPESAS PRE-OPERACIONAIS
Importe do Saldo d/conta ..

. 12.848,23
CUSTO DE DIVERSAS CULTURAS
Idem, idem, idem 24 005,27
CUSTOS TECNICOS PASTOR IS
Idem, idem, idem 143 104,37
CUSTEIO DE VEICULOS
Idem, idem, idem 29 654,20
CUSTEIO DE TRATORES
Idem, idem, idem 7 258,63
CUSTEIOS DE MOTORES
Idem, idem, idem . 5.574,98
CUSTOS COMPLEMENTARES
Idem, idem, idem 18.083,88
RESULTADO ECONOMICO
REVERSAO DO PREJUIZO DO ANO ANTERIOR 42.490,68
PREJUIZO DE VEICULO 3.150,00
FUNDO DE RESERVA 'LEGAL. C. [. Estatutos ... 823,81
FUNDO DE RESERVA ESPECIAL. Idem ) 823,82
GRATIFICACAO A DIRETORIA 3.295.30
LUCRO SUSPENSO, a Disp. Assembléia Geral 11.533,52 62.117,14 302.646,70
Total do Débito 302.646,70
CREDITO
RECFITAS TECNICAS AGRICOLAS
Importe do Saldo d/conta 60.941,00
RECIEITAS TECNICAS PASTORIS
dem, idem, idem
RECEITAS TECNICAS DE VEICULOS 148.960,23
Idem, idem, idem 27 118 64
RECEITAS TECNICAS DE TRATORES B
Idem, idem, idem
RECEITAS DE MOTORES 30.592.40
Idem, idem, idem 321.10
RECEITAS EVENTUAIS '
Idem, idem, idem 8.597.35
RECEITAS EXTRAORDINARIAS It
Idem, idem, idem 26.115,98 302.646.70
Total do Credito 302.646,70

Séo Gongalo do Amarante (RN), 28 de fevereiro de 1971

LEONIDAS FERREIRA DE PAULA MARIA NEUZA FERREIRA DE PAULA
Dir. Financeiro Dir. Secretdria
MANOEL LUIZ ANDADE
Té~. Contab. Rcg. no C.R.C RN sob n.* 1016

NILTON PESSOA DE PAULA
Dir. Presidente

S ——

“ARECER DO CONSELHO FISCAL SOBRE O BALANCO GERAL, ENCERRADO EM 28 DE FEVEREIRO DE 1971

Os abaixn assinadns. membrons efetivos do Conselho Fis-
r~1 da emprésa NILTON PESSOA DE PAULA AGRO PE-
CUARIA S/A “NIPPASA", apés examinar detalhadamente o
Ralanco Geral. encerrado em 28 de fevereiro de 1971, e de-

mais documentos de sua escriturario sio de parecer aue ¢,
mesmos descrevem fielmente a situacdo da Sociedade, re
comendam que OS mesmos sejam aprovados pela Assem-
bléia Geral Ordindria

San Gongalo do Amarante (RN), 28 de fevereiru de 1971

a) Prof. Mirto Villar Ribeiro Dantas

Advg. Valdomiro da Fonseca e Cunna

Jodo Maria Rodrigues



Depois dos trabalhos iniciais, que
foram inclusive testemunhados pelo
Ministro Madrio Andreazza, dos Trans-
portes, serao reiniciadas as explosdes
do porto de Natal visando a desobs-
trugio de sua entrada e permitindo,
com isso, a entrada de navios de maio-
res calados. O reinicio desses traba-
lhos ainda nao tem data fixada, mas
segundo informagdes do Vice Gover-
nador, Almirante Tertius Rebelo, a
qualquer momento poderdo estar
chegando a Natal os homens-ras da
Marinha, que seriao os executores.

Ultimamente as gestOes visando a
desobstrucao da entrada do porto foi
acelerads, tendo em vista a grande
possibilidade de Natal vir a receber
0 navio hospital Hope, que estd pro-
gramado para chegar em fevereiro.
Entretanto, os coordenadores desse
programa condicionaram a vinda do
navio a execu¢do dos trabalhos
no porto exigindo ainda, que éstes
servicos estejam concluidos até o fi-
nal de outubro quando dois de seus
representantes virao verificar a rea-
lizacao dessa obra e acertar os deta-
lhes definitivos da vinda do Hope.

OS TRABALHOS

Para garantir a entrada do Hope
que cala nove metros, no porto de
Natal, hd a necessidade da execugao
de servicos complementares. A pri-
meira providéncia a ser tomada se
relacionard com a continuidade de
derrocdgem das pedras e cascos SOGO-
brados, existentes no interior na ba-
cia de evolugdo do golfo de Natal
Posteriormente, havera a necessidade
da vinda de um navio hidrografico
para levantamento da carta de nave-
gacdo 802 da Diretoria de Hidrogra-
fia e N5 "egacao em que devera constar
as mod ficacoes feitas com as explo-
sbes sus:narinas anteriores, no inicio
deste ano, na entrada do porto e ja
agora, dentro do golfo de Natal

Numa fase posterior, serd feita a
dragdgem de uma parte do banco da
Velhas visando, com isso, aumentar
o canal de acesso em frente a Ridi-
nha, “o qual se encontra muito as-
soreado, estrangulado por aquele
banco de areia”, segundo informagoes
do Almirante Tertius Rebelo que acre
dita, que até o final de 1972, com 3
chegada de uma nova draga em cons
trucdo na Inglaterra, aquele banco
tera sido totalmente retirado.

CONVENIO

Para a execugao dos proximos tra-
balhos de desobstrucao do porto de
Natal, foi firmado convenio do qual
participam o Miristério da Marinha,
Ministério da Aeronautica, DNPVN
(Departamento Nacional de Portos ¢
Vias Navegdveis) e Govérno do Esta-

HOPE sé com

desobstrucao do
porto de Natal

do.

O Ministério da Marinha entrard
através da participagdo de seus ho-
mens-rds (que ja estiveram em Natal
realizando os primeiros trabalhos);
o Ministério da Aerondutica fornece-
rd4 transporte e o DNPVN cederd os
explosivos, numa carga aproximada
de cinco toneladas. A participa¢ao do
Govérno do Rio Grande do Norte se-
rd4 através de Cr$ 20 mil. O ministé-
rio dos Transportes é o encarregado
na coordenacao geral dos trabalhos.

PARA O HOPE

Especificamente para a vinda do
Hope, deverdao ser conseguidas duas
barcacas de ferro em bom estado e
que tenham servido para transporte
de sal. Essas barcagas, devidamente
trabalhadas, serdo encostadas no cais
e servirdo de defesa para a atracacao
do navio hospital. Isto em virtudae da
atual profundidade nao permtir atra-
cacio de navios com mais de seis me-
tros e em face de sua construcao, pela
técnica usada, nao permitir a draga-
gem junto ao cais.

O navio hospital Hope se demorara
em Natal pelo prazo de 10 meses e seu
“staf” geral é de 250 pessoas, entre tri-
pulacdo e pessoal da area Biomédica.
Para sua permanencia, devers empre-
gar cerca de 50 pessoas da terra entre
auxiliares, atendentes. motoristas tra-

balhos em terra, todos contratados lo-
calmente. A compra de alimentos, com
bustiveis, dgua e artigos diversus, se-
rda feita no comeércio, devendo haver
um grupo que alugue casas e contra-
trate vefculos para turismo e compra
de material, principalmente de fundo
turistico e artesenal.

O NAVIO

O Navio Hospital Hope surgiu em
1958, idealizado pelo médico William
B. Walsh. A partir dai jda trabalhecu
na Africa, Asia e América Latina trei-
nando pessoal para servicos de sau-
de, além de desenvolver métodos de
treinamento e ensino para os que nio
tem preparacao prévia exigida para
altos padrodes cientificos da América
do Norte. E um centro médico flutu-
ante e j4 treinou mais de 500 pessoas.

O pessoal especializado do Hope
nao permanece apenas a bordo do na-
vio, estendendo seus trabalhos tam-
bém ao interior. No Rio Grande do
Norte, ornde permanecerao a disposi-
¢ao da Universidade, trabalharao,
além de Natal e Mogord, nas regides
atendidas pelos projetos CRUTAC.
Nos 10 meses que aqui permanecera,
deverd dispender, aproximadamente,
50 milhdes de cruzeiros, através da
compra de equipamentos. medicamen-
tos e suprimentos,

TERTIUS: “*ABRIR O PORTO A TODO CUSTO’

RN-ECONO ICO




JOSE :
VASCONCELON
ROCHA

Advogado

Rua Jodo Pessoa, 198 — Ed. Canacu Av. Rio Branco, 613 — 2. andar — Sala 6

CONTABILIDADE INDUSTRIAL
COMERCIAL E AGRICOLA direita fiseal
ADMINISTRACAO - ISENCOES FISCAIS direita comercial

CONSULTORIA E ASSESSORIA
JURIDICA DE EMPRESAS

PEDRO SIMOES NETO

C p{ 003076024 O.a.b n. 502

procuradores nas maiores cidades do pais e
nos principais municipios do Rio G. do Norte

dircite civil

ADVOCACIA | direito trabalhista

ORGANIZACAO TECNICA|  |*"imsonr | ™

orsanizacao » metodos

CONTABIL LTDA. phanc

programas especiais

Rua Vigario Bartolomeu, 586 A

Fone 23:25 - 3 andar Sala 308 Natal — RN — Natal — RN —

Resp. Ternica:

Francisco Alves de Nouza

CONTABILIDADE: comercial, industrial e
agrc pecuaria

ESCRITAS: fiscal e mercantil — contratos -
aditivos — distratos

Princesa Isabel, 648 — 2. andar — sala 1 FONE 20:58
Natal — RN

CONSULTORIA E
PLANEJAMENTO
AGROINDUSTRIAL

economista: DILVO TORRES
reg. sudene 00086

EEENEEENEE A SN EESEEENS
ELABORACAO DE PROJETOS
agropecuarios
orientac¢do técnica na implantacdo dos
projetos agropecuarios

Rua Joao Pessoa, 159 — Sala 21

2, andar — Fone 21:73

Um investimento que vai lhe dar aquela tranquilidade. O
local ideal para constru¢do da sua confortivel residéncia.
Sdo 2.500 lotes (o maior loteamento ji lancado em Natal)
na margem direita da “pista de Parnamirim” em frente &
Faculdade de Engenharia, caminho natural do crescimen-
to da Cidade, contando jia com a avenida mais larga, agua,
moderna iluminagio, no bairro mais aprazivel de Natal.

(=) “blue Ships” sdo acgdes de alta rentabilidade.

na Av. Rio Branco, 564 — fone 20:54




Oito anos de tradigao e uma
nova loja: exclusiva para equi
pamentos de escritério Maqgui
nas de Somar, calcular, conta-
beis e de escrever OLIVETTI.
Moveis para escritorio em ago
ou madeira, telefones ou pol-
tronas, além de uma completa
oficina OLIVETTI

Rua Jodo Pessoa, 194
Fone 1957

Turismo em
quatro horas

A primeira experiéncia de “City
tour” em Natal foi realizada em qua-
tro horas. A indistria sem chaminés
demonstrou sua canacidade nara 2s
repérteres de RN-ECONOMICO, num
dia qualquer de julho, quando o pro-
prietdrio da Agéncia Aerotur, sr. Peri
Lamartine mostrou a beleza de Natal
a um grupo da Panorama Turismo de
Sao Paulo.

Para os experts em turismo, o re-
sultado da Companha “Visite o Nor-
deste” e a conclusio dos trechos .a
BR-101 entre Rio- Natal, provocou em
julho de 1971, a maior safra turistica
ja conhezida por esta capital.

A cidade de repente foi invadida
por uma onda de visitantes, que che-
gavam por todas as vias, lotando ho-
teis, casas de espetdculos, boates, res-
taurantes, lojas, criando inclusive
problemas para a pequena estrutura
de apoio existente.

SAFRA DE TURISMO

Todos os hoteis lotados. A Agéncia
Aerotur — especializada em turismo
rezeptivo — ndo deu conta para aten-
der aos grupos que a procuravam.
Agéncias de turismo do Sul do Bra-
sil mandaram grupos em onibus 2s-
peciais a Natal: Panorama Turismo
(Sao Paulo) dois onibus com 68 pes-
soas; Agén-zia Realtur (Rio) — duas
excursdoes com 64 pessoas; Agénrii
Urbi et Orbi (Rio) com 30 pessoa.;
Abreutur (Sao Paulo) — semanalmen.
te maudou casais ou grupos. Ainda
deve-se considerar os grupos indepen-:
dentes, que aqui chegaram sem ne-
nhum apoio, como foi um grupo lide-
rado por um sacerdote catdlico de Pe-
lotas, no Rio Grande do Sul. Os auto-
moveis com placas cc Estados do
Nordeste jd4 se tornaram rotineiros
nos nossos fins dc semana.

ROTEIRO TURISTICO
Numa “City-tour” dc quatro horas,

cumprimos o seguinte roteiro:

8 hrs — Um grupo colorido, com
suas madquinas fotograficas (da Ya-
shica ao Rio 400) sai do hotel Reis
Magos, num onibus com canacidade
para 40 pessoas, com servigo de som
para facilitar o trabaiho do guia. A
primeira paisagem ¢é a orla maritima
até Areia Prcta. O faro! dc Mic Lui-
za € convidativo, mas nio cntrou 10
rotciro. Apcnas fotografias. No retor-
no pcla praia, os turistas comentam
a beleza dos arrccifes ¢ da nossa cos-
ta .naritima.

8.30 hrs — Fortaleza dos Reis Mu-

gos, visitada durante 40 minutos. Ape-
sar do flagrante desacordo que exis-
te entre a majestosa construgio e a
sua hijstdéria com as pecgas importan-
das de arte popular, ji em estado de-
ploravel, que 14 cxistem, esta é a mais
impressionante visita que sec faz no
roteiro. Os turistas fotografam o For-
te, a entrada da barra do Potengi, a
Ridinha e suas dunas, a Ponta dc San-
ta Rita. Até os pequenos coaranguc-
jos que estavaim embaixo da passare-
la do Forte foram motivos de grandc
atracao.

9.10 hrs — DBairro de Santos Rcis
(o guia mostrou a Igreja dos Reis Ma-
gos, Iate Clube, Rampa). O Canto do
Mangue foi bastante fotografadn. De-
pois Rocas, ~ais do Porto, Rubeira,
Praga Augusto Scvcro, Teatro \lber
to Maranhiio, Avenida Junqueira Ay-
res, Praca Sete dc Sctembro. Paldcio
Potengi, Igreia Santo Antonio (bas-
tante fotografada). Avenida Troverna-
dor Rafael Fernandes, Basc Naval 2
Alecrim (o bairro/cidade imnressio-
nou pela sua independéncia ¢ a sua
movimentagiao intensa).

9.50 hrs — Quintas e Ponte de Iga-
p6. Fotografias parciais dc Natal,
acompanhando o Potengi ¢ das sali-
nas de Igapd.

10.10 hrs — Baldo e 2 Coluna Ca-
pitolina (o guia Peri Lamartine recla-
ma de sua péssima situagdo e sem lo-
cal de estacionamento). Decpois rua
Apodi, Rodrigues Alves até sede do
Ameérica Futebol Clube. Hermes da
Fonseca e Salgado Filho.

10.40 hrs — Praia de Ponta Negra
(péssima urbanizagéo, dificultando
até a manobra do onibus).

11.10 — Barrecira do Inferno — Era
o que mais o turista queria ver, po-
rém houve decepcdo pela proibicido
de cntrada, contudo na praia de Co-
tovelo, os turistas obtiveram bons in-
gulos fotograficos da Barreira do In-
ferno.

11.30 — Pirangi — a atragao maior
é o cajueiro Polvo, ja que a praia tam-
bém ndo tem nenhuma urbanizagio.
No cajueiro se constatou mais um
ataque da mosca branca, sendo ne-es-
sirio urgentemente as providéncias
das autoridades em turismo, para cli-
minag¢do da praga.

Representantes para o Rioc Grande do Norte
dos Produtos

COSMETICA DO CABELO DE
FAMA MUNDIAL

Rua Nisia Floresta 75 — Fone 10:90
End. Telg. POCONETO — Cx. Postal 81

RN-ECONO ICO
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DIA DO COMERCIANTE

No esfor¢o nacional pela retomada do desenvolvimento econdmico
do Pais, a participacdo da classe comercial brasileira tem.se feito sentir
de forma destacada, evidenciando, assim. o otimismo e a confian¢a com
que todos seguimos 0s rumos tracados pelo Govérno da Revolugao.

Consciente do significado de sua contribuigdo ao processo de
integragdo social e econdmica do Brasil, e perfeitamente identificada
com a realidade nacional, em que as aspira¢ées do Povo se confundem
com a propria noc¢ao e o conceito de PROGRESSO, a classe comercial,
na diversifica¢cao de suas atividades especificas, tem sabido manter.sz
ao mesmo nivel do comportamento dos demais fatores da producdo,
enriquecendo a Nagao e assegurando o crescimento do comércio brasi.
leiro na mesma proporgao do desenvolvimento global de nossa economia

Assim, nesta mensagem de calorosa felicitaghes aos ilustres
companheiros. na data nacional do COMERCIANTE, consignamos a
expressao do reconhecimento piublico ao comerciante norteriogranden.
se, a cujo esforgo se irmana também a fortaleza da fé com que todos lu.
tamos pela maior grandeza do BRASIL.

Natal, 16 de julho de 1971

(a) JESSE PINTO FREIRE
Presidente da CONFEDERAGAO NACIONAL DO
COMERCIO
(a) REGINALDO TEOFILO DA SILVA
Presidente da FEDERAGAO DO COMERCIO DO
RIO GRANDE DO NORTE

RN-ECONO ICO

Dentro do programa come-
morativo ao Dia do Comercian-
ge, transcorrido a 16 de julho
ultimo, a Federa¢io do Comér-
cio do Rio Grande do Norte,
em conjunto com os demais
orgiaos representativos das clas-
ses conservadoras, promoveu
no auditério do SESC um en-
contro de empresdrios com as
mais destacadas autoridades do
Estado, ocasiao em que o Go-
vernador Cortez Pereira sancio-
nou a lei que fixa critérios favo-
recendo as empresas estaduais
nos fornecimentos ao Govérno.
Em nome do empresariado, fa-
lou o Presidente da Federagio
do Comércio, dr. Reginaldo Ted-
filo, agradecendo ao Governador
a iniciativa que representa mais
um incentivo aos que se dedi-
cam as atividades empresariais
no Rio Grande do Norte.

Presentes na mesa diretora
dos trabalhos o Governador Cor-
tez Pereira, o Vice Governador
Tertius Rebello, o General Mei-
ra Mattos, o Prefeito Ubiratan
Galvao, o Presidente da Assem
bléia Legislativa — deputado
Moacyr Duarte, o Reitor Genario
Fonséca, o gerente do Banco do
Brasil — Otdvio Ribeiro Dantas,
o Presidente do Sindicato do Co-
mércio Varejista — deputado
Marcilin Furtado, e ainda os de-
putados Ezequiel Ferreira de
Souza e Iberé Ferreira de Souza.




CAMELOS - Quando
a solucao é dificll

Congestionando o transito de pe-
destres, impedindo o acesso as loias
e prejudicando a paisagem urbanisti-
ca da cidade, os camelds sdo proble-
mas de Natal.

Os jornais ja gritaram contra ¢ abu-
so, os comer-ziantes da Cidade Alta »
do Alecrim ja enviaram dez “abaixo
assinados” & Secretaria de Servigos
Urbanos da Prefeitura, alguns nroprie
tarios de firmas tém agido violenta-
mente, mas o problema persiste.

A multiplicacdo dos vendedores um-
bulantes é tao intensa que éles jd co-
mec¢am sentir a saturagio do comeér-
cio com um surgimento de novos con-
correntes. O sr. Antbnio Casimiro de
Araijo, casado, zinco filhos, que hd 12
anos tem uma banca de bijouterias na
rua Presidente Bandeira, as vézes niao
consegue ultrapassar Cr$ 10,00 por
dia.

Para os comerciantes “os camelbs
prejudicam por que fecham a entra-
da das casas comerciais” (Osmar Ra-
malho, gerente da LOBRAS), “concor-
rem desonestamente com 0s comerci-
antes estabelecidos, vendendo imita-
¢des que ao fregués leigo parece ser
0 produto original por um prcco me-
nor” (Francisco Derneval de S4, da
Casa Sarmento, av. Rio Branco), ou
simplesmente “criam uma paisagem
negativa da cidade ao visitante” (Al-
bert Hirschle, sub-gerente do Ban-o
Nacional do Norte, e Dhasic Aboucha-
cra, proprietdrio das lojas Monte Li-
bano).

Por sua vez, os ambulantes lamen-
tam a vida instdvel que levam, perse-
guido por todos. Alegam que pagam
imposto tanto a Prefeitura (CrS$ 1,00
por dia) como ao Estado (variando
entre Cr$ 300 e Cr$ 5,00 por semana.
de acdrdo com o percentual descon-
tado nas notas fis=als).

A maioria dos ambulantes ¢ com
posta de pais de prole numerosa. o
mo Antonio Casimiro de Araujo, que
hd 12 anos é cameld na rua Presiden:
te Bandcira ¢ que cora apurado did-
rio variando entre Cr$ 10,00 e CrS$ 30.50
sustenta uma familia de sete pessons.

Manoel Dantas, vendedor de confec-
¢Hes na rua Amaro Barrcto, € © mais
insatisfeito:

“Estou quasc ficando louco com
tanto imposto. Cameld é um sacrifi-
cado. E nem um sindicato da classe
existe. Também, um tempo désses
pensaram nisso, mas terminaram rou-

bando”.

Raimundo Didgenes de Oliveira, que
vende bijouterias na avenida Rio
Branco, explica porque é cameld:

“Eu trabalhava com meu tio mas
desde o dia em que éle nao pode mais
me pagar, me vi obrigado a vendar
estas “muambas”.

E Waldemar Barbosa do Nascimen-
to, camelé na rua Coronel Cascud9,
nao é contra a criacio de um local
espezializado para todos os ambulan-
tes, porém, desconfia “que éste lugar
seja afastado do centro e venha acar-
retar orejuizos”.

Quantos camelds cxistem em Natal?

E dificil precisar, pois nem todos
sdo registrados nas Recebedorias de
Rendas. No livro de rezistro da Re-
cebedoria da Ribeira estio inscritos
47 ambulantes, que atuam no trecho
compreendido entre o bairro das Ro-
cas e a rua Ceard-Mirim, no Tirol. Na
Recebedoria do Alecrim estd registra-
do um maior nimero s&o os ambulan-
tes que atuam na parte sul de Natal.

A tarde 0 movimento € sempre mais
fraco do que pela manhi; o. més de
dezembro é a época do ano em que
mais vendem; e a mulher € a respui-
sdvel pela sobrevivéncia do comércin
ambulante, pois € ela quem mais con-
pra. Os artigos oferecidos pelos ca-
meldés sio comprados no comércio 3
grosso de Natal ou Recife e aparenc-
mente representam uma cconomia pa
ra a bbélsa popular. Mas, na realidade
nao passam de imitac¢oes.

As bancas multicoloridas espalha-
das pelas ruas centrais do Alecrim e
da Cidade Alta expdem, em sun maio-
ria, imitagdes de jdias, cosmeéticos e
outros artigos de uso pessoal. Os pré-
¢Os silo sempre em conta:

Alianga CrS 1,80
Pulseira == .. . CrS 1,00
G~ulos . CrsS 700
Chaveiros .. Cr$ 0,50
Barbeador . .. . CrS 200
PS de arroz . Crs 1,00

SOLUCAO DA PREFCITURA
Falando a reportagem de RN-ECO-
NOMICO, o sccretdrio interino de Ser-
vicos Urbanos, economista José Ma-
ria Barreto de Figuciredo, disse que
0 camelé6 em Natal é um problema
dirctamente ligado ao al:astecimenio
da cidade. A Prefeitura, no ocntanto,
ja estd realizando um estudo visando
a uma solu¢do que venha atender rm-

bas as partes (cidade e ambulantes).

O economista José Maria historiou
a questio mostrando que hd 26 anos
Natal possuia uma populacio de 40
mil habitantes e uma réde de =seis
mercados. Hoje, tendo a sua popula.
cdo aumentada para 270 mil habitan-
tes, permanece com 0 Ma$MO NAMAro
de centros abastecedoros.

Durante todo csse tempo a inicia-
tiva privada ndo se interesson pela
instala¢do de super-mercados, que 50
agora comecam a surgir., E para co:-
tornar a crise, os camelés aparace-
ceram, aproveitando o camp5 ainda
inexplorado e com todas as perspecti-
tivas de rentabilidade.

Porém, foi o incéndio do mercado
da Cidade Alta — ent3o responsdvel
pelo abastecimento de 80 mil habitan-
tes — que agravou a invasio dos im-
lantes. Dos 600 locatdrios estabeleci-
dos dentro e fora do mercado, ape-
nas 10 por cento conseguiram se 2s-
tabelecer novamente. O restante 1io
teve outra alternativa seniio procurar
as feiras livres das Rocas e do Ale-
crim ou vender bijouterias nas prin-
cipais avenidas e ruas de Natal. E co-
mo o “negdcio” deu certo, em pouco
tempo um mesmo ambulante passou
a possuir vdrias bancas em pontos di-
ferentes, “empregando” esposa, filhus
e o restante da familia.

0O CAMELO E O TURISMO

“Encontrar uma solucdo para o pro-
blema camel6 é coisa por demais me-
lindrosa e que exige coragem e dispo-
si¢do, pois se pode chezar as raias do
desgaste politizo” — afirma o secre-
tdrio interino de Servicos Urbanos.

Atendendo a determinac¢do do ore-
feito Ubiratan Galvdo, o Escritdrio
Técnico do Plano Diretor — ETPD, jd
estd estudando a criacdo da Praca dos
Camel6s”, que ird se enquadrar no
plano de incrementa¢do do turismo,
da atual administra¢io municipal.

Localizada em ponto a ser ainda zs-
colhido, a “Praca dos Camel6s” reu-
nird todos os vendedores ambulantes
da cidade, transformando-se 2m atra-:
cdo turistica para os visitantes.

O mesmo se dard com a feira per-
manente da rua Manoel Miranda, no
Alecrim. Serd transfericla para um
terreno na avenida Presidente Sar-
mento, a 300 metros do novo merca-
do, ¢ terd barracos padronizados e
higiénicos.

“A Secretaria de Scrvigos Urbanos
do municipio iniciou o cadastramen-
to dos camelos e dos feirantes e se
nenhuma solu¢do foi apresentada 20
publico — explica o economista José
Maria Figueiredo — € porque o pre-
feito Ubiratan Galvdo nao quer tomar
decisOes apressadas e que nao sejam
definitivas”.

RN-ECONO 1CO



Vcecé ja sentiu algumas mudangas na forma de atuzr do nosso
Banco de Desenvolvimento, Agora, anote mais uma: o Banco de
Desenvolvimento 4o Rio Grandc do Norte se chama agora Banco
de Dezenvolvimento do Rio Grande dq Norte, mesmo, Uniformi
zandose, ‘inclusive em nomenclatura com os Bancos de Desenvol
vimento de tcdo o Brasil, o nosso nao pretende outra coisa: colocar
o Estado ncs mesmos caminhos de progresso do Brasil. Se vocé

também pensa assim, conte com o BDRN.

— BDRN
0F DESENVOLVINENTO 00 RID_GRANEE




E o industrial, o banqueiro, o comerciante,
o politico e o agropecuarista,

E o economista, o advogado, o engenheiro, o
professor e o universitario,

E o jornalista e o intelectual,

E também o investidor, o homem que tem
poupanga e poder aquisitivo elevado,
Milhares de exemplares de RN-ECONDMICO vao
todos os meses para as maos do

homem mais importante do RN,

nuncie em RN-Econémico
para atingir o homem

mais importante do RN



Informativo n“BnM

Orgio noticioso da DUBOM S. A. N. 2 — Julho de 1971

Em matéria de comunicacao
a DUBOM nao lavou as maos.
Sera que vocé féz o mesmo
em relacao aos seus
investimentos no Nordeste ?

d

Antes mesmo da oktrigatoriedade da publicacdo de infcrmagoes
sobre a implantacao de projetos — exigida pela SUDENE — a
DUBOM S, A. ja havia iniciado uma ponte de comunicagdo com
os seus acionistas. mostrando o andamento das obras, E, agora,
quando os outros estao comec¢ando, a DUBOM S, A. volta a sua
presen¢a para dar mais uma boa noticia: a conclusdo das obras
de construcgao civil da fabrica que vai lhe dar muitos lucros.

No proximo ano, estaremos produzindo sabonetes. sabao e glicerina para

vocé ver com outros olhos todos aqueles que costumam lavar as maos




Uma foto
vale mais

do que mil palavra

Veja a realidade em pedra e cal da DUBOM S. A, localizada em

Parnamirim (préximo ao Aecroporto de Natal — RN), cuja ala

industrial (3.700 metros quadrados de area coberta) ja esta con-
cluida. Agora. iniciamos as obras do setor administrativo.










Investir na DUBOM S/A vai ser
agora um privilégio de todos

Investir na DUBOM S/A — dentro do mecanismo dos in-
centivos fiscais — tem sido privilégio, apenas, de pessoas
juridicas. A Diretoria da emprésa achou que éste privilé-
gio devia ser estendido a todos os investidores e j& iniciou
os contatos para o langamento nos préximos meses de agoes
para as pessoas fisicas (dentro do espirito do artigo 14,
que permite a deducdo de até cem por cento na renda bru-
ta do contribuinte).

DUBOM ultrapassa
a barreira dos mil

No nosso primeiro Informative DUBOM anunciamos que
j& estdvamos préximos da barreira dos mil acionistas. Esta
marca, hoje, j4 estd de muito ultrapassada. Entre os nos-
sos novos investidores, podemos destacar: CIA. CERVEJA-
RIA BRAHMA, ERICKSON DO BRASIL, BMG CORRETO-
RA S/A, BANCO ANDRADE ARNAUD S/A, GIROFLEX POL-
TRONAS E CADEIRAS S/A, CIA. AROMATICA BRASILEI-
RA (CABIAC), TONIATO FRIGORIFICO S/A, entre outros.

Equipamento
da fabrica
chegara no

meés de outubro

A emprésa que venceu a concorréncia internacional
para fornecimento do equipamento da DUBOM S/A,
a G. MAZZONI S/A, da Itdlia, confirmou para outu-
bro a entrega do equipamento que dard ao Nordeste
uma das mais modernas fdbricas de sabonetes e sa-
béo de todo o mundo. Ainda éste ano, o equipamen-
to entrard na sua fase experimental de funcionamen-
to, para comecar a produzir em escala industrial no
ano de 1972.

VISITE O NORDESTE E VEJA O SEU DINHEIRO GERANDO O PROGRESSO.

Teremos o maximo prazer em recebelo em Natal e leva-lo a conhecer nossa nova fabrica.
Em novembro, espere o nosso INFORMATIVO DUBOM N.° 3. Até la.



