


Novo painel espumado e reestilizado. Novo econémetro SVA. Ar condicionado.

Por fora, o Voyage 84 apaixona pelas novas
cores metalicas, os vidros verdes, as elegantes
rodas de liga leve. Por dentro, ele € um pequeno
exemplo de como o resto do mundo deveria ser:
silencioso, seguro, aconchegante.

Comegando pelo carpete alto do assoalho,
subindo pelos revestimentos luxuosos das portas
e dos bancos, passando pelos cintos de 3 pontos
com enrolador automatico e chegando ao porta-
luvas iluminado.

Mas a maior surpresa é na horade dirigir.
Enquanto o novo e econémico motor 1.6 responde
com poténcia e agilidade ao menor toque,
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Av. Tavares de Lira, 159

Filial Alecrim — Av. Pres. Sarmento, 592
Telefones: 222-0140/223-1931

Revendedores autorizados
VOLKSWAGEN
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Detalhes de estilo ainda mais atuais.

a estabilidade surpreende mesmo nas curvas
mais fechadas. Junte tudo isso e vocé tera
um carro capaz de tornar o simples trajeto casa-
escritério numa experiéncia emocionante.
Experimente o Voyage 84 a alcool ou
agasolina no seu Concessionario Volkswagen.
L4 vocé encontra um plano de pagamento
perfeito para o seu bolso. o .
Voyage 84. Vocé nunca dirigiu assim.
Com tanto conforto, com tanto prazer.

- ——— — — —
Rua Nascimento de Castro, 1597

Filial Alecrim — Rua Cel. Estevan, 1576
Telefones: 223-4566/223-3228 !

para o Rio Grande do Norte
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A relacdodas 100 maiores

Como sempre faz todos os anos,
RN-ECONOMICO publica neste
numero a relagdo das 100 empresas
que mais pagaram ICM ao fisco es-
tadual no ultimo exercicio. Trata-
se de um trabalho elaborado com
muito critério e competéncia por
uma equipe da Secretaria da Fazen-
da, que dedica alguns dias a esse le-
vantamento. Ao correr dos anos, a
credibilidade desse trabalho se
transformou num termdmetro pa-
ra aferir a prépria temperatura do
crescimento e/ou comportamento
da economia do Rio Grande do Nor-
te através do desempenho das em-
presas nos mais diversos setores.
Este ano, a relagdo é sobremaneira
significativa da conjuntura atual.
Algumas ligeiras oscilagdes vao cau-

sar surpresas, mas tém, no contex-
to das préprias explicagdes do Se-
cretario da Fazenda, esbogadas em
matéria que precede a publicagio da
relagdo, o diagndstico preciso. A eco-
nomia potiguar tem suas singulari-
dades, que podem ser melhor ava-
liadas na apreciagdo das modifi-
cagdes nas posigdes das empre-
sas. Ha setores que avanga-
ram, outros que apresentaram ligei-
ros recuos € um — o da agroindus-
tria agucareira — que demonstra
plena vitalidade, representado pela
expressiva posicdo da Usina Esti-
vas. A relagdo — ou mais precisa-
mente, as relagdes, pois que elas
se dividem em Capital, interior e Ge-
ral — val publicada a partir da pa-
gina 14.
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A loja de Zildamir na fase final de instalaciio

NO RITMO DAS NO-
VAS ATIVIDADES —
Tanto Zildamir Soares
(ex-A Sertaneja), como
Anténio Gentil (ex-Gru-
po Unido), ja estdo a ple-
no vapor no ritmo das
suas novas atividades
como empresarios lojis-
tas desligados dos gru-
pos onde atuavam. Zil-
damir, pronto para fazer
funcionar o seu «Ponto
Quente», na Ulisses Cal-
das, explorando o ramo
em que sempre traba-
lhou: eletrodomésticos.
Anténio Gentil com a Pi-
ter Shop e a Charmant
Modas, devendo langar a
«Tony Modas», mostran-
do que quer realmente
partir para um v6o pro-
prio. Ambos muito con-
fiantes.

* ok Kk Kk

NOVO ESTILO DE «A
SERTANEJA» — Depois
de explorar, por muito
tempo, uma temadtica pu-
blicitaria, a «A Sertane-
ja», de Radir Pereira &
Cia., esta executando
uma campanha em novo

estilo. A decisdo do gru-
po leva em conta que a
concorréncia cresceu
muito e, ao que tudo in-
dica, nada tem com a
saida de Zildamir Soares
do seu comando opera-
cional.

* ok Kk k ok k

ESPERANCA DO CO-
MERCIO EM MAIO —

O SPC d4 suporte ao SAC

Mesmo com indices
sempre desanimadores
de vendas, o comércio de
Natal faz muita fé nas
possibilidades de uma
reativagio em maio. O
motivo é o Dia das Maes,
que sempre funciona co-
mo catalisador do consu-
mo, mesmo nas maiores
crises. O Clube de Dire-
tores Lojistas preparou
campanha especial, in-

Colchdes -T] !

corporando-se a uma
promogio de nivel nacio-
nal  realizada pelos
CDLs. A entidade est4
muito animada com o su-
cesso do SAC — Servigo
de Atendimento ao Che-
que, que visa proteger
0s comerciantes contra o
cheque sem fundo.

LA .6 B &

ARMAZEM PARA
AMPLIA INSTALA-
COES — Segundo o Ge-
rente de Expansdo, Mar-
cantoni Gadelha de Sou-
za, 0 Armazém Pard es-
td duplicando a drea de
exposi¢do de vendas da
loja matriz na Avenida
Presidente Bandeira.
Ele diz que isso faz parte
do plano de expansio
que vem sendo executa-
do e no qual se incluiu
também a inauguragio
de uma nova loja na Ave-
nida Prudente de Mo-
rais. O proposito, segun-
do garante Marcawmtoni,
‘*é de atender cada vez
mais e melhor aos clien-
tes, além de oferecer

mais op¢des no mercado
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de construgido civil de
Natal™".

BANCOS PARTEM
PARA INSTALACOES
— Boa parte dos bancos
que tém agéncias em
Natal estdo partindo pa-
ra a implantagdo de ins-
talagdes em prédios pro-
prios. Os bancos, desta
forma, estdo se transfor-
mando nos grandes com-
pradores de terrenos no
Centro da Cidade. O
Banco Safra, inclusive,
ja estd com o seu prédio
em fase final de acaba-
mento na rua Joao Pes-
soa.

* ok k k k%

EXPORTACOES DA
SIMAS — A Simas In-
dustrial continua de-
senvolvendo a sua politi-
ca de exportagio de ca-
ramelos e balas para o
exterior, com grande su-
cesso.  Recentemente,
fechou contrato para no-
vas exportagdes destina-
das a Houston, nos Esta-
dos Unidos e para o Pa-
nama. Também acaba de
acertar o embarque de
10 containers extras para
os Listados Unidos.

LI IR I O &

NOVA LOJA DA CO-
MERCIAL — A Comer-
cial José Lucena esta
saindo com nova loja na
Presidente Bandeira, no
préximo més. Dessa vez
é o lojao do ferro porque
serd especializada na
venda de ferro e ago para
construgdo civil em ge-
ral.

Se trata de mais um
arrojado lancamento que
cobrird uma drea de 800
mctros quadrados €

A sede da agéncia do Safra

pronto para servir nos
mais rigorosos detalhes,
pois além da venda em
varejo, dispord a loja de
uma balanc¢a industrial
com capacidade de pesa-
gem para até 60 tonela-
das—

Os construtores ga-
nhardo com isso pois na
praga daqui terao o mes-
mo tratamento que te-

riam com vendedores de
outras pracgas.

RN/ECONOMICO
AMPLIA PARQUE
GRAFICO — RN/ECO-
NOMICO acaba de in-
corporar ao seu parque
grafico mais. duas mo-

A loja do ferro, em fase de conclusio

dernas impressoras Sol-
na. Dessa forma, fica em
condi¢dbes de. competir,
em pé de igualdade, com
os mais modernos par-
ques graficos do Nordes-
te e alcanga uma capaci-
dade de impressao de al-
to uivel, sobretudo parz
revistas, jornais, folders
cartazes em cores e poli-
cromia.

RN/ECONOMICO
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Governo e povo

Neste primeiro ano de
administragdo do Prefeito
Marcos Formiga, todos os
resultados positivos devem ser
creditados a um trabalho
em conjunto, em que Governo e
povo se uniram para resolver
problemas, transpor obstaculos,
vencer barreiras.

Essa participagdo néo é de
hoje. E uma experiéncia

unidos jJamais
serao vencidos.

vitoriosa que vem da
administrag¢do do ex-Prefeito
José Agripino, hoje a frente do
Governo do Estado.

Com Governo, Prefeito e
povo unidos em torno do
objetivo maior de cuidar, em
todos os detalhes, do progresso
do RN, o balango de um ano de
atividades s0 podia ser positivo.

Apesar das dificuldades por
que passa o pais e, por

extensdo, 0 nosso
Estado e também
nossa cidade Natal.
Mas valeu. Neste
primeiro ano foram
realizadas 87 obras.
Para os proximos
anos, estaremos
unidos ainda mais.
Trabalhando pela
nossa cidade Natal.

Governo José Agripino
Administracio Marcos Formiga



ARTIGO

As capitanias

MANOEL BARBOSA

E impossivel governar o Rio Grande do Norte com
o tipo de politica fraticida que é praticada no momen-
to, heran¢a de um donatarismo atdvico e castrador de
vocagbes. Esse tipo de politica, fruto da estrutura ar-
caica de uma Regido que ainda niio obteve a sua efeti-
va independéncia sécio-administrativa, descamba pa-
ra o duelo frontal de grupos e numa espécie de lotea-
mento permanente do Estado. Quem estd no Governo
ndo se defronta propriamente com uma Oposicio fis-
calizadora, mas tem de enfrentar a ira dos que, no mo-
mento, foram afastados dos «lotes». E um processo
tdo enraizado que deforma as melhores intengées.
Quem nele estd empenhado, por for¢a das circunstin-
cias e pela viruléncia da sua dinamica, perde o senso
de anilise, o limite das medidas, a capacidade de jul-
gamento. O envolvimento é poderoso. E como um re-
demoinho do qual nio se pode escapar. Ou areia mo-
vedi¢a. Ou mesmo um estado de embriaguez onde se
perde a linha de lucidez e o comportamento foge dos
parametros da sensatez e do bom senso. E um envol-
vimento tiio peculiar, de causas tio ancestrais, que ar-
rasta as melhores inteligéncias, enrigece as melhores
boas vontades, cega as mais agudas visdes. Quem
vem de fora — como é o meu caso — niio consegue
compreender o nivel de certos édios, a substincia de
alguns distanciamentos, a constincia de determina-
das incompatibilidades.

E possivel que o meu enfoque particular niio seja
compreendido por nenhum dos personagens em ques-
tio. Mesmo porque, nio esti em questio nenhum
personagem em particular, mas toda uma cena. Do
mesmo modo como eu niio compreendo todas as vicis-
situdes dessa situacio. Talvez também porque nio
conheca os detalhes das origens dos rancores secre-
tos de cada um. Talvez. Quando o espaco é pequeno e
as oportunidades sdo poucas, certos golpes e situa-
¢des tém um significado muito maior do que nos luga-
res onde hd maior variedade de opcdes e os espagos
sio maiores. E possivel que haja marcas tio profun-
das que o tempo ndo possa apagar.

Se existem essas marcas, ¢ uma situacgiio absurda.
0 tempo nido pode parar para dar ouvidos a brados de
vinganca. Nio se pode ficar presos a gritos parados no
tempo, nem a dores ji sofridas, sejam elas quais fo-
rem. Uma geragciio ndo pode pagar os pecados da ou-
tra. Evolugiio é escoimar os erros e, dos ensaios, apro-
veitar o que é mais iitil para a espécie.

Uma das teorias para a extingiio dos dinossauros é
que eles gastaram a sua colossal forca numa luta entre
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si pela pouca comida que restou apés a queda de um
asteréide sobre a superficie terrestre ha uns 65 mi-
lhdes de anos.

As forgas do Rio Grande do Norte niio podem con-
tinuar sendo desperdi¢cadas numa luta entre si. Ainda
mais que, em se unindo essas forcas, poderi ser pro-
duzida comida em quantidade para todo mundo, so-
brando ainda para exportar ou trocar pelos produtos
de que o Estado precisa.

0 que se estd vendo no momento é um tremendo
processo de desperdicio de forgas. De todos os lados.
0 Governo niio pode governar, a legitima Oposicdo
nao pode se opor, porque entre um e outro se inter-
poem e se interpenetram o antigo espirito donatarista,
salpicado com desdobramentos pessoais ou familiares
num imenso caldeiriio que fervilha em pressiio sempre
crescente.

No final, ninguém sai ganhando e todos saem per-
dendo.

O quadro simplificado da situagio do Rio Grande
do Norte é: 0 de um mero espectador do despertar dos
seus vizinhos, ao sul e ao norte. O Rio Grande do Nor-
te parece a estagnacdo cercada de dinamismo por to-
dos os lados: a Paraiba fervilha; o Ceard desafia o Go-
verno Federal; Alagoas constréi um espirito uno em
torno de uma filosofia de valorizaciio do Estado; Per-
nambuco se enfatiota todo para ocupar as tribunas na-
cionais.

E o Rio Grande do Norte exaure suas for¢cas dentro
das suas préprias fronteiras, exercitando o masoquis-
mo, se torturando, abrindo os flancos, cedendo espa-
¢0S que nunca ocupou, recuando mais, esmurrando o
préprio queixo e arremetendo-se com a ponta da cabe-
¢a em s6lidos muros.

Os jovens tém ar de cansados, os mais velhos tém
no rosto a amargura e a desconfianca.

H4 arrufos que dificultam entendimentos; hd mss
vontades que perturbam o bom senso comum; h4 con-
flitos dificeis de conciliar. Porém, acima de tudo isso,
h4 interesses de alguns setores mesquinhos — justa-
mente os que nada tém a dar ao Estado, em tempos
normais e que se beneficiam de todos esses desencon-
tros. Estes, tém o que perder quando o Estado e o seu
povo realmente comecarem a ganhar.

Foi numa situaciio assim como essa, na India, que
Gandhi jejuou e fez greve de fome até conseguir a paz
e a reconcilia¢iio nacional.

No Rio Grande do Norte ele ndo se daria ao traba-
lho de se arriscar tanto. Morreria de fome.



Haroldo tem uma visao especial do comportamento da arrecadacao

IMPOSTOS

Haroldo acha que arrecadou
bem mas vé futuroincerto

Ao apreciar para RN/ECONOMI-
CO a listagem das 100 empresas do
Estado que mais contribuiram com
Imposto sobre Circulagio de Merca-
dorias (ICM) no ano de 1983, de acor-
do com dados do Centro de Informa-
¢oes Econémico-Fiscais, o Secretario
da Fazenda, Haroldo Bezerra, mos-
trou-se entre razoavelmente satisfei-
to, com o resultado do ano fiscal, e
pressuroso, ao encarar as perspecti-
vas para este ano. A arrecadagio,
que teve um aumento de 120% contra
uma inflagdo de 211%, foi, no entan-
to, menor do que a de 1982, disse ele.
E afirmou que, em termos reais, a
receita de 1983, no valor de Cr$ 28,7
bilhoes, teve um crescimento 71
contra 100 de 1982.

Folheando com desvelo as lista-
gens daquelas que ele denomina “‘as
100 empresas honradas’’, divididas
em grupos, do Estado, Capital ¢ Inte-
rior, Bezerra justifica seu contenta-
mento por ter podido manter em dia o

pagamento do funcionalismo, mas re-
vela, com sobriedade, que, se dis-
pOs dos Cr$ 28,7 bilhdes, pagou um
total de saldrios que chegou a Cr$ 34
bilhdes. ‘A complementagdo’’,
apressou-se em explicar, ‘‘veio dos
repasses federais, do Fundo de Parti-
cipag¢dao. Na verdade, o Estado arre-
cadou o que daria para cobrir 60% da
folha de pagamento da administragao
direta’’.

CIRCULACAO — Colocando em
evidéncia o fato de que a circulagio
da moeda na capital é alimentada pri-
mordialmente pelo funcionalismo pu-
blico — federal, estadual e munici-
pal —, o Secretario salienta a dialéti-
ca existente entre os indices de arre-
cadacgdo do ICM e o0 aumento dos ven-
cimentos. ‘‘Havendo uma arrecada-
¢do menor h4, em consequéncia, um
reajuste salarial menor, pois os indi-
ces sdo feitos com base naquela re-
ceita. De 1982 para 1983 o cresci-

mento que obtivemos, de 82%, ficou
igualado com o indice do reajuste sa-
larial dado no ano passado’’.

O Secretario compreende que den-
tro do quadro recessivo o consumo da
produgido industrial do Estado enco-
lheu, mas aproveita para demonstrar
a sangria no recolhimento de impos-
tos, exemplificando com dados con-
cretos. Um deles, a chamada econo-
mia invisivel, como subfaturamento
das empresas, comercializagio de
carros usados, produtos faturados
abaixo do preco e, de outro lado, a
nio extrag¢io de notas fiscais, dispen-
sadas pela maior parte dos consumi-
dores, o que leva a um ndo registro
de baixas nos estoques.

“‘O comércio varejista cresceu 82%
de um ano para o outro, o que nos
leva a hipétese de que, na Capital, hj
um mercado consumidor essencial-
mente de funciondrios publicos, uma
vez que eles tiveram um aumento
exatamente em torno desse percen-
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tual. E, como houve um crescimento
menor na arrecadagido, houve uma
circulagio de moeda também menor,
em razio dos indices do reajuste. Daj
a dificuldade de darmos um aumento
mais substancial no ano passado.
Mantivemos, contudo, em dia o paga-
mento, tanto porque o aumento foi
proporcional a arrecadag¢io, como
porque fizemos uma contencdo de
despesas, numa gestio financeira ra-
zodvel. Tenho a impressio que o Go-
verno calculard o aumento com a real
possibilidade de manter em dia o pa-
gamento de sua folha de pessoal, ndo
perdendo de vista a potencialidade da
arrecadac¢ido. Que adianta dar-se um
aumento se se torna impossivel paga-
lo?”’

Para 1984, o Secretario exibe uma
«euforia comedida». ‘‘As perspecti-
vas siao animadoras, pois o setor agri-
cola devera ter um ano de safras ra-
zodveis, nos possibilitando uma redu-
¢do da dependéncia do mercado for-
necedor do Sul. Confirmado o inver-
no, a populagio terd uma melhoria
em suas condi¢des gerais de vida, a
medida em que a economia se recu-
pera no setor agricola. Registre-se,
contudo, que o Rio Grande do Norte
nao é a locomotiva da economia dare-
gido. Estamos com prentncios de
melhoria, mas dentro de uma euforia
comedida. Haverd bem-estar para o
pessoal do campo, que s3o consumi-
dores marginais, com a maioria da
populagio trabalhando apenas para
sobreviver. Basta vermos que ha 360
mil alistados nas frentes de traba-
lho’’.

O DESEMPENHO DAS EMPRE-
SAS — Das 19 mil empresas cadas-
tradas pela Secretaria da Fazenda,
informou o Secretdrio, apenas mil de-
las garantem a maior fatia da arreca-
dagdo do ICM, representando 92%
do total. Com relagio as «100 mais
honradas», significam 62% da arre-
cadacdo do Estado, tendo contribuido
em 1983 com Cr$ 17 bilhées 850 mi-
1hoes.

Apesar dos efeitos da estiagem,
que vem solapando a economia esta-
dual hd cinco anos, um dado novo foi
extraido da relagio das 100 mais do
ano de 1983: a indistria de beneficia-
mento tomou a dianteira na arrecada-
¢do. Em relagdo ao Estado, a agro-in-
distria de acticar e dlcool ficou em
primeiro lugar, com a Usina Estivas
tomando a lideranga da Confecgbes
Guararapes, que, despontando como
primeira colocada ha varios anos,

Guararapes: sempre bem

Menos producio, menos imposto

passou para o segundo lugar. O cres- O campo reflete a crise
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cimento da agro-inddstria agucarei-
ra, de 267% em relagio a 1982, € se-
guido do setor de confecgdes e fios de
algoddo, que cresceu 104 por cento.
O algodao, sozinho, teve um cresci-
mento de 197% em comparacio a
1982, registrando-se um fenémeno
com relagdo a Companhia de Finan-
ciamento da Produgio (CFP), que tra-
balha com cotas de algoddo a pregos
minimos: do 97.° lugar que ocupava
em 1982 passou para um folgado 11.°
narelacdo das que mais contribuiram
em 1983. O segredo desse desloca-
mento vertiginoso é explicado com
naturalidade pelo Secretdrio da Fa-
zenda.

ALGODAO — “‘Costuma-se dizer



que o algoddo é o principal produto
em relacdo ao ICM, mas nos dois l-
timos anos o agicar tem tomado a
dianteira. Os pregos acompanharam
a inflacdo e a produgao foi razoavel,
jd que a cana nao foi afetada, tanto
quanto o algodio, pois sua produgio
se localiza no litoral, onde a queda de
chuvas é maior. J4 com o algodio,
apesar da safra ter sido de 14 mil to-
neladas em 1982 e caido para apenas
seis mil toneladas no ano passado,
cresceu no quadro de arrecadagio
dessas inddstrias em razdo do prego
do quilo. Se o quilo era cobrado a
Cr$ 120,00 em 1982, no ano passado
alcancou o prego de Cr$ 600,00. O ca-
so da CFP, por exemplo, € normal. O
Governo determina o pre¢o minimo
do produto e quando a safra € grande
o Governn banca esse preco, através

da CFP, que compra essa produgio.
Assim, a CFP fez estoques durante os
dltimos anos e, agora, com a escassez
do produto, devido a problemas cli-
maticos — a safra era de 30 toneladas
no Estado e baixou para seis tonela-
das —, em 83 ela deve ter vendido to-
do o seu estoque. O algodao chegou a
197% do recolhimento, com relagio a
82, enquanto o aglicar ficou com 200
por cento’’.

Na drea do agiicar, Bezerra explica
que o deslocamento da Destilaria
Baja Formosa do 15.° lugar de 1982
para o 5.° em 1983 por ter o grupo
absorvido outra usina e feito a contri-
bui¢io em seu proprio nome. O fato
da Guararapes ter passado para o se-
gundo lugar, na listagem do Estado,
deu-se por ter sido de 104% o cresci-
mento do grupo de confecgdes e abai-

xo0 da média de recolhimento de ICM
no Estado.

SUPERMERCADOS — Nos seto-
res ue supermercados e de eletrodo-
mésticos, na Capital, a crise contri-
buiu para deslocamentos que mo--
tram um crescimento significativo de
certas empresas e desempenhos ini-
bidos de outras, mas houve fatores
outros que atingiram tais performan-
ces, que o Secretario prefere nio des-
tacar. O Nordestao e o Minipregc
passaram a ocupar posig¢des inferio-
res as de 1982 e, no computo de 83, o
Minipre¢o passou a frente de seu
concorrente: do 9.° lugar de 82 pas-
sou para o 15.°, mas o Nordestio,
que estava em 8.° em 82, desceu para
17.° lugar no ano que passou. Ne-
nhum dos dois obtiveram, no entan-

O usineiro e empresario Murilo
Tavares de Melo nio tem a imagem
que geralmente se faz de um usi-
neiro. E, se se for avaliar pela sua
simplicidade e sobriedade de ges-
tos e palavras, também sera difi-
cil perceber que ele é o lider de um
grupo empresarial que, no Rio
Grande do Norte, passou na frente
da Guararapes na lista das empre-
sas que mais recothem Imposto de
Circulagio de Mercadorias (ICM)
e tem um capital de Cr$ 7 bilhées
243 milhées 500 mil. Mas, na ver-
dade, se a sobriedade é um traco
marcante na personalidade desse
pernambucano esguio, alto e cal-
mo, a simplicidade — se bem que
exista, em esséncia, porém de for-
ma elegante — é um misto de se-
guranca e cautela de quem, além
de presidir o grupo que controla a
Usina Estivas em Goianinha, Rio
Grande do Norte, tem ainda as
Usinas Central, Olho D’Agua e
Destilaria Giasa, em Pernambuco,
além da Indiistria de Alimentos
Maguari S/A, também naquele
Estado, além de estar diversifican-
do suas atividades com aplicacées
em soja e pecuiria, em Mato Gros-
$0, COm recursos proprios.

MESMO COM A SECA — Mu-
rilo Tavares, talvez porque esteja

Um usineiro tranquilo que
nao parece com um usineiro

no niicleo de uma empresa dinimi-
ca e que, por dois anos, é a segun-
da do Nordeste na producio de
agucar, nio encara o fato da Usina
Estivas liderar a lista de contri-
buintes do ICM no Estado em 1983
como um acontecimento de grande
destaque econémico. Fica até
mesmo algo embaracado para en-
contrar uma explicaciio. E arrisca
apenas a opinar:

“Talvez o fato da Guararapes
ter fechado a sua fibrica em Mos-
sord. Deve ter sido isso”’.

Mas niao di mostras de entu-
siasmo especial. Uma atitude que,
também, nada tem de falsa mo-
déstia, ou timidez. Porque, no seu
modo sobrio e na sua seguranca,
Murilo Tavares nio hesita em rela-
cionar dados que traduzem bem as
razoes dos bons resultados obtidos
pela Usina Estivas. Revela, por
exemplo, que tem havido a preo-
cupacio constante de atualizacgiio
tecnoldgica e de investimento no
parque da usina, com a contrata-
¢io de mio-de-obra do mais alto
nivel tanto estrangeira como na-
cional — h4, inclusive, um enge-
nheiro sul-africano entre os técni-
cos estrangeiros que prestam as-
sisténcia.

‘“Sé entre transporte e equipa-

mento, ja investimos este ano cer-
ca de 900 milhdes de cruzeiros”’,
observa Murilo.

E claro que a Estivas, estando
localizada no Agreste, drea que foi
muito afetada pela falta de chuvas,
nio poderia ter escapado incélu-
me a seca. Sua produciio foi redu-
zida em cerca de (5%, por causa
da estiagem.

AMPLIACAO, COM RECUR-
SOS PROPRIOS — A Usina Esti-
vas niio é sé producio de agcicar,
porém. Desde 1979 ela vem produ-
zindo dlcool. Inicialmente, ela co-
mecou com uma destilaria com ca-
pacidade para produzir 60 mil li-
tros. Mas, agora, ja partiu para a
montagem de outra, ji em fase de
implantag¢io, com a capacidade de
produzir 150 mil litros. Segundo
tudo indica, ji devera estar funcio-
nando nesta safra. O investimento
€ em torno de Cr$ 1 bilhdo 200 mi-
lhdes, de recursos préprios.

A medida que Murilo Tavares
vai entrando em detalhes sobre as
atividades do grupo deixa entrever
um leve entusiasmo. Um entusias-
mo mesclado com orgulho, quando
assinala que os ultimos investi-
mentos, que tém proporcionado
essa escala ascensional, sio do
préprio grupo. A essa altura, ele
nio pode deixar de mencionar, de
passagem, as dificuldades existen-
tes atualmente para oS empresa-
rios — e destaca as maiores difi-
culdades para os pequenos, embo-
ra certamente nio seja o seu ca-

T — e —— e ———
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Supermercado: bom comportamento

to, a expressiva participacio de um
concorrente que, inaugurado em
meados do ano que passou, alcancou
um invejavel 8.° lugar. Apesar das
dificuldades trazidas pelo quadro re-
cessivo, o Bompreco S/A — Super-
mercados do Nordeste faturou o que
lhe possibilitou recolher Cr$ .....
465.776.774, enquanto o Minipreco
recolhia Cr$ 284.197.423 e o Nordes-
tao Cr$ 240.925.759. O setor, como
um todo mostrou um desempenho sa-
tisfatorio, passando dos Cr$ 240 mi-
lhées arrecadados em 82, apenas pe-
los dois primeiros, para Cr$ 989 mi-
lhdes em 1983.

Com rela¢io & Companhia Brasilei-
ra de Alimentos, empresa publica de
direito privado, que do 12.° lugar de
1982, no grupo de empresas que mais
arrecadaram em todo o Estado, pas-

so — em busca de recursos para
investimentos em suas empresas.

CONFIANCA, APESAR DE TU-
DO — Porque a colocacio do em-
presirio, no contexto das dificul-

dades do momento, sao abrangen-
tes. No caso especifico da usina e
dos outros negécios do grupo, ele
diz que os problemas é que as ne-
cessidades de investimentos sio
muito grandes. Da exemplos bem

A

concretos com as préprias pecas
da usina, que sio verdadeiros
mastodontes de ferro e aco pesan-
do até 500 toneladas:

‘0 fato”’ —diz — *‘é que esta
faltando crédito para o setor. Nao
ha mais crédito subsidiado. A falta
de recursos estd atrapalhando
muitos produtores’’.

Como outros empresarios dedi-
cados ao setor produtivo, ele ie-
monstra insatisfacio com a politica
econémica que privilegia o setor
especulativo. Encontra uma boa
imagem para mostrar o perigoso
caminho a que essa politica pode
levar:

‘“‘Em breve, estaremos todos co-
mendo sanduiches de ORTNs, por-
que € s6 o que o Pais vai produ-
zir’’.

Nada parecido com desinimo,
porém. Murilo Tavares afirma que
o propésito do grupo é continuar
investindo e com suas atividades
produtivas. Ele acha que, quem
estiver superando a crise ou, pelo
menos, sobrevivendo com ela, sé
tem razdo para confiar no futuro.
0 grupo que preside — que tem na
direcio comercial Virgir Tavares
de Melo, na Industrial Vinicios Ta-
vares de Melo e como Diretor-
Gerente Eurico Sa Leitio — em-
prega, no conjunto de empresas,
cerca de sete mil pessoas, parte
delas em periodos alternados.
Com crise ou sem crise, dificulda-
de ou ndo de capital para investi-
mento, o jeito é crescer. E tem
crescido.

. |
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sou para o 10.° e, na Capital, do 9.°
para o 6.°. Para o Secretario Haroldo
Bezerra, o fato talvez se deva ao cres-
cimento do niimero de suas unidades,
com uma maior procura dos consumi-

dores. ]
Além disso, Bezerra lembra que

a Cobal extrapola sua funcdo de
abastecedora de varejistas, vendendo
também por atacado para o interior.
No setor de eletrodomésticos hou-
ve surpresas, explicdveis pela crise,
mas também por causas aparente-
mente sem justificativa. Algumas
empresas, como a Comercial Regio
S/A, uma das locomotivas do setor,
teve uma atuacio pouco expressiva

em 1983, aparecendo em 28.° lugar,
quando, em 1982, ela estava em 7.°.
Assim ocorreu igualmente com a Ra-
dir Pereira e Cia., que desceu do 6.°
lugar para o 13.°. No comércio de vei-
culos e pegas ocorreram também des-
locamentos que sé uma politica de
merchandising bem acertada poderia
explicar. Como se registrou com a Di-
vemo S/A — Distribuidora Potiguar
de Veiculos e Motores, que negocia
com caminhées e veiculos pesados,
que passou do 17.° lugar para o
18.°, enquanto a Natal Veiculos e Pe-
cas, na venda macica de automéveis,
deslocou-se do 10.° para o 16.° lu-
gar. O

IMPOSTOS (1)
Pela arrecadacdodo ICM

progndsticos

Se a arrecadacao global de Imposto
sobre Circulacio de Mercadorias —
ICM, for utilizado para aferir o de-
sempenho da economia norte-rio-
grandense nestes dltimos dois anos,
nao se poderd evitar um progndstico
pessimista. De fato, para uma infla-
¢ao de 180 por cento no ano de 1982,
a arrecadagao global do ICM naquele
ano situou-se na casa dos 99 por cen-
to, ao passo que em 1983 cresceu em
torno de 121 por cento para uma in-
flagdao anual da ordem de 210 por cen-
to.

Dos trés principais setores de nos-
sa economia — industria de transfor-
macio, inddstria de beneficiamento e
comércio varejista — quem apresen-
tou o melhor desempenho foi a indus-
tria de beneficiamento, com cresci-
mento de 197 por cento em relagao ao
ano anterior, seguida pela inddstria
de transformacio (137%) e comércio
varejista com apenas 87%.

Na opinido de José Jacaiina de As-
sunc¢ido, Subcoordenador do Centro
de Informagoes Econdmicas da Secre-
taria da Fazenda do Estado, existem
algumas explica¢bes para as quedas
da arrecada¢io do ICM nestes ulti-
mos dois anos. A principal delas, se-
ria a estiagem que, reduzindo drasti-
camente a produgio de bens de con-
sumo — géneros alimenticios — teria
reflexos imediatos sobre o montante
tributado por aquele imposto. Outro
fator decisivo seria a recessao econd-
mica no periodo compreendido, com
fortes reflexos sobre os saldrios, re-
duzindo os niveis de consumo e ge-

12

sdo péssimos

rando desemprego, elemento indica-
dor da queda da atividade econémica.

SECA — De fato, a falta de chuvas

mos de producio agucareira e algo-
doeira, apresentou resultados relati-
vamente bons. Com efeito, mesmo
diante de fatores adversos como a re-
cessdo e a seca, a indistria de deri-
vados da cana-de-agticar (a¢ucar refi-
nado e dlcool combustivel) cresceu
266 por cento, em 1983, acima por-
tanto da inflagdo daquele ano. A in-
distria de beneficiamento de algodao
também teve um bom desempenho,
pois cresceu 197 por cento. Para o
fraco desempenho do setor varejista,
sé caberia uma explicacdo: o achata-
mento salarial, que obriga o consumi-
dor a reduzir seus gastos com a varia
da gama de produtos oferecidos pe-
los supermercados, limitando-se tio-
somente ao estritamente necessdrio.
Mas Jacaina de Assuncio observa
um fator mais grave por trds do pano
de fundo da crise econdmica que am-
pliou nos tltimos dois anos: a deses-
truturagdo da economia de subsistén-
cia no campo, em sequéncia is trans-
formagdes sofridas na estrutura fun-
didria rural, ambas na esteira da re-
cessao. Lamenta ele que o homem do
campo, tradicionalmente ligado até
por motivagdes culturais  terra, este-

reduziu o plantio agricola, haja vista ja se desfazendo de seus bens de pro-

que os bancos nao abriram linhas de
financiamento para o campo, notada-

50 G A R

Jacauna: explicagdes para a queda

mente ao longo de todo o ano que
passou. Em consequéncia, a produ-
¢ao de matérias-primas para a nossa
industria téxtil se ressentiu, tendo re-
sultado no fechamento de algumas
empresas, 0 que por sua vez levou a
dispensa de mao-de-obra, vez que
nio foi compensada com a abertura
de novos mercados de trabalho.

Mas nem tudo foi negativo. O cres-
cimento da indistria de transforma-
¢do, por exemplo, sobretudo nos ra-

ducao — as pequenas e médias pro-
priedades rurais — que tém um peso

decisivo sobre o volume de géneros
alimenticios produzidos ali, a fim de
investir no mercado financeiro, atrai-
do pelos altos rendimentos mensais
das cadernetas de poupanga e do
mercado aberto. Resulta disso que as
pequenas e médias glebas, antes pro-
dutivas, sao absorvidas pelas gran-
des propriedades rurais e se tornam,
via de regra, improdutivas, com con-
sequéncias lamentiveis em todos os
sentidos, haja vista os problemas so-
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Equipe da Fazenda: trabalho constante

ciais gerados com a migragio do cam-
po para as dreas urbanas. Para Ja-
caina, niao falta mercado para os pro-
dutos vindos do campo, destacando a
cana-de-agucar e algoddo, para nio
falar no feijio e no milho e nos de-
mais géneros alimenticios, sempre
escassos € com pregos elevadissimos
nos mercados e supermercados de
Natal. O ideal seria portanto, obser-
va, que o homem do campo nio preci-
sasse migrar para a cidade, pois isto
além de gerar mais ICM geraria prin-
cipalmente riqueza para o Estado.
Sobre as acusagdes periddicas pu-
blicadas na imprensa potiguar de que
o Governo Estadual ndo dé incentivos
fiscais a implantacio de novas indis-
trias, Jacadna assinala que tais de-
nincias carecem de fundamento. Re-
conhece que o Rio Grande do Norte
tem perdido, nos ultimos anos, a con-
corréncia para o Estado do Ceard no
tocante a instalagdes de novas em-
presas. Mas explica que isto aconte-

N7\

Sdo Miguel: subindo
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Comércio: caindo

ceu ndo por falta de incentivos, mas
por uma politica fiscal adotada pelo
Estado vizinho que nio hesita em fe-
rir a prépria Constituicio Federal, em
seu artigo de n.° 24. Dar incentivos
de iseng¢do de ICM até 90 por cento ao
ano, é inconstitucional, observa, e é
assim que o Estado do Ceara vem
conquistando novas inddstrias para o
seu parque produtivo. S6 podemos
oferecer aquilo que estd previsto na
Constituicdo, que sio isengdes gra-
duais de 60 por cento, no primeiro
ano; 50 por cento no segundo ano e
assim sucessivamente, até atingir-
mos os 20 por cento no quinto ano.
Destaca porém que o Governo Esta-
dual esta estudando novas formulas
de incentivos — estudos ja bastante
adiantados, diz — a instalag¢do de no-
vas empresas, pois sabemos da im-
portincia do aumento do mercado de
trabalho para o combate ao desem-
prego. Lembra porém que se todos os
Estados da Unido fornecessem incen-
tivos excessivamente eldsticos a no-
vas empresas, isto resultaria em pre-
juizo para os Estados mais pobres,
haja vista que com tais incentivos a
maioria das grandes empresas opta-
ria por se multiplicar dentro dos Es-
tados economicamente mais fortes do
Pais, de vez que teriam mercado de
consumo assegurado la mesmo.

PERSPECTIVAS — Apesar de tu-
do, Jacaina de Assuncgio vislumbra
perspectivas otimistas para a econo-
mia norte-riograndense, ‘‘até mes-
mo porque ja existem fortes evidén-
cias de que a recessio econdmica esta
comegando a recuar, como mostram
os indicadores econémicos do Sul do
Pais’’. O programa de 4lcalis, agora
encampado pela Petrobrds, estard
produzindo em breve matérias-pri-
mas utilizaveis em cerca de 20 produ-
tos industriais e poderd se transfor-
mar num chamariz de novas indds-
trias num futuro préximo. J4 o Pélo
Metal-Mecanico do Estado em breve
comegard a produzir ago nobre, larga-
mente utilizado pela indistria bélica
e certamente vai abrir um novo hori-
zonte produtivo para o Estado. Desta-
ca ainda as potencialidades minerais
do solo potiguar, como o caulim, exis-
tente. em ambundancia em todo o Es-
tado e agora industrializado pela Ce-
ramica Beatriz. Na opinido de Jacai-
na a cerimica branca abre uma boa
perspectiva para a nossa indistria, ao
lado de outros minérios importantes,
como o tungsténio e a scheelita, e
demais encontraveis no subsolo poti-
guar. O



AS 100 MAIORES CONIRIBUINTES DO ICM NO RIO GRANDE DO NORTE

CAPITAL
ANO BASE: 1983

NUMERO DE ORDEM i RECOLHIMENTO PARTICIPACAO RELATIVA
ANTERIOR  ATUAL RAZAO SOCIAL ATIVIDADE 1983 CEM MAIORES JARRECADAGAOC)]
EMPRESAS TOTAL

01 01 Confecgdes Guararapes S/A Ind. e Com. de Confecgdes 1.365.201.433 11,00 4,76
02 02 Alpargatas Confecgdes Nordeste S/A Ind. e Com. de Confecgdes 1.113.150.753 8,97 3,88
03 03 Natal Industrial S/A Ind. de Benef. de Trigo 1.091.073.416 8,79 3,80
- 04 Bompreco S/A — Supermercados do Nordeste Com. Varej. (Supermercados) 465.776.774 3,75 1,62
07 05 Companhia de Cigarros Souza Cruz Com. de Cigarros 402.833.245 3,25 1,40
09 06 Cia. Brasileira de Alimentos — COBAL Com. Varej. (Supermercados) 359.669.026 2,90 1,25
62 07 Cia. de Financiamento da Produgido — CFP Com. de Prod. Agricolas 351.060.252 2,83 1,22
- 08 Algodoeira Sao Miguel S/A Benef. de Algodao 287.677.543 2,32 1,00
16 09 Ind. e Com. José Carlos S/A Ind. de Benef. de Café 282.187.640 2,27 0,98
05 10 Natal Veiculos e Pegas S/A Com. de Veic. e Pegas 256.336.706 2,07 0,89
11 11 Divemo S/A Dist. Potiguar. de Veiculos e Motores Com. de Veic. e Pegas 237.320.173 1,91 0,83
08 12 Supermercados Miniprego Ltda. Com. Vare]. (Supermercados) 221.114.486 1,78 0,77
13 13 Galvao Mesquita Ferragens S/A Com. de Mat. p/Construgao 215.539.966 1,74 0,75
10 14 Granorte Veiculos e Pecas Ltda. Com. de Veic. e Pegas 212.544.083 1,71 0,74
04 15 SuPermerca_dos Nordestao Ltda. Com. Varej. (Supermercados) 206.834.264 1,67 0,72
14 16 Lojas Americanas . . Com. Varej. de Prod. em Geral 206.294.729 1,66 0,72
20 17 Distribuidora de Automéveis Serido S/A Com. de Veic. e Pegas 203.449 874 1,64 0,7
12 18 Marpas §/A ) Com. de Veic. e Peas 199.082.704 1,60 0,69
18 19 Revendedoras Com. Varej. de Prod. Avon Com. Varej. de Cosmét. e Perfumes 188.830.232 1,52 0,66
21 20 Queiroz Oliveira Com. e Ind. Ltda. Com. Varej. de Mat. p/Construgo 164.692.215 1,33 0,57
36 21 lndus"'_a Jossa_n S/A Com. de Transf. de Metais 153.807.563 1,24 0,54
06 22 Comercial Régio S/A ) Com. de Mov. e Eletrodom. 144.154.940 1,16 0,50
27 23 Importadora Comercial de Madeiras Com. Varej. de Mat. p/ Construgéo 142.436.162 1,15 0,50
24 24 Trevo Ind. e Com. Ltda. Ind. de Benef. de Pedras e Cmento 140.336.281 1,13 0,49
22 25 R. G_Urge| Lt_da- Com. de Mat. p/Construgio 132.483.673 1,07 0,46
32 26 L. Cirne e Cia. Ltda. Com. de Pneus 118.469.728 0,95 0,41
19 27 Agrimex — Agro-Industrial Mercantil Excelsior S/A Com. de Cimento 117.296.142 0,95 0,41
28 28 Camisaria Unido Ltda. Com. de Tec. e Confecgbes 110.945.577 0,89 0,39
23 29 Lojas Brasileiras S/A Com. de Prod. em Geral 109.957.414 0,89 0,38
30 30 Comercial Alcides Araujo Ltda. Com. de Tec. e Confecgbes 108.596.894 0,88 0,38
29 31 Salustino Veiculos S/A Com. de Veic. e Pegas 101.843.054 0,82 0,36
25 32 Radir Pereira & Cia. Com. Varej. de Mév., Eletrodom. e Veiculos 94.171.052 0,76 0,33
38 33 Casa Junior Comercial Ltda. Com, Varej. de Mév. e Eletrodom. 89.352.575 0,72 0,31
35 34 Cia. Paraiba Cimento Portland — CIMEPAR Com. de Cimento 86.492.088 0,70 0,30
37 35 Medeiros e Paiva Ltda. Com. Atacad. de Cereais 85.467.055 0,69 0,30
40 36 Comercial A. M. de Géis Ltda. Com. Varej. de Mév. e Eletrodom. 83.782.353 0,68 0,29
33 37 J. Resende Comércio S/A Com. Varej. de Mév. e Eletrodom. 80.710.594 0,65 0,28
53 38 Marcosa S/A Maquinas e Equipamentos Com. de Mdq. e Equipamentos 80.219.609 0,65 0,28
74 39 Droguistas Potiguares Reunidos Ltda. Com. de Prod. Farmacéuticos 67.832.521 0,55 0,24
50 40 Dist. de Caramelos Natal Ltda. Com. de Prod. p/Conteitarla 66.464.289 } 0,54 0,23

A 29 N A\ . \Nalter Pereira Livraria e Papelaria . Com.Vare). de Livros e Papéis 66 461 587 0,54 \ 0,23
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Moinho de Ouro — Ind. e Com. Ltda.

Matias e Filhos

Trigueiro e Cia.

Sociedade Anénima White Martins

Soriedem S/A — Confec¢les

M. D. Melo Comércio e Industria Ltda.
Sistem — Silveira Irm. Soc. Téc. Mat. Inst. Lida.
Herbus Confec¢des Ltda.

Comercial José Lucena Ltda.

CBV — Industria Mecanica S/A

Cia. Distribuidora de Ferragens — CODIF

J. Olimpio e Cia. Ltda.

Sorvane — Sorvetes e Prod. Alimenticios do Nordeste S/A
Luiz Cavalcanti Comércio Ltda.

Revendedoras Com. Varej. dos Produtos Christian Gray
F. Alves Neto Ltda.

Hughestool Brasil Equip. Industriais Ltda.
Irmaos Oliveira e Cia.

Tecidos Lira de Oliveira Ltda.

Lima Borges Tecidos

Potiguar Veiculos Ltda.

Lundgren Tecidos S/A — Casas Pernambucanas
Norte Gas Butano — Distribuidora Ltda

J. Cabral Fagundes e Cia. Ltda.

Halliburton Inco do Brasil

Promotora de Vendas S/A — Provendas

Luis Veiga e Cia. Ltda.

Potycret — Produtos de Concreto Ltda.

Singer Ltda.

Linhas Correntes Ltda.

Baroid Pigmina Indl. e Comi. Ltda.

F. S. Vasconcelos e Cia. Ltda.

Abrahao Otoch e Cia. Ltda.

Corep — Comercial Repres. Gerais Ltda.

UBM — Unido Brasileira Mineragio S/A
Aganor — Gases e Equipamentos S/A

Dijosete e Cia. Ltda.

J. Motta Industriae Comércio S/A

Cisaf — Comércio e industria de Fibras S/A
Dresser do Brasil Ltda.

Wancorel — Wanderley Comércio e Representa¢ao Ltda.
Manoel Bezerra de Souza

Empesca S/A — Construgbes Navais, Pesca e Exportagdo
Organizagao Distribuidora Pelicano Ltda.

Costa Neto Comercial Ltda.

Labocirurgica Ltda.

Carrilho e Medeiros Ltda.

Odonto Médica Ind. Farmacéutica S/A

A. L. Paiva Ltda.

Unipetrol Suprimentos e Serv. em Petréieo Ltda.
Sociedade Cabral Fagundes Ltda.

Sidney C. Dore — Ind. de Refrigerantes

Jamil Xicrala Farckat

César Comércio e Representagdes Ltda.
Nordiesel Comissdes e Representagfes Lida
Cirurgica Natal Ltda.

Cotonificio Norte-Riograndense S/A




Com. de Pegas e Aces. p/Veiculos
Benef. de Café

Com. de Tec. e Confecgbes

Com. de Prod. Farmacéuticos
Com. de Prod. Quimicos

Ind. e Com. de Confeccbes

Com. de Vidros, etc.
Com. de Mat. p/Construcédo

Ind. de Confecgbes

Com. de Mat. p/Construcéo

Com. de M4q. e Equipamentos
Com. de Mat. p/Construcéio

Com. de Mév. e Eletrodom.

Com. de Sorvetes e Alimentos
Com. de Mév. e Eletrodom.

Com. de Cosmét. e Perfumes
Com. de Veiculos

Com. de Manufaturas Diversas
Com. de Prod. Farmacéuticos
Com. de Tecidos

Com. de Tecidos
Com. de Veiculos

Com. de Tec. e Confecgdes
Com. de Fogbes

Com. de Prod. Farmacéuticos
Com. de Manufaturas Diversas
Com. de Mév. e Eletrodom.
Benef. de Café

Ind. Benef. de Pedra, Cimento e Gesso
Com. de Maq. de Costura

Linhas de Algodao

Com. de Caldeiras, Maq., etc.
Com. de Mév., Imob. Médico-Cirtrgico
Com. de Tec. e Confecgles

Com. de Prod. Farmacéuticos
Com. de Minerais, Met. Escérias, etc.
Manufaturas Diversas

Com. de M4aq. e Aparelhos p/Equipamentos
Benef. de Peles e Couros

Ind. de Benef. de Agave

Com. de Prod. Farmacéuticos
Com. de Cereais

Com. de Caigados

Benef. de Peixes e Crustaceos
Com. de Fumo

Com. Prod. Perfumaria

Com. de Prod. Cirdrgicos
Com. de Pneus

Com. de Prod. Farmacéuticos
Com. de Pegas e Aces. p/Veiculos
Com. de Manufaturas Diversas
Com. de Prod. Farmacéuticos
Com. de Bebidas e Refrigerantes
Com. de Mat. p/Construcdo
Com. de Maq. e Equipamentos
Com. de Pecas e Acessoérios
Manufaturas Diversas

Ind. de Fios de Algod&o

63.474.797"
63.249.303
59.570.202
59.159.297
58.587.867
57.991.675
57.767.780
57.711.544
57.148.660
54.966.923
54.528.747
52.433.132
52.100.479
50.835.509
48.111.838
47.252.356
46.839.571
46.527.474
41.873.522
41.123.038
41.118.143
39.821.210
39.276.678
38.955.012
38.834.128
38.327.022
38.302.161
37.821.835
37.114.480
34.492.263
32.852.917
32.718.554
31.417.159
30.540.332
30.217.768
28.770.282
27.912.408
26.408.169
25.407.166
25.114.154
24.415.659
24.352.125
23.494.541
23.266.060
23.155.829
23.154.685
22.564.813
22.000.716
21.175.634
21.174.371
20.138.982
19.249.750
18.926.872
18.826.937
18.774.759
18.766.579
18.741.493
18.666.002
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AS 100 MAIORES CONTRIBUINTES DO ICM NO RIO GRANDE DO NORTE

INTERIOR
ANO BASE: 1983

NUMERO DE ORDEM RAZAG SOCIAL ATIVIDADE RECOLHIMENTO PARTICIPACAO RELATIVA
ANTERIOR | ATUAL 1983 CEM MAIORES | ARRECADACAO
EMPRESAS TOTAL

01 01 Usina Estivas S/A Ind. de Agticar e Alcoo! 1.775.561.949 21,40 6,19
05 02 Destilaria Baia Formosa S/A Ind. de Alcool 921.686.466 1,1 3,21
02 03 Cia. Agucareira Vale do Ceara-Mirim Ind. de Agcar e Alcool 554.003.129 6,68 1,93
03 04 Algodoeira Sdo0 Miguel S/A Benef. de Algodso 423.909.886 5,11 1,48
11 05 Teka Tecelagem Kuehnrich S/A Benef. de Algodio 326.519.765 3,94 1,14
06 06 Cooperativa Agropecuédria de Sdo Tomé Benef. de Algodio 231.800.401 2,80 0,81
04 07 Radir Pereira e Cia. Com. Varej. de Mév. ¢ Eletrodom. e Veiculos 222.927.677 2,69 0,78
12 08 Contecgbes Guararapes S/A Ind. de Confecgbes 211.784.104 2,55 0,74
21 09 Sperb do Nordeste S/A Ind. de Fios de Algodio 180.297.562 2,17 0,63
18 10 Sanbra — Soc. Alg. do NE Bra. S/A Benef. de Algodio 175.571.438 2,12 0,61
10 11 J. Vilani Veiculos e Pegas Ltda. Com. de Veic. e Pegas 145.508.793 1,76 0,51
08 12 Coop. Regional Mista do Apodi Ltda. Benef. de Algod&o 128.719.216 1,55 0,45
16 13 Arnaldo trmaos e Filhos Benef. de Algodao 124.246.802 1,50 0,43
43 4 Sulfabril Nordeste S/A Ind. de Malharias 118.674.410 1,43 0,41
22 15 Inharé S/A Benef. de Algodao 101.426.804 1,22 0,35
33 16 Mossoré Agro-Industrial S/A — MAISA Cultura e Benet. de Prod. Agricolas 82.883.101 1,00 0,29
24 17 Sebastido Felipe de Mendonga Com. Varej. (Supermercados) 80.415.376 0,97 0,28
07 18 Coop. Agric. Mista Médio Oeste Pot. Ltda. Benef. de Algodio 78.421.168 0,95 0,27
17 19 Oeste Veiculos Ltda. Com. de Veic. e Pegas 69.774.570 0,84 0,24
25 20 Algodoeira Seridé Com. Ind. S/A Benef. de Algodio 68.283.828 0,82 0,24
19 21 Medeiros e Cia. S/A Benef. de Algod&o e Castanhas 64.440.735 0,78 0,23
23 22 Porcino Irmaos Comercial Ltda. Com. de Veic., Mév. e Eletrodom. 62.909.136 0,76 0,22
08 23 Supermercado Mini-Prego Ltda. Com. Varej. (Supermercados) 61.658.685 0,74 0,22
34 24 Amadeu Venancio Dantas Com. Auto Pegas, Atac. de Cereais 59.543.463 0,72 0,21
38 25 Lucio Silveirae Filhos Com. Atacad. Manufaturas Diversas 57.984.868 0,70 0,20
44 26 Potycret Produtos de Concretos Ltda. Ind. de Benef. de Pedras, Cimento e Gesso 57.061.252 0,69 0,20
36 27 Mendes e Cia. Com. de Veic. e Pagas 55.792.063 0,67 0,20
54 28 Coop. Agropecuaria de Alexandria Ltda. Benef. de Algod&o 55.527.772 0,67 0,19
74 29 Bonor — Industria Botdes Nordeste S/A Ind. de Botdes 54.032.464 0,65 0,19
- 30 Itapetinga Agro-Industrial S/A Fébrica de Cimento 53.321.594 0,64 0,19
— 31 Agro-Kinool Ltda. Algodio e Feijio 51.304.347 0,62 0,18
40 32 Plastico de Mossoro Ltda. Ind. de Mat. Plastico 49.239.182 0,59 0,17
20 33 Santorres Comércio S/ A Com. de Caminhdes e Pegas 47.983.667 0,58 0,17
28 34 S/A Mercantil Tertuliano Fernandes Benef. de Algod#o 46.356.230 0,56 0,16
27 35 Lundgren Tecidos S/A Com. de Tec. e Confecgdes 45.121.366 0,54 0,16
41 36 Manoel de Holanda Rebougas Com. Varej. de Pecas e Aces. p/Veiculos 43.855.984 0,53 0,15
15 37 Agrimex — Agro-Industrial Mec. Excelsior $/A Com. de Cimento 42.753.030 0,52 0,15
31 38 Distribuidora de Bebidas Potiguar Com. Atacad. de Bebidas 41.715.619 0,50 0,15 i
69 39 Cisaft Comércio Ind. de Fibras S/ A Benet. de Agave 39.052.787 0,47 ] 0,14

L % aq R N arar o . Com. Alacad. de Prod. ewm Gerst 36.868.544 0,44 0,13



————

Apavel — AParecida Pecas p/Veiculos Ltda.
Seridoense Servebem Ltda.

Paula Irméos Comercial Ltda.

Queiroz e Filhos Mat. p/Construgao Ltda.
Industria e Comércio José Carlos S/A
Manoel Ferreira Comércio S/A

Industria de Méveis Silvan S/A
Usibras — Usina Bras. de Oleo e Castanhas Ltda
Cia. Brasileira de Alimentos — COBAL
Distribuidora de Alimentos Ltda.
Cia. de Cigarros Souza Cruz
Cunha Duarte Ltda.
Casa Esperanga Ltda.

Comercial Régio S/A

Agro-Técnica Maquinas e Motores Ltda.
Rafitex — Rafia Téxtil Ltda.

Moto-Oeste — Motores, Pegas e Acessoérios Oeste Ltda
H. F. Pinto e Cia. Ltda.

F. Fernandes de Souza

Raros Agro-Industrial Produtos Aromaticos S/A
Tarcilio Viana Dutra

Cicero Gabriel Rodrigues e Cia.

M. Torres e Cia.

Comeércio Arruda Camara Ltda.

Dresser do Brasil Ltda.

Supermercado Nordestdo Ltda.

Coop. Agric. Mista Irrig. Pi Itans Sabugi
Nobrega e Dantas S/A Ind. e Comércio
Abrahéao Otoch e Cia. Ltda.

Torres e Menezes Ltda.

Comercial Macau de Estiv. e Cereais Ltda.
S. Costa e Filho

José Brito

Brejui Veiculos e Pegas Ltda.

Lopes e Irmédo

Industria e Comércio Jahil Ltda.
Supermercado Pinheirdo Ltda.

Unipetrol — Suprim. Serv. Petrdleo Ltda.
Comercial Belizario Ltda.

Torrefagdo e Moagem Oeste Ltda.

Drogaria Rio Grande Ltda.

UBM — Uniéo Brasileira de Mineragdo S/A
Torrefagdo e Moagem Ouro Branco Ltda.
Algril — Algodoeira Norte-Riograndense Ltda.
Ceara Industrial S/A

Industria e Com. de Café ICLA Ltda.
Industria de Moéveis Lindomar Ltda.
Exconal — Exp. de Couros Natal Ltda.
Distrib. de Ferragens Seridé Ltda.

Hughes Tool do Brasil — Equip. Indl. Ltda.
Severino Modeste e Cia. Ltda.

Soc. Andnima White Martins Ltda.
Agro-Industrial Zabelé Ltda.

Normando Gomes e Irmaos

Brasinox — Brasil Inoxidaveis S/A

Coop. Agro-Pecuaria de Itau Ltda.

R. Benjamim e Cia. Ltda.

Ceramica Sambura Ltda.

Comercial Bombolandia Ltda.



"“Pecas e Aces. p/Veiculos
Com. Varej. (Supermercados)
Com. de Aparelhos Eletrodom.
Com. Varej. de Mat p/Construgdo
Torrel. e Moagem de Café
Com. Atacad. de Explosivos
ind. de Transf. Manuf. de Madeira
ind. Benef. Grdos Sementes Frut. Diversos
Com. Varej. (Supermercados)
Com. de Cereais
Com. de Cigarros
Com. Varej. de Armas e Munigbes
Com. Atacad. de Tec. e Arl. de Malharia
Com. de Mdv. e Eletrodom.
Com. de Médq. e Equipamentos
Ind. de Fiagao
Com. de Pegas e Aces. p/Veiculos
Com. de Aparelhos Eletrodom.
Com. Vare). Ferragens Mat. Elétrico
Oleos Essenciais e Prod. Perfumaria
Com. Atacad. de Tec. @ Art. Malharla
Com. Atacad. de Prod. Farmacéuticos
Com. Vare]. de Pegas e Aces. p/ Veiculos
Com. Varej. de Eletrodom.
Com. Vare]. de Manufatura Diversos
Com. Varej. (Supermercados)
Com. Vare). de Legumes e Tubérculos
Benef. de Algoddo
Com. de Tec. e Confecgbes
Com. Varej. de Pecas e Aces. p/Veiculos
Com. de Cereals
Com. de Cereais
Torref. de Moagem de Café
Com. de Veic. e Pecas
Com. Atacad. de Manuf. Diversos
Ind. de Benef. de Café
Com. Varej. (Supermercados)
Com. Atacad. de Manufaturas Diversos
Com. de Cereals
ind. de Benef. de Café
Com. Vare]. de Cosmét. e Perfumes
Minerais Metalurgicos, Escdria, etc.
ind. de Benef. de Café
Benef. de Algodao
Benef. de Algodao
Benef. de Café
ind. de Mdvels
Com. Atacad. de Peles e Couros
Com. de Cimento e Ferragens
Com. de Maq. e Equipamentos
Benef. de Peles e Couros
Com. de Mat., Ferragens e Elétricos
ind. de Benef. de Agave
Pecas e Aces. p/ Veiculos
ind. de Transf. de Metals
Benef. de Castanha de Caju
Com. Mat. p/Construgdo
ind. de Cerémicas
Padaria Confeltaria e Docelras

33.590. %65
32.687.515
32.484.231
31.809.063
31.129.222
29.685.989
29.072.817
28.087.415
28.019.480
27.529.315
27.483.323
27.395.834
27.322.792
25.230.465
24.972.374
24.470.677
24.335.898
24.231.633
24.157.270
23.791.952
23.503.748
23.420.284
23.390.329
23.147.341
22.130.135
20.929.111
20.869.235
20.316.057
19.641.872
19.453.695
18.713.273
18.348.390
18.181.354
17.778.503
17.452.593
16.924.700
16.210.430
16.042.572
15.808.842
15.784.463
15.586.439
15.487.150
15.323.922
15.057.636
15.008.074
14.820.446
14.518.337
14.198.971
14.065.250
13.610.485
13.574.105
13.569.138
13.505.826
13.330.959
13.137.253
12.832.832
12.705.899
12.686.996
12.617.091

PIOPOOO000000000e
ERGe88838

NMOMNONNNNNNNN NNNNNNNNQQQQQQQQQQQQ

0O 0000000 P OO0 0O0O0O0OOLOOOLOOLOO0OORPOO0O

N L Y il i i il i G e i e Y
OGN NNNODDODODOO©O©OWOO

o
© o

XN Y- f K- X RN Y- ¥-N-R-¥-¥-F-X-X-¥-X-F-X-X-X-K-X-X-X-X-
cooococogooooooaR

[~Y=X-R=2-F=1-X=)

coooonoD

OCO0O0O0O0O0Oo0Qo0O0Oo0LOOO0LOO




AS 100 MAIORES CONTRIBUINTES DO ICM NO RIO GRANDE DO NORTE
ESTADO
ANO BASE: 1983

NUMERO DE ORDEM

RAZAO SOCIAL

ATIVIDADE

RECOLHIMENTO

PARTICIPAGAO RELATIVA

4402 7 a2 A4

P -1

1983 CEM MAIORES | ARRECADACAO
ANTERIOR ATUAL EMPRESAS TOTAL
02 01 Usina Estivas S/A Ind. de Agucar e Alcool 1.775.561.949 9,39 6,19
01 02 Confecgoes Guararapes S/A Ind. de Confecgbes 1.590.962.103 8,42 5,55
03 03 Alpargatas Confecgdes Nordeste S/A Ind. de Confecgdes 1.113.150.753 5,89 3,88
04 04 Natal Industrial S/A Ind. de Benef. de Trigo 1.091.073.416 5,77 3,80
15 05 Destilaria Baia Formosa S/ A Ind. de Alcool 921.686.466 4,88 3,21
14 06 Algodoeira Sdo Miguel S/A — Fazenda Sdo Miguel Benef. de Algodé&o 711.587.429 3,76 2,48
11 07 Cia. Agucareira Vale do Ceara-Mirim ind. de Agucar e Alcool 554.003.129 2,93 1,93
- 08 Bomprego S/A — Supermercados do Nordeste Com. Varej. (Supermercados) 465.776.774 2,46 1,62
05 09 Companhia de Cigarros Souza Cruz Com. Atacad. de Cigarros 430.316.568 2,28 1,50
12 10 Cia. Brasileira de Alimentos — COBAL Com. Varej. de Géneros Alim. 387.688.506 2,05 1,35
97 11 Cia. de Financiamento da Produgao — CFP Algodao 351.060.252 1,86 1,22
33 12 Teka — Tecelagem Kuehnrich S/A Benef. de Algodéo e Ind. de Toalhas 326.519.765 1,73 1,14
06 13 Radir Pereira e Cia. Com. Varej. de Mév., Eletrodom. e Veiculos 317.099.729 1,68 1,11
24 14 Ind. e Com. José Carlos S/A Ind. de Caté 313.316.862 1,66 1,09
09 15 Supermercados Miniprego Ltda. Com. Varej. (Supermercados) 284.197.423 1,50 0,99
10 16 Natal Veiculos e Pegas S/A Com. de Veic. e Pegas 256.336.706 1,36 0,89
08 17 Supermercados Nordestéo Ltda. Com. Varej. (Supermercados) 240.925.759 1,27 0,84
17 18 Divemo S/A — Distribuidora Potiguar de Veic. e Motores | Com. de Veic. e Pegas 237.320.173 1,26 0,83
19 19 Cooperativa Agropecuaria de Sdo Tomé Ltda. Benef. de Algodao 231.800.401 1,23 0,81
21 20 Galvdo Mesquita Ferragens S/A Com. Varej. de Mat. p/ Construgéio 215.539.966 1,14 0,75
16 21 Granorte Veiculos e Pegas Ltda. Com. Varej. de Veic. e Pegas 212.544.083 1,12 0,74
22 22 Lojas Americanas Com. Varej. de Prod. em Geral 206.294.729 1,09 0,72
30 23 Distribuidora de Automéveis Serid6 S/A Com. de Automdv. e Pegas 203.449.874 1,08 0,7
18 24 Marpas S/A Com. de Automév. e Pegas 199.082.704 1,05 0,69
27 25 Revend. Com. Varej. de Produtos Avon Com. Varej. de Cosmét. e Perfumes 188.830.232 1,00 0,66
51 26 Sperb do Nordeste S/A Ind. Téxtil Ind. de Fios de Algodac 180.297.562 0,95 0,63
44 27 Sanbra — Soc. Algodoeira do NE Bras. S/A Benef. de Algodao 175.571.438 0,93 0,61
07 28 Comercial Régio S/A Com. de Mév. e Eletrodom. 169.385.405 0,90 0,59
32 29 Queiroz Oliveira Com. e Ind. Ltda. Com. de Mat. p/Construgao 164.692.215 0,87 0,57
13 30 Agrimex — Agro-Industrial Mercantil Excelsior S/A Com. Atacad. de Cimento 160.049.172 0,85 0,56
58 31 Industrias Jossan S/A Iind. de Transf. de Metais 153.807.563 0,81 0,54
31 32 J. Vilani Veiculos e Pegas Ltda. Com. de Veic. e Pegas 145.508.793 0,77 0,51
40 33 Importadora Comercial de Madeiras Ltda. Com. Varej. de Mat. p/Construcao 142.436.162 0.75 0,50
38 34 Trevo Ind. e Com. Ltda. Ind. de Benef. de Pedras e Cimento 140.336.281 0,74 0,49
34 35 R. Gurgel Ltda. Com. Varej. de Mat. p/Construgao 132.483.673 0,70 0,49
28 36 Porcino Irm&os Comercial Ltda. Com. de Veic., M6v. e Eletrodom. 1‘22%(;%19121% g,gg 8,44%
i i i —_ { Benetf. de Algodao . . , )
L Z | R e e ag POt Ltda: COPERMIL | Bonet. de Agodao 124.246.802 066 \ 043

=]
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41 amisaria Uniao Ltda.
36 42 Lojas Brasileiras S/A

Comercial Alcides Araujo Ltda.

Salustino Veiculos S/A

Inharé S/A

Potycret — Produtos de Concreto Ltda.

Casa Junior Comercial Ltda.

Cia. Paraiba Cimento Portiand — CIMEPAR
Medeiros e Paiva Ltda.

Lundgren Tecidos S/A — Casas Pernambucanas
Comercial A. M. de Gois Ltda.

Mossor6 Agro-industrial S/A — MAISA

J. Resende Comércio S/A

Sebastido Felipe de Mendonga

Marcosa S/A Maquinas e Equipamentos

Coop. Agri. Mist. do Médio-Oest. Pot.Ltda. — COTIGUAR
Sociedade Andnima White Martins

Oeste Veiculos Ltda.

Cisaf — Com. e Ind. de Fibras S/A

Soriedem S/A Confecgbes

Algodoeira Serid6 Com. e Ind. S/A

Droguistas Potiguares Reunidos Ltda.
Distribuidora de Caramelos Natal Ltda.

Walter Pereira Livraria e Papelaria Ltda.
Medeiros e Cia. S/A

Cyro Cavalcanti

Moinho de Ouro Ind. e Com. Ltda.

CBV — Industria Mecanica S/A

Hughes Tool Brasil Equipamentos fndustriais Ltda.
Matias e Filhos Ltda.

Amadeu Venancio Dantas

Trigueiro e Cia.

Lucio Silveirae Filhos

M. D. Melo Com. e Ind. Ltda.

Sistematica — Silveira Irm. Soc. Téc. Mat. Inst. Ltda.
Herbus Confecgbes Ltda.

Mendes e Cia.

Coop. Agropecuaria Alexandria Ltda.

Comercial José Lucena Ltda.

Bonor — Ind. de Botbes do Nordeste S/A
Iltapetinga Agro-Industrial S/A

Cia. Distribuidora de Ferragens — CODIF

J. Olimpio e Cia. Ltda.

Agro Knoll Ltda.

Sorvane — Sorvetes e Prod. Alimenticios do Nordeste S/A
Abrahao Otoch e Cia. Ltda.

Plasticos de Mossor6 Ltda.

Luiz Cavalcanti Comércio Ltda

Santorres Comércio S/A

Revend. Com. Varej. dos Produtos Christian Gray
F. Alves Neto Ltda.

Dresser do Brasil Ltda.

S. A. Mercantit Tertuliano Fernandes

UBM — Unido Brasileira de Mineragdo S/A
Manoel de Holanda Rebougas

Baroid Pigmina Indi. e Comi. Ltda.

Irmaos Oliveira e Cia.

Distribuidora de Bebidas Potiguar Ltda.

Tecidos Lira de Oliveira Ltda.

Lima Borges Tecidos
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Com.

Com.
Com.
Com.
Com.

Com.
Com.
Com.

Com
Com

Com

Com

Com

Com
Com

Com
Com

Com
Com
Com
Com

Com

Com
Com
Com
Com

. Varej. de Tec. e Confecgbes

Com. Varej. de Prod. em Geral
Com.

Varej. de Tec. e Confecgdes
de Veic. e Pegas

Benef. de Algodao
Ind. de Benef. de Pedras, Cimento e Gesso

de Mév. e Eletrodom.
Atacad. de Cimento
Atacad. de Cereais

Varej. de Tec. e Confecgles

Aparelhos Eletrodom.
Cultura e Benef. de Prod. Agricolas

Varej. de Mév. e Eletrodom.
Varej. (Supermercados)
de MAq. e Equipamentos

Benef. de Algodao
Com.
Com.
Benef. de Agave

Ind. de Confecgles

Benef. de Algodao

Com. de Prod. Farmacéuticos

. Atacad. de Prod. p/Confeitaria
. Varej. de Livros e Papéis
Benef. de Algodao e Castanhas

de Produtos Quimicos
de Veic. e Pegas

. Varej. de Pegas e Aces. p/Veiculos

Benef. de Caté
Com.
Com.
Com.
Com.
Com.
Com.
Com.
Com.
Ind. de Confec¢les

Varej. de Mdq. e Equipamentos

Varej. de Maq. e EqQuipamentos
Varej. de Tec. e Confecgbes

de Automév., Pegas e Atac. de Cereais
Atacad. de Prod. Farmacéuticos
‘Atacad. de Manufaturas Diversas

de Vidros

de Mat. p/Construgao

. de Veic. e Pegas

Benef. de Algodao

. de Mat. p/Construcao

Ind. de Transf. de Manufaturas Diversas
Ind. de Benef. de Pedras, Cimento e Gesso

. de Mat. p/Construcéo
. Varej. de Mév. e Eletrodom.

Algod&o em Carogo e Feijio

. de Sorvetes e Alimentos
. Varej. de Tec. e Confecgles

Ind. de Mat. Plasticos

. Varej. de Mdv. a Eletrodom.

. de Caminhdes e Pegas

. Varej. de Cosmét. e Perfumes
. de Veiculos

Vendas de Prod. p/Perf. de Pogos
Benef. de Algodao
Minerais Metalurgicos, Escéria, etc.

. Vareja. de Pegas e Aces. p/Veiculos

Vendas de Prod. p/Perf. de Pogos

. Atacad. de Prod. Farmacéuticos
. Atacad. de Bebidas

. Atacad. de Tecidos

. Varej. de Tecidos

110.945 377
109.957.414
108.596.894
101.843.054
101.426.804
94.175.732
92.583.223
86.492.088
85.467.055
84.398.044
83.782.353
82.883.101
80.710.594
80.415.376
80.219.609
78.421.168
72.157.005
69.774.570
69.282.867
68.320.377
68.283.828
67.832.521
66.464.289
66.461.587
64.440.735
63.474.797
63.249.303
60.804.658
60.137.959
59.570.202
59.543.463
59.159.297
57.984.868
57.767.780
57.711.544
57.148.660
55.792.063
55.527.772
54.966.923
54.032.464
53.321.594
52.433.132
52.100.479
51.304.347
50.835.509
50.182.204
49.239.182
48.111.838
47.983.667
47.252.356
46.839.571
46.545.793
46.356.230
44.257.432
43.855.984
43.224.326
41.873.522
41.715.619
41.123.038
41.118.143
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O Conselho Comunitario de Candelaria, um dos mais organizados

COMUNIDADES (1)

Conselhos comunitéarios:
uma forca cada vez maior

NELSON PATRIOTA

Organismos eminentemente rel-
vindicatérios, os Conselhos Comuni-
tarios vieram a luz, em Natal, esten-
dendo-se posteriormente ao interior,
no inicio dos anos sessenta, na estei-
ra das transformagdes operadas na
sociedade brasileira daquela €poca.
E hoje, disputados por governantes e
politicos, esses Conselhos tentam,
mediante uma incessante consulta as
bases comunitarias, preservar e am-
pliar uma autonomia cada vez mais
combatida. E que o Conselho Comu-
nitario, situado no coragdo da comu-
nidade, aglutina ao seu redor todas
as lutas sociais, mormente aquelas
que se traduzem em reivindicagbes
imediatas do seu meio, que tanto po-
dem ser a melhoria da seguranca do
bairro, como a revoga¢do de um im-
posto excessivamente dispendioso
aos bolsos dos seus moradores.

Se antes ja foram conhecidos como
«Clubes de Mies», em razdo de um
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forte acento assistencialista, os Con-
selhos Comunitirios hoje sido orga-
nismos, em sua maioria, voltados pa-
ra as questoes mais preocupantes dos
bairros, embora haja um ou outro que
se limita ainda a desenvolver uma
conduta alinhada a politicas governa-
mentais que nem sempre coincide
com as aspiragdes mais objetivas dos
seus associados. Tal postura, entre-
tanto, vem sendo gradualmente subs-
tituida, em consequéncia da renova-
¢do de suas diretorias, por individuos
mais marcadamente comprometidos
com suas causas. Tanto isto é verda-
de que os Conselhos Comunitirios
comegam a ser vistos como a nova
forca da sociedade civil, dai a preocu-
pagao que despertam junto aos orga-
nismos mais tradicionais da socieda-
de, dentre os quais destacam-se os
politicos e os governantes, na busca
de solidificarem suas bases de sus-
tentacdo e legitimacio populares.

COMBATIVIDADE — De um ano

para ca, o Conselho Comunitdrio de
Candelaria vem se destacando como
um dos mais combativos e ndo é por
mera coincidéncia que seu Presidente
é um ex-candidato a Deputado Esta-
dual por um partido de oposicio. Na
verdade, Manoel Duarte, «Manu»,
socidlogo, vem se destacando, desde
abril de 1983, quando assumiu a Pre-
sidéncia do Conselho Comunitirio de
Candeldria, pelo tom decidido de
suas criticas as condutas clientistas
dos drgdos publicos, criticas a que
nio escapam nem mesmo a diretoria
atual da Federagido de Conselhos Co-
munitdrios de Natal, entregue, se-
gundo «Manu», a ‘‘pessoas que em
nenhum momento levantaram a voz
em favor da comunidade, e que age
como um 6rgdo de representacio da
Prefeitura e ndo dos seus associa-
dos”’

PRESTACOES — Mas no momen-
to, a principal preocupagio do Presi-
dente do CC de Candelaria € com os
novos reajustes das prestag¢des da ca-
sa propria, a serem corrigidos em
julho préximo, e que, segundo ele,
ndo serdo inferiores a 180 por cento.
Nenhum trabalhador tera reajuste sa-
larial nesse nivel, observa, para o que
os mutudrios de Candeldria, junta-
mente com os demais de Ponta Ne-
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gra, Cidade Satélite, Pirangi, Nedpo-
lis, e outros, estdo recebendo orienta-
¢ao juridica dos seus Conselhos a fim
de exigirem da Justi¢a a manutengdo
das clausulas contratuais que limitam
a corre¢io das prestacdes no maximo
até o valor do reajuste do mutudrio.
Ademais disso, os Conselhos estio
definindo uma plataforma comum de
acao, que inclui medidas de natureza
politica e juridica, como mandado de
seguranca, a¢do declaratoria e agdo
ordindria de manutengio da cldusula
contratual de cardter coletivo.

A par disso, salienta Manoel Duar-
te, o cardter suprapartidario do CCde
Candeldria. Para ele, € importante

que o Conselho preserve sua inde-
pendéncia com relacio aos partidos
politicos, embora ndo ignore que o
Conselho é um 6rgdo também politi-
co, mas ndo partidario, e que admite
em seus quadros pessoas de todas as
facgbes politicas, inclusive as ndo-po-
liticas, aglutinando-as em torno de
causas comuns € nunca para proposi-
tos partidarios. O Conselho € politico
apenas no sentido de que trata da coi-
sa publica, isto é, a comunidade, en-
fatiza.

IPTU — OQutro problema que vem
sendo largamente debatido e analisa-
do pelo Conselho Comunitdrio e seus

Condominios:

Toda estrutura no Conselho

associados é a recentc majoracio do
IPTU — Imposto Predial e Tetritorial
Urbano. A orientagio do CC de Can-
delaria, segundo Duarte, é no sentido
de que o contribuinte deve sustar o
pagamento daquele imposto e aguar-
dar o antdncio de um novo indice, in-
ferior, apés a revogagdo da legislagio
que o alterou em torno de 1 mil por
cento. Esta luta, segundo «Manup,
estd sendo levada 4 Cidmara dos Ve-

nessa drea é de opinido que parte
da culpa cabe também a deforma-

Enquanto a politica comunitiria
vai tomando corpo nos conjuntos
habitacionais, o espirito comunita-
rio ainda nao baixou nos condomi-
nios dos prédios de apartamentos
que ja comecam a fazer parte da
paisagem ‘de Natal dentro do pro-
cesso de expansio imobiliaria mal
ou bem patrocinado pelo BNH nos
tltimos anos. A falta de habito de
morar em apartamentos € a pouca
vigilincia exercida pelos agentes
financeiros para a sua formacao,
quando os, imdveis sdo entregues
aos mutuarios, tém gerado muitos
contratempos. Os moradores é que
tém de tomar a iniciativa para a
formacao dos condominios. E, co-
mo falta espirito comunitario na
classe média — a cliente basica
dos apartamentos — a sitnacio se
complica. Em geral, os condémi-
nos se envolvem em grandes dis-

o reino da apatia

putas esquecendo que a formacao
do condominio e a eleicio de um
sindico é tarefa de interesse co-
mum. E, nio raro, hi quem se en-
tusiasme — sobretudo se exerce
uma atividade com afinidade poli-
tica — e confunde as coisas, es-
quecendo que o interesse é de to-
dos e que, na verdade, o sindico é
o representante da mini-comuni-
dade. Em duas elei¢des de condo-
minios em Natal ji houve até
ameacas de conflitos, justamente
porque tem-se perdido a finalida-
de precipua do condominio, por
falta de esclarecimentos e da pou-
ca familiaridade de muitos com a
rotina da vida em apartamento,
que s6 agora comeca a se dissemi-
nar em Natal.,

EQUIVOCOS — Muitos equivo-
cos, por isso, tém ocorrido. Um
corretor com atuacio em Natal

¢coes do préprio Sistema Financei-
ro de Habitacio. Segundo seu en-
tendimento, o Sistema tem privi-
legiado um segmento muito pe-
queno da classe média e, por es-
sa razio, muitos que compram
apartamentos o fazem com o pro-
posito de investir, ji tendo casa
para morar. ‘‘Por isso, esse tipo de
mutudrio nio se empenha muito
na formagio do condominio e en-
trega tudo a uma imobilidria que,
por sua vez, s se estd importando
mesmo é em alugar, pois o condo-
minio é uma questio interna do
prédio”’, diz ele.

A taxa de condominio é também
um pagamento pouco simpatico e
mal compreendido. 0 mutuario
neéfito de apartamento nio se con-
vence que, além da orestagio, ja
muito alta, ainda tenha de arcar
com esse pagamento, nao lhe pas-
sando pela cabeca — por falta de
habito — que um prédio de aparta-
mento tem de ser administrado e
receber atencdes constantes
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Nas ruas dos conjuntos: sempre problemas

readores, a fim de que seus membros
sejam sensibilizados da impossibili-
dade do pagamento do IPTU nos mol-
des atuais. Por outro lado, estdo sen-
do intensificados contatos com outros
Conselhos de Bairros, Associagoes de
Moradores e demais entidades comu-
nitdrias, no sentido de encontrarem
formas alternativas a serem encami-
nhadas ao Executivo municipal como
saida para o atual impasse. ‘‘Todo es-
se trabalho’” — diz Manoel Duar-
te — “‘estd sendo realizado a revelia
da Federacdo dos Conselhos Comuni-
tarios, pois a preocupacgio dela tem
sido tdo-somente a de boicotar as
nossas reunioes’’

DIRETAS — A nivel mais politico,
o Conselho Comunitdrio de Candela-
ria estd comprometido com a campa-
nha pelas eleigdes diretas, entenden-
do-a como aspira¢do nacional a que o
bairro ndo poderia se omitir. Mas
«Manu» lembra que essa campanha
ja mobiliza, no momento, cerca de 12
Conselhos de outros bairros, e os
enumera: Potilandia, Ponta Negra,
Lagoa Seca, Soledade I, Santos Resis,
Guarita, Nova Descoberta, Nazaré,
Felipe Camardo, Pirangi, Jiqui e
Ne(’)polis. Todos esses Conselhos
vém-se reunindo periodicamente, €x-
plica «<Manu», em torno da campanha
da eleicdo direta para Presidente da

PARA COMPRAR PECAS
FIAT VOCE NAO PRECISA
SAIR DO ALECRIM.
SAVEL ABRIU SUA FILIAL

Pecas genuinas Fiat, vocé agora pode
adquirir no centro do bairro do
Alecrim, num local de facilimo acesso.
Préximo ao cruzamento da Presidente
Bandeira com a Olinto Meira foi
inaugurada a primeira filial da Savel.

cMﬁﬁﬁ SAVEL. SALUSTINOQ Presidente Bandeira, 737

A2, VEiCULOS LTDA.

Alecrim — Tel.: 223-1551
Natal-RN

S
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Republica, por entendé-la como uma
aspiragio fundamental da sociedade
brasileira como um todo, e o papel do
Conselho Comunitdario é no sentido
de criar canais de comunicagio € mo-
bilizagdo entre os comunitarios, a fim
de que estes encontrem um meio
comum de manifestagio e encami-
nhamento de suas aspirac¢des. De
acordo com «Manu», o movimento
tende a crescer na medida em que for
aumentando o grau de conscientiza-
¢do politica dentro de cada conjunto.

Outra area de atuacio do CC de
Candelaria se liga as reivindicagdes
de seguranca, lazer e bem-estar.
Destaca Manoel Duarte que alguma
coisa ja foi feita nesse sentido. Como
exemplo, cita a instalacio de PM-Bo-
xes em Candeldria, o que até um ano
atrds n3o havia, preocupando seus
moradores, vez que em alguns bair-
ros o problema jad tomava proporges
alarmantes. Na drea de bem-estar, ci-
ta a luta que o Censelho vem desen-
volvendo junto a Prefeitura para
manter o bairro limpo. E na drea de
lazer aponta a melhoria do campo de
futebol e do parque infantil, bem co-
mo a realizagdo de um projeto de ur-
banizagdo e paisagismo, feito em
cooperagdo com o Departamento de
Arquitetura da UFRN e que jd encon-
trou concluido, o que produzird mu-
dan'gas positivas no aspecto visual do
conjunto.

MOBILIZACAO — Em meio a todo
esse trabalho, Manoel Duarte admite
enfrentar dificuldades no tocante a
mobilizagio dos associados, na medi-
da em que estes nio respondem a ex-
pectativa dos apelos do Conselho. ‘A
resposta da comunidade de Candeli-
ria, confessa, ainda estd insignifican-
te’’ — destacando que mesmo o em-
prego de carros de som, os apelos pe-
los jornais e as comissées de ruas,
ndo tem surtido o efeito esperado. E
arrisca uma explicagdo para isso no
comodismo de uns, no sentimento de
privilégio de outros, e na falta de
consciéncia politica da maioria. Mas
apesar disso, pondera, o trabalho es-
td apenas em sua fase inicial, e ainda
hd muito a fazer. Em seu entender,
os Conselhos Comunitdrios sé ten-
dem a crescer e oferecem um poten-
cial dc trabalho que comega a trans-
forma-los num organismo de forte le-
gitimidade social, através do qual as
proprias comunidades canalizam
suas reivindica¢des mais imediatas,
suas insatisfagdes e seus desejos de
mudanca. O
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Um protesto

da duplicata

pelo endossatdrio

RAIMUNDO SOARES

A Segunda Turma do Supremo Tribunal Federal,
por votagio unanime, acaba de dirimir controvérsia de
grande alcance pritico nas relagdes do comércio. Tra-
tava-se de pedido cautelar de votacdo de protesto de
duplicatas descontadas, sem aceite do sacado, porque
este niio recebeu as mercadorias relativas aos titulos.

A Terceira Camara do 1.2 Tribunal de Algcada Civil
de Sio Paulo entendeu que o banco, ao descontar du-
plicatas sem aceite, embora terceiro e estranho no ne-
gécio, nio podia protestd-las e cobra-las. O desconto
sem aceite, com recusa justificada, foi um risco que o
Banco correu em mau negocio, por nao ter previamen-
te se certificado do recebimento da mercadoria pelo
comprador-sacado, o qual nada teria a ver com esse
desconto.

Pediu, entiio, o Banco, através de embargos de de-
claraciio, que se lhe permitisse, de acordo com o art.
13, § 4.9, dalei 5.474/68, o protesto para o fim especi-
fico de garantir-lhe o direito de regresso contra o emi-
tente-endossante. A esse argumento, opés-se 0 mes-
mo Tribunal com o raciocinio de que a hipétese niio se
enquadraria em qualquer dos casos previstos da lei
cambial. O titulo ndo podia ser protestado pelo Banco
por falta de aceite contra o sacado, nem por d.evolu-
¢do ou ndo pagamento, porque o credor é o emitente.
O direito do Banco seria de crédito, decorrente do
desconto do titulo. Se a lei cambidria é eminentemen-
te formal, é de se concluir que, incorrendo . sub-
suncio do protesto, contra o emitente da duplicata,
seria invidvel o protesto por terceiro e ?stral.lho a0 ne-
gocio expresso do titulo. Essa decisao foi também
undnime.

O Supremo considerava, porém, que o porta.dol: c!a
duplicata que nio tirar o protesto dentro do ’tl‘lnt.ldl.o
legal, contado da data do vencimento, perderi o dl.l‘el-
to de regresso contra os endossantes e respectivos
avalistas. Desse dispositivo da lei cambidria, decorre
que cabe ao endossatdrio protestar o titulo para res-
guardar aquele direito contra o endossante-sacador.
Nestes termos, o protesto pode ocorrer por falta de
aceite, devolugiio e pagamento e também serd neces-
sdrio no caso de endosso, para garantia do direito re-
gressivo contra o endossante.

A interpretacio da Corte Suprema parte do pres-
suposto de que o titulo é passivel de negociacdo antes
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do aceite e ao terceiro de boa fé sera licito o exercicio
do direito de crédito contra o endossante e seus avalis-
tas, mesmo que nio haja se consumado o negécio sub-
Jacente. A entrega da mercadoria condiciona a regula-
ridade da emissido da duplicata, mas nido estabelece
sua validade em relagio a terceiro, na hipétese de cir-
culagio do titulo. E quando se faz mistér o protesto,
dentro de 30 dias, para que o portador nio perca o di-
reito de regresso. O importante a considerar é que o
protesto fica limitado a este objetivo, em razio do en-
dosso, uma vez que nio ha impontualidade por parte
do sacado.

A boa doutrina de comercialistas eminentes, como
Whitaker, confirma esse entendimento, segundo o
qual o sacado que nio tenha aceito a letra, nio é afeta-
do pelo protesto, o qual é um ato que ressalva direitos,
mas niao cria obrigagées. Assim estd firmada na Corte
Suprema a orientacio de que, embora nio aceita, a
duplicata pode ser recebida pelo Banco através de en-
dosso, sem prévia verificacio da existéncia do negécio
subjacente, cabendo ao endossatirio o direito de re-
gresso contra o endossante, garantido pelo protesto.

0 endosso ndo depende de consulta, concordincia,
ciéncia ou intimagdo do devedor, para produzir suas
consequéncias. Pode inclusive o endossatirio, com
base no direito cambial, pleitear a satisfacio da divida
de todos os coobrigados, notadamente o endossante e
seus avalistas. Mas convém lembrar: se, por falta de
causa, nulidade ou ineficicia do valor juridico, o pro-
testo nio for possivel, serd de qualquer forma efetiva-
do exclusivamente para seguranca do direito de re-
gresso contra o endossante e seus avalistas.

Na realidade o instituto da duplicata estd no fim e
nio resistird a uma reforma séria da lei cambial. Uma
de suas fungies é permitir a imediata circulagio da le-
tra enviada para o aceite em praca distante.

Sua importancia desapareceu com a velocidade do
transporte moderno e ji no seu tempo Vivante e Bo-
nelli o consideravam ultrapassado, prestando-se na
pritica a toda sorte de abusos, donde ser melhor ex-
tingui-lo. Enquanto isto néo ocorrer, haverd sempre
dificuldade na sua utilizagéio, que é o alto preco que se
paga, quando a lei, por divércio com a realidade, per-
de sua eficdcia e atualidade.




Panoriamica do Posto Sdo Luiz II, na Av. Prudente de Morais

UM POSTO QUE SE TRANSFORMOU
NUM NOVO CARTAO DA CIDADE

Construido em curto espago de
tempo, de repente surge na Aveni-
da Prudente de Morais o resulta-
do da concepgdo de um projeto
arquiteténico do arquiteto Francis-
co Barros do Campos Jr., mosso-
roense, que num jogo sério de li-
nhas, volume e cores, harmonizou
espagos com a finalidade de fazer
um Posto de Gasolina diferente
ou, como jd se comenta, ‘‘o melhor
posto do Brasil’.

Nesse trabalho o arquiteto rece-
beu decisiva ajuda do seu colega
universitdrio e sdcio-gerente do
empreendimento, Luzardo Soares
Flér.

Trinta e trés anos, maior parte
dos quais entre os outros postos de
propriedade de seu pai e a escola,
foje, estd concluindo o curso de
Engennaria Civil. Dai conven-
ceu-se da experiéncia adquirida no
correr do tempo e isso, segundo
cle, o fez partir com a idéia ousa-
da de inovar. E foi com o assesso-
ramento recebido do arquiteto
Barros, que planejou a execugdo

de um posto que fugisse as linhas
do trivial. ‘‘Muita pedra, estrutura
metdlica, beleza, organizagio e
multi-ofertas de servigos’’, era o
que desejava Luzardo, pontifican-
do: 'Foi dureza, ndo sai ld de den-
tro da obra, existia garra, vontade
de ver a coisa concluida e, a minha
maior paz repousava no apoio
franco e confiante recebido do meu

pat’

REALIDADE — O Posto Sdo
Luiz Il é, hoje, uma realidade que
retine a técnica arquiteténica, num
estilo espacial, criando ambientes
formais que abrigam e oferecem,
dentro de uma drea de 3 mil me-
tros quadrados, dos quais 1,5 mil
metros quadrados sdo cobertos, 17
bombas modernas, sendo 8 de ga-
solina, 8 de dlcool e uma de dleo
diesel.

Mas o posto, no propdsito do
seu proprietirio Luiz Fl6r, ndo
deveria oferecer s6 beleza e estéti-
ca, e, junto a isso, prestar servigos
de distribuicdo de combustiveis,

super-troca de 6leo, borracharia e
lanchonete.

Porém, como se ndo bastasse, a
criatividade deu origem também a
uma nova forma de comércio para
aquela zona nobre que em pouco
tempo, tem se transformado numa
alternativa para alocagio de negé-
cios paralelos, dado o crescimento
rapido da cidade. F ai precisava de
algo que atendesse a tais expecta-
tivas: numa nova dindmica de plu-
ralizagdo de lojas ld também tem
um Shoping Center.

O Shoping do Sdo Luiz 1I foi
construido dentro do mesmo com-
plexo, com a capacidade de loca-
¢do para 6 amplas lojas, onde jd
comegam a se instalar uma loja lo-
térica e lojas de pegas e acessé-
rios.

QUEM GANHOU — Com este
empreendimento, que ganhou da
populagdo rdpida consagragdo, o
empresdrio Luiz Flér confirma que
criatividade e trabalho sdo férmu-
las de vencer crises.

FOT
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Por que esta tomada de merca-
do, especialmente na Prudente de
Morais? Porque, outros empresd-
rios que pensam como Luiz Alves
Flor 18m a visdo projetada para o
Sfuturo e ncle investem — e muito
bem,

Da inauguragdo, que aconteceu
no dia 14 de margo passado, esti-
veram presentes autoridades re-
preseniativas do Estado, inclusive
o Governador José Agripino Maia,
o Prefeito de Natal, Marcos César
Formipa, muitos empresdrios e os
coniponentes da diretoria de em-
preendimentos do grupo da fami-
lia Fl6r.

O Sdo Luiz I, pretende ndo sé
servir a populagdo natalense, que
se¢ desloca pela Avenida Prudente
de Morais, como aos moradores
duos bairros mais priximos.

O posto da Prudente de Morais
coniribui ainda mais para a inten-
sua arividade comercial com formas
avangadas de arte, engenharia e
luz. Na verdade, a opinido geral da
populagdo € de considerd-lo o pos-
to mais bonito do Brasil. E portan-
to, um orguliro para a cidade e

Ato solene de inauguragio, vendo-se o Sr. e Sra. Luiz Flér e 0 Governador
José Agripino Maia

uma satisfugdo para os que fazem  tiveis que vero dar um banho de

o complexo comercial de combus-  luz ¢ belezu & Zona Sul de Natal.
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RELATORIO DA DIRETORIA

Senhores Acionistas:

Em respeito a Lei e aos dispositivos estatutarios,
submetemos a apreciagéo de V. Sas., o relatério das
atividades desenvolvidas por esta Sociedade, duran-

te o periodo de 01 de janeiro a 31 de dezembro de
1983, e exercicio de 01 de janeiro & 31 de dezembro

de 1982, bem como o Balango Geral e as respectivas

demonstragbes referentes aos mesmos periodos.
Permanecendo a disposicdo de V. Sas., para

mos a confianga recebida, certos de termos cumpri-
do com o0 nosso dever.

Natal, 16 de margo de 1984.

quaisquer esclarecimentos necessarios, agradece- A DIRETORIA
ATIVO 31.12.83 31.12.82 PASSIVO 31.12.83 31.12.82
CIRCULANTE CIRCULANTE
CAIXA E BANCOS 34.116.637.48 16.081.485,58
34.116.637 48 16.081 485 58 FORNECEDORES 25.939.222,32 302.598.312,75

DUPLICATAS A RECEBER
DUPLICATAS DESCONTADAS
PROVISAO PARA DEVEDORES DUVIDOSOS

ESTOQUES

DEMAIS CONTAS A RECEBER

DESPESAS DO EXERCICIO SEGUINTE
TOTAL DO ATIVO CIRCULANTE

REALIZAVEL A LONGO PRAZO

DEPOSITOS INCENTIVOS FISCAIS
EMPRESTIMOS COMPULSORIO-ELETROBRAS
DEPOSITOS E CAUGOES

TOTAL DN REALIZAVEL A LONGO PRAZO

PERMANENTE

INVESTIMLNTOS
INCENTIVOS FISCAIS
ACOES E QUOTAS DE OUTRAS EMPRESAS
IMOBILIZADO
IMOBILIZACOES TECNICAS
DEPRECIAGOES ACUMULADAS

TOTAL DO PERMANENTE

TOTAL DO ATIVO

4.160.326.405,54
(110.000.000,00)
( 3.010.531,00)

2.719.647.018,10
(161.470.366,00)
( 644.493,45)

4.047.315.874,54
2.758.952.739,16

2.557.532.158,65
1.985.672.396,99

460.054.360,42 238.635.087,77
12.991.674,00 15.954.181,22
7.313.431.285,60 4.813.875.310,21
29.166.588,36 8.390.699,00
17.114.313,66 6.004.313,81
5.000,00
46.280.902,02 14.400.012,81
782.959,00
5.372.635,00 252.608.824,87
2.754.341.066,34 636.551.877,06

(616.978.054,00)

(200.496.270,72)

2.143.518.606,34

688.664.431,21

9.503.230.793,96

5.516.939.754,23

EMPRESTIMOS E FINANCIAMENTOS
IMPOSTOS E CONTRIB. PREVIDENCIARIAS
DEMAIS CONTAS A PAGAR

DIVIDENDOS A PAGAR

PROVISAO P/FERIAS

PROVISAO P/IMPOSTO DE RENDA

TOTAL DO PASSIVO CIRCULANTE

PATRIMONIO LIQUIDO
CAPITAL SOCIAL: NACIONAL
ESTRANGEIRO
CAPITAL TOTAL
RESERVAS DE CAPITAL
RESERVAS DE LUCRO
LUCROS ACUMULADOS

TOTAL DO PATRIMONIO LIQUIDO

TOTAL DO PASSIVO

WILLIAM BISLAND
DIRETOR.

797.080.838,25
480.572.816,89
4.391.193.340,63

60.663.005,80
131.197.137,00

586.914.849,93
90.730.089,01
2.837.288.367,04
28.678.739,11
8.845.132,76
91.944.598,00

5.886.646.360,89

1.288.817.618,00

3.947.000.088,60

5.110.000,00
505.890.000,00

1.288.817.618,00
1.885.371.266,00
265.576.453,00
176.819.096,07

511.000.000,00
586.387.247,49
101.690.819,31
370.861.598,83

3.616.584.433,07

1.569.939.665,63

JOHN ROYSTON SHEPHERD
DIRETOR-ADJUNTO

9.503.230.793,96

5.516.939.754,23

SERGIO M. M. DE SOUZA

CONTADOR
CRC/RN-2670

DEMONSTRAGAO DOS RESULTADOS PARA OS EXERCICIOS FINDOS EM 31

.12.83 E31.12.82

DEMONSTRAGAO DAS ORIGENS E APLICAGOES DE RECURSOS PARA OS EXERCICIOS FINDOS EM
31 DE DEZEMBRO DE 1983 E 1982

RECEITA OPERACIONAL BRUTA

{-) IMPOSTOS INCIDENTES S/VENDAS
RECEITA OPERACIONAL LiQUIDA

(-) CUSTO DOS PRODUTOS VENDIDOS

LUCRO BRUTO

DESPESAS OPERACIONAIS

ADMINISTRATIVAS

31.12.83

9.534.148.202,20
1.350.125.674,17

8.184.022.528,03

4.393.817.072,80

31.12.82

3.644.485.764,82
389.455.027,78

3.255.030.737,04

1.889.257.917,74

3.790.205.455,23

501.520.874,34

1.365.772.819,30

298.927.869,37

ORIGENS DE RECURSOS
LUCRO LIQUIDO DO EXERCICIO
CORREGAO MONETARIA DO BALANGO

nEpperc ACAES

31.12.83

188.382.953,07

1.143.654.755,20

702 /07 R12 )2

31.12.82

481.763.602,83
294.092.201,62

40 72 ano on




VALOR LIQUIDO CONTABIL DAS BAIXAS

FINANCEIRAS 2.326.291.325,03 225.271.367,60
’ ! DO IMOBILIZADO 1.924.085,81 (47.945.208,77)
OUTRAS 59.397.432,74 DIVIDENDOS RECEBIDOS 57.829.939,72
REDUGAO INVESTIMENTOS 252.067.423.87 4.063.343,81
TOTAL 2913.280.3%0,82 685.740.681,26 1.664.726.730,58 809.380.708,13
RECEITAS OPERACIONAIS APLICACOES DE RECURSOS
DIVIDENDOS PAGOS 233.838.319,00 104.582.922,00
FINANCEIRAS 301.258.538,056 89.862.092,59 AUMENTQS DE:
DIVIDENDOS 83.412.411,48 57.829.939,72 REALIZAVEL A LONGO PRAZO 31.880.889,21 8.404.712,95
INVESTIMENTOS 371.070,64
TOTAL 384.670.949,53 147.692.032,31 IMOBILIZADO 838.726.748,63 211.581.154,96
1.104.817.027,48 324.568.789,91
LUCRO OPERACIONAL 1.261.596.013,94 827.724.170,35 ACRESCIMO DO CAPITAL CIRCULANTE LIQUIDO 6§59.909.703,10 484.811.918,22
RECEITAS (E DESPESAS) NAO OPERACIONAIS DEMONSTRACAO DO ACRESCIMO NO CAPITAL CIRCULANTE LiQUIDO
DESPESAS NAO OPERACIONAIS (1.992.540,26)
RECEITAS NAO OPERACIONAIS 203.631.371,59 40.076.232,10 31 DE DEZEMBRO DE 1983
(-) CORRECAO MONETARIA DO BALANGO (1.143.654.755,20) (294.092.201,62 ATIVO CIRCULANTE 4.813.875.310,21 7.313.431.285,60 2.499.555.975,39
TOTAL ( 942.015.923.87) (254.015.969,52) PASSIVO CIRCULANTE 3.947.000.088,60 5.886.646.360,89 1.939.646.272,29
CAPITAL CIRC. LIQUIDO T B66.875.221,61  1.426.784.92471  559.909.703,10
LUCRO ANTES DO IMPOSTO DE RENDA 319.580.090,07 §73.708.200,83
(-) PROVISAO P/IMPOSTO DE RENDA 131.197.137,00 91.944.598,00 31 DE DEZEMBRO DE 1982
LUCRO LIQUIDO DO EXERCICIO 188.382.953,07 481.763.602,83 ATIVO CIRCULANTE 1.746.524.487,07 4.813.875.310,21 3.067.350.823.14
PASSIVO CIRCULANTE 1.364.461.183,68 3.947.000.088,60 2.582.538.904,92
LUCRO LIQUIDO POR AGAO DO CAPITAL CAPITAL CIRC. LIQUIDO 382.063.303,39 866.875.221,61 484.811.918,22
SOCIAL NO FIM DO EXERCICIO 0,077 0,943
DEMONSTRAGAO DAS MUTAGOES DO PATRIMONIO LIQUIDO — EXERCICIO FINDO EM 31.12.82 E 31.12.83
CNRREGAO MONETA- RESERVA RESERVA P/AUMEN- LUCROS
CAPITAL RIA DO CAPITAL LEGAL TODECAPITAL | ACUMULADOS | OUTROS TOTAL
EM 31 DE DEZEMBRO DE 1981 248.620.000,00 237.604.928.57 39.240.764.23 24.769.953,00 104.582.922,00 5.367,82 654.823.935,62
AUMENTO DE CAPITAL 262.380.000,00 (237.604.928.57) (24.769.953,00) (5.118,43)
INCENTIVOS FISCAIS DECORRENTES
DO IMPOSTO DE RENDA 86.815.106,00 86.815.106,00
CORREGAO MONETARIA 499.572.141,49 38.363.157,08 537.935.298,57
LUCRO LiQUIDO DO EXERCICIO 370.861.349,44 370.861.349,44
TRANSFERENCIAS 249,39 (249,39)
DISTRIBUICAO:
RESERVA LEGAL 24.086.898,00 24.086.898,00
DIVIDENDOS (104.582.922,00) (104.582.922,00)
EM 31 DE DEZEMBRO DE 1982 511.000.000,00 499.572.141.49 101.690.819,31 86.815.106,00 370.861.598,83 1.569.939.665,63
AUMENTO DE CAPITAL 689.000.000,00 (499.572.141,49) (86.815.106,00) 1102.612.752,51)
INCENTIVOS FISCAIS DECORRENTES
DO IMPOSTO DE RENDA
LUCRO NA INCORPORAGAO
CORREGAO MONETARIA 1.878.994.346,00 159.226.213,69 53.879.573,68 —_ 2.092.100.133,37
LUCRO LIQUIDO DO EXERCICIO 188.382.953,07 188.382.953,07
DISTRIBUICAO:
RESERVAS 4.659.420,00 6.376.920,00 (11.036.340,00)
DIVIDENDOS (233.838.319,00) (233.838.319,00)
AUMENTOS DE CAPITAL 88.817.618,00 (88.817.618,00)
EM 31 DE DEZEMBRO DE 1983 1.288.817.618,00 1.878.994.346,00 265.576.453,00 6.376.920,00 176.819.096,07 3.616.584.433,07
NOTAS EXPLICATIVAS que somaram em 1982 Cr§ 208.457.489.52 ¢ em producéo, que ndo exceds 80 custo atual de ru- netérla calculada de acordo com oe indices oficlels seguintes taxas anuals:
e 1983 Cr8 1.143.854.755,20. posiglio ou de mercado. autorizados. Editicios 4
Nota 1 — Matérias-Primas — Materials de Embaiagem e Velculos 20%
b) Estamos considerando como Ativo & Receber e Mater| e Consumo 08 a0 custo médio Demais contas 10%
a) As Demonstragbes Financeiras, referentes 808 Curto Prazo e Passivo Circulante, os vencimentos de aquisi¢ho, que nio excede ao cbsto atual de
exercicios sncerrados em 31.12.82 e 31.12.83, es- até 380 (trezentos @ sessenta) dias reposicéo ou de mercado. 9) O saido de Cr$ 28.878.739,11 de Dividendos a pa-
gar no Pasalvo C retere-ee a Nota 2

180 demonstradas de acordo com o estabslecido pe-
Ia Lei das Sociedades por Agies — Lai 8.404 e De
creto-Lel 1.598 do de Renda:

temente, 0 reconhecimento dos s inflaciond-
rios nas Demonstragbes Financeiras através da
Corregho |a do Ativo Per e do Pa-
triménio Liquido, tendo como contrapartida a Con-
ta de Resultado Liquido da Correcho Monetéria,

€) A provisdo de contingentes para Devedores Duvi-
dosos fol constituida respeitando-se o limite legal,
iderada i para cobrlir per-

L]
das.

d) Estoques:
— Produtos Acabados avallados a0 custo médio de

e) A conta de osth pelo
custo de aquisigho e sofre corregho monetéria com
base em valores de ORTNs, conforme determina a
Lel8.4040D L. 1.598.

1) Empréstimos Compuisd: ioe Eletrobris estéo regis-
trados 80 custo histérico acrescido de corregho mo-

Dividendos 4 Distribulr remanescentes do Balango
de 1981 conforme A. G. O. de 03/04/1882, porém
distribuidos no exercicio de 1983.

h) Depreciacho do Ativo imobilizado é calculada pelo
método Linear, sobre o valor de custo corrigido, s

O Capital Soclal subscrito a Integratizado da Com-
panhia esté representado por 1.288.817.818 (hum
bilh#lo, duzentos @ oltenta e olto mithdes, oltocen-
tos o mil, . de
ordindrias, nominativas #/ou a0 portador com va-
lor unitério de Cr$1,00.
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A Coart vem cumprindo seus objetivos

o st

ARTE

Cooperativa também supera
os entraves burocraticos

Enfrentar o cepticismo daqueles
que preferem duvidar da sua poten-
cialidade no trato da producgio artis-
tica local, e também ultrapassar par-
te dos entraves burocrdticos do
Incra, tém sido as principais tarefas
da Cooperativa de Artista de Natal —
Coart — nesses seus nove meses de
existéncia. Agora mesmo, por exem-
plo, a Cooart parte para uma das eta-
pas finais de sua caminhada para se
tornar, efetivamente, uma cooperati-
va registrada junto ao Incra: mostrar,
num novo estudo, a viabilidade eco-
nomica da empresa. Enquanto isso,
a Cooperativa continua seu processo
de associagdo, batalhando pelo reco-
nhecimento da arte e do artista local.
Nesse drduo processo de associacdo e
produgdo artistica, a Cooart tem re-
gistrado mais pontos positivos do que
negativos.

Apesar de considerar ‘‘esdrixula a
forma de atrelamento do sistema de
Cooperativas’’, por nao entender que
uma Cooperaetiva de trabalho da
irea urbana esteja atrelada ao Incra,
Francisco Alves da Costa Sobrinho,
Presidente da Cooart, acha que ape-
sar de tudo, é vdlida a iniciativa dos
artistas locais de se reunirem em tor-
no de uma Cooperativa. Chama a
atencio dos artistas, de modo geral,
para que tomem consciéncia de que a

28

Cooperativa € uma necessidade pro-
fissional e participem mais efetiva-
mente.

COOPERATIVA DE ARTISTAS —
A Cooart foi fundada em julho de
1983, e de 14 para cd, vem funcio-
nando em sua sede que ocupa duas
salas do Centro Cultural, na Praca
André de Albuquerque, Cidade Alta.
As salas foram cedidas pela Funda-
¢io José Augusto, e numa delas fun-
ciona, de terca a sdbado, a Loja do
Artista. A Loja comercializa produtos
artisticos dos seus associados e, in-

Uma iniciativa que marca

clusive, de artistas de alguns outros
Estados. Entre os artigos, estdo li-
vros, discos, obras de artes pldsticas
e até roupas. Nessa produgio artisti-
co-cultural, inclua-se a promogio de
eventos, como o Festival de Artes, e
também a venda de servigos, como
por exemplo, a produgio de lay-out e
desenhos, feitos por jovens e talento-
sos artistas pldsticos de Natal, entre
os quais J. Medeiros e Novenil.
Segundo Francisco Alves, que dis-
se ter ouvido isso em conversa com
um dos diretores do Incra, a Cooart é
a unica, e possivelmente a primeira
Cooperativa de Artistas do Brasil em
processo de registro no Incra. Dai,
sem maior referencial que sirva de
modelo a iniciativa, hd uma certa difi-
culdade entre ambas as partes inte-
ressadas no trato da questdo. O Incra
alegou por exemplo, que a Cooperati-
va tem uma diversidade muito gran-
de de atribuigées e de composigdo.
Além do mais, solicitou um outro es-
tudo de viabilidade econdmica.
‘“Agora, de acordo com orientagio do
Incra, a Loja do Artista vai comercia-
lizar a producdo dos associados e a
Cooperativa oferecerd insumos para o
trabalho desses artistas’’, explicou.

VALEU? — Quem também acham
vélida a iniciativa de se partir para
formar uma Cooperativa sio os ge-
rentes da Loja do Artista, poeta Jodo
da Rua, estudante de Letras da
UFRN, e uma associada, a assistente
social Rose Marie, também da direto-
ria da Cooperativa. Jodo considera
“super muito vdlida’’, porque a
Cooperativa estd reunindo os artistas
e tocando pra frente sua producio,
fazendo-a escoar através de uma loja
e valorizando o artista local, produ-
zindo-se shows, promovendo-se lan-
¢camentos de livros, exposicdes de ar-
tes pldsticas. E até, o que serd feito
em breve, uma devida promocio do
filme longametragem «Boi de Prata»,
feito no Rio Grande do Norte pelo ci-
neasta Augusto Ribeiro Jdnior, tam-
bém associado da Cooart. J4 Rose
Marie acha vélida, mas leva em con-
sideragao as dificuldades iniciais para
a Cooperativa se autogerir. Dificulda-
des que ela acredita vém sendo supe-
radas a partir de um melhor reconhe-
cimento da cidade para a produgao
artistica local. Fator preponderante
para uma alentadora motivagdo para
quem produz arte.

Questionado sobre os resultados,
Francisco Alves fez um resumido re-
trospecto da atuagio da Cooart nes-
ses nove meses. De inicio, foram to-
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madas providéncias de ordem buro-
cratica, como a elaboragio do estatu-
to, regimento interno e um primeiro
estudo de viabilidade econémica.
Além disso, desde os primeiros mo-
mentos de sua criagio, a Cooperativa
montou a Loja do Artista; e concomi-
tantemente elaborou e executou o
projeto do V Festival de Artes, reali-
zado no Forte dos Reis Magos, du-
rante o periodo de 14 a 18 de dezem-
bro dltimo. ‘‘Um marco importante
na movimentac¢io cultural da cidade,
com artistas locais e de outros Es-
tados’’, comenta Alves. Acrescenta
ainda que, mobilizando recursos, a
Cooperativa ja conseguiu esbogar um
patriménio, formado por biré, mesa,
cadeiras, prateleira, balcdes, exposi-
tores, obras artisticas. Francisco Al-
ves adianta ainda que os artistas es-
tiao elaborando o projeto do VI Festi-
val de Artes, que podera ser feito no
Forte, no Teatro Alberto Maranhao, e
em outros espagos disponiveis, para
se evitar alguns deslizes ocorridos no
Festival do ano passado. O Festival,
diz Francisco Alves,”ja conta com
apoio de alguns 6rgaos culturais do
Governo Estadual, e da Embaixada
do Canada. ‘‘Entraremos em contato
com a Funarte, Inacem e empresas
privadas, e também com instituicdes
publicas e particulares locais para
apoio ao Festival’’. Além desse, a
Cooart promoveu outros entreteni-

mentos, entre os quais Alves destaca
a importincia.da criacio da Banda
dos Artistas (‘‘que saiu is ruas, pela
primeira vez, no Carnaval deste
ano’’, conta euférico Alves) e a pro-
moc¢ido do Passeio Poético, em come-
moracao ao Dia do Poeta, em 14 de
margo.

**A Cooart € hoje uma forte presen-
¢a cultural”’, salienta Francisco. Con-
ta com cerca de 60 artistas associa-
dos, com uma participac¢ao individual
do sdcio estipulada em uma cota no
valor de 10 ORTN’s que podem ser
integralizadas em até 12 meses. ‘A
renda conseguida estd sendo investi-
da na prépria Cooperativa, sobretudo
na Loja do Artista, adquirindo-se
bens, imdveis e mercadorias’’. Fran-
cisco, entretanto, lembra que:a maior
parte dos associados é formada por
artistas jovens — que, contudo, no
seu entender, ‘‘sdo os que arregacam
as mangas para trabalhar’’ — mas,
por outro lado, ele se queixa que a
Cooperativa se ressente da falta, en-
tre seu quadro de sécios, de mais ar-
tistas locais que desfrutem de maior
renome junto 4 sociedade. Entende
Francisco, que entre esses, ‘‘estdo os
medalhdes e/ou acomodados que es-
tdo em cima do muro esperando que a
iniciativa dé certo, para se associar.
Ou entio, esperando o contrario, pa-
ra criticar’’

TEATRO

Teatrinho de Jesiel vai
conseguindo se afirmar

Apesar da profunda crise econémi-
ca que atravessa o Pais e do flagrante
descaso com que € tratada a arte e a
cultura de uma maneira geral, o Tea-
tro Jesiel Figueiredo, um ano e seis
meses apds sua inauguragdo, conti-
nua de pé e muitas vezes «roubando a
cena» do imponente e tradicional
Teatro Alberto Maranhao. Grupos de
espeticulos que normalmente se
apresentavam no TAM, hoje estdo
preferindo o Jesiel, talvez pelo menor
preco da pauta e inexisténcia de ta-
xas, ou talvez porque o Teatrinho es-
teja conseguindo um maior nimero
de publico.

Segundo Jesiel Figueiredo, ator e
proprietario do Teatro em questao,
espetdculos seus que normalmente
eram levados a cena no Alberto Ma-
ranhio, hoje tém uma frequéncia
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bem maior e isso deve-se a localiza-
¢do do Teatro, num lugar central
(Alecrim, antigo Cinema Olde), por

lesiel vem superando obstaculos

onde passa a maioria da populagio da
cidade. Além do que, hoje a cidade
esta crescendo no sentido do Alecrim
e da zona sul, disse ele, relembran-
do palavras do teatr6logo Meira Pi-
res, ex-Diretor do TAM (ja falecido),
que acreditava na transformacio do
TAM em museu, no sentido figurado
da palavra.

HISTORIA — O Teatro Jesiel Fi-
gueiredo, embora recente, tem muita
histdoria para ser contada, mas a que
empolga mais Jesiel € a histéria da
propria criagio do Teatro, que ele diz
ser de responsabilidade de toda po-
pulacdo de Natal, um presente dado
pelos anos a que se dedicou ao Teatro
no Rio Grande do Norte. O prédio do
antigo Cinema Olde, conta ele, ia ser
demolido para se transformar numa
loja revendedora de automéveis, mas
o Capelao da Ordem Sagrada Fami-
lia — proprietaria do imével — achou
melhor dar um ultimatum a Jesiel, fa-
zendo-o assinar um contrato de dois
anos, para transformar o cinema em
teatro.

Quase sem dinheiro no bolso, Je-
siel foi incentivado por amigos e deci-
diu fazer do ex-Olde o Teatro Jesiel
Figueiredo. Os atores de seu grupo
foram para a rua fazer pedégios, se
vestiram de palhaco e usaram de
muita artimanha; Jesiel fez contatos
no comércio, na Secretaria de Educa-
¢do (do Estado e do Municipio) e no
dia da inauguragdo, haviam sido apli-
cados Cr$ 4 milhdes. O Olde s6 tinha
as cadeiras, um palco velho e muito
lixo, que deu para encher um cami-
nhao, contou Jesiel. Com Luis Eduar-
do Carneiro, na época Secretario de
Educacgido do Estado, ele conseguiu o
quadro de luz, orgado em Cr$ 700
mil, na Educagio do Municipio, as
cortinas e no comércio, tabuas, tintas
€ pregos.



Hoje o Teatro funciona com cama-
rim, o palco foi ampliado, instalagdes
elétricas e hidrdulicas funcionam a
contento. Jesiel aproveita e faz um
apelo ao Governo, para que seja pos-
sivel fazer reformas no teto, melho-
rias no palco e aquisi¢do de mais ven-
tiladores — ‘‘ndo quero nada doado.
Quero trocar ingresso por ajuda fi-
nanceira. Quero que eles comprem
nosso trabalho, para que possamos
manter o Teatro melhor’’.

Renegando qualquer paternalismo
por parte dos 6rgdos culturais do Go-
verno — frisando sempre que quer
uma troca — Jesiel Figueiredo conta
que o Teatro funciona hoje com esca-
la de servico. Ndo hé funciondrios re-
munerados, sdo os préprios atores de
seu grupo que se revezam nos servi-
¢os, de bilheteria 4 limpeza, ‘‘desde
jardinagem, até interpretagdo de pa-
péis’’.

Jesiel frisa também a ajuda do
Inacen (Instituto Nacional de Artes
Cénicas), que deu uma mesa de
luz — uma grande forga para o Tea-
tro. Depois de inaugurado Jesiel fi-
cou temendo que o piblico ndo acom-
panhasse mais seus espetaculos,
‘‘que o societe ndo nos acompanhas-

se’’, mas este continuou prestigian-,

do. Além disso, o piblico jovem ficou
sensibilizado com a casa, pela sua
simplicidade, pelo despojamento.
“*Aqui eles podem entrar fumando,
porque nio tem tapete pra queimar’’,
brincou Jesiel.

No momento, o Jesiel mantém um
convénio com a SMEC — retribuido
com entradas para alunos da rede
municipal de ensino — e com o SESI.
O Jesiel Figueredo continua sendo
uma casa ‘‘velha, com todos os pro-
blemas de casa velha, mas tem algu-
mas pequenas coisas que a gente tem
de estar sempre olhando’’.

MAIS ESPACO — Para os artistas
de uma maneira geral, o Jesiel Figue-
redo significa mais um espaco, para o
Teatro do Estado, segundo Jesiel,
tem representado a possibilidade de
uma temporada permanente. O Tea-
tro ficara agora aberto de quinta a do-
mingo. Um dos grandes momentos
do Teatro tem sido o espetaculo de
revista «Cabaret», que levou ao Tea-
tro um piiblico ndo acostumado ao
Teatro. Cabaret, até pouco tempo,
era apresentado por Zezo, Nildo e
Villa (Villailson), mas com a recente
morte de Nildo, o novo espetaculo
que tinha estréia marcada para o final
de margo, ficou somente sob a res-
ponsabilidade de Zezo e Villa — des-
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falcado, portanto, de um dos melho-
res atores transformistas do Estado e
talvez do Brasil.

Com esse novo espago teatral, con-
tinua Jesiel, até o teatro infantil su-
biu de qualidade, ‘“‘porque agora
existe espago durante o tempo sufi-
ciente para os ensaios e elaboragdo
do espetédculo. ‘O Teatro é a prépria
oficina’’.

Apesar das dificuldades, diz, ‘‘ndo
tenho solicitado o apoio continuo dos
drgios oficiais, pois enquanto estiver
dando para sustentar com a bilhete-

Jussier: atrair indiistrias

ria, ndo precisamos de apoio’’. O
apelo que ele faz ao Governo diz res-
peito as despesas extras com o teto
estragado ou a necessidade de am-
pliacdo do palco, como ja foi dito.
Jesiel faz um outro apelo ao pibli-
co natalense, para que deixe de se in-
fluenciar por rétulos € pela Televisao
Globo. ‘“‘Estamos fazendo teatro e
eles devem ver se é bom ou mal, in-
dependente se € teatro de Natal ou do
Rio de Janeiro. E teatro. O nosso tra-
balho ndo tem rétulos € é bom que
comparem com os enlatados’’ O

CONJUNTURA

Atrairinvestimentos é
ainda uma das solucées

Para um Estado pobre como o Rio
Grande do Norte, cujos segmentos da
economia — agricultura, inddstria e
comércio foram abalados pela crise
econdmica e também pela seca — pa-
rece ser uma solucgio natural procurar
atrair, desde ja, investimentos para
ireas cujas potencialidades ndo fo-
ram atingidas nem pela seca nem pe-
la crise.

Atrair esses investimentos € uma
tarefa que a Secretaria de Indis-
tria e, Comércio vem cumprindo, se-
gundo depoimento do titular da pas-
ta, Jussier Santos 3 RN/ECONOMI-
CO: “‘Estamos cuidando disso, na
medida em que procuramos localizar
as areas e setores capazes de atrair
investimentos, além de termos im-
plantado linhas de apoio aos empre-
endimentos e de submetermos os
perfis desses projetos a4 apreciacio

dos potenciais investidores, para que
a iniciativa privada possa cumprir
seu papel na nossa economia’’,

Jussier acrescentou ainda que a
Secretaria de Inddstria e Comércio
desenvolveu durante 1983 um traba-
lho para dotar o RN de uma nova le-
gislacdo de incentivos financeiros, o
Proadi (Programa de Apoio ao Desen-
volvimento Industrial). O Proadi po-
dera ser implementado ainda este se-
mestre, apds ser enviado para a As-
sembléia Legislativa no decorrer des-
te més. ‘“‘Diante de uma conjuntura
nacional, que € na realidade uma re-
cessdo, os investimentos t€m se diri-
gido para o mercado financeiro, com
elevadas taxas de juros, € ndo para os
meios de produgdo’’, critica Jussier,
que acrescenta: ‘‘Acreditamos, en-
tretanto, que essa situagiao conjuntu-
ral ndo pode persistir’’.
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ECONOMIA — Analisando a crise
econdmica, Jussier frisa ainda que,
isoladamente o Estado ndo pode su-
pera-la. *‘A retomada do crescimento
econdmico serd iniciada através de
medidas adotadas pelo Governo Fe-
deral’’, conclui ele. Superadas essas
adversidades econdmicas, é o que se
conclui, o Governo do Estado ja de-
vera estar preparado. A implantagdo
do Distrito Industrial de Natal, em
Extremoz, negociagdes no setor mi-
neral, em Currais Novos; de cerami-
ca, em Macaiba; de sulfato, em Ma-
cau, além do Proadi, sdo setores que
procuram atrair mais investimentos
industriais para o Estado.

Na implanta¢do do Distrito Indus-
trial de Natal, em Extremoz, a des-
peito desses anos de crise e seca,
conseguiu levar adiante as obras de
infra-estrutura. Inclusive com a cons-
trugdo de industrias médias e gran-
des, como a Cisaf (fibrica de benefi-
ciamento de castanhas de caju), Cer-
vejaria Cerma (primeira fibrica de
cerveja do Estado), e uma unidade de

tinturaria da Guararapes Téxtil. ‘‘As
altas taxas de juros inviabiliza a im-
plantagdo de micro-empresas’’, criti-
cou também Jussier.

Na area de mineragio, de acordo
com Jussier, um dos setores que nao
estdo sendo atingidos pela conjuntura
nacional, nem pela seca, o Secretario
afirma que ‘‘estamos concentrando
contatos e negociagdes’’. Um dos
exemplos citados por ele € o de indus-
trializagdo do tungsténio, em Currais
Novos, no qual ele ressalta o consor-
cio formado pelo grupo Tenenge,
Minerac¢do Tomaz Salustino e Gover-
no do Estado. No Pdlo Ceramico, ele
cita a fdbrica de ceramica Beatriz,
de Sio Paulo, que ja parte para trazer
mais trés inddstrias para o Estado.
Um outro setor que esta a atrair in-
vestimentos, € o denominado «Proje-
to Sulfato», que culminara, a partir
deste semestre, com a implantagido
do Complexo Quimico-Metalirgico,
em Macau, com participagio do
Uniparc, Governo do Estado e sali-
neiros. |

COMUNIDADES((II)

Aumento da prestacao é
mais uma etapade luta

Dizendo-se o primeiro no Rio Gran-
de do Norte a ter alertado contra os
aumentos escorchantes das presta-
¢oes da casa prépria, Ranulfo Alves
de Melo, Presidente da Associagio
de Moradores de Ponta Negra, enti-
dade que dirige hd cinco anos, vem
acompanhando com especial atengao,
na imprensa local e sulista, todo o no-
ticidrio referente a politica do Banco
Nacional de Habitaggo — BNH. Em
1981, com o reajuste de 72,84 por
cento, observa, a situagio do mutua-
rio j4 era dificil, haja vista que esse
reajuste superou alguns niveis sala-
riais da época. Isso inclusive nos le-
vou a protestar junto & Justica Fede-
ral. Apés dez audiéncias, no entanto,
**como nada ficou decidido, apelamos
ao Supremo, do qual estamos aguar-
dando a decisdo para quatro questdes
individuais’’.

Em 1982, prossegue, o nivel de
reajuste daqueles iméveis alcangou
89 por cento, acima portanto do§ rea-
justes salariais de muitos mutuarios.
Mas nada foi feito na época, por uma
razio muito forte: era um ano eleito-
ral, e as promessas dos candidatos
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dissuadiram ou tornaram inoportunas
qualquer medida legal contra os indi-
ces dos aumentos.

SUFOCO — Mas foi 0 ano de 1983,
de acordo com Ranulfo Alves de Me-
lo, que marcou a data-limite do sufo-
co dos usudrios do Sistema Financei-
ro Habitacional, 6rgdo coordenador
da politica do BNH. Com um aumen-

Ranulfo: naluta

to de 130 por cento, muito acima dos
reajustes salariais daquele ano, uma
onda de protestos ganhou corpo em
todo o Pais, assumindo aqui em Natal
e no interior do Estado, caracteristi-
cas de manifestac¢des publicas, capi-
talizando insatisfagdes coletivas que
foram aproveitadas pelos partidos de
oposi¢do. Desse novo momento, ex-
plica Ranulfo, resultou um fato da
maior importancia: teve inicio um
processo de conscientizagdo politica
junto a comunidade dos adquirentes
da casa prépria do BNH, aqui no RN.
Até entdo, lembra, o mutudrio, quan-
do insatisfeito ou revoltado com o au-
mento da prestagdo do seu imdvel, se
limitava a agir por conta prépria,
sempre em carater individual, me-
diante um mandado de seguranga
contra o 6rgao financeiro. A maioria,
porém, recorria mesmo aos sacrifi-
cios nas despesas domésticas, e
‘‘apartava o cinto’’, aceitando tudo
como uma fatalidade que seria com-
pensada, no futuro, com a aquisigio
definitiva da sonhada casa prépria.

ACAO COLETIVA — Consequente
a conscientizagio politica, o mutudrio
do BNH no Rio Grande do Naorte:
prossegue o Presidente da Associa-
¢do de Moradores de Ponta Negra,
esta sendo orientado per nds no senti-
do de ir 4 Justi¢a de forma coletiva.
Esta medida, explica, € muito mais
segura, pois funciona como um fator
de pressao social, que esta sendo am-
plamente utilizada em todo o Pais.
Para ele, a perspectiva de um aumen-
to entre 180 e 220 por cento nas pres-
tagdes da casa propria em julho préxi-
mo — més em que vence o contrato
anterior da maioria dos conjuntos ha-
bitacionais de Natal e do interior — é
simplesmente inaceitivel, embora
seja o indice esperado, se obedecida
a risca a atual politica do BNH. Lem-
bra que as novas opgdes propostas
pelo Banco aos mutudrios, ndo pas-
sam de uma farsa que nada resolvem,
em termos concretos.

Para Ranulfo, a politica do BNH
encontra-se numa encruzilhada. De
um lado, diz, assistimos hd mais de
ano, a total desativa¢io das obras da-
quele 6rgdo, fruto das retiradas do
FGTS, acompanhadas das quedas
nos depésitos de poupanca, dois fato-
res muito importantes para a reali-
menta¢do do Sistema Financeiro Ha-
bitacional. Isso, explica, é o resultado
de uma politica recessiva, que au-
menta os indices de desemprego no
Pais, aumentando, por outro lado, de
forma exorbitante, as prestagdes da
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casa propria, o que estd obrigando
muitos mutudrios em todo o Pais, in-
clusive aqui em Natal, a tomarem re
solugbes drasticas. Ou abandonar o
imével, o que nés desaconselhamos,
ou, o que é mais logico, a sustarem o
pagamento da prestagio até que se
encontre uma solugio compativel
com suas condigdes salariais. Ainda
assim, observa Ranulfo Alves que
nio cré em desisténcias, pois, segun-
do ele, todos desejam honrar seus
compromissos, mas ‘‘ninguém pode
comprometer todo o or¢camento fami-
liar para pagar o BNH”. Aconselha
ainda que os mutudrios de cada con-
junto procurem suas Associagbes de
Bairros ou seus Conselhos Comunita-
rios para receberem orientagéo juridi-
ca sobre a melhor forma de agir dian-
te dos novos indices de aumento pre-
vistos para julho, pois, lembra, em
cada bairro hda pelo menos dois ou
trés advogados ou juizes que também
sdo mutudrios, € podem propor for-
mas comuns de solu¢do para o pro-
blema, que € de todos.

NOVA SUNAB — A continuar tudo
como estd, adverte Ranulfo Alves,
ndo acredito no futuro do BNH; ele se
transformard em breve numa nova

Ponta Negra: palco de luta

Sunab, isto é, num 6rgao sem utilida-
de ou funcdo definida. A inica saida
que lhe resta, diz, é reformular por
inteiro sua atual politica habitacional,
cujo passo inicial deve ser a volta da
Lei 4.380, que prevé que o mutuario
nio pode comprometer mais de 30
por cento do or¢camento familiar com
a prestacdo da casa propria. Assinala

ainda que o BNH precisa 1ir urgente-
mente ao encontro da sociedade bra-
sileira e discutir, junto a esta, uma
politica habitacional que seja compa-
tivel com a realidade do povo e bus-
car ai a solugdo para o impasse em
que esta mergulhado, pois o mutua-
rio, enfatiza, nas condigbes presentes
ja esta em faléncia. O

GOGIF TEM

Um Departamento Especializado em:
piscinas, equipamentos e acessorios,
sistemas de iluminagdo e som

subaquatico,

Com pessoal tecnicamente capacitado para
orientar, dimensionar e construir sua piscina,
obedecendo aos mais modernos padrdes de
qualidade e aos mais atualizados critérios
técnicos para seu maior conforto e seguranga.

produtos quimicos

p/tratamento d’agua, banheiras com
sistema de hidroterapia, bombas
hidraulicas e sistema de pressao.

Companhia
Distribuidora de Ferragens

Rua Dr. Barata, 190/192 — Ribeira
Fone: 222-3571 — Natal-RN
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Dum

ESSA TERRA VOLTARA A SER VERDE.

O primeiro ano do Governo José '
Agripino foi o quinto ano da seca que atinge
todo o Nordeste. E 99% do territorio
do Rio Grande do Norte s&o atingidos pelo
flagelo. A primeira agdo da nova
administragao foi atender as populagbes
flageladas garantindo a sua sobrevivéncia.

E para garantir essa sobrevivéncia
nao se limitou a administrar o Programa da
Emergéncia. Procurou aperfeigoa-lo.
Humanizou-o tentanto adequa-lo as
vocagOes da gente e da terra. Por isso
criou o Projeto Garimpo que, utilizando
dentro do proprio Programa, a mao-
de-obra de garimpeiros, fortaleceu e
estimulou uma atividade propria da regido.
Criou o Programa de Creches para
resguardar, alimentar e educar os filhos
dos alistados nas Frentes de Trabalho.
Inspirou o0 Programa da Cesta
Alimentar que, iniciado no Rio Grande do
Norte, expandiu-se depois para todos os
Estados do Nordeste.

Mas, enquanto cuidava da sobrevivéncia
emergencial do seu povo, tragava as
linhas mestras de um futuro que havera de
resguardar este mesmo povo de futuras
emergéncias.

Criou o Projeto Terra Verde, fundado
no trindmio terra-agua-crédito,

Legalizando propriedades, transformando
latifindios ociosos em pequenas

unidades produtivas. Batendo record de
perfuragao de pogos (trés pogos por dia, em
média, nos Gltimos quatro meses).
Construindo barragens. Perenizando rios.
Abrindo estradas. Levando energia ao
campo. Democratizando o crédito. Tudo
isso no sentido de fazer a irrigagao
acessivel ao pequeno produtor.

Isto é o Projeto Terra Verde: irrigagao
ao alcance de todos. A carta de seguro
para a agricultura na regido do
semi-arido. Instrumento para o sertanejo
continuar no campo, tirando da terra o
seu sustento.

Com os pés no chao, sem milagres,
mas com determinagao, vamos restaurar o
verde onde hoje é s6 desolagao.

GOVERNO
JOSE AGRIPINO

PELA VONTADE DO POVO.




POLITICA

Alguns poucos dias que
abalaram a polfticado RN

A primeira quinzena de abril foi
muito movimentada politicamente
em Natal. S6 que as atividades foram
voltadas para o nivel presidencial, ou
nacional. No curto espago de quatro
dias — de quatro a sete — a cidade
viu as andancas do s6brio € compene-
trado vice-Presidente Aureliano Cha-
ves, do entusiasmado Ministro do In-
terior, Mdrio Andreazza — ambos
tentando convencer os convencionais
do i:stado a apoia-los na disputa pela
Presidéncia da Repiblica no Colégio
i:leitoral — e, por fim, viveu o entu-
siasmo do comicio pelas elei¢des
diretas. quando teve oportunidade de
conviver com varios lideres da Oposi-
¢io de expressao nacional. Foi um
desfile de politicos para todos os gos-
tos. Dos candidatos a candidato &
elei¢dao para Presidente da Republica,
a disputa foi longe das vistas do pi-
blico e algo tumultuada pela proximi-
dade das duas visitas — uma no dia
quatro e outra no dia cinco. Aurelia-
no, que da vez anterior impressiona-
ra muito os empresarios, dessa vez
nao repetiu a sua performance. Se-
gundo RN/ECONOMICO pdde apu-
rar, o empresariado ficou um pouqui-
nho desencantado com as respostas
que ouviu, ndo achando nenhuma de-
las originais ou criativas. Um empre-
sdrio chegou a confidenciar que o vi-
ce-Presidente parecia ter decorado
uma meia dizia de palavras, respon-
dendo as perguntas sempre do mes-
mo jeito e mostrando-se, sobretudo,
muito econémico quanto a planos ou-
sados em relagao ao Nordeste

ANDREAZZA, EXPANSIVO — O
Ministro Madrio Andreazza chegou
numa situagio bastante delicada. Co-
mo ja € sabido, ele tem o apoio osten-
sivo do Governador José Agripino.
Mas o ex-Governador e Presidente da
Executiva Regional do PDS, Tarcisio
Maia, ndo tem escondido sua posic¢ao
favoravel a Aureliano Chaves. Isso
tem criado uma situacdo peculiar.
Tao peculiar que certos assessores de
Agripino, que sdo andreazzistas, nio
perdem a oportunidade de langar far-
pas contra Tarcisio. E como hd, de
quebra, uma disputa entre o grupo de
Tarcisio e outros por um canal de te-
levisdo. essas farpas se tornam, as
vezes, pequenos torpedos de regula
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impacto. Dentro dessa situacdo, os
observadores notam que Andreazza
teve o cuidado de fazer uma cordial
visita ao Diario de Natal, mesmo com
a sua agenda bastante apertada em
Natal. Jd a agenda de Aureliano foi
bastante reduzida para que sua esta-
da em Natal nio coincidisse com a
chegada do seu rival. Aureliano, se
nio teve a acolhida festiva de An-
dreazza, viu algumas faixas com sau-
dagoes de estudantes. E sua assesso-
ria lamentou nao ter podido realizar o
encontro com os estudantes e traba-
lhadores. Da sua parte, o Ministro
Andreazza nem sempre ouviu pala-
vras agradaveis durante o seu contato
com liderancas trabalhistas. No en-
contro com a Federacio dos Traba-
lhadores na Indistria ouviu queixas
bem amargas do seu Presidente, Pe-
dro Ricardo, sobre a politica do Banco
Nacional de Habitag¢ao e o seu duro
critério de aumento de prestagdes da
casa propria.

Os presidencidveis nao consegui-
ram, segundo opinido geral, repetir
a performance da visita do outro pre-
sidencidvel, Deputado Paulo Maluf.
No mdximo, pode-se dizer que os
seus contatos foram formais. Em ter-
mos de apoio, a situacdo de cada um
permanece sem defini¢do, como sem
definicdo permanece a posig¢do, dos
yotos do Rio Grande do Norte no Co-
légio Eleitoral. Isso, se houver Colé-
gio Eleitoral.

PELAS DIRETAS — Porque, pelo
comicio pro-diretas realizado na Pra-
¢a Gentil Ferreira, nio haverd Colé-
gio Eleitoral, nem elei¢des indiretas
para a escolha do Presidente da Re-
publica que vai suceder Jodo Figuei-
redo. O Instituto Varela Barca, que é
o braco ideolégico do PMDB poti-
guar, esmerou-se na preparagido do
comicio, conseguiu atrair para Natal
as mais expressivas liderangas nacio-
nais da Oposi¢io — com excecdo ape-
nas dos Governadores Franco Monto-
ro, de Sao Pxulo e Leonel Brizola, do
Rio de Janeiro e do Presidente do
PT, Luiz Indcio da Silva. Mas a falta
dos trés foi plenamente explicada:
Brizola estava entregue aos prepara-
tivos do grande comicio do Rio, Fran-
co Montoro também tomava provi-

déncias semelhantes e Lula participa-
va, no mesmo dia, da pré-convencio
do seu partido em Sao Paulo, e tendo,

antes, o cuidado de enviar uma comu
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O ano novo chegou com uma boa
para a Poupanga Bandern: foram alca
5 bilhdes de cruzeiros em depésitos.

Este numero torna-se ainda mais
significativo porque a Poupanga Band
tem apenas 3 anos de atividades.

Durante esse tempo, ela foi a Cader
de Poupanga que mais se desenvolve!
Rio Grande do Norte. Gragas a confic
pessoas como vocé, que gosta de ver
o seu dinheiro se multiplicar dia e noit

GADERNETA
DE P % UPANGA =
BANDERN
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nica¢do aos promotores do comicio. pende do ponto de vista — e da posi- de multiddo acha que podia haver 60

O nimero de pessoas que compa- ¢do politica — de cada um. De certo, mil. Os mais ponderados fazem uma
receu ao comicio da Praca Gentil Fer- nunca menos de 30 mil pessoas. Um estimativa de 40 a 50 mil, um bom
reira € indefinido. A contagem de- engenheiro especialista em célculos nimero, de qualquer forma. O

virada de
10€sS.

na maior tranquilidade. Sem sair das
ados  fronteiras da terra natal.
Na comemoragao
desses primeiros 5
! bilhdes em depésitos,
o Rio Grande do
ta Norte esta de
o parabéns. E vai
ade continuar poupando
e multiplicando
na Poupanga Bandern.

TTE— —
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DIABETES

O Inamps inicia em Natal
politica de atendimento

Com base na estimativa de que 1
por cento da popula¢io natalense —
algo em torno de S mil pessoas — é
portadora de Diabetes — doenga cré-
nica caracterizada por uma disfunc¢ao
do pAncreas — e em vista do aumento
progressivo dessa doenga em nosso
meio urbano, aumentaram nos ulti-
mos anos as preocupagdes da Previ-
déncia Social com esse problema
haja vista que a assisténcia médica
restrita ao Ambito ambulatorial ja
ndo estava atendendo 4 demanda da
clientela.

Para contornar esse hiato, foi cons-
tituido hd dois anos atrds, junto a Se
cretaria Regional de Medicina Socia
do Inamps-RN, o Programa de Assis-
téncia ao Diabético — PAD, que vem
funcionando presentemente no edifi-
cio-sede da Avenida Deodoro, 1.° an-
dar, das 7 as 18 horas, cuja rotina de
trabalho extrapola em muito os limi-
tes da assisténcia ambulatorial, mes-
mo porque presta um servigo de equi-

pe.

CONSTITUICAO — O PAD é um
programa que desfruta do status de
«especial», fugindo assim as naturais
limitagbes impostas aos servigos am-
bulatoriais do Inamps. E constituido
por uma equipe de profissionais da
irea de saide, que inclui médicos
(endocrinologistas e nutrélogos), en-
fermeiros e assistentes sociais. Aos
médicos endocrinologistas cabe diag-
nosticar e encaminhar o paciente ao
servigo burocrdtico para inscri¢io no
Programa; participar da elaboragdo
do prontudrio do paciente e prescre-
ver a terapia. Aos nutrélogos compe-
te elaborar a dieta padrao para o dia-
bético; divulgar a dieta junto ao endo-
crinologista; distribuir folhetes de
dieta aos pacientes, bem como revi-
sar periodicamente os resultados
obtidos.

As principais atribui¢ées da Enfer-
magem dizem respeito a demonstra-
¢ao da técnica de aplicacao de insuli-
na (principal medicagdo utilizada nas
crises) e seus locais ideais; exames
da glicosuria (taxa de glicose) € orien-
tar o paciente quanto aos cuidados de
higiene indispensdveis. A Area de
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Servigo Social trata do cadastramento
dos pacientes e orientacdo a sua fami-
lia sobre os cuidados que devem
observar junto ao doente.

ADMISSAO — O Programa de As-
sisténcia ao Diabético é destinado a
toda a clientela previdencidria, bas-
tando que o paciente se dirija'a um
dos ambulatérios médicos do Inamps
para ser encaminhado pelo especia-
lista. O tratamento € totalmente gra-
tuito, inclusive a medica¢iao, que €
distribuida pela CEME — Central de
Medicamentos. A esse respeito, lem-
bra Jeanette Maria Matos, Coordena-
dora dos Programas Especiais de

Tratamento medico

Saidde do Inamps, que nestes quase
trés anos de funcionamento do PAD,
nunca faltou a medica¢do necessaria
a clientela. De acordo com Jeanette,
o Programa de Diabetes vem atingin-
do suas principais metas, dentre as
quais destaca a melhoria sensivel do
controle da doenga e a reducao das
interna¢des hospitalares, o que con-
tribui evidentemente para redugao
das despesas com servicos médicos
do Inamps. Lembra também que sen-
do a diabetes uma doenga controla-
vel, embora incurdvel ainda hoje, €
possivel a um paciente diabético con-
viver perfeitamente com sua doenca,
se receber a devida assisténcia, como
a que vem sendo prestada pelo PAD.

Quanto a previsao inicial de atendi-
mento, reconhece que hd uma defa-
sagem bastante saliente, haja vista
que a estimativa era de atingir em
torno de S mil pessoas, € o Progra-
ma sé registra em seus cadastros
pouco mais de 800 inscritos, o que
corresponde a 1S por cento do previs-

to. Isso ela atribui em parte a falta de
conscientizagdo de alguns profissio-
nais médicos, que deixam de encami-
nhar o paciente diabético ao Progra-
ma, mesmo sabendo de sua existén-
cia, por negligéncia ou motivos ou-
tros. A falta de divulga¢io do PAD
junto a comunidade é vista, também,
pela Coordenadora dos Programas
Especiais do Inamps, como outra das
causas para explicar a baixa afluéncia
de pacientes ao Programa de Diabe-
tes. Acredita porém, que com mais
algum tempo esses problemas serao
superados, observando que o objetivo
geral do Programa, que é fornecer
cuidados gerais ao diabético, atuando
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prioritariamente sobre os aspectos
saude e psico-social que interferem
no controle do diabetes, este vem
sendo atingido satisfatoriamente.

HIPERTENSAO — Mas Jeanette
destaca que o diabetes é uma doen-
¢a que afeta em vasta medida os de-
mais 6rgaos humanos, inclusive a vi-
sd0, 0s rins e o cora¢do, € nao é raro
que um diabético apresente. proble-
mas de hipertensao, que podem com-

prometer todo um trabalho de equi-
pe. Para contornar esse problema,
ela anuncia para breve a implantacdo
de um outro programa especial do
Inamps —, Programa de Assisténcia
ao Hipertenso — que deverd pre-
encher essa lacuna vivenciada hoje
pelos técnicos do PAD, e que se des-
tinard também a toda a clientela pre-
videnciaria do Estado, para dar conta
desse outro grave problema de saide
da atualidade, que € a hipertensao. (]

POLITICASOCIAL

Governo mantémintencio
de acionar a Secretaria

Desenvolver a politica de agao co-
munitdria do Governo. Em resumo é
essa a finalidade precipua da Secreta-
ria Para Assuntos do Governo, se-
gundo declaragio da titular da pasta,
a Assistente Social Lourdinha Guer-
ra, que completou em marg¢o um ano
na chefia do érgio. O trabalho de
ac¢io comunitdria desenvolvido pela
Secretaria foi considerado valido pelo
Governador José Agripino, cujo pas-
so seguinte seria enviar 2 Assembléia
Legislativa, no decorrer deste més, o
projeto criando, ou melhor legitiman-
10 a Secretaria de Estado. Segundo
Lourdinha, o érgao publico conserva-
rd a atual denominagao: Secretaria
Para Assuntos de Governo. Ela expli-
cou ainda que antes da posse do Go-
vernador José Agripino, hd um ano, a
Secretaria Para Assuntos do Governo
funcionava mais como um instrumen-
to de assessoria politica ao Executivo
estadual. ‘‘Antes havia o cargo de se
cretdrio, agora parte-se para criar

O social: setor delicado
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uma Secretaria de fato, que serd res-
ponsdvel pela politica de mobiliza¢io
e organizacdo comunitdria’’, comenta
Lourdinha.

Convidada a assumir o cargo, Lour-
dinha Guerra iniciou o programa de
desenvolver a politica de a¢do comu-
nitdaria do Governo, junto a comuni-
dades no interior do Estado. Para a
Assistente Social, que em seu curri-
culo como educadora jid contava com
uma experiéncia de trabalho por mais
de dez anos, de 1973 a 1983. frente ao
Mobral desenvolvendo proposta edu-
cativa junto as populagdes caren-
tes — a nova proposta de a¢ao comu-
nitdria era inerente a um trabalho
educativo. O relativo sucesso da ex-
periéncia, no que resultou na implan-
tacdo de sete Conselhos Comunita-
rios no interior, s6 podia ser conside-
rado valido. Afinal, aquele trabalho
vinha dar um desdobramento da poli-
tica de participagao comunitdria reali-
zada por José Agripino quando Pre-

Usar laje, seja de piso ou
forro, hoje, é quase uma
obrigagdo de quem
constrdi. A laje é uma
questdo de seguranga,
estética e beleza. E, se
utilizadas nervuras e
blocos, formando a
conhecida Laje Volterrana,
al, o construtor terd mais
economia de tempo e
dinheiro, mais simplicidade
na instalagdo, menos peso e
uma qualidade sem igual.
A Laje Volterrana, pela sua
praticidade, tornou-se um
produto nacionalmente
conhecido. No Rio Grande
do Norte é fabricada pela
Saci-Material de
Construgdo Ltda. Todo
calculista criterioso
determina Laje Volterrana
para sua obra. Os
investidores da construgdo
civil também fazem isto.
A Saci,detendo
exclusividade no fabrico e
comercializagdo do
produto, ensina tudo sobre
Lajes Volterranu. E ainda
vende pré-moldados de
cimento para pronta
entrega.




UM PRESENTE

DE 15 ANOS
;#

A sua revista

estd fazendo 15 anos.

Venha participar

desta festa

que é nossa,

que fala da gente,

que conta as coisas boas

da terra da gente —
documenta, registra,

enaltece e critica

com isengdo e seriedade,

tem um grande piblico,

muito bom conceito

e, sobretudo, merece confianca.
Sdo 15 anos de jornalismo
especializado feito

com a prata da casa,
revelando valores novos,
consagrando nomes da terra,
enfim, servindo a cultura

e estimulando o desenvolvimento
do nosso Rio Grande do Norte.
Junte-se a nds,

venha participar

da festa mais potiguar

de nossa cultura

ao lado de quem acredita

no futuro do Rio Grande do Norte.
Fag¢a agora sua assinatura

da nossa revista
RN/Econémico.

Preencha um cheque nominal
de Cr$ 12.000,00 em favor

de RN/Econémico Empresa
Jornalistica Ltda.

e remeta-o @ Rua Sdo Tomé, 421,
Centro — CEP 59.000 —
Natal (RN),

durante um ano

vocé vai acompanhar de perto
a histéria da sua terra.

l( RN/ECONOMICO

EMPRESA JORNALISTICA LTDA.

l RUA SAO TOME, 421 - TEL.222-4722 CEP 59.000
l NATAL-RN

' 1(UMA) ASSINATURA ANUAL

| NOME

!
| EnD. DE RECEPGAO

L]
1 CIDADE

t ESTADO CEP
I TELEFONE
l DATA ./ /

Nunca falta problema

feito de Natal, na administra¢io do
seu antecessor, um trabalho positivo
que culminou na criagdo dos primei-
ros Conselhos Comunitarios da capi-
tal.

PROBLEMAS SOCIAIS — Lourdi-
nha quem conta: em um ano de traba-
lho, o Governador José Agripino, em
sua acdo voltada para comunidades
do interior, jd instalou sete Conselhos
Comunitarios: em Sio Tomé, Sena-
dor Georgino Avelino, Serrinha, Acu,
Nova Cruz, Lagoa D’Anta, e Monta-
nhas. Um trabalho que vai conquis-
tando resultados aos poucos, pondera
Lourdinha, mas importante porque o
Conselho é um instrumento de apoio
a administracdo municipal e ao Go-
verno do Estado. Cabe ao Conselho
estabelecer prioridades, dentre as
necessidades constatadas em cada
comunidade, sugerir solugdes, pre-
servar e administrar o patrimdnio pu-
blico em cada comunidade’’, comenta
ela. E acrescenta que até o final do
ano, o Governo do Estado terd im-
plantado Conselhos Comunitdrios em
50 municipios.

“‘Se um determinado pocgo tubular
é para utilidade da comunidade, cabe
a ela através do seu Conselho, pre-
servar ¢ administrar. Para isso, o
Conselho Comunitario reune repre-
sentantes de entidades, o prefeito, o
vice-prefeito, vereadores e os repre-
sentantes de comunidades rurais. O
interessante, continua, € que a comu-
nidade ocupe seu espaco. E em tom
quase didatico: é sair do eu, e partir
paraonos’’.

Questionada sobre como tem en-
frentado os problemas sociais, agra-
vados pela seca e decorrentes das
dificuldades financeiras do Estado,
se haveria algum levantamento des-

ses problemas sendo feito, Lourdinha
rebateu fazendo ver que os proble-
mas estdo ai, entdo nio vé necessida-
de de se fazer levantamento porque
sendo a coisa fica s6 no papel. ‘‘A ca-
da documento reivindicatério das li-
derangas comunitarias, o Governo vai
atendendo de acordo com a sua dis-
ponibilidade’’. Na capital, a organi-
zacdo comunitdria esta sob a coorde-
nacio da Prefeitura, ‘‘competindo a
nés darmos apoio’’, disse Lourdinha.

Ao voltar a comentar o trabalho de
acdo comunitaria desenvolvido no in-
terior, o qual o Governador tem elo-
giado, Lourdinha afirma que ‘‘as so-
lugées sdo dadas pelo Governo como
um todo. Com o apoio de cada Secre-
taria, de cada 6rgdo pdblico’’. ‘‘Nio
se faz milagres’’, completa Lourdi-
nha, ‘‘mas se motiva a comunidade a
descobrir 0 seu prdprio potencial.
Posso dar um exemplo de trabalho
comunitario: a comunidade de Serra
do Jodo do Vale. L4, é cultivada a
plantagdo do caju. Dai, surgiu uma
pequena inddstria de doces caseiros,
que vem melhorando a renda fami-
liar. Sdo pequenas coisas que a comu-
nidade pode produzir, que se parte
para ac¢oes maiores. Isso é fruto de
todo um trabalho educativo. A nés in-
teressa que a comunidade ocupe seu
espaco, porque o negocio € partir pa-
ra a¢do, que comega 4 medida em que
as pessoas se reinem, discutem, pro-
poem solugdes’’.

E parece que a disposi¢do de Lour-
dinha nio fica apenas circunscrita a
retorica bonita, porque depois de de-
senvolvido o trabalho, ela procura
acompanhar o atendimento das rei-
vindica¢bes. Para isso, faz viagens
periddicas ao interior do Estar o, rea-
lizando reuniées mensais com todos
os Conselhos Comunitarios .

RN/ECONOMICO — Margo/84



ARTIGO

O difieil

recomeco

GARIBALDI FILHO

Quem visita hoje o interior do Rio Grande do Norte
é dominado por um sentimento de alegria. A paisa-
gem mudou. E o verde das planta¢des e do pasto para
o gado constitui-se, na verdade, ao lado dos acudes
cheios, ou sangrando na grande reserva com o qual os
agricultores voltam, timidamente, a bater nas portas
dos bancos oficiais. . .

Antes, 0 que passara a constitulr-s? numa rotina
eram as prorrogacdes dos débitos, por sinal novamen-
te, com prazo prorrogado para 30.de ‘jl!llhO. HA infor-
macdes que existem, ainda, com situagiio a ser regula-
rizada, cerca de 18 mil agricultores, certamente que,
no meio destes, muitos resolveram engrossar a migra-
ciio para fora do Estado e outros desistiram da ativida-
de agricola. . .

Mas a grande maioria resistiu. Foram cinco Aanos
de seca, de Emergéncia, de privacdes e de auséncia
absoluta de produgio. Agorg é chegada a hora de
plantar, de recuperar os prejuizos, de pagar o Banco e
de educar os filhos condignamente.

Ora, para que isso aconteca é preciso que se colo-
que a disposicdo dos agricultores o crédito na hora
certa e a assisténcia técnica. .

E preciso considerar que a grande maijoria destes
agricultores estd sem condicdes para recomecar e,
muitos deles, principalmente os pequenos, nio sabem
nem por onde devem recomecar.

Dai porque o Governo resolveu instituir o Progra-
ma de Distribuiciio de Sementes para o contingente de
300 mil trabalhadores alistados na Emergéncia. O Gq-
verno Federal repassou recursos da ordem de 900 mi-
lhées para a Secretaria de Agricultura. .

Estes recursos foram insuficientes. Desde o inicio
das cogitacées sobre o Programa que fizem(:s esta ad-
verténcia. Hoje estamos com esta fl:ustracao. Foram
atendidos apenas os chefes de fam.llla com uma cota
de trés quilos de feyio e cinco de milho, 0 que, segun-
do os agricultores da Regido do Potengi — que ouvi-
mos, agora, no Municipio de Sdo Pedro —, sé d-zi para
plantar umas mil covas, quando um hectare siio tre’s
mil covas. Ndo atende, portanto, as necessidades mi-
nimas desses minifundidrios.

Cogita-se, agora, de uma participacio do Ministé-
rio da Agricultura com recursos na ordem de 4 bilhées
de cruzeiros, sendo distribuidos para as Delegacias
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Federais do Ministério em cada Estado, rateando-se
esta importincia com cada Delegacia. E a entrega niio
teria cardter de doagiio, e sim de empréstimo.

Mas existem ainda outras preocupagdes. O crédi-
to de custeio demorou muito a ser liberado. Quando
temos, agora, recursos razodveis, determinados tra-
tos culturais, como o combate as pragas, deixaram de
ser feitos, acarretando, por exemplo, no caso da larga-
ta no algodiio e nos cereais, efeitos irreversiveis em
determinadas dreas.

Além do mais, os valores bdsicos de custeio sdo
baixos. Os nimeros provam isso, apesar de sabermos
que isto prevalece em funciio da baixa produtividade
registrada na nossa regiio.

No Oeste, entretanto, subestima-se esta produtivi-
dade. Na Regiiio de Apodi, Umarizal, grande produto-
ra de feyio macassar, o0 VBC por hectare de 48 mil e
500 cruzeiros podera diminuir a safra, frustrando as
expectativas dos agricultores.

Estes valores sio calculados pela Comissio de Fi-
nanciamento da Producio em junho ou julho, proje-
tando-se uma inflagdo oficial que nunca é a real. Re-
sultado: quando chega margo, aqueles valores estio
defasados. Entrega-se a um agricultor a primeira par-
cela deste VBC do feijio na base de 17 mil cruzeiros,
40 por cento do total, para que compre 5 quilos de se-
mentes, somente ai ji vdao 10 mil cruzeiros, fora o
plantio, a limpa, as horas de trator e o inseticida,
que representam, no total, uma quantia muito supe-
rior a 20 mil cruzeiros.

Dai porque as previsées do IBGE sdo generosas
quando fixam, no més de margo, as seguintes estima-
tivas para feydo: em 84, drea a ser plantada de 131
mil hectares, producio: 39 mil e 300 toneladas e o ren-
dimento 300 quilos por hectare. Chegaremos l4?

Quanto ao algodio registre-se o descaso como se
abandona a cultura do arbéreo, do mocé, o grande or-
gulho do nosso cotonicultor. Nio se estd financiando a
raiz nova desse algodio, pois se considera esse fato
investimento, e nio custeio.

Entiio, que se faca o investimento, mas niio se dei-
xe a cultura morrer. A questiio nio é de rubricas, nem
de politicas postas no papel. E de sobrevivéncia de
uma atividade que, durante muito tempo, deu camisa
ao homem do campo e ainda poderia dar...
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O recolhimento do ICM pelas empresas

é uma oportunidade de avaliacao

do desempenho de cada uma.

Nas firmas de material de construcao,
por exemplo, foi a confirmacao da
lideranca de Galvao Mesquita-Casa Lux,
ocupando o primeiro lugar no setor

e a 13a. na posicao entre todos.

E a consequéncia de uma tradigdo
que se moderniza e se fortalece na figura
do Galux, nosso primeiro super-heroi.

GALVAO MESGQUITA
CASALUX S.A.

- renovando e construindo.



O slogan '‘pensouem
construir, pensou na Saci'’,
Jjd estd tdo difundido e
acreditado no Rio Grande
do Norte que sdo raras as
pessoas que constroem ou
reformam suas casas e ndo
compram o material na
Saci — Material de
Construgdo Ltda., ou
mesmo vdo até a loja pedir
informagies sobre prodytos
e detalhes técnicos. E,
primeiramente, uma
questdo de bom senso. A
empresa jd é uma tradi¢do
de mais de vinte anos,
vendendo bons produtos
ao norte-riograndense,
comercializando as grandes
marcas. Depois, sdo 0s
bons pregos e 0s
convidativos planos de
pagamento. Engenheiros,
arquitetos, investidores do
setor e até mesmo
donas-de-casa ‘‘na-hora de
construir, pensam na
Saci'’. E, se vocé vai
construir, pense também
na Saci.
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Genibaldo no primeiro teste com os estudantes

UNIVERSIDADE

A primeiraprovade fogo
de Genibaldo Barros

Foi o primeiro grande teste do Rei-
tor Genibaldo Barros desde que assu-
miu o cargo. E foi um teste desagra-
davel. Até entdo, o relacionamento
entre Reitor, estudantes e professo-
res vinha .sendo o melhor possivel,
desde o fim do mandato de Diégenes
da Cunha Lima. Os problemas que
haviam ocorrido na Universidade Fe-
deral do Rio Grande do Norte, nos tl-
timos meses, ndo haviam posto em
confronto a sua administragio e estu-
dantes ou professores. Nos tltimos
meses, havia nitida consci€ncia, na
comunidade universitdria, que os
problemas eventuais ndo eram cria-
dos por culpa da sua administragdo.
Por trds de tudo, estavam conscientes
todos, aparecia o-Ministério da Edu-
cacdo e Cultura com a sua politica
restritiva €, por sobre tudo, o Fundo
Monetéirio Internacional impondo a
sua politica de contencio geral. Por
tudo isso, as reivindicagdes dos fun-
ciondrios da UFRN por melhores sa-
larios, a campanha dos professores ¢
dos alunos de diversos cursos por me-
lhores condigdes de ensino, tinham
como objetivo o MEC. O Reitor ndo
era o culpado.

0 BANDEJAO — Mas a campanha
contra o aumento do preco do bande-

jao, surgida no bojo de uma luta para
fazer anular uma portaria ministerial
que acabava os subsidios para os res-
taurantes universitarios €, na pratica,
impunha a cobranga do custo real das
refei¢des, terminou por criar uma si-
tuagdo que levou o Reitor Genibaldo
Barros a um confronto direto com os
estudantes. Foi um confronto em que
ele se viu diante de uma responsabili-
dade indesejada: defender uma causa
que, no fundo do coragio, sabia ser
injusta. Mas que, como detentor de
um cargo de confianca do Governo
Federal, tinha de encampar. Ainda
assim, o comego de tudo ndo visou a
pessoa do Reitor. Quando os alunos
da UFRN, agrupados em torno de um
niicleo que se intitulou «comando de
ocupagdo», decidiram ocupar as ins-
talagoes da Reitoria estavam cum-
prindo uma tatica de luta posta em
pratica em diversas capitais do Pais.
Portanto, era uma campanha de nivel
nacional. O Presidente do DCE, na
ocasido, estava justamente em Brasi-
lia, com outros presidentes de DCEs,
estudando as caracteristicas dessa lu-
ta.

Por coincidéncia, quando os estu-
dantes apareceram no prédio da Rei-
toria para anunciar o seu proposito de
ocupagio, o Pais comemorava o 20.°



Os estudantes num momento delicado da UFRN

iniversario da Revolugio de 31 de
Marco. Parece nio haver nenhuma
relagdo. Mas havia a coincidéncia. De
toda forma, quando os estudantes
anunciaram ao Reitor o seu propdsito
de ocupar a Reitoria, ele prontamente
cedeu o prédio. Os préprios estudan-
tes se espantaram. O Reitor anterior,
Diégenes da Cunha Lima, teria parti-
do para uma conversa e procurado

0O Reitor: dialogo dificil

42

convencer os estudantes, talvez até
ameagando-os. Mas o Reitor tinha al-
guns telex da area federal aconse-
lhando-o a nao estimular qualquer
reacdo. E sua assessoria juridica o
aconselhara a ser prudente. O fato é
que os estudantes permaneceram no
prédio da Reitoria por sete dias e s6
safram.quando o Reitor decidiu en-
trar na Justiga Federal com uma A¢io
de Reintegragio. Os estudantes sai-
ram antes que os oficiais de Justiga
chegassem. Mas, aquela altura, o
Juiz Federal José Augusto Delgado ja
tomara providéncias no sentido de
formalizar o inquérito na Policia Fe-
deral, apesar da mediacio de uma
Comissio de Alto Nivel e do Arcebis-
po Dom Nivaldo Monte.

Hoje, quando hd uma preocupagao
geral em relagao aos rumos do caso,
questiond-se muito a maneira como a
Reitoria foi ocupada e como o Reitor
reagiu. Deveria ter havide mais fir-
meza? O ato firme do inicio nao teria
sido melhor do que o desfecho na
Justica?

A comunidade universitaria tem se
dividido muito em torno dessa ques-
tdo. Os adeptos de Didgenes murmu-
ram, a boca pequena que, com ‘‘ele,
isso nao teria acontecido’’. Os que
defendem a posi¢ao de Genibaldo ar-
gumentam que qualquer outra posi-
¢ao teria sido muito pior, no momento
atual, tendo o Reitor agido com pru-
déncia e de modo correto. Numa coi-
sa todos concordam: de agora por
diante o relacionamento entre o Rei-
tor e a comunidade universitiaria nio
sera mais o mesmo. O

CASA DO
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E necessario manter seu

patriménio em dia.
A época é de crise.
E se vocé possui Volk

ou Fiat, ndo se esquega que a
Casa do Volks tem todo tipo
de peca e acessorios para
esses carros, inclusive tintas
automotivas. A Casa do Volks
vende a pregos, realmente,

sem competidor. Um

estacionamento coberto e um
dos melhores atendimentos da
cidade sdo bons motivos para
vocé comprar na Casa do
Volks. Seu carro estara mais

protegido e vocé,
naturalmente, mais s

Afinal, manter um patriménio

néao é facil.

VoLks

swagen

amplo

atisfeito.

"GURGEL & OLIVEIRA"
Comércio e

Representacoes

Av. Prudente de Mora
Tel.: 223-2488

Ltda.

is, 1804
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ARTIGO

O Nordeste e o0 Japdo

NEY LOPES DE SOUZA

A cooperagiio econémica é um dos principais ins-
trumentos de acdo desenvolvimentista.

O mundo apresenta fei¢des regionalistas, anteven-
do-se, inclusive, o Estado transnacional, onde as fron-
teiras fisicas separariam a Nacdo, mas os interesses
vitais da soberania seriam compartilhados conjunta-
mente pelos entes piiblicos.

Observando-se a Europa vé-se a tendéncia notéria
aos grupos de Estados: Mercado Comum Europeu
(MCE), OTAN (Organizacao do Tratado do Atlintico
Norte), o Parlamento Europeu. A nivel mundial o

para o Livre Comércio (ALALC). )

A regionalizacdo é a aplicacdo macro do principio
cooperativista privado. Os esforcos somados assegu-
ram maior eficdcia de resultados, mesmo a nivel inter-

nacional.
No momento o Brasil abre dois importantes leques

balanca de exportagdes: o Japio e a China. Inclusive,
o Presidente da Repiblica manterd contactos diretos
com ambos os paises, estabelecendo regras de convi-
véncia comercial.

Pelas informacdes filtradas, a demanda maior se-
rd de artigos primdrios, principalmente carne bovina e

que atravessa o Nordeste pela chegada das chuvas,
entendo como vidvel a formacio de um bloco regional,
a nivel nordestino, com o objetivo de encaminhar pro-

GATT (Grupo de Tarifas Alfandegsrias). Na prépria
América Latina a incipiente Alianca Latino-Americana

de negociagiio bilateral, visando a estabilidade na sua

alimentos em geral. Numa hora de otimismo como a

postas e colocar a regiiio na perspectiva de comerciali-
zaciio externa, respeitada a reserva estratégica indis-
pensdvel ao abastecimento interno.

O Japio dispée de mecanismos, inclusive parla-
mentares (Grupo Parlamentar na Camara dos Deputa-
dos}, com a finalidade de ativar conversagies internas
no Brasil. O Rio Grande do Norte, através do Governa-
dor José Agripino, poders ser pioneiro nessa abertu-
ra de didlogo, promovendo ciclos de debates sobre o
intercimbio entre os dois paises. Na hipdtese, além
das perspectivas que se abrem surgird a ocasiiio de si-
tuar a nossa unidade federada num posicionamento
de alto nivel, na medida em que, diante das dificulda-
des conjunturais que atravessamos, busca meios de
saida da crise em canais niio comuns aos Governos Es-
taduais.

Note-se que o Japdo tornou-se conhecido pelo
exemplo de ter saido de impasses econémico-flnancei-
ros, através do comércio externo. 0 know-how dos ja-
poneses ¢ realmente sem similar no mundo, chegan-
do-se até a reconhecé-los como «milagreiros». Recen-
temente, 0 Governo da Alemanha Ocidental apontou
as economias mais estiveis do mundo, levando em
conta as taxas de desemprego e inflacdo, sendo o Ja-
pio o lider desse bloco.

Resta agora aproveitar a chance que se abre: cami-
nhar na mesma trilha do Presidente da Repuiblica,
pondo na sua agenda de conversagdes em maio préxi-
mo, na cidade de Téquio, opcies para ajustar interes-
ses, sobretudo, da Regiiio Nordestina do Brasil.

" PONTOS DE ENCONTRO DA
CULTURA EM NATAL

—_— || e

WALTER PEREIRA

LIVRARIAE

PAPELARIA LTDA.
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CULTURA

NILDO, 1962/1984 —
Diante do extremado de
seu gesto que surpre-
endeu a cidade inteira,
que se habituara a admi-
rar a sua arte, dir-se-ia
que Nildo havia esgota-
do todas as suas possibi-
lidades. Que a aventura
humana lhe resultara
num imenso e intranspo-
nivel vazio existencial.
Que a porta se fechara
nas suas costas, abrup-
tamente, sem que ele
vislumbrasse de imedia-
to uma nova porta, aber-
ta diante de si.

Fechado, viveu Nildo
no seu circulo kafkania-
no, sem compreender a
absurda linguagem c¢i-
frada deste mundo. Tal-
vez, por isso, escolhes-
se o teatro, ou vice-ver-
sa, quem saberia dizé-
lo? A vida, que é senho-
ra, nido tem o costume de
nos dar explicagdes.

Reinventou o quanto
péde a vida. Foi Evita,
cantando ‘‘no llores por
mi, Argentina’’. Foli,
com exuberiancia volup-
tuosa, Baby Consuelo e
uma série de mulheres
que eletrizavam homens
e muljeres, que a vida
nio rgppeita fronteiras e
parece que um de seus
deleites se constitui, jus-
tamente, em afronti-las.
{Aqui talvez esteja a cha-
ve de tudo: o desejo com
o qual foi sempre deseja-
do, ndo foi suficiente;
serviu tio somente para
lhe aumentar a sede de
um desejo ainda maior e
transcendente). Foi Elis
Regina, ansiosamente
em busca de uma ponte
que unisse o interior ao

exterior, sem que a
construcdo parecesse
por demais evidente.

Mas foi sobretudo o de-
sespero de existir num
mundo que ndo compre-
endia, que falava uma

outra linguagem e que
ele tentou superar pela
droga.

Empreendeu a sua
viagem solitdria em meio
a maior alegria. E, dela,
se embebedou reitera-
damente. Como se, estar
embriagado, fizesse par-
te do script. Mudou em
energia contagiante, en-
quanto encarnava, por
exemplo, Elba Ramalho,
a fraqueza que o asse-
diava, insidiosamente,
feito cancer. E que nés,
seu publico, sequer per-

colheu a morte, ao ati-
rar-se nas aguas turvas
de um rio do Japio. Es-
tava demasiadamente
envolvido com o seu pré-
prio script. Ficou sem
saber que, o que ha de
mais belo no mundo mo-
derno, sio as suas viti-
mas.

Ou quem sabe prefe-
risse mesmo calar. Nido
deixou sequer um bilhe-
te.

PRESENCA DO ASSU
— O escritor Francisco

cebiamos sob a mdscara
de tanta felicidade.

O laco em torno do
pescogo, tio longo que
lhe permitiu ficar de joe-
lhos no ladrilho da drea
de servico do seu aparta-
mento, foi apenas uma
alternativa ou o anti-cli-
max do drama que se de-
senrolava nas sombras,
nada mais. Certamente
Nildo jamais leu Osamu
Dazai, que também es-

Amorim, Chisquito, pu-
blica, também, suas me-
morias: Assu da Minha
Meninice (52 piginas,
apresentacao do jornalis-
ta Celso da Silveira). E o
13.° titulo do autor e o
CCXLIII da persistente
Colecdo Mossoroense.
Chisquito escreve cor-
retamente, em desata-
viado estilo jornalistico.
Acrescente-se a isto uma
boa dose de bem humo-

rada jovialidade e a
preocupacido de preser-
var para o futuro datas e
eventos de sua terra. Es-
sas confissdes de Chis-
quito traem, aqui e ali, o
historiador  meticuloso
que ele é, indiscutivel-
mente, e que nos deu,
j4, uma Histéria da Im-
prensa no Assu € uma
Histéria do Teatro no
Assu, de consultas obri-
gatdrias em qualquer
trabalho sério sobre es-
tes assuntos.

Tenho para mim que,
se toda cidade tivesse o
seu Chisquito, ndo have-
ria tanto lapso e tanta
pagina em branco em
nossos livros de Histd-
ria.

MUDANCA DE GIL-
SON — O pintor Gilson
Nascimento, finalmente,
se transferiu para o Rio
de Janeiro. Elétrico,
bem humorado, dissimu-
lou sempre e convincen-
temente, toda a dor e to-
da a solidio que lhe pe-
savam na alma como es-
tigmas.

Nos iltimos tempos,
porém, quase fraquejou.
Ensajou poucas, mas
sérias, confissdes aos
amigos mais intimos.
Sob a loucura de certos
comportamentos insoli-
tos, que nem sempre
compreendiamos, Gilson
deixou de alguma forma
um grito parado no ar.
Seu desespero diante da
vida, sua perplexidade e
sua revolta se manifesta-
ram reiteradamente pelo
que hd de trigico, de
profundamente tragico,
na alegria.

Que a viagem seja pa-
ra dentro, cada vez mais.
E que do inferno do dia a
dia ele consiga extrair a
verdade de sua vida

FRANKLIN JORGE
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SAO BRAZ:
A
ARTE
DE
CRESCER

A indiistria brasileira, sofreu
em 1983 — sérios problemas eco-
némicos, gerados pelos mais di-
versos fatores, o que acabou preju-
dicando-a, sobremaneira, princi-
palmente quando houve uma verti-
ginosa queda do faturamento real
dessas empresas. )

A INDUSTRIA E COMERCIO
JOSE CARLOS S. A., empresa pa-
raibana, sediada na Cidade de
Campina Grande, na Paraiba, e
com filial em Natal, conseguiu
superar todas as dificuldades exis-
tentes no setor industrial brasiler-
ro, ano passado, apresentando ex-
celentes indices, em seu Balango
Geral de 1983.

As vendas da SAO BRAZ atin-
giram, no exercicio findo, uma ele-
vagdo de 170%, o que evidencia
uma ascensdo bem maior que a
apresentada pelas demais empre-
sas brasileiras, notadamente as da
drea alimenticia.

A elevagdo exagerada das des-
pesas financeiras, também marcou
profundamente — a economia das
empresas brasileiras, de um modo
geral, em 1983, o que foi refletido,
diretamente — em seus balan-
¢os. A Indistria e Comércio José
Carlos S. A. conseguiu, também
nesse ponto, suplantar as dificul-
dades existentes, apresentando
excelentes indices, reduzindo a
despesa financeira liquida.

Outros niimeros que deixam a
INDUSTRIA E COMERCIO JOSE
CARLOS S. A. bastante lisonjea-
da — segundo seus diretores —
sdo os relacionados com o Endivi-
damento Geral, que caiu para
30%, representando uma movi-
mentacdo de 70% com capital pro-
prio, enquanto que a média geral

o am e e ,9:_':_';!1 i oty '.,'_v.\;' N 2 ‘wm "f.i:{‘:r. i £ i
Capitio de empresa José Carlos da Silva Jiinior, Presidente do

Grupo *“Sio Braz”

das empresas brasileiras, é de 30 a
35% com recursos proprios e 65 a
70% com capital de terceiros.

Expressiva, também, foi a con-
tribuicdo da Empresa para os co-
fres publicos, através de diversos
tributos, ndo sé em Campina
Grande. onde teve seu destague
entre os 100 maiores contribuintes
do ICM, em 1983 ficando em 2.0
lugar no Estado, como em outros
Estados. No Rio Grande do Norte,
figurou entre os 100 maiores de
1983 em 14.9 lugar, posicionando-
seem 9.9%lugar na capital.

Fruto de uma amadurecida deci-
sdo administrativa, assistimos a
uma gradual difusdo na cultura da
SAO BRAZ de que é uma Empresa

com profunda vocagdo social, ndo
6 pelas excelentes qualidades dos
produtos que oferece aos consumi-
dores, como pela constante preo-
cupagdo com aquilo que considera
0 maior patriménio da Empresa:
0s seus empregados. Isso é refleti-
do no seu efetivo de pessoal, pois
em um ano marcado pelo desem-
prego, a SAO BRAZ conta atual-
mente com 1.504 empregados.

Encarandp os resultados favord-
veis de 1983 como um novo desafio
para o ano de 1984, a INDUSTRIA
E COMERCIO JOSE CARLOS
S. A. espera dar continuidade a
politica de expansdo dos negdcios,
dentro dos mesmos padrées de se-
guranga que sempre nortearam as
suas iniciativas.
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DEBATES
A seca como tema para
as discusséfes académicas

A seca no Nordeste é um problema
que tem suscitado interesse nos mais
diversos pontos do Pais, mas nada de
concreto se tem feito para minimizar
seus efeitos ou mesmo solucionar o
problema. ‘‘Campanhas e mais cam-
panhas’ sdo feitas para ajudar o
«coitado» do nordestino que esta
morrendo de fome ha anos, mas ne-
nhum projeto é posto em pratica pe-
las autoridades competentes, que
acreditam seriamente no poder dos
paliativos (vé Programa de Emergén-
cia).

Enquanto isso, as discussoes conti-
nuam. A Universidade Federal do Rio
Grande do Norte, através de sua Pré-
Reitoria de Extensdo Universitaria,

mem e a Questdo Social; mostras
cientificas (stands, painéis, murais,
audiovisuais, equipamentos, experi-
mentos, etc); atividades artisticas/li-
terdrias e exposic¢io de artes plasticas
e mostra e venda de livros. As ativi-
dades foram desenvolvidas no audité-
rio da Reitoria, Centro de Convivén-
cia «Djalma Marinho» e auditério do
Nucleo de Arte e Cultura.

As exposigoes e os debates conta-
ram com a participagio de professo-
res da UFRN, técnicos das institui-
¢oes envolvidas, além de nomes como
o do professor Lynaldo Cavalcanti de
Albuquerque, Presidente do CNPq e
de Celso Furtado, economista, pro-
fessor e ex-Superintendente da

Exposicdes com material para conscientizar sobre a seca

promoveu em margo dltimo (19 a 23)
uma ampla discussdo sobre o assun-
to, durante a realiza¢io da Feira de
Arte, Ciéncia e Tecnologia, que reu-
niu estudantes, professores, pesqui-
sadores, técnicos, politicos e estudio-
sos sobre o tema.

Partindo da «Problemaitica da Se-
ca», os mais diversos temas foram ex-
postos € debatidos durante a Feira,
com participagao ativa de represen-
tantes de todos os segmentos da so-
cicdade. A Feira constou de exposi-
¢oes e debates sobre a seca; comuni-
cacoes cientificas de todos os érgaos
envolvidos no evento — divididos em
quatro grupos distintos: Recursos
Narurats. Agricultura e Alimentacio,
Alternativas Tecnolégicas e O Ho-
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Celso: voz autorizada

Sudene, cuja exposi¢io, versando
sobre «Tendéncias e Possibilidades
do Desenvolvimento do Nordeste»,
foi a mais concorrida da Feira. Uma
outra exposi¢do que causou entusias-
mo nos presentes foi sobre «Dimen-
sbes Politicas do Problema» (da seca,
no caso), cujos expositores foram re-
presentantes dos partidos politicos do
Estado, das trés Dioceses (Natal,
Mossoré e Caicé), da Fetarn e Fede-
racdo da Agricultura do RN.

PREOCUPACAO DA UNIVERSI-
DADE — Segundo o Professor Ge-
raldo Queiroz, Pré-Reitor de Exten-
sdo Universitaria da UFRN e princi-
pal organizador da Feira de Arte,
Ciéncia e Tecnologia, ‘‘uma Universi-
dade deve se caracterizar, acima de
tudo, com a realidade onde ela esta
inserida. A preocupac¢io nao significa
dizer que a Universidade v resolver
os problemas da sociedade, mas pro-
mover a discussdo dessa realidade’’.

O Pré-Reitor disse que a Feira re-

presentou muito para a Universida-
de, que abriu um espago muito gran-
de para a discussdo da problemdtica
nordestina, e nio o Nordeste isolado
dentro do contexto.

O Professor Geraldo Queiroz frisou
que a Feira ndo se restringiu a dis-
cussdo tedrica sobre o assunto e citou
um projeto de ensino, pesquisa e ex-
tensao apresentado por um grupo de
professores que pesquisa a seca hd
alguns anos. Trata-se de um projeto
de ensino regional para a UFRN, on-
de a problemitica da seca fosse o
elemento desencadeador de todo en-
sino, pesquisa e extensao dessa expe-
ri€éncia. J4 hd a garantia do envolvi-
mento de alguns Departamentos nes-
sa experiéncia, adiantou ele.
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Os debatces, tendo a seca como tema

Proposta de irrigagio com material
de baixo custo para pequenos agricul-
tores, dc autoria de Antdnio Guedes,
do Muscu Cimara Cascudo, e outra
de alimentagiio & base da algaroba,
foram algumas propostas considera-
das concretas pelo Pro-Reitor de Eg-
tensdo. '*Sio pesquisas da Universi-
dade que minimizam o problema da
scca’, frisa. Cle afirmou ainda que a
Feira contribuiu para que as diversas
institui¢des envolvidas na promogio
discutissem o problema.

OPINIOES — Celso Furt{ido, 0 ex-
positor mais saudado da Fen'q Qe Ar-
te, Ciéncia e Tecnologia, feliciton a

%

organiza¢iio da Feira, '‘pelo sentido
diddtico e estimulante da criativida-
dc dec tudo que aqui se apresenta-
ram’,

Segundo Manoelito Manoel
Dantas Villar, ex-Professor da Uni-
versidade Federal da Paraiba e hoje
agropccuarista, ‘‘se o Nordeste seco
insistir no caminho que seria tracado
pela UFRN na vanguarda do processo
de sua libertagdo econdmica e so-
cial --- 0 que ja comegou no Rio Gran-
de do Norte com a Feira é uma de-
monstragido inequivoca também
seremos um dia, do ponto de vista de
riqueza, um bom pedago do Brasil,
quanto ao resto, ainda somos"’

EDUCACAO
Problema, agora, esta nas
escolas e no professor

O inicio do ano letivo na Rede Esta-
dual de Ensino ocorreu dia 13 de fe-
vereiro dltimo e, até o momenFo, al-
gumas escolas continuam funcionan-
do precariamente, algumas sem pro-
fessores e outras nido tiveram, se-
quer, condi¢des de iniciar suas au-
las, como é o caso das escolas recém-
inauguradas nos conjuntos habitacio-
nais construidos pela Cohab. A causa
desse atraso teria sido o concurso pu-
blico para professor, cujo nimero de
aprovados nio deu para preencher as
necessidades do magistério estadual.

O resultado do concurso — dc?s
5.438 candidatos inscritos no Rio
Grande do Norte, apenas 431 foram
aprovados, o que significa um indice
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Antenor: provas sem clareza

de 8 por cento de aprovagio — tem
causado grandes polémicas. O fato é
que muitos alunos estio sem au-
las — até o inicio de abril eram mais
de 10 mil alunos sem professor — e
de acordo com dados fornecidos pela
Secretaria de Educagio, para resol-
ver esse problema faltam aproxima-
damente mais 100 professores.

=sse baixo indice de reprovacio é
sintomatico. A causa seria a falta de
preparacao do professor (e aif estd im-
plicito o ensino universitario) ou o ni-
vel das questdes, além da realidade
do professor?

O NIVEL — Para José Antenor de
Azevedo, Presidente da Associagio
dos Professores do Rio Grande do
Norte (APRN), o problema nio estd
na falta de preparagdo do professor,
porque muitos dos concursados jd
ensinavam em colégios da rede parti-
cular de ensino. 'O que se questiona
€ que o nivel das provas talvez nio
tenha tido muita clareza na formula-
¢do das questoes, vez que o indice de
aprovagdo foi de apenas 8%. As
questdes foram confusas’’. Ele nio
descarta, porém, que seja também
um reflexo do nivel de ensino no Es-
tado. e completa: ‘'O desgaste da
educagido é proporcional ao desgaste
do profissional’’.

O Presidente da APRN acha que o
concurso deveria ter aprovado, pe-
lo menos, 70 por cento dos candida-
tos. Ele faz severas criticas ao Gover-
no — *‘no setor educacional, o Gover-
no tem um péssimo aniversario admi-
nistrativo’ — e cita o caso das esco-
las que continuam sem professor.
“Isto”” «— diz ele — *‘¢ uma prova
evidente de que o Governo nio priori-
za a educagao’’.

MEDIDAS DE URGENCIA —
Diante da necessidade premente de
professor para regularizacio das au-
las, o Governador José Agripino de-
terminou, em cardter de urgéncia,
que estudos fossem realizados para
se encontrar uma saida emergencial,
onde, segundo o Secretdrio de Estado
da Educacio e Cultura, professor Hé-
lio Vasconcelos, ‘‘se despontam algu-
mas alternativas, todas elas voltadas
para atender, no menor espago de
tempo ‘possivel, as necessidades das
escolas, sem ferir em nenhuma hipé-
tese, as regras do concurso’’.

O professor Hélio Vasconcelos re-
conhece o problema enfrentado pela
educacgao e diz: ‘‘Esta é uma realida-
de que nés estamos enfrentando,
exatamente porque o concurso que



deveria ter sido feito em periodo an-
terior, somente o foi no final de fe-
vereiro. O resultado que nao foi o es-
perado, esperava uma média de apro-
vagdo maior, ndo deu sequer para
atender as necessidades de Natal,
com as novas escolas cuiadas. Dai
porque, embora ja estejam sendo
chamados todos os aprovados (N. R.
A chamada dos aprovados teve inicio
dia 21 de margo), ainda faltam pro-
fessores, o que repercute de forma
negativa essas escolas em que a au-
séncia do professor transtorna, inclu-
sive, o cumprimento do calendario
escolar’’.

Fazer um outro concurso agora, pa-
ra preenchimento das vagas ainda
restantes, € inteiramente impossivel,
frisa o Secretario, ‘‘porque nio iria
atender em tempo habil o preenchi-
mento das necessidades’’, explica.
Até o inicio de abril estavam sendo
discutidas alternativas, levando em
consideragao o cardter emergencial.

*‘Tado logo seja encontrada a solu-
¢ao, as escolas onde faltam professo-
res terdo as aulas iniciadas, com ca-
lendario especial’’.

SURPRESA — Declarou ainda Hé-
lio Vasconcelos que o resultado do
concurso nao era o esperado —
‘*acreditivamos que o nivel fosse
mais elevado’’. Frisando que nio se
pode olhar a questdo com pessimis-
mo,o Secretario, diz também que nio
se pode culpar apenas a Universida-
de pelo baixo nivel de preparag¢io do
professor. ‘A culpa é de todo sistema
educacional, desde a base, até o sis-
tema universitario’’.

O titular da SEC enfatiza a necessi-
dade de professor, descartando a uti-
lizacdo de muitos professores que ho-
je estdo atuando no servigo burocrati-
co. Na gestdo de Genivan Batista,
correu rumores de que, para resolver
o problema das escolas, muitos pro-
fessores que atuavam no servigo bu-
rocratico e que estavam sendo sub-
utilizados teriam de retornar as salas
de aula. Mas Hélio Vasconcelos é ta-
xativo: ‘‘Realmente estamos necessi-
tando de professores. Esses professo-
res estdo sendo utilizados em ativida-
des de apoio ao ensino’’.

ESPERA O Presidente da
APRN, por sua vez, espera que os
concursados sejam nomeados e caso
pessoas nao concursadas sejam cha-
madas, a Associa¢do fard a denincia,
diz ele.

Paralela as questoes de falta de
professor € escolas sem aulas, a

48

Hélio: esperado

APRN ji deu inicio 4 campanha sala-
rial, desta feita se engajando a cam-
panha de todos os servidores pibli-
cos. Este ano nao serd feita uma cam-
panha isolada, explicou José Ante-

nor, ‘‘cada categoria vai estudar um
indice, para posterior discussio com
todas as categorias, quando se chega-
ra a uma média e definido um unico
indice’’.

A proposta de aumento do profes-
sor, ja definido em assembléia, € de
200 por cento. Além da proposta sala-
rial, os professores entregarao ao Go-
vernador José Agripino um documen-
to com reivindicagbes como ‘‘desen-
gavetamento do Plano de Reclassifi-
cagao (preparado por um grupo de es-
tudo da Secretaria de Administragio,
ainda na gestao de Lavoisier Maia),
13.° salario, reformulagio dos crité-
rios de promogdo, indicagio de um
membro para o Conselho Estadual de
Educagio pelos educadores, cumpri-
mento do Estatuto do Magistério e
modifica¢do nos critérios de mudanga
de nivel’. O

ECONOMIA

Os sinais de recuperacéo
ainda ndo chegaramno RN

Os smais de uma incipiente recu-
peragido da atividade econOmica da
Regido Sul, sobretudo no setor indus-
trial, j4 amplamente divulgados pelos
Orgaos responsaveis pela andlise dos
dados estatisticos do setor secunda-
rio, ainda nao chegaram ao Nordes-
te. Quem afirma isto é Fernando Be-
zerra, Presidente da Federagio das
Indistrias do Rio Grande do Norte.
Para ele, a recuperagio econémica
que comega a se verificar no Sul do
Pais, deve-se principalmente ao setor

Bezerra: pelo menos a expectativa

exportagdo de manufaturados, setor
em que o Nordeste apresenta fraco
desempenho, em face do quase total
monopdlio exportador sulista. Apesar
disso, porém, Fernando Bezerra diz
que hd uma expectativa de recupera-
¢do na esteira da reativagio da econo-
mia do eixo Rio-Sao Paulo.

‘A dnica coisa importante que
aconteceu no Nordeste nestes iltimos
dias’’ — salienta Fernando —, ‘‘fo-
ram as chuvas’’. E observa que uma
recuperag¢io econdmica no Rio Gran-
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Construciio civil ainda sofre

de do Norte teria de passar pela in-
distria de construgio civil, que é o
setor que responde mais rapidamente
aos estimulos de recuperagao no Es-
tado. Concorda, no entanto, que os
sinais verificados na economia de ex-
portacio, maiormente concentrada
na inddstria paulista, jo abrem uma
perspectiva positiva em relagdo ao
quadro atual da economia brasileira
como um todo, salientando que tais
sinais ‘‘mudaram o estado de espiri-
to do empresario paulista’’, como gle
préprio teve oportunidade de verifi-
car em recente encontro com empre-
sdrios da Federacdo das Indistrias do
Estado de Sao Paulo — Fiesp. “Go§:
taria de constatar’’ — frisa — que.ja
chegamos ao fundo do pogo’’.

INFLACAO — Para Fernando Be-
zerra a impressao colhida entre seus
colegas paulistas € que com o mode-
lo monetarista que estd ai, nao tem
como a inflagio nao cair. O arrocho
monetario continua, observa, e ade-
mais estd chovendo no Nordeste, o
Sul estd colhendo uma boa safra agri-
cola, e tais fatores inevitavelmente
tendem a produzir uma queda gra-
dual mas firme nos indices inflacio-
ndrios. porque o fator de maior peso
hoje na elevagio da inflagio é exata-
mente o custo do alimento. Com boas
safras no Sul e chuvas no Nordeste,
salienta, o peso dos alimentos sera
inevitavelmente reduzido, reduzin-
do-se em consequéncia a taxa infla-
clondria.

Teorizando sobre economia, Fer-
nando Bezerra observa que a infla-
€ao seria também o excesso de
moeda em circulagdo e como o Gover-
10 esta contendo sua circulagio, essa
medida for¢ard a queda da inflacdo,
dinda que num primeiro momento re-
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duza o nivel de consumo. Esse para-
doxo, no entanto, observa, é apenas
aparente porque leva, de fato, a uma
queda da inflagao, haja vista o exces-
so de produtos no mercado.

DIVIDA EXTERNA — A renego-
ciacdo da divida externa brasileira
€ outro problema que preocupa o Pre-
sidente da Federa¢do das Indistrias
do Rio Grande do Norte. Para ele, é
impossivel o cumprimento das metas
integrais acertadas com o Fundo Mo-
netdrio Internacional. Mas destaca
que, no tocante ao superdvit de 9 bi-
lhdes de ddlares fixados para o final
deste ano, o incremento da produgio
de petrdleo nacional vai permitir sua
consecugao.

De acordo com Fernando Bezerra,
a solucao mais indicada para o pro-
blema da divida externa brasileira se-
ria a renegocia¢ao de toda a divida de
forma global, em substituicio ao es-
quema de reajustes trimestrais repre-
sentado pelas cartas de intengdo en-
viadas ao FMI, que alteram signifi-
cativamente, a cada trés meses, as
metas e objetivos do Governo brasi-
leiro, acarretando graves 6nus para o
povo.

‘“‘Houve uma preocupagio excessi-
va com o pagamento da divida, o que
vem se traduzindo num sacrificio
muito grande para a economia do
Pais, agravando as dificuldades das
classes populares e diminuindo o po-
der de compra da classe média’’ —
destacando ainda que nesses termos
descuidou-se do problema social, pe-
lo que, conclui, ‘‘esse enfoque tem de
ser modificado, s6 assim os sinais ji
detectados na recuperagao da econo-
mia poderao se estender também ao
Nordeste e as demais regides do Pais,
de maneira firme e duradoura’’. [J

]

TUDO EM FERRO
E ACO PELO
MENOR PRECO

Ampliando o seu
atendimento em Natal,
COMERCIAL JOSE
LUCENA pde a disposigao,
neste més de maio, mais
uma loja, agora
especializada em produtos
de ferro e ago das melhores
marcas. Com uma area de
800 metros quadrados,
situada na Av. Presidente
Bandeira, 882, Alecrim, a
nova loja significa mais
opg¢les para a industria de
construgdo civil da cidade.
Sendo a primeira em Natal

a adotar o uso de balanga
industrial com capacidade
para pesagens de até

60 toneladas, a nova loja
dispde de ferro redondo para
construgao civil, ferros
Quadrado e chato, barras e
cantoneiras. Dispbe também
de chapas pretas e
galvanizadas A PREGOS DE
FABRICA e para atendimento
em grosso e a varejo.

[

COMERCIAL JOSE
LUCENA LTDA

Agora também com a loja
de ferro na Av. Presidente
Bandeira, 882,

Alecrim — Fone: 223-4820

Natal-RN




ARTIGO

O futebol forca

ROSEMILTON SILVA

Eu sempre defendi a tese de que o futebol brasilei-
ro nio pode nem deve copiar o europeu. O futebol for-
¢a é coisa deles, nés somos os malabaristas da bola, os
jogadores que enchem de brilho os olhos de todo o
mundo na base do drible sensacional, da finta espeta-
cular, da molecagem brasileira dentro e fora do gra-
mado. Eu conversava com Eléi Simplicio dia desses e
ele me dizia que faria tudo para ir ao Rio de Janeiro
ver a maneira como um preparador fisico chamado
Melo estava preparando os jogadores do seu clube.
Pois bem, guarde esse nome: Melo. Esse moco parece
ser a tnica pessoa no Brasil que acredita na estéria
que os brasileiros niio precisam copiar os europeus.
Para quem niio sabe de quem eu estou falando, Melo
¢é o preparador fisico do Vasco da Gama. Edu foi quem
levou-o para o América, depois dele ter feito uma bo-
nita campanha no Bangu e agora, de novo, Edu carre-
£4a 0 mogo a tira-colo para o Vasco da Gama.

Melo foi o preparador que maravilhou o México
com os garotos da Selecdio Brasileira de Jiniores e
continua demonstrando que o jogador brasileiro nio
tem mais jogo de cintura, que nio tem mais aquele
molejo que maravilhou a Suécia em 58; o Chile em
62. Ai, parou tudo, embora tenhamos vencido mais
um Campeonato em 70.

Pois bem, Eléi Simplicio também acredita que a
preparacio fisica que Melo estd impondo ao Brasil e
ninguém acredita é a nossa salvaciio. E s6 nido querem
crer aqueles mais céticos, aqueles que nao se conven-
cem que o jogador brasileiro néio estd nem vai se acos-
tumar com esse tal de futebol-forca. Ou voltamos a ser
o que éramos antes ou nosso futebol vai morrer mes-
mo que & Copa que vem ai seja no México, onde sem-
pre nos demos bem tanto no time de cima como no de
baixo.

Ora, como fomos campedes? Fomos com os dribles
infernais de Garrincha e os passes mdgicos de Pelé.
Depois veio Jarizinho e os outrns. Ai passamos a que-
rer imitar os europeus. Vamos vencer na correria
quando antigamente quem corria era a bola. E claro
que velocidade também é importante no futebol mas
nido é preciso preparar o jogador para ser corredor
nem participante de atletismo. O que precisamos é
mais jogo de cintura, mais molejo nos quadris, mais
dribles entortantes, mais caheca que forca. Nio é is-
so o judé? E. Pois bem, sio dois esportes distintos
mas se assemelham quando se diz que a cabeca é mais
importante que a forca e as duas coisas juntas dio um
certo toque de elegancia.

Os préprios europeus nido entendem por que o Bra-
sil estd querendo imitd-los quando a diferenca entre
nés e eles estd exatamente nessa capacidade de im-
provisaciio dentro do gramado. Estd na capacidade de
deixar o time adversdrio feito bobo dentro de campo,
correndo atrds da nossa bola e nio atrds de nés. Pela
forca ndo vencemos e acredita que ndo venceremos.
Melo vai provar isso e Eléi Simplicio comeca a mostrar

ue sua preparacio fisica no Alecrim pode dar certo.
% claro que é um trabalho a longo tempo, niio ¢ uma

coisa imediata. Ndo d4 resultados imediatamente por-
que vai mudar toda uma estrutura mesmo que ela seja
uma retrospectiva de um passado ndo tio remoto mas
que j4 ficou perdido num espaco conquistado pelas Se-
lecdes de 58 e 62.

As equipes brasileiras tém vencido partidas inter-
nacionais com muita dificuldade porque continuam co-
metendo o erro de serem excessiva e exaustivamente
preparadas fisicamente. Isso cansa o jogador e o deixa
com a cabeca pensando sempre que deve correr mui-
to esquecendo que a bola deve ser a tinica a correr. O
Flamengo, por ser um time de toque de bola na época
em que foi campedo mundial demonstrou, de certa
forma, que essa tese ¢ a melhor para o Brasil, para o
futebol brasileiro.

Por qué € que temos tantos pernas-de-pau? Por es-
sa razdo. Porque estio matando o jogador brasileiro
com a preparagcio fisica. Estiio saturando a capacidade
mental do nosso jogador. Nao h4 mais tanta criativida-
de porque nés estamos sempre dando preparacio fisi-
ca como se o jogador brasileiro fosse preparado para
enfrentar as corridas das Olimpiadas ou a Sdo Silves-
tre. Até mesmo os goleiros hoje recebem uma prepa-
raciio quase na base da resisténcia e por isso alguns
deles estiio perdendo os reflexos. Os zagueiros nio sa-
bem mais a hora de bater e usam a violéncia para se
impor dentro do gramado.

Nosso futebol ficou violento a partir do momento
em que deixamos de lado, menosprezamos a capaci-
dade criativa do jogador e passamos a impor-lhe a cer-
teza de que a forca é quem deveria imperar dentro do
gramado. A partir dai, passamos a usar a violéncia
porque perdemos a capacidade do drible, do raciecinio
mais rdpido. Estamos acostumados a brigar pela bola
e nio a jogar por ela e com els. Se nido temos capacida-
de de criar apelamos porque o leite das criancas de-
pende daquilo que fizermos dentro de campo. E claro
que nio foi s6 esse novo ritmo de jogo que fez a revira-
volta do nosso futebol. Os treinadores também tém
sua culpa porque, para niic perderem os seus empre-
gos, armam retrancas. No Brasil temos o grave defei-
to de retirar do time um treinador que perde duas ou
trés partidas seguidas como se s6 um time pudesse
vencer. Enquanto na Europa um treinador fica numa
equipe para o resto da vida, no Brasil o cara tem que
dar vitérias seguidas.

Por isso venho dizendo ultimamente que a solugio
para o futebol brasileiro ¢ se voltar para o amadorismo
ou um profissionalismo consciente que pode e deve
ser encarado de outra forma. Nio se pode continuar
enganando o torcedor com jogadores que procuram se
manter na berlinda por um ou dois toques sensacio-
nais durante os 90 minutos de uma partida. Hi equi-
pes que dependem apenas de um jogador porque o
Brasil deixou de jogar em conjunto para depender de
um jogador mais hébil. E Melo ai estd com a raziio ab-
soluta: o jogador brasileiro perdeu a sua capacidade
de driblar porque nao tem cintura.
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Esteéoano 15de RN-ECONOMICO.

Um bom ano para vocé participar

mais ainda de nossos empreendimentos
jornalisticos. Como bem sabe, quem
chega a essaidade tem sempre os olhos
de todos voltados para si.

Logo, se vocé também estd presente ao
centrodesse evento, tera o mesmo
destaque.

Da nossa parte, durante nossos cinco mil
e tantos dias de vida, sempre tivemos
satisfacao em estar com vocé e todos os
que se empenham no trabalho de fazer
este Estado crescer. Participamos, como
mesmo prazer, de festas de outros que
completaram tanto e, as vezes, muito
mais tempodo que nés.

Cumprir etapas é bom para todos.
Estimula. Contagia.

Mostra que o trabalho compensa.
Porisso o convidamos para estar conosco
nanossa festade 15 anos.
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Ao alcangar o1 lugar no recolhimento de ICM, entre as revendas de
veiculos automotores, Natal Veiculos, comprovou sua lideranca em
vendas. NINGUEM E LIDER POR ACASO... Condicbes de pregos e

financiamentos — Atendimento personalizado — Qualidade dos
produtos Chevrolet — Deram a Natal Veiculos esta lideranca.
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