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SHOPPING CENTER
LAGOA NOVA VEM Al

José

CERTA ;{Conslruqoes Civis
triais Ltd#] anypcia.que a sud empresa
esta ultim§ndo as Wrovidéncias para fa
zer o lancamegteagdo Shopping Center La-
goa Nova, um'hvoge'nno.e‘pificiq com loja
e salas comerciais "situ
Salgado Filho, nas proximidaaes do Su-
permercado Nordestdo, numa das areas
de maior futuro da cidade. Serao 28 lojas
com 30 metros quadrados cada, e mais
24 salas com 36 metros de area util, além
de oferecer garagens, area verde, pas-
seios, jardins internos, lanchonete e boa-
te no subsolo. O empreendimento vai
corresponder, a pregos de hoje, a um in-
vestimento de Cr$ 30 milhdes.

NEY LOPES ESTUDA A
CRIACAO DE TRADE COMPANY

0 advogado e colaborador de RN/
ECONOMICO, Ney Lopes de Souza, en-
contra-se em viagem a Portugal e Espa-
nha, com o objetivo de manter contato
com cooperativas artesanais e com em-
presas comerciais ligadas ao comeércio de
artesanato, recolhendo subsidios para a
futura constituicdo de uma trade com-
pany, da qual participardo majoritaria-
mente empresarios do Rio Grande do
Norte. Ney levou consigo inumeras
amostras de produtos artesanais da
COPALA, cooperativa ligada a Arquidio-
cese de Natal, visando iniciar alguns ne-
goécios. O regresso de Ney ocorrera ateé
o dia 20 de julho, e a partir dai ele inicia-
ra uma série de reunides e de analises
sobre a viabilidade da criagdo da trade
company.

FRIGONORTE LANGCA
PRODUTOS NO MERCADO

Salomao Borges, diretor-presidente
do FRIGONORTE, demonstra o maior
entusiasmo pela receptividade que o
mercado consumidor natalense tem dado
aos novos produtos da empresa. Ja esta
sendo produzida uma tonelada diaria de
salsichas, presunto, fiambre, salsicha pa-
ra hot dog, salsichdo, bacon, paio, mor-
tadela, linguigas calabresa, popular, por-
tuguesa, pernambucana e gaticha, e gra-
gas & boa aceitagéo, l0go a produgao de-
vera ser elevada para 3 toneladas. A frota
de caminhdes de distribuicdo do
FRIGONORTE esta atendendo normal-
mente ndo sé a regido do grande Natal,
mas ja comega a abastecer também a ci-
dades do eixo Natal-Mossoré e Natal-Cai-
c6. A aquisicdo da magquinaria para bene-
ficiamento de carnes custou ao
FRIGONORTE mais de Cr§ 2 milhdes.
parte do investimento foi coberta pelos
lucros da empresa no exercicio de 1978:

Cr$ 1,6 milhao.

mdgg--:.
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SPERB JA EXPORTA FIOS PARA EUROPA

A Sperb do Nordeste S/A — Industria
Téxtil, embora ainda esteja em fase de
implantagdo do seu projeto, ja vem pro-
porcionando 700 empregos diretos no
municipio de Eduardo Gomes e em maio
ultimo alcangou um faturamento da or-
dem de Cr$ 37 milhdes, produzindo em
média 400 toneladas de fios finos de algo-
dao, por més. Nos primeiros seis meses
deste ano, a Sperb ja realizou exporta-
¢des para a Europa e para a América
Central no valor de Cr$ 10 milhdes. So-
mente em dezembro préximo ocorrera a
inauguragdo da industria que ocupara

uma area coberta de 30 mil metros qua-
drados e que chegara a produzir 600 to-
neladas/més. O grupo Sperb centraliza
as suas atividades no Estado do Rio
Grande do Sul, onde possui a Tecelagem
Sperb S/A, a Sperb Corretora de Seguros
e a Comercial Tecidos Sperb, esta ultima
composta por uma rede de 11 lojas. No
RN, os negdcios do grupo serdo dirigidos
por Irineu Osvaldo Sperb, Roberto Quiri-
no Sperb e Egydio Zilles. A nivel de ge-
réncia, ficardo José Moraes Oliveira,
Carlos Henrique Graehs e Alexandre
Costa Varela.

QUEIROZ OLIVEIRA
REPRESENTA INVICTA

Queiroz Oliveira — Material para
Construcdo Ltda., empresa que lidera o
comércio de madeira no Rio Grande do
Norte, visando atender ainda melhor a
sua clientela, passa agora a representar
uma completa linha de maquinas para
serrarias e marcenarias. Contrato nesse
sentido foi firmado por Miguel Oliveira,
diretor da empresa, com a Industria de
Maquinas Invicta S/A, considerada a
melhor fabricante de serras circulares,
lixadeiras de fita, furadeiras automaticas
e tornos do Pais.

BANCO COMIND INSTALA
FILIAL EM NATAL

Antes do dia 15 de agosto préximo
Natal estara incluida no rol das cidades
alcangadas pelo Banco Comércio e Indus-
tria _de Sao Paulo S/A — COMIND. Os
servicos de instalagio da sua agéncie; es-
@o adiantados e a esta altura ja foi defi-
n|d9 0 nome do seu gerente entre nds:
Péricles Wanderley. 0 COMIND chega e;

Natal gracas ao empenho d i
e Cl -
checo nesse sentido. Clovis Pa

NOVA FABRICA
DE R. GURGEL

o pentro das proximas semanas sera
|n‘|cnada a construgéo da nova fabrica de
|a]§s pré-moldadas Volterrana e dos mo-
saicos Saci, em Natal, que ocupara uma
area coberta de 10 mil metros quadrados
e p_ossuiré um patio para estoques de
mais 30 mil metros. O engenheiro Ronald
gurgel, diretor do empreendimento
informa que a fabrica ficara localizada nc;

bairro de Nazaré, préximo a Cj
Eamoranca, Cidade da
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RIONORTE — A META
E O PRIMEIRO LUGAR

A Cia. Norte-riograndense de Crédi-
to, Financiamento e Investimento —
RIONORTE, financeira vinculada ao Go-
verno do Estado, tem como meta até o
final deste exercicio assumir a lideranga
entre as instituicdes de crédito que
atuam no seu setor em Natal. De acordo
com as estatisticas da RIONORTE, o seu
volume de operagdes em junho triplica-
ram, com relagdo ao més de maio. No
momento, as financeiras mais atuantes
da praca sdo a FINASA e a FININVEST.

GRUPO PAULIRMAOS
SE DESFAZ

Uma das sociedades mais tradicionais
do Rio Grande do Norte, Paula, Irméos
— Comercial Ltda., atuando no comércio
de tratores, maquinas agricolas e eletro-
domésticos nas cidades de Natal e Mos-
sord, acaba de ser desfeita, com a retira-
da dos sdcios Alvaro Paula da Costa e seu
filho Francisco Cipriano de Paula Neto,
ambos com fungbes gerenciais na orga-
nizagao. Depois de se desligarem do gru-
po, eles fundaram uma nova sociedade:
Paula, Filhos — Comercial Ltda., que
continuara dedicada ao mesmo ramo, €
ocupando em Natal o0 mesmo enderego
em que funcionava Paulirmdos. Todas as
representagées da empresa anterior se-
rao mantidas pela nova. A frente de
Paula, Filhos ficara Francisco Cipriano
de Paula Neto.

ESCRITORIO DE ADVOCACIA:
MARCOS SUBSTITUI DIOGENES

Com a escolha do advogado Diégenes
da Cunha Lima para reitor da UFRN e
seu consequente afastamento da ativida-
de advocaticia, a chefia do seu escritério
foi confiada ao advogado Marcos Aurélio
de S4, que ha trés anos ja vinha integran-
do a equipe de Diégenes. Continuam fa-
Zendo parte do escritério os advogados
Itan Pereira, Delmita Zimmermann,
Flavio Siminéa e Rosalia Alves, que for-
maram uma sociedade civil de trabalho.

R. R. SUPERMERCADOS
JA COM DUAS LOJAS

Ronaldo Maéllo, diretor da empresa
R R. Méllo Comércio e Representacdes
Ltda., demonstra grande entusiasmo ao
comentar os resultados experimentados
pelas duas lojas dos seus R. R. Super-
mercados, ambas localizadas no bairro
do Alecrim. Embora nao possuam o porte
de alguns concorrentes, essas lojas ofere-
cem grande variedade de produtos e
maior comodidade & clientela.

APERN FECHA SEMESTRE
COM LUCRO DE 21 MILHOES

A Associacdo de Poupanga e Emprés-
timo Riograndense do Norte — APERN,
encerrou o seu balango do primeiro se-
mestre com um lucro superior a Cr$ 21
milhdes. Este 6timo resultado Ihe permi-
tiu creditar rendimentos de 13,483 por
cento aos saldos das cadernetas de pou-
panga no ultimo trimestre, quando as ou-
tras instituigées do setor ofereceram ape-
nas 12,92%. A APERN, em 30 de junho
altimo, mantinha um volume de depdsi-
tos da ordem de Cr$ 330 milhGes, e um

volume de aplicagdes superior a Cr$...
800 milhges.

COMEGOU CONSTRUGAO
DO EDF. LUCIANO BARROS

A ECOCIL — Empresa de Constru-
¢bes Civis Ltda. ja iniciou a construgao do
Editicio Engenheiro Luciano Barros, no
centro de Natal, com frentes para as ruas
Jodo Pessoa, José de Alencar e General
Osdrio. Este sera o primeiro edificio-ga-
ragem da cidade. Sua comercializagao se-
réa iniciada nas préximas semanas. A
denominagdo do prédio é uma homena-
gem que a ECOCIL presta ao seu ex-dire-
tor, falecido no inicio desta década.

COMSERV INAUGURA
UMA NOVA LOJA

A COMSERV — Comércio, Repre-
sentacgdes e Servigos Ltda., empresa es-
pecializada no comércio de mdveis, ma-
quinas e materiais para escritérios em
geral, estd inaugurando uma nova loja
em Natal, e através dela parte para con-
quistar uma nova faixa do mercado, ofe-
recendo méveis e eletrodomésticos, além
de produtos de decoragéo parao lar.

DUCAMPO EM NOVAS
INSTALAGOES

A DUCAMPO Agro Industrial e Co-
mercial Ltda. concretizou a compra de
um edificio de trés pavimentos na praga
Augusto Severo, bairro da Ribeira, e ja
iniciou servigos de reforma para instalar
nele sua loja matriz e todos os seus seto-
res administrativos. Acredita Sidney
Fonseca, diretor da empresa, que até o
final de agosto acontecera a mudanga da
loja da rua Frei Miguelinho para o novo
enderego. Por outro lado, o prédio onde
funcionou a firma N6ébrega & Dantas, na
rua Junqueira Aires, esta sendo ocupado
pelos depésitos da DUCAMPO, e ali a
empresa mantém uma exposigdo perma-
nente de maquinas e implementos agri-
colas.

LOJISTAS DO NORDESTE
SE REUNEM EM NATAL

Promovido e patrocinado pela Fede-
ragédo dos Lojistas do Rio Grande do Nor-
te e pelo Clube de Diretores Lojistas de
Natal, o 3° Encontro de Diretores Lojis-
tas do Nordeste — de 12 a 14 de ju-
Iho — reunira nesta Capital nada menos
de 350 empresérios do comércio da re-
gido compreendida entre os Estados da
Bahia ao Maranhéao. Durante o conclave,
autoridades em economia e finangas do
Pais, dentre as quais Mauricio Cibulares,
Julio Casoy e Camilo Calazans, fardo
conferéncias para os participantes. No
dia do encerramento, o presidente da
Confederagao Nacional dos Diretores Lo-
jistas, Luiz Antdnio Pereira da Silva, de-
batera com os empresarios nordestinos
os problemas da conjuntura e do comér-
cio varejista brasileiro. Airton Costa e
Zildamir Soares de Maria, presidentes
dos d6rgaos de classe dos lojistas potigua-
res, estdo a frente das providéncias que
garantirdo total sucesso a convengao.

DATANORTE A CAMINHO
DA RENTABILIDADE

A Companhia de Processamento de
Dados do Rio Grande do Norte —
DATANORTE, empresa de economia
mista para atender aos érgdos da admi-
nistragao direta e indireta do Estado, vi-
nha funcionando até o ano passado com
grandes prejuizos. A partir deste ano,
porém, gragas ao apoio que o governador
Lavoisier Maia passou a emprestar &
empresa, seguramente a DATANORTE
atingira o ponto de equilibrio e possivel-
mente terd lucro. Por determinagdo go-
vernamental, 6rgados como a COSERN,
CAERN e Banco do Estado, que apesar
de pertencerem a administragdo entrega-
vam os servigos de computagdo a firmas
particulares, estdo contratando estes ser-
vigos com a DATANORTE, que por sinal
ja vem atendendo muito bem ao
DETRAN, Secretarias da Fazenda e da
Administragdo, Banco Nacional do Norte
e Banco do Estado de Sao Paulo.

Murilo Diniz, diretor-presidente da
Companhia de Processamento de Dados
do Rio Grande do Norte, assinala a im-
portdncia de uma decisdo administrativa
que permitira redugdo de custos e maior
eficiéncia para a empresa: a partir de
agosto, a DATANORTE passara a funcio-
nar num unico prédio, a rua general Jodo
Monteiro, onde até recentemente estava
instalada a PLANOSA. No momento, 0s
setores administrativos e técnicos da em-
presa ocupam trés residéncias na rua
Jundiai, enquanto os seus computadores
estdo instalados no Centro Administrati-
vo do Estado, numa distancia em torno
de 5 quilémetros, o que tem provocado
inimeros contratempos.



E por que nao

Nos 20 anos de SUDENE. o aparato burocra-
tico, a tentativa de subordinar a economia ao arti-
ficialismo de uma tecnocracia comandada por je-
junos em pratica econémica, fizeram do Nordeste
uma regiao cada dia mais distanciada dos ideais
do desenvolvimento nacional uniforme, defendi-
dos pelo Governo brasileiro. Enquanto o Centro-
Sul continua crescendo em indices altos, se indus-
trializando cada dia mais, mecanizando e raciona-
lizando sua agricultura, sofisticando o setor ter-
ciario, consumindo sempre mais energia e bens
de capital, a nossa regido continua marcando o
passo, sempre a espera de uma nova medida pa-
ternalista do Governo Federal para ndo entrar em
colapso. O Rio Grande do Norte, por exemplo,
tem hoje perto de cem mil trabalhadores rurais
subsistindo miseravelmente gragas a um «plano
de emergéncia», através do qual o poder publico
da de-mao-beijada um salario minimo a cada um.
Nao fosse assim, a populagdo do interior estaria
enfrentando um estado de calamidade publica,
pois a estrutura econémica existente ndo tem ca-
pacidade de gerar sequer a alimentagéo do povo.

N uma analise fria, descompromissada, pode-
mos dizer que a SUDENE tem feito muito mal ao
Nordeste nos seus controvertidos 20 anos de exis-
téncia, a partir da imposi¢gdo de uma politica de
desenvolvimento formulada nos gabinetes refri-
gerados, pela qual se empresta énfase e impor-
tancia ao crescimento industrial e se deixa de lado
a necessidade evidente de mudanga da estrutura
do setor primario. Qualquer iniciado em economia
sabe que o crescimento industrial nao acontece

por decreto ou por portaria, ou pela doagao pura e
simples de capital para que se construam fabri-
cas e usinas. Sem infra-estrutura, vocacdo natu-
ral, condi¢gbes de competitividade, nenhum em-
preendimento industrial pode ter éxito. Mas os
técnicos da SUDENE parecem ter esquecido repe-
tidamente esse principio, aprovando projetos que
mesmo depois de uma década de implantados
continuam na dependéncia de novos subsidios ofi-
ciais, sendo «reformulados», «ampliados» e «mo-
dernizados», sob pena de falirem. Isto, é claro,
sem falar num grande numero de empreendimen-
tos que a sabia imaginagdo popular batizou de
«projetos-caveiras», porque pararam nas funda-
¢oes, colunas e vigas de cimento armado, depois
de consumirem o dinheiro-facil do 34/18 e do
FINOR.

Na maioria dos casos, a industria nordestina
continua se abastecendo de matéria-prima pro-
cedente do Centro-Sul. E como o Nordeste nag se
constitui em bom mercado consumidor, por conta
de pobreza da sua populagdo, a maior parte dos
produtos aqui industrializados voltam para a co-
mercializagao no Gentro-Sul. Por outro lado, em-
bora exista disponibilidade de mao-de-obra mais
barata nos Estados nordestinos, ela aqui é menos
qualificada, 0 que quase sempre impossibilita a
nossa industria de fabricar produtos com um bom
padrao de qualidade. Assim, onerando os cystos
dos seus produtos com o frete cada dia maig caro,
tendo que mobilizar a um custo alto os seys depar-
tamentos de compra e de venda para adquirir ma-
téria-prima e comercializar produtos acabados em

RN/ECON MiCO Junho/79



Pagina do Editor

extinguir a SUDENE ?

areas muito distantes, a industria nordesti-
na — salvo excegbes — vem definhando, traba-
lhando sem lucros, pagando um prego alto pela
ousadia de concorrer com 0s grandes parques in-
dustriais de Sao Paulo, Rio de Janeiro e Belo Hori-

zonte.

A SUDENE continua, por seu lado, divulgan-
do estatisticas otimistas, dizendo ao Brasil que
implantou mais de mil industrias no Nordeste e
que ja criou cerca de 300 mil empregos. Mas néao
mostra que o povo da regido perde cada vez mais
o0 seu poder aquisitivo, que a agricultura e a pe-
cuaria estagnaram e que as industrias, situadas
nos grandes centros, longe de representarem be-
neficio social, estdo servindo para provocar a
«inchagdo» das cidades, cada vez mais atingidas
pela inseguranga, pelo desemprego, pela fome,
pela falta de escolas e de hospitais. Sdo exatamen-
te as industrias, sem vagas nos seus quadros, que
estdo atraindo a populagdo rural para a zona urba-
na.

Quando o Governo dos Estados Unidos quis
desenvolver Porto Rico ndo montou organismos
oficiais nem estabeleceu critérios intervencionis-
tas na sua economia. Procurou solugéo légica, de
acordo com as regras econémicas: assegurou van-
tagens reais para que os investidores americanos
que ali aplicassem ndo saissem perdendo. Por
exemplo: deu isengao de Imposto de Renda e de
todos os outros tributos federais a qualquer indus-

tria que se instalasse naquela itha do Caribe in-
cluida no mapa dos Estados Unidos. Nao coube ao
Governo destinar um centavo dos seus recursos
para implantar projetos. Pelo contrario, essa ini-
ciativa foi espontdnea e inteiramente financiada
por milhares de investidores particulares que,
certamente, fizeram o6timo negécio, pois todos
prosperaram e o padréo de vida de Porto Rico hoje
€ tao elevado quanto o das mais ricas regioes nor-
te-americanas. E o Governo americano também
deve estar ganhando muito pois a renda da popu-
lagdo é alta, o que significa que agora tem muita
gente pagando impostos.

E por que ndo se extingue a SUDENE no
Nordeste? Se ela fracassou nos seus primeiros 20
anos, ndo sera nos proximos 20 que ela vai ter su-
cesso. O dinheiro que se gasta na manutengéo da
sua maquina administrativa — que ndo & pou-
co — poderia ser, por exemplo, investido na cons-
trucéo de hospitais infantis para que as criangas
do Nordeste ndo continuem morrendo em numero
tao alarmante. E se o Governo quer mesmo ajudar
a regido, se quer mesmo promover o nosso pro-
gresso, conceda 20 anos de total isengdo de im-
postos federais aos investidores que aplicarem
aqui 0s seus recursos em projetos econdmicos de
qualquer natureza. E vamos acabar de vez com a
«industria» dos projetos e com o paternalismo que
insulta a honra e a inteligéncia dos nordestinos.

Marcos Aurélio de Sa

RN/ECONOMICO  Junho/79



Na hora em que o
pessoal que tem
dinheiro na Poupanca
esta rindo a toa com
os seus rendimentos,
a APERN oferece
um motivo a mais
para seus depositantes
aumentarem o sorriso:

POUPANCA CONTINUA A
MELHOR APLICACAO

Mais uma vez a Poupanga foi o papel que ren-
deu mais. No dltimo trimestre, os seus rendimentos
foram de 12.926%. Nenhuma outra aplicacdo ren-
deu tanto.
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POUPANCA NA APERN
RENDE MAIS AINDA

A Poupanca na APERN rendeu ainda mais.
Porque oferece todas as vantagensdas outras Cader-
netas de Poupanca e mais RENDA EXTRA, a
Poupanca na APERN rendeu 13.483%

no trimestre,

VEJA COMO A POUPANCA
NA APERN RENDE-MAIS

As outras cadernetas pagam juros e s6 a
APERN paga dividendos. Em todas as Cadernetas o
valor do dinheiro é reajustado trimestralmente,
todas tem a mesma correcio monetarid. Os juros
sdo limitados em 6% ao ano; os dividendos sdo
limitados apenas no minimo de 6%, mas, ilimitados
no maximo. O que a APERN paga a mais do que as
outras Cadernetas é nos dividendos, a RENDA EX-
TRA . A caderneta de Poupanca APERN é diferen-
te apenas porque paga mais, oferecendo a mesma
seguranca e todas as mesmas vantagens das outras
Cadernetas.

GANHE INTEGRALMENTE A RENDA
EXTRA QUE SO A APERN PAGA

Agora, a APERN estabeleceu a RENDA EX.
TRA sobre os depositos no primeiro semestre do
ano. Essa RENDA EXTRA sera creditada na sua
conta em outubro, sobre o seu saldo médio do
primeiro semestre. A RENDA EXTRA do segundo
semestre, sera paga em abril. Por Isso ndo mexa na
sua poupanca. Poupe na APERN. Com RENDA
EXTRA um dia o seu TOSTAQ

vai virar BARAO.

RENDA EXTRA

A Caderneta de Poupanca do Rlo Grande do Norte rende mals porque ¢ a anica que paga RENDA EXTRA.
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TUDO CERTO: DISTRITO INDUSTRIAL
FICARA MESMO EM EXTREMOZ

Finalmente, estdo chegando ao fim os estudos para implantagéao do
Distrito Industrial de Natal, depois de quase 20 anos de discussfes. Ja se
sabe que ele ficara localizado nas proximidades da Lagoa de Extremoz e

varias industrias ja comegam a convergir para aquela area.

A fase mais otimista de cresci-
mento do setor industrial no Nordes-
te foi superada. Acreditavam os go-
vernantes dos anos sessenta e da
primeira metade desta década que
bastariam os beneficios dos artigos
34/18 da SUDENE e o trabalho de
relagdes piiblicas dos escritdrios de
representagio dos Estados nordesti-
nos no Sul do Pais, para que os seus
Estados se enchessem de chaminés.
Mas logo o 34/18 confundiu-se com
corrupgio e o empresariado passou a
procurar motivos mais convincentes
para investir na industrializagdo do
Nordeste.

Assim, passou a ser necessario
aos Governos dos Estados da regido
construir um' sistema de atragao,
com vantagens efetivas a oferecer,
tais como a isengdo parcial de im-
postos (ICM), participa¢des aciond-
rias, financiamentos a juros subsi-
diados pelos bancos de desenvolvi-
mento, doagio de terrenos para
construgio de fibricas em locais
atendidos com toda a infra-estrutura
necessdria, etc. Qs Governos mais
dindmicos e com maiores recursos,
como Pernambuco, Bahia, Ceard €
Paraiba, conseguiram maior éxito
nesse trabalho, atraindo maior ni-
mero de indistrias. Os outros, como
o do Rio Grande do Norte, tiveram
de se limitar a encomendar projetos
€ a criar sociedades de economia
mista para atuar no setor industrial,
geralmente fracassando nesse inten-
to. No Governo Tarcisio Maia, por
€xemplo, nio deu para se contar, em
quatro anos, nem quatro indistrias
novas, implantadas no Estado com
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alguma forma de apoio oficial.

DISTRITO INDUSTRIAL — Uma
das necessidades bdsicas para que o
Rio Grande do Norte possa oferecer
algum tipo de vantagem ao empre-
sdrio que aqui planeja investir em
industrializacio, é um distrito indus-
trial dotado de infra-estrutura. Esta
idéia é mais ou menos aceita por
todos os governantes, desde os dlti-
mos 20 anos, mas nenhum conse-
guiu executi-la. Aluizio Alves, que
governou de 1961 a 1966, ji acredi-
tava na possibilidade da industriali-
7a¢ao do Rio Grande do Norte, e che-
gou a discutir com os técnicos a im-
plantagio de um distrito industrial
em Natal. No quadriénio seguinte, o
governador Walfredo Gurgel, sen-
tindo a irreversibilidade da expan-
sdo industrial nordestina (estava-se
na fase durea do 34/18), chegou
mesmo a criar uma empresa de eco-
nomia mista para dar apoio aos in-
vestidores que viessem para o Rio
Grande do Norte e também para, en-
tre outras coisas, cuidar da implan-
tacdo de uma drea prépria para lo-
calizar as indistrias. Era a COFERN
(Companhia de Fomento Econémico
do Rio Grande do Norte), que mais
tarde se transformou no atual Banco
de Desenvolvimento do Estado. O
distrito industrial ficou somente nos
debates e a COFERN, realmente,
nio pdde fazer mais do que promo-
ver algumas campanhas publicita-
rias no Sul do Pais, tentando mostrar
que investir no RN seria um bom ne-
gécio. De fato, algumas indistrias
foram atraidas, mas se instalaram

desordenadamente em Natal e mu-
nicipios vizinhos.

0S PRIMEIROS PASSOS — Foi
no Governo de Cortez Pereira
(1971 a 1975) que o velho projeto do
distrito industrial deu seus primei-
ros passos rumo a implantagio. Nes-
se Governo, foi firmado convénio
entre o BDRN, a Universidade Fede-
ral de Pernambuco (UFPE) e a
SUDENE, para realizacio de estu-
dos preliminares e escolha da regido
que reunisse condi¢es favoraveis
para a instalagio de indiistrias. Os
técnicos recrutados pelo convénio
escolheram o municipio de Extre-
moz, considerando -- entre outros
aspectos — a solugdo rodovidria, o
sistema de energia elétrica, a dispo-
nibilidade de recursos naturais, a
localizacio na drea de projetos de
conjuntos habitacionais, e até a dire-
cdo e velocidade dos ventos. O es-
tudo ainda foi apresentado a Com-
panhia de Distritos Industriais de
Minas Gerais (CDI/MG) que o ratifi-
cou, considerando-o satisfatério.

A Tarcisio Maia, sucessor de
Cortez, caberia executar o projeto,
visto que sua viabilidade ja fora
atestada. Apesar disto, por excessi-
va cautela, ele mandou proceder a
novos estudos de pré-implantacéo,
em que foram consumidos alguns
milhdées de cruzeiros oriundos de
recursos do Ministério da Induistriz e
Comércio, Plano de Integracio Na-
cional (PIN) e SUDENE. E, 2o final
de quatrafanos, tudo continuou no
papel. alids como a quase totalidade
dos projetos do Governo de Tarcisio
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Maia. No mesmo periodo foi criada
uma empresa de economia mista, a
Companhia de Distritos Industriais
(CDI), com a responsabilidade de
implantar e dirigir as obras.

O DISTRITO, TEORICAMENTE
-~ O distrito industrial ocupard,
teoricamente, uma drea de 562 hec-
tares no municipio de Extremoz.
Tomando-se como referéncia o eixo
da estrada que liga o tronco Natal-
Ceard Mirim iquele municipio, a
irea destinada ao D. 1. tem 500 me-
tros de cada lado, e termina na linha
ferrovidria. Representa uma 4rea de
aproximadamente 5 milhdes de me-
tros quadrados.

Dois grupos empresariais ji pre-
tendem se instalar na regido, embo-
ra ndo exatamente no distrito indus-
trial, mas, nas cercanias: a
SIDERNOR (Sidenirgica JOSSAN
S/A), empreendimento que deverd
reunir capital de vdrias fontes, in-
clusive externas; e a CERMA (Cer-
vejarias Maranhenses), que preten-
de instalar mais uma fibrica na re-
gido: a Cervejaria Nordeste S. A.

O primeiro projeto serd instalado
a 5 quilémetros de distincia do dis-
trito, numa drea de 110 hectares. O
segundo, ocupard 30 hectares, em
drea também marginal ao D. . Am-
bos os projetos, todavia, serdo bene-
ficiados pelas obras de infra-estrutu-
ra que o Governo executari na re-
gido, bem como serio beneficiados
pelos projetos de construgio de
conjuntos residenciais que jd estdo
sendo executados nas proximidades
da area.

OS OBJETIVOS — Segundo José
Pegado, diretor da CDI, a preocupa-
¢do do atual Governo Estadual € po-
der, a curto prazo, oferecer as em-
presas que pretendam se instalar no
Rio Grande do Norte subsidios e
condig¢bes infra-estruturais, tais co-
mo terrenos apropriados, servidos
de dgua e energia, ‘‘capazes de sen-
sibilizar o investidor e decidi-lo pela
implantagio de sua indistria, no
nosso Estado’’. Todavia, assegura
que com a criagdo do distrito indus-
trial em Natal “‘ndo significa que o
Governo venha a impor condigdes de
localizagdo a qualquer grupo que de-
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José Pegado: ‘‘O Governo
oferecera vantagens as
industrias que optarem pela
localizagao no Distrito
Industrial’’.

seje investir no Estado e sim, disci-
plinar essa localizagdo, oferecendo
maiores vantagens, a partir de uma
infra-estrutura jd instalada’’. Se o
empreendedor optar pela alternativa
de se instalar nas margens da
BR-101, no municipio de Eduardo
Gomes, ‘‘terd, evidentemente, liber-
dade para escolher’’ — continua o
diretor da CDI — ‘‘mas terd aumen-
tados os custos de implantagdo, uma
vez que ndo encontrard ali os recur-
sos necessdrios a instalagdo de sua
indistria’’. Informa, finalmente,
que ‘‘dentro do DI/Natal, as indis-
trias terdo despesas apenas com a
extensdo, da rede principal até sua
sede, de dgua, esgotos e energia.elé-
trica — jé que o Estado oferecerd
esses insumos através de uma rede

que circundard todo o distrito’’.

OS TERRENOS — José Pegado
informa que os terrenos serdo co-
mercializados da seguinte forma:

“‘Pot aquisigdo direta do interes-
sado, a baixo custo; ou o valor do
terreno poderd ser transformado em
agées da indiistria, passando a CDI
a participar acionariamente da em-
presa’’.

Ressalva, entretanto, que esta
participacio ‘‘poderd reverter ao
grupo dominante depois de dez
anos, de acordo com regulamento do
Dr.

Os proprietirios de terras na
drea delimitada para o distrito
industrial serdo indenizados, posto

que o Governo considerard a regido
como de interesse piblico. O diretor
da CDI acrescenta que ‘‘o Governo
Jd estd realizando o cadastramento
dos proprietdrios, para depois proce-
der as avaliagées’’. Quanto aos pre-
¢os, ainda nio pode estima-los, mas
tem a referéncia do prego recente-
mente pago, por metro quadrado,
pelo Governo da Paraiba, ao desa-
propriar terras para o distrito indus:
trial de Jodo Pessoa: Cr$ 4,00. ‘O
prego serd o mais vidvel, ndo se dis-
tanciando muito dos pregos verifica-
dos em outros Estados, levando-se
em conta que o Governo ainda ird
investir nas obras de infra-estrutura.
Ndo poderd ser alto o valor das desa-
propriagdes, pois nossa oferta de
condigées aos investidores terd de
ser inferior a dos Estados vizinhos,
que sdo os nossos competidores na
captagdo de projetos industriais’’,

HABITACAO — A Companhia
de Habitagdo Popular do Rio Grande
do Norte (COHAB-RN) dard suporte
ao DI, realizando projetos de cons-
trugdo de novos conjuntos residen-
ciais nas proximidades de sua irea,.
O plano de expansdo da COHAB,
por sinal, ja prevé a construgio de
mais 8 mil casas populares em
Natal, nos proximos anos, das quais
cerca de 4 mil poderdo ser localiza-
das nas proximidades do distrito
industrial. Com esta possibilidade e
mais com a existéncia de 4 mil yni-
dades ja construidas na regido, nos
dltimos anos, o DI teria mais um da-
do positivo na selegio de alternati-
vas oferecida ao investidor: a fixagao
da mao-de-obra nas proximidades
das industrias.

A CERVEJARIA — Sérgio Al-
verga, distribuidor da CERMA em
Natal, explica porque o grupo pre-
tende implantar a inddstria em Ex-
tremoz:

‘0 que decidiu favoravelmente q
Extremoz foram as caracteristicas
de nivelamento do terreno e a proxi-
midade da lagoa, de cuyja dgua a
industria ird se utilizar e que € de
boa qualidade’’

O grupo CERMA se compée
atualmente de trés cervejarias:
CERPASA (Cervejaria Paraense
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S. A.); CERVEMAR (Cervejaria do
Maranhdio) e CERPI (Cervejaria
Piauiense). O novo empreendimen-
to, localizado em Natal, tera para
atender toda a regido: Cervejaria do
Nordeste S. A. Segundo Alverga, o
terreno adquirido pelo grupo (30
hectares) custou cerca de Cr$ 8 mi-
lhées e, nos estudos de viabilidade
econdmica, o projeto contou com o
apoio da Secretaria de Industria e
Comércio ‘‘que além disto, colocou a
disposicdo da empresa os incentivos
proprios do distrito industrial, de-
vendo com isto a Cervejaria se bene-
ficiar de toda a estrutura dotada pelo
D. 1., apesar de ndo se encontrar
dentro dos seus limites'’. Embora
nio faca parte da empresa como
acionista, Sérgio colabora com o em-
preendimento como distribuidor,
participando, portanto, dos anda-
mentos das negociagdes. ‘O projeto
da fdbrica deverd ser iniciado ainda
este ano, em ritmo acelerado, pois
sua conclusdo estd prevista para
1981, quando deverd — na primeira
etapa de fabricagio — produzir 500
mil hectolitros/ano’". O projeto rece-
be incentivos da SUDENE; embora a
construgdo das instalacbes se faca
com recursos proprios. Acrescenta o
distribuidor da CERMA que a Cer-
vejaria oferecerd 800 empregos dire-
tos e 4 mil indiretos.

‘A SIDERURGICA — A SIDER-
NOR (Siderirgica JOSSAN S. A)
também ocupard uma grande drea
nas proximidades da lagoa de Extre-
moz, embora, tanto quanto a
CERMA, nio integrando os limites
do distrito industrial. A Industria
JOSSAN S/A, de Natal, divide com
um grupo paulista a composi¢do
aciondria da SIDERNOR. O empre-
endimento é definido por Abelirio
Rocha, diretor da JOSSAN, como “‘a
locomotiva que vai despertar o polo
metal-mecdnico do Rio Grande do
Norte''. Explica o diretor da
JOSSAN que a indistria nio se lo-
calizard na drea do D. 1. por nio se
adaptar as dimensdes do préprio dis-
trito. S6 a drea ocupada pela
SIDERNOR ser4 de 110 hectares, ou
seja, quase 20% de todo o D. I. mas,
se localiza nas suas proximidades.

""A SIDERNOR — segundo Abe-
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Sérgio Alverga: ‘‘A fabrica de
cerveja serd iniciada ainda
este ano’’.

lirio — contou com o apoio efetivo do
governador Tarcisio Maia, que foi
vitorioso na disputa com outros Es-
tados, inclusive o Ceard, e ji rece-
bemos do CONSIDER a resolugio
que concede ao Rio Grande do Norte
sua siderirgica, considerada de
grande porte ndo sé pela sua capaci-
dade de produgdo de 120 mil tonela-
das de ag¢o/ano, mas pelo valor do
investimento, or¢ado em 48 milhées
de ddlares’’.

Para se ter uma idéia do porte da
SIDERNOR, basta que se acrescente
um indicativo do consumo de ener-
gia: “'Teremos energia prépria, re-
presentada por uma entrada de 230
mil volts, recebidos diretamente da
CHESF'" — informa o diretor da
JOSSAN.

Apesar de ndo se instalar nos
limites do D. 1., a SIDERNOR rece-
berd incentivos indiretos do sistema
distrital: acesso rodovidrio, &4gua,
esgotos, rede telef6nica, conjuntos
residenciais, nas proximidades,
além da participagio aciondria do
Estado, representada pela subscri-
¢ao de suas agdes pelo BDRN.

Abelirio Rocha acha que o DI de
Natal é um projeto importante, mas
se arrasta morosamente em sua defi-
nicdo. Ainda assim, encontra uma
razdo para isso: ‘'No meu entender a
tendéncia a lentiddo das obras do
DI, estd explicada pela dependéncia
as iniciativas do Governo Federal,
que 6 quem fornece recursos. Mas,
no Governo Lavoisier Maia, tenho
certeza, de que ele serd definido e

Abelirio Rocha: ‘‘No Governo de
Lavoisier Maia, o Distrito
Industrial sai’’.

terd sucesso, pois esse Governo tem
por caracteristica a agdo de conti-
nuar a dinamizar as obras deixadas
por seu antecessor’ ",

POLO METAL-MECANICO —
Abelirio Rocha acredita que a
SIDERNOR sera, ela prépria, fator
de influéncia para localizag¢io de ou-
tras inddstrias no DI pois esta ini-
ciard o polo metal-mecanico do Esta-
do, capaz de interessar a inimeras
industrias do setor, considerando-se
o suprimento de base oferecido pela
SIDERNOR. Declara ele:

““Com o polo metal-mecdnico,
outras indistrias se instalardo aqui e
o Estado terd condigoes de aumentar
sua arrecadagdo ao ponto de se des-
tacar nacionalmente, além de ficar
definitivamente estabelecida a voca-
¢do mineral do Rio Grande do Nor-
te'.

A SIDERNOR estara funcionan-
do com toda sua capacidade produti-
va a partir de 1984. Entretanto, a
primeira fase de funcionamento esta
prevista para 1982. Inicialmente,
sua matéria-prima bdsica sera a
sucata de ferro € ago. Depois, utili-
zard o ferro guza das jazidas de ferro
ja descobertas na zona Seridé do
Estado. Oferecera 1.100 empregos
diretos, além de importar tecnologia
do Sul e Centro-Sul do Pais, o que
certamente modernizara e especiali-
zara o nosso setor industrial.

As obras de construgdo civil da
SIDERNOR deverao ser iniciadas
entre julho e agosto préximos.
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A «<RODOVIA DO SAL» VAI
TER QUE ESPERAR

Apesar de definida como essencial a economia do Rio Grande do Norte, a
Rodovia BR-406, conhecida como «Estrada do Sal», vai ter que esperar,
muito embora sua conclusdo dependa apenas do recapeamento do trecho
Natal-Ceara Mirim e do asfaltamento de Jodo CaAmara-Macau.

O projeto de pavimentagdo da es-
trada Joio Cimara-Macau estd
pronto desde 1976. O ex-Presidente
Geisel, hd cinco anos atrds, jd havia
determinado prioridade na conclu-
sio da BR-406. Macau se afirma co-
mo o maior produtor de sal do Pais e
como futuro produtor de barrilha,
sem contar com o excelente poten-
cial de calcdrio da sua regido. Como
a inddstria de base, a fabrica de bar-
rilha possibilitard a implanta¢ao de
indmeras atividades-satélites, tais
como a inddstria vidreira, que de-
pendem de matérias-primas basicas
produzidas em Macau e cercanias.

Entretanto, todos estes motivos
nio foram suficientes para determi-
nar a prioridade na construcdo do
trecho Joio Cimara-Macau, pois a
execucio do projeto ndo consta do
programa de obras do DNER para
este ano. Enquanto isso, a BR-406
continua em barro batido, chegando
a ficar intransitdvel em algumas
épocas do ano, com visivel prejuizo
para o escoamento e abastecimento
de produtos necessarios a regiao.

DEFINICAO DE PRIORIDADE
— Afinal, qual é o critério de priori-
dade no tocante a construgio de es-
tradas, para os Governos? O Gover-
no do Estado, através do DER, pavi-
mentou nos iltimos quatro anos
mais de 500 quilémetros de estradas
com asfalto, interligando, na maio-
ra dos casos, pequenos povoados
Seém maior importincia econdmica.

RN/ECONOMICO — Junho/79

Ubijratan Galvéo: ‘‘Se a estrada
néo sair, a barrilha sera
transportada pela via férrea’’.

E verdade que a BR-406 ¢ de jurisdi-
¢do federal. Mas, o trecho Joido
Camara-Macau tem pouco mais de
100 quildmetros e é de vital impor-
tancia para o desenvolvimento eco-
némico estadual. A burocracia ofi-
cial, porém, parece nio ter se sensi-
bilizado com o argumento econOmi-
co.

O diretor-geral do DER, enge-
nheiro Hélio Rocha, revela que no
Governo passado acompanhou Tar-
cisio Maia, o recém-eleito Lavoisier
Maia e o chefe do 14° Distrito Rodo-

viario do DNER, engenheiro Jandui
Leite, para uma reunido com a dire-
toria do Departamento Nacional de
Estradas de Rodagem, em que dis-
cutiriam a possibilidade de ser dele-
gado ao Governo Estadual a conclu-
sio da rodovia. A idéia do entio
governador Tarcisio Maia era a de
recuperar a estrada e dar manuten-
¢do permanente at€é que o Governo
Federal tivesse condi¢Ges de realizar
definitivamente a obra. A proposta
nio foi aceita, segundo Hélio, ‘‘por
motivo de desentendimentos’’, ape-
sar do projeto se mostrar vigvel co-
mo obra imediata. Informa ainda o
diretor do DER que os servi¢os cons-
tariam basicamente de ‘‘grade (ni-
velamento da estrada) com constru-
¢do de taludes e calgamento asfdlti-
co de forma definitiva, que ndo acar-
retariam empecilhos a execugdo do
projeto global, pois em nada afeta-
riam o tragado da estrada’’.

PROMESSAS — Formou-se,
desde entdo, uma frente ampla in-
formal para a conclusio da Rodovia
do Sal. O diretor-geral do DER, o
chefe do 14° DR do DNER € o enge-
nheiro Ubiratan Galvdo, assistente
de implantacio da ALCANORTE,
capitaneados pelo ex-governador
Tarcisio Maia e governador Lavoi-
sier Maia, sdo os integrantes dessa
«frente». Ouvidos pela reportagem
de RN/ECONOMICO, garantiram
que terdo uma reuniio com o minis-
tro dos Transportes, Elizeu Resen-
de, para estudarem seniio a possibi-
lidade de construir toda a BR-406,
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pelo menos o trecho que liga Jodo
Camara a Macau ser objeto de me-
thoramentos basicos até a obra defi-
nitiva.

A alternativa de apenas melhorar
o trecho nao satisfaz e € temeraria,
desde que ndo haja o comprometi-
mento formal do ministro de inclu-
sdo da obra no préximo programa de
execucio do DNER. A explicagdo €
légica e simples: se todos os esforgos
realizados até agora ndo consegui-
ram sequer uma solu¢do provisoria,
por qué exatamente agora, na épo-
ca em que o-Governo Federal pre-
tende desacelerar os programas de
investimentos publicos, a solicita-
cao sensibilizaria os 6rgdos compe-
tentes?

O CUSTO DA RODOVIA — Em
1976, o orcamento da obra se aproxi-
mava dos Cr$ 900 milhdes. Conside-
rando-se os indices inflaciondrios
desse iltimo triénio, nio € dificil ad-
mitir-se uma duplicag¢do desse valor.
Esta realidade de precos talvez torne
a obra sendo descartada dos planos
do Governo Federal, pelo menos
adiada em fungio de outras priorida-
des, tais como o discutivel projeto da
Barragem Engenheiro Armando Ri-
beiro Gongalves, no Baixo-Acu — e
a prépria parciménia nos gastos pu-
blicos definida como politica anti-
inflaciondria. Ndo obstante, o secre-
tario de Transportes, Vauban Faria,
ataca em outra frente, pleiteando
junto ao DNER recursos para a re-
cuperagio da estrada Natal-Ceard
Mirim, integrante do complexo da

BR-406 e tdo carente quanto o tre-
cho Jodo Cimara-Macau. O deputa-
do Anténio Floréncio informou a im-
prensa que este pleito ja havia sido
atendido. O trecho Natal-Ceard Mi-
rim é também importante, nio sé
por integrar a rodovia em termos

globais, mas também por permitir o
escoamento da produgio agricola
dos municipios de Taipu e Jodo Ca-
mara, como das agroindustrias loca-
lizadas no municipio de Ceara Mi-
rim.
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Jandui Leite ndo sabe explicar a
razao de tanta demora na
construgao da rodovia.

A rodovia BR-406 se inicia logo
ap6s a ponte de Igapé e se estende
até a cidade de Macau, passando por
Ceara Mirim, Taipu e Joao Cimara.
As obras necessarias a conclusdo da
rodovia comegam pelo trecho Natal-
Ceara Mirim, segundo o engenheiro
Marcelo Cabral, chefe de Planeja-
mento do 14° DR/DNER: "“A faixa
que liga Natal a Ceard Mirim serd
ampliada nas laterais para 70 me-
tros. A faixa atual serd alargada com
mais 40 metros a partir do meio-fio
da direita e 30 metros do lado es-
querdo’’. Qs terrenos € construgdes
atingidos por esta ampliacdo serdo
desapropriados e indenizados. “'De
Ceard Mirim em diante — prosse-
gue Marcelo Cabral — a largura
compreenderd os 7,20 m. com calga-
mento asfaltado, mais 2,50 m. de
acostamentos laterais’'.

NAO HA EXPLICACAO —
Quando o ex-Presidente Geisel este-
ve em Natal, hd quatro anos atras,
para participar da assembléia de
constituicio da ALCANORTE (Alca-
lis do Rio Grande do Norte S. A.), re-

conheccu a importancia da estrada e
determinou os estudos para sua con-
clusio. Informa o chefe do 14°
DR/DNER cngenheiro Jandui Leite,
que a partir da disposi¢do do Presi-
dente da Reptiblica, o DNER iniciou
um projeto vultoso, que foi concluido
em 1976. Jandui Leite nao sabe in-
formar “‘u razdo da paralisagdo, da
prépria demora na autoriza¢do pard
execugdo do projeto. 56 sei que ndo
serd pura este ano, pois ele ndo fez
parte do programa de execugdo do
DNER .

O chefe do 14° DR nio se adianta
nas explicagdes por ser o érgio que
administra apenas de execugio, con-
forme explica. Contudo, ainda tenta
uma explicagdo: “‘Falta de dinhei-
ro — pois quanto & importdncia da
estrada ndo hd mais divida, é clara e
irreversivel; € prioritdria e vital parg
o crescimento dua regido salineirq do
Estado, ndo bastasse b que repre-
senta a fdbrica de barrilha para o
Pais, considerando que o mercado
interno vive na dependéncia da im-
portagdo .

De resto, ndo ha explicag¢io con-
vincente para ninguém. Principal-
mente quando se sabe que o projeto
do Baixo-Agu, cujo produto social e
econémico € posto em diivida, con-

sumird pelo menos trés vezes mais
recursos que o necessdrio para con-
clusao da estrada. Pelo menos é
assim que pensam os proprietarios
acuenses, os moradores de Sio Ra-

fael e setores significativos da eco-
nomia e da politica local. Entio, cer-
tamente, ndo sera por falta de di-
nheiro. Talvez. por indefinicio de
critérios de prioridades.

VOLUME DE TRAFEGO — O
projeto. para efeito de aplica¢io de
recursos, esta dividido em trés lotes:
o primeiro, compreendendo Natal-
Joao Cimara, com 73 quildmetros,
esta orcado — a precos de
1976 — em 250 milhées de cruzei-
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ros; o segundo, que vai de Jodo Ca-
mara até 53 quilometros a frente,
consumiria Cr$ 200 milhdes; o ter-
ceiro e ultimo chegaria até Macau,
cobrindo um percurso de S0 quil6-
metros e foi or¢ado em Cr$ 230 mi-
lhées.

Para aferir a importancia da ro-
dovia em termos de utilizagao, o
DNER realizou um servigo de levan-
tamento do volume de trafego, cuja
contagem foi feita entre os meses de
janeiro a dezembro do ano passado.
Os resultados médios registrados fo-
ram os seguintes: no primeiro tre-
cho — de Igap6 ao entroncamento
com a RN-160 — trafegaram 2.500
veiculos diariamente; no segun-
do — do entroncamento até Ceara
Mirim — registrou-se a média de
1.000 veiculos; no terceiro tre-
cho — de Ceara Mirim a Jodo Cima-
ra — o movimento caiu para 500 vei-
culos/dia; finalmente, de Jodo Ca-
mara até Macau, o movimento de
trafego didrio é de apenas 200 veicu-
los.

Talvez estes nimeros tenham es-
friado o projeto. Afinal, um investi-
mento tio vultoso para uma utiliza-
¢do tio precaria — de apenas 200
veiculos, no trecho Joio Cidma-
ra-Macau. Todavia, este resultado é
uma consequéncia do péssimo esta-
do de conservagio da estrada, em al-
guns pontos chegando a ser intran-
sitdvel, situa¢do que se agrava mais
ainda durante o inverno. Por isso,
o DNER fez uma proje¢gio — modes-
ta — considerando o progresso da
regido e as condi¢des de trifego da
estrada, em que considerava um au-
mento de volume em cerca de 20%
sobre a média verificada.

A ESPERANCA E AS ALTER-
NATIVAS — Agora, que o ex-gover-
nador Tarcisio Maia assumiu a pre-
sidéncia da ALCANORTE, aumen-
taram as expectativas — e as espe-
rangas — de que a conclusio seja
afinal decidida pelo Governo Fede-
ral. Os que acalentam esta esperan-
¢a, contam com o prestigio do ex-go-
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vernador junto a determinados esca-
16es do Governo Federal e o seu in-
teresse direto na obra que beneficia-
ria a propria fibrica de barrilha.
Entretanto, ndo € demais lembrar do
insucesso da primeira tentativa rea-
lizada pelo presidente da
ALCANORTE a época em que era
governador do Estado.

Ubiratan Galvio, encarregado da
implantacdo da fibrica de barrilha,
acredita que o projeto de comple-
mentagido da estrada serd realizado
até 1981 e fundamenta esta certeza
pela coincidéncia do prazo: 1981 é a
data prevista para inauguragio da
fibrica de barrilha. Todavia, Ubi-
ratan se previne: ‘‘Se por qualquer
motivo a estrada ndo sair até 1981,
existe a alternativa do uso da ferro-
via que fard, ao mesmo tempo, dois
trabalhos: o de transporte de éleo
combustivel para a fibrica e o.de es-
coamento da produgdo de 200 mil to-
neladas de barrilha por ano, com um
custo muito menor que o transporte

rodovidrio’".

Por outro lado, comenta-se que o
Governo Estadual teria autorizado a
construgdo da estrada que liga Agu a
Macau — uma alternativa bastante
onerosa pois aumentard o percurso
Macau-Natal em cerca de 100 quils-
metros, mas bastante interessante
para a fabrica de barrilha pois facili-
taria o transporte do calcdrio neces-
sdrio a producdo da barrilha. Ubira-
tan Galvao nio considera esta alter-
nativa capaz de obstacular o projeto
da BR-406:

“‘Esta ligagdo (Agu-Macau) jd faz
parte do complexo da fdbrica, uma
vez que na cidade de Pendéncias es-
tdo localizadas as jazidas de calcdrio
onde a fdbrica, por via rodovidria,

fard conexdo para receber o produ-

to’

Adianta o engenheiro Ubiratan
Galvao que "‘a obra jd estd adjudica-
da a uma firma construtora de estra-
das e os servigos preliminares jd fo-
ram iniciados’'.

mostra porque
esta sempre
na vanguarda.

&  SMés

L PAIRGIETIS,. TAS

Quem constréi
em Natal desde
1962, conhece
muito bem a
SACI. Porquea
SACI esta
sempre na
vanguarda,
revendendo os
melhores
materiais de
construgao
produzidos no
RN ou no Pais.

Além disso, a
SACInaoé
somente uma
loja de alto
nivel. E também
uma industria,
produzindo lajes
pré-moldadas,
combogos,
mosaicos e
artefatos de
cimentoem
geral.

Pensou em construir
Pensou na SACI.

)
-

MATERIAL DE CONSTRUCAO

Rua Pres. Bandeira, 828 — Fones:
222-1543 — 222-4677 — 222-3513
Av. Rio Branco, 304 — NATAL-RN
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DISTRIBUIDORA POTIGUAR INAUGURA
NOVOS DEPOSITOS E APERFEICOA
SISTEMA DE ATENDIMENTO AO MERCADO

Com novos e modernos depésitos nas principais cidades do Estado, a
Distribuidora de Bebidas Potiguar Ltda. ja detém quase 80% do mercado
de cerveja do Rio Grande do Norte.

A Distribuidora de Bebidas Poti-
guar Ltda., representante da Cia.
Cervejaria Brahma — Filial Nordes-
te, no Rio Grande do Norte, instala-
da ha 16 anos no Estado como Dis-
tribuidora exclusiva dos produtos
Brahma, encontra-se hoje numa po-
sicdo invejavel dentro do mercado
consumidor da linha de bebidas,
chegando a ter uma participacdo de
aproximadamente 78% no mercado
potiguar. Com a recente inaugura-
¢do de seu depodsito principal no Es-
tado, localizado na BR-101, Km 13,
no trecho Natal-Eduardo Gomes, a
Distribuidora de Bebidas Potiguar
Ltda., deu mais um avango, demons-
trando sua constante preocupagdo
com o aperfeicoamento dos seus sis-
temas de atendimento do mercado.

Atualmente, a Distribuidora Po-
tiguar também ja inaugurou novas
instalagGes e escritorios nas cidades
de Mossoré e Currais Novos, e no
inicio de agosto em Ceara Mirim. Os
novos depdsitos possuem amplas
instalagoes, construidas dentro das
mais modernas linhas. O depdsito de
Natal tem 1.500 metros quadrados
de drea coberta, enquanto os das ci-
dades do interior tém 800 metros
quadrados cada um.

HA 16 ANOS — Toda a diregio
da Distribuidora Potiguar é de uma
familia, que desde 1918 entrou no
mercado de distribuigdo dos produ-
tos da Brahma, com exclusividade, e
no Rio Grande do Norte a partir de
1963. Em principio, era um pequeno
negdcio. No entanto, a partir de 1973

16

m nome da Cia. Cervejaria Brahma, Filial Nordeste, falou o Dr. Jaime da Silveira

o d

;

& - A f 4

O advogado do grupo Jaime>P'eixoto, Dr. Eider Furtado, falou em nome da
Distribuidora Potiguar.

Falando em nome do prefeito de Natal, o secretario Laércio Segundo de Oliveira.

a empresa comecou a dar os seus
primeiros passos largos, em termos
de amplia¢do das instalagées e¢ de
atuacdo com maior objetividade jun-

to ao mercado consumidor. A partir
desse ano foram iniciadas as cons-
trugdes dos novos prédios e hoje s6
falta ser concluido o depésito da ci-
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dade de Ceara Mirim, que deveri
ser inaugurado dentro dos proximos
40 dias. segundo o engenheiro Val-
der Peixoto, um dos diretores da em-
presa. "'A construgdo dos novos de-
pdsitos  da empresa — diz
ele —. deu-se em fungdo da necessi-
dade da ampliagdo que houve no
mercado consumidor com o cresci-
mento das vendas nesta regido’’.

Nesses 16 anos no Estado, am-
pliando sua penetra¢io no mercado
consumidor, é de se destacar a par-
ticipacdo de Jaime Peixoto, diretor
da empresa, porque segundo seus
proprios familiares que compdem
juntamente com ele a dire¢do da
Distribuidora de Bebidas Potiguar
Ltda.. Jaime Peixoto representa “a
garra de uma familia que se uniu pa-
ra investir numa empresa’’. Dessa
maneira, os diretores definem o es-
forgo, trabalho e iniciativa de um dos
diretores que hoje representa o no-
me maior da organizagio.

100 MIL VOLUMES — Além dos
grandes depositos de Natal, Mosso-
ré, Currais Novos e de Ceara Mirim,
a Distribuidora de Bebidas Potiguar
Ltda. dispde de outros dois depdsi-
tos — esses menores —, em Natal,
para atender ao publico consumidor.
Esses dois depdsitos estdo localiza-
dos nos bairros da Ribeira e Ale-
crim.

Segundo Solon de Castro, dire-
tor-comercial da empresa, ‘‘atual-
mente nds vendemos cerca de 100
mil volumes por més entre todas as
marcas dos produtos da Brahma
Esses nimeros poderdo ser amplia-
dos mas, salienta no entanto Solon
de Castro, que ‘'Natal estd bem
abastecida dos produtos Brahma por
causa da ampliagio da fibrica e é
provdvel que ndo falte nenhum pro-
duto’".

Os produtos vendidos pela Dis-
tribuidora de Bebidas Potiguar
Ltda." vém da Cia. Cervejaria
Brahma — Filial Nordeste, localiza-
da na cidade do Cabo, no Estado de
Pernambuco.

Desta forma, a Cia. Cervejaria
Brahma — Filial Nordeste, € a Dis-
tribuidora de Bebidas Potiguar
Ltda., juntas, participam do desen-
volvimento do Rio Grande do Norte.
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Na foto acima, trés diretores da Distribuidora Potiguar: Jaime Peixoto, Valder
Peixoto e Geraldo Peixoto.

D|retore§, conv.idados especiais e funcionarios participam de churrasco
comemorativo da INauguragao do novo depdsito e escritério da Distribuidera
Potiguar, nas margens da Rodovia BR-101.

P

RNy :l).m;h?:
Vista parcial do dep6sito da Brahma, em Eduardo Gomes.

Vista parcial do depésito da Distribuidora Potiguar em Mossoré. As cidades de
Ceara Mirim e Currais Novos também possuem prédios semelhantes.
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PLANOS DE EMERGENCIA:
UMA HERANCA DO PATERNALISMO

Um novo plano de emergéncia foi arquitetado pelo Governo, para acudir
a agricultura nordestina. A féormula, proposta pela alquimia oficial, nao é
mais tradicionalista — agora, nao se abre mais estradas «daqui» até
«lugar nenhum». Os trabalhadores sdo recrutados ao acaso e sdo
mandados as propriedades rurais para executarem obras... de pouco ou
nenhum alcance econémico, sendo pagos com dinheiro publico. Ha os
que acreditam que o plano, ainda assim, é util. Outros, entendem que a
emergéncia deveria ser permanente. Alguns ainda, entendem que o
plano foi desperdicado pelo «casuismo» do Governo. De todas as
opinides, entretanto, ficou patenteada uma conclusao: a de que os
governantes devem voltar seu arsenal tecnocrata para uma solugéo de
carater definitivo: afinal, as secas ndo sdo «emergéncias», mas um
fendmeno ciclico, previsivel — ndo comportando,
por isso mesmo, solu¢des improvisadas.

O deputado Roberto Furtado, do
MDB estadual, ji& pensa até em sis-
tematizar as reclamagGes dos agri-
cultores que o procuram. O tema das
reclamagGes € apenas um: o «plano
de emergéncia» posto em prética pe-
lo Governo para assistir 4 agricultu-
ra, setor mais intensamente vitima-
do pela seca.

Da aplicagdio do plano, resulta-
ram duas conclusées que, a nivel po-
litico/econdmico, em nada auxiliam
na formagio de uma imagem res-
ponsavel para o Governo: os traba-
lhadores, mais uma vez, foram as-
sistidos pelo abomindvel «paterna-
lismo», uma heranga jacente do sis-
tema agrario feudalista; os efeitos
desta heranga serio reivindicados
pelos proprios trabalhadores, passa-
da a temporada de «emergéncia»,
quando se virem as voltas com o de-
semprego ou com a possibilidade de
emprestarem sua forga de trabalho a
servigos que requeiram maior pro-
dutividade — e consequentemente
mais trabalho, mais esforgo, pratica
inteiramente marginalizada nesse
periodo de «emergéncia».

Do ponto de vista do proprietdrio
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Roberto Furtado critica o plano
de emergéncia, apontando
injusticas e aberracgoes.

rural, a subvengio parcial ou total da
remunera¢iao dos trabalhadores, em
quase nada tem adiantado. Os ser-
vigos executados — quando sdo exe-
cutados — em nada somam com re-
lagdo as necessidades do empreendi-

mento agricola, a despeito da obri-
gatoriedade de participarem — 3g
propriedades com mais de 500 hec-
tares — com metade da remunera-
¢do dos trabalhadores.

BUROCRACIA NA LIBERACAO
— Os desacertos do plano de emer-
géncia comegaram pela mecanica de
liberagdo dos recursos — a contra-
partida oficial. Roberto Furtado tam-
bém classifica esta reclamagio:

"'Da parte dos proprietdrios que
tém mais de 500 hectares de terras,
as queixas sdo maiores quanto o de-
mora na liberagdo dos financiamen-
tos para cobertura dos percentuais
de complementagio a que estdo
obrigados. A grande maioria dos
proprietdrios rurais estd, hoje, em
estado de miserabilidade — jgyal a
dos agricultores sem terras, isto por-
que ndo existe uma politica agricola
consentdnea com a nossa realidade.
Os juros cobrados sdo elevados,
ndo existe assisténcia técnica, nem
orientagdo ao nosso homem do cam-
po’'.

Manuel Cipriano de Alencar,
proprietirio de uma gleba no muni-
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cipio de Carnauibas, quando consta-
tou a dificuldade de alguns proprie-
tarios para receber os recursos, sim-
plesmente desistiu da ajuda ofereci-
da pelo «plano». Novamente Rober-
to Furtado intervém:

A causa da demora na liberagdo
dos financiamentos decorre do ex-
cesso de burocracia que ndo respeita
nem mesmo o estado de emergéncia
porque estamos passando. Sem esse
financiamento, os proprietdrios ndo
1ém condi¢ées de atender a sua par-
ticipagdo no salirio dos trabalhado-
res. Além do muais, os pequenos pro-
prietdrios — possuidores de peque-
nas glebas e sem condigies de se ha-
bilitarem a receber ajuda do Gover-
no — para ndo passarem fome. sdo
obrigados a se inscreverem como
trabalhadores rurais de outras fa-
zendas, abandonando suas peque-
nas propriedades e vivendo na de-
pendéncia de miseros rendimen-
tos’.

A inclusdo de apenas 85 munici-
pios no plano de emergéncia, tam-
bém gerou um descontentamento

Paulo Gongalves acha que as
coisas foram piores antes do
plano de emergéncia.

generalizado entre os agricultores
dos municipios que nao foram bene-
ficiados. Alguns chegaram a aban-
donar suas terras. O deputado are-
nista Paulo Gongalves, prefere en-
carar o lado positivo do «plano»:

““Ndo existem reclamagdes de
maior importdncia, pois este plano
que for utilizado é o ideal para com-
bater as secas, fixando os trabalha-
dores rurais nas propriedades, junto
de suas familias. Ndo existe, nesse
plano, a chamada «divisdo das pane-
las» que era comum nos planos ante-
riores de combate ds secas, quando
ia para a margem de uma estrada
trabalhar em uma «frente de traba-
tho», deixando toda a sua familia em
casa e tendo que dividir o que conse-
guia, para levar parte para sua fami-
lia e parte para sua prépria sobrevi-
véncia. Agora, ndés temos um plano
de seca que realmente interessa ao
trabalhador rural e este plano estd
sendo muito bem executado pelo Go-
verno, com plena satisfagdo de todos

que participam dele’’.

INCONVENIENTES — Francis-
co Canindé de Oliveira é proprieta-
rio de terras no municipio de Bento
Fernandes. Em principio, acha vili-
da a ajuda prestada pelo Governo,
mas faz algumas ressalvas:

COMPANHIA
DISTRIBUIDORA
DE FERRAGENS

ostatos e Resistén
cias. RIGID - Ferra
mentas Pré-testadas
que Reduzem o Trabalho.
Brasil S. A. - A méo de Ago para quem nido é de Ferro.
TELEVOLT - Estabilizadores Automaticos de Tensio.
INVICTA - Tudo para Madeira. W EG - O Motor Elétrico.
OSRAM - Lampadas.
Industrial.

SKF 3M
Rolame Emen
ntos.POP das Ter
- Rebites e minagdes.
Rebitadores PIRELLLI -
SCHULZ - Co Fios e Cabos

— mpressores. Elétricos. 3M
ELETELE - Re PETERCO - llu

CODIF TEM:

SIEMENS - Material

Equipamentos para Lubrifica¢do.
ADELCO - Transformadores.
ELETROMAR - Chaves Mag
néticas. STARRETT - Serras
de Aco.BURNDY DO BRASIL
Conectores e Valvulas.— Etc.

minagdo Comerci
al.STANLEY - Tre
nas de Ac¢o. BELZER
ITMA - Ferramentas do

HARTMANN & BRAUN DO BRASIL
Transformadores de Corrente. OK - Eetrodos.
BACHERT - Tecnologia em Ferramentas.

ELIANE - Azulejos e Pisos. COBEL

Elétrico

CODIF

Matriz: Recife-PE

Filial: Natal-RN. R. Dr. Barata, 190
Tels.: 222.3571 - 222.8210
222.8033 — Natal-RN
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“Um dos pontos falhos do plano
¢ oferecer regalius que nunca exis-
tiram para os trabalhadores rurais,
tais como: semana de cinco dias,
ainda assim, com direito a repouso
remunerado, além de ndo se incomo-
dar por maior produtividade no tra-
balho. Quando passar a emergéncia,
todo trabalhador rural vai querer a
continuagdo do sistema, prevalecen-
do as mesmas regalius que foram
oferecidas durante o plano de emer-
génciu, e uai serd criada uma situa-
¢do muito dificil "',

E conclui, concedendo ao plano
uma importancia relativa:

“Como possuo mais de 500 hec-
tares de terras, contribuo com cin-
quenta por cento e o Governo, com
outro tanto, Mas, os 45 trabalhado-
res que me foram colocados a dispo-
sigdo para os trabalhos da terra, em
matéria de produtividade, sdo nulos.
Tenho certeza que, se eu fosse pro-
curar trabalhadores para fazer os
servicos que necessito, teria um re-
sultado muito melhor, com metade
dos trabalhadores de que disponho
no momento. De qualquer forma, o
plano ajudou. Pior seria sem ele"’.

O deputado Roberto Furtado tem
outras falhas a apontar, que conside-
ra «grosseiras»:

‘0 sistema ora adotado continua
cheio de falhas. Alguns proprietd-
rios incluem em suas fazendas, tra-
balhadores de outras, que nada pro-
duzem, simplesmente se acomo-
dam, recebendo dinheiro fdcil «do
Governo», conforme dizem, e por-
tanto isento de qualquer contrapres-
tagdo. Tal procedimento resulta, lo-
gicamente, numa desmotivagdo parua
aqueles que realmente trabalham.
Sendo o puagamento feito em sua
quase totalidade pelo Governo, o
proprietdrio se descuida na fiscali-
zacdo da execugdo do trabalho, por-
que igualmente raciocina que o di-
nheiro «é do Governo» e portanto a
gratuidade ndo ird prejudicd-lo, ape-
nas contribui com sua terra, para
ajudar a obra do Governo. Situacdo
inversa seria, se o proprietdrio ti-
vesse de reembolsar o Governo,
apds decorrida a situagdo de emer-
géncia’.

Paulo Gongalves, deputado pela
legenda arenista, discorda da colo-

20

Mais de 100 mil trabalhadores rurais do Rio Grande do Norte estio
hoje recebendo salario do poder publico.

cagdo de Roberto Furtado:

“‘Sou contrdrio a esta afirmativa.
Agora, sim, existe retorno. Antes é
que ndo existia de espécie alguma.
Hoje, a medida em que o plano de
emergéncia vai sendo executado,
vdo se formando novos campos de
agricultura. O resultado da produgdo
agricola desses novos campos serd
capaz de gerar novas fontes de ren-
dimento tributdrio para o Governo.
E isto — arremata o deputa-
do — significa reembolso das apli-
cagoes feitas pelo Governo''.

DESCONFIANCA — Um dos
maiores proprietdrios de terras do
Estado, que preferiu ndo se iden-
tificar para ndo criar dreas de
atrito, fez importantes revelagées.
Segundo esta fonte, ‘‘fula-se muito
na industria da seca, nos grandes
desvios de verbas e na exploragdo
dos trabalhadores rurais — nas ex-
periéncias passadas de combagte g
seca. Criou-se, entdo, uma falsa
imagem de que todo proprietdrio ru-
ral seria um desonesto manipulador
de verbus em seu préprio benefi-
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cio — daf talvez resultando as cau-
telas do Governo em ndo permitir
que os proprietdrios gerissem os re-
cursos. Todavia, ninguém se lembra
que das vezes anteriores, quando
houve destinagdo de recursos para o
flagelo da seca, nenhum proprietd-
rio tocou em um centavo sequer dos
recursos: toda a assisténcia e movi-
mentagdo de verbas foi feita através
de d6rgdos governamentais’'.

A maneira como foi encaminhada
a participagdo do Governo na forma-
¢do de recursos, tem sido motivo de
sérios atritos entre os proprietarios €
os trabalhadores rurais. A falta de
instrucdo da maioria dos trabalha-
dores os leva a conclusées improce-
dentes. Acham eles que o dinheiro é
«do Governo», e que, portanto, nao
ha obrigacdo de restitui-lo, sob for-
ma de trabalho, ao proprietario. Pro-
ceder assim, segundo os trabalhado-
res, seria aceitar a exploragdo dos
proprietdrios que simplesmente se
aproveitariam dos beneficios do Go-
verno.

O dia de pagamento é mais con-

corrido que dia de elei¢do. As iinicas
diferencas visiveis sdo apenas a fal-
ta de transportes dos politicos € o
tradicional almogo oferecido pelos
correligionarios dos candidatos, au-
séncias alids que agravam o pande-
monio do dia de pagamento. A maio-
ria dos trabalhadores é composta de
analfabetos, sem qualquer docu-
mento de identifica¢do, o que pode
até estar dando margem a fraudes.
Em algumas cidades, o pagamento é
feito em dias iiteis (em Tangard, é
feito na sexta-feira). No dia seguin-
te, é dia de feira — e 14 se foram
dois dias roubados da produgio agri-
cola, ou da realizacio de servigos es-
senciais & propriedade. Feitas as
contas, o trabalhador emprega na
agricultura apenas 4 dias por sema-
na, num regime de trabalho descon-
trolado e até certo ponto improduti-
vo.

Por motivos que talvez sejam ex-
plicados no depoimento colhido pelo
RN/ECONOMICO de um gtande
proprietario rural, os proprietirios
nao podem ser agentes do pagamen-

to de seus empregados, nio mere-
cendo a menor confian¢a dos buro-
cratas. Até sio advertidos, no mo-
mento em que inscrevem OSs Seus
moradores, que serio rigorosamente
fiscalizados por agentes dos Gover-
nos Federal, Estadual e Munici-

pal — até por funciondrios da
EMATER, que de repente foram un-
gidos de toda autoridade — *‘até pa-
ra mandar prender’’, como afirma’'
ironicamente um proprietdrio rural
que acabava de encaminhar a folha
dos seus trabalhadores.

A CARENCIA DAS SOLUCOES
— Muitos proprietarios rurais se
manifestaram contrariamente & me-
cinica de oferta de recursos do «pla-
no de emergéncia». Para eles, a téc-
nica deveria acompanhar a idéia do
«Projeto Sertanejo» — através da re-
de banciria oficial. Pelo que se sa-
be, todo proprietario rural do Estado
esta ligado a um dos bancos oficiais,
através de sua carteira de crédito ru-
ral. Nessas agéncias, eles sdo cadas-
trados, suas propriedades sio ava-

QUANDO A DIFERENGA E CONFORTO

seu carro.

Pense em verdo, congestio-
namento. E vocé dentro do

Imagine

equipado com o condiciona.
dor de ar Climauto.

agora o seu carro

Um desconforto total. Calor de derreter os miolos. Poeira.
Ruldos de arretgntar os nervos. Se chove é outro tormen-
to. Abafamento. Ar viciado. Vidros embagados.

Seu carro de janelas fechadas. Vocé isolado da poeira e doe
ruidos. E desfrutando um conforto absoluto: Ar puro, tem-
peratura a seu gosto, controlada por vocé mesmo.

Equipadora Lazaro tem Climauto, ar condicionado sob medida para todas as marcas de carros nacionais. Produzido
com material importado de alta qualidade, Climauto é o condicionador de ar mais leve que existe. Instale um Cli-
mauto no seu carro. E enfrente o verdo com um sorriso nos ldbios.

Sz EQUIFADORA

LAZARO
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liadas, com toda descrigao das ben-
feitorias existentes. Os bancos pos-
suem, entio, uma amostragem so6-
cio-econémica das propriedades. A
pergunta que decorreria, natural-
mente, do conhecimento desses fa-
tos, seria: por que ndo foram utiliza-
dos os servicos bancdrios da rede
oficial? Se o estado é de emergéncia,
bastaria que os proprietarios se di-
rigissem aos bancos oficializados e
recebessem 0s recursos necessarios
A recomposi¢io de seus prejuizos,
através de empréstimos a juros sub-
sidiados, num prazo de ressarcimen-
to de forma comoda para o tomador,
com a obrigatoriedade de aplicar
percentual previamente designado,
para ocupagio de mio-de-obra. 0
servico prestado pelos burocratas
oficiais, seria, entdo, o de fiscalizar
o cumprimento dessa exigéncia. Por
esta hipStese, os proprietdrios se
sentiriam a vontade para fazerem as
aplicagbes que julgassem convenien-
tes aos interesses do seu negocio, €
os trabalhadores teriam em conta
que a contraprestagao salarial decor-
reria do seu esforgo produtivo € nao
do paternalismo oficial.

O Governo, no ambito estadual,
poderia auxiliar, com recursos das
agéncias financiadoras oficiais, atra-
vés de obras de infra-estrutura con-
sideradas prioritarias para o desen-
volvimento da agricultura, como por
exemplo, a execuc¢do de obras de
acudagem e perfuracio de pogos.

Muitos agricultores estio per-
guntando: onde é que estd o ambi-
cioso projeto do Governo do Estado,
com relagdo a perfuragdo de pogos
tubulares? H4 cinco anos atrds, o
BANDERN abriu inscrigdes para os
proprietdrios que pretendessem
abrir pogos em suas fazendas. Ca-
da proprietario teria direito a apenas
um pogo. O BANDERN, na qualida-
de de agente financeiro, receberia
a taxa (simbdlica) de inscri-
¢ao — Cr$ 600,00 — e a SUDENE se
responsabilizaria em gerar os recur-
sos, que seriam ressarcidos pelos
beneficiarios a longo prazo, com ju-
ros médicos... se o pogo resultasse
na descoberta de dgua. Caso negati-
vo. o tomador nao deveria nada. O
plano era tdo bom que nunca funcio-
nou. Apenas um proprietario teve a
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felicidade de contar com esses servi-
¢os, Ernani César Cabral, que era o
primeiro da lista.

DENUNCIAS — O deputado Ro-
berto Furtado, em discurso na As-
sembléia Legislativa, transmitiu a
maioria das denincias que lhe fize-
ram indmeros agricultores:

““No primeiro pagamento feito
pela EMATER, as mulheres e os
menores alistados, receberam suas
didrias de acordo com o saldrio-mini-
mo. A partir do segundo pagamento,
embora as «folhas» atestassem as
didrias com o mesmo valor (37 cru-
zeiros/ escritos a maquina, somente
foi pago a cada mulher ou menor
alistado, o valor correspondente a
metade do saldrio-minimo, fazendo
os pagudores, na ocasido, anotagées
a ldpis grafite da importdncia rece-
bida pelos trabalhadores’'.

A esse respeito, o deputado Dari
Dantas, da Arena, tentou uma justi-
ficativa, afirmando o seguinte:

“‘Aconteceu um lapso na coloca-
¢do dos valores das didrias nas fo-
lhas de pagamento, pois o certo se-
ria mesmo metade do saldrio para
mulheres e criancas inscritas. Quan-
to d anotagdo feita a ldpis grafite,
tudo decorreu do fato de que a
SUDENE ndo aceita rasuras na pres-
ta¢do de contas, por isso se fazia
anotacdes d ldpis, para depois bater
d mdquina sem erros nem rasuras’’.

A explicagdo ndo convenceu a
Roberto Furtado que sugeriu a aber-
tura de inquérito que seria apurado
através de uma comissao parlamen-
tar neutra, '‘principalmente agora,
quando novas demincias sdo feitas
através de agricultores do municipio
de Augusto Severo, quanto a lisura
no pagamento de seus saldrios efe-
tuados pelo Governo''. Finalizando,
o deputado emedebista faz uma ad-
verténcia:

“Alguns proprietdrios de gran-
des fazendas, divididas geralmente
em vdrias glebas. estdo inscreven-
do cada gleba como uma proprieda-
de auténoma, recebendo a cota/par-
te de cada uma delas e contratando

trabalhadores para prestarem servi-
¢os em apenas uma delas, conse-
guindo assim desobrigar-se da com-
plementacdo exigida pelo Gover-
no — vez que as glebas individuais
se situam dentro du fuixa de partici-
pagdo integral ou majoritdria por
parte do Governo'',

Segundo estimativa do deputado
Paulo Gongalves, cerca de 100 mi
trabalhadores estido sendo beneficia-
dos pelo plano de emergéncia, razio
porque, segundo ele, o programa
merece a admiragdo do povo norte-
riograndense:

“‘O plano é um diamante bruto
que precisa apenas ser burilado para
se transformar numa das maiores
contribuigdes do Governo Federal g
regido sofrida do Nordeste. Algumas
modificagées talvez melhorassem
mais ainda seus beneficios, como g
construgdo de pequenos agudes e
outras obras que marcassem presen-
¢a’’

Roberto Furtado prefere um pla-
no mais concreto:

**0 plano ndo pode atender ape-
nas a situa¢do atual, como outras
que fatalmente virdo. A SUDENE
precisa ser estruturada para enfren-
tar problemas desta natureza. Tem
de manter atualizados os cadastros
das propriedades com dados infor-
mativos sobre dimensdes, dreas,
cultura usual, fontes, niimero de tra-
balhadores, de tal forma a poder agi-
lizar um plano de ajuda sem as de-
longas a que estamos acostumados a
assistir. A fome ndo espera e é ne-
cessdrio agir antes que ela chegue.
A aplicagdo. por parte da SUDENE,
de plano de emergéncia em obras
publicas de vulto — atendendo,
alids, a sugestoes feitas por iniime-
ros prefeitos do nosso Estado — ndo
teve sequer resposta daquele drgdo.
E este seria o plano desejdvel, por-
que definitivo’'.

Prossegue o parlamentar suge-
rindo que, ‘‘sd através de uma refor-
ma agrdria, a solugdo se deﬁn;'ria,
pois estamos fartos de experiéncias
e Iimprovisagcoes cujos resultados
sempre foram inocuos, quando ndo
prejudiciais’’.
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INFLACAO?
FIAT E A SOLUCAO

Pense nas vantagens que o FlATlhe Adquira (com facilidade) seu FIAT 147
oferece: tGCHOIOQlas conceito de em 36 meses no Consércio Nacional
automdvel e segurancga. Entenda FIAT.
porque pessoas COmMO vocé compram

o FIAT pelas qualidades que ele tem. g
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Veiculos ou solicite um profissional de Qualidade que dé valor ao seu dinheiro.
vendas, faga um teste. Compare agora

nossa economia eveja porque Navona -
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ABASTECIMENTO

A REMARCACAO DE PRECOS,
SEGUNDO OS SUPERMERCADOS

As donas de casa ja se acostumaram: a cada novo dia que vao as compras
nos supermercados, os pregos foram remarcados. Comenta-se ate,
ironicamente, que os supermercados mantém uma equipe
exclusivamente para cuidar da remarcagao de pregos nas mercadorias.
Evidentemente, ha um certo exagero na informacgao. Mas, as donas de
casa levam cada vez mais dinheiro para as compras e trazem cada vez
menos mercadorias. Dirigentes dos principais supermercados de Natal
fazem suas exposigdes. E tentam explicar porque os pregos sobem tanto.

O Governo Federal ja identificou
o pior inimigo da economia popular:
a intlagdo. O custo de vida tem sido o
inimigo publico nimero um das do-
nas de casa — e por extensao, dos
assalariados, tanto a classe média
como a populacdo de baixa renda.

Recentemente, o Governo tem
lancado uma série de «pacotes» de
medidas antiinflaciondrias que, en-
tre outras providéncias, tenta conter
a onda consumista da populagao bra-
sileira — essencialmente voltada pa-
ra o supérfluo — regulamentando,
por exemplo, sobre os financiamen-
tos de bens durdveis (automdveis,
eletrodomésticos, etc.) reduzin-
do-lhes o prazo, de 24 para 12 me-
ses. Com esta medida, o Governo
pretende, sendo desaquecer o con-
sumo de supértluos, pelo menos for-
car a poupanga das faixas médias de
rendimento, de tal forma que se
elasteca o seu poder de compra para
os artigos bdsicos.

CONGELAMENTO — Entretan-
to, a maior expectativa do mais novo
«pacote» seria o congelamento dos
géneros comercializados nos super-
mercados, por um prazo minimo de
60 dias. A medida, aguardada com
ansiedade pelas donas de casa, re-
sultou irrealizdvel. Segundo dirigen-
tes de supermercados, o Governo er-
rou porque ndo adotou um controle
rigoroso, a partir da base — isto &,
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Manoel Etelvino de Medeiros:
‘‘A alta dos pregos foge
absolutamente do nosso

controle’’.

dos produtores. De nada adiantaria
aos supermercados assumirem o
compromisso, se os produtores atri-
buem novos pregos as mercadorias.
Os supermercados agem como sim-
ples intermedidrios de venda, sem 0
poder de decisdo sobre os pregos in-
dustriais.

Assim, a excegao de alguns
itens. controlados pelo Governo
através da SUNAB (tais como leite
em pd, aves, ovos, margarina, bis-
coitos e os hortigranjeiros) os outros
produtos continuaram a escalada

normal de precos sem o incémodo do
controle federal.

Ainda houve uma reagio favo-
rivel, do ponto de vista do consumi-
dor, quando foi divulgado que a
SUNAB aplicaria a férmula CLD
(custo. lucro e despesa) sobre deter-
minados géneros, entre os quais a
carne bovina. E mais, que os fiscais
da entidade jd haviam aplicado cerca
de 15 autuacgdes nas duas maiores
redes de abastecimento privado do
Estado. por descumprimento a Por-
taria n® 5. que disciplina os pregos
pela férmula CLD. Mas, a euforia
durou pouco. Logo, os produtores,
com o eterno e infalivel argumento
da estiagem e da prépria conjuntura
inflaciondria (para a qual contri-
buem), conseguiram estabilizar a di-
ferenca, reajustando os seus pro-
prios custos. onde, disfarcadamen-
te, repassavam ao consumidor a taxa
inflacionaria.

A CULPA E DO PRODUTOR —
Ricardo Asfora e Manuel Etelvino de
Medeiros. diretores, respectivamen-
te. do Supermercado Mini-Preco e
do Supermercado Nordestio, con-
cordam sobre um mesmo ponto de
vista: o produtor € o responsavel pe-
la remarcac¢io. Ambos defendem a
politica do «menor preco», mas en-
tendem ser impossivel manter essa
politica sem o auxilio do produtor,
segundo ele o grande responsivel
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pelos constantes reajustes.

Manuel Etelvino, por exemplo,
e«plica que os supermercados nio
especulam com os precos das mer-
cadorias, porque, dispondo de pouco
capital para formar grandes esto-
ques, renovam seus produtos perio-
dicamente e repassam ao consumi-
dor apenas o diferencial cobrado pe-
lo préprio produtor:

‘‘Se os pregos estdo aumentan-
do, é uma causa que foge completa-
mente ao nosso controle e ao de
qualquer administrador de super-
mercados, em vista de que somos
obrigados por lei a obedecer a orien-
tagdo do CIP — drgdo controlador de
pregos das mercadorias — do qual
recebemos periodicamente listas de
produtos com a majoragdo autoriza-
da'’.

A tinica solugio, para Manuel
Etelvino é oferecer alternativas ao
consumidor, entre géneros da mes-
ma espécie:

“‘Diante disso, sé temos de aju-
dar o Governo, aplicando estratégias
de vendas, onde sdo oferecidas mer-
cadorias similares ds habitualmente
consumidas pelo cliente, de pregos
mais baratos .

Procura exemplificar:

““A carne bovina, que custa 90

cruzeiros o quilo — pode ser substi-
tuida pelo galeto que custa apenas
38 cruzeiros, ou o ovo que custa
Cr$ 20,80 a diizia. Além disso, faze-
mos promogées, mostrando ao com-
prador as melhores ofertas, em ter-
mos de pregos, com a finalidade de
despertar neles o hdbito de compa-
rar’’.
A tentativa de mudar os habitos
alimentares para enfraquecer a «ido-
latria» por determinadas mar-
cas — quando mais caras — € utili-
zada pelo Nordestdo, e se estende
até as massas. Por exemplo — de-
monstra Manuel Etelvino — ‘‘o0 ma-
carrdo tem uma diferengca para me-
nos, de 2 cruzeiros por quilo, sobre
0 arroz; e o queljo prato, que custa
110 cruzeiros o quilo, poderd ser
substituido pelo queijo do sertdo,
que custa 78 cruzeiros’'.

FALTA INCENTIVO — Ricardo
Asfora, do Supermercado Mini-Pre-
¢o, depois de enfatizar a culpa dos
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Ricardo Asfora: “‘A
estabilizagédo dos pregos deveria
comegar nas fontes
produtoras’’.

)

produtores pelas constantes altas de
preco, afirma:

“'Os supermercados estdo dis-
postos a colaborar com o Governo no
combate a inflagio. Mas como so-
mos apenas intermedidrios entre o
produtor e o consumidor, hd necessi-
dade de que a medida de estabili-
zagdo de pregos parta da fonte
produtora’’,

Na agricultura — opina Ricardo

Asfora — “‘hd necessidade que o
Governo crie incentivos, através de
financiamentos para a operacionali-
dade de interpostos, porque tudo faz
parte de uma infra-estrutura que
precisa ser mais eficaz, com adogdo
de medidas de controle na fonte pro-
dutora’’.

Por outro lado, acrescenta Ricar-
do, seria necessario o conhecimento
de que “‘os supermercados arcam
com uma tributagdo muito alta. 56
de ICM, ji estamos recolhendo ao
Estado, cerca de 2,5 milhées por
més'’. Idéntica opinido é endossada
por Manuel Etelvino:

“Hoje, tudo é tributado. O que
foi pago na fonte constitui um niime-
ro insignificante de itens, de manei-
ra que jd recebemos os produtos com
pregos elevados e com uma ameaga
velada: se ndo aproveitarmos o pre-
¢o da ocasido, ficaremos sujeitos a
comprar a mesma mercadoria com
elevagdo de pregos, na préxima re-
messa'’.

Conclui, argumentando que nio
mais se discute qualidade, mas pre-
GO e prazo:

““Hoje, ndo se trata mais da qua-
lidade do produto. Ndo é este o gran-
de argumento de vendas dos repre-
sentantes. E o prego e o prazo que
oferece para pagamento, segundo a

Cadeira “‘ESTIL"”’
Linha Diretor

RECOMAPE TEM TUDO, ABSOLUTAMENTE
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e
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quantidade que é sugerida por eles e
que nos deixa sem ruita
opgdo — apesar de brigarmos pelo
pregco mais barato. Hd produtos que
nos sao impostos: o arroz do Mara-
nhdo, que é o iinico liberado para o
Nordeste por determinagio do Go-
verno. E ainda assim, a um prego as-

tronémico’".

SUGESTOES — Ricardo Asfora
entende que as solugdes devem ser
iniciadas a partir da revisao, por par-
te do Governo, do atual processo de
producio. E apresenta sua idéia:

"*0O mercado natalense é abaste-
cido por mercadorias fabricadas no
Sul e Centro-Sul do Pais. Ld, apesar
dos maiores recursos tecnoldgicos,
hd dois fatores que contrariam um
padrdo de vendas para o Nordeste:
primeiro, o custo elevado da
mdo-de-obra; segundo, a incidéncia
do frete. Isto, sem contar que os
produtos sdo idealizados segundo os
padrdes da regido onde sdo produzi-
dos — que diferem substancialmen-
te dos padrées nordestinos. Nas re-
gides mais desenvolvidas, a renda
«per capita» é mais elevada e as ne-
cessidades de consumo sdo outras.
Dati porque, o Governo deveria es-
timular os produtos locais, ofertan-
do-lhes maiores condigées de com-
petitividade .

Manuel Etelvino justifica as
anomalias de pregos pelo crescente
da inflagio:

“Tudo decorre do problema da
inflagdo que vivemos e que o Gover-
no tenta sanar. Ocorre que somente
o congelamento de pregos por 60
dias nos supermercados ndo é a
solugdo mais plausivel, porque, de-
pois desse prazo, quem vai garantir
que 0s pregos ndo serdo acrescidos
de um percentual muito maior? Com
muito mais razdo a especulagdo seria
mais acentuada, depois desse «sufo-
co» que representa o congelamento
para os produtores’’

Entende ele que a solugdo serd
determinada por uma intervencgio
“‘no dmago da doenga — ou seja, na
origem do produto’’. E, arremata:
*‘Os supermercados ndo sdo respon-
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1 vl & :

Nos supermercados, a rotatividade dos estoques esta mais lenta,
em fungéo da redugao do volume de vendas.

sdveis pelo aumento de mercado-
rias. Nds sentimos o problema e ndo
temos solugio. Ao que me parece,
tudo reside no desequilibrio entre a
oferta e a procura’’.

AS VENDAS — Apesar de recla-
marem da pouca margem de lucro
dos seus negdcios, os administrado-
res dos dois maiores grupos de su-
permercados de Natal tém planos
expansionistas. O Supermercado
Nordestio tem 3 lojas de varejo em
Natal, uma loja de atacados em
Natal e outra em Recife, além de
escritérios de compras em outros
Estados; pretende abrir uma loja
em Macau e mantém ainda em sigilo
um plano de expansdo a ser execu-
tado nos préximos doze meses.
Os nimeros mais expressivos do
Supermercado Nordestdo sido os se-
guintes: emprega diretamente 800
pessoas e mantém indiretamente 4
mil; a folha de pagamento mensal
oscila em torno de Cr$ 2,2 milhdes,
além das obrigagdes sociais que au-
mentam este resultado em cerca de
30%; recolhe mensalmente, de
ICM, em média de Cr$ 2,5 milhoes.
Todavia, a rentabilidade esti dimi-

nuindo. E o que informa Manuel
Etelvino:

"“Nossa rentabilidade ji fo;
maior — ndo em face dos precos,
mas em fungdo do volume de vey-
das. Hoje, o lucro gira em torno de
2%

O grupo Hasbun — do Minj-Pre-
¢o — investe 50 milhdes de cruzeiros
no interior do Estado, com a inaugu-
ragdo de uma loja em Mossoré, au-
mentando para 7 o mimero de sya
rede de supermercados. Pretende
abrir mais lojas em Mossorg, porém
menos sofisticadas, destinadag as
classes «B» e «C»,

Ricardo Asfora, do Mini-Preco,
nio reclama das vendas:

"‘Ndo tem havido muita queda no
volume de vendas e sim retengdo de
compra daqueles produtos conside-
rados supérfluos’'.

Ambos os diretores garantem
que as remarcagdes nao serio feitas
no horario comercial e s¢ serio re-
marcados os produtos autorizados
pelo CIP... numa evidente suposigio
de que a alta de precos continuara.
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TRANSPORTES DE MASSA

TRANSPORTES URBANOS: UM GRANDE
PROBLEMA CHEGA AS MANCHETES

O ciclo de queixas sobre o transporte de massa em Natal se apresenta da
seguinte forma: o usuario (passageiro) reclamada falta de 6nibus e do

mal atendimento; o empresario de 6nibus, reclama da Prefeitura, que
nao cuida do sistema viario; a Prefeitura alega a falta de recursos para

atender as necessidades do setor. Pelo menos era esta a tradicao. Agora,

com a nova mentalidade dos empresarios, com a criagdo da EBTU e com

moderna concepgao da «geréncia do municipio», as coisas podem
mudar — embora as queixas sejam inevitaveis.

Natal se expande num ritmo de
tanta rapidez que geralmente escapa
aos poderes piiblicos o controle des-
sa expansio. As necessidades de
servigos publicos andam sempre na
dianteira da possibilidade da Prefei-
tura em realiza-los. O que era ontem
apenas um bucdlico sitio, amanha
podera ser desbastado e se transfor-
mar num conjunto residencial. E os
planos de atendimento dos drgios
ptiblicos, constante de saneamento
bédsico, pavimentagdo, eletrificacao,
etc, ndo sdo capazes de suprir as no-
vas necessidades, pois foram dimen-
sionados para atender a uma modes-
ta projecdo — geralmente condicio-
nada pela disponibilidade de recur-
Sos.

Com a criagio da Empresa Bra-
sileira de Transportes Urbanos
(EBTU) houve um aumento na oferta
de servicos destinados ao sistema
viario e até extensivo aos empresa-
rios de transportes coletivos. Mas, a
EBTU opera a nivel nacional, pro-
curando atender as reivindicagdes
de todas as cidades brasileiras, al-
gumas com uma taxa de crescimen-
to maior que Natal. Dai que haverd
sempre uma defasagem entre a pro-
cura e a oferta de servigos.

0S ONIBUS — Natal talvez pos-
sua a melhor frota de 6nibus dentre
as capitais do Nordeste. Constituida
na maioria por veiculos novos, trafe-
gam normalmente em Natal cerca de
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Teoddrio Passos Sales: “‘As
empresas de transporte néo
estdo conseguindo cobrir todos
os seus custos com as
tarifas atuais’’.

260 dnibus, distribuidos em 26 «li-
nhas». Para a maioria dos empresa-
rios, este ndmero de veiculos é su-
ficiente para atender 4 demanda de
passageiros — e, para outra parte de
empresarios, a quantidade chega a
ser ociosa, visto que a velocidade
que estabelecem como «comercial»
de cerca de 20 quilémetros hordrios,
nio chega a ser atingida na média
do percurso, porque os «pontos» ou
paradas geralmente estariam super-
lotados por outros dnibus. Trafegam
entio i velocidade média de 10/15
quilémetros hordrios. Outro argu-

mento para manuten¢io desta média
de velocidade, seriam os «buracos»
existentes nas ruas e sistemas de
interligagdo com o Grande Natal, co-
mo exemplifica a estrada de Igapé.

Este fato, de certa forma, con-
tém os empresarios quanto 4 compra
de novos veiculos, embora a prépria
expansdo da cidade jad justificasse
novas aquisi¢des, até porque have-
ria novas «linhas» a serem defini-
das, bem como a rotatividade dos
veiculos, que tém uma vida dtil em
torno de sete anos.

Outro motivo alegado pelos em-
presarios para justificarem a recusa
em adquirir novos veiculos, seria a
reducdo, determinada pelo Conselho
Nacional de Petrdleo (CNP), de 50%
sobre a bonificacio que é concedida
na compra do 6leo diesel. Teoddrio
Passos Sales, diretor da Empresa
Guanabara ¢ atualmente presidente
do Sindicato das Empresas de
Transportes de Passageiros do Rio
Grande do Norte, esclareceu que a
redugdo determinada pelo CNP de-
sarticulou a programacio financeira
das empresas de 6nibus ‘‘pois a re-
ducdo da bonificagdo de dleo diesel,
somada aos aumentos constantes do
produto, ndo sdo compensados com
uma tarifa capaz de harmonizar a
defasagem entre 0s novos custos e
uma receita compensadora’’. De-
monstra, através de diferenciais de
sua propria empresa, os efeitos des-
sa reducao:
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‘“Nossa frota consome normal-
mente em torno de 262 mil litros por
més. Pois bem, além da redugdo na
bonificagdo, hd cerca de dois meses,
o CNP estabeleceu quotas de consu-
mo, determinando no nosso caso,
por exemplo, que os 110 veiculos
que constituem nossa frota teriam
uma quota de 242 mil litros. Essa di-
ferenca tem de ser adquirida
nos postos de abastecimento, a pre-
¢os de mercado "’

E explica porque foram prejudi-
cados:

‘0 dleo diesel que adquirimos
do distribuidor Esso, custa Cr$...
5,1050 o litro. O mesmo produto é
revendido nos postos a Cr$ 5,40 o li-
tro. Quer dizer, pagamos a mais,
29,45 centavos por litro. Aplique es-
te diferencial sobre 20 mil litros e vo-
cé terd um demonstrativo sobre o
custo adicional que temos de supor-
tar, sem nenhuma compensagdo,
pois as variagées de tarifas sdo mui-
to lentas, ndo acompanham as cor-
re¢ées de pregos’'.

FINANCIAMENTO DE VEICU-
LOS — O gerente-de-operagdes da
Empresa Ndpoles, Eudo Costa, in-
forma que a EBTU estaria disposta a
financiar veiculos novos para as em-
presas de dnibus. Adianta que o fato
é novo no Estado. Seria a primeira
vez que esse 6rgdo se disporia a fi-
nanciar veiculos, no 4mbito do Rio
Grande do Norte. Explica ele:

‘0 programa de financiamento
prevé juros subsidiados de 30% ao
ano. O plano de financiamento serd
em 36 meses e a composigdo do fi-
nanciamento serd a seguinte: 70%
do valor global serd assumido pela
Agéncia Especial de Financiamento
Industrial (FINAME), 20% pela
EBTU e 10% pelo empresdrio”".

Informa ainda que Recife, Forta-
leza e Belém ji foram beneficiadas
por esta modalidade de financia-
mento. Nio obstante, Teoddrio Pas-
sos Sales, confirma o que € um pen-
samento da classe:

“‘Estamos receosos de assumir
esta responsabilidade ndo pelo que
representa o encargo financeiro,
mas pela previsdo de desgaste dos
veiculos, trafegando em condigdes
precarissimas oferecidas pelo siste-
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Milton Lavor: ‘‘Os reajustes dos
pregos das passagens nédo
coincidem com os aumentos
do petroleo’’.

ma vidrio do municipio’’.

E ele dd o exemplo de algumas
vias cuja situagdo é de intransitabili-
dade:

“Os moradores dos Conjuntos
Panatis, Santa Catarina, Soledade e
Potengi reclamam insistentemente
do fato de que ndo estariam bem ser-
vidos — mas ndo é nossa culpa e sim
da Prefeitura. Estes conjuntos ndo
tém condigdes internas de trifego de
veiculos pesados. Em consequéncia,
seus habitantes vém apanhar o oni-
bus na estrada da Redinha, muitas
vezes percorrendo a pé distincias de
mais de 1.500 metros’'

Além do mais, Teodério justifica
que no caso especifico desses con-
juntos, as empresas quase que pres-
tam apenas um servigo piiblico, sem
muita preocupagio com o desempe-
nho financeiro:

“'Os Onibus circulam com 75%
de sua capacidade de lotagdo — e na
hora do «rush», pois em hordrios
normais esta ocupagdo chega até a
40% .

““E'm Natal temos um dos piores
pisos do Pais, principalmente o de
Igapé’’ — informa Teoddrio. “‘A
maioria dos veiculos que circulam
nesta regido tem seus chassis que-
brados com uma constdncia incrivel.
Em consequéncia as empresas man-
tém um regime sistemdtico de revi-

sdo e manutengdo da frota que re-
presenta um esforg¢o financeiro mui-
to grande — tapto na manutengdo
preventiva como na corretiva. Se
Natal tivesse um piso, no minimo
igual ao de Recife, as revisées corre-
cionais (as mais onerosas) diminui-
riam de 50 a 60%.

0§ «TICKETS» — José Milton
Bezerra Lavor, secretdrio do Sindi-
cato das Empresas de Transportes
de Passageiros do RN, ex-presidente
da entidade, enfatiza outros proble-
mas que, no seu entender, sacrifi-
cam cada vez mais o esfor¢o dos em-
presdrios que buscam uma satisfa-
¢do lucrativa para seus investimen-
tos:

"“Os reajustes nos pregos das
passagens ndo coincidem com o0s
aumentos nos derivados do petréleo.
Todas as empresas, desde o ano pas-
sado, estdo com as tarifas defasa-
das, pois, apesar de termos demons-
trado meses atrds, ao Ministério da
Fazenda que os custos das empresas
foram onerados, durante o ano de
1978, em 56,84%, reivindicando em
consequéncia um aumento na mes-
ma proporg¢do, tivemos o desprazer
de receber, hd trinta dias um au-
mento de tarifa de apenas i8,9%.
As passagens passaram de Cr$ 2,20
para Cr$2,60°".

As tarifas, segundo informa José
Milton, sdo reajustadas semestral-
mente pelo Conselho Interministe-
rial de Pregos (CIP) que tem com-
peténcia e jurisdi¢do para todo o ter-
ritério nacional, relativamente a re-
gulamentagio de pregos dos servi-
¢os publicos concedidos. ‘‘Para se
ter uma idéia dos investimentos que
as empresas tém de realizar compul-
soriamente, basta que afirme que
um Onibus ndo custa menos de 800
mil cruzeiros a vista e cerca de 1 mi-
lhdo e 300 mil cruzeiros, se financia-
do — e sua vida itil ndo vai além de
sete anos’'. Complementa sua infor-
magcdo: '‘F os investimentos ndo pa-
ram ai. As empresas tém de manter
um complexo imobilidrio capa: de
acomodar os veiculos em garagens,
oficinas para manutengdo e o proprio
escritério que abrigard o corpo de
funciondrios da firma''.

Nio se justifica, para o secretdrio
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José Milton, o protecionismo aos es-
tudantcs, através da concessio do
«ticket», exatamente por ndo ocorrer
aos empresarios nenhum tipo de in-
centivo dado pelo Governo:

“‘Por que dispensar este tipo de
tratamento  diferenciado? Quem
subsidia o diferencial sobre o prego
normal das passagens? Se for de in-
teresse piiblico, entdo que a bonifi-
cacdo nos seja restituida com algum
tipo de incentivo. Nossa atividade é
caracterizada como de iniciativa pri-
vada, embora exploremos um servi-
¢o piiblico. Assim sendo, a bonifica-
¢do dada aos estudantes poderia ser
uma liberalidade duas empresas,
nunca uma exigéncia do poder publi-
co. Se uassim fosse caracterizada,
que este assumisse a liberalidade
concedendo, em contraprestagdo ds
empresas, uma compensagdo pela
absorgdo do prejuizo’’.

Exemplifica, para dar forca ao
argumento:

‘0 servigo de energia elétrica é
também de interesse piiblico, embo-
ra explorado em regime de iniciati-
va privada, como o nosso. Eu per-
gunto entdo: o servigo de iluminagdo
piiblica é absorvido pela concessio-
ndria, ou pela Prefeitura que tem in-
teresse direto na sua efetivagdo?

AS SOLUCOES DA PREFEITU-
RA — O secretario municipal de Ser-
vicos Urbanos (SEMSU), Antdnio
Ferreira de Melo, informa que a Pre-
feitura encaminhou a EBTU um pla-
no que beneficiard diretamente o se-
tor:

“‘Elaboramos um programa que
denominamos de PAITT — Plano de
Acdo Integrado de Transportes e
Trdnsito — que institui melhorias
para todo o setor vidrio da cidade,
envolvendo desde a simples melho-
ria de ruas e avenidas até a implan-
tacdo de novos trechos, em fungdo
du expansdo da cidade e consequen-
te atendimento da demanda .

O PAITT, segundo Anténio
Melo, prevé ainda possiveis modifi-
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Antdnio Melo: ‘A Prefeitura
tem um plano que institui
melhorias para o setor viario
de Natal’’.

cacgdes nos roteiros das linhas exis-
tentes € a criagio de novas linhas
“‘buscando, inclusive, a integragdo
dos transportes de massa com a uti-
lizagdo do ramal ferrovidrio existen-
te — e ocioso. Entretanto, no caso
especifico da ferrovia, somente serd
considerado vidvel econonicamente,
a partirde 1985,

A SEMSU vem mantendo conta-
to permanente com as empresas de
onibus no sentido de conhecer a si-
tuagdo de trafego de ruas, avenidas
e vias auxiliares e um dos resultados
imediatos desse intercimbio serd a
aferi¢io das medidas tomadas obje-
tivando a melhoria do trifego. No
que se refere a necessidade de abri-
gos para passageiros, a SEMSU
reconhece a deficiéncia, mas a Pre-
feitura ja se movimenta junto a
EBTU para conseguir nio somente
abrigos mas até a construgdo de ter-
minais — cuja prioridade foi deter-
minada pelo préprio prefeito José
Agripino.

Teodoério Passos Sales, entende

economia,
simplicidade
e qualidade.

Com Lajes VOLTERRANA vocé
ganha tempo e dinheiro na sua
construgdo. E tem a garantia de
uma qualidade mundialmente
reconhecida.

I

A SACI fabrica e mantém um
estoque permanente de lajes e
pré-moldados de cimento para
pronta entrega.

T

MATERIAL DE CONSTRUCAO

Rua Pres. Bandeira, 828 — Fones:
222-1543 — 222-4677 ~ 222-3513
Av. Rio Branco, 304 — NATAL-RN
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que a construcdo de terminais deve-
ria ser executada simultaneamente
com a construgio de sanitdrios para
utilizacdo pelos passageiros e moto-
ristas. O diretor de Transportes
Guanabara ainda arrisca uma suges-
tdo, a exemplo do que ocorre no Rio
e em Sio Paulo:

“‘Hordrios escalonados, com in-
tervalo de meia e uma hora para sai-
da dos trabalhadores de seus empre-
gos. Esta medida evitaria a confusdo
na hora do «rush» e além de melho-
rar o trdnsito, ofereceria maior co-
modidade aos passageiros’’.

0S TAXIS — Os taxis se distri-
buem em duas entidades distintas:
no Sindicato dos Condutores Autd-
nomos de Veiculos Rodovidrios de
Natal — no caso de que o associado
possua apenas um veiculo € s€ja seu
préprio condutor —, e no Sindicato
das Empresas de Transportes de
Passageiros do RN, mesma socieda-

de dos 6nibus, — no caso de que
possuam mais de um veiculo. O pre-
sidente do primeiro Sindicato, Her-
mes Aratjo, € considerado por seus

colegas e pelas autoridades do Tra-
balho no Estado, um dirigente pa-
drdo. Tanto assim que é assessor
sindical de alguns sindicatos, além
de exercer esta atividade, acumula-
da com a de conselheiro no préprio
Sindicato das Empresas de Trans-
portes de Passageiros, apesar de
ndo ser um dos filiados. Recente-
mente esteve num Congresso dos
Condutores Auténomos no Rio de
Janeiro, onde defendeu os interes-
ses de todos os sindicatos do Norte e
Nordeste do Pais, que pleiteavam
uma tabela nacional para componen-
tes indispensdveis ao funcionamento
do taxi, evitando assim a especula-
¢do nos pregos por parte dos reven-
dedores. O memorial foi aprovado
por unanimidade e encaminhado ao
Ministério da Inddstria e Comércio.
Hermes é um obstinado defensor
dos interesses da classe. Entre seus

feitos se alinham uma regulamen-
tacio que estabelece o nimero de
taxis para a cidade, evitando assim a
exploragio anti-econdmica da ativi-
dade da qual informa que devera ser
revista pelo atual prefeito, em fun-
cdo do aumento populacional da ci-
dade — e a racionalidade nos raejus-
tes das tarifas dos tdxis, cujas
«planilhas» (espécie de pesquisa de
custos) sdo elaboradas pelo Sindica-
to. Ainda assim, Hermes acha que
as tarifas nio correspondem a reali-
dade de precgos. Diz ele:

“‘Primeiro, uma explicagdo: os
associados do Sindicato tém uma es-
tranha qualificagdo profissio-
nal — sdo ao mesmo tempo empre-
gados e patrées de seu proprio ne-
gocio. Dirigem seus préprios veicu-
los e s6 podem ser proprietdrios de
um unico tdxi. Por ai jd se pode ima-
ginar os sacrificios que faz para «ali-
mentar» suas duas «fumilias»: seus
dependentes familiares e seu veicu-
lo”

A linha Massey Ferguson foi
projetada para fazer a agricultura render!

Revendedor Exclusivo no Rio Grande do Norte

JESSE FREIRE AGRO-COMERCIAL S/A

Matriz — Rua Teoténio Freire, 283 — Fone: 222-0710 — Natal-RN.
Filial — Rua Alfredo Fernandes. 4 — Fone: 321-2339 — Mossoré-RN.
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Reclama Hermes da disparidade
entre os custos crescentes dos deri-

vados de petréleo, componentes me-
canicos e os proprios servigos meca-

nicos, enquanto se trabalha com
uma tarifa contida:

““Temos de langar mdos de servi-
¢os adicionais que trazem até prejui-
zo para o orgamento do Sindicato.
Por exemplo, montamos uma oficina
para os associados, para prestar ser-
vigos de manutengdo e conserto de
taximetros, cujos servigos complica-
vam ainda mais a minguada receita
dos associados’’.

SINDICATO E PARA SERVIR —
Entretanto, entende Hermes Araujo
que a fungdo major do Sindicato é a
de servir a classe:

‘“Nosso Sindicato vive «no ver-
melho» em matéria de receita. Além
da manutengdo dos taximetros, im-
plantamos um servigo de assisténcia

Inetalacao

todos
fazem.

IN2TALA-SE
SOM EM CARRO

Juridica a todos os associados e
assisténcia médico-odontolégica, em
que os associados dispéem de uma
relagdo extensa de médicos e den-
tistas, de todas as especialidades’’'.

Afirma, entretanto, que a maior
Iuta do Sindicato se da no sentido de
melhorar o atendimento ao piblico
€ receber um tratamento adequado
do poder concedente — a Prefeitu-
ra — e dos orgdos de transito:

“Recentemente, fomos «despe-
Jjados» de um posto de tdxis da rua
Princesa Isabel, porque o DETRAN
pretendia que aquela artéria fosse
utilizada como estacionamento para
carros particulares. Mas o pleito jd
foi encaminhado ¢ SEMSU e serd

restabelecido o antigo ponto"’.

Hermes é também membro do
Conselho Estadual de Transito:

““Nas reunices do Conselho te-
mos sempre demonstrado a necessi-
dade de interrelacionamento entre

as autoridades de trdnsito e as asso-
ciagoes de classe, até para evitar
ocorréncias como a de «despejo» ar-
bitrdrio dos postos de tdxi, uma me-
dida que além de altamente prejudi-
cial aos usudrios de tdxis, é discuti-
vel, pois para esta providéncia a Pre-
feitura teria de ser consultada’’

Quanto aos problemas, conside-
ra-os ‘soluciondveis’’:

"A tarifa ainda é insuficiente,
mas tenho certeza de que serd corri-
gida. O prefeito é um administra-
dor sensivel aos problemas vidrios e,
em recente contato que manteve
com ele, nos foi assegurado uma so-
lugdo para os reparos das vias de
trdfego do municipio. O maior pro-
blema no momento é a redugio no
prazo de financiamento de veicu-
los — sem contar com os constantes
aumentos nos pregos dos derivados
de petrdleo. Mas os administradores
da economia nacional terdo, com
certeza, sucesso em sua politica an-
tiinflaciondria e 0s pregos se estabi-
lizardo’".

[
S |

Instalar som no seu carro até que € facil.

Agora, sonorizar é negécio da LAZARO.

A LAZARO faz sonorizagio perfeita hd muito tempo.
Nossos técnicos sdo especializados.

Damos 6 meses de garantia para a instalagio

do seu equipamento de som.
Além da sonorizagdo, vocé encontra na LAZARO, os

melhores equipamentos para instala¢do no seu carro.
Amplificadores, toca-fitas, rodas em vdrios estilos,

bancos, buzinas, relégios, vidros fumé ou degradé,

enfim, tudo que vai deixar seu carro uma mdquina
invejavel. Agora escolha. Se vocé quiser apenas
instalar som no seu carro e pendurar coisinhas nele,
tem mil lugares para isso. Mas se vocé quiser
sonorizar e equipar mesmo s6 tem um lugar:

@i EQUIPADORA| GARANTIA DE

LAZARO SUA TRANQUILIDADE

Avenida Deodoro, 431 — Natal-RN

Telefone: 222-0284
Amplo estacionamento.
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UM NOVO TIPO DE CAPIM PODE
REVOLUCIONAR A PECUARIA DO RN

Uma variedade de capim, originaria da Africa, esta se adaptando muito
bem as condigdes de solo e de clima do Rio Grande do Norte. Com o
detalhe importante de que ele cresce até 6 metros de altura e possui

elevado teor nutritivo. A intensificacao do seu plantio podera representar
melhores dias para a pecudria do Estado. E preciso porém que a
Secretaria da Agricultura participe.

Origindrio da Africa, onde é cha-
mado «Un-fun-fun», um capim de
qualidade superior a todos os que
se conhece no Nordeste, estd pronto
para assumir rapidamente um lu’ga.lr
de destaque em nossa agropecuaria
e servir para solugdes de um proble-
ma comum no Rio Grande do Norte,
que é a falta de grandes espagos pa-
ra a formagio de pastagens. Este ti-
po de capim que no Brasil é chama-
do Camerom, é uma variedade do
chamado Capim-Elefante que so-
mente agora, apds experimento com
sucesso total, poderd ser plantado
em todo o Estado.

CARACTERISTICAS — O Ca-
pim Camerom & diferente de todos
os outros tipos conhecidos pelos
criadores locais. Ele possui grande
crescimento, superior até cinco ve-
zes ao Capim-Elefante, que atual-
mente é 0 nosso maior capim; possul
também uma massa foliar elevada,
cerca de 50% maior do que 0s outros
tipos, apresentando como diferenca
bdsica para os outros capins, uma
altura média de 6 metros com folhas

em toda sua extensdo, ou seja, do
chio até a parte superior final. Isto é
o que informa Fernando Leitdo de
Morais, fiscal da Carteira Agricola
do Banco do Nordeste do Brasil que,
no quintal de sua residéncia, iniciou
uma experiéncia que poderd signifi-
car uma solugido para o problema de
alimentacio do gado bovino em nos-

RN/ECONOMICO — Junho/79

O capim cameron chega a
crescer até os 6 metros de altura

so Estado.

‘0 rendimento do Capim Came-
rom — explica Fernando Leitdo —, é
cerca de 600 toneladas por hectare
em cada ano, muito superior aos me-

lhores capins que nds temos, como 0
'Elefante, da variedade «napier»,
que dd em torno de 150 a 180 tonela-
das, sendo esta uma caracteristica
positiva indiscuttvel a seu favor’'.

EXPERIENCIA — Um fato curio-
so trouxe até o nosso Estado o Ca-
pim Camerom: como fiscal da Car-
teira Agricola do Banco do Nordeste
do Brasil, Fernando Leitio de Mo-
rais entusiasmou-se com as expe-
riéncias que viu com este tipo de
capim, em diversas regides de Mi-
nas Gerais e Sao Paulo e resolveu
trazer umas amostras para Natal,
onde, no quintal da sua prépria resi-
déncia fez a plantagio experimen-
tal. Ele é quem explica:

“‘Como o Capim Camerom ndo
precisa de terras especiais para seu
cultivo, bastando que seja plantado
em terras que tenham certa umidade
ou mesmo em ariscos, desde que
adubados, a plantagdo experimental
que fiz transformou-se num sucesso.
Isto ocorreu hd um ano atrds, quan-
do iniciei a cultura com uma semen-
teira de trés touceiras, que em pouco
tempo tomou completamente o meu
quintal, parecendo um imenso mata-
gal. Mostrando a alguns pecuaris-
tas, estes imediatamente se interes-
saram em levar para suas terras,
mudas do Camerom, para fazerem
também suas experiéncias. ‘A novi-
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dade foi se espalhando e cedi mudas
para mais de 80 criadores em todas
as regides do FEstado, notadamente
nas zona Qeste e no Agreste poti-
guar, onde, depois de pouco tempo,
recebi a grata noticia de que a plan-
tacdo do Camerom fora um sucesso
total'.

INTERESSE — ‘‘Depois da dis-
tribuigdo das primeiras mudas e dos
bons resultados obtidos pelos plan-
tadores, ndo restava mais divida de
que o Capim Camerom iria marcar
um novo ponto positivo para a pe-
cudria potiguar’’, segundo comenta
Antenor Madruga, do Departamento
de Cooperativismo do Banco do Nor-
deste do Brasil, que acompanhou
passo a passo, com total interesse o
sucesso da experiéncia de Fernando
Leitdo. Para ele, a partir do momen-
to em que o primeiro agricultor, ao
saber da novidade, pediu amostras
para que pudesse plantar em suas
terras, estava assegurado o éxito da
experiéncia feita em Natal. E ele
quem prossegue:

“‘Depois que 80 criadores fize-
ram experiéncia e obtiveram éxito
sem precedentes, os pedidos de mu-
das tém sido constantes por parte de
muitos outros. Fernando Leitdo teve
que distribuir quase tudo que tinha
plantado em seu quintal, para aten-
der a grande procura. No entanto,
por falta de sementeiras, acredito
que no momento é impossivel se
plantar mais em nosso Estado. Este

capim serd de grande valia para a
nossa pecudria de vez que ele pode
ser cultivado em todas as regioes on-

de atualmente se planta o Capim-
Elefante, com as vantagens jd enu-
meradas. Basta citar que em apenas

17 covas plantadas no quintal de
Fernando Leitdo, cerca de 2.000 qui-

los foram colhidos. Um hectare do
Camerom vai corresponder em mas-

sa a quase seis hectares de Capim-
FElefante. FE levando-se em conside-
racdo que no Estado ndo existem

grandes dreas aproveitdveis para a
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formagdo de pastagens, fica eviden-

te a vantagem deste tipo de capim’’.

SUGESTAO — Diante de tanto
sucesso € da procura intensa desse
novo tipo de capim, era de se espe-
rar algumas providéncias do Gover-
no, através da sua Secretaria da
Agricultura. Mas até o momento,
apesar das autoridades ja terem co-
nhecimento da vitoriosa experiéncia,
a Secretaria da Agricultura nio to-
mou nenhuma iniciativa para que o
Camerom pudesse ser motivo de um
estudo, através do qual seria elabo-
rado um plano para beneficiamento
de todos os pecuaristas que no mo-
mento buscam uma solug¢do para ba-
ratear o custo da alimentacio do
gado.

Para Fernando Leitdo de Morais,
iniciador da plantagio do Capim
Camerom em nosso Estado, ‘‘em
primeiro lugar, o” Governo deveria
fazer sementeiras, transportando es-
se tipo de capim de Minas Gerais,
Sdao Paulo ou mesmo Jaboatdio, em
Pernambuco, onde a experiéncia
também foi feita. Foi assim que agiu
o Governo de Pernambuco, encam-

pando a idéia, pondo em execugdo
um plano de plantio do Capim Ca-
merom para distribuir diretamente
aos criadores previamente selecio-
nados, para dai se fazer a multipli-
cacdo’’.

Antenor Madruga, do Departa-
mento de Cooperativismo do BNB,
sugere também que a Secretaria de
Agricultura faca a aquisi¢do desse ti-
po de capim, que poderia ser plan-
tado até mesmo em propriedade ex-
perimental do Governo e colocado no
Parque de Exposi¢io Aristéfanes
Fernandes, dando uma demonstra-
¢do, na préxima exposi¢do de ani-
mais, para todos os agricultores do
Rio Grande do Norte, da potenciali-
dade desse capim. As plantagdes ex-
perimentais dos 80 agricultores que
conseguiram plantar o Capim Came-
rom terdo um bom rendimento, mas
a longo prazo. ‘‘Todavia, se a Secre-
taria da Agricultura se sensibilizasse
para isso, nds teriamos a curto prazo
uma verdadeira revolugdo na pecud-
ria do Estado, pois se teria uma mar-
gem foliar muito grande para ofere-
cer ao gado, com uma enorme eco-
nomia para todos os pecuaristas que
plantassem o Capim Camerom em
seus terrenos .

LEGISLACAO
NORDLESTINA

LN

JURISPRUDENCIA

As mais completas revistas de leis editadas no
Brasil. Levamos até vocé matéria FEDERAL,
ESTADUAL e MUNICIPAL, sempre atualiza-
das com a legislagdo em vigor. Tudo isso em
excelente apresentacao grafica. Torne-se o as-
sinante mais atualizado do Brasil.

Solicitagdo de Assinaturas:

EDITORA LEGISLAGAO NORDESTINA LTDA.,
4 atencdo de Neison Ramos de Souza.

Av. Conde da Boa Vista, 250 — Conjunto 411
Telefone (081) 222-3781 — RECIFE-PE.

RN/ECONOMICO — Junho/79




Iy

ALIMENTADORES VIBRATORIOS
Robustos, para alimentagéo dos
britadores primarios.

BRITADORES DE MANDIBULAS
Produgdes de 2 até 150 m3 por hora.

REBRITADORES DE MANDIBULAS
Em chapa de a¢o soldadas.
Robustos e econémicos.

REBRITADORES GIRATORIOS
DE CONE LARGO — Série GR
Para Britagem Secundaria.

MOINHOS DE MARTELOS MOVEIS E FIXOS
Para Moagem fina de Materiais Semi-Abrasivos.
Altos coeficientes de redugéo.

— -

REBRITADORES DE ROLOS
Para reducéo fina.
Diversos tamanhos disponiveis.

PENEIRAS VIBRATORIAS
Até 9 metros quadrados de superficie.
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MERCADO IMOBILIARIO EM
RETRACAO A ESPERA DA NOVA

POLITICA DO BNH

As reformulagdes no Sistema Financeiro da Habitagédo, anunciadas no
ultimo pacote econémico do Governo Federal, chegaram a intranquilizar
setores ligados ao mercado imobiliario, principalmente as corretoras.
Houve até quem afirmasse que ja estaria existindo recessao. Para
comprova-la, bastaria que se fizesse um confronto entre os resultados dos
ultimos cinco meses de 1979 e igual periodo em 1978. O confronto foi
feito, e embora os resultados apurados em Natal ndo atentassem para
indices estatisticos, as conclusdes partiram de «experts»
ligados ao proprio setor imobiliario.

A retragio do mercado imobilia-
rio, a partir de janeiro, deu ampla
margem a especulagbes, segundo as
quais o setor estaria em baixa. Nao
bastasse esta opinido, os empresa-
rios do setor foram surpreendidos
pelas noticias — ainda oficio-
sas — de que o Sistema Financeiro
da Habitacdo, atendendo a politica
antiinflaciondria do Governo Fede-
ral, restringiria as aplicagdes dos
agentes financeiros do BNH e daria
outra destinagfio 4 politica habitacio-
nal. A simples inclusio do propodsi-
to restritivo nas aplicagbes ji inquie-
tou a maioria dos empresarios que
investem no mercado de imdveis,
vez que todos dependem diretamen-
te dos recursos gerados pelo SFH.
Mas o agravante foi a reorientagdo
da politica habitacional, uma incég-
nita que inquietava exatamente por
ser desconhecida.

Nenhum dos empresarios consi-
derou a temporada de fim de ano co-
mo de recessio generalizada em
quase todos os setores industriais;
época em que os investimentos e as
aplicagdes se contraem, principal-
mente nos chamados «grandes ne-
gocios» e em que o mercado consu-
midor se desloca preferencialmente
para o supérfluo ou para o lazer.
Ninguém, tampouco, considerou o
absurdo da hipétese da recessio,
formula excomungada pelos tecno-
cratas oficiais, porque adota-la sig-
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Manoel Macedo: ‘O mercado
nao esta em baixa. Passa
apenas por um resfriamento,
por conta da mudanca de
Governo’’.

nificaria dar um passo atrds no cro-
nograma desenvolvimentista bra-
sileiro, o objetivo mais persistente
e obstinado perseguido pelo Gover-
no.

Apesar da quase generalizada
opinido dos empresarios atuantes no
mercado de imdveis ainda resistir ao
argumento de que o mercado imobi-
lidrio se estabilizou — depois de
crescer vertiginosamente -—, os

mais experientes corretores da cida-
de e técnicos ligados ao Sistema Fi-
nanceiro da Habita¢do negam a re-
tragio.

FALAM OS CORRETORES —
Manuel Macedo, um dos mais tradi-
cionais corretores de iméveis do Es-
tado, ndo acredita em baixa, mas em
«resfriamento», conforme explica:

“‘Pelo que me consta, ndo existe
baixa no mercado imobilidrio; tal-
vez apenas um «resfriamento» tem-
pordrio, em consequéncia da mu-
danga de Governo, época em que os
prdprios setores da atividade econd-
mica também estdo passando por
um periodo de transigdo, procuran-
do se amoldar & nova politica que
certamente serd implantada’'.

Francisco Ribeiro Alves, que
acumula a dire¢io de uma das mais
antigas cotretoras da cidade com a
Presidéncia do Conselho Regional
de Corretores de Iméveis do Rio
Grande do Norte (CRECI-RN), € ou-
tro que rejeita a idéia da retragio no
mercado imobilidrio:

““Ndo existe nenhuma baixa no
mercado. De janeiro para cd, tive-
mos uma valorizagdo em determina-
das zonas da cidade, de até 100%, o
que demonstra o crescimento e ndo a
baixa no mercado .

Exibe ele uma estatistica infor-
mal, concluindo que ‘‘por estes da-
dos, o periodo de janeiro a maio de
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1978, teve um resultado muito me-
nos. compensador que os apresenta-
dos no mesmo periodo deste ano.
Talvez a explicagdo esteja no fato de
que no periodo citado do ano ante-
rior, 0 BNH ndo estava operando
com toda sua potencialidade, o que
sucede no mesmo periodo deste
ano’’

Macedo ndo apresenta dados
concretos, mas, por sua experiéncia,
pode afirmar que o confronto dos
dois periodos, demonstraram um
equilibrio no mercado.

A VERSAO DO SFH — Newton
Castelo Branco de Brito Guerra, che-
fe do Departamento de Aplicagdes
da APERN — agente financeiro do
BNH — também ndo acredita em
recessdo. Louvando-se em dados fi-
nanceiros, afirma que em termos de
aplicagdes, o resultado deste ano foi
muito mais significativo que o do
ano passado:

‘O que acredito — afirma New-
ton — € que existiu uma espécie de
recessdo na oferta de casas prontas.
Hoje, quem procura uma casa pron-
ta para comprar, dificilmente se sa-
tisfaz com o padrdo financeiro ofe-
recido. Na maioria dos casos, os pre-
cos ofertados sdo muito elevados,
marginalizando o poder aquisitivo
do pretendente. Por esta razdo, os
empreendedores estdo partindo para
a construgdo porque esta alternativa
lhes possibilita ndo somente dirigir
a oferta a um universo determinado,
como também garante o custeio da
obra através de recursos gerados pe-
los préprios adquirentes .

Newton apresenta dados:

“De janeiro a maio de 1976,
foram deferidos pela APERN 82
contratos de financiamento. No mes-
mo periodo deste ano, foram assina-
dos nada menos que 151 contra-
tos — quase duplicando o volume
deferido no ano anterior’’.

Para comprovar sua tese de que
o mercado que sofreu recessdo foi
o das casas prontas, Newton exibe
os seguintes nimeros:

“Em 1978, quando os pregos das
casas prontas eram mais em conta,
financiamos 61 unidades; este ano,
com uma oferta de prego realmente
alta, somente financiamos 46",
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Newton Castelo Branco: ‘‘Os
precos altos na oferta de
iméveis é o que diminui o

volume de negécios’’.

Conclui ele afirmando que o ne-
g6cio do momento é construir.

PLANOS DE CONDOMINIO —
A mais nova empresiria do setor
imobilidrio traz a prépria experién-
cia do Sistema Financeiro da Habi-
tacdo. Trata-se de Joventina Simées
Oliveira, advogada — especializada
exatamente em Direito Imobilid-
rio — ex-chefe da Divisdo de Em-
préstimos da APERN, cargo que
acumulava com a chefia da Assesso-
ria Juridica. Associada a Magno
Wanderley, um experiente técnico
em vendas, estruturam uma organi-
Zagao que se propde a inverter a or-
dem da politica de construgao civil.
E ela quem explica:

"Tradicionalmente, é o empre-
endedor que impée seu padrio ao
adquirente. Em muitos casos, os
empreendimentos ficam «congela-
dos» porque ndo conseguem sen-
sibilizar o mercado comprador. Ai é
onde entramos, aplicando uma ope-
ragdo inversa: escutamos os preten-
sos adquirentes, captados através de
anuncios, e tentamos conciliar o «ca-
rdter» do grupo constituido, proje-
tando o empreendimento em fungdo
da média de opiniées’’. O passo se-
guinte, é o de constituir um condo-

DUCAMPO

O Lojao da Agropecuaria

Motores ‘‘Yanmar’
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DUCAMPO — Agro Ind. e Com. Ltda.
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minio, modalidade que segundo Jo-
ventina, ‘‘democratiza o empreendi-
mento e este passard a sofrer uma
agdo fiscalizadora mais efetiva, por
parte dos préprios adquirentes’'.
Ela n3o acredita em «resfriamento»
nem em «baixa» no mercado, confor-
me explica:

'O que hd — de parte dos que se
assustam com esta possibilidade, ¢é
uma total insensibilidade para as re-
gras do mercado. Se os recursos fi-
nanceiros sdio gerados pelo SFH,
que segue a orientagdo politica do
Governo, o setor terd de se amoldar
as exigéncias dessa nova politica. S6
os especuladores sofrerdo, porque o
Governo tem firme inteng¢do de col-
bir toda e qualquer forma de espe-
culagdo’’.

Sua empresa — ora em constitui-
¢ao (Dominio Imdveis), ja viabilizou
dois projetos de construgio para
clientes construtoras: um, de cons-
tru¢ao de um edificio de 15 aparta-
mentos tipo «Kitchenette», cujo va-
lor teve de ser redimensionado em
fung¢do da faixa do mercado a que se
dirige. As vendas serdo iniciadas
ainda neste més. O outro, também
destinado a construtora, redefiniu o
tipo de constru¢io pretendida pelo
empreendedor — serdo 15 casas re-
sidenciais destinadas a classe mé-
dia.

LOTEAMENTOS — Os efeitos
do equilibrio no mercado se refleti-
ram negativamente sobre o mais re-
cente modismo natalense: os planos
de loteamento. Por um motivo muito
simples, segundo a maioria dos em-
preendedores consultados: a oferta
foi maior que a capacidade de absor-
¢do do mercado. A maioria das cor-
retoras passou meses inteiros sem
conseguir vender um sé lote de ter-
reno. Newton Castelo Branco discor-
da dessa colocagio, por motivos que
considera ¢bvios:

"‘Hoje, existe muito mais ofertas
de loteamentos que no ano passado
e novos planos de loteamento conti-
nuam a ser lancados, numa prova
evidente de que o mercado ndo satu-
rou — Ou entdo as corretoras estio
perdendo dinheiro, uma hipdtese
que pode, desde logo, ser descarta-
da’'.
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Francisco Ribeiro: ‘“Todos os
loteamentos fora do perimetro
urbano de Natal tém alcangado

éxito’’.

Francisco Ribeiro faz uma ressal-
va i opinido de Newton, embora con-
corde com a colocagao:

““Todos os loteamentos langados
fora do perimetro urbano da cidade
tém alcangado éxito. Acredito que,
apesar do grande niimero de lotea-
mentos existentes, a procura é muito
grande, pois vender terreno a longo
prazo, com pre¢o fixo, num mo-
mento inflaciondrio como o nosso, é
sem diuvida o grande investimen-
to — a melhor poupanca que pode
existir’.

Manoel Macedo acredita na es-
tabilizagdo. Admite um equilibrio
entre a oferta e a procura, que tende
a decrescer, com prejuizo para os
ofertantes. O exemplo de que se vale
€ o de que nio cresceu o volume uni-
tario de lotes vendidos neste ano,
com relagdo a 1978 “‘embora a oferta
tenha crescido consideravelmente’’.

LOTES URBANIZADOS — A
maioria dos empresarios da constru-
¢do civil aponta a caréncia de lotes
urbanizados como o grande respon-
savel pela queda no volume de cons-
trugdes civis. Manoel Macedo nio
concorda com a explicagio e diz por-

ue:

‘““Apesar de considerar um servi-
¢o excepcional, este do BNH promo-
ver os lotes urbanizados, ndo concor-
do com sua aplicacdo no mercado
de construgdo civil, por uma razdo
muito simples: os lotes urbanizados
seriam vendidos a um custo bem
maior que sua valorizagdo em ter-
mos de infra-estrutura, porque o
empreendedor teria de se onerar nos
custos financeiros decorrentes de

Juros e corre¢do monetdria. Enquan-

to isto, os lotes vendidos sem o au-
xilio financeiro do BNH — além de
manter pugamentos fixos — ndo so-

frem a corregdo ou os implementos

financeiros cobrados pelo BNH "',
Além do mais, acrescenta Ma-
cedo que a urbanizagio proposta pe-
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lo BNH ‘‘poderd ser arcada pelo em-
preendedor que repassard ao com-
prador os custos adicionais — e ain-
da assim, o terreno saird bem mais
barato’'.

“A falta de lotes urbanizados
concorre para que o indice de cons-
trugdes diminua na cidade'’ — afir-
ma Francisco Ribeiro — *“‘mas ndo a
ponto de influir em larga escala, pois
quem quer construir tem muitas
opgoes em termos de bons terrenos,
nos mais diversos locais da cidade .

Newton Castelo Branco nao acei-
ta a hipétese de ter baixado o indice
de construgio civil em Natal. Ba-
seia-se no fato de que s6 a APERN ji
financiou mais para o setor que no
ano passado:

“‘Hd uma crescente busca de no-
vas férmulas para o setor. Por exem-
plo, os projetos de condominio estdo
proliferando e esta é uma formula
inteligente de construir, porque a
comercializagdo, que é o grande fan-
tasma dos empreendedores da cons-
trugdo civil, jdé ndo assustard tanto,
até porque as unidades a serem
construidas jd serdo comercializadas
«na planta». Eliminado este risco, o
empresdrio terd a preocupagdo cen-
tralizada de controlar seus custos"’.

Joventina Simdes, ex-colega de
Castelo Branco, na APERN, optou
por este modelo, além de oferecer
consultoria aos empreendedores €
administragio de imdveis. Diz ela:

‘A experiéncia inicial — uma
vez que estamos nos estruturando
agora — provou ser o melhor cami-
nho para quem pretende empre-
ender em construgdo civil. Os dois
primeiros projetos que administra-
mos jd foram todos comercializados.
Temos dois outros que, louvados no
sucesso dos dois anteriores, logo se-
rdo vendidos’'.

Adverte entretanto que ‘¢ en-
ganoso pensar que basta apenas
«imaginar» um condominio ou a co-
mercializagdo antecipada de um pro-
Jeto, para se ter sucesso. E preciso,
antes de tudo, consultar o mercado e
se compatibilizar com a tendéncia da
politica habitacional do Governo,
que se volta no momento para eli-
minar 0 suntuoso e partir para um
tipo de consi.u¢do mais coerente
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Joventina Simées: ‘‘E preciso,
antes de tudo, se compatibilizar
com a tendéncia da politica
habitacional do Governo’’.

com as diretrizes sdcio-econdémicas
do Governo'",

A POLITICA DO BNH — As mu-
dancas propostas pelo Governo Fe-
deral no Sistema Financeiro da Ha-
bitacdo tém causado inquietagio. Os
investidores, por exemplo, aguar-
dam uma defini¢io mais compre-
ensivel para arriscarem suas pou-
pangas.

Castelo Branco, diretor da
APERN, explica as mudangas:

O BNH iniciard a reformula-
¢do da politica, a partir das taxas co-
bradas pelos agentes financeiros.
Estas taxas eram cobradas de acordo
com a politica de cada entidade do
sistema, com limitagdo apenas para
a construgdo. De agora em diante,
todas as faixas e todos os tipos de
operagies terdo seus limites: foi fi-
xada no limite mdximo de 5% pelo
Banco Central, restando ao BNH
apenas a regulamentagdio da medi-
da’"

Além da limitagdo das taxas, o
BNH estad baixando resolugao crian-
do novo sistema de amortizagio
“‘que vai beneficiar muito 0 mutud-
rio — informa Castelo Branco — no-
tadamente, em termos de valor da

prestagdo inicial da compra de casa
propria, que deverd cair cerca de
10% e nas faixas mais populares em
até 20% "'

Manoel Macedo se ressente do
desconhecimento da sistemdtica da
nova politica habitacional: ‘‘Sei ape-
nas o que os jornais e a televisdo di-
vulgam''. Mas opina no sentido de
que deva existir uma politica de con-
ciliagio ‘‘entre a necessidade de
proteger o mutudrio, sem desfavore-
cer o setor — até porque o desfavo-
recimento do setor acarretard sérios
problemas sociais''. Macedo tem no-
ticias de que no Rio de Janeiro, por
conta das especulagées negativas so-
bre a nova politica de habitacao, ja
se encontram sem emprego cerca de
6 mil trabalhadores da construgio
civil. “'Nosso Estado sentird dupla-
mente 0s prejuizos, pois ndo € sen-
sato esquecer que acabamos de en-
frentar o terrivel flagelo da seca’'.
Arremata afirmando que o beneficio
ao mutuario ‘‘deverd ser fruto da
absorgdo dos custos financeiros, su-
per-valorizados, pelo préprio BNH,
O ruim € que estes custos sejam re-
passados aos empresdrios’’.

AS APLICACOES — Outra fonte
de preocupagdes dos empresarios é
a possibilidade de redugio do volu-
me de aplicagdes do SFH. Newton
Castelo Branco explica que ‘‘o pro-
blema é unicamente de dotagio. O
BNH tem sua dotagdo e a distribui
com os agentes financeiros sob for-
ma de refinanciamentos e emprésti-
mos. Empréstimos para as coopera-
tivas e financiamentos para os agen-
tes. Dentro dessa realidade, nds ndo
podemos — logicamente — ultra-
passar a dotagdo que nos foi forne-
cida. As aplicagées, portanto, de-
pendem diretamente do BNH''
Adianta, entretanto, que ‘‘dentro da
nova politica do Governo Federal, o
que se pretende é dar maior énfase
aos empréstimos populares, sendo
esta a meta prioritdria. A maior con-
centragdo de recursos, entdo, serd
para este programa, 0 que, ccrta-
mente, reduzird a participagdo de
programas de outras faixas — prin-
cipalmente da classe média alta’'
Voltariamos, portanto, a uma fase
de maior equilibrio e de mais criati-
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vidade por parte do empresariado da
construgio civil.

AS PROJECOES — Como afirma
a advogada Joventina Simdes, ‘g
cupucidade de imaginagdo dos em-
presdrios serd posta a prova. Parti-
cularmente, achamos a idéia bastan-
te sedutora, porque se eliminardo os
eternos aproveitadores do mercado,
0s que se orientam somente no sen-
tido du especulagdo, sem atentar pa-
ra o fato de que o monstro que estdo
criando — a inflagdo — cedo ou tar-
de ameacard devord-los’'. De mais a
mais., segundo ainda a advogada,
“‘os recursos formados para a cons-
tituicdo do SFH, sdo gerados pelas
parcelas majoritdrias da populagdo,
que sdo pobres. Entdo, nada mais
Justo que reorientar as aplicagoes do
sistema para beneficiar esta camada
desfavorecida’. Conclui seu racio-
cinio manifestando a esperanga de
que ‘‘com esta nova orientagdo, o
sentido de competigdo se torne mui-
to mais em termos de capacidade
técnica que de visdo especulatr-
va — como Infelizmente vem ocor-
rendo atualmente. O desejdivel, para
um Pais como o nosso é que de-
senvolvamos uma tecnologia aces-
sivel, capuz de produzir uma boa
rentabilidade nos negdcios, ao invés
de simplesmente induzir os adqui-
rentes a se langar em aventuras ir-
reulizdvels — como atesta o grande
volume de renegociacées, execugoes
e transferéncias por motivo de insol-
véncia — que até depoem contra o
proprio sistema de habitagdo’'.

Newton Castelo Branco acha que
as perspectivas sao boas:

“"Ndo se comprometa nessa afir-
magdo, o otimismo. Acho apenas
que € mais salutar a potencialida-
de de solvéncia dos mutudrios e a
escala geométrica do volume de
construgoes — conseguida através
da construgdo em massa de casas
populares — do que a desfiguracio
do sistema’’. Até agora os propala-
dos efeitos recessivos nio se fizeram
sentir: “Embora o sctor se tenha
retraido, esperando definigdes’’,
afirma Castelo Branco, acrescentan-
do: "Vamos aguardar a regulamen-
tacdo da nova politica, para projetar-
mos o comportamento do setor’’,
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OPORTUNIDADE

A revista RN/ECONOMICO
vai aumentar o preco de sua
assinatura anual para

Cr$ 400,00, a partir de

1° de agosto.

Até la, porém. vocé

podera aproveitar a
vantagem de pagar apenas
Cr$ 280,00. Basta telefonar
para 231-1873 ou 231-3576
e um corretor autorizado o
procurard no seu endereco.
Esta é uma campanha para
quem gosta de fazer economia.

RN/ECONOMICO

leitura indispensavel para quem
precisa conhecer o Rio Grande do Norte
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ARTESANATO

A ASCENSAO E A QUEDA DO
PROGRAMA DE ARTESANATO

O Governo do Estado, num projeto absolutamente viavel, resolveu
estimular e organizar o artesanato no Rio Grande do Norte. As
justificativas do projeto encontravam maior apoio no fato de que a
atividade artesanal poderia se transformar em um importante reforco da
renda das populacoes rurais, fixando-as em suas proprias origens. No
entanto, apesar de todos os pontos favoraveis, o Programa Artesanal

Numa rara combinag¢do de arte
popular e produto de consumo, o
estimulo ao artesanato foi uma
das férmulas mais realistas imagi-
nadas pelos administradores
publicos para suprir a necessidade
de renda das populagoes desfavore-
cidas. Com um detalhe altamente
favoravel: o artesanato, no Rio
Grande do Norte — como de resto
em quase todos os Estados brasilei-
ros — desenvolve-se nas zonas ru-
rais, foco das maiores preocupagées
governamentais, por se concentrar,
nestas regiées, as menores faixas
de rendimentos, além de forte ten-
déncia de emigragdo para os centros
urbanos. Esta evasdo € responsavel
pela maioria dos problemas, hoje
enfrentados pelas grandes cidades.
A fixagdo do homem ao seu habitat
é uma velha aspira¢do dos adminis-
tradores. A agricultura, sozinha, foi
incapaz de resolver esse problema,
porque, além da desassisténcia
ao setor primdrio — agora reconsi-
derado pelo governo — o préprio
cultivo da terra sofre a concorréncia
de fatores naturais, como a seca.

Dai que uma das principais me-
tas do PROART — agora comple-
tando um ano de existéncia — era
exatamente a possibilidade de fixa-
¢d0 do homem no campo. A reboque
desse propdsito. todo um arsenal de
projetos que se estendem desde o
desenvolvimento da técnica artesa-
nal. até o fortalecimento do coopera-
tivismo, um modelo subitamente
ressuscitado. ¢ valorizado. de defesa
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(PROART) esta encalhado.

Nao mais se discute a excelente qualidade do artesanato potiguar.
O que esta faltando é dinamizagao para o setor.

do pequeno produtor. Entretanto
a grande caréncia do ambicioso
projeto continua sendo de ordem fi-
nanceira. Dos 82 milhées de cruzei-
ros anunciados como investimento
inicial do programa. em 1978, sé
foram aplicados 6 milhdes, 865 mil
e 592 cruzeiros. A maioria dos parti-
cipantes do programa entendem que
houve um certo imobilismo por parte
dos orgdos governamentais direta
ou indiretamente envolvidos com o
Programa (Secretarias do Planeja-
mento, Industria ¢ Comércio. Edu-
cacdo e Trabalho e Bem Estar Social)

UMA DEFINICAO — O
PROART foi precedido de uma in-
tensa campanha publicitaria, onde
se destacava o propdsito eminente-
mente social do Programa. Os obje-
tivos. ja entdo definidos, um ano
depois serviriam apenas como refe-
réncia do que se poderia ter feito.
De positivo. a constituicio das
cooperativas singulares, funcio-
nando nos centros tradicionalmente
produtores de artesanato de boa
qualidade. coordenadas pela Coope-
rativa Central, localizada em Natal.
Esta. funciona como catalizadora de
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Em qualquer lugar onde aparega o artesanato do Rio Grande do

todo o movimento de comerciali-
zagao dos produtos das cooperati-
vas.

Apesar do descaso, o pouco que
se fez em termos de fomento ao arte-
sanato local demonstrou a imensa
potencialidade dessa atividade.
Os produtos sdo os mais diversifi-
cados possiveis e sua tipicidade é
determinada pelo Programa, de
acordo com a disponibilidade de
matéria-prima e a vocagio dos arte-
sdos de cada regido. Assim, redes,
bordados, cestarias, bolsas, cera-
micas, etc., sdo produzidos prefe-
rencialmente, por regides predeter-
minadas. No interior do Estado ja
estdo instaladas as seguintes coope-
rativas: COASE (Caicd) que produz
cerdmica, bordados e artesanato ali-
mentar; COVALE (Agu) que opera
com palha de carnaiba; COPRAIA
(Touros) produzindo principalmente
labirinto; COAMO (Umarizal) redes,
cerimica e artesanato de carnaudba.

H4 uma preocupagido de ordem
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Norte, sua comercializagao é facil.

cultural que deve ser equacionada.
A producdo em massa, certamente,
trara a descaracteriza¢io do artesa-
nato auténtico, além de visivel perda
de qualidade dos produtos. A orien-
tagio técnica deverd, desde logo,
prevenir-se para esta possibilidade,
que, além de violentar a cultura po-
pular, retirara do Estado a possibili-
dade de competir em qualidade com
outros centros do Nordeste.

A COMERCIALIZACAO — Os
responsdveis pelo Programa desta-
cam sempre a preocupagdo com a
busca de melhor qualidade na pro-
ducgdo do artesanato local. A produ-
¢do em série serd evitada, até quan-
do a oferta atenda as necessidades
de demanda.

Embora a coordenagdo do
PROART tenha garantido que o pro-
duto do RN tem tido uma boa acei-
tagdo no mercado interno, nao se re-
gistrou — a nivel regional — ne-

nhum crescimento visivel do pro-
grama. Inicialmente, fontes do Go-
verno anunciaram que a execug¢io do
PROART significaria a geracio de
oito mil novos empregos, mas os
ndmeros oficiais do relatério apre-
sentado pela administra¢io passada
ddo conta de que apenas 1.871 arte-
sdos se associaram as cooperativas
singulares — e destes, apenas 70%
tiveram producido entregue a Coope-
rativa Central. no ano passado.

Nao obstante, explica o coorde-
nador técnico do PROART, José
Alair de Souza, que a etiqueta «Ar-
tesanato Potiguar» esta tendo boa
aceitacdo, embora reconhega que
deveria haver mais agressividade na
conquista de mercados, para que a
produgdo pudesse ser inteiramente
absorvida, além da propria fixagdo
da etiqueta, o que poderia significar
a conquista de melhores pregos.

SO FALTA ENTENDER... — O
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ARTESANATO

coordenador técnico, José Alair, ex-
plica que no ano passado foram des-
tinados ao programa recursos da
ordem de Cr$ 9.363.380,00. Mas, sé
foram aplicados Cr$ 6,8 milhdes. Se-
gundo ele, a verba, liberada pela Se-
cretaria de Planejamento da Presi-
déncia da Repiiblica, nido foi aloca-
da para a davida utilizagdo. Uma ex-
plicagio que s6 compromete a serie-
dade do programa.

Ja o secretdrio do Planejamento,
Esequias Pegado Cortez, informa
que o PROART é considerado prio-
ritario pelo Governo do Estado, prin-
cipalmente tendo em vista o fato de
que a mao-de-obra empregada pelo
programa auxiliard o propdsito da
administragdo federal de tentar fixar
o homem do campo em sua prépria
regido. Afirma ainda que os entendi-
mentos para obtengdo de recursos
continuardo, numa intensa campa-
nha de mobilizagio dos érgaos finan-
ciadores, tais como a Secretaria do
Planejamento da Presidéncia da
Reptiblica, o Banco Mundial — atra-
vés do Conselho Nacional da Politi-
ca Urbana (CNPU) — e o Ministério
do Trabalho.

José Alair concorda com a neces-
sidade de mobilizagdo de recursos,
informando que a previsao de recur-
sos para este ano, ja elaborada, so-
freu intimeros cortes. Até agora, so
foi liberada uma parcela correspon-
dente a Cr$ 91,5 mil, destinados a
treinamento — e a verba requisitada
foi pelo menos duas vezes maior que
a liberada.

COOPERATIVISMO — Ambos,
entretanto — Esequias Pegado e
José Alair — concordam num aspec-
to: a consequéncia mais importante
do programa foi a institui¢do do
cooperativismo, com a criagdo das
cooperativas singulares, uma exce-
lente férmula, que, segundo eles,
possibilita a criagio de um moderno
sistema operacional que viabiliza
a producgdo e comercializagdo dos
produtos artesanais. Em Natal, além
da Cooperativa Central, o sistema
conta com duas outras cooperativas:
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COPANAL — que trabalha essen-
cialmente com redes lisas e borda-
das, cestarias em fibra de coco e
artesanato de junco e madeira; e
COPERCRUTAC (que serd transfe-
rida para Sdao José de Campestre,
onde se localiza o maior centro pro-
dutor), que comercializa objetos fei-
tos de palha de carnaiba e sisal. O
sistema cooperativista eliminou a fi-
gura do intermedidrio, com o que
saiu lucrando tanto o consumidor
como o produtor. O problema mais
insistentemente valorizado por José
Alair € a falta de capital de giro. Mas
ele acredita que a atual administra-
¢ao estadual serd capaz de sensibili-
zar as fontes de recursos para que
estas aceitem investir no artesana-
to, uma possibilidade real e imediata
de «deslanche» na zona rural — se-
gundo crenga do préprio Alair. Além
disto, a maioria dos técnicos do pro-
grama acredita que o PROART ¢
pouco ambicioso em termos de re-
cursos, aliando a possibilidade de
uma solugdo a curto prazo para o
problema de ocupagio da mao-de-
obra na zona rural a insuspeita po-
tencialidade da vocagdo artesanal do
Estado.

De resto, lembram que, ao invés
do cardter precirio dos «planos de
emergéncia», este programa tem ca-
rater permanente e refoge das solu-
¢oes paternalistas. Estio certos.

O BALANCO — No relatério
apresentado pela administragdo pas-
sada consta a formagdo de trinta e
seis nucleos de artesanato nas mais
diferentes regiGes do Estado; asses-
soramento técnico e apoio financeiro
as cooperativas singulares e a
Cooperativa Central de Produgao
Artesanal; inicio da construgdo de
sedes de cooperativas singulares (al-
gumas ja concluidas); divulgagio e
promogao dos produtos artesanais,
através da participa¢io em feiras e
exposi¢des; confeccio de material
promocional objetivando a abertura
e amplia¢do do mercado para o arte-
sanato potiguar.

O PROART edita, mensalmente,
um jornal («O Artesdo»), além de
um folheto de cordel sobre artesana-
to e um programa de televisdo,
transmitido pela TV-Universitaria.
Presentemente, o PROART, num
trabalho integrado com a
FUNARTE/MEC, Universidade Fe-
deral do Rio Grande do Norte e Pro-
jeto Rondon, esta realizando o ca-
dastramento dos artesdos norte-rio-
grandenses, identificando os prin-
cipais nicleos de produgio e tipos de
artesanato. José Alair, coordenador
técnico do programa, espera que a
partir da efetivagao desse trabalho,
o PROART tome novo impulso, pas-
sando realmente a cumprir sua fun-
¢ao social.

Quem j& conhece o
Restaurante Vila Velha
sabe. Alem do

melhor atendimento, a
melhor cozinha, ele fica
localizado no Centro de
Turismo. Diga hoje, vamos

ao Vila Velha, o cartao de
visita de Natal.

ce tral

vi

Aberto ao publico diariamente
. Centro de Turismo.

RESTAURANTE.

Velhs

43




AGENDA DO EMPRESARIO

OBRIGAGOES TRABALHISTAS
E FISCAIS PARA JULHO

Dia 10 — Ultimo dia para recolhimen-
to do PIS/Faturamento, referente ao més
de janeiro/79(0,75%);

— Prazo para recolhimento do
PIS/Folha de pagamento de janeiro/79
(1%);

— Dia para entrega do DRC solicitan-
do os DIPIS necessarios ao cadastramen-
to dos empregados admitidos em junho,
e que ndo tenham sido ainda cadastra-
dos;

— Prazo final para remeter ao IBGE
as segundas vias de Notas Fiscais refe-
rentes as operagbes interestaduais do
més de junho de 1979.

Dia 13 — Ultimo dia para comunica-
¢ao a Delegacia Regional do Trabalho das
dispensas ou admissdes de empregados
em junho.

Dia 20 — Prazo final para entrega
dos documentos relativos ao cadastra-
mento no PIS dos empregados admitidos
em junho e que estejam sendo cadastra-
dos pela Empresa.

Dia 26 — Dia para recolhimento a
Prefeitura do ISS retido/a pagar pela
Empresa.

Dia 30 — Prazo final para apresen-
tar a DRT, devidamente preenchido, o
anexo-|, previsto na Portaria 3.456/77.

Dia 31 — Ultimo dia para recolhi-
mento do Imposto de Renda descontado
na Fonte, dos empregados, e dos rendi-
mentos pagos a titulo de comissdes, ho-
norarios, etc., no més de junho;

— Prazo final para depésito do FGTS
correspondente as remuneragdes pagas
em junho;

— Dia de recolhimento ao Banco do
Brasil do Imposto Unico sobre Mine-
rais — IlUM incidente sobre as operagdes
realizadas em maio;

— Prazo para pagamento do ISTR so-
bre os servigos de transporte rodoviario
interestadual e intermunicipal de passa-
geiros e cargas,

— Ultimo dia para recolhimento ao
INPS, das importancias descontadas em
folha de pagamento dos empregadores,
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acrescidas da contribuigdo patronal sobre
a remuneragao paga ou devida em junho;

— Recolhimento das importancias a
titulo de contribuicdo pela empresa que
remunera trabalhadores auténomos: 8%
sobre o que exceder o seu saldrio-base
até o limite do teto maximo de contribui-
¢éo, relativas ao més anterior;

— Prazo final para recolhimento do
ICM.

PRAZOS PARA RECOLHIMENTO
DO IPl1 — ESCLARECIMENTOS

N&o sofreram qualquer alteragdo os
prazos de recolhimento do IPI, para os
fatos geradores de 1979, continuando em
vigor aqueles estabelecidos pela Portaria
Ministerial n° 626/78, com base no
DL. 1056/69, e objeto do Ato Declaraté-
rio SRF n° 251/78. Fica assim dirimida a
duvida existente neste sentido.

OLEO DE SOJA:
NOVOS PRECOS

A Portaria Super n° 40, da SUNAB,
fixou 0s pregos maximos para venda em
atacado e varejo do 6leo comestivel de
soja. Pela Portaria, para o Rio Grande do
Norte ficou estabelecido o prego de
Cr$ 133,60 para cada cinco litros, para o
atacado, e Cr§ 143,60 para cinco litros
no varejo, ficando o prego da lata (900 ml)
em Cr$§ 27,70.

ALTERAGAO NO REGIMENTO
INTERNO DA CAMARA SUPERIOR
DE RECURSOS

A Camara Superior de Recursos teve
introduzidas as seguintes alteragbes em
seus dispositivos de regimento interno:
junto & Camara Superior de Recursos
Fiscais, funcionarda um procurador da
Fazenda Nacional, designado pelo Procu-
rador-Geral da Fazenda Nacional, o qual
podera ser coadjuvado pelo procurador
que houver interposto o recurso da Fa-
zenda.

Além do ministro da Fazenda, foi
incluido o procurador-geral da Fazenda
Nacional, dentre os unicos que poderdo
fazer requisigdo de autos, & Camara Su-
perior de Recursos Fiscais, ressalvada a
faculdade conferida ao Poder Judiciario.

MUTUARIOS FINAIS DO BNH:
COEFICIENTE DEFINIDO

O coeficiente que define os Sistemas
de Amortizagdo aplicaveis aos financia-
mentos concedidos a mutuarios finais,
conforme RD n° 15/79-BNH, é o seguin-
te: 1°) @ = 0 — para valores unitarios de
financiamento iguais ou inferiores a 500
UPC; 2°) 9 = 0,5 — para valores unita-
rios de financiamento at¢ 3.500 UPC: e
3°)q = 1,0 — para qualquer dos valores
unitarios dos financiamentos citados, a
opgao do mutuario.

FINANCIAMENTO EM 18 MESES
PARA AUTOMOVEIS

A Circular n° 435, do Banco Central,
definiu que somente poderdo ser finan-
ciados em até 18 meses, utilitarios ou
camionetas das seguintes linhas: a) utili-
tarios: ‘‘Jeep’’ e Kombi; b) camionetas
de cargas: C-10, C-14, D-10, F-100 e
Pick-up de qualquer marca.

COMPROVAGAO DE RESIDENCIA:
LEGISLAGAO DE TRANSITO

Conforme Resolugéo 548/79, do Con-
selho Nacional de Transito, fica conside-
rado meio habil para comprovagao de re-
sidéncia de candidato & Carteira Nacional
de Habilitagdo, e para outras exigéncias
da legislagdo do transito, a apresentagso
de qualquer dos seguintes documentos:
declaragdo emitida por 6rgdo da adminis-
tragdo direta ou indireta, da Unigo, Esta-
dos, Distrito Federal, Territérios ou Mu-
nicipios.

LEILAO DE GADO
HOLANDES ‘PO’

A Escola Superior de Agricultura
de Mossor6 — ESAM, vai realizar dia
11 de agosto um leildo de 18 reproduto-
res holandeses puros de origem,
todos filhos de pais importados e da va-
riedade preto-e-branco. O leildo sera
no Parque de Exposigbes ‘‘Dix-huit
Rosado’’ e a sua renda sera aplicada
num programa de desenvolvimento de
comunidades de baixa renda que a
ESAM leva a efeito.
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APARTAMENTOS DE FRENTE PARA O MAF“
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PLANTA BAIXA

E8CALA -1 28 Anga-

MORADA MIRAMAR

Entrega: Fevereiro de 1980

VARANDA, ESTAR-JANTAR, 3QUARTOS, BANHEIRO SOCIAL, COZINHA, AREA
DE SERVICO, ROUPARIA, WC DE EMPREGADA.

Prego Cr$ 580.000,00
Poupanga Cr$ 58.000,00 dividida em presta¢fes suaves

Veja: Sinal Cr$ 10.000,00 — 08 prestagbes de Cr$ 6.000,00 FIXAS E IRREAJUSTAVEIS
Saldo Financiado pela BANORTE S/A — Crédito Imobiliario

Renda mensal Cr$ 19.000,00 — Presta¢do Cr$ 6.930,00

Planejamento, Incorporagdo, Construgdo e Vendas Rua Chile, 152 — Natal
Telefones 222-4464 — 222-3808 — 222-0925 — 222-2073

Memorial de Incorporacdo Registrado no RGl da 1* Zona — Natal-RN

J\ ECOCIL Empresa de Construcoes Civis Ltda.

L

]




Pedro Simbes Neto

UFRN: DEPOIS DA

MAIORIDADE,
A MATURIDADE

““Hd uma certa ingenuidade nesse slogan que circu-
la entre nds — ‘‘universidade em tempo de maiori-
dade’’ —, por termos completado vinte & um anos de
existéncia. Uma confusdo entre maioridade fisica e

institucional”. — ALVAMAR FURTADO —

O professor Alvamar Furtado esgotou as possiveis coloca-
¢oes que gostariamos de fazer, a respeito da transigao cultural
porque atravessaria a Universidade Federal do Rio Grande do
Norte — extensao do mesmo processo de redefini¢des institu-
cionais do Pais. E o fez com a maior propriedade: professor, in-
telectual, ex-magistrado — um humanista de excelente safra.
Seu discurso de saudagdo ao novo reitor se constitui, segura-
mente, num ponto de partida para «repensar» a Universidade.

Entretanto, integrante de uma geracgao igual e diferente a
do eminente professor, sobrou-nos certas particularidades
que, sem prejuizo das bem-articuladas reflexdes criticas, ex-
postas no discurso, poderiam ser aditadas, sem prejuizo de sua
perspectiva. Explicamos: somos produtos do mesmo processo

politico, em épocas distintas. O bendito desvario redemocrati-
zador tanto alcangou a geragao universitaria do professor Alva-
mar, quanto a nossa. Certamente, nao lhe foi possivel, a épo-

ca, a contemporaneidade das solugdes de hoje, mas a mesma
preocupagao, 0s mesmos processos de redefinigdes, Ihes foram

comuns. Mudam os homens, mas as institui¢des, os procedi-
mentos e a dindmica social se cristalizam. Nao é um defeito de
6tica, mas de imobilismo histérico. Afinal, ha de ser dada ra-
230 a José Hondrio Rodrigues, comentando sua mais recente
obra (A Histéria da Histéria) quando afirma que as elites sem-

pre governaram o Brasil. Muda-se a coloragéo partidaria, sub-
verte-se o processo, alterna-se o poder, mas o «sistema» per-
manece intocado. Dai concluir o autor que as elites sdo respon-
saveis pelo fracasso institucional da Nagédo brasileira e pela
prépria debilidade de sua sociedade civil.

A Universidade, grande forja — responsavel pela témpera
cultural do Pais — compromete-se pelo imobilismo institucio-
nal, pelo conservadorismo que mantém ancorada a nossa fata-
lidade terceiromundista, subdesenvolvida e inculta. Paulo
Freire, cujo método de alfabetizagdo foi laureado pelas maiores
Universidades da Europa, caracteriza, em principio, nossa me-
todologia de ensino como a «Pedagogia do Colonialismo».
Complementa-o o professor Roberto Campos, quando assegu-
ra que é nos regimes democraticos que a criatividade tem cur-
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so natural. E coeréncia. E que a criatividade é condigao sine
qua non para o desenvolvimento.

PANORAMA VISTO DA PONTE — Nossa geragao é igual
e contraria a do professor Alvamar. Com efeito. Egresso do
Estado Novo, certamente o panorama nacional era o mesmo
que hoje se descortina: Reformismos, Anistia, Conciliagdo,
Constituinte. .. e idéntica era a expectativa e a ansiedade de
participagdo. Talvez, apenas a contemporaneidade de determi-
nadas solugdes nao Ihes fossem particulares, a época.

As Faculdades de Direito sempre foram como que paiéis
de reagdes contrarias, sempre a ponto de explosao. Tanto no
tempo de Alvamar, quanto no nosso. Nos bancos académicos,
aprendemos as ligdes dos publicistas, que nos apresentavam a
Constituigdo como um monstro sagrado. Divino, intocavel, de-
feso pelo proprio povo, do qual ela emanava, como tutora do
contrato social: ““Todo Poder emana do povo e em seu nome
sera exercido’. Aprendemos também, por via das Constitui-
¢bes e pelo negativismo dos regimes que as violaram, que a
Democracia s encontra amplitude e coeréncia quando ao
resguardo constitucional.

A perspectiva era, entdo, a mesma. Entretanto, o huma-
nismo e o idealismo peculiares a geragao do Estado Novo sofre-
ram profundas revisées do ponto de vista doutrinario. Talvez a
prépria constituigao, a estrutura politica da elite intelectual, te-
nham sofrido sérias lesdes. A rebeldia romantica, discursiva,
idealista, vem sendo severamente punida, neste ultimo quartel
de século. Bertrand Russell — em Ensaios Céticos — registrou
que o conceito de «Bom», vem, gradativamente, sofrendo
transformacgdes radicais quanto a sua esséncia filosofi-
ca — crista e ocidental. O bom é o util, numa acepg¢do tomada
de empréstimo a Nietzsche (genealogia da moral), porque a
propria sociedade é utilitarista, sem prejuizo da moral cris-
td — ao contrario, recentemente, apoiada .na grépria teologia.
A subsisténcia passou a ser uma preocupacdo tdo importante,
quanto a sobrevivéncia da alma. O «inferno» de Dante se con-
temporanizou e se tornou temporal. As solugbes politicas nao
poderiam trazer o compromisso beletrista, mas uma inteira
sujeigdo a propria Engenbharia Social.
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A despeito da mudanga de 6tica, entretanto, a perspectiva
académica continua a mesma: a cultura, a criatividade e o pri-

mado do pensamento — aplicados as pesquisas e as manifesta-
gOes culturais — continuam clamando por solugbes marginais
ao simples sentido fisico/académico.

O longo periodo de arbitrio, de autoritarismo — agora co-
mo no periodo ditatorial do Estado Novo — podera ser benéfi-
co, como «sangradouro» de idéias, mas formou uma geragao

de «eunucos» intelectuais. Dai porque o livre transito de
idéias, respaldada por um instrumental académico que s6 a
Universidade podera suprir, devera ser o objetivo maior das
Novas Universidades. Ao invés do instrumental fisico.

MAIORIDADE E MATURIDADE — Negar justica a obra
do «Campus» Universitario € cometer um atentado contra uma
necessidade natural de todo organismo social, contra o préprio
imperativo bioldgico do desenvolvimento: a expanséo. O ale-
mao Frederic Ratzel estende esta necessidade ao proprio Esta-
do, justificando, por conseguinte, o préprio imperialismo, as
guerras de conquista, a hegemonia. Por que ndo a Cultura?

Em termos funcionais, a UFRN terd sua histdria dividida
em A. C. e D. C. (Antes do Campus e Depois do Campus).
Mas, dai a comprometer a institucionalizagido da prépria Uni-
versidade com a referéncia simplista e grosseira, de que, com
a expansao fisica, a prépria cultura teria extensa area para sua
realizagdo, & ter o mesmo entendimento de que, com uma ca-
neta de ouro — ou talvez com uma maquina IBM — qualquer
pessoa poderia produzir um bom livro. Como no anedotario:
conta-se que certo editor do Grupo Bloch se empenhara em
demonstrar ao patrao (Adolfo Bloch) que sua organizagio de-
veria estar melhor equipada, até para atingir o padrao cultural
das revistas americanas. Adolfo contra-argumentou que o
padrio cultural independia de recursos graficos. E exemplifi-
cou: ‘‘Aqui estd minha caneta de ouro — ultimo tipo. Agora,
sente-se naquela mesa e produza uma obra igual a de Jorge
Amado’’.

Maioridade tem uma referéncia legal. Conquista-a quem
completa 21 anos. O individuo assume identidade civil, passa a
ter capacidade, autodeterminagdo... e responsabilidade. En-
tretanto, ha uma diferenga fundamental entre ter maioridade e
ter maturidade. Parece évidente, embora alguns confundam a
semantica — Cf. AURELIO: Maioridade — A idade em que o
invididuo entra no pleno gozo de seus direitos civis. Maturida-
de — (Fig.) Perfeigao, exceléncia, primor. Dai que a maturida-
de pode ser uma caracteristica da maioridade, mas nao lhe é
indissociavel. Principalmente se nao tem, a reboque, a expe-
riéncia, a tradigo — como na colocagdo do professor Alvamar
Furtado: ‘‘Sabemos quanto somos rarefeitos em tradigao uni-
versitaria, ou por outra, fica melhor afirmar que ndo a temos.
Dai a importancia do nosso papel — estamos construindo essa
tradigéo’’.

Tradigdo nao se forja. E conquista da maturidade. O tem-
-po conta, pelo aspecto de transferéncia dos experimentos cul-
turais, mas n3o é condicionante absoluto. Se fosse assim, as
nagdes jovens estariam excluidas deste particular; sé as gera-
¢bes mais remotas teriam o privilégio da maturidade. Contra-
pomos a esta tese, a prépria existéncia de Berkeley, Harvard e
Columbia, nos Estados Unidos, da Universidade de Campinas,
em S3o Paulo. Nao somente aos velhos é concedida a maturi-
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dade, nem somente aos jovens lhe é negada. O processo de
amadurecimento se apresenta a partir da conquista do carater,
da identidade particular, dos tragos diferenciais de personali-
dade. E um elemento subjetivo, portanto, que refoge a simples
natureza fisico-biologica, como a de crescimento, por exemplo.

SOPRO DE ESPIRITUALIDADE — Mais uma vez, recorre-
mos ao professor Alvamar Furtado: ‘‘Ai esta uma Universida-
de com sua infra-estrutura construida, respeitada entre as que
mais se ampliaram neste Pais, e, agora, aguarda um maior so-
pro de espiritualidade. Esta quase chegando ao seu término o
ciclo de cimento armando; agora vamos cuidar, o quanto antes,
de sua alma’’. Nada mais a acrescentar.

O reitor Didgenes da Cunha Lima Filho, assume a diregao
da Universidade, num momento particularmente dificil do pon-
to-de-vista institucional. A prépria transi¢gdo politico-cultural,
anunciada ja oficialmente, como proposta de abertura redemo-
cratica, ja reabre a discusséo sobre 0s possiveis modelos a se-
rem adotados. A propria construgdo de um modelo tipico, que
personalize a Universidade. Esta empreitada, s6 sera possivel,
numa Universidade Receptiva, que ressurja da «cultura do si-
Iéncion — como tao propriamente denominou Paulo Frei-
re — para o amplo debate. A participagédo seria dissensual e
néo consensual, — como no processo vertical de decisdes — e
este dissensualismo é tido como contestagdo, dai porque os
criticos da atual Universidade encontram tempo e argumento
para suas causticas investidas. O reitor as absorve, sem prejui-
zo de suas intengdes. Diégenes é um liberal, embora coerente
com suas idéias — desde os bancos académicos até hoje. E um
representante da geragao que definimos. Formado na Faculda-
de da Augusto Severo, &, por formagdo, um inveterado huma-
nista e um reformador apaixonado — nao fosse a velha Facul-
dade da Ribeira um paiol de reagdes contrarias. Ja comegou,
sutilmente, pelo trocadilho que caracterizara sua politica: Uni-
versidade para o Rio Grande do Norte, ao invés de do Rio
Grande do Norte. Universidade que formara as elites intelec-
tuais do Estado para o seu tempo, um tempo de transi-
G40 — em que repensaremos o Brasil. Um tempo assim, que
exigira da Universidade muito mais do que o seu planejamento
fisico, o preparo intelectual de suas elites para uma realidade
nativa que busca antes de qualquer outra coisa, criatividade,
solugdes nascidas do exame de nossas préprias caréncias. Dis-
por as idéias ndao em torno de um «Campus», aprisionadas,
contidas, académicas, mas em torno de uma realidade s6-
cio-politico-econdmica nacional. Formar uma elite para o Pais e
néo do Pais — para nao dar razéo a José Hondrio Rodrigues.

Alma, sopro de espiritualidade, criatividade, serdo atribu-
tos comuns a nova ética académica.. Formar o individuo — o
educando — para ser o sujeito e ndo o objeto da histdria. Desa-
lienar o educando, orientando-o para o primado do «pensieri» e
néo da comodidade do pensamento enlatado e rotulado.

o reitor Diégenes da Cunha Lima tera esta missdo, porque
pertence a uma geragéo (e a uma casta) que deseja reconquis-
tar a virilidade que transparecia no pensamento descomprome-
tido com razfes outras que nao fosse o livre curso e transito de
ideias. Humanizar a Universidade, transforma-la em objeto e
os universitarios em sujeitos de uma nova histéria académi-
ca — a Universidade como instrumental dos sujeitos da histé-
ria, como uma grande oficina em que os artifices/aprendizes
disponham de todas as ferramentas adequadas a reconstrugao
nacional. Uma Universidade Receptiva, que transcenda os mu-
ros e as construgbes de concreto e ganhem a comunidade, a
regido, o Pais, «<animando» o concreto e 0 ago, dando um sopro
de espiritualidade ao novo Brasil.
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UMA EMPRESA CUIDARA DA
LIMPEZA PUBLICA DE NATAL

A Prefeitura de Natal esta mesmo decidida a solucionar o problema do
lixo. Para isto, ndo s6 conseguiu dinamizar o seu departamento prdprio,
como ja se definiu pela criacdo da Companhia de Limpeza Urbana de
Natal, empresa de economia mista que atuara

Um dos grandes problemas nata-
lenses, o lixo, que atinge hd varios
anos a grande maioria da popula-
¢do, podera ser resolvido a partir de
junho com a criagdo da Companhia
de Limpeza Urbana de Natal
(URBANA), empresa de economia
mista que atuard especificamente na
irea de servicos urbanos da cidade.

Apesar de nao ter ainda reforma-
do a estrutura do setor, a Prefeitura
de Natal ja comecou a atuar com
mais agilidade na limpeza da cidade.
Mesmo assim, algumas deficiéncias
persistem, mas segundo os dirigen-
tes do setor embora '‘o problema
ndo possa ser resolvido do dia para
noite, pretendemos fazer de Natal a
cidade mais Iimpa do Nordeste .

PORQUE UMA COMPANHIA?
— Pretensao exagerada, ou nao, o
desejo de transformar Natal na cida-
de mais limpa do Nordeste, o que se
pode constatar nos dltimos 30 dias
em termos de limpeza urbana é uma
melhora. No entanto, a propria Pre-
feitura reconhece que ainda estd
muito longe do ideal.

Com a criagio da Companhia de
Limpeza Urbana, provavelmente a
populagdo terd de arcar com um
4nus maior, uma vez que a taxa do
lixo deixara de ser paga a Prefeitura,
e a Companhia é que passard a co-
brar pela execugio do servigo, fican-
do inclusive a seu cargo a fixagdo de
valores minimos, mediante consulta
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com maior eficiéncia no setor.

A estrutura do municipio para coletar o lixo da cidade é deficitaria.
Mas em breve as coisas vdo melhorar.

ao Conselho Interministerial de Pre-
¢os (CIP). O engenheiro sanitarista
Pancricio Madruga serd o presiden-
te dessa Companhia e, segundo ele,
“ela terd uma maior flexibilidade
operacional e ird receber dotagdes
orcamentdrias como também a re-
ceita proveniente da taxa do lixo ™.

As atribuicoes dessa Companhia,
serdo o servi¢o popular de coleta,
transporte do lixo domiciliar e trans-
porte de residuos especiais, como
também o servigo de varri¢do, capi-
nacio e raspagem nas vias piiblicas
e logradouros. Afirma Pancrécio
Madruga. que ‘‘o aumento da taxa

de lixo é ulgo a se definir posterior-
mente .

A Companhia sera criada no més
de junho e ficard vinculada & Secre-
taria de Servicos Urbanos do Muni-
cipio. Segundo Pancrdcio Madruga,
"'é necessdrio que a populagdo se
conscientize dos esforcos que a Pre-

teitura vem desenvolvendo para al-

cangar esses objetivos’, Diz ainda
que '‘a exposigdo de lixo em terre-
nos baldios é o principal fator res-
ponsdvel pela proliferacio de mos-
cas e roedores’’. Para diminuir a in-
vasdo dessas espécies, afirma o en-
genheiro sanitarista, que ‘‘com o
transporte do lixo em recipientes fe-
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chados e o destino final com controle
sanitdrio, serd reduzida em 90% a
proliferagdo de moscas’'.

ACAO PLANEJADA — A Pre-
feitura elaborou novo planejamento
de projeto para os carros Kukas, di-
vidindo Natal em 34 zonas de cole-
ta, para serem atendidas por apenas
15 carros. Explica o engenheiro Pan-
cracio Madruga que ‘‘o principal
problemaé a deficiéncia da coleta de
lixo’". Acredita ele que com esse pla-
nejamento que jd estd sendo posto
em pratica, o problema serd supera-
do em grande parte.

A criacio da URBANA foi uma
decisio baseada nas experiéncias
dos Estados do Rio de Janeiro € Per-
nambuco. E, ha poucas semanas,
dois técnicos das companhias daque-
les Estados estiveram em Natal e ve-
rificaram «in-loco» os problemas
atuais existentes no que diz respeito
a coleta e ao destino final do lixo.
Nos contatos mantidos com a Prefei-
tura, os técnicos deram também
subsidios para a solugio do proble-
ma, discutindo as possibilidades de
melhorias em todos os servigos de
limpeza urbana.

ATERRO SANITARIO — Atual-
mente o lixo de Natal é colocado em
aterro localizado no bairro de Cidade
Nova. O lixo € apenas espalhado por
um trator, para logo em seguida, os
«xepeiros» (catadores de lixo) tira-
rem daquele depdsito a sua sobre-
vivéncia, recolhendo papel velho, vi-
dros, metais, que vendem no peso a
comerciantes instalados nas vizi-
nhangas. O ambiente é miseravel a
ponto de se poder observar adultos e
criangas procurando restos de comi-
da nos amontoados de lixo.

Segundo Pancricio Madruga,
“‘vamos fazer um trabalho social
com aquelas pessoas que vivem da
catacdo do lixo, e incorpord-las na
Companhia de Limpeza Urbana’'.
Salienta ainda que ‘‘o destino final
do lixo serd um aterro sanitdrio, um
método de expnsicdo de lixo no solo
que ndo causa danos ao meio-am-

RN/ECONOMICO Junho/79

biente e que ndo provoca perigo d
satide piiblica. Esse método confina
o lixo a menor drea possivel e reduz

o seu volume"'.

RENOVACAO DOS KUKAS —
Com um grande crescimento de
Natal nos dltimos cinco anos, expli-
ca Pancrdcio Madruga que ‘‘a lim-
peza urbana ndo acompanhou esse
desenvolvimento e hoje o problema
é grave’'. Para uma cidade de cerca
de 400 mil habitantes, somente 15
carros Kukas atuam na limpeza ur-

bana. Desses 15 carros, dois sio do
ano de 1972, quatro de 1974, seis de
1976 e dois de 1978. Com a frota ja

velha, esse é outro dos problemas
que atrasa todo o processo de limpe-
za da cidade.

Para solucionar esse problema, a
administragdo anterior (do ex-prefei-
to Vauban Faria), deixou um proje-
to ja encaminhado ao Banco Mun-

dial, da ordem de Cr$ 18 milhées,
para aquisi¢io de carros novos.
Acredita Pancracio Madruga, que
com esses novos veiculos de limpeza
piblica, o problema serd amainado.
Salienta ainda que ‘‘brevemente a
Prefeitura ird adquirir uma varredei-
ra mecdnica com a capacidade de
varrer e recolher por hora cerca de
6 quilémetros de sarjetas, ou seja,
substituindo com vantagem o servi-
¢o de centenas de homens, que po-
derdo ser aproveitados em outros se-
tores da limpeza piiblica’.

A Prefeitura conta atualmente
com 343 funciondrios incluindo da
burocracia até o gari de rua. Finaliza
Pancrdacio Madruga, afirmando que
‘‘brevemente instalaremos um ser-
vico de reclamagées. Quando o cami-
nhdo do lixo deixar de passar em
qualquer rua, o morador deve telefo-

nar e comunicar a irregularidade,
para que ela seja corrigida em tem-

po’’.

Com uma boa assisténcia
técnica. a qualidade dos
produtos Mercedes-Benz se
s€ mantém por muitos e
muitos anos. Em Natal, a
DIVEMO garante um étimo
servico de manutencéo e
assisténcia. através da sua
oficina autorizada, com
mecanicos treinados na
propria fabrica. Além disso, a
DIVEMO s6 faz reposi¢io
com pegas genuinas.
Acostume-se a procurar a
oficina da DIVEMO e ganhe a
certeza de uma vida longa
para seu Mercedes-Benz.

Divemo S.A.

S6 a DIVEMO assegura melhor assisténcia
técnica ao seu Mercedes-Benz

Distribuidora Potiguar de Veiculos e Motores

Matriz: BR-101 — Km 5 — Parque Vale do Pitimbu — Fones: 231-1355,
231-1356, 231-1359 — Natal-RN.

Filiais: Av. Alexandrino de Alencar, 561 — Alecrim — Fone: 222-2822
Natal-RN — Rua Cel. Gurgel, 372 — Fone: 321-1875 — Mossor6-RN




MERCADO DE TRABALHO

A ESTATISTICA DO DESEMPREGO NO
RN: PARA CADA VAGA, 3 CANDIDATOS

O desemprego, ao lado do custo de vida, forma a dupla que mais tem
intranquilizado os trabalhadores brasileiros e, por extensao, ao proprio
Governo. Apesar da taxa de crescimento do emprego, no Brasil, ter
sido — no ano de 1978 — inferior ao aumento da populagao urbana, no
Rio Grande do Norte o problema assume proporcdes menos assustadoras:
ha menos de trés candidatos para cada vaga. E mais, naindustriade
construcao civil, por exemplo, a oferta € maior que a procura.

Alertado pelas altas taxas de de-
semprego no Pais, o Governo Fede-
ral resolveu enfrentar o problema
pelas bases, criando um sistema de
recrutamento e de oferta de mao-de-
obra desempregada, ao par de um
sistema de informagdes de disponi-
bilidade na iniciativa privada. Tra-
ta-se do SINE (Sistema Nacional de
Emprego), entidade vinculada ao
Ministério do Trabalho, que funcio-
na inclusive em Natal desde novem-
bro de 1976, com resultados elogid-
veis. Além de ampliar a area de
atuagdo até o interior do Estado,
instalando postos de servico em Cur-
rais Novos, Macau e Ceara Mirim, o
SINE mantém em Natal cinco postos
de servigo. Através de uma equipe
de assistentes sociais, o 6rgao vem
orientando e intermediando a procu-
ra e a oferta de empregos na area da
iniciativa privada (comércio e indus-
tria) informando e orientando o can-
didato a emprego sobre as condi-
¢oes do mercado de trabalho e pro-
curando compatibilizar suas reais
aptiddes profissionais as ofertas de
emprego que mantém sob registro,

COMO FUNCIONA — Através
de um setor de divulgacdo, o SINE
tem um sistema de inscri¢io perma-
nente onde recebe desde o candidato
com curso superior até a maio-de-
obra desqualificada, procurando
atender a todos, de acordo com o
grau de instrugio e experiéncia pro-
fissional. Margareth Martins — che-
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Maria Elza: ‘‘As pessoas tém
preconceitos contra algumas
profissbes’’.

fe do setor de Divulgagio — informa
que o trabalho do SINE tem inicio no
momento em que o candidato se
apresenta. Explica ela:

“"Neste momento, fazemos um
cadastro do mesmo, com todos os
dados necessdrios: idade, qualifi-
cagdo, grau de instrugdo, preten-
soes salariais, etc. Cumprida esta
etapa, procuramos em nossa relagdo
de empregos disponiveis, aquele
que melhor se enquadra com as pre-
tensoes do candidato. Em seguida, o
encaminhamos para testes ou perfo-
do de experiéncia, se foro caso’’.

PRECONCEITO DE OCUPA-
CAO — Um' dos maiores problemas

enfrentados pelo SINE vem sendo o
chamado «preconceito de ocupa-
¢do». Quem explica o fendmeno € a
prépria coordenadora estadual do
SINE/RN, Maria Elza Cardoso:

“‘E o caso de prevengdo com rela-
¢do a determinadas ocupacées. O
candidato deixa de aceitar determi-
nados empregos, ganhando até um
saldrio melhor que o pretendido,
porque -a ocupagdo oferecida foge
aos padrdes usuais exigidos da for¢a
de trabalho. Hd uma certa dose de
vaidade, orgulho e até mesmo de
machismo que impede os homens de
aceitar empregos como jardineiro,
servente, etc, mesmo que o candida-
to ndo possua habilitagio para outro
tipo de emprego e os possiveis em-
pregadores oferecam bons saldrios,
carteira assinada e outros adicio-
nais’ .

Segundo a coordenadora, eles
preferem aguardar indefinidamente
até que surjam empregos tradicio-
nais ‘“‘pelo simples fato de que as
ocupagles convencionais sdo melho-
res vistas por seus colegas e pela
propria familia’'. Maria Elza tam-
bém identifica ‘“‘aqueles que ndo
tém instrugdo suficiente, mas que
rejeitam empregos compativeis com
seus conhecimentos, preferindo ou-
tros para os quais ndo tém habili-
tagdo . Por ai, pela propria preven-
¢do a determinadas ocupacoes e re-
jeicdo de empregos considerados
aquém do suposto nivel intelectual
do candidato, ja se pode perceber
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que o fantasma do desemprego nao
assusta tanto a populagdo.

CANDIDATOS DE NIVEL SU-
PERIOR — O «preconceito de ocu-
pagdo» é também uma caracteristi-
ca dos candidatos com nivel de ins-
trucdo superior. Margareth Martins,
responsivel pelo setor de divulga-
¢do, informa que ‘‘os portadores de
curso superior, mesmo desemprega-
dos, ndo querem fazer cadastro no
SINE (onde a maioria cadastrada
realmente carece de bom grau de
instrugdo) e muitos vdo até os pos-
tos, mas ao que tudo indica, sen-
tem-se envergonhados de competir
por empregos com candidatos me-
nos qualificados’’. Apesar dis
so — continua Margareth — “‘temos
feito um trabalho de divulgagdo mui-
to bom nesse sentido, e jd consegui-
mos que 10% dos cadastrados no
SINE sejam portadores de curso su-
perior. Nosso objetivo é atender a to-
dos os que precisam de emprego,
desde o auxiliar de construgdo até o
diretor de empresa — e para atingir
este objetivo, temos cadastrado pes-
soas dos mais diferentes niveis pro-
fissionais"’.

A participagdo de candidatos de
nivel superior no contexto do deserq-
prego (10%) é bastante alta, consi-
derando-se a caréncia da forga de
trabalho qualificado no Estado. De-
ve ser considerado ainda que, se-
gundo afirmagdes da responsavel
pelo Setor de Divulgagio, os candi-
datos com nivel superior sentem-se
envergonhados, o que talvez afaste a
participa¢io da maioria desempre-
gada, elevando bastante o nimero
dos carentes de emprego nesta fai-
xa. E importante, também, conside-
rar na declaragio de Margareth
Martins, o fato de que os candida-
tos cadastrados de nivel superior
carecem de bom grau de instrucao.
As duas caracteristicas conjun-
tas — o nimero de desempregados
com nivel superior e o sofrivel grau
de instru¢io — seriam jd indica-
tivos para uma reorientagdo no ensi-
no universitdrio, que joga no merc:.
do de trabalho natalense, milhares
de graduados sem nenhuma expe-
riéncia profissional e com formagao
académica bastante precdria.
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O Sistema Nacional de Empregos é procurado diariamente por
dezenas de pessoas em busca de trabalho.

CURSOS PROFISSIONALIZAN-
TES — Um dos melhores trabalhos
programados pelo SINE/RN, é o de
promogao de cursos profissionali-
zantes, transferindo para os cadas-
trados a experiéncia necessiria a
ocupagao do emprego pretendido.
Essa providéncia viri resolver um
problema encontrado pelo érgao: a
maioria dos candidatos encaminha-
dos para as empresas ofertantes,
nao sao aceitos por lhe faltar expe-
riéncia para a fungio pretendida. So-
bre o assunto, Maria Elza, coordena-
dora do SINE, d4 conta das provi-
déncias jd adotadas:

“Estamos tentando Junto ao
SENAC, SENAI e outros drgdos
afins, a efetivacdo de cursos para os
cadastrados no SINE, ao mesmo
tempo em que trabalhamos junto as
empresas para que, tdo logo esses
cursos sejam concluidos, se processe
um periodo de treinamento para os
participantes — na prépria empre-
sa — para que o aprendizado ndo se-
Ja apenas tedrico"’,

Segundo informagdes do préprio
SINE, no ano passado foram cadas-
trados 5.750 candidatos. As empre-
sas ofereceram ao SINE 2.267 vagas
€ este encaminhou, para as mais di-
versas ocupacgdes, 2.906 candidatos,
dos quais apenas 841 foram empre-
gados, sendo 2.101 o mimero de re-
cusados. O alto indice dos recusados
é desestimulante, mas explicavel.

AS EXPLICACOES — A coorde-
nadora Maria Elza procura explicar
as causas de tdo elevado indice de
recusas (70%) dos candidatos:

“Este elevado indice de recusa
ocorre devido a diversos fatores que
gostaria de enumerar: 1°) as empre-
sas exigem que o candidato tenha,
ndo somente o curso adequado a
fungdo, mas, acima de tudo, expe-
riéncia — o que na maioria dos casos
ndo se registra. Por outro lado, nos-
sos candidatos sdo selecionados em
Jfungdo da qualificagdo para o empre-
go oferecido, mas a experiéncia fica
por conta do préprio candidato, que
geralmente a superestima; 29) as
aspiragoes salariais dos candidatos
sdo bastantes elevadas. Na maioria
das vezes, extrapola o valor do mer-
cado. Uma datilografa, por exemplo,
tem pretensoes salariais de no mini-
mo cinco mil cruzeiros mensais;
39) a falta de capacidade profissional
é outro dos fatores da recusa. E isto
nds ndo podemos suprir, pois a defi-
ciéncia é do candidato; 49) o «pre-
conceito de ocupacdo» conforme jd
explicamos, se constitui num proble-
ma dos mais sérios. Alguns candida-
tos chegam a ser aprovados em de-
terminadas oportunidades que lhes
sdo oferecidas, mas recusam o em-
prego, por este preconceito'’.

OFERTA E PROCURA — Conti-
nua sua explicacdo Maria Elza:



MERCADO DE TRABALHO

“Este ano, nos dois primeiros
meses, jd cadastramos cerca de 400
pessoas, mantendo uma média de
7 pessoas por dia, que procuram 0
SINE para tentar um emprego. Em
1976 esta média era de aproximada-
mente 6 candidatos/dia"".

Dentre os inscritos (5.750) e as
vagas oferecidas (2.267), a competi-
¢do, portanto, situou-se na faixa de 3
candidatos para cada vaga ofertada.
Em comparag¢do com outros Estados
e a propria média nacional, ndo é
tdo ruim a situagdo no Rio Grande do
Norte. A construgdo civil continua
mantendo uma oferta maior que a
procura de empregos. ‘A grande

procura de trabalhadores bra-
gais’’ — comenta Margareth Mar-
tins — ‘‘¢ evidente. Todos os cadas-

trados no SINE que se oferecem pa-
ra este tipo de emprego sdo imedia-
tamente aproveitados '

Informa ainda a chefe de Divul-
gacdo, que também existe facilidade
de empregos para pessoas de nivel

médio, desde que tenham compe-
téncia e experi€ncia profissional. As
solicitagdes mais frequentes ao
SINE, na faixa de nivel médio, sdo
para cargos de datilografo, telefonis-
ta/recepcionista, contabilidade me-
canizada, auxiliar de escritorio, au-
xiliar de contabilidade, administra-
¢do de material, operador de Telex e
mecanégrafo. As empresas constru-
toras oferecem inimeros empregos
a serventes, pedreiros, carpinteiros
e eletricistas.

MAIOR DIVERSIDADE — Ha
determinadas areas de ocupagédo cu-
ja procura é mais concentrada, se-
gundo Maria Elza. Em outras areas,
a oferta esta quase sem suprimento.
“'E nosso desejo melhorar o nivel de
todos os cadastrados através de cur-
sos de treinamento. Mas também
procuraremos’’ — prossegue a
coordenadora — ‘‘junto aos drgdos
de formacgdo profissional, a maior di-
versificacdo possivel de qualifica-
¢bes, naturalmente partindo-se da

procurd, que tentamos registrar es-
tatisticamente’’. Ha um exemplo re-
cente, quando uma empresa local
solicitou ao SINE 100 armadores de
ferro e se verificou que ndo havia
disponibilidade dessa especialidade
em Natal e que nunca houve um cur-
so que formasse tal categoria. Con-
clusdo: os operarios foram trazidos
de Salvador.

H4 ainda a caréncia de cursos de
reciclagem em determinadas cate-
gorias profissionais — até a nivel de
conhecimento de novas técnicas —,
de tal forma que possibilite & catego-
ria profissional estar preparada e
treinada para novas exigéncias da
tecnologia. Esta deficiéncia s6 pode-
ra ser corrigida nos programas dos
préprios cursos de treinamento pro-
fissional. Dai porque a idéia do
SINE/RN de colaborar com os ér-
gdos de treinamento ndo somente é
oportuna, como vital para o aperfei-
coamento da for¢a de trabalho do
Estado. E para efetuar mais empre-

gos.

Granorte Veiculos e Pecas Ltda.

Av. Sen. Salgado Filho, 2810 — Fones: 231-3097 — 231-4272 — Natal-RN.
Departamento de Tratores.
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ALGODOEIRA SAO MIGUEL S/A.
C.G.C. 08.412.124/0001-96

RELATORIO DA DIRETORIA

Senhores Acionistas:

Em respeito 4 Lei e aos dispositivos estatutarios, submetemos 4 apreciaglio de Vv. Ss. o relatdrio das atividades desenvolvidas por esta
socledade durante o exercicio de 1° de Janeiro a 31 de Dezembro de 1978, bem como o Balanco Geral e as respectivas demonstragdes referen-
tes ao mesmo periodo.

Permanecendo & disposi¢do de Vv. Ss. para i i iderados arios, agr os a confianga recebida,
certos de haver cumprido com 0 Nosso dever.

Natal, 21 de Fevereiro de 1979 A DIRETORIA

BALANCO GERAL EM 31 DE DEZEMBRO DE 1978

1978
ATIVO CIRCULANTE 1978 PASSIVO CIRCULANTE 132,292.752.51
Disponivel 1.954.687,84 Contas Correntes 70.366.238,32
Caixa 354.895,65 Contas a Pagar 43.927.510,11
Bancos 1.599.992,19 Despesas a Pagar 15.645.996,08
Realizavel a Curto Prazo. 195.580.384.32 Provisso para Imposto a Pagar 2.353.008,00
Contas Gorrentes 35.364.910.11
(—) Provisdo p/Contas Incobraveils 215.969,50 PATRIMONIO LIQUIDO
Contas a Receber 148 ;;;;%g? “Capital
Estoques . 7 i i i
lnve:nmenlos Compulssrios 5.879.20 Capital Social Realizado 58.320.000,00
Depbsito e Taxas Recuperaveis 309.210,24 Reserva de Capital 35.250.197.45
Impostos a Recuperar 9.881.082,66 Reserva p/aumento de capitai 23.486.335,61
Despesas do Exercicio seguinte 3.673.241,21 Correcao Monetaria de investimentos 11.763.861,84
Realizavel a Longo Prazo 1.601.840.37 Correcao Monetaria a utilizar
Deposito SUDENE — Lel 4239 1.311.658,00 Reserva de Lucros
investimento Eletrobras — Lei 4150 485.182,37 ~Heserva Legal 5.235.617,96
Investimento Telern — Port. n° 911/70 5.000,00 .235.617,

ATIVO PERMANENTE Lucros Acumulados

Investimentos Lucros & disposicdoda A. G. O. 15.741 869,61

Acbes de Outras Empresas 35.039.572,30
Imobilizacées Técnicas 12.051.887,57
“Verrenos 2172.2711,78
Edificios 8.931.760,12
Muros, Ruas e Patios 1.126.393,51
Maquinismos Acessorios 11.298.036,77
Veiculos 3.563.386,18
Mévels e Utensilios 1.557.118,03

(—) Depreciagtes 16.597.078,82

Obras em Andamento 411.865,13
TOTAL DO ATIVO 246.840.437,53 TOTAL DO PASSIVO 246.840.437,53
, GERALDO DE ALBUQUERQUE PIRES
CHARLES GRAY BIRCH — Diretor JOHN ROYSTON SHEPHERD — Diretor-Adjunto Técnico Contabllidade — CRC — N° 899 AN
B w DEMONSTRAGAO DAS MUTAGOES DO PATRIMONIO LIQUIDO
! 230.262.038,10
Period .

Z::foa::: Przg:«:s Vendidos 149.830.121.46 - Capital Reservapara  Corr. Monetaria
Lucro Bruto Operacional 80.431.916,64 Histérico Realizado Aum. de Capital de Investimento Reserva Legal
Juros 9.724.500,38 ialdo em31.1277 47 420.000,00 1.839.142,44 6.745.420,00  2.962.765,49
Despesas Gerais 16.084.522,82 umento doCap. Social  10.900.000,00  (1.839.142,44)  (6.733.436,92)
Servigos Sociais 7.328.560,08 Corregao M .
Taxas @ Impostos 14.404.897,21 Aonetdria 2.960.040,76  1.073.612,70
Depreciagio 901.716,78 Agbes Bonificadas 8.791.838,00
Imposto de Renda 2.337.670,00 Fundo e Reserva Legal 1.199.239,77
Despesas com Correqao Monetéria ‘3-1012-232-;2 Saldoem 31.12.1978 58.320.000.00 23.486.335,61  11.763.861,84  5.235.617,96

Previs3o p/ Devedores Duvidosos

Lucros Acumulados

63.909.049,27

Lucro Operacional Saldoem 31.12.77 16.727.420,64
o . 3.949.120,90 Dividendos distribuidos y c
Dividendos Recebidos . 8 14.400,000,00}
Gomissdes e Juros 1.169.601,75 Aumento do Capital Social ((2_327.420'54)
" - 5.5635.36
Propriedad bstituidas —_—e .
priedades Substitui Lucro Liguido do Exercicio ora encerrado 15.741.869,61
5.124.258,01 Saldoem 31/12/78 15.741.869.61
Resultado do Exercicio antes do Imposto de Renda 2;3;;35:*3: VARIAGAO DO CAPITAL CIRCULANTE 31.12.77 31/12/78 Variagao
Provisao para Imposto de Renda -353.008, ) )
Reserva para Aumento de Capital 2.353.008,00 Ativo Circulante 197.535.272,16 109.581.086,09 87.954.186,07
Distribuigio do Resultado 16.941.109,38 Passivo Circulante 132.292.752 51 59 775.204 77 72.517.547.74
Reserva Legal 1.199.239,77 . .
Lucro & Disposicio da Assembléia 15.741.869,61 Capital Circulante Liquido 65.242.519.65  49.805.881,32 15.436.638,33
DEMONSTRACAO OAS ORIGENS *NOTAS EXPLICATIVAS™
ES DE RECURSOS
E APLICAGOES NOTA 1
RESUMO DAS PRINCIPAIS PRATICAS CONTABEIS
Origens (a) — A Demonstragao Financeira foi elaborada de conformidade com o
16.941.109 exposto na Lei 6404 de 15/12/76 e atual legislagao tributaria
Lucro Liquido do exerciclo 2'353'008'38 (b} — Estamos considerando como Ativo a Receber a Curto Prazo e Pas-
Reserva para Aumento de Capital 13.016'4 .00 sivo Circulante 08 vencimentos até 360 dias.
Despesa Correcio Monetaria '901'7?6'18 {c) — A provisao de Contingentes p/Devedores Duvidosos, foi calculada
Depreciagéo Legal 73-96&78 na base de 3% s/0s valores das Duplicatas a Receber.
Venda do Ativo Fixo 73.964.64 {d) — O eleito inHacionario foi reconhecido pela Corregéo Monetaria do
Patriménio Liquido e Ativo Permanente de acordo com a Lei 6404 e
§3= =8=6-=9=4~: ° Dec.-Lei 1598 ""no inicio @ no fim do exercicto'’.
{e) — O Ativo Imobifizado esta devidamente contabilizado pelo valor ori-
Aplicactes ginal mais a corre¢cdo monetaria e Depreclagbes pelo método linear as
taxas de acordo com a fei.
Aquisigao de Bens do Ativo Imob. 2.520.796.01 () — O Ativo "Investimento'" é avaliado pelo custo de aquisigdo e corri-
Dividendos pagos no exercicio 14.400.000,00 gido monetariamente tom base na variagdo da ORTN.,
Aumento do Ativo Real a Longo Prazo 928.860.64 NOTA 2
Totais das Aplicagdes O capitai social é constituido de 58.320.000 {cincoenta e olto mithdes e
trezentos e vinte mil) de agdes no valor de Cr$ 1,00 (hum cruzeiro) cada
Aumento do Capital Circulante Liquido 15.436.638.33 uma




COMERCIO

COMERCIO NATALENSE PRECISA DE
INCENTIVO DO GOVERNO ESTADUAL

Os comerciantes natalenses estdo preocupados. Além da redugao nos
prazos de financiamento e do poder de compra dos consumidores,
internamente sofrem a competi¢io de comerciantes de outros Estados,
em que os de fora sempre levam vantagem. No Governo Cortez Pereira,
havia uma lei que beneficiava o comércio local em concorréncias publicas
estaduais. A lei foi revogada pelo ex-governador Tarcisio Maia que a
considerou atentatéria ao liberalismo econémico

Todos os comerciantes natalen-
ses indagados sobre a atual perspec-
tiva do comércio mostraram-se de-
sesperacados quanto a possibilidade
de qualquer fato novo que estimule
o crescimento nas vendas. O poder
de compra dos consumidores dimi-
nuiu, com o avango da inflagdo e a
contencio dos saldrios. Alids, o fato
nio é novo, mas havia sempre a
possibilidade de se comprar através
de um plano de financiamento que
permitisse ao consumidor poten-

cial — geralmente o assalariado,
que constitui a maioria da popula-
¢io — um desembolso suave, sem

grandes complicagdes no seu orga-
mento doméstico. -Com a redugdo
dos prazos de financiamento, esta
possibilidade ficou muito distante do
consumidor. Mas, além deste fato,
uma outra ocorréncia prejudica o co-
mércio norte-riograndense: a falta
de competitividade nas concorrén-
cias piblicas, uma boa oportunidade
para o comércio se refazer das retra-
¢6es do mercado.

TRATAMENTO ESPECIAL —
No Governo Cortez Pereira, através
da Lei N° 3.970, de 16 de julho de
1971, o comerciante local tinha a ga-
rantia de que sua proposta de pregos
nas concorréncias publicas teria van-
tagem sobre os concorrentes de ou-
tros Estados. Mesmo que estas pro-
postas tivessem uma elevagdo de
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proposto pelo sistema capitalista.

Jodo Costa diz que ha uma
verdadeira correria de firmas de
fora as concorréncias do Estado.

precos de até 6% sobre a cotagdo de
seus concorrentes externos, teria
prioridade sobre estas. O fundamen-
to encontrado pelo governador Cor-
tez Pereira, era o de que os concor-
rentes vindos de fora, recolhiam nos
seus Estados de origem o ICM, em
prejuizo da prépria receita tributaria
do Rio Grande do Norte. Ao invés,
os comerciantes locais contribuiam
para o aumento dessa receita, pois
recolhiam aos cofres do nosso Esta-
do o ICM devido. O argumento ¢
valido ainda hoje, na opinido da
maioria dos comerciantes locais e
até de alguns juristas. Entretanto, o

ex-governador Tarcisio Maia enten-
deu que, como o sistema capitalista
estimulava a livre concorréncia es-
tendendo este liberalismo a todos os
comerciantes brasileiros, houve por
bem revogar a lei, com fundamento
legal no artigo 7° da Lei 4.487.

AS CONSEQUENCIAS — Re-
centemente, a Secretaria de Educa-
¢do saiu prejudicada por uma em-
presa de fora do Estado, ganhadora
de uma concorréncia: a firma sim-
plesmente nao forneceu o material
que havia proposto. Conclusio: a
Secretaria de Educagio, além de
nio receber o material, nio pdde
aplicar 0s recursos em outros seto-
res.

Jodo Costa, diretor da Casa Por-
cino, explica que ‘“‘existe uma corre-
ria muito grande de fornecedores de
outros Estados, que vém aqui so-
mente despejar seu material — que
estd sobrando em suas sedes — e
vdo embora, ndo sem antes levar o
capital que circularia no Estado e 6
ICM de que se beneficiard o seu Es-
tado de origem’",

Além disto, 0 mesmo comercian-
te aponta outra desvantagem:

‘0 Governo do Estado estd preo-
cupado em comprar mdveis caros.
que ndo tém revendedores aqui. O
comércio de mévels atende ds neces-
sidades do consumidor médio local,
e se o Estado é pobre. logo esta ofer-
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ta tem de se compatibilizar com a
procura’’.

Airton Costa, presidente da Fe-
deragio dos Diretores Lojistas do
RN, diretor da empresa RECOMA-
PE, entende que a solugdo favordvel
aos comerciantes locais é um proble-
ma de justica para com a prépria
economia do Estado:

“Uma vez que o ICM gerado nas
vendas das firmas de outros Estados
é recolhido nos seus respectivos Es-
tados, quando a diferenga de prego
entre a firma local e a de fora € tdo
pequena, por justica a compra deve-
ria ser efetuada a empresa local’’.

Sérgio Freire, diretor da Distri-
buidora de Automéveis Seridd, con-
cessiondria Volkswagen, afirma que
“‘é 0 maior absurdo o Estado adqui-
rir automévels a firmas que ndo se-
jam locais, pois, além de deixar de
recolher o ICM e ndo compensar a
diferenga que outras firmas ofere-
cam, acima de tudo o Governo estd
desprestigiando as empresas locais
que investem e empregam aqui os
seus recursos’’.

EXPLICACAO OFICIAL — O se-
cretirio de Administragdo do Esta-
do, Francisco de Assis Cimara, tem
o entendimento formado de que
“‘ndo se pode estabelecer em lei ne-
nhum privilégio fiscal para empre-
sas, em virtude do regime capitalista
da livre iniciativa’'. Pondera, entre-
tanto que ‘o fundamento juridico
desta revogagdo (refere-se 4 Lei
3.970) como também o mérito, ¢é de
ordem juridica e a mim compete
apenas executar. Prefiro ndo entrar
no mérito da questdo pois este pro-
blema estd afeto a Consultoria Geral
do Estado’’.

Todavia, ainda esclarece que
“ndo é invengdo do Rio Grande do
Norte. Esta posigdo reflete o proprio
ordenamento juridico nacional .
Esclarece finalmente o secretdrio de
Administragio — em cuja Secreta-
ria sdo processadas as licitagoes pu-
blicas —, que pela atual legislagao,
qualquer empresa, de qualquer par-
te do Pais, pode concorrer em qual-
quer licitagdo, em absoluta igualda-
de de condigbes, desde que devida-
mente inscritas no cadastro de for-
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Airton Costa demonstra que se
o Estado levar em conta o que
perde de ICM, nao deixara de

comprar as firmas locais.

necedores. Perguntado sobre a pos-
sibilidade de o Governo do Estado
reexaminar o problema e adotar uma
solugdo protecionista, afirmou que
niao existe a menor possibilidade,
exatamente por faltar 4 medida um
fundamento legal. Finalmente, te-
ceu consideragdes sobre o liberalis-
mo econdmico do sistema capitalis-

ta, que adota o principio da livre
iniciativa ndo discriminando privilé-
gios para qualquer atividade — em
termos de economia de merca-
do —, nem protecionismo a nivel re-
gionalista.

UM 'APELO — Nao obstante, os
comerciantes apelam ao governador
Lavoisier Maia, no sentido de que
suas reivindica¢Ges sejam acatadas,
porque, além de defender os interes-
ses da iniciativa privada estadual,
atenderia até mesmo is necessida-
des de crescimento da nossa receita
tributdria.

Airton Costa acha que hid uma
convergéncia de interesses do Go-
verno Estadual e iniciativa privada e
que o Governo estd condicionado,
para sobreviver, & prépria sobrevi-
véncia da iniciativa privada, princi-
pal geradora de recursos para o Go-
verno. E acrescenta:

‘“‘Lamentamos que esta situagdo
tenha surgido depois da revogagdo
da legislagio de incentivo. Neste
instante, apelamos ao governador
Lavoisier Maia para que reveja esta
matéria, do maior interesse dos em-
presdrios norte-riograndenses, pois,
acima de tudo, deve-se estimular a
iniciativa privada, uma vez que é
ela, de fato, a principal fonte de
sustenta¢do dos recursos necessd-
rios ao Governo do Estado’".

-7
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1 tronco — 6 ramais

849
4 troncos —*10 ramais

comunique-se com o grupo executivo

CESAR Comércio e Representacdes Ltda.

RUA DR. BARATA, 209 — CX. POSTAL, 71 — FONES: 222-8480 E 222-8491 — NATAL-RN.
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A maioria dos empresarios nata-
lenses entende que faltou ao ex-go-
vernador Tarcisio Maia sensibilida-
de e aprofundamento no trato deste
assunto. Um dos setores mais forte-
mente atingidos, por exemplo, o se-
tor de construgio civil, movimenta
os mais variados interesses sociais
do Estado, além de revitalizar qua-
se todos os setores da economia: uti-
liza a mio-de-obra especializada do
Estado, adquire material de constru-
¢do ao comércio local e suas opera-
¢bes de crédito sdo processadas ge-
ralmente no préprio Banco do Es-
tado — além, é claro, de recolherem
aqui suas obrigagdes fiscais e faze-
rem circular entre nés o seu capital.
Pois bem: atualmente, a maioria das
obras publicas de responsabilidade
do Governo Estadual, estio sendo
executadas por empresas de fora,
principalmente de Pernambuco e
Ceard. Os empresarios da constru-
¢do civil estdo elaborando um memo-
rial que serd entregue ao governador
onde reivindicam maiores incentivos
ao setor. Os empresarios da constru-
¢do civil contam agora com o trunfo
de ter na presidéncia da Federagdo
das Inddstrias um dos seus mais
destacados lideres, o engenheiro
Fernando Bezerra, diretor da
ECOCIL.

PREVENCAQO — O advogado
Pedro Simées Neto, um dos consul-
tores do RN/ECONOMICO, ouvido
sobre a matéria, esclareceu que
“‘evidentemente existe uma preven-
¢do doutrindria que contraria o pleito
dos empresdrios locais. O sistema
capitalista liberal que se apresenta
supostamente como o modelo adota-
do pelo Pais, veda este tipo de pro-
tecionismo'’. Esclarece entretanto,
que a prevengdo é apenas aparente.
E explica porque:

“‘A intervengdo do Estado na ini-
ciativa privada é hoje um fato consu-
mado. O sistema capitalista brasilei-
ro se inclina muito mais para o capi-
talismo do Estado, que para o liberal
capitalismo. Nesta linha de compor-
tamento doutrindrio, ndo é defeso ao
Estado, no interesse piiblico, como’
tem sido sempre as justificativas in-
tervencionistas ou protecionistas na
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Assis Camara: ‘‘N3o se pode estabelecer em lei nenhum privilégio
fiscal que beneficie firmas locais em prejuizo das de fora’’.

economia privada, legislar sobre a
matéria’’

Exemplifica, para maior com-
preensdo de sua tese:

“Uma das prerrogativas consti-
tucionais, inerentes ao Poder Execu-
tivo, é a de dispor sobre a ordem
econdmica, dispositivos consolida-
dos tanto na Constituicio de 67
quanto na Emenda Constitucional de
1969, em seu artigo 163. Ora, tal fa-
culdade pode ser objeto de delega-
¢do para os executivos estaduais —,
hoje, com o sistema de escolha indi-
reta — meras extensées do poder
centralizador do Governo Federal,
desde que o fundamento da delega-
¢do seja a defesa do interesse publi-
co. O que representam os «pacotes»
baixados pelos administradores da
economia nacional sendo as diretri-
zes econdmicas nacionais que disci-
plinam até a conduta da iniciativa
privada?’’.

Demonstra entdo o argumento
positivo:

“‘As disparidades econémicas re-
gionais, tanto a nivel de regides geo-
grdficas — como as verificadas entre
o Sudeste e o Nordeste — como as
proprias disparidades existentes no
dmbito das préprias regides, como

por exemplo entre o Estado de Per-
nambuco e o Rio Grande do Norte, jd
Justificariam o protecionismo de me-
didas como a decorrente da Lei
3.970"".

BASTA QUERER — Para o ad-
vogado, estudioso de Economia Poli-
tica, ndo se justifica, nem a luz do
capitalismo, que a necessidade de
expansionismo de empresas nacio-
nais sufoquem necessariamente o
préprio crescimento econémico re-
gional. Explica ele:

““A harmonia no desenvolvimen-
to econémico é um objetivo do pro-
prio Governo Federal. Tanto é assim
que criou Iincentivos especiais para
investidores que se localizassem na
drea do Nordeste. E mesmo dentro
do contexto do Nordeste haverd de
ter harmonia entre os diversos Esta-
dos’’.

Finaliza suas declarages afir-
mando que “‘se foi possivel o prote-
cionismo no Governo Cortez Pereira
(“‘alids um dos melhores juristas do
Estado’’) sem que tenha havido
qualquer proposicdo judicial, por
que ndo serd possivel agora? Basta
querer’’.
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UNIVERSIDADE CRIA FUNDACAO PARA
PROMOVER A PESQUISA E A CULTURA

Em outubro de 1978, o Conselho Universitario (CONSUNI) aprovou a
criacdo de uma Fundagao destinada a promover e subsidiar projetos e
atividades de pesquisa, bem como de estimular e divulgar atividades que
contribuam para o desenvolvimento técnico, cientifico e cultural no
ambito do Estado do Rio Grande do Norte. A Fundagao
Norte-Riograndense de Pesquisa e Cultura (FUNPEC) tem personalidade
juridica e autonomia administrativa, embora vinculada a Universidade.
Seus Estatutos ja foram publicados no
Diario Oficial de 28 de abril passado.

A FUNPEC foi criada pela Reso-
lugdo n° 96/78 — CONSUNI, e seus
objetivos se estendem por toda a
4rea de pesquisa técnica e cientifica,
inclusive de administragdo de proje-
tos. até a prestacio de servigos edu-
cacionais e o estimulo as atividades
técnico-cientifica e culturais.

0 6rgdo maximo da FUNPEC éo
Conselho Deliberativo € 0 seu execu-
tivo é um superintendente, que €
também membro nato do Conselho.
O Conselho Deliberativo é composto
de cinco representantes do Corpo
Docente, um representante do corpo
discente e um representante da
Secretaria de Planejamento do Esta-
do, além do superintendente. Os
representantes do corpo docente te-
rio mandato de dois anos, € do corpo
discente de um ano. Os representan-
tes do corpo docente sio nomeados
pelo reitor, assim como O superin-
tendente.

O primeiro Conselho Deliberati-
vo do 6rgdo foi formado pelo ex-rei-
tor Domingos Gomes de Lima, € €
composto pelos professores Otto de
Brito Guerra, Getilio Sales, José
Eduardo Moura, Genario Alves Fon-
seca e Cicero Onofre e pelo estudan-
te Luiz Fernando Menezes, presi-
dente do Diretério Central de Estu-
dantes (DCE). O superintendente,
empossado no dia 18 de maio, € Rai-
mundo de Souza Rego, que no en-
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tanto podera ser substituido na nova
administragdo da UFRN. Aguar-
da-se para os préximos dias, a indi-
cagdo pelo governador, do represen-

tante da Secretaria de Planejamen-
to.

ADMINISTRACAO E RECUR-
SOS — A FUNPEC teri seu préprio
quadro de pessoal, lotado nas Uni-
dades Técnicas Administrativas,
sem prejuizo da contratagio de téc-
nicos e assessores de alto nivel que
desempenhario tarefas de cunho
técnico-cientifico. Os recursos serio
form?d.os a partir da celebragdo de
convenios, acordos, doagbes e dota-
¢oes, retribuigdo por servigos presta-
dos, renda prépria e receita even-
tual. A fundagio poderd celebrar
convénios com entidades puiblicas ou
privadas, estrangeiras ou internacio-
nais. Em principio, enquanto durar
a fase de implantagio, a FUNPEC
ndo procurara recursos, mas se limi-
tard a administrar os projetos ja
existentes no ambito da Universida-
de. Entretanto, assegura Raimundo
Régo, “‘quando a FUNPEC estiver
melhor estruturada poderd trazer re-
cursos que serdo aplicados em pes-
quisas ou projetos de interesse do
Estado. A aplica¢do de recursos em
trabalhos realizados no Estado aten-
de basicamente a dois objetivos pro-
clamados pelo superintendente: “‘a

circulagdo de dinheiro no dmbito do
préprio Estado além da melhoria da
tecnologia aplicada, ofertando, nes-
ta iltima hipétese, melhores condi-
¢es técnicas aos cientistas locais ™",

Na administragio de projetos,
seja quais forem, a FUNPEC cobra-
rd uma taxa de administracio que
sera retribuida como pagamento aos
funciondrios, e o excedente formara
um Fundo que futuramente terd au-
tonomia para financiar projetos de
interesse ptblico. A taxa terd um
custo varidvel de zero a vinte por
cento sobre o valor do projeto. Rai-
mundo Régo explica:

“‘Determinados projetos, mesmo
aprovados, no meio da experiéncia
tém suas verbas suprimidas. Nesses
casos, a FUNPEC ndo terd condigoes
de cobrar nenhuma taxa; ao contrd-
rio, tentard aplicar recursos préprios
para a conclusdo do projeto e sé de-
pois se ressarcird da entidade requi-
sitante .

Nio obstante, segundo o supe-
rintendente, esta hipdtese s6 valera
numa fase mais avangada da
FUNPEC, até porque ‘‘a FUNPEC
pretende primeiro adquirir a con-
fiang¢a do financiador. amostrando
pesquisas bem administradas ™.

Afirmando que, de modo geral,
nio falta dinheiro para financiamen-
to de projetos, mas capacidade ad-
ministrativa e bons projetos, Régo
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acredita que a vantagem da
FUNPEC é o seu pequeno porte
“‘porque isso Ird factlitar a atuag¢do
no campo da pesquisa, e a Fundagdo
terd muito mais facilidade para atuar
nesse campo e noutras oportunida-
des que venham a aparecer’'.

0S PROJETOS — No més de ju-
nho, a FUNPEC iniciard seus traba-
lhos, administrando os projetos ja
existentes. O primeiro projeto serd
uma pesquisa encomendada pela
CIDA (Companhia Integrada de De-
senvolvimento  Agropecudrio) €
destinado a Lagoa do Boqueirdo. A
CIDA pretende saber que tipos de
culturas agricolas podem ser asso-
ciadas ao coqueiro, sem prejuizo
desta cultura e com maiores pers-
pectivas de rentabilidade. Outros
projetos serdo desenvolvidos parale-
lamente ao da CIDA; todavia, como
se tratam de assuntos reservados,
Raimundo Régo preferiu nao divul-
ga-los.

H4 uma idéia que o superinten-
dente da FUNPEC gostaria de ver

realizada:

“Trabalhos de pesquisa desen-
volvidos por estudantes, que inte-
ressassem a determinadas empre-
suas. Neste caso, o estudante se as-
sociaria aos préprios professores da
UFRN, sob coordenagdo e adminis-
tragdo da FUNPEC, para realizar o
projeto. Desta forma, tanto os estu-
dantes quanto os professores serdo
remunerados, pois sabemos que ra-
ramente este tipo de pesquisa é re-
munerado pelos requisitantes, as
vezes até por falta de recursos —
eventualidade que a FUNPEC supri-
ria’’,

Havera também a possibilidade
de integra¢do Universidade/empre-
sa, que, segundo o superintendente
“se dard, na medida em que a
FUNPEC inicie a prestagdo de ser-
vigos técnicos’. A partir desse
entendimento, as empresas poderio
estabelecer, a partir de agora, es-
treito relacionamento com a UFRN,
partindo do pressuposto de que seus
projetos poderio ser elaborados pela
FUNPEC.

A plena potencialidade da
FUNPEC, todavia, s6 serd acionada
quando a Fundagio conseguir a for-
macdo de recursos — através de
convénios ou dotagdes, as possibili-
dades mais imediatas — e a implan-
tagao definitiva, inclusive com a su-
ficiéncia de seu quadro técnico.

AS PERSPECTIVAS — As pers-
pectivas sdo boas, tanto do 4ngulo
da Universidade, quanto do angulo
da comunidade — principalmente
desta ultima, que contard com uma
entidade de alto nivel e capacidade
financeira para subsidiar projetos de
interesse tanto da iniciativa privada
quanto de interesse publico. Sem fa-
lar das incontaveis possibilidades de
oferta de tecnologia aplicada para os
corpos docente e discente. As enti-
dades de cardter internacional capa-
zes de dotar recursos para a
FUNPEC sido inumerdveis e a carén-
cia de organismos desta espécie no
Estado é um fato comprovado. Estes

fatores, somados, convergem para
viabilizar a FUNPEC,

Parecia impossivel fazer o D6 mais
produtivo. Mas a Caterpillar conseguiu!

Aperfeicoar um Trator como o D6C

parecia realmente uma tarefa muito
dificil. Mas os Engenheiros de Projeto

da CATERPILLAR conseguiram a
proeza, através do novo D6D, a

maquina do seu porte que da maior
produgdo, seja nos campos de cultivo,
construindo estradas, canais, agudes,

barragens, enfim, todas as benfeitorias

necessarias.

NATAL — R. G. do Norte
Av. Antdnio Basilio, 1370 — Fones: 231-3383 e 231-4262,

S ——
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O Trator de esteiras D6D, tabricado no Brasil, 6 de operacfio e manutengfio alnda
mais faceis, possibilitando maior produtividade e economia.

[A cCATERPILLAR

Caterpillar . Cat e (B sao marcas da Caterpillar Tractor Co.

le MAQUINAS E EQUIPAMENTOS

J. PESSOA — Paraiba FORTALEZA — Ceara
BR-101, n° 235 Rua Jodo Moreira, 359
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CIDADE HORTIGRANJEIRA:
UM PROJETO PARA MELHORAR
O ABASTECIMENTO

Embora ainda néo se saiba como vai funcionar, onde seréa localizada e
quem serdo os seus habitantes, o Governo do Estado ja anuncia como
certa a implantacdo de uma «Cidade Hortigranjeira» nas proximidades de
Natal, projeto que custara Cr$ 20 milhdes. A idéia é da Secretaria da
Agricultura e visa diminuir o volume de
importacgdes de géneros alimenticios.

)

Nos préximos trinta dias poderad
ser definido o projeto de implanta-
¢io de uma ‘‘cidade hortigranjeira’
no Rio Grande do Norte, que abaste-
cerd Natal de alimentos comumente
cultivados ou produzidos em gran-
jas, tais como legumes, verduras,
frutas e até de ovos e galinhas. A
defini¢do do projeto — ja encami-
nhado — serd anunciada pelo minis-
tro Delfim Netto, da Agricultura,
que devera liberar recursos da or-
dem de Cr$ 20 milhées, necessi-
rios 4 primeira etapa de sua implan-
tacdo. O projeto é uma resposta dire-
ta do Governo do Estado a politica
agricola defendida pelo atual minis-
tro da Agricultura e se destina a
atender a demanda do mercado con-
sumidor natalense, evitando assim a
importacio sistemdtica de géneros
alimenticios de Estados vizinhos.

MINISTRO INTERESSADO —
Embora a Secretaria de Agricultura
nio queira divulgar nenhuma parti-
cularidade do projeto, sabe-se que a
““cidade hortigranjeira’’ serd locali-
zada nas proximidades de Natal,
possivelmente numa regiao bem ser-
vida de 4gua, suposi¢io bastante
correta considerando-se que o tipo
de agricultura a que ela se propde
exige um plano de irrigagdo para au-
xiliar o cultivo, e que a produgio se-
rd destinada a capital do Estado.
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Ronaldo de Alencar Fernandes
ainda ndo tem informagées
precisas sobre a «Cidade
Hortigranjeira’’.

O governador Lavoisier Maia en-
tregou pessoalmente ao ministro

Delfim Netto o projeto, com exposi-
¢do de motivos fundamentando o
pleito, ao final do qual solicitava a
liberagdo de recursos para a sua exe-
cugdo e efetivagio da primeira etapa
da implantagdo da ‘‘cidade horti-
granjeira’’. O secretario Ronaldo
Fernandes, da Agricultura, infor-
mou que o ministro da Agricultura
demonstrou boa receptividade a

idéia, até porque, segundo disse,
uma das metas do seu Ministério € a
de incrementar a produgdo de ali-
mentos — e a baixo custo —, hipéte-
se que se encaixam perfeitamente
no projeto da ‘‘cidade hortigranjei-

LX)

ra

A demonstragio real do interesse
do ministro ficou por conta da pro-
messa feita ao governador de que,

até meados de junho, novo contato
seria mantido, ja entdo informando
sobre a possibilidade de liberagio

imediata dos recursos necessarios a
conclusio do projeto e etapas de im-
plantacao.

INFORMACOES PRECISAS —
Explica Ronaldo Fernandes que sé
entio poderd divulgar informacées
mais precisas, informando, por

exemplo, sobre a area mais vidvel
para a implantacio da ‘‘cidade horti-
granjeira’’ e as caracteristicas espe-
ciais do projeto na parte relativa a

exploragdo agricola, € o tipo de ocu-
pagdo pelos colonos. Entretanto,
confirmou a suposicdo de que a cida-
de seria implantada nas proximida-

des de Natal “‘cujas dreas se ajustam
aos propdsitos do projeto, porque se
situaria préximo ao centro consumi-
dor a que se destina, reduzindo, por
conseguinte, o custo do frete’’ e que
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seria dado prioridade “‘as dreas irri-
gdveis, por ser esta uma condi¢do
bdsica para uma eficiente produgdo
de alimentos, do género a que se
propdée a cidade hortigranjeira’’.

Acredita o secretario de Agricul-
tura que aproximadamente dezoito
meses apos a implantagdo do proje-
to, Natal ja estaria sendo abasteci-
da em cerca de 40% de suas necessi-
dades de consumo de produtos horti-
granjeiros até atingir auto-suficién-
cia em termos de abastecimento in-
terno, que € o objetivo principal do
projeto. Esclareceu ainda Ronaldo
Fernandes que no contato mantido
com o ministro Delfim Netto, ficou
constatado que o Rio Grande do Nor-
te e o Estado de Alagoas sdo os pio-
neiros neste tipo de projeto e que os
objetivos de suas politicas agricolas
se harmonizam integralmente com a
politica do préprio Governo Fede-
ral — o que, segundo o secretario da
Agricultura, de certa forma avaliza a
crenca de que o projeto tera priori-
dade de atendimento pelo Ministé-
rio.

MELHOR EMPREGO DA
MAO-DE-OBRA — Nao bastasse o
suprimento de géneros de primeira
necessidade ao mercado natalense,
evitando a especulagio de fornece-
dores de outros Estados, os quais,
além do propésito especulativo ain-
da se oneram com o frete, motivos
suficientes para viabilizar o projeto,
Ronaldo Fernandes ainda destaca
como beneficios diretos & economia
estadual o emprego de mio-de-obra
e a circulagio de recursos financei-
ros oriundos da implantagdo do pro-
grama e decorrentes da prépria co-
mercializagio dos produtos, em es-
tagio posterior a implantagdo.

Além de todos estes beneficios
diretos, o combate i especulagdo no
setor de abastecimento de alimen-
tos — detectado pelos administrado-
res da economia nacional como dos
mais poderosos componentes da in-
flagdo —, significara a integracido do
RN na linha da politica antiinflacio-
naria deflagrada pelo Governo Fede-
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ral. S6 para argumentar, se a politi-
ca de ocupagido da drea destinada a
“‘cidadge hortigranjeira’’ se proces-
sar através do sistema cooperativo,
em que fique assegurada a garantia
de pregos minimos e oferta de insu-
mos pelo Governo, exigindo-se, em
contrapartida o controle de precos, o
consumidor terd a garantia de pre-
cos estaveis, enquanto o produtor
terd a justa remuneracio pelo esfor-
¢o produtivo. Este procedimento as-
segurara a harmonia e o equilibrio
do mercado, além de servir aos pro-
positos de contengio do custo de vi-
da, principal preocupacio dos admi-
nistradores federais. Por outro lado,
a associagdo de organismos capazes
de melhorar a tecnologia agricola,
tais como a EMATER ou a prépria
Secretaria de Agricultura, permitird
a utilizagdo adequada das potenciali-
dades dos recursos naturais, pre-
vendo-se por conseguinte uma me-
lhoria na produtividade — que acar-
retara naturalmente a possibilidade

de se assegurar menores precos fi-
nais, sem prejuizo da rentabilidade
coerente com os custos € o esforgo
produtivo dos agricultores.

ESFORCO LOUVAVEL — A ex-
pectativa € generalizada, apesar do
assunto ndo ser tratado com maior
objetividade pelos setores do Gover-
no. A comunidade, de fato, espera
bons resultados do empreendimen-
to, até porque endossa a decisdo do
Governo local de se integrar ao elen-
co de solugdes que objetivem o con-
trole do custo de vida.

A ‘‘cidade hortigranjeira’’ é ape-
nas uma das medidas prdticas para
corrigir os vicios estruturais da poli-
tica de produgio e abastecimento de
géneros. O exemplo também serve
para amostrar que se pode, com
bons projetos, carrear recursos para
o Estado, trazendo reais beneficios a
comunidade.

BOMBAS SUBMERSAS

PARA FAZENDAS, INDUSTRIAS

E RESIDENCIAS

CYRO CAVALCANTI
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Empresa
importante
publica
balanco em

RN/ECONOMICO

Quando vocé publicao
balan¢o da sua empresa
€ porque vocé deseja que
ele seja lido por

quem entende. E quem
& RN-ECONOMICO,
entende de balango!
Sao milhares de leitores
no Rio Grande do Norte,
a maioria de
comerciantes,
industriais, investidores,
politicos,
administradores,
profissionais liberais.
Todos querem saber
como anda a sua
empresa. Por isso,
programe

—_— RN-ECONOMICO na
hora de publicar
balanco.
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RN EXPORTA ESSENCIAS PARA

AS GRANDES PERFUMARIAS

A 25 quilémetros de Natal, no municipio de Macaiba, existe uma
industria pioneira na fabricagao de esséncias, que ja é, em parte,
responsavel por muitos dos aromas utilizados nas melhores perfumarias
do mundo. Trata-se da empresa Raros — Agro-Industria de Produtos
Aromaticos Ltda., que desenvolveu sua producao a partir da esséncia
conhecida como «Vertiver» e ja pensa em fabricar também a esséncia de
Eucalipto, Capim Santo e outras ervas aromaticas, para exportagao. A
fabricagao de perfumes aqui mesmo, porém, é um projeto cauteloso,

A Raros foi constituida ha 2 anos.
Inicialmente, o seu controle aciona-
rio estava nas maos de um grupo es-
trangeiro, sendo gradativamente
transferido para capitais nacionais,
até o controle majoritirio. O know-
how da empresa é francés e foi
desenvolvido pelos sdocios Jean
Joseph Raboud e Louis Rossier. O
cultivo do vegetal Vertiver, do qual
se extrai uma esséncia que € hoje o
principal produto da Raros, ocupa
uma area de 300 dos 590 hectares de
terras de propriedade da empresa.

A esséncia de Vertiver comegou
a ser comercializada no mercado ex-
terno, no ano passado. A Franga foi
o primeiro adquirente, importando
300 quilos do produto. Dois meses
depois, a Sui¢a comprou 200 quilos.
O volume de exportagdes, conside-
rado apenas experimental pelos fa-
bricantes da esséncia, proporcionou
negdcios em torno de 25 mil délares.
Mas ja para este ano, a previsdo é
de que as vendas atingirdo a dez
toneladas do produto — o que repre-
sentard um faturamento superior a
100 mil délares.

Além de contribuir para a forma-
¢do de divisas para o Pais, a Raros
oferece, atualmente, 80 empregos
diretos e 150 indiretos. Contatos ji
foram mantidos pelos diretores da
empresa com outros paises interes-
sados na importagdo da esséncia,
dentre os quais os Estados Unidos e
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que se resolvera a longo prazo.

Louis Rossier fala sobre a
extragdo da esséncia aromatica
do capim Vertiver.

Inglaterra, com resultados satisfa-
térios — tudo convergindo para
que a empresa atinja brevemente re-
sultados muito compensadores.

COMO TUDO COMECOU — O
inicio foi quase artesanal. A Raros
instalou-se precariamente no muni-
cipio de Macaiba, conseguindo ma-
téria-prima com alguma dificuldade,
o que de certa forma retardou a con-
quista do mercado externo. Grada-
tivamente, a empresa foi tomando

forma: estendeu-se o cultivo do
capim Vertiver de forma racional (a
planta é encontrada a beira das es-
tradas) por uma drea de 300 hecta-
res, de propriedade da empresa, e
as maquinas necessarias a extragio
da esséncia foram importadas da
Alemanha, Franga e Espanha. A tec-
nologia, apesar de francesa, foi de-
senvolvida na propria fibrica pelos
sécios estrangeiros.

Hoje, ‘‘embora ainda comporte
a utilizagdo de equipamentos mais
sofisticados’” — conforme declarou
um dos sécios — a Raros ji tem con-
digdes de atender a um volume de
pedidos que se situa na faixa de
12/15 toneladas por ano. O prego do
produto no mercado externo oscila
entre 70/72 délares o quilo e no mer-
cado interno, na faixa de 100 ddla-
res. Apesar da maior vantagem do
prego se inclinar para o mercado
interno, a preferéncia dos produto-
res € pelo mercado externo, visto
que as grandes perfumarias se si-
tuam exatamente no exterior. A in-
distria nacional especializada na
fabricagdo de perfumes que utilizam
o Vertiver, € ainda muito incipiente,
incapaz, portanto, de absorver a pro-
dugdo da Raros — além do fato de
que a maioria dos perfumes que cir-
culam no mercado interno utiliza es-
séncias importadas.

O VERTIVER — De acordo com
RN/ECONOMICO — Junho/79
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Louis Roussier, o Vertiver € um ve-
getal pertencente a familia dos Zeza-
noides e é origindrio da Ilha da Reu-
nido, possessio francesa situada na
América Central. Este vegetal foi
distinguido como matéria-prima pa-
ra fabricacdo de esséncia aromatica,
ha cerca de 200 anos. Gradativa-
mente essa variedade de capim foi
se disseminando pelo Haiti, China,
Indonésia e Brasil, adaptando-se
melhor nas regides de clima tropical
e sub-tropical. O Vertiver é comu-
mente encontrado a beira das estra-
das, aparentando pequenos pés de
trigo enfileirados. O tempo de culti-
vo varia entre 15 e 18 meses.

Dado as caracteristicas do nosso
clima tropical, a matéria-prima é de
boa qualidade, o que permite a
Raros colecionar elogios a qualidade
da esséncia que estd produzindo,
principalmente da Franca, conside-
rada a fabricante de perfumes de
melhor qualidade.

OCUPACAO DA MAO-DE-
OBRA — Para o fabrico da esséncia,
a empresa dispde de 80 empregados
para operar suas maquinas e cerca
de 200 cultivadores, responsaveis
pela coleta do «Vertiver». Os opera-
rios sdo formados na prépria fabri-
ca, em poucos dias. Quanto aos cul-
tivadores, as exigéncias sdo mini-
mas; a unica técnica que estd sendo
transferida a eles é a do corte do
vegetal. A perspectiva de ocupagao
de mao-de-obra é a de que, com a
intensificacdo da producdo, os em-
pregos serdo duplicados ou mesmo
triplicados, vez que-o tipo de produ-
¢do desenvolvida pela fibrica é ca-
rente de automagdo. Qutro fato que
garantird o aumento de empregos ¢é
o projeto da Raros de finalizar sua
producio, transformando a esséncia
em perfume. Experiéncias nesse
sentido ja foram realizadas com éxi-
to, mas os dirigentes da empresa
preferem atingir esta etapa de pro-
ducao “‘naturalmente, de forma gra-
duul, sem precipitagées .

O cultivo racional do Vertiver au-
mentou a potencialidade de produ-
¢ao da Raros. Atualmente estdo sen-
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A Raros tem instalagGes a 20
quilémetros de Natal e j&
exporta boa parte do que produz

do cultivados 300 hectares do vege-
tal, o que, somado as colheitas nati-
vas dara auto-suficiéncia 3 empresa,
em termos de necessidade de maté-
ria-prima. Cada cem quilos de raiz
de Vertiver s6 rende um quilo de es-
séncia, razio porque muitos outros
hectares de plantagdo ainda poderio
ser ativados, na raziao direta do au-
mento de produgio da esséncia.

O MERCADO INTERNQ — V4-
rias capitais do Pais sio produtoras
de perfumes em cuja composic¢io en-
tra o Vertiver. Emhora o resultado

Calculadora GENERAL
‘Teknika 2103-P"’

de vendas néo se iguale a0 mercado
externo, no ano passado industrias
de Sdo Paulo, Rio e Belém adquiri-
ram 1.500 quilos da esséncia. Toda-
via, o mercado interno sera conquis-
tado por outras esséncias aromati-
cas, entre as quais o Eucalipto e o
Capim Santo, cujo cultivo ja foi ini-
ciado pela Raros.

E no mercado externo onde se
concentram as methores oportunida-
des de negdcios para a inddstria. A
esse respeito, comenta Breno Fer-
nandes Barros, técnico em exporta-
¢ao e ex-coordenador do
PROMOEXPORT:

“Até dez anos atrds, a palavra
exportagdo era entendida pelos co-
merciantes e produtores como uma
operagdo fantasma. Todas as firmas
produziam somente para atender o
mercudo interno. Agora, tudo mu-
dou, pois o Governo Federal vem
procurando conscientizar os empre-
sdrios para a necessidade de expor-
tar. Hoje, o empresdrio jd ndo expor-
ta apenas o excedente, mas procura
produzir quantidade suficiente para
comercializacdo interna e externa .

Por este motivo, Breno considera
elogiosa a atuagdo da Raros:

‘0 Vertiver, jd incluso na pauta
de exportagées do Estado, em muito
enriquecerd nosso parque indus-
trial’’.

COMSERV — Comércio, Representa¢des e Servigos Ltda.
Maquinas de Escrever, Calcular, Eletronica, Méveis de ago, Sistema de Arquivamento
Racional e Artigos p/Escritério. Méveis domésticos em geral. Rua Cel. Estevam, 1416/18

Fones: (842) 222-4042 — 222-3203 — Alecrim — Natal-RN.
Filial: Av. Salgado Filho, 1588/1590 — Boa Sorte — Fone: 231-2545.
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Se ha uma regido com presenga marcante no
Rio Grande do Norte, ressalte-se Caicé. Nos as-
pectos politico e cultural, ja forneceu governado-

res de Estado, senadores da Republica, homens
de letras, etc. No entanto, engloba apenas 6% da
popula¢do potiguar (recenseamento 70) e 8% do

territério norte-riograndense. Seu centro maior, a
cidade de Caico, constitui um polo dindmico, com
area de influéncia direta sobre a vida de 12 muni-
cipios, cujas sedes por vezes sao verdadeiras cida-

des-satélites. O que se chama a regiao caicoense,
na divisdo atual da geografia do Estado, seria a
parte ocidental da antiga Zona do Serido.

Em face do processo dinamico de desenvolvi-
mento, que Caic6 ainda tanto carece, e de suas
potencialidades e perspectivas, formulamos algu-
mas consideragdes:

RETRATO ATUAL DA REGIAO — Pelo Go-
verno do Rio Grande do Norte, em documento ofi-
cial, de recente circulagao, assim é vista a «Zona
Econdémica de Caico»:

““Estrutura produtiva voltada para o bindmio
agricultura-pecuaria. No setor industrial predomi-
na a transformacao de produtos agrarios, sendo
que em alguns municipios ocorre 0 extrativismo
mineral. Mesmo assim, o setor industrial é consi-

derado fraco, com poucos elementos indicadores
de dinamismo e o predominio de estabelecimen-
tos de pequeno porte e pouca utilizagdo de

mao-de-obra. O comércio, apesar de absorver
razoavel contingente de mao-de-obra, é fraco e
predominantemente varejista. A mao-de-obra da

zona esta basicamente sendo ocupada pelo setor
primario. Ocorréncia de um centro urbano impor-
tante (Caico), mas que necessita ser fortalecido.
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Fronteiras do

Desenvolvimento (2)

CAICO

Necessidade de melhores servigos de interliga-
¢ao dentro da zona''.

A populagéo de Caico, se aproxima de 50.000
habitantes. Forma um forte nucleo educacional,
pois sua populacao jovem frequenta uma razoavel
rede escolar — desde a fase primaria a Universi-
dade —, e apresenta uma taxa de escolaridade
das mais altas no Brasil, afirmando alguns que s6
superada por Brasilia. De outros municipios da re-
gido inumeros estudantes vao diariamente as au-
las, nas escolas da cidade de Caico.

Na area de saude, funciona um atendimento
médico-social que atrai boa parcela da populagao
a nivel regional, com um elevado fluxo. Ressal-
te-se inclusive que em Currais Novos, a pouco
mais de 100 quilometros, ha o mais moderno hos-
pital do Rio Grande do Norte.

As cidades vizinhas reconhecem Caico como
centro de lideranga regional. Muito contribui para
isso, além da educagao e saude, o ativo comércio
varejista e os servigos oferecidos (reparti¢des pu-
blicas, bancos, comunicagdo social através de uma
emissora rural com excelente audiéncia, etc.).

A area rural se distingue pelas caracteristicas
de pequenas propriedades com agricultura de
subsisténcia e a plantagéo de algodéo. Na regido,
se produz o melhor algodéo do Brasil, tipo «fibra
longa». Todavia a sua produgao é exportada.

Mas ha um «deficit» de agua que castiga a
regido colocando-a na area do «Poligono das Se-
cas», do Nordeste brasileiro. A inteligente estra-
tégia adotada para contornar a situacgao foi a cria-
¢ao de uma rede de acudagem, principalmente de
pequeno porte. E conhecida a afirmativa de que o
agude esta para o Caico, como o dique esta para a
Holanda.
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Colocariamos ainda o forte artesanato, que
possibilita a melhoria de renda, principaimente da
mao-de-obra feminina.

AS PERSPECTIVAS EM FACE DO DESEN-
VOLVIMENTO — A definigao oficial do Governo
Estadual da zona econémica de Caicd, no nosso
entender, se sobressai pelo tecnicismo, até certo
ponto elaborada em gabinetes e longe do calor
humano local. A figura do homem da regido, tra-
balhador e dindmico, constitui um ponto altamen-
te positivo e alentador e mereceria um melhor
dimensionamento. Se a geografia fisica apresenta
a natureza seca, por outro lado, da forgas ao ho-
mem para vencer as intempéries.

Inclusive colocariamos a Universidade ao
nivel da dimensdo dos aspectos humanos, pois
promove a criagao de novas mentalidades face ao
progresso. Valida é a Universidade, € poderiamos
considerar como a grande for¢a motora do desen-
volvimento — em toda a sua dimensao — em Cai-
c6. Mas, falta a essa Universidade ainda um di-
mensionamento maior, com identificagado e visao
local, pois podera correr o perigo de estar a prepa-
rar mao-de-obra, qualificada, para migrar. Depois
de 5 ou 6 anos de funcionamento e ja com o «cam-
pus» definitivo em construgao, nos parece oportu-
no uma reflexdo profunda sobre 0 seu papel. Re-
ver para aprimorar. Aprimorar € aperfeigoar para
trazer realmente o avango da técnica, através do
proprio homem da regido. No nosso entender, a
validade da Universidade sera mais profunda em
fungao da dinamica regional.

Outra perspectiva que abordariamos € a pro-
pria cidade de Caicé, que, dado ao seu relevante
papel e fungao, ja deveria receber um tratamento
prioritario das esferas governamentais, principal-
mente do ambito federal. Como n&o é reconhecida
como uma cidade de porte médio, limita enorme-
mente o aporte de recursos financeiros para o
desenvolvimento urbano. Assim, a edilidade local
é igualada tecnicamente a um nucleo de 3 a 4 mil
habitantes, nas disputas dos recursos. Tivemos o
cuidado de analisar os documentos oficiais do
Ministério do Interior e verificamos que Caico se
enquadra perfeitamente como uma das chamadas
cidades de porte médio brasileiro. E assim o é de
fato, e ndo de direito. O reconhecimento governa-
mental nos parece um dos aspectos de fundamen-
tal importancia.

Quanto a mao-de-obra, verifica-se que é utili-
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ARTIGO

zada a feminina na produgao artesanal. A mascu-
lina se ressente de oportunidade de emprego.
Dai, em municipios como Jardim de Piranhas,
Serra Negra, Ouro Branco, etc., ser comum a emi-
gragao, principalmente dos jovens, para o Cen-
tro/Sul do Pais. Ha uma unica experiéncia na re-
giao, com uma industria de confecgbes, localizada
em Jardim do Seridd. Mas, na realidade, a indus-
trializagao ainda nao chegou. Somos daqueles que
nao igualamos industria a desenvolvimento, pois
colocamos no seu justo lugar de ser um dos instru-
mentos do crescimento econémico. Mas, como o
desenvolvimento se caracteriza pela globalidade
das situagbes, a industria ndo pode ficar ausente.
Para as fabricas chegarem a Caico, faltam ainda
maiores estimulos e incentivos.

Por outro lado, o artesanato se apresenta al-
tamente positivo. Sua especializagao se prende a
confecgbes em tecidos, com ricos trabalhos bor-
dados e merecedores dos maiores elogios. Bem
gque o artesanato poderia se aliar ao turismo. Arte-
sanato/turismo se revelam importantes no Cari-
be, na Espanha, em Portugal, etc. Mas, ainda nao
foi descoberto em Caica.

A parte agricola se encontra oficialmente di-
namizada pelos chamados projetos «Sertanejo»,
programa «Polonordeste», etc. Sao filosofias cor-
retas. Como conteudo, pouco ha o que se acres-
centar. Todavia, se colocado na pratica, traria
uma verdadeira transformagao agricola com a es-
trutura fundiaria que lhe é favoravel. Mas, os
planos pecam pela burocracia e gastos excessivos
das atividades-meios. Muitos agricultores véem
somente como um servigo a mais.

DESENVOLVIMENTO DO DESENVOLVI-
MENTO — Parece ser o 6bvio afirmar que somen-
te através dos recursos de fora a serem injetados
trariam o desenvolvimento para a regiao de Caicé.
Na realidade, necessarios se torna registrar, dada
a impressao que se tem de que a regido, nos ulti-
mos anos, ndo vem recebendo as atengbes que
merece.

A cidade mais fortalecida, reconhecida como
de porte-médio; a Universidade redimensionada
no seu papel; o comego da industrializagao; a agri-
cultura com mais incentivos e menos papeis; etc.
Sao aspectos que, nos parece, acelariam o desen-
volvimento do desenvolvimento.

Para isso, a regiao de Caico tem o essencial: o
valor humano de seu povo.
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DIREITO ECONOMICO

Ney Lopes de Souz:

DIREITO E ECONOMIA (2)

Nas especulagdes doutrindrias sao feitas dis-
tincdes entre o direito da economia e o direito eco-
ndmico. O primeiro, como nogao descritiva e de-
signativa de conjunto diversificado de regras de
direito aplicaveis as atividades econdmicas. O
direito econémico, contrariamente, teria nogao
qualificativa, visando a uma integragao interdisci-
plinar, podendo chegar, inclusive, a transforma-
¢ao daregra de direito.

Do ponto de vista metodoldgico, as distingdes
referidas em nada alteram o cerne desse ramo au-
ténomo do direito, sendo simplesmente variages
terminoldgicas, sem maior sentido pragmatico ou
mesmo cientifico. O fundamental no relaciona-
mento do direito com a economia € a concepgao
de condicionamento reciproco entre as duas cién-
cias, emergindo a tematica apreciada pelo socia-
lista KARL RENNER, relativa a revolta dos fatos
contra os codigos. Assiste inteira razao ao Mestre
ORLANDO GOMES, quando chama a atengao
para a circunstancia de que o direito e a economia
vistos e acompanhados ‘‘em movimento, distan-
ciam-se e se aproximam, influindo-se mutuamen-
te. Seria estulta, porém, a suposi¢ao de que esse
divércio entre a lei e o fato corresponde a uma
dissociacdo em virtude da qual o Direito e a Eco-
nomia deixassem de se condicionar reciprocamen-
te. No bojo do desenvolvimento, perduram as
ligagbes, se relacionados os institutos juridicos ao
todo, sem isola-los arbitrariamente’’.

A necessidade de regéncia da vida econémi-
ca, notadamente da produgdo e circulagao das
riquezas, gerou a necessidade de disciplinamento
juridico do fato econémico, constituindo esse as-
pecto verdadeira revolugéo na histéria do Direito,
da mesma forma que Newton, Galileu e Einstein
revolucionaram as concepgdes da Fisica.
HERBERT BUTTERFIELD (in ‘*As origens da
Ciéncia Moderna’’), analisando as revolugdes fun-
damentais das ciéncias, aponta um processo que
as envolve ‘‘utilizando a mesma porgao de dados,
como dantes, mas colocando-0s num novo siste-
ma de relagdes entre si, dando-lhes uma estrutura
diferente’’. Nao se precisa perquirir cientifica-
mente a Fisica ou a Quimica, para chegar-se a
conclusao de que tal aforisma aplica-se inteira-
mente aos contrastes entre o Direito, comparado
ao fato econémico, antes e depois do primeiro con-
flito mundial.

“‘O Direito e a Economia convivem na vida
social, dentro de uma unidade indissoluvel, sem

que se possa afirmar que um seja causa do outro’’
(STAMLLER). Os periodos de transigao econémi-
ca, social e politica podem envolver aparentes
atrasos do Direito, o que, entre tanto, vem sendo
acompanhado cientificamente, desde o inicio do
século, denotando ‘‘todas as preocupagdes de
adapta-las aos fatos, mediante revisdo que atin-
giria os préprios conceitos juridicos decantados do
século X1X. Perceberam os pioneiros desse movi-
mento revisionista que se iniciava novo estagio
social desencadeado pela consolidagao do indus-
trialismo, ja entdo atravancado num ordenamento
juridico inapto ao desempenho de sua fungao so-
cial propria’’.

A projegao compulséria do direito sobre os
fatos econdmicos nao deriva da causalidade entre
os fendmenos juridicos e econémicos, ‘‘pois todas
as transformagdes da Economia repercutem sobre
a vida social, originando novos fenémenos so-
ciais’’, e, em conseqiiéncia, tornando necessaria e
indispensavel a intervengdo do Direito, sem que
isto signifique causalidade, mas sim, urgéncia de
ordenamento juridico para fins absolutamente es-
senciais ao homem e a sociedade.

O Direito transcende ao dado econémico, em-
bora em seus institutos basicos, permanega inse-
rido, direta ou indiretamente, conteudo econémi-
co, tendo em vista estarem as normas a servigo da
realizagio do justo, no ambito socio-econémico.
Com propriedade preleciona ALBINO DE SOUZA
que

“‘por outro lado, devemos situar de uma vez,
0 que nos parece ser justamente considerado Di-
reito Econémico, a fim de melhor trilharmos o
caminho que vamos tentando seguir. Tomamos a
idéia de Direito em seu sentido mais préprio. E
esse Direito Econémico estara inevitavelmente li-
gado ao objetivo da realizagdo do justo, poden-
do-se por isto mesmo, aproximar indefinidamente
do conceito do justo econdmico, sempre que o sen-
tido politico da justica tenha sido salvaguardado e
que o conceito ECONOMICO também se tenha
aproximado das ultimas manifesta¢des das neces-
sidades humanas, no ambito individual e, espe-
cialmente, no social’’.

* CONSULTAS & SUGESTOES

Podem ser enviadas para o Escritorio especiali-
zado em Direito Econémico — ADVOCACIA — a
rua Jundiai, 430 — Fones: 222-1226 — 222-2483
— Natal, RN, Brasil — CEP 59.000.



Galvao Mesquita Ferragens S/A

Casa Lux S/A

Rua Dr. Barata, 217/219 — Fones: 222-2968, 222-2983, 222-4145, 222-4142 e 222-2819
Rua Dr. Mario Negocio, 1451 — Fone: 222-2149 — Rua Segundo Wanderley, 651 — Fone: 222-2850
Rua Dr. Barata, 194/200 — Fones: 222-0048, 222-2785 e 222-3008 — Rua Amaro Barreto, 276
Fone: 222-1500 — Av. Rio Branco, 643 — Fones: 222-2841 e 222-3034.




___ Vocé temuma

idéia totalmente errada
sobre economia no

transporte urbano de carga.

Xombl Furglo - peso préprio: 1085 kg

A verdadeira economia de
um veiculo comercial ndo se limita ao
tanque de gasolina.

Para operar com lucro no tréfego
infenso e congestionado dos grandes
centros, um veiculo, antes de tudo,
ndo deve carregar peso morto.

A Linha Kombi apresenta a melhor
relogGo peso/carga dentro da faixa

dos comerciais leves: fransporta cerca
de 1 quilo de carga itil para cada quilo
de peso préprio, enquanto que os
concorrentes s6 conseguem carregar
meio quilo de carga para cada quilo
de peso préprio. Isso significa que a
Linha Kombi tem aproveitamento
integral do sua capacidade em cada
viagem.

Gragas ao seu famanho compacto,
codao veiculo Kombi permite
manobras rapidas em pdtios de cargo
e descorgo, estacionamento em
f.)equenos vagos e facilidode de circu-
agdo no trafego urbano.

Em percursos didrios entre 100 e
300 km, a Linha Kombi representa a
melhor op¢do para entregas a domici-
io ou reposi¢do de estoques de seus
Clientes.

Os modelos Kombi podem

transportar 12 fogées de 4 bocas,

24 aparelhos de TV a cores de 207,

10 maquinas de lavor para 6 kg,

8 geladeiras com freezer, 800 litros

de leite, 600 frangos de 11/2 kg, 180
perus de 5 kg, 1.600 queijos de 1/2 kg,
25,000 magos de cigarros, 18.000
ovos, 5.500 picolés, etc., efc...

A versafilidade da Linha Kombi
oferece sempre o modelo mais
adequado para coda uso e cada
necessidade.

Os detalhes de construgao de todos
as versdes da Linha Kombi,
especialmente o posigao da cabina,
permitem maior aproveitamento do
compartimento de carga, possibili-
tando uma distribuigdo homogénea
do peso sobre os eixos. Nenhum
outro veiculo da sua categoria
transporta 1 tonelada de carga Uil

Agora, faga os cdleulos. Menor
prego de compra entre os veiculos de
sua closse. Mecanica YW. Baixo
consumo e manutengdo simples.
Durabilidade. Menor depreciagdo.

Some tudo isso e vocé comprovarg
que a Linha Kombi tem o menor custo
operacional no fransporte urbano
de carga.

A marca que conhece

\Ww/ o nosso chéo.
Garanta 0 combusiivel da amanhé. Respeita 0a 80,

MARPAS S. A. Av. Tavares de Lira, 159 — Fone: 222-0140

REVENDEDORES Rua Presidente Sarmento, 592 — Alecrim

AUTORIZADOS
Dist. de Automoveis SERIDO S. A. Av. Salgado Filho, 1669 — Fone: 231-2212



