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Aos Leitores

Nesta edicdo, RN/ECONOMICO aborda dois grandes
temas: a pecuaria potiguar e a conjuntura econémica da regiao
Oeste do Estado, representada pela sua principal cidade, Mosso-
ré6. Coordenaram estes trabalhos 0s jornalistas Luciano Herbert
(pecuaria), Manoel Barbosa e Rogério Cadengue (Mossoro).
Acreditamos que, com o material informativo aqui contido, esta-
mos entregando ao Assinante da revista dois verdadeiros docu-
mentos que por bastante tempo serédo indispensaveis a quem
pretenda estudar e conhecer arealidade nas duas areas da nossa
economia.
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DISTRIBUIDORA POTIGUAR
SE AMPLIA EM MOSSORO

A Distribuidora de Bebidas Poti-
guar, que ha 15 anos distribui os
produtos Brahma para todo o Rio
Grande do Norte, inaugurou suas
novas instalagdes na cidade de Mosso-
16, englobando num sé prédio todos
os seus depdsitos e mais o seu
escritério. Até dezembro, esta empre-
sa também terd prédios proprios nas
cidades de Currais Novos, Ceara
Mirim e Eduardo Gomes, sendo que
este Gltimo municipio passara a aten-
der todo o grande Natal. Em apenas
12 meses, a venda dos produtos
Brahma no Estado cresceu em torno
de 100 por cento, o que anima Jaime
Peixoto, diretor da Distribuidora Poti-
guar, a acelerar o ritmo de expansao
da sua empresa.

CODIF AMPLIA
INSTALACOES

A CODIF, firma do comércio que
hoje lidera o comércio especializado
de ferramentas em Natal, estd am-
pliando as suas instalagdes da rua
Frei Miguelinho. José Alberto Novaes
Barbosa, diretor-administrativo desta
empresa que mantém filiais em varias
capitais do Nordeste, informa que com
a ampliagao passara também a diversi-
ficar os seus estoques, passando a
trabalhar com toda a linha de produtos
para alta e baixa tensdo. A préxima
meta & ingressar no ramo de materiais
para construgao em geral.

200 MIL PESSOAS
VISITARAO FENORT

A Ill Exposicdo Nacional de Gado
Guzera e Il FENORT, cuja abertura
estd marcada para 8 de outubro, no
Municipio de Eduardo Gomes, devera
receber um afluxo de visitantes da
ordem de 200 mil pessoas (em 1977,
mais de 150 mil pessoas percorreram
o Parque Aristéfanes Fernandes). To-
da a coordenagao da promogao esté a
cargo da Dumbo Publicidade. Por
outro lado, durante a FENORT havera
a 1 Exposicdo Internacional de Caes,
promovida pelo Kennel Clube Norte-
Riograndense. A respeito da Exposi-
cao de Gado Guzerd, sabe-se que
mais de 500 animais de todo o Pais ja
estado inscritos.

CAIXA ECONOMICA
SE INTERIORIZA

Antes do fim deste ano a Caixa
Econémica Federal estara inauguran-
do as primeiras de uma série de dez
filiais que estdo sendo instaladas no
interior do Rio Grande do Norte. Ja
foram inclusive escolhidos os futuros
gerentes das agéncias das cidades de
Acu, Santa Cruz, Caicd, Currais No-
vos e Macau. Francisco Miranda,
gerente-geral da CEF para o Rio
Grande do Norte ja esta cuidando das
providéncias para a realizacao de um
grande concurso piblico para pre-
enchimento dos quadros das novas
filiais.

JOAO MELO
MAIS _
MOSSORO

O industrial Jodo
Melo, diretor da firma J. Melo Indiis-
tria e Comércio Exportacédo Ltda. (3,5
milhdes de délares de produtos expor-
tados este ano), estd inaugurando
mais uma fabrica em Mossord, desta
feita para beneficiamento da castanha
de caju. Ao ato estardo presentes as
mais importantes autoridades do Esta-
do. Vale a pena ler, nesta edicao,
reportagem sobre este grupo empresa-
rial.

POTYCRET INVESTE EM
MAOUINAS E PLANEJA
SUA RELOCALIZAGAO

A Potycret Produtos de Con-
creto Ltda. estd investindo quase
Cr$ 10 mil na aquisicdo de novas
maquinas para o seu setor de brita-
gem, com o que amplia a produgao de
5 mil para 15 mil metros cibicos. Tu-
do isto faz parte de um projeto de
expansao da empresa, que inclusive ja
adquiriu uma &rea de 110 mil metros
quadrados no setor industrial de
Eduardo Gomes, onde serao construi-
das instalages fisicas com cerca de 20
mil metros quadrados de &rea coberta.
Bernardino Meireles, diretor da Poty-
cret, informa que sua industria ja
atende ndo s6 a area de influéncia de
Natal, mas também estad presente em
Mossord e ja comega até a atingir o
mercado cearense.

NOVAS TENDENCIAS
DA INDUSTRIA DO GESSO

Mario Rosado, diretor da Empresa
Industrial Gesso Mossoré hoje a
maior produtora nacional de gesso
calcinado, com 5 fabricas funcionando

acaba de regressar de uma viagem
de 20 dias & Alemanha e a Franga,
onde, a convite de industriais daqueles
paises, tomou conhecimento de novas
tecnologias empregadas na produgao
especialmente do gesso sintético.
Além de ver méquinas e processos,
ele encaminhou assuntos do interesse
da sua empresa e ja regressou a
Mossoré.
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MAISA PRODUZIRA QUATRO
MIL TONELADAS DE SUCO

Na préxima safra de caju a MAISA

Mossoré Agro-Industrial S/A ja
produzird nada menos do que quatro
mil toneladas de suco de caju, ou seja,
quase 10 milhdes de garrafas, que
serdao comercializadas em todo o Pais
e até exportadas. No entanto, esta &
apenas a quinta parte do que a
empresa produzira em 1984, quando
da implantagdo total do seu projeto.
Envolvida também com pecuéria, com
inGmeras experiéncias agricolas e,
nesta fase, com a industrializagao das
matérias-primas que ela mesmo pro-
duz, a MAISA ja realizou investimen-
tos no seu projeto que, a pregos de
hoje, ultrapassariam a casa dos
Cr$ 800 milhdes.

RN/ECONOMICO DIRA QUAIS
SAO AS MAIORES EMPRESA

Na sua préxima edigdo, a revista
RN/ECONOMICO publicara a relagao
das maiores empresas do Rio Grande
do-Norte, com base nos dados sobre o
pagamento de Imposto sobre Circula-
¢do de Mercadorias. Serdo relaciona-
dos os 150 maiores contribuintes do
Estado.

PROEX LANGARA
CENTRO ODONTO-MEDICO

Comemorando os seus dez anos
de funcionamento, a PROEX — Pro-
jeto e Execucdo de Engenharia Ltda.,
vai langar em outubro o primeiro
edificio destinado especificamente a
consultérios médicos e odontolégicos.
Trata-se do Centro Odonto-Médico,
que teré dez andares, 80 conjuntos de
salas, 6 laboratérios, salao para con-
vengdes, aléem de 24 lojas no andar
térreo, que serdo ocupadas pelo co-
mércio especializado. O prédio, que
ficara localizado & rua Joaquim Ma-
noel, no bairro de Petrépolis, devera
ser construido no prazo de um ano e
meio. Embora nao tenha sido iniciada
a venda das salas, ja existe uma
acentuada procura. Este & um empre-
endimento cujo @xito ja esta assegura-
do.
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GUARARAPESE A
EMPRESA DO ANO

Através da escolha comandada
pela revista Exame, do grupo Visdo,
as Confeccées Guararapes S/A foram
consideradas a Empresa do Ano de
1978. Nevaldo Rocha, presidente da
Guararapes, convidou algumas autori-
dades e jornalistas do Rio Grande do
Norte para comparecerem 2 solenida-
de do dia 29, em Sao Paulo, quando a
sua empresa recebeu homenagem
especial dos patrocinadores da esco-
lha. Marcelo Fernandes, diretor de
RN/ECONOMICO, representou esta
revista no ato.

CONSTRUGAO CIVILE
A CIDADE SATELITE

As principais liderangas da indis-
tria da construgao civil do Rio Grande
do Norte j4 comegam a se preocupar
com as perspectivas do mercado no
ano de 1979. O engenheiro Luiz
Arnaud Flor, diretor da Construtora
Rebelo Flor, fazendo uma anélise das
perspectivas, afirma que haveré oscila-
¢des que, sem divida, deverdo ser
compensadas pelo volume de obras a
serem iniciadas pelo INOCOOP, citan-
do o caso especifico da chamada
Cidade Satélite, considerada uma ne-
cessidade fundamental para minorar o
sério problema de deficit habitacional
natalense.

CRIADA ASSOCIAGAO
DOS REFLORESTADORES

Foi criada este més a Associagcdo
das Empresas Reflorestadoras do Rio
Grande do Norte, congregando quase
uma centena de empresarios com
interesses nessa atividade econdmica
hoje estimulada com linhas especiais
de crédito pelo Governo Federal. Na
presidéncia da entidade estd Alinio
Azevedo.

DESTILARIA ESTIVAS
JA ESTA OPERANDO

Entrou em funcionamento a partir
do dia 25 deste mé&s a primeira
destilaria de &lcool anidro do Rio
Grande do Norte, implantada pelo
grupo que dirige a Usina Estivas S/A.
Conforme declara Murilo Tavares,
diretor do grupo, foi investido no
empreendimento a soma de Cr$ 45
milhdes. A diretoria produzird nessa
primeira fase de funcionamento 70 mil
litros de alcool por dia.

DIRETORES DE CURTUME
RETORNAM DA EUROPA

Jodo Coutinho da Motta e Genei-
de Urbano, diretores de J. Motta
Industria e Comércio S/A, retornaram
no inicio deste més de uma viagem de
negécios & Europa, onde participaram
em Paris e Milao de feiras internacio-
nais de couro. Afirma Jodo Motta que
essas promogdes sdo de grande im-
portdncia para sua empresa, que
atualmente ja& vende no mercado
externo mais de 30% da sua produgao
de couros beneficiados.
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E possivel que os defensores intransigentes
e os menos esclarecidos afirmem que tudo é
uma natural decorréncia da conjuntura econd-
mica brasileira, que nos (ltimos anos esta
seriamente abalada pela inflagdo e por um sem
ntmero de medidas oficiais que, sem maiores
resultados, vém sendo postas em pratica no
intuito de disciplinar o quadro geral da econo-
mia. No entanto, o fato é concreto e indiscuti-
vel: nunca o Estado do Rio Grande do Norte
sofreu uma estagnacdo tado acentuada como no
atual Governo. Estagnacao que atinge todos os
campos da atividade produtiva, porém com
maior violéncia a agricultura, da qual depen-
dem 60 por cento da populacdo. O incremento
do setor, depois de 1975, estd em torno de
apenas 0,5 por cento ao ano, enquanto o
contingente populacional rural cresce a um
indice de 1,1 por cento; em nlimeros absolutos,
se verifica inclusive um decréscimo no volume
da producao anual de quase todos os produtos
béasicos do setor priméario, como o algodao, ‘os
cereais, o sisal, a mandioca, e outros.

Esta grave realidade — ignorada ou sim-
plesmente eliminada das preocupagdes dos
nossos homens piblicos — esta provocando a
aceleracdo do @éxodo rural para as cidades de
Natal e Mossor6, ja irremediavelmente afetadas
pelo cancer das favelas (em Natal ja existem
mais de 25 mil casebres). O desemprego em
massa, a marginalizacdo, a violéncia, o abando-
no a infancia e tantos outros males sociais de
repercussao imprevisivel comecam a ser enca-
rados como ‘coisas normais’ enquanto as
solucbes corretas desses problemas ficam a
cada dia mais distantes. O estado de pobreza
aguda do povo estd ficando mais abrangente
pois nao surgem em ndmero necessario as
oportunidades de trabalho e de renda.

Nos quatro anos desse Governo — a
despeito de ter sido criada uma Secretaria de
Estado para cuidar dos assuntos da industria e
do comércio — nao da para se contar quatro
empreendimentos empresariais de importancia
postos em funcionamento no Rio Grande do
Norte. Nao fossem os projetos legados a atual
administracdo pelo ex-governador Cortez Pe-
reira, pouco teria sido realizado, pois a falta de
criatividade tem sido a marca registrada dos
érgaos e das pessoas que, hoje, comandam a
politica de desenvolvimento econdmico do
Estado. Nao tendo surgido novas industrias
depois de 1975, mesmo que as antigas tenham
apresentado alguma expansdo, o niéimero de
empregos criados por elas ndo da para atender
as necessidades de uma populacdo urbana que
(nos casos de Natal e Mossord) cresce a um
ritmo de mais de 6 por cento ao ano.

O Governo nao sé emperrou o processo de
industrializacdo, ao deixar de estimular a
implantacdo de novas indistrias, como prejudi-
cou os planos de expansao dos empresarios ja
atuantes no Rio Grande do Norte. Observe-se o
caso especifico das firmas construtoras, cujos
dirigentes de muitas delas foram — logo nos
primeiros dias do atual Governo — alcunhados
de ineficientes, de iniddneos e de desonestos,
fechando-se -lhes as oportunidades de traba-
lharem para a administracdo estadual. Estas
mesmas construtoras estao atravessando todo o
periodo governamental que se encerra em
1979 sem construir uma Gnica obra para o
Estado, embora estejam prestando seus exce-
lentes servicos a instituigdes oficiais da mais alta
seriedade, como a Universidade Federal do Rio
Grande do Norte, o DNER, o Banco do Brasil,
o Banco Nacional da Habitacdo, a Caixa
Econdmica Federal, o SFSI, o SENAI, o
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SESC, os Governos dos Estados vizinhos, as
Prefeituras, etc. E, enquanto isto, as obras
locais vao sendo entregues a firmas de fora,
algumas das quais nem tiveram sequer a
capacidade técnica e financeira para cumprir os
contratos que assinaram, o que, no fim,
representou vultosos prejuizos para o erério.
Tudo isto sem falar no mal que faz & nossa
economia a entrega de obras a empreiteiros de
outros Estados, pois esta atitude significa tirar
daqui um dinheiro que deveria circular aqui
mesmo, gerando mais circulacdo de mercado-
rias, mais renda para a populacdo, mais
impostos para o proprio Estado.

A coisa nio termina ai. Existe também o
desinteresse pela sorte do nosso comércio. A
cada dia aumenta o nimero de comerciantes
de Recife e até do Sul do Pais vindo quase que
monopolizar as concorréncias promovidas pela
Secretaria de Administracdo do Governo (&
esta Secretaria que centraliza as compras das
demais reparticdes publicas). Tudo porque
houve, logo em 1975, a providéncia de
desativar uma Lei que, sem nenhum prejuizo
para o Estado, dava prioridade as empresas
locais, ndo s6 no caso de preco idéntico, mas
até o montante da diferenca do ICM. Isso
porque se sabe que quando uma empresa de
fora efetua alguma venda para o Rio Grande do
Norte ela recolhe todos os impostos referente a
essa operacao no Estado de origem, enquanto
que a local paga o tributo aqui, o que confirma
que mesmo comprando ao comércio daqui por
um preco até um pouco maior, ainda assim a
diferenca do ICM implica em vantagem para o
Governo. Com a revogacao da norma, que s6
beneficios oferecia & nossa comunidade, o
comércio natalense estd tendo uma queda
notavel no seu faturamento pois o0 Governo —
que & um grande comprador — bandeou-se
para outras pracas, nao se sabe bem porque.

Outros gestos de desatencdo para com o
nosso futuro econ®dmico, outras medidas de
desprezo e de indiferenca pela sorte dos nossos
empresarios, outras afirmacdes até de descon-
fianca na iniciativa privada poderiam ser

cansativamente enumeradas para provar com
fatos e niimeros que o atual Governo Estadual
nos empurra para a estagnacao e a incerteza. E
para que nao aleguem que estamos apenas
jogando com palavras, citamos de relance
alguns itens do desacerto administrativo, aos
quais depois voltaremos com mais profundi-

dade:

1) a frieza com que o Governo encarou o
problema do encerramento dos prazos de
isencio parcial do ICM para o parque industrial
potiguar, que a partir deste ano deixa de contar

com qualquer tipo de incentivo fiscal no ambito
do Estado:

2) o esvaziamento inexplicavel a que foram
conduzidos os poucos érgdos governamentais
que realmente ajudavam o nosso empresaria-
do, dentre os quais o Banco de Desenvolvi-
mento do Rio Grande do Norte S/A;

3) a onda estatizante que esta fazendo
proliferar sociedades de economia mista deses-
truturadas, sem fins muito claros, que até o
momento tém servido apenas como fontes de
empreguismo (empreguismo que beneficia cu-
mulativamente os proéprios secretarios de Esta-
do), sendo que muitas delas ndo passam de
sumidouros de recursos oficiais. Algumas des-
sas empresas publicas se propdem a exercer
atividades em areas onde ja existem grupos
particulares trabalhando;

4) a progressiva elevacdo da divida do
Estado, bem como a alienacdo do patrimdnio
pblico (no caso, as acdes da Petrobras, os
hotéis), foram os meios encontrados pelo atual
Governo para que as financas ptblicas manti-
vessem algum equilibrio e até para que algumas
obras pudessem ser construidas pela adminis-
tracao.

Depois desta leitura, é provavel que uma
ponta de perplexidade tome conta dos leitores,
até porque a propaganda oficial diz exatamente
o contrario do que aqui esta dito. Pois sim!

Pobre do Estado se tiver a sina de enfrentar
outro periodo tao sombrio.

Marcos Aurélio de Sa
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Politica

Nunca houve
tanta divisao

O grande acontecimento politico do Rio Grande do Norte continua sendo
o acordo Aluizio Alves-Tarcisio Maia, com o objetivo imediato de reeleger

o senador Jessé Freire. Mas o assunto principal é a quase indiferenca

com que o0 povo recebeu a volta de Aluizio a praga publica, mesmo ainda
com os seus direitos politicos suspensos. Nesta matéria, o redator politico
de RN/ECONOMICO apresenta um quadro geral da situagio no Estado e

diz quais sdo as chances de Jessé e de Radir Pereira.

Muito embora as figuras sejam
as mesmas ¢ os métodos de agdo
continuem inaltcrados, o quadro
geral da politica partiddria do Rio
Grande do Nortc mudou sensivel-
mente nestes dois ultimos mescs,
alids como foi previsto na edi¢do de
junho do RN/ECONOMICO. Velhos
desafetos se deram as maos; velhos
amigos se distanciaram; ddios anti-
gos afloraram de novo; e até se
procurou — diante da quase total
indiferenga popular — se restabe-
lecer o clima emocional dos anos 60.
S6 que agora a realidade é bem ou-
tra e certos politicos nao sabiam.

O fato mais importante dos ulti-
mos tempos continua sendo, sem a
menor sombra de ddvida, o famoso
acordo Aluizio Alves-Tarcisio Maia,
cujo proximo objetivo é reeleger
Jessé Pinto Freire para o Senado.
E a esse fato se aduz a volta espeta-
culosa do ex-governador cassado
Aluizio Alves as pragas piiblicas do
Rio Grande do Norte, num desafio
(permitido) a Revolugdo de 31 de
margo.

Imaginada ao que parece pelo
governador Tarcisio Maia como a
dnica formula capaz de garantir a
vitéria de Jessé Freire em 15 de
novembro, o retorno de Aluizio
Alves aos palanques nao surtiu, em
verdade, os resultados sonhados.
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agrado das liderangas tradicionais

O entendimento de Tarcisio Maia com Aluizio Alves nao foi do
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Ainda assim, o episodio serve para
confirmar o seguinte raciocinio, ex-
ternado por um experimentado poli-
tico militante: se Jessé for eleito,
o grande vitorioso serd o ex-gover-
nador Aluizio Alves; se Jessé for
derrotada, o grande perdedor
chamar-se-a Tarcisio Maia, que por
sinal sempre se autodefiniu como
mau politico.

O FIM DOS PARTIDOS —
Anunciando prematuramente O ex-
terminio dos atuais partidos, e justi-
ficando a unido com Aluizio Alves
como uma prévia formag¢do de uma
futura grande agremiacdo politica,
os homens do esquema do gover-
nador Tarcisio Maia s6 se deram
conta muito tarde de que essa estra-
tégia ndo agrada a maioria das lide-
rancas tradicionais. Isso gerou uma
divisio ainda maior dentro da
ARENA e do préprio MDB. Na
ARENA, as tunicas liderangas que
tém votos — Dinarte Mariz e a fami-
lia Rosado — se rebelaram e nio
moverdo uma palha para ajudar
Aluizio Alves a recupcrar o comando
politico do Estado. Isto porque se
constituem em inimigos irreconci-
lidveis do ex-governador cassado,
a quem devem derrotas eleitorais,
agressoes morais e um indestrutivel
antagonismo. E, no caso dos Rosa-
dos, acresce-se o sentimento de
traicdo que eles nutrem por Tarcisio
Maia, por conta do seu veto ao nome
de Dix-huit Rosado para sucedé-lo
no governo estadual. No caso do
MDB, por nao aceitarem passiva-
mente o acordo, nomes de evidéncia
como Agenor Maria, Carlos Alberto,
Odilon Ribeiro Coutinho, Francisco
Rocha. Roberto Furtado e, por dlti-
mo Radir Pereira, resolveram for-
mar uma dissidéncia contra a familia
Alves, saindo pois em faixa prépria
com candidaturas que tém contado
com muito apoio e simpatia popular.
Sem falar, ainda, que outro ex-
governador, também cassado, Cor-
tez Pereira — que nunca se isolou
dos fatos politicos — esta usando e
vai usar ainda mais o que lhe resta
do seu poder de arregimentagao
para tentar somar votos para o seu

O ex-governador Cortez Pereira néo ficara de bragos cruzados
nesta campanha eleitorai.

O senador Jessé Freire tem no governador Tarcisio Maia o seuy
apoio mais forte.
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O senador Dinarte Mariz nao
movera uma palha para
beneficiar Aluizio Alves.

primo Radir Pereira, pois julga com
isto que estara ajudando a derrotar
Tarcisio Maia, a quem aponta como
o responsdvel pela sua cassagao.
Cortez Pereira, que tem muitos ami-
gos no interior do Estado onde cons-
truiu 2.000 acgudes, vai iniciar uma
peregrinagdo pelos 150 municipios
pedindo votos para o seu filho Cortez
Jinior, candidato a deputado esta-
dual pela ARENA.

A SITUACAO DE JESSE — O
senador Jessé Freire é candidato
por um partido que nas tltimas elei-
¢bes proporcionais teve uma maioria
superior a 100.mil votos sobre o
MDB. Pcla dgica. deveria nio ter
sentido qualquer hipotese de derrota
para ele nesta proxima eleicio. No
entanto, o scu nome estd hoje em
segundo plano nas demarches poli-
ticas, tanto podendo vir a ser um
beneficiado por um possivel bom
resultado do acordo Aluizio Alves-
Tarcisio Maia, como podendo
vir a se transformar numa vitima
inocente do também possivel fra-
casso do esquema em vigor.

Com o crescimento da movimen-
tacdo dos dissidentes emedebistas
em Natal ¢ com a insatisfacio dos
candidatos arenistas a deputado
pelo fato de ndo terem como con-
quistar o ecleitorado desta cidade,
tem-se como muito provavel a vitéria
de Radir Pereira na capital. E este
raciocinio € 16gico, pois nem a forga
da presenca de Aluizio Alves fa-
zendo um comicio no bairro das
quintas foi suficiente para impedir
que o deputado Carlos Alberto, no
mesmo dia e na mesma hora, promo-
vesse outro comicio no Alecrim,
mais concorrido do que aquele, exa-
tamente com a temdtica da conde-
nagdo do acordo.

Em Mossord, onde estd o maior
contingente eleitoral do interior, a
situacdo é semelhante: ninguém da
ARENA pede votos para Jessé
Freire e a faccio do MDB que tem
mais agressividade é a dissidente,
que apoia Radir Pereira e Francisco
Rocha para o Senado.

Na regiio seridoense, também
bastante populosa e importante em

economia,
simplicidade
e qualidade.
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Com Lajes VOLTERRANA vocé
ganha tempo e dinheiro na sua
construgao. E tem a garantia de
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estoque permanente de lajes e
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qualquer prédio eleitoral, pontifica
a lideranga do senador Dinarte Ma-
riz, especialmente na cidade de
Caicé. H4 quem tenha muitas divi-
das acerca do seu empenho em
favor do nome de Jessé Freire,
depois de tornado publico o apoio de
Aluizio Alves a ele. E, por outro
lado, a dissidéncia do MDB tem al-
guns quartéis, como por exemplo a
cidade de Currais Novos, terra de
Radir Pereira e Agenor Maria.

Ainda assim, resta no Estado
mais de uma centena de pequenos
municipios, muitos que podem ser
classificados até de ‘‘currais elei-
torais’’, que deverdo despejar uma
grande votagio no candidato are-
nista. E também deve ser levada em
conta a atuagio que Aluizio Alves
talvez ainda venha a desenvolver
a favor de Jessé Freire, pois é im-
previsivel se a massa continuard in-
diferente a ele (como vem se com-
portando), ou se se entregard aos
seus apelos carismaticos como ha
18 anos atrds.

A SITUACAO DE RADIR — Ra-
dir Pereira nunca foi um politico
brilhante, nao se destaca na arte de
falar, mas, mesmo assim, estd
lang¢ado a uma posig¢io de evidéncia
a partir da hora em que, derrotando
Aluizio Alves, conseguiu ser indi-
cado candidato a senador pelo MDB.
Passando a condenar o acordo entre
uma faccio do MDB e a ARENA
para eleger Jessé Freire, Radir co
megou a contar com a simpatia da
classe média da capital, por tradigdo
eleitora oposicionista. E a inica
alternativa de oposi¢io era exata-
mente Radir Pereira, pois até entao
se supunha que, como aconteceu
com Olavo Montenegro, Francisco
Rocha também deveria renunciar i
candidatura ao Senado, pois ele con-
seguiu vaga na chapa gragas a Alui-
zio. Rocha, porém em vez de renun-
ciar — como lhe propds e até exigiu
Aluizio Alves — partiu para abrir
mais uma dissidéncia emedebista,
fortalecendo entao o nome de Radir
Pereira. Como € a classe média
quem tem maior poder de influéncia
sobre a classe pobre que compée a
maioria absoluta do eleitorado,
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acredita-se no fortalecimento do
nome de Radir até 15 de novembro,
embora também existia quem pre-
veja o0 seu esvasiamento pela.falta
de uma mensagem mais objetiva.

E O FUTURO? — A essa altura
dos acontecimentos ja ficou em ter-
ceiro ou quarto plano a figura do
governador Tarcisio Maia, como
também a do seu sucessor Lavoisier
Maia, que depois de empreender
uma série de viagens ao interior
para contatos com prefeitos e chefes
politicos resolveu se retrair, pouco
aparecendo no noticidrio. Por eles
dois, em termos eleitorais, quem
tem falado é Aluizio Alves, hoje a
grande estrela do universo politico
governista. O préprio Jessé Freire,
que deveria ser o lider da sua pro-
pria campanha, estd ficando com a
sua imagem um tanto esmaecida
pelo brilho do ex-governador.

Do lado oposicionista ha falhas
de coordenacdo e nunca ninguém se
firma em primeiro plano: em certas
horas desponta Radir Pereira, nou-
tras o senador Agenor Maria (que
nio disputa voto) noutras Carlos

Alberto (candidato a deputado fe-
deral).

O experimentado senador Di-
narte Mariz, ji premiado com um
novo mandato de oito anos no Se-
nado e com o seu filho Wanderley
Mariz seguramente reeleito para a
Camara Federal, tem preferido
nio aparecer muito. Nas poucas
vezes que tem falado, ele nao
agrada nem a Aluizio Alves, nem
a Tarcisio Maia e muito menos a
Jessé Freire, de quem por sinal ja
previu a derrota em entrevista que
concedeu a um jornal do sul.

E verdade que os rigores da
Lei Falcio dificultam tremenda-
mente a execu¢ao de qualquer plano
politico mais ousado. A prépria men-
sagem dos candidatos chega a um
nimero muito limitado de pessoas,
pois ndo se pode usar o radio nem
a televisdo para transmitir pronun-
ciamentos. O noticidrio jornalistico,
lido apenas por uma pequena par-
cela da comunidade, ndo chega a re-
percutir satisfatoriamente. Com tan-
tos obstdculos, é realmente dificil
criar uma atmosfera de empolgagdo
e de participag¢io no meio do povo,

RECOMAPE TEM TUDO,ABSOLUTAMENTE
TUDO PARA SEU ESCRITORIO
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Os maiores

criadores
de gado do RN

Reportagem de LUCIANO HERBERT

Vencendo as dificuldades naturais da prépria regido e lutando contra uma
politica oficial que quase nada oferece em termos de apoio e incentivo,
um pequeno grupo de homens empreendedores esta transformando o Rio
Grande do Norte num Estado de pecuaria racional e desenvolvida. Nesta
matéria, mostramos quem sao os maiores criadores do RN e quem sao 0s
que se preocupam com o melhoramento dos nossos rebanhos.

Aos poucos, através de um pro-
cesso até certo ponto lento em virtu-
de das dificuldades encontradas,
todas decorrentes da falta de uma
infra-estrutura adequada para su-
portar um maior crescimento dos
nossos rebanhos, a pecudria do Rio
Grande do Norte vai assumindo um
lugar, senio de destaque nacio-
nal — o que é praticamente impossi-
vel levando-se em conta as condi-
¢oes financeiras dos nossos criado-
res e a propria pobreza da regiao
esquecida pela maior parte das
autoridades — pelo menos no dmbi-
to nordestino.

Apesar da inexisténcia de dados
mais atuais, principalmente no Ins-
tituto Brasileiro de Geografia e Es-
tatistica — IBGE, conversando-se
com os pecuaristas do Estado ja
se sente que houve uma mudanga de
mentalidade muito grande; que no-
vas € modernas técnicas ja estdo
sendo implantadas nas grandes fa-
zendas; e que os planteis, beneficia-
dos por todo esse avango tecnoldgi-
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€0, ja tomou um impulso e hoje ¢
bastante superior ao de 1975 que foi
registrado no Livro da Produgio
da Pecudria Municipal publicado
pelo IBGE.

RACAS PREFERIDAS — Existe
um empenho especial dos criadores
do Rio Grande do Norte em deter-
minar e encontrar a raga bovina que
consiga uma melhor adaptagio as
nossas condigdes climaticas. Segun-
do fontes ligadas diretamente a
pecudria no Estado, como € o caso
do criador Sidney Marques Fonseca,
““hd um ano e meio aproximadamen-
te existia uma tendéncia muito gran-
de do fazendeiro preferir o gado
zebuino, de corte. Houve, entdo, a
introdugdo de ragas européias como
0 gado schwyz e o holandés, que
sdo mais leiteiros "

Um dos melhores plantéis do
Estado, como era o caso do de Arnor
Francisco, de Sio José do Mipibu,
teve de ser praticamente desfeito.
O motivo: era um gado Indu-Brasil

que ndo encontrava mais a comercia-
lizagdo adequada e desejada. O
maior plante! do Estado, que é de
propriedade de Anténio Soares da
Rocha, localizado na Fazenda Adisa,
no municipio de Taipu, era até
recentemente composto na sua gran-
de maioria de gado Nelore. Agora,
depois do seu proprietirio ter em-
preendido algumas viagens ao Esta-
do de Minas Gerais para a aquisi¢iao
de novas matrizes e novos reprodu-
tores, o rebanho esta bastante mes-
clado com ragas européias.

No litoral, na regido do Grande
Natal, o dominio é da raca holande-
sa. Nas demais regides a prefe-
réncia passa para a raga schwyz,
simplesmente por ser uma rag¢a mais
resistente, suportando trangiiila-
mente os periodos de seca.

No entanto, a tendéncia, segun-
do a grande maioria dos criadores,
¢ adotar nos seus plantéis uma raga
que seja mista, isto é, que sirva
para o corte, produzindo carne
suficiente para o abastecimento

.
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do mercado, como também o leite.
E para que esse objetivo seja
alcancado com uma maior rapidez,
ha atualmente um considerdvel nu-
mero de criadores adotando com
sucesso 0 método da inseminagado
artificial.

OS PRINCIPAIS CRIADORES —
Conversando com a gente ligada
a pecudria do Estado, chegou-se
a conclusdo de que jd se considera
grande a fazenda que possua em
torno de duas mil cabegas de gado.
Kléber Bezerra e Sidney Fonséca
chegaram até a afirmar que, fazen-
do-se uma coleta de nomes numa
faixa inferior, pode-se cometer
injusticas, o que nao ficaria bem
e colocaria em situa¢do vexatdria
um trabalho que visa acima de tudo
incentivar e melhorar cada vez mais
a pecudria do nosso Estado.

Dessa forma, enumerando-se
apenas os criadores que possuem
acima de duas mil cabegas de gado,
o maior criador do RN é Antdnio
Soares da Rocha, que j4 estd atingin-
do a faixa de 7 mil reses. Logo em
seguida aparece Francisco Serafico
Dantas, com 5 mil animais. A fa-
zenda MAISA, do Grupo EIT, em
Mossord, esti em terceiro lugar,
com um plantel de 4.200 cabegas. A
Fazenda Iguatu, em Lagoa de
Velhos, aparece com um rebanho de
3 mil cabegas. Depois vem José
Bezerra de Aradjo, com aproxima-
damente 2.500; Fazenda Irapuru, de
Theodorico Bezerra, no municipio
de Tangard, e Elisio Galvdo, ambos
na faixa de 2.000 cabegas. Esses
sao os considerados grandes criado-
res do Rio Grande do Norte. Numa
faixa imediatamente inferior, entre
mil e duas mil cabegas existe

um nidmero considerdavel de criado-
res an6nimos que vao deixando
a sua contribuigdo altamente impor-
tante para o desenvolvimento da
pecudria potiguar.

OS PLANTEIS SELECIONADOS
— Todos esses criadores ja citados
possuem planteis mistos. No entan-
to, existe no Estado aproximada-
mente quinze pecuaristas que se
dedicam exclusivamente a criag¢do
de gado selecionado das ragas
Nelore, Indu-Brasil, Guzerd, Gir,
Schwyz e Holandés.

Criando Nelore, que é uma raca
de corte, estdo: Kléber Bezerra, em
Presidente Juscelino; Wandick Lo-
pes, em Virzea, municipio de Nova
Cruz; COPAN, de propriedade de
Geraldo Melo, no municipio de Bom
Jesus; Cortez Pereira, no municipio
de Campo Redondo; Fazenda Maisa,

Quando se concluiu o levanta-
mento sobre os grandes criadores do
Estado, 14 estava, no topo da lista o
nome de Antdnio Soares da Rocha,
pecuarista do municipio de Taipu, j&
atingindo a casa de 7 mil cabecas de
gado. Um esquema foi montado
para que a revista publicasse uma
matéria falando dele, do seu come-
¢o, dos primeiros passos, enfim, de
toda sua brilhante ascensao que nao
deixa de ser um exemplo a ser
sequido pelos demais criadores do
Rio Grande do Notrte.

Mas, infeliz-
mente, Antdnio Soares privou o
grande publico de tomar conheci-
mento dessa historia cheia de peque-
nos detalhes que s6 fazem engrande-
cer a figura humana extraordinéria
que ele é. Nas diversas vezes que ele
repérter apertava o cerco, ele se
desculpava, alegando que n3o que-
ria ficar conhecido; que nao queria

aparecer.

ANTONIO SOARES DA ROCHA —
O MAIOR CRIADOR DO RN

No entanto, seria uma incoerén-
cia do RN/ECONOMICO publicar
um “quem & quem” da pecuéria do
Rio Grande do Norte sem tecer
algumas consideragdes sobre aquele
que é o seu primeiro representante.
Entao o repérter procurou conversar
com amigos de Antdnio Soares para
retirar de cada um deles pequenas
informagdes para nao deixar passar
em branco o seu nome e a sua
histéria nesta edi¢ao.

HISTORIA — Teve um comego
humilde como a grande maioria dos
criadores do Rio Grande do Norte.
Timido, encabulado, embora dotado
de uma inteligéncia impar, Anténio
Soares foi facilmente assimilando
todos os conhecimentos e informa-
¢oes que lhe eram passadas por
Alfredo Caldas Pires, entao gerente
do Banco do Brasil na cidade de
Joao Camara, agéncia que jurisdicio-

na o municipio de Taipu, onde esta
encravada a propriedade de Anténio
Soares, a ADISA — Agropecuaria
Diamante S/A. Com apoio do BB, a
Fazenda foi crescendo e se moderni-
zando. Verdadeiras levas de gado
chegavam constantemente dos gran-
des Estados. Hoje, a ADISA ja conta
com sete mil cabegas de gado,
milhares de hectares de terra planta-
dos com capim braquiéria, &gua
encanada para todas as dependén-
cias da propriedade, energia elétrica,
e & dotada de todas as modernas
técnicas aplicadas na pecuéria da
regido. Atualmente, Antdnio Soares
da Rocha vem se preocupando com
a Inseminagao Attificial, objetivando
melhorar cada vez mais o seu reba-
nho e aumentar cada vez mais um
patrimdnio que construiu com garra,
luta, esfor¢o, compreensao e, acima
de tudo, com muita humildade,
aspecto que norteia a sua vida desde
atenraidade.
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Elisio Galvao

Kléber Bezerra
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José Nilson de Sa (MAISA)

Anténio de Medeiros Gastio

José Bezerra de Aradjo

Wandick Lopes
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no municipio de Mossord; e Porcino
Costa, também em Mossord.

Criando Indu-Brasil estio: Por-
cino Costa, de Mossord; Arnor
Francisco, de Sio José de Mipibu; e
a Fazenda Maisa. Com a raga
Guzerd estio apenas o atual gover-
nador do Estado, Tarcisio Maia e a
Fazenda Maisa. A raga Gir € criada
por Wandick Lopes, a Fazenda
Maisa e Gastio Medeiros, de Mos-
soro.

O Schwyz que € um gado
leiteiro e que se adapta muito bem
ao clima das regioes mais secas do
Estado, estd sendo criado por
Sidney Fonseca, dono de um dos
melhores plantéis dessa variedade
no Nordeste, Tarcisio Maia, o sena-
dor Dinarte Mariz, Wandick Lopes e
José Brds. A raca Holandesa tem
apenas um criador mais destacado:
trata-se de Nilton Pessoa de Paula,
o pioneiro da inseminagdo artifi-
cial do Rio Grande do Norte.

NUMEROS — Hoje ndo se sabe
ao certo afirmar qual o efetivo de
gado bovino do Estado e qual é a
raca que tem mais aceitagdo junto
aos criadores do Rio Grande do
Norte. O Instituto Brasileiro de Geo-
grafia e Estatistica — IBGE tem
muito pouca coisa a respeito. E a
pouca coisa que tem data de 1975. E

uma publica¢do intitulada ‘‘Produ-
¢do da Pecudria Municipal — 1975,
Essa publicacido informa que naque-
le ano existia no Estado um reba-
nho bovino na ordem de 753.352
cabecas, num valor global de Cr$...
1.176.155.000,00 (a precos da
época). Desse rebanho, 125.459
eram vacas ordenhadas que produ-
ziam 66.801.000 litros de leite,
num valor global de Cr$.......
109.519.000,00.

Distribuindo esse rebanho por
regides, em numeros redondos,
tinhamos o seguinte quadro: a re-
gido Salineira com 52 mil; o litoral de
Sao Bento do Norte com 7 mil; a
regido do Acu e Apodi com 125 mil;
o sertdo de Angicos com 34 mil; a re-
gido Serra Verde com 45 mil; Natal
com 50 mil; a Serrana Norte-rio-
grandense com 104 mil; a Serido
com 163 mil; a Borborema Potiguar
com 64 mil; e o Agreste Potiguar
com 104 mil cabegas.

Para provar que é o bovino o re-
banho que tem a maior aceitacio
por parte dos criadores, a publica-
¢do do IBGE revelava que em 75
o rebanho bovino do Estado era
de 753.352, o de bufalino de 36, o de
asinino de 69.032, o muar de 28.532,
o equino de 45.860, o suino de
156.570, o caprino de 180.038, o ovi-
no de 313.098.
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AS FEIRAS DE GADO: PROS E CONTRAS

As feiras de gado ja se transformaram numa trgdigéo anual gm varios
pontos do Estado. Reunindo criadores, bmadgros, comt'erglantes de
produtos agropecuarios, elas servem para estimular negom’os e paraa
difusao de novas técnicas. Mas sua principal vantagem esFa no acesso
facil aos financiamentos dos bancos oficiais. Aqui 0s pecuaristas falam do
que ha de positivo e de negativo nas feiras.

Milhares de animais sao comercializados todos os anos nas
feiras de gado do RN, onde o crédito se torna facil

Todos os anos, em quatro dife-
rentes cidades do Estado — Caicé,
Nova Cruz, Mossord e Natal (Parque

de Exposigdes Aristofanes Fernan-

des, em Eduardo Gomes) — uma
iarea de alguns milhares de metros
quadrados ¢ embandeirada e torna-
se festiva para servir de cendrio,
durante quatro dias, das Feiras de
Gado e Exposigdes de Animais e
Implementos Agricolas. Quem pri-
meiro chega ao local sio as firmas
revendedoras de miaquinas e equipa-
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mentos. Em seguida, carretas vin-
das de diferentes regides do Rio
Grande do Norte e de alguns Esta-
dos vizinhos despejam nos currais
previamente preparados, animais de
diferentes racas que deverdo ser
comercializados com 0s pecuaristas
que chegam aos borbotdes, avidos
por conseguirem os financiamentos
bancdrios que a essa €época estdo
escancarados. oferecendo todas as
facilidades, num verdadeiro despejo
de dinheiro que vai paulatinamente

sendo consumido pelos pecuaristas.
Depois da chegada dos represen-
tantes de madquinas, que trazem
vendedores treinados e cheios de
novidades para oferecer ao criador;
dos plantéis e dos stands bancarios;
de um bom sistema de som com um
locutor de sotaque matuto empu-
nhando microfone no palanque cen-
tral, a festa entio ji pode ser
iniciada. Musicas regionais sio mis-
turadas com o alvorogo da venda de
animais, mdquinas, produtos vete-
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rindrios, brindes, bebidas e comidas
regionais. No meio dessa gente
toda, comportamentos inteiramente
distintos. Os negociantes de gado
satisfeitos e sorridentes com a alta
cotagdo dos animais. O agropecua-
rista menos esclarecido, feliz por
dispor a tempo e a hora do financia-
mento que lhe convier, sem preocu-
pagio de volume de dinheiro ou da
melhor qualidade do animal adquiri-
do. O mais esclarecido, com transito
livte dentro de uma esfera mais
evoluida, revoltado pela falta de
controle dos animais negociados €
pelo avango desordenado dos pregos
que vdao aos poucos sufocando o
criador. Uns elogiam, outros pro-
testam. Alguns querem mais feiras,
enquanto outros bradam e implo-
ram um freio por parte das autorida-
des governamentais, a fim de que
os abusos sejam corrigidos e que
essas promogdes sitvam mesmo pa-

ra alcangar os objetivos para o0s.

quais foram propostas.

0 QUE E UMA FEIRA — Segun-
do a Secretaria de Agricultura do
Estado, através do seu coordenador,
Geraldo Pedro, brago direito e
substituto eventual do secretdrio
Haroldo Azevedo, as exposigoes de
gado e as feiras de animais e maqui-
nas sio realizadas com a intengdo de
que sejam atingidos pelo menos
quatro objetivos principais:

1) reunir espécimes categoriza-
dos da pecuiria e da industria
agropastoril das diversas regides do
Estado e do Pais, comparando-os
entre si, para verificagio dos pro-
gressos dos indices de selegao e de-
senvolvimento obtidos;

2) incutir no espirito dos cria-
dores as necessidades e as vanta-
gens de pdr em pratica os varios
métodos de selegio zootécnica, in-
centivando-os a fazerem o controle
e registro genealdgico dos produtos
obtidos e inscrigdes nos servigos de
provas zootécnicas;

3) proporcionar maior contato en-
tre os criadores do Estado e do Pais,
facilitando o estreitamento das rela-
¢Oes, das trocas de idéias e opinides,
favorecendo os negdcios da compra
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Pecuaria

Nas feiras de gado, a busca de novos conhecimentos Os
criadores mostram curiosidade pela inseminagao artificial.

Muitos negocios séo realizados pelos revendedores de
magquinas e tratores.

O desfile e as premiagdes dos animais de raga marcam em
grande estilo o encerramento de cada feira.
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Os animais para receber prémios passam por rigorosos exames.

e venda de reprodutores qualifica-
dos;

4) incentivar a industria agrope-
cudria, facultando a exposi¢do de
produtos afins e a demonstragao de
aparelhamento especializado para
aquela finalidade.

No papel, realmente ndo hd
defeitos. Caso tudo que a Secretaria
pretendesse fosse efetivado, seria a
solugdo para a afirmagdo em definiti-
vo da pecudria do Rio Grande do
Norte. No entanto, como s6 agora €

que estamos comegando a assimilar
as mais modernas técnicas de
criagio de gado, alguma coisa de
errado esta acontecendo. E conver-
sando com os homens inteiramente
ligados ao comércio € a criagdo de
gado no Estado, vamos aos poucos
conseguindo retirar o que estd certo
e 0 que ndo estd.

Para Marcelo Cunha Lima, pro-
prietirio da Fazenda Lagoa da
Ameixa, criador de uma faixa de
mil reses entre gado de leite e de
corte e ja conceituado no comércio
de gado, ‘‘as feiras sdo vdlidas e
devem continuar. Elas servem para
melhorar o rebanho do Estado’’. E

prossegue:

‘Defendo até o aumento do ni-
mero de feiras, embora reconhega
que seria necessdria uma maior
fiscalizagdo por parte da Secretaria
para que houvesse uma melhora
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considerdvel do gado comercializa-
do. Particularmente, achei o gado de
Nova Cruz melhor do que o de Cai-
c6. Muis cedo ou mais tarde, tem
que melhorar mesmo porque sabe-
mos que esse assunto realmente
preocupa tanto a Secretaria como o
Banco do Brasil"'.

Marcelo Cunha Lima: ‘‘as feiras
sdo validas e devem continuar’’

Essa opinido de Marcelo Cunha
Lima é aceita por uma série de pe-
quenos e médios criadores, como éo
caso de José Braz Filho, proprietd-
rio da Fazenda Soledade no munici-
pio de Acari.

J4 Gilberto Tinoco, criador no
municipio de Santo Antdnio, acha
que as feiras de gado estdo infla-
cionando o mercado. E explica por-
que:

“‘Antigamente havia um melhor
controle de qualidade, quando eram
exigidos pelo menos os atestados
de vacinagdo contra aftosa e bruce-
lose. Antigamente também se com-
prava gado pela quantidade de leite
que produzia, isto é, para cada um
litro de leite produzido, por exem-
plo, se pagava mil cruzeiros. As-
sim, uma vaca de dez litros era
comprada por dez mil cruzeiros. Isto
ndo ocorreu em Nova Cruz, onde
uma rés qualquer era vendida até
por 16 mil cruzeiros .

Gilberto Tinoco foi mais além e
apontou até solugdes a serem estu-
dadas pela Secretaria de Agricultura
do Estado:

José Braz acha que, a cada
feira, o gado estd melhorando
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Pecuéria

““Uma solugdo ao meu ver seria
selecionar melhor o gado nas expo-
si¢ées e feiras e estas terem o seu
niimero reduzido. E que os bancos
abram suas carteiras de financia-
mento o ano todo. Da maneira que
estd, o negociante compra o gado
com recursos proprios e espera as

exposigées de gado para apertar. e
sufocar o pequeno criador que s6 na
época das exposigoes dispée do
financiamento bancdrio. As feiras s6
concorrerdo para o melhoramento do
rebanho do Estado a partir do mo-
mento em que incentivem o financia-
mento de reprodutores, no entanto,
a pregos médicos .

Sobre esse assunto que foi le-
vantado pelo criador Gilberto Tino-
co, o coordenador da Secretaria de
Agricultura, Geraldo Pedro, concor-
da que as feiras possam inflacionar
o mercado. No entanto, ele acha que
se houver um maior controle, tudo
poderi ser sanado, inclusive com os
bancos responsaveis pelos financia-
mentos passando a adotar uma tabe-
la de pregos. Estd em estudos tam-
bém na Secretaria de Agricultura
um projeto de melhor selegao do ga-
do dentro das feiras:

‘0 gado, dependendo du cate-

goria, ficaria distribuido em locais
separados, dando assim uma melhor
condigdo do criador se dirigir para
um determinado tipo de animal
previamente escolhido por ele’’.

CONTROLE VETERINARIO —
Diz a Secretaria de Agricultura,
através de uma publicagao intitula-
da ‘‘Regulamento das Exposigoes
Agropecudrias’® que ‘‘nenhum ani-
mal poderd ingressar no recinto da
Exposi¢do, sem ser acompanhado
dos respectivos atestados de sanida-
de, fornecidos por veterindrios ofi-
clais, ou aut6nomos inscritos no
CRMYV, documentos que terdo que
conter a perfeita identificagdo dos
respectivos animais sob o ponto de
vista zootécnico, niimero ou marcas
a fogo, tatuagens, rotas ou marcas
ou sinais particulares na pelagem.

RN/ECONOMICO Setembro/78

Também os atestados de vacinagdo
contra febre aftosa, para bovinos,
realizada dentro de 30 a 60 dias an-

tes da abertura dos trabalhos do
certame e, finalmente, do teste
negativo de soro-aglutinagdo para
diagndstico de brucelose, para bovi-
nos, efetuados dentro do prazo de
até 60 dias da data da abertura da
Exposigdo’’. E no seu artigo 31, 0
regulamento afirma que “‘os animais
enfermos ou Suspeitos de doengas
infecto-contagiosas ndo terdo acesso
ao recinto da Exposi¢do, cabendo
aos proprietdrios a imediata retirada
dos animais do recinto’".

E novamente para provar que O
que estd no regulamento nem sem-
pre é observado na pratica, temos o
exemplo do criador Nelson Canuto,
proprietrio de rebanhos no muni-
cipio de Caic6, que comprou 21 reses
e 10 bezerros na feira daquela cida-
de. Desses animais, 20 foram finan-
ciados pelo Banco do Brasil. Os ani-
mais adquiridos foram levados para
a propriedade e, no prazo de apenas
trés dias, todos estavam com sinto-
mas de febre aftosa que terminou
contaminando todo o rebanho. O
mesmo caso aconteceéu com outro
agricultor de Caic que preferiu ficar
no anonimato.

Essa é a situagdo das Feiras de
Gado do Estado. Se de um lado os
pecuaristas fazem suas exigéncias, a
Secretaria da Agricultura reconhece
a maioria das divergéncias e afirma
que ndo estd de bragos cruzados e
na medida do possivel vai procuran-
do contornar todos os problemas.
Quanto a proposi¢ao de alguns pe-
cuaristas de que seja aumentado o
nimero de exposigdes, 0 coordena-
dor confirmou que para o préximo
ano mais duas ja estdo programa-
das: em Currais Novos € Pau dos
Ferros. Com uma tradigdo de aproxi-
madamente dezoito anos, as exposi-
¢oes e feiras vao continuar tentando
a integrag¢do dos pecuaristas e ten-
tando, também, promover a melho-
ria do rebanho do Estado.

mostra porque
esta sempre
na vanguarda.

Além disso, a
SACIndoé
somente uma
loja de alto
nivel. E também
uma industria,
produzindo lajes
pré-moldadas,
combogds,
mosaicos e
artefatos de
cimentoem
geral.

Quem constroéi
em Natal desde
1962, conhece
muito bem a
SACI. Porquea
SACI esta
sempre na
vanguarda,
revendendo 0s
melhores
materiais de
construgdo
produzidos no
RN ou no Pais.

et

Pensou em construir
Pensou na SACI.

Rua Pres. Bandeira, 828 — Fones:
222-1543 — 222-4677 — 222-3513 —
NATAL-RN.




VAMOS TOMAR
UMA PICADA. CARA ?

E isso ai. Vamos tomar a melhor picada. Uma picada que nédo consome a
nossa vida, nem a nossa juventude. Num dé encrenca com apoliciae
nem os velhos bronqueiam. Essa picada vai ajudar a multa gente. Vai
até evitar mortes. Jé sacou qual é a picada? Vamos doar sangue, cara.
Assim a gente té contribuindo de uma forma muito legal pra salvar vidas.

Sem grilos. Falei?
Colaboragéo de:

DOE SANGUE. Queiroz Oliveira
NINGUEM SABE O DIA DE AMANHA



Empreendimento

DUCAMPO trunsformo
o agropecvaria do RI

Dois jovens pecuaristas, cheios de idéias e desejos de ajudar o Rio
Grande do Norte a se afirmar no campo agropecudrio, resolveram se
associar para implantar uma empresa comercial que garantisse e
facilitasse 0 acesso do nosso homem do campo as técnicas modernas da
agricultura e da criagao de gado. Nem com todo o seu otimismo inicial
eles poderiam prever que em tao pouco tempo a sua empresa — a
DUCAMPO - Agro-Industrial e Comercial Ltda. — atingiria
amplamente todas as suas finalidades, ganhando a simpatiae a
preferéncia dos agropecuaristas de todas as regiées do Estado.

Até bem pouco tempo, os
agricultores e pecuaristas do Rio
Grande do Norte tinham um grande
problema, quando pretendiam mo-
dernizar as suas atividades: a total
incapacidade do comércio natalen-
se em dispor e oferecer produtos e
técnicas modernas, visando a me-
lhoria dos padroes da nossa agri-
cultura ou da nossa pecudria.

Conscientes dessa realidade,
pois sentiam na pele esses proble-
mas, o engenheiro e agropecuaris-
ta Sidney Marques Fonseca, e o
tradicional criador Aristides Porpino
Filho, resolveram se associar para
criar a DUCAMPO — Agro-In-
dustrial e Comercial Ltda., uma em-
presa comercial voltada para uma
completa assisténcia e prestagdo de
servigos ao homem do campo, com
setor de revenda, e um prolonga-
mento do trabalho que o Governo
do Estado vem executando, atra-
vés da Companhia Integrada de
Desenvolvimento Agropecus-
rio — CIDA.

MATRIZ E FILIAIS — De inicio,
a DUCAMPO se instalou, com a sua
matriz, na rua Frei Miguelinho, 127,
no bairro da Ribeira, para atender
a clientela de Natal e do interior
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Sidney Fonseca e Aristides Porpino Filho comandam uma
empresa que todo agropecuarista do RN ja conhece

do Estado, que antes precisava se
deslocar ou fazer encomendas &s
pragas de Recife, Fortaleza, ou ao
Sul do Pais.

Para maior facilidade no aten-
dimento & clientela interiorana, a

DUCAMPO resolveu também abrir
sua primeira filial, no bairro do
Alecrim, justamente onde se encon-
tra o comércio preferido pelo homem
do interior, quando vem a Natal,
Ainda assim, a DUCAMPO obser-
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Nas feiras e exposigdes de gado do Rio Grande do Norte o nome
da DUCAMPO esta sempre mais alto.

vou que precisava facilitar mais as
coisas para os seus clientes. Por
isso, resolveu estabelecer filiais nas
principais regides do Estado, para
oferecer diretamente a sua assistén-
cia. Para tanto, instalou lojas nas
cidades de Nova Cruz, Caicd, Jodo
Cimara e Mossord, todas jd em fun-
cionamento, sendo que esta dltima
sera inaugurada a 30 de setembro,
por ocasido da abertura da Exposi-
¢do de Animais de Mossord.
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PROJETO SERTANEJO — A
partir de um estudo de mercado,
levando em consideracdo as novas
técnicas recomendadas e emprega-
das pelo Projeto Sertanejo, a
DUCAMPO optou por Mossord,
Joio Cimara e Caicd, que sio
sedes dos nicleos regionais do Pro-
jeto, para atender aos agricultores
que desejassem utilizar novos méto-
dos tecnolégicos, aplicados i agri-
cultura.

E a DUCAMPO esti oferecendo,
com esse objetivo, por exemplo, a
inseminagdo artificial; técnicas mo-
dernas de irrigagdo; de minerali-
za¢io de rebanho; implantagio de
pastagens; aplicagdo de novos méto-
dos de insumos; melhoramento,
inclusive de padrdes genéticos, do
nosso rebanho, trazendo o gado de
outros Estados para revenda duran-
te as exposigoes regionais. Para isso
conta com a ajuda do Banco do
Brasil, do Banco do Estado do Rio
Grande do Norte, da Secretaria da
Agricultura e Ministério da Agri-
cultura, em termos de apoio, de
orientacdo, estimulo e fiscalizagio.

Para que a DUCAMPO atingis-
se esse estagio, trouxe técnicos em
irrigacdo de Sdo Paulo, veterindrios
com know-how extraordinario, em
termos de inseminagdo artificial,
e aproveitou pessoal com longa ex-
periéncia e servicos prestados a
CIDA e ao Ministério da Agricultu-
ra, além de contar com o apoio de
firmas ligadas ao setor, como é o
caso de Yanmar do Brasil, Sotave/

Nordeste, Lavromec do Brasil,
Marchezan, Manah do Brasil,
Kubota-Tekno do Brasil, Bombas

King, e virias outras empresas do
género.

CASA DOAGRICULTOR — Dia-
riamente, quer seja na matriz ou nas
filiais, a DUCAMPO recebe a visi-
ta de nossos agricultores, se trans-
formando numa espécie de ‘‘Casa
do Agricultor’’, onde os clientes
debatem entre si € com os técnicos
da empresa as suas experiéncias e
as novas técnicas agricolas.

Detendo o dominio absoluto do
mercado, por oferecer servicos de al-
to nivel e de perfeita assisténcia,
em todo o Estado, a maneira amiga
e cordial com que atende aos agro-
pecuaristas potiguares esta colocan-
do a DUCAMPO como um dos prin-
cipais fatores de modernizagio e am-
pliagdo do setor primdrio do Rio
Grande do Norte.

INSEMINACAO ARTIFICIAL —
Antes da DUCAMPO, as experién-
cias com a inseminacgdo artificial
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eram dificeis e de prego elevado.
Agora, os pecuaristas ji podem
optar por qualquer tipo de repro-
dutor, pois a DUCAMPO se compro-
mete a atendé-lo, oferendo orienta-
¢do e assisténcia , através de seus
veterindrios, em tempo integral,
e com mobilizagdo capaz, em termos
de inseminagio artificial, de trazer
para qualquer fazenda do Rio Gran-
de do Norte, o que hd de mais mo-
derno e o sémen do Canadd, Suica
ou Holanda, onde se localizam os
melhores padrées genéticos do re-
banho bovino.

Além disso, se dispde a enviar
administradores e vaqueiros das
fazendas por ela assistidas, para fa-
zer cursos na Sotave/Nordeste, em
Recife, totalmente financiados pela
empresa. Nos cursos sao ministra-
das aulas que envolvem desde a
higiene pessoal, até a aplicagdo cor-
reta de novas técnicas.

MEDIAS DE INSEMINACAO —
A DUCAMPO tem sob a sua respon-
sabilidade direta a execugdo de
inseminagdo artificial em dez pro-
jetos agropecudrios do Estado,
aplicando por més uma média de
120 inseminagdes, 0 qué significa a
presenqa indireta de 120 reproduto-
res da mais alta linhagem, melho-
rando o rebanho bovino do Estado.

Vale registrar a importdncia da
DUCAMPO, a partir da recomen-
dagio do governador Tarcisio Maia a
Secretaria da Agricultura para que
desenvolva, com a assisténcia desta
empresa, um programa de mmsemi-
nagdo artificial para 0os pequenos
pecuaristas do Estado.

IRRIGACAO E MINERALIZA-
CA0 — Conscientes de que o
solo do Rio Grande do Norte necessi-
ta de recursos técnicos para aumen-
tar a sua produgdo € s€ livrar das
ameacas constantes de secas, a
DUCAMPO partiu para introduzir
nova tecnologia na agricultura e,
hoje, os nossos agricultores ja po-
dem utilizar métodos avangados de
irrigagdo por aspersdo, gotejamento
ou inundagio. Além disso, a empre-
sa revitalizou antigos sistemas de
irrigagio, que s€ encontravam
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A loja principal da DUCAMPO
esta situada em Natal, arua
Frei Miguelinho. Outras
quatro lojas alcangam as cidades
de Caico, Nova Cruz, Joéo
Camara e Mossoro.

parados ou até mesmo nio utiliza-
dos, por falta de assisténcia e de
apoio técnico.

Outra grande iniciativa da
DUCAMPO € a introdugdo da mine-
ralizagio do rebanho, em termos
comerciais. que é a técnica usada
na pecudria para maior desfrute do
rebanho. Ou seja, para suprir as
deficiéncias de micro-elementos mi-
nerais observados no solo, e conse-
qientemente nas pastagens, o que
é uma caracteristica do solo poti-
guar.

A difusdo de pastagem no Esta-
do era pouco significativo, em rela-
¢do ao que ja existe hoje, introduzi-
do pela DUCAMPO, que agora
orienta o plantio de novas forra-
geiras e mantém um servigo de
pronta entrega de sementes das
mais varidas espécies de pastagens
que se adaptam as condigdes clima-
ticas do Rio Grande do Norte.
Este servigo tem o total apoio da
empresa Agroceres.

PERSPECTIVAS — Para o dire-
tor da DUCAMPO, Sidney Marques
Fonseca, as perspectivas de cresci-
mento da sua empresa estdo na pro-
porcdo direta do crescimento da
economia primiria do Rio Grande
do Norte, ressaltando que a
DUCAMPO estd apta a acompanhar
esse crescimento, principalmente
apés as declaragées do futuro
Presidente da Repiblica, Jodo
Batista Figueiredo e do futuro go-
vernador Lavoisier Maia, de que
os seus Governos dedicardo atengéo
especial 4 agriculturaea pecuaria.

Para atingir todo o Estado, falta
a DUCAMPO chegar ao Alto-Oeste,
0 que ja estd nos planos de sua
diretoria através da abertura, no
préximo ano, de sua filial em Pau
dos Ferros ou em Umarizal.

Cobrindo o Agreste, o Seridd, a
zona Centro-Salineira, Mossoré e
Alto-Oeste, a DUCAMPO se trans-
forma em fator de integragdo so-
cial dos nossos agropecuaristas, pois
além de suas atividades comerciais
estd oferecendo uma nova tecnolo-
gia e estimulando a transformagéo e
o desenvolvimento do setor prima-
rio do Rio Grande do Norte.
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Organizacao Fagundes Ltda.

30 ANOS DE HISTORIA
DA AGROPECUARIA DO RN

A histéria do desenvolvimento da agropecudria do Rio Grande do Norte,
nos ultimos trinta anos, é a mesma histéria da Organizagao Fagundes
Ltda., empresa pioneira e, durante muito tempo, a Unica a acreditar e

incentivar o homem do campo a transformar e melhorar o solo e a prestar

A histéria do desenvolvimento da
agropecuaria do Rio Grande do Norte,
nos ultimos trinta anos, ¢ a mesma
histéria da Organizagdo Fagundes
Limitada, empresa pioneira e, durante
muito tempo a unica a acreditar e
incentivar o homem do campo a trans-
formar e melhorar o solo potiguar e a
prestar assisténcia ao nosso rebanho.

Fundada em 1948, fruto do trabalho
e da dedicagdo de Jodo Fagundes de
Almeida, um homem de ampla visio e
de uma obstinagcdo permanente pela
agropecudria, a Organiza¢do Fagundes
é hoje uma sélida tradi¢gdo com uma lar-
ga folha de servigos prestados ao
Estado.

FAGUNDES & CIA — De inicio, foi
criada a Fagundes & Cia., uma firma
de representagdes, que apés dois anos
de atividades passou a se dedicar
também a agropecuaria. Das represen-
tagdes originarias, a firma permanece,
ainda hoje, com as da Shell, da Compa-
nhia Ferro Brasileira e a Thomas de
La Rue.

E Jodo Fagundes de Almeida quem
explica: ‘“Em 1950 come¢amos a nos
dedicar a agropecuaria, por conta do
incentivo do Ministério da Agricultura,
e por ndo haver ninguém no ramo es-
pecializado. Além disso, nés sentiamos
a necessidade de ajudar ao agricultor
e ao pecuarista potiguar, orientando-os
a plantar e a criar, utilizando as novas
técnicas que naquela oportunidade es-
tavam sendo implantadas no Brasil. E
nés ndo estavamos enganados, quando
acreditamos no futuro promissor do
Rio Grande do Norte, no setor pri-
mario. Desde aquela época que temos
acompanhado o interesse dos Governos
Federal e Estadual em desenvolver a
nossa economia agricola’’.

ORGANIZAGAO FAGUNDES —
Durante muite tempo a Organizagdo

assisténcia ao nosso rebanho.

Fagundes concentrava as suas ativida-
des numa unica loja. Mas por conta do
dinamico crescimento da empresa, re-
solveu partir também para o bairro do
Alecrim. Hoje, a matriz se localiza na
rua Dr. Barata, 170, no bairro da
Ribeira, e a filial, na Avenida Presiden-
te Quaresma, 372.

A filial do Alecrim foi inaugurada
em 26 de julho de 1976, em modernas
instalagdes, e também foi decorrente
da necessidade de atendimento a
clientela do Alecrim e bairros adjacen-
tes, bem como ao agricultor do interior,
que prefere comprar naquele centro
comercial, sem haver necessidade de se
deslocar para o Centro ou para a
Ribeira.

DINAMIZAGAO — Sempre procu-
rando oferecer a clientela o que existe

de mais moderno na agropecuaria, a
Organizagio Fagundes Limitada repre-
senta no Rio Grande do Norte a
Agroceres, a Agro-Fertil, Adubos Ipi-
ranga e Corretivos de Solos Brasilia
além de revender aos agropecuaristas,
fgrtilizantes quimicos, inseticidas, fun-
gICiEiaS, herbicidas, produtos para,u irri-
gacgao, conjuntos desintegradores de
racdo, produtos veterindrios, arames
tarpados, grampos, pulverizadores
dando enfim uma com pleta assisténcia,
que se complementa através da orien:
tagdo técnica animal, a cargo do vete-
rinario Jodo Maria Bulhges.

A meta do diretor-presidente da
Organizagéo Fagundes Limitada, Joao
Fggundes de Almeida, ¢ dinamizar
ainda mais o campo de agio, para que
a sua empresa seja uma tradigdo que
se renova, acompanhando ¢ crescimen-
to da agropecuaria potiguar.
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CLAN

MUITA LUTA PARA NAO DEIXAR
O NATALENSE SEM O LEITE NECESSARIO

A abnegagcao, 0 arrojo e a capacidade dos seus administradores fizeram
com que a Cooperativa de Laticinios de Natal Ltda. — CLAN retirasse do
rol dos problemas de abastecimento da Capital do Estado a velha crise do

leite. Com o0 apoio do ex-governador Cortez Pereira, os produtores da
bacia leiteira de Natal assumiram ha alguns anos o controle acionario da
Gnica usina de pasteurizagao da cidade, cuja histéria estava marcada por
deficiéncias de toda ordem e por pesados prejuizos financeiros. Hoje,
embora reclame alguma agao do Governo em favor da pecuaria leiteira,
a Cooperativa esta conseguindo abastecer a populagao natalense, apesar
da sua usina ja nao estar dimensionada para as necessidades do mercado.

Durante o Governo do monse-
nhor Walfredo Gurgel e por quase
. todo o mandato do governador
Cortez Pereira, os consumidores de
leite de Natal viveram momentos de

crdadeiro desespero com o desen-
cadear quase que constante de cri-
ses no abastecimento da cidade,
provocadas pela falta de estrutura
da ILNASA (Industria de Laticinios
de Natal S/A), empresa que na €po-
ca era responsivel pela comercia-
lizagio do produto na capital. Essa
situagdo preocupou bastante 0 mon-
senhor Walfredo Gurgel € mais ain-
da o seu sucessor, Cortez Pereira
que constantemente procurava as
férmulas de solucionar 0 problema
que se agravava a cada dia. For,
entio, depois de muitas conversas,
de muitas reunides, que o governa-
dor do Estado acatou uma sugestdo
de um pequeno grupo de produto-
res e partiu para a criagdo de uma
cooperativa que abrigasse 0 maior
niimero possivel de associados € qué
aparecesse com o objetivo primor-
dial de regularizar o problema das
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crises de leite em Natal.

E no dia 31 de maio de 1974, il-
timo ano da administragio de Cortez
Pereira, era constituida a Cooperati-
va de Lacticinios de Natal Ltda. —
CLAN, inicialmente com quarenta e
oito sécios e hoje ja atingindo a
faixa dos quatrocentos € cinqiienta.
Embora com a promessa do Governo
de doar a Cooperativa as agdes da
ILNASA, essas foram adquiridas
com muito esforco por parte dos
associados, e a partir desse momen-
to, a CLAN ficou responsdvel pela
recepgio do leite, pelo seu beneficia-
mento e também pela comerciali-
zagio. Desde a sua criagio que a
Cooperativa vem lutando com muita
garra para ndo frustrar os seus
objetivos. Os problemas vado se avo-
lumando a cada instante e, ndo fosse
o empenho e abnegagio da sua dire-
toria e também a compreensdo dos
associados, tudo ji teria ido por
dgua abaixo. Desde o seu primeiro
presidente, Nilton Pessoa de
Paula, até o atual, Severino Azeve-
do de Oliveira, a ténica administra-

tiva é uma s6: lutar com todas as
forgas para que o ‘‘pior’’ — e o pior
seria o fechamento — nio seja efeti-
vado.

DE GRANDE IMPORTANCIA —
E indiscutivel a importincia do pa-
pel exercido pela Cooperativa de
Lacticinios de Natal. Através dela o
leite pasteurizado chega ao consumi-
dor de uma forma higiénica e obede-
cendo todas as normas impostas pe-
lo DIPOA para o consumo do produ-
to em todo o Pais. Como a popula-
¢do é relativamente grande, hd os
mais diversificados tipos de opinido.
E ai que aparecem os que preferem
o leite cru, adquirido diretamente
do produtor que faz clandestinamen-
te a sua distribui¢do a domicilio, no
entanto, contribuindo para que a po-
pulagio continue sem o devido
esclarecimento sobre o perigo que
pode causar o leite por eles vendi-
do. Com o produto da CLAN, acon-
tece exatamente o contrario. O leite
é recolhido pelos carros coletores
nas margens das estradas e trazido

27



Abastecimento

para a Cooperativa. Ao chegar, o
produto é examinado e o liquido de-
vera estar no limite de acidez exigi-
do pelo DIPOA. Caso esteja aci-
ma — e isso quer dizer que poderad
causar problema ao consumidor — o
leite € inutilizado para a distribui-
¢do, servindo, em algumas vezes,
somente para que seja retirada a
gordura, que € aproveitada na
industrializagdo de manteiga.

Depois de coletado, o leite passa
pelo processo de pasteurizagio — é
submetido a elevada temperatura e
brusca baixa de temperatura — € ca-
nalizado para as cimaras frias onde
é envasado e distribuido a popula-
¢do. E para que tudo isso saia de
forma satisfatdria, a Cooperativa es-
ti enfrentando prejuizos constantes
pelo fato da sua cimara fria ter uma
capacidade para receber apenas 16
mil litros, estando recebendo 32
mil. Dessa forma, 19 mil litros saem
imediatamente do processo de enva-
samento para os caminhdes distri-
buidores para que a produgdo nado
seja afetada.

PRODUTOR SATISFEITO — Ao
contririo do inicio, hoje os produto-
res-sécios da CLAN ja estao mais sa-
tisfeitos com a Cooperativa. Atual-
mente, além de cuidar honestamen-
te da compra e venda do leite produ-
zido, a Cooperativa esta oferecendo
atualmente revenda de insumos, as-
sisténcia veterindria, farelo, torta,
etc. Esses produtos adquiridos sdo
descontados por ocasido do paga-
mento do leite. E a CLAN tem tenta-
do fazer muito mais: apenas, os
problemas que estdo a surgir no
dia-a-dia vao tirando o pouco capi-
tal que pode ser retido justamente
para que novos planos de auxilio
ao produtor de leite sejam desen-
volvidos.

Recentemente, a diretoria resol-
veu contrair um empréstimo no
Banco Nacional de Crédito Coopera-
tivo para a aquisigdo de torta. Esse
empréstimo atingiu um valor global
de Cr$ 3.650.000,00, saindo a torta
por apenas Cr$ 2,75 o quilo, afora as
despesas. O objetivo era vender
mais barato, pois no comércio,
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A usina de pasteurizagéo ja ndo tem capacidade para atender
bem a demanda de Natal.

entido, o prego da torta estava na fai-
xa de Cr$ 3,40. Quinze dias apéds a
concretiza¢io do negdcio, por Reso-
lugio da Comissdo Interministerial
de Pregos, a torta caiu para Cr$ 1,60,
gerando um prejuizo para a Coope-
rativa da ordem de Cr$........
1.300.000,00.

Existe em Natal uma fibrica de
ragdo balanceada que estd parada
sem desenvolver qualquer tipo de
atividade. A diretoria da CLAN
pensou entio em adquirir essa
fabrica para passar a produzir ra-
¢do que seria consumida por um
pre¢o mais barato por parte do seu
associado. Foi proposta ao Banco do
Estado do Rio Grande do Norte 2
compra do imdvel, o que nio foi
aceito pelo estabelecimento bancirio
oficial do Estado sob a alegacio de
que a Cooperativa teria que pagar
juros, e também consideraram irri-
sOria a proposta apresentada para
a compra do imével. E por todos es-
ses problemas, por todas essas bar-

2

reiras que sdo antepostas, que ¢
necessdrio muito esforgo para que as
barreiras possam ser superadas.

Diante disso tudo, a Cooperativa
hoje praticamente ndo esta tendo lu-
cro, ja que o pequeno capital acumu-
lado teve que ser empregado na
aquisi¢do de mais um sistema de
frio, de uma caldeira, de dois tan-
ques ¢ de um conjunto gerador;
tudo ficando orgado na faixa de
Cr$ 2.500.000,00. Aplicado esse
dinheiro, a Cooperativa passou a ser
apenas uma razdo social, pois nio
esta tendo lucros aceitaveis. E resta
também o mérito de ter sido o veicu-
lo responsavel pela extingio das cri-
ses do leite em Natal.

FALTA AJUDA — O que estd
sendo atualmente mais reclamado
pela diretoria da CLAN € a falta de
ajuda do Governo. SO estd sendo
produzido pela bacia leiteira de
Natal 32 mil litros de leite. Enquanto
isso, a populagdo ja consome 35 mil
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A Cooperativa dos produtores de leite vai ter de investir muito
alto em novos equipamentos para a usina de pasteurizagao

litros, gerando um deficit didrio de
3 mil litros. Esse deficit ¢ compensa-
do com a importagdo de leite dos
Estados de Sergipe, Ceard e Per-
nambuco. Seria mais vidvel que o
Governo empreendesse uma cam-
panha de expansdo da nossa bacia
leiteira, a curto prazo para que
nio tivesse que enfrentar problemas
dessa ordem. E como esse incentivo
seria dado? O Governo iniciando e
facilitando a venda do gado leiteiro,
a plantagio de capim de forma
orientada, possibilitando a constru-
¢do de aqudes para que o gado ndo
seja obrigado a se deslocar vdrios
quildmetros para beber, e também
uma maior orientagio para a divisao
de pastagens para que o criador nao
coloque o gado todo num mesmo
pasto de uma tnica vez.

Outro aspecto relacionado com
a importagio de leite: o leite rece-
bido da bacia leiteira de Natal custa
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de Natal.

a Cooperativa Cr$ 4,70, por litro,
enquanto que o de outros Estados
chega na ordem de Cr$ 5,40, ainda
levando-se em conta o risco de perda
que é muito maior. E a Cooperativa
importa esse leite apenas para
satisfazer o abastecimento, mas eco-
nomicamente sofrendo prejuizos.

Como se nao bastasse a falta de
apoio em diversas frentes por parte
do Governo, ele ainda ndo esta
pagando em dia o leite consumido
por algumas de suas institui-
¢des — 100 mil cruzeiros men-
sais — que chegam a atrasar o paga-
mento em até 120 dias. E o pior, se-
gundo os diretores da empresa, é
que sdo hospitais e outras institui-
¢des beneficentes. Suspender o
fornecimento de leite a esse tipo de
cliente seria encarado como uma
‘‘monstruosidade’’ e nao faltariam
os criticos em todas as faixas sociais
da capital.

MODERNIZACAO — Porém, a
custo de muito esforgo, o trabalho
estd sendo desenvolvido. Aos pou-
cos, a usina vai se modernizando,
embora ela no seu todo ja esteja su-
perada para o volume de consumido-
res que a cada dia cresce em Natal.
Até atingir os indices previstos, mui-
to trabalho sera necessirio, mesmo
porque faltando o incentivo do Go-
verno as portas tenderio a continuar
fechadas, dificultando assim a agio
de uma diretoria que nio estd
medindo esfor¢o para satisfazer
a nova filosofia governamental de
incentivo ao cooperativismo. Sem
empréstimos, sem ajuda de qual-
quer outra parte ou de qualquer ou-
tra fonte, a Cooperativa de Lacti-
cinios de Natal Ltda. vai procurar,
com a compreensdo dos seus asso-
ciados, caminhar num processo len-
to e gradual em busca dos seus
grandes ideais.
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PECUARISTAS DO RN DESCOBREM

A INSEMINAGAO ARTIFICIAL

Pelo menos uma duzia de pecuaristas potiguares ja adota regularmente a
técnica da inseminacgao artificial como o meio pratico e mais econémico de
aperfeigoar os seus plantéis. No Estado ja existem firmas especializadas
que, além de vender o sémen de reprodutores premiados
internacionalmente, ainda dao toda assisténcia as fazendas. Os criadores
que se utilizam da inseminagao sdo
unanimes em reconhecer suas vantagens.

A Inseminacgio Artificial — Mé-
todo de reprodugdo animal em que o
sémert é depositado nas vias
genitais das fémeas sem a partici-
pacdo direta do macho —, que
hi cerca de dez anos vem sendo
aplicada esporadicamente no reba-
nho bovino do Nordeste, somente
agora é que estd chegando ao Rio
Grande do Norte com um grupo ja
considerdvel de criadores aderindo
i técnica que tem como principal
objetivo melhorar a qualidade dos
plantéis, e como principais vanta-
gens a melhoria das condi¢bes sani-
tarias das fazendas e uma redugio
consideravel dos custos da pecudria.

Atualmente, a Inseminagdo Arti-
ficial é considerada uma das prati-
cas mais baratas e eficazes para pro-
mover o melhoramento dos reba-
nhos. A sua difusio estd sendo
muito boa nos dias de hoje, princi-
palmente levando-se em conta os
incentivos do Ministério da Agricul-
tura através das secretarias esta-
duais. O processo de inseminacio
nio é considerado caro, levando-se
em conta as vantagens que €le traz
para o criador. A sua instalagido nu-
ma fazenda fica na faixa de 25 mil
cruzeiros, dos quais Cr$ 16 mil sio
gastos com a aquisi¢do do botijao
que armazenao semen.

TECNICA FACIL — A Insemi-
nagdo Artificial comega nas centrais
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de sémen, onde cada reprodutor
fica alojado em um hectare de terra.
As condigbes necessarias para a ins-
talacdo dessas centrais sdo: pessoal
habilitado, equipamento necessario,
tronco de contengdo para prender o
animal antes dos preparativos para
a coleta do material, manejo e ali-
mentacido, além de rigoroso controle
sanitiario. Com a utilizagdo de mane-
quim e vagina artificial o material
é coletado. Em seguida o veterindrio
faz exames minuciosos no sémen
analisando o percentual de fer-
tilidade e de mortalidade. Depois
disso as ampolas sdo abastecidas
numa cimara com uma tempera-
tura de quatro graus centigrados.
As ampolas s6 irdo para a comer-
cializac¢do apés serem realizados no-
vos testes de congelamento.

Numa segunda etapa aparece a
figura do inseminador que, para que
o processo tenha uma execugio
perfeita, é obrigado a executar as
seguintes tarefas: em primeiro
lugar, zelar pelo material e equi-
pamento da insemina¢do; medir
periodicamente o nivel do nitro-
génio no botijao; observar e identi-
ficar as vacas no cio; realizar a inse-
minacio propriamente dita; anotar
os dados de interesse para a insemi-
nacio; zelar pelo bom trato dos ani-
mais e manter o veterinario e o
administrador informados do anda-
mento do processo. Além de obser-

var todos esses itens, o insemina-
dor tera que possuir a chamada
‘‘caixa de inseminaciio’’, que con-
tém: papel higiénico, solugdo de
furacin, seringa de 100 cc, algodio,
alcool, talco, seringa plastica de
3 cc, isonor com copo plastico, pipe-
ta metélica, pipeta plastica, luva
plastica e cortador de ampola.
Necessitard ainda de um botijdo
contendo o sémen escolhido e que
devera ficar armazenado a uma
temperatura de 196 graus abaixo
de zero utilizando o nitrogénio liqui-
do e um aplicador de mini-tubos,
além de fichas de controle.

A terceira etapa seria a insemi-
nagdo propriamente dita. O primei-
ro passo € ir até o campo verificar
e identificar as matrizes que estejam
no cio. Hi muitas maneiras de
identificacdo dessa fase; no entanto,
a mais técnica e que geralmente
nao falha é o aparecimento de um
muco que € liberado pela rés. As
matrizes s3o recolhidas mas a inse-
minacio s6 devera ser feita 12 horas
ap6s o recolhimento. Passado esse
periodo, o inseminador retira o
material do botijdo e coloca dentro
do copo plistico que deverd ficar
no interior do isonor para o descon-
gelamento. Essa operagio dura em
média 30 segundos. Em seguida
a ampola € enxuta e cortada. A se-
ringa e a pipeta plastica retiram o
s€émen da ampola. O inseminador,
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entdo, introduz a mio esquerda,
vestida de uma luva pldstica no reto
da rés e com a outra mdo faz a
aplicagdo. Essa é a técnica usada
para o caso das ampolas. Quando se
trata do mini-tubo, o descongela-
mento nao necessita de 4gua morna
ou mesmo gelo, pois é feita na
prépria vulva da matriz. O mini-tubo
é cortado e colocado na pipeta pldsti-
ca. Segue-se entdo a técnica ante-
rior. Terminada a inseminagdo, é
aconselhdvel que todo o material
usado seja incinerado, como tam-
bém que todos os dados referentes
ao animal pai e méde sejam anotados
na ficha de controle.

MUDANCA NECESSARIA —
Para o médico veterindrio Luiz Al-
berto César de Oliveira, formado
pela Universidade Rural de Pernam-
buco e diretor técnico da Ducampo,
““hd que se incutir na mente dos
pecuaristas a idéia de melhorar a
qualidade dos rebanhos, e ndo man-

Luiz Alberto de Oliveira: ‘‘E melhor qualidade do que
quantidade’’.

ter a idéia tradicional de aumentar
a quantidade desse rebanho. Essa
preocupagdo com a eugenia da raga
bovina no FEstado encontra seu

veiculo maior no incremento tec-
nolégico da inseminagdo. O mais
importante da inseminagdo artifi-
cial é que ela traz aos criadores o

o

ACESSORIO QUE VOCE QUERIA |
PELO PRECO QUE VOCE GOSTARIA

Gd: EQUIPADORA

LAZARO

Avenida Deodoro, 431 — telefone
(DDD 0842) 222-0284 Natal-RN.

DIRIJA EM SILENCIO,
SEM CALOR E SEM
POLUICAO, COM AR
CONDICIONADO CLI-

MAUTO. GARANTIA E ASSISTENCIA.

Rodas em todos os esti-

los, Bancos, Vidros
Ray-Ban, Fumé ou De-
gradé.
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sentido de melhoraro seu gado atra-
vés de uma modificagdo no padrdo
genético do rebanho. Isso em menos
tempo que os cruzamentos normais
e a custos muito mais baixos do que
os que seriam obtidos com a impor-
tagdo de reprodutores’'.

O processo de inseminagio no
Rio Grande do Norte foi iniciado
ha praticamente dez anos, na Fazen-
da Califérnia, de propriedade de Nil-
ton Pessoa de Paula. Claro que em
escala pequena e quase que em ca-
rater experimental, porém sempre
apresentando excelentes resultados.
Para se ter uma idéia do sucesso é
s6 olhar o padrio genético do reba-
nho atual da prépria Fazenda Cali-
fornia, fato que atesta a margem de
90 por cento de seguranga para o
criador.

Além de Nilton de Paula, nada
menos do que dez criadores do
RN jd aderiram ao processo nas
diversas regioes do Estado, sendo
varios deles assistidos pela
Ducampo, através do seu diretor
técnico, Luis Alberto. Sao os seguin-
tes os pioneiros do método: José
Dias (Angicos); Getilio Garcia da
Nébrega (Reta Tabajara); Fronza
Agro-Pecudria (Eduardo Gomes);
Empresa Santa Isabel (Galinhos);
Vinicius Garcia Freire (Bom Jesus);
Jefferson Mainard (Caicé); Airton
Ferreira da Solidade (Joio Cimara);
Sidney Marques Fonseca (Eduardo
Gomes); Gilberto de Meneses Lyra
(Sao José de Mipibu); e Jodo
Bosco Ribeiro (Sao Paulo do Po-
tengi).

EXPERIMENTOU E GOSTOU
— Jefferson Mainard, da Fazenda
Sio José da Bulandeira, situada em
Caicé, experimentou 0 processo e
pode atestar a sua vantagem no
fator econémico. Ele é considerado
por seus colegas como um grande
entendido em pecudria no Estado.
Adotou o método hia aproximada-
mente cinco anos € o0 considera
um bom investimento:

*‘Para se ter uma fazenda de alta
classe, ndo hd necessidade de se
investir em touros de prego eleva-
do: basta adquirir o sémen desses
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Jefferson Mainard € um dos criadores mais favoraveis a
inseminacao. Ele é o pioneiro no Serido.

Atlantlca-Boawsta np

egmos PREVIDENCIA

PROTECAO FAMILIAR PLANEJADA

A APEC

Lanca no Brasil um plano de Seguro Coletivo
para Empresas, com uma nova concepcdo e
dindmica de Protecdo e Bem-Estar, tendo como
vantagens exclusivas, além do custo reduzidis-
simo:

¢ Suplementagao de Pensao;

* Cobertura familiar completa, inclusive a esposa;

* Valores corrigidos com base naO. R. T. N_;

* Transformagao em plano individual sem custos adicionais

EM NATAL como em todo o Rio Grande do Norte
PONTES & ALBUQUERQUE REPRESENTACOESLTDA.
Ed. 21 de Margo — Conj. 501/2 — TEL.: 222-5561. |
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touros que ficam na faixa que vai
de Cr$ 100 mil a I milhdo, ao invés
de se adquirir o préprio animal’’.

Para que se possa ter uma idéia
em termos de prego, o valor médio
de uma rés mesti¢a no Estado estd
hoje em torno de 8 mil cruzeiros.
Uma rés pura pode ser comprada
dentro de uma faixa de 30 a 90 mil
cruzeiros. J4 um reprodutor pode
ser adquirido até por cem mil cru-
zeiros. Logo, é vidvel partir para a
inseminacdo artificial cujos custos
sio muitas vezes menores. Outro
detalhe que foi lembrado por
Jefferson Mainard é o fato de que
nio se tem gasto de manutengdo. E
explica:

““Isso com a vantagem de se
eliminar de vez o risco das doengas.
Pode-se imaginar o prejuizo que se-
ria para um criador, se ele inves-
tisse em touros carfssimos e alguma
praga ou doenga atingisse 0 seu

plantel. Fora a margem de escolha
que se abre, pode-se escolher um
grande niumero de varidade de
sémen de toda e qualquer raga "',

TIPIFICACAO DOS REBANHOS
— Mainard vé€ na aplicagdo do pro-
cesso da inseminagido artificial uma
possibilidade de se transformar as
tipificagses dos rebanhos. E uma
porta, segundo ele, para se fazer do
Rio Grande do Norte uma imensa
bacia leiteira, eliminando-se de uma
vez a criagdo de gado de corte, sem-
pre prejudicada pela importacio.

Um dado importante lembrado por
Mainard: do total de 3.200 cabegas
de gado exportas na iltima Exposi-
¢do de Caicd, apenas 100 eram de
racas premiadas, finas e de excep-
cional qualidade.

NOVOS ADEPTOS — A propor-
¢do que as campanhas de esclare-
cimento vdo sendo efetuadas, quan-
do os segredos da técnica vdo sendo

aos poucos assimados pelo mais
fechado dos criadores, o proceso
vai ganhando novos adeptos e
a tendéncia € uma melhora cada
vez mais acentuada do rebanho
do Estado.

E o caso de Antdnio
Soares da Rocha, criador em Tai-
pu, o maior do Rio Grande do
Norte, possuindo cerca de 7 mil
cabecgas. Apds a implantagio de to-
das as etapas do programa de tra-
balho previamente elaborado por
sua empresa, ele pretende partir
para a inseminagio artificial, o que
serd sem ddvida um grande passo
dado na pecuadria do Estado, carente
de um maior ritmo de desenvol-
vimento a curto prazo, j4 que em
relagdo aos demais Estados estamos
apenas engatinhando.

L’AUTOMOBILE, fabricado para poucos.

réplica do ALFA ROMEO
1931, fabricado no Brasil
pela L'TAUTOMOBILE do
Brasil — Sdo Paulo. A me-
canica Volkswagen, motor
1600, 1978. Representa
uma comodidade em Ter-
mos de Garantia e Assis-
téncia Técnica. L'AUTO-
MOBILE ¢ fabricado para
poucos (média de 20 a 30
unidades por ano) e &
distribuido em Natal por
DUAUTO VEICULOS.

Duauto Veiculos

Av. Presidente Bandeira, 1240 Alecrim Fones: 231-6132 e 231-3927
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CONCORRENCIA DIMINUI AS CHANCES

DA NOSSA PECUARIA DE CORTE

A pecuaria de corte potiguar sofre tanto na concorréncia com os Estados
com tradicdo nessa atividade, que muitos criadores locais chegam a
dizer que ela é inviavel. O gado da Bahia, de Alagoas e até de Minas

Gerais chega aos matadouros do

Rio Grande do Norte em abundancia

e a precos até mais baratos, tudo por causa do seu porte e do seu peso,
muito superiores aos dos animais criados aqui, submetidos a pastagem
escassa e até a falta de agua. O que fazer?

maior porte vem da Bahia. O animal pequeno é do RN.

”

Ji é bastante comum ouvir-se
da boca do criador a frase: “‘ndo vale
a pena criar gado para corte no Rio
Grande do Norte’'. E somente por
esta frase pode-se aquilatar a crise
que a pecudria de corte vem atraves-
sando nos gltimos tempos €m nosso
Estado. Como a concorréncia de

34

fora vem crescendo num ritmo acele-
rado nos ultimos anos e como o
gado que é despejado por enormes
carretas nos nossos matadouros ofe-
recem um maior peso, ja se pode fa-
zer uma previsio nada animadora:
se as coisas nio caminharem de for-
ma diferente, o RN poderad amargar

um final de crise com proporgoes €
efeitos muito maiores.

E toda essa preocupagido do cria-
dor do Rio Grande do Norte entra em
flagrante contradigdo com o pensa-
mento das autoridades que coman-
dam a pecuiria no Estado. Elas

RN/ECONOMICO — Setembro/78



Pecuéria

chegam até a afirmar que nds dis-
pomos de uma abundancia de pas-
tagem, em comparagdo com outros
Estados nordestinos; € também que
dispomos de boas dreas para a cria-
¢do do animal que ird direto para
o abate logo que atinja a idade pre-
vista. Analisando um ponto € outro,
penetrando no amago da questao,
chega-se facilmente a conclusao
de que quem estd com a razao é
o criador. A concorréncia de fora é
assustadora e muita coisa terd que
ser feita para que o Estado possa
transpor as barreiras atualmente
existentes e se preparar para um
futuro que promete ser ainda mais

dificil.

PEQUENO E MAGRO — Ale-
gam os criadores que 0 trabalho para
o preparo do animal de corte é muito
grande. Tudo isso, somado as des-
pesas para a manutengao dos reba-
nhos nunca serd compensado na
hora da transagdo, na hora da venda.
Outro problema a ser analisado: o
nosso gado é de pequeno porte e
geralmente pesa muito menos do
que aquele que aqui chega de outros
Estados. E essa falta de crescimento
é origindria das dificuldades para
que seja ministrado um tratamento
todo especial, com ragdo capaz de
torna-lo mais desenvolvido tanto no
tamanho como no peso. Essc gado
criado no Rio Grande do Norte, sem
maiores condigdes de alimentagao,
geralmente ndo atinge a onze arro-
bas. Enquanto isso, 0 gado que vem
de fora sempre pesa acima de dezoi-
to arrobas, portanto, uma diferenga
muito grande e que coloca 0 NOSSO
pecuarista em desvantagem.

Na opinido do criador Silvio Car-

doso, por exemplo, o rendimento

com a pecudria é medido em fungao
do porte de cada animal, pois quanto
maior o seu peso, mais lucro ele esta
proporcionando. E o Rio Grande do
Norte fica muito atrds, em termos de
média do peso, em relagdo as de-
mais regides do pais. E outros cria-
dores chegam a afirmar com Ve-
eméncia que criar em locais inade-
quados é prejuizo na certa € trabalho
€m vao.
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Salomao Borges vé no porte dos
noss0s animais um motivo de
pouca rentabilidade.

A CONCORRENCIA DE FORA
— Além de sofrer os problemas in-
ternos como falta de pastagem ade-
quada, a pecudria tem dificuldade

para obtengdo dos créditos bancdrios
que atualmente sé estao aparecendo
nas épocas de feiras de gado e, mes-
mo assim, fomentando a que pecua-

PROBLEMA!

VENTILADOR-EXAUSTOR
AXIAL

pores etc.

ga.

NATAL-RN

VOCE JA PENSOU EM MELHORAR
O AMBIENTE DE SUA EMPRESA?
CESAR S/A RESOLVE ESSE

TUBO

Modelo GEMA RAG — especialmente
construido para renovacao de ar, venti-
lagdo, exaustdo de gases, fumagas, va-

Instalagao f4cil e rdpida. Pronta entre-

CESAR S/A Comércio e Representages

RUA DR. BARATA, 209 — C. POSTAL, 71 — FONES: 222-0055 E 222-4754

I

CONJUNTO CX

Coletor e Separador de P6
Especialmente para captagdo de pé
em méquinas do tipo retifica, esme-
ris etc.
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O BANDERN se instalou em Mossoré em agosto de
1965. Dois anos depois o BANDERN. ja passava para o
prédio préprio, numa demonstragdo de confianga no
progresso da Capital do Oeste.

O ano passado o BANDERN. abriu uma nova agéncia
em Mossoré. Abriu a agéncia pagadora, para facilitar a
vida de milhares de mossoroenses. Agilisando os seus ser-
vigos, procurando cada vez servir melhor aos seus clientes
mossoroenses.

Hoje, o BANDERN dad uma nova demonstrag¢io de
confian¢a ao povo mossoroense. Vai construir uma nova
sede prépria, para centralizar os atuais servigos prestados
pelas duas agéncias, d rua Cel. Gurgel, 226.

As novas instalagées significarao mais conforto, novos
e melhores servicos. Uma agéncia a altura do desen-
volvimento de Mossoré. Sem duvida, uma retribui¢do a
confian¢a que o povo mossoroense, também, deposita no
BANDERN.

bandern

Banco do Estado do Rio Grande do Norte S.A.

o banco do gamanhd, hoje mesmo.




Pecuaria

ristas capitalizados comprem o
gado na entrefeira e o despeje nas
feiras a pregos muito mais altos,
explorando assim o pequeno criador.
A falta de estrutura das proprieda-
des rurais para a criacdo de gado e
também os altos pregos das ragocs
especiais, sem falar nos produtos ve-
terindrios que sobem a cada meés,
apertam consideravelmente o ho-
mem que se dedica exclusivamente
a criacdo de gado para abate.

Aproveitando-se entdo desse
amontoado de problemas, os concor-
rentes dc outros Estados atacam de
forma que chega a ser desleal. Como
dispéem dc um gado melhor, que
oferece um maior peso e também
um maior tamanho, e o transporte
por via terrestre é altamente com-
pensador, o comércio é feito com
frequéncia. O gado chega até os nos-
sos frigorificos pelo mesmo prego do
gado daqui ¢ ds vezes até mais ba-
rato.

Estd em estudos na industria au-
tomobilistica do pais a fabricacdo de
um tipo de carrcta que possibilitara
o transporte de até cem animais de
cada vez. Isso, sem duvida, vai con-
correr ainda mais para que um maior
nimero de animais desembarque no
nosso Estado.

O LADO OFICIAL — Segundo
declarou meses atrds Salomio Bor-
ges, diretor-presidente do Frigo-
norte (empresa ligada a Prefeitura
do Natal e que cuida do abate, do
beneficiamento e da distribuigdo de
carne para a cidade), o problema
mais sério a impedir uma maior ren-
tabilidade para os pecuaristas é o
pequcno porte do gado potiguar,
problema esse que é aliado as difi-
culdades de obtengdo de recursos
para a formagio de melhores pas-
tagens e para mclhorar o rebanho
pelo cruzamento com outras racgas.

Realmente, trocando tudo em
mitddos, o problema mais cruciante
€ a pastagem. Existe incentivo por
parte do Governo Federal, existem
algumas linhas de crédito tanto no
Banco do Brasil como no Banco do
Nordeste que permitem ao criador
uma melhora considerdvel nos cam-
pos de alimentos; no entanto, ainda
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falta alguma coisa e talvez a mais
importante: a plantagdo desse capim
deverd ser feita com a supervisido
um téenico ou de um verdadeiro
tecnicos que deverio ser

pelos mais diferentes

pontos do Estado. E ndo adiantaria
enviar o profissional recém-forma-
do. pois os problemas seriam prati-
camente os mesmos. A falta de ma-
turidade e dc uma maior experiéncia
forcaria a que o profissional sempre
olhassc para trds dc si na esperanga
de .encontrar pelo menos a sombra
do velho catedrdtico, unico entdo
responsdvel pelos seus acer-

em

pasto depois do

pisoteio. Decpois disso, depois de
detectar qual a melhor ¢ mais resis-
variedade, entdo partiram para

a oricntagio ao criador de como
plantar, mostrando-lhe qual a téc-
nica mais eficiente, como esperar o
crescimento, como colocar o gado
para a alimentagdo € também a
forma ideal para a recupcracio da-
quela pastagem. Feito isso, no Rio
Grande do Norte, como o ponto posi-
tivo de o gado ja estar bem alimen-
tado, sc deveria partir entdo para a
efetivacdo dos programas de inse-
minagdo artificial, na tentativa de
encontrar a melhor raga para o abate
no Rio Grande do Norte. Tudo tem
que ser encarado como um trabalho
sério, caro e acima de tudo respon-
sdvel, sempre visando desafogar o
criador do Rio Grande do Norte que
vive constantemente com a corda no
pescogo, sendo puxada por colegas
de outros Estados que nos vencem
pelo fato de disporem de melhores
rebanhos e muito maior assisténcia.

COZINHAS

BELEZA TAMBEM SE FINANCIA.

Comercial José Lucena Ltda.

Matriz: R. Frei Migueiinho, 120 — Fones:
222-2311 — 222-1506 — Natal-RN.
Flilal-1: R. Dr. Mario Negécio, 1470:

Fone: 222-0229 — Natal-RN.
Filial-2: Nova Cruz-RN.
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BANCOS ENSAIAM NOVAS

ABERTURAS PARA O AGRICULTOR

Os bancos oficiais, que até recentemente estavam com suas portas quase
que fechadas para os agropecuaristas, de repente chegam com novos
programas. Por conta do ano eleitoral e por estarmos exatamente na

temporada das feiras e exposigdes de gado, os
financiamentos se tornam mais faceis.

Por ser este um ano eleitoral,
os pecuaristas de todo o Brasil e
em particular os do Rio Grande do
Norte passaram a imaginar novos
horizontes, isto é, uma modificagao
para melhor na politica de créditos
do Governo Federal. E os esperanco-
sos pecuaristas niao se abalaram
nem um pouco com as declaragdes
do presidente do Banco do Brasil,
Karlos Rischbieter no inicio do ano.
Eles acharam que tudo podia melho-
rar. Dizia o presidente que o Banco
do Brasil ndo ia desacelerar suas
aplicagdes a industria e ao comércio,
comecando a operar em 78 dentro
dos limites provisérios (estimados,
inclusive, abaixo dos possivelmente
definidos pelo Conselho Monetario).
Se, de um lado, essa fala trangqdiili-
zou os empresarios quanto ao fluxo
de crédito disponivel, de outro le-
vou imediatamente a indagagdo: em
que medida este objetivo podera
ser cumprindo, num ano em que in-
teresses politicos — e eleitorais,
por que nio dizer — determinarao a
tonica?

Para muitos analistas, ndo é
suficiente o tom enfatico do presi-
dente do Banco do Brasil assegurar
que o orgamento em 1978 nio seria
influenciado por questdes politicas,
porque — afirmava ele — “‘em ne-
nhum momento, o Governo cogitou
de misturar as coisas, e a instituigdo
disciplinard suas aplicagées no mer-
cado com base, no mesmo periodo
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de 77. deflacionando os niimeros’’,

Da mesma forma que era anali-
sado o problema dos créditos para o
comércio e para a industria, a agro-
pecudria também constava dos pla-
nos do Governo. E nao era dificil de
ouvir declaragdes saidas da boca da
gente do campo como esta: o banco
s6 esta financiando custeio, mas co-
mo o ano é eleitoral devera aconte-
cer uma abertura que viria a benefi-
ciar o agricultor e o pecuarista ca-
rentes de recursos para investi-
mento.

NADA DE CUSTEIO — E quan-
do a pergunta era lancada a nivel
local, em conversa com gerentes de
bancos oficiais da capital, uma expli-
cagdo era dada: esclareceram eles
que de forma alguma houve deter-
minacdo especifica do Governo no
sentido de que as institui¢des ban-
carias realizassem, apenas, opera-
¢oes de custeio. Na pratica, ocorreu
o seguinte: a partir de 1977, as au-
toridades monetarias determinaram,
através do Banco Central, uma limi-
tagdo no aporte de recursos sob a
forma de refinanciamento, repasse e
subsidio para crédito rural, como
parte do esquema de combate a
inflacdao. Essa medida refletiu-se ne-
cessariamente, no nivel de aplica-
¢io das institui¢ées financeiras,
principalmente daquelas que care-
cem de fonte estavel de recursos
para um adequado atendimento da

demanda do crédito rural, como é
o caso dos Bancos oficiais, em parti-
cular o Banco do Brasil e o Banco
do Nordeste do Brasil.

Em conseqti€ncia, essas institui-
¢oes passaram a adotar uma politi-
ca de descompatibiliza¢io das
aplicagdes, com as suas disponibili-
dades financeiras, sem prejuizo, en-
tretanto, daqueles programas espe-
ciais do Governo Federal na Regiio,
de largo efeito social e econdmico,
como o Polonordeste, o Projeto
Sertanejo — voltados preferencial-
mente para o pequeno e médio pro-
dutor rural, o Prodlcool e o Progra-
ma de Desenvolvimento da Agroin-
distria do Nordeste, aos quais os
Bancos continuam dispensando todo
apoio técnico e tinanceiro. A excecio
desses programas mencionados,
houve, de fato, restri¢des as opera-
¢des de investimento, que exigem
recursos de longo prazo, passando-
se a dar prioridade as operages
de custeio, em vista de estas serem
imprescindiveis ao ciclo produtivo
das empresas rurais, principalmente
das pequenas e médias.

De outra parte, o Programa Na-
cional de Desenvolvimento da
Pecudria, PROPEC — iinico progra-
ma de crédito rural que efetivamen-
te havia sido suspenso pelas autori-
dades monetarias — teve sua reati-
vag¢io determinada recentemente
pelo Banco Central, cabendo ao Ban-
co do Nordeste, em particular, uma

RN/ECONOMICO — Setembro/78



Crédito

dotagdo de apenas Cr$ 200 milhdes,
para aplicagdo em projetos de inves-
timento na pecudria nordestina. A
dotacgio do Banco do Brasil também
girou em torno dessa cifra.

Observa-se ainda que, embora
vigorem todos os programas de cré-
dito rural, existe, entretanto, como
decorréncia das politicas antinflacio-
narias do Governo, um insatisfa-
tério fluxo de recursos para atender
todas as solicitagdes de emprésti-
mos, paralclamente a desativagdo
gradual de alguns programas, como
¢ o caso do Proterra, comprome-
tendo, dessa maneira, a realizagao
das operagdes com base nesse pro-
grama.

CUSTEIO E INVESTIMENTO —
Segundo informagdes prestadas pelo
gerente da agéncia do Banco do
Nordeste em Natal, Expedito Gon-
dim Rocha, “‘a despeito da atual
conjuntura politica de crédito agri-
cola, o Banco do Nordeste conseguiu
realizar. no segundo semestre de
1977, por intermédio de suas agén-
cias no Rio Grande do Norte, 455
operagies crediticias (custeio e in-
vestimento) em favor de agropecua-
ristas potiguares, num volume de
recursos da ordem de Cr$ 32.682
mil. Com isso, elevou-se a mais de
Cr$ 308 milhoes, em dezembro
passado, o saldo de aplicagoes em
crédito rural no Estado. Jd durante
o primeiro semestre do corrente ano,
muais de 1.400 operagoes rurais
foram contratadas pelas unidades
do BNB no Rio Grande do Norte,
somando os recursos comprometidos
quantia superior de Cr§ 100 milkées.
O saldo dos empréstimos do Banco
as atividades do setor primdrio do
Estado atingia. até junho iltimo, o
montante de Cr$ 351.066 mil, assim
distribuido: Cr$ 105.069 mil para
custeio e €r$ 245.997 mil para in-
vestimento''.

Conforme dados fornecidos pela
Diretoria da 2* Regido do Banco do
Brasil, a assisténcia financeira pres-
tada pelo Banco ao setor rural nor-
destino alcangou Cr$ 32 bilhoes, em
operagées de créditos especializado,
até meados de agosto proxime-pas-
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Expedito Rocha: 'O BNB
aplicou mais de Cr$ 308 milhdes
na agropecuaria do
RN em 1977"".

sado, apresentando evolugdo supe-
rior a 43 por cento sobre o total apu-
rado cm igual época do ano anterior.
Dentre as rubricas que compdéem o
levantamento, as de custeio apre-
sentaram-se com o maior indice de
evolugdo: 57%, correspondente ao
montante de Cr$ 11 bilhées aplica-
dos. Embora o custeio pecudrio te-
nha crescido 71,6% no periodo, € o
custeio agricola, com a verba total
de Cr$ 9 bilhdes e 700 milhdes, que
lidera os itens componentes dessas
aplicacoes especificas.

Em virtude da politica de restri-
¢ao adotada pelo Governo para o
crédito rural, nos meses mais re-
centes o BNB ndo aprovou em favor
de empresas agropecuarias do Esta-
do, projetos de grande porte, ou se-
ja, para investimento — que com-
preendessem empréstimos de longo
prazo destinados a formagae de capi-
tal fixo, semifixo e de trabalho per-
manente. ‘‘Deve-se assinalar, toda-
via. que — afirmou o Sr. Expedito
Rocha — no periodo, operagdes de
até Cr$ 2 milhées foram deferidas
pelo Banco do Nordeste, no Rio
Grande do Norte, beneficiando ativi-

dades como engorda e recriu de
animais "'

CREDITO COOPERATIVO — O
decidido ¢ crescente apoio dos Ban-
cos oficiais as Cooperativas do
Estado, inclusive no assessoramento
técnico, tem constituido importante
instrumento de aperfeicoamento e
expansdo do Cooperativismo no
Rio Grande do Norte. No presente
exercicio, ja foram aprovados pelo
Banco do Nordeste dez empréstimos
em montante superior a 24 milhdes
de cruzeiros, destinados a cooperati-
vas de produtores rurais do Rio
Grande do Norte, para repasses a
seus associados, nas diversas linhas
como custeio, comercializagdo e in-
vestimento.

Essa modalidade de financia-
mento tem o mais amplo apoio €
incentivo dos bancos oficiais. O Ban-
co do Brasil tem poucos financia-
mentos com cooperativas, no entan-
to, jamais negard o seu apoio a quem
bater 4 sua porta necessitando
dessa modalidade de empréstimo,
ja que o Cooperativismo permite um
crescimento médio compativel com a
disponibilidade de recursos existen-
tes para os diversos programas.
Dentre os varios itens financidveis
destacam-se investimentos gerais,
custeio de entressafra, aquisi¢do
de insumos € materiais agropecua-
rios, implementos agricolas, vaci-
nas, medicamentos, além de adian-
tamentos por conta de produtos en-
tregues para venda em comum.
Igualmente podem ser deferidos re-
cursos para imobilizagio das pré-
prias cooperativas, para aquisi¢do
de maquinas pesadas, veiculos, gal-
pdes, armazéns e materiais diversos
destinados a revenda aos associa-
dos.

PROJETO SERTANEJO — O
Projeto Sertanejo objetiva, basica-
mente, dotar as pequenas proprie-
dades rurais do Nordeste e ém parti-
cular do Rio Grande do Norte, de
modernos meios de resisténcia aos
impactos das secas, mediante a
associagio da agricultura irrigada &
agricultura seca, mais adaptads i
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ecologia da regido. O Projeto Serta-
nejo financia, a taxas favorecidas e
até 650 vezes o maior valor de refe-
réncia, as aplicagbes capazes de
transformar a feicao da proprieda-
de rural, através da valorizacao hi-
droagricola (construgdo de acudes,
perfuracio de pogos e obras de irri-
gacdo, inclusive aquisi¢ao e instala-
¢ao de equipamentos).

Tanto o Banco do Brasil como o
Banco do Nordeste vém dinamizan-
do a execucio do Projeto Sertanejo.
Com poucos meses de iniciada a as-
sisténcia crediticia, os créditos con-
cedidos pelo Banco do Brasil na
regido nordestina somaram 28 mi-
lhées de cruzeiros, em 31 de julho
iltimo, dos quais 95 por cento des-
tinaram-se exclusivamente a itens
de investimento.

POLONORDESTE — Conjugan-
do assisténcia crediticia bastante
simplificada com orientagao técnica

e gerencial, prestada pelas empre-
sas estaduais de assisténcia técnica
e extensdo rural, o Polonordeste
vem alargando o crédito aos peque-
nos e médios produtores, com difu-
sao de novos processos de explora-
¢do das atividades agropecudrias e
atendimento de aspectos relaciona-
dos com a comercializagdo, conside-
rada fundamental importincia do
Programa. A sistematica do Polo
nordeste vem permitindo maior
simplificacio de exigéncias banca-
rtas, além da difusio de novas técni-
cas, com experiéncias valiosas que
poderido estender-se a outras linhas
de crédito aplicadas ao pequeno pro-
dutor rural.

O QUE ESPERAR DO FUTURO
— Como agentes financeiros do
Governo Federal para o desenvolvi-
mento da regido, tanto o Banco do
Brasil como o Banco do Nordeste
tém dedicado, ao longo dos anos,

atencio especial ao problema do
atendimento ao pequeno produtor
rural. Conscientes do alcance social
das medidas de apoio a0 homem do
campo, desenvolvem diversos pro-
gramas que caracterizam a sua
acado como bancos rurais. No caso
especifico do BNB, o seu gerente,
Expedito Rocha afirma que vai “‘pro-
curar estimular bastante o Programa
de Crédito Cooperativo, que benefi-
cia especialmente o pequeno ugri-
cultor, procurando, também, esti-
mular o sistema cooperativista re-
gional pelu cessdo de técnicos que
prestum servigos de ussessoramento
e acompanham as atividades du
entidade’'. Paralelamente, o Progra-
ma de Eletrificacao Rural e o Polo-
nordeste. Todos esses programas
afiguram-se como instrumentos bas-
tante eficazes de que os Bancos
oficiais dispem para dinamizar
ainda mais a assisténcia financeira e
técnica ao pequeno agropecuarista
nordestino.

COMPANHIA
DISTRIBUIDORA
DE FERRAGENS

ostatos e Resistén
cias. RIGID - Ferra
mentas Pré-testadas
que Reduzem o Trabalho
Brasil S. A. - A méo de Ago para quem nio é de Ferro.
TELEVOLT - Estabilizadores Automaticos de Tensio.
INVICTA - Tudo para Madeira. WEG - O Motor Elétrico.
SIEMENS - Material Elétrico
HARTMANN & BRAUN DO BRASIL
Transformadores de Corrente. OK - Eletrodos.
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Industrial.

SKF M
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SCHULZ-Co Fios e Cabos
- mpressores. Blétricos. 3M
ELETELE - Re PETERCO - llu
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ADELCO - Transformadores.
ELETROMAR - Chaves Mag
néticas. STARRETT - Serras
de Aco.BURNDY DO BRASIL
Conectores e Valvulas.— Etc.

minagio Comerci
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-ITMA - Ferramentas do

CODIF

B Matriz-: Recife-PE
Filial: Natal-RN. R. Dr. Barata, 190
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Pecuéria

O QUE O GOVERNO DO ESTADO

TEM FEITO PELO CAMPO?

A politica agropecuaria do Governo do Estado, a partir de 1975, tem sido
marcada por alguns transtornos que, infelizmente, impediram maior
mobilidade e poder de realizacio dos 6rgéaos a ela vinculados. Primeira,
houve semi-paralizacao dos varios projetos agricolas iniciados no
Governo anterior, que s6 recentemente foram reativados. Depois, as
mudangas do comando da Secretaria de Agricultura implicaram em novos
descompassos. E o que se féz nesses quatro anos?

Diante de tantos problemas,
como a concorréncia de fora in-
fluindo decididamente na criagdo
do gado de corte do Estado, a defi-
ciéncia das nossas pastagens, a
necessidade da construgdo de acu-
des e da irrigacdo das dreas que vi-
vem a mercé de uma maior ou menor
intensidade de chuvas, da luta quase
que desepcrada para encontrar uma
raca ideal que possa oferecer ao cria-
dor uma maior margem de lucros,
uma pergunta pode ser dirigida nes-
se momento: 0 que O governo tem
feito pela pecudria do Rio Grande do
Norte? E o que pretende fazer?
Quais os planos que podem servir
de alento para o agricultor-pecua-
rista?

Todo esse pacote de perguntas
foi jogado sobre o Coordenador da
Secretaria da Agricultura € eventual
substituto do Secretario Haroldo Be-
zerra, Geraldo Pedro. Um SOrriso
daqueles que sacm pelo canto da
boca. escondendo alguma coisa ou
reconhecendo a gravidade do pro-
blema, nio pdde ser contido por ele.
Mais do que depressa, uma gaveta
do lado direito de sua mesa foi aber-
ta e dela retirada um esbogo de dois
projetos que estdo ainda engati-
nhando mas que ja foram conside-
rados vidveis pela Secretdria da
Agricultura: o primeiro trata da
ampliacio do mimero de feiras de

Geraldo Pedro fala dos
projetos oficiais.

gado; e o segundo visa ftazer a
difusdo do processo de Inseminacao
Artificial em fazendas de todos os
portes.

0S PROJETOS — Sobre o au-
mento ou nio do nimero de feiras
de gado, um diagnéstico real soé
podera ser dado apds as coletas dos
lucros da feira de Mossord, ja em
fase de encerramento, e da Festa

do Boi, marcada para o més de ou-
tubro, na cidade de Eduardo Gomes.
No entanto, ja é certo que no caso
de um aumento, serd para mais
duas, uma em Pau dos Ferros e
outra em Currais Novos, com a novi-
dade de uma melhor divisio nas
coréias (lugares onde se vende o
gado mestico) da implantagio de
galpdes desmontaveis para maior
motivagado das feiras (ver matéria
sobre a importincia das feiras).

O outro projeto em estudos é o de
incentivo a Inseminagado Artificial no
Rio Grande do Norte. Segundo infor-
mou o Coordenador da Secretaria,
0 primeiro passo a ser dado serd a
definigdo da drea onde sera iniciada
a opera¢ao. Em seguida se proce-
dera a catalogagdo das propriedades
€. posteriormente, a divisio dessas
propriedades em categorias que vao
de “*A"a“'E".

As propricdades enquadradas
na categoria ‘‘A’’ seriam aquelas
que estivessem necessitando de
pouquissima assisténcia, a nao ser
uma supervisio técnica mais fre-
quente a fim de coordenar melhor o
controle dos animais. J4 uma pro-
priedade na categoria "'B’’ neces-
sitaria de mais alguma coisa além,
da assisténcia do veterindrio, pois
necessitaria também do bujao onde
sdo guardadas as ampolas de sé-
men, condigdes ideais de higiéne e o
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homem treinado para efetuar a
inscminacdo propriamente  dita.
As propricdades enquadradas nas
categorias *'C"", ‘D"’ e *‘E’’ seriam
aquclas que praticamente teriam
todo um plancjamento, desde os
primciros passos de implantacao
do projeto até o seu final, que € jus-
tamente a coleta dos produtos de
criacdo.

0 objetivo de.tudo isto é promo-
ver a melhoria do rebanho do Es-
tado. A Secrectaria também reco-
nhece que todo esse trabalho devera
vir acompanhado de outros projetos
que incentivem também a formacgao
da pastagem do Estado, pois sem
ela nunca sc conscguira produzir
filhos a altura dos reprodutores que
sdo de alta linhagem, geralmente fi-
lhos de genearcas famosos e que ndo
conscgucm o mesmo  desenvolvi-
mento dos antepassados sem des-
frutarem de  uma alimentagao
conveniente. E para a aplicagdo
desse programa de pastagens., o
pecuarista vai poder desfrutar do
PROPEC.

O QUE E O PROPEC? — O
PROPEC é um programa de pecua-
ria a nivel nacional e que tem como
agentes financeciros os Bancos
oficiais. Ele incorpora o Programa
de Desenvolvimento da Pecudria de
Corte — PRODEPE, o Programa
Nacional de Pastagens — PRONAP,
o Programa de Estimulos Técnicos e
Financeiros para Desenvolvimento
da Pecuaria Leiteira - PDPL, e os
Programas Especiais para Formagio
de Pastagens sob técnicas mo-
dernas.

O PROPEC abrange objetivos e
metas de amplo interesse da enco-
nomia rural, pois consolida certas
faixas especiais destinadas a pecua-
ria. visando a compatibilizd-las e
tornd-las mais exequiveis, mediante
uniformizacdo de critérios e simpli-
ficacio de processamentos. Obje-
tiva aumentar a produtividade e
a produgio pecuaria, mediante im-
plantagdo ou desenvolvimento de
exploragoes, sob modelos empresa-
riais. constituindo-se suas principais
metas: a) mclhoria da infra-estru-
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Através da CIDA, o Governo vende insumos agricolas no interior

tura dos iméveis ¢ o padrdo dos re-
banhos: b) estimulo a técnicas racio-
nais de alimentagdo, sobretudo para
reduzir os desniveis da oferta entre
a safra ¢ a entresafra; ¢) aperfeigoa-
mento dos sistemas de mancjo e
tratos sanitdrios, visando a obtengdo
de maior taxa de natalidade € menor
taxa de mortalidade; e d) elevagdo
da taxa de desfrute. para ampliar a
oferta de animais de abate.

Poderao a essc Pro-
grama os produtores rurais, pessoas
fisicas ou juridicas. desde que explo-
rem a  pecudria  bovina, sejam
proprictdrios dos imoveis, sejam co-
nhecedores de técnicas de explora-
¢do ¢ assumam compromisso de
exccutar essas técnicas. Nao serdo
financiados. porém, recursos para
aquisicdo de animais para cria ou
engorda e para compra de terra.

recorrer

Dessa forma o agro-pecuarista
poderd investir em construgao de
instalacées e benfeitorias para cria-
¢do, formagio de pastagens, recu-
peragdo de pastagens, obras de pro-
tecdo do solo contra a erosao, cons-
truc¢do de agudes, aparelhagem para
irriga¢do do solo, equipamentos pa-
ra a instalagio de dgua, luz, forca e
telefone, insumos para corre¢io
da acidez do solo, aquisi¢do de ma-
quinas e equipamentos para insu-
mos. Os juros vao depender das
obrigacdes do cliente. Os prazos de
pagamento sdo de até 12 anos com
até 4 de caréncia.

Segundo informagdes colhidas
junto ao Banco do Brasil, esse pro-
grama vem sendo largamente utili-
rado pelos pecuaristas do Rio Gran-
de do Norte por ocasido das feiras
de gado ¢ implementos agricolas.
Em Nova Cruz, aproximadamente
120 propostas foram colhidas, o
quc proporcionou um financiamento
num montante de Cr$ 35 milhdes,
na basc de 20 matrizes para cada
produtor.

Para as agéncias locais do Banco
do Brasil. terd prioridade nesse pro-
grama quem sc dispuser a investir
no gado leiteiro, pois hd um inte-
ressec muito grande em recuperar
a bacia leiteira do Estado, ultima-
mente abalada com o abate indiscri-
minado de grande parte do nosso
rcbanho.

De uma forma geral, é isto que
s¢ pode apresentar de novidade para
0 pecuarista. O governo esta plane-
jando ¢ ja oferecendo através dos
Bancos oficiais uma série de vanta-
gens que deverdo ser analisadas
com um cstudo mais aprofundado,
dirctamente com os funciondrios
encarregados pela liberacio dos fi-
nanciamentos. Apenas alguns ainda
Insistem em criticar que é um grave
erro os Bancos s6 concederem finan-
ciamentos por ocasidgo das feiras,
mas a essc respeito ja estio exis-
tindo aberturas e a tendéncia €
melhorar. pelo menos até o final
do ano ou enquanto perdurar
a campanha eleitoral.
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NIPPASA

UM PROJETO DE SELEGAO DE GADO LEITEIRO

A Fazenda Califdrnia, de Nilton Pessoa de Paula, é o mais antigo e o mais
bem estruturado centro de aperfeicoamento genético do rebanho do Rio
Grande do Norte. Pecuaristas de todo o Nordeste recorrem a NIPPASA
(Nilton Pessoa de Paula Agropecuaria S/ A) para adquirir reprodutores e

matrizes de linhagem apurada, destinados ao aumento da produgao
leiteira. Com 800 reses e com cada vaca alcangando um rendimento
médio de 13,5 litros de leite, por dia, a Fazenda Califérnia tem o maior
indice de produtividade do Nordeste e 0 segundo do Brasil.

O desenvolvimento da pecuaria no
Rio Grande do Norte tem na NIPPA-
SA — Nilton Pessoa de Paula Agropecua-
ria S/A, uma base de sustentagao e de
orientagdo, quanto ao programa de n:\e-
Ihoria genética do nosso rebanho bovino
e o0 consideravel aumento da produgdo
da nossa bacia leiteira,cujo programade-
senvolvido na Fazenda California, em
Sao Gongalo do Amarante, a trinta qui-
I6metros de Natal, estd servindo como
modelo em toda a areada SUDENE.

Transformando-se num centr.o .de
sele¢do genética do nosso gado leltglro,
a NIPPASA ¢ procurada por pecuar!stas
de todo o Nordeste, que aqui adquirem
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reprodutores e matrizes de linhagem
apurada, para melhor selegdo do rebanho
e aumento da produgao do leite.

PROJETO MODELO — O pecuarista
Nilton Pessoa de Paula, diretor-presiden-
te da NIPPASA e apontado como um dos
grandes incentivadores da pecudria poti-
guar, ndo esconde a razdo do sucesso
do seu empreendimento. Tudo se es-
truturou em torno de um tripé basico,
que inclui 0 manejo, 0 uso de insemina-
gao artificial e nutrigdo adequada, acres-
cido da pesquisa, que vem sendo adota-
da desde a implantagao do seu projeto.

Hoje, qualquer pecuarista do nosso

Estado que pretenda melhorar o padrao
de seu rebanho, possui reprodutores ou
matrizes fecundadas artificialmente com
sémen da melhor qualidade, nos campos
de selegdo da Fazenda Califérnia, consi-
derados ao mesmo nivel, ou superior, aos
animais selecionados em outras regides
do Pais.

MAIOR RENDIMENTO — Ja o di-
retor-financeiro da NIPPASA, Lednidas
Ferreira de Paula, que tem curso de
Zootecnia, na Escola Nacional de Agri-
cultura, no Rio de Janeiro, explica que
a empresa, desde a sua criagdo, se pro-
pds a melhorar o rebanho leiteiro do
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Rio Grande do Norte, 0 que vem conse-
guindo através da revenda de reproduto-
res e matrizes, utilizando um know-how,
da melhor qualidade, com normas espe-
cificas, desde o nascimento do bezerro
até a reproducao.

Além do manejo, a empresa associa 0o
uso da inseminacgao artificial, com sémen
de touros importados e com alto valor
genético para a regido, e a melhoria nu-
tricional, com pastagem adequada. E um
dos excelentes resultados: no inicio do
projeto uma vaca produzia,'em média,
por dia, quatro quilos de leite. Hoje, 0
rendimento médio é de 13,5 quilos de
leite, o maior indice, em todo o Nordeste,
em rebanho mestigo.

VALORIZAR O HOMEM — Conde-
nando o sistema tradicional de manejo do
rebanho bovino, onde o vaqueiro dedica-
va tempo integral ao gado, tinha nogbes
rudimentares de tratar 0 animal e des-
conhecia a importancia de participar
do sistema de produgio, a NIPPASA de-
senvolveu um programa original de valo-
rizagdo do homem, educando o vaqueiro,
ensinando-lhe novas técnicas e ndo o
sobrecarregando com tarefas, mas deter-
minando as suas atribuigbes e respon-
sabilidades.

E um sistema de incentivo ao traba-
Iho, com base na produgdo, foi adota-
do na Fazenda Califérnia, onde o vaquei-
ro que cuida de garrotes e novilhas, pro-
dutos de cruzamento artificial, recebe
uma percentagem pela venda do gado; os
ordenhadores recebem uma determina-
da quantia por litro de leite produzido
pelo animal sob a sua responsabilidade,
e por cada quilo que o bezerro engordar,
enquanto estiver sob 0s seus cuidados.
Ja o inseminador ganha por animal
nascido.

Este método desperta a consciéncia
do homem da Fazenda Califérnia. Ele
passa a compreender que alimentando e
cuidando bem dos animais, e que traba-
lhando em colaboragdo com os demais, os
resultados da producdo serdo divididos
entre a empresa e o empregado.

INSEMINAGAO — Utilizando o cru-
zamento do gado holandés com o Guze-
ra, a NIPPASA adota o sistema de inse-
minagdo artificial, que permite um me-
lhoramento mais rapido, porque se usa
o sémen de touros com teste de pro-
génie, ou seja, teste que constata a capa-
cidade de transmissdo dos caracteres de
suas qualidades.

E com a inseminacdo artificial é
possivel dispor do sémen d°~°j melhores
reprodutores e promover o aprimoramen-
to do gado leiteiro.

O método utilizado pela NIPPASA
permite um indice de fertilizagdo entre
65 a 70%, consicerado um padrao 6timo,

44

Nilton Pessoa de Paula e seu filho Lednidas dirigem um projeto
que a SUDENE considera um modelo.
Y

Tudo na NIPPASA é feito dentro da melhor técnica, no sentido
de se obter o rendimento maximo. Nas fotos, instalagbes
utilizadas pelo rebanho leiteiro.
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A Fazenda Califérnia ja € um conhecido ponto de comércio de
gado de qualidade. Na foto acima, um grupo de compradores
examina os animais.

pois é idéntico aos indices obtidos pelqs
pecuaristas da Holanda, com a sua mais
pura linhagem. Mensalmente a
NIPPASA faz, em média, 35 insemina-
goes artificiais. O sémen € conservado
em butijao de gas de nitrogénio, a uma
temperatura de 196 graus centigrados
abaixo de zero.

A nutrigao do rebanho € feita 4 base
de ragao balanceada Purina e pastagem
direta.

PRODUGAO — Responsavel por uma
consideravel parte do abastecimento
de leite em Natal, a NIPPASA produz,
por dia, 2.500 litros de leite, que sao
revendidos & Cooperativa de Lacticinios
de Natal (CLAN), onde é pasteurizado
e comercializado. Ha duas ordenhas dia-
rias e o leite é resfriado 4 uma tempera-
tura de 4 graus, para melhor conser-
vagao.

Além do leite, o resultado do melho-
ramento genético do gado leiteiro, touros
mestigos e vacas leiteiras, é comerciali-
zado e grande é o numero de criadores
que preferem o gado da Fazenda Cali-
férnia.

DA CANA A PECUARIA — O pecua-
rista Nilton Pessoa de Paula conta um
pouco da histéria do seu empreendi-
mento: )

“*Aqui na regido nos desenvolviamos
a cultura da cana-de-agucar e mantinha-
mos uma destilaria, e 0 gado existent‘e
era sé6 como complementagao, aprovei-
tando a terra disponivel para a pecuaria
tradicional. Mas, no ano de 1954, come-
¢amos a voltar nossas atengdes para o
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controle da produ¢do, com pesquisas in-
cipientes, mas com resultados que nos
animaram a desenvolvé-las com mais
técnica e cuidados. Entdo, no ano de
1961, adquirimos o primeiro reprodutor
de qualidade, e iniciamos a experiéncia
pioneira de melhoria genética, em todo
o Estado, através do touro Sdo Jodo
General de Star-fire, filho de Banela de
Star-fire, um reprodutor canadense, de-
tentor do titulo de campedo de uma expo-
si¢do de animais, em Londres, Nos o ad-
quirimos por 100 cruzeiros, em Recife,
e cobrimos todas as fémeas, com resulta-
dos satisfatérios’’.

PROJETO DA SUDENE — “Em
1966 — afirma Nilton Pessoa de Pau-
la — resolvemos desenvolver um grande
projeto pecuario, na Fazenda Califérnia,
de gado leiteiro, e apresentamos um
projeto (NIPPASA — Nilton Pessoa de
Paula Agropecuaria S/A), para desfru-

tarmos dos incentivos fiscais entdo
existentes — os Artigos 34/18 da
SUDENE (hoje substituidos pelo

FINOR). O nosso projeto foi aprovado
com o numero 19, em todo o Nordeste,
sendo o primeiro do Rio Grande do
Norte, na area da pecuaria’’.

E prossegue Nilton:

**O projeto inicial previa a aquisigao
de 14 touros reprodutores, sendo sete de
origem holandesa e sete de linha pura
Guzera. Entdo, optamos pela insemina-
¢do artificial, que foi o ovo de Cotombo,
para o éxito de nosso projeto e um passo
decisivo que demos no programa de sele-
¢do animal. E comegamos a inseminar
as 220 rezes previstas pelo projeto’’.

A NIPPASA ocupa uma area de 628
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O criador Gevanir de Freitas
fala sobre a vantagem de
comprar gado & NIPPASA.

hectares, dos quais 400 sdo destinados a
pastagem, no municipio de Sao Gongalo
do Amarante, sendo cortada pelo rio
Potengi. Hoje a empresa conta com 800
reses de linhagem selecionada.

DEPOIMENTOS — Para constatar a
seguranga do empreendimento, procura-
mos ouvir dois pecuaristas de médio por-
te, clientes da NIPPASA na compra de
touros mestigos e matrizes:

Gevanir de Freitas — Natal — ‘“‘Eu
tenho preferéncia pela NIPPASA devido
a procedéncia do animal, pelo cuidado
que é dado ao animal desde a fase de
inseminagao artificial até a sua comercia-
lizagdo, pela positividade no trato da
comercializacdo com o cliente, pelo ele-
vado indice de produgio do leite e pela
garantia e assisténcia permanente, mes-
mo apds a venda. A empresa garante o
produto tdo bom quanto o de outras re-
gides, com a vantagem da assisténcia e
aclimatizagao’.

José Bonifacio Filho — Pogo Bran-
¢co0 — ‘“‘Eu venho comprar reprodutores
na Fazenda Califérnia porque eu sei que
aqui é garantia de alta producédo de leite.
Comprando aqui sei que teremos mesti-
¢os de alta linhagem, aumentando a pro-
ducdo do leite. Para vocé ter uma idéia,
aqui se registra o maior indice de produ-
¢ao de leite em todo o Nordeste, e o
segundo em todo o Brasil, pois o primeiro
pertence ao rebanho do ex-ministro Se-
vero Gomes. O sémen empregado é¢ da
melhor qualidade. Quando a gente preci-
sa, vem aqui, e escolhe um garrotinho.
Basta saber a origem, ndo precisamos
nos impressionar com a formosura do
animal’.
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FALTA DE PASTAGENS IMPEDE

AUMENTO E MELHORIA DO REBANHO

Os entendidos n&o tém muitas duvidas em afirmar que, em termos de
agricultura, o RN é um Estado inviavel. A solugao l6gica é dinamizar a
pecuaria. Mas o Estado n&o tem pastagens, falta dgua e a qualidade dos
rebanhos deixa muito a desejar. Apesar das adversidades, tem muita
gente trabalhando para que nos tornemos — pelo menos em termos de
Nordeste — um importante centro de criagao.

““Em termos nacionais, a pecud-
ria do Rio Grande do Norte pratica-
mente ndo existe. Somos os mais
atrasados e perdemos até para 0
vizinho Estado da Paraiba que deve
estar umas quarenta vezes nd nossda
frente. E tudo isso por um simples
motivo: eles tém pastagem e nés ndo
temos .

A afirmagdo contundente é do
engenheiro, criador e empresario
Sidney Marques Fonseca. Ele acha
que o Rio Grande do Norte jamais
encontrara um ritmo de desenvolvi-
mento ideal para a pecudria se ndo
se mentalizar o criador do Estado
para a necessidade de plantar
capim. E assegura: ‘'‘Plantando
capim tudo serd diferente e podere-
mos partir para uma competi¢do
malis igual com os demais centros
criadores de gado do Pais’’.

Ja o empresario e também enge-
nheiro Kléber Bezerra, filho do de-
putado Theodorico Bezerra e um dos
que sustentam o império da Fazenda
Irapuru acha que a pecudria do Rio
Grande do Norte sO tera sucesso se
forem observados os seguintes * Y
itens: 1) dotar o criador de recursos
para melhorar o seu rebanho; 2) au-
mentar o volume das pastagens; e
3) selecionar reprodutores de ex-
celente nivel. Como se péde obser-
var na consulta a imimeras fontes, é
voz geral: todos os criadores do
Estado, na sua grande maioria es- Sidney Fonseca: O criador tem que chegar a conclusio que a
tio preocupados, hoje, com o pro- pastagem e fundamental para que ele desenvolva sua criagdo"’
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blema da pastagem para o rebanho
que cresce num indice jd considerd-
vel nos dltimos anos e essa nova
geragdo nao vai encontrar uma
infra-estrutura preparada para ofe-
recer todas as condi¢bes ideais de
alimentagao.

O MAIOR PROBLEMA — Para
Sidney Fonseca, criador da raga
Schwyz no municipio de Eduardo
Gomes e proprietario da Ducampo,
empresa que fornece ao homem do
campo maquinas, implementos e
ainda assisténcia técnica, o ‘‘grande
problema do Rio Grande do Norte
em termos de pecudria é a falta de
pastagent como também promover a
mineraliza¢do do nosso rebanho’". A
mineralizagio do rebanho a que se
refere Sidney é a colocagio de mi-
cro-nutrientes como cobre, enxofre,
calcio suplementar, que vdo servir
para corrigir as deficiéncias do gado
que na maioria das vezes encontra
solos bastante fracos e completa-

mente desprovidos de pastagem.

H4 dois tipos de capim que sio
bastante usados por nossos criado-
res e que tém obtido excelentes
resultados. Sao eles o braquidria
e o pangola, havendo ainda os que
preferem o green-panic, que € um
capim mais nobre, e o buffalo, com
as suas trés variedades.

O braquidria é mais aconselha-
vel para terrenos arenosos, embora
algumas varicdades aceitem o terre-
no umido. Pode ser plantado na
rama ou na semente. O pangola é
um capim mais consistente e ideal
para terrenos argilosos que nido se
comparem ao do alto sertio a nio
ser que seja plantadoem vdrzea. Pa-
ra esses dois tipos de pastagens, os
criadores do Estado, por experiéncia
propria, aconselham a que o gado
nio seja colocado no cercado logo
no primeiro ano apds o plantio, sob
pena de prejudicar sensivelmente o
desenvolvimento do capim.

PREJUDICA A INSEMINACAO
— Nos ltimos anos o Estado vem
sofrendo um avango muito grande
na aplicagdo da técnica da insemina-
¢ao artificial que para a maioria tem
como principal vantagem a econo-
mia na aquisi¢io de um bom repro-
dutor. Atualmente um touro de
raga estd atingindo pregos bastante
elevados e, conseqiientemente, com
a inseminagao artificial se obtém a
melhoria do rebanho com a implan-
tagio de sangue puro adquirido por
prego relativamente barato. Quando
um negoécio é rentivel e oferece
lucros praticamente imediatos, a
tendéncia é uma proliferacdo cada
vez maior. E é exatamente o que
esta ocorrendo neste campo. Apro-
ximadamente uma duzia de criado-
res locais ja aplicam a insemina-
¢do ¢ os bons resultados obtidos vém
estimulando outros a aderirem a
essa téenica.

No entanto, para criadores como
Anténio Soares da Rocha, Sidney

JESSE FREIRE AGRO-COMERCIAL S/A

COM A NOVA LINHA MASSEY FERGUSON ESTA CADA
VEZ MAIS FACIL FAZER AGRICULTURA'!

MATRIZ: Rua Teoténio Freire, 283
NATAL
FILIAL Rua Alfredo Fernandes. 4
MOSSORO—RN

MF
a0

RIO GRANDE DO NORTE
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Fonseca, Kléber Bezerra e Nilton
Pessoa de Paula, este dltimo o pio-
neiro na aplicagio da técnica da
inseminagdo no RN, de nada adian-
ta fertilizar as nossas matrizes com
sémen de primeira se ndo temos
condig¢bes de oferecer aos filhos o
alimento necessiario para que ele
possa se desenvolver dentro dos
parimetros estabelecidos pela sua
raga e de acordo com os seus ante-
passados. E hd os que chegam a afir-
mar categoricamente que nao pode
haver insemina¢io sem pastagem,
pois uma coisa depende da outra em
todos os sentidos.

INCENTIVOS — Dessa forma é
necessdrio que se promova uma
campanha de conscientizagdo do
nosso pecuarista, conforme esclare-
ce Sidney Fonseca: ‘O criador tem
que chegar a conclusdo de que o ali-
mento é um dos produtos mais im-
portantes para que ele desenvolva
a contento a sua criagdo’’.

E PRECISO PLANTAR CAPIM
ANUALMENTE, COMO SE
PLANTA MILHO E FEIJAO,

PARA QUE ORN

DESENVOLVA A PECUARIA.

Pelo menos até agora ndo tem
faltado o apoio do Governo Federal.
O Banco do Brasil, por exemplo,
abre duas linhas de crédito para o
financiamento de pastagens: uma
é através do Proterra que atualmen-
te sofreu algumas limitagbes, mas
que ainda estd sendo largamente
utilizado pelo criador; € outra é a
aplicacio com recursos proprios,
esta mais aceita e mais financidvel.

Tanto por uma como por outra li-
nha de crédito, as facilidades do
empréstimo vdo depender da capa-
cidade de pagamento do pecuarista.
Os juros oscilam entre 10 e 15 por
cento a0 ano, com um ou mais anos
de caréncia para o inicio do paga-
mento. Além do Banco do Brasil, o
Banco do Nordeste também pode
oferecer crédito e orientagio ao
pecuarista no que diz respeito ao
planejamento da sua plantagio de
capim. As facilidades existem, como
existem também os financiamentos.
Resta apenas ao criador do Rio
Grande do Norte descobrir que se o
capim for plantado anualmente,
como é plantado o feijao e o milho ou
o algodio, o nosso rebanho aos pou-
cos vai tendo a infra-estrutura ne-
cessdria para que possa crescer num
ritmo mais acelerado, permitindo
que o nosso Estado atinja num pe-
riodo mais curto de tempo lugares
de maior destaque no cendrio da
pecuaria nordestina.

CEMAC un

Compac- vy Vibradores p/Concreto
tadores )
M
20 ANOS DE TECNOLOGIA

COM FIRMA RECONHECIDA
4 VIBRO DYNAPAC

o Blocos Tradicao de
35 anos

Mecénica Alfa S.A.

A OPCAO QUE FALTAVA
C' INDUSTRIAL

szmallioe
BRASITALIA

TRATORES
DE PNEUS E ESTEIRAS
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EMPREGO — 40 meses — 810

Kg R. G. B.-7047 — Pai GADY

1° Prémio JOVEM em Caico e
Nova Cruz — 1978.

Atualmente com 180 matrizes registra-
das e 50 garrotas controladas (PO e PC),
além de 7 reprodutores registrados, todos
PO (Puro de Origem), a Fazenda Serra
Caiada, de propriedade de Kléber de
Carvalho Bezerra e localizada no Municipio
de Presidente Juscelino, serve de abrigo
para um dos plantéis de gado Nelore mais
selecionado do Rio Grande do Norte.

0O desejo de Kléber Bezerra de criar a
raca Nelore vem desde 1965, quando
adquiriu os primeiros animais. A partir dai,
tudo foi eveluindo normalmente até atingir

CAPITULO — 46 meses — 818
Kg R. G. 6441 — Pai EVARU
1° Prémio e Campedo Senior

. em Nova Cruz — 1978.

KLEBER BEZERRA

GADO NELORE

DINHEIRO — 51 meses — 837
Kg — R. G. A-6365 — Pai
CHUMMAK — 1° Prémioe
Reservado Campedo Senior em
Nova Cruz — 1978.

0 que é hoje: um gado selecionado,
rigorosamente controlado e concorrendo
decididamente para a melhoria do rebanho
do Estado.

Em janeiro deste ano, a Fazenda Serra
Caiada iniciou a aplicagado do processo de
Inseminagado Artificial, utilizando sémen de
reprodutores de alta linhagem do Sul do
Pals, tais como Florianépolis, Impar, Indio,
Hodor, Taghore e Hercileo. Além da
Inseminac3o Artificial, o rebanho é servido
por sete reprodutores, todos com excelen-
te origem geneal6gica, pois sdo filhos de

FUTURO — 18 meses —
Controle 946 — Filho de
DARAMU.

Fozenda Serra (oiodao

FALENA — 20 meses —
Controle 796 — Filhade
HERCULEO — 1° Prémio
Junior em Nova Cruz — 1978.

genearcas famosos como Floriandpolis,
Evaru, Chummak, Gady (todos de linha-
gem Karvadi) e Albano.

Com o objetivo de acompanhar a
grande aceitagdo do mercado de gado
mestico, a Fazenda Serra Caiada também
realiza o cruzamento de Schwyz e Holan-
dés com matrizes zebuinas. Todo esse
plantel de excelente qualidade, rigorosa-
mente controlado e vivendo dentro dos
mais avangados principios de criagao de
gado, encontra-se & disposicao dos pecua-
ristas da regido. Uma visita vale a pena.

Lote de garrotes P. O. na
cocheira.




EMPRESA SANTA IZABEL

A AGROPECUARIA FEITA COM
TECNICAS MODERNAS

Implantacdo do processo
de Inseminacao Artificial, im-
plantacdo de uso e manejo de
pastagens artificiais, uso de
insumos na area agricola (plan-
tio de forrageiras, leguminosas,
algodao, mamona, mandioca
e palma), implantacao de mo-
dernos métodos administrati-
vos com uso do sistema de
radio interligando todas as fa-
zendas. Todos esses itens in-
dispenséaveis para o sucesso de
um complexo agropecuério ja
fazem parte do dia-a-dia da
Empresa Santa [zabel Ltda.

A ESIL que deu os primei-
ros passos para a sua criagao,
orientados pela experiéncia do
entao gerente do Banco do
Brasil, agéncia de Joao Cama-
ra, Alfredo Caldas Pires, esta
implantada no municipio de
Galinhos, entre Sao Bento do
Norte e Guamaré, em uma
rea de 6.200 hectares. Englo-
ba as Fazendas Santa [zabel,
Sao Cristbvam, Santa Helena,
Sao Joao, Conceigao e Espe-
ranga e constitui hoje, na Re-
gidao do Mato Grande do Esta-
do do Rio Grande do Norte,
um marco no desenvolvimento
agropecuério, utilizando mo-
dernas técnicas e contando
sempre com a valiosa orienta-
cao da EMA¥*ER — Escritério
de Joao Céamara, e com o

' Genario Alves Eop§eqa, ex-reitor da UFRN, hoje inteiramente
mtegradg com alniciativa privada, esta executando um dos mais
importantes projetos agropecuarios do Estado.

indispenséavel apoio do Banco
do Brasil através de sua antiga
e atual administragao, consti-
tuindo-se na atualidade, um
dos seus maiores clientes.

Além de atuagao no setor
agropecuério, a Empresa San-
ta [zabel Ltda. também se
dedica a construcao civil, j4
tendo conseguido atingir todos
0s seus objetivos no campo
imobilidrio e agora dinamizan-

do o setor de construcdo para
6rgaos publicos oficiais.

Sua diretoria & composta
de homens jovens e dinimicos
como o ex-reitor Genario Al-
ves da Fonseca (diretor-presi-
dente), hoje totalmente volta-
do para a iniciativa privada, e
seus dois filhos, Sidney Fonse-
ca, engenheiro civil, diretor
técnico da Empresa, e de Ney
Marques Fonseca, maédico,
agropecuarista e diretor admi-
nistrativo e financeiro.




Pecuéria

AS DOENGAS MAIS COMUNS AO

GADO DO RIO GRANDE DO NORTE

Os pecuaristas e os veterinarios informam quais sdo as doengas mais
comuns ao rebanho do Rio Grande do Norte: a aftosa, araivae a
brucelose. E eles também falam sobre as formas de tratamento, os
melhores remedios e até sobre descobertas caseiras que dio bons
resultados no combate a certos males do gado

Segundo dados levantados pelo
Ministério da Agricultura, as trés
doencgas que mais afetam 0s nossos
rebanhos sdo: a aftosa, a raiva e a
brucelose. Na opinido da grande
maioria dos pecuaristas, a mais po-
pular é a aftosa, no entanto a que
realmente causa maiores problemas
ao rebanho é a brucelose. Além des-
sas trés consideradas as principais,
outras moléstias ja foram diagnos-
ticadas, estando atualmente erra-
dicadas em virtude de vacinagio
preventiva ou do tratamento a(’ie-
quado. Entre essas estdao 0 carbur}-
culo sintomdtico, carbuinculo hepa-
tico, raiva bovina, atrite anti-bac?e-
riana, pneumonia bovina, eptelio-
ma, para-tifo, peste suina (est‘a
atualmente enfrentando o apareci-
mento de um novo surto de dmbito
nacional), pneumonia suina, garroti:
iha, encefalomielite equina e ate
raiva canina e raiva felina.

Essa diminui¢io nos casos de
doengas estd ocorrendo gragas a
campanhas de esclarecimento que
sdo constantemente realizadas pelas
autoridades da pecudria do Estadc?.
Mesmo assim, por mais que se regh-
zem campanhas, os criadores, p’rn‘1-
cipalmente os de pequeno e medio
porte estio sempre enfrentando pro-
blemas com o rebanho que de uma
hora para outra aparece acometido
das moléstias mais populares. Tanto
a aftosa como a brucelose sao corzl-
batidas com vacinas que nao sa‘o
facilmente encontradas no comeércio

RN/ECONOMICO — Setembro/78

Enoch Garcia tem remédio para
a aftosa.

conforme depoimento de criadores,
por ocasido das feiras de gado rea-
lizadas no Estado. H4 caréncia de
vacinas, o que d4 margem ao surgi-
mento de uma infinidade de remé-
dios ditos caseiros, uns com efeitos
positivos comprovados, mas com
pouco substanciamento cientifico.

A FEBRE AFTOSA — Entre os
criadores do Rio Grande do Norte, a
opinido da grande maioria € de que a
febre aftosa é a doenga que mais
incide em nossos rebanhos. Esse ti-
po de doenga foi detectado pela pri-
meira vez no inicio do século XVII,
mas s6 em 1810 chegou ao Brasil.
Acometido de febre aftosa, o gado
fica com uma temperatura acima de
41 graus e ndo come, porque sua
lingua apresenta-se ferida. Baba, e
por ndo comer, vai definhando, per-
dendo o peso e a capacidade de pro-
duzir leite. Um foco de febre aftosa
pode ser o primeiro animal atacado
pelo mal, ja que trata-se de uma
doenga ciclica, que pode ocorrer até
nas épocas de campanha de vacina-

¢do preventiva. Os virus cldssicos
que causam a doenga sdo os ‘‘A’’,
“0" e **C", dos quais ja existem no
Brasil pelo menos um subtipo de
cada.

Nio hd remédios especificos para
a cura da terrivel epizootia; apenas
sdo usadas as vacinas trivalentes re-
ferentes aos principais virus. O tra-
tamento, a nivel oficial, é feito em
vdrias etapas.

OS REMEDIOS CASEIROS —
Por néo existir remédios especificos,
foram surgindo uma infinidade de
medicamentos ditos ‘‘caseiros’’. En-
tre esses, 0 mais famoso no RN
€ 0 que cura a aftosa descoberto por
Enoch de Amorim Garcia, a base de
Permanganato de Potdssio. Desde a
sua descoberta, Enoch Garcia vem
recebendo criticas e depoimentos,
uns favordveis, outros decidida-
mente contra Os que atestam a utili-
dade do medicamento sio geralmen-
te criadores que de uma forma ou de
outra ja comprovaram a eficiéncia do
produto. Os depoimentos contra sio
dos veterindrios, sendo que um de-
les chegou certa vez a dizer que nio
conhecia a vacina, mas mesmo as-
sim desaconselha o seu uso. Entre
os criadores que ji comprovaram a
eficiéncia do produto de Enoch Gar-
cia estio Hélio Nelson, procurador
das Fazendas Pogo Verde S/A, Ma-
noel Gurgel do Amaral, Gilberto
Tinoco, Vicente e Joaquim Alves
Flor. e tantos outros.
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O DEBATE CONTINUA: QUAL A

MELHOR RACA PARA NOSSAS CONDICOES?

Uns continuam insistentes com as ragas zebuinas. Outros advogam a
necessidade do cruzamento do Zebu com uma raga européia, para se
obter animais de maior peso. Nesta reportagem, estdo algumas idéias
acerca do assunto, externadas por pecuaristas e por dirigentes de 6rgaos

Desde muito tempo que autori-
dades, estudiosos e simples criador
do interior do Estado do Rio Grande
do Norte, pensam e meditam na ten-
tativa de encontrar a formula ideal
em termos de qual seria ou qual
sera, efetivamente, a melhor raga e
que melhor se adapte as condigoes
climaticas do Rio Grande do Norte.
Em cima desse tema muita gente ji
queimou as pestanas. Uns, partiram
para a inseminagio artificial, proces-
so que permite um maior controle
dos reprodutores usados e conse-
giientemente das matrizes filhas que
vio surgindo. Qutros, porém, parti-
ram para a importagdo pura € sim-
ples de animais de outros Estados,
principalmente Minas Gerais, pro-
movendo assim o0s cruzamentos
aleatérios e a longa espera dos bons
resultados.

GADO LIMOUSIN — E nio
faz muito tempo, apenas trés anos,
passageiros da Air France, desem-
oarcavam no Aeroporto de Eduardo
uomes nada mais nada menos do
que cem vacas € oito touros origi-
narios da Franga, da raga Limousin,
trazidos pelo governador Tarcisio
de Vasconcelos Maia na tentativa de
encontrar a raga ideal para o Rio
Grande do Norte. E dizia na época o
entio secretario da Agricultura,
Moacyr Torres Duarte:

‘O Projeto Limousin se constitui
numa tentativa de obter a solucdo
para o grave problema da falta de
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publicos ligados & pecuaria.

A experiéncia com o gado Limousin ainda ndo tem
resultados conhecidos.

gado adequado para a pecudria de
corte do Estado. Fazendo a importa-
¢do do gado francés, dava-se o pri-
meiro passo para testar, na prdti-
ca, algo que na teoria jd podia ser
considerado certo: aquele era um
tipo de gado adaptdvel ao nosso
solo e clima, capaz de suprir as
deficiéncias verificadas no rebanho
existente aqui’’.

Até hoje, decorridos todos esses
anos, o gado continua apenas

submetido a experiéncias. Sabe-se
que pelo menos um dos itens ji
foi comprovado: o alto grau de ferti-
lidade. Agora, uma nova fase estd
sendo testada e talvez a mais
impo_n:tante: cruzar com ragas zebui-
nas ja aclimatadas no Estado como
Nelore, Gyr e Guzera. S6 depois de
obtidos, anotados e analisados todos
esses resultados é que se poderad

entao atestar a viabilidade do proje-
to.
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O GADO IDEAL — Manoel Gur-
gel do Amaral, criador ha mais de
50 anos e homem bastante conheci-
do no comércio de implementos agri-
colas, uma opinido formada a
respeito da melhor opgdo de raga
para ser criada no Estado. Além dis-
so, apresenta alguns argumentos
para a melhoria do nosso rebanho.
Ele diz, por exemplo, que ‘o gado
s6 pode ser criado em cercados se
for dentro de uma faixa litordnea de
50 a 70 quilémetros. Ai sim, pode-
mos jogar o capim elefante, braquid-
ria, buffel le colonido, além de ou-
tras variedades’'.

E prossegue:

“Jd nas regioes onde a pasta-
gem depende muito do inverno, sé
podemos criar, dentro do ponto de
vista rentdvel, com ragdo comple-
mentar, ou seja, o gado semi-esta-
bulado, pois de setembro até de-
zembro os capins secos nos tabulei-
ros e nas caatingas sdo castigados
pelo sol, vento e poeira, perdendo
quase por completo o seu valor nu-
tritivo. Somente depois da colheita
do algoddo é que se pode botar o
gado, jd emagrecido e fraco. dentro
dos rogados para aproveitamento:
das ramas do algoddo, feijdo, etc'".

E diz mais:

“Aconselho, portanto, a constru-
¢do de agudes para o plantio de ca-
pim e a irrigagdo das vdrzeas dos
rios e riachos, aproveitando-se das
dguas do subsolo, pois s6 assim
obteremos ragdo complementar pa-
ra a manutengdo do gado .

Infelizmente para Manoel Gur-
gel do Amaral e para toda a popula-
¢do de pecuaristas e agricultores do
Estado, nio hd nem uma confirma-
¢do oficial para a implantagio de
programas que visem o atendimento
a esses objetivos. Se existe alguma
coisa, ainda estd numa fase tio
inicial que nem fluidos de informa-
¢Oes foram conseguidos das autori-
dades governamentais. Resta ape-
nas a esperanga, tomando-se por
base as palavras do candidato a
Presidéncia da Repiiblica, Joio Ba-
tista Figueiredo, que deveri ter seu
nome homologado dentro dos proxi-
mos dias, de que todo o periodo do
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As ragas zebuinas s40 melhor adaptaveis ao Nordeste, mas as
ragas europeias sdo mais rentaveis, em termos de carne e leite.

seu Governo vai ser dirigido para a
agricultura e pecuaria do Nordeste,
tinicas opgdes, segundo ele, para ob-
tengio de um desenvolvimento rapi-
do e gradual desta sofrida parte do
Brasil.

Mas, Manoel Gurgel € taxativo
quanto a raga mais aconselhdvel pa-
ra o Estado:

“Acho que a raga Schwyz, boa
produtora de carne e leite, depois de
cruzada com o Zebu-Guzerd, é a
mais aconselhdvel para o sertdo do
Rio Grande do Norte. O gado Zebu é
o mais forte e, se fizermos o cruza-
mento dele com o gado europeu
das racas Schwyz, Simental, Limou-

sin, Holandés e Polled-Angus, acho
que teremos o gado ideal para a nos-
sa regido, pois o habitat da raga Ze-
bu-indiana é mais precdrio que os
nossos sertées "’

Se Manoel Gurgel do Amaral nio
pode ticar tao esperangoso quanto ao
problema da construgio de agudes e
sistemas de irrigagio nos secos
sertoes, pelo menos ja pode curtir as
esperangas alvissareiras de que
inumeras experi€éncias comecam a
ser feitas em todas as partes do Es.-
tado do Rio Grande do Norte, todas
visando o maior e mais rapido apri-
moramento da nossa raga bovina.
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FAZENDA ARCO VERDE

Sidney Marques Fonseca

GADO HOLANDES E SCHWYZ

A Fazenda Arco Verde, localizada no
Municipio de Eduardo Gomes, de proprie-
dade de Sidney Marques Fonseca, faz
com absoluto sucesso a sele¢cdo de gado
leiteiro Holand@s e Schwyz. Atualmente,
conta com um plantel de cem matrizes. O
gado Schwyz & da variedade Brown
{leiteiro), originario dos Estados Unidos. E
o Unico criador do Estado que mantém Baronesa, a Grande Campeé — Vaca Adulta, na Exposigao de
exclusividade nesse tipo de raga. Ha no Nova Cruz/78 ’
Estado outros pecuaristas que executam a :
criacdo de forma diversificada. Todo o
plantel Schwyz Brown tem origem do
Capitdo Bezerra, do Ceard, o terceiro
produtor no Brasil a importar animais
dessa raga.

Com respeito ao gado Holandés, as
vacas sdo fecundadas com sémen de
touros de alta linhagem, o que fard com
que o rebanho seja dos mais aprimorados
do Estado dentro dos préximos anos. O
processo de Inseminagdo Artificial, que é
feito com a supervisdo técnica da
DUCAMPO, atinge também os animais do
rebanho Schwyz que, além disso, dispdem
de um reprodutor de nome Selegdo Fiel, .
filho do grande campedo London de Riviera, a Grande Campea — Vaca Adulta, na Exposicdo de
Camandocéia, um dos Schwyz Brown Caic6/78 ,
mais conhecidos no Brasil e falecido )
recentemente,

A venda de tourinhos de ambas as

ragas & feita normalmente e ha animais

para pronta entrega. A pecuéria do Rio

Grande do Norte esté a necessitar de uma

melhoria gradual e progressiva a médio e

até a curto prazo. Nosso rebanho, princi-

palmente o leiteiro, necessita de experi-

mentar um indice de elevagdo muito

grande, j4 que estamos ingressando numa

fase perigosa onde a nossa bacia leiteira j4

nao & mais suficiente para o abastecimen-

to da populagdo. Dessa forma, a Fazenda

Arcoverde estd oferecendo uma opgdo

valida para que O pecuarista potiguar

possa partir para uma completa meihoria

no rebanho até entdo carente de bons Selegao Fiel — bezerro de 13 meses, filh
reprodutores e boas matrizes. London de Camandocai, desponta’ no ﬁogzees.::r;gfngac)rgzﬁao

melhor substituto.
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ARISTIDES PORPINO FILHO

Aristides Porpino Filho, de tradicional
familia do Municipio de Nova Cruz, man-
tém nas Fazendas Ubaeiras, no Municipio
de El6i de Souza, e Jacu, no Municipio de
S3o José de Campestre, uma venda
permanente de reprodutores das ragas
Schwyz, Holandés, Nelore e mestigos de
Charol8s (filhos de S#o Carlos do Marabé
Puro de Origem — Registro 8413 do
Herd-Book Collares — Associagdo do
Registro Geneal6gico Sul-Riograndense
— Pelotas — Rio Grande do Sul).

Numa época em que estamos sofrendo
uma concorréncia violenta de outros Esta-

dos no que diz respeito ac gado de corte,
as Fazendas Ubaeiras e Jacu mantém
engorda de bois para abate e comerciali-
zam garrotas Zebu para engorda. Também
s30 criados e mantidos animais zebufhos
com predominancia de matrizes da raca
Nelore. Aristides Porpino Filho est4 ini-
ciando agora, com supervisdo técnica da
DUCAMPO, o processo de Inseminagao
Artificial, o que provocara um aumento
vertiginoso na qualidade e na pureza do
rebanho.

Para atender aos criadores de gado
leiteiro que estdo constantemente necessi-

Venda permanente de
gado SCHWYZ, HOLANDES,
NELORE e mestico de CHAROLES

tando de promover uma renovagao em
todo o rebanho, Ar istides Porpino Filho
mantém comercializagdo de garrotas Ho-
land&s procedentes da bacia leiteira de
Alagoas, uma das mais famosas da regido.

Aristides Porpino Filho se coloca a
disposi¢do dos pecuaristas do Rio Grande
do Norte. Diz ele que ha um adéagio
popular que afirma: “"Conversando os
homens se entendem*’. E se a conversa vai
girar ‘em torno de um produto de alta
qualidade inquestionavel, o caminho para
um bom entendimento e para a concretiza-
¢cdo de grandes negdcios j4 estard mais
aberto e mais promissor.




Comércio

EXISTE OTIMISMO ENTRE OS

REVENDEDORES DE MAQUINAS AGRICOLAS

O mercado de maquinas agricolas no Rio Grande do Norte ja foi melhor.
Hoje ele se encontra estacionario, embora as empresas que revendem
tratores estejam cheias de otimismo. A cada dia aumenta o nimero dos
agricultores que compreende a importancia da mecanizagio; mas o prego
das maquinas e a burocracia para se conseguir crédito bancario sdo
empecilhos que emperram o desenvolvimento do setor.

A mecanizacio agricola vem
prestando um significativo apoio ao
desenvolvimento norte-rio-granden-
se. Jd se percebe uma certa cons-
cientizagdo por parte dos homens do
campo, que agora nio demonstram
ceticismo e até desconfianga (muitos
por medo dos pregos) na aquisigdo
de mdquinas e implementos para
a lavoura. O fato é que as empresas
do ramo estao satisfeitas com o vo-
lume de vendas e confiantes de que
as perspectivas para o futuro sdo
amplamente promissoras, baseadas
principalmente em  declaragdes
governamentais que indicam uma
preocupagio especial com a agricul-
tura no préximo quadriénio.

VOCACAO NATURAL — ‘O
Brasil é um pais essencialmente
agricola. Ndo é de hoje que se pro-
cura conscientizar os agricultores
para a necessidade da mecanizagdo
agricola’’ — afirma o experiente
agropecuarista José Gondim que
também se refere ao volume de ne-
gocios da Comercial Wandick
Lopes S/A, empresa da qual é
diretor-técnico:

““Hd mais de 15 anos que comer-
cializamos com mdquinas e imple-
mentos agricolas. E jd vendemos no
Rio Grande do Norte cerca de 1.500
tratores, distribuidos por pratica-
mente todos os municlpios’.
Recorda que ‘‘no infcio as vendas
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Nas feiras agricolas, os stands do comércio de tratores sdo muito
procurados e as vendas aumentam.

plo, uma plantadeira de cana, faz,
“‘em um dia de servigo, utilizando
sete homens, 0 mesmo que setenta
trabalhadores bragais’".

O CREDITO — Quanto aos pro-
blemas para a compra de tratores
e implementos agricolas, ele adianta
que s6 existem dificuldades nas oca-
sides em que os bancos fecham suas
linhas de crédito. Isso é fatal para
os negécios porque 99% dos finan-
ciamentos sao executados através do
Banco do Brasil e do Banco do Nor-
deste.

Os tratores da Comercial Wan-
dick Lopes sao da linha Walmet e

quase que ndo existiam’'. As vezes,
vendia-se apenas um ou dois trato-
res por ano. Informa, por outro lado,
que essa arrancada nas vendas das
maquinas e implementos aconteceu
a partir de 1972.

“Sentimos af, o comego de uma
conscientizagdo para o incremento
da mecanizagio da agricultura’".

José Gondim analisa a situagio
atual e cré firmemente que somente
através da mecanizagio é que a
agricultura ird se desenvolver e al
cancar maior produtividade. Res-
salta que j se sente até caréncia de
mao-de-obra no campo e ilustra
que uma miquina, como por exem-
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existem a partir de 52 CV a 116 CV,
A exemplo de outras empresas,
evita-se a divulgacio detalhada dos
prec¢os (por causa da concorréncia).
Mas esses valores variam entre Cr$.
170 mil e 300 mil dependendo do
porte da maquina e do mimero de
equipamentos opcionais. Os tratores
de esteira sao mais caros, chegando
a ate Cr$ 1.5 milhao.

Para se adquirir uma dessas ma-
quinas, € necessdrio se encaminhar
um pedido junto a EMATER, que
elabora um projeto, posterior-
mente aprovado (ou ndo) pelos ban-
cos oficiais. As empresas recebem
o dinheiro na aprovacdo, enquanto
os agricultores recebem o finan-
ciamento pelo prazo de cinco e
oito anos, com juros que variam en-
tre 10 e 15% ao ano.

BUROCRACIA GRANDE —
Entrando no mercado de tratores
em novembro do ano passado, a

José Gondim, da Comercial
Wandick Lopes, néo esconde o
seu otimismo.

Granorte Veiculos Ltda. ja pensa
em abrir uma loja nova ‘‘exclusiva-
mente para vender tratores e imple-
mentos agricolas'’, conforme diz
com euforia o gerente de vendas
Joao Batista Cavalcanti.

‘‘Até haje, em apenas 10 meses
de atuag¢do no ramo, vendemos
cerca de 140 tratores’’ — afirma com
entusiasmo, ndo esquecendo de
fazer apologia dos seus produtos.

Joao Batista acha que as pers-
pectivas sdo muito promissoras,
mas lamenta que as vendas ndo
sejam melhores devido aos entraves
burocraticos:

““A burocracia é muito grande.
As vezes passa-se 60 dias entre
a EMATER e os Bancos — para que
o projeto seja aprovado. Veja que,
para comprar um automdével de luxo,
o cliente ndo tem problema e recebe
o carro na mesma hora. Tudo tran-
quilo. Mas, numa transagdo dessa,

 Tore
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que tem uma finalidade muito mais
importante, perde-se um tempdo’’
— lamenta ele.

Os tratores da Granorte Veiculos
sdo da linha Ford, exclusivamente
mdaquinas de rodas e variam de 63 a
79 CV.

CAPITAL DE GIRO — De uma
maneira geral, todas as empresas
desse setor tém problemas simi-
lares, prestam 0s mesmos Servigos
e possuem idénticas aspiragdes.
E um mercado que envolve altas
transagbes €, em fung¢io disso, tem
que empregar um ‘‘capital de giro
muito grande, porque as mdquinas
sdo caras e, quando um projeto é
aprovado, a gente tem que ter a
mercadoria disponivel’’ — adianta
o diretor-financeiro e administrativo
de Jessé Freire Agro-Comercial S/A
Francisco Pandofe. E complementa:

“‘Estamos no mercado hd uns
10 anos. E somente no ano passado

vendemos 116 mdquinas. Nossos
tratores sdo de 44 a 110 CV e temos

apenas um modelo de trator de es-
teira’’.

O chefe de vendas de Jessé Frei-
re Agro-Comercial é Poti Lamartine

que aponta um detalhe *‘funda-
mental para toda revenda’':
“E importantissimo  garantir

uma boa assisténcia técnica aos
clientes’’.

INDEFINICOES — Paula Irmaos
& uma das empresas mais antigas do

Estado atuando no setor, explica o
seu gerente de vendas Francisco

Alfredo Fortuna. Mas lamenta que
ultimamente o comércio de tratores

tem passado por muitos problemas,
a partir da indefini¢do dos agentes

financeiros e¢ da falta de conheci-
mentos técnicos de quem se dispde a
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Joao Batista Cavalcanti, da
GRANORTE, confia no mercado

Francisco Pandofe, de Jessé
Freire Agro-industrial, analisa
o movimento dos ultimos meses
e fica satisfeito.

comprar maquinas agricolas.

Para justificar essas conside-

racGes, Fortuna aponta a politica de
crédito adotada pelo Banco do Bra-

sil, que em muitas ocasides fecha as
portas ao financiamento ao agri-

cultor. Sobre o nivel técnico do mer-
cado, ele afirma:

‘“Tem gente que pensa que um

trator grande é melhor e que um
pequeno ndo pode puxar um arado .

A reclamagido do dirigente de
Paula Irmaos pode estar relacionada

ao fato de que sua linha de tratores
(Agrale) é de maquinas de pequeno
porte de 16 a 36 CV {as unicas de
dois e um cilindros). Fortuna res-

salta que o tamanho dos veiculos
é compensado pelo seu baixo pre¢o,

pelo menor consumo de combustivel
e manuteng¢io mais barata.

Apesar da situacdo, Fortuna se
envolve no mesmo otimismo dos

outros revendedores de maquinas e
implementos agricolas, opinando

que ‘‘sé podemos esperar coisas
bous, a comegar pelas declaragies
do General Figueiredo, de que ird
dar grande énfase ao desenvol-

vimento da agricultura no seu
governo’.

SITUACAO — E assim, por-
tanto, que a mecanizagdo agricola

caminha no Rio Grande do Norte.
Otimismo geral, vendas em ascen-

¢do,  perspectivas  promissoras
e confianga no futuro. Falta, no

entanto, maior conscientizagdo dos
agricultores, e que as linhas de cré-

dito oficial sejam dinamizadas.
E ndo seria nada mal uma provi-

déncia do governo no sentido de
impedir o aumento galopante dos

precos dos tratores e dos imple-
mentos, como tem acontecido.
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Fazendas Poco Verde S/A
CRIACAO RACIONAL DE GADO NELORE

As Fazendas Pogo Verde S/A, projeto
agropecuério enquadrado no FINOR e
aprovado pela SUDENE esta implantado
nos Municipios de Tangara, S30 José de
Campestre e Serrinha, em plena atividade
e com todas as obrigagBes sociais rigoro-
samente em dia. E administrado pelo
criador Hélio Nelson e abrange uma area
de 1.781 hectares, comprados ao pre¢o de
Cr$ 12 mil, cada, o que prova o valor das
suas terras, privilegiadamente encravadas
numa das melhores regides do Rio Grande
do Norte, Estado que na sua grande
maioria esta sendo constantemente mas-
sacrado pelos rigores da seca.

Na Fazenda Passagem do Meio o
projeto esta dando seqiiéncia & criagdo de
gado mestico de Holandés para leite.
Dispde de aproximadamente cem matri-
zes, um terco, portanto, do previsto no

projeto {300). Grande parte de pastagem
formada por capim Brachiaria e Bufalo
Grass, para pisoteio, ja esté plantada, além
de também possuir grande quantidade de
capim Napier.

As Fazendas Pog¢o Verde
S/A dispSem de modernos estabulos para
deleitar permanentemente mais de cem
matrizes, com currais, depodsito de ragao,
tanque de melaco, depdsito de méaquinas,
casa de administragdo e abastecimento
d’agua para suprir as suas necessidades,
encanada diretamente da cidade de Tan-
gar4 e fornecida pela CAERN (Companhia
de Aguas e Esgotos do Rio Grande do
Norte), apesar da propriedade Passagem
do Meio ser cortada pelo Rio Trairi
(perene). A empresa ainda esté instalando
energia elétrica para melhor funcionamen-
to do projeto. Essa propriedade é cortada
por estradas asfaltadas que vdo em de-

manda do Serid6 e do vizinho Estado da
Paraiba.

A Fazenda Poco Verde, também inte-
grante do projeto e localizada nos munici-
pios de Serrinha e S3o José de Campes-
tre, j& se encontra com'80% de sua &rea
desmatada. E dividida em 12 cercados de
capim Pangola, suportando a criag3o de
mais de mil cabegas de gado. Atualmente
existem 600 cabegas de gado Nelore, entre
novilhas, matrizes e touros controlados. E
cortada em seu todo pelo Rio Jacu
(perene), existindo, portanto, grande
abundéncia d'4gua. Possui 46 casas de
colonos, igreja, escritério de administra-
¢30 e modernos currais, tornando assim
um projeto que num futuro bem préximo
seré altamente rentavel para a pecuéria do
Rio Grande do Norte.
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PROGRAMA DA EMATER-RN DEDICA

ESPECIAL ATENCAO A PECUARIA

A EMATER-RN atua em 128 dos 150 municipios do Rio Grande do Norte,
prestando assisténcia técnica e desenvolvendo programas de apoio ao
desenvolvimento da agricultura e da pecuaria do Estado.

Um programa de grande enver-
gadura de assisténcia a pecudria do
Rio Grande do Norte esta sendo de-
senvolvido pela EMATER-RN (6r-
gido vinculado a Secretaria da Agri-
cultura), que visa a promogio do ho-
mem rural através de técnicas mo-
dernas e orientagdo para melhoria
do nosso rebanho e, por conseguin-
te, elevando a produtividade, o
produto e a renda.

Em termos de bovinocultura,
corte e leite, a EMATER-RN traba-
lha na drea de alimentagdo, sanida-
de e melhoramento genético, em
quase todo o Estado (128 munici-
pios), sendo que para execugdo des-
sas grandes diretrizes conta com o
crédito agricola, um instrumento
que vem facilitar a introdugdo de
novas tecnologias.

META PARA 78 — Dentro de
um contexto que envolve 25 mil
agropecuaristas, em todo o Estado,
a EMATER-RN estabeleceu como
meta para 1978 a prestacio de as-
sisténcia a 6.036 criadores, dos
quais 1.895 se dedicam a pecudria
leiteira.

De um rebanho de aproximada-
mente 720 mil reses em todo o Es-
tado, serdo atingidos, em termos de
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rebanho de corte, 175.850 reses, e
em termos de rebanho leiteiro,
57.350, ou seja, mais de um terco
dos nossos bovinos receberdo a as-
sisténcia da empresa.

ALIMENTACAO — Por conta da
localizagio do Estado, em quase to-
da zona semi-arida, a EMATER-RN
trabalha com intensidade para me-
lhorar as condigdes de alimenta-
¢do do rebanho. E para tanto orien-
ta a introducdo de forrageiras, com
implantagio de campos de pasta-
gens, gramineas, leguminosas e
forrageiras de corte (capineiras).

Esta acdo é complementada com
a parte de armazenamento, através
da pritica de silagem e fenacdo, pa-
ra que ndo haja problemas de ali-
mentagdo do gado no periodo critico
da seca. Qutra agio da EMATER ¢
fomentar a pratica de mineralizagdo
do rebanho para compensar o valor
nutritivo das pastagens.

MELHORAMENTO GENETICO
— Por meio do crédito rural, sio
introduzidos ao rebanho do Rio
Grande do Norte matrizes e reprodu-
tores de raca, no sentido da melho-
ria genética do rebanho. S6 no setor

de gado de corte foram introduzidas
5 mil matrizes, prevendo-se um con-
siderdvel aumento deste programa,
em 1979,

0O mesmo acontece com 0s bovi-
nos de leite, dentro do plano de
tornar auto-suficiente as bacias lei-
teiras do Estado.

A Operagio do crédito rural € fei-
ta da seguinte maneira: por solicita-
¢do do pecuarista, a EMATER
elabora o projeto e o encaminha a
Carteira Agricola do agente finan-
ceiro, para aprovagao. Durante a
execugao do projeto, a EMATER o
acompanha tecnicamente.

As melhorias genéticas, sido fei-
tas com gado Zebu, para o animal de
corte, e de puro sangue Holandés,
ou mesti¢co Zebu com Holandés, pa-
ra o animal de leite.

SANIDADE — OQutro fator im-
portante que merece a atencdo da
EMATER-RN, ¢ o trabalho de edu-
cagao e motivagao para a sadde ani-
mal, realizado em todos os seus es-
critérios, como programa comple-
mentar a agao do érgio especifico, o
PRONASA — Programa Nacional de
Sanidade Animal, da Secretaria da
Agricultura.
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Levando novas tecnologias ao homem do campo, a EMATER-RN
possibilita maior produtividade e maior lucro a agricultura.

Os extensionistas da EMATER
orientam para que os projetos assis-
tidos utilizem o PRONASA, que
oferece exame, vacinagao contra
aftosa, raiva e brucelose e vermifu-
gacdo, o que torna o rebanho imune
as doengas tradicionais.

CAPACITACAO — Para multi-
plicar a agdo de assisténcia técnica,
a empresa promove treinamento de
capacitagio dos produtores rurais,
através de convénio existente entre
o SENAR (Servigo Nacional de Mao-
de-Obra Rural) e EMBRATER (Em-
presa Brasileira de Assisténcia Téc-
nica e Extensdo Rural). E dentro
desse convénio a EMATER-RN ja
promoveu o treinamento de 8.160
produtores rurais, tanto na drea da
agricultura como da pecudria. Os
cursos sdo ministrados pelos pro-
prios extensionistas.
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CAPRINOS E OVINOS — A
atengdo e orientagdo técnica a Capri-
novicultura potiguar, por parte da
EMATER, comegou a ser desenvol-
vida hd menos de dois anos, em
29 municipios, por conta do inex-
pressivo rebanho. Em 1978, no en-
tanto, a meta é beneficiar 1.265 pro-
dutores, atingindo a um rebanho de
45.765 cabegas.

Trata-se de duas exploragdes au-
xiliares da atividade bovina, com
40% de sua produgao destinada ao
auto-consumo das fazendas, assegu-
rando ao trabalhador rural a alimen-
tagio basica e protéica animal de
que necessita, 20 mesmo tempo em
que gera uma renda adicional na
venda de excedente.

MODIFICACOES — O que ca-
racterizava o rebanho bovino e ca-
prino do Rio Grande do Norte era

o baixo indice tecnolégico utilizado,
um plantei de baixa mestigagem, ali-
mentado quase que totalmente com
0 aproveitamento da pastagem nati-
va ja utilizada pelo rebanho bovino,
isto sem falar nos aspectos saniti-
rios deficientes.

Diante desse quadro, a EMA-
TER-RN se propds a modificar o
panorama, através de orientagdo aos
caprinovinocultores, para formagio
de pastagens especificas, controle a
parasitose, instalagdes adequadas e
melhoria genética do rebanho.

De imediato foram realizados
cursos de capacitagio aos técnicos
envolvidos no programa, com est4-
gio no Centro Nacional de Caprinos
da EMBRAPA, e também treina-
mento de mao-de-obra para desen-
volver a capacitagio dos criadores.

MAIS ACAO — Além da assis-
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téncia 4 pecudria, a Empresa de
Assisténcia Técnica e Extensdo Ru-
ral do Rio Grande do Norte atua na
transferéncia tecnolégica, agrope-
cudria e gerencial, incluindo a racio-
naliza¢io do processo produtivo, vi-
sando obter em conseqiiéncia, mu-
dancas tecnoldgicas e gerenciais
adequadas; promover a orientagdo
adequada i comercializagdo agrico-
la; fomentar a adequada utilizacdo
do crédito rural; fomentar o aumento
da produgio e da produtividade agri-
colas; promover a melhoria das
condi¢des de vida das familias ru-
rais; colaborar com os drgios com-
petentes do Setor Publico Agricola,
na formulagio e execugdo da politi-
ca de Assisténcia Técnica e Exten-
sao Rural.

E dentro desta filosofia, a
EMATER participa do POLONOR-
DESTE, através da integragdo aos
programas “RURALNORTE”,
“‘Serra do Martins’’, ‘‘Serra do
Mel’' e ‘‘Sertanejo’’, do programa
de Perimetros Irrigados, além de
orientacdo aos plantios de algodio
arbdreo e herbaceo, da cana-de-acu-
car, do milho, do feijao, da mandio-
ca, do projeto de Baixa Ren-
da — Produtores Rurais, e do
PESCART.

RURALNORTE — Neste progra-
ma, a EMATER esta presente,
atualmente, em 11 municipios. Po-
rém em 1979 ampliard seu campo de
acio para 55 municipios, com-
preendendo as regidoes do Seridd,
Centro Norte e parte do Oeste,
prestando assisténcia técnica junto
a pequenos produtores, incentivan-
do-os ao consércio de algodic ar-
béreo com milho e feijao, e execu-
tando, em convénio com a CIDA, o
sub-projeto de Compra Antecipada
da Produc¢io (CAP), cuja meta é a
promogao de pequenos produtores
que passam a ter mercado garanti-
do para sua comercializagio.

Para execug¢io do RURALNOR-
TE, envolvendo os sub-projetos do
crédito rural assistencial e Compra
Antecipada de Produgao, foram des-
tinados recursos na ordem de
Cr$ 63,5 milhGes € a meta é atingir
6.500 produtores e respectivas fami-
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No Litoral e no Agreste, a EMATER assiste a culturada
mandioca, conseguindo duplicar a produgao.

lias.

SERRA DO MARTINS — A pre-
senca da EMATER, neste progra-
ma, é concentrada em sete muni-
cipios da Zona Serrana, executando
a mesma assisténcia prestada no
RURALNORTE, quanto a Cafeicul-
tura, milho, feijao, mandioca, algo-
dao, suino e bovino de corte. Os re-
cursos destinados sdo da ordem de
Cr$ 2,4 milhées, atingindo 2.144
produtores e respectivas familias.

Na Serra do Mel e Lagoa do Bo-
queirdo, onde estdo sendo implanta-
dos projetos de colonizagio agricola,
pelo Governo do Estado, de cultura
basicas do caju e do coco, a
EMATER continua a executar assis-
téncia técnica e, para 1979, esti pre-
vendo ampliar o nimero de Vilas
atingidas.

SERTANEJO — Concebido pela
SUDENE, para execu¢do em todo o
Nordeste, o Projeto Sertanejo esti
presente no Rio Grande do Norte,
atualmente, em seis Nicleos, sedia-
dos em Mossoré e Joio Cimara,
sob a orientagio do Governo do
Estado, em Pau dos Ferros, Aqu,
Caico e Acari, sob a orientagio do

DNOCS.

A EMATER desenvolve as suas
atividades extensionistas em todos
os seis nucleos e o0 que caracteriza a
sua acdo é a formagio de uma in-
fra-estrutura nas fazendas, de resis-
téncia aos periodos de seca que as-
solam o nosso Estado.

PERIMETROS IRRIGADOS —
Tendo como objetivo transformar o
colono num empresario capaz de
produzir renda suficiente, para o seu
desenvolvimento sécio-econémico, a
EMATER-RN e o DNOCS executam
um projeto de assisténcia técnica aos
Perimetros Irrigados de Cruzeta e
Itans/Sabugi, em Caicé, onde sido
desenvolvidas culturas de ciclo rapi-
do, como € o caso do feijio, do to-
mate, da cebola, da banana e do
arroz.

A orientagido técnica vai desde o
preparo das sementeiras, desbrota,
adubagdo, tratos culturais e fitossa-
nitdrios, até a colheita, quando toda
produgio fica a cargo do setor de
comercializagio do DNOCS. Este
ano atinge 30 colonos de Cruzeta e
84 do Itans/Sabugi, e hi possibili-
dades do programa ser implantado
em Pau dos Ferros, o que estd
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O agropecuarista potiguar recebe da EMATER a orientagio
especial para que obtenha crédito bancario mais facilmente.

dependendo apenas da conclusio de
obras de infra-estrutura.

BAIXA RENDA — A EMATER
esta executando o Projeto de Baixa
Renda, que tem como objetivo a
melhoria da renda € o aumento da
disponibilidade de alimentos ba-
sicos, bem como para o desenvolvi-
mento de alguns servigos sociais
dentro da comunidade, principal-
mente aos relacionados com a me-
lhoria de sadde e do nivel nutricio-
nal. Ele estd implantado nas Micro-
Regides de Natal, Agreste Potiguar,
Borborema Potiguar, Seridd, Sertdo
de Angicos, Salineira, Agu-Apodi e
Serrana, contemplando 33 munici-
pios e envolvendo 5.400 familias.
Na pecudria do leite, o Projeto
estd assistindo 5.000 cabegas, com
1.235 produtores e em caprinovino,
550 criadores, com 4.000 cabegas.

O projeto conta com o Crédito
Rural, que representa o suporte pa-
ra o seu desenvolvimento, propor-
cionando um incremento & produ-
¢io e produtividade das Unidades
Produtivas, levando ao conseqiiente
aumento da renda familiar, meta
prioritdria para a melhoria da condi-
¢do de vida do publico beneficidrio.
O montante do custeio agricola, em
1978, é de Cr$ 2.594.000,00, e o que
€ mais relevante: em quase sua tota-
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lidade com acesso pela primeira vez,
0 que antes era quase impossivel.

A comercializagio dos produtos é
feita através de cooperativas, dentro
do Projeto de Comercializagio de
Alimentos Basicos do Nordeste,
através da CIDA/Cooperativa/Co-
bal/CFP e BNCC, que visa além da
garantia de mercado, a organizagio
da redugdo dos canais de comercia-
lizagdo. As cooperativas beneficia-
das receberam do BNCC um crédito
aberto de Cr$ 2.725.450,00, que é
orientado no sentido da rotatividade,
para comercializarem junto aos pe-
quenos produtores, tendo como
meta a aquisi¢io de 20% dos ex-
cedentes de feijaio e milho. A
COBAL funciona como drgio de
apoio na regularizagdo do mercado.

Quanto i saide e higiene, o
maior volume de trabalho é resultan-
te das agdes diretas de 83 Mini-Pos-
tos de Satide, que beneficiam 5.400
familias, incluindo 1.750 gestantes e
1.936 nutrizes, destacando-se a par-
te de assisténcia pré-natal, controle
de doengas ‘transmissiveis e outras
medidas profildticas dirigidas aos
grupos de lactentes, pré-escolares e
adultos.

ALGODAQ — Por representar a
principal atividade agricola do Esta-
do, a Empresa de Assisténcia Técni-
ca e Extensdo Rural do Rio Grande

do Norte tem atengido especial para
com o algoddo. O Arbdreo, que é
consorciado ao milho e feijao, tem
assisténcia em 120 municipios, en-
quanto o Herbaceo, que representa
de 16 a 18% do total de algodio
produzido, tem orientagio em 25
municipios da Micro-Regiio do
Agreste Potiguar.

A assisténcia técnica é voltada
para o uso de sementes seleciona-
das, plantio correto, tratamentos
cultural e fitossanitdarios, conser-
vagdo do solo, orientagio quanto a
politica de comercializa¢io voltada
para o produtor, colheita e armaze-
namento. Os produtores assistidos
também se beneficiam do crédito ru-
ral orientado.

MANDIOCA — Utilizando a
mesma politica assistencial a cultu-
ra da Mandioca, a EMATER esta
presente no Agreste e Litoral e os
resultados ja estdo sendo obtidos,
principalmente com a recomendagio
do uso do adubo quimico, que estd
sendo o responsavel pela produgio
em dobro. O plano piloto de incenti-
vo & mandioca ocupa uma area de
362 hectares, atingindo 29 produto-
res ¢ visa difundir, cada vez mais, o
uso de fertilizantes. Uma drea de
plantio que tradicionalmente produ-
zia apenas 10 toneladas, hoje ji
produz 20 toncladas de mandioca,
em média.

Outros trabalhos da EMATER
se relacionam com a assisténcia téc-
nica aos pequenos e médios planta-
dores de cana, na faixa litordnea,
também dentro da politica orienta-
da em beneficio da nossa agricul-
tura.

POLITICA CERTA — Os bons
frutos da nova politica da EMATER-
RN. presente em quase todo o Esta-
do e atuando nos mais diferentes se-
tores de promogdo do Homem Rural,
sdo resultantes da filosofia de traba-
lho implantada pela sua Diretoria
Técnica, que tem como presidente
Manoel Gomes Pereira; diretor-téc-
nico Demdcrito de Almeida Assis;
e diretor-administrativo Francisco
Dagmar Fernandes.
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ESTA MARCA
REPRESENTA
A SOLUGAO
PARA O SEU
PROBLEMA.

NAO IMPORTA
QUAL SEJA ELE.

SOMOS UMA EMPRESA DE SERVICOS A SERVIGCO DAS GRANDES
EMPRESAS, ATUANDO EM 11 ESTADOS COM:

» SERVIGOS MEDICOS E PARAMEDICOS

» CONSERVAGAQ E MANUTENGAO DE HOSPITAIS
» CONSERVAGAO E MANUTENGAO DE EDIFICIOS
» ENGENHARIA AGRO-PECUARIA

e ADMINISTRAGAO DE CONDOMINIOS

* SEGURANGA E VIGILANCIA OSTENSIVA

* IMPLANTAGAO, CONSERVAGAO E MANUTENGAO DE JARDINS
* LOCAGAO DE MAO DE OBRA TECNICA E ESPECIALIZADA

* MAO DE OBRA TEMPORARIA
* LIMPEZA INDUSTRIAL
* TRANSPORTE DE ENCOMENDAS; VALORES E MUDANGCAS

embraSel

EMPRESA BRASILEIRA DE LOCACAO DE SERVICOS LTDA.

RUA FLORIANO PEIXOTO, 422 — FONES: 222-4604 — 222-4287
— NATAL-RN

&/A A XEIRD

ARTEFATOS DE CIMENTO LTDA.

Rua Nilo Pecanha, 360 — Fone: 321-3047 — Mossor6-RN.

TAMBEM PRESENTE NA FESTA MAXIMA DE MOSSORO

QUALIDADE — SEGURANGA — ECONOMIA

NEGOCIO CONCRETO

PORTICO TIPO “‘PY”’

ESTABULOS

POTYCRET

luadra H, Parque - Quintas. Fones: 222.2408
222.4532. Natal-RN. Filial: Mossor6-RN.




Planejamento

MAIS PROJETOS DA SERTEL

PARA DESENVOLVER O RN

A Sociedade de Servicos Técnicos e Econémicos Ltda. — SERTEL,
composta por uma jovem equipe de economistas, tem sido responsavel
nos ultimos anos por alguns dos melhores projetos industriais,
agroindustriais e agropecuarios do Rio Grande do Norte. Agora mesmo
a SERTEL esta elaborando mais dois projetos de grande porte, que
ajudarao ao desenvolvimento da economia potiguar.

Mais dois projetos na area de desenvol-
vimento industrial e agropecuério estdo
sendo elaborados pela SERTEL — Socie-
dade de Servigos Técnicos e Econdmicos
Ltda., uma empresa especializada na
elaboragao de projetos para os trés setores
da economia do Rio Grande do Norte.

Os projetos em implantagdo sdo de
MASA — Montenegro Agropastoril S/A,
no Vale do Agu, que serd o0 maior projeto,
no género, em todo o Estado, e o
MADEIRAMA — Madeira do Amazonas
Indastria e Comércio Limitada, em Eduar-
do Gomes, que vai produzir laminas
faqueados de madeira.

MONTENEGRO AGROPASTORIL —
Com carta-consulta aprovada pela SUDE-
NE, na ultima reunio realizada em Natal, a
MASA, que se localizard no municipio de
Ipanguassu, € uma iniciativa do grupo
capitaneado pelo agropecuarista Manoel
de Melo Montenegro, e se destina a
cultura de caju e bovinocultura de corte,
com a raca Nelore, ocupando uma area dg
6 mil hectares para a cultura de caju e 9 mil
hectares para o suporte alimentar, onde
serdo desenvolvidas a pastagem € O
manejo. A 4rea global que dispbe ©
projeto, para ser utilizado futuramente, &
de 25 mil hectares.

0 investimento & na ordem de Cr$ 120
milhGes, contando com recursos do
FINOR, da SUDENE e do Grupo Lider, e
vai oferecer 140 empregos diretos, na
parte de criacdo do gado, plantio e
administracdo da fazenda, e emprego
indireto a 500 famiias, na época da
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colheita do caju.

Para sua implantacdo a MASA ter4 um
prazo de cinco anos, quando estara
produzindo 820 toneladas de castanha de
caju, por ano, e com um rebanho Nelore
de 7 mil matrizes e 280 reprodutores.
Atuaimente, o projeto elaborado pela
SERTEL, esta em ané4lise na SUDENE.

MADEIRAS DO AMAZONAS — O
Grupo M. D. Melo, contando com recur-
sos préprios e do Programa de Apoio ao
Desenvolvimento Agro-industrial, operado
pelo BNB/SUDENE, no valor de 25
milhGes de cruzeiros, estd implantando,
com base em projeto elaborado pela
SERTEL, a MADEIRAMA — Madeira do
Amazonas Ind. e Com. Ltda., que vai
produzir l1aminas faqueados de madeira,
que serdo utilizadas na industria de com-
pensado e no mobiliario em geral.

A MADEIRAMA, em sua unidade
localizada no municipio de Eduardo Go-
mes vai transformar a madeira procedente
da regido Amazénica, onde a empresa tem
reservas de matéria-prima da ordem de
9.000 ha., em laminas, cuja produgao, em
cerca de 85%, serd dirigida para o
mercado externo, principalmente para os
paises que integram o Mercado Comum
Europeu.

E um projeto pioneiro no Nordeste,
gerador de divisas, utilizando tecnologia
brasileira. Quando implantado vai benefi-
ciar 7 mil metros ctbicos de madeira bruta,

transformando-os em 10 milhdes de me-
tros quadrados de laminas, por ano.

EXPERIENCIA DA SERTEL — Em
apenas cinco anos de atividades a SERTEL
— Sociedade de Servigos Técnicos e
Econdmicos Ltda., j& elaborou quase
cinglenta projetos, nos mais diferentes
setores de nossa economia, entre os
quais: Ampliagdo e Modernizacdo Indus-
trial da Usina Estivas; projeto de uma
destilaria de Alcool Anidro, na Usina
Estivas; Produgao de celulose, derivada de
Bambu;, e a Ampliacio da INPASA;
Industria de Embalagens Potiguar, em
Natal, em fase de implantacdo, que
produzirs sacos e embalagens de papel;
Ampliacdo e Modernizacdo da Empresa
Nossa Senhora Aparecida; Ampliacdo da
Unidade Industrial da Potycret Artefatos
de Cimento; Projeto de Ampliacdo da
fabrica de vidros “TEMP GLASS", do
grupo M. D. Melo; Projeto de Ampliagao
Industrial da CIMAC — Companhia Indus-
trial de Materiais de Construgdo; Projeto
de Organizagdo e Racionalizagcdo da
CDM/RN; além de vérios projetos na 4rea

de investimentos fiscais do FINOR/SUDE-
NE.

A equipe técnica é integrada por
quatro economistas, com experiéncia em

4reas distintas, em regime de tempo
integral, além de-um corpo técnico auxi-

liar. A SERTEL est4 instalada na sala 317
do Edificio Barado do Rio Branco, em Natal.
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IPE INAUGURA CENTRO CLINICO

COM A PRESENCA DE FIGUEIREDO

Pelo seu alcance social e pelo valor dos investim’entos realizados, o
Centro Clinicodo |. P. E., inaugurado dia 25 ultimo pelo futurq
Presidente Jodo Batista de Figueiredo, re'p_resent'a uma das mals
importantes realizagdes do Governo Tarcisio _Ma|a. Efrem Lima,
presidente do Instituto de Previdéncia dos Servidores do Estado, fala
sobre aobra e sobre a atuagdo do |. P. E. em favor
dos funcionarios publicos estaduais.

O futuro Presidente da Republica, general Jodo Batista de
Figueiredo, foi quem inaugurou o Centro Clinico do IPE, em ato

Em solenidade que contou com a
presenc¢a do general Jodo Batistq
Figueiredo, candidato da ARENA i
Presidéncia da Republica, do gover-
nador Tarcisio Maia € do presidente
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do Instituto de Previdéncia dos Ser-
vidores do Estado, Efrem Lima Fi-
lho, foi inaugurado, no dia 25 deste
més, o Centro Clinico do IPE, um
moderno edificio de cinco pavimen-

publico que atraiu milhares de pessoas.

tos e onde funciona um complexo
de atendimento aos segurados.
Localizado a rua Jundiai, ao lado
da sede do IPE, o Centro Clinico
tem uma area coberta de 3.900 me-
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Efrem Lima, com o apoio indispensavel do governador Tarcisio
Maia, levou adiante a sua idéia de construir um grande Centro
Clinico para atender aos segurados do IPE.

tros quadrados, funcionando com
17 clinicas especializadas, em 26
consultérios, além de um complexo
odontolégico, com cinco equipes
e servio de radiologia; farmdcia;
Pronto Socorro, que funciona com
plantio dia e noite, dispondo de
ambulincia; laboratério, com pres-
tagdo de servigos de dez analistas.

BEM COMUM — Para o presi-
dente do IPE, toda a acdo executa-
da em sua administragdo tem como
objetivo o bem comum dos servido-
res do Estado, que desfrutam da
assisténcia do Instituto. E para tan-
to, nio mediu esforgos, contando
com o aval do governador Tarcisio
Maia, para aquisigdo do terreno df’
Centro Clinico, por 350 mil cruzei-
ros.

Na obra foram investidos Cr$ 20
milhdes, oriundos totalmente de
receita prépria do IPE, sendo
10 milhées de cruzeiros na constru-
¢do e outros 10 milhdes em equipa-
mento e instalages. O Centro dis-
poe de lavanderia industrial, gera-
dor préprio, dois elevadores € audi-
tério com 60 lugares, para palestras
instrutivas, pelo Servico de Assis-
téncia Social.

SITUACAO DE DESCREDITO
— Quando Efrem Lima assumiu a
diregdo do IPE, em 15 de margo de
1975, encontrou o 6rgdo numa situa-
cao financeira dificil, por conta da
falta de cumprimento de suas obri-
gagoes, por parte do Estado, o que
gerava um clima de descrédito, en-
tre os segurados e hospitais, médi-
cos e dentistas, que aos poucos fo-
ram deixando de presiar seus servi-
¢os profissionais ao 6rgio. As reser-
vas atuariais estavam em torno de
Cr$ 18.550.000,00 além do patrimé-
nio das agéncias de Natal e Mosso-
ré e uma casa a avenida Floriano
Peixoto.

Durante um ano foi desenvolvi-
do intenso trabalho, cujo éxito maior
foi o pagamento de todas as dividas
remanescentes da administragio
anterior e o inicio de uma nova
fase de atividades, permitindo uma
estabilidade financeira e conseqiien-
temente a arrancada para um plano
de aplicagao das reservas de forma
a gerar novas rendas.

EMPRESTIMO — Encontrando
o IPE com apenas uma modalida-
de de empréstimo a disposi¢io do
funcionalismo estadual, a atual ad-

ministragio partiu para novas moda-
lidades, criando o Empréstimo Es-
pecial, o Empréstimo Escolar, o Em-
préstimo Natalino e o Empréstimo
Imobilidrio, cujos resultados alcan-
¢ados atingem, hoje, a elevada so-
ma de Cr$ 16.000.000,00, aplica-
dos a partir de 15 de margo de 1975,
contra os Cr$ 233.000,00, empresta-
dos nos 12 anos anteriores de exis-
téncia do IPE.

Também procurou ampliar, gra-
dativamente, a prestagio da Assis-
téncia Médico-Hospitalar e Odonto-
logia, inclusive interiorizando-a,
atingindo aos servidores lotados no
interior, com o atendimento aos seus
dependentes, evitando o seu deslo-
camento desnecessario a Natal.

MOSSORO — Na agéncia do
IPE/Mossord trabalhavam trés fun-
ciondrios e o servigo limitava-se,
exclusivamente, a emissdo de guias
médicas. Agora, a agéncia estrutu-
rada, tem condigdes de atender a
toda a Zona Oeste, aumentando o
nimero de funcionarios para 9 e de-
signando S médicos, para o ambula-
tério com as Clinicas Odontoldgicas,
Pediatrica, Ginecolégica, Geral ¢
Farmadcia, e 48 médicos credencia-



Acao Social

dos. Os segurados também usu-
fruem dos servigos de empréstimos
simples, especial, escolar, natalino
e imobilidrio, representando sen-
siveis melhorias para os beneficia-
rios, inclusive com o pagamento de
pensdes e contas médico-hospitala-
res.

O progressivo aumento da con-
fianca dos segurados nos servigos
que o IPE passou a prestar gerou
uma total expansdo das atividades, o
que exigiu a definicio de um plano
audacioso: a construg¢do e instala-
¢do do ambulatério de Natal, a altu-
ra das necessidades presentes e fu-
turas do Instituto.

SERVICO SOCIAL — Uma aten-
cdo especial foi dada a assisténcia
social, com a criagdo de servigos
assistenciais para o menor excep-
cional e para o idoso, e ao planeja-
mento familiar. Estd sendo construi-
do o Centro de Formagdo Profissio-
nal, prédio de dois pavimentos, na
avenida Floriano Peixoto, entre as
ruas Mossoré e Mipibu, que atende-
ra aos filhos dos segurados, minis-
trando cursos de datilografia, cor-
te, costura e bordado, sem nenhum
Onus para 0s mesmos.

A importincia maior foi para a
garantia da Pensdo e do Peciilio. Ao
assumir o IPE, Efrem Lima encon-
trou os pensionistas recebendo pen-
sdes irrisorias, resultantes dos pe-
quenos aumentos que lhes eram
concedidos, nem todos os anos.
Para corrigir esta distor¢do foram
concedidos de 75 a 78, aumentos nas.
seguintes  proporgdes:  38,17%,
40,28%, 56,3% e40%, ou seja os
mais altos indices jd concedidos. Pa-
ra se ter uma idéia, em 1975, o IPE
pagava, por més, Cr$ 283.575,33, de
pensodes, enquanto hoje paga Cr$....
1.970.000,00.

CASA PROPRIA — Acompa-
nhando o programa governamental
de oferecer casa prépria ao norte-
riograndense, o IPE procurou dar
uma maior €énfase a esse setor e,
na atual administracao, ja foram fi-
nanciados, para compra, constru¢io
ou reforma da casa prépria dos ser-
vidores, Cr$ 16.000.000,00, num to-

Dos Cr$ 20 milhges investidos na obra, a metade serviu para as
compras dos equipamentos que fazem do Centro Clinico do IPE
um dos melhores do Pais.

tal de 217 unidades habitacionais.

Para o final de 1978 € todo o ano
de 1979, o IPE ja elaborou convé-
nio, em andlise no BNH, da ordem
de Cr$ 40.000.000,00.

Antes de 1975, o. Instituto nio
operava com empréstimos imobilii-
rios, tendo apenas construido, em
convénio com a COHAB, 96 casas de
pequeno porte, na Cidade da Espe-
ranga, investindo Cr$ 233 mil.

INTERIORIZACAO — No pro-
grama de interiorizacdo do IPE,
Efrem Lima autorizou a aquisicio de
terreno por 300 mil cruzeiros, onde
se constrdi, em Caicd, uma agéncia,
cujas obras estido em fase de conclu-
sdo, que devera ser inaugurada em

outubro. No IPE/Caicé, além da par-
te administrativa serd instalado um
ambulatério com cinco clinicas.
O investimento atinge aos Cr$...
4.000.000,00.

Num trabalho de avaliac¢do in-lo-
co estao sendo visitadas 15 cidades
do interior e mantidos contatos com
hospitais, médicos e dentistas para,
em futuro préximo, estender a assis-
téncia odonto-médica-hospitalar a
essas cidades, perfazendo assim 45
cidades a serem beneficiadas com
€SSes servigos.

VALORIZACAOQ — Por conta dos
reajustes da Unidade de Servigo,
valorizando o trabalho profissional,
o IPE ampliou o seu quadro de
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credenciados e hoje dispde de cerca
de 84 médicos, 73 dentistas e 26
clinicas.

A situacdo financeira do IPE hoje
¢ cstdvel, apresentando uma reser-
va atuarial que atinge aos Cr$...
42.790.000,00, contra Crs.....
18.524.000,00, existente em margo
de 1975.

A modernizacdo dos servigos
acompanhou o crescimento do IPE,
com a racionalizagio administrati-
va, melhor ambiente de trabalho
¢ estruturacdo dos diversos setores,
visando o conforto pessoal ¢ o rendi-
mento do trabalho.

Foi criada a Assisténcia Patronal
para o servidor do Instituto, pcla
qual the ¢ asscgurado auxilio finan-
ceiro para compra de oculos e de
protese dentdria, bolsa escolar para
o scgurado ou seus dependentes,
hospitaliza¢do em apartamento, cor-
rendo todas as despesas por conta
do Instituto.

Pela primeira vez, na histdria do
IPE. foram rcalizadas promogdes,
este ano, sendo beneficiados os
funciondrios que atenderam as exi-
géncias legais, reccebendo assim
uma justa recompensa da Adminis-
tracgdo pela sua dedicagdo ao servigo.

E é Efrem Lima quem conclui:

“Afora tudo isso, poderiumos
assinalar ainda algumas providén-
cias de grande-porte que estdo sendo
tomadas., como o contrato firmado
com o STEA — Servico Técnico de
Estatistica e Atuaria, firma alta-
mente especializada em reforma e
implantagio de servigos na drea da
Previdéncia Social. utravés do qual o
IPE receberd projeto de lei reformu-
lando toda a sua legislagdo previ-
dencidria, inclusive criando a Car-
teira do Parlamentar, através da
qual os parlamentares do Estado
poderio também ter a sua Previ-
déncia Social, sonho que vem sendo
acalentado através de vdrios Gover-
nos, sem solugdo. Ainda nesse tra-
balho serd apresentado estudo para
encampagdo, pelo  IPE, do
IPREVINAT (érgdo da previdéncia
municipal), proporcionando assim,
aos servidores da Prefeitura do
Natal, uma maior assisténcia e
prestagio de servigos .
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Os Gabinetes Odontoldgicos do Centro Clinico do IPE sio 0 que
existe de mais moderno.

DADOS COMPARATIVOS

1975 Crs 1978 Cr$
Org¢amento ) 27.003.000,00 Orgamento (1979) 79.130.000,00
Pensdes (por més) 283.575,00 | Pensbes (por més) 1.975.000,00
Empréstimos Simples Empréstimos Simples
De 1963 a Mar/75 877.000,00 | De Abr/75a Set/78 30.000.000,00

Empréstimos Imobilidrios

Empréstimos Imobilidrios

De 1963 a Mar/75 233.000,00 | De Abr/75 a Set/78 16.000.000,00

Empréstimos Escolares Empréstimos Escolares

De 1963 a Mar/75 — De Abr/75a Set/78 1.216.000,00

Empréstimo de Saiide Empréstimos de Saiide

De 1963 a Mar/75 — De Abr/75a Set/78 328.000,00

Crédito Natalino Crédito Natalino

De 1963 a Mar/75 — De Abr/75 a Mar/78 16.542.000,00
1975 1977/Dezembro

Consultas Médicas... 36.235 81.927

Exames de Laboratério.... 14.921 44.443

Exames Especializados de Eletro,

Patologia e Radiologia.. 3.950 11.374

Internag¢des Hospitalares. 2.011 4.467

(15.685 leitos por dia)

Atendimentos de Urgéncia (P.

Socorto)................. 209

Obturagdes, Extragdes 942

Dentarias............... 16.408 42.914

Atendimentos na Farmacia. 621 4.217
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Pesca

UMA EMPRESA EXPORTA LAGOSTAS

VIVAS PARA A EUROPA

Uma pequena empresa de pesca no Estado, sem poder concorrer com os
grandes grupos lagosteiros, desviou sua preocupagao para uma atividade
diferente: enquanto a maioria das industrias de pesca cuida de exportar
caudas de lagostas, ela esta vendendo lagostas vivas para o Exterior. A
operacao é mais trabalhosa e sofisticada, poréem
oferece 6timos resultados financeiros.

Lagostas vivas estdo sendo ex-
portadas para a Europa, onde sdo
consumidas — depois de apresen-
tadas ao cliente — em sofisticados
restaurantes da Franga, Espanha e
Suica, especialmente. Isso vem re-
presentando maiores lucros (para
uma empresa local) e mais divisas
(para o Pais), numa operagdo que
foge do tradicional monopdlio da
comercializagdo desse crusticeo,
acambarcado pelo mercado norte-
americano. A iniciativa — que era
inédita no Rio Grande do Nor-
te — € praticada apenas pela Em-
presa  Frigorifica Natal Pes-
ca — FRINAPE, cuja diregio é com-
posta de norte-riograndenses.

Para manter um estoque capaz
de atender a esse mercado, a empre-
sa dispde de dois viveiros (tan-
ques de 10 metros de comprimen-
to, trés de largura e 50 centimetros
de profundidade), na praia de
Murid, com capacidade para arma-
zenamento de 800 a 1.000 quilos de
lagostas vivas. De 14, elas sdo trazi-
das para Natal e despachadas por
via aérea, com destino ao Rio de
Janeiro, de onde s3o embarcadas
para Nice, na Franca.

0 NEGOCIO — ‘‘N6s fazemos
essa transa¢do hd cinco anos. E as
compensagoes sdo as melhores pos-
siveis, com excelentes perspectivas

para o futuro’'.
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A FRINAP~E ja desenvolveu a sua técnica de capturae
conseryagao de lagostas vivas, cujo valor do mercado
internacional € maior do que o da cauda desse crustaceo.
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Abelardo Bezerra da todo o assessoramento técnico.

Quem explica é Abelardo Be-
zerra de Melo, expert em lagostas,
marido de S6nia Lourdes de Melo,
que é a diretora-presidente da
FRINAPE. Ele ressalta que funciona
apenas como orientador técnico,
em fungio de sua experiéncia e

conhecimentos sobre a pesca do
crusticeo. E mostra quais as vanta-
gens da comercializacio de lagostas
vivas, ao invés do normal comércio
de caudas de lagostas, feito pela
maioria das empresas que traba-
lham nesse setor:

Pesca

“Em primeiro lugar, é preciso
observar que a lagosta é praticamen-
te vendida e absorvida pelo merca-
do americano, que mantém o mono-
pélio da situagdo. Entdo, eles contro-
lam os pregos e ditam as regras do
Jogo. Partindo dai, procuramos uma
Jférmula para escapar dessa iinica

opgdo’’.

AS VANTAGENS — Abelardo
Bezerra informa que um quilo de
caudas de lagosta custa aproximada-
mente (porque varia com o tipo) 12
délares FOB, para o comércio nor-
te-americano. Na Europa, um quilo
de lagosta viva se situa em torno de
8 délares FOB. E ai onde aparece a
vantagem nessa transagio:

‘"Acontece que a cabega, patas
e antenas representam dois tergos
do peso de uma lagosta. 'Assim,
geralmente, enquanto duas lagostas
vivas atingem um quilo, para se ter
essa mesma quantidade de caudas é
necessdrio termos seis lagostas,

em média”".
B do nesse fato, lui
que um quilo de caudas transforma-

do em lagostas fica por 24 délares,

A sofisticagao da cozinha euro-
péia, notadamente a fiancesa, acos-

A LAGOSTA VIVA E APRESENTADA AO
CLIENTE, ANTES DE SERVIDA

capitais européias mantém nas suas
depend@ncias uma espécie de aqué-
rio onde aos

tumada a atender e satisf aos
mais exigentes gourmets do mundo,
criou tempos atrés a moda de
apresentar antecipadamente  aos
clientes dos restaurantes de luxo o
produto a ser consumido, no caso de
peixes, crustaceos, cagas, etc. Po-
rém, no caso especifico da lagosta,
foi adotada com sucesso a técnica de
apresenté-la ainda viva, o que deixa-
va muito tranquilos os fregueses de
alta classe, sempre receiosos dos
perigos representados pelos crusta-
ceos mal conservados. E a moda,
cara mas salutar de fato se alastrou
inclusive por outros pafses.

Hoje, incontéveis restaurantes das

clientes os espécimes disponfveis.
Feita a escolha, a lagosta & retirada
do tanque e levada ao cozinheiro
que a prepara na hora.

Para atender esse novo hébito
sofisticado, a Europa — ao contrério
dos Estados Unidos, que continuam
importando somente a cauda conge-
lada — estd procurando comprar
lagostas vivas. Uma empresa do Rio
Grande do Norte, sem a estrutura de
outras grandes companhias de pesca
que aqui atuam, voltou-se para esse
mercado e estd tendo I

método de trabalho:

1) as lagostas pescadas sao colo-
cadas em viveiros, onde permane-
cem de trds a seis dias sem qualquer
alimentagao, medida necessaria para
limpar o aparelho digestivo do crus-
téceo, sendo ainda mantida a &gua
desses viveiros a uma temperatura
de 18 graus centigrados e a um PH
entre 7 e 8. A oxigenagao da &gua &
feita através de bombeamento contf-
nuo de 4gua do mar;

2) vencida essa etapa, as lagostas
estdo prontas para o embarque por
via aérea, acondicionada em emba-
lagens que por

positivos. Trata-se da FRINAPE, que
adota mais ou menos o seguinte

mais de um dia a boa conservagao
do produto vivo e saudavel.
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Pesca

no mercado europeu, ou seja, O
dobro do prego obtido pela exporta-
¢ao feita para os Estados Unidos.
Essa é a principal razio para o
empreendimento da FRINAPE, que
j& tem projeto para a construgdo
de mais quatro viveiros para deposi-
tar as lagostas vivas.

OS PROBLEMAS — E claro que
nem tudo é um mar de rosas. E por
nao dispor de maiores condigbes de
investimentos € sem uma sélida
estrutura empresarial, a FRINAPE
nao pode faturar mais e fica sujeita
a imprevistos. Tem um detalhe que
poderia até ter significado o fim
desse tipo de operagao.

*‘Quando fizemos o primeiro em-
barque de lagostas vivas, em 1973,
elas foram enviadas para a Espanha.
Foi uma partida experimental de
300 Kg. Nés ndo sabiamos que no
sdbado, data da chegada na Espa-
nha, ndo havia expediente na
Alfindega daquele pais. Entdo, as
lagostas ficaram retidas até a segun-
da-feira, sendo retiradas mortas.
Foi a iunica vez que tivemos pre-
Juizos — por causa de uma cldusu-
la contratual’’,

Depois disso, a dire¢io da em-
presa ganhou mais experiéncia e
garantiu o €xito das futuras transa-
¢oes. Assim, durante um embarque
para Nice, aconteceu o esqueci-
mento do embarque das lagostas
no aeroporto de Paris. No entanto,
o indice de mortandade nessa oca-
sido ficou apenas em 10%, o que
significa a perda de 50 Kg de lagos-
tas, ou 400 dolares. ‘‘Mas, com os
contratos assinados, o prejuizo foi
pago pelo seguro’” — explica o
assessor da FRINAPE.

Abelardo Bezerra esclarece que
até o momento a empresa de sua
mulher ja efetuou cerca de quinze
operagdes de exportacdo de lagostas
vivas. Porém, ndo informa o valor
total ja arrecadado. Adianta, no en-
tanto, que geralmente as remessas
sio feitas em caixas que pesam
14 quilos cada uma. Destaca que

72

Na praia de Muriu, a empresa mantém tanques especiais com
bombeamento permanente de agua do mar.

uma das vantagens do mercado
lagosteiro é que tudo é pago adian-
tadamente. E suas despesas de
embarque ji sido pagas pelos prg-
prios compradores europeus. Por
conta do exportador fica apenas a
despesa com a embalagem.
Lamentando que ‘‘a produgdo de
lagostas vem caindo assustadora-
mente'’, em fungdo da pesca indis-

criminada e predatdria, Abelardo
Bezerra informa que para a
FRINAPE a safra vai ser 50% abaixo
da do ano passado. E volta a adver-
tir:

*“Se ndo continuarem a tomar
medidas severas, a capacidade de
reposi¢do dos estoques de lagostas
em nosso litoral estard ameagada
definitivamente .

A MELHOR MANEIRA DE SE COMUNICAR
INTERNA E EXTERNAMENTE.

O grupo executivo GTE é
um sistema que chegou
para revolucionar a comu-
nicagao interna e externa
de casas ou apartamen-
tos. de maneira facil, ra-
pida e econdémica.

Possui capacidade para 2
linhas externas € mais 10
ramais.

Pense nesta moderna so-
lugdo e procure César
S/A Vocé val preencher
um item muito importan-
te em sua vida: a comuni-
cagao

CESAR SIA Comércio e Representagdes

RUADR BARATA, 208 — C. POSTAL, 71 —FONES 222-0055 E 222-4754 — NATAL-RN.
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MAIS )
COMUNICACAO
PARA O ALECRIM

O maior bairro de Natal ndo pode parar de crescer.

Antes que o Alecrim sofra maiores problemas de comunicacio
telefonica, a TELERN ja iniciou a construcéo da central 223, com
4 mil terminais, para atender as necessidades do progresso
daquele bairro. Pesses quatro mil terminais, que entrardo em fun-
cionamento em dezembro de 1979, a TELERN dispde apenas de
700, que estéo sendo vendidos, a vista ou a prazo.

Estes sdo os ultimos telefones postos a venda pela TELERN.,
finalizando a atual expansdo de Natal.

Procure o escritorio central da TELERN e adquira o seu telefone

para servir-se dele no bairro do Alecrim.

Empresa do Sisterna TELEBRAS



) mora-lage

Senhores Acionistas:

Em de com as
moa A apreciagSo de V. Sar. as

setatutdrias,

W GRUPO NORA-LAGE

CONTROLADAS INDUSTRIAIS
EVOLUCAO DOS RESULTADOS AIR

Apsear dos fatorss conjunturals adversos os resuitados ¥m
melhorado, de um lado pelos aumentos nas ucnlu da oparaclio e

por outro psla melhor

sfeitos da acelera

as a parilcipacdos C.G.C.M.F. - 42.329.572/0001-98 — EXERCICIO DE JANEIRO A JUNHO DE 1878 — RELATORIO DA ADMINISTRACAO

DEMONSTAAGAO DE ORIGENS E APLICACOES DE
RECURS

20 exercicia sacial ancerrado em 30 de junho de 1978 . 75/76 76/m mn ot :"“m'"i'"";"' e e PERIODO DE 19 DE J(AEN-E::: : :,o DE JUNHO DE 1978
O exercicio yocial foi aiteraco para 30 de junho, cantorme Anhembi ?,?, 197 259 ceiras, com sepeci
dalibaracio da AGE de 29.06.78, visando obter unifarmidade no Ita . ! 26 to Econdmico, Caixa Econdmica Feders r ORIGEM DOS RECURSOS
encerra I . Forjaco 3.7 591 12 nossos clientes, fornecedores e funciondrics, s quais contribuf- < 3
mento do balanco em relagSo ds empresas controladas " Lucro L iquido do E xercicio 15,018
Desta forma, as cifras apressntadas compresndem as operagdes HLSN. 23 08 12 ram para a consecucka de noesos objetivos. mais: Depreciac8es ‘573
fealizadas no perfodo de seis meses. 19 de jantiro a 30 de junho Soma 195 196 309 menos: Resultado nas Participacdes
de 1978, com as respactivas dlmonuucdas financeiras )8 adapia- VariagSes 68% A ADMINISTRACAO Ajuste por proporc. patrimonial {21.062)
das d nova sisterndtica estabelecida pela Le: nO 6404 de 15 de Correclo Monetéria do Exercicio (27.284)
dezembro de 1976 {48.336!
As diretrizes bésicas de gestBo do Grupo Nora Lage, no curso BALANCO PATRIMONIAL EM 30 DE JUNHO DE 1978 Integealizacso de Capital Social 17.054
do exerc(cio, se pautaram no atingimento de melhor operaciona- (Em Cr$ min) Aumento do Passivo Circulante 31.334
lidade e expansio nos setorss de mercado que se afiguram mais Aumento do Exigivel a Longo Prazo 4.910
promissores. ATIVO PASSIVO VarisgBo de | nvestimantos 4477
Assim, durante este exercicio foram intensif-cadas as inver- TOTAL 25030
n¢So pesada na Indkistria Metalargica Forjago CIBI‘I.CIJ#ANTE’_‘N 23 CIF':CULI::::“ 51.313
Ita S/A: implementada e inaugurada a fdbrica D."’ .“m.a' orios i Vista 1325 Titulos a Pagar 10,400 APLICACOES DE RECURSCS
'BOA" da Industrias Quimicas Anhemb( S/A °°"'°'n.'":."°' & Créditos da Acionistes 6783 Aumento do Ativo Circulants 7.045
no Ria de laneiro, com capacidade para 300 000 dz/més; instala- Con;_ls a Recal " r— ot 21188 Salarios s ContribicBes Sociais 613 fvel a Longo Prazo 9,276
da a filial-Bahia da Lage Comercial e Distribuidora L1da ; con- g‘ "°"‘ hzar — 13,041 Outras Contas a Pagar 6044 76.173 ili 8.709
clusio das obras de integrac8o a0 uistema de producdo das sali- Our:o.s Cr‘dft.ofa 263 —
nas adquiridas pela Henrique Lage Salineira do Nordeste S/A a0 868
Grupo Matarazzo. A Camitd S.A. e a Imobilidria Nora Lage Lida. Daspasas do Exarc. Seguints 3996 3 E;::-l:ih‘:‘tgllﬂofﬂﬂo 119.506
também mantiveram satisfatoriamente ssus niveis de atividade. REALIZAVEL A LONGO PRAZO Contrib. a Recolher ‘447
Para dar suparte a essas invarsdes tém sido efetivadas desimo- Adiantamento p/Aum. Capital 20.000 Financiamentc~ de Controlades 26.546
Litizac8as de bens nSo constitutivos dos sistemas de produgso. lizar 8.694 Contas a Pagar a Controladas « NOT,
A estrutura financeira da empresa beneficiou-se ainda com a ceber de Controledas Coligadss 55.046 OTAS EXPLICATIVAS
« taco da i I do ument S?Dup:;l.ﬂlt ho— # Coligadas 5. l7l Outras Contas a Pagar 3.215 204.769 As Damonstraces Financeiras foram elsboradss na forma da
la PO #xereicio ante , N valor tota 4 mii 3 Investimentos b i dtica introduzida pela Lei 6,404/
0 PATRMONIO LlQUIDO Ova sistemética intro peia Lei 6. 6.
mologado peia AGE de 11.04.78. Outros Créditos l:!) 34641 "
Capital Subscrito # Realizado 69.149
PEAMANENTE Naclona, 6400 2. As obrigacBes de longo prazo, axceto o financiamenta do
Investimentos Dn :* /Aum. Capital 7.207 BNDE, estfo sujeitas a taxas de mercado e siic garantidas por
AS INDUSTRIAIS PerticipacSes am Controladas 246.530 °°".°;.°c.; ad 10207 avais dos Administradoras a ativos da Socisdads.
CONTROLADAS | Imobilizado m""m"". de Lucro 7851
EVOLUCAO DO CAPITAL ; :I—.)IS":::;::::! Acumulades 5;3;; 299374 | Lucros Acumulados 5637 _93.851 o corregBo monetéria limitada a 20% a.a., noa ter-
Em mithdes de cruzeiros 7 mos do Dacreto-Lei n® 1462/76.
200676 30.06.77 20.06.78 TOTAL 373783 | TOTAL 77!
— — — 3. O Capital Social integraiizaco, apds 0 sumento nomalogada
150 217 30,0 — em 11.04.78, pamou a Cr§ 69.149.437,00 dividido e
;g.g ;g.g 33'8. DEMONSTRACAO DOS INVESTIMENTCS EM CONTROLADAS 66.149.437 aclss ordindrias de vaior nominal-de Cr$’ 1,00,
X 620 ’ A [ Result. Llg. Crédhosou Receit
H.LS.N. ane 2438 CONTROLADAS A‘é;:dsoofo.tlu Gnﬂ'h 20, MFITB 7 {quantidades) ‘:E-.:EL,::D I&ﬂﬂvﬂ:‘) (D-,.,:l 4. Em funcBo da mudanca do exercicio social para o parfodo da
126,2 1772 385 {quantidades) 1.000 Ordindrias Profer, Cr$1000 Cr$ 1.000 Cr$ 1.000 juiho a junhao a fim da fazéo coincidir com a das Controla-
VarisgSo - 40% 8% das, 08 resultados do axerc(cios em questfo contém parta da
* Inclui Cr§ 20 milhGes de depdsito para sumento de capital. Ind. Quimicas Anhembi S/A  30.000.000 68.404 20.999.993 23.961 (9.800} k2l corraclo maonatdria sspecial da Controlades, tuja apropria-
Camité S/A Cia Agro Minera- cHo real ao final do . ou 15ja, junho da 197R.
dora Industrial do Tapajds 4.354 500 4.3654 4,140,000 - 1.370 210
ERAL :.‘:‘ 1\:::. ;IAn ’Ioi:. Fg 'r.rf:cs'ﬂ 700?3888 “ij?g; 43.19:.;32 24.999.908 "235 m-e: i Os bans da Ativo Permanente foram reglatrados da acordo
a nd. e Co io . -
INDIC E:OD:‘ I;IBWIDE;JG“ 77 30.06.78 Ref. Sal Ita S/A 33.000.000 42.296 24 457690 - 2659 (24,004 608 com os seguintes critérion:
Anhembi 1,05 1.22 112 95,590,856 121,084 49793503 354074 1167  (20.038) 1.467 Urcbilizado ~ Ao custo, scrascido da Correc&: élonatiria das
Ita 1,10 1,20 120 2.264.274 {660) 1.164.780 - 667) 1622 - - -
Forjago 0.47 048 0,71 Lage Comarcial e Distri- 500,000 s33 499950 “ 136 — A a vaior da P Liquido dils
H.LSN. 0.80 090 1,10 buidora Ltda. . -
Total 235.719.630 331889 163.262.074 25.364.072 28.376 (30.002) 3.812
As vendas e resultadas das ampresas oparacionais tém-ee manifer- DEMONSTRACAO DA MOVIMENTACAO DAS CONTAS DO PATRIMONIO L1QUIDO
tado coerentes com a estratdgia acondmica-financeira do Crupo, DEMONSTRAGAO DO RESULTADO DO EXERCKIO PERIODO DE 19 DE JANEIRO A 30 DE JUNHO DE 1978
2 Qual, atenta A orientagho econdmica do govarno, procura maxi- PERIODO DE 19 DE JANEIRO A 30 DE JUNHO DE 1978
mizar seus resultados operacionais mantendo sob controle ssu : ) (Em Cr$ mil)
passivo financeiro, em funcfo dos eievados custos para o dinhei- {Em Cr8 mil)
ro decorrentas da acelerada taxa de inflagSo atual. . -
As vendas globais e respectivos resultados {AIR] das subsidié- Recsitas de Servicos 3.086 CAPITAL DEPOSITO RESERVAS RESERVAS LUCROS
rias operacionais do grupo t#m melhorias Receitas de Investimentos 21.052 HISTORICO P/AUMENTO DE DE TOTAL
i ionai $OCIAL ACUMULADOS
conforme se depreende das demonstrativos a saguir: _?ul"-d:!:‘cﬂt_u Oop-lc"_ﬂﬂllll -2 ;2 DE CAPITAL CAPITAL LUCROS
ota laceita Operacional .
; i Saldosem 01.01.78 52.096 6219 - 614 8.919 67.847
Dubasa: Gerais o Adm o1 Variacho no B.L. de Controledas
: " 452 na Abertura - - - 16.009 - 15.009
EMPRESAS CONTROLADAS B izacties s Integralizacho de Capital 17.064 - - 17.064
EVOLUGAO VENDAS RAssuitado Operaci Hﬁ) Corraco Monetdria no E xercicio - 288 10.207 2483 1417 15.096
Em milhBes de cruzairce Receitas No Operacionais 106 fAesuitado L.[qu do E xercicio - - - 16.018 16.018
75176 76077 778 Despesas NSo Operacionais 342 Capital da Gro a Compensar - - {(18.106) (18.066} 96.172}
Saido da Conta de Carrecio Monatéria 27.284 Reserve Logal no Exwrcicio - - - 761 (761
Luero L iguwdo da Exercicn Cr$ 0 20-por eclod 16018 o - 00878 1207 0207 P O
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Prasiclente: Antonio Carios S. Mur.
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7 Prasidens: Manos! Moraita Pasy - CFF: O1URSS3S/
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l/’ Henrique Lage

Prezados Acionistas:

A diretoria da Hannqun Lap Salineira do Nordestes S.A., tem
de incSo de V Sn [ rdulério om
20 em 30

de iunho dn 1978. . . i

jt lho 77 a junho-78, guasrdou, basicaments, as mu

io anterior: de um lado as forgas in-

alta dos custos e de outro, a polftica
iciae de da "

mos as ohr- para a mco-porﬂo definitiva das ealinas SEb
Paulo, adk do Grupo N , 80 Processo produtivo de
nmnrnn Neste campo cabe destaque ml estudos, 4 avancados,
para a construgo dos sifSes que irfo transportar, sob o rio que
separa esta salina da salina Slo Pedro (nossa salina original), a
salmoura de uma para outra salina, propiciando sane(vel melho-
ria na nrodunvnhd- do sistema. Nossa expansfo estd acompa-
nhando o da i da fdbrica da ALCA-
NORTE, de forma a habilitarmo-nos. a também fornecer-ihe sel
bruto, consumidores que serfo, em futuro préximo, de expressi-

g tal
atravée da elevacSio das taxas de juros e da tent: de contenclio
de precos. Ainda assim, a Henrique Lage Salinsira do Nordests
consaguiu obter resultados expressivos conforme a seguir
expasto.

PRODUCAO

va

Também no perfodo em questo, foi concluido o projeto de
ampliacBo e expansio da salina Slo Pedro, aprovado pela SUDE-
NE e financiado em parte com recursos do FINOR.

Criamos ainda uma se¢So de aquacultura objstivando a explo-
racBo da pesca nas dreas alagadas das salinas @ a desenvoiver a
criaclo de camarSes, atividade ata que 8 prenuncia compen-

Obesrva-8 QUE s« UM WUMBNTIO OB ZO% GA Kaceita Opera-
cional Bruta [Cr$ 117,1 para 147,6 milhSes) @ 13% do Lucro
Bruto (Cr$ 52,8 pera 59,8 milhSes) a empresa conseguiu um
aumento de 87% no Lucro Operacional.

NOVO ESTATUTO SOCIAL

A ia Geral E ia realizada em 31.08.77
deliberou alterar 0 estatuto loclal a ldlnll-lo 208 prmnlm da
nova Lei dae ] L1
Consslho de AdministracSo ds novas prescricSes legais e foi mta
belecido o dividendo mfnimo obrigatério de 25% do lucro Ifaui-

Salineira do Nordeste S.A. C6.c.08225848/0001.75 EXERCICIO DE JULHO DE 1977 A JUNHO DE 1878 - RELATORIO ANUAL

ds austado, de acordo com 2 Lm 6. 404/76 No entanio, como
orienta a Lei, as werfo "
nova sistemdtica no baisngo d- abertura do exercfcio 78/79.

concLusAo

AD encerrasrmos o Pragents relatdrio, certos de termos conch.r
ido a bom termo as atr ande

nifestar noseos agradecimentos h institu icGes finan iras, nm -
pecial a0 BNDE, FIBASE, SUDENE, Banco do Brasil, Banco dc
Nordeste @ Banco do Estado do R.G. do Norte, d‘nm-, forne
cedores. @ nossos funciondrios pela contribuco prestada na con
sacucSio de noesos objetivos,

A DIRETORIA

BALANCO GERAL ENCERRADO EM 30 DE JUNHO DE 1978

sadora além d N
No exercicio findo,a colheita de sal marinho foi orientada no re s . maiorss {Em Cr$ mil
sentido de atender a capacnmh de demanda prevista tendo sido
deixada. in 19, nos cristali uma parcela do ASPECTOS ECONOMICO FINANCEIROS ATIVO PASSIVO
produ(o dn modo a se obter maior ‘aspessamento da |age de sal.
Im: de mais pesadas dentro dos A daspeito da dos htoru L 2 HLSN DISPONIVEL EXIGIVEL A CURTOPRAZO
cr i 0 que maior produtividade. Con i um Bens Numerdrios 24 Fornecedorm 3325
soante orientacSo tracada por noesa holdmg NORA LAGE SIA D! dos d strativos de do pnnmdmo l-ul- Depéeitos Bancdrios a Vista 4.243 InatituicOes Financeiras 6.696
— Servicos Técnicos, concluf- tados e (ndices financeiros. REALIZAVEL A CURTO PRAZO ProvieSes Diversas 693
Estoques Outras Exigibilidades a Curto Prazo
Produto Acabado 2.446 Folha de Pagamento 29
Produtos em E leboracio 1.327 Encargos a Recolher 896
EVOLUCAO DA ESTRUTURA DO PATRIMONIO Almoxarifado e Mat. Consumo  1.264 Obrig. Tributdrias @ Fiscais 4.492
Produtos no Cristalizador 2673 Frates @ Carretos 6.662
30.08.77 Cr:’(mot lsdve! 83 7803 Retencses a Recolher 40
" Secvigos de Terceiros 22
Cr$ 106 % Cr$ 106 % Cre$ 108 % ::«:n‘;: o. :.'g-h.r - '(.:Li.n(u g?:; cm':f:. Diversos 3.335
- r K fhys
Atvo Circulante 213 250 336 322 258 168 () Proviek p/bev. Duvidosos 78 7108 Dividendos a Pagar 506 15880 26.504
Realizdvel a Longo Prazo 3.0 40 = - 253 15,2 Outros Créditos ’ Passivo Circulante
Imobilizado 57,0 68,0 64,1 61,3 1093 66,0 Tltulos a Recsber 1.845
Pendante 2,1 30 68 65 51 32 Adiantamentos ‘535 EXIGIVEL A LONGO PRAZO
. - Dapésitos Vinculados 1511 InstituicSes Financeirss 17.796
Total do Ativo 834 100,0 1045 1000 1655 1000 Davedores Diversos 2:::-5,?, Passivo Real 44,350
. Investimentos 6.624
Exig(vel a Curto Prazo 191 230 26,7 246 26,6 16,1
Exiglval a Longo Prazo 9.7 120 140 134 178 1077 Ativo Circulente NAO EXIGIVEL _
N3o Exigfvel 546 €50 648 62,0 1211 732 Capital Subtarito e Reelizado 90.591
REALIZAVEL A LONGO PRAZO Crédito Acionistas p/Aum. Capital 109
Total do Pestivo 834 1000 1048 100.0 1665 100,0 Titulos a Receber 1.230 Resarva L 820
Créditos a Realizar 3.000 Correco Monetisria do Ativo
Contas Correntes Devedoras 21.027 Imobitizado 25.969
NOTAS: (am Cr$ 105) 30.06.76 30.08,77 30.08.78 IMOBIL 1IZADO R:;:;RplAum(o deCap. - 1438
ImobilizagSes Técnicas .
a. Patrimbnio Liquido 525 58,0 1169 Valor Historico Corrigido 135.152 Pocarva de AcSes Bonificades 1000
b. Estoque 33 51 78 {~] DapreciacBes Acumuladas 33.114 102038 e
i 1
¢. Capital 38 62.0 %06 Outras |mobilizacSes
Imobilizac8es Financeirss
AcOas @ Part. am Outras Cias.- 255
Dapdeitos p/Investimentos
INDICES FINANCEIROS Agtes @ Part. em Empr, Coligadss 6. 433 6692 109.281
Ativo Resl
T
Liquidaz Seco os 1 07  Daspeum Dilric 810
iquidez Corrents B o R
Liuidar Garal 08 08 Outros Valores 4337 5.147
165.484
DEMONSTRACAO DE RESULTADOS
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AGENDA DO EMPRESARIO

OBRIGAGOES
PARA OUTUBRO

CRS DO FGTS TEM
NORMAS DE CONCESSAO

SALARIO-EDUCAGAO:
PREENCHIMENTO DO FASE

Dia 10 — Ultimo dia do prazo para re-
colher o PIS referente ao faturamento do
més de abril/78;

— Prazo final para recolhimento do
PIS referente a folha de pagamento de
abril/78;

— Ultimo dia para entrega da DRC
solicitando os DIPIS para cadastramento
dos empregados admitidos em setembro
e ainda ndo cadastrados no PIS;

— Prazo final para remessa ao IBGE
da 2? via das notas fiscais referentes as
operagdes realizadas em setembro.

DIA 15 — Ultimo dia para as empre-
sas comunicarem a Delegacia Regional
do Trabalho as dispensas e admissdes
ocorridas em setembro;

Dia 30 — Prazo final para entrega a
CIPAS do formulario DRT devidamente
preenchido o seu anexo |, previsto na
Portaria 3456/77.

Dia 31 — Ultimo dia para entrega ao
PIS dos documentos relativos ao cadas-
tramento de novos empregados admiti-
dos em setembro;

— Prazo final para recolhimento do
Imposto de Renda descontado na fonte,
dos empregados e dos rendimentos pa-
gos a titulo de comissdo no més de se-
tembro;

— Ultimo dia para que as empresas
cujos balangos foram encerrados em 30
de junho realizem a corregdo monetaria
do seu ativo imobilizado;

— Prazo final para depédsito dos valo-
res do FGTS referentes as remuneragdes
pagas em setembro,

— Ultimo dia para recolhimento do
IUM ao Banco do Brasil;

— Prazo final para recolhimento ao
INPS dos valores descontados em folhas
de pagamento do més de setembro;

— Ultimo dia para recolhimento do
ISTR, referente ao movimento do més de
setembro.

PROIBIDA VENDA DE
MUDAS CIiTRICAS

Conforme Portaria 139, de 31.8.78,
da Secretaria Nacional de Defesa Agro-
pecudria (SNDA), esta proibida a partir
do dia 1° de outubro, em todo o territério
nacional, & venda ambulante de mudas
citricas. Todas as mudas apreendidas
serdo destruidas, ndo cabendo aos ven-
dedores qualquer indenizagdo. Havera
fiscalizagdo por parte do 6rgdo compe-
tente.
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Para obtengio do CRS (Certificado de
Regularidade de Situagdo), fornecido as
empresas que se encontram em situagdo
regular perante o FGTS, determinagao
CDS n° 08 do FGTS, de 30 de agosto, in-
dica a partir de agora, a obrigatorie-
dade da apresentagdo dos seguintes
documentos: a) requerimento em modelo
préprio; b) comunicagdo de fornecimento
do CRS; c) guias de recolhimento (GR)
e guias de recolhimento em atraso
(GRA) correspondentes aos depdsitos
mensais relativos aos Gltimos 24 meses
anteriores & data do pedido ou ao tempo
de atividade da empresa, quando este
for interior aquele periodo; d) declaragdo
escrita, informando se posSsui ou nao
filial, agéncia ou outra qualquer espécie
de dependéncia e, em caso afirmativo,
relaciona-las com os respectivos ende-
recos. A empresa que se encontrar em
regime de parcelamento de débito,
deve comprovar a regularidade do seu
cumprimento.

EXPORTACAO DE SAL:
PRORROGADO PRAZO
DE ISENGAO

Decreto-Lei n°® 1.635, de 1/9/78,
prorrogou até 31 de dezembro de 1980
0 prazo para concessao de isengao do Im-
posto Unico sobre Minerais (IUM), as
saidas de sal marinho para o exterior.

Os formularios do FASE (Formulario
para Aplicagdo de Salario-Educagao)
deverdo ser preenchidos e entregues até
dia 30 de janeiro de 1979, em duas vias,
por parte das empresas organizadas ha
mais de 12 meses e que tenham disponi-
bilidade financeira para optar pela forma
alternativa de manutengdo do ensino gra-
tuito de seus empregados e o ensino dos
filhos destes entre 7 aos 14 anos, ou a
concorrer para esse fim mediante contri-
buigdo do salario-educagdo, e as empre-
sas isentas do recolhimento do referido
salario, por manterem instituigbes de
ensino de 1° grau as suas expensas.

CUSTEIO
AGRICOLA

Na concessdo de financiamentos de
custeio agricola deverdo ser observados
os procedimentos fixados na Circular
n°® 391,de 24/8/78, sem prejuizo da apli-
cagao das normas pertinentes do manual
do Crédito Rural, de conformidade com
as diretrizes da Resolugdo n® 489/78, que
dispde sobre a constituigdo do penhor de
safras no custeio agricola. A nova Cir-
cular traz importantes modificagées que
serdo observadas, dentre as quais a
que se refere ao penhor das safras.

As mais completas revistas de leis editadas no
Brasil. Levamos até vocé matéria FEDERAL,
ESTADUAL e MUNICIPAL, sempre atualiza-
das com a legislagdo em vigor. Tudo isso em
excelente apresentagao grafica. Torne-se o as-
sinante mais atualizado do Brasil.

Contratos, em Natal, com RN-Econémico, pelo fone 2220806 ou
escreva para Editora Legislagio Nordestina Ltda., atengdo do Sr.
Nelson Ramos de Souza — Av. Conde da Boa Vista, 250 — Conj.
411 — Fone (081) 222.3781 — Recife-PE.

JURISPRI DENCIA
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Imposto de Renda

A CADA ANO DIMINUEM OS

CONTRIBUINTES DO RN

Ja diminuiu em mais de seis mil o nimero de declaragdes de rendimento
nos dois ultimos anos no RN. Declaragdes com impostos a pagar
aumentaram muito pouco, assim como também aumentou o total de

cheques de restituigao.

Fundo 157, muito polémico, merece explicagio detalhada.

Se levarmos em consideragio
que pagar Imposto de Renda ¢é
indicio de poder aquisitivo, pelos
dados constantes da Receita Fede-
ral, no RN, verifica-se praticamente
uma estagnagao.

De um total de 33.523 declaran-
tes em 1977, verificou-se um extra-
ordinario decréscimo este ano,
quando apenas 26.891 declaragbes
foram encaminhadas a repartigdo
fiscal.

Desse total de declarantes,
3.151 tiveram imposto a pagar em
1977, enquanto neste exercicio os
contribuintes serdo 3.279. Isto signi-
fica que apenas 128 pessoas declara-
ram com imposto a pagar, a mais do
que no ano de 1977, num aumento
muito pequeno, um percentual qua-
se insignificante.

Os nimeros apresentados nao
deixam margem de dividas sobre a
redugdo do mimero de declarantes,
0 que denota claramente que 0 fe-
ndémeno da concentragao da renda
também ocorre no Rio Grande do
Norte. Explica o delegado da Recei-
ta Federal neste Estado, Jodo José
de Figueiredo Neto, que a redugao
se verifica em decorréncia da dis-
pensa dos contribuintes que ndo
atingiram a faixa de renda tributd-
vel, da obrigagdo de declarar. E € o
préprio delegado da Receita Federal
quem justifica:

“‘Atente-se, que o teto de isen-
¢do, este ano, foi da ordem de
Cr$ 43,7 mil. Como expliquel, tanto
os contribuintes que ultrapassarem
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esse teto sdo obrigados a prestar
decluragio, quanto aqueles que
mesmo abaixo desta faixa possui-
rem imdével com mais de 100 metros
quadrados de drea construida,
automdvel estrangeiro ou, sendo na-
cional, de mais de 80 HP, e ainda os
profissionais liberais ",

Infelizmente, devido a nao exis-
téncia de dados na Receita Federal,
nao se pode ter uma idéia exata, pa-
ra o nosso Estado, da média dos ren-
dimentos brutos apresentados nos
dois dltimos anos, nem da distri-
bui¢do do Imposto de Renda por
Categoria, o que nos possibilita-
ria saber qual a categoria profissio-
nal que mais contribui. Dados a
esse respeito podem ser levanta-
dos, mas s6 a nivel nacional, se-
gundo informa a reparti¢do arreca-
dadora. Contudo, estima-se que no
Rio Grande do Norte os assalaria-
dos contribuem com cerca de 35%
da receita e os profissionais liberais
um pouco abaixo, na faixa de 20%.

Em nimeros reais, houve um
aumento razoavel na arrecadacio
do Imposto de Renda no RN. Em
1977, correspondendo ao ano-base
de 1976, arrecadou-se a soma de
Cr$ 22.786.598,49 ¢ este ano a pre-
visdo da Receita Federal é de se
superar os Cr$ 30 milhdes, o que
significa em apenas um ano um au-
mento de Cr$ 8 milhées.

Por outro lado, em 1977 foram
distribuidos 13.557 cheques de de-
volugdo do Imposto de Renda, en-
quanto este ano estdo emitidos para

distribui¢io um total de 16.208,
observando-se portanto que 2.651
pessoas, a mais do que no ano pas-
sado, vao receber de volta imposto
retido na fonte.

Ainda existem muitas contro-
vérsias nas opinies sobre os acertos
ou desacertos da atual politica em-
pregada no Imposto de Renda das
pessoas fisicas. Na opinido de mui-
tos, esse imposto seria mais justo,
socialmente falando, se deixasse de
considerar os saldrios como renda e
de enquadrar num mesmo teto final
os rendimentos do trabalho e os do
capital. Todavia, a palavra do dele-
gado da Receita Federal no RN, Joido
José de Figueiredo Neto, a respeito
do assunto é que define a filosofia
que vem sendo seguida:

“‘Esta é uma questdo muito com-
plexa e muito antiga. O problema é
de semdntica e de interpretagdo. A
critica de que consideramos saldrios
como renda decorre, precisamente,
do desconhecimento pelo grande
publico do nome real do tributo que
€ IMPOSTO SOBRE A RENDA E
PROVENTOS DE QUALQUER
NATUREZA. Dissequemos e anali-
semos por partes todo o titulo: elimi-
naremos o IMPOSTO SOBRE A
RENDA, onde estd tipificada a pala-
vra RENDA, ndo podendo residir
dividas em sua interpretacio de
incidéncia. Mas a segunda parte do
titulo  dizz  PROVENTOS DE
QUALQUER NATUREZA e é nela
que se enquadra saldrio. Conse-
qiientemente, ndo hd entdo o come-



timento de injustica social. Além
do mais o teto de tributagdo é uma
decorréncia do estdgio do desen-
volvimento econémico de uma
nagdo. Em paises desenvolvidos a
aliquota de progressdo do tributo
atinge até 90%. 'No Brasil, com um
processo de desenvolvimento em
evolugdo, hd necessariamente que
se estimular os investimentos que,
por sua vez, sdo oriundos das
poupangas. Em um pais carente de
investimentos, se o Governo elevas-
se aquela aliquota, conseguiria em
contrapartida o desestimulo da pou-
panga, o que ndo seria uma politi-
ca econémica desejdvel. Por outro
lado é oportuno esclarecer que o Mi-
nistério da Fazenda tem, dia a dia,
substituido sua receita de IMPOS-
TOS SOBRE PRODUTOS INDUS-
TRIALIZADOS (que é um tributo
indireto e altamente regressivo, tri-
butando igualmente qualquer pes-
soa) pela de IMPOSTO DE RENDA
{que é um tributo direto e relativa-
mente progressivo, onerando mais
quem ganha mais). Hoje, nenhum
produto alimenticio paga IPI, en-
quanto outros produtos essenciais
estdo se beneficiando com a redugdo
sistemdtica da aliquota’'.

A explicagdo do delegado da Re-
ceita Federal € bastante convin-
cente. Mas vale a pena lembrar
que vem ocorrendo um sensivel
aumento de carga tributdria sobre
os contribuintes de classe média,
talvez por algumas causas bdsicas
como, por exemplo, os artificios das
irrisérias dedugées e abatimentos,
para forgar o crescimento de renda
liquida dos contribuintes, como é o
caso dos juros, ou das despesas com
instrugao, dos dependentes, etc.,
ou mesmo uma tabela de incidéncia
do imposto dissociada do coeficiente
inflaciondario, gerando também
substanciais aumentos nominais da
renda liquida, termémetro para es-
tabelecimentos das bases da tribu-
tagao.

A devolugdo ao contribuinte de
parte do Imposto de Renda efetiva-
mente devido sob a forma de Certi-
ficado de Compra de Agdes (Fundo
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Jodo José de Figueiredo Neto, da Receita Federal, apresenta os
numeros do Imposto de Renda no RN.

157), é um consolo que ndo agrada,
pois ninguém tem usufruido de
resultados reais. As campanhas,
inadequadas por sinal, feitas atra-
vés dos jornais e da TV, servem
apenas para que o possuidor do
CCA o entregue na primeira agéncia
bancdria que encontrar, sem ao me-
nos saber como e quando receberd
de volta esse dinheiro, ou se ele

rendera algo.

Até o momento, entretanto, pou-
co foi feito no sentido de um escla-
recimento ao contribuinte de que o
que ele recebe junto com sua noti-
ficacio do IR é um certificado que
significa dinheiro vivo e devolugiao
parcial do imposto. O fato dos ban-
cos se langarem avidamente a capta-
cao dos certificados de compra de
ac¢ées (Fundo 157), ndo € um favor
nem um servigo gratuito. Pelo con-
trario: o CCA € dinheiro para ser
investido em agdes, através de fun-
dos fiscais. E o nimero 157, como se
tornou mais conhecido o Certificado
de Compra de Ac¢bes (CCA) nada
mais é do que o nimero do Decreto-
Lei que deu origem ao sistema, no
ano de 1967. Ao investidor deveria
caber, portanto, comparar a rentabi-
lidade e desempenho dos fundos
existentes, para obter mais lucro
com seu dinheiro.

Com relagdo ao problema da

orientacdo ao contribuinte, no que
se relaciona com o CCA, o Banco
Central resolveu tomar a iniciativa
de, através da Resolugdo 470, de
20/4/78, dar énfase especial a infor-
macdo ao contribuinte-investidor,
além de corrigir uma série de distor-
¢oes na atuagiao dos fundos fiscais
em relagdo aos objetivos para os
quais foram criados. A Resolugio
tem varios aspectos informativos,
como no seu item XI, que estabele-
ceu: “'As instituigées administrado-
ras de fundos fiscais de investi-
mento  deverdo prestar a cada
cotista, semestralmente, no minimo,
as seguintes informagoes: 1) niimero
de cotas possuidas e seu valor; 2)
rentabilidade auferida no semestre;
3) niimero de cotas livres para res-
gate; 4) a data mais préxima de
liberagdo de cotas, para efeito de
resgate’’.

Por sua vez, o item XIII, diz:
“"Anualmente as instituigées admi-
nistradoras de fundos fiscais de
investimento deverdo enviar rela-
tério a todos os cotistas, contendo,
no minimo, os seguintes dados:
) informagoes sobre a carteira de
valores mobilidrios descriminando
nomes das companhias emissoras,
quantidade, espécie e cotagdo dos
valores de cada companhia, valor
de cada aplicagdo e sua porcentagem
sobre o valor total da carteira;
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2) rentabilidade do fundo nos ilti-
mos seis anos, tomados como base,
sempre  exercicios completos;
3) valor da cota, por ocasido do
balanco, nos ultimos seis anos;
4) rendimento distribuido a cada
cotista, em dinheiro ou em cotas-di-
videndos, expresso em porcentagem
sobre o valor da cota no inicio do
exercicio; 5) taxa anual de adminis-
tragdo, expressa em percentual
sobre o patriménio liquido do fundo,
no exercicio; 6) montante dos encar-
gos e das despesas debitado ao
fundo no semestre anterior, expres-
so em percentual sobre o patriménio
liguido médio do fundo no mesmo
periodo’’.

E para que ndo fiquem prejudica-
dos a informacdo e o esclarecimento
ao investidor, a Resolugio 470, em
seu item VII, estabelece que “‘as
institui¢ées administradoras de fun-
dos fiscais de investimento destina-
rdo 3% de sua receita anual de taxa
de administragdo para aplicagdo em

programas de educagdo e divulgagdo
do mercado aciondrio, aprovados pe-
lo Comité de Divulgagio do Merca-
do de Capitais (CODIMEC). A arre-
cadacdo de recursos e sua aplica-
¢do em programas devidamente
aprovados pelo CODIMEC serdo fei-
tas pelas entidades a que perten-
cerem os administradores de fundos
fiscais''.

Procurando dirimir as duvidas
de uma vez por todas, o delegado da
Receita Federal, Jodo José de Fi-
gueiredo Neto, solicitado para as
explicagdes sobre o processamento
de devolu¢io do Fundo 157, foi
explicito em sua informagao:

‘0O Fundo de Investimento cria-
do pelo Decreto-Lei n® 157/67 é
possuidor de texto legivel e de fdcil
assimilugdo; vamos raciocinar e
verificar esta afirmativa transcre-
vendo-o: os recursos aplicados de
acordo com os Decretos-Leis
n9. 157/67 e 880/69, e legislu-

¢do posterior, serdo resgatdveis
nos prazos abaixo, contados a partir
da data do investimento conforme
determina a Portaria MF n° 70/77,
do modo seguinte: I — quando se
tratar de cautelas apresentadas ds
instituigées financeiras até 31 de
dezembro; a) 30% ao final do 2°
ano; b) 50% ao final do 3° ano;
Il — quundo se tratar de cautelas
apresentadas das institui¢ées finan-
ceiras a partir de [° de janeiro
de 1975: a) 50% ao final do 5° ano;
b) saldo remanescente ao final do
69 ano. Entretanto, considerar-se-d
como data de investimento o dia
15 do 3% més subseqiiente ao da
entrega da cautela pelo investidor
a instituigdo financeira. No caso de
cautela de valor inferior & metade
do maior valor de referéncia de que
trata a Lei n® 6.205/75, serd consi-
derada data do investimento o dia 15
do més seguinte a entrega da caute-
la. Uma leitura mais cautelosa dard
perfeitamente para um entendimen-
to cluro do Fundo 157"

DE SUA AUDIGAO.

O SOM DO SEU CARRO
ESTA NA LAZARO.

COM AMPLIFICADOR

AMPLICAR 1160
A TECNOLOGIA A SERVICO

E AUTO-FALANTES zﬂﬂﬂ

A QUALIDADE QUE SE OUVE.
iz EQUIPADORA

LAZARO

|

Natal-RN.

0 MAXIMO EM ACESSORIOS.
Avenida Deodoro, 431 — telefone (DDD 0842) 222-0284




Construcdo Civil

DIALOGO COM O GOVERNO

FOI APENAS UMA ILUSAO

Os dirigentes das grandes empresas de construgéo civil do Estado ndo
escondem mais a sua frustragédo diante da politica oficial que Ihes tem
negado a oportunidade de construir obras no Rio Grande do Norte. As
promessas de dialogo, feitas pelo governador Tarcisio Maia, se diluiram
no tempo. E as grandes obras publicas, de iniciativa do Governo
Estadual, continuam sendo entregues quase em sua totalidade a

Decorrido mais de um ano da
entrega do Memorial de Reivindica-
¢oes ao governador Tarcisio Maia
pelo Sindicato das Inddstrias da
Construgio e do Mobilidrio no Esta-
do do Rio Grande do Norte, pratica-
mente nada mudou. As promessas
feitas pelo governador até agora ndo
foram cumpridas, mesmo nos itens
por ele considerados na ocasido
como vidveis e de facil solugio.

As empreiteiras de outros Esta-
dos continuam cada vez mais ga-
nhando as concorréncias locais
segundo os dirigentes das nossas
construtoras, pelo fato de ofere-
cerem pregos abaixo da realidade
com a finalidade de conquistar o
mercado, opinido alids rebatida pe-
los empreiteiros de fora.

O DIALOGO — Em junho do
ano passado uma comitiva de em-
presdrios que tinha a frente o enge-
nheiro Fernando Luiz Gongalves Be-
zerra, presidente do Sindicato das
Inddstrias da Construgio e do
Mobilidrio do Estado do Rio Grande
do Norte, fez entrega ao governador
Tarcisio Maia de um extenso memo-
rial contendo sete reivindica¢hes
basicas para a solu¢do dos maiores
problemas sofridos pelas empresas
de construgio civil do Estado.

As reivindicagbes foram catalo-
gadas e expostas ao governador que
se mostrou interessado na solugdo
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empreiteiros de fora.

dos problemas, prometendo estu-
da-los minuciosamente € resol-
vé-los, na medida do possivel, aten-
dendo em curto espago de tempo al-
gumas das reivindicagdes que consi-
derava mais justas.

“Do didlogo mantido com o go-
vernador, os empresdrios sairam
confiantes — afirma Fernando Be-
zerra — e ficaram a esperar pelas
solugées prometidas, as quais, até
o momento, infelizmente, ndo sur-
giram’’.

E prossegue, afirmando:

*‘Ndo desistiremos da nossa luta.
Agora, vamos manter novos enten-
dimentos com o futuro governador
Lavoisier Maia e novamente lembrar
as reivindicagées feitas e o cumpri-
mento das promessas do atual Go-
verno. Recentemente, num ligeiro
contato mantido com o governador
Tarcisio Maia, ele voltou a reafirmar
sua disposigdo para novo didlogo.
Vamos iniciar novos entendimentos,
partindo inicialmente do secretdrio
de Transportes, Carlos Leite Sales,
embora sabendo que ele foi con-
trdrio ds nossas pretensdes ante-
riores’’.

AS REIVINDICACOES — Foram
as seguintes as sete reivindicagdes
apresentadas pelas empreiteiras ao
governador Tarcisio Maia, pela or-
dem:

1%9) PREFERENCIA PARA AS

FIRMAS LOCAIS, EM IGUALDA-

DE DE CONDICOES.
“Era uma reivindicagdio que
acreditdvamos justa — afirma o

presidente do Sindicato das Emprei-
teiras — pois se numa concorréncia
0s pregos e condigbes apresentados
JSossem idénticos entre as emprei-
teiras de fora e as do Estado, a pre-

feréncia poderia ser nossa, a titulo

de incentivo que seria dado pelo
Governo as firmas locais. Entretan-
to, esta pretensdo foi de imediato
afastada sob alegagdo da inconstitu-
cionalidade da medida sugerida’’,

29) MUDANCA DOS CRITE-
RIOS DE JULGAMENTO DAS LICI-
TACOES ESTADUALIS.

““A propdsito desta solicitagdo,
que é a mais importante dentre
todas, para nossas empreitei-
ras -— afirma Fernando Bezer-
ra — desejamos esclarecer bem o fa-
to: o critério do menor prego tem si-
do a regra nas licitagées estaduais.
Com o devido respeito, entendemos
que esse critério apresenta-se intei-
ramente superado na atual conjun-
tura econbmico-financeira, posto
que a administragdo visa tnica e
simplesmente a aparente vantagem
econémica na obtengdo da obra, do
servigo ou da compra. Ocorre que
sdo multiplos os exemplos de oferta
irreal de prego, resultando em gra-
ves e, em alguns casos, irremedid-
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veis prejufzos ao poder piblico, o
qual, muitas vezes, passa a finan-
ciar ou até administrar diretamente
a obra para conseguir conclui-la (co-
mo o exemplo, recente, da constru-
¢do do prédio do ambulatério do
IPE, que teve de ser terminada
sob regime de administragdo do
préprio Instituto). Vé-se, portanto,
que o menor prego terminou se
transformando no MAIOR ONUS pa-
ra a entidade contratante, levando-
se em conta que «a rescisdo do con-
lralo passa a ser um péssimo nego-
cio, pois a empresa sucessora terd
que cotar pregos realisticos, implan-
tando nova infra-estrutura de obras,
além da defasagem provocada pela
espiral inflaciondria. Dentro desse
raciocinio, a maioria dos drgdos pu-
blicos tem procurado nos procedi-
mentos licitatérios a verdade dos
preqos, através de critérios de prego
médio. Por esta razdo foi sugerido
por ocasido desta reivindicagdo, a
adogdo no Rio Grande do Norte das
normas de licitagdo jdé em pleno
vigor em Brasilia e outras capitais,
que torna necessdria a entrega, jun-
tamente com o prajeto, da composi-
¢do de custos que originou o prego
bdsico, bem como a fixagdo do mdxi-
mo e do minimo de lucro (de 20 a
25 por cento), como jd se tornou
praxe nas obras da Caixa Econémica
Federal. Qutro aspecto bdsico, ainda
nesta solicitagdo feita ao governa-
dor — continua Fernando Bezer-
ra — e também igualmente prioritd-
rio, é a atualizagdo dos custos, em
fungdo da data do orcamento, quan-
do da efetiva realizagdo da concor-
réncia. Isso porque sdo comuns 0S
casos em que decorrem seis, 0ito
meses, ou mais, entre a composicdo
dos custos do prego bdsico e a apura-
¢do da licitagdo’".

39 LINHA DE CREDITO. NO
BANDERN. PARA DESCONTO DE
DUPLICATAS ACEITAS PELOS
ORGAOQS ESTADUAIS DA ADMI-
NISTRACAO INDIRETA.

Explica Fernando Bezerra que
“‘este item é de grande importdn-
cia para as empreiteiras, porque ndo
existe atualmente uma linha de
crédito direto que possa servir a

Construgdo Civil

Fernando Bezerra, presidente do sindicato das construtoras,
perdeu as esperancas de merecer a atengédo do Governo.

todas elas. O desejo nosso era ter
esse crédito aberto para, nos mo-
mentos de necessidade, emitirmos
duplicatas que fossem pagas pronta-
mente, para podermos cumprir com
as nossas obrigagées e suprir atra-
SO0s que por ventura acontecessem
no recebimento de nossas faturas
Junto aos drgdos contratantes. Em-
bora ndo tivéssemos atendida esta
pretensdo em sua totalidade, fago
questdo de registrar, a bem da ver-
dade, que o BANDERN mesmo sem
essa abertura de crédito especial, é
o tunico estabelecimento crediticio
que vem nos atendendo em larga
escala. E verdade que o Banco de
Investimento, concede crédito a
qualquer tempo. Todavia, os juros
pagos de 5% ao més, sdo muito
altos para compensar uma pequena
margem de lucro que temos e que se
formos pegar financiamento do Ban-

co de Investimento para todos os
nossos servigos, no final o lucro
obtido talvez sé dé para pagar os
Juros.

E bom ressaltar — continua o
presidente do Sindicato dos emprei-
teiros — que esta proposta assegu-
rava bereficios como numerdrio pa-
ra a empresa que, tendo executado
as etapas dos servigos, necessita-
va de recursos financeiros para arcar
com o bnus do seu negdcio; capital
de giro para as empresas, resultan-
do, em ultima andlise, no baratea-
mento do custo das obras, ante a
certeza de que as obrigagées serdo
resgatadas, de acordo com os limi-
tes de desconto concedidos a cada
firma; considerando que o cédigo de
fiscalizagdo financeira do Estado ve-
da ao drgdo piblico contratar obra
sem prévio empenho, conclui-se que
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a liberagdo dos pagamentos pode
vincular-se a dificuldades globais do
erdrio, o que, entretanto, ndo proje-
tard conseqiiéncias negativas sobre
os empreiteiros, pois eles terio a
certeza dos descontos dos seus
créditos. Além disso, a medida pos-
sibilitaria considerdvel receita ao
Banco do Estado, na cobranga de
Juros e taxas legais. Para os drgdos
da administragdo direta, a apresen-
tagdo das faturas, com a comprova-
¢do da reulizagdo dos servigos, seria
documento suficiente para que, den-
tro dos limites individuais, se pro-
cessasse o desconto. No caso da
administragdo indireta, a duplicata
seria aceita expressa ou tacitamen-
te, apds decurso do prazo de dez
dias, previsto no art. 79 da Lei
5.474, de 18.7.68.

49) [IBERACAO DAS CAU-
COES EM DINHEIRO.

Esta solicitagdo, tida a principio
como invidvel, aos poucos foi sendo
melhor estudada e se nao foi aceita
em sua totalidade, pelo menos hoje,
algumas das empresas ligadas ao
Governo (como a COHAB-RN e
outras), j4 aceitam como caugio
ORTN’s (Obrigagdes Reajustdveis
do Tesouro Nacional) e Letras Imo-
bilidrias, o que jid se constitui, um
grande avango no sentido de se
atender as pretensdes das emprei-
teiras.

52) AUMENTO DA COTA NO
ABASTECIMENTO DO CIMENTO
NASSAU E PERMISSAO DE COM-
PRAS DIRETAS PFELAS CONS-
TRUTORAS.

Até o momento, nenhuma res-
posta foi dada a esta solicitagdo das
empreiteiras.

62) OBRAS DA ALCANORTE.

Neste item, o presidente do Sin-
dicato das Indistrias da Construgio
e do Mobilidrio do Estado do Rio
Grande do Norte, tece algumas con-
sideragoes: “‘Dentre as construto-
ras existentes no nosso Estado, exis-
tem algumas que tém estrutura
suficiente para competir na execu-
¢do de grandes obras, e além do
mais foi feito um consdrcio de em-
presas sélidas e estruturadas do
RN para competir com as empre-
sas vindas de outros Estados na

licitag¢do das obras da ALCANORTE,
de grande vulto, de construgdo civil
no municipio de Macau e adjacén-
cias. Apesar do consdrcio local ter
preenchido todos os requisitos, em
sua unanimidade com niveis supe-
riores aos solicitados pela ALCA-
NORTE, tal como Capital de
Cr$ 236 milhées (quando era exigi-
do Cr$ 100 milhées), bem como
de experiéncia comprovada de obras
industriais, onde o consdrcio local
apresentou know-how, constando
mais de 15 indiustrias construidas,
além do curriculum vitae de 83 técni-
cos e comprovagdo de mais de I
milhdo de metros quadrados de drea
construida. Até hoje ndo sabemos
porque o consdrcio local foi desclas-
sificado sob uma alegagdo infundada
de ‘‘ndo ter condigoes para efetuar
as obras’'.

79) REAJUSTAMENTO E COR-
RECAO MONETARIA.

Sempre que uma obra ultrapassa
180 dias em sua execug¢do, se torna
obrigatério o reajustamento dos seus
custos, face aos varios problemas
surgidos, como aumento dos pregos
de materiais, etc. Dai, a necessidade
do reajuste, bem como do pagamen-
to da corregio monetdria que seria
efetuado nos atrasos superiores a 30
dias por parte dos 6rgéos contratan-
tes. A propésito do assunto, o gover-
nador Tarcisio Maia achou justa a
reivindicagio. Todavia, declarou que
nio poderia atendé-la, tendo em vis-
ta se tratar de um problema nacio-
nal, citando inclusive que o minis-
tro da Fazenda estuda cuidadosa-
mente uma solugao para este proble-
ma.

DIVERGENCIAS — Um dos pon-
tos invocados pelos empreiteiros do
Estado como negativos as preten-
soes das empresas do Rio Grande do
Norte é a concorréncia muito acen-
tuada das firmas de outros Estados.
Para Fernando Bezerra, diretor da
ECOCIL, a razao do grande mimero
de empresas de outros centros,
ganhando concorréncias e atuando
em nosso Estado €, na maioria das
vezes, motivada pelo preco muito
aquém darealidade apresentado por
essas firmas, que segundo ele, as-

sim procedem para ganhar mercado,
ndo importando as conseqiiéncias
negativas desse ato.

Com este pensamento nao con-
corda José Aldemir Holanda Guer-
ra, diretor da Simas Construgbes
Ltda., firma cearense que vem
atuando a algum tempo em nosso
Estado. Para ele, ‘‘ndo existe esta
histéria de prego abaixo da reali-
dade. Todos que participam de uma
licitagdo, ¢ evidente, colocam um
prego devidamente estudado e que
dd uma margem de lucro razodvel;
Jamais alguém, no uso da razdo, en-
tra numa licitagdo com prego que
nao deixe uma margem de lucro
capaz de assegurar a manuteng¢do
da firma. Por esta razdo ndo acredito
que nenhuma firma concorra somen-
te com a finalidade de ganhar mer-
cado. O que ucontece, no RN, é
que na maioria das vezes, a falta de
capacidade técnica origina o medo
de enfrentar uma obra que oferece
muitas dificuldades para sua reali-
zagdo. NOs, por exemplo, viemos
atuar em Natal num desdfio que nos
Jot feito quando, dada as dificulda-
des técnicas, a maioria das firmas
deste Estado temeu executar uma
determinada obra. E nés, pela expe-
riéncia que temos, aceitamos ime-
diutamente este desafio e conclui-
mos agora a obra’'.

CONCORDANCIA — Se existe
divergéncia com relagdo a preg¢o nas
licitagdes, 0 mesmo nao ocorre com
relagio aos problemas atuais que
as empreiteiras vém encontrando
para sua atua¢ido em nosso Estado.
José Aldemir Holanda Guerra é de
opinido que a mio-de-obra qualifica-
da ainda é um entrave para a execu-
¢ao dos trabalhos, com o que con-
corda Fernando Bezerra, da
ECOCIL, que vai mais adiante
afirmando ‘‘a falta de um treina-
mento especializado tem nos causa-
do grandes prejuizos, pela utilizagdo
de trabalhadores que se dizem quali-
ficados, mas que (apesar de constar
em carteira) na realidade ndo o
sdo’'. No seu entender, isto se cons-
titui, na atualidade, no maior pro-
blema encontrado pela construgio
civil, além da falta de crédito
especial.
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0 metodo BRIPAR ja
estd sendo exportodo

No Rio Grande do Norte existem algumas estradas construidas ha mais
de dez anos que, mesmo possuindo trafego intenso, nunca precisaram do
menor servigo de conservagao. Continuam sendo 6timas estradas, tao
confortaveis quanto aquelas que tém revestimento asfaltico, muito
embora 0s seus custos sejam muito menores. Estamos falando das
rodovias pavimentadas pelo Método BRIPAR, criado pelo engenheiro
natalense Milson Dantas. Vencendo todos os obstaculos e os testes mais
rigorosos, esse novo sistema de construir estradas ja atraj a atencao do
Pais e ja comega a ser exportado para outros Estados.

0O Método de Pavimentagdo
BRIPAR — uma técnica nova, criada
no Rio Grande do Norte — ja come-
¢a a ser reconhecido e utilizado em
todo o Brasil. Entre as principais ca-
racteristicas do Método, encontra-se
a sua especial vantagem de nao
exigir a conservagdo constante, co-
mum aos outros tipos de pavimen-
tagdo, e dispensar quase integral-
mente as despesas de bases com-
pactadas que encarecem outros pa-
vimentos rodovidrios e urbanisti-
cos. Tudo isto transforma o BRIPAR
num Método muito mais econémico
€ duradouro.

Idealizado pelo engenheiro Mil-
son Dantas, o BRIPAR pode ser
até mesmo uma solugdo para a uti-
lizagio da mao-de-obra ndo qualifi-
cada excedente no Nordeste e nou-
tras regides, utilizando inclusive
matéria-prima também regional e
economizando divisas para o Palis,
pois diminui as despesas com asfal-
to, problema que vem gerando mui-
tas restrigbes nas construgbes de
obras que exijam o revestimento
asfaltico tradicional.

UMA LONGA LUTA — A luta
pela implantagio do método
BRIPAR vem de bastante tempo e
custou muito ao seu criador, pois
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A segunda etapa do anel viario do Campus da UFRN foi
construida pelo método BRIPAR. E uma obra que suporta um
grande trafego sem problemas.

de inicio poucos eram os que acre-
ditavam que um processo idealiza-
do e posto em pratica aqui, pudesse
superar os métodos tradicionais e
conhecidos. Naquela fase inicial,
muitas explicagbes, aulas, palestras
e testes foram realizados para que
os administradores e as empresas
conhecessem o método. Porém o
ceticismo natural das autoridades

€ governantes fez com que por muito
tempo ninguém quisesse optar pelo
risco de aceitar e incentivar a nova
idéia. Assim, todos continuavam uti-
lizando os processos tradicionais de
pavimentagio, que oferecem meno-
res condigdes de durabilidade,
tornando-se afinal mais dispendio-
sos. Isso tudo apesar de se verificar
€m quase todas as ruas e estradas do
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Rio Grande do Norte que permane-
ciam acontecendo os deslocamentos
de pedras e os precoces buracos no
asfalto, comumente observados e
tolerados pelos usudrios, logo nos
primeiros meses de uso.

Tal fragilidade é explicada pelo
engenheiro Milson Dantas, quando
diz que o processo de pavimenta-
¢do tradicional a paralelepipedo com
rejunte de argamassa cimen-
to/areia, batido com malho de vinte
quilogramas, apenas tem condi¢des
de suportar carga de trés toneladas
eixo, quando no Brasil, pelas nor-
mas do DNER, o pavimento tem que
ser executado para o suporte de
dez toneladas eixo. Explica ainda
Milson Dantas que, em virtude dis-
to, um servigo de pavimentagio a
paralelepipedo (pelo método tradi-
cional) pode se estragar até em um
s6 dia, bastando para isto que seja
colocado trafego pesado sobre ele.
Tais fatos inquestionaveis foram mo-
tivo para palestras realizadas em
congressos de carater nacional de
técnicos rodovidrios realizados em
Belo Horizonte e em Joao Pessoa,
além de debates na Assembléia
Legislativa do Rio Grande do Norte e
na Cimara de Vereadores de Natal,
como também de conferéncias rea-
lizadas nas companhias de urbani-
zagdo de Jodao Pessoa, Recife e Ja-
boatiao, na Associagdo Brasileira de
COHABs e no Centro de Tecnologia
da UFRN.

AS PRIMEIRAS ESTRADAS —
Apés um trabalho intensivo de con-
vencimento, surgiam as primeiras
estradas construidas com o Método
BRIPAR — para a praia da Redinha
e para a cidade de Extremoz. Mais
uma vez, o ceticismo persistia em
muitas pessoas que quiseram pagar
para ver, aguardar os acontecimen-
tos e verificar a resisténcia e o
comportamento daquelas estradas.
No comego, todos gostaram das
condigdes de trafego, pois a coloca-
¢ao de pedras naturais rejuntadas
com brita e impermeabiliza¢iao as-
faltica, proporciona, segundo Milson
Dantas, conforto superior a 80 por
cento do obtido no revestimento
asfaltico tradicional. Também, em
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Obras da Marinha e da Aeronautica tém sido realizadas com a
utilizagdo do método BRIPAR. Na foto acima, o engenheiro
Milson Dantas explica as autoridades militares detalhes técnicos
do seu processo de pavimentagao.

questio de absor¢io de luz, o
BRIPAR mostrou ser mais tranqiilo
para o motorista, exigindo menos de
70 por cento da iluminag¢do necessa-
ria aos outros pavimentos.

Estas vantagens que foram
observadas no momento da implan-
tagdo, foram somadas a outras que
surgiram depois, principalmente
agora, quando as estradas jd estio
com cinco anos de uso, sem que
tenha sido necessdrio fazer um sé
reparo.

O sucesso do emprego do
BRIPAR naquelas estradas parece
ter sido a pedra de toque para os
administradores, pois as obras com
o método BRIPAR nao pararam
mais. Quase todos os 6rgaos piibli-
cos federais, estaduais € municipais
passaram a utilizd-lo em suas obras.
Foi quando o DER, que ji o havia
utilizado em Extremoz € na Redinha
(é importante destacar que a estra-
da da Redinha apareceu com pro-
blema criado por falta de acosta-
mento, nunca por falha do método
BRIPAR), resolveu continuar e
vem fazendo diversas liga¢bes entre
as cidades do Estado pelo Método.

A APROVACAO DA UFRN —
Logo depois seria a vez da Univer-
sidade Federal do Rio Grande do
Norte que, depois de testar diversos
tipos de pavimento, resolveu fazer

a pavimentacdo de seu anel viario
com o BRIPAR. Foram 48 mil metros
quadrados de estradas e estacio-
namentos. Estas obras foram inau-
guradas pelo Reitor Domingos
Gomes de Lima e pelo represen-
tante do ministro da Educac¢io e
Cultura, Rubens Suffertt, no dia 20
de maio dltimo, durante as festas
de aniversario da Universidade.
Agora, a comprovaciao da viabilida-
de ja faz com que a UFRN contrate
mais outros tantos metros de pavi-
mentagdo pelo método BRIPAR da
outra faixa do anel vidrio, atual-
mente pavimentada pelo processo
tradicional e exigindo constantes
e dispendiosos cuidados de conser-
vacao.

Também o INOCOOP e a
COHAB resolveram utilizar em seus
conjuntos residenciais o Método
BRIPAR. Ponta Negra e Alagamar,
os dois mais novos conjuntos do
INOCQOP, recebem cerca de 270
mil metros quadrados desta pavi-
mentagio, atendendo & orientagdo
licida de seus dirigentes. Também
as obras da Marinha e da Aeronduti-
ca passaram a utilizar o processo.

Descoberto e reconhecido por
todos, o BRIPAR comegaria a ser
solicitado por Prefeituras de todo o
Nordeste, a comegar pela de Natal,
que ja estd utilizando o Método
na Alexandrino de Alencar e outras
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O método BRIPAR utiliza matéria-prima quase indestrutivel e
dispensa 70% dos trabalhos necessarios as bases de outros
processos de pavimentagao.

ruas, além da Prefeitura de Mosso-
16, que vai pavimentar, em convénio
com a EBTU, cerca de 100 mil
metros quadrados.

Jodao Pessoa e Recife também
ja comegam a preferir o BRIPAR,
num reconhecimento da sua qualida-
de, custo e garantia.

VANTAGENS — Para o seu
criador, Milson Dantas, o BRIPAR
apresenta as seguintes vantagens:

1) é a técnica que executa a
pavimentagdo com pedra natliral. €
que dd mais conforto ao transito
de veiculos, mantendo este conforto
por muitos anos, sem necessidade
de conservagao; .

2) utiliza matéria-prima quase
que indestrutivel pelo trafego
(pedra);

3) geralmente, dispensa quas’e
70 por cento dos trabalhos necessa-
rios s bases de outros pavimen-
tos, sendo ainda mais fresco que os
demais pavimentos, fato que val
beneficiar os pneus € componentes

dos veiculos; )
4) nio desprende alcatrao, como

ocorre com a pavimentagdo asfalti-
ca comum, fato que pode, segundo
muitos, dar origem a formagio de
células cancerigenas no organismo
humano.
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O engenheiro Milson Dantas é o
inventor do BRIPAR.

Quanto ao aspecto social, diz
Milson Dantas que o BRIPAR apre-
senta como vantagem a utilizagiao de
95% de matéria-prima local, utili-
zando 100 por cento de mio-de-obra
nao especializada, permitindo sal4-
rios bem maiores do que o minimo,
faixa em que estes trabalhadores
sdao geralmente classificados. Afir-
ma ainda Milson Dantas que os re-
cursos financeiros utilizados com o
Método BRIPAR, permanecem em
sua maioria dentro da prépria

regiao.

Sobre a utilizagio desse sistema
para recuperagao de estradas cons-
truidas exclusivamente com parale-
lepipedo, é importante destacar
que o BRIPAR pode ser aplicado, o
que representa apenas 40 por cento
dos custos com o recapeamento de
asfalto de curta durabilidade.

Milson Dantas, que tem como
sécio o engenheiro José Mesquita
Fontes, diz, que sdo estas vantagens
os principais motivos da aceitagio
do Método BRIPAR, que dia a dia
vem se conceituando como o mais
moderno, econémico e, sobretudo,
durdvel sistema de pavimentagio.

OPINIOES — *‘Conhego o pro-
cesso BRIPAR hd quase cinco anos,
PoOIs Sou veranista em Murii e
quase todas as semanas passo pela
estrada de Extremoz, construida
com ele. Acho détimo, principal-
mente porque neste tempo todo ndo
vi, nenhuma vez, turmas fazendo
servigo de recuperagdo e, no entan-
to, o pavimento continua excelen-
te’’. Esta é a opinido do professor
Jardelino de Lucena Filho, pré-Rei-
tor da Universidade Federal do Rio
Grande do Norte, referindo-se ao
método de pavimentagcio BRIPAR.
Jardelino falou no dia da inaugura-
¢do do anel vidrio do Campus,
construido pelo mesmo sistema, di-
zendo que “‘mesmo antes da inaugu-
ragdo, jd estou rodando por ali e
tudo vem saindo vem, com a estra-
da correspondendo .

Outro professor e pré-Reitor da
UFRN — Marco Anténio da Ro-
cha — também falou sobre o pro-
cesso BRIPAR, declarando que
reconhece suas vantagens, ‘‘princi-
palmente porque ndo precisa de
conservagdo e por conta de sua
durabilidade .

Quem também manifesta sua
aprovacao é a diretora do INOCOOP,
Severina Porpino. Explica ela que o
orgao esta utilizando o processo de
pavimentagio nos conjuntos resi-
denciais que constréi no momento,
como o Ponta Negra, onde toda area
recebeu pavimentagio com
BRIPAR, representando 210 mil me-
tros quadrados.
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MUDANGAS NO COMERCIO DA CANA

JA DESESTIMULAM OS PLANTADORES

Talvez com o intuito de resolver e superar velhas querelas entre usineiros
e plantadores de cana, o |AA estéa implantando novo sistema de
comercializagdo da cana-de-agucar, substituindo o fator peso pelo teor de
sacarose. O critério parece mais I6gico, pois € a sacarose a matéria-prima
para a produgao do agucar. Mas existem criticas a conjuntura da
economia canavieira. E os plantadores revelam muita insatisfagao.

Por Resolugao do IAA (Instituto
do Agucar e do Alcool), a partir do
. dia 15 de outubro entra em vigor no
Estado de Alagoas a nova sistema-
tica do pagamento do prego da
cana-de-agicar que, segundo infor-
mes do 6rgao competente, no mais
tardar a partir do préximo semestre,
também vai entrar em vigor em to-
dos os outros Estados nordestinos.

A partir dessa Resolugao que
tem o n® 06/78, de 22 de agosto iilti-
mo, nao mais serd efetuado o paga-
mento da cana pelo seu peso, como
se faz atualmente; a nova sistemati-
ca fixa o pagamento com base no
teor da sacarose existente em cada
tipo de cana.

Para o IAA, como também para
os usineiros, a medida a ser adotada
é justa e vem de encontro aos dese-
jos da maioria. Com isto, porém,
nao concordam os plantadores de

cana que véem na medida uma for--

ma de leva-los a uma situagao de
inseguranga, capaz até mesmo de
desestimular a continuagao regular
dessa cultura.

HISTORICO — Desde algum
tempo que muitos problemas tém
surgido entre usineiros e planta-
dores de cana, notadamente com
referéncia a pesagem. Os usinei-
ros quase sempre reclamam da qua-
lidade da cana enquanto os planta-
dores chegam também a afirmar que
as balangas dos usineiros sempre
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O atual sistema de pesagem devera ser substituido pelo do
teor de sacarose.

pesam a menos. E, assim, os desa-
cordos vém acontecendo.

*‘Visando encontrar um denomi-
nador comum, o IAA inicia pelo
Estado de Alagoas o critério do pre-
¢o a partir do teor de sacarose,
sistemdtica que vai solucionar q
curto prazo o problema’ — é o que
afirma o representante do IAA para
o Rio Grande do Norte, Domingos
Fragoso Neto. A verdade € que esta
medida, que somente agora vai ser
adotada em nosso Pais, mais preci-

samente na regiao Nordeste, ja tem
larga aplicagdo em outros paises
com resultados positivos.

O NOVO CRITERIO — Na atua-
lidade os plantadores de cana ven-
dem seu produto as usinas com base
no peso. Cada carrada é pesada
por balanga propria da usina. Com a
implantagao da nova sistematica pa-
ra o Nordeste, o que segundo as
previsdes acontecerd no Rio Grande
do Norte a partir do ano que vem,
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0 método de pesagem serd abolido,
dando lugar ao novo sistema de
pagamento pelas usinas aos produ-
tores com base no teor de sacarose
de cada tipo de cana-de-agiicar.
Segundo as informacgdes do re-
presentante local do IAA, "‘a quali-
dade das canas entregues as usinas
e destilarias auténomas do Estado,
visando o pagamento pelo teor de
sacarose, serd aferida através de
andlise tecnoldgica, em amostras
coletadas no momento da entrega
das canas ds usinas e destilarias auy-
ténomas. Esta amostragem serd
realizada procedendo-se a retirada
de trés amostras individuais, distri-
buidas em trés pontos diferentes do
carregamento, através do sistema de
perfuragées laterais da carga por
sonda mecdnica. A amostra a ser
analisada serd resultante da mistura
intima das amostras simples, ade-
quadamente preparadas, conforme
especificacdes técnicas do IAA .
Existem critérios que determi-
nam as amostragens, ji determina-
dos pelo Instituto do Agtcar e do
Alcool, conforme explica o seu
representante para o nosso Estado:

Pensou?

Mas n#io é s6 madeira.

Do alicerce ao telhado.
Do comego ao acabamento.

Agora va concretizar seu pensamento no ARMAZEM PA
madeiras na maior variedade do Estado.

A vista ou a prazo. Até 18 meses.
Sim: n#o deixe de conhecer também
precos do ARMAZEM PARA.

Murilo Tavares, da Usina
Estivas, considera vdlida a
medida mas acena com a falta

de estrutura paraasua
implantagao a curto prazo.

““Basicamente sdo trés os cri-
Lérios que foram estabelecidos pelo
IAA com relagdo as amostragens:
19) para fornecedores que entregam
até 3 carregamen ds didrios serdo
amostrados todos os carregamentos
individuais; 29) para Jornecedores
que entregam de 4 a 10 carrega-

Veja de pertinho o volume e as op¢des do ARMAZEM PARA e
tipo de material de construc#io.

Agroindds.ria

mentos duirios, serdo amostrados,
no minimo, 50% dos carregamentos
entregues, escolhidos ao acaso, es-
tabelecido o limite minimo de trés;
39) para fornecedores que entregam
acima de 10 carregamentos didrios,
serdo amostrados, no minimo, 30%
dos carregamentos entregues, es-
colhidos ao acaso, estabelecido o
limite minimo de cinco ",

“Com relagdo aos valores refe-
rentes ao peso. pureza do caldo e
pol da cana corrigida a cada carre-
gamento, que serdo considerados
na nova sistemdtica — adianta Do-
mingos Fragoso Neto — ou no con-

Junto de carregamentos, quando se

Iratar de fornecedores de 4 a mais
de 10 carregamentos didrios, deve-
rdo ser enviados, no minimo uma
vez por semana, pelos laboratérios
de andlises g Coordenadoria Regio-
nal do Nordeste do Plano Nacional
do Acicar (PLANALSUCAR), a
qual se encarregard dos cdlculos
relativos a pureza média ponde-
rada’’.

LABORATORIOS — Um proble-
ma de imediato surgido para o fun-
cionamento da nova férmula, diz

' ARMAZEM PARA
DO ALICERCE
AO TELHADO

Pense ai num tipo de madeira.

RA, o maior estoque de

m todo e qualquer

A CASA QUE I HE ccoves
Rua Almino Afonso, 38/40 Fone 222-4141
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respeito 4 criagio dos laborato-
rios. A Resolugio 06/78, do IAA,
deixa claro que esses laboratdrios
destinados i aferi¢io da qualidade
da cana-de-agiicar deverio ser loca-
lizados no pateo das usinas e sua
implantagio compreende constru-
¢io do prédio e aquisi¢ao de equi-
pamentos, tudo sob a responsabili-
dade da usina.

O funcionamento do laboratério,
conforme determina a Resolugido do
IAA, sera de responsabilidade con-
junta da usina e dos seus forne-
cedores, estes ultimos representa-
dos pela Associagio dos Plantadores
de Cana.

Para o atual presidente da Asso-
cia¢do dos Plantadores de Cana do
Rio Grande do Norte, Miicio Vilar
Ribeiro Dantas, vai ser dificil con-
ciliar o problema da atuagio do
laboratdrio, uma vez que, ficando
este localizado na prépria usina exis-
tira sempre motivo de dividas com
relacdo a eficicia dos séus servigos,
ainda mais porque, os usineiros
talvez ndo desejem uma atuagdo
direta da Associag¢do no interior das
usinas. E explica:

““Atualmente um dos pontos de
maior discorddncia reside justamen-
te na pesagem da cana. Os plantado-
res dispéem de balangas modernas e
corretas para pesagem dos seus
produtos e esta pesagem € feita
no momento da saida do carrega-
mento para as usinas; entretanto,
além de nunca conferir o peso aferi-
do nas balangas dos plantadores com
o que é fornecido pela balanga dos
usineiros (esta sempre a menos),
existem descontos feitos ao bel pra-
zer por parte da usina, sob alegagao
de perda de peso da cana e demora
de transporte, que sempre ocorre,
ndo por culpa dos fornecedores, mas
da prépria usina, de vez que os
vagdes transportadores sdo de pro-
priedade da mesma. Com a implan-
tagdo do novo sistema — prosse-
gue Miicio Vilar — acredito que a
melhor maneira de evitar problemas
é sem duvida a assinatura de con-
trato entre Usina, Plantadores e um
Laboratdrio especializado, com des-
pesas subdivididas em partes iguais
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Mucio Ribeiro Dantas diz que as
contas nunca combinamer ‘e
os plantadores e 0S usineir 3.

entre Compradores e Forneced ires,
a fim de que o critério adi'ado
ndo deixe margem a divida, de- en-
do existir fiscalizagio de an has
as partes''.

DIVERGENCIAS — Apés a Re-
solugio tomada pelo IAA, logica-
mente duas correntes estdo forma-
das: a dos usineiros e a dos planta-
dores. Para as usinas, a nova siste-
matica para pagamento da cana-de-
acgtcar baseada no teor da sacarose é
uma boa medida, conforme afirma
Murilo Tavares de Melo, diretor-su-
perintendente da Usina Estivas S/A:

“‘Esta tomada de posi¢do por
parte do IAA, com a Resolugdo que
brevemente estard vigorando entre
nés, tornando o pagamento da cana
baseado no teor de sacarose, e que
certamente serd gradativamente im-
plantada, é necessdria. Para as usi-
nas o importante é conseguir a ma-
téria-prima da melhor qualidade, o
que no momento ndo ocorre, uma
vez que, comprando pelo peso, ndio
temos condigdes perfeitas de esco-
lher o melhor tipo de cana, isto é,
aquela que realmente se constitui,
pelo seu teor de sacarose, matéria-
prima para a fabricagdo do agiicar. E
assim somos obrigados a receber
tipos de cana com teor irrisério de

Philco
Spilit
System.

O ar condicionado
gque vocé nao Vvé,
nao ouve, Mas
sente.

As vantagens do ar condicionado
central s&o conhecidas.

Sabemos também que os sistemas
convencionais sio0 caros e de dificil
instalac4o.

Por isso a Philco langou o SPLIT
SYTEM. Um ar condicionado proje-
tado para escritérios, lojas, restau-
rantes e residéncias.

Sua instalagdo é simples e fica fora
do ambiente, invisivel. Seu prego é
40% menor do que os demais siste-
mas.

Chame a SUMMA ENGENHARIA.
Nés daremos assessoria técnica que
vocé desejar.

Projeto

Venda _
Instalagao €

Manutenc¢ao com
garantia da fabrica

SUMMA
ENGENHARIA LTDA.
AR CONDICIONADO
COMERCIAL RESIDENCIAL
INDUSTRIAL

Rua Fabriclo Pedroza, 46 - Fone: (084) 2225857
..Cx. Postal, 15 - Natal-RN

Rua Salvador de S4, 398 - Fone: (0812) 222287 -
Recife-PE

Revendedor Autorizado
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sacarose, que ndo servem pratica-
mente para nosso trabalho. Apenas
um ponto de vista eu tenho firmado:
é o de que ainda ndo existe entre
nds, pelo menos neste momento,
uma estrutura usineira preparada
para receber esta mudanga’’.

Junto a alguns plantadores, cu-
jos nomes se omitem a pedido dos
mesmos, se constata a preocupagao
causada pela mudanga que o IAA
estd implantando e as razdes sdo
muitas. Alegam, por exemplo, que
os proprios plantadores (alguns de-
les) sao os culpados, pois estdo
comprometidos financeiramente
com as usinas a tal ponto de serem
obrigados a aceitar pacificamente to-
das as medidas tomadas pelos usi-
neiros, sempre em detrimento da
prépria classe. A Associagdo dos
Plantadores de Cana do Estado tem
feito de tudo para conseguir melho-
res condigdes para os seus associax
dos. tattavia, tudo que fica combina-
do acaba nio sendo feito pelo com-
prometimento de alguns ou pela
instabilidade de outros, que ficam
na corda bamba, indecisos, € ter-

minam por aceitar condi¢des impos-
tas pelos usineiros. A verdade é que
a situagdo para os plantadores,
atualmente, ndo € boa. E apds essa
sistematizagao, ficard ainda pior. Os
mais exaltados afirmam que nio
existe solugdo para os plantadores
pois até o servigo de fiscalizag¢ao do
IAA, por contar com um niimero re-
duzido de fiscais, se torna inefi-
ciente. Quando alguma irregulari-
dade é constatada (como ja tem ocor-
rido), em prejuizo dos plantadores,
as medidas que sao tomadas contra
0s usineiros demoram demais e
muitas vezes, quando da sua exe-
cug¢io, ja nao valem mais nada.

Com relagao ao IAA, os planta-
dores tém muitas reclamagées a
fazer. Para a maioria, é um drgio
que nada faz hd muito tempo, a
nao ser baixar resolugdes, sem uma
base alicercada numa pesquisa dos
problemas reais dos plantadores.
“E o que é pior: muitas vezes, ou-
vindo apenas o lado dos usineiros,
que é sempre o mais beneficia-
do’’ — afirma um produtor de cana
do Vale do Ceard Mirim.

Pelo visto, nao é realmente boa
a situagio dos plantadores de cana
do Estado. Pelas reclamagdes ouvi-
das, pelos desabafos feitos, embora
receosos de declinar os nomes, se-
gundo eles para nao serem prejudi-
cados, os produtores que siao os
sustenticulos da economia cana-
vieira do Estado estao totalmente in-
satisfeitos. Maior prova de insatis-
facio nao poderiamos ter agora,
quando a maior fazenda de planta-
¢ao de cana-de-agiicar do Estado,
pertencente a Miicio Vilar Ribeiro
Dantas, estd para ser vendida e seu
proprietario nio esconde de nin-
guém que vai vendé-la porque esta
prevendo, apds as medidas que se-
rdo implantadas, que ‘‘o caminho
dos plantadores de cana do Rio
Grande do Norte estd chegando ao
fim. E antes que seja cortado este
caminho, ndo querendo deixar para
os meus filhos um legado infrutifero,
acho melhor vender aquelas terras
que um dia pensei que seriam o sus-
tentdculo de muitas familias, pas-
sando de herdeiros para herdeiros,

numa continuagdo prdspera e feliz''.
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Ja temos o FIAT 147 que vocé tanto deseja,
pelo preco que sua mulher estava querendo.
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L Av. Presidente Bandeira, 1240 Alecrim Fones: 231-6132 e 231-3927.
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SO NATAL E MOSSORO TEM

MAIS CASAS DO QUE AS

CONSTRUIDAS PELO INOCOOP NO RN

O INOCOOP esta construindo a terceira maior cidade do Rio Grande do
Norte. E a cidade da casa prépria, cujos investimentos, até agora, sdo da
ordem de Cr$ 1.481.398.780,00, representando 7.501 unidades
residenciais, distribuidas entre conjuntos habitacionais e prédios de
apartamentos, abrigando uma populagdo estimada em 37.505 habitantes,
ou seja, somente inferior as populag¢des urbanas de Natal e de Mossord.

Quando foi fundado, hd dez anos
passados, o Instituto de Orientagdo
as Cooperativas Habitacionais do
Rio Grande do Norte — INOCOOP/
RN, ndo se poderia imaginar que
naquela ocasido estivesse surgindo
0 mais importante programa do Go-
verno Federal para o nosso Estado, e
um dos mais conceituados progra-
mas da casa propria para o Banco
Nacional de Habitagdo.

Hoje, a sua politica ndo se limita
apenas a Natal. A interiorizagdo se
faz presente com programas em exe-
cugdo para Mossord, Currais Novos,
Eduardo Gomes e estudos de viabili-
dade para Macau e Agu. E os pro-
gramas também atingem a Paraiba,
onde atua nas cidades de Joao Pes-
soa e Campina Grande.

SONHO E REALIDADE — O so-
nho da casa propria estd se tornando
realidade, gragas ao esfor¢o, as
vezes incompreendido € com obs-
taculos a ultrapassar, que vem sen-
do desenvolvido pelo INOCOOP-RN.
Os nimeros atuais de 7.501 mora-
dias, segundo as duas direto-
ras — Severina Porpino e Rosdrio
Porpino — serdo duplicados dentro

80

INOCOOP - RN

O Edificio Esmeralda, com 60 apartamentos e dez andares, esta
situado na avenida Hermes da Fonseca. O INOCOOP acaba de
concluir a sua construgao e ja o entregou aos adquirentes.

RN/ECONOMICO — Setembro/78



Habitac3o

O Conjunto Ponta Negra, com 1.832 casas, ja esta sendo
ocupado. Construido para a classe média natalense, ele oferece

de pouco tempo, principalmente
quando for iniciada a construgao da
Cidade Satélite, que representa
mais da metade do que ja foi cons-
truido até hoje.

E o éxito do programa € avalia-
do pelo grande apoio que vem sendo
dado ao drgdo pelos natalenses,
quc desejam participar do programa
habitacional. Para se ter uma idéia,
hd uma fila de 11 mil candidatos
esperando adquirir a casa prépria.

INFRA-ESTRUTURA — Os con-
juntos habitacionais do INOCOOP-

RN tem uma infra-estrutura consi-

RN/ECONOMICO — Setembro/78

residéncias de melhor padrao.

deravel, pois os mutudrios ji rece-
bem as suas casas dispondo de ruas
pavimentadas, pragas, sistema de
abastecimento d’dgua, energia elé-
trica, telefone, escola e transportes
coletivos.

A 1niciativa privada complemen-
ta a infra-estrutura com os centros
comerciais, pequenos supermerca-
dos, farmacias, agougues, padarias,
bares e mercearias. E a comunidade
é motivada para construir a capela,
o centro social e o clube do bairro.

PRIMEIRA EXPERIENCIA —
Logo apds a sua fundagdo, em 1968,

0 INOCOOP partiu para executar a
sua primeira experiéncia. E durante
dois anos se estruturou, formou a
Cooperativa Habitacional dos Traba-
lhadores de Natal, que teve como fi-
nalidade a construgio do conjunto
Neépolis. Em 1970, eram entregues
760 casas para os cooperados asso-
ciados aos sindicatos dos trabalha-
dores.

Apés o inicio de Nedpolis surgiu
mais um programa, o Conjunto Resi-
dencial Boa Vista, no bairro Nordes-
te, com 30S unidades, que, por ser
menor, foi inaugurado poucos meses
antes de Nedpolis.

MAIS CONJUNTOS — Com os
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Um novo conjunto de edificios esta em construgéo no bairro de
Morro Branco, possibilitando uma oferta de mais

resultados obtidos em sua primeira
experiéncia, os administradores do
INOCOOP — Severina e Rosdrio
Porpino — se dedicaram a executar
novos programas, surgindo entio o
Conjunto Residencial Mirassol, com
810 casas, o Conjunto Potiguar, com
240 casas, e o Tirol, com 34 uni-
dades.

O Conjunto Ponta Negra, com
1.832 residéncias, ja esta sendo en-
tregue, bem como o conjunto Alaga-
mar, também na praia de Ponta Ne-
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200 apartamentos.

gra, com 158 residéncias.

Atualmente estao sendo cons-
truidas 250 casas € apartamentos
para professores e funciondrios da
Universidade Federal do Rio Grande
do Norte, em Capim Macio, que de-
verao ser concluidos até o final do
ano.

APARTAMENTOS — Além dos
conjuntos de casas populares, o
Instituto de Orientagdo as Cooperati-

vas Habitacionais decidiu construir
apartamentos residenciais. E em
1972 entregava dois edificios, o
Rodrigo de Melo Franco e o Joao
Machado Fortes, situados, respecti-
vamente, na avenida Hermes da
Fonseca e rua Jundiai, cada um com
36 apartamentos.

Agora, acaba de entregar o
edificio Esmeralda, de dez andares,
com 60 apartamentos, e com frente
para as avenidas Hermes da Fonse-
ca e Afonso Pena, no Tirol, um
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investimento em torno de Cr$ 42 mi-
lhées.

Em Morro Branco esta construin-
do um conjunto de edificios dispon-
do de um total de 200 apartamen-
tos e que deverd ficar pronto no
proximo ano.

Mais dois pequenos projetos de
apartamentos serdo desenvolvidos,
em Natal, para atender a grande
procura que atualmente se registra.
Serdao apartamentos simples e pré-
dios de, no maximo, trés andares.

CASAS PARA MOSSORO — A
exemplo de Natal, é grande a procu-
ra da casa prépria, em Mossord.
O primeiro programa do INOCOOP
para a Capital do Oeste estd sendo
a constru¢io de um conjunto com
170 casas. num terreno de 9 hecta-
res, no bairro de Nova Betdnia. As
casas obedecerao o mesmo padrao
de qualidade das construidas em
Candelaria.

Por conta do grande nﬁm(?ro d.e
pessoas interessadas, pois ha mais
de 500 inscritos para futuros progra-
mas, o INOCOOP-RN vai desenvq]-
ver a segunda etapa da casa pr.éprla
para Mossoré, com a construcao de
um conjunto habitacional com 400
unidades. O terreno ja estd sendo
adquirido.

INTERIORIZACAO — O progra-
ma também jd atinge a cidade de
Eduardo Gomes, onde foram cons-
truidas 176 casas no Conjunto
Eduardo Gomes, e se pretende cons-
truir mais 700 unidades, jd aprova-
das pelo BNH, e dependendo apenas
de concorréncia publica.

Em Currais Novos, por reivindi-
cacio da prépria coletividade, se
constituiu uma cooperativa com 100
associados, atualmente todos pagan-
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do a poupanga. E ja estd sendo cons-
truido o conjunto de 100 residéncias.
Também sdo estudadas as solicita-
¢oes feitas pelas liderancas de
Macau e Acu.

CIDADE SATELITE — O mais
novo e mais arrojado programa do
BNH, através do Instituto de Orien-
tagdo as Cooperativas Habitacionais
do Rio Grande do Norte, é a Cidade
Satélite, em Natal, que se localiza-
rd no Vale do Pitimbu, bem préximo
a Nedpolis € um pouco além da
margem direita da rodovia Natal-
Eduardo Gomes (BR-101).

Um terreno de 302 hectares ji
foi adquirido, comportando normal-
mente seis mil residéncias e no
minimo 4.500 casas, de acordo com
estudo de utilizagdo de solo e de via-
bilidade de prego da casa popular. A
area a ser utilizada pelo conjunto se-
rd de 42% do terreno, o que é consi-
derado o menor indice de ocupagio
em todos os conjuntos ja construidos
no Estado.

INICIATIVA PRIVADA — Re-
centemente, o Banco Nacional da
Habitag¢do adotou o Projeto Empre-
sa — PROEMP, que tem como
finalidade a construgao de casas pa-
ra trabalhadores de grandes empre-
sas privadas. E o projeto pioneiro foi
desenvolvido aqui no Rio Grande do
Norte, através da agio do INO-
COOP, que construiu 600 unidades
para a MAISA (Mossoré Agro-In-
dustrial S/A), um projeto agricola
de produgdo da castanha do caju,
localizado na regido Oeste do Es-
tado. Também, pela primeira vez,
um programa do BNH teve como
participante, na qualidade de agente
financeiro, o Banco do Brasil.

INOCOOP NA PARAIBA — Por

sugestdo das proprias liderancas da
Paraiba, e com a aprovagio do Ban-
co Nacional de Habitagio, o
INOCOOP-RN estendeu seu campo
de agdo a Paraiba, como resultante
do seu trabalho sério € honesto e ao
dinamismo do programa desenvolvi-
do no Rio Grande do Norte. O desa-
fio foi aceito e, hoje, a sua presenga
se faz sentir em Jodo Pessoa € em
Campina Grande.

Na capital paraibana ja foram en-
tregues 360 unidades do Conjunto
Habitacional dos Servidores do
INPS. e serd inaugurado nos proxi-
mos dias um conjunto com 570 casas
no Aliiplano do Cabo Branco. Outro
programa em execug¢io € o da cons-
trugdo, na Cidade Universitdria, de
um conjunto com 1.017 residéncias,
sendo 501 destinadas aos funciona-
rios e professores da Universidade
Federul da Paraiba e 516 casas para
os bancarios pessoenses.

Em Campina Grande j4 foi inicia-
do o programa da Cooperativa da
Universidade, com 170 unidades, e
estd sendo adquirido o terreno onde
sera edificado um conjunto habita-
rvional com 500 residéncias. Novos
programas estdo sendo estudados
para as duas cidades, por conta do
grande nimero de pessoas interes-
sadas.

CONSTRUCAO CIVIL — Além
de executar a politica da casa pré-
pria, cujos resultados sdo inquestio-
naveis, o INOCOOP do Rio Grande
do Norte esta se transformando nu-
ma grande estrutura de sustentagio
da industria da construgdo civil,
principaimente em Natal, com o sur-
gimento de novos programas.

Vale registrar que empresas de
grande ¢ médio porte estdo se de-
senvolvendo gragas as suas partici-
pagdes na construgio de conjuntos,
0 que também representa milhares
de oportunidades de empregos para
os trabalhadorces da construgio civil.
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DUBOM UM PROJETO A C!/

Ocupando um terreno de
108.000 metros quadrados, dos
quais 4.395 sdo de area cons-
truida, localizado no municipio
de Eduardo Gomes, no Km 12
da BR-101, o Projeto Dubom ja
experimenta uma nova fase e
caminha decididamente para a
sua implantagao definitiva.

Até agosto do ano passado o
projeto estava praticamente pa-
rado. A SUDENE se mostrou fa-

voravel a mudanga de grupo e
facilitou bastante as transagodes.
Foi entao quando o grupo lide-

rado pela Distribuidora de Bebi-
das Potiguar Ltda. (Empresa co-
mercial desenvolvendo ativida-

des nesse Estado ha mais de
15 anos gozando do mais amplo
conceito nos meios empresa-

riais), contando ainda com a
participagdo de Eneldo Didge-
nes Peixoto, José Sebastiao C.
Peixoto, Valder Bezerra Peixo-
to, Solon Alexandre de Castro e
José Elisio Bezerra Cavalcante
que também sdo componentes
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da diretoria e do Conselho Fis-
cal, comprou a totalidade das
acdes ordinarias, iniciando as-
sim um novo marco para a con-
cretizagao do Projeto.

Somente em junho de 78 re-
ceberam a carta de anuéncia da

SUDENE que autorizava, ofi-
cialmente, o inicio da transagso.

O grupo anterior ja havia apli-
cado recursos da ordem de

Cr$ 6.105.066,00. Obtida a carta
de anuéncia, 0os novos adminis-

tradores aplicaram recursos pro-
prios no valor de Cr§... ..

6.148.560,00, sendo Cr§.....
2.185.000,00 utilizados para sa-

near a. empresa de débitos re-
manescentes do grupo anterior
como INPS, BDRN e fornecedo-
res diversos, e 0 restante
(Cr$ 3.963.560,00) aplicado em
despesas de instalagbes, aplica-
¢des de reparos das obras civis,
arruamentos e estradas, instala-
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Empreendimento

LR eTTo 0t W TG

MINHO DA IMPLANTACAO

Parte das maquinas necessarias
ja esta em fase de montggem.
Dentro de 10 meses a fabrica
podera produzir.

RN/ECONOMICO — Setembro/78

¢Oes dos escritorios, instalagdes
hidraulicas e sanitarias, instala-
¢bes elétricas, pisos dos edifi-
cios e despesas com a recupera-
¢ao do equipamento de saponifi-

cagao e sua instalagao. Para que
o projeto atinja toda sua capaci-

dade maxima, ainda faltam rea-
lizar Cr$ 86.368.453,00 de inver-
soes, 0 que vai perfazer um total
de inversbes da ordem de
Cr$92.473.519,00.

Atualmente, em fase de
atualizagao, a fim de ser enqua-
drado no FINOR, ja que antes
fazia parte do antigo sistema do
34/18, nos proximos dias o Pro-
jeto Dubom devera ser encami-
nhado a SUDENE, podendo
dentro de 60 dias, ser analisa-
do e definitivamente liberado
para que 0 novo grupo possa Ini-
ciar a aquisigao e posterior mon-
tagem do restante do equipa-
mento. Se tudo correr dentro
do cronograma de servigo pre-
viamente estabelecido, o Proje-
to entrara em funcionamento

dentro de aproximadamente
10 meses (dois que serdo gastos
pela SUDENE para a sua libe-
ragao e oito pedidos pelo fabri-
cante dos equipamentos para: a
entrega dos mesmos), gerando
para o Estado nada menos do
que 120 empregos diretos. Na
sua capacidade maxima de pro-
dugao, o Projeto Dubom fabrica-
ra, por ano, 64 milhdes de sabo-
netes de 90g, 7 milhdes e 800
mil sabonetes de luxo de 100g,
24 milhdes e 400 mil barras de
sabao tipo ‘‘A’’ de 200g, a mes-
ma quantidade de barras de sa-
bao tipo ‘B’' de 100g e 792.522
quilos de glicerina.

Apesar do atual grupo ainda
nao contar com recursos de
terceiros, o Governo do Estado,
através do Banco do Desenvol-
vimento do Rio Grande do Norte
e da Secretaria da Industria e
Comércio tem demonstrado in-
teresse em ajudar na conclusédo
da implantagdo do Projeto que,
depois de pronto sera um fator
de real importancia para a eco-
nomia estadual.
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QUEM TEM O TEMPO CURTO PRECISA DE
TRANQUILIDADE. A SUA

TRANQUILIDADE NAO TEM PREGO.

O Circuito Fechado de Televisdo possibilitao maximo de seguranga para

industrias grandes ou pequenas, lojas comerciais, repartigoes e até

residéncias. Em Natal, vocé ja pode adquirir o sistema CFTV diretamente

com a MULTISOM.

CIRCUITO
FECHADO DE
TELEVISAO

O Rio Grande do Norte esta entrando
na Era da Seguranga, através do Circuito
Fechado de Televisdo. E esta nova fase
tecnoldgica é resultante do seu desenvol-
vimento empresarial, com a implantagao
de modernas unidades fabris, lojas e im-
portantes estabelecimentos bancarios,
que exigem um permanente cuidado em
termos de seguranga.

Desde os primérdios da humanidade
que uma das preocupagdes mais impor-
tantes do seu dia-a-dia é a seguranga e a
informagdo. Com o passar dos anos e com
o consequente desenvolvimento tecnolé-
gico, os dispositivos tradicionais e rudi-
mentares de defesa foram substituidos
por aparelhos automaticos da mais alta
sofisticagdo. Hoje o carro-chefe destes
excelentes equipamentos é, sem duvida
o Circuito Fechado de Televisdo (CFTV),
que deixou de ser um simples privilégio
de poucos passando a ser uma neces-
sidade de todos.

MULTISOM — E a possibilidade de
grandes e pequenos empresarios do
Rio Grande do Norte contarem com o que
ha de mais moderno, em termos de segu-
ranga, & resultante da agdo da MUL-
TISOM,de Ivanilson Aradjo, uma empre-
sa jovem, mas com a tradigdo de pionei-
rismo e inovagdo, gozando de elevado
conceito no campo da eletrénica.

A MULTISOM esta disposta a colocar
ao inteiro dispor de seus clientes uma de
suas equipes especializadas, composta
de pessoal técnico treinado e capacitado
pela prépria fabrica, com o propésito de
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estudar e sugerir solugdo para qualquer
problema, elaborando projetos exclu-
sivos.

PREOCUPE-SE
COM SEUS
NEGOCIOS E
DEIXE A
ELETRONICA
TOMAR CONTA
DO RESTO

O sistema CFTV, da National do B!'a-
sil Ltda, ja esta sendo utilizado em in-
ddstrias, hospitais, escolas, superrrllerca-
dos, residéncias, controle de trafegg,
bancos, aeroportos e até mesmo em tu-
neis. O sistema se subdivide em duas
classes:

1) O MINICIRCUITO — Ideal para
pequenos ambientes, tais comq escrité-
rios, consultérios, hall de circulagdo
interna e residéncias. O monitor de TV
possui um sistema de selecdo embutido
que permite escolher as imagen§ de até
trés camaras, colocadas em locais estra-
tégicos, perfeitamente dissimuladas, de-
vido ao seu tamanho - pouco malpr do
que um radio transistor. Toda a allmep-
tagdo e processamento da imag.er.n. 540
feitos pelo monitor, o que possibilita o
reduzido tamanho da camara. Cada ca-
mara possui um canal independer?te de
som, que permite a intercomunicagio
com os locais vigiados. Elas podem ser
colocadas fixas ou montadas em suportg
panoramizador, que desloca-se no senti-
do horizontal, por controle remoto gté um
angulo de 300 graus. O exclusivo sistema
INSTANT PLAY proporciona imagem
instantanea sem o inconveniente de ter
que esperar esquentar, pois & totalmente
transistorizado, de baixo consumo e ele-
vada confiabilidade.

2) CIRCUITO INDUSTRIAL —.Dota-
do de uma construgéo robusta, projetado
para operar em rigorosos regimgs de tra-
balho. A Camara é totalmente |ndepen-
dente, capaz de fornecer o sinal de ima-
gem e todos os sinais de sincronismo
necessarios para uma perfeita recgpcéo,
fator que da uma incrivel versatilidade
ao sistema, podendo adicionar quanta.s
camaras forem necessarias a um monll-
tor, ou vice-versa. Por conseguinte, va-
rios locais podem ser visualizados por um
Simples apertar de um botdo de um sele-
tor de canais, ou vistos de maneira se-
Quencial, através de um seletor automa-

tico de video, onde se pode ajustar o tem-
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lvanilson Araiijo, diretor da MULTISOM, explica as vantagens
da utilizagao do Circuito Fechado de TV.

po de permanéncia de cada imagem no
monitor. As cAmaras podem ser monta-
das em suportes fixos ou em panorami-
zadores de deslocamento horizontal ou
vertical e horizontal de comando a distan-
¢ia, manual ou automatico. Elas podem
ser equipadas com lentes ZOOM motori-
zadas de controle remoto. Isso possibilita
a aproximacdo do detalhe a ser analisado
€ 0 ajuste da luminosidade e foco de acor-
do com a necessidade. Também poderio
ser colocadas em funcionamento tanto
em interiores como ao ar livre, montadas
dentro de caixas de ago a prova de
tempo.

Tanto o MINICIRCUITO com o CIR-
CUITO INDUSTRIAL podem ser acopla-
dos a um GRAVADOR DE VIDEO-TAPE
que regista em fita magnética som e ima-
gem, o que caracteriza como uma ines-
timavel ferramenta na analise de fatos
ocorridos ndo rotineiros, posteriormente,
possibilitando recursos como a parada
de cena e mdltiplas gravagdes sobre a

mesma fita, como nos gravadores
comuns.

ASSISTENCIA E GARANTIA — Se-
gundo Ivanilson Aradjo, a MULTISOM,
agora ampliando as suas instalagées
na Avenida Deodoro, 431/433, tem con-
di¢gdes de atender a qualquer cliente do
Rio Grande do Norte, planejando, proje-
tando e executando a instalagdo do Cir-
cuito Fechado de Televisio. O equipa-
mento tem a garantia de ym ano e com-
pleta assisténcia técnica, nas oficinas
da MULTISOM, em Natal.

Na Era da Seguranga Eletrdnica, os
primeiros circuitos fechados de televisdo,
a ser instalados em Natal, serdo: o do
novo Terminal Rodoviario de Natal, o
das Oficinas da Empresa Nossa Senhora
Aparecida; o da Viagdo Nordeste; o do

Hospital das Clinicas; e o do novo Aero-
porto Augusto Severo. Também a Poli-

clinica e o Hospital do Cancer vao empre-
gar o sistema.

CARACTERISTICAS

Tamanho compacto. A Camara se
monta rapidamente em qualquer tipo
de parede e se pode instalar facilmente.

S6 se pode ligar 3 jogos de camara a
1 receptor. Pode-se monitorizar 3 luga-
res, selecionando um de cada vez.

O receptor-video pode se instalar
eém uma mesa. Seu desenho requer um
pequeno espago.

IMAGEM PERFEITA

Pode operar em lugares obscuros. Po-
de captar imagem em localidades onde
aluz édesdslux.

Acende instantaneamente.

Saida de video para um outro monitor
Ou gravador de video-tape.

TOTALMENTE TRANSISTORIZADO

Alta estabilidade. Nio o afetam as
trocas de temperatura. De facil operagéo.
Esta pode ser feita por qualquer pessoa.
O ajuste de foco se faz uma s6 vez.

Pode-se conectar intercomunicagio
em cada cidmara

MULTISOM

Avenida Deodoro, 431/433
Petrépolis — Natal-RN.

97



NATAL GANHA OFICINA

AUTORIZADA PADRAO PHILIPS

Desde o dia 6 ultimo, Natal passou a
contar com um servigo de Assisténcia
Técnica Philips do mais alto nivel. Na-
quela data foi inaugurada a SERVI-
BRAS, a rua Ulisses Caldas, 274, a pri-
meira Oficina Autorizada Padrdo
Philips, no Nordeste.

Aldenisio Vasconcelos de Aguiar e
Luiz Evanio Nobre Lira, dirigentes do
empreendimento, se associaram exata-
mente com a finalidade de investir na
melhoria da qualidade do servigo de
assisténcia a aparelhos elétricos e ele-
tronicos em Natal. Para atingir esse
objetivo, ndo sé aplicaram na cons-
trugdo de instalagdes fisicas adequa-
das, como encaminharam varios dos
seus funcionarios para realizarem es-
tagios na prépria Philips do Brasil.
Modernos equipamentos foram adqui-
ridos, permitindo a execugdo de servi-
¢os técnicos com o maximo de garan-
tia para o cliente.

A INAUGURAGAO — O ato de
inauguragao da SERVIBRAS foi presti-
giado por autoridades civis, militares e
eclesiasticas e contou também com a
presenga maciga de toda a classe de
Revendedores Philip s do Rio Grande
do Norte, além de jornalistas e convida-
dos especiais.

De Sdo Paulo, compare-
ceram a solenidade os Gerentes Co-
mercial e de Servigos Técnicos Philips,
Valdemar Martins e Jodo Batista; e de
Recife vieram: Adelson Borges, Ge-
rente da Filial de Servigos Técnicos;
Fernando Grossi, Gerente do Departa-
mento de Eletro-Medicina; e Bertoldo
Villar, Promotor de Servigos.

Ja a partir do dia seguinte ao da
inauguragdo, a SERVIBRAS foi aberta
ao publico, ndo s6 com o seu setor de
Assisténcia Técnica, mas também com
a sua equipadora de automodveis, es-
pecializada na instalagdo de auto-ra-
dios e toca-fitas.

Aspectos internos da mais moderna Oficina Autorizada Philips
no Nordeste.



Analise Conjuntural

UFANISMO E CORAGEM
ENGRANDECEM UMA TERRA

Mossord, um grande centro urbano de 120 mil habitantes, se caracteriza
na histéria do Rio Grande do Norte pelas ligdes de pioneirismo e de
bravura do seu povo. Situada numa regiao dificil, acossada pela semi-
aridez, a cidade ainda nao p6de construir um parque industrial & altura
das suas necessidades. Os produtos basicos da sua economia — o sal
e 0 algoddo — enfrentam constantemente as oscilagdes do mercado.
Mesmo assim o povo nio desanima e nao se intimida com as

A terra onde a raga e a disposi-
¢d0 do seu povo tornam as inviabili-
dades vidveis. Essa € a definigdo la-
pidar de Mossoré, feita por um dqs
seus filhos mais ilustres e repeti-
da — em outras palavras e outras
imagens — pelo senso comum. Cer-
cado pelo angustiante panorama
scco do Qeste potiguar, tendo como
0 mais préximo vizinho ameno o
Vale do Acu distante quase 100
quilémetros, Mossord, que tem sua
histéria municipal iniciada em
1852, nio se intimida com as lutas
do passado nem desanima com as
perspectivas do futuro. Vive - ela
vem outra definigio — da paixdo do
seu povo, que é sem divida a sua
maior riqueza natural, vindo em se-
gundo plano o sal e em terceiro o
algodao. Uma paixdo que transfor-
ma em realidade ideais aparente-
mente impossiveis, como o sonho de
um cidaddo suico que se tornou
mossoroense €, ja hd 100 anos,
previa para Mossord a implantagao
de uma escola agricola. E, de fa.to,
o sonho/profecia de Joao Ulrich
Graf, nascido em 1876, comecou a
se tornar realidade logo em }913,
com a criagio do Centro Agricola,
autorizada pela Lei n® 29, de.27 de
maio de 1913, quandoera presidente
da Intendéncia Francisco Isédio de
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inviabilidades.

Elder Heronildes: ‘‘Os desafios
s$40 muitos mas nds 0s vencemos
todos’’.

Souza. Em 1915, o idealismo de
Tércio Rosado resultava na criagio
de um Aprendizado Pritico de Agri-
cultura, sob a responsabilidade da
sociedade Mossord Novo. O mais
curioso € que esse sonho de criar
as raizes de uma politica agricola
num solo seco e quase cruel termi-
nou com o alagamento do sitio do
coronel Anténio Couto, em 1917, iso-
lado por uma enchente. No sitio,
Tércio Rosado r:cebera permissio

para instalar o Aprendizado — ou
Escola Agricola.

Mas a fibra dos mossoroenses
terminou transformando nio sé este,
como outros sonhos, em realidade,
sendo o principal deles a prépria
Mossordé moderna, inteiramente dis-
posta a tornar vidveis as atuais
e futuras inviabilidades.

SOBRE AS INVIABILIDADES —
Mossoré tornou vidvel a inviabilida-
de da aboligio da escravatura antes
mesmo de sua legalizagao pela prin-
cesa Isabel. Uma sauddvel conspira-
¢40 mossoroense libertou os negros
muito antes da libertacdo ter sido
concedida por direito. E também
pioneira na luta pelo voto feminino.
E a prética juridica de se conceder
habeas-corpus a militares nasceu
dos trabalhos de Alipio Bandeira,
em 1922, quando movimentou a opi-
nido piblica do Pais com a sua
“‘Pequena Teoria da Punig¢io, Vul-
garmente Chamada Castigo’’, publi-
cada pelo **Correio da Manha” do
Rio de Janeiro. Em brilhantes arra-
zoados, o mossoroense Alipio Ban-
deira pGs por terra os argumentos
de Jodo Pandi4 Calégeras — um dos
precursores da ci€ncia juridica bra-
sileira — e iniciou o processo de
implantagio da extensio do instru-
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mento juridico aos militares. Mosso-
ré se destacou nas lutas republica-
nas, e ainda barrou os passos de
Lampido com a bravura fisica de sua
gente.

Indo de encontro as barreiras
impostas pela sua propria geografia,
Mossor6 se transformou num dos
mais vibrantes centros de ensino
superior da regido — em relagdo
a sua populagio e situagdo econdmi-
ca — possuindo uma unidade agrico-
la a nivel superior (a Escola Superior
de Agricultura de Mossoré) e um
campus mantido pela Fundagao Uni-
versidade Regional do Rio Grande
do Norte, com 13 cursos e 3.400 alu-
nos.

Sdo, como quase tudo em Mosso-
r6, centros de estudos superiores
mantidos com extrema dificuldade.
A ponto do reitor da Universidade
Regional do Rio Grande do Norte,
professor Elder Heronildes da Silva,
ao analisar os obstdculos existentes
devido a falta de recursos, desaba-
far: ‘Talvez se os responsdveis pela

criagdo da Universidade tivessem
sonhado com tantos problemas ndo
tivessem levado adiante sua luta’".

For¢a de expressio, evidente-
mente, pois nio é norma no MOsSo-
roense -manifestagies pessimistas e
o proprio reitor deixou escapar tais
palavras num breve momento, pou-
co pesando no conjunto das suas
normalmente entusiasmadas descri-
¢oes do complexo que administra,
agora completando dez anos.

PASSADO E FUTURO — Tendo
sua origem econémica nas ativida-
des tercidrias e tendo passado pra-
ticamente a sua primeira fase como
entreposto comercial, Mossoré nio
chegou, até agora, a formar uma
base sélida que lhe permita perspec-
tivas risonhas. Tem no algodao e no
sal suas principais fontes de renda e
de atividade econdémica. Dos dois,
o sal parece ter melhores possibili-
dades para o futuro, com indistrias
que atravessam fase de expansio. O
algodao continua com futuro incer-

to, cultivado por uma multidio de
pequenos € médios produtores cons-
tantemente assediados pelas pro-
messas das cooperativas. Isso faz
com que os plantadores se afastem
da grande usina particular e, como
resultado, o setor fica enfraquecido
no seu todo, sendo uma vitima cada
vez mais indefesa dos mecanismos
do mercado.

No entanto, 0 que mais vem
incomodando o0s mossoroenses
atualmente € a sua taxa de cresci-
mento demografico, que estd em tor-
no de oito por cento. E exatamente
um indice de crescimento indeseja-
vel, na medida em que nio hd pers-
pectiva, a médio e, mesmo, a longo
prazo, de expansio signifitiva do
mercado de emprego.

Problema, certamente, inc6mo-
do. Mas que jamais tirard o dnimo
das elites dirigentes de Mossoré.
Com o denodo que tém demonstrado
em outros casos, vio encontrar no-
vas saidas. Mesmo que isso pareca
invidavel.

TECELAGEM

REDES FINAS

LUCAS PIRES S.A. IND. E COMERCIO

Rua 6 de Janeiro, n° 6 - Fones:

INDUSTRIA BRASILEIRA
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3215061 e 3215757

Mossoré - Rio Grande do Norte

1.C.G.C.M.F. 08.248.965/0001-00
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MAISA

O MAIOR PROJETO AGRO-INDUSTRIAL DO RN

Um novo centro industrial esta surgindo no Rio Grande do Norte, numa
regido que até 10 anos atras era quase que um deserto. Trata-se da
MAISA — Mossoro Agro-Industrial S/A, empresa que possui plantagdes
de cajueiros (1.500.000 pés) e de varias outras frutas tropicais, além de
executar também um audacioso projeto de pecuaria. Nas terras da
MAISA ja existe uma cidade com 600 casas. E as unidades industriais
que transformarao as matérias-primas ali produzidas ja estdo em

adiantada fase de montagem.

IR

Utjlizando a mais avangada tecnologia, a MAISA produzira
ja nesta safra, 10 mil toneladas de suco de caju

Chega a ser dificil de acreditar
que todo aquele complexo agro- in-
dustrial tenha sido implantado em
apenas 10 anos. Ainda mais levan-
do-se em consideragdo que € um ver-
dadeiro odsis implantado numa area
€xtremamente Sseca, ingspita mes-
mo, situada a cerca de 40 qunlome:
tros de Mossors. No entanto, €
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a realidadc: a capacidade de um
grupo empresarial conseguiu, em
10 anos — a contar da constitui-
¢io da Mossoré Agro-Industrial
S/A — MAISA — viabilizar um pro-
jeto, cuja concepgdo inicial visava
explorar agricolamente uma drea de
10.000 hectares com o plantio racio-
nal de 1 milhdo de cajueiros, con-

sorciados com a mandioca. Atual-
mente o empreendimento superou
em muito as metas iniciais, jd ocu-
pando 22 mil hectares e possuindo
1.5 milhdo de cajueiros, explorando
outras culturas (graviola, pinha,
goiaba, uva e tigo) e ji entrando na
fase da produgio industrial de su-
cos, da castanha de caju e ainda
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realizando adiantadas experiéncias
na pecudria com gado selecionado.
A realidade do projeto da MAISA
pode ser avaliada pelo papel social
que ja representa: 1.200 emprega-
dos (na época da safra chega a quase
dois mil), uma folha de pagamento
em torno de Cr$ 2,2 milhdes e uma
mini-cidade com 600 casas, construi-
da pela empresa para fixar uma po-
pulagiao (entre empregados e seus
familiares) de trés mil pessoas.

0O COMECO — Quando a
MAISA foi constituida seu capital in-
tegralizado era de Cr$ 320 mil. A
concepg¢ao inicial tinha objetivos
que, comparados com os ja atingi-
dos, podem até ser considerados
modestos — embora a palavra mo-
destos, mesmo em conota¢io rela-
tiva, seja perigosa para um projeto
de tal amplitude. Para a castanha de
caju, por exemplo, admitia-se ape-
nas fazer o aproveitamento com vis-
tas a exportagdo para o mercado
externo. Os trabalhos foram inicia-
dos na preparagio de uma area qua-
se que totalmente inexplorada, pro-
gramando-se o plantio de 100 mil
pés de cajueiro para 1969 e fixando-
se 300 hectares de mandioca em
1968.

Em 1969, ao verificar a pouca
rentabilidade da mandioca em ter-
mos comerciais, a empresa partiu
para novos experimentos. Alids, a
caracteristica principal da atuagao
da M AISA nestes 10 anos de ativida-
des tem sido justamente a flexibili-
dade na sua sistemadtica, reciclan-
do e atualizando cada aspecto do seu
plano original de modo a adequa-lo
sempre as realidades e necessida-
des de cada momento. Nos novos
experimentos da fase inicial, logo
apOs a constata¢io de que a mandio-
ca ndo iria ter a rentabilidade ne-
cessdria, a empresa tentou a implan-
tacao de culturas pouco difundidas
na regiao como o girassol, o gerge-
lim e o amendoim. Do ponto de vista
da viabilidade técnica — qualidade
dos produtos —, as experiéncias
mostraram pleno sucesso. Todavia,
foi constatada a pouca recepg¢io do
mercado para aqueles produtos.

Mas o projeto prosseguia. Em
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Imensos galpdes industriais vdo sendo construidos para abrigar o
parque industrial da MAISA.

A producio de suco de graviola também tera destaque. Nas
terras da MAISA, ja existem 200 hectares plantados com
80 mil gravioleiras.
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1970, a empresa ja tinha cumprido
a meta de plantar 1.000 hectares de
cajueiros. Como tinha verificado a
inconveniéncia de insistir nas cultu-
ras de amendoim, girassol e gerge-
lim, partiu imediatamente para o
plantio de mais 2.500 hectares de
cajueiros, correspondente a 250 mil
pés, consorciados com a tradicio-
nal cultura do milho. Ainda neste
ano, recorrendo a recursos proprios,
a MAISA elevou o seu capital de
Cr$ 320 mil para Cr$ 1.670.000,00.

FATOS NOVOS — Num projeto
de tamanhas dimensdes torna-se
necessario que a empresa executora
esteja preparada para acompanhar e
adaptar-se as diversas situagdes. A
MAISA mostrou estar excepcional-
mente adaptada. Em 1971, no ter-
ceiro ano de sua existéncia, depa-
rou-se com dois fatos que marca-
ram decisivamente o seu destino:
um deles foi uma estiagem prolon-
gada, caracteristica de seca; o outro,
foi a criagdo, pelo Governo Federal’,
do Programa PROTERRA, de esti-
mulo ao setor agropecudrio do Nor-
deste. A MAISA soube atuar excep-
cionalmente bem nos dois fatores. A
irregularidade das chuvas gfarou
mio-de-obra abundante na regiao €,
assim, a MAISA pdde preparar uma
irea de cinco mil hectares para im-
plantagio de 500 mil cajueiros em
1972. Além do mais, o desestirfu.llo
ocorrido pelo fendmeno climatico
ensejou a oportunidade para que a
empresa adquirisse terras queé se€
limitavam com as suas, totalizando
mais de nove mil hectares. Por outro
lado, com a criagio do PROTERRA,
deliberou a diretoria da empresa
apresentar ao Banco do Brasil um
projeto técnico-econdmico visando a
implantagio de 15.000 hectares de
cajueiros, oferecendo como contra-
partida o trabalho ji realizado com
recursos proprios.

FILOSOFIA DEFINIDA — No
triénio 1972/75 a MAISA pbde, pra-
ticamente, definir a sua ﬁlosoﬁa
agro-industrial, apés duas tentati-
vas de consorcio feitas com o algo-
ddo herbaceo IAC-13 € a mamona
1A.-38. Aprovado pelo Banco do Bra-
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Geraldo Rola e José Nilson
estao a frente do projeto.

sil, através de sua Dire¢do Geral, em
Brasilia, o projeto técnico-econdmi-
co, no montante de CrS$.........
8.024.842,00, pdde a empresa, no
triénio, ultimar a plantag¢io do ca-
jueiral, executando 3.500 hectares
em 1973 e 3.000 hectares em 1974,
completando, assim, a drea de
15.000 hectares, atualmente em ple-
na produgio.

Com o desenvolvimento do ca-
jueiro e o surgimento de uma pasta-
gem nativa exuberante, a empre-
sa inclinou-se pela exploracio da
pecudria, tendo despertado, ao mes-
mo tempo, pelo aproveitamento do
pedinculo do caju, que, além do su-
co e do doce, oferecia ainda a sua
parte residual, uma rag¢io animal de
bom teor protéico. A empresa foi

O mercado externo também
devera ser conquistado

pela graviola

conduzida, pela implantagio da pe-
cudria, ao estabelecimento de um
sistema de captagdo de dgua subter-
rinea em pontos estratégicos da
irea do projeto, em virtude de ser
impraticdvel a obtengio de qualquer
manancial de superficie.

O SISTEMA DE POCOS — O sis-
tema de pogos tubulares foi implan-
tado em tempo recorde. E sua im-
plantagdo resultou no oferecimento
de um volume de dgua muito acima
das necessidades previstas para o
rebanho pré-dimensionado — oito
mil matrizes com a estabiliza¢io de
14 mil animais/ano. A conseqiiéncia
foi a possibilidade da execugio de
novos plantios. E logo foi providen-
ciado um projeto para um extenso
plantio de outras frutas tropicais
que se adaptassem a regido como a
graviola, a pinha, a goiaba, a uva, a
pitanga, o figo, o sapoti € 0 mamio.
Além do mais, com a decisio do
aproveitamento do pedinculo do
caju, o equipamento industrial a ser
utilizado iria fatalmente ter uma
considerdvel ociosidade no periodo
da entressafra, analisadas as carac-
teristicas sazonais do cajueiro.

PROGRAMA — No triénio
1975/78, a MAISA, apés definir a
filosofia agro-industrial, péde orga-
nizar um programa, cuja estrutura é
a seguinte:

a) manutengio da 4rea de cajuei-
ros, com servicos de combate as
pragas, poda de limpeza e forma-
¢do, rogagem entre as linhas, coroa-
mento e matrizagio das drvores para
erradicacio futura daquelas menos
produtivas;

b) desenvolvimento do plantio in-
tensivo da graviola, da pinha, do
sapoti e do melio;

¢) verificagio da vocagdo do solo
para a cultura da uva, do figo, da
pitanga, do mamio, do sapoti e do
melio;

d) melhoramento do pasto nativo
e implantagio de novas dreas para
forrageiras;

e) execugdo do seu parque fabril,
obedecendo a um lay out compa-
tivel com o seu potencial, surgindo
no primeiro plano o equipamento a
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ser utilizado na industrializagdo do
pedinculo do caju;

f) estabilizacdo do rebanho bovi-
no. introducio de um plantel de ovi-
nos e formacio de um apidrio, este
dltimo com o duplo objetivo de poli-
nizar as tlores dos cajuciros e produ-
zir mel.

0 ASPECTO SOCIAL — A exe-
cugdo de um projeto de tal enverga-
dura, considerado pioneiro no Nor-
deste. tem implicagdes no aspecto
social porque cxige a participagdo de
uma mao-de-obra numerosa. Ja na
ctapa atual foi prevista a necessida-
de da fixac¢do de trés mil pessoas
na drea do projcto, o que vale pela
populacio de muitas cidades peque-
nas. A solu¢io encontrada pela
MAISA foi a constru¢do de uma mi-
ni-cidade, erguendo 600 casas apoia-
das numa infra-estrutura completa,
contando com energia elétrica, rede
de dgua, comércio, posto de saiide,
jardim de infincia, grupo escolar,
praga de esportes, centro social, etc.

A ocupacio dessas casas, prati-
camente sem Gnus para os morado-
res, dar-se-a de maneira progressi-
va. A empresa deseja verificar pri-
meiro como se comportario as fami-
lias em seu novo meio, de modo a
evitar desajustamentos e ir conse-
guindo a adaptabilidade sem maio-
res problemas.

O DINAMISM(O — A principal
caracteristica das atividades da
MAISA tem sido o dinamismo. Nem
bem uma etapa é cumprida e ja a
empresa parte para a ampliagio do
empreendimento. Na produgdo do
suco — inicialmente de caju e gra-
viola — ela ja deu nova dimensdo
a parte industrial, substituindo o
equipamento original por um mais
moderno e capaz de produzir para o
mercado nacional, dentro das técni-
cas mais sofisticadas. Também estd
implantando uma sofisticadissima
unidade industrial para engarrafa-
mento do suco de frutas, ao mesmo
tempo em que ergue amplos arma-
zéns para depdsitos e cimaras fri-
gorificas destinadas a conservagio
de um grande estoque da polpa do
fruto a fim de que esteja sempre
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Todo um complexo equipamento para engarrafar milhdes de
garrafas de suco de caju ja esta em fase de testes.

Uma camara frigorifica com capacidade de armazenar milhares
de toneladas ja esta concluida.

preparada para atender emergéncia
de demanda com toda presteza. O
processo de tratamento € produgio
do suco de frutas na nova unidade
em implantagdo € inteiramente auto-
matico, possibilitando uma producio
com inteira higiene em todas as fa-
ses e com reflexos positivos para o
consumidor.

Ainda como conseqiiencia do
constante desdobramento do proje-
to em suas diversas fases, a MAISA
também implantou uma unidade pi-
loto para a producdo do doce de
caju ameixa. A unidade ja esta pro-

duzindo experimentalmente, tendo
obtido doces de grande qualidade e
com condigdes de disputar o merca-
do em perfeitas igualdades com as
melhores marcas.

O grupo empresarial responsdvel
pela MAISA tem recorrido a méto-
dos racionais em todos os aspectos
do projeto, aliando a mais avancgada
tecnologia ao esfor¢o humano para
fazer vencer uma iniciativa de pro-
funda vinculagio com o préprio futu-
ro econdémico de uma importante
area do Estado.
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PREFEITURA VIVE NUM “RUSH?”

DE OBRAS TODOS OS DIAS DO ANO

Mossoro, cidade quase metrépole, ja € um aglomerado urbano com os
problemas caracteristicos do processo de crescimento. Problemas que
exigem constante atencao do poder publico, especialmente da Prefeitura
Municipal, permanentemente requisitado para soluciona-los a atender
as necessidades basicas de uma infraestrutura comunitaria com
necessidades sempre maiores. E a Prefeitura mostra o que tem feito.

A pavimentagao das ruas ja comega a chegar aos

Desde que assumiu a Prefeitura
de Mossors, Joio Newton da Es-
Cossia, por conhecer bem as .cztrz.ic-
teristicas da cidade e do Municipio,
vem desenvolvendo um trabalho
destinado a proporcionar melhorias
Nos servigos vitais para a populagao.
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7 ks

bairros afastados.

Ao mesmo tempo, tem procurado
sintonizar a estrutura administrativa
da municipalidade com o processo
de crescimento, a fim de capaciti-la
na apreciacio e atua¢ao dos proble-
mas. A preocupacio € a de sempre
manter a mdquina administrativa

apta a agir com presteza, agilizando
as diversas secretarias e departa-
mentos.

OS PROBLEMAS — Sem des-
cuidar dos problemas rotineiros e de
menor monta, a Administracdo Jodo
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O asfalto ja é uma constante nas ruas mais movimentadas

Newton da Escdssia tem concentra-
do suas atengdes e esforgos nas tare-
fas bdsicas, como a pavimentagdo
asfiltica, construgdo de escolas na
Zona Rural, servigos nas galerias de
aguas pluviais, limpeza urbana, ar-
boriza¢io e implantagio de pogos
tubulares. No que se refere a limpe-
za publica, houve necessidade de
adquirir equipamento e mais viatu-
ras.

A necessidade de asfaltar o mai-
or nimero possivel de ruas levou a
Prefeitura a firmar convénio com a
EBTU no valor de Cr$ 16 milhdes
possibilitando a que, entrando com
mais Cr$ 6 milhGes de recursos pro-
prios, possa aplicar um total de Cr$..
22 milhdes em servigos asfilticos.
O projeto prevé um total de 150.974
metros quadrados asfaltados bene-
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de Mossoro.

ficiando as seguintes ruas: Wences-
lau Braz, Prudente de Morais, Joao
Cordeiro, Juvenal Lamartine (servi-
co ji iniciado), Jodo Marcelino,
Duodécimo Rosado, Jodo da Escés-
sia, Silva Jardim, Praca do Con-
gresso e Georgino Avelino (antiga
1° de Maio).

'AS GALERIAS — Galerias
pluviais sdo problemas da grande
maioria das cidades brasileiras.
Mossoré é uma cidade plana, com
uma rede de galerias antigas e que
se transformam em problemas an-
gustiantes durante o inverno. Atual-
mente, a Administragdo Joao New-
ton da Esodssia executa a segunda
etapa dos servicos de galerias em
varias ruas da cidade, sendo que na
primeira empregou Cr$ 7 milhdes

provenientes de recursos préprios €
da Empresa Brasileira de Transpor-
tes Urbanos. No momento, recebem
servigos as galerias pluviais da Pru-
dente de Morais e Bairro dos Pare-
dées, onde serio empregados Cr§...
6.892.904,00. Segundo as previsdes,
as obras estardo concluidas dentro
de seis meses.

Paralelamente ao servigo de
asfaltamento de varias ruas, a Pre-
feitura vem executando trabalhos
de pavimentag¢io a paralelepipedo
em conjuntos habitacionais. Foram
beneficiados os conjuntos Walfredo
Gurgel, Ulrick Graf e Aboli¢do. Esse
tipo de trabalho traz grande benefi-
cio aos moradores dos conjuntos,
nao so facilitando os transportes,
como diminuindo a poeira e melho-
rando bastante as condigées das
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ruas por ocasido do periodo das
chuvas. A pavimentagdo a parale-
lepipedo das ruas dos conjuntos ha-
bitacionais é feita através de con-
vénios com a COHAB-RN.

SETOR SOCIAL — As atividades
de uma Prefeitura numa cidade co-
mo Mossord ndo se limitam aos tra-
balhos especificos de obras publicas.
H4 os problemas humanos que sur-
gem, necessariamente, em todo
aglomerado urbano em constante
crescimento. Assim, foram dispen-
didos esforcos para o programa de
regularizagio Juridica da Familia,
também mediante convénio firmado
com a Legido Brasileira de Assis-
téncia. Foram atendidas mais de
sete mil pessoas, com O fornecimen-
to de certidoes, registros de nasci-
mento e casamentos civis. Esse tra-
balho tem sido de fundamental
importincia, vez que muitas fami-
lias defrontam-se com grandes difi-
culdades para a regularizagdo dos
seus documentos, chegando a per-
der muitas oportunidades € tendo
prejuizos nos rendimentos.

COMUNICACAO — Setor tam-
bém que tem merecido particular
atencdo é o da comunicagao. Com o
crescimento de Mossoré tem se
verificado a necessidade cada vez
mais crescente de comunicacao.
A Administracio Jodo Newton da
Escéssia construiu no Distrito de
Baratna um prédio onde funcionara
posto de servico da TELERN. Foi
gasta a importincia de Cr$ 100 mul.

O programa educacional vem
sendo atacado com agressividade,
especialmente porque Mossoro e
uma das cidades com maior popula-
¢do estudantil do Nordeste em face
do seu alto indice de crescimento
demogrifico. Assim, ainda em Ba-
radna. aplicou recursos no montante
de Cr$ | milhdo na construgao de um
Gindsio Municipal totalmente equi-
pado. Os recursos financeiros foram
oriundos de um convénio com 0 Mi-
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Na construgéq dg povas galerias pluviais, a atual administragéo
ja vai investindo quase Cr$ 14 milhes.

Agora, comega uma luta para ordenar melhor o transito da
cidade. A Prefeitura esta dotando a cidade de sinalizagao e
infra-estrutura para isso.
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Jodo Newton da Escdssia
renunciou a um mandato na
Assembléia Legislativa para

administrar sua cidade.

nistério de Educagdo e Cultura. En-
quanto isso, em convénio com o0
PAEM, a Prefeitura construiu recen-
temente duas escolas, em Barreira
Vermelha e Velame, com aplicagdes
em torno de Cr$ 200 mil. A metade
dos recursos foi da Prefeitura.
Ainda no setor educacional, a muni-
cipalidade esta construindo uma
quadra de esportes no Gindsio
Duarte Filho, no valor de Cr$ 150
mil, com recursos do MEC.

O TRANSITO — Mossoré é
provalvelmente a cidade do interior
do Rio Grande do Norte onde o trin-
sito é mais intenso. Ha quem afirme
ser o seu transito em certas dreas,
tio intenso quanto o de Natal.
A Prefeitura tem desenvolvido o
maximo de esforgos para dotar a
cidade de uma infra-estrutura de
sinalizagio capaz de permitir um
fluxo racional do trafego. Placas in-
dicativas, semaforos e pinturas das
ruas, tudo foi providenciado nas ul-
timas semanas, devendo todo o
servigo ja estar concluido no inicio
de outubro.

Os conjuntos habitacionais recebem os beneficios da Prefeitura.
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O MOSSOROENSE TOMA PARTIDO

EM TUDO, PRINCIPALMENTE EM POLITICA

Uma das caracteristicas essenciais da gente de Mossoré é o partidarismo,
que chega a ser radical. Ninguém é neutro; todos tém posicao e ndo se
furtam de demonstra-la. Em termos politico- eleitorais, isso toma ares de
radicalismo. A cidade gira em torno da politica. E nesse clima os seus

As bandeiras vermelhas ou ver-
des, velhos simbolos do partidarfs-
mo politico, praticamente nao exlls-
tem mais. Sdo poucas, € as que ain-
da sio avistadas na cumeeira <'ias
casas quase sempre tém o colorido
desbotado, acreditando-se que te-
nham vindo de campanhas passa-
das. Mas, se as bandeiras ndo apa-
recem em quantidade, os galhos das
arvores ja comegam a ser arranca-
dos nos dias de movimentagio poli-
tica. Também as apostas € as agres-
sdes verbais comegam a aparecer.
Sdo os condimentos que ddo sabor
ao prato mais ao gosto do mosso-
roense: a politica. Em Mossord
nao existe ninguém neutro; ou s’e'e
contra ou a favor. A velha estoria
mineira do ‘‘muito antes p?lo con-
tririo’’, quase ndo tem guarida com
a populag¢io de Mossord, que gosta
de tomar partido e, quando toma,
costuma se dedicar, indo at¢ a sa-
crificios pessoais ou a situagoes fora
do comum.

Mossoré é talvez a unica cidade
do mundo onde se pode encontr‘ar
um carneiro verde, de um proprie-
tirio que usa todas as pegas de
seu vestusrio da mesma cor. Ou on-
de existe um bar onde o assunt? flos
365 dias do ano é um s6: polmca’.
Apenas com a determinante que €
Proibido falar contra os Rosados (fa-
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milia que lidera a regido), sob pena
de ser convidado a se retirar do re-
cinto pelo proprietdrio, Jodo Pinhei-
ro, que jd chegou mesmo a solicitar a
saida do ex-prefeito Dix-huit Rosa-
do. pois nao queria correr o risco de
chegar atrasado em um comicio que
o préprio Dix-huit iria promover na
cidade.

Entretanto, ao falar sobre poli-
tica mossoroense, poucos sio 0s que
confirmam a existéncia de um radi-
calismo. Radicalismo que vai desde
.0 bar ao time de futebol, passando
pelos locais comerciais, clubes de
servico e até mesmo hospitais. Os
cargos piiblicos sdo atribuidos a fac-
¢oes politicas e até as vagas nas uni-
versidades e escolas ficam por conta
de problemas politicos.

RADICALISMO? SO DELES...
— O Estadio Manoel Leonardo No-
gueira estava cheio € o jogo era o
mais importante da regido. Os times
do Potiguar e do Baratinas iam se
enfrentar. O Potiguar, time de elite,
mais ligado a pessoas pertencentes
ao grupo politico liderado pelo depu-
tado Vingt Rosado, mas que tem co-
mo chefe de sua torcida e da charan-
ga a figura popular de Mota, poli-
ticamente ligado aos Alves. Barai-
nas, camisa tricolor, com predomi-
nancia do verde. Clube mais popu-

lideres ficam cada dia mais fortes.

lar, tem uma ligagio maior com os
que defendem os interesses dos Al-
ves em Mossoré. Porém, seu chefe
de torcida ¢ um ‘‘rosadista’ fan-
tico, conhecido como Chico Mangui-
nha. Desde cedo as passeatas (ou-
tra coisa muito ao gosto do mosso-
roense) haviam comegado. Os clu-
bes ainda estavam em suas sedes,
quando a charanga do Baraitinas se
instalou nas arquibancadas da en-
trada. Pouco tempo depois, com
muito alarde, fogos e miisica, vem
a charanga do Potiguar. Mota i fren-
te, todo vestido de vermelho, sorriu
quando a charanga concorrente pa-
rou de tocar e, impdvido, passou
frente 4 arquibancada. S6 que nio
€sperava ouvir um coro ensaiado e
que o deixou silencioso e sem jeito.
Seus adversirios comegaram a gri-
tar, numa clara referéncia as suas
roupas vermelhas: Vingt Rosado,
Vingt Rosado, Vingt Rosado.

Mesmo assim, ainda existem os
que dizem que nao existe radicalis-
mo, como o presidente do Diretério
Municipal da ARENA, médico Laire
Rosado, casado com uma filha do
deputado Vingt Rosado. Para ele,
existem duas facgdes partiddrias
que se enfrentam politicamente e
que mantém, extra politica, as suas
amizades e entendimentos. Citou
exemplos, dizendo que o também
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médico e presidente do Diretdrio do
MDB, Leodécio Fernandes Néo, é
seu amigo particular e que, quando
em campanhas, os dois chegam a
acertar locais para os comicios, nu-
ma forma de haver encontros e
possiveis ‘‘brigas’’.

Diz Laire Rosado que em Mosso-
ré6 as campanhas politicas sdo cal-
mas e que dificilmente acontecem
crimes ou brigas por motivos par-
tidarios ou de radicalizagdo. Disse
mais que, no momento em que a Ci-
dade precisar e um determinado ob-
jetivo exigir, a unido dos grupos em
torno de Mossord sempre acontece.
No entanto, ao falar em campanhas,
Laire termina se traindo e diz: ‘o
que existe é que os adversdrios vdo
puara o palanque e ao invés de fula-
rem em seus nomes, ficam fazendo
agressoes''. Mas, ele nao acredita
em radicalismo.

Quem também ndo acredita em
radicalismo é a principal figura do
chamado ‘‘Grupo das Senadoras’’,
agrupamento de senhoras e senhori-
tas mossoroenses que sao as verda-
deiras responsaveis pelo trabalho
do partido dirigido no Estado por
Aluizio Alves: Edith Souto, esposa
do industrial Francisco Souto Filho.
Para ela, o que existe em Mossord é
uma familia mandando em tudo,
ocupando todos os empregos piibli-
cos e impedindo o acesso a qualquer
pessoa que ndo esteja ligada a seu
grupo. Edith diz que ndo acredita
em uniao dos dois grupos em nenhu-
ma situagdo e cita seu caso pessoal,
quando foi agredida por atos e ges-
tos do deputado Vingt Rosado, du-
rante uma das campanhas anterio-
res. Para ela o0 momento mais feliz
este ano, foi quando a revista ISTQ
E publicou uma matéria onde mos-
trava a atuagdo e os cargos da fami-
lia Rosado em Mossoré.

Fala sobre a liberdade para Mos-
sorg, sobre as perspectivas politicas
com a volta de Aluizio, mas, quando
se refere ao radicalismo politico em
Mossoré € para dizer: ‘‘Radicalis-
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Edith Souto comanda a oposigdo mossoroense. Na foto acima,
ao lado do deputado Henrique Eduardo Alves, eladiz viver um
dos momentos mais felizes de sua vida, ao ler reportagem que a

revista ISTO E publicou contra a familia Rosado.

mo? S6 deles! Da nossa parte ndo
existe nada’’.

RADICALISMO E BOM NEGO-
CIO — Quem define bem a situagio
de Mossord em termos de radicalis-
mo politico € o jornalista, promotor
piblico e escritor Jaime Hipdlito
Dantas, que acha ser o radicalis-
ma um bom negdcio, tanto para
Vingt Rosado, como para Aluizio
Alves. Diz Jaime Hipdlito que a
atual situagdo é boa, pois garante a
movimentagdo politica ideal para a
elei¢io e votagao dos interessados.
Diz ainda acreditar numa reconcilia-
¢do, desde que seja importante poli-
ticamente para os dois, citando ca-
sos muito piores de radicalizagio e
que terminaram em apoios politicos
e até amizades, como o atual entre o
governador Tarcisio Maia e o ex-go-
vernador Aluizio Alves, estes sim,
antes inimigos irreconcilidveis e que
agora estdo naquela de ‘‘tudo nos
unes, nada nos separa”’. Para tanto

foi bastante a necessidade de Aluizio
tentar sua volta a politica e Tarcisio
pretender estabelecer uma lideran-
¢a politica isolada do bloco dos Ro-
sados.

Citando a histdria politica do mu-
nicipio, Jaime Hipdlito, vai até
1945, onde, segundo ¢le, esta a raiz
das coisas, pois tudo vem das velhas
rixas entre o PSD e a UDN. Faz um
relato sobre as coligages e as sepa-
ragoes politicas na regido, destacan-
do o mando pelos Fernandes, que
mais tarde seriam engolidos por
seus correligiondrios, os Rosados.
Lembrou aliangas dos Rosados con-
tra Mota Neto e, mais tarde, a unido
destes contra Duarte Filho, que mais
tarde seria o aliado de Aluizio Alves,
de quem tinha sido adversirio. Fa-
lou ainda sobre a chamada chapa
DTV — que reunia em 1958 os hoje
separados Dix-huit Rosado (candida-
to ao Senado), Tarcisio Maia (candi-
dato a deputado federal) e Vingt
Rosado (a Assembléia Legislativa).
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Vingt Rosado, deputado federal ha 20 anos, é o maior lider
politico da regiao Oeste. Este ano, serareeleito com
votagao consagradora.

Quanto ao comego da atual radicali-
zacao, diz Jaime que a mesma re-
nta 4 cz 1 de 1960,

monta & campanha eleitoral d€ y
quando Aluizio, com O apoio de
Duarte Filho e de Mota Neto, ficou

contra os Rosados.

Quem também fez historia sobr,e
a separagao politica em Mos}soro,
foi o jornalista Lauro da Escdssia,
testemunha de todos os fatos € que
se confessa desligado de qualquer
vinculacdo. E diz: *Jd fui dos Rosa-
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dos. jd estive com Aluizio e agora es-
tou sem ninguém’’.

Lauro da Escossia, parente do
atual prefeito Joao Newton, que é
cunhado de Vingt Rosado, lembra
que a familia Rosado comegou a apa-
recer politicamente com Dix-sept
Rosado, escolhido prefeito em 1950
pela legenda do PR. Antes os que
mandavam politicamente na cida-
de eram os Fernandes, ou figuras
como Bento Praxedes, Cunha da
Mota, Miguel Faustino, e que es-

tes foram sendo superados pela
familia, gragas aos trabalhos exccu-
tados pelos mesmos e aos beneficios
que sempre trouxeram para Mos-
sord.

Com a morte de Dix-sept Rosa-
do, mais aumentou o mito em torno
da familia, que soube aproveitar as
oportunidades e se manter na lide-
ranca, principalmente através do
atual deputado federal Vingt Ro-
sado, que se nao é o mais culto,
o melhor orador, o escritor da fami-
lia, € exatamente aquele que tem
votos e que sabe falar e realizar
o que desejam seus correligiondrios
de Mossoré. Segundo Lauro da Es-
cossia, Mossoré tem mesmo dois
partidos: ‘o de Vingt e o contra
Vingt'.

E A CIDADE? — Com um radi-
calismo que, apesar de negado, ¢
evidente, se pergunta como fica a ci-
dade? Como ficam os objetivos a
serem atingidos pelos que adminis-
tram Mossor6? Parece que Jaime
Hipolito tem suas razdes e ninguém
pode negar que muitas coisas foram
carreadas para a cidade através de
um trabalho politico da familia Ro-
sado, que conseguiu verbas para
instalagio da ESAM, que traz
verbas para a cidade e para a Uni-
versidade, mas, que sempre tem
feito de seu trabalho algo emula-
do pelo aspecto de fazer mais que
os adversarios. Ja estes, que sen-
tem a falta de um verdadeiro lider
na cidade (a prova € que seu maior
nome e grande votado € o filho do
ex-governador Aluizio Alves. depu-
tado Henrique Eduardo Alves), tam-
bém tem suas razoes, principal-
mente quando reclamam quanio a
falta de maiores oportunidades nas
repartigdes publicas e demais em-
pregos.

O mais importante é que, apesar
deste radicalismo, ainda existem
muitas ligagdes, principalmente fa-
miliares, e muito amor 3 terra, coisa
mais notavel no povo de Mossord.
E isso faz com que se consiga vencer
os sentimentos e as divergéncias po-
liticas, de modo a se lutar sempre
pelo engrandecimento da cidade.
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A producéao de sal sempre teve lugar de destaque na

economia mossoroense. E o grupo F. Souto, de origem

local, tem o seu passado e o seu presente vinculados a
atividade salineira, sempre ajudando Mossoré a encontrar
os caminhos do desenvolvimento. Neste 30 de setembro,
em que a cidade relembra o pioneirismo dos seus filhos no

reconhecimento da liberdade humana, os que fazem o

grupo F. Souto também se alegram, porque estao
ajudando o pais a encontrar
o seu préprio destino econémico.

F. SOUTO
Industria, Comércio e Navegag¢ao S/A

Industriais Salineiros

Av. Jodo Pessoa, 58 — Mossoro — Rio G. do Norte



AOS EMPRESARIOS
MOSSOROENSES

A partir desta edi¢ao, a revista RN/ECONOMICO passa a
dedicar permanentemente uma parcela do seu espago aos
assuntos da economia mossoroense e de toda a zona Oeste
do Rio Grande do Norte, noticiando com a seguranca de
sempre a movimentagao das empresas e das pessoas
envolvidas na luta pelo desenvolvimento.

Acreditamos que a nossa iniciativa ajudar& Mossoré e a &rea
de sua influéncia a se tornarem ainda mais participantes do
esforco empreendido principalmente pelos homens de
empresa do Rio Grande do Norte no sentido de se arrancar
o Estado do atraso econdmico.

RN/ ECONOMICO espera continuar recebendo dos
mossoroenses 0 mesmo apoio com que sempre a revista foi
distinguida. E espera, mais ainda, elevar a sua prestagao de

servicos aos homens de negécios da zona Qeste.

MARCOS AURELIO DE SA
MARCELO FERNANDES DE OLIVEIRA

Diretores-Editores



Educacao

FURRN FAZ DE MOSSORO O
GRANDE CENTRO CULTURAL

DA REGIAO

Mossoro é o segundo centro educacional do Rio Grande do Norte. Hoje,
as suas muitas escolas superiores atraem estudantes de dezenas de
cidades nio s6 deste Estado, mas do Ceara e da Paraiba. A Fundacéao
Universidade Regional do Rio Grande do Norte conta hoje com um
Campus (90 salas de aula), dois Campi Avancados (Acu e Pau dos
Ferros), 3.400 alunos e 13 cursos de nivel superior.

Um Decreto-Lei Municipal, de
nimero 20/68 e assinado no dia 28
de setembro de 1968, pelo entio pre-
feito Raimundo Soares de Souza, vi-
ria a se tornar um dos mais bené-
ficos instrumentos legais para a
regido oeste do Estado e particular-
mente para Mossoré. E que este
decreto dava origem a Fundagio
Universidade Regional do Rio Gran-
de do Norte - FURRN - uma institui-
¢do de ensino superior que iniciava
a sua batalha pelo desenvolvimento
mossoroense, formando técnicos e
preparando lideres para a comu-
nidade, fato que pode ser constatado
no dia de hoje, quando a FURRN
completa dez anos de atividades.

O ato do Prefeito seria referen-
dado pela autorizagdo de funciona-
mento dada pelo Governo Estadual,
com base em Resolug¢do do Conselho
Estadual de Cultura, em processo
que tomou o ndmero 6254/68.
Este apoio imediato do Governo do
Estado veio se repetindo através dos
anos, quando nunca as verbas falta-
ram para possibilitar a continuidade
da Fundagdo Universidade Regional
do Rio Grande do Norte. Hoje, com
um Campus Universitirio em fase
de conclusio e mais dois Campi
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3.400 alunos fregientam os cursos da Universidade Regional do
Rio Grande do Norte. Eles convergem dos mais diversos pontos
do RN e até dos Estados vizinhos.

avancados nas cidades de Pau dos
Ferros e Acu, a FURRN € o préprio
simbolo do desenvolvimento de uma
regido, transformando Mossoré em
polo de atragdo, exatamente por sua

estrutura educacional, permitindo a
que os moradores destas cidades
oestanas e de algumas cidades da
Paraiba e do Ceara venham aqui
completar sua educagio.

RN/ECONOMICO Setembro/78



Educacao

No carnpus da FURRN, em fase de expanséo, as construgdes sio
leves e em blocos, e aproveitam ao maximo as

SONHO ANTIGO — Na primeira
fase do desenvolvimento de Mossg:
16 desde fins do século passado, ja
a educacdo representava a razo
principal da atragio de familias in-
teiras do interior para cidade.
Fazia parte até dos costumes € cra
obrigatdrio que filhos das mais 1m
portantes familias das cidades pro:
ximas, inclusive algumas do Ceara
e da Paraiba, estudassem no Colégio
Diocesano Santa Luzia, ou mesmo
no Estadual ou Escola Técnica de
Comérecio.

No entanto, quando terminavam
o chamado curso secunddrio, 0s €s-
tudantes ou paravam, ou entao se
viam obrigados a procurar outras cI-
dades maiores onde fossem encon-
trar as faculdades. Recife, Forta-
leza, Natal ou Salvador eram entao
o destino dos jovens mossoroenses €
daqueles que tinham, anterior-
mente, buscado aqui a continuidade
de seus estudos.

A primeira manifestagao de criar
uma escola de nivel superior em
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matérias-primas locais.

Mossord veio a acontecer em 1943,
mais precisamente no dia 18 de
agosto, quando a Sociedade Mante-
nedora da Unido Caixeral, através
de seu Conselho Consultivo, criava
a Escola Superior de Administragao,
profissio que havia recebido reco-
nhecimento recente e que estava
despertando interesse na populagio
de todo o Brasil.

Elaborados os  documentos
necessarios, o primeiro curso supe-
rior de Mossoré iria esbarrar nas
dificuldades burocraticas da cha-
mada Lei Capanema, de 1945, que
ndo encontrava no recém-fundado
curso as condigdes ideais de funcio-
namento. A partir dai, o processo
andou engavetado e quase no esque-
cimento, até o ano de 1958, quando
um novo processo foi encaminhado,
solicitando o funcionamento da Es-
cola, sé que neste momento ji seria
com o curso de Economia. A frente
do empreendimento estava o pro-
fessor Jodo Batista Cascudo Rodri-
gues, que viria a ser figura impor-

tante na criagido deste curso, como
também da futura Universidade.

Em 1960 o curso estava autoriza-
do e em funcionamento, iniciando a
formagdo de profissionais para as
empresas da regido e, fato impor-
tante, criando condigées de fixar o
jovem na sua terra, evitando o
costumeiro éxodo em busca de edu-
cacao de nivel superior. Logo em
seguida, novos cursos isolados iriam
surgir em Mossoré. Eram os cursos
de Servigo Social e os de Letras, Pe-
dagogia e Ciéncias Sociais, estes
altimos sob a responsabilidade do
Instituto de Ciéncias Humanas.

Em 1967 outro passo importante
seria dado, com a criacio da
FUNCITEC - Fundagio para o De-
senvolvimento da Ciéncia e da Téc-
nica — que seria presidido pelo pro-
fessor Abel Coelho, exatamente o
pai do atual Presidente da FURRN
— Laplace Rosado Coelho. Era o
passo mais decisivo para a educacio
em Mossord, pois foi com a
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Educacao

Laplace Rosado: ‘‘Oito cursos da FURRN ja estéo reconhecidos
pelo MEC. Outros trés podem ser reconhecidos ainda este ano’’.

FUNCITEC que vieram a Universi-
dade e a ESAM. Depois, s6 a movi-
mentac¢io de 1968, quando o Gover-
nador Walfredo Gurgel autorizou,
definitivamente, o funcionamento de
uma Universidade na Zona Oeste
do Estado.

FURRN NA ATUALIDADE —
Dez anos sio transcorridos e a Fun-
dagdo Universidade Regional do
Rio Grande do Norte vem passando
por uma fase de crescimento e de-
senvolvimento. Tem enfrentado pro-
blemas, mas problemas superaveis
que nado a tém impedido de cumprir
com sua missao que é a de educar a
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populacdo de uma das maiores dreas
do Estado, exatamente a que tem
maiores dificuldades de transferir
seus filhos para a capital, pois ¢
a que fica mais distante.

Mas, o crescimento da FURRN
nido ficaria somente ai. Depois de
alguns cursos reunidos, seus diri-
gentes passaram a pensar em suas
instalagdes fisicas, pois nio poderia
continuar a funcionar em prédios
pequenos e dispersos. Com muita
luta e com apoio dos poderes pibli-
cos, principalmente o empenho do
deputado Vingt Rosado para conse-
guir as verbas necessdrias, a Funda-
¢do Universidade Regional do Rio

Grande do Norte comegou a constru-
¢do do seu Campus Universitdrio.

Uma obra arrojada e que preten-
dia aproveitar as caracteristicas da
Regido, com construgdes leves e em
blocos, onde a aridez da terra fosse
compensada com o bom aproveita-
mento da ventilagio. O aproveita-
mento das matérias primas locais,
tudo de acordo com uma arquitetura
especifica, comegou com a utilizagao
da carnaiba, planta regional, com
a qual se fez todo o madeiramento
das salas de aula e blocos adminis-
trativos.

Os quatros primeiros blocos do
novo Campus foram entregues ao
uso no ano de 1971. Devagar, as uni-
dades da FURRN foram sendo trans-
feridas para aquele local (as mar-
gens da estrada que liga Mossoré a
Areia Branca). Somente, uma ou ou-
tra foi ficando em suas antigas insta-
lagées. No ano passado quando da
inauguragao oficial da obra, com
presenca do secretdrio do Departa-
mento de Assuntos Escolares do
MEC, Edson Machado, e de diver-
sas autoridades educacionais, outros
blocos foram entregues. E agora to-
das, a4 excec¢do da Escola de Enfer-
magem, tiveram suas aulas transfe-
ridas para o Campus. Atualmente
sdo 12 blocos didaticos com 90 salas
de aula, e mais dois blocos adminis-
trativos, com 40 salas.

Além destas instalagées a
FURRN ainda conta com mais 18
salas de aula na cidade de Agqu, e
procura terreno para construir
um prédio na cidade de Pau dos Fer-
ros, onde funciona outro Campus
Avancado. Sobre este campus diz
o atual Presidente, Laplace Rosado
Coelho, que ele tem grandes espe-
rangas de crescimento, pois Pau dos
Ferros centraliza cerca de 12 cidades
da Zona Qeste, e mais algumas do
Ceara, fato que aumenta em muito
a importincia de sua instalacdo.
Acredita Laplace que, da mesma
maneira como Mossoré é polo para
as 46 cidades da regiio, Pau dos
Ferros vai funcionar para as cidades
que ficam ao seu redor.

Um dos maiores problemas en-
frentados por qualquer universidade
brasileira é o do reconhecimento dos
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seus cursos. Existem casos de
universidades tradicionais onde a
maior parte dos cursos ainda nio
conseguiu o reconhecimento. No en-
tanto, a situacdo da FURRN é das
melhores, com uma média excelente
de cursos reconhecidos. Basta ver
que dos atuais cursos da Universi-
dade mossoroense apenas cinco nao
estdo reconhecidos. Destes cinco,
tres estdo com processos adiantados
€ podem sair até o fim do ano, fican-
do apenas Direito e Ciéncias Conta-
beis, os que estdo instalados hd me-
nos tempo, para um reconhecimento
posterior. Esta é a prova de um tra-
balho correto dos que fazem a
FURRN, sempre preocupados com a
melhoria das condi¢bes de ensino,
para engrandecimento da instituigdo
e da educagio em Mossord.

MFESTRES, A PREOCUPACAO
— Atendendo hoje a 3.400 alunos,
sendo 2.600 em Mossord, 535 em
Agi e 270 em Pau dos Ferros, a
Fundacio Universidade Regional do
Rio Grande do Norte vem se preocu-
pando muito com a formagido de
Mestres, para que possa, desta ma-
neira, melhorar ainda mais as condi-
¢oes de ensino. Para que este pro-
grama tenha um bom desenvolvi-
mento ndo tem faltado o apoio do
MEC, através de seus programas‘d.e
pos-graduagdo, bem como partici-
pacdo de programas conjuntos de
especializagdo de professores. Cerca
de quarenta professores da FURRN
J4 estdo se especializando nas dreas
de Sociologia, Lingua Portuguesa,
Psicologia e Servigo Social.

Outro setor que tem merecido a
breocupagio da FURRN, tanto do
seu presidente, como do Reitor Elder
Heronildes da Silva, é a Extensdo.
Dizem eles que, em virtude do atual
estidgio ndo permitiu um maior en-
volvimento com a pesquisa, a
FURRN est4 buscando desenvolver
Uma programagdo intensiva de Ex-
tensdo. O CRUTAC e o CEPS (Cen-
tro de Estudos e Pesquisas sobre
0 Sal) sao dois 6rgaos da Pro-Reito-
ria de Extensdo, com atuagdo mar-
cante nas cidades da regidgo. Tam-
bém neste setor estdo sendo realiza-
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O aduados da FURRN tém dado seguras demonstragdes do
bom nivel dos seus cursos. S&o muitos os que se colocam em
destaque nos concursos publicos estaduais e federais.

dos constantemente cursos, pales-
tras e semindrios.

APOIO NAO TEM FALTADO —
O desenvolvimento dos cursos e o
aproveitamento das técnicas educa-
cionais por parte de seus alunos po-
deser comprovada pela participagio
que 0s mesmos tem conseguido em
todos os niveis de disputa, seja em
concursos publicos, estaduais ou
federais, onde tem conseguido as
melhores colocagoes. Como exemplo
podem ser citados os_concursos do
DASP, SUDENE e Projeto Serta-
nejo, nos quais os jovens formados

pelas faculdades locais tém conse-
guido excelentes resultados.

Sao estes fatos e mais a preocu-
Pacio que a FURRN tem com o
desenvolvimento mossoroense que
levam os dirigentes da FURRN a
seguir, obstinadamente, uma luta
em favor da educagdo para uma
quantidade sempre maior de pes-
soas. E nessa luta nio tem faltado o
apoio do governo, seja o Federal, o
Estadual ou o Municipal, garantindo
as verbas necessdrias para a movi-
mentacao deste grande complexo
universitirio, um dos maiores do in-
terior nordestino.
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Pecuéria

PECUARISTAS DA REGIAO OESTE

ENTRE OS MAIORES DO ESTADO

A regido Oeste ja se firmou como zona de pecuaria. O esforgo e o
investimento de homens de viséo esta fazendo com que as barreiras
naturais da escassez de agua e da conseqliente limitagao das pastagens
sejam superadas. Qual o melhor gado para a regido Oeste? Quem sao
0s maiores pecuaristas oestanos? Veja nesta reporgagem.

Situada na regido semi-drida, em
terras sujeitas aos determinismos do
tempo, Mossord tem na escassez
de dgua o principal problema
para sua agricultura e pecudria.
No entanto, as faltas de chuvas
tém prejudicado mais o desenvolvi-
mento agricola que o da pecudria.
Na verdade esta ultima atividade
tem apresentado um notdvel cres-
cimento, com muitas fazendas pros-
perando e algumas partindo para
projetos mais arrojados. Existem até
criadores que ja utilizam regular-
mente as técnicas de inseminacio
artificial e outros que estido impor-
tando gado da Europa para expe-
riéncias genéticas.

Apesar de acharem que a regido
se adapta mais a pecudria do que
a agricultura, a maior parte dos
agropecuaristas da Zona Oeste se
sente intimidada pela inseguranga
do clima. O medo de ter o seu
gado prejudicado por falta d’dgua
ou pelas pastagens queimadas pelo
sol abrasador existe em quase todos
os criadores da regido. Do pequeno
ao grande, todos pensam estocar
pastagem em silos, em manter seus
campos de reservas irrigados com
pogcos e moto-bombas, em manter
as ragdes misturadas e especificas
para as €pocas mais secas sempre
ao alcance de seus vaqueiros, para
que o gado ndo venha sofrer.

Este tratamento é recompensa-
do pela boa qualidade do gado exis-
tente em Mossord, principal cidade
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da regido, gado que pode ser visto
recebendo constantemente prémios
nas exposicgoes realizadas no Estado.
Realmente, quer em Caicé, Nova
Cruz, Natal e principalmente em
Mossoré, os grandes criadores da
regido tém mostrado alguns exem-
plares bovinos que despertam -a
atencdo e que sempre levam pra
suas fazendas as tacas e fitas de
premiacao.

0S MAIORES — Os maiores
plantéis de gado da regido estdo

Dix-huit Rosado, além de
grande criador, realiza
experiéncias de melhoramento
genético do seu rebanho.

por conta de alguns criadores de
Mossord, com as maiores fazendas
se localizando nas imedia¢ées da
cidade. No entanto existem criado-
res de grande porte, como o indus-
trial Francisco Souto Filho, que tem
terras no Vale do Acu e que pode
figurar na relagdio dos majores do
Estado. Também no Alto Oeste exis-
tem pecuaristas como Nelson Beni-
cio Maia Filho e Walmir Targino
com uma considerdvel quantidade
de gado, quase todo de boa raca,
especialmente de gado leiteiro.

Em Mossord, a maijor criagio fica
por conta da MAISA — Mossoré
Agro-Industrial S/A — fazenda per-
tencente ao grupo liderado pelos
industriais Geraldo Rola e José
Nilson de S4. Na sua imensa pro-
priedade de 22 mil hectares, onde
cultivam a maior plantacdo nacional
de cajus do Pais, estes empresarios
possuem cerca de 4.200 cabegas de
gado, todas de raga, recebendo tra-
tamento e participando de exposi-
¢oes regionais, onde sempre tem ar-
rebatado prémios. A MAISA nio é
atingida pelo problema da seca pois
pratica sistematicamente a irrigacdo
de suas terras, gragas a perfuragdo
de S pogos tubulares que captam
dgua a mais de 1.000 metros de pro-
fundidade.

Quem também pertence a rela-
¢do dos maijores criadores da regido
é o médico Antdénio de Medeiros
Gastdo, que tem opinido firmada,
achando ser bem melhor para o futu-
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ro da regido o desenvolvimento da
pecudria, pois feita com técnicas mo-
dernas se tornaria uma atividade
rentavel, com possibilidades de
manter o homem trabalhando duran-
te todo o ano e produzindo para o
consumo regional.

UMA RACA PARA O OESTE —
Acredita Anténio Gastao — proprie-
tirio de aproximadamente 1.400
cabegas de gado entre o Gir puro,
para controle leiteiro, € o misturado
de Zebu com Neclore — que o mais
importante é o criador se aperfei-
¢oar, partindo do pressuposto im-
portante que o melhor gado para a
regido é o Zebu, gado que primeiro
deve interessar. Desta maneira,
Gastio nio acredita muito na possi-
bilidade de adaptagao de gado euro-
peu, preferindo esperar para ver
resultados concretos.

Para desenvolver seus projetos
e para ndo sofrer o problema da
queima das pastagens durante a fa-
se intermedidria, o proprietdrio das
fazendas Passagem de Oiticica e Rio
Angicos, vem desenvolvendo um
programa de plantio de determina-
das espécies de capim, como 0 Pan-
gola, Buftel e Estrela da Africa, este
dltimo um capim proveniente daque-
le Continente e que tem demons-
trado excelentes resultados, em
termos de resisténcia. Também o
sorgo vem sendo cultivado, apare-
cendo como a planta ideal para a
entre-safra, melhor que o milho que
sofre muito com o problema da dimi-
nuigdo dos indices pluviométricos.

Enquanto Gastdo ndo se entu-
siasma pela criacao de gado euro-
peu, outro criador importante de
Mossord, ex-prefeito e ex-senador
Dix-huit Rosado vem desenvolvendo
em sua fazenda ‘‘Terras D’EsperarT—
¢a' uma experiéncia das mais vali-
das, trazendo, para tanto, algumas
dezenas de cabegas de gado leiteiro
da 1lha de Guernsey (Inglaterra),
que, segundo ele, vem s¢ adaptando
muito bem a regido. No momento,
Dix-huit j4 estd iniciando o cruza-
mento dessa raga europ€ia com ani-
mais de outras racas, 4 procura de
um gado de melhor porte e ainda
mais resistente as condigdes do
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Porcino Costa acredita mais nas
racas zebuinas, que resistem
melior a seca.

Nordeste semi-arido.

Afora este gado especial, Dix-
huit Rosado mantém em suas terras
cerca de 1.200 cabegas de gado para
corte.

PROTECAO CONTRA A SECA
— Com a preocupagio natural de
se proteger contra os rigores da
seca e manter seu gado com o mes-
mo peso, € que Porcino Costa, outro
dos maiores criadores da Zona Oeste
do Estado, vem implantando bom-
bas e motores na sua fazenda, para
contar com agua suficiente. Porcino,

que também nao acredita muito no
gado europeu, prefere as ragas de
origens zcbuinas como, por exem-
plo, a Nelore ¢ a Indubrasil. Em sua
tazenda, mantém cerca de 1.000 ca-
begas, contando entre clas com al-
guns cxemplares mesticos de
Schwyz com Zebu.

Para Porcino Costa, as ajudas
oficiais existentes sdo boas. Mas os
juros cobrados pelos bancos ainda
sao muito altos e prejudicam o cria-
dor, que permancce o ano todo preo-
cupado com as possibilidades de no
fim do ano sofrer prejuizos.

No momento, ele estd desenvol-
vendo um intenso programa de in-
seminacdo artificial em sua fazenda,
trazendo o sémen de Pernambuco.
No entanto, em pouco tempo espe-
ra estar com um banco de s€émen em
Mossord, o que vai facilitar a comer-
cializa¢ao e a melhoria genética dos
plantéis da regido.

Existem outros criadores impor-
tantes em Mossord, como o governa-
dor Tarcisio Maia, que na sua fazen-
da Sao Joao tem um dos plantéis
mais selecionados da Zona Oeste,
com ccrca de 800 cabegas.

Também devem ser citados entre
os grandes criadores os irmdos
Amauri e José Fernandes de Quei-
roz, Paulo Fernandes e o industrial
Fernando Rosado, todos se aproxi-
mando das 1.000 cabecas.

LIVRARIA INDEPENDENCIA

R. Idalino de Oliveira, S/N — Térreo do Aboli¢do Palace Hotel. Fone: 321-8985 — Mossor6-RN.
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A Cultura Também
Liberta.

Foram Homens de
Cultura que Liber-
taram os Escravos.

LIVRARIA DO ESTUDANTE

R. Cel. Gurgel, 55 — Mossoro-RN.
LIVROS — MATERIAL ESCOLAR — MATERIAL DE ESCRITORIO.
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MOVEIS SILUAR

PRODUTOS QUE ELEVAM
O NOME DE MOSSORO

A Industria de Mdveis Silvan S/ A é um dos empreendimentos que mais
contribuem para exportar uma boa imagem de Mossord. Os produtos
da Silvan ja sdo encontrados nas melhores lojas de artigos domésticos
de Sao Paulo ou do Rio, sempre com uma qualidade impecavel e com
caracteristicas que poucos fabricantes nacionais possuem. Exemplo
tipico da coragem e da inteligéncia mossoroenses, esta fabrica que no
inicio era apenas uma marcenaria produz hoje 1.800 pegas de mobiliario

por meés.

ey

Ocupando uma 4rea construida de 5.200 metros quadrados, a
Industria de Méveis Silvan dad empregos a 108 pessoas.

Cem cruzeiros. Este era todo o
capital de instalagio da firma de
Silvio Mendes de Souza. O ano era
o de 1956, més de julho, e Silvio
comegava a receber na sua marcena-
ria encomendas de méveis residen-
ciais. As encomendas eram atendi-
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das com presteza € os méveis fabri-
cados por ele passavam a ser quase
a obrigatoriedade das residéncias
mossoroenses. Mas, era preciso que
a pequena inddstria que se inicia-
va crescesse, para que pudesse
atender a todas as encomendas que

recebia. Assim, no ano de 1964,
Mossoré ganhava sua inddstria de
moveis. Ji naquela época trazia a
marca que iria se expandir por todo
o Brasil, como sinénimo de artigos
de boa qualidade em méveis resi-
denciais e para escritério.

RN/ECONOMICO — Setembro/78
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Hoje a empresa, que recebeu in-
centivos fiscais da SUDENE e que ja
tem seu projeto totalmente implan-
tado, tem um capital de giro que
se aproxima da casa de Cr$...
13.000.000,00, com um capital social
da ordem de Cr$ 9.602.326,00, sem
sombra de dividas uma das maiores
empresas de Mossoré € a maior
fabricante de méveis do Estado.

PARA A SAO PAULO — De
acordo com o diretor-presidente, Sil-
vio Mendes Junior, que desde 1964
trabalha junto com o seu pai e funda-
dor da empresa, Silvio Mendes de
Souza, a atual produgio da Industria
de Maveis Silvan S/A atinge a uma
média de 1.800 pegas mensais, que
proporcionam um faturamento de
mais de Cr$ 1.300.000,00 por més,
com toda a produgio praticamente
vendida. Disse ainda o diretor-pre-
sidente que a maior parte destes
artigos sio exportados para outros
Estados brasileiros, ja que no Rio
Grande do Norte ficam pouco mais
de 15 por cento da produgdo. No
entanto a coisa ja foi pior e 0s méveis
que eram vendidos para quase todo
0 Brasil, ou melhor, para a faixa
compreendida entre o Pard e Sao
Paulo, ndo conseguia vaga no mer-
cado do seu préprio Estado.

Muitas foram as dificuldades en-
frentadas. Mas hoje as maiores lojas
do Rio Grande do Norte, como A
Sertaneja, Galeria Olimpio, Casa
Régio, e outras estio entre as
casas revendedoras dos méveis Sil-
van e todas, como também os clien-
tes e compradores elogiam o bom
acabamento, a auséncia total de
Pregos, com todos oOs encaixes
feitos com presilhas ou parafusos,
due garantem também uma maior
durabilidade.

Se ja deixa grandes rendimentos
Para o Estado (o ano passado pagou
quase Cr$ 600 mil de ICM), tam-
bém promove o parque comercial
das regises Norte/Nordeste, ja que

por cento do material utilizado na
fabricagigo ¢ proveniente destas
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Silvio Mendes de Souza, o criador da industria, embora
aposentado, continua participando de todas as decisées,
principalmente na parte técnica.

regides, principalmente do Mara-
nhdo e do Pari. Os 10 por cento
origindrios do Sul do Pais, ficam por
conta de vernizes e ferragens.

MOVEIS ESPECIAIS — Mas, se
a grande produg¢io € de mdéveis
residenciais, os mdveis especiais e
as instalagdes de grandes prédios
publicos sempre fizeram parte do
movimento da Indistria de Mdveis
Silvan S/A, tanto assim que diversas
agéncias do Banco do Estado do
Rio Grande do Norte foram mobilia-
das e montadas com estes movelis,
principalmente durante o Goerno do
Monsenhor Walfredo Gurgel, que
exigia a qualidade Silvan como uma

forma de prestigiar um empreendi-
mento local.

Também no Banco do Nordeste
do Brasil, os méveis produzidos em
Mossoré tém preferéncia, constando
a inddstria entre os seus principais
fornecedores. Agéncias novas e de
grande beleza, como as de Fortale-
za, Limoeird do Norte, Monte
Azul e Pirapora, no Estado de Minas
Gerais, além da prdpria agéncia de
Mossoré, foram totalmente mobilia-
das com artigos produzidos em linha
industrial, mas com o mesmo cuida-
do dos tempos em que Silvio Men-
des de Souza possuia uma pequena
marcenaria, instalada com aquele
capital inicial de cem cruzeiros.
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Silvio Mendes Junior preside a empresa e a faz crescer. Na foto,
ele aponta para os pontos do Pais onde os méveis Silvan s&o
negociados.

FABRICA CONCLUIDA — Utili-
zando recursos do FINOR e também
investindo os seus proprios recur-
sos, a Indidstria de Modveis Silvan
S/A, ja concluiu a ampliagido da sua

fibrica, muito bem instalada na
avenida Presidente Dutra, 960, em
Mossoré, num prédio com 5.200
metros quadrados de drea construi-
da e num terreno de 20 mil metros.

A Silvan tinha suas previsées de
custo do projeto de ampliagdo orga-
das em Cr$ 3.600.000,00. Porém,
no final, terminou custando cerca
de Cr$ 6 milhdes. Ainda assim,
este investimento deixou a sua dire-
¢do trangiiila, pois todas as metas
de atendimento do seu atual merca-
do foram absolutamente atingidas.

Porém, se ndo pensa de imedia-
to em aumentar o espago fisico, a
direcdo da Indistria de Méveis Sil-
van S/A nio se descuida em termos
de maquinaria e, sempre que toma
conhecimento de algo mais moder-
no, trata de adquirir, no sentido de
melhorar cada vez mais a qualidade
dos seus ja famosos produtos. En-
quanto isto, os seus 108 empregados
e mais seus quatro diretores, ficam
a cada dia mais convencidos da via-
bilidade da iniciativa pioneira de
Silvio Mendes de Souza, quando ha
vinte e dois anos, instalava sua pe-
quena marcenaria, que seria a célu-
la manter desta florescente indistria
potiguar.

¢~ A ESQUIRA 00 BOM AGRICULIOR

* FORRAGEIRAS
NOGUEIRA

* TRATORES
AGRALE

* MOTORES
DIESEL
YANMAR

AGROTEC — IMPLEMENTOS AGRICOLAS

Rua Cel. Vicente Saboia, 67. Fone: 321.4078 - Mossor6-RN.
- - e
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UM EPISODIO ECONOMICO,

UM SONHO IRREALIZADO

De quando em vez, uns golpes desleais pdem por terra as melhores
esperangas dos mossoroenses. Um desses golpes, que deixou feridas que
até hoje continuam abertas, foi o da instalagido de uma fabrica de cimento

no Municipio, ha coisas de uns dez anos atras. O empreendimento

ndo ajuda em nada a economia da regiao e até serve de em pecilho a
chegada de outros grupos do ramo para explorar as reservas inesgotaveis

Nas incertezas de Mossord, ao
longo de sua inquieta histéria eco-
némica, hd um episddio que deixou
uma ligio amarga. No inicio desta
década as noticias de que um pode-
roso grupo ia implantar uma fabri-
ca de cimento no municipio provo-

de calcareo ali existentes.

cou uma estimulante onda de eufo-
ria. Na eterna peniria de empre-
gos havia motivo para animagdo. Di-
zia-se que o grupo e o seu proje-
to — a Itapetinga Agro-Indus-
trial — iriam representar novos mar-
cos na vida econdmica municipal,

Os mais sensatos, se nio iam a tan-
to, na profusio de otimistas prog-

nésticos, reconheciam as possibili-
dades de beneficios. Tanto que se

dispuseram a aplicar suas econo-
mias na compra de agdes.

Na foto antiga, a lembranga de quando a fabrica estava sendo
construida. Ela representava novas esperancas para a cidade,

RN/ECONOMICO — Setembro/78

esperangas que se frustraram.
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“Fu mesmo — declarou a
RN-ECONOMICO um hoje frustrado
aplicador — cheguei a comprar oi-

to mil cruzeiros em agoes, que
integralizei, logo depois, total-
mente’’.

Nem os sonhos nem as agdes
renderam dividendos. O mesmo
aplicador queixa-se:

‘‘Se eu tivesse aplicado esse
dinheiro em caderneta de poupanga
teria tido grande vantagem. Pois as
agées até hoje ndo me renderam
absolutamente nada. E o que € pior:
escrevi inimeras cartas a empresa
e ndo recebi qualquer explicagdo,
uma satisfagdo ao menos. Pior foi

a situagdo de outras pessoas que
chegaram até a aplicar dez e 15 mil
cruzeiros, na época uma soma apre-
cidvel. E igualmente ndo tiveram
nem lucro nem explicagées’".

E ndo é s6. A nova indistria
nio criou, sequer, oS novos empre-
gos sonhados. Era excessivamente
mecanizada em todas as operagbes
e o maior contingente de emprega-
dos foi no escritorio. O prejuizo, po-
rém, foi além da descrenga: a indus-
tria conseguiu, por forca da Lei
01/70, de 21 de fevereiro de 1970,
isengdo integral de quaisquer impos-
tos ou taxas, especificando o artigo
1°: ‘“‘isencdo total de quaisquer
impostos e taxas, atualmente exis-
tentes, e/ou que venham posterior-
mente a ser criados, diretamente ar-
recadados pela Prefeitura Munici-
pal ou por delegagdo .

Se a empresa ndo realizou os
sonhos dos mossoroenses avidos por
emprego e oportunidades, foi efi-
ciente e meticulosa no aproveita-
mento das vantagens concedidas.

Assim, ao adquirir um imdvel para
uso de sua diretoria — comprado a

Cid Salem Duarte —, a ltapetinga
enviou um oficio & Secretaria de
Financas lembrando a imunidade e,
conseqiientemente, escapou até ao
pagamento da irrisdria taxa de lixo.

Uma conseqiiéncia ainda mais
desagradavel foi o fato de Mossoré
ter perdido outras indistrias do
mesmo ramo que niao puderam
adquirir as condigdes de competi
¢do, face as vantagens obtidas ini-
cialmente pela Itapetinga, vanta-
gens estas que hoje, de acordo com
a Constitui¢io Federal, ji nio po-
dem ser concedidas a nenhuma em-
presa em nenhum ponto do territd-
rio brasileiro.

Nio € a toa que, na sua lingua-
gem sem arrodeios, 0 povo mosso-
roense comenta sobre a fibrica de
cimento:

“Em Mossord, ela sé deixa o
buraco e as nuvens de poeira’’.

LIBERDADE E PROGRESSO

Associamo-nos ds comemoragdes da histérica data de 30
de setembro, em que o0 povo mossoroense relembra o

gesto de grandeza dos seus antepassados que, antes da
Lei Aurea, institurram nesta terra o fim da escravidao.

PLASMOL

Plasticos de Mossoro Ltda.

Rua Jodo Cordeiro, 19 — Fones: 321-5065 e 321-5052

Mossord: RN
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J. VIELO

CORAGEM E PERSISTENCIA PARA
CONSTRUIR UMA GRANDE EMPRESA

Uma empresa mossoroense esta exportando este ano cerca de 3,5
milhées de dolares de cera e mel de abelha, e de cera de carnauba,
para inumeros paises do mundo. Trata-se da empresa J. Melo Comeércio
Industria Exportagdo Ltda., criada em 1973 pelo ex-bancario Jo&o
Melo de Oliveira, que naquele ano renunciava aos seus 0ito
anos de carreira no Banco do Brasil para iniciar um negécio em
que poucos acreditavam: a apicultura. Ele venceu o desafio e agora
é dirigente de um empreendimento que ja fatura Cr$ 80 milhGes por
ano. Veja nesta reportagem a sua histdria.

Uma decisio dificil, mas uma de-
cisdo que alterou a maneira de viver
de muitos e trouxe novas perspec-
tivas e possibilidades econdmicas
para a exploragio da cera de car-
naiba, cera de abelha e mel de abe-
lha, abrindo um novo € promissor
mercado de trabalho no Rio Grande
do Norte. A dificil decisdo foi a que
tomou o funcionirio do Banco do
Brasil Joio Melo de Oliveira, que
abandonou seus oito anos de carret-
ra banciria, para se dedicar a produ-
¢io de ceras e mel, iniciando uma
atividade comercial e industrial que,
muito em breve, iria dar frutos para
ele e para a regido.

Na verdade, quando comegou,
em 1973, poucos acreditavam que
Joio Melo estivesse realizando um
bom negdcio. Deixar um emprego
certo e garantido no Banco do Bra-
sil, para se aventurar num comercio
nio muito conhecido, seria antes
de tudo uma temeridade. Mas Joao
acreditava em seus conhecimentos,
na capacidade de produgdo € na
existéncia de bom mercado para es-
tes artigos. Tinha consciéncia e fe,
sabendo que as condigoes lhes se-
riam favordveis.

Depois de cinco anos de ativida-
de, o pequeno comércio de exporta-
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Mais de 1 milhdo e 300 mil litros de mel de abelha ja foram
exportados este ano por J. Melo.

¢do de cera e mel de abelhas, e de
cera de carnaiba mostra seus resul-
tados, com a empresa J. Melo Co-
mércio Inddstria Exportagdo Limita-
da atingindo um faturamento anual
de Cr$ 80.000.000,00 ¢ com um
capital registrado de Cr$ 15 milhdes.

CERA PARA O MUNDO — A
histéria de J. Melo Comércio Indus-
tria Exportagdo Ltda., comegou em
1963, quando em Aracati, cidade
cearense vizinha de Mossoré, um
funciondrio do Banco do Brasil
adquiria de um padre algumas col-
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méias. Era uma diversdo que o mes-
mo procurava. Pouco a pouco foi
se entregando ao trato com as abe-
lhas, admirando o trabalho delas e,
quem sabe, tirando dali ensinamen-
tos iteis sobre a importincia do
trabalho, da paciéncia e da persis-
téncia.

Os seus cortigos iam aumentando
na medida em que se consolidava a
sua idéia de se estabelecer por conta
propria, criando uma empresa para
produzir e vender mel e ceras.

De repente, surgiu a sua trans-
feréncia para a cidade de Mossord.
Mesmo assim, ocorreu a continuida-
de das experiéncias e, finalmente, a
vontade de passar a usar seu conhe-
cimento sobre as abelhas em sua
prépria empresa. Joio Melo de Oli-
veira juntou um capital de Cr§...
50.000,00, juntou seus conhecimen-
tos sobre o Banco do Brasil, teve a
necessdria paciéncia para vencer as
barreiras burocrdticas, vencer a bar-
reira dos que niao acreditavam no
empreendimento; e armado de tudo
isto partiu para a luta. Conseguiu
as liberagbes da CACEX,. os incen-
tivos para exportagdes e foi em
frente. No primeiro més, a certeza: o
negdcio era compensador. Tao com-
pensador, que logo no més seguin-
te o capital social da firma seria ele-
vado para Cr$ 250.000,00.

Hoje, o desejo e a confianga de
Jodo Melo de Oliveira estao realiza-
dos, ou em fase de concretizagio.
Quase todos os paises do mundo re-
cebem o mel e as ceras produzidas
e refinadas em Mossord, com estes
produtos fazendo parte da nossa
pauta de exportagbes e tornando-se
fator importante de melhoria para as
condigdes econdmicas brasileiras.

TRABALHANDO EM SILENCIO
— Apesar de empregar, atualmente,
68 pessoas e ter um faturamento
anual em torno de Cr$ 80.000.000,00
a firma de Joao Melo de Oliveira
continua primando pela discrigio.
Dificilmente € citada e seriam pou-
cos os que, se perguntados, sabe-
riam falar algo sobre ela, lembran-
do sua localizagao ou seu ramo de
atividades. Nem mesmo as colunas
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Elevando o seu faturamento a cada ano, J. Melo Industria
Comeércio Exportagdo comega a investir em outros produtos
daregido.

dos jornais se referem as ativida-
des empresariais desenvolvidas
naquele casardo da avenida Alberto
Maranhio, em Mossoro.

Mas, enquanto poucos falam ou
sabem, Joio Melo de Oliveira de-
senvolve um trabalho sério e impor-
tante, num siléncio que se aproxima
dos preceitos mineiros. Hoje a sua
empresa ocupa sete mil metros
quadrados de drea coberta, onde
as mdquinas trabalham na selegio,
refino e preparagio de um material
que pode ser vendido tanto para os
Estados Unidos, como para a India
ou qualquer outro pais do mundo,
sempre com a melhor qualidade.
A matéria-prima que garante, gra-
¢as ao trabalho de colheita, empre-
gos indiretos a cerca de 250 pessoas,
pode vir dos campos de Mossoré.
Mas pode ser origindria de qualquer
Estado nordestino, ji que da Bahia
até ao Piaui todos fornecem mel e
cera, material que a inddstria utili-
za e que representam, em 1977, um
total de 1.322.020 quilos de mel ex-
portados, que deixaram para os
cofres brasileiros a importancia de
1.612.207,75 ddlares, e que devem
deixar até o final deste ano cerca de
3,5 milhdes de ddlares.

Jodo Melo acreditou num
negdcio em que poucos
confiavam.

TAMBEM A CASTANHA —
Mas, se o crescimento da produ-
¢do industrial e da comercializa-
¢do das ceras de carnaiiba e de abe-
lha, além do mel, ji garantia um
movimento importante para a em-
presa, bem como um patrimdnio li-
quido da ordem de Cr$ 18 milhdes, o
industrial Joao Melo de Oliveira re-
solveu investir em outro produto
da regido, partindo para a instala-
¢do de uma inddstria de beneficia-
mento de castanha de caju.

A nova indidstria fica localizada
em frente as atuais instalagbes de
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Os importadores estrangeiros frequentemente chegam a
Mossoré para conhecer a industria.

QUADRO DAS EXPORTACOES NO ANO DE 1977

Produtos Quantidade Valor em délares | Valor em cruzeiros
Farinha de Mandioca | 150.000 kls 60.000,00 712.050,00
Cera de Abelha 105.000 kls 449.495,75 6.104.284,54
Mel de Abelha 597.993 kis 417.452,84 5.785.059,06
Cera de Carnaiba 474.036 kls 685.259,16 08.937.406,83

TOTAL 1.322.029kls 1.612.207,75 21.538.800,43

As vendas no mercado interno alcangaram cerca de 40% dos totais acima.

VENDAS EFETUADAS NO PERIODO DE JANEIRO A AGOSTO DE 1978

Produtos Quantidade Valor em délares

i 578.018 kls 836.249.67

Cera de Carnatiba ,

C:r: d: Abelha 125.000 kls 561.326,71

Mel de Abelha 1.333.748 kls 990.574,85

Total 2.388.151,23*
* Equivalentes a Cr$ 38.462.745,56.
OBS. — Estes nimeros deverdo sofrer um grande aumento, em virtude de

haver evolugdo no volume de exportagdes nos meses de setembro, outubro,

novembro e dezembro.

J. Melo Comércio Indistria Exporta-
¢io Ltda., num velho prédio onde
antes funcionava a fabrica de leo de
Antdnio Ferreira Néo & Cia. e que
estava fechado hd bastante tempo.
O prédio, que estd em reformas
e praticamente concluido, tem 5.300
metros quadrados de drea coberta.
Nesta 4rea estdo sendo instaladas as
maquinas de corte e selecionamento
das castanhas de caju, que vao, se-
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gundo Joio Melo de Oliveira, ofe-
recer empregos imediatos para 200
pessoas, sendo que 190 mulheres,
o que serd uma grande ajuda ao
mercado de trabalho nao especia-
lizado de Mossord,” que vive em
constante deficit.

Com estes operdrios € as maqui-
nas modernas ali instaladas, 10
mil quilos de castanhas serao bene-

ficiados diariamente, podendo esta
quantidade ser aumentada em cerca
de 50 por cento, tao logo as funcio-
narias adquiram a pratica necessa-
ria, pois todas as que irio ser re-
crutadas sao iniciantes, exigindo,
exigindo, inclusive, um treinamento
por parte da empresa que para tan-
to vai trazer alguns profissionais
mais experientes de fibricas exis-
tentes no Ceara.

Para a execugido deste projeto,
onde a matéria-prima a ser utilizada
sera toda das plantagdes do Rio
Grande do Norte e de alguns muni-
cipios do Ceara, ja existem mais de
100 toneladas de castanha estoca-
das, com a empresa mantendo con-
tactos e acertos para adquirir toda a
castanha necessdria. Também ja
esta nos planejamentos de Jodo Me-
lo de Oliveira o aproveitamento total
do caju, com a introdugdo de novas
linhas industriais, onde se fard
o aproveitamento do suco e da pol-
pa, esta sendo transformada em
doce.

Como preparagdo para a induds-
tria de beneficiamento de castanhas
J. Melo Comércio Indistria Expor-
tacao Ltda. jo tem cerca de trinta
mil pés de caju plantados em suas
fazendas Flamengo e Mata Fresca,
onde os 7.500 hectares de terra po-
dem receber até mais de 100 mil
cajueiros.

Construindo tudo isto sem incen-
tivos fiscais, sem participacdo de
grupos econdémicos ou qualquer
outro apoio, o cearense Jodo Melo
de Oliveira, nascido em Aracati,
formado pela Faculdade de Econo-
mia da Fundagio Universidade Re-
gional do Rio Grande do Norte,
mostra que estava certo quando
tomou a decisao de deixar o Banco
do Brasil e iniciar seu trabalho com
as abelhas. Aos 38 anos, muitas
idéias e capacidade de trabalho,
tudo faz crer que ele executara
novos projetos, cada vez mais
trazendo riquezas para o Rio Gran-
de do Norte. Pena que o porto de
Areia Branca e o de Natal nao ofere-
cam condigdes € os séus produtos
tenham de ser exportados pelo
Ceara.
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A POLITICA QUE AJUDA
TAMBEM PODE ATRAPALHAR

Dizem os cronistas especializados que em Mossoro a politica comanda de
modo inexoravel todas as relagdes sociais. O povo respira, come e bebe
falando de politica. Se, por um lado, isso ajuda a sustentar liderancas que
inegavelmente ajudam a cidade a crescer, por outro cria para o poder
publico certos problemas. Agora mesmo, a autoridade arrecadadora da
Prefeitura de Mossoro se queixa de que o paternalismo politico impede a
evolugao da receita municipal.

A politica, que tantos beneficios
tem trazido para Mossoré — parte
do seu complexo universitdario, por
exemplo, se deve a4 agdo de alguns
politicos — tem sido, paradoxal-
mente, um dos principais obsticu-
los para que o municipio possa ex-
trair mais do seu sistema de arreca-
dacio. Mais apropriadamente, o
paternalismo politico, na expressao
do secretdrio de Finangas da Pre-
feitura, Onaci Carneiro Vaz. “‘por-
que — explica ele — a mentalidade
paternalista faz com que certas
pessoas se recusem a pagar impos-
tos, entendendo ndo terem essa
obrigagdo’’.

Acredita, porém, Onaci Carnei-
ro que aos poucos esse tipo de ra-
ciocinio tende a desaparecer e, jd
agora, vé bons sintomas de sua
diminuicio. Bons, é certo, mas bem
ineficientes, conforme se pode dedu-
zir pelo seguinte exemplo, forneci-
do pelo préprio secretdrio de Finan-
cas: Mossord tem oito mil lotes de
terrenos € 26 mil prédios que, se
rendessem em taxas pelo menos a
média do que é estipulado pelo
Ministério da Fazenda através do
Projeto Ciata, renderiam para os
cofres municipais nada menos do
que Cr$ 17,6 milhdes por ano. No
entanto, a realidade atual da arreca-

dacdo dessas taxas se situa nos li- O secretario de Finangas da Prefeitura, Onaci Carneiro Vaz
mites de Cr$ 2,8 milhges. explica porque a politica prejudica o sistema de arrecadagao
Mossoré tem um cadastro imobi- municipal.

lidrio razoavelmente atualizado em
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nimeros, mas nido em valores. E
quando a Prefeitura comega a agir
dentro de uma mentalidade pragma-
tica, dentro da realidade ou adotan-
do métodos empresariais — verifi-
ca-se a reagdo dos grupos acostuma-
dos com o permanente estado de to-
lerdncia, que € conseqii€éncia do pa-
ternalismo politico.

Mesmo assim a Prefeitura do
municipio estd conseguindo, pelo
menos, manter o pagamento de
suas obrigagdes em dia — especial-
mente do funcionalismo — embora
carente de estrutura econdmica. Seu
comércio é pequeno, a industrializa-
¢do limita-se praticamente ao bene-
ficiamento do algodao, do sal e tem
seu ponto mais expressivo na
fibrica de confec¢oes Guararapes,
que emprega em torno de 800 pes-
soas e é '‘q nossa salvagdo ', segun-
do Onaci Carneiro. As maiores fon-
tes de emprego sdo os organismos
publicos — do municipio, do Esta-
do ¢ da Unido — e sé a Prefeitura

tem um quadro de pessoal composto
por 1.585 funcionarios, sendo a
maioria contratada pelo regime da
CLT. S6 com o seu funcionalismo,
a municipalidade mossoroense dis-
pendeu, em setembro
Cr$ 1.816.847,37.

O orcamento do municipio em
1978 ¢ de Cr$ 59.819.580,00 e, para
79, a estimativa é de 84 milhdes e
500 mil cruzeiros, prevendo-se um
ligeiro superavit.

As fontes de receita sdo a arre-
cadagdo prépria — Imposto Predial
(o IPTU), ISS e taxas diver-
sas —, além da chamada receita
transferida, que é o ICM, o Fundo
de Participagdo, Imposto Unico So-
bre Minerais (o sal, principalmen-
te), o Fundo Rodovidrio Nacional e
outras pequenas transferéncias.

ultimo,

PROBLEMA DE CONSCIENTI-
ZACAO — Onaci Carneiro tem mui-
ta esperanga na conscientizagio do
contribuinte. Acha que, conscienti-

zado, ele se convencera da necessi-
dade de pagar mais do que taxas
simbdlicas a titulo de imposto.

“E para isso — argumenta
ele — o préprio Governo tem de dar
exemplo, aplicando corretamente
seu dinheiro em obras piiblicas de
utilidade. Com isso o povo vai apren-
dendo’'.

Nessas circunstancias, com pou-
cas indudstrias e pouco comércio,
com um solo pobre e seco, Mosso-
ré vive as voltas com o angustian-
te problema do subemprego.

“E terrivel para um pai de fami-
lia ver o seu filho formado e ndo ter
onde trabalhar. E o que acontece
freqiientemente, pois em Mossord
sdo formados anualmente cerca de
500 a 600 jovens sem a existéncia de
um mercado de trabalho capaz de
absorver essa mdo-de-obra. E um
problema que preocupa muito a ad-
ministragdio’’ — afirmou o secre-
tario de Finangas.

INAVONA E FIAT MAIS PERTO
DE VOCE

rizado FIAT de Natal.

nais.

parte do negodcio.

VOCE.

NAVONA, enquanto constréi suas
instalagfes definitivas, esta aten- |
dendo ja com O padrao FIAT, em Q
uma loja bem no centro da cidade e |
em uma oficina autorizada pela fa-

brica, com a garantia de pegas origi-

NAVONA tem financiamento direto
e recebe 0 seu carro usado como

NAVONAE FIAT MAIS PERTO DE

Vocé ja tem o Carro do Ano, pelo
preco de fabrica e com todas as |
garantias, no seu revendedor auto-

O PADRAO FIAT SOMENTE NO SEU REVENDEDOR AUTORIZADO

NA\VONA Concessiondrio FIAT — Rua Ulisses Caldas, 120/122 - Natal
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O MOSSOROENSE“ — O INVIAVEL QUE

CIRCULA HA 106 ANOS

Mossoré possui o jornal mais antigo do Rio Grande do Norte. E
““O Mossoroense’’, com 106 anos de circulagido e muitos servigos
prestados a comunidade. Lutando contra um sem nimero de fatores nada
favoraveis, o seu atual diretor, jornalista Dorian Jorge Freire, fala
de como é duro manter o jornal vivo.

A histéria do jornal ‘O Mosso-
roense’’ € bastante parecida com a
de Mossord. Dizem que ele € invid-
vel, mas ele existe. E mais: € o
mais velho jornal do Rio Grande do
Norte, com nada menos de 106 anos
de existéncia — foi fundado em
1872. Alias, ‘'O Mossoroense’’ tor-
nou vidvel, a mais absurda das
inviabilidades: uniu, acionariamen-
te, as mais antaglnicas correntes
politicas do Rio Grande do Norte. Ou
seja: tém agbes do jornal os Rosa-
dos, o atual governador Tarcisio
Maia, o ex-governador Aluizio Al-
ves, o ex-prefeito de Natal, Agnelo
Alves, o atual senador Jessé Freire,
faltando apenas o candidato ao Se-
nado, na dissidéncia do MDB, em-
presdrio Radir Pereira — nido por
recusa e sim por falta de oportunida-
de. Esse ecumenismo aciondrio foi
possivel num momento dos mais
dificeis na vida do jornal, que foi
fundado por Jeremias da Rocha
Nogueira, passou 103 anos sob o
controle da familia Escdssia subsis-
tindo até chegar a um impasse
financeiro e técnico que sé foi su-
perado com a transferéncia para ou-
tro grupo, mobilizado pelo jornalista
Dorian Jorge Freire, atualmente seu
diretor e editor. Com velhas mdqui-
nas pelo processo grafico tradicio-
nal, o jornal teve de passar para o
processo ‘‘off-set’’, o que s6 foi pos-
sivel com a injecdo de dinheiro con-
seguida gracas aos novos acionis-
tas — parte deles pela primeira
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vez unidos num projeto. Unido, na-
turalmente, circunstancial e aciden-
tal. Tudo para que uma das tradi-
¢des mais caras de Mossoré nao
desaparecesse.

MAIS INVIABILIDADES —
Dentro do seu cartel de inviabilida-
des — numa reproducdo em doses
microscépicas do macrocosmo que é
Mossoré — ‘O Mossoroense’’, atra-
vés de sua coluna social, repartiu
equanimente homenagens a todas
as personalidades politicas diver-
gentes. Repartiu as distingdes e
pretende ter todos reunidos numa
festa que vai promover.

De resto, ‘O Mossoroense’ §é
todo abertura politica, segundo a
afirmacdo do seu experiente diretor,
o jornalista Dorian Jorge Freire.
Seu empenho €, inclusive, confor-
me garante, lutar para aparar to-
das as arestas € rivalidades
que — entende — tanto prejudicam
a vida de Mossord. Tem manifes-
tado essa sua opinido em artigos e
se orgulha em afirmar que tem
conseguido o mdximo de indepen-
déncia do jornal, em termos de posi-
¢oes. E confessa:

“E inegdvel que os maiores
acionistas sdo os Rosados. No entan-
to, posso garantir que ndo recebo
imposigées. Claro, aqui e ali hd o
caso de uma solicitagdo. Mas nunca
em termos definitivos. 56 solicita-
¢Ges’’.

No momento, o jornal continua

em dificilima situa¢do econdémica.
Explica Dorian:

““Todo o dinheiro levantado pelos
novos acionistas foi empregado na
aquisigdo do equipamento de “‘off-
set'’. Mas esquecemos, num lamen-
tdvel erro de estratégia, que o equi-
pamento por si s6 ndo € suficiente.
O resultado é que a despesa opera-
cional quadruplicou, sem haver o
necessdrio retorno’’,

E o pior: o distribuidor do jornal
em Natal desistiu de vendé-lo nas
bancas da capital porque ele vem
saindo com atraso, justamente em
fungao das dificuldades surgidas
apos a implantacdo do novo proces-
so grafico.

Dorian € um desses mossoroen-
ses obstinados. Conhece as dificul-
dades enormes de sua terra. Mas
manifesta-se disposto a lutar por
ela “‘até quando Deus permitir’’.

UM DESTINO INVIAVEL — O
proprio destino de Dorian Jorge
Freire é aparentemente invidvel,
segundo ele revela com humor. Co-
mecou a trabalhar no ‘O Mosso-
roense’’ com 12 anos de idade, na
funcido de ajudante de impressao.

“'Na realidade — confessa — eu
apenas entregava ao impressor as
folhas de papel para que ele as
fosse colocando na mdquina, ao im-
primir o jornal''.

Em 1955, depois de casar-se exa-
tamente no Dia de Natal, decidiu
viajar para Sdo Paulo. Havia recebi-
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do um convite do jornalista Edmar
Morel para trabalhar no Rio de
Janeiro, mas terminou em Sdo Pau-
lo, na “‘Ultima Hora"', entao perten-
cente a Samuel Wainer. No dia 13
de janeiro de 1956 estava emprega-
do como repdrter auxiliar.

“Mas eu tive sorte — lembra
ele — e, naquele mesmo dia, con-
segui ser efetivado gragas a um
trabalho bom. Tinha ido cobrir a
inauguragdo do aeroporto de Congo-
nhas. Magrinho, nordestino, esta-
va num canto, quando ouvi uma
conversa entre dois homens. Regis-
trei tudo e, depois, fiz aquela maté-
ria extra que virou manchete. Tra-
tava-se, simplesmente, de um acerto
entre o entdo governador paulista,
Lucas Nogueira Garcez e 0 Sfuturo
governador da Guanabara, Negrdo
de Lima. Os dois acertavam detalhes
da campanha de Juscelino Kubits-
chek. Quem me efetivou foi Oscar
Pedroso Horta".

Na *‘Ultima Hora" paulista Do-
rian foi repdrter principal, chefe de
reportagem, secretdrio de redagdo e
editorialista. Mas a grande oportunt-
dade, gragas a ajuda do falectdo
jornalista pernambucano Jostmar
Moreira, surgiu com a coluna pro-
pria, ‘‘A Revista dos Jornais'’. Em
1962, quando um dos diretores do
jornal, Sérgio Lima, afastou-se,
Dorian e outros companheiros tam-
bém o seguiram. Foi organizar um
jornal chamado “Brasil Urgente'’,
que considera como O primeiro da
linha crista, hoje chamada de "pro-
gressista'’, a funcionar no Pais. O
jornal durou um ano. Depois. pas-
sou a trabalhar, com Josimar Moret-
ra, na sucursal do ‘‘Didrio Carioca’’,
em Sio Paulo. Em 1964, ela foi fe-
chada. Passou algum tempo desem-
pregado, apds a Revolugdo e teve
muita dificuldade de encontrar em-
prego. Lembra, com certa ama'lrgu-
ra, os dias dificeis. Mas suaviza o
tom das recordagdes ao menctonar
a ajuda que recebeu do pensador
catélico Alceu de Amoroso Lima.

“‘Essa ajuda chegou ao ponto de,
num certo dia, ele simplesmente
me perguntar de quanto eu precisa-
va para poder sobreviver'' — disse
Dorian.
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O jornaliste Dorian Jorge Freire trocou uma boa posi¢ao
na imprensa do sul para se dedicar ao jornalismo da provincia

Posteriormente retornou a **Ulti-
ma Hora'', juntamente com o
grupo de Sérgio Lima, que também
voltou para tentar salvar o jornal do
colapso final, em fungao da crise que
atravessou apds a Revolugdo de 64.
Os esforgos foram frustrados e o
jornalista mossoroense teve de pér
de novo a prova sua obstinagao. Lo-
go. passou a dirigir a Editora Sinal,
em Sio Paulo. Era um grupo forma-
do por uma espécie de cooperativa
de jovens, que encerrou as suas ati-
vidades na efervescéncia do movi-
mento de 1968. Foi entio que
surgiu a melhor oportunidade pro-
fissional de sua vida de jornalista,
ao ingressar na Editora Abril. Ini-
cialmente, ficou como redator da re-
vista ‘‘Escola’’ — que durou apenas
um ano. Entdo, passou para 0 Corpo
redacional da revista ‘‘Realidade’’,
editada pela Abril e hoje ja extinta.

“Em 1974 — lembra — consegul
realizar um dos meus grandes so-
nhos: me formei em Direito’".

Af entdo, diz, '‘fiz uma das coi-
sas mais loucas da minha vida.
Exatamente na i:poca do aumento

salarial, pedi demissdo e voltei com
todu a familia para Mossord'".

UM ENFARTE, UMA EMBOLIA
— No seu roteiro de inviabilidades,
Dorian teve um enfarte no dia em
que se concretizou a transferéncia
do controle do ‘O Mossoroense’’
para o heterogéneo grupo de acio-
nistas que ele reuniu. E, depois,
quando foi adquirir o novo equipa-
mento do jornal, sofreu uma embo-
lia cerebral, que deixou como seque-
la "‘a coisa pior para um jornalista,
que € a falta de agdo parcial em
dois dedos"".

“Alids, Cassiano Arruda disse
que toda vez que hd algum aconteci-
mento importante com ‘O Mosso-
roense’'' eu tenho um ataque’ —
afirma sorrindo.

No momento, Dorian Jorge Frei-
re tenta mais uma das inviabilida-
des de Mossord, que é a de conse-
guir a saude financeira do seu jor-
nal.

“‘Porque, como mossoroense, 0
que me apavora € a possibilidade de
um jornal com 106 anos fechar em
minhas mdos’".
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ESAM

A UNICA ESCOLA DE AGRONOMIA
DO BRASIL SEMI-ARIDO

Ha mais de 100 anos Mossoro sonhava possuir a sua Escola de
Agronomia. Hoje, ela é uma realidade. Contando com 500 alunos
procedentes de varios Estados e até mesmo do Exterior, elatem um
quadro de 86 docentes, 80% dos quais titulados a nivel

A Escola Superior de Agrono-
mia de Mossoré6 — ESAM, a tinica
localizada no Brasil semi-arido, €
o resuitado de um sonho de mais de
100 anos, anunciado por um suigo
e compartilhado por um grupo de
obstinados mossoroenses. O suigo
foi o empresario Ulrich Graf; os
seus primeiros companheiros de
ideal foram o coronel da Arma de
Artilharia Alipio Bandeira e o farma-
céutico Tércio Rosado Maia. Ulrich
desenvolveu as primeiras tentati-
vas para tornar Mossoré um centro
de pesquisas agropecudrias em
1876. Em 1913, por iniciativa de
Alipio Bandeira, e em 1917, numa
a¢io de Tércio Rosado, duas inci-
pientes experiéncias tiveram fim
na falta de apoio. O sonho foi rea-
tivado a partir de 1947. No dia
18 de abril de 1967, fruto de um
incansavel esfor¢o desenvolvido por
outro mossoroense, Jer6nimo Dix-
huit Rosado, entio na presidéncia
do hoje extinto Instituto Nacional de
Desenvolvimento Agrario, nascia,
afinal, a ESAM. Sua inauguracio
oficial ocorreu em 22 de dezem-
bro de 1967, com a presenga do
Presidente Costa e Silva.

Hoje, a Escola Superior de Agro-
nomia de Mossoré estd consolida-
da e desempenha o papel sonhado
pelos primeiros idealistas, formando
técnicos em agricultura a nivel su-
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de mestrado e PhD.

perior, além de qualificar mio-de-
obra especializada em cursos inten-
sivos e desenvolver uma série de
experiéncias importantes através
de projetos especiais.

OS PRIMEIROS MOMENTOS —
A criacdo e a construgio da ESAM
nio significaram exatamente a vi-
téria final. Esta fase foi superada
gracas ao trabalho de Dix-huit
Rosado, que carreou o0s recursos
através do INDA. Depois, com a
ESAM em pleno funcionamento,
surgiu a segunda etapa a ser venci-
da: a da sua federalizagdo. Coube a
Vingt-un Rosado lutar na esfera
federal para incluir a ESAM no cr-
camento da Repiblica. A situagio
financeira se agravava a nivel peri-
goso. Houve época em que o funcio-
nalismo ficou cinco meses sem rece-
ber saldrios. Vingt Rosado lutava
desesperadamente na Camara Fe-
deral, procurando sensibilizar e
convencer o Ministério da Educagao
a federalizar a escola. Até que a sua
determinagio venceu € as verbas
salvadoras surgiram, ja no Governo
Médici e no Ministério Jarbas Pas-
sarinho.

O sonho se tornara, em definiti-
vo, realidade irreversivel. A ESAM
estava pronta para cumprir a sua
missao.

A MISSAO EM ANDAMENTO
— Uma missdao que, de fato, vem
sendo cumprida. Atualmente, tendo
como diretor o professor Ari Pinhei-
ro Amorim, e apés um produtivo
periodo administrativo exercido por
um dos idealizadores, Vingt-un
Rosado, a ESAM continua na rota a
que se propos.

Atualmente, ela oferece trés
cursos superiores: um de Agronomia
e dois de tecnologia — Topografia e
Mecanizagao Agricola. O seu aluna-
do médio gira em torno de 500 estu-
dantes, que sao de varios Estados do
Nordeste, além 'de alguns do Sul
do Pais. Mas a maioria é do Rio
Grande do Norte. Nos dltimos exa-
mes vestibulares apareceram candi-
datos de varios Estados, sendo a
maioria da Paraiba e do Ceard. En-
tre seus alunos hd .14 estrangei-
ros — de El Salvador, Venezuela e
Guianas, principalmente — por for-
¢a de convénios mantidos através
do Itamarati. Paralelamente, anexo
a ESAM, funciona o Centro de Trei-
namento de Operadores de Maqui-
nas Agricolas. Trata-se de uma
escola para a formagio de tratoris-
tas, com turmas de 25 alunos e cur-
sos intensivos de oito semanas.

Esses cursos para tratoristas
preenchem uma das finalidades
dos que sonhavam com uma escola
do tipo da ESAM em Mossors.
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Conforme a explicagio do diretor
Ari Pinheiro Amorim, o seu princi-
pal objetivo ¢ formar mao-de-obra
capacitada a trabalhar com eficién-
cia em tratores, pois é grande a de-
ficiéncia na 4drea. O Centro, instala-
do com recursos do INCRA, estd
aparelhado com maquinaria pesada
(tratores de esteira), tratores de
pneus, oficina mecinica e um gran-
de nimero de implementos agri-
colas.

Os cursos no Centro de Treina-
mento em Mdquinas Agricolas sio
mantidos através de convénios com
o SENAR, PIPMO e INCRA. Além
de serem inteiramente gratis, os
alunos, durante o tempo do aprendi-
zado, residem nos alojamentos exis-
tentes e recebem refeigoes.

“Até o momento — diz o profes-
sor Ari Pinheiro Amorim — jd for-
mamos 450 tratoristas e muitos des-
ses foram colocados em diversas
partes do Estado '’

Mas nido é sé. Estd nos planos
a implantagio de cursos para che-
fes de patrulha e de mecinicos
em mdquinas agricolas, dentro dos
mesmos moldes. Explica o diretor da
ESAM:

‘“Vamos oferecer igualmente es-
tudo e pousada, sem nenhuma exi-

géncia de pagamento. O candidato
deve possuir apenas o curso primd-
rio e daremos preferéncia ao pessoal
indicado pelas fazendas e por orgdos

governamentais'’.

A

Educacio

De um modo geral o pessoal for-
mado pelos diversos cursos da
ESAM tem grande aceitagio no
mercado de emprego, face i reper-
cussao do trabalho ali desenvolvido.

O professor Ari Pinheiro de Amorim, atual diretor da ESAM,
conta a sua historia e fala do que tem sido realizado.

Além dos cursos de nivel superior, a ESAM mantém cursos de
2° grau e de técnicos em agropecuéria, atendendo mais 700 alunos.
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Por outra parte, o quadro de pro-
fessores da ESAM, constituido por
86 docentes (80% de titulados a ni-
vel de mestrado e PhD) é de tempo
integral.

Além dos cursos superiores, a
ESAM mantém em sua sede fisica
cursos de 2° grau e de técnicos em
agropecuaria, com 700 alunos.

‘AS PESQUISAS EAS METAS —
E hi outras perspectivas imedia-
tas. J4 se encontra no Conselho
Federai de Educagido, em processo
de apreciagdo, projeto para a cria-
¢do do curso de Medicina Veterind-
ria. Outra perspectiva é a da implan-
tagdao do curso de Economia Domés-
tica.

Ao mesmo tempo sio desenvol-
vidos os seguintes programas de
pesquisas:

1. Estudo da Bio-Ecologia de ca-
mardes, cultivo de peixes em vivei-
ros e cultivo de ostras na regido sa-
lineira de Mossord, Grossos e Areia
Branca;

2. Projeto Algodao Arbdreo, que
tem por objetivo pesquisar a cultu-
ra do algoddo arbdreo, no que se
refere 4 adubagio mineral, competi-
¢do de variedades e ensaios de con-
sorciagdo, no Estado do Rio Grande
do Norte;

3. Pesquisa para a difusdo da
cultura do sorgo no Estado do Rio
Grande do Norte; e

4. Estudo do comportamento das
racas Canchim, Guzera e Holan-
desa no Rio Grande do Norte.

Um deles se desenvolve na fa-
zenda experimental de Alagoi-
nha — a 18 quilometros da
ESAM — onde esta sendo implanta-
do um projeto financiado pela
SUDENE, que é uma Estacdo Expe-
rimental de Irrigagdo. No local estd
sendo preparada mao-de-obra para
a agricultura, irrigada em todos os
niveis.

No Projeto Maine/Usaid/ESAM,
resultante de um convénio celebra-
do com a Universidade do Maine
(EUA), foi conseguida a vinda de
consultores norte-americanos para a
implantagdo, junto aos Departamen-
tos, de um programa integrado de
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Um dos programas de pesquisa mais importantes da ESAM, é
0 que visa melhorar os padrdes alimentares do povo. A ESAM
executa-o em convénio com uma instituigdo canadense, de quem
recebeu matrizes e reprodutores da raga Holandesa, para
posterior doagao a pequenos criadores.

A ESAM mantém um Centro de Treinamento em Maquinas
Agricolas, onde se forma mao-de-obra especializada para
trabalhar com tratores.

pesquisa, bem como contribuir para
o treinamento do pessoal docente da
escola. Foi executado durante um
ano.

Foi projetada a cria¢do da Funda-
¢do Guimardes Duque, entidade sem
fins lucrativos vinculada a ESAM,
com a finalidade de: desenvolver
estudos, pesquisa e extensdo, vi-
sando de modo especial o desenvol-
vimento da agropecudria da regido
semi-drida do Nordeste; prestar
servigos de natureza diversa a Or-
gdos piblicos e privados; conceder
bolsas de estudo.

Um dos programas mais impor-
tantes € o do gado Holandés. Atra-
vés de doagdo da Share Agriculture

Fundation Inc., do Canada, a ESAM
recebeu, em 1976, 41 animais de
raca Holandesa, sendo 38 fémeas
e trés machos. Os animais faziam
parte de um programa especial da-
quela institui¢do, que visa a melho-
ria dos padrdes alimentares de po-
vos das regides subdesenvolvidas.
O programa da escola prevé a multi-
plicagdo dos animais para doagio
aos pequenos e médios criadores da
regido.

Isso significa, por sua vez, uma
contribui¢do importante no processo
de melhoria genética do rebanho da
area. De resto, uma das missdes
sonhadas pelos pioneiros que luta-
ram pela implantacgio de uma escola
nos moldes da ESAM em Mossord.
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Perspectiva

MUITOS CONTINUAM CONFIANDO

NA EXISTENCIA DE PETROLEO

Entre os sonhos da gente mossoroense esta o de que a sua terra vira um
dia a ser um grande centro produtor de petréleo. Esta esperanca tem sido
estimulada por um sem numero de estudos cientificos e pelos sinais
evidentes (obtidos em algumas perfuragdes de pocos) de que a area tem
francas possibilidades petroliferas.

Na sua ansia de encontrar alter-
nativas econémicas, Mossoré ali-
mentou por muito tempo 0 sonho do
petréleo. O assunto comegou a ga-
nhar ressonancia e fundamento
l6gico com as opinides do profes.-
sor John Casper Branner, da Uni-
versidade de Stanford, externadas
em 1922, de que havia possibilida-
de do terciirio de Mossor6 conter al-
gum petréleo. Em 1929, Luciano
Jacques de Morais enunciou 0S
fundamentos de métodos que, POS-
teriormente, seriam seguidos pela
Petrobras e Conselho Nacional de
Petréleo. Esses métodos consistiar’n
em prospecgio geofisica € sismogra-
ficas antes das perfuragoes. As pri-
meiras aplicagdes detectaram, a
uma profundidade de 1960 metros, 0
embasamento cristalino da Regiao
Ge Mossord, perto de Areia Branca.
Foi anunciado, entao, oficialmente,
que o Pogo Pioneiro, G-l-RN,‘apre-
sentou sinais de éleo numa profundi-
dade de 450 a 500 metros. Era 0 pos-
to pioneiro de Gangorrinha, em
Grossos, municipio vizinho de Mos-
sord.

AS PESQUISAS — Varios estu-
diosos alimentavam a certeza de
que havia petréleo em Mossoré. E
os episédios que compdem essa
histéria sio divididos em quatro
pelo professor e agronomo Vingt-un
Rosado. que assim os enumera num
dos seus livros:

A primeira fuse compreende as
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Vingt-un Rosado: nossas esperangas de petrdleo continuam
existindo.

pesquisas geoldgicas e paleontologi-
cas e sdo nomes como Brunet. Sil-
va Coutinho. Crandall, Sopper,
Maury. Luciano Jacques, Price,
Kreider. Andery que a compoem.
Estou quuse tentado a incluir em
tdo ilustre companhia o padre Flo-
réncio Gomes de Oliveira, sacerdo-
te nascido no atual Distrito de Go-
vernador Dix-sept Rosado, autor de
uma memdria sobre o rio Mossord
em uma Acta Diurna, os variados as-
pectos de sua existéncia. Todos es-

ses estudos de Geologia e Paleon-
tologiu permitiram o reconhecimen-
to du regiio de Mossord, a delimi-
tagdo dos seus terrenos cretdceos e
tercidrios. a sua vasta drea sedimen-
tar. A segunda etapa é aquela em
que cientistas do alto porte de
Branner e Luciano Jacques de
Moruis falam. em 1922 e 1929, da
possibilidade do petréleo mosso-
roense. O terceiro periodo se esten-
de de 1951 a 1955; estudos realiza-
dos em 1951, 1954 e 1955 proje-
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taram a regido de Mossoré como
tendo francas possibilidades de pe-
troleo. Em outubro de 1955, comega
a quarta e definitiva etapa desta
histéria. A Petrobrds destinou a
regido de Mossord, jd no municipio
de Grossos, uma sondua, que dird,
em definitivo, se temos ou ndo o
ouronegro'’.

A DECEPCAO — A sonda nio
encontrou petrdleo. O arqueano foi
encontrado a pouco mais de 1.000
metros. Mas o0s mossoroenses
nio perderam as esperancas. O
mesmo esforcado e atento Vingt-un
Rosado anotou:

nem assim devem estar
anuladas as nossas esperangas de
petréleo na regido. E é significati-
vo que cientistas do porte de Lucia-
no Jacques de Moruis entendam que
a Petrobrds devia ter tentado outras
sondagens na vasta drea sedimentar
da regido de Mossoré. Regido cujas
possibilidades petroliferas tém sido
apontadas desde John Casper
Branner, em 1922, e Luciano
Jacques de Morais, em 1929"".

O Luciano Jacques, tdo citado
por Vingt-un Rosado, foi um obsti-
nado defensor da tese em favor do
petrdleo na regido de Mossord.
Numa conferéncia proferida em ju-
nho de 1958, no Museu Nacional,
ele afirmava:

““Acerca da sondagem para pe-
troleo realizada pela Petrobrds em
Gangorra, previa-se que a profundi-
dade, até o cristalino, revelasse uma
espessura do capeamento sedi-
mentar da ordem de 1.960 metros.
Esta sondagem foi localizada por
meio da geofisica, por processo
sismico. Alcangou o cristalino a
1.000 metros e infelizmente ndo deu
petréleo. E possivel, porém, que
aparegam na regido outros elemen-
tos interessantes de petréleo. Tam-
bém, nas mesmas condigoes, outra
sondagem procedida pela Petrobrds
em Macau desceu até o cristalino,
alcangando a 1.240 metros e também
ndo encontrou petrdleo. Revelou que
a espessura do sedimento era bem
maior do que pensava Sopper, que
a julgou pouco superior a 150 me-
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Préximo a Mossoré, na plataforma continental de Macau, o
petrdleo ja esta jorrando.

tros. E muito importante o resulta-
do desta sondagem, porque revelou
a espessura real da camada e mos-
trou ainda leng¢dis de basalto, rocha
essa posterior ao maestrichtiano e
contempordneo as de Cabugi e de
outras erupgées de basalto que hd
na regido, tanto no sul como na parte
da chapada calcdrea a leste de Pedro
Avelino, antigo Epiticio Pessoa.
Também sdo esses resultados in-
teressantes da atividade da Petro-
brds naregido’’.

AS REACOES — Mas a parada
nas buscas ao petrdleo ndo desa-
nimou os que acreditavam em sua
existéncia na regiio. Em 1965

reacenderam-se as esperancgas. O
também obstinado Vingt-un Rosado
escreve:,

“Nos dias memordveis de julho
de 1960, em que Mossord foi cére-
bro e coragdo da Geografia nacional
(realizou-se na cidade um Congresso
brasileiro), um geomorfélogo emi-
nente escreveu estes ligeiros apon-
tamentos, inteiramente de improvi-
so, sem recorrer a qualquer biblio-
grafia. Eles vdo aqui publicados,
sem consulta prévia ao seu verda-
deiro autor, porque o Pog¢o Rodri-
gues Alves, na Volta, em territério
assuano, limitrofe do de Mossord,
nas proximidades do Trapid, a me-
nos de duas dezenas de quilémetros,
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com as suas emanagdes de gases
combustiveis neste ano de 1965, ele-
vou outra vez o clamor da gente
mossoroense pela pesquisa do seu
petréleo, em drea hd cinco anos in-
dicada pelo autor’'.

E conclui:

“Um dia as torres voltardo ao
sagrado chdo de Mossoré e dirdo
muito alto que John Casper Bran-
ner, o sibio de Stanford, e Luciano
Jacques de Morais, o grande gedlo-
g0 patricio, estavam certos, absolu-
tamente certos, quando hd 43 e 39
anos respectivamente, falaram do
petréleo mossoroense. Qutro emi-
nente geomorfslogo, e também mos-
soroense pela feliz decisdo da egré-
gia Cdmara Municipal, prometeu-
nos hd alguns anos uma,Nota Preli-
minar sobre as possibilidades de
petréleo em nossa terra. Notas em
que aduziria novos e importante‘s
argumentos a prol do nosso pibli-
co'’,

Em dezembro de 1966, a Petro-
bras divulgou uma nota oficial dan-
do conta de sua disposicdo de esten-
de: suas pesquisas para a plata-
forma continental, “‘uma vez que os
trabalhos anteriores mostravam que
a bacia potiguar penetra para o
mur’. E novos estudos se sucede-
ram, segundo revela Vingt-un Rosa-
do, quando em 1965 quatro concluin-
tes da Escola de Geologia da Univer-
sidade Federal de Pernambuco
fizeram o levantamento geoldgico da
regido de Mossord, sob a coordena-
¢ao do professor Karl Beurlen. Cita,
ainda, o trabalho de outro alemio,
Wilhelm Kegel, intitulade ‘‘Contri-
buicio ao Estudo da Bacia do Rio
Grande do Norte’’.

PETROLEO A VISTA — Ainda
conforme os relatos coligidos pelo
estudioso mossorocnse, 0 “‘pogo

da CONESP, no bairro Belo Horizon-
te, foi o primeiro a descobrir petré-
leo, depois do pogo G-1-RN da Pe-
trobrds, em Gangorra''.

‘0 petréleo — aduz — foi visto
pelos mossoroenses durante longos
meses, na surgéncia do poco per-
furado na praca Monsenhor Mota
pelo gedlogo Liicio José Cavalcan-
te. O pogo profundo da Salina Gua-
nabara revelou petréleo. Metano foi
encontrado no pogo tubular da Volta,
na BR-304, entre Mossoré e Agu.
Metano também foi descoberto nos
pogos profundos que o INDA per-
furou em Governador Dix-Sept-Ro-
sado. E ainda o surpreendente len-
¢ol de dgua salgada que o primeiro
pogo profundo de Governador Dix-
Sept Rosado foi encontrar a | quilé-
metro de profundidade. Agua salga-
da e metano dix septiense fulando do
petréleo mossoroense. Hd petrdleo
em Mossord, mas ainda ndo foi

Confiando no futuro da sua terra e do seu povo

A Empresa Industrial Gesso
Mossord S/ A, na grande data da
Cidade de Mossoro, participa das

alegrias do seu povo e, através
desta mensagem, assegura a sua
disposigdo de continuar — como

vem fazendo ha 60 anos — o
grande trabalho de recuperagéao
da regido pelo aproveitamento de

uma de suas matérias-primas:
a gipsita.

EMPRESA INDUSTRIAL GESSO MOSSORO S/A

Fébricas: MOSSORO — RIO DE JANEIRO — GUARULHOS

MOSJ
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provado que em quantidade comer-
cidvel. A plataforma continental
poderd talvez ser o grande reser-
vatdrio do petréleo mossoroense.
Nesta plataforma opera o Penrod-55,
proximo a Macau''.

As previsGes estavam corretas
s6 em parte. O petréleo terminou
sendo encontrado em quantidade co-
merciavel, mas em Macau e Gua-
maré.

Antes, porém, 0S MOSSOroenses
levantaram outra bandeira de luta: a
reivindicagio da implantagio de
uma refinaria de petréleo. Era mais
uma batalha, das tantas que haviam
sido realizadas tendo como base a
raga dos filhos de Mossoré € a sua
capacidade de superar a pobreza do
solo com as conquistas de sua gente.

AINDA ACREDITANDO — To-
das as lutas ndo cansaram e nem
influiram negativamente no espfri-

to de Vingt-un Rosado. Ainda hoje
ele acredita no petréleo potiguar.

“Fu sou, mesmo, um chuta-
dor’’ — declarou ele a RN-ECONO-
MICO. Com isso procurou dizer que,
mesmo nao sendo um especialista
na matéria, possuia a convicg¢do pes-
soal da existéncia de petréleo na
regiao de Mossoré.

“"Se ndo houvesse algo de posi-
tivo — disse — a Petmobrds ndo
estaria insistindo.

TAMBEM BARRILHA — Porém
os mossoroznses ndo ficaram sé
no petroleo. Houve também uma
intensa luta para a tentativa de im-
plantagio de uma fabrica de barri-
lha para a regiio de Mossoréd, Gros-
sos e Areia Branca. Dentro do cos-
tume, foi mais uma luta apaixona-
da, numa tatica de pressdo sistema-
tica, lastreada por alguns argumen-

tos bem convincentes. Como em
outras oportunidades — naquela
época € em outras — a paixdo e o
amor pela terra mossoroense arma-
vam-se de argumentos quase irresis-
tiveis. Assim, liderando a campa-
nha, o deputado federal Vingt Ro-
sado, fez um discurso na Cimara Fe-
deral, em cinco de janeiro de 1974,
em que dizia, entre outras coisas:

‘A industria da barrilha viria, a
par dos inestimdveis beneficios que
dela fatalmente advirdo, dar condi-
¢bes de trabalho direta ou indireta-
mente a alguns milhares de desem-
pregados’

Naquela altura, a luta nio era es-
pecificamente por Mossord. Estava
em jogo uma reivindicagio para o
Rio Grande do Norte, pois outros
Estados disputavam a fibrica de
barrilha. O Estado potiguar termi-
nou recebendo o beneficio. Gragas,
em parte, aos esforgos dos mosso-
roenses.

Na Lembranca do Passado a
Confianca no Futuro

Na vibracio dos festejos de mais um aniversério da
Abolicdo dos Escravos em Mossord, a prova de que os
mossoroenses lutam pelo futuro sem esquecer o
passado. A licdo dos antigos heréis da forca para
novas realizacdes e novas lutas.
Congratulamo-nos com todos os mossoroenses na
passagem de uma das datas mais significativas de sua

historia.

CIA. ALFREDO FERNANDES
INDUSTRIA E COMERCIO

Av. Alberto Maranhao, 1582, Mossor6-RN — Rua da Candelaria, 80, 5° andar, Rio de Janeiro
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peste Ueitulos Ltdao.

A JUNCAO DA CAPACIDADE EMPRESARIAL

CcOM A QUALIDADE VOLKSWAGEN

Um homem extrovertido, dindmico, apaixonado pelo seu trabalho,
comanda hoje a maior revendedora de automaveis do interior do Rio
Grande do Norte. Diran Ramos do Amaral, 35 anos, é o revendedor

autorizado Volkswagen em Mossord. E a suaempresa, a Oeste Veiculos
Ltda., que ha 8 anos tinha cinco empregados, tem hoje 42, sendo ainda a
segunda maior contribuinte do ICM na sua regiao.

H4 certas coincidéncias felizes
que proporcionam 0 nascimento de
empresas sauddveis e que vencem
0s obstaculos com relativa facilida-
de, em episédios bem raros do mun-
do dos negécios. Foi o caso da Oeste
Veiculos Ltda., distribuidora para
Mossoré dos veiculos da linha
Volkswagen, que soube caminhar
por uma trilha sempre ascendente
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desde que comegou a funcionar num
humilde e acanhado galpdao em outu-
bro de 1970, com um capital de
Cr$ 100 mil e apenas cinco funcio-
narios. Atualmente, a Oeste Veicu-
los Ltda. € uma empresa plenamen-
te vitoriosa, funcionando em insta-
lagoes que somam quatro mil me-
tros quadrados (e ja com planos pa-
ra construir novas instalagdes, com

seis mil metros quadrados. no Alto
de S. Manoel. ao lado da BR-304).
O seu capital é de Cr$ 8 milhoes (de-
vendo ser aumentado para Cr$ 14
milhées até o final deste ano) e jd
conta com 42 empregados.

O APOIO DE RADIR — Foi, sem
divida. um salto significativo. Mas
que tem explicagdo simples: a Oeste
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Veiculos Ltda. cresceu com base,
inicialmente, no apoio que o jovem
empresario Diran Ramos do Amaral
recebeu do comerciante Radir Perei-
ra, seu primeiro socio. Radir, depois
de ter iniciado Diran no negédcio de
revenda de veiculos Volkswagen, le-
vando-o pessoalmente ao Recife pa-
ra conseguir a concessio, terminou
negociando a sua parte no capital da
empresa, facilitando a forma de
pagamento. Diran, gracas a sua
imensa capacidade de trabalho e
amor ao oficio de vender automdveis
(segundo ele mesmo confessa), sou-
be desenvolver a empresa de tal
maneira que foi duplicando o capital
a cada ano. Hoje, a Oeste Veiculos
Ltda. domina mais de 50 por cento
do mercado de veiculos de Mossoré
e, na tultima relagdio dos maiores
contribuintes de ICM do Rio Grande
do Norte, a ser proximamente publi-
cada pela RN-ECONOMICO, apare-
ce na posi¢ao de primeiro lugar en-
tre as revendas de todo o interior
do Estado € em segundo lugar na
classificacdo geral das empresas re-
lacionadas em Mossord.

A AMIZADE, O ENTUSIASMO
— Esses resultados foram conse-
quiéncias légicas de um conjunto de
fatores que deu origem ao nascimen-
to da empresa. Empresario bem
sucedido ao longo de uma traje-
téria relativamente curta, Diran
Amaral mostra-se reconhecido, hoje
em dia, & ajuda que recebeu, no ini-
cio, de Radir Pereira, ressaltando ter
sido ela ‘‘inteiramente fraternal e
desinteressada’’. E complementa:

“‘Depois de um ano de implanta-

¢do da empresa, num galpdo onde
antes funcionava uma pequena fd-
brica de molas e alugado por 500
cruzeiros antigos, Radir decidiu
vender-me sua parte no capital. E o
fez facilitando o pagamento, sem
exigir quaisquer juros, ou corregdo
monetdria. Devo a ele, pois, o prin-
cipio de meus negdcios’’.

Na fase inicial da Qeste Veiculos
Ltda. a média de vendas mensais era
de cinco veiculos.

““Naquela época — lembra o em-
presario — as condigdes sdcio-eco-
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Diran Amaral comanda hoje uma das maiores empresas
comerciais do Estado: a Oeste Veiculos Ltda., revendedora
Volkswagen em Mossoro.

némicas de Mossoré eram mais
dificeis"".

Mas esse quadro de dificulda-
des em nada influiu no seu ianimo
nem no da pequena equipe inicial de
cinco funcionarios — todos, por si-
nal, ainda pertencentes aos quadros
da empresa. Havia, além disso, um
aspecto sobremodo importante: Di-
ran ja era, definitivamente, um
amante de carros. Dai, estava per-
feitamente a vontade, ajustado no
ramo, a ponto de, hoje em dia, afir-
mar:

“‘Sob o ponto de vista empresa-
rial, tenho duas alegrias: o meu
amor pelos carros e pelo ato de
vender a marca Volkswagen "'

O ritmo de trabalho e o entusias-
mo indisfar¢civel com que Diran
exerce suas atividades ilustram per-
feitamente a realidade de suas afir-
macgées. Entrega-se de corpo e alma
i empresa, onde permanece até aos
sabados, quando encerra o expe-
diente as 17 horas para dedicar as
noites daqueles dias e o domingo a
familia, voltando a estar no comando
logo as sete horas da manhi das
segundas-feiras.

Esse ritmo ndo indica, porém,
um clima de trabalho opressivo
e impessoal. Muito pelo contrario.
Empresario compreensivo e moder-

no, Diran demonstra perfeita cons-
cientizacdo do papel também social
que uma empresa deve desempe-
nhar dentro do contexto econdmico e
humano. Enfatiza, inclusive, a
participacdo que a empresa deve ter
na propria agdo governamental, en-
tendendo que os impostos pagos
corretamente significam ndo apenas
um dever, mas uma participa¢io
positiva no processo administrati-
vo/social.

'O empresdrio — afirma ele — é
uma célula que compée o todo. E de
sua agdo, como realizador e contri-
buinte, depende fundamentalmen-
te o sucesso do governante e o
bem-estar da sociedade .

VENDAS E PREFERENCIA — A
conseqii€éncia natural do trabalho
obstinado e consciente € que, atual-
mente, a Oeste Veiculos Ltda. ven-
de uma média de 60/70 veiculos por
més, entre novos e usados.

“'E ndo vendemos mais porque a
fdbrica da Volkswagen do Brasil ndo
tem condigées de nos entregar mais
veiculos. Isso chega a nos causar
certa dificuldade, porque ndo pode-
mos atender a todos os pedidos de
nossos clientes. Em certas situa-
¢oes. chegamos a comprar veiculos
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em outras pragas, s6 para atender ao
cliente, ndo tendo com isso nenhum
lucro. Quer dizer: ndo lucro em
dinheiro. Mas, por outro lado, lucra-
mos muito, porquanto conquistamos
a confianga do cliente, a certeza dele
no nosso esforgo de sempre procurar
atendé-lo.com presteza’’ — afirma
Diran Ramos do Amaral.

E inclusive, a confianga do clien-
te na sua empresa e nos veiculos dz}
marca Volkswagen que Diran atri-
bui a maior parte do seu sucesso.
Assim como também destaca o pres-
tigio e colaboragio que vem rece-
bendo do gerente regional da Volks-
wagen no Recife, Marcos Goldstein,
que com a sua equipe empresta toda
assisténcia ao seu trabalho.

Observou, também, o diretor da
Oeste Veiculos Ltda. que o fato de
sua empresa deter o controle de
mais de 50 por cento do mercado de
automéveis de Mossoré traduz a
aceitagio do produto por parte do
cliente.

“Posso mesmo dizer — acres-
centa ele — que essa aceitagdo € ex-
celente, motivada pelas qualidades
do Volkswagen, que é o veiculo de
prego mais barato no Brasil atual-
mente, de melhor qualidade e com
menor custo de manutengdo. Por
sinal, é oportuno destacar 0s dafios
levantados pela insuspeita revista
“Transportes Modernos'' nos quats
ela revela que o custo fixo mensal
para os veiculos de frota sdo de
Cr§ 2.258,80 para-o Volks e de
Cr$2.817,16 para o Fiat"".

SEMPRE O VOLKS — Entusias-
mado como é pelos carros da marca
Volkswagen, Diran Amaral nao se
recusa a responder a uma pergur'lta
sobre a ofensiva da Fiat na tentativa
de conquistar o mercado. Diz ele:

“‘A maior prova de que a Volks-
Wagen ndo sofreu o menor abalo e
detém cada vez mais a preferéncia
do piblico é o fato de sua atual
produgdo ser inteiramente insufi-
ciente para atender & procura. Ora,
se g Volks ndo tem, no momento,
veiculos para vender a todos aqueles
que preferem a sua marca, claro que
0 concorrente ocupa essa faixa. Mas,
se a Volks estivesse produzindo em
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condigées de entregar seus veiculos
a todos candidatos, venderia mais
ainda. Logo, como é ébvio, a Fiat
passaria a vender menos do que ago-
ra’.

Diran desenvolve seu racio-
cinio, explicando porque a Volks-
wagen estd sem carros em estoque:

“E preciso compreender gque,
antes de 1977, estava havendo uma
contengdo da demanda. O indice de
vendas, em todo o Pais, no comércio
de automdveis, para todas as mar-
cas, era menor. Entdo, de repente,
houve uma explosio da demanda.
Ocorreu o fenémeno inverso e as
vendas dispararam. Ndo sobrou car-
ro na fibrica. Se houvesse mais, se
vendia mais. No momento, por
exemplo, a cota da Oeste Veiculos
Ltda.. é de cerca de 30 veiculos men-
sais. E pouco. Com a Fiat ocorreu o
inverso. Na dnsia de entrar no mer-
cado, ela comegou produzindo 60 mil
veiculos. E, assim, ficou com um
bom estoque. Embora a Fiat possa
ampliar sua fibrica até 200 mil uni-
dades'’.

0S SERVICOS — E natural que
um empresario que vende carros
com entusiasmo quase amadoristi-
co e, ainda por cima, é um apaixona-
do pelas qualidades do produto que
representa, procure cuidar de todos
os detalhes no seu esquema de
prestacao de servigos. Por isso a
Oeste Veiculos Ltda. dispde de uma
completa infra-estrutura de atendi-
mento a seus clientes: funilaria e
pintura; oficina mecinica moderna-
mente aparelhada e com técnicos es-
pecializados na fibrica; posto de la-
vagem; estoque de pecas e acessi-
rios; e ainda revende veiculos novos
e usados.

Diran Ramos do Amaral, casa-
do, pai de dois filhos, 35 anos, tem
curso intensivo de Administragdo de
Vendas feito em Sdo Paulo, é forma-
do em Economia na Universidade
Regional e esta no quarto periodo do
curso de Direito. A essa qualifica-
¢ao somou as suas concepgdes hu-
manisticas pessoais €, nos negdcios,
estabeleceu um cédigo cujos precei-
tos principais sdo: atender satisfa-
toriamente ao cliente, obtendo, mes-

mo, uma inusitada satisfa¢io pes-
soal ao entregar um veiculo da mar-
ca Volkswagen; procurar dar sempre
boas condigbes de trabalho aos seus
funcionarios, com salarios compati-
veis; ocupar uma posi¢do de desta-
que entre os contribuintes do fisco,
de modo a ter certeza de estar
dando uma boa parcela de colabo-
ragdo ao Governo.

Essa conscientizagio empresa-
rial € em fungdo, também, da segun-
da paixdo de Diran — nido contando
a familia, € claro — que é a politica.
Nio, como esclarece, a politica pura-
mente partidaria, mas a politica no
seu sentido mais amplo.

“"Aqui ao meu escritério, nas
manhds de sdbado, comparecem
pessoas de todas as correntes poli-
ticas. Converso com todas, abordan-
do os diversos aspectos da politi-
ca ndo sé do municipio, como a esta-
dual, nacional e internacional. Sou
um entusiasmado pela politica’'.

OUTROS PLANOS — A energia
e o entusiasmo de Diran Ramos cer-
tamente ndo deixariam que ele se
acomodasse. Continua pronto para
novos planos. Estd aguardando ape-
nas o sinal verde da geréncia re-
gional da Volkswagen para iniciar a
construgdo das novas instalagbes da
Oeste Veiculos Ltda. na drea jd
adquirida do Alto de Sio Manoel.
Adquiriu também, por outro lado, o
prédio do Grande Hotel (no centro
de Mossoré), por Cr$ 2 milhoes,
imével que tem uma area de 2.500
metros quadrados, onde pretende
construir um edificio com 20 lojas
no térreo, além de centro de lazer
com piscina, ‘‘play-ground’’ para
criancas e uma discotheque. No 1°
andar, o projeto prevé a constru-
¢do de 30 apartamentos todos eles
dotados de ar condicionado, TV, ri-
dio, e outros equipamentos indis-
pensdveis ao conforto de quem pro-
cura um bom hotel.

"0 projeto estd em fase de con-
clusdo. Jd iniciamos entendimentos
com o BNB, através do gerente da
agéncia de Mossord, visando obter
financiamento parcial, para a obra.
O restante serd com recursos prd-
prios’ — informa Diran.
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MOSSORO,
AO CORRER DA MAQUINA

Jaime Hipélito Dantas, jornalista que possui a coluna politica mais
discutida de Mossoro, é também um homem dedicado as letrase a
ciéncia juridica. Dono de um humor fino, ele tece a critica dos
acontecimentos mossoroenses de uma forma as vezes dura, mas sempre
agradavel. Solicitado pela editoriade RN/ECONOMICO, ele se dispds
a colaborar nesta edi¢gdo, mesmo confessando-se pouco afeito aos temas
da economia. No seu estilo inconfundivel, Jaime Hipdlito, porém, retrata
com verve e com empolgag¢ao um pouco da histéria e das perspectivas

econdmicas da sua terra.

S6 que nao temos tantas ma-
quinas, quer dizer, aquelas ma-
quinas que, segundo as leis da
revolugdo industrial, preparam,
constroem e asseguram a conti-
nuidade do desenvolvimento eco-
némico.

De qualquer forma, temos
nossas fabricazinhas de doces, de
sabdo, de macarrao, de calga-
dos. Também ha as fabricas de
redes de dormir, para consumo
local e para exportagdo. Enéas
Negreiros, no seu tempo, fazia
remessas para Bolivia e Peru,
sendo provavel que Nelson Lucas
e Vivaldo Dantas ainda conti-
nuem a tradigdo.

Temos mais pelo menos uma
fiagdo e tecelagem e uma cerami-
ca, esta, sendo criada, pelo me-
nos sugerida pelos americanos do
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projeto RITA, que pretendiam
construisse Mossord o seu parque
industrial no suburbio dos Pintos.
Nao deu.

Mas é s67?

Modéstia a parte, temos mo-
velarias iguais as quais Natal nao
tem. E se quereis, em grosso, cal-
¢as e camisas (cuecas também?),
nao precisareis ir muito longe.
Ide ali, nos Cordbes, e Zé Maria
vos abastecera, pois para isto pro-
duzem suas costureiras. E as nos-
sas (velhas) industrias de bene-
ficiamento do algodao? E de 6leos
vegetais?

Certo é que algumas delas
virdo, ainda, do tempo da aboli-
¢ao dos escravos, ou de alguns
anos mais para ca. Dir-me-eis
que, hoje, elas ja ndo sdo o que
eram. Quem vos disse? Nao sio

mais, neste dias (isto sim), a nos-
sa razao unica de orgulho indus-
trial, ao lado da cera de carnauba
e da mineragdo de gesso. Hoje
elas tém companhia.

Por exemplo, fabrica de ci-
mento. Yes, nds temos cimento.
E o sal, que os poetas de antanho
gueriam que fosse o nosso ouro
branco, como se ouro branco ja
nao fosse o algoddo? Se me per-
guntardes como vai a nossa in-
dustria salineira, o que posso
responder-vos é que, provavel-
mente, ela esta melhor do que
antes da mecanizagdo. Apenas
talvez ainda dé para formar
uma aristocracia municipal, di-
zem-me seus produtores.

A mecanizagdo das salinas
ampliou a produgao e amenijzou 0
sofrimento dos operarios, que an-
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tes cavavam o sal a picareta,
transportavam-no no ombro e de-
pois adoeciam. Mas 0s custos nao
baratearam, de modo que o0 pro-
duto pudesse, enfim, botar o pé
no mercado mundial. Porém é in-
discutivel que houve progresso; e
dizer que para tanto nao contri-
buiu o porto (ilha) do ministro
Andreazza, seria, no minimo,
uma maldade.

E ainda ha mais. Ou teria que
haver, para poder Mossord conti-
nuar a representar o seu papel na
regiao.

Se alguém vos disse que nossa
economia parou no tempo, € s6 a
populagdo aumentou, falou sem
base. De admitir € que num ou
noutro setor industrial podiam as
coisas ir melhor. Mas, € se eu VOS
disser que, com pouco, toda uma
new town estara formada na nos-
sa fronteira com o Ceara, com
condigdes para se manter sé com
0s lucros da industrializagédo do
caju?

Sim, estamos entrando na era
do caju. Antes cantava-se a Mos-
sor¢ da cera de carnauba, do sal e
do gesso. Daqui a pouco, s qul-
serdes, cantareis, também, a
Mossoré do caju. Caju para dar,
vender e exportar. Um dia (pode-
rd nao estar longe) descereis eém
Londres e, entre os anuncios
luminosos de Piccadilly Circus,
Vereis aquele que celebrara o
cashew juice from Mossoro. Que
glorial ’

Aqui ja se vé que, tambem em
Mossoré, pos-se em pratica 0
principio da diferenciagao 'dos
Meios de produgdo, para afinal
podermos dizer que nao somos,
0s mossoroenses, tao alheios as
regras basicas do desenvolvi-
mento. Neste ponto, talvez o cer-
to seja dizer que temos avanca-
do bastante, o que justifica a
Classificagdo, que ja nos deram,
de polo de desenvolvimento. De
fato, talvez ja no tempo da
aboligdo fariamos jus a essa
hOnraria, se desenvolvimento ja
fosse tema de uso pratico. Porque
Sabeis que, tal como hoje, Mos-
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soro ja entao posava de lider por
estas bandas. Vivia aqui uma
aristocracia da pesada, capaz de
vestir, nos saraus, rendas vindas
de Paris.

Nao importa. Nossa gloria,
certamente, esta em termos con-
seguido manter, ou até ampliar,
aquela lideranga. E estamos ai.
Mossord, propriamente, nao vive
do passado. O culto, meio roméan-
tico, meio patridtico, aos liberta-
dores de 1883, ou aos vencedo-
res de Lampiao, alguns anos mais
para ca, sera outro detalhe. Com
suas escolas de todos 0s niveis,
que vao do MOBRAL aos cursos
da URRN e da ESAM, com suas
industrias e 0 seu comércio,

Mesmo com as suas 6 toneladas
de peso bruto total admissivel - ou
9 toneladas de capacidade maxima de
tragdo - o caminhdo que nés temos
para lhe oferecer ainda consegue
ser agil

Estamos falando do Mercedes-
Benz L-608D, Mercedinho, o
caminhdo mais adequado para trafegar
nas ruas €streitas ¢ no transito intenso
das cidades. Porque scu tamanho &
compacto, possui grande facilidade de
manobra ¢ pode estacionar nas vagas
mais apertadas. Seu circulo de
viragem é comparivel a0 do menor

negdcios.

Malriz: BR-101
Elllala: Av. Alexandrino de Alencar, 561

Divemo S.A.apresenta um caminhio
que nunca passa apertado no centro da cidade.

automével brasileiro.

Vcnha CONVEIsar com os NOssos
especialistas em transporte diesel

Eles vio mostrar a vocé
que, além da agilidade, 0 Mercedinho
4 também econdmico, seguro,
confortivel ¢, sobretudo, versitil: pode
ser equipado com muitos tipos de
carrogana, o quc Pcrmltc a sua
utilizagio em um nitmero maijor de

Estas vantagens, aliadas as
caracteristicas proprias de todos os
veiculos Mercedes-Benz, tornam o
Mercedinho altamente rentivel

Divemo S.A. - Distribuidora Potiguar de Veiculos e Motores

Km § — Parque Vale do Pliimbu — Fones: 231-1355, 2311358, 231-1350 # 231-1380 — Natal-AN
Alecrim — Fone: 222-2822 — Natal-AN — Rua Cs!. Gurgs!, 372 — Fone: 321-1875 — Mossard-AN.

com pouco atée com um hotel
termal (viva Tarcisio!) e estradas
asfaltadas para todos os lados, a
cidade esta, firme, de olho no
futuro.

Ha quem diga que Mossord,
para 0s mossoroenses, € uma
mania. Ha até os que falam de
mossoroismo, 0 que, pelo menos
em tempo de politica, conta ponto
para os nativos. E quando vier o
petréleo, que Macau ja pode mos-
trar que tem, e nossa vez pode
estar préxima? Aumentara nossa
mania de mossoroismo? Imaginai
que temos até os que, orgulho-
samente, pretendem que sejamos
0 pais de Mossord. Pais onde, em
se plantando, tudo pudesse dar.

Acaba dando.

O investimenta feito na sua aquisigio

retorna rapidamente com juros e

lucros. Muitos lucros.
Mercedes-Benz L-608D, a solu-

3o simples para os problemas

complexas do transporte urbano.
Venha conhecé-lo.

Mercedes-Benz

p——
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MOSSORO GANHA
NOVO HOTEL

Est4 em adiantada fase de construgdo o
novo hotel do Estado em Mossor6, com
inauguracdo prevista para os proximos 120
dias. J& denominado Hotel Termas de
Mossoré, o empreendimento fica localizado
na triangulagdo rodoviaria da BR-304 (safda
para Fortaleza). O seu projeto arquitetdnico
lembra o formato de uma aeronave e a sua
construgdo ests a cargo da Deka Constru-
¢Bes (FIMAC); ters 64 apartamentos, amplo
saldo para convengdes, trés piscinas térmi-
cas com queda d’4gua do tipo cascata, além
de um bosque.

ITAPETINGA DA
PREMIOC A DIRETOR

Emerson Azevedo, diretor-geral da
Itapetinga Agro-Industrial S/A (fabrica de
cimento pertencente ao grupo Jodo Santos,
de pernambuco), foi agraciado pela empresa
com uma viagem de 30 dias pela Europa,
prémio que jé esté desfrutando, em compa-
nhia da sua esposa. A atitude do grupo Jodo
Santos foi um reconhecimento da eficiéncia
e do dinamismo com que trabalha Emerson
Azevedo.

RADIO RURAL COM
@ NOVOS TRANSMISSORES
VAI ELEVAR POTENCIA

A Emissora de Educagdo Rural Ltda.
(Radio Rural de Mossord) acaba de investir
uma soma superior a Cr$ 1 milhdo no seu
novo parque de transmissores, cumprindo
assim todas as exigéncias do Ministério das
Telecomunicagdes. A proxima meta dos
dirigentes da estagdo € adquirir um novo
transmissor com poténcia de 5 quilowatts,
através do qual a emissora aumentaré ainda
mais O seu raio de alcance.

INDUBEL FABRICA
VINHOS DE JURUBEBA

J4 estd em pleno funcionamento uma
das mais novas fabricas mossoroenses: a
INDUBEL — Inddstria de Bebidas Ltda., que
produz vinho de jurubeba para distribui¢do
em todo o mercado nordestino. Sob a
direcdo de Anténio Fernandes de Queiroz, a
INDUBEL est4 instalada em moderno prédio
recém-construido e dispde de equipamento
moderno. O projeto de implantagdo desta
empresa foi elaborado pela equipe técnica
da ASTECAM, tendo a frente o economista
Canindé Queiroz.
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OESTE VEICULOS
AMPLIA SUA COTA

Apesar de todas as dificuldades, pois a
Volkswagen do Brasil ndo esta conseguindo
produzir carros em nimero suficiente para
atender 4 demanda do mercado nacional, o
revendedor desta marca em Mossor6, Diran
Amaral, pleiteou e conseguiu a elevagdo da
cota mensal de automéveis para a Oeste
Veiculos, que a partir de outubro passa a ser
de 45 unidades. Atualmente, quem quer
adquirir um veiculo Volkswagen na regido
Oeste precisa se inscrever numa lista de
espera. Acredita-se que o problema agora
seja superado.

Edvaldo Candido da Silva

SAO PEDRO PALACE
HOTEL TERA REFORMA

Est4 em fase final de elaboragdo o
projeto que a empresa S3o Pedro Hotelaria e
Turismo Ltda. vai submeter ao Banco de
Desenvolvimento do Rio Grande do Norte
S/A — BDRN, objetivando a reforma e
ampliacdo do S3o Pedro Palace Hotel
(antigo Hotel Abolic3o). Segundo o diretor
da firma, Edvaldo Candido da Silva, o
projeto representara investimentos da or-
dem de Cr$ 4 milhGes e possibilitard uma
melhora geral da qualidade do seu atendi-
mento. Sera instalado um novo sistema de
refrigeragdo dos apartamentos, que também
serdo servidos por frigo-bar e televisores
{opcional). O atual bar e restaurante sera
inteiramente renovado e no andar térreo o
hotel passard a contar com uma moderna
lanchonete com sorveteria.

SILVAN ADQUIRE
NOVAS MAQUINAS

A Industria de Méveis Silvan S/A, maior
e mais moderna fabrica de mbveis do
Estado, ja colocou em funcionamento a sua
nova unidade envernizadora e laqueadora,
uma maquina Wotam, modelo FG-109, com
0 que estd aumentando o ritmo de produgéo
exatamente numa hora em que é maior 0
volume de pedidos procedentes de muitas
capitais do Pafs. Silvio Mendes Janior,
diretor-presidente da empresa, afirma que
com esse Novo equipamento a sua inddstria
se coloca, seguramente, entre as que
oferecem melhor acabamento no seus pro-
dutos no Brasil.

PORCINO VEICULOS
JA ESTA OPERANDO

Com investimentos superiores a Cr$
5 milhdes oferecendo, de saida, 25
empregos diretos, j& comegou a operar em
Mossor6 a mais nova revenda Fiat do
Estado. Trata-se da POVEL — Porcino
Veiculos Ltda., localizada na praga Ulrick
Graf, n°® 100. A &rea de jurisdi¢gdo da POVEL
abrange toda a zona Oeste do Rio Grande
do Norte e mais a regido litor&nea, a partir
de Macau. Dia 21 dltimo, chegava a
Mossoré a primeira carreta transportando 12
autom@veis Fiat, e nesse mesmo dia 0s
diretores da POVEL recepcionavam a im-
prensa e as autoridades com coquetel,
marcando oficialmente o inicio das ativida-
des da empresa.

MOSSORO TERA UMA
INDUSTRIA FARMACEUTICA

Em outubro proximo deverd entrar em
funcionamento a INDUFAL - Inddstria
Farmacéutica Amorim Ltda., que fabricaré
soro glicosado, soro fisiolégico, &lcool e
éter, além de mais alguns produtos congé-
neres. Instalado na avenida Alberto Mara-
nhdo, o laboratério é pioneiro na regido
Oeste, e numa préxima etapa produzirs toda
uma linha de medicamentos, inclusive anti-
biéticos. Até agora, a INDUFAL j4 recebeu
mais de uma dezena de maquinas nacionais
e estrangeiras, que j4 estdo montadas e em
fase de testes. O grupo que dirige a empresa
ja tem tradicdo no comércio de produtos
farmacéuticos, mantendo trés farméacias na
regido. A sua diretoria & constituida por
Francisco Carlos Amorim, Francisco Carlos
Amorim Jdanior e Francimar Amorim.
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SALVE 30 DE SETEMBRO
DATA DE MOSSORO

Ajudando a cidade a
crescer, estimulando e
financiando o
comércio e a industria,
estamos participando
ativamente da luta
pelo desenvolvimento
econdmico desta
regido. E nao poderia
ser de outra forma,
pois foi esta cidade,
com seus ideais e o
espirito empreendedor
do seu povo, quem
incentivou a nossa
existéncia,
fazendo-nos o Gnico
banco particular do
Rio Grande do Norte.

nco de MOSSOro’ s.a. L ~
ba Rua Vicente Sabdia, 52 — Mossor6-RN \\I



Ney Lopes de Souza
Advogado

O ICM DAS COOPERATIVAS

Temos sido indagado acerca da juridicidade
de autos de infragéo lavrados contra Cooperativas
estaduais, obrigando-as ao recolhimento do ICM.
O fato tem nuances tipicas, pelo que ndo é possi-
vel opinido genérica. Porém, a devolugdo de mer-
cadoria de uma cooperativa para outra também si-
tuada no territério do Estado, revela, em prin-
cipio, a inaplicabilidade do Decreto 7.292/78, pois
ndo se configura na espécie a saida de produto,
determinando, em consequéncia, a tipificagdo do
fato gerador.

A Lei Complementar 24 (art. 14 § 1°) dispGe
sobre a exigibilidade do tributo nos casos de sai-
das subsequentes, ou seja, a verificagao do ato de
venda. Evidentemente, desde que nédo haja ven-
da, mas tdo somente devolugédo entre cooperati-
vas, prevalecera o conceito de ato cooperativo €
néo saida subsequlente. Como ndo poderia deixar
de ser, o artigo 14 § 1°, da LC 24, ao reportar-se a
saida subsequente preserva, como ndo poderia
deixar de fazé-lo, o ato cooperativo, o qual nav
pode confundir-se, sob pena de heresia juridico-
fiscal, com as saidas subseqguentes, assim enten-
didas como atos tipicos de comércio.

Finalmente, a circunstancia do erario nao
ter um centavo de prejuizo, pois o tributo foi re-
colhido integralmente quando da venda a tercei-
ros, traz ao debate a destinagdo social das coope-
rativas, que, por isto, devem merecer toda aten-
¢do e estimulo do poder publico. Certamente, 0
bom senso prevalecera em casos que porventu-
ra estejam pendentes, atentando-se, administra-
tivamente, para as repercussdes sociais negati-
vas que determinarido o acolhimento do ‘‘mons-
trengo’’ juridico que exija das cooperativas ICM
sobre transferéncias de mercadorias operadas en-
tre si e dentro dos objetivos sociais.

menor prejuizo para o fisco, sendo inadmissivel
que uma operagao entre cooperativas se conside-
re ato mercantil. Nao sequer de cogitar-se de
infragdo formal, ante a clareza da Lei Federal
5.764/61.

A legislagédo do ICM revogada (art. 15, inci-
so VI, do Decreto 5.735/72) dispunha que as sai-
das de cooperativa produtora para estabelecimen-
to no mesmo Estado da propria cooperativa cen-
tral ou federagdo de cooperativas caracterizava
a isengao do imposto. Nesse particular, o princi-
pio continua inteiramente valido para as situa-
¢oes configuradas anteriormente a vigéncia do
Decreto 7.292/78, mesmo que o procedimento
fiscal tenha sido lavrado posteriormente. Para os
casos regidos pelo novo REICM ha que se atentar
para a Lei Federal 5.764/61, em cujo artigo 79
esta definido juridicamente o ato cooperativo co-
mo sendo os praticados entre cooperativas e seus
qssociados, entre estes e aquelas e pelas coopera-
tl_vas entre si quando associados, para a consecu-
¢ao de objetivos sociais. A dedugéo simplista é de
que a devolugao de mercadoria de uma cooperati-
va para outra ajusta-se a figura do ato cooperati-
VO, por tratar-se de transferéncia, praticada entre
0s dois entes cooperativos. Nessa condi¢do desfi-
gura-se a operagcao de mercado, absolutamente
Indispensavel a definigao clara do fato gerador do
ICM. Trata-se apenas do ato cooperativo.

Observe-se que a indagagdo formulada es-
clareceu que o tributo foi pago quando da venda
efetiva da mercadoria, ou seja, uma cooperativa
transferiu para outra o produto, recebendo-o de
volta em seguida, para, posteriormente, vendé-lo
a terceiros, quando, entdo, o ICM foi recolhido
integralmente. Vé-se claramente nado existir o

JURISPRUDENCIA ATUALIZADA

* PERCURSO PARA O LOCAL DE
TRABALHO — TEMPO DISPENDI-
DO

*‘Sendo o fornecimento do trans-
porte pelo empregador condig¢ao ne-
cessdria da prestagio de servigo,
o tempo de percurso deve ser con-
siderado como estando o empregado
a disposigdo da empresa’ (TST —
RR 2.161/77).

* COMISSAO-HABITUALIDADE
““‘As comissdes pagas ao obreiro
com habitualidade excluem o cariter
de liberalidade delas e integram a
remuneracido do empregado para to-
dos os fins’’ (TRT — 3° — 1978).
* REPETICAO DO INDEBITO
“‘Corre¢ao monetaria. Tributo.
Repeti¢ao do Indébito. Admissibi-
lidade de aplicagio da corregio
monetaria. RE 83436/76.

* PROTESTO DE CHEQUE

“"Nao hd necessidade de se la-
vrar o protesto de cheque para a
exercitagdo do direito de agdo contra
o emitente’’” (TA-PR ac. n°
6.184/77).
* CONSULTAS & SUGESTOES para
esta coluna devem ser enviadas ao
RN-ECONOMICO ou ao dr. Ney Lo-
pes de Souza a  rua Jundiai,
430 — Natal-RN (Fone: 222-1226).



Participe conosco do desenvolvimento
do nosso estado. Estamos empenhados
neste trabalho ha 46 anos.

MAIS DE 15 MIL ARTIGOS EM ESTOQUE.

Consulte-nos
pelo telefone.

Solicite a
presenca do
nosso vende
dor.

Use a contra-
capa do catéa
logo telefoni-

CO.

Galvdo Mesquita Ferragens S/A
Supermercado da construcio.

Casa Lux S/A
Material elétrico,
tintas e presentes,

6 LOJAS
Ribeira, Cidade, Barro Vermelho e Alecrim.




Ser assinante

de RN/ECONOMICO
nao € mais do que
uma questao de status!

Quem comprova isto & o
nosso proéprio fichério:

e 72% dos assinantes da revista
tém nivel de educaggo superior

* 64,5% sdo dirigentes de

empresas e orgdos publicos, ou
ocupam fungbes que permitem o
exercicio*do poder de decisdo

* 39% sdo profissionais liberais de

alto nivel, como advogados,
engenheiros, médicos,
economistas, agrénomos,
contadores, etc.

® 66,2% tém renda familiar

mensal acima de Cr$ 18 mil e
16% acima de Cr$ 36 mil

Estes resultados foram obtidos
através de pesquisa junto a 200
assinantes, cujos nomes foram
obtidos ao acaso dentre as
3.981 pessoas que possuiam
assinaturas de RN/ECONOMI-
CO em Natal, no més de junho
de 1978.




