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JOAO OLIMPIO
INAUGURA A
MELHOR LOJA
DE NATAL

Jodo Olimpio Maia, um dos mais
dinimicos empresdrios do ramo de
eletrodomésticos em Natal, acaba
de entregar 4 cidade a mais sofisti-
cada loja de modveis, tapetes, corti-
nas, lustres e objetos de arte. Tra-
ta-se da Galeria Méveis e Decora-
¢oes, situada a avenida Deodoro,
549, com uma darea de quase 500
metros quadrados. Na foto acima,
flagrante do coquitel oferecido a
imprensa quando Jodo Olimpio e
Iberé Ferreira de Souza mostraram
aos jornalistas a sua quarta loja na
cidade.

AS PESADAS
DIVIDAS DA CAERN

Aos poucos, os 6rgios da admi-
nistracio direta e indireta do go-
verno do Estado estio se amoldan-
do a filosofia de trabalho do gover-
nador Tarcisio Maia. Mas alguns,
principalmente na 4rea das empre-
sas de economia mista, continuam
sem pagar nos prazos certos, contra-
riando as recomendacbes do chefe
do Executivo. A CAERN, por exem-
plo, deve somente a uma emprei-
teira mais de Cr$ 6 milhdes. Quan-
to i Prefeitura, que nio deixa de
ser hoje uma entidade vinculada ao
governo do Estado, as coisas vao
ainda piores. Muito poucas empre-
sas, daqui ou de fora, lhe dio cré-
dito.

OMAR DANTAS NA
NORTE-BRASIL

O economista Omar Dantas, se-
cretidrio da Fazenda e diretor do
Banco do Rio Grande do Norte no
governo anterior, estd agora volta-
do para a iniciativa privada. Depois
de se desligar da sub-geréncia da
agéncia central do Banco do Brasil
em Natal, ele assumiu a direc¢io ad-
ministrativa e financeira da Cons-
trutora Norte-Brasil Ltda., firma
capitaneada por José Aurélio Gue-
des, com importantes obras rodo-
vidrias em execucio em virios Es-
tados brasileiros.

BANORTE PREPARA
EQUIPE PARA
VISITAR EMPRESAS

O gerente da BANORTE Cré-
dito Imobiliirio S/A, Francisco Cor-
deiro Bezerra, estd preparando uma
equipe de funciondrios para per-
correr as grandes empresas do Es-
tado mostrando a classe trabalha-
dora as vantagens da caderneta de
poupanc¢a, bem como as maneiras
de obter financiamentos para a
compra ou construcio da casa pré-
pria pelo BNH. Através de pales-

tras ilustradas com dudio-visuais,
planejadas pelo Departamento de
Marketing da prépria BANORTE,
espera-se aumentar a motivacio pela
poupanca. Também serdo distribui-
dos brindes. Idéntico trabalho ja
foi realizado em Recife, com resul-
tado surpreendente.

1.500 ALUNOS DE
INGLES NA SCBEU

A Sociedade Cultural Brasil-
Estados Unidos, hoje uma verda-
deira empresa no setor educacional,
concluiu o seu periodo de matricu-
les para este semestre com o nu-
mero recorde de 1.500 alunos regu-
lares, isto sem falar em quase 2.000
outros alunos que ali estudam atra-
vés dos convénios que a SCBEU
mantém com o Colégio Marista e

mais alguns grandes estabeleci-
mentos de ensino. A frente da
Brasil-Estados Unidos, sendo res-

ponsivel direto por todo este su-

cesso, estd o professor de inglés
Licio Brandio.

INPASA TERA NOVA
UNIDADE INDUSTRIAL

O Banco Nacional de Desenvol-
vimento Econémico acaba de apro-
var um financiamento da ordem de
Cr$ 12 milhdes em favor da IN-
PASA, para a constru¢io de uma
fabrica de celulose na Fazenda Ca-
tamboeira, onde esta empresa de-
sen:/olve um grande projeto de plan-
tagio de bambu. Ezequiel Ferreira
d? Souza, diretor da INPASA, acre-
dl.ta que até 1977 esta nova indus-
tria do seu grupo estard implantada
€ a partir dai a producio didria de
papel kraft da fibrica de Parnami-
rim passard de 15 para 30 tone-
ladas.
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CASA RIO TERA
MAIS UMA LOJA

Flivio Alcides Araujo, diretor
do grupo de lojas Casa Rio, infor-
ma que até outubro deste ano serd
inaugurada mais uma unidade, des-
ta vez uma loja de departamentos,
com quatro andares, situada na rua
Jodo Pessoa, proximidades da ave-
nida Deodoro. Com este novo em-
preendimento, a Casa Rio assegura
a sua lideranga no ramo da alta
moda masculina e feminina, bem
como no setor de decoragio de in-
teriores.

CHRYSLER OFERECE
REVENDA A
LUIZ ALBERTO

A Chrysler do Brasil ofereceu a
Luiz Alberto de Medeiros a reven-
da autorizada desta marca em Sal-
vador. Isto se deve, sem duvida,
ao arrojo comercial e a organiza-

¢io administrativa de A Sertaneja
Veiculos Ltda., revendedora Chrys-
ler em Natal, empresa dirigida por
Luiz Alberto, que vem obtendo os
primeiros lugares em venda no Nor-
deste, principalmente com os car-
ros Dodge 1.800. Ele nio aceitou a
oferta por ndo poder se deslocar
pessoalmente para aquela cidade.

ARIZONA
ENQUADRADA
NO FINOR

Depois de atualizar o seu pro-
jeto e encaminhi-lo a2 SUDENE
para enquadramento no FINOR (o
que ji ocorreu), a Arizona Agro-
Pastoril deverd estar totalmente im-
plaritada até fins de 1977, com in-
versdes da ordem de Cr$ 17,6 mi-
lhdes. A empresa, dirigida por To-
bias Varela de Melo e André Vidal
de Souza Filho, estd localizada no

municipio de Jodo Camara. Ela
terd um rebanho de 2.600 cabegas e
produzird novilhos para abate.

BANDERN TERA
AGENCIA NO RIO

O Banco do Rio Grande do
Norte S/A inaugurard a sua agén-
cia do Rio de Janeiro até o final
do més de junho, segundo decisdo
da sua diretoria. Ivanaldo Fernan-
des, diretor-administrativo do Ban-
co, tem efetuado constantes viagens
exatamente no sentido de que esta
data nao seja prorrogada, uma vez
que o préprio governador Tarcisio
Maia demonstra o maior interesse
pelo assunto.

DIRETORES DA
GUARARAPES FAZEM
PESQUISA EM PARIS

Para fazer pesquisas em equipa-
mentos de confecgbes e observar a
evolu¢io da moda masculina euro-
péia, particularmente na Franga, di-
retores das Confec¢des Guararapes
viajaram a Paris, em fevereiro ulti-
mo. L4, Nelson Rocha e Lupércio
Menezes, participaram da Feira In-
ternacional de Confecgoes.

A SERTANEJA
ABRE FILIAIS

Radir Pereira & Cia. acaba de
abrir duas novas filiais: Cearid Mi-
rim e Patos (PB), ampliando assim
o seu raio de penetragio comercial
no ramo de eletrodomésticos. Ago-
ra, existem lojas de A Sertaneja em
Natal(3), Currais Novos, Mossor6,
Caico, Pau dos Ferros, Cuité (PB),
além das duas cidades acima men-
cionadas.

BANORTE ABRE
FILIAL EM MOSSORO

A BANORTE Crédito Imobi-
lidrio abrir4 filial em Mossoré, de-
pois de constatar em pesquisa na-
quela cidade as potencialidades do
mercado de poupanca e de finan-
ciamentos habitacionais. Nelson da
Matta, diretor da empresa, autori-
zou a geréncia de Natal a cuidar
com urgéncia do assunto para que
ele, quando retornar da Alemanha
onde se encontra a convite do go-
verno, possa imediatamente inau-
gurar essa nova agéncia.

F. BEZERRIL NO
HOTEL DUCAL

Uma firma representada no RN
por Fernando Bezerril, a ESQUE-
MA — Esquadrias e Madeiras Ltda.
do Cear4d, venceu a concorréncia
para a implanta¢gdo de todo o mo-
bilidgrio modulado no Ducal Palace
Hotel.

UNICA METAIS
FABRICA BOX
E DIVISORIAS

Uma nova empresa especializa-
da na fabricagdo e montagem de
box e divisérias, bem como de for-
ros industriais e de cozinhas resi-
denciais moduladas, j4 estd em fun-
cionamento. Trata-se da Unica Me-
tais Industria e Comércio Ltda.

MARCOSA VENDE
CAMINHOES SCANIA

Em fevereiro, a Marcosa M4dqui-
nas e Equipamentos Ltda. vendeu
em Natal trés caminhdes Scania, a
preco superior a Cr$ 500 mil, cada
um. A previsio do gerente de ven-
das da empresa, Moacir Alves Pi-
nheiro, ¢ de que este ano serio ven-
didos no Estado pelo menos 15 uni-
dades. Os trés clientes que adqui-
riram os caminhdes Scania foram:
J. Vilani & Cia., Jair Paiva e Trans-
portadora Miramar.



SERVICO

BBS wvai instalar cozinha e
lavanderia do Ducal Palace

¥ s

Todo servico de montagem da cozinha
e da lavanderia do DUCAL PALACE HO-
TEL, que ora esti sendo construido em Na-
tal, no Grande Ponto, sera feito pela firma
B.B.S. Comércio e Indastria Ceara Ltda.,
que também fornecera o material necessario
aquelas obras. A firma cearense venceu con-
corréncia através do seu representante em
nossa praca, FERNANDO BEZERRIL e o
contrato para execucio dos servicos foi assi-
nado pelo vice-presidente da UEB (Uniiio de
Empresas Brasileiras, a que pertence o DU-
CAL PALACE HOTEL), dr. Aluizio Alves,
pelo dr. Jaime Veiga, diretor técnico da UEB
e pelo dr. Paulo Brito, presidente da B.B.S.
Comércio e Inddstria Ceara Ltda., além do
sr. Fernando Bezerril.

Conhecendo-se a importancia do hotel
que o grupo UEB esta construindo em Natal
— que sera decisivamente o primeiro de clas-

se internacional, de nossa capital — pode-se
avaliar o alcance dos servicos que a firma
cearense vai executar, aplicando um know-
how adquirido em obras idénticas feitas para
os principais hoteis do Nordeste, dentre eles
o Savanah e 6 Beira Mar, de Fortaleza.
Falando sobre a concorréncia que a
B.B.S. Comércio e Indistria Ceara Ltda.,
acaba de ganhar, o seu representante no Rio
Grande do Norte, Fernando Bezerril, disse
que influiu para isto, exatamente a qualida-
de dos servigos e do material que a firma tem
empregado, em obras congéneres, e que hoje
representam a principal indicaciio do seu sis-
tema de trabalho. A presenca da firma cea-
rense no DUCAL PALACE HOTEL signi-
flcfl, por outro lado, a certeza de um alto pa-
drao de s!tendimento do novo hotel, também
nesses dois importantes setores, que sio a co-

zinha e a lavanderia de uma casa de alta
classe.
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DESATENCAO E

DESPREPARO

O sistema econdmico brasileiro adota como
principio a liberdade de iniciativa mas entrega ao
poder publico a missdo e o direito de orientar o
emprego do capital e até de intervir diretamente
na economia, em casos relevantes. Por isso, 0 nosso
sistema requer com muita frequéncia que as lide-
rangas politicas usem das suas atribuigbes natu-
rais de sugerir, alterar, criticar os programas admi-
nistrativos que, quase sempre elaborados a portas
fechadas nos escritérios dos tecno-burocratas, podem
pecar por nio corresponderem exatamente aos in-
interesses sociais. Devem ser, pois, os politicos que,
como porta-vozes do povo, sentindo mais de perto
a problemitica de cada regido do pais, tém o de-
ver de procurar consertar os erros de execugdo.
Eles, melhor do que os técnicos, sabem em que
condigio se encontra o povo, pela convivéncia
obrigatéria com os seus problemas.

Esta introdugio ¢ feita com o sentido de de-
linear qual deve ser o trabalho do politico em
nosso regime. Se cada um se dedicasse ao cumpri-
mento desse esquema, ndo estariamos por exem-
plo, assistindo o permanente estado de descrédito
e de desvalorizagio do poder legislativo, escola
maior de preparagiio dos homens piblicos. No Rio
Grande do Norte, de uma forma muito especial,
se observa a desatengio e o despreparo dos politi-
cos, principalmente ao lidarem com os temas sécio-
econdmicos. N3o se ouve das tribunas do Congresso
Nacional ou da Assembléia Legislativa, uma tnica
voz do Rio Grande do Norte formulando os meios
para que os governos do Estado ou do pais parti-
cipem com mais rigidez na equagio de um sem ni-
mero de problemas de base que produzem em nosso
meio um clima de estagnacio e de atraso.

Meses atris, um jornal local publicou ampla
matéria analisando a atuag3o dos senadores e depu-
tados federais do Rio Grande do Norte. Eram enu-
merados os projetos, pronunciamentos, requeri-
mentos de cada um. O saldo era praticamente nulo.
Nio se registrava nenhuma intervengio impor-
tante em favor do desenvolvimento do Estado. Pa-
rece que, rendidos A forca de uma realidade que
poe o Rio Grande do Norte entre os dois ou trés
mais pobres Estados brasileiros, os homens publi-
cos deixam de acreditar na importincia do seu tra-
balho em prol da terra. Ai, entio, destinam toda
a sua capacidade e o seu tempo s disputas de pres-
tigio pessoal ou s intrigas partiddrias.

Nos escaldes superiores da administragio fede-
ral ndo se faz presente um s6 homem do Rio
Grande do Norte, nem mesmo junto aos Orgdos
com atuacgio especifica em nosso territério, o que
pode ser considerado como um atestado de que,
desatentas, as liderangas locais nem mesmo tém o
poder de pleitear um lugar junto 2 equipe que
comanda a nagdo.

Por outro lado, sempre tem faltado o apoio
politico ao nosso empresariado que segue uma tra-
jetéria onde os sucessos, quando acontecem, decor-
rem exclusivamente da luta isolada e desigual con-
tra um mercado pobre e contra uma carga tribu-
tiria igual 2 do grande empresirio do centro-sul.
Na verdade, diante dos homens de empresa do Rio
Grande do Norte, os politicos s6 t&m aparecido as
vesperas das eleigdes para exigir a contribuigio fi-
nanceira para as suas alienantes campanhas eleito.
rais, ainda hoje feitas 2 base da compra do voto.

RN ECONOMICO




AGRICUL TURA
NO RN EM 76

Nunca, provavelmente, o Rio Grande do
Norte esteve tio bem preparado para
desenvolver o seu setor primario do que neste
ano de 1976. Se bem que seja verdade que
em tempos anteriores e até recentemente,
houve promogdes orientadas, visando o
desenvolvimento da nossa agropecuaria, fato
mais comprovado ¢é o de que, para este ano
que ja vai consumindo o seu primeiro
trimestre, todos os érgios federais, estaduais
e municipais estdo preparados com uma
gama de projetos que, posto em pratica a
médio e longo prazos redimirao, de fato,

0 nosso setor primario, o primeiro de nossa
destinag¢do natural, embora o de
desenvolmineto mais vagaroso. A Secretaria
da Agricultura do Estado, obviamente,
comanda os projetos e programas diversos
que estio sendo postos em pratica, mas ha
érgaos com capacidade de execugio ja
plenamente em atividade, como é o caso da
EMATER-RN, que tem 15 projetos para
desenvolver as culturas do algodao, milho,
reijao, arroz, cana de agucar, caju, afora

os de incremento aos rebanhos de gado

de corte, de leite, bovinocultura ou os que
atingirdao o cooperativismo, a assisténcia
social. A CIDA — Companhia Integrada de
Desenvolvimento Agricola — continua
com a colonizag¢io da Serra do Mel (Vilas
Rurais) e inicia o Projeto Boqueirao,
continuando a colheita de sorgo e iniciando
a de feijao e de caju. E agora da énfase
especial ao programa de motomecanizagao,
através do aluguel de tratores ou da venda

de implementos agricolas a pregos especiais,
O Ministério da Agricultura, através

da sua Delegacia em nosso Estado, financia
diversos programas, dentre eles o da

saiide animal, ¢ a SUDENE tem a
responsabilidade total — em termos
financeiros — do Projeto Sertanejo, que vai
preparar o homem do campo para

enfrentar a seca.

A CEPA — Comissao

Estadual de Planejamento Agropecuario —
concluiu os estudos do alentado

Ruralnorte, que ja esta sendo implantado,
com pessoal fazendo levantamentos de
campo — e ¢ este, sem diivida, o mais
ambicioso dos projetos destinados ao nosso
setor primario, carreador de recursos
consideraveis para serem aplicados nas
areas de produgao do algodao mocéd, que tera
melhoradas a sua produgio e

produtividade. O setor Cooperativista
também esta sendo impulsionado e em
breve quase metade da produgio algodoeira
do Estado sera beneficiada pelas usinas

das préprias cooperativas, o que representa
melhores condi¢oes de comercializa¢iao, para
o produtor. Todo esse elenco de medidas,
esta sendo detalhado nyma série de
reportagens especiais, que representam o
principal tema tratado nesta edi¢ao de
RN-ECONOMICO, assuntos levantados pela
chefia de redacao e que dario ao leitor

uma visio exata do que se prepara no

Rio Grande do Norte, hoje, em favor

da nossa economia primaria.

RN-ECONOMICO



Agricultura do RN em 1976

N

Ruralnorte ja se implanta
com a pesquisa de campo

Com recursos recebidos em 1975, diversos érgaos estaduais
ou federais, no Rio Grande do Norte, ja estio implantando entre nés
o RURALNORTE, projeto que representa a participacio
do nosso Estado dentro do POLONORDESTE. A EMATER-RN,
a EMPRABA, a Secretaria de Saide e a Fqndagio SESP,
dispdem de mais de Cr$ 12 milhdes para aplicar em
1976, através desse projeto, em municipios do Seridé e da
regido de Umarizal. O Banco do Brasil, o Banco do Nordeste e o
Banco Nacional de Crédito Cooperativo, por outro lado, dispdem de
recursos ilimitados para oferecer aos agricultores, inclusive com
as garantias do PROAGRO (seguro ao crédito) — o que
quer dizer que o agricultor terdA minimizada a responsabilidade

Mais de Cr$ 12 milhdes esta-
rio aplicados no Rio Grande do
Norte, até o final de 1976, nos qua-
tro setores do Ruralnorte, j4 em im-
plantagio no Fstado. Isto afora os
recursos ilimitados do crédito rural
orientado, que esse projeto propicia-
rd aos agricultores dos onze muni-
cipios do RN — das regides Seridé
e de Umarizal — beneficiados com
a primeira etapa do programa. E afo-
ra também os resultados financeiros
que advirdo do setor de Comercia-
lizagao, que obviamente s6 comega-
rd a funcionar quando o projeto es-
tiver implantado mesmo parcialmen-
te, com produgio em condigdes de
ser comercializada.

O Ruralnorte é o projeto/orga-
nismo que no Rio Grande do Norte
executari a politica preconizada pelo
POLONORDESTE — Programa de
Desenvolvimento de Areas Integra-
das do Nordeste — que se propée a
desenvolver uma nova estratégia
para o desenvolvimento da agrope-
cudria da regido, capaz de transfor-
mar efetivamente as condigées da
produgio e do bem-estar no campo,
em 4reas selecionadas, em fungido de
suas potencialidades de resposta a
programas de desenvolvimento inte-
grado, de sua importincia demogra-
fica ou da natureza peculiar de suas
condigdes edafoclimiticas.

O objetivo geral do Ruralrorte é
o melhoramento da produtividade e

RN-ECONOMICO

do reembolso, em caso de seca.

da renda nas é4reas produtoras de
algodao mocd, facilitando o acesso
ao crédito de produgio e A assistén-
cia técnica aos agricultores ainda
nio atingidos por esses servigos.

Serdo os pequenos agricultores
que receberio apoio através de assis-
téncia técnica, de pesquisa, de cré-
dito, de servigos sociais e de progra-
mas de treinamento.

¢

Eribaldo Cabral de Vasconcelos: “O

Ruralnorte é um projeto essencial-
mente comprador de servicos”.

Pela sua amplitude, o Ruralnor-
te foi dividido em duas etapas, con-
sistindo a primeira, de atividades de
teste em sub-dreas geogréficas limi-
tadas e a segunda (a funcionar a
partir do terceiro ano) da ampliagio
das realizagoes efetuadas e das ini-
ciativas testadas. Porque o ritmo de
expansio nio serd provavelmente
idéntico para cada componente do
projeto, dependendo dos resultados
obtidos na primeira etapa, poderi
ocorrer antecipagio do inicio da se-
gunda,,

OS COMPONENTES

— “O Ruralnorte é um projeto
comprador” — diz o engenheiro
agrénomo Eribaldo Cabral de Vas-
concelos, um dos dois técnicos inte-
grantes da Unidade de Monitoria
do Projeto — “comprando servigos
a orgdos ja estruturados, em funcio-

namento no Estado”.

Esses orgios sio a EMATER-
RN, a EMPRABA (Empresa Brasi-
leira de Pesquisa Agropecudria), a
Secretaria de Saidde do Estado, a
Fundagio SESP — havendo ainda
participacio de bancos oficiais
(Banco do Brasil, Banco do Nordes-
te, Banco Nacional de Crédito Coo-
perativo) nas transages de crédito
rural.

Os componentes principais do
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projeto sdo Extensio Rural, Pesqui-
sa e Experimentagio, Saude Simpli-
ficada, Crédito Rural e Comerciali-
zacgio, todos ji sendo implantados
dentro dos objetivos da primeira eta-
pa do projeto que sdo: a) desenvol-
ver e testar os conjuntos de técnicas
financeiramente atraentes para a
populagao-meta; b) desenvolver e
testar métodos alternativos de pro-
porcionar servigos de extensio e de
financiamento; c) fortalecer as ins-
tituicoes envolvidas em desenvolvi-
mento rural na 4rea do projeto; d)
aumentar a quantidade de informa-
¢Oes sobre a drea, para facilitar de-
cisoes futuras.

A primeira etapa, embora seja
dirigida para o desenvolvimento de
atividades selecionadas e fortaleci-
mento das instituigdes, deverd exer-
cer importante impacto produtivo,
particularmente por meio do crédi-
to agricola e dos servicos de exten-
sdo.

O Coordenador da CEPA —
Comissio Estadual de Planejamen-
to Agricola, engenheiro agrénomo
Jodo Brigido Bezerra Lima, — lem-
bra que, se bem sejam destinados
aos pequenos proprietarios agrico-
las, os beneficios indiretos dessa eta-
pa chegario até os trabalhadores
sem terra e também aos parceiros,
assim como aos grandes propriets-
rios, particularmente através das ati-
vidades extensionistas.

RECURSOS PARA 76

Os orgdos que em 1976
venderdo servios ao Ruralnorte,
desde 1975 receberam os primeiros
recursos, para aplicagdo este ano.
Assim sendo, a EMATER-RN jé es-
ta utilizando os Cr$ 7.846.800,00
que lhe foram destinados, para as-
si:*éncia técnica e extensdo rural,
tendo partido pela contratagio de
pessoal — nove agrénomos e vinte
e seis técnicos agricolas — que ja
estd em campo, processando levan-
tamentos preliminares. Em Caicd,
por exemplo, ficaram sediados os
que estdo trabalhando na regido Se-
ridé, e que concluirdo a parte do
levantamento no mdiximo até o dia
31 de abril préximo. A EMATER-
RN ainda estd processando a insta-
lagdo dos onze escritérios regionais
do projeto, nas sedes dos onze mu-
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nicipios a serem atingidos, assim co-
mo de dois regionais, equipando-os
técnica e materialmente. Apés a fase
de treinamento, a Fmpresa de Assis-
téncia Técnica e Extensio Rural do
RN partirdi para a confecgio do
Plano de Acido, diversificado para
cada municipio.

No terreno da Pesquisa e Expe-
rimentagdo, vai agir a EMBRAPA
— Empresa Brasileira de Pesquisa
Agropecuaria, que ja dispoe, tam-
bém desde o ano passado, de Cr$
2.275.300,00 para aplicar em
1976, A EMBRAPA ji arregimen-
tou o pessoal necessario a implanta-
¢do de seus servigos -— um coorde-
nador a nivel estadual, quatro inves-
tigadores agricolas de nivel superior
e quatro auxiliares de investigagio
de nivel médio — que se encontra
instalando nas regi6es do Seridé e
de Umarizal, as unidades de inves-
tigagdo em 15 municipios. As inves-
tigacoes a serem desenvolvidas pela
EMBRAPA constam de préticas sim-
ples, que ocasionardo respostas ime-
diatas sobre problemas relacionados
com a cultura do algodio.

O setor de Saide Simplificada se-
ra desenvolvido pela EMATER-RN,
pela Secretaria de Saude do Estado
e pela Fundagio SESP. Cerca de
Cr$ 2 milhées ja estio a disposi¢do
desses orgdos, que atuar3o com base

Jodo Brigido Bezerra Lima: “PROA-

GRO reduz hesitacio do agricultor,

com relacdo ao crédito e 3 tecnologia
melhorada”.

nos mini-postos de satide da antiga
ANCAR-RN (absorvida pela EMA-
TER-RN) e vinte extensionistas do-
mésticas, hoje jé treinadas, estando
em andamento os levantamentos da
realidade dos municipios.

O Crédito Rural, por seu turno,
tera recursos ilimitados.

— “O seu teto dependerd das
possibilidades ou necessidades dos
tomadores” — diz Eribaldo Cabral
de Vasconcelos. “E o inicio das ope-
ragoes estd na dependéncia de regu-
lamentagio de voto do Conselho Mo-
netdrio Nacional, uma vez que o sis-
tema de aplicagio serd igual para to-
do o Nordeste — ou seja, para toda
drea de atuagio do POLONOR-
DESTE”.

No entanto, a Unidade Técnica
do Ruralnorte ja elaborou um plano
de estrategia para submeter aos
agentes financeiros (Banco do Bra-
sil, Banco do Nordeste, Banco Na-
cional de Crédito Cooperativo). O
sistema operacional provavelmente
serd o mesmo do PROTERRA, diz
Eribaldo Cabral, inclusive com re-
lagdo a juros, etc.

O setor de Comercializagio estd
sendo estruturado, j4 existindo pen-
samentos formados sobre o seu fun-
cionamento, embora ainda falte a
mentalizagdo da estratégia a ser apli-
cada — pois tudo depende das con-
digdes dos créditos.

DESCRICAO SUMARIA

Diz Joio Brigido Bezerra Lima
que os objetivos da primeira etapa
do Ruralnorte serdo alcangados por
meio de agdes especificas, dentre
elas: a) programacio de uma pes-
quisa tanto a nivel de estagdo expe-
rimental como — e principalmente
— a nivel de agricultor, focalizando
as necessidades e preblemas da po-
pulagio-meta. O programa de pes-
quisa se concentrard no algodio e
em outras culturas tradicionais e de
potencialidade futura; b) simplifi-
cagdo do acesso ao crédito (para cus-
teio e investimento) introduzindo
medidas que diminuam o risco, tanto
da parte do agente financeiro (fun-
do de garantia) como da parte do
agricultor (PROAGRO), ¢) amplia-
¢do do servigo de extensio rural, pe-
lo uso de extensionistas treinados es-
pecialmente para atender aos pro-
blemas da populagdo a ser atingida;
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Ruralnorte programagio de uma pesquisa a nivel de estagio experimental

d) expansio do servico de assistén-
cia médica por meio de mini-postos
de satide e de servigos auxiliares ne-
cessdrios; e) treinamento abrangen-
do os componentes do Projeto, para
gerar capacidade administrativa e
gerencial na sua execugao.

Para complementar a pesquisa
basica, levada a efeito pela EMBRA-
PA, o projeto Ruralnorte testara no-
vas técnicas tecnoldgicas, numa
amostragem de estabelecimento, an-
tes da difusdo geral. Esses testes vi-

sam adaptar novas técnicas 3s reali-
dades dos estabelecimentos rurais
(limitagoes financeiras, riscos, dis-
ponibilidades de mio de obra, etc.),
a fim de dai se obter solugbes ra-
pidas para os problemas existentes.

O setor de Crédito pora a dispo-
sicdo do agricultor o PROAGRO
(seguro de crédito) e com relagio a
este fato, o Coordenador da CEPA
pondera:

— “O risco de uma grande seca
na area do projeto, resultando na
perda total de uma safra (o que
nunca estd fora de cogitagdes) é o
maior impecilho A aceitagdo, pelos
agricultores, da tecnologia melhora-
da, associada ao crédito. A aplica-
¢do pelo PROAGRO de um esquema
por onde o pagamento dos emprés-
timos feitos pelos agricultores fosse
total ou em grande parte cancelada,
no caso de perda de uma safra, re-
duz a hesitagdo do agricultor”.

O MESMO

VIGOR DE HA
VINTE ANOS! |

0 seu carro, mesmo de modelo antigo,

pode ter um motor tao vigoroso e
economico quanto o de um carro novo.

CYRO CAVALCANT! tem modernas retfficas

e maquinas auxiliares para operar essa
transformagao em motores Diesel ou a
gasolina. E aceita motores para

reparo ou troca, pelas melhores condigoes,

Cyro Cavalcanti Auto-Pecas e Retifica

Av. Duque de Caxias, 170 — Ribeira — Fones 2-2234 e 2-2072

Cyrauto Pecas e Retifica

Rua Dr. Mario Negocio. 1504 — Alecrim — Fones 2-3963 e 2-4830
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(A

Emater-KN tem quinze projetos
paraincrementaragropecuaria

Uma das atribuicoes da EMATER-RN, que substituiu a
a ANCAR-RN, é a manipulacio do crédito rural ao agricultor,
antes feita pelo Banco do Rio Grande do Norte e pela Secretaria de
Agricultura. Para 1976, a EMATER-RN tem 15 projetos
principais, que ja estio comecando a ser postos em pratica, visando
incrementar a produgio de diversas culturas, assim como a
produtividade de areas pré-estabelecidas. Em termos de nimeros,
sera esta a atuacio do orgao, durante 1976, em nosso Estado: Cr$ 65
milhées para crédito rural — Cr$ 14,6 milhdes para implantagio
dos 15 projetos — Cr$ 11,5 milhées para apoio administrativo
— Cr$ 540 mil para a fase de pré-servico — Cr$ 810

A né6vel EMATER-RN, que
absorveu a ainda nio definitiva-
mente extinta ANCAR-RN (faltam
se completar trimites juridicos para
que a encampagio se configure
oficialmente) levou «¢pm a sua
criagio, para o seu quadro de
desempenhos, virias novas atribui-
¢oes. A principal delas: a manipula-
¢io do crédito rural que antes, a
nivel de 6rgio estadual da adminis-
tragio indireta, além de pelo Banco
do Rio Grande do Norte, era tra-
balhado também pela Secretaria de
Agricultura do Estado, em Natal
pelo entio Departamento de Fo
mento Agro-Pecudrio (hoje Coor-
denadoria de Assuntos Agro-Pecud-
rios) e no interior, pelas Casas do
Agricultor.

Para 1976 a EMATER-RN jd
tem estimativa de cerca de Cr$ 65
milhdes para serem repassados a
agricultores das quatro regides em
que estd dividido o Estado, para
efeito de sua a¢do administrativa, e
que englobam 102 municipios, aten-
didos por 54 unidades de execu-
¢do. As regides: Natal, Mossord, Cur-
rais Novos e Umarizal.

Esses Cr$ 65 milhdes poderdo ser
injetados na Agricultura do Estado,
em forma de crédito rural, para
atender ao andamento de 15 pro-
jetos que por si sé custario a EMA-
TER-RN Cr$ 14,6 milhoes, para
seerem implantados. Isto sem se
falar nos Cr$ 11,5 milhGes que o
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mil para capacitacio de pessoal.

érgio terd a seu dispor para apoio
administrativo — afora Cr$ 540
mil que serdo aplicados na fase de
pré-servico e formagio de pessoal
e Cr$ 810 mil destinados a capa-
citagio de 40 técnicos de nivel su-
perior, 68 de nivel médio, 13 coor-
denadores e 50 funciondrios admi-
nistrativos.

A atuagio da Empresa de Assis-
téncia Rural do Rio Grande do
Norte praticamente atingird toda a
atividade do setor primirio do Es-
tado, nao descurando também o as-
pecto da assisténcia social e da sag-
de. Paralelamente i sua implanta-
¢ao, estdo sendo desde ja continua-

dos projetos anteriormente iniciados
pela ANCAR-RN e deflagrada a
a¢do referente aos 15 novos, que se
destinam, especificamente, a aten-
der as culturas do algodio arbéreo,
algoddo herbiceo, caju, sisal, cana
de acgucar, feijio, milho, mandioca.
E, na parte da pecudria, ao gado
de corte, gado leiteiro, caprinovicul-
tura e avicultura. E também ao coo-
perativismo e bem estar social.

Afora os recursos humanos de
que vai dispor para desenvolver a
sua a¢ao, constante dos técnicos, co-
ordenadores e pessoal burocratico,
a EMATER-RN terd no seu apoio
administrativo (diretores, assessores
de planejamento, coordenadores de
programas, auxiliares regionais)
mais 113 elementos, de nivel supe-
rior ou médio.

COMECANDO DO COMECO

Partindo do pressuposto de que
para bem produzir o homem deve
estar bem preparado ambiental, fi-
sica e emocionalmente, e mesmo
considerando que é das mais pre-
mentes a necessidade do nosso ho-
mem. do campo, nesses trés aspec-
tos, a EMATER-RN inicia a sua
agdo para 1976 implantando o pro-
jeto de Bem Estar Social, que visa
atender a 12.000 produtores e suas
familias — proprietdrios de terras
em torno de 5/20 hectares, inclu-
sive arrendatdrios e parceiros. De-

RN-ECONOMICO



Agricultura do RN em 1976

A O

pois, parte para o projeto de Coo-
perativismo, de que um dos obje-
tivos gerais é orientar e motivar 0s
agricultores a se associarem para,
através dessa pratica, melhor co-
mercializar a sua produgio.

O projeto de Bem Estar Social,
a ser desenvolvido nas cidades onde
existem os mini-postos da ANCAR-
RN, vai custar 3 EMATER-RN
quase Cr$ 2,1 milhSes, oriundos do
Ministério da Saude, Secretaria da
Saide do Estado, Governo do Es-
tado e EMBRATER.

O seu principal objetivo é au-
mentar a renda familiar do pessoal
atendido em 209%,, melhorando em
70% os niveis de nutrigio e saide,
tudo através da agio integrada dos
servicos de saude, educagio e exten-
sdo rural. O programa serd total-
mente exposto a médio prazo —
quatro anos — mas ji em 1976 po-
derio ser inicialmente observados
os resultados desejados, entre os
quais figuram: aumento de 309 da
produtividade média das culturas
do algodio, milho, feijao e man-
dioca; orientagio de 40%, dos pro-
dutores selecionados para a pratica
de armazenamento dos excedentes
da producio em silos domésticos;
orientacio de 509 dos assistidos
para comercializar a produgio pe-
las cooperativas; organizar 100%
das escolas da 4rea, bem como ou-
tras institui¢des correlatas; orientar
9.000 famflias quanto aos aspectos
da educagio nutricional e higiene
dos alimentos; diminuir em 409, os
indices de morbidade materno-in-
fantil; aumentar a assisténcia mé-
dica simplificada para 809, das ges-
tantes; imunizar contra o tétano e
a tuberculose 1009, da populagio
escolar matriculada; treinar 809,
dos professores das dreas dos mini-
postos em nogdes basicas de agricul-
tura, alimentagio, saude e educa-
¢do; melhorar as instalagBes sanitd-
rias de 209, das familias assistidas.

No projeto de Cooperativismo,
a intensao primordial ¢ dupla: além
de doutrinar os produtores ainda
dispersos, chamando-os a se associa-
rem, colaborar na organizagio e for-
talecimento do sistema, através de
assessoria técnica adequada. Para
1976, as metas finais desse projeto
assim se alinham: assisténcia téc-
nica as Cooperativas de Santa Cruz,
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Alexandria, Umarizal,
Apodi, Itau, Acqu e Sio José de
Campestre; aumento de 15%, do
numero atual de associados dessas
cooperativas, que passarid de 5.196
para cerca de 6.000; orientagdo
e assessoramento as cooperativas
quanto a comercializar outros pro-
dutos que nio especificamente o
algoddo, dentre esses, a cera de
carnauba, a castanha de caju, o fei-
jdo e o milho; elaboragio de pla-
nos de financiamento para as coo-
perativas assistidas, destinados a re-
passe e comercializagdo, prevendo
um volume de Cr$ 70 milhdes para
essas operagoes.

Esse projeto custard a Empresa,
cerca de Cr$ 1,3 milhGes e a sua
meta final mais importante é au-
mentar em 100% a produgio do
algodao comercializado através das
cooperativas, o correspondente a
zproximadamente 12 milhdes de
quilos.

Florénia,

ALGODAO E CANA: 1109, MAIS

O incremento de dreas planta-
das de algoddo e de cana de agucar,
assim como da produtividade desses
cultivos, através de métodos racio-
nais e modernos, figura como obje-
tivo geral dos projetos a eles desti-
nados. No caso do algoddo arbéreo
— projeto que custard em torno de
Cr$ 3,5 milhdes e oferecerd crédito
rural de Cr$ 9 milhdes a 30% dos
produtores assistidos — se espera au-
mentar em 21% a produgio na irea
de atuacdo, atendendo-se a 3.000
produtores. Esse aumento de pro-
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dugio serd conseguido através do
incremento de 109, da drea plan-
tada e 109 da produtividade. Os
3.000 produtores serdo motivados a
utilizar sempre sementes seleciona-
das e junto a 209, deles se tratard
do uso de fertilizantes e defensivos.
O cultivo do algoddo de acordo com
os sistemas recomendados, seri
também objetivado.

A produgdo do algodao arbéreo
hoje no Rio Grande do Norte ¢é de
98.644 toneladas. Na area de atua-
¢io da EMATER-RN, ¢ de 75.962
toneladas, sem o aumento previsto
de 21%.

Com o algodio hebiceo, a EMA-
TER-RN deseja: aumentar a pro-
dugio atual da drea (16.932 tone-
ladas, contra 26.757 do Estado) em
39% e por a disposigdo dos produ-
tores, crédito rural da ordem de
Cr$ 1,5 milhdo — orientando-os
ainda quanto ao uso de defensivos
e fertilizantes e quanto as manei-
ras modernas de cultivo.

O projeto do algoddo herbéceo
custara perto de Cr$ 1,4 milhdes
e a fonte dos recursos, assim como
a do algoddo arbéreo, serio: Pre-
feituras municipais, Ministério de
Agricultura, Governo do Estado,
EMBRATER e Asisténcia Técnica
— uma disponibilidade que a Em-
presa possui, oriunda dos fundos de
participagio que lhe sio destinados
sobre totais de convénios celebra-
dos.

A produgdo da cana de agucar
serd aumentada em 509, no Estado
ao final da safra em que o pro-
jeto especifico da EMATER-RN co-
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mecar a funcionar. 50 produtores
serio assistidos e a atual drea plan-
tada terd incrementada em 40% a
sua produtividade. Os produtores
assistidos hoje produzem 352.078
toneladas delcana de agucar, passan-
do a 406.078 toneladas.

O uso correto de fertilizantes e
defensivos também sera aplicado e
o crédito rural previsto para apli-
cacio nesse setor ¢ da ordem de
Cr$ 12,5 milhdes. O projeto em si
custard Cr$ 308.874,00.

DE FRUTOS E FIBRAS

Foi a partir do advento da
MAISA — Mossoré Agro-Industrial
S. A., pertencente ao grupo EIT —
que a cajucultura comegou a des-
pertar o interesse dos produtores
potiguares, inclusive a nivel de em-
presas exclusivamente dedicadas ao
ramo. No entanto, trata-se de uma
pratica agricola das mais indicadas
para o nosso tipo de solo e a im-
plantacio do projeto das Vilas Ru-
rais, na Serra do Mel, demonstrou
que esse tipo de cultura se adequa
bastante as nossas pretensdes de in-
cremento econémico, a partir da
exploragio do solo. Tanto, que
quando a partir de 1977 as Vilas
Rurais comegarem a produzir (o
caju precisa de trés anos para botar
os primeiros frutos) a sua produgio
vai se equiparar 4 da MAISA.

Com relagio a cajucultura, a
EMATER-RN tem projeto para au-
mentar em 10% a produgio do ca-
jueiral na drea que vai assitir:
através do incremento de 109, da
produtividade, assistindo 100 produ-
tores. Segundo os estudos dos téc-
nicos da Empresa, a produgdo hoje
no Rio Grande do Norte ¢ de

877.322.000 frutos de cajueiro, con-
tra 602.108,000 da é4rea a ser be-
neficiada — 4rea que se pretende
elevar em 12%, através de 50 pro-
dutores.

Orientagio sobre politica de pre-
¢os minimos e quanto a sistemas
corretos de producdo, serd dada aos
produtores, havendo previsdo de um
total de Cr$ 600 mil para crédito
rural. O projeto do caju custard a
EMATER-RN, Cr$ 468.878,00 pro-
venientes das Prefeituras munici-
pais, do Governo do Estado, da
EMBRATER e da Assisténcia Téc-
nica.

Enquanto isto, na regido do
Grande Natal, serd desenvolvido o
projeto de Coco da Bahia. Essa
irea hoje ja produz 24.044.000 fru-
tos, contra 44.038.000 do Estado —
devendo o primeiro cémputo ser
aumentado em 109, com o incre-
mento de 109, da produtividade,
através de 100 produtores. A drea
cultivada, para propiciar esse au-
mento, crescerd em 15%, para o que
se assitird 809, dos produtores se-
lecionados com crédito rural orien-
tado no total previsto de Cr$ 500
mil. O projeto, que custard a
EMATER-RN a quantia de ....
Cr$ 224.098,00 prevé também a ori-
entagio para o uso de mudas me-
lhoradas — do que resultard o in-
cremento da produtividade.

Com relagio ao sisal, existe um
projeto que custard Cr$ 107.554,00
a Empresa, para ser implantado e
que propiciard um aumento de
12%, da produgio dessa fibra, na
irea beneficiada, atualmente na
faixa das 18.525 toneladas — con-
tra 32.058 do Estado. O crédito
rural para os produtores do sisal

estd previsto no montante de ....
Cr$ 2,6 milhoes.

CULTURAS DE SUBSISTENCIA

Feijdo, milho e mandioca —
trés produtos de importancia defi-
nitiva para a subsistencia do nosso
homem do campo — terfo também
as suas culturas assistidas pela
EMATER-RN, durante 1976, com
programacdes especificas que deter-
minario um aumento de mais de
709% da produgio conjunta.

No caso do feijao, 1.000 produ-
tores serio assistidos na intensio de
se aumentar em 229% a producio,
com incremento de 129, da drea
plantada e 259, da produtividade.
A capacidade de armazenamento
crescerd 30% — a nivel de proprie-
dade — e Cr$ 3 milhGes poderio
ser utilizados para crédito rumal,
atendendo-se a 300 dos 1.000 pro-
dutores selecionados.

A produgio do feijio no Rio
Grande do Norte hoje esti esti-
mada (nimeros da Gltima safra) em
60.059 toneladas, enquanto a da
drea programada para receber assis-
téncia da EMATER-RN ficou em
30.679 toneladas. Com o feijdo, no
entanto — assim como com outros
cereais produzidos no Estado —
ocorre, comumente, que nas épocas
de. safra sdi do Estado, pela fron-
teira, principalmente para o Ceara
e, nas épocas de entre-safra, volta
com pregos aviltadissimos, compa-
rados com os que teve ao ser ini-
cialmente vendido.

O projeto do feijio custari
Cr$ 760.388,00 oriundos das Prefei-
turas, do DNOCS, Governo do FEs-
tado, EMBRATER, Assisténcia
Técnica.

A EMATER-RN tem dois projetos, para gado de corte e gado de leite.
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A previsio de aumento da pro-
dugdo do milho na drea onde a Em-
presa atuari, ¢é de 25%, com o
crescimento de 10%, da 4rea plan-
tada e 17%, de incremento da pro-
dutividade. 800 produtores serao
atendidos com o projeto — que
custard Cr$ 542.368,00 vindos das
mesmas fontes do projeto do feijao
e.desses, 30% podera receber finan-
ciamento através do crédito rural,
previsto em torno de Cr$ 2 milhdes
para o corrente ano.

No Rio Grande do Norte, hoje,
a produgio de milho ¢ por safra
de 83.231 toneladas e na regido
assistida pelo projeto, de 38.207 to-
neladas.

Para a mandioca, o projeto es-
pecifico estima em 30% o aumento
da producio, este ano, com 207, de
incremento da 4rea plantada e 40%
de produtividade. Serdo atendidos
400 produtores, dos quais cerca de
1.200 poderio usufruir dos benefi-
cios do crédito rural, projetado
para até Cr$ 4 milhdes. O aumento
do uso de estacas de mandioca se-
lecionadas e um mais intenso uso
de defensivos e fertilizantes, serdo
determinados pelo projeto, que cus-
tard Cr$ 292.206,00 — alocados nas
mesmas fontes dos projetos ante-
riores,

BOVINOCULTURA E OUTROS

~ Nio existem dados que diversi-
fiquem os rebanhos de corte e de

leite, no Rio Grande do Norte. Por
isto, geralmente se sabe onde esta
o gado de determinado tipo apenas
pela prioridade das dreas, com re-
lagio aos dois tipos. Por exemplo:
na regido do Grande Natal, ¢ sabi-
do que existe maior niumero de
gado de leite, assim como na regiao
de Mossoré. Dai, se estabelecer que
essa espécie bovina, no Rio Grande
do Norte, se concentra nessas duas
drea, sendo o restante gado de corte
ou, quando muito, gado misto.

A EMATER-RN tem dois pro-
jetos, para gado de corte e gado

de leite. Partindo do principio de

g -
R

Sisal tem projeto que custard Cr$ 107.554,00

que todo o Estado tem em torno
de 830.000 cabecas de gado dos
dois tipos, os técnicos estimaram
em torno de 375.000 o gado de
corte existente na area onde serd
aplicado o primeiro projeto.

Esse projeto tem por objetivos
gerais aumentar em 5% a produ-
¢ao de carne, atingindo 1.800 cria-
dores durante 1976 e aumentar a
rentabilidade de exploragio em
10%, junto aos assistidos, através
da melhoria das condigbes alimen-
tares, sanitirias ¢ de manejo do re-
banho. Dos seus objetivos especifi-
cos, consta o aumento de 25% da

CHEGOY CACHO DE OURO

| FINISSIMO OLEO COMESTIVEL
\ MESA E COZINHA

UM PRODUTO

THEODORICO BEZERRA S. A.

INDUSTRIA E COMERCIO
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drea de produgio de forrageiras
cultivadas — passando-se de 4.000
para 5.000 hectares; orientagdo de
809, dos criadores selecionados
quanto A utilizagio de praticas sa-
nitarias indicadas para o Estado;
orientacio a cerca de 1.100 criado-
res sobre melhoria genética dos
seus rebanhos; aplicagio da verba
prevista de Cr$ 18 milhdes, como
crédito rural, para 25% dos 1.800
criadores assistidos.

O projeto para gado de corte
custard Cr$ 2.470.047,00 enquanto
o gado de leite ficard por
Cr$ 693.257,00. A grande diferenga
de prego dos custos « porque o se-
gundo serd aplicado somente na
regiio do Grande Natal e em Mos-
sor6, onde se sabe que existem
240.500 cabegas desse tipo de gado.
O projeto visa aumentar em 20%
a produtividade do rebanho, du-
rante este ano. O leite produzido
serd comercializado através da
ILNASA, em Natal e da ESAM em
Mossor6 — e nesse particular ha-
verd um aumento operacional de
20%.

Orientacfio para préticas de sa-
nidade nas duas bacias leiteiras serd
dada a 809, dos produtores selecio-
nados, sendo que 20% deles serdo
atendidos através do crédito rural,
previsto para o montante de
Cr$ 12 milhoes.

Atualmente, a produgio de
leite no Estado estd na base de
48.268.438 litros/ano, enquanto nas
duas bacias ¢ de 20.098.383 litros
quantidade que em 1976 pas-
sard para 24.117.000 litros.

Com relagio a caprinovincul-
tura, e a avicultura, a EMATER-RN
tem igualmente projetos prontos
para serem postos em pratica, com
vistas a4 colheita de resultados pra-
ticos, durante todo o ano de 1976.

No primeiro caso, entima-se em
335.800 cabegas o rebanho do Estado,
para uma produgao de 525,5 tonela-
das de carne /ano. O projeto visa au-
mentar a producio de carne da area
assistida em 109, e a produtividade
média de carcaga em 409, Serdo
atendidos 433 produtores, 309, dos
quais vio ser orientados no sentido
de adotar sistema de produgio re-
comendado e de introduzir repro-
dutores e matrizes selecionadas,
além de receberem financiamentos
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Avicultura — crédito rural

pelo crédito rural, que ji tem esti-
pulada a importincia de Cr$ 200
mil.

O projeto de caprinocultura
custard Cr$ 348.782,00, ficando o de
Avicultura por Cr$ 148.615,00 (re-
cursos, para ambos, oriundos das
Prefeituras Municipais, Governo do
Estado, EMBRATER e Assisténcia
Técnica.

No caso da avicultura sabe-se
que o efetivo do Grande Natal
(onde o projeto serd implantado) €
da ordem de 311.163 cabegas, sendo
a produc¢io de carne em torno de
527.600 quilos/ano, e a de ovos
232.000 duzias/ano.

no montante estimado de Cr$ 500 mil

Essas duas produgdes serao au-
mentadas em 109, durante 1976,
pelo projeto da EMATER-RN, que
atuard junto a 47 produtores de
frangos de corte e 7 de aves de
postura. A produtividade média do
peso da carcaga crescerd em 1%, e
69, dos criadores selecionados se-
rao treinados, através de cursos es-
pecificos sobre agricultura.

Sistema de produ¢io recomen-
dado, controle de ragao para frango
de corte, uso de insumos modernos
na exploragio da atividade e cré-
dito rural (no montante estimado
de Cr$ 500 mil) serdo oferecidos a
609 dos criadores.

Dez anos

) .“
RN-ECONOMICO

Rua Dr. Jose Gongalves, 687 — a cem metros da Av. Salgado Filho
Telefones: 2-0706 e 2-4455

na frente!
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GID A tem importantes metas
a atingir durante este ano

Ao absorver trés companhias de economia mista, a

CIDA — Companhia Integrada de Desenvolvimento Agropecuirio
do RN — ficou responsavel pelo sistema de mecanizagiio
da lavoura do Estado, pela comercializacio de sementes

selecionadas e implementos agricolas, pela administragio das Vilas
Rurais e pelos projetos de pesca. Este ano, a implantacfio

do Projeto Boqueirido é uma de suas mais arrojadas metas, além
da continuaciio do projeto da Serra do Mel.

Quando foi constituida, ha
alguns meses, a CIDA — Compa-
nhia Integrada de Desenvolvimento
Agropecudrio do Rio Grande do
Norte — niao apenas absorveu trés
companhias de economia mista do
Fstado, ligadas ao setor agroindus-
trial e agropecudrio da Secretaria
de Agricultura do Estado e teve
transferidos para o seu acervo, to-
dos os tratores, equipamentos, ins-
talagdes e parte do pessoal da Me-
canizagdo Agricola da Diretoria Es-
tadual do Ministério da Agricultura.

Ao absorver a COFAN, a CIDA
ficou responsavel pela comercializa-
¢do de sementes selecionadas e im-
plementos agricolas diversos. Da
CIMPARN, herdou a administragao
do projeto das Vilas Rurais, na Serra
do Mel. E da CIMPERN, os pro-
jetos relacionados com pesca.

Nao sdo poucas, portanto, as ta-
refas da CIDA, com relagio ao ano
agricola, no Rio Grande do Norte,
neste 1976. A comegar pelas Vilas
Rurais, ou implantando ¢ Projeto
Boqueirdo, ou ainda cuidando dos
Departamentos Comercial e de Mo-
to-mecanizagao.

Com relagio & Serra do Mel, em
1976 a CIDA cuidard da conclu-
sdo da adutora e da rede de distri-
buigdo d'dgua das Vilas Rurais. A
primeira fase desse projeto, ja ter-
minada, possui 26 quilémetros de
tubos de 200mm, saindo da primei-
ra estagdo elevatéria, a um quildme-
tro da cidade de Carnaubais, a dgua
correndo sob pressio até ser jogada
na segunda estagdo, j4 dentro das
Vilas Rurais, entre as vilas Parani

RN-ECONOMICO

e Santa Catarina. Essa estagio €
justamente a que estd em fase de
conclusio e dela até a Vila Mato
Grosso, estd sendo construida outra
rede de distribui¢io com 11 quild-
metros de extensdo, onde atinge a
altitude mdxima do terreno, 270
metros. Um reservatério com capa-
cidade para 200.000 litros redis-
tribuird a é4gua, por gravidade, as
22 vilas.

O engenheiro agréonomo Haroldo
Lima, diretor técnico da CIDA, diz
que a rede de distribuigdo estd sen-

Samuel Francisco de Oliveira: “No
setor de motomecanizacdo, Estado
tem prejuizos anuais de
Cr$ 5 milhoes”.

do construida nas vilas habitadas
por colonos e por funciondrios da
empresa. As primeiras, as vilas Gua-
nabara, Sao Paulo, Parand, Santa
Catarina, Rio Grande do Sul, Goids.
As segundas: Rio Grande do Norte,
Ceara, Pernambuco.

AS CULTURAS NAS VILAS

Embora ja tenha plantagdes de
sorgo e caju em extensas 4areas, as
primeiras ja produzindo e as segun-
das com a primeira safra prevista
para fins de 76 e inicio de 77, a
CIDA vai plantar este ano, nas Vi-
las Rurais, 2.830 hectares de feijdo
macassar. Serdo plantados diver-
sos tipos desse feijao, para atender
aos habitos alimentares das varias
regides do Estado: o pingo d’agua,
para o Agreste; o mesclado, para o
Oeste; o vermelho claro, para o Se-
ridé. A produgdo serd comercializa-
da através das antigas Casas do Agri-
cultor, agora transformadasem pos-
tos de revenda da CIDA. A produ-
¢do prevista para a primeira safra
é de 800 toneladas de feijao e cada
colono tem obrigagdo de plantar 10
hectares.

Com relagio ao sorgo, mais
2.000 hectares serao plantados este
ano, sob administragdo direta, de
responsabilidade da prépria empre-
sa. A previsao da produgido é de 600
toneladas, devendo a produgio ser
vendida a quem oferecer melhores
pregos. Até bem pouco tempo o sor-
go produzido nas Vilas Rurais era
vendido & Purina — f4brica de ra-
¢oes balanceadas, em Natal, mas em
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virtude da préxima transferéncia
dessa indistria para o Estado de
Pernambuco, tanto a colocagio do
produto se divercificard, como as
instalacdes da Purina voltardo ao
Estado, a que pertencem (faziam
parte do acervo da extinta COFAN,
que a instalou) devendo a CIDA
administra-la, ou arrendd-la a outro
grupo.

Afora as plantagdes novas de fei-
jdo e sorgo e a administragio da
plantacio de caju, a CIDA tratara,
ainda na Serra do Mel, de experi-
mentos com fertilizantes e correti-
vos, em culturas de mandioca e
sorgo.

BOQUEIRAO E CAJU

O Projeto Boqueirdo serd im-
plantado pela CIDA na Lagoa do
Boqueirdo, no municipio de Touros.
Para 1976 estd prevista a conclusdo
da primeira vila, numa é4rea de
2.460 hectares, ji4 estando planta-
dos 1.086 hectares de coqueiros.

Em 1976, mais 1.374 hectares se-
rao plantados, para atingir os 2.460
totais.

Dentro de cinco anos — tempo
necessario para a frutificacao do co-
queiro — o projeto Boqueirdo ji co-
mega a ter os primeiros resultados
praticos, em matéria de colheita de
coco e a area total plantada, por
volta de 1983, ja estard produzindo
uma média 40 cocos/ano, por co-
queiro, 0 que representa uma pro-
ducio de 9.840.000 cocos/ano,
considerando que hd 246.000 pés
plantados, na propor¢io de 100
por hectare.

Recursos do Polonordeste, por
outro lado, também serdo carreados
para a CIDA, ainda em 1976, exa-
tamente para incrementar o Proje-
to Boqueirdo: Cr$ 10 milhées che-
gardo para a construcio de mais duas
vilas com total de 7.380 hectares,
onde se plantario mais 738.000
pés de coco.

Ainda nas 4rea do Projeto Bo-
queirdo, a CIDA vai efetuar ensaios

de culturas de mandioca e sorgo,
com fertilizantes e corretivos, a
exemplo do que fard nas Vilas Ru-
rais da Serra do Mel.

Com relagio ao caju, a CIDA
tem hoje 17.940 hectares plantados
com 2.063.100 cajueiros. A pri-
meira safra estd prevista para 1977,
alcangando-se uma produgio de 552
toneladas de castanha. No ano pas-
sado, j4 houve uma pequena safra,
conseguida dos primeiros cajueiros
plantados, quando da implantagido
das Vilas Rurais, conseguindo-se
8.000 quilos de castanha.

Mas a lestabilidade da produ-
¢do do cajueiral das Vilas Rurais se-
ra conseguida em 1986, quando se
conseguird 24.000 toneladas/ano
— ou 24 milhdes de quilos de cas-
tanha. A empresa pretende instalar
uma inddstria prépria de beneficia-
mento de castanha, mas enquanto
isto ndo ocorrer, a produgio serd co-
mercializada com a inddstria do
Nordeste, dando-se prioridade ao
Rio Grande do Norte.

COM A NOVA LINHA: MASSEY FERGUSON ESTA CADA
VEZ MAIS FACIL FAZER AGRICULTURA'!

As melhores maquinas agricolas
sdo representadas por

JESSE FREIRE AGRO-COMERCIAL /A
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CIDA acha que o ntmero de

AS VILAS RURAIS

Atualmente, nas Vilas Rurais
habitadas por colonos, existem 183
familias, cada uma com uma média
de oito pessoas. Esse pessoal, soma-
do aos funcionédrios da CIDA nas
outras trés vilas, soma um total de
cerca de 3.000 habitantes, hoje, na
Serra do Mel.

Em cada vila habitada por colo-
nos, hd um grupo escolar com duas
salas de aula, funcionando em trés
turnos; e mais um mini-posto de
saiide, com assisténcia médica (ha
médico residente na prépria Serra
do Mel) e um armazém coletor de
produgo.

A assisténcia técnica é dada
através de técnicos da EMATER-
RN, havendo um em cada vila, sob
a coordenagio de um engenheiro
agrénomo.

Na 4rea social, uma extencio-
nista doméstica da EMATER-RN
cuida dos problemas de satde, edu-
cagdo e alimentagSo.

O centro do projeto ¢ a Vila Bra-
silia, onde ha um Centro adminis-
trativo, com escritério, oficinas e
almoxarifado. Um engenheiro agro-
nomo gerencia o Projeto e outros
prestam assisténcia ao campo e a
moto-mecanizagio. Ha ainda o pes-
soal especializado — motoristas, me-
cinicos de veiculos e tratores — e
um armazém geral, com capacidade

RN ECONOMICO

tratores ¢ razoével.

para 55.000 sacos, construido de
acordo com normas da CIBRAZEM.
Um ginasio para atender a popula-
¢do escolar do 1 grau ja esta cons-
truido e comegara a funcionar quan-
do houver alunos capacitados. O
hospital, também ja construido, se-
ré administrado pela Fundagdo
SESP, que no momento esta treinan-
do o pessoal a ser ali utilizado.

MOTOMECANIZAGAO

Dirigido pelo engenheiro agré-
nomo Samuel Francisco de Oliveira,
o Departamento de Motomecaniza-
¢io da CIDA em 1976 vai conti-
nuar com a méu.a de 70 horas/més
de atividade dos 80 tratores de es-
teira e 160 tratores de pneus, que a
empresa aluga a agricultores, nos
quatro cantos do Estado.

Era um servigo antes afeto a re-
presentagio do Ministério da Agri-
cultura, em nosso Estado, e que
hoje a CIDA executa, operando com
dificuldades.

Os tratores, inicialmente, traba-
lham de acordo com a procura, por
parte do agricultor. Os de penus sdo
mais procurados na época do inver-
no e os de esteira, depois das chuvas,
a partir de outubro, geralmente.

Para Samuel Francisco de Oli-
veira a média de desempenho desses
tratores ainda é muito baixa, mas
isto ocorre em fungdo da movimen-
tagio das maquinas e por conta de

injungdes naturais. No caso da mo-

vimentagdo: se um trator hoje estd
numa fazenda, amanhi pode ter
que ser deslocado para outra, muito
distante e isto leva dias — tempo
em que a maquina ficard parada. O
mais classicos dos entraves a um me-
lhor rendimento é o fato de um agri-
cultor contratar o trator para 50
horas, por exemplo, quando na rea-
lidade vai precisar de 200. Findas
as primeiras 50, ele geralmente pas-
sa um ou dois dias, para renovar o
contrato e durante esse tempo a
maquina novamente fica parada,
porque o tratorista s6 opera com a
ordem contratual assinada.

A assisténcia técnica, prestada
pelas firmas revendedoras dos trato-
res, principalmente no que se refe-
re a pegas sobressalentes, é outro pon
to negativo, para o bom desempenho
do setor de motomecanizagio da
CIDA e ha casos — diz o engenhei-
ro coordenador do setor — em que
se fica esperando até um més, para
que uma pega seja substituida — o
que logicamente implica na baixa
do indice de produgdo.

AQUISICAO DE TRATORES

Os pregos cobrados pela CIDA,
para aluguel desses tratores, repre-
sentam, por outro lado, um subsidio

de cerca de 50% dado pelo Go-
verno ao setor primario. O deficit
da empresa, computados os gastos
com tratoristas, pegas, 6leos e lubri-
ficantes e mais desgastes das mé-
quinas, é de cerca de Cr$ 5 milhdes
anualmente. Isto porque os pregos
de aluguel sio consideravelmente
mais baixos do que os de firmas par-
ticulares que operam com 0 mesmo
sistema. Um trator de esteira, por
exemplo, é alugado pela CIDA a
Cr$ 160,00 a hora, enquanto as fir-
mas particulares cobram Cr$ ....
350,00.

— “O agricultor as vezes recla-
ma, mesmo sabendo da diferenga”
— diz Samuel Francisco — ” mas
no fim aceita, porque entende que
o Estado estd colaborando com ele.
E sabe também que terra preparada
com trator rende mais 30% do que
a preparada com bois puxando capi-
nadeiras”.

No entanto, o que interessa 3
CIDA, em 1976, é forgar o agricul-
tor a comprar o seu préprio trator.
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Agricultores com 4reas cultivadas
entre 400/500 hectares podem per-
feitamente adquiri-los, deixando os
da CIDA para serem alugados aos
menores.

— “A filosofia da mecanizagio
da lavoura” — diz Samuel Francis-
co — “desde os tempos do Ministé-
rio, é habituar o agricultor a utilizar
o trator, n3o apenas para preparar
a terra, como para cultivar a lavou-
ra, usando cada vez menos o traba-
Ihador bragal, que serd remanejado
para outras atividades. Habituando-
se a utilizar o trator, o agricultor
mais cedo ou mais tarde sentird ne-
cessidade de adquirir o seu, préprio,
e isto é o que tentaremos incutir em
alguns deles, ja a partir de 1976".

A CIDA acha que o ntimero de
tratores hoje existente na empresa é
razoivel. Na verdade, se houvesse
nais, se encontraria colocagio para
todos, através do aluguel, mas en-
tdo a pratica se tornaria n3o apenas
onerosa, mas dificil de ser levada
avante. Isto porque 200 ou 300 tra-
tores no campo, s6 operariam du-
rante seis meses no ano — e o Onus,
j4 hoje na base de Cr$ 5 milhdes
anuais, certamente aumentaria mui-
to mais.

COMERCIALIZAGAO

O Departamento de Comerciali-
zagdo da CIDA, por seu turno, estd
prevendo para 1976 um faturamen-
to da ordem de Cr$ 1,5 milhoes,
através da venda de vacinas anti-
aftosa e contra raiva bovina, defen-
sivos contra pragas, antibidticos,
célcios, complexos e sais minerais,
pulverizadores, cultivadores, enxa-
das, plantadeiras, fertilizantes qui-
micos e compostos orgdnicos, etc.
Tudo é vendido ao agricultor a pre-
eas consideravelmente mais baixos
que os encontrados no comércio nor-
mal,

O departamento é dirigido por
Giovani Rodrigues, que no ano pas-
sado conseguiu um faturamento aci-
ma de Cr$ 1 milhio, contra Cr$
250 mil atingidos em 1974.

O programa de distribuigio de
sementes selecionadas vai ser iqten-
sificado em 1976, diz ele, principal-
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mente porque haverd disponibilida-
de maior e facilmente este ano se
suplantard os numeros de 1975,
quando foram distribuidas 150 to-
neladas de semente de algodio ar-
béreo, 30 toneladas de sementes de
milho centralmex e 10 toneladas de
sementes de arroz.

O trabalho do Departamento
Comercial junto as Cooperativas do
Estado, por outro lado, tem dado

O

resultados dos mais satisfatérios, diz
Giovani Rodrigues, tanto na distri-
buigdo de produtos como na de in-
sumos. A CIDA hoje estd capacita-
da, através de pessoal especializado,
a dar assisténcia técnica inclusive no
que se refere a implementos, moto-
res e maquinas rurais e em 1976
vai intensificar esse programa, na
intencio de cada vez mais servir ao
agricultor potiguar.

Ao mecanizar
sua lavoura,
nao compre so
melo trator.

Noasas l"'l“‘ constroemn estrades wh
Quemn a5 faz sepuras € voct. Dirija com cuidadn.

NATAL - R. G. do Norte
Trav. das Donzaias, 311

MAQUINAS E EQUIPAMENTOS
1. PESSOA - Paraiba

BR - 101, n* 235

A modema agrcultura &
chegou ao Brasil

O govemo financia
0 plantio, garante a plantagao
e facilita a compra de maquinas
e equipamentos

Mas vocé é yuem garante
0 sucesso dos resulados

E. para islo. voc8 precisa
de maquinas para 10dos os tipos
de trabalhos

De maquinas versaleis

Que desmatam destocam,
aram, subsolam, gradesam,
lenace.am, eic . mesmo sob
a carga dos implementos mais

Pois apenas com maquinas
que possam trabalhar muilo,
€ que vocd poderd ampliar seus
campos de culivo, consiruindo.
também, eswadas, canais.
as benfailorias necessanas

Para isso, os Vakres
D4D (76 CV) e D6C (142 CV).
sho (abvicados no Brasil

Eles cumpmm. reaimenie.
udo que prometem. Vanha vé-los
no Revendedo Calerpillar mas
présomo de sua cidade.

€ conhega as méquinas
dos grandes Ssucessos

FORTALEZA - Ceara

Rua Castro e Silva, 204/8
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Projeto Sertanejo acumulara
agua para se enirentar a seca

Varios sdo os projetos essencialmente agropecuirios, a serem
implantados durante 1976, no Estado. Dentre esses, o Projeto
Sertanejo, o mais arrojado, para o qual a SUDENE ja liberou
Cr$ 1 milhdo, tendo mais Cr$ 5 milhdes para aplicar durante este
ano. O PROCAJU tem mais de Cr$ 680 mil para aplicar
em praticas fitossanitarias do cajueiral da Serra do Mel, da
MAISA e de outras areas. O programa de acudagem prossegue, com
quase 3.000 novos acudes programados. O PRONASA —
Programa Nacional de Saiide Animal — jai dispdes de Cr$ 4
milhées para serem empregados em 1976, e a Inseminacio
Artificial serd intensificada visando a melhoria dos rebanhos.

A criacio de uma infraestrutu-
ra capaz de propiciar ao agricultor
mais e melhores meios para resistir
3 seca, paralelamente dotando as re-
gides notoriamente 4ridas, de me-
lhores condigdes para aumentar a
produtividade agricola — eis a que
se propoe o chamado Projeto Ser-
tanejo, um programa especificamen-
te contra os efeitos das secas, que
serd implantado no Rio Grande do
Norte em 1976, com recursos da
SUDENE. Trata-se de um dos mais
alentadores itens determinados para
0 nosso Estado, no setor primaério
para este ano, a ser executado pela
Secretaria de Agricultura através da
Coordenadoria de Assuntos Agrope-
cudrios e que sé para a fase de le-
vantamento de dados j4 tem uma
dotagio liberada de Cr$ 1 milhio.

O Projeto Sertanejo visa, bésica-
mente, acumular 4guas, para que o
agricultor possa enfrentar os perio-
dos de estiagem — sendo os confi-
guradamente enquadrados na termi-
nologia seca, que historicamente
ocorre na regido de sete em sete,
anos, mas também naqueles em que
as chuvas demoram e até 4gua para
consumo falta em determinadas
dreas. Sua programagio origina-se da
necessidade da criagio de pontos
d’4gua, embora cuide ele também
de servigos de natureza agropecus-
ria.

No Rio Grande do Norte, o Ser-
tanejo estd sendo coordenado pelo
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engenheiro agrénomo José Majuli
Bezerra, da Secretaria de Agricultu-
ra e é ele quem explica, justifican-
do, a criagdo do projeto:

— “Estudos feitos pela SUDE-
NE identificaram diversas 4reas, no
Nordeste, mais afetadas do que ou-
tras, nas épocas de estiagem. Areas
correspondentes a partes dos Esta-
dos do Piauf, Cears, Rio Grande do
Norte, Paraiba e Pernambuco, aon-
de a incidéncia de seca existe com

uma frequéncia de 80 a 100%.
Dessas 4reas, foram substraidas as
partes menos sujeitas as anomalias
climatéricas, escolhendo-se os pontos
considerados estratégicos, como 4rea
prioritaria, para neles se implantar ©
projeto”.

Em nosso Estado, os pontos es-
tratégicos representam 9.327 quild-
metros quadrados, com 240.000 ha-
bitantes, dos quais 134.000 na 4rea
urbana e 106.000 na rural — uma
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faixa encravada em trés micro-re-
gioes do RN: Seridé, Borborema Po-
tiguar e Sertio de Angicos.

PROJETO DE IMPACTO

— “O Sertanejo é um projeto de
impacto” — diz o economista Anto-
nio de Pddua, chefe do escritério re-
gional da SUDENE — “que vai en-
tregar a0 pequeno proprietirio a
obra j4 feita. Ou seja: o agricultor
pleiteia a construg¢io do agude, do
pogo, da barragem, da cerca, a Se-
cretaria de Agricultura elabora o
projeto e constrdi, com o dinheiro
liberado pela SUDENE. Para aten-
der ao programa ja temos reserva-
dos mais de Cr$ 5 milhges, que de-
vem ser aplicados durante 1976”.

No tocante a obras de captagio
e acumnualgdo d’agua o Projeto Ser-
tanejo prevé a construgio de agu-
des, barragens vertedoras e subter-
rdneas, cisternas ou cacimbdes, po-
¢os profundos, escavagbes de agu-
des soterrados, tanques naturais de
pedra, reconstrugio de barragens.

José Majuli Bezerra: “O projeto Ser-

tanejo estard ¢m dreas prioritaria-

mente escolhidas pela SUDENE, por
serem as mais dridas”.

Apoiard também a construgdo de
cercas nas bacias dos agudes e bar-
ragens, com vistas & protecio dos
mananciais; cercas em torno das cul-
turas forrageiras ou alimentares e
do pasto nativo, que servird como re-
serva de feno natural. E ainda fi-
nanciara servigos de broca em coi-
varamento e destocamento de va-
santes cultiviveis ou em outras 4reas
que atendam aos objetivos do pro-
grama, assim como a construgio de
silos-trincheira, quando o beneficis-
rio tiver condigdoes de estocar pro-
dugio.

O mecanismo de funcionamento
do Projeto Sertanejo consta de trés
etapas: a nivel de Sudene, a nivel
de Governo do Estado e a nivel da
prépria sistematica de operagdo, no
campo.

No primeiro caso, ele sera coor-
denado e supervisionado pelo De-
partamento de Agricultura e Abas-
tecimento (DAA) da SUDENE, a
quem caberd aprovar os projetos
emanados da Comissdo Técnica Fs-
tadual, supervisionar os trabalhos,

E MUITAS

NJUNTOS SANITARIOS (iltimos langamentos)|
5AS MAIS'!

%

Uma firma eclética, que tem tudo em material

de construgio e algo mais de que vocé pode
necessitar. Como Ferragens em Geral,
Ferramentas Agricolas, Gasolina, Querosene
Diesel e Lubrificantes Texaco. Assim é
GALVAO MESQUITA FERRAGENS S. A.

Matriz: Dr. Barata, 217/219

| GALVAO MESQUITA FERRAGENS §/A

Camara Cascudo, 210/216 (Galeria)

RN-ECON MICO



Agricultura do RN em 1976

contatar com os 6rgdos convenentes,
encaminhar documentos, apresentar
e apreciar sugestdes, inspecionar
obras e servigos, quando necessirio,
e avaliar os resultados.

A nivel de Estado: o convénio
serd executado pela Secretaria de
Agricultura, que contard com uma
comissdo técnica com as seguintes
atribuigGes: assessorar o érgio execu-
tor do programa, acompanhando a
execugio; apresentar 3 SUDENE os
relatérios dos servigos, mantendo en-
tendimentos com entidades ou 6r-
gdos atuantes na regido (SUDENE,
DNOCS, GPTE, Emater, Mobral,
Sucam, FSESP) e empresas priva-
das — efetuando ainda a anilise e
selecdo dos projetos para aprovagio
posterior, pela SUDENE.

Com relagdo 3 execugio de obras
e servigos, cabera sempre a Secre-
taria de Agricultura esse desempe-
nho, obedecendo a virias etapas: se-
lecdo das propriedades em locais es-
tratégicos; estudos preliminares das
dreas selecionadas, compreendendo
diagnéstico dos recursos atuais e po-
tenciais; elaboragdo de projetos e
encaminhamento para anilise e se-
legdo; execugdo das obras e servigos
aprovados; acompanhamento da exe-
cugdo e extensdo rural.

PARTICIPACAO FINANCEIRA

Aos projetos aprovados, de acor-
do com o seu alcance sécio-econdmi-
co, serio concedidos subvengdes

Projetos agropecuiarios

No ano passado, 105 novos agudes foram concluidos.

MAIS 3000
ACUDES
PROGRAMADOS

. Embora o Projeto Sertanejo va
Intensificar a construgio de agudes e
outras obras de captagio e acumula-
¢d0 d’agua, a nivel de atendimento
a dreas prioritdrias — de acordo
com a filosofia de institui¢do e fun-
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cionamento do projeto — a Secreta-
ria de Agricultura do Estado ndo vai
abandonar a programagio relativa a
essa atividade, iniciada em 1971 e
ainda em pleno desenvolvimento.
A rigor, a construgdo de agudes
se intensifica justamente nas épocas
em que as estiagens sdo detectadas,
porque entdo os érgios de execugdo
de programas de ajuda encontram
nessa prdtica uma maneira mais
efetiva de dar trabalho 3 mao de
obra do campo, que se torna ociosa

cujos percentuais de participagdo po-
dem atingir limites diferentes: para
obras de captagdo, armazenamento
e adugdo d'dgua — 80% do valor.
Para formagdo de pastagens com es-
pécies resistentes as secas e obras
para armazenamento de forragem,
alimentos e outros produtos agrico-
las — até 50%.

Dentre as propriedades que ofe-
recerem potencialidades, serd requi-
sito fundamental, para fazer jus a
subvengio, a elaboragdo de um pro-
jeto integrado, onde nio sé os pro-
prietarios, moradores, parceiros, etc.
sejam contemplados de forma equi-
tativa — como também utilizem os
recursos da linha de crédito rural
oficial existente — o PROTERRA.

porque, quando faltam as chuvas, a
lavoura inexiste e sem lavoura o ru-
ricula no tem o que fazer.

Talvez tenha sido por conta dis-
to que o programa de construgio de
agudes no Rio Grande do Norte tem
caminhado morosamente, com rela-
¢do ao nimero de pedidos deixados
na Coordenadoria de Assuntos Agro-
pecudrios da Secretaria de Educa-
¢do e o de obras realmente conclui-
das.

Iniciado em 1971, o programa
até o final de janeiro deste ano ti-
nha 912 agudes concluidos, contra
292 em andamento e 599 inicia-
dos. Com projetos prontos, havia
naquela data 1.280 e, aguardando
estudos topogrificos, mais 1.801.

Segundo o engenheiro agrénomo
Manoel Pinheiro Bezerra, coordena-
dor de Assuntos Agropecudrios, dos
acudes que estio com construgio
em andamento, pelo menos 70%
serdo concluidos em 1976, E dos
que estdo apenas iniciados e parali-
zados por conta do inverno, uma
média 50% podem se completar.

Trata-se de pequenos e médios
agudes, que custam entre Cr$ 10
mil e Cr$ 50 mil e que sio cons-
truidos apds acordos entre as par-
tes interessadas, a Secretaria de
Agricultura e o Convénio Alimentos,
de que faz parte o Ministério da
Agricultura, a USAID/Brasil, a
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SUBIN e a Divisao de Cooperagio
Técnica do Ministério das Relagdes
Exteriores

Esses alimentos (arroz, fuba4,
éleo, bulgor e CCB — os dois 1lti-
mos doados pclo governo norteame-
ricano) a Secretaria estoca em cinco
armazéns, nas cidades de Angicos,
Pedro Avelino, Patu, Sao Paulo do
Potengi e Santana do Matos, dali
distribuindo-os para as areas de
construgao.

Falando sobre o processamento
da construgao de um agude, Manoel
Pinheiro Bezerra explica:

— “O Estado prepara o projeto
gratuitamente, da planta ao orga-
mento, entregando-0 ao proprietério,

Manoe!l Pinheiro Bezerra: “O nimero
de agricultores que procuram a Coor
denadoria pleiteando acgudes, de-
monstra a importincia do programa”.

Ele entdo fara a opgdo: o financia-
me to através de banco ou reque-
rendo ajuda em alimentos. Ou pode,
ainda, construir por conta prépria”.
Diz ele que, pelo nimero de
agricultores que procuram a Coorde-
nadoria de Assuntos Agropecudrios,
requerendo estudos para construgio
de acudes, o programa demonstra
hoje a sua importincia e que em
1976 esse setor serd reativado, co-
mo ji& ocorreu em 1975: no ano
passado, 105 novos agudes foram
concluidos, todos com capacidade
em torno de 45.000 m?2 d’agua.
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PROTECAO AO CAJUEIRAL

O projeto prevé o controle quimico do cajueiro,

O Brasil é o quarto produtor de
castanha de caju, no mundo e o
Nordeste é o principal produtor bra-
sileiro com mais de 90% da pro-
dugdo. Na regido, o Rio Grande do
Norte estd em terceiro plano, com
16% da produgdo contra 54% do
Ceard e 20% de Pernambuco —
ficando com outros Estados, os
10% restantes. A posicdo do nosso
Estado, no entanto, vai mudar con-
sideravelmente, a partir dos proxi-
mos anos, quando estiverem em ple-
no desempenho de colheitas as plan-
tages ja& implantadas da Serra do
Mel (Vilas Rurais) e da MAISA —
Mossoré Agro-Industrial S. A., a
primeira devendo atingir em sua ple-
nitude, 24.000 toneladas de casta-
nha, e a segunda, 15.000 tonela-
das.

Afora a MAISA (hoje a maior
produtora, com 800 toneladas con-
seguidas em 1975) e a Serra do
Mel (sé agora iniciando a colheita
de seus mais de dois milhdes de ca-
jueiros plantados — no ano passa-
do, oito toneladas) o Estado produz
caju, em escala industrial, ainda
nos municipios de Ielmo Marinho
(Agrorocha S.A.), Macaiba (Fazen-
da Tabajara) e Cerro Corda (Mar-
celo Porto S. A.).

O incremento da cajucultura no
Estado — e mais ainda a viabilidade
econdmica dessa atividade — estd
forgando a adogdo de medidas fitos-
sanitdrias com vistas a precaver o
cajueiral de doengas e pragas diver-

sas. Neste sentido, em 1976 a Se-
cretaria de Agricultura do Estado,
através de convénio com o Departa-
mento Estadual do Ministério da
Agricultura, poe em prética o PRO-
CAJU — projeto que terd vigéncia
até 1979 e que, implantado no ano
passado, com uma dotagdo de Cr$
439.281,58 conta com Cr$
686.400,00 para 1976,

O engenheiro agrénomo Carlos
Ferreira de Azevedo, coordenador

Carlos Ferreira de Azevedo: “Moti-
varemos os cajucultores para as prd-
ticas fitossanitirias”.

RN-ECONOMICO
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executivo do PROCA]JU no Estado,
fala sobre os objetivos gerais do pro-
jeto:

— “Manteremos sob controle a
antrocnose e as diversas pragas que
atacam o cajueiro, desenvolvendo es-
tudos para implantagio de um con-
trole biolégico e integrado. Divulga-
remos ao maximo a nossa agdo, mo-
tivando os cajucultores para as pra-
ticas fitossanitdrias, dando a regido

beneficiada condigdes para garantir
a produtividade dos cajueiros”.

O projeto prevé o controle qui-
mico da broca de pontas, trips, pul-
gdo, lagarta verde, mosca branca e
lagarta ligadoura, as principais pra-
gas que atacam o cajueiro, o mesmo
ocorrendo com a doenga mais in-
cidente, a antrocnose. Testes de
maquinas serdo feitos, para aplica-
¢io de defensivos e haverd instala-
¢do de ensaios e campos de demons-

tragio de métodos e de resultados,
envolvendo época e nimero de apli-
cagoes dos defensivos, assim como
de técnica de aplicagdo e competi-
¢do de fungicidas e inseticidas.

Atualmente a 4rea plantada com
cajueiros no Rio Grande do Norte
¢é de mais de 36.000 hectares, po-
dendo ser projetado o seguinte qua-
dro da situagio do cajueiral, com re-
lagio A produgdo dos dois ultimos
anos:

PLANTIOS ORDENADOS DE CA JUEIROS ACIMA DE 400/ha. no RN

Produgio Castanha/Ton.

EMPRESA CIDADE HECTARES | N.°c DE PES 1974 1975
Mossoré Agroindustrial | Mossor6 15.000 1.500.000 360 800 *
Serra do Mel Agu 17.950 2.053.100
Agrorocha Ielmo Marinho 400 40.000
Tabajara Macafba 2.500 250.000
Marcelo Porto Cerro Cora 400 40.000 - -

Totais 36.240 2.893.100 360 800

*  Estimativa

INSEMINACAO E
DEFESA ANIMAL

A inseminagdo artificial no Rio
Grande do Norte comegou em 1968,
na Fazenda Califérnia, do empresa-
rio agropecudrio Newton Pessoa de
Paula. Foi um trabalho pioneiro, de
que hoje os resultados praticos sdo
aquilatados no fato de que, antes
da inseminagio, uma vaca naquela
fazenda tinha uma produgio média
de leite de 3,5 litros/dia. Hoje, ela
rende uma média de 11/12 litros
por dia.

Logo apés, um projeto orientado
pela SUDENE levava a inseminagéo
artificial a outras fazendas, mas
sempre a nivel de iniciativa privada,
e entdo foi a vez da Fazenda Santo
Anténio do Salto da Onga, de Boa-
nerges Barbalho, e da Fazenda La-
ranjeiras, em Sio José de Mipibu
(dos Irmios Lira) e, ainda naquele
municipio, da Fazenda Sdo Jodo, de
Pedro Coelho da Silva.
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Secretaria também o faz com a aquisicio de matrizes, para cruzamento.

No governo Cortez Pereira, no
entanto, comegava o interesse do
Estado pela inseminagio artificial,
logo de inicio se instalando um mo-
derno laboratério, no Parque de Ex-
posigdes Aristéfanes Fernandes, para
atendimento a criadores do Grande

Natal. De imediato, foram cadastra-
das 32 fazendas, havendo seis trata-
do de contar com os beneficios des-
sa pritica.

O semen utilizado na insemina-
¢éo artificial no Rio Grande do Nor-
te é o da raca Holandesa Flexvi,
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branco e preto, havendo também
variedades Guzer4. Atualmente exis-
tem cerca de 800 animais insemi-
nados no Estado e a procria, a par-
tir deles, tem melhorado considera-
velmente o nosso rebanho, notada-
mente o leiteiro.

O laboratério instalado pelo Go-
verno do Estado voltar4 agora a ope-
rar: um convénio assinado entre a
Secretaria de Agricultura e o Minis-
tério da Agricultura, através da DE-
MA, vai possibilitar recursos da or-
dem de Cr$ 240 mil para serem
aplicados, em 1976, nesse progra-
ma, devendo a Secretaria, em con-
trapartida, adicionar mais Cr$ 120
mil ao liberado pelo Ministério.

COMBATE AS DOENCAS

Enquanto cuida de melhorar o
rebanho do Estado pela insemina-
¢do artificial, a Secretaria de Agri-

COOPERATIVISMO

Embora determinado para se
desenvolver inflegralmente dentro
proximos trés anos, o programa
cooperativista da Secretaria de Agri-
cultura do FEstado, através da Coor-
denagio de Cooperativismo, tem va-
rias metas a atingir, durante 1976,
segundo o engenheiro agrénomo Gil-
zenor Satiro de Souza Sob o ponto
de vista de atividades econdmicas,
diz ele, o algoddo devera ter a maior
participagdo no processo de cresci-
mento e de expansio do sistema
cooperativista estadual.

Realmente, as metas para 1976
prevéem que entre oito e dez coope-
rativas j4 existentes deverdo instalar
usinas de beneficiamento de algodao
até o fim do ano. Atualmente exis-
tem quatro cuidando dessa tarefa,
que possibilita ao produtor o contro-
le da comercializagio de sua safra
através da sua propria cooperativa,
sem a intermedia¢io dos maquinis-
tas. Dentre as cooperativas que ins-
talario usinas, duas serdo criadas
ainda no decorrer de 1976: a Mis-
ta de Caic6é e a Mista de Mossord.

Até o fim de 1976, o beneficia-
mento de algoddo, pelas cooperati-
vas, que em 1974 era de 7% da
produgio do Estado, passard para
30%, ou seja: de 6.000 toneladas,
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cultura também o faz com a aquisi-
¢do de matrizes, para cruzamento.
Recentemente, chegaram a Natal 20
animais da raca Shwytz e 20 Holan-
deses e estd em fase de complemen-
tagdo um convénio para a aquisig¢do
de 100 matrizes da raca francesa
Limosin.

Mas outro importante convénio
estd também assinado com a Delega-
cia Estadual do Ministério da Agri-
cultura: trata-se do PRONASA —
Programa Nacional de Saide Ani-
mal, que visa combater a aftosa, a
raiva e a brucelose, as trés doengas
diagnosticadas recentemente como
as de maior incidéncia no nosso re-
banho, embora um grande elenco de
moléstias seja também erradicado,
com a vacinagdo preventiva ou o tra-
tamento adequado. Dentre essas, o
carbinculo sintomético, carbinculo
hemitico, raiva bovina, atrite anti-

bacteriana, pneumonia bovina, epte-
lioma, para-tifo, peste suina, pneu-
monia suina, raiva equina, garroti-
lha, encefalomielite equina e até
raiva canina e raiva felina.

O convénio com a DEMA ¢é de
Cr$ 2 milhées — devendo a Se-
Cretaria entrar com igual quantia, o
que quer dizer que sé para a prati-
ca de Defesa Animal este ano o Es-
tado contard com Cr$ 4 milhoes.

O programa de prevencio de do-
engas dos rebanhos, obviamente, se
desenvolve no Rio Grande do Norte
héd varios anos, mas em 1976 seri
intensificado sobremaneira, justa-
mente por conta dos maiores recur-
sos carreados. Em 1975, por exem-
plo, com referéncia ao rebanho bo-
vino, foi o seguinte 0 movimento de
vacinagdo contra as principais mo-
léstias:

Tipo de Vacina

Nuimero de a

Aftosa
Brucelose
Carbunculo
sintomdtico
Carbinculo
hemético
Raiva bovina
Pneumonia
Mineralizagao
Vermifugagao
Carrapatizagao

335.260
614

35.289

255

9.454
1.255
36.343
59.000
44.871

* A vacina contra Aftosa é repetida
até trés vezes, num ano.

pulard para 28/32 mil toneladas,
quantidades variaveis de acordo com
a produgdo total da safra.

Ainda com relagdo ao algodio,
a Coordenagio de Cooperativismo
da Secretaria de Agricultura do Es-
tado espera injetar recursos da or-
dem de Cr$ 5 milhdes, no progra-
de expansio — 50% do préprio
Estado e o restante provenientes de
convénios com a SUDENE, INCRA
e outros orgdos de assisténcia ao
cooperativismo.

Diz Gilzenor Satiro que as me-
tas numéricas do programa coopera-
tivista do Estado, para os préximos

trés anos, é elevar o nimero de as-
sociados em 100% . Em 1974, havia
cerca de 14.000 e pretende-se che-
gar a pelo menos 30.000.

O capital realizado das coopera-
tivas existentes era de Cr$ 2,4
milhdes e espera-se duplica-lo
(100% ) para cerca de Cr$ 5 mi-
Ihaes.

O ativo real das entidades em
funcionamento alcangou até o final
do ultimo exercicio Cr$ 45,8 mi-
lhdes, prevendo-se a sua duplicagdo
para até Cr$ 100 milhdes. Ja os cré-
ditos totais, de cerca de Cr$ 32,3
milhées, deverdo atingir até o final
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Gilzenor Sétiro;"os setores devem
responder pelo crescimento”

do prazo, Cr$ 100 milhdes, tendo
portanto um acréscimo de 200% .

O ativo real — explica Gilzenor
Siatiro — compreende o somatério
do disponivel, do realizavel e do
imobilizado do conjunto das coope-
rativas, enquanto os créditos totais
equivalem ao movimento econdmi-
co: as receitas mais os prejuizos ou
as despesas mais as sobras.

- “Na realidade” — diz ele —
“o nimero de sécios, o capital reali-
zado e os totais do ativo real e dos
créditos, sio de alto valor, para se
determinar ou medir a magnitude
do sistema cooperativista ou o ta-
manho da prépria cooperativa, como
empresa”.

Por outro lado, os setores que
devem responder pelo crescimento
programado, correspondem ao grupo
de Cooperativas Mistas, Cooperati-
vas de Artesanato e Cooperativas di-
versas,

Atualmente no Estado existem
vinte cooperativas agricolas mistas,
organizadas, representando elas o se-
tor mais importante, com cerca de
5.000 sdcios. O capital realizado
das vinte vai se elevar de Cr$ 1,8
milhdes para Cr$ 3 milhées; o ati-
vo real, de Cr$ 42,7 milhdes para
Cr$ 80 milhdes e o movimento eco-
némico (créditos totais) de Cr$ 30
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milhées para Cr$ 90 milhges.

As de artesanato e as outras vio
apresentar crescimentos relativa-
mente modestos, em face do préprio
desempenho atual das existentes nos
dois setores. Sdo cooperativas que
ainda ndo deslancharam como em-
presas, com raras excessdes e que
portanto carecem de um trabalho di-
rigido, no sentido de conscientiza-las
de que devem disputar o mercado,
em termos competitivos.

— Mas o setor cooperativista
do Estado — diz Gilzenor Satiro,
chefe da Coordenagio de Cooperati-
vismo da SAG — “ndo se resume
s6 na atividade algodoeira ou no ar-
tesanato. Qutras atividades deverdo
responder pela expansio do setor,
em 1976 e até 1979, coma a .ultura
do caju, a extragio do sal, o café,
a mandioca, cereais em geral, a cera
de carnaiiba, o sisal, a prestagdo de
servigos.

PRECOS MINIMOS

Os produtores rurais do Rio
Grande do Norte, associados ou nio
a cooperativas, eram 103.634, em
1970, de acordo com o Censo Agro-
pecudrio.

Pelo menos 809, desse total de-
verd ser atingido pela Campanha
de Promogio da Politica de Pregos
Minimos, desencadeada no Estado
com vistas A safra 1976/1977, e cujo
objetivo primordial ¢ orientar o
produtor acerca do mercado, agin-
do como fator ponderidvel nas de-
cisdes de plantio e nas antecipagoes
do comportamento dos pregos, in-
dicando as melhores oportunidades
e as inten¢gdes do Governo, de fo-
mentar determinadas culturas.

Porque tém sofrido sempre uma
série de fatores aleatérios, as ativi-
dades agropecudrias, no Rio Gran-
de do Norte e em todo o Nordeste,
tém apresentado em seu comporta-
mento, variagbes que repercutem
tanto junto ao produtor como ao
consumidor, sendo a mais comum
justamente a instabilidade dos pre-
¢os. A Politica Nacional de Precos
Minimos funciona como um dos
instrumentos interdependentes €
complementares, que mobilizam re-
cursos humanos, financeiros e ma-
teriais das esferas federal, estadual
e municipal e entidades privadas,
na intengio de minimizar os efeitos
negativos dos fatores que prejudi-
cam o bom andamento do setor
agropecudrio. E a Campanha de
Promogio ora deflagrada, vai justa-
mente pér o rurfcula, os técnicos
e os administradores municipais a
par da maneira correta de agir, com
relacio a esses precos que, antes de
ser um preco de comercializagio ou

representar uma intervengio do
Governo no mecanismo natural de
troca, possui um cilculo feito em
respeito ao preco do mercado, ser-
vindo como elemento de referéncia
para o produtor. Concomitante-
mente A sua fixagio, haverd os fi-
nanciamentos realizados durante a
colheita, que possibilitam ao agri-
cultor reter a produgio, ampliando
o perfodo de oferta, com efeitos
revitalizadores sobre os pregos do
mercado.

Por outro lado, a interferéncia
do setor piublico no sentido de cor-
rigir as distor¢gdes do processo de
comercializagdo e orientando a
oferta dos produtos agricolas, pos-
sibilita o necessario equilibrio de
forcas do mercado, o que vem a
beneficiar amplamente aos produ-
tores e consumidores. Se, por um
lado, assegura aos agricultores ni-
veis compensadores de remunera-
¢do pela venda de suas colheitas,
por outro define os interesses dos
consumidores, ao assegurar uma
oferta continua e a pregos compa-
tiveis, eliminando os custos eleva-
dos que caracterizam o processo de
comercializagdo anormal, que tem
nos especuladores o seu elemento
essencial.

FUNCIONAMENTO
DA CAMPANHA

No sentido de conscientizar o
homem do campo sobre a mecanica
do financiamento da produgio,
pela execugio da Politica Nacional
de Precos Minimos, a Campanha
de Promogio, alcangando os produ-
tores rurais, agrdnomos e técnicos
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agricolas (principalmente os inte-
grantes do sistema de extensio ru-
ral), os prefeitos e os técnicos e
funciondrios das cooperativas, obje-
tiva mais estes pontos essenciais,
afora a orientagio ao ruricula: 1)
estimular a locagdo da produgio
nas areas que apresentem adequa-
da vocagdo; 2) transferir ao produ-
tor, nas culturas de exportagio, os
beneficios das cotag¢bes internacio-
nais e, para as culturas voltadas
para o suprimento interno, os be-
neficios dos pregos de mercado, que
refletem a preferéncia dos consu-
midores, visando, principalmente,
evitar que parcelas do preco sejam
desviadas indevidamente pelo setor
de intermediagio; 3) evitar frustra-
¢bes aos agricultores, decorrentes
da concentragio da oferta agricola
em periodo de safra, mediante o
financiamento de comercializagdo
ou da venda direta ao Governo;
4) impedir o surgimento de pres-
sOes altistas no preco do mercado
terminal, garantindo o abasteci-
mento farto e continuo, a pregos

estaveis.
Outros objetivos decorrentes dos
principais, irdo surgindo, sendo

também metas da Campanha. Den-
tre esses: se dar condi¢gbes para um
desempenho adequado do sistema
de comercializagdo, coibindo-se as
flutuacbes anormais dos pregos; am-
pliagio do poder de barganha dos
agricultores, possibilitando, em con-
sequéncia, a elevagio dos seus ni-
veis de renda; indugido do ajunta-
mento da produgdo as necessidades
reais do mercado, evitando-se a es-
cassés ou a formacgio de excedentes
prejudiciais; contribui¢io para har-
monizar o processo de desenvolvi-
mento econdmico e social, previ-
nindo-se o crescimento exagerado
de um setor em detrimento de
outro.
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O desenvolvimento da Campa-
nha esti afeto a uma Comissio Exe-
cutiva Central, constituida por re-
presentantes da Secretaria da Agri-
cultura, Comissio de Financiamen-
to da Produgio, Companhia Brasi-
leira de Armazenamento (CIBRA-
ZEM), Empresa de Assisténcia Téc-
nica e Extensio Rural do Rio Gran-
de do Norte (EMATER-RN), e o
Estado, para efeito de implantagao
da Campanha foi dividido. em Cinco
4reas de operagﬁo, centralizadas nas
cidades de Natal, Mossord, Umar
zal, Caicé e Currais Novos.

A nivel de cada area de opera-

¢Oes, funcionarda uma Comissdo Exe
cutiva Regional, com atribuiges e:
pecificas, compostas por represer
tantes da EMATER-RN, da C]
BRAZEM, do Banco do Brasil.

As reunibes a nivel de Comissa
Executiva, serio sempre aberta
pelo Governador Tarcisio Maia o
pelo Secretirio da Agriculturz
Moacyr Duarte, sendo conferencit
tas do coronel Petronio Maia Vieire
o inspetor Eduardo Rodrigues Dt
arte e o diretor da CIMBRAZEM
Douglas Fonseca Leitdo.

Os Precos Minimos para o Ri
Grande do Norte, safra 1976/197
$a0 os seguintes:

PRODUTOS

ZONAS GEO-ECONOMICAS
UNicA 1 2 3 T 4

n 4 ALGODAO EM CAROCO
Tipo 3, Fibra 28/30mm — C$/M1b6 kg

02 ALGODAO EM CAROGO
Tipo 3, Fibea 32/34mm — G$/16 kg

ALGODAO EM CAROCO
0 Tipo 3, Fibra 36/38mm ~ Or$/16 kg

n ] AMENDOIM EM CASCA
Vamilado Sub-tipo C ~ Cr$/26 kg

05 ARROZ EM CASCA
Médio, Tipo 2 Rend. 40/28 — Cr$ /60 kg

BABACU {(Améndoa)
Tipo 2 - r$/60 kg

CASTANHA DE CAJU
Midia, Tipo 2 - U8/ ig

CERA DE CARNAUBA
Tipo 4 - O$/16 kg

ng FEIJAO MACACAR
W Tipo3d — Cr$/60 kg

10 FEIJAO MULATINHO
Tipo 3 - Cr$/60 kg

| FEIJAO PRETO
Tipo 3 - Cr$/60 kg

1 GERGELIM
Tipo 3 - Cr$/80 kg

47 GIRASSOL
I Tpo2 -840 kg

MAMONA EM BAGA
Detd o2 Tipo3d— C$/0kg

ar: MANDIOCA (Raiz)
as$h

1D as

5 MILHO
Tipo 3 — &r$/60 kg

17 SE0A (Cosulo Varde)
De 1t - G/ kg
'SEDA (Fio)

Tipo AA - Cr$/1 kg
1 SISAL BRUTO
Longo, Tipo 3 — O$/1 kg
SISAL BENEFICIADO
Longo, Tipo 3 — Cr$/1 kg

21 %ss 0 3- o010

SORGO
Tipo 3 - Cr$ 0 kg

194,59

44,66 44,86 4426

T 1 F . .

62,60 62,80 62,60 62,20
— 1

68,26 ‘T
46,50 1
71,00
90,00
7 «
10 1
189,00 187,20 [ |
77,40 | 76,60 *
147,00 us,sq J
133,80 | 133,80
86,80
62,00
72,60

169,00

18,22

| 3.46 326

76,00

50,40

Os provos de ALGODAD EM PLUMA, ARROZ BENEFICIAGO, GLED DE MAMONA ¢ FARINMA OE MANDIOCA

serdo 1xados oportunamente.
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Jayme Santa Rosa é um
homem intimamente ligado
a0 Nordeste, embora

hi alguns anos resida e
desenvolva atividade
jornalistica no sul do

pais. No Rio de Janeiro,
por exemplo, é diretor

da REVISTA DE
QUIMICA INDUSTRIAL,
mas sempre que possivel se

dedica a andlise da
probleméitica nordestina

com a argucia de um
entendedor profundo de tudo
que diz respeito & nossa
regiiio. Principalmente

a0 Rio Grande do Norte, que
situou de maneira detalhada
no estudo intitulado
ABALADA A INFRA-
ESTRUTURA ECONOMICA

DO NORDESTE,

escrito especialmente para
RN-ECONOMICO. A idéia
inicial era publicar o trabalho
em capitulos, mas resolvemos

inclui-lo integralmente
nesta edicio, em que outros

aspectos da problemdtica
agropecuiria do mnosso

Estado estio sendo abordados.

O abandono das fazendas
gera a faléncia dos campos

Hoje, nos sertdes do Seridé, e

por extensdo na drea nordestina das
secas, 0 quadro humano, constitui-
do pelo homem forte, pela coragem
tranquila, pela dignidade de vida,
pela sobrangaria diante da adversi-
dade, infelizmente esti-se esface-
lando.
_ Ontem, quando havia tanta di-
ficuldade, o ‘sertanejo era extrema-
mente trabalhador, e tirava de sua
inteligéncia posta a funcionar, da
Sua imensa capacidade de resistén-
cia, a forca imprescindivel para
vencer.

Agora, com tanto progresso ao
seu dispor, com tanta facilidade que
lhe é concedida, o fazendeiro do ser-
tdo amolece, procura o conforto fa-
cil e foge da luta pelo progresso.
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As fazendas estfio-se transfor-
mando em taperas e latifiindios. As
casas-grandes perderam aquela vida
de outros tempos. Nio mais infun-
dem respeito, nem sio acolhedoras.
Ninguém as conserva. Mais pare-
cem ruinas. Nos alpendres, outrora,
limpos, movimentados, cheios de
risos, ovelhas fazem malhada, gali-
nhas passam a sesta.

Nio servem as casas-grandes
nem de armazém, porque nio ha
mais o que guardar. Sio coisas do
passado as boas safras de algodao,
milho, feijdo macassar, batata doce,
jerimum.

Visitar uma sede de fazenda é
conhecer o inicio da decadéncia.
Poucos terio capacidade de perce-

ber que entre aquelas paredes des-

A€ s
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cascadas houve vida estuante, tra-
balho, alegria e prosperidade.

Onde estio os fazendeiros que
hoje deveriam morar nessas casas,
devidamente conservadas, melhora-
das, enobrecidas? Onde estio aque-
les que receberam de heranga as fa-
zendas ou delas se apropriaram por
outros meios?

Estio morando nas cidades do
interior, se as suas posses nio per-
mitem grandes vdos, ou residem em
Natal, Campina Grande e Recife, se
as suas rendas asseguram o que con-
sideram um luxo maior.

De qualquer forma, nio traba-
lham em fazenda, nem dirigem em-
preendimentos de interesse econdmi-
co-social que tenham nela a base.
Nio procuram dela extrair toda a



potencialidade que pode dar.

Desde que o fazendeiro abando-
na o trabalho complexo da fazenda
no Seridd, consequentemente des-
tréi o sistema de vida econémico e
social que nela vigorava. Ele acaba
com a instituicdo do meorador.

Para os que nio sabem, convém
definir o significado de morador. E
no Seridé um chefe de familia, em
geral numerosa e composta de mem-
bros trabalhadores, que mediante
acordo mora nas terras de uma fa-
zenda, comprometendo-se a plantar
algodoeiro em todas as terras ade-
quadas a esta cultura, dando ao pro-
prietario a meia da producio, e cul-
tivando para si préprio qualquer ve-
getal de subsisténcia.

No sistema tradicional o mora-
dor pode receber outras vantagens,
como dispor de leite para a familia,
ter o seu animal de sela, plantar e
colher em terras imidas de vazan-
te, e efetuar servicos remunerados
na propriedade (brocas, cercas, acu-
des e barreiros, etc).

Certamente o nome de morador
deriva do direito de uso em Portu-
gal, que contemplava a instituicio
do morador da casa del-rei, o indivi-
duo que desempenhava oficio na
casa real e tinha habitagio com mo-
radia.

O morador ndo é, a rigor, um
servical. E um contratante. Indepen-
dente, trata com o fazendeiro respei-
tosamente de igual para igual, e tem
direito a financiamento sem juros
para cuidar da lavoura do algodoei-
ro. Recebe assisténcia durante o ano
todo: um e outro sio amigos, bons
vizinhos, compadres, ajudando-se
mutuamente.

Completam-se o fazendeiro e o
morador. O numero de moradores
numa propriedade varia com a im-
portincia do estabelecimento e com
as teffas de plantio.

O que estd acontecendo no Se-
ridé é terem os moradores que dei-
xar as fazendas visto como nestas
nio se trabalha em agricultura. De-
pois que saem, uns conseguem algu-
ma situagio de trabalho; a grande
maioria, entretanto, preparada para
0s servi¢os rurais, ndo encontra em-
prego e fica encostada nas cidades.

De que vio viver as familias dos
moradores nas cidades? Seus recur-
sos, sem reforgo, cedo se esgotam. A
principio, sio algumas necessidades
que ndo podem ser satisfeitas. Eles
vendem o que resta de seus haveres.
Por fim, é o descalabro, com a fo-
me e a miséria dos envergonhados.
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Causas do
afastamento

e

Porque os fazendeiros, de fami-
lias tradicionais ha longo tempo
ocupadas nos servigos rurais, abon-
donam as fazendas?

A razdo é de ordem geral. Foi
o desenvolvimento da Tecnologia
que modificou a concepgdo de vida,
a mentalidade. Sendo um instru-
mento de progresso, deveriam os
processos tecnolégicos trazer mais
4nimo para o trabalho, visto como
facilitam e melhoram as operagoes.
Mas, na verdade, atuam como uma
luz muito forte que ofusca e deso-
rienta. o

As mudangas sociais e técnicas
devem operar-se vagarosamente, de
modo que haja uma adaptagdo pau-
latina, e nio sejam negativos os re-
sultados.

Até 1920 mais ou menos, COrI-
ria tudo bem. Mas veio o automével
¢ modificou drasticamente o concei-
to de transporte. Viu-se, entdo, que
o carro com propulsio prépria era
rapido e confortdvel. Mais do que
isso: dava prazer. Dava importancia.

Em seguida, veio o ridio, o pri-
meiro instrumento poderoso de co-
municagdo surgido no século attial.
Sua influéncia nos sertdes direta-
mente nio foi grande, mas, do pon-
de vista tecnoldgico, impressionava:
transmitia palavras e musica a dis-
tincia, de certo modo misterioso.

Assim, o sertanejo raciocinava que
ld em baixo, nas grandes cidades,
no mundo de aprimorada civiliza-
¢do, haveria muita coisa boa. Viver
no mato era colocar as pessoas fora
destas maravilhas de conforto e
bem-estar.

O sertanejo considerou a fami-
lia, a prole. Mandar os filhos estu-
dar nas capitais custava caro, as ve-
zes sacrificio. E se ele fosse com to-
dos morar numa capital? Esta idéia
j4 Ihe rondava o entendimento; ago-
ra, reforgava-se com o argumento
da necessidade de dar boa educagio
aos filhos.

A esta altura do raciocinio ji se
podem alinhar os principais moti-
vos, que encontraram os fazendeiros,
para desertar das fazendas. Sio eles:

1. Falso sentimento de con-
forto;

2. Vaidade de morar numa
grande cidade;

3. Facilidade para educar os
filhos;

4. Perda da fazenda por m4
administragzo;

5. Recentes obrigagdes de assis-
téncia social.

Feita a mudanca de domicilio,
passou-se a gozar o conforto sonha-
do: tocava-se num botio e aparecia
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num instante a luz, clara e limpa;
abria-se uma torneira e jorrava dgua;
na porta comprava-se carvio para a
cozinha; andava-se de bonde; ia-se
ao cinema; havia colégio, hospital,
bons médicos e dentistas.

A principio o dinheiro da fazen-
da dava para tudo. Mas foram apa-
recendo novas necessidades de con-
forto, e o dinheiro foi escasseando.
Nos anos de seca, entdo, as remessas
eram magrissimas. Com a auséncia
do dono, as atividades na fazenda
de um lado diminuiam e de outro
encareciam,

Viu-se, desta forma, que aquele
sentimento de conforto era falso.
Nio havia tranquilidade, bem-estar
completo. O fazendeiro com os seus
continuaria, no entanto, apesar de
tudo, a vida no novo meio. H4 adap-
tagdo para tudo — eis ai um gran-
de bem que a natureza concede.

Nio é pequena a vaidade de um
matuto quando diz: “Agora mora-
mos na capital”. Isso lhe dd e aos
seus uma idéia de grandeza. Ele se
considera um homem superior.

H4 anos encontramos em Cam-
pina Grande um primo, de familia
seridoense abastada, diplomado em
escola superior, o qual nos confiden-
ciou: “Mudei-me para esta cidade
porque ndo suporto aquele calordo
da fazenda”.

Realmentt a facilidade de edu-
car os filhos numa grande cidade,
com universidade, laboratérios, cen-
tros de aperfeigoamento, é um argu-
mento valioso. Em épocas passadas,
os estudantes do interior moravam
em repiblicas e casas de pensdo; iam
a cavalo até Macaiba ou Campina
Grande. Uma coisa é certa: nin-
guém ia contrariado, mas cheio de
esperanga e alegria. E as dificulda-
des davam uma fibra, uma coragem
de vencer que raramente hoje se
observam.

Intmeras fazendas foram per-
didas por ma administragdo. Manda
a justica afirmar que a causa prin-
cipal das perdas se encontra nas des-
pesas causadas pela residéncia da
familia nas grandes cidades.

Ocorriam duas modalidades de
perda.

A primeira: o proprietario nao
podia investir dinheiro em ativida-
des reprodutivas na fazenda, como
obras em agudes, barragens e barrei-
ros, cercas e destocamentos, servigos
de agricultura, compra de gado de
solta, porque o desviava para o seu
segundo lar, dispendioso e 4vido.
Mais cedo ou mais tarde, tinha que
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vender a fazenda, mal conservada e
pouco produtiva para a agricultura.

A segunda: para atender a com-
promissos, superiores as suas possi-
bilidades, tomava emprestado di-
nheiro a juros altos, ficando preso
por hipotecas ou outras modalidades
de garantia. Entdo, vencendo-se o
prazo, tinha que dispor da fazenda
para o pagamento.

Infelizmente, ha pessoas que en-
riqueceram com este. jogo de finan-
ciamentos. Sdao possuidoras de ind-
meras propriedades, que simples-
mente sio utilizadas pela pastagem
natural e pelo capim elefante que

invadiu as terras destinas a culturas
de subsisténcia.

Por Gltimo, deve ser referida a
obrigacdo da lei de assisténcia so-
cial. O fazendeiro, que ji ndo atua
como um homem de empresa, res-
ponsavel diante de seus deveres, mas
como um deslocado, teme assumir
compromissos no dominio da previ-
déncia social. Modificou-se, perdeu
o interesse pelos seus colaboradores.

Entdo, ndo se dedica & agricul-
tura, que requer mio-de-obra de cer-
to modo abundante, e trata sé da
criagdo intensiva, que apenas utiliza
um vaqueiro em cada propriedade e,
quando muito, dois meninos de bai-
Xa remuneracao.

O crescimento
das cidades

A medida que se esvaziam as fa-
zendas, crescem as cidades.

Ha cinqlienta anos, ao tempo
ainda da prosperidade rural, obser-
vava-se em pequenos aglomerados
urbanos seridoenses que eram raras
as casas habitadas, estando fechada a
maioria delas. Hoje sucede exata-
mente o contrario: sdo raras as casas
fechadas.

E que os donos, fazendeiros, si-
tiantes e moradores, residiam no
mato, indo somente a cidade nos
dias de feira e durante as festas lo-
cais.

No Rio Grande do Norte, a ci-

dade de crescimento mais espetacu-
lar foi Natal. Porque se desenvolveu
tanto? Os gedgrafos procuravam nas
razoes classicas a justificativa mais
provavel e nio se animavam a con-
cluir. Tornava-se preciso efetuar
pesquisas de campo para esclarecer
o fendémeno.

Uma dessas investigagdes mos-
trou que havia uma migragao do Se-
rid6 para o agreste. A zona de sali-
nas de Mossor6 também absorveu
muito seridoense das fazendas, como
trabalhadores bragais. Eram apre-
ciados os profissionais com alguma
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qualificagdo, como os fazedores de
cerca de pedra.

Voltamos a Natal. Porque esta
cidade cresceu tanto?

Dizia-se de comego: foi a guer-
ra que encheu Natal de americanos,
uns fixos, outros de passagem para
o norte da Africa. Eram consumido-
res de mercadorias em aprecidvel es-
cala e pagavam bem; do mesmo mo-
do, mostravam-se prodigos na retri-
buigdo de servigos e ao dar gorjetas.

Por essa época tornaram-se fa-
mosas no exterior as botas de Natal,
de meia coronha, isto é, curtas. To-
do soldado americano queria levar
de lembranca um par de botas de
Natal. Quem as fazia era um sapa-
teiro de Caico, atraido pela notorie-
dade da capital como centro de bons
negdicios, o célebre “trampolim da
vitdria”.

Este tipo de botas originou-se de
um equivoco. Pedro Nolasco, o sa-
pateiro, ndo entendeu bem a reco-
mendagdo do americano, que deseja-
va bota de cano longo até 3 curva
do joelho, e executou a obra com um
caninho de 13 centimetros. O enga-
no agradou em cheio e passou a ser
uma invengdo genial.

Dizia-se depois: sdo os oficiais
e soldados brasileiros das trés armas
que fazem Natal crescer. Sim, é ver-
dade, representam uma contribui-
¢do, mas isso ndo explica tudo.

Ponderava-se: Natal ndo é por-
to movimentado, nio é entronca-
mento com acentuado trifico de
mercadorias, ndo possui industria e
comércio desenvolvidos que déem
emprego e assegurem O aumento
anormal da populagdo. Qual a cau-
sa do crescimento da cidade?

A causa sdo os milhares de fa-
zendeiros, de profissionais liberais,
de artistas pedreiros, marceneiros,
etc., de aposentados, de comercian-
tes, de pessoas em suma com deter-
minados recursos, que se deslocaram
de todo o Estado para a capital.
Igualmente se transferiram servigais,
trabalhadores rurais e os humildes
que procuravam melhoria.

Os que dispunham de mais re-
cursos construiam casas bonitas no
Tirol; os da classe média, no Ale-
crim e em bairros adjacentes; os
mais modestos, nas Rocas e nas zo-
nas novas de Natal e de municipios
vizinhos.

Natal atraia pela fama conquis-
tada, ndo com justica, de cidade
onde o dinheiro corria solto & pro-
cura de bolsos vazios.
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As fazendas
desfiguradas

O que chamamos fazendas des-
figuradas sdo aquelas que perderam
a condigdo de estabelecimentos ru-
rais integrados, completos. Sdo as
que mudaram as caracteristicas para
pior. As que retrocederam. As que
se abastardaram. Ndo correspondem
mais a uma finalidade de interesse
publico.

As fazendas desfiguradas sdo as
que os proprietdrios entregaram es-
pontaneamente a encarregados sim-
plérios; ou as que eles perderam para
usudrios, em virtude de mi admi-
nistragdo; ou as que lhes foram to-
madas por financiadores em paga-
mento de dividas. Terminam por
destinar-se com exclusividade a cria-
¢do extensiva de gado. E o que re-
quer menos administragdo.

Neste tipo de fazendas cria-se o
gado bovino a lei da natureza, sem
os cuidados de sele¢do, de aprimora-
mento do rebanho, e de boa alimen-
tacio. Cria-se com a menor despesa
possivel. )

Nelas nio se trata da criagio de
outras classes de gado, como o ovi-
no, de peixes (mesmo que haja acu-
des). Nio se d4 importancia a cultu-
ra do algodoeiro, nio se dedica in-
teresse aos cultivos de vegetais de
subsisténcia, como sejam: milho, fei-
jao, arroz, batata doce, jerimum.
Nio se plantam fruteiras, nem ve-
getais horticolas, como negécio. Nio
se estabelecem pequenas industrias
agricolas.

Nelas ndo se encontra o olho do

dono. Nelas nio h4 a mio do dono.
A casa-grande estd vazia; quando
muito, mora nela um vaqueiro bi-
sonho. A pecudria, que se pratica, é
um retrocesso. Um atraso!

Lembra, mutatis mutandis, o sis-
tema do conhecido fazendeiro do
século passado Cindido da Laran-
jeira (Cindido Epaminondas da Né-
brega), que possuia fazenda de ga-
do, de milhares de reses, nos sertoes
das Espinharas, Paraiba.

O Capitio Cindido, criava ex-
tensivamente, em largos trechos de
terra, com a menor despesa possi-
vel. Quando vinha uma seca, nio
tratava do gado, nio retirava, nio
tomava a minima providéncia. Dei-
xava o gado morrer de fome. Ape-
nas mandava um batalhdo de pes-
soas tirar o couro das reses mortas,
que os urubus indicavam nos seus
voos em circulo.

Quando voltava a estagio das
chuvas, comecava a comprar gado
magro aos fazendeiros baldos de pe-
cunia, para constituir novo reba-
nho. (;hegou a acumular fortuna.
Todavia, nio se pode recomendar
como bom o seu processo de criar
gado, mormente nos tempos atuais
de progresso e produtividade. Can-
dido era um excéntrico dos sertdes.

Estas fazendas, que denomina-
mos desfiguradas, por motivo exclu-
sivamente de classificacdo, nio es-
tdo sujeitas A  restauragio no
que diz respeito aos agudes, arma-
zens, caminhos, ao desimpedimento
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dos leitos de rios (terras de cultura
de feijio macassar e batata doce, no
regime de vazantes), 3 manutengao
das barreiras dos rios e riachos (para

nio estragar ou destruir terras de
virzea adjacentes), as casas-grandes
e de residéncia dos moradores, as
cercas divisérias das plantagdes, as
fruteiras, s arvores ornamentais.

Aos proprietirios o que interes-
sa ¢ pastagem e forragem para o ga-
do. Nada mais, mesmo porque eles
nio moram la.

£ sabido como os cascos dos bo-
vinos estragam as terras em geral,
de pastagem e de agricultura, espe-
cialmente se elas sio em declive. O
gado comeca a andar abrindo vere-
das. Afunda e amacia o terreno nos
seus caminhos.

Vindo as chuvas, que no sertio,
no inicio da temporada chuvosa, sao
torrenciais, os caminhos de gado,
em declive, transformam-se em bar-

rocas (no sul se chamam vogorocas),
com destrui¢io do solo.

A experiéncia sertaneja conhece
o mal que representa soltar uma
boiada, ou vacas de leite, num ro-
¢ado de algodio, no fim do ano, .de-
pois da colheita. Muitos fazendeiros
do passado nunca permitiram esta
pratica.

Numa fazenda do Acari, hi do-
ze anos, abservamos, num terreno
baixo e fértil, a morte de varias
mangueiras com trés a cinco metros
de altura. A causa foi a seguinte:
amarravam bois nos troncos para
engordar: a concentragio dos com-
postos quimicos resultantes da uri-
na destruiram as drvores.

O mal produzido pelo gado so-
mente ocorre nas fazendas sem con-
trole, nas que sdo destinadas exclu-
sivamente a criag¢io extensiva, com
desprezo total pela conservagio dos
recursos naturais.

Agricultura,
base do

progresso

Wy

£ 7,

B

As nagdes economicamente de-
senvolvidas dio i agricultura a
maior importincia. Qualquer que
$€)a o regime politico adotado, a
cultura da terra, .para produzir ali-
mentos e matérias-primas, é a base
do progresso.

_ Compreende-se bem que as na-
¢Oes de imenso territério, como os
Estados Unidos da América, o Ca-
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nad4, a Unido das Republicas So-
cialistas Soviéticas e a Repiiblica Po-
pular Chinesa, disponham de gran-
des extensdes de terra para os tra-
balhos agricolas.

O que admira, entretanto, é que
nacdes de mintsculo territério e
altamente industrializadas aprovei-
tem todo pedacinho de terreno para
cultivo. As culturas devem dar o

melhor rendimento que seja possi-
vel, para o que contribuem as téc-
nicas agroecondmicas aprimoradas,
com base numa pesquisa cientifica
permanente e atuante.

Tomemos, para exemplificar, os
nomes de trés nacdes de reduzida
extensio territorial: Gr3i-Bretanha,
Bélgica e Luxemburgo.

A Gra-Bretanha, que compreen-
de a Inglaterra, o Pais de Gales e
a Escécia, tem uma superficie de
228.282 quildmetros quadrados, me-
nor que a da Piaui, que é de
250.934 quilometros quadrados. A
Gri-Bretanha cria gado bovino de
ragas selecionadas, como Durham,
Hereford, Devon e Ayr, e gados ovi-
no e suino. Planta os vegetais pré-
prios de sua ambiéncia, como tri-
go, cevada, beterrada agucareira,
centeio, aveia e batata.

Como informou Lord Glenkin-
glas, presidente do Conselho Briti-
nico de Exportacdes Agricolas, as
exportagoes agricolas em 1974 tota-
lizaram 852 milhdes de libras ester-
linas. L3, leite, carne, cereais e ve-
getais exportaram-se no valor de
297 milhoes (British News Service
14.3.75).

Ajuntou Lord Glenkinglas:
“Quando se olham o minusculo ta-
manho das Ilhas Britinicas e as ne-
cessidades de sua populagio, nio é
dificil avaliar a enorme contribui-
¢30 que nossa ilha estd oferecendo
para ajudar a resolver os problemas
de alimentagio do mundo”.

A Bélgica ¢ um pais de alto de-
senvolvimento cientifico, técnico,
cultural e econémico. Alcangou um
aperfeicoamento notavel a sua in-
dustria, sobretudo a metalurgica, a
quimica, a téxtil, a de equipamen-
tos, a de alimentagio. Mas dedica-se
também a uma agricultura intensi-
va e a criagdo de gado (bovino, sui-
no, ovino e equino).

Nio obstante a limita¢io de seu
territério, com 30.507 quilémetros
quadrados, irea bem menor que a
do Rio Grande do Norte, produzia
ja em 1970 uma quantidade enor-
me de ovos. Além de 2.414 milhdes
de ovos consumidos pela populagio
da Bélgica, exportaram-se 1.500 mi-
lhGes de unidades para 14 paises
diferentes (Agricultura e criagio,
fundamentos da prosperidade, Re-
vista de Quimica Industrial, pigi-
nas 96 e 98, abril de 1971).

Vejamos mais alguns dados a
respeito de produgio avicola na
Bélgica. Com exportagio acima de
1.500 milhGes de ovos de alta qua-



lidade, coloca-se o pais como o maior
exportador de ovos do mundo.

Em 31 de dezembro de 1973, era
a seguinte situagdo avicola:

Animais de criagdo 1,1 milhdo

Animais de engorda___16,1 milhdes

Animais de postura __13,9 milhes

Producio anual

Carnes de galetos, frangos e gali-
nhas 18.000 toneladas

Ovos quase 4 mil milhdes.

No que respeita a ovos, 90%, da
produgio concentram-se nas gran-
jas que possuem mais de 1.000 poe-
deiras (Belgique économique tech-
nique, 1974/4).

O Grio-Ducado do Luxembur-
go, encravado entre a Alemanha
Ocidental, a Bélgica e a Franga, é
um dos menores paises independen-
tes. Tem uma 4rea apenas de 2.586
quilémetros quadrados. £ uma na-
¢ao superindustrializada, com indus-
tria de ferro e ago. Ocupa, no en-
tanto, intensamente o solo. Cultiva
parreira, aveia, centeio, batata, fru-
teiras e flores, e dedica-se, como po-
de, a criagio.

Foi estimada a producio agri-
cola no ano de 1974, em 3.672 mi-
lhdes de francos luxemburgueses (1
FL equivale a um FB). Quase 700
milhGes de cruzeiros! Belgique —
Inf. Econ. et Techniques, fevereiro
de 1975).

Vé-se que a agricultura e a cria-
¢io de animais nio sdo incompa-
tiveis com a industria e com a téc-
nica. Ao contririo, constituem o
sustentdculo dessas atividades.

No Brasil, muitos responsidveis
pela orientagio de servigos de ad-
ministragdo publica nio compreen-
dem o valor dos processos agricolas
na forma¢io de uma sociedade fe-
liz, préspera e sauddvel.

E curioso assinalar que o co-
meco de compreensdo deste feno-
meno no nosso pais vem ocorrendo
precisamente nas 4reas de maior
expansio industrial, como no Esta-
do de Sio Paulo.

Nos Estados menos desenvolvi-
dos economicamente, seus adminis-
tradores nio se apercebem de que
antes de tudo devem fortalecer a
estrutura agrdria. Mas, nio; que-
rem ir diretamente 4 industria, co-
mo se esta fosse apenas uma cor-
nucépia de gracas e beneficios.

Veja-se, entdo, o que se passa no
Nordeste. H4 condigbes para incen-
tivar, desenvolver e modernizar a
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agricultura e a pecudria. Na drea
das secas o que faltava era dgua;
agora hia em abundéincia em milha-
res de represas.

Porque de inicio abandonar es-
tas atividades imprescindiveis e
cuidar da industria, complexa, difi-
cil, que é sempre a cipula, o rema-

te da estrutura econdmica? Do ho-
mem do campo com dinheiro no
bolso é que depende a prosperida-

de geral.
Esta verdade — homem rural
préspero — precisa ser bem medi-

tada para constituir a base de qual-
quer programa politico de adminis-
tragio.

Alimentos e
matérias - primas

j* a

he.

No mundo, de hoje, as respon-
sabilidades de produgio se dividem
em alguns ramos. Por exemplo:
agricultura, pesca, mir}eragﬁo: trar!s-
porte, comunicagio, industria, dis-
tribuicio, financiamento, seguro,
tecnologia, ciéncia.

Todos os ramos trabalham para
a coletividade, para o bem-estar so-
cial. E h4 implicitamente uma obri-
gacio de prestar servico. Uma in-
dustria de bens necessirios nio po-
de discricionariamente parar, como
nio podem deixar de produzir tri-
go ou feijdo os responsiveis de ca-
da lavoura.

O compromisso do agricultor é
dos mais antigos. Tem a incumbén-
cia tacita de obter e fornecer ali-
mentos.

Como depositirio temporirio
de cursos naturais, como solo, igua
e plantas silvestres, tem o dever pe-
rante a coletividade de por em acio
um mecanismo que transforme esses
dons da natureza em bens para o
préximo.

Historicamente, o fazendeiro de
v?rdade sente-se como um privile-
giado, como se estivesse sendo agra-
ciado pelo destino. Executa um tra-
balho que lhe confere honra, a hon-
ra de servir.

~ E um erro de compreensio so-
cial pensar que um campdnio deve
merecer um trato de terra com a
finalidade de atender A sua prépria
manutencgio. Ele deve adquirir ter-
ra por compra ou outro meio legal
a fim de produzir bens agricolas
para si e para a coletividade, para
0s que produzem em outros ramos
de trabalho. Se ndo for assim, quem
produzird alimentos para todos?

E maior a responsabilidade so-
cial do fazendeiro que a do indus-
trial. Enquanto este transforma ou
converte matérias-primas em produ-
tos mais nobres e uteis, aquele lida
basicamente com duas dddivas da
natureza — solo e dgua — para
produzir alimentos, imprescindiveis
a vida, e matérias-primas vegetais e
animais, ponto de partida de com-
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postos manufaturados, necessirios a
civilizagdo.

A atividade do fazendeiro &, as-
sim, o fundamento de toda a agdo.

Beneméritas instituicdes de am-
bito internacional, sociedades filan-
trépicas, empresas industriais, ins-
titutos de pesquisa tecnoldgica, ci-
entistas de muitos pafses estio em-
penhados em programas de estudar
e, por fim, obter alimentos para
conter a fome crescente no mundo.

J4 se obtiveram resultados eini-
madores. H4 mais de 30 anos veém-
se estudando alimentos protéi.cos
para substituir a carne e O peIxe,
em laboratérios e fabricas-piloto.
No momento constroem-se grandes
fabricas, de 100.000 toneladas por
ano, em alguns paises, para obten-
¢do do que se chama proteina celu-
lar. As matérias-primas sio produ-
tos quimicos, ou hidrocarboqetos
paraffnicos (do petr6leo), ou hldrg-
tos de carbono, como melago resi-
dual das usinas agucareiras, e outros
subprodutos agricolas.

Até agora nio se conseguiu ain-
da alimento para substituir os hi-
dratos de carbono naturais (do tri-

go, milho, arroz, feijao, batata!,
mandioca, etc.). Nio hd impedi-
mento sério para consegulr, tudo

dependendo de mais pesquisa cien-
tifica. As matérias-primas encon-
tram-se em abundincia na nature-
za: o di6xido de carbono ou gas
carboénico (no ar) e o hidrogénio e
0 exigénio (na agua).

De qualquer forma, a grande
fonte de alimentos sera o cultivo
da terra.

Quando se considera hoje a agri-
cultura nos planos mundiais, nao
se cogita somente das terras férteis,
mas de todos os solos, inclusive das
savanas, das estepes e dos desertos.
Por isso, no nosso pafs se vém estu-
dando os solos dos cerrados do Bra-
sil Central.

O Serid6é e toda a caatinga do
Nordeste, incluindo as terras mais
Secas, serdo aproveitadas na agri-
cultura. E ninguém poderd reter
como de seu uso exclusivo ter-
ras uteis de planta, sob pena de ta-
XacOes elevadas, de conformidade
com as idéias vigentes de planeja-
dores governamentais e da consci-
€ncia geral, em nosso pafs.
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A volta as
fazendas

Serd muito dificil que os fazen-
deiros que abandonaram suas fazen-
das e moram em cidades voltem 3as
suas propriedades rurais, mormente
tratando-se dos que estio em Natal,
Campina Grande ou Recife.

Estes, provavelmente, vivem em
ociosidade, tendo perdido o gosto
pelo trabalho, o espirito de luta.
H4, é verdade, os que adotaram no-
vos meios de vida, s3o uteis nas
suas ocupacdes e ndo perderam o
estimulo.

Nio sera dificil que os encosta-
dos nas cidades do interior retor-
nem 2aos seus campos, Visto como
nio perderam de todo o contato
com a vida campestre.

Na verdade, aqueles motivos ci-
tados anteriormente, a saber, o con-
forto, a vaidade, a educacio dos fi-
lhos e as obriga¢des de assisténcia
social, ndo valem nada, porque re-

presentam uma concepgio do espf
rito, uma idéia propria, suscetivel
de mudar, e nio fatos positivos. A
razio relacionada com a perda da
fazenda, sim, tem importidncia. E
somente pode ser afastada median-
te a disponibilidade de recurso fi-
nanceiro para recuperagio da pro
priedade ou compra de outra.

Muitos dos fazendeiros trinsfu-
gas, cansados da vida improficua,
estariam dispostos a reformular seus
pontos de vista caso encontrem
compensacdo, ou vantagem, seja de
que espécie. Tudo se resume nu-
ma questio de mentalidade. Se ti-
verem 4nimo, ou capacidade de
compreender o horizonte de reali-
za¢bes que se lhes abre, voltario a
fazenda.

Primeiramente compreenderio
que o conforto ¢ um bem muito re-
lativo.

MOVEIS PARA
ESCRITORIO

RECOMAPE

MATRIZ — Rua Dr. Barata, 242
FILIAL - Praca Augusto Severo, 91 Fones - 2-1467 e 2-1618
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NEGOCIOS

Centralizados os escritorios
das corretoras de M. Macedo

Trabalhando com imdveis desde
o ano de 1947, Manoel Macedo é,
atualmente, um dos mais bem suce-
didos homens de negécios do Esta-
do, nesse ramo que tem desenvolvi-
do com invulgar capacidade. Ha cer-
ca de cinco anos, em plena euforia
do mercado de capitais, ele também
entrou para o0 novo ramo, e se saiu
tdo bem quanto no anterior, através
de uma atuagio séria, que desde o
inicio o capacitou como um dos mais
importantes empresarios do setor.

Atualmente com duas firmas de-
dicadas aos dois tipos de negécios —
a M. Macedo Imdveis Ltda., e a Se-
vecred, Corretora de Titulos e Valo-
re. Ltda., ele acaba de centralizar em
novo enderego as suas duas organi-
zagbes com a intensdo, como ele pro-
prio diz, de “melhor atender ao pu-
blico”.

As duas organizagoes de Manoel
Macedo estio hoje localizadas na rua
Floriano Peixoto, em frente ao Ban-
co de Desenvolvimento do Rio
Grande do Norte, em modernas ins-
talagées, onde também funciona o
servico de ligagdes diretas, para o
Rio de Janeiro e Sdo Paulo, através
do qual a Servecred acompanha o
movimento didrio dos pregées das
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Bolsas de Valores, daquelas duas ci-
dades, justamente para deixar o in-
vestidor natalense em dia com o que
ocorre no Mercado de capitais.

A firma M. Macedo Imdveis
Ltda., desde a sua fundagdo em
1947, se dedica A construgdo, incor-
poragio e corretagem de iméveis. No
primeiro caso, possui hoje um gran-
de ntimero de residéncias espalhadas
por toda a cidade, e j4 agora estd
construindo outras, no bairro de Boa
Sorte, casas de classe “A”, para uma
faixa de mutudrios de alto poder
aquisitivo.

No setor de incorporagées, foi
essa firma que tragou, incorporou e
construiu o primeiro arranha-céu de
Natal, o edificio 21 de Margo, con-
tinuando depois com os edificios Si-
sal, Canagu, Salmar e Manairama,
além do Centro Comercial do Ale-
crim.

Quanto a corretagem de iméveis,
dentro de algumas semanas a firma
vai colocar 3 venda um importante
loteamento, na praia Barra do Rio.

LOTEAMENTO E HOTEL

O Barra do Rio fica localizado
entre as praias de Pitangui e Geni-

pabu, numa extensio de seis quild-
metros de orla maritima. Serdo 650
lotes, cada um com 15 x 40 metros
— ou 600 m2.

— “O loteamento serd dotado
de area de estacinamento, mercado,
igreja, escola, pragas, clube e local
para construgao de um hotel de tu-
rismo” — diz Manoel Macedo —
“e as vendas comegario tio logo se-
jam completados os servicos de le-
vantamento topografico, que ja es-
tdo bastante adiantados”.

Enquanto isto, Manoel Macedo
continua a construgio do Center
Hotel, na Cidade Alta (rua Santo
Antdnio, préximo 4 Praca André de
Albuquerque), um prédio de sete
andares, 72 apartamentos (inclusive
12 suites), um hotel destinado a
atender a executivos.

O Center Hotel sera servido por
dois elevadores Otis e tera ar condi-
cionado em todos os apartamentos,
além de geladeira, televisor, telefo-
ne e outros servigos capazes de pro-
porcionar conforto aos seus hdspe-
des, como bar, localizado na cober-
tura e estacionamento privativo.

O empreendimento, iniciado
por conta prépria, acaba de ter o
projeto aprovado pela EMBRATUR
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(no dia 12 de janeiro tltimo) e de-
vera estar concluido dentro de dois
anos. A equipe de construgio é for-
mada pelo arquiteto Daniel Holanda
(projeto arquitetdnico), engenheiro
Emanuel Lago (célculos estruturais)
e engenheiro Luciano Coelho (ins-
talagdes elétricas, hidrdulicas e hi-
dro-sanitarias).

CAPITAIS E BOLSA
DE IMOVEIS

Entusiasmado pelo mercado de
capitais, mas sem se descuidar do
ramo de construgdes civis, Manoel
Macedo ainda hoje dedica especial
atengdo a sua firma Servecred —
Corretora de Titulos e Valores Ltda.,
que compra e vende agdes, letras de
cAmbio e atua no setor de open-mar-

ket. Através de ligagdes telefbnicas
diretas, estd diariamente ao par do
que ocorre nos pregdes das Bolsas
de Valores do Rio de Janeiro e Sio
Paulo.

E desde janeiro de 1975, incre-
menta o funcionamento da Bolsa de
Imdéveis do Rio Grande do Norte,
que fundou e de que hoje é diretor
administrativo. Falando sobre a Bol-
sa, Manoel Macedo explica:

— “Trata-se de uma sociedade
civil, cuja finalidade é fazer avalia-
¢oes, levantamentos topogréficos, as-
sessoria, planejamento e pesquisa do
mercado imobilidrio. E composta por
engenheiros, corretores de iméveis,
economistas e advogados”.

A Bolsa de Imdéveis do Rio Gran-
de do Norte atende didriamente a
solicitagbes para avaliagdo de imé-

veis, ndo s6 de particulares mas tam-
bém de repartig¢oes publicas e até da
Justiga, para solugdo de pendéncias
diversas. Uma média de 20 pedidos
sdo resolvidos mensalmente pela
Bolsa. No caso das repartigdes pu-
blicas, geralmente os pedidos sdo
para efeito de aquisi¢do ou desapro-
priagdo de iméveis.

— “Hoje, com a centralizagdo
dos nossos escritérios em local de
facil acesso, estamos aptos, cada vez
mais, a atender ao grande publico
que vimos assistindo ha tantos anos”
— diz Manoel Macedo. “Esse pu-
blico que nos tem prestigiado sem-
pre, e que nos tem proporcionado o
crescimento dos nossos negécios,
que existem exatamente em fungio
de um atendimento que prima por
ser sempre melhor”. °

MOVIL é a mais nova revendedora
de automodéveis em Mossoré

O Grupo Santos & Cia. inicia
a sua interiorizagio: dentro de
mais 30 dias, estard inaugurando a
firma MOVIL — Mossor6 Veicu-
los Ltda., sediada na capital do
Oeste e destinada a comercializar

veiculos de todas as marcas — au-
tomoéveis, utilitdrios, caminhoes,
etc.

A MOVIL serd gerenciada por
José Alves dos Santos Neto (Duda)
e por Paulo Roberto Chaves Alves,
dois dos sécios da nova firma, que
conta ainda, em sua constitui¢ao
aciondria, com a participagdo de
Geraldo Santos, Jos¢ Ramos dos
Santos e Marcos Santos.

Duda Santos, falando sobre o
novo empreendimento, explica:

— J4 era pensamento do nosso
Grupo abrir uma loja em Mossor6
e finalmente optamos por uma casa
destinada a comercializar todos os
tipos de veiculos, principalmente
considerando que Mossor6, hoje, €
melhor praca para veiculos pesados,
do que mesmo a capital do Estado”.

Ele pondera que a industria sa-
lineira da regiio Oeste, a proxima
Implantacio da fdbrica de barrilha
da Alcanorte e o fato de outras in-
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Nas lojas de Natal, vendas na faixa dos 80 vefculos, mensalmente.
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dustrias do Estado estarem se des-
locando também para Mossoro,
transferem, de fato, para aquela ci-
dade uma forte capacidade de ab-
sor¢io do mercado de veiculos di-
VErsos.

Paulo Roberto Chaves Alves re-
for¢a o ponto de vista do seu sécio:

— “Mossor6é hoje é um munici-
pio que abastece grande nimero de
outras comunidades visinhas, tanto
do Rio Grande do Norte como do
Cearid. E ocorre que hoje a cidade
ja ¢ um centro de importante mo-
vimentagio em virios sentidos. No
lado cultural, possui a sua Univer-
sidade Rural. No setor Saude, tem
virios programas estaduais e fede-
rais sendo desenvolvidos e atenden-
do as populagbes visinhas. O siste-
ma bancario é dos mais movimen-
tados, com agéncias de varios esta-
belecimentos oficiais ou particu-
lares”.

Tudo isto — consideram os dois
socios gerentes da MOVIL, Mos-
soré Veiculos Ltda. — transformam
a cidade num polo de desenvolvi-
meiito dos mais atuantes, proporcio-
nando um mercado em potencial
para o ramo a que a sua firma se

dedica.
SEMPRE VEICULOS

O Grupo Santos & Cia. tem uma

das mais bem sedimentadas tradi-
¢des do comércio norte-riogranden-
ses, no setor de veiculos. H4 cerca
de 35 anos ela opera com esse mer-
cado, inicialmente comercializando
pegas, tratores e material elétrico e
logo em seguida passando para a re-
venda de automoéveis. Primeiro fo-
ram os carros marca Packard, de
procedéncia norte-americana, mas
j& em 1955 passava para a revenda
dos carros Willys. Com a compra
da Willys pela Ford, a firma pas-
sou a revender a Ford, em Natal,
embora em Mossord va diversificar
a sua atuagio, comercializando vei-
culos de todas as marcas. A razido
da diversificagdo ¢ justamente o
grande potencial que Mossoré re-
presenta, em termos de veiculos pe-
sados e também carros de passeio ou
uttlitdrios.

Nas lojas de Natal, a firma San-
tos & Cia., atualmente, tem um mo-
vimento de vendas na faixa dos 80
veiculos, mensalmente. No setor de
pecas, Cr$ 500 mil mensais.

— “O nosso objetivo € sempre
aumentar esse movimento” — diz
Duda Santos — e neste sentido a
firma, ja este ano, passard a venda
de pegas por atacado.

A previsio de vendas para Mos-
sord, no inicio de funcionamento da

MOVIL ¢ de 20 veiculos mensais,
numero que sem duvida aumentard
a propor¢gio que a firma for se
fixando.

— “A nossa grande vantagem”
— diz Paulo Roberto Chaves Alves
— "¢ justamente o fato de irmos
trabalhar com veiculos de todas as
marcas, o que sem duvidas nos pos-
sibilitard aumentar sempre o volu-
me de vendas”.

A MOVIL — Mossoré Veiculos
Ltda. vai funcionar em prédio que
estd sendo adaptado, na rua Anto-
nio de Souza, n. 35. E, embora ini-
cialmente v4 comercializar apenas
veiculos, dentro de breve tempo au-
mentard o seu raio de a¢do, ven-
dendo também tratores e pecas di-
versas.

— “A regido Oeste do Estado,
como j4 frisamos, é uma grande po-
tencialidade para o ramo de veicu-
los diversos” — acentua Duda Santos
— “e por isto nés procuraremos
atendé-la da maneira que ela me-
rece. O nosso empenho é no sen:
tido de fazer com que o agricultor
o salineiro, o industrial, o comer-
ciante de Mossoréd, Areia Branca €
outras cidades do Estado e até dc

Ceard, n3o necessitem ir muitc
longe, para ser atendidos nesse
setor”.

José Alves dos Santos Neto (Duda) e Paulo Roberto Chaves Alves - dois dos sécios da nova firma.
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FINANCAS

BDRN volta a se impor junto
aos orgaos financiadores

A atual administracdo do Banco de Desenvolvimento do Rio Grande
do Norte ja conseguiu o que se convencionou chamar “o
saneamento financeiro do BDRN”, No entanto, ainda nio obteve a
formalizacdo do contrato entre o0 Governo do Estado
e 0 BNDE — Banco Nacional de Desenvolvimento Econémico —
para aumentar o capital do banco local, de Cr$ 19,7 milhdes para

Cr$ 30 milhdes. Nio conseguiu “pelo fato de o Estado haver-se
endividado além da sua capacidade, em administragdes
anteriores”, como diz o diretor-presidente, Danilo Negécio. Mas o
conceito nada alentador que o banco tinha junto a érgaos
financiadores, jA4 comeca a ser modificado e o0 Banco do Nordeste,
por exemplo, acaba de reabrir especificamente para 0 BDRN e seu
Programa da Pequena e Média Indistria, com a quantia de
Cr$ 15 milhdes. Danilo Negécio analisa, para RN-ECONOMICO,
esses e outros fatos, relacionados com o Banco de

Ainda no primeiro semestre de
1976 o BDRN — Banco de De-
senvolvimento do Rio Grande do
Norte — terd aumentado o seu ca-
pital, de Cr$ 19,7 milhoes para
Cr$ 30 milhoes.

Se o capital é “um dos pontos
de estrangulamento de um banco de
desenvolvimento”, como considera o
diretor-presidente do BDRN, econo-
mista Danilo Negécio, nio é menos
verdade que o aumento de capital
do estabelecimento que dirige é, ho-
je, uma espinha atravessada na gar-
ganta de sua administragio. Embo-
ra ele préprio tenha conseguido au-
mentar esse capital (poucos dias
apés tomar posse como diretor-pre-
sidente, no dia 2 de abril de 1975)
de Cr$ 11 milhges para Cr$ 19,7
milhges — até agora, ndo conseguiu
completar a pretensio de deixar
esse capital em Cr$ 30 milhoes.
Mesmo que 0o BNDE — Banco Na-
cional de Desenvolvimento Econd-
mico — tenha atendido ao pleito do
BDRN, com relagio a essa operagio,
no dia 7 de agosto do ano pasado.

— “O aumento de capital do
BDRN para Cr$ 19,7 milhdes ndo
foi suficiente para atender as neces-
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Desenvolvimento do Estado.

sidades dos investimentos” — diz
Danilo Negécio. Mas a formalizagio
do contrato aprovado em agosto, en-
tre BNDE e Governo do RN, ainda
ndo se deu em virtude da necessida-
de de ser complementada a docu-
mentagdo exigida, com a autoriza-
¢do da Geréncia da Divida Publica
do Banco Central. Nio se conseguiu,
até agora, essa documentagio pelo
fato de o Estado haver se endividado
além de sua capacidade, em admi-
nistragbes anteriores”.

SANEAMENTO FINANCEIRO

A rigor, a administragio atual
do BDRN tem se deparado com uma
série de dificuldades. “E para supe-
ra-las” — como diz o diretor de
Operagoes, Getiilio Nobrega — “te-
mos empreendido uma luta desi-
gual, pois os percalgos na maioria
das vezes superam até a nossa dispo-
sicdo e boa vontade”.

Mesmo assim, muita coisa foi
conseguida.

IHoje estd em processo de finali-
za¢i0 0 que nos meios econdmicos
do Estado se estd chamando “o sa-
neamento financeiro do BDRN”,

Uma das primeiras medidas toma-
das pela atual diretoria foi a promo-
¢io de uma ampla reforma, com
vistas ao aperfeicoamento adminis-
trativo, financeiro e operacional do
Banco. Foi criada uma Auditoria
Interna, uma Assessoria de Planeja-
mento e uma Secretaria Geral, “im-
prescindiveis a uma institui¢io da
natureza da que dirigimos”, diz Da-
nilo Negécio.

Sem aumento do quadro de pes-
soal e corrigindo apenas algumas
distorgoes existentes, tenta-se obter
um maior rendimento operacional.
Foram aperfeicoados os sistemas de
cobranga e os servigos de contabili-
dade, de avaliagio de projetos, de
acompanhamento, e a formalizacio
do processo de empréstimos e rees-
calonamento de dividas.

Essas reformas se deram justa-
mente por conta do funcionamento
obsoleto dos diversos setores, que
gerava distor¢bes, dentro do banco.

— “Encontramos o banco com
uma retengio substancial de contra-
partidas de financiamentos e, o qua
€ mais sério, de recursos de 6rgaos
financiadores destinados a mutua-
rios” — diz o diretor-presidente. E
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essas distorgdes atingiam também os
Fundos Publicos administrados pelo
banco. Diz ele:

— “Com um encaixe pratica-
mente nulo, vimo-nos frente i obri-
gagdo de aplicar e dar contas, apro-
ximadamente, de Cr$ 18 milhdes,
oriundos do FUNTEXTIL, do Fun-
do de Minérios, do FIPERN, do
FAE, sem contarmos com TIecursos
externos de monta. Com enorme sa-
crificio, estamos regularizando todos
os Fundos, esperando, a curto prazo,
deixa-los com uma posigio absoluta-
mente saudavel”.

ALTA INADIMPLEMENCIA

A situagio atual do BDRN in
clui a elaboragio de um orgamento
de aplicagdes e um de operagoes,
além de um Plano de Agido, que
atende as normas tragadas pelo II
PND e ao Plano Plurianual do Go-
verno Tarcisio Maia, estando em
reexame os Estatutos e o Regimento
Interno do estabelecimento. Estd
sendo perseguida uma maior agili-
zagio na anilise de projetos e na
contratacio e liberagao de financia-
mentos, a partir do fato de se haver
colocado em dia as contrapartidas
do Banco, estando os mutudrios rece-
bendo as vezes até antecipadamente
os valores totais dos financiamentos
que lhe sdo deferidos, através de re-
passe.

Com relagdo aos mutudrios em
atraso, com dividas ndo honradas
nos prazos estabelecidos, o BDRN
hoje j4 ndo conta, por exemplo,  m
a inadimpleméncia equivalente a
200% do seu capital (mais de Cr$
20 milhdes) como ocorria em abril
do ano passado.

— “Grande tem sido o nosso es-
forco, visando a solugdo do proble-
ma” — diz Getalio Nébrega. “Re-
cebemos parcela ponderavel dos atra-
sados, recompusemos dividas, sem-
pre com garantias reais, e, conside-
rando a nossa posigdo de agente fi-
nanceiro do desenvolvimento do Es-
tado, temos sido compreensivos para
com os mutudrios em atraso. Sem,
contudo, descuidarmos da nossa con-
dicio de Banco, responsivel pela
disseminagio dos recursos que, reti-
dos, deixardo de atender a um maior
nimero de empresas, prejudicando
a coletividade”.

Afora isto, mais de Cr$ 12 mi-
lhdes estavam retidos, quando da

posse da atual diretoria, importin-
cia relativa aos depésitos de quantias
deduzidas do ICM, para investi-
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Getilio Nb6brega: Compreensdo para

com o0s mutudrios em atraso, sem des-

cuidar da condigdo do banco, como

responsdvel pela disseminagdo dos
recursos

mentos, operagio também gerida pe-
lo BDRN. Havia demora nas libera-
¢oes — reclamavam as firmas de-
positdrias e atualmente a situagao
estd consideravelmente melhorada
com liberacdes periodicas, preven-
do-se um rapido enquadramento do
estabelecimento nos termos da Lei
n.° 3.922 — justamente a que per-
mite is empresas deduzir parcelas
do ICM que, depositadas no BDRN,
sio posteriormente retiradas, para
aplicagio em reinvestimento.

Ao lado da luta para estabelecer
o chamado saneamento financeiro
da casa, a atual diretoria do BDRN
deparou-se com a contingéncia na-
tural de obter recursos novos, para
financiar projetos, de resto uma atri-
buicido que lhe é naturalmente afeta.

— “O primeiro obsticulo encon-
trado nesse particular” — diz Dani-
lo Negécio — “foi o péssimo concei-
to do banco perante os érgios finan-
ciadores, especialmente BNDE, Ban-
co Central, Caixa Econdmica, Ban-
co Nacional de Habitagio, Banco do
Nordeste. Por oportuno, ressalte-se
o esforco da administragio imedia-
tamente anterior i nossa, que tentou
obter uma imagem mais positiva do
Banco”.

Os contatos iniciais foram no
sentido de fazer ver aos orgdos fi-
nanciadores a disposigio do Gover-
no Tarcisio Maia de prestigisr o ban-
co, propiciando meios i sua direto-
ria para reformuld-lo radicalmente.

Os resultados dessa posigdo nio
demoraram. Os recursos até bem
pouco negados comegaram a ser pos-
tos A disposi¢ao do banco, limitados
apenas a capacidade de aplicagio. O
BNDE, através do POC (Programa
de Operagoes Conjuntas) deferiu
Cr$ 30 milhdes para aplicagio ime-
diata (além de continuar operando
outros sistemas) e o Banco do Nor-
deste reabril especificamente para o
BDRN o seu Programa de Pequena
e Média Indastria, com a agressiva
quantia de Cr$ 15 milhdes — vol-
tando esse programa a operar no RN
depois de cinco anos.

— “Hoje o BDRN vem manten-
do uma politica de constante conta-
to com o empresariado” — diz Da-
nilo Negoécio. Promovemos visitas as
empresas que operam CONOSCO € 0
resultado  desse relacionamento se
fez sentir imediatamente, no afluxo
de solicitagdes”.

O banco, hoje mais do que nunca
quer prestigiar, em principio, qual-
quer empreendimento que pretenda
se implantar no Estado, sem no en-
tanto se deixar levar apenas pelo
sucesso estatistico, decorrente do de-
ferimento indiscriminado das solici-
tacoes ou da promessa de incentivos
superiores a capacidade do banco e

do Estado.
APLICACOES EM 1975

Durante o ano passado as apli-
cagdes do banco se comportaram de
maneira a até supreender a sua di-
regdo, atingindo a ponderavel quan-
tia de Cr$ 76 milhées.

Gerindo os projetos de Criagdo
de Camarées em Viveiros e de Seri-
cicultura Potiguar, o0 BDRN aplicou
no primeiro (no triénio 1973/75)
Cr$ 6 milhées, originrios do Gover-
no do Estado, da SUDENE, da
BRASCAN e de recursos do proprio
banco. No segundo, investiu, a par-
tir de 1973, cerca de Cr$ 1 mi-
lhiao, proveniente do Governo do
Estado e de recursos préprios.

No entanto, organismos fede-
rais (como BNB, BNDE e FINEP)
interessados em colaborar técnica e
financeiramente com os dois pro-
jetos, esbarraram na impossibilidade
de alocar recursos a fundo perdido,
pois o BDRN, responsavel pela ges-
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tio desses fundos, estava impossibi-t
litado de recebé-los, por ser uma so-
ciedade anbénima — teoricamente
com finalidade lucrativa. Por isto,!
os dois projetos foram transferidos.
para a Secretaria de Agricultura do,

Estado, 0 mesmo ocorrendo com o]
PLANASA — Plano Nacional de
Saneamento, e com 0 FAE — Fun-|
do de Aguas e Esgotos — que pas-|
saram para o BANDERN — Banco |
do Rio Grande do Norte. ‘

PLANO DE AGAO

Seis objetivos principais foram
determinados pela atual dire¢io do
Banco de Desenvolvimento do Rio’
Grande do Norte, no Plano de Agio
tragado para orientar os setores da
casa: 1) Fortalecimento da iniciati-
va privada; 2) Ampliagdo da capa-
cidade operacional do banco; 3) Ex-
pansio do estoque de capital; 4)
Aumento do nivel de utilizagdo dos
recursos naturais existentes; 5)
Agregacdo do maior valor s maté-
rias-primas tradicionais exportadas;
€ 6) Incremento da exportagio do
Estado.

Detalhando cada um desses itens,
o presidente Danilo Negécio explica:

Iniciativa Privada — Inspirado
na filosofia do BNDE, o BDRN vé
na empresa privada um fator de
equilibrio da economia do Pais. Por
isto, um eventual apoio do banco
ao setor puiblico s6 ocorrerd — dire-
ta ou indiretamente — apenas co-
mo complemento a iniciativa priva-
da ou nos campos em que esta ma-
nifeste o seu interesse. Serd dada a
maior atengdo ao setor secunddrio
— implantagdo, ampliagdo ou mo-
der nizagio  das atividades produ-
tivas, com vistas a serem alcangados
melhores indices de eficiéncia atra-
vés da melhoria da capacidade ge-
rencial. Serdo atendidas, prioritaria-
mente, as pequenas e médias em-
presas.

Capacidade Operacional — A
reforma dos sistemas organizacional
e de disponibilidades de recursos ja
esta sendo efetivada, buscando-se
também a valorizagio profissional do
funcionério e a justa retribuigio de
seu trabalho. Quanto 4 ampliagio

de disponibilidade de recursos,
se diligenciari no sentido de
elastecer as linhas normais de

repasse, fortalecendo-se a sua posi-
¢30 junto ao banco, que continuara
sendo o seu mais importante finan-
ciador. Novas colaboragdes financei-
ras serio buscadas, na tentativa de
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alocar e aplicar convenientemente o
maior volume de recursos.

Estoque de Capital — Simulta-
neamente com outros érgios do Go-
verno do Estado, o BDRN desenvol-
vera uma politica de atracio de in-
vestimentos, a ser desenvolvida jun-

to a grupos financeiros de outras
dreas. Nos projetos de implantagdo
ou ae significativa ampliagdo do se-
tor industrial, o BDRN — obser-
vados os limites de suas disponibili-
dades e a legislagdo vigent= — con-
tribuird para a formagéo de recursos
estiveis nas empresas, através de
participagdo aciondria. Dessa manei-
ra, exercera controle scletivo dos in-
vestimentos, impedindo a formagao
de capacidade produtiva ociosa.

Recursos Naturais — Porque o
Governo Tarcisio Maia tem como!
meta prioritdria o aproveitamento
racional dos recursos naturais do
Estado, o BDRN passa a dar realce
aos interesses desse setor. Através de
recursos especificos, postos a sua dis-
posi¢do, buscard dinamizar as opera-
¢Oes que visem essa drea, tentando
recuperar o tempo perdido e as opor-
tunidades desperdigadas ao longo de
um grande tempo de aproveitamen-
to apenas predatério das enormes
potencialidades dos nossos recursos
minerais. Serfo fomentadas as pes-

Danilo Negécio: “Hoje, o BDRN vem
mantendo uma politica de constante
contdto com o empresariado”

quisas, através da atenuagio dos ris-
cos a que normalmente estdo subme-
tidos os empreendimentos voltados
ao setor.

Materias-Primas — A pauta das
exportagdes do RN se constitui ba-
sicamente de bens primaérios, desti-
nados ao suprimento de unidades
manufatureiras, localizadas em ou-
tros Estados ou no Exterior. Por isto,
o BDRN vai atribuir elevada priori-
dade no apoio aos empreendimentos
que se dediquem a um mais alto ni-
vel de elaboragio dos produtos ex-
portados, agregando-lhe maior valor
e, em consequéncia, ocasionando um
favoravel impulso a taxa de cresci
mento do PIB — que estaria sub-
metido a uma modesta taxa de cres
cimento.

Exportagio do Estado — O
BDRN considera da maior impor-
tincia para o Estado o substancial
aumento das suas exportagdes, pos-
to que o mercado estadual é sobre-
maneira restritivo ds economias de
escala. Em consequéncia disto, vai
agilizar todas as suas potencialida-
des, estabelecendo linhas de crédito
especiais, destinadas a melhor adap-
tar as empresas estaduais 3s caracte-
risticas concorrenciais dos mercados
regional, nacional e internacional.
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ESTRADAS

O RN ganhara mais
estradas em 76

Virias estradas serdo construidas ou complementadas,
no Rio Grande do Norte, durante o ano de 1976. Duas delas sio
consideradas de vital importancia para a economia do Estado: a
BR-405 e a BR-406 — a segunda, inclusive, constante do Plano
Nacional de Viagdo. A primeira, beneficiara o parque industrial que
se implanta na regiio de Mossor6-Macau-Areia Branca.
Outras, como a BR-427 (liga Serra Negra a Pombal, na Paraiba), a
BR-226 (Natal-Currais Novos-Jaguaribe, no Ceari), a BR-304
(Natal Mossor6) e BR-427 (Mossoré-Lajes) terio obras de construgiio
ou recapiamento, enquanto a Jardim do Serid6-Caico sera restaurada.
A BR-101 (Natal-Touros) vai ter servicos continuados e no trecho
Eduardo Gomes-Canguaretama serio construidas cinco passagens de
nivel. O programa é bem mais extenso, tanto no DNER como no DER.
O orgio estadual, por exemplo tem or¢camento de Cr$ 130
milhdes, para aplica¢io este ano.

Estradas, para um Estado, si3o
como artérias para o corpo huma-
no. Sio vitais para a circulagio dos
clementos que compdem a forga eco-
néomica do seu organismo e impres-
cindiveis para estimular o seu de-
senvolvimento.

No momento, o Rio Grande do
Norte é como um organismo que,
por um defeito congénito, padece
de um transtorno circulatério pro-
vocado por um lento desenvolvi-
mento de suas veias e artérias, in-
capazes de atender adequadamente
as necessidades cada vez mais cres-
centes de um corpo em desenvolvi-
mento.

Pelo menos de duas estradas vi-
tais depende o futuro econémico do
Rio Grande do Norte, na fase atual:
os 180 quilometros da BR-406 —
no ambito federal — e a BR-405,
que consta do Plano Nacional de
Viacio. A histéria das duas se bi-
furca numa encruzilhada de inte-
resses prioritarios e seus caminhos
«stiio alternados por trechos ora pe-
rencs, ora acidentados.

\ \IODIFICAGAO
NO PANORAMA

Para o diretor do DNER local,
+ BR-106 ¢ prioritiria para o Rio
(aande do Norte e “modificard o
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panorama econdmico do Estado”.
Seu projeto, segundo explica Jan-
dui Leite da Silva, esti em elabo-
ra¢io e deverd estar concluido em
junho deste ano.

Os 186 quilometros da BR-406
beneficiardo, basicamente, a area
salineira e as industrias que, poste-
riormente, deverdo se instalar na
regido Macau-Areia Branca-Mossord.
Como diretor do DNER, Janduf
Leite da Silva também faz muita fé

nos projetos de sua alcada e que

estdo em fase de execugio. Cita, por
exemplo, a BR-427, que liga Serra
Negra e Pombal (PB), numa ex-
tensio de 230 quilometros e que ji
estd construfda até a divisa dos dois
Estados. A conclusio esti prevista
para outubro deste ano. Outra es-
trada com boas perspectivas segun-
do Jandui Leite, ¢ a BR-226, no
trecho Natal-Currais Novos e que
vai prosseguir, este ano, de Currais
Novos até Jaguaribe, no Ceard.
num total de 280 quilémetros. O
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projeto estd concluido, segundo in-
forma, e j4 em revisio na Direto-
ria de Planejamento do DNER, com
previsio de investimentos num to-
tal de 350 mil cruzeiros. Ainda este
ano, por sua vez, as Brs 304 e 427
— Mossoré a Lajes — terdo reca-
piamento, ao passo que a que liga
Jardim do Serid6 a Caicd serd con-
templada com servicos de restau-
ragio.

O programa do DNER, desta
maneira, ni0 se concentra apenas
nos caminhos bdsicos. Muitas vezes
as interligacGes de, aparentemente,
menor expressio, funcionam como
corredores auxiliares e completam
as necessidades que o Estado, como
um todo, tem de corredores de cir-
culagido rodovidria.

Nesse sentido, conforme acres-
centa a dire¢io do DNER, estio
sendo realizados projetos para a
restauracio e melhoramentos na
BR-101 — a principal via de comu-
nicagdo rodovidria do Rio Grande
do Norte com Pernambuco —, des-
tacando-se a construgio de cinco
passagens de nivel no trecho Can-
guaretama-Eduardo Gomes. E, nes-
ses planos, inclui-se também a ques-
tio da continuagio da BR-101 pelo
coragio de Natal para que se che-
gue, em via direta, até o seu marco
inicial, o km 0 na cidade de Tou-
ros. Esse aspecto estd sendo estu-
dado por uma firma do Rio de
Janeiro, a ORPLAN, que estd ve-
rificando todas as possibilidades de
um caminho mais vidvel a partir da
conexio que sai do viaduto de Pon-
ta Negra. Os estudos, consoante a
informag¢3o do Sr. Jandui Leite, de-
verdo estar concluidos até o final
deste més.

A LUTA PELA BR-405

Curiosamente, uma estrada tdo
importante para o Rio Grande do
Norte, como a BR-405, que liga
Mossord a Luiz Gomes, nio estd in-
cluida no II Plano Nacional de De-
senvolvimento, documento norma-
tivo que visa integrar o desenvolvi-
mento econémico do pais num todo
orginico e livre de paralelismos e
distor¢des.

Conquanto fazendo parte do or-
ganograma do Plano Nacional de
Viagdo, a garantia de maior rapi-
dez para a sua execugdo estaria se
ela integrasse as metas do II PND,
tendo em vistas as suas prioridades
Exatamente por isso, na explicac¢io
do Diretor Geral do Departamento
de Estradas de Rodagens — DER,
major Hélio Rocha ¢ que o Gover-
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nador Tarcisio Maia esta desenvol-
vendo esforcos obstinados no senti-
do de conseguir, junto ao Ministé-
rio dos Transportes, a inclusio da
BR-405 no II Plano Nacional de
Desenvolvimento. E, nessa obstina-
¢do, o Sr. Tarcisio Maia nio tem
poupado nem o préprio Presidente
Ernesto Geisel, fazendo chegar a
ele sua reivindicagio toda vez que
vai a Brasilia, dentro do seu esque-
ma de acompanhar de perto o en-
caminhamento das propostas que
vio beneficiar o Rio Grande do
Norte.

Hélio Rocha #0 Governador Tarcisio

Maia estd lutando pare incluir vdrias

estradas no II Plano Nacional de
Desenvolvimento”

Se — explica o major Hélio Rochal

— o projeto da BR-405 chegar a
ser incluido no II PND, tudo tor-
nar-se-d mais ficil, porquanto os
recursos para a sua €xecugio esta-
rio automaticamente garantidos.

ANEL RODOVIARIO

Informa o major HélioRochajue
a construgio da BR-405 significard
a complementa¢io do anel rodovis-
rio do Rio Grande do Norte, inter-
ligando os polos de desenvolvimen-
to e atravessando 54 de um total
de 150 cidades do Estado. Desse
modo, haver4 uma influéncia bas-
tante positiva nas dreas de aguda-
gem e de irrigacio do Sistema de
Piranhas e Apodi; na da industria
extrativa mineral do sal marinho,
fibricas de cimento Portland e
branco (que tém base nas jazidas
de calcidreo, encontradas a 600 me-
tros de profundidade) e, natural-
mente, ensejando que cresga a arre-
cadagio do ICM e criando empre-
gos diretos com o mercado que se
criard através da fibrica de bar-
rilha.

E, pois, uma estrada que entra
na escala de principais preocupa-
¢oes do DER, que vé nos esforcos

do Governador Tarcisio Maia um

dado altamente estimulante para o
futuro. E, ao mesmo tempo em que
se desenvolve essa luta de bastido-
res para elevar a BR-405 ao status
de meta do II PND, aceleram-se os
estudos para a conclusdo do seu
projeto, o que ocorrerd ainda este
ano.

AS OUTRAS VIAS

O fato ¢ que o Rio Grande do
Norte estd procurando, desespera-
damente, recuperar o tempo perdi-
do para dotar o seu organismo do
sistema de circula¢io rodovidria ne-
!cesséria ao seu crescimento e, assim,
superar as deficiéncias provocadas
pelo retardamento. A preocupagio
com estradas vem de governos ante-
!riores que, em cada balanco de rea-
lizagBes, colocavam o setor estradas
no item de menor realce. Até mes-
mo o otimista Cortez Pereira, quan-
do governador do Rio Grande do
Norte nio deixava de admitir, re-
servadamente, que a politica de es-
tradas nio tinha conseguido o de-
senvolvimento desejado. E esse re-
tardamento surge agora, como uma
anomalia inquietante num corpo
que em outros 6rgios, teve um de-
senvolvimento normal.

Mesmo assim, ha a ressaltar, dos
informes do major Hélio Rocha a
inclusio da BR-226 — trecho Cur-
rais Novos-Pau dos Ferros — no 1I
iPND, segundo comunica¢io j4 en-
'viada pelo Governo Federal.

Embora n3o tenha ainda data
prevista para a sua execugio, a
!BR-226, no entender do diretor do
DNER, “proporcionard ao Estado
a oportunidade de um grande salto
‘para o seu desenvolvimento”.

Com um orgamento de 130 mi-
,Jhdes de cruzeiros para este ano,
‘animado pelas perspectivas dessas
duas importantes estradas, o DER
jainda programou para 1976 a cons-
rtru¢do de 15 obras d’arte com um
-comprimento total de 700 metros
e investimentos da ordem de 20 mi-
lhdes; apoio ao Rural-Norte na im-
plantacdo de rodovias com extensio
total de 200 quildmetros e que cus-
tardao 35 milhdes, além da pavi-
‘mentac¢io de baixo custo, com ex-
"t'ensio de 200 quilémetros e inves-
timento de 70 milhdes.

Fezse, pois, necessirio criar-se,
quase a ritmo de transplante, um
||515tema circulatério praticamente
de emergéncia para implantar no
corpo que, antes ameagado de nio
crescer, viu-se, de repente, tomado
por sintomas de incipiente gigan-
tismo. e
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CREDITO

O coméreio se defende dos
maus pagadores

Quem tem ficha negativa no SPC, numa cidade como Natal, esti
diante de uma barreira intransponivel para o crédito. Contudo, hi
muitas formas de conseguir a reabilitacio e o préprio SPC fornece
orientacfo, pois seu objetivo é proteger as lojas e nao praticar injusticas.

A ficha negativa no Servico de
Prote¢io ao Crédito é um estigma
quase fatal para um cidadio que
vive na roda viva das leis comer-
ciais e é uma barreira ao acesso a
produtos imprescindiveis a uma vi-
da social média. Renovar o guarda
roupa, adquirir méveis ou os sofis-
ticados eletrodomésticos que a ma-
quina da propaganda anuncia com
tanta énfase tona-se impossivel
quando a informacgio do SPC ¢ ne-
gativa. E como o consumidor mé-
dio nio tem condi¢bes de comprar
esses objetos a vista, a dependén-
cia daquelas fichas chega a se tor-
nar um pesadelo.

Até para transagio com 6rgios
que financiam casas com recursos
do BNH a ficha negativa do SPC
torna-se um obstdculo, assim como
para transa¢des bancdrias, embora
algumas cidades — nio é o caso de
Natal — prefiram os boletins in-
ternos dos cartérios, sendo um ti-
tulo protestado o verdadeiro men-
tor da liquidagdo cadastral tempo-
raria do cidadao.

Muitos véem no SPC uma ins-
tituigio excessivamente pragmati-
ca e impessoal, que se aproxima da
crueldade, pela frieza com que
transforma as pessoas em numeros
e prazos. Mesmo os lojistas, em sua
ultima conveng¢io nacional, discu-
tiram certos aspectos desse meca-
nismo e alguns argumentaram que
h4 de se harmonizar melhor os cri-
térios, levando em consideragio
certas dificuldades para a classifica-
¢do dos diversos graus do mau pa-
gador — o que, de resto, ¢ feito,
pelo menos aqui em Natal. Mas o
fato é que, certamente, o comércio
varejista talvez nio tivesse condi-
¢Oes de organizar seus cronogramas
de compra, venda, lucro, pagamen-
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to de impostos e outras obriga¢des
se nio tivesse a protegé-lo o manto
vigilante do Servigo de Proteécao ao
Crédito, o olho permanente acom-
panhando as atividades do mau
pagador.

A VIGILANCIA

O Servico de Prote¢io ao Cré-
dito de Natal foi criado em 1961
e funciona no prédio n.° 262 da
rua Jodo Pessoa, na Cidade Alta.
No inicio, tinha apenas dois fun-
ciondrios e, com o desenvolvimento
de suas atividades, tem hoje 17. As
constantes solicita¢des fizeram com
que instalasse trés centr?i_s teleféni-
cas — que sio insuficientes nas
épocas do rush de compras, como
pelo Natal, por exemplo. As cen-
trais telefénicas sio diretamente li-
gadas s lojas associadas, pois o
6rgio ¢é subordinado ao Clube dos
Diretores Lojistas, além de atender
empresas nao vinculadas ao CDL.

Para o atual presidente do CDL,
empresario Roberto Moura, nio
h4 motivo para se ver no SPC um
organismo rigoroso demais pois, se
gundo suas palavras, ¢ ‘um drgio
que atua com justica e nao contra
o consumidor”.

“O Servi¢o de Protegio ao Cré-
dito” — diz Roberto Moura —
“apenas defende os interesses do
associado do Clube de Diretores

Lojistas, alertando contra os maus |

pagadores que, saldando os seus dé-
bitos dentro da faixa estabelecida
e, justificando os atrasos nas pres-
tacdes, passam a ser considerados
como antes da ocorréncia, ou seja,
do fichamento no SPC”.

Desse modo, ¢ por falta de co-
nhecimento do exato mecanismo do
SPC que muitos véem nele pura

desumanidade. Antes da temida fi-
cha negativa, h4 um ritual de pre-
vengio para evitar as injusticas,
pois o objetivo do érgdo é — como
afirma Roberto Moura — o de pre-
servar os negocios das lojas asso-
ciadas, nunca o de gratificar-se na
condenagio do crédito desta ou da-
quela pessoa.

Roberto Moura: “SPC previne contra
maus pagadores”.

OS MECANISMOS

Assim, segundo a norma adota-
da na média dos casos, apés 60 dias
de atraso no pagamento de uma
prestaciao, o cliente é notificado
através de uma carta expedida pela
financeira, ou loja. Paralelamente,
¢ feita uma comunica¢io do SPC,
a titulo de adverténcia. E estabele-
cido um prazo de dez dias para que
O pagamento seja regularizado.
Passado esse perfodo, ¢ feita a ficha
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negativa, porém nao definitiva. O
consumidor pode, ainda, pagar a
prestagio, justificar o atraso junto
as financeiras e conseguir a reabi-
litacdo.

Nos casos mais graves, quando
hd um atraso em torno de um ano,
o condumidor, mesmo cumprmdo
todas as obrigagbes até obter a rea-
bilitagio, fica com a anotagio ne-
gativa ainda por seis meses. Nesses
casos, o SPC, a cada solicitagio de
informagdo que receber, tem a obri-
gacio de avisar da ocorréncia, 51-
cando a loja solicitante com a opgao
de confiar, ou nio, no cliente.

Quando o atraso ¢ superior aos
12 meses, o processo de reabilita-
¢ao ¢ possivel, ainda, com o paga-
mento; porém o devedor ficard com
a anotagdo negativa pelo prazo de
um ano, adotando o Servi¢o de Pro-
tegio ao Crédito o mesmo proces-
SO anterior.

Até para a compra de casa
propria a érgios que a
financiam com recursos do
BNH ¢ preciso ter uma ficha
limpa no Servigo de Protegiio
ao Crédito.

Mas o mundo do credidrio é es-
tranho e vasto. Pelo fato de haver
sempre uma espécie de desconfian-
¢a congénita entre comprador e ven-
dedor, seus meandros nunca sio su-
ficientemente esclarecidos e, pela
falta desse diilogo, as coisas se com-
plicam. Por exemplo: o Servigo de
Prote¢io ao Crédito nem sempre
atua como o vigilante implacavel
40 mau pagador, ou sobre aquele
que se torna mau pagador por for-
¢a das circunstancias. Ele presta um
servico de consultoria ao consumi-
dor que nio estd familiarizado com
todas as formalidades do servi¢o de
venda a crédito, bastando que seja
feita a solicitacio.

“E esse servi¢o” — segundo um
funciondrio — “¢ prestado também
aquelas pessoas que ji tém ficha
negativa. Isto é: ela recebe a orr-
entacio sobre a maneira de reencon-
trar o crédito perdido”.

Atualmente, contando os consu-
midores do Estado — Capital e 1n-
terior e de outras cidades vilmh_as.
o Servico de Prote(io ao Crédito
de Natal tem um fichdrio com 47
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mil consumidores, enquanto o nu-
mero de reabilitados chega a sete
mil. Os seus servigos procuram am-

pliar um fluxo de informacdes ca-
da vez maior nio s6 com referéncia
aos mecanismos de vendas a crédi-
to, sintonizando seu raio de agio
para definir o0 mau do bom paga-
dor, como através de um registro
mais global e ambicioso. No mcnien-
to, toda transacio efetuada numa
loja de Natal ¢ comunicada ao
SPC. Portanto, quando se assina
uma nota de compra, ou ¢ preen-
chido um formulario, o nome do
cliente é anotado no Servigo de Pro-
tecio ao Crédito.

0S SOCIOS

O SPC ¢ subordinado ao Clube
de Diretores Lojistas. Porém as lo-
jas que utilizam os seus servigos
pagam uma taxa. Além das Alo].as.
a rede bancdria de Natal, agéncias
de viagem, enfim, todas as firma_s
que vendem pelo credidrio, sio fi-
liadas ao 6rgdo, em Natal.

Fica, pois, dificil, ou mesmo im-
possivel, um mau pagador congé-
nito burlar o esquema de fiscaliza-
¢io e penetrar no mundo do cyé(~11-
to do qual foi expulso por remissao
em excesso de impontualidade. Seu
crédito fica vedado a partir dos em-
préstimos bancdrios.

H4, porém, os lojistas e comer-
ciantes que preferem correr o ris-
co, agindo com um critério proprio,
embora nio totalmente desligado do
SPC. Isso ocorre, principalmente,
entre os que atuam com crédito
proprio, nao rgcorrendo aos servi-
cos das financeiras.

Lojistas que atuam com
crédito proprio e negociam
diretamente preferem correr
os riscos e aplicam critérios

variados na acio contra

o mau pagador.

“A  negociagdo direta € vidvel,
16gico. Porém, o risco corre intei-
ramente por conta do vendedor”
— diz Roberto Moura, acrescentan-
do que o comerciante, nesse caso,
fica sem a prote¢ao da operagio
conjunta financeira/SPC.

E, efetivamente, isso ocorre com
certa frequéncia. Atuando com cré-
dito préprio, o comerciante adota
também uma filosofia particular em
relagio a seus clientes. Nessas con-
digbes, o remédio mais drastico ¢
simplesmente o de retomar a mer
cadoria comprada, a0 mesmo tem-
po em que estabelecer um cédigo
para definir os compradores que
se atrasam por doenga, falta de ew.
prego tempordrio, etc. Cada ficha
de um desses clientes, embora ¢>m
a anota¢do negativa, leva um nu-
mero, esse numero correspondendo
a situagdo particular.

Segundo o gerente de uma das
lojas tradicionais da cidade que
adota o sistema do crédito préprio,
“a situagdo € assim como aquela do
médico do interior, em relagio aos
médicos modernos”.

“Temos de agir com muita filo-
sofia. N3o sei como ainda n3o le-

vei um tiro, ou uma facada. Os cli-
entes maus pagadores sio tratados
com jeito, antes de tomarmos uma
medida mais radical. Muitos rea-
gem com violéncia, ameacam. gri
tam. SO entregamos o caso a um
advogado quando a situagio se com
plica demais”.

Da capacidade e da habilidade
de cada comerciante, ou do seu ge-
rente, que atua com crédito pro-
prio, dependem os seus lucros.

RAIO MAIOR

Informa Roberto Moura que,
apos a reunido dos Servigos de Pro-
te¢io ao Crédito realizada no Rio
de Janeiro, o raio de a¢io contra o
mau pagador aumentou muito.

“Agora” — diz — “o mau pa-
gador de md fé nio poderd mais
empregar o sistema de comprar nu-
ma cidade, com a unica finalidade
de enganar e, depois, mudarse. O
SPC local ja tem condicdes de for-
necer fichas de maus pagadores
desse tipo, através do intercimbio
com servigos de outros Estados”.

Enfim, o consumidor de boa fé
nio tem o que temer, pois os me-
canismos de prote¢dio ao crédito
nao sio tio impessoais assim, em-
bora os avisos de prazos sempre as-
sustem € ndo sejam nada agraddveis.
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Cartas

SISTEMA FRANCHISE ATRAVES
DA COOPERATIVA CENTRAL

Sr. Diretor:

Animado pela objetividade das
matérias abordadas no RN-ECO-
NOMICO que se conceitua na opi-
niio publica como uma verdadeira
Universidade Aberta da Problemi-
tica Potiguar, venho, pois, me diri-
gir a V. Sa. para comunicar que
estou reapresentando s autoridades
competentes um esbogo de previabi-
lidade de comercializagao para o
pequeno e médio produtor, através
da Cooperativa Central que estd
sendo implantada no Estado, como
exponho em seguida:

ANTECEDENTE — Contagia-
do pela mistica rochedeleana, orga-
nizei varias cooperativas na regiao
de Mossor6 (1966/1971). Infeliz-
mente a época nao era favordvel a
um trzbalho integrado como eu pre-
gava, que se antecipava, no tempo,
como um embrido da atual Coope-
rativa Central.

ESBOCO AJUSTADO A CON-
JUNTURA ATUAL — A demar-
ragem do plano de agio do Gover-
nador Tarcisio Maia, come¢a a se
objetivar, especialmente no ambito
do cooperativismo — onde o qua-
dro agora ¢ bastante promissor, em
decorréncia da administragao escla-
recida do Secretdrio da Agricultura,
dr. Moacyr Duarte, e do Eng. Agr.
Gilzenor Sitiro de Sousa, técnico de
alto nivel, que como coordenador
da politica cooperativista do Estado
j4 conseguiu redimensionar o setor
dando-lhe objetividade e dinimica.
O que se constata através da im-
plantagio da Cooperativa Central,
obra até entio considerada inviivel
e que agora se impde também pelo
seu presidente, Mirio Edson da
Silva, que é também diretor do
Crutac, um nome iddneo e de reco-

nhecida capacidade empresarial. E,
portanto, respaldado nessas alenta-
doras perspectivas e com o apoio
decisivo .do Eng. Agr. Antdnio Pi-
dua, Dirctor do Escritério da SU-
DENE (RN), do dr. Danilo Negoé-
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Muitas s3o as cartas que chegam
a Redagio do RN-ECONOMICO, a
maioria da capital, umas do inte-
rior e outras até de outros Estados.
Essas cartas, conquanto catalogadas
e arquivadas, s6 durante um deter-
minado periodo, h4 algum tempo
atrdz, tinham publicados excertos,

cio, Presidente do BDRN, do dr.
Benivaldo Azevedo, Secretirio da
Industria e Comércio, do Chefe de
sua Assessoria Técnica, economista
Etivaldo Celestino de Paula, e espe-
cialmente do Dr. Breno Fernandes
de Oliveira, Diretor do PROMOEX
PORT, que estou reformulando o
esbogo em apre¢o, cujo desenvolvi-
mento ¢é o seguinte:

1 — Instrumento, Cooperativa
Central — Salutar consdcio j4 legal-
mente formado, entre o Poder Pu-
blico e a Iniciativa Privada, onde
cada um dentro da respectiva natu-
reza da competéniia diante do obje-
tivo comum da comercializagio do
pequeno e médio produtor potiguar,
procurard, através de um “pool/
holding administrativo” que rece-
berd possivelmente, incentivos fis-
cais e crediticios, atingir o mercado
interno e externo;

2 — Orienta¢gao Técnica — A
administra¢ao da Cooperativa Cen-
tral serd assistida por uma equipe
técnica constituida, por livre ade-
sao, pelos orgios representativos pu-
blicos e privados, evidenciando-se,
de principio, a participagio dos se-
guintes: Secretaria da Agricultura
(Coordenagio de Cooperativismo e
EMATER); Secretaria de Planeja-
mento (Assessoria Técnica); Secre-
taria de Industria e Comércio (As-
sessoria de Cooperativismo); Secre-
taria da Fazenda (Assessoria Téc-
nica); Bancos Oficiais (BNCCG;
BNB; BB; BDRN; e BERN atra-
vés das Assessorias Técnicas); SU-
DENE (RN); INCRA (RN); e
FIERN;

3 — Pesquisa Aplicada por Ex-
tensio Empresarial — De forma ra-
cional esse colegiado iniciard uma
pesquisa técnico-econdémica para
identificar a viabilidade da Coope-
rativa Central comercializar além
do algodao, que é a sua base, ou-
tros produtos (vestudrio, artezanato,

redes, sal, matérias primas minerais
e vegetais, etc.), o que se visualisa
em estigio futuro da seguinte forma:

a) — Shopping Center, Mercado
Interno — Em local apropriado se
estabelecerao, sob a forma de con-

aproveitados na secgio OPINIOES.)

A partir deste niimero, e perio-
dicamente, no entanto, vamos dar
a correspondéncia recebida pela Re-
dagiio a importincia que ela merece,
publicando excertos ou cartas intei-
ras, quando o assunto merecer des-
taque maior.

dominio, lojas de varejo, depdsitos
de fibricas para vendas em grosso
e escritérios de vendas. A experién-
cia serd iniciada em Natal e se ex-
pandird, depois de amadurecida,
prioritariamente para Sio Paulo,
que ¢ o centro polarizador de com-
pras do Brasil inteiro e até de paises
limitrofes;

b) — Trading Company, Mer-
cado Externo — Serd organizada
como um escritério de exportagio,
como suporte ao PROMOEXPORT
que ird se desenvolvendo gradativa-
mente com o exercicio da complexa
atividade — que se caracteriza pela
agressividade e sofisticagio. A expe-
riéncia podera atingir a auto-sufici-
éncia e ganhar tradigao, funcionan-
do, consequentemente, cOmo uma
auténtica escola técnica de comércio
externo — preenchendo uma das
grandes deficiéncias do setor.

Integracio Efetiva — A conju-
gacdo de esfor¢os pretendida apro-
ximard técnicos competentes como
José Walter Chaves Filho, Chefe do
Setor de Crédito Rural do BNRB,
em Natal; Joani Brito de S4, Coor-
denadora do Grupo de Cooperati-
vismo do INCRA (RN) e Rivando
Ramalho de $4, Chefe da Seccio de
Desenvolvimento do INCRA (RN),
potencializando a energia isolada
existente, dentro da politica desen-
volvimentista preconizada pelo Go-
verno da Revolugio. Despertando-
se pelo exemplo produscente o apoio
concreto do INCRA com a inclu-
530 do Estado na 4rea do Plano
Integrado de Desenvolvimento Coo-
perativita — PIDCOOP, citado
na edi¢io de dezembro findo dessa
Revista. Assunto que merecera toda
atencio do novo Delegado o dérgio
no Estado, Eng. Agr. Francisco de
Assis Martins.

Agradecendo a V. Sa. pela aco-
lhida dispensada ao assunto ora es-
bogado, colocome ao seu inteiro
dispor para prestar os esclarecimen-
tos que desejar e como a qualquer
outra pessoa, subscrevendo-me com
muita estima e consideragio.

Cordialmente
Julio Rosado
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PONTA NEGRA ESTA CHAMANDO.
ENTRE NA LINHA.

Ponta Negra tem clube, boate,
restaurante, hotel e tudo o mais que faz

um lugar gostoso de se morar.

E agora em maio de 1977 terd uma
moderna central telefonica, com todas
as vantagens dos assinantes de Natal.

Inclusive com as ligacées entre Na-
tal e Ponta Negra e vice-versa como se
fossem dentro da propria cidade. Sem
taxas adicionais.

Ponta Negra passa, assim, a fazer
parte do Sistema Telefonico de Natal,
como se fosse um bairro da cidade.

Afinal, valeu a pena esperar. Mas
ande logo que sdo apenas 500 telefones e
pelo jeito ndo vai chegar para quem
quer.

S6 o Inocoop vai construir 1.800 ca-
sas, proximas a nova central. Outras ji
existem e mais serdo construidas.

Dai vocé ji pode imaginar o nime-
ro de pessoas interessadas. Seja um dos
primeiros, para nio ficar de fora desta
vez.

Va depressa ao escritorio da
TELERN.

E tenha o jato mais veloz do mundo.

TELERN

TELECOMUNICAGOES DO RIO GRANDE DO NORTE S/A




Como o gol, a Educacao
é um trabalho de equipe.

Em campo os jogadores dividem responsabilidades.

E o objetivo é o gol, que alegra a torcida

e leva o time pra frente.

No campeonato da vida,

estudantes, professores, pais, famflias e Governo

s@io os responsdveis pela Educacao.

Participe do esforco educacional do Rio Grande do Norte
ajudando na conservacdo de prédios escolares...
comparecendo as reunides de pais e mestres...
participando do Conselho Comunitirio na Escola

do seu bairro...

dialogando com os vizinhos sobre as necessidades

da Escola...

agindo como um dos responsaveis pela Educacdo.

Governo do Rio Grande do Norte - Secretaria da Educacio e Cultura.




