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Adauto Madeircs

Sinval Moreira Neto

GUARARAPES
E OITAVA NO PA1S

Estudo publicado em revista es-
pecializada do Sul coloca as Con-
feccdes Guararapes S/A em oitavo
lugar dentre todas as empresas do
ramo téxtil do pafs. De acordo com
este estudo, em primeiro lugar en-
contra-se a Alpargatas. Nevaldo
afirma que ao fim deste ano a sua
industria passard de 8.° para 6.°
lugar. O lucro previsto da Guara-
rapes em 1974 é da ordem de Cr$ 60
milhdes, enquanto o seu faturamen-
to serd superior a Cr$ 320 milhdes.

ANCAR PODERA
SER EMPRESA

A ANCAR-RN. poderd se trans-
formar em empresa de economia
mista, tio logo sejam concluidos os
projetos de viabilidade que estdo
sendo elaborados por firmas espe-
cializadas do Rio de Janeiro. Vin-
do a se concretizar essa transforma-
¢do, a ANCAR ficaria, em termos
de linha de agfo, ao nivel das duas
empresas de economia mista do go-
verno do Estado — COFAN e
CIPARN.

SOCIC
NO INPS

A SOCIC Industrial venceu a
concorréncia para a instalacio da
central de ar condicionado do pré-
dio do INPS, em Natal, disputando
com quatro outras grandes empre-
sas do ramo. O orgamento apresen-
tado pela SOCIC girou em torno
de Cr$ 1,4 milhdo. Por outro lado,
o FRIGONORTE estd adquirindo
4 SOCIC todas as cdmaras frigorf-
ficas e balcbes expositores para os
seus postos de venda, operagio que
atinge a casa dos Cr$ 600 mil. Tam-
bém o Motel Tahyti, com inaugu-
racio marcada para os préximos
dias, comprou Cr$ 120 mil de equi-
pamentos de refrigeracio. Diante
do volume de negécios no Rio
Grande do Norte, a SOCIC Indus-
trial j4 pensa em implantar em
Natal uma linha de montagem de
méquinas.

HOMENS

NEVALDO ROCHA
FALA DE MOSSORO

O industrial Nevaldo Rocha, di-
retor-presidente  das  Confecgdes
Guararapes S/A, afirma que a sua
empresa implantard uma unidade

industrial na cidade de Mossord,
atendendo apelo do futuro gover-
nador Tarcisio Maia e depois de
mandar efetuar estudos técnicos que
indicaram a viabilidade do empre-
endimento. Declara ainda Nevaldo
que a fabrica de confeccbes em
Mossord serd construida com o di-
nheiro das dedugdes de ICM (Cr$ 5
milhGes) que a Guararapes possui
retido no Banco do Desenvolvi-
mento do Estado, hd mais de um
ano.

O CIMOB CONSTROI
PARA O GOVERNO

A CIMOB, f{irma construtora
liderada por Benedito Marcondes
Leite, executa duas obras do go-
verno do Estado, ambas de impor-
tincia no campo da urbanizagio de
Natal: a Cidade da Crianga e o
Bosque dos Namorados. A primeira
visa transformar a maltratada La-
goa Manoel Felipe, no bairro do
Tirol, num parquer infantil “sui
generis”, onde as criangas poderio
brincar e ao mesmo aprender mui-
to sobre histdria e folclore do Rio
Grande do Norte; a segunda, fard
do atual bosque da CAERN, no
fim da av. Alexandrino de Alencar
o grande parque de Natal, com
area verde entrecortada de alame-
das, play grounds, restaurante, cli-
nicas de relax e fisioterapia, etc.
Tanto a Cidade da Crianga como o
Bosque dos Namorados serio inau-
gurados em dezembro.

POTYCRET FAZ
CONTRATO COM CAVIM

A Potycret, industria que fabrica
postes e premoldados de concreto,
estd fechando negécio com a Com-
panhia Agro Industrial Vicente
Martins para a construgio da sua
fabrica, que serd toda em estrutu-
ras premoldadas de cimento armado.
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SERVICOS
TECNICOS

Dois técnicos em problemas
de administragio de empresas —
os economistas Antdonio Laurentino
Ramos e Alcyr Veras da Silva — se
associaram e criaram uma firma es-
pecializada em dar apoio técnico
a industria ¢ ao comércio. Trata-se
da Mixima — Organizacio de Ser-
vicos Técnicos para Empresas, com
sede no Ed. Sisal, sala 301. Entre
outros trabalhos, eles executario
pesquisas de mercado, auditoria ex-
terna, implantagio de sistemas admi-
nistrativos, elaboragdo de projetos
e treinamento e selecio de pessoal.

NORTE PLACA
EM EVIDENCIA

A Norte Placa, fabrica de pla-
cas acriticas e esmu‘u2-las, venceu a

concorréncia para emplacamento das |
2.000 ruas de Natal. Este servico |

serd executado, segundo informa
Sinval Moreira Dias Neto, sem ne-
nhum Onus para a Prefeitura de
Natal, uma vez que o comércio e a
industria poderdo financiar as pla-
cas, usando parte delas para men-
sagens publicitdrias. A ma sinali-
zagio da cidade é um assunto que
ja vem merecendo criticas, de modo
que o trabalho que a Norte Placa
executard vai receber o apoio de
toda a populagio.

SORIEDEM
CRESCE MAIS

A 4rea coberta das - Confecgdes
Soriedem S/A serd aumentada em
mais 2,5 mil metros quadrados, ten-
do em vista a necessidade de am-
pliagio da produgdo da empresa.
Produzindo hoje 8.000 camisas e
calcas masculinas por dia, a Sorie-
dem alcangard em outubro a marca
das 10 mil pecas e, em 1975, che-
gara a produgio de 12 mil, com a
compra de novas méquinas e uti-
lizagio de um novo galpdo indus-
trial.

NATAL VEICULOS
COMPRA TERRENO

Ja foi fechado o negocio de com-
pra de terreno pela Natal Veiculos
e Pecas S/A, concessionaria Che-
vrolet. Agora, ela partird para a
construcao de sua loja e oficina as
margens da rodovia BR-101, logo
apds o viaduto de Ponta Negra. O
projeto da obra serd fornecido pela
General Motors do Brasil. Informa
Adauto Medeiros que iniciard a
construgio muito em breve.

METALORGICA
AUMENTA CAPITAL

A Metalargica do Nordeste ele-
vara o seu capital de Cr$ 2,5 mi-
1hdes para Cr$ 7 milhdes, partindo
em agosto préximo para o inicio
da construgdo da sua fdbrica de
perfis de aluminio, em Macaiba. O
projeto final da Metalirgica «o
Nordeste prevé inversdes da ordem
de Cr$ 18 milhdes, e ja foi devi-
damente aprovado pelo Banco Na-
cional de Desenvolvimento Econod-
mico. Mario Wanderley, diretor
da empresa, enche-se de entusias-
mo quando fala do crescimento da
Metalurgica e aponta o seguinte
dado: criada em 1969 com um ca-
pital social de Cr$ 10.000,00, a fir-
ma, em 5 anos, passou para a casa
dos Cr$ 2,5 milhdes, o que signi-
fica um aumento de 250 vezes. As
esquadrias.- de aluminio fabricadas
em Natal pela Metalurgica do Nor-
deste estio penetrando com abso-
luto sucesso no mercado do Sul do
pais, especialmente em Sio Paulo.

BICHO DA SEDA
TEM APROVACAO

Julio Rosado, coordenador das
experiéncias com o bicho-da-seda no
Rio Grande do Norte, estd entusi-
asmado com os primeiros resulta-
dos da anilise tecnolégica do fio-de-
seda aqui produzido. Ele recebeu
oficio do Instituto de Zootecnia de
Sio Paulo, junto ao qual vinha o
certificagdo de classificagdo atestan-
do a excelente qualidade do pro-
duto.

TARCISIO
NO BANDERN

Tarcisio Pereira assumiu a pre-
sidéncia do Banco do Rio Grande
do Norte S/A, substituindo Dalton
Melo de Andrade. A sua primeira
meta ja estd definida: lutar pela
abertura de uma agéncia do BAN-
DERN no Rio de Janeiro, o que
consolidaria a politica financeira e
daria maior destagque a instituigao
de crédito. J& existe um entrosa-
mento entre o Banco do Rio Gran-
de do Norte e o Banco do Estado
da Guanabara, que assumiu o con-
trole d~ danco Halles, a fim de
que . efetuada uma troca de
u . das agéncias do BANDERN
¢.2 Natal por uma do antigo Halles,
no Rio.

Se o0 Governo do Estado e a
Prefeitura nio deixarem de cumprir
o cronograma de desembolso esta-
i ecido para a conclusio do Estd-
dio de Lagoa Nova, até dezembro
préoximo as construtoras ECOCIL e
ENARQ concluirio as marquises e
as obras de revestimento das arqui-
bancadas, dando por terminada a
mais importante obra no setor es-
portivo j4 levada a cabo pelo po-
der pl’)blico no Rio Grande do
Norte. OO contrato de conclusio das
obras do Casteldo dd o prazo até o
més de fevereiro de 1975 para que
as firmas construtoras se desimcum-
bam do trabalho.

ESTADIO PRONTO

POUPANCA
RENDE 5%

Gerentes das entidades que tra-
balham com cadernetas de poupan-
¢a indicam que neste trimestre elas
poderdo render até 5%, ao més, por
conta dos novos indices de corre-
¢3o monetdria fixados pelo Banco
Central. Assim sendo, as cadernetas
de poupanca sio, hoje, a forma
mais rentdvel de investimento, prin-
cipalmente porque do saldo médio
ainda se deduz 20%, do imposto de
renda.
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Primeiro os de casa!

rafzes, expandiu os seus negocios e tem contribuido de forma direta

e objetiva para o desenvolvimento da terra, merece prioridade na
hora da concessao de incentivos governamentais? Ou é mais vantajoso,
economicamente, dar melhor tratamento aos que possam vir de fora para
dentro, trazendo capital e técnica para implantar novas indlistrias no Rio
Grande do Norte?

l' empresario que esta fixado no Estado ha mais tempo, que aqui criou

igual. Mas o critério mais humano e até mais patriotico € o de

beneficiar primeiro aos de casa, depois os estranhos. Aquilo que
os de casa nao estao capacitados a executar, deve passar a ser tarefa de
terceiros; os ramos economicos aqui desenvolvidos, aperfeigoados,
criados do nada e mantidos em constante evolugao, devem continuar,
preferencialmente, em maos conterréneas. Seria, por exemplo, o caso da
indistria de confecgoes, que a forga e a capacidade de um punhado de
homens, todos daqui e gente nossa, transformou num setor altamente
rentavel e nacionalmente conhecido.

l' critério logico e justo, sem duvida, € o da concessao de tratamento

lucros das empresas de confecgoes do Rio Grande do Norte, em

particular das Confecgoes Guararapes S/A, que em menos de quinze
anos passou da obscuridade para um honroso oitavo lugar dentre todas as
industrias téxteis do Brasil e para o primeiro lugar dentre as de
confecgoes. Assim, um terreno que havia sido desmatado e cultivado por
gente nossa, daqui mesmo, um campo que ja comegava a render os seus
abundantes frutos, atraiu gente de fora, que veio e continua vindo
participar da exploragao benéfica dessa terreno. Os incentivos acenados
e oferecidos pelo Poder Piblico tem, inclusive, servido de atrativo
especial para os empresarios sulistas, fazendo com que seja facilitada
a sua decisao de aqui estabelecer suas atividades.

" s industriais do Sul passaram a ver com olhos muito grandes os

governo com o desenvolvimento. Entretanto, os industriais do ramo

de confecgoes que aqui estao ha mais tempo, tém se queixado de nao
receber tratamento igual, em termos de incentivos fiscais do governo,
na hora em que pensam em ampliar suas fabricas. Alguns deles, por essa
razao, tém partido para fazer investimentos fora do Estado. Pode-se
mesmo afirmar que existe um clima de mal estar entre os confeccionistas
e os homens encarregados da execugao da politica fiscal e industrial.

' sso nao € condenavel. Pelo contrario, é uma prova da preocupagao do

#m eria a hora, entao, de se procurar corrigir um erro, pondo-se em
;} pratlca 0 justo critério do tratamento igual, uma vez que talvez

Ja seja tarde, no setor das confecgoes, para se empregar o segundo
critério, o mais humano, o do tratamento privilegiado para os de casa,
como se tem conseguido fazer em outros setores da indUstria como, por
exemplo, o da construgao civil.






Tarcisio Maia

GOVERNO
EM NOVO ESTILO

Tarcisio de Vasconcelos Maia, 58 anos, médico
em disponibilidade que lamenta nio ter sido
agrénomo; politico h4 mais de dez anos
distanciado das campanhas eleitorais, ¢ o homem
que — sem ter disputado a fun¢io — serd o
préoximo governador do Rio Grande do Norte.

Pode parecer uma punig¢io aos que cobicavam o
cargo com tanta veeméncia e que, por conta da
ambicio, usaram armas as vezes condendveis, mas
o fato é que o escolhido foi exatamente o homem
que afirma serenamente, para quem quiser Ouvir:
“Se para ser escolhido candidato ao governo
dependesse de uma demarche, um gesto, um passo
de minha parte, eu nio teria sido o escolhido”.

Empresirio rural bem sucedido, amante da

terra e dos rocados, pai de trés filhos bem
encaminhados na vida, irmdo do ex-governador
Jodo Agripino, Tarcicio Maia é um paraibano de
Catolé do Rocha que tem vivido ou dedicado
mais da metade da sua vida ao Rio Grande do
Norte. Extremamente fiel aos seus amigos e aos
seus principios, jamais mudou de partido (foi da
UDN desde a sua criagio até a sua extingio).

Conhecedor dos problemas sociais e econdmicos do
Estado, faz questio de frisar que fara um governo
de trabalho e de justica.

Na hora de citar um vulto na vida do Rio Grande
do Norte, ele nio deixa de se referir ao senador
Dinarte Mariz, seu companheiro de lutas politicas
no decorrer de 30 anos.

Ele nio pretende governar como empresirio. Vai
agir como politico, por estar convencido de que
na hora das decisbes administrativas quem
trabalha melhor é o politico. Mas as suas metas
todas, todos os seus sonhos, se voltam para a
criacio de novas riquezas. O que ele deseja, no
governo, é encontrar os meios de extinguir o
desemprego e o subemprego nas cidades; ¢ elevar

RN-ECONOMICO/Julho/74

a produgio nos campos; é ampliar a industria de
confeccdes e ver Natal transformada no maior
parque téxtil do pais; é ver o Estado com uma
refinaria de petréleo, com muitas fibricas de
cimento, com maiores salinas, com uma

grande producio de barrilha, com mais e melhores
estradas, com industrias de transformacio da
scheelita em tungsténio puro; sua vontade maior é
remunerar melhor os funcionarios publicos, para
que eles facam do seu trabalho uma profissio;
sua preocupacio se volta para a auséncia de 40% da
populagio escolar das salas de aula, pois ele acha
que povo que nio sabe ler, escrever e contar nio
estd preparado para se desenvolver.

O futuro governador é um otimista que revela, na
sua vida privada, jamais ter se deixado abater por
um problema. Ele poderia ser apontado como um
homem frio. Nio tem preferéncias esportivas.

O tnico jogo que lhe agrada é o gamio, que
costumava praticar nos fins de tarde quentes de
Mossord, muitos anos atrds, quando terminava o
dia de trabalho em sua movimentada clinica de
médico do interior.

Quase nunca levanta a voz.

Prefere falar baixo, compassadamente, acentuando
a entonacdo das palavras que deseja tenham
mais forga. Ele fala pensando duas vezes no que
estd dizendo e vai sempre direto ao assunto, sem
floreios e sem arrodeios. O seu riso é cauteloso. O
seu raciocinio € ligeiro, capaz de identificar num
relance as primeiras e as segundas inten¢des dc
quem o procura.

E csse 0 homem que foi deputado federal; que
venceu e que também foi derrotado nas eleicdes,
aprendendo assim as li¢bes mais dificeis da politica,
E o homem que assumiri em 15 de marco de

1975 o lugar de Cortez Pereira, sem pretensio de
mudar por completo os rumos da administragio,
mas pretendendo administrar o Estado com

estilo e critérios proprios.
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A HISTORIA

Tarcisio Maia, com onze anos
incompletos, féz o exame de admis-
siio e iniciou o curso secundirio no
Colégio Santa Luzia, de Mossoré.
56 saiu de 14 para fazer a ultima
série do curso no Liceu Paraibano,
de onde seguiu para a Faculdade
de Medicina, em Salvador. Em 1940
estava de volta a Mossod, casado,
médico, pronto para exercer a pro-
fissio que o prendeu por quinze
anos. Acha que nio foi mau médi-
co, mas reconhece que a sua vocagio
era para a agronomia. E tanto que,
ao longo do tempo em que exercia
a medicina, investia o dinheiro

ue ganhava na compra de terras.
Em 1956, depois de ter ingressado
em lutas eleitorais ajudando ami-
gos, foi convidado pelo entdo go-
vernador Dinarte Mariz para ser
secretdrio da educagdo. Dai para a
candidatura, em 1958, para uma ca-
deira na  Cimara Federal foi um
pulo. Elegeu-se. Na legislatura se-
guinte, foi candidato a senador e a
deputado federal, perdendo ambas
as eleigbes. Depois, candidatou-se i
vice-governador e também foi derro-
tado. Julgou, entdo, que chegara a
hora de se retirar. Saiu, segundo as
suas palavras, sem ressentimentos
de ninguém. No governo de Cas-
tello Branco, foi convocado para a
presidéncia do IPASE. E, agora, dez
anos depois do seu afastamento da
politica, foi convocado para um
posto que nio ambicionava, o de
governador do Rio Grande do
Norte.

— “Eu  estava tratando dos
meus interesses privados, tratando
com éxito dos meus negécios. Mas,
nesses dez anos, ndo deixei de con-
tinuar estudando os problemas do
Rio Grande do Norte. Digo até com
certo orgulho que conhego bem os
problemas deste Estado. E se dis-
sesse que ndo estava preparado para
ser governador estaria mentindo a
mim mesmo. Acho que esses dez
anos que passei afastado me deram
condigbes para que eu pudesse exer-
cer este cargo com isengio, com cor-
recio, vendo as coisas mais de cima,
sem ressentimentos de ninguém,
sem feridas abertas, para fazer
aquilo que eu pretendo fazer e que
eu vou fazer: um governo austero,
sério, um governo que distribua
justica a quantos queiram viver e
trabalhar nesta terra”.

Pa na 10

“SE DEPENDESSE DE UM GESTO DE MINHA
PARTE, NAO SERIA EU O CANDIDATO
A GOVERNADOR”

UM HOMEM RICO?

Quando se referem a Tarcisio
Maia como um homem rico, empre-
sario de sucesso — o que quase
sempre ocorre, principalmente ago-
ra — ele ri e diz que a coisa nio
¢é assim como falam. E diz:

— “Na verdade, eu nao sou
rico. Tenho algumas propriedades
agricolas e cuidar delas é a minha
atividade, o que fago com boa apti-
dio. Sou um homem que tenho
muitas geragbes atrds de mim de
trabalhadores da terra, de modo
que este é o trabalho que eu fago
com mais amor € o que eu fago
melhor. Tenho uma propriedade
que fundei e que fiz, em Mossord,
e que é a que me prende mais a
atencio e o meu tempo, onde exis-
te uma cultura de algodio que nao
¢ pequena e onde desenvolvo como
atividade correlata a pecudria bo-
vina. Tenho, recebida por heranga
de minha mulher, uma propriedade
com cultura cacaueira, no Sul da
Bahia. E estou, recentemente, im-
plantando umas glebas de terra no
Maranhio, no vale do Mearim. Sao
terras de muito boa qualidade que
se prestam em condigbes excepcio

nais para a pecuaria bovina do tipo
indiano. £ pré-amazénia, de modo
que li a pastagem viceja em condi-
¢oes ideais e o gado Zebu se com-
porta muito bem. Comprei umas
glebas l4. Estou implantando uma
fazenda de gado que nio é peque-
na. Tinha, antes disso, uma parti-
cipagdo na Mossoré6 Agro Industrial
S/A — MAISA, que tem um gran-
de projeto de cultura de cajueiro.
E uma firma bastante conhecida,
para a qual entrei com proprieda-
des que eu tinha comprado durante
os quinze anos em que exerci a mi-
nha profissio em Mossoré. Depois,
vendi a minha parte e com o mon-
tante adquiri estas glebas no Ma-
ranhdo. Estas sio minhas ativida-
des, que eu desenvolvo com muito
gosto porque me agrada cuidar da
terra e do gado. E a atividade que
mais proporciona prazer interior a
quem gosta de trabalhar. Fora disso,
tenho pouco mais ou nada”.

TARCISIO E A REVOLUCAO

Apontado por muitos como um
politico da linha de Castello Bran-
co, Tarcisio se considera nio isso,
mas um homem com ligacdes pes-

RN-ECONOMICO/Julho/74



“OS MEUS SECRETARIOS TERAO DE
DEIXAR DE LADO AS SUAS ATIVIDADES
PARTICULARES PARA SE DEDICAREM
SO AO GOVERNO”

soais na drea revoluctondria, em
toda a sua extensio, desde Castello
até Geisel. Os que o classificam de
Castelista, apenas fazem uma inter-
pretagio sem maior profundidade,
baseados no fato de que ele parti-
cipou do primeiro governo da Re-

volugio e manteve amizade com o
falecido Presidente e com muitos
dos seus antigos auxiliares, muitos
dos quais se encontram de novo no
poder.

Falando na Revolugio de 1964,
ele afirma:

— “A Revolu¢do marca um pon-
to em que tudo se modificou neste
pafs. Quem tiver serenidade e ar-
gucia para analisar os fatos, hd de
ver que antes de 1964 o Brasil era
um, e que depois, principalmente
nos ultimos anos, o Brasil é outro.
Antes, era a vida polftica em ter-
mos demagdgicos, os politcios pro-
metendo o que nio podiam fazer,
falando ao povo sem falar a verda-
de, usando os mandatos para usu-
fruir e nio para servir a quem 0s
elegia. £ evidente que isso nao era
regra geral. Hoje, a politica se faz
em termos mais comedidos e a vida
publica em termos mais honestos.
O pais mudou completamente de
fisionomia; estd organizado e en-
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frentando os seus problemas com
galhardia. Se verificarem a situa-
¢d0 do mundo todo em consequén-
cia da crise do petréleo e se com-
pararem o modo como o Brasil a
estd enfrentando, hio de ver que
as dificuldades enfrentadas pelo
Brasil tém sido suportadas muito
mais a4 vontade do que em todos
os paises da Europa. Paises como a
Inglaterra e a Itdlia estio com a
balan¢a de pagamento totalmente
desequilibrada, enquanto o Brasil
estd suportando a crise e encontran-
do os meios de continuar crescendo
a razio de mais de 10%, ao ano.
Agora, com a perspectiva de aumen-
tarmos a nossa produgio de petro-
leo de 23 para 50 ou 60 por cento
do nosso consumo, ai sim, esta na-
¢do serd dentro de um prazo rela-
tivamente curto uma das maiores
nacdes do mundo”.

O MODO DE GOVERNAR

— “Eu vou governar como po-
litico, usando os técnicos e aprovei-
tando a sua competéncia e especia-
lizacdo em beneficio das tarefas a
serem realizadas. E dificil gover-

nar o Rio Grande do Norte, mas
nao tao dificil. Este ¢ um Estado
de grandes potencialidades que tém
de ser exploradas e usadas em be-
neficio do povo. Quando conversei
com o Presidente Geisel, apés a mi-
nha indicagdo, ele me dizia que o
Rio Grande do Norte nio é mais
aquele Estado de economia preca-
ria e dificil. E, realmente, as nossas
potencialidades sio muitas, a come-
¢ar pela agricultura, que tem pos-
sibilidade de melhorar substancial-
mente, aumentando a produtivida-
de das suas culturas bisicas, espe-
cialmente a cultura do algodio,
transformando essa matéria prima
em fios, os fios em tecidos, os teci-
dos em confec¢Bes. J4 pensaram no
que significa, em vez de exportar
o algoddo “in natura” para as fir-
mas do Sul, mandar daqui o pro-
duto acabado, a roupa, o tecido?
J4 pensaram o quanto isto signi-
fica, em termos de riqueza que fica
aqui? Além disso, outras culturas
existem que podem ser dinamiza-
das: o sisal, as préprias culturas de
subsisténcia, a cana de acticar, a
cultura nova do cajueiro, e até a
amoreira, que é a base para o bi-
cho-da-seda. As oleaginosas sio ou-
tro caminho que pode ser percor-
rido: a mamona, o amendoim, o
gergelim. Enfim, na d4rea agricola
hd muitos caminhos a serem segui-
dos pelo Rio Grande do Norte, se
bem que com muitas dificuldades.
E uma delas é o prego dos fertili-
zantes. Mas, para tudo tem um
jeito. Quem sabe se nio se pode
subsidiar ainda mais o emprego dos
fertilizantes ? Para se comprar fer-
tilizantes, j4 se consegue dinheiro
emprestado sem juros. Por que, en-
tdo, ndo pagar uma parte do prego
do fertilizante e entregi-lo ao pro-
dutor para que ele adube as suas
terras e veja a produ¢io aumen-
tada, a riqueza dobrada ou tripli-
cada"”.

UM ESTADO RICO
EM MINERIOS

O futuro governador se entu-
siasma quando se fala em minérios
€ toma a palavra:

— “Em produtos de origem mi-
neral, os recursos do Rio Grande
do Norte sio muito grandes; s3o,
talvez, os maiores do Nordeste, a
comegar pelo calcdreo. Aqui exis-
tem 20 mil quilémetros quadrados
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de territorio localizados na regido
scdimentar, quase toda ela forrada
de calcireo da melhor qualidade.
Para se ter uma idéia, o governo
federal se propde a implantar uma
siderurgica em Itaqui, no Mara-
nhio, utilizando o ferro da serra
dos Carajds e, possivelmente, o cal-
cireo do Rio Grande do Norte,
pois o calcireo ¢ fundamental para
esse tipo de industria. Jd pensaram
o que significa remeter, por ano,
cerca de 4 milhdes de toneladas de
calcireo para Itaqui? Isto s6, sig-
nifica a necessidade de dobrar ou
triplicar o porto-ilha de Areia
Branca, restaurar, ampliar o porto
de Natal, ou mesmo construir um
novo porto nesta capital. O calca-
reo ¢ matéria prima para a produ-
¢iio de cimento. O Estado ji conta

com uma moderna fibrica, em Mos-
sor6, produzindo 16 mil sacos por
dia. Mas isso é apenas uma parcela
do que se pode esperar em matéria
de cimento. Embora a demanda
regional esteja satisfeita com a pro-
ducio da fabrica de Mossor6, de-
certo surgirdo outras fabricas que
serdo atraidas por essas condigOes
excepcionais. O cimento pode ser
exportado semi-acabado, em forma
de “klinker”. J4 existe o porto
graneleiro de Areia Branca. Entdo
nio hd quem evite se instalarem
novas fibricas naquela regido de
Mossoré. E a barrilha? O sal? O
Rio Grande do Norte ¢é responsi-
vel pelo abastecimento de mais de
60 por cento do sal consumido no
Brasil. No estudrio dos rios Agu e
Apodi se tem condi¢bes de produ-
zir 10 milhdes de toneladas de sal,
enquanto no presente se produz
pouco mai: de 1,2 milhdo de tone-
ladas. Ce.. a existéncia do porto
de Areia Branca, abre-se a possibi-
lidade de exportar sal para o ex-
terior. Entdo, o que ¢ preciso ¢
estimular essa producio de sal, ¢
promover os meios para que as
grandes empresas que estio sendo
implantadas aumentem a sua pro-
dugiio, quer seja para a exportagio,
quer seja para consumo interno.
Com a recente descoberta do petré-
leo, com o calcdreo existente na
orla maritima, com o sal produ-
rido no estudrio do rio Acqu, a re-
giio de Macau sera, decerto, um
polo industrial. Ld serd implantada
uma fabrica de barrilha, que ini-
cialmente se propde a produzir 200
mil toneladas, mas as condi¢bes sdo
de tal modo favordveis que ja se
fala em produzir 400 mil. E digo
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“ESTE £ UM ESTADO DE GRANDES
POTENCIALIDADES QUE PRECISAM SER
EXPLORADAS EM BENEFICIO DO POVO”

mais: se se evidenciar a presenga
de gds na regido, com o calcdreo
que li estd, com o sal que se en-
contra préximo, af as condigbes
para a producio de barrilha nio se
repetem em lugar nenhum do mun-
do. Entio, em vez de uma fdbrica
de 400 mil toneladas, nds teremos
uma muito maior, capaz de expor-
tar barrilha para o exterior, em
grande quantidade. Ainda no setor
mineral, o Estado tém intmeras
reservas de caulim. Tem uma ja-
zida bem perto de Natal, a 12 qui-
lometros do porto, outra em Equa-
dor, tem na serra do Martins e na
serra de Santana. O caulim tem
hoje grandes aplicagdes, principal-
mente na fabricagdo de papel, pro-
duto que o mundo inteiro procura.
A scheelita do Seridé ¢ outro po-
tencial de grande expressio. O que
¢ preciso ¢ encontrarmos a maneira
de transformé-la em tungsténio
puro. A venda da scheelita ¢ feita
por um prego. Se transformada em
tungsténio, esse preco se multiplica
dezenas de vezes”.

TARCISIO E OS
FUNCIONARIOS PUBLICOS

Tarcisio Maia reconhece o Nor-
deste como a regiio mais atrasada

e pobre do pafs, que s6 podera se
desenvolver pela educagio do seu
povo para o trabalho. Ele encara
o problema da caréncia de recursos
humanos sob virios aspectos, anali-
sando desde a situacio do funcio-
nario publico até a do operdrio e
do trabalhador rural.

— "“Sou convencido de que para
governar uma das tarefas principais
¢ treinar pessoal, ¢ preparar o ma-
terial humano, desde o servidor pu-
blico que precisa ser profissionali-
zado e melhor remunerado. Essa ta-
refa nio é ficil, mas em relagdo
ao servico publico o meu pensa-
mento € este. Nos temos de dar a
ele um sentido de profissionaliza-
¢do. O Estado precisa ter menos
funciondrios e estes funciondrios
ganharem melhor. O funciondrio

ganhando bem, tem condi¢bes de
executar mais tarefas do que nor-
malmente executa. Ele hoje exerce
a profissio como um “bico” quando
deveria exercer como uma profissao
e um meio de vida. Mas para que
ele assim fizesse, seria preciso que
ele ao sair de casa para o trabalho
nio deixasse o problema dos re-
cursos insuficientes para a manu-
tencio propria e da familia. Acho
que o Estado tem muitos funcio-
ndrios; tem funciondrio sobrando
em inumeras reparti¢bes. Nio vou
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demitir funcionarios, ¢ evidente.
Vou procurar conter as admissdes
e melhorar os niveis salariais deles”.

O ELOGIO A CORTEL

O futuro governador nio tem
nenhuma critica a fazer ao atual
governo. Discorda de alguns méto-
dos ora usados, nio porque os con-
sidere errados, mas porque nio co-
incidem com os seus proprios mé-
todos. Considera os projetos em
execucio ‘pelo governador Cortez
Pereira absolutamente vilidos e,
em particular, ¢ um entusiasta das
vilas rurais que “tem a virtude de
incorporar a economia do Estado
zonas praticamente improdutivas,
como era a serra do Mel, onde nada
existia e onde agora estdo 60 mil
hectares de teras aproveitadas”. §3o
suas as palavras:

— “Cortez ¢ um homem de mui-
ta inteligéncia, de muita imagina-
¢do, de modo que os caminhos no-

vos que ele tem procurado desco-
brir, alguns com sucesso, outros ain-
da em duvida, sio absolutamente
validos. A atividade politica da
margem a muitos boatos € um de-
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“HA FUNCIONARIOS SOBRANDO EM
MUITAS REPARTICOES. O ESTADO
PRECISA £ DE TER MENOS FUNCIONARIOS

E ESTES GANHAREM MELHOR”

les diz que eu estaria impressiona-
do com o volume das dividas do Es
tado. Realmente, o Estado estd en-
dividado. Mas, isso nio ocorre s6
no Rio Grande do Norte. Nio ¢
possivel, num Estado pobre, reali-
zar obras administrativas sem sacar
para o futuro. Cortez estd no pe-
riodo final do seu governo e, evi-
dentemente, estd procurando con-
cluir obras. Porisso, tomou dinhei-
ro emprestado, mas eu espero €
confio em que tudo seja feito den-
tro de normas, dentro de comedi-
mento, € que ele me entregue O
Estado em ordem para que eu
possa comegar. no dia seguinte, a
administré-lo. Existe um entendi-
mento completo entre a pessoa do
governador e este modesto candi-
dato a governador. Né6s niao vamos
ter problemas maiores. Ele nio vai
cometer excessos. E se o Estado esta
endividado, e se as dividas pare-
cem altas, mesmo assim nds encon-
tramos meios de transpor os obsta-
culos”.

IGUALDADE DE
TRATAMENTO

Na preocupacio de
um governo de justiga,

promover
Tarcisio

Maia fala do tratamento que dis-
pensard ao setor industrial:

— “Todos os estimulos que fo-
rem concedidos aos que vierem im-
plantar suas industrias aqui e que
constarem de devolugio de parcelas
de tributos arrecadados, serio de-
volvidos em tempo, porque o di-
nheiro nio é do Estado. O dinheiro
deve ser devolvido. O que aconte-
ceu no atual governo, com relagdo
as Confec¢bes Guararapes e a ou-
tras industrias de confecgbes, foi um
episédio em decorréncia da conjun-
tura que o Estado atravessava e,
por conta da qual, nio pbde de-
volver em tempo as parcelas dedu-
zidas do ICM, que deviam ser de-
volvidas. Mas, o erro vai ser corri-
gido e o dinheiro serd devolvido.
Os estimulos que se dio aos de
fora é majss justo que se dé aos que
aqui ja estio. A Guararapes vai re-
ceber estimulos do meu governo,
vai implantar uma fdbrica em Mos-
soré e vai ampliar a capacidade de
produgio da fibrica de Natal. Ela
vai crescer no Rio Grande do Nor-
te, segundo a vontade dos seus di-
rigentes”.

Interrogado se se estava deixan-
do de dar incentivos aos industriais
daqui para beneficiar apenas os de
fora que aqui estio chegando, Tar-
cisio Maia respondeu:

“Eu nio sei se se esta deixando
de dar aten¢do aos daqui. Eu sei
que ¢ questio de justica dar aos
daqui o mesmo que se dd aos que
vém de fora. Os que estio aqui
merecem a mesma coisa, senio mais
dos que os que estio chegando.
Quem j4 correu os riscos, quem ja
esta trabalhando e lutando conosco,
quem vem ombro a ombro ao nosso
lado tem bastante merecimento
para receber os estimulos e os in-
centivos do governo. E esta vai ser
a minha conduta. Os de fora, eu
quero que venham. Eu lhes darei
apoio e procurarei atrai-los. Mas
eu prestarei muita atengio aos que
j& estdo aqui. Primeiro a gente da
casa, os nossos!”

Segundo o futuro governador, a
industria téxtil vird para o Rio
Grande do Norte nio porque aqui
exista o melhor algodio nem por-
que a mio de obra aqui seja mais
barata. Vird porque o empresario
do Sul tem bastante visio e nio vai
perder a oportunidade de contar
com os incentivos do Fundo Téxtil,
que s6 este Estado oferece no Bra-
sil. S6 este atrativo serd capaz de
dar-nos o maior parque téxtil do
pais, segundo ele.

Pagina 13

.7



A REFINARIA DE PETROLEO

— sessoalmente, estou conven-

. de que a refinaria da Petro-
ords para o Nordeste vird se loca-
lizar no Rio Grande do Norte, mas
cste é um assunto que serda resol-
vido em termos muito técnicos. A
luta pela refinaria é uma coisa
muito relativa e dizer que o meu
governo vai lutar porisso é uma ex-
pressio muito forte. A Petrobras
construira onde as condigdes forem,
tecnicamente, as mais favoraveis e
mais recomendaveis. Tudo indica
que nos temos essas condigdes, uma
vez que haverd exploragio de pe-
tréleo nas costas do Rio Grande do
Norte. Mas eu jamais ousaria dizer
se ela viesse para cd, que foi por-
‘que eu trabalhei para isso. Nio
adianta a gente querer ser impor
tante sem ser”.

NUNCA A ARENA
ESTEVE TAO UNIDA

As palavras sio de Tarcisio
Maia, que se revela surpreendido
com a realidade do seu partido,
pois ndo esperava tanta facilidade
no comando politico:

— “Nunca vi coisa mais facil
de dirigir do que a Arena do Rio
Grande do Norte. Estid tudo em
ordem, tudo direito. Pequenos pro-

blemas de emulagio entre candida-
los, sem maiores consequéncias, co-
muns na vida partiddria, mas den-
tro da ética politica. A Arena se
guird unida para a eleigio e vai
disputd-la esperando resultados mui-
to favordveis e ja mais ou menos
previsiveis. Tenho estado com os
politicos quase que diariamente e
acho que a Arena nunca teve a sua
atividade tio facilitada como
agora”.

Sobre o pequeno numero de
candidatos, ele afirmou:

— "A atragio politica continua
existindo. Mas, na verdade, aquele
tipo de politica partidaria em que
se apresentavam os chamados lide-
res populares que acenavam para o
povo com o que nio podiam dar,
desapareceu. As figuras demagdgi-
cas nio existem mais. Agora, en-
tram na politica os que estio dis-
postos a fazer politica com segu-
ranga, seriedade e firmeza. Talvez
seja esta a razio do niimero de can-
didatos ser menor do que no pas-
sado”.

“0S ESTIMULOS QUE SE DAO AOS
EMPRESARIOS QUE VEM DE FORA E MAIS
JUSTO QUE SE DE AOS QUE AQUI ESTAO”

“EMBORA O CANDIDATO DE DINARTE
FOSSE DIX-HUIT — QUE TAMBEM ERA O
MEU CANDIDATO —. NA HORA EM QUE

NAO FOI POSSIVEL FAZER A CANDIDATURA
DE DIX-HUIT ELE PASSOU A ME APOIAR”

AUXILIARES COM
TEMPO INTEGRAL

Na verdade, Tarcisio Maia ain-
da nio pensou na constituigio do
seu secretariado. Pelo menos, ainda
nio convidou ninguém para a sua
equipe. Mas ja tracou uma regra
geral que tera de ser obedecida por
quem esteja disposto a integrar seu
governo:

— “Meus auxiliares ndo o serao
apenas por serem meus amigos, mas
por terem aptiddes para ocupar 0s
respectivos postos. Este serd o cri-
tério fundamental: o da aptidio
para o lugar. Mas tem outro re-
quisito importante: da mesma ma-
neira como eu tive a disposi¢io de
largar as minhas atividades parti-
culares para me dedicar ao gover-
no, exijo que se comportem cOmo
eu vou me comportar. Espero es-
colher os melhores, os mais capa-
zes, dentro dos préprios quadros do
Estado”.

DINARTE MARIZ
E A OPOSICAO

Como faz questio de ressaltar,
ele nio lutou pelo cargo e consi-
dera importante para que a sua es-
colha tenha sido efetivada o apoio
que lhe deu Dinarte Mariz. Sobre
o processo da escolha do sucessor
de Cortez Pereira, ele afirma:

— “Sei que a minha indicagio
decorreu da inviabilidade de uma
primeira lista de candidatos. Tive-
ram de partir para outra lista com
outros candidatos. Desses candida-

tos, se fixaram no meu nome. Na
hora de opinar, as liderangas foram
convidadas. Cortez Pereira foi cha-
mado e o féz favorave!lmente. Di-
narte Mariz, também, embora o
candidato dele nio fosse eu — o
candidato dele era Dix-huit Rosa-
do, que também era o meu can-
didato. Na hora em que nio foi
possivel fazer a candidatura de Dix-
huit ele veio *'ar 0 meu nome.
Os outros ¢ anheiros apoiaram
minha indica 0. Se houve restri-
¢Bes, partiram de alguns que dispu-
taram também o posto e evidente-
mente, n3o podiam opinar favora-
ve!mente a mim, pois eles mesmos
eram candidatos”.

Dizendo o que espera da oposi-
¢do e do tratamento que lhe dis-
pensarda, Tarcisio Maia conclui a
sua entrevista exclusiva ao RN-
ECONOMICO:

— Espero nio ter problemas
com a oposigio. Quero que ela
exista e que ela me ajude, exerci-
tando o papel que lhe compete, fis-
calizando a administragio publica,
censurando e criticando o meu go-
verno, apontando erros. Tenho dito
muitas vezes que frequentemente os
erros, os descertos, as possiveis irre-
gularidades do governo nio che-
gam ao conhecimento do gover-
nante porque os amigos gostam
mais e trazer as boas noticias do
que as ruins. De modo que este ¢
um papel que eu desejo que ela
desempenhe, com correcio, com se-
riedade e com espirito publico. Es-
tes dez anos de afastamento da vida
publica me deram condigio de ndo
ter inimizades com ninguém, de
poder ter diilogo com todo mun-
do. Nio pretendo destruir a opo-
si¢do. Ela vai existir 14, nés vamos
existir cd, e vamos conviver bem”.



CIMPARN ADQUIRE 176
TRATORES VALMET PARA
AS VILAS RURAIS

A CIMPARN - CIA. DE
IMPLANTAGKO DE PROJETOS
AGRARIOS DO RIO GRANDE
DO NORTE, adgquiriu mais
176 tratores VALMET,
modelo 85id & VALMET DO
BRASIL S/A Indistria e
Comércio, através da
COMERCIAL WANDICK LOPES
S/A, concessionaria da
citada empresa para este
Estado. A operag¢ao foi
financiada pelo BANCO DO
BRASIL S/A, agéncia de
Natal/RN.

.

Com estas unidades, a CIMPARN passa a
dispor de uma frota de 206 tratores de
pneus VALMET no Projeto das VILAS RURAIS
nas serras do Mel e do Carmo. Além dos
tratores de pneus, ela dispOe também de
20 de esteiras, da marca FIAT (10 AD-14
e 10 AD-7/B) com os quais foi feito o
servigo_de desmatamento e enleiramento
em uma area superior a 30 mil hectares.
ngo este equipamento recebe assisténcia
tecnica e de pegas de reposigao
diretamente do seu distribuidor.

PN COMERCIAL WANDICK LOPES S.A.

EQUIPAMENTOS AGRICOLAS E RODOVIARIOS

Av. Duque de Caxias, 50 - Fones 2-1554 e 2-3005 - End. Teleg. "ASTRO"

\ Caixa Postal 57 - Oficinas: Rua General Glicério, 230 - Fone 2-1525 - Natal-RN




Natal ganhou mais uma

Especial — Em
solenidade realizada com s
presengas do Prefeito Jorge
lvan Cascudo Rodrigues, re-
presentantes de grandes
fabricas de eletrodomésti-
cos, comerciantes e outras
antoridades locais, foi ineu-
gurada em Natal mais uma
moderna loja de eletrodo
mésticos da SOCIC, a rua
Ulisses Caldas, esquina com
a rua Dr. José Ivo.

Esta é a quarta filial da
conceituada organizagao
nordestina na cidade, que
servird & populagdo nos
mesmos moldes das 46 fi-
liais SOCIC espalhadas do
Rio Grande do Norte a Ser-
gipe, com bom atendimen-
to, melhores pregos, crédito
imediato, entrega rapida e
adequadas condigdes de pa-
gamento

A INAUGURAGAO

O ato inaugural teve ini-
cio com a bengdo das ins-
talagoes pelo frei Egidio,
do Convento Santo Antonio,
seguindo-se o discurso pro-
ferido pelo gerente da SQ-
CIC em Natal, Sr. José An-
chieta de Figueiredo, que
declarou ser a inauguragéo
da nova casa uma “retribui-
¢do indireta que durante os
anos temos recebido dos
nossos clientes e amigos”,
pois para eles e para toca
a populagdo da cidade e do
Estado “esta loja represen-
ta a abertura de amplas
portas € maiores perspecti-
vas de novas opgdes”.

Ao final de suas palavras,
o Sr. José Anchieta pediu
ao Prefeito Jorge lvan Cas-
cudo Rodrigues que decia-
rasse inaugurada a tilial,
desatando a fita simbdlica
juntamente com a Sra. Sa-
ra Barreto da Costa, esposa
do Diretor Comercial da or-

ganizagdo, Dr. Antonio Cha-
vas da Costa.

O Prefeito do Natal, em
discurso que proferiu na
oportunidade, e falando
também em nome do Go-
vernador Cortez Pereira,
ressaltou que nao poderia
deixar de comparecer aque-
le atg para “felicitar os que
fazem a Socic, “nao apenas
pelo fato de ser uma em-
presa vitoriosa que, surgin-
do ha 32 anos na Paraiba,
hoje alcanga cinco Estados
do Nordeste, destacando-se
como indiustria e comércin
de eletrodomésticos e re-
frigeragio comercial, mas
principalmente por “ser
uma honra para nds receber
a quarta loja de um grupo
tao esforgado e dinamico”.

Aproveitando a presencga
de elementos da alta dire-
¢ao da Socic, o Prefeito di-
rigiu apelo no sentido de
que seja estudada pela em-
presa a possibilidade de vir
a instalar em Natal uma
indastria de refrigeradores
comerciais, a exemplo do
que ja fez em Jodo Pessoa
e ng Recife. E, numa de-
monstragdo de confianga no
grupo, prometeu incentivos

A fita

fiscais, com a isengdo por
dez anos de todos os tribu-
tos municipais, assim comon

garantiu — falandg em no-
me do Governador Cortez
Pereira — outros incentivos

através do Banco de De-
senvolvimento do Rio Gran-
de do Norte.

No término da solenidade,
foi servido um coquetel as

autoridades, que percorrs-
ram as modernas instala-

¢bes da nova loja da Ulis-
ses Caldas.

HISTORIA E PRESENCAS

A Socic completa neste
més 32 znos de existérgia.
Surgiu na cidade de Jodo
Pessoa e hoje abrange os
Estados do Rio Grande do
Norte, Paraiba, Pernambuco,
Alagoas e Sergipe, através
de uma rede de 46 lojas de
eletrodomésticos e duas fa-
bricas de refrigeredores co-
merciais {uma no Recife e
cutra em Jodo Pessoa). Em
Natal, a organizagdo conta
agora com quatro filiais. Na
Cidade Alta — avenid2 Rio
Branco e rua Ulisses Cal-
das; no Alecrim — ruas
Amato Barreto e Maéario Ne-
gécio.

Na inauguragdo da manha
de ontem foram anotadas
s “ates presengas:

stor Comercial da So-
cic — Dr. Antonio Chaves
Costa; Assessores Comer-
ciais da empresa — Drs.
Raimundo Nonato e Edgar
Costa Filho; Gerente da fi-
lial de Natal — Sr. José An-
chieta de Figueiredo; Ge
rente da filial do Recife —
Sr. Leon; Gerente da filal
de Campina Grande — Sr.
Edval Leite; Gerente da fi-
lial de Patos — Sr. José
Palmeira; Gerente da filial
de Caruaru — Sr. Pedro
Francisco: Gerente da fi-
lial de Goiana — Sr. Sue-
tonio Santos; Gerente da
filial de Limoeiro — Sr.
Clévis Pereira; Gerente da
filial de Aracaju — Sr. An-
tdao Alexandre; Gerente da
fllial de Guarabira — Sr.
Francisco Teixeira; Gerente
de Jodo Pessoa — Sr Dur-
val Fernandes; Prefeito Jor-
ge lvan Cascudo Rodrigues
(representando também o
Governador do Estado); Re-
presentante do Presidente
do Senac — professor Or-
neles Neves; Representante
do Comando da Policia Mi-



Fala o sr. José Anchieta.

litar —.Sr. José Ribamar
Rocha; Diretor Presidente
dos Supermercados Mini-
Prego — Sr. Sales Asfora;
Representante do Diretor
da Policia Federal — Sr.
Pitdigores Costa; Gerente
Regional da Philco — Sr.
Claudio Moreira; Diretor
Comercial da Industria de
Moéveis Noiva da Colina —
{SP) — Sr. Luiz Braga; Re-

presentantes das industrias
Philips, Singer, Elgin Es-
maltec, Formoveis, Man, e

Estofados lovamel, além do
coronel Osveldo Monte do
Sr. Jodo Olimpio & muitos
outros comerciantes convi-
dados.

ALEGRIA DA RETRIBUICAO

Nz integra, é este o dis-
curso que foi proferido pe-
lo Gerente José Anchieta de
Figueitedo na inauguragao
da nova loja Socic:

“€ com a maior alegria
que recebemos todos o8
presentes em nossa nova
casa. O que inauguramos
hoje nada mzis é que a re-
tribuigdo  indireta que du-
rante os anos temos rece:
bido dos nossos clientes e
amigos. Esta loja represen-
ta para eles e para toda a
populagdo da cidade e do
Estado, a abertura de am-

Fala do Prefeito

plas portas e maiores oners-
pectivas de novas opgéoes.

O consumidor esti, na
turalmente e com toda ra-
230, cada vez mais exigen-
te. Ele quer, obviamente,
um melhor atendimerto e

maiores oportunidades de
escolha. Pars nds, ele, 0
cliente, estd sempre em

primeiro lugar.

Por acreditar no desen-
volvimento do Estado, nos
bons propégsitos de seus go-
vernantes, na sabia e sadia
politica desenvolvimentista
que eles tém imprimido ao
Rio Grarde do Norte, nos
levam a crescer, ampliar,
modernizer e modificar nos-
sas estruturas de comercia-
lizagdo, cuja finalidade pre-
cipua ¢é servir bem.

A modernizagdo da agri-
cultura, aliada ao surtg de
desenvolvimento industrial,
j&4 é uma realidzde entre
nés. Se alguém Ja disse qud
a “industria é sustenticu:
lo da dinamizagdo regional
e o ponto de apoio de alta
significagdo para a trans-
formagdo da regido”  nae
pode nem deve esquecer,
porém, que &g comércio ca-
be a dificil tareta de satis-

fazer as necessidades da
populagéao.
A par de tudo isso, o

crescimento urbano existen-

te em nossa cidede, aumen-
ta e diversifica as.necessi-
dades de bens e servigos.
Isso significa, mais empre-
gos, negé6cios mais prdspe-

ros, salarios mais altos &
vida mais confortdvel. E,
para a comodidade, o bem
estar e o agcsalhamznto da
vida, aqui estamos, com
oferta dos bens indispensa-
veis.

Sem a existéncia de uma
comunidade vigorosa e pro-
gressista, nada prospera,
nada fecunda, nada cresce.

O desenvolvimento de uma
cidade pode-se medir pela
quantidade e qualidade das
opcbes da atividade comer:
ciai. Assim é que, além des-

sa nova loja, concluimos
uma 4rea de 600 metros
quadrados no bairro das

Quintas, que se transformou
em outra loja, para atendi-
mento da populagdo daque-
le populoso bairro. Ndo nos
animam vaidades, porque
n~ humildade de nossa po-
sicdo jamais perdemos con-
tatc com o chao.

Pedimos ao Excelentissi-
mo Sr. Prefeito Jorge Ivan
Cascudo Rodrigues que de-
clare inaugurada estas ins-
talagGes, a0 mesmo tempo
que agradecemos a presen
¢a de todos vocés”.
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E hora de

Muito se tem falado sobre o
porto de Natal, porém em nada dei-
xa de ser proveitoso uma volta ao
assunto, sem divida de grande im-
portincia para nossa economia, que
tem vivido muito de promessa. Abor-
damos o problema, agora, confron-
tando-p com o porto-ilha de Areia
Branca, que ainda nio iniciou suas
atividades e que se constitui numa
expectativa entre os préprios sali-
neiros, que em grande nimero nio
se agradaram do empreendimento.

Com seu cais de 400 metros e
seus equipamentos ja obsoletos, o
movimento de carga atual do porto
de Natal nao justifica qualquer ini-
ciativa no sentido de modernizi-lo
ou mesmo amplia-lo, Porém, as pers-
pectivas futuras sdo um pouco mais

NEIS ROGENE : otimistas, o que talvez tenha justi-
Reportagem de N HE S FRELRE ficado o fato do Departamento Na-
Fotos de JOAO GARCIA DE LUCENA cional de Portos e Vias Navegaveis

elaborar planos especificos para ele.
Pa na 18 RN-ECONOMICO/Julho/74
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pensar no porto de Natal

AS CORRENTES DO PORTO

Formaram-se¢ ja ha algum tem-
po duas correntes distintas mas com
os mesmos objetivos: uma defen-
dendo a tese de que a possivel im-
plantagdio de uma unidade de pro-
dugio da barrilha pela Cia. Nacio-
nal de Alcalis, bern como¥h utiligza-
¢do do porto de Natal para expor-
tacdo do sal ensacado (e ja agora a
descoberta de petréleo em' Macau)
forcariam fatalmente uma amplia+
¢do no nosso porto; outra, achando
que a ampliacio e modernizagdo do
porto ¢ que serviria de chamariz
para o desenvolvimento destes
e de outros empreendimentos. Nio
deixa de ser, realmente, apenas um
problema de coloca¢io.

O que é um fato, infelizmente,
¢ que todas essas cogitagdes dos ho-
mens ndo modificam o panorama
atual.

RN-ECON MICO/Julho/74

O porto de Natal vem sendo
deficitirio desde muitos anos e pro-
blemas em torno dele existem aos
montes. Para se ter uma idéia, basta
ver que em 1973 houve uma recei-
ta de Cr$ 1.832.505,08 contra
uma despesa de Cr$ 3.719.538,39,
apresentando um déficit de exata-
mente Cr$ 1.787.033,31. “E com
tudo isso deve-se esclarecer, no en-
tanto, que esse déficit vem diminu-
indo paulatinamente nos dois ulti-

mos anos” — frizou o Administra-
dor-do Porto -'de Natal, almirante
Alcio Poggi. -

De fato, com a exportagio do
sal ensacado a partir de 1971 pelo
nosso porto, houve um aumento na
sua recetta de mais de
ou seja, uma contribui¢io em ter-
mos percentuais de 20% na redu-
¢ao do déficit.

O caso é bastante constrangedor
e se agrava por trazer consigo ou-

tros fatores correlatos de grande im-
portAncia e que precisam ser anali-
sados separadamente.

O PORTO DE NATAL
E SEU MOVIMENTO
¢

Com 25 pés de calado e locali-
zado na embocadura do Potengi, na
sua margem direita, o porto de Na-
tal estd no semi-circulo que envolve,
num raio de mil quildmetros, a re-
gido compreendida do Estado do
Maranhéo 4 Bahia. E o tinico porto
de carga geral do Estado e sua lo-
calizagdo faz dele o melhor porto
natural*da regido. Em que pesem to-
das essas condigées, é um porto de-
ficitario apresentando um movimen-
to de carga baixissimo, diminuindo
praticamenté ano apds ano.

Atualmente suas instalagdes para
armazenamento sio precarias, com
trés armazéns a seco com 4.822 m2
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de érea total, além de um armazém
frigorifico com 950 m2. Seus equi-
pamentos sdo antigos e constam de
dois guindastes elétricos para 2 ton.,
dois auto-guindastes, oito empilha-
deiras e guindastes a vapor para
5 ton.

De um modo geral, o transpor-
te maritimo no pais sofreu uma que-
da enorme, motivada por virios fa-
tores, de que tio bem trata o Almte.
Tertius Rebello em livro publicado
pela  Fundagio José Augusto: “A
Viabilidade Técnico-Econdmica do
Porto de Natal”. A industria auto-
mobilistica de dez anos para cd se
desenvolveu  assustadoramente, 0
que tornou imprescindivel a cons-
trucio de novas estradas, permitin-
do a comunicagio de lugares longin-
quos com os grandes centros do pais,
favorecendo ao escoftmento de pro-
dutos e mercadorias diversas num
menor espago de tempo. E esse foi
o ponto de partida para o sucesso
do transporte rodovidrio, em que
pese seus fretes mais caros. O pro-
dutor carrega na porta e sua mcr-
cadoria chega ao destinatirio  da
mesma maneira, dando maior segu-
ranga ao produtor, além de um ho-
rario cumprido a risca, que faz ele
optar por esse tido de transporte.
Dai, surgem as trés motivagdes para
essa substitui¢do: o prazo maritimo
ndo respeitado; a seguranga da car-
ga transportada, que nos nhavios ¢
¢ pouco observada; e, finalmente, o
custo de frete, que em relagdo com
a marinha mercante de outros paises
¢ clevado. Além disso, os navios s
atracam quando ha carga suficiente
para compensar sua permanéncia no
porto.

PARA MANOEL CASADO, APENAS AS
GRANDES EMPRESAS SE UTILIZARAO
DO PORTO-ILHA.

Tertius publicou trabalho

provando viabilidade do porto

Eatretanto, apesar, desses en-
traves, no nosso caso outras razoes
persistem, como por exemplo a eva-
sdo de carga do nosso porto para os
de Estados vizinhos, ocasionada por
deficiéncias técnicas existentes, mas
superaveis. Hoje, nossa lagosta, pes-
cada na costa do Rio Grande do
Norte, é exportada nos portos de
Recife e Fortaleza, o mesmo ocorren-
do com nosso minério, principalmen-
te a scheelita.

Em 1973 aporsaram,em Natal
174 navios, sendo. 61 de lLongo
Curso ¢ 113 de Cabotagem. A ex-
portagio alcangou 13.125 toneladas

em transporte de cabotagem e as
importagoes chegaram a 108.345
toneladas. Para o mesmo ano, a ex-
portagdo significou 26.973 t. em
transporte de longo curso e as im-
portagoes ficaram nas 28.940 t. Se
bem que o porto esteja interessado
em aumentar seu movimento, inde-
pendente de ser importagdo ou ex-
portagdo, nota-se uma preocupagao
no que diz respeito aos nossos pro-

dutos exportados, que vém sendo
superados pelo total de importagdes,
tanto de outras regides do pais como
do Exterior.

Os produtos mais exportados
sd0 o agave, a scheelita, e a partir de
1971 o sal ensacado, que bateu to-
dos os recordes, tendo inclusive sua
tarifa reduzida, por influéncia do
almirante Poggi, que considerou a
importdncia dessa exportagdo pelo
porto de Natal. Sua tarifa igualhou-
se ao algodao, este por sinal de sig-
nificado quase infimo no coémputo
geral das exportagdes. Entre os im-
portados, destacam-se o trigo e os
derivados de petréleo. Até 1971, o
porto de Natal recebeu carregamen-
tos de café, que desde entio optou
pelo transporte rodovidrio, fato que
diminuiu sensivelmente o fatura-
mento do porto. O consumidor final
do café hoje paga sem perceber o
resultado dessa transferéncia, que
acarretou, na época, um aumento de
quase 100% no prego de venda do
produto.

No ano passado, o valor das
mercadorias movimentadas, ou seja,
o total das exportagoes mais as im-
portagdes, chegou a atingir a casa
dos Cr$ 179.831.292,46 contra
Cr$ 115.808.695,16 no ano ante-
rior. Abaixo, vemos o quadro do to-
tal das despesas e receitas nos anos
de 1971, 1972 e 1973, onde acom-
panhamos o aumento do deficit no
segundo ano considerado, e uma li-
geira reabilitagio no ano seguinte,
consequéncia do incremento do sal
no movimento portudrio. Para dar
uma idéia do seu valor, basta lem-
brar que sdo exportadas 36 mil
toneladas por ano de sal, contra ape-
nas 500 mil quilos de agave.

1971 1972 1973
Receilta 896.938,81 1.130.356,86 1.932,505,08
Despesa 2.506.064,38 3.047.957,28 3.719.538,39
Deficit 1.609.080,57 1.917.600,42 1.787.033,31
Fonte: Administragio do Porto de Natal.
Pagina 20 RN-ECONOMICO/Julho/74
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‘ A FABRICA DE BARRILHA EM MACAU
E MOTIVO DE ESPERANGCA PARA OS
QUE LUTAM PELO PORTO DE NATAL.

AS PERSPECTIVAS

Para o almirante Alcio Poggi,
analisando o atual movimento de
carga do nosso porto, as suas insta-
lagbes antigas e seus 25 pés de ca-
lado nao se constituem em entrave
de grande importincia. Isso porque
nio seria economicamente viavel
modificar sua estrutura atual e ain-
da porque as suas dimensdes conti-
nuam satisfazendo as exigéncias de
hoje. Novas maquinas e equipamen-
tos ficariam ociosos se fossem im-
plantados agora e quanto ao seu ca-
lado, basta lembrar que o porto da

capital gaiicha té6 tem 18 pés e vem
atendendo ao seu movimento nor-
mal.

Entretanto, a partir das hipéte-
ses nas quais residem a esperanga
da redencgdo do porto de Natal, tor-
na-se necessirio uma mudanga de
colocagdo, inclusive porque assim
sendo o deficit persistente seria eli-
minado, bem como a deficitiria Re-
de Ferroviiria do Nordeste seria ati-
vada como atividade de apoio.

Basta citar que a exportagdo de
sal ensacado por Natal acarretou
para a Rede Ferrovidria um contra-
to com uma empresa salineira ( a
CIRNE) para transporte de 4.000
toneladas mensais.

Se bem que atualmente o porto
esteja  vivendo mesmo com proble-
mas econdmicos e técnicos, tendo
sua capacidade operacional limitada

RN-ECONOMICO/Julho/74 -

pelas dreas de acesso e de evolugio,
com um canal de acesso de apenas
100 metros de largura e uma pro-
fundidade da barra medindo 9 me-
tros, além da bacia de evolugdo ter
24 m de largura e 8 m de profun-
didade, tanto para um como para o
outros aspecto ha condi¢oes a médio
prazo para que eles sejam supera-
dos. Como melhorias técnicas, en-
tre outras, estio: a dragagem do
Banco das Velhas; a demoligao de
parte dos arrecifes na entrada da
barra; um novo cais a ser feito para
navios de 10 metros de calado; a
implantagdo de um porto de pesca;
além da dragagem do Potengi (en-
seada de Natal); e a concretizacdo
de um terminal para granéis sélidos
e outra para granéis liquidos, em lo-
cais a serem determinados.

UM TERMINAL SALINEIRO

Um terminal em Natal seria
uma 6tima idéia, aproveitando as
vantagens das 4aguas tranquilas, o
que ndo ocorre em Areia Branca, e
que serviu de subsidio para a cogi-
tacdo do nosso porto como terminal
salineiro, bem como a utiliza¢io do
sistema ferrovidrio, com as vanta-
gens ji citadas. Tal fato é susten-
tado ainda por causa da Cia. Nacio-
nal de Alcalis, que pretende iniciar
a produgdo em 1977 com 200 mil
toneladas de barrilha, aumentando
no ano seguinte para uma produgio
bastante superior, o que obrigard a

construgio de um terminal em lo-
cal ainda ndo revelado, podendo ser
na margem direita ou esquerda. O
nosso porto ainda receberd as 140
mil toneladas de combustivel reque-
rido pela fibrica, o que dard outra
dimensdo ao seu movimento de car-
ga. Sem duvida, a fibrica de barri-
lha de Macau estd sendo motivo de
esperanga para os que lutam pelo
porto.

Um outro fator positivo é o pré-
prio programa de expansdo do par-
que de combustiveis liquidos, feito

pela Petrobras, que tem animado
bastante, pois haverd um acréscimo
na tancagem de quase 13 mil me-
tros cubicos para a gasolina, cerca
de 3 mil para éleo diesel e 3 mil
para dleo de caldeira, conforme in-
formou o vice-governador Tertius
Rebello.

Dentro dos trés citados planos
do DNPVN, possivelmente estard o
da utilizagdo da margem esquerda
do rio Potengi, pois para tanto estdo
sendo coletados todos os dados pre-
cisos, enviados ao Ministério dos
Transportes, para que no momento
oportuno seja feito um estudo mais
amplo e completo das condigdes téc-
nicas e econémicas para sua realiza-
¢do. Sem duvida, é um grande so-
nho acalentado de hd muito, tendo
seu principal defensor o vice-gover-
nador do Estado, que agora conta
com o handcap, até bem pouco ines-
perado, da fibrica de barrilha no
Rio Grande do Norte.

A Petrobras também ira concor-
rer sensivelmente para a efetivagio
desse plano dependendo apenas da
sua decisio relativa ao petréleo de
Macau, que j foi constatado ser de
melhor qualidade além de existir em
maior quantidade do que no pré-
prio Recdncavo Bahiano. Para tan-
to, o governo Estadual ja esta ini-
ciando uma grande campanha para
que seja instalada no Rio Grande
do Norte uma refinaria, cujo movi-
mento de exportagio fatalmente se-
ria feito pelo porto de Natal, ji“de-
vidamente ampliado e moderniza-
do. Porém, para esse detalhe ha con-
trovérsias, inclusive alguns técnicos
apontam Fortaleza como mais indi-
cada para ter a refinaria em virtude
de ji existir no Ceard uma fébrica
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O MOVIMENTO DO PORTO DE NATAL
VEM DIMINUINDO DE ANO PARA ANO.
MAS A SITUAGAO PODE MUDAR.

de asfalto. Por outro lado, outros
alegam ser Recife, tendo em vista
outras condigdes, inclusive o maior
consumo da regido. Porém, nada es-
td definido e sem divida o Estado
entrara numa ardua luta para conse-
guir a instalagdo aqui da refinaria
de petréleo.

O PORTO ILHA

Virias sugestbes foram apresen-
tadas para a localizagio de um ter-
m'nal salineiro no Rio Grande do
Norte. Pensou-se em Macau, Areia
Branca, e inclusive Natal, o que ja
foi citado. Como se sabe a decisao fi-
nal foi favordvel a Areia Branca e
em seguida se iniciou a construgio
da obra, impar no mundo, sinal de
maturidade da engenharia nagional.

De inicio as opinides divergiam
e os salineiros ainda hoje acham
que um outro sistema teria sido me-
lhor, ou seja: o sal ser apanhado em
terra diretamente par o navio, por
um sistema teleférico, projeto que
foi inclusive estudado sem maiores
consequéncias. As vantagens do
porto-ilha residem no fato da pouca

demora do navio, pois o que era fei-
to antigamente em 9 dias mais ou
menos, vird a ser feito em poucas
horas. Além disso, ha o escoamen-
to mais rdpido do sal e o baratea-
mento do frete.

As contestagdes dos salineiros
hoje sdo praticamente as mesmas da
época do projeto. Muitos acham
que o sal, sendo um produto de bai-

X0 custo, quanto menos operagoes
tiver, melhor serd economicamente.
No porto-ilha eles dizem que as
duas operagdes realizadas (a retira-
da do sal na terra e o depésito na
ilha) encarecem a produgio. Abor-
dam, ainda, o problema do empilha-
mento, misturando o sal das diversas
salinas, motivado pela falta de es-
pago fisico, bem como da escassez
de navios e da falta de especializagio
destes, que sendo de carga geral,
nem sempre estio adaptados para o
transporte do sal a granel.

Para o sr. Manoel Casado, Su-
perintendente da CIRNE, apenas
as grandes empresas se utilizardo
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do porto-ilha e isso se deve unica-
mente ao fato da localizagio e da
falta de equipamentos mecénicos
para embarque rapido. Caso contré-
rio, haveria distorgbes das taxas ji
estabelecidas pela TERMISA. O
porto-ilha depois de trés meses de
inaugurado, ndo estd em funciona-
mento e alegam que isto é motivado
pela falta de material flutuante
(barcagas de 540 toneladas, moto-
rizadas, que ndo foram entregues pe-
los estaleiros dentro dos prazos esta-
belecidos).

O custo de produgdo do sal é
reduzidissimo, a ponto de na sacaria
a embalagem vir a ser mais cara que
o produto. Uma tonelada de sal cus-
ta na terra Cr$ 70,00 e devera che-
gar ao porto-ilha pelo dobro. Valen-
do-se disso, os salineiros na sua qua-
se totalidade ndo reconhecem de uti-
lidade o grande complexo tecnolé-
gico implantado em Areia Branca.

Na realidade, o porto-ilha ndo aca-
bou com o grande problema das bar-
cagas que ja se constituia em impe-
cilho ao escoamento.

O frete rodovidrio para o sal es-
ta na base de Cr$ 150,00 por tone-
lada. O frete maritimo nao chega
aos Cr$ 100,00 e o ferrovidrio se
aproxima mais deste ultimo. Para o
almirante Tertius, o porto-ilha deve
ser encarado por outro prisma, di-
ndmico e nio estatico. Subentende-
se, dessa maneira, que somente a
um longo prazo é que poderemos

realmente responder as duvidas exis-
tentes hoje em dia. Ha inclusive
condigdes para aperfeicoamentos fu-
turos, dizem seus defensores, se bem
que alguém ja diga o contrdrio, dan-
do por encerrado o capitulo do por-
to-ilha como porto especializado.

O problema de Macau com tu-
do isso ndo foi sanado. Vendo o
quadro abaixo, verificamos que o sal

produzido naquela cidade é superior
em volume ao produzido em Areia
Branca, mesmo acrescido de Mosso-
r6. O problema de um terminal em
Macau ja esta cogitado na legislagio
que determinou a criagio da Ter-
misa, e o almirante Poggi nio he-
sita em afirmar que “daqui a alguns
anos teremos um terminal em Ma-
cau para a exportagio do sal a gra-
nel”. E no caso desse possivel termi-
nal, metade da produgio sairia por
Macau e a outra metade viria para
Natal, acarretando ja uma preocu-
pagdo para o governo Federal, quan-
to & melhoria do nosso sistema ferro-
vidrio, o que ji deve estar sendo es-
tudado.

) A carga de sal saida por Macau
€ sujeita a taxa imposta pelo porto
de Natal, conforme a tabela N, de
Cr$ 0,47 por tonelada, o mesmo
acontecendo com o sal de Areia
Branca, em virtude de estarem na
zona de jurisdigdo do porto de Na-
tal, um dos 21 portos organizados
do pais, e que tem sua faixa de cos-

ta predeterminada.

Movimento em Toneladas

ANOS MACAU A.BRANCA TOTAL
1971 459.303 209.746 669.049
1972 594.500 336.273 930.773
1973 586.800 285.137 871.937
Fonte: Administragio do Porto de Natal.
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CONCLUSAO

Como se conclui, o problema do
porto de Natal precisa ser analisa-
do sob varios aspectos, € tem cono-
tagoes distintas e fatores isolados de
grande influéncia. E o dnico porto
de carga geral do Rio Grande do
Norte, por onde é escoada nossa pro-
dugdo de um modo geral. Difere do
porto-ilha de Areia Branca pois aque-
le é um porto de especializagao, usa-
do somente para a exportagio do
sal a granel. Tem seus problemas de
ordem técnica e econdmica mas é
considerado pelos técnicos como o
melhor porto natural do Nordeste,
com grande importancia estratégica
por apresentar-se com a menor lar-
gura verificada na costa brasileira.
Logo apds os arrecifes se aprofunda
em 10 metros e dai vai em declive
até alcangar uma profundidade de
200 metros para depois entrar nas

0S PRINCIPAIS PRODUTOS DO RIO
l GRANDE DO NORTE SAQO EXPORTADOS
| PELOS PORTOS DE RECIFE E FORTALEZA.

O porto de Natal 86 recebe pequencs navios

zonas abissais do oceano Atlantico.

Seu movimento vem diminuindo
anualmente, porém novas perspecti-
vas animam seus responsaveis e de-
fensores, como a vinda da fabrica
de barrilha para Macau e o petréleo
da formagdo Agu, em Macau ainda.
A Petrobras, com seu plano de au-
mentar seu parque de combustivel
liquido, também é uma premissa im-
portante, bem como a exporta¢io da

sacaria por nosso porto, com a ina-
didavel melhoria do sistema ferrovia-
rio, que também alcangard um lugar
ao sol com o desenvolvimento do
Estado.

¢ Finalmente,. resta esperar pelos
estudos realizados e se ter confianga
nos que encaram com seriedade o
problema, para que possamos ter um
porto mais atuante e, consequente-
mente, retrato da nossa cconomia. @

construcao exige
madeira e ferro.

0 ARMAZEM PARA langou-se agora
também no comércio de ferro para
construgao. Sendo ja um tradicional
fornecedor de madeiras e outros
materiais, completa-se agora com
mais esse indispensavel artigo

da construgao civil.

RN-ECONOMICO/Julho/74

Inclua os pregos do ARMAZEM PARA nos

seus orgamentos. E veja a diferenga em
comparagao com os de outros fornecedores
de ferro, madeira e outros materiais.

ARMAZEM PARA

Rua Almino Afonso, 38/40 — Fones 2-4141, 2-4242 o 2-h343

Gerencia — 2-4hl44 _ Deposito ~ 2-4545
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ASSOCIACAO DE POUPANCA E EMPRESTIMO RIOGRANDENSE
DO NORTE — APERN

AGENTE FINANCEIRO DO BANCO NACIONAL DA HABITACAO
PRACA JOAO MARIA, 78 — NATAL — RN

BALANCO GERAL ENCERRADO EM 30 DE JUNHO DE 1974

ATIVO
DISPONIVEL
Encaixe ...
Subencaixe ... ... ... .. ... ... ..

REALIZAVEL
Financiamentos Imobilidrios ..
Aplicagoes Diversas ... ..
Outros Créditos Reallzavels

IMOBILIZADO
Bens Modveis de Uso ...
Bens Imoéveis de Uso . ..

DESPESA PENDENTE
Despesas a Apropriar ... ... ... ...

Sub-soma ...
COMPENSACAO

Valores em Garantia, Custdédia ou Co-
branga Recebidos ...

Depdsitos de Valores em Garamlas,
Custdodia ou Cobranga ... ...

Abertura de Crédito e Outros D1re1tos
Potenciais .

Soma ...

PASSIVO
NAO EXIGIVEL
Recursos Préprios ... ... ... ... ...
Resultados a Apropriar ... ..
Recursos dos Associados ...

EXIGIVEL
Recursos de Terceiros ... ... ... ...
Credores Diversos e Provisdes ... .
Outras Exigibilidades ... ... ... ...

RECEITA GERAL
Receita a Apropriar ...

Sub-soma ...
COMPENSAGAO
Credores por Garantia, Custédia, ou
Cobranga ... ...
Valores em Garantia, Custodla ou Co
branga — Entregues ...
Contrato de Abertura de Cledlto e
Outras Obrigagbes ... ... ... ...

Soma ...

1.701.355,90
3.480.000,00

57.924.208,84
6.662.646,90
1.006.519,69

616.068,83
436.981,74

129.031.466,16
680.000,00

199.392,16

1.964.876,76
1.496.023,54
36.263.011,86

29.603.080,58

1.360.092,53
989.057,02

129.031.466,16
680.000,00

199.392,16

Natal (RN), 30 de junho de 1974.

5.181.355,90

65.593.375,43

1.053.050,57

280.855,59

72.108.637,49

129.910.858,32

202.019.495,81

39.723.912,16

31.952.230,13

432.495,20

72.108.637,49

129.910.858,32

202.019.495,81

Fernando A. Barreto Paiva

Olimpio Procopio de Moura Francisco Canuto
Administrador Geral de Medeiros

Adm. de Operacgoes e Finangas Téc. em Cont.- CRC/RN n. 984
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ASSOCIACAO DE POUPANCA E EMPRESTIMO RIOGRANDENSE
DO NORTE — APERN

AGENTE FINANCEIRO DO BANCO NACIONAL DA HABITACAO
PRACA JOAO MARIA, 78 — NATAL — RN

DEMONSTRACAO DA CONTA RECEITA E DESPESA
£M 30 DE JUNHO DL 1974

DEBITO

I — Orgios Sociais, pessoal, impostos e

outras despesas administrativas ... 47%.699.86
2 — Depreciagdo do Ativo Fixo, gastos

de organizagio, provisio p/ crédi-

tos duvidosos e perdas diversas ... $26.432.01
3 — Comissbes, taxas, juros, corregao e
outras despesas com operagoes pas-
sivas ... ... ... L o L 5.982.874,74 6.783.006,61

4 — DISTRIBUICAO DO RESULTA-

DO LIQUIDO
a) Fundo de Reserva ... ... ... .. 103.084,78
b) Fundo de Emergencia ... .. 51.542,89
c) Participagdo da Admmlstragao
Executiva ... . 51.542,39
d) Dividendos a Pagar ou Credltar 1.041.940,00 1.248.109,56
Soma do Débito ... ... ... ... 8.031.116,17
CREDITO
1 — Renda de Disponibilidades ... ... 459.627,14
9 — ComissOes e Taxas Ativas .. ... .. 406.302,47
§ — Juros Ativos ... ... ... 2.396.355,26
4 — Correcio Monetdria Ativa ... ... 4.006.466,44
5 — Renda de Apllcagoes Diversas €
outras ... ... . . 369.391,71
6 — Renda de Servicos ... ... ... ... 21.260,58
7 — Rendas Eventuais ... ... ... ... 154.450,90
8 — Resultados a Apropriar ... ... .. 217.261,67 8.031.116,17
Soma do Crédito ... ... ... ... 8.031.116,17

Natal (RN), 30 de junho de 1974.

Fernando A. Barreto Paiva Olimpio Procépio de Moura Francisco Canuto de Medeiros
Administrador Geral Adm. de Operacées e Finangas Téc. em Cont.- CRC/EN n. 984
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PROPAGANDA

NORTE PLACA

sinaliza Natal

sem onus para a Prefeitura

Atualmente, talvez 90%, das ruas
de Natal nio possuam placas indi-
cativas dos seus nomes. E uma ave-
nida como a Hermes da Fonseca,
por exemplo, com mais de quatro
quilémetros de extensio, uma das
mais importantes da cidade, s6 pos-
sui duas placas.

Foi na tentativa de corrigir esse
estado de coisas que o Secretdrio
de Planejamento da Prefeitura do
Natal, Elinaldo Renovato de Lima,
resolveu abrir concorréncia entre
firmas especializadas para empla-
car todas as ruas da cidade, atin-
gindo com o servigo até as vilas, be-
cos e travessas A concorréncia, cujo
edital foi publicado oficialmente no
dia 15.06.74, interessou de princi-
pio trés firmas — uma do Cearj,

uma de Belo Horizonte e a nata-
lense Norte Placa Industria & Co-
mércio Ltda., de Manoel Sinval Mo-
reira. Dias Neto e Ary Alecrim Fi-
lho, que finalmente foi quem ven-
ceu, porque foi a Unica que no dia
aprazado para a entrega das pro-
postas, compareceu com 0s seus or-
¢amentos. A cearense chegou a man-
dar representante justificar a au-
séncia, por motivos superiores, e a
mineira nio féz nada mais do que
consultar a SEMPLA sobre o as-
sunto.

O plano da Norte Placa prevé o
emplacamento de todas as ruas de
Natal sem Onus para a Prefeitura:
seri adotado um sistema que ja vem
sendo usado em outras grandes ci-
dades do Pais, pelo qual o comér-
cio, a industria e drgdos publicos
coluboram com o servigo, colocan-
do nas placas as suas razdes sociais,
i maneira de uma mensagem pu-
blicitiria. As placas sao divididas

em duas artes: acima, em fundo
azul, o nome da rua em letras bran-
cadf; abaixo, em fundo branco, o
nome da firma patrocinadora, em
letras azuis.

Até o final de julho Sinval Mo-
reira tinha confeccionadas mais de
600 placas, de firmas ja contactadas
€ a colocagio comegaria no dia 3
de agosto. O prego inicial para a
aquisi¢cio de uma placa, pela firma
interessada, foi fixado em Cr$ 80,00

Podendo haver reajustes periédicos,
4 proporg¢io que os materiais de pro-
dugdo sofram alteracio de prego —
0 que ocorre a curtos espagos de
tempo.

O sistema ¢ inédito no Norte/
Nordeste do Pais e estd tendo ex-
celente receptividade da parte do
comércio e da industria locais e até
alguns orgdos publicos ja aderiram
a possibilidade de deixar marcada
a sua presenga por tempo indeter-



0 secretario de planejamento da Prefeitura, Elinaldo
Renovato de Lima, discute com o diretor da Norte Placa
ce detalhes técnicos do programa de sinalizagao de Natal.

- . ‘ 1
A Comercial José Lucena, através do seu 4i retor, bachare
Wellington Lucena, assina contrato com a Norte Placa.

minado em 4reas de sua propria
escolha, numa proposi¢io publici-
tiria sem duvida “sui generis”. O
mais importante no sistema, para a
firma, é que a cota de participagio
¢ paga apenas uma vez € O seu No-
me ficard fixado para sempre, no
logradouro.

Natal hoje possui em torno de
2.000 ruas — computando-se as
dos conjuntos residenciais que sur-
gem periodicamente. As placas an-
tigas porventura existentes serao
todas retiradas e a Norte Placa, de
acordo com o contrato firmado com

a SEMPLA, é quem se encarregara
dessa operagio e da consequente
coloca¢io das novas placas.

Na presenga do Prefeito Jorge
Ivan Cascudo Rodrigues o Secre-
tario Elinaldo Renovato de Lima e
o industrial Manoel Sinval Moreira
Dias Neto assinaram o contrato
para execu¢io dos servigos, e do
documento constam tépicos que es-
clarecem, por exemplo:

1 — A concessiondria se obriga
a cobrar um preco justo, aos pa-
trocinadores, de acordo com o custo
das matérias primas.

2 — A cobranga sera feita apds
a fixagio das placas e uma unica
vez.

3 — Apos colocadas, as placas
passario a pertencer ao patriménio
da Prefeitura Municipal do Natal.

4 — A concessiondria se com-
promete a substituir qualquer placa
que apresente defeito de fabricagdo.

5 — A posi¢io das placas (quan-
do da colocagdo) obedecerd sempre
a orientacio da Secretaria Munici-
pal de Planejamento.

Diz o Secretario Elinaldo Reno-
vato de Lima que a Prefeitura, por
outro lado, se obriga a fazer a com-
plementacio do emplacamento,
quando terminar o interesse dos pa-
trocinadores em participar do pla-
no — principalmente no caso de
placas para ruas de suburbios onde
por razbes 6bvias, ndo haverd maior
empenho de suas presengas. Nessa
hora, a prépria SEMPLA cobrira
as despesas de confecgio das placas.

Muitas firmas natalenses jd ade-
riram ao plano da Norte Placa Co-
mércio e Industria Ltda. e a Dum-
bo Publicidade ficou com o en-
cargo de contactar junto aos inte-
ressados. Algumas empresas tém
adquirido placas em grande quan-
tidade, para que a sua presenga se
faga mais intensa, em diversos pon-
tos da cidade, e tem ocorrido até o
interesse de algumas pela exclusi-
vidade, no caso de tipos de produ-
tos, com o que nio concorda a SEM-
PLA, pois a oportunidade é para
todos.

Dentre as firmas e orgdos ja com
lacas impressas estio: Lojas Ideal,
Casas Porcino, Lojas Utilar, Casa
Rio, Comercial José Lucena, Galvio
Mesquita Ferragens S. A., Casa Lux,
Potiguar Veiculos, Natal Veiculos,
Caixa Econémica Federal; Agua Mi-
neral Santos Reis, L. Cirne, Raul
Francisco, Otica Brasil, Martins &
Irmidos, Otica Pérola, Sapataria Sio
Joao Batista, ANCAR-RN, Mudan-
¢as Confianga, Casa do Corcel, Su-
permercado  Nordestio, Marpas
S. A,, J. Resende, Recomape, Casa
Junior, Hotel Grande Ponto, Livra-
ria Opgio, Comerctal Wandick Lo-
pes, Pinheiro Chacon, A Paraibana,
Organizagio Fagundes, A Sertaneja,
Capri Calgados, Aparecida Turismo,
Socic, Equipe — Acessérios para
Autos, Madeireira Potiguar, Kaza-
rdo, Padaria Sian, Hippie Drive-In,
Queiroz Oliveira, Paulirmaos, M.M.
Costa, Posto Jotaflor. L



Somente no dia 23 de agosto,
os candidatos a cargos eletivos no
Rio Grande do Norte — pelo menos
os da Arena — saberio de quanto
poderio dispor, legalmente, para
gastos na campanha que motivard a
ida dos eleitores as urnas, a 15 de
novembro préximo, sufragar os seus
nomes. Naquele dia, o Partido reali-
7ard a sua Convengio e oficiard o
rol de despesas e quantias de que
cada candidato podera langar mio,
sempre através dos Comités que se-
rio formados, nos municipios, para
gerir os dinheiros destinados a esse
fim,

No ultimo dia 20 de junho, o
Tribunal Superior Eleitoral baixou
varias instrugdes, com referéncia as
préximas elei¢des para Deputado Fe-
deral, Deputado Estadual e Senador,
espécie de regulamentacoes de leis
anteriores, adaptadas as novas deter-
minagdes do Governo, quanto ao
comportamento de candidatos e elei-
tores. Essas determinagdes e as con-
sequentes regulamentagoes de leis
antigas visam principalmente corri-
gir vicios que se configuravam
quando da aproximagio de eleigdes.
Notadamente os que se convencio-
nou chamar abuso do poder econé-
mico, quando o manuseio de dinhei-
ros de procedéncias nem sempre in-
suspeitadas terminava por colocar
nas cabece‘ras das listas dos mais
votados os candidatos que melhores
condigdes haviam tido de contar com
polpudas somas, empregadas de ma-
neiras quase nunca corretas.

ABUSO DO PODER
ECONOMICO

Atualmente, com o controle da
Justica Eleitoral, através do Superior
Tribunal Eleitoral, estio limitadas
ou até mesmo sanadas, ao pé da le-

Pa na 28

Quanto custara
um mandato?

APESAR DAS MEDIDAS
VISANDO REDUZIR A
INFLUENCIA DO PODER
ECONOMICO NAS ELEIGOES
SABE-SE QUE A CAMPANHA
POLITICA AINDA VAI
SER BASTANTE CARA

tra legal, as possibilidades de abuso
do poder econdémico e a Resolugio
n.° 9.609, de 20.06.74, é bem
clara quando chega até a transferir
responsabilidades de candidatos para
dirigentes de Partidos, no caso de
comprovagdo de irregularidades: o
Parégrafo 1.°, do Art. 4.°, diz: “An-
tes mesmo de iniciar a campanha
partidaria, o Partido devera comuni-
car ao Tribunal Regional Eleitoral
qual a importdncia méxima que dis-
penderd em cada pleito e qual o li-
mite méximo para contribuigdo ou
donativos”. E nos itens do Art. 7.:
“I — obrigatoriedade de sé recebe-
rem ou aplicarem recursos financei-
ros, em campanhas politicas, deter-
minados pelos dirigentes dos Parti-
dos e Comités legalmente constitui-
dos e registrados para fins eleitorais;
I — caracterizagio da responsabili-
dade dos dirigentes de Partidos e Co-
mités, inclusive do tesoureiro, que
responderdo civil e criminalmente
por quaisquer irregularidades”.

CERTIDOES GRATIS

As despesas de um candidato a Se-
nador, Deputado Federal e Depu-
tado Estadual, comegam, rigorosa-
mente, muitos meses antes da fase

ELEICOES)|

quente dos comicios e até mesmo
das visitas s liderangas partidarias,
no interior. Comegcam com a inscri-
¢do de novos eleitores, as transferén-
cias de titulos, a extragio de segun-
das vias de titulos. Um trabalho que
tem que ser feito, se nio porque o
eleitor aproveita a oportunidade pa-
ra transferir ao candidato essa des-
pesa infima, mas considerando que,
por exemplo, um candidato a Depu-
tafio. Federal tem que inscrever no
minimo 5.000 novos eleitores, para

pensar em termos de uma votagdo
ao menos boa.

ALISTAMENTO
DE ELEITORES

Com relagdo & inscrigdo de elei-
tores, o Congresso Nacional aprovou
em 2 de janeiro de 1974 a Lei n.°
6.018 que, de certo modo, alivia um
pouco as despesas desse alistamento
necessirio e disputado pelos candi-
datos. Foi a Lei que instituiu o Cé-
dfgo Eleitoral e acrescentou um pa-
ragrafo ao seu Art. 47, dando ou-
tras providéncias. Esse parégrafo foi
o grande salvador:

§ 1° — Os Cartérios do
Registro Civil fario, ainda,
gratuitamente, o registro do
nascimento, visando ao for-
necimento de certiddo aos
alistandos, desde que provem
caréncia de recursos, ou aos
Delegados de Partido, para
fins eleitorais”.

Atualmente, um titulo de elei-
tor custa em torno de Cr$ 20,00 —
com todas as despesas, inclusive fo-
tografia. Caso ainda fosse preciso
pagar aos Cartérios, ele ficaria por
Cr$ 30,00 ou Cr$ 40,00. Na base
de Cr$ 20,00 — considerando que
o candidato a Deputado Federal tem
que inscrever pelo menos 5.000 no-
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vos votantes, ja se configura uma
despesa inicial de Cr$ 100.000,00
da qual ele paga 80% — ficando. o
restante para o seu companheiro a

Deputado Estadual. O importante na
Lei n.° 6. 018 é que a grande maio-
ria dos novos eleitores do interior do
Estado ndo sdo registrados civilmen-
te. E ela ainda isenta de multa, no
seu Art. 1.9, aos que se inscreverem
até a data do encerramento do prazo
de alistamento.

VEICULO, SOM E CARTAZES

O candidato a cargo eletivo
comega a precisar de dinheiro, no
entanto, até bem antes de iniciar a
inscrigdo de eleitores: no ato de ins-
crigdo do seu proprio nome, para dis-
putar a eleicdo, ele paga uma Taxa
ao Partido: Governador e Senador,
Cr$ 2.000.00; Vice-Governador e
Suplente de Senador, Cr$ 1.000,00;
Deputado Federal, Cr$ 600,00; De-
putado Estadual, Cr$ 300,00.

Esse dinheiro recolhido dos can-
didatos, o Partido utiliza em despe-
sas com publicagdo de editais, notas
oficiais, etc.

Depois, o candidato vai precisar
de dois elementos indispensaveis:
um veiculo e um servigo de som. O
veiculo sempre tem de ser um utilitd-
rio, para enfrentar as estradas difi-
ceis do interior. O servico de som
encarece i proporgdo que aumenta,
por exemplo, o numero de alto-fa-
lantes, se ndo se falar na poténcia
do préprio amplificador. A pregos
atuais, temos que um utilitdrio Ve-
raneio/Chevrolet custa Cr$
55.000,00. Uma Rural Ford Willys,
Cr$ 32.000,00 e um Jipe Ford/

b
O MESMO

Willys, Cr$ 25.000,00 ‘Jm servi-
¢o de som modesto, com dois alto
falantes, fica em torno de Cr$ ..
5.000,00.

Afora isto, hd as despesas com
impressos e faixas. Para uma tira-
gem de impressos (cartazes, postais,
boletins) suficientes para fixar a sua
imagem junto ao eleitorado do inte-
rior, um candidato a Deputado Fe-
deral gastard em torno de Cr$ ...
20.000,00. Um a Deputado Esta-
dual, entre Cr$ 8.000,00 e Cr$ ..
10.000,00.

TRANSPORTE
E ALIMENTACAO

O problema do transporte de
eleitores da zona rural para a sede
municipal é outro ponto que tanto
encarece uma campanha quanto tem
causado  controvérsias na prépria
Justica Eleitoral. Ao ponto de estar
proibido de ser praticado pelos can-
didatos, sem no entanto se haver en-
contrado uma férmula para eviti-lo.
Efetivamente, o eleitorado rural ain-
da ndo estd conscientizado o sufici-
ente para, no dia de eleiges, vir por
conta prépria para a cidade imbuido
do dever de cumprir o ato de votar.

Tramita atualmente no Congresso
Nacional o chamado Projeto Etelvi-
no Lins, que autoriza a Justigca Elei-
toral requisitar os transportes ofi-
ciais e, na falta destes, até particu-
lares, para transportar eleitores. Uma
outra opgdo sera a Justica Eleitoral
arcar com as despesas desse trans-
porte. Com que verbas, nio se sabe,
embora seja notdrio que esse setor
¢ um dos que lutam com mais ca-
réncia de recursos, até mesmo para

VIGOR DE HA |

VINTE ANOS!

0 seu carro, mesmo de modelo antigo,
pode ter um motor tao vigoroso e
economico quanto o de um carro novo.

CYRO CAVALCANT! tem modernas retlflcas

e maquinas auxiliares para operar essa
transformag3o em motores Diesel ou a
gasolina. E aceita motores para

reparo ou troca, pelas melhores condigoes

Cyro Cavalcanti Auto-Pecas e Retifica

Av. Duque de Caxias, 170 — Ribeira — Fones 2-2234 e 2-2072

Cyrauto Pecas e Retifica

a sua sobrevivéncia burocratica.

No tocante & alimentagio, a legis-
lagdo reformada prevé ou determina
que seja fornecida ao eleitor apds o
seu comparecimento as urhas, nun-
ca antes. Mas este é um aspecto mais
facil de ser contornado, em termos
de contengdo de despesa: os candi-
datos as ultimas eleigbes, quando
nao estava proibido ainda o trans-
porte dos eleitores, preferiam leva-
los de volta as suas casas imediata-
mente apos ele votar e antes de co-
megarem os sintomas da barriga
vazia.

No caso do transporte, caso fosse
dado a um candidato a Deputado
Federal o direito de fazé-lo, ele ndo
dispenderia menos de Cr$
10.000,00 num dia de eleican, ad-
mitindo-se que um jipe de aluguel
no interior nio cobra uma didria,
nessa situagdo, por menos de Cr$ .
500,00.

O CUSTO DA ELEICAO

Admite-se que hoje um candi-
dato a Deputado Federal nio gasta-
rd menos de Cr$ 500.000,00 numa
campanha, a partir de sua inscricao
na sede do Partido, do alistamento
de novos eleitores e até ver lacradas
as urnas coletoras dos votos. Um
candidato a Deputado Estadual, em
torno dos Cr$ 200.000,00. E um
candidato a Senador, Cr$ 1 milhao.
No dltimo caso, ndo haveréd pratica-
mente gastadores no Rio Grande do
Norte, porquanto a tinica vaga sena-
torial serd disputada por um s6 po-
litico.



O candidato, geralmente, visita
todos os 150 municipios do Estado,
por uma questio de coeréncia 2o
principio de ser um representante
estadual, embora residam em cerca
de 20 municipios, no maximo, as
suas bases politicas. Os acordos, olea-
torios algumas vezes, porém algo
realisticos, outras, é que encarece o
pre¢co de uma campanha e embura
o dinheiro ndo corra fluente, muita
coisa fica pendente para um ajuste
apds a palavra final das urnas. As-
sim sendo, o preco de Cr$ .
200.000,00 para uma campanha de

to as emogdes naturais da época, es-
tdo optando por comegar a campa-
nha propriamente dita (a fase dos
comicios e da exposigdo de platafor-
mas) mais perto das eleigdes. Sabe-

se que no Rio Grande do Norte esta
havendo um acordo ticito entre
candidatos da Arena ¢ do MDB no
sentido de iniciarem os comicios em

igual periodo e quanto mais proximo
do més eleitoral, melhor. Mesmo as-

sim, eles ndao fugirdo, certamente,
das despesas naturais que um co-

natal servico
de publicidad¢

mirim ltda..

> 4 o 0 CAFEZINHO
Deputado Estadual pode até ser pe P
queno, quando se trata, por exem- icio requer. das quais se poderia ESCRITORIO
plo, dos candidatos ndo muito ma- | €10 requer ] P RoLEm.

citar, rapidamente: aluguel de trans-

NATAL SERVIGO

ceteados politicamente, que investem DE PUBLI CIDADE
. . ] . “ MIRIM FORNECE
contra o sonho de sair deputado. portes: Cr$ 2.000,00 (10 carros a R SUA EMPRESA 0

com toda a disposi¢ao possivel, ao

Cr$ 200,00); fardamente da ala

CAFE SRO LUIZ

EM GAR

RAFAS

ponto  de, abandonando empregos moga (cerca de 30 senhoritas): Cr$ TERMICAS.
publicos, por conta da desincompa- E VOCE PAGA
POR MES,

tibilizagdo, ficarem depois a ver na-
vios, derrotados nas urnas, desempre-
gados e cercados de titulos e pro-
missdrias por todos os lados.

O certo é que hoje, com a vigi-
lincia da Justica Eleitoral, os gastos
estdo sendo tanto controlados quan-

1.000,00; Conjunto para tocar o
baile: Cr$ 1.500,00. Ou seja, cer-
ca de Cr$ 4.500,00, tantas vezes
quantos sejam os comicios necessa-

rios. Sem falar nas ajudas para os
times de futebol, nos donativos para

SEM PROBLEMA.

. . ’ . . . s . . RUA Jos
to diminuidos. E os prdprios candi- | institui¢des de caridade, e nos ine- 706 Foined S MHEREAN
datos, em vista mesmo da estabiliza- | vitdveis “golpes” de ultima hora,
¢io conseguida pelo Governo quan- | etc., ctc. @
o ———
S

Passat. Estamos falando en

bidas onde os outros deixam vocé na mdo,

Por trés dessa forca vém todos os de-
talhes que proporcionam seguranga. Sus.
pensdo dianteira independente para au-
mentar a estabilidade ngs curvas. Sistema

de freios com duplo circuito, em diagonal,
a disco na frente. Marchas longas para
facilitar ultrapassagens.

E o Passat tem muito mais para facilitar
a sua vida: estilo europeu para impor mals

Um carro que pesa B0 quilos e tem 78 cv
(SAE) s6 pode mesmo é andar.

O Passat tem torque para fazer de 0 o
100 em apenas 15,3 segundos e for¢a para
manter a velocidade mesmo naquelas su-

Ja em exposicao nos saldes de

== DiStribuidora de Automoveis Seridc



TO (altimos langamentos)]

T &S ;

Uma firma eclética, que tem tudo em material
de construgio e algo mais de que vocé pode
necessitar. Como Ferragens em Geral,
Ferramentas Agricolas, Gasolina, Querosene
Diesel e Lubrificantes Texaco. Assim €
GALVAO MESQUITA FERRAGENS S. A.

il

GALVAQ MESQUITA FERRAGENS $,/A

Matriz: Dr. Barata, 217/219 Camara Cascudo, 2107216 (Galeria)

fl

T
deospeno espago para cinco pessoas para Venha dar uma volta com eie e conver-
r mais conforto; mectnica e garanlia sar um pouco com a ente.

VOlksWQgen para dar mais economia. Também sabemos tacilitar as coisas.
de Yocd ndo gostaria de conhiecd-lo mais 1 Passat.
perto? 'Muitoprazer.

' S/A - Salgado Filho, 1669



(Gasolina nao é mais
um bom negécio

Em janeiro ultimo a comissfo
recebida por um revendedor de ga-
solina alcancou 179, quando um
titro do produto era vendido a oi-
tenta e poucos centavos. Hoje, o
litro custa Cr$ 1.59 e a comissdo
é de 79%,.

Esse estado de coisas patenteia
algumas verdades e levanta outras
quantas duvidas e suspeitas: o pre-
¢o da gasolina subiu porque o Go-
verno queriz que baixasse o consu-
mo, mas a comissio foi diminuida
sem uma justificativa, sequer. Mes-
mo assim, a queda do consumo foi
minima e nio se tem noticia de
nenhum preprietirio de posto que
se destizesse  do negdcio — e se 0
féz, encontrou de imediato quem
o substituisse.

Em Natzal, hoje, existem 41 Pos-
tos de Gasolina. No interior do
Estado, existem outros tantos e
mais as chomadas bombas de rua.
A febre de in:talagio de postos em
cada esquiiia, nio arrefeceu e se
diminuiu de intensidade nio alcan-
¢OuU a mesma Propor¢ao quanto ao

entusiasrno: o Posto Shell de Vocé,
na rua Fonseca e Silva, acaba de
modernizar suas instalagbes, colo-
cando pela segunda vez no Nordes-
te (a primeira foi em Fortaleza)
bombas de suspensdo, com o deta-
lhe do pioneirismo na cobertura de
concreto, quando as dos outros é
material metdlico.

E conquanto se sinta nos reven-
dedores certo mal estar por conta
do corte brusco nas antigas comis-
sdes, nio se pode dizer que eles es-
tio de todo mal satisfeitos, embora
o manuseio de alguns numeros e a
verificacio de certas situagdes com-
provem que hoje o negdcio da ga-
solina estd bem diferente.

Creso Barbalho, do Posto Esso
da Avenida Rio Branco (préximo
i CAERN), por exemplo, entrou no
negocio ha cerca de trés meses. Ad-
quiriu o Posto de Severino Aratjo,
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que ainda ¢é proprietirio do Posto
América, nas Quintas, e reclama
das “comissdes insignificantes e da
queda de consumo”. O seu Posto,
antes do iltimo aumento do prego
da gasolina, vendia cerca de 3.500

Creso Barbalho mostra a pouca
rentabilidade do negdclo

litros por dia; hoje, vende apenas
2.400. Ele apanha uma nota fiscal
e demonstra uma compra recente:
em 4.500 litros de gasolina adqui-
ridos a Esso, que custaram
Cr$ 6.631,65, o seu lucro sera de
Cr$ 528,50 “na ponta do lipis”. Mas
recorda que desses 4.500 litros ele
perdera entre 40 e 50, que se eva-
poram (quanto mais alta a tempe-
ratura ambiente, mais litros de ga-
solina se evaporam).

Depois, hi o fato das compras
terem que ser pagas a vista: as em-
presas fornecedoras ndo ddo nem
um expediente bancdrio como pra-
zo. Recebem o cheque pela manha,
descontam a tarde e algumas ha
que sé aceitam dinheiro em espé-
cie. S$6 quando ocorre que o camil-
nhio-pipa descarrega numa sexta-
feira 4 tarde, é que o cheque dorme
até a segunda-feira, assim mesmo
nio dando oportunidade a nenhu-
ma outra transagio, por parte do

COMERCIO

Maria da Gloria diz que a

queda no consum € pequena
revendedor, porque sibado e do-
mingo os bancos sio fechados.

Severino Araujo apanha uma

pasta e mostra: no dia 2 de feve-
reiro ultimo, quando a comissio
do revendedor era de 159, ele com-
prou 8.000 litros de gasolina 4 Shell
pagando Cr$ 5.218,40. No dia 5 de
maio, jA4 com a comissio a 7%,
comprou os mesmos 8.000 litros,
pagando Cr$ 11.796,00.

FIADO E A VISTA

Quatro empresas suprem Natal
de gasolina e outros produtos de-

rivados de petrdleo: Petrobris Dis-
tribuidora S.A ., Esso Brasileira de
Petrdleo S. A ., Companhia Atlan-
tic de Petrdleo e Shell Brasil S. A.
A Petrobris tem 13 postos instala-
dos na cidade; a Shell tem 15; a
Atlantic, 16; e a Esso, 11. As qua-
tro reunidas colocam 2 disposigio
do consumidor uma média de
5.500.000 litros de gasolina, men-
salmente, a saber: Petrobris, ..
1.800.000 litros; Esso, 700 mil litros;
Atlantic, 2.000.000 litros; e Shell,
1.000.000 de litros.

O consumo, de modo geral, nio
tem sofrido grandes quedas, como
atestam Maria da Gléria de Souza
Xavier, gerente do Posto Jotaflor
(rua Fonseca e Silva) e Valdeci Tor-
res, do Posto Torres, na avenida
Salgado Filho. No Posto Jotaflor,
por exemplo, se vende cerca de
1.1.500 litros didrios — sem du-
vida a média mais alta da cidade.
E Maria da Gléria acha que isto é
devido ao fato do natalense nio
gostar mesmo de andar a pé. No
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Posto Torres se vende em torno
de 4.000 litros/dia e Valdeci s6
tem a reclamar contra a alternativa
de ter que vender fiado a certos
clientes.

— “Se a gente nio vende, ou-
tro na frente vai vender”, — diz
ele.

Com relagio as vendas fiado, a
maioria dos proprietdrios ou geren-
tes de postos ¢ de opiniio que de-
veria haver um acordo sério entre
eles préprios, para que o sistermna
fosse erradicado.

— “Hoje, ainda temos clientes
que pagam por més” — diz Creso
Barbalho — “porém bem menos
do que antigamente, e assim mes-
mo, muito selecionados. Mas o ideal
seria todos os revendedores se reu-
nirem para s6 vender a vista”.

— "O que piora na venda fia-
do ¢ que o cliente algumas vezes
atrasa e envez de pagar no fim do
més, s6 o faz 10 dias depois do
prazo” diz Valdeci Torres. “Ora,
nés vendemos fiado a ele pelo
mesmo preco que vendemos a vista
ao cliente que paga na hora. E
temos que adquirir gasolina nova
também i vista”.

Mas apesar de todos terem a
mesma opiniio sobre o problema,
ainda nio se reuniram para solu-
cioni-lo. Baniram, sim, o cartio de
crédito, que hoje nio aceitam de
maneira nenhuma.

— “Com o Cartio se tinha mais
prejuizo do que com o fiado” —
diz Severino Araujo. “Quando le-
vdvamos as contas para desconto em
banco, tinhamos de pagar uma taxa
de 29, sobre o valor”.

— “Vender gasolina hoje ndo é

Ivanilson diz que a Atlantic
vende 3 milhces de litros/meés

RN-ECONOMICO/Julho/74

Milton explica o trabalho

da Petrabras
um bom negécio” — diz Manoel
Francisco Rodrigues, gerente do

Posto Miguel Barra, na avenida
Hermes da Fonseca. “Como nio é
bom negdcio vender qualquer coi-
sa’”, acentua radicalmente.

O seu Posto vende uma média
de 3.000 litros didrios e estad su-
jeito, como os outros, a4 evaporacio
de 4% a 45% de um estoque de
10.000 litros de gasolina, em 15
dias. Como os outros, o seu Posto
também esta encontrando na ven-
da de outros artigos a vélvula de
escape para um lucro que com-
pense em parte o que lhes foi ti-
rado das comissoes: filtros, dleos de
freio, estopa, o6leo para motores,
cera, anti-embagantes, limpa-vidros,
sdo artigos insistentemente postos a
vista do fregues, ao lado até de um
display de cigarros. Isto quando ao
lado do Posto nio funciona uma
lanchonete que, em virtude do ulti-
mo aumento do pre¢o do café, tam-
bém nio pode mais oferecer cafe-
zinho grédtis ao cliente, enquanto
ele espera que se abasteca o tanque
do seu carro.

As obrigacoes do revendedor
sio grandes — isto é ponto paci-
{ico entre todos eles. Além dos en-
cargos empregaticios com o pessoal
hi os aluguéis (geralmente as insta-
lacbes pertencem as distribuidoras)
e o fato de ter que pagar a gaso-
lina A vista.

Abertos dia e noite, 0s Postos
poderiam diminuir um pouco os
seus custos, fechando A noite, como
ja se propalou ser intensio do Go-
verno determinar.

Alguns sio a favor, outros con-
tra. Valdeci Torres nio divisa ne-
nhum beneficio imediato na me-

RODE COM

Viaje tranquilo, oom a
assisténcia de L. CIRE —
a maior cadeia de lojas de
pneus do Estado.

L. CIRNE

Rua Mario Negdcio, 1494—Fcne 2-0227

M. Hermes da Fonseca, 863—Fone 2-2895

Eapl. Silva Jardim, 138 — Fone 2-0820
N ATAL-RN
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dida. “Pnderia, quando muito, se
determinar um sistema de rodizio
para o Plantio”, diz ele.

Maria da Gléria de Souza Xa-
vier acha que fechar i noite im-
plica em mais uma despesa e num
risco: terd que se admitir um vigia
e nio se ficard livre do perigo de
um assalto.

Para as campanhas distribuido-
ras a situagio € estanque, e porque
sio controladas diretamente pelo
Governo, nio lhes compete a alter-
nativa de reclamar. A Companhia
Atlantic de Petréleo tem 12 postos
em Natal, incluindo os localizados
em empresas de pesca e de trans-
portes coletivos, e vende no Estado
todo uma média de 8 milhdes de
litros de gasolina, segundo o geren-
te Ivanilson Medeiros.

O gerente de operagdes de Shell
Brasil S. A., Astrogildo Andrade,
calcula a galonagem da capital em
1 milhdo de litros/més, consideran-
do que as vendas para o interior
sTo em escala bem menor, princi-
palmente porque certas cidades da

regiio Oeste sio servidas através de
Fortaleza.

Milton Vasconcelos, assistente
de vendas da Petrobras Distribui-
dora S. A, diz que a sua empresa

tem 13 postos em Natal e oito no
interior. E que dos 1.800.000 h
tros mensais (ue entrega 40s Seus
postos na capital, sobram para cada
um maximo de 200 litros em es-
toque, para passar de um més a
outro.

Mas esses 200 litros representa-
riam justamente o prejufzo dos
Postos: segundo Creso Barbalho,
quando o controle acusa um esto-

que de 200 litros, ele considera a
bomha vazia. Isto ja ocorria, ]or
exemplo, com uma bomba que ©
DNOS — Departamento Nac.".onal
de Obras e Saneamento — 1nsta-
lou, e onde ele trabalhava antes.
Como nio tinham experiéncia no
negdécio, ficavam sempre pasmados
ao saber que havia 200 litros guar-
dados e a homba de suc¢do nio u-
rava nada.

~ APRENDER A DIRIGIR NAD
E 50 SABER PASSAR MARGHAS

Ou desviar buracos, derrapar, fazer os pneus
gritarem. H3a uma série de coisinhas que

significam, antes de mais nada,

a seguranga

de quem dirige. A AUTO ESCOLA YPIRANGA lhe
ensina a dirigir na pratica e mais ainda na
teoria. Vocé fica por dentro de tudo, com
relagdo 3s estradas e ao transito na cidade.

AUTO
ESCOLA

YPIRANGA

Carros Novos - Pessoal Competente - Instrutor ou Instrutora
Av. Rio Branoco, 705 - Fones 2-4734 e 2-3835 - NATA L~
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com

concreto

e com
afeto

£ isso al. Até na ccnstrugao
de um material pesado, camw
postes de concreto, € preciso
se colocar muito de amor.
Afinal, postes significam
progresso e progresso se faz
oam muito amor. Nossa presenca
€ uma constante no asfalto ou
no sertao. No alto aas serras
ou dentro de riocs. Transportando
o desenvolvimento pelo alto.

POTYCRET

Pm [E ONCRETO LTDA.
industria essencialrente potiguar

Rua Napoleao Laureano, 33
Fone 2-2408 - Quintas
NATAL - RN
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Cr$ 400 milhoes para
mais telefones no RN

O numero de terminais telefo-
nicos existentes no momento no Rio
Grande do Norte, gira em torno de
12 mil, contando a capital com cer-
ca de 8 mil deles.

Tendo-se em conta que a de-
manda de aparelhos telefonicos pre-
vista para o ano em curso, segundo
a TELERN (Telecomunicagdes do
Rio Grande do Norte), atinge a casa
dos 16 mil aparelhos, deduz-se clg-
ramente a presenga de um expressi-
vo déficit de 4 mil terminais, o que
a médio prazo poderia se constituir
em um grave problema para os ser-
vicos de comunicagdo, principalmen-
te em Natal.

Em vista desse fato, procurando
antes evitar maiores dificuldades fg-
turas, a TELERN, com o apoio
da TELEBRAS (Telecomunicagao
Brasileiras S/A) se integrard ao se-
gundo PND (Plano Nacional de De-
senvolvimento), o qual visa dotar o
Brasil de mais seis milhdes de termi-
nais telefénicos até o ano de 1979.
Isso vem sendo corroborado Pelp
crescente desenvolvimento economi-
co geral que se processa no pais, 0
qual afeta a nossa capital e, exten-
sivamente, o Estado.

COMPETENCIA DA TELERN

Em 4ambito estadual, cabera a
TELERN implantar 32 mil novos
terminais até fins de 1979, dotando
desta forma o Estado de 40 mil ter-
minais até aquele ano, uma vez que
esses 32 mil novos terminais serao
acrescentados aos 8 mil ji existen-
tes em Natal, enquanto os 4.9(20
que ora funcionam no interior sairao
de uso, pois ndo estdo adaptados ao
sistema DDD (Discagem Direta a
Distincia). Assim sendo, esses qua-
tro mil aparelhos poderdo ou ser re-
manejados, ou negociados com ou-
tros Estados.

O projeto de ampliagdo da rede
de telecomunicagées do Estado do
n10 Grande do Norte estd avaliado,

RN-ECONOMICO/Julho/74

segundo dados fornecidos pelo pre-
sidente da TELERN, sr. Luciano
Bezerra de Melo, em 400 milhdes
de cruzeiros, com recursos proveni-
entes tanto da TELEBRAS como
também do Governo do Estado, Pre-
feituras dos municipios beneficiados,
além dos préprios recursos da TE-
LERN e daqueles recursos oriundos
dos usudrios (autofinanciamento).

Luciano Bezerra fala da
expansao da rede telefdnica

O projeto prevé sua execugio em
trés fases distintas, com duragio va-
ridvel para cada uma delas. A pri-
meira etapa prevé 32 meses de tra-
balhos, a partir da assinatura do
Contrato, que devera ser ratificado
em agosto proximo com diversas fir-
mas fornecedoras de materiais do
ramo de telecomunicagdes. Nessa
fase, 24 mil terminais telefénicos se-
rdo implantados em seis regides dis-
tintas: [Natal, Mossord, Currrais
Novos, Macau, Parnamirim e Areia
Branca, que merecerdo priorida-
de no projeto em virtude do ra-
zbes técnicas e econdmicas deduzi-
das por estudos e enquetes realiza-
das em Ambito estadual pela TE-
LERN para avaliar os recursos de
cada regido. As quatro primeiras
localidades serdo centros de 4rea,
que cobrirdo toda a extensdo do Es-

TELECOMUNICACOES

tado, tendo cada centro uma nume-
ragio especifica de discagem. Essa
fase representard 79,93 por cento
dos terminais em expansao.

SEGUNDA E TERCEIRA FASES

Na segunda etapa do projeto,
serdo instaladas 13 centrais de ca-
pacidade variando de 200 a 600 ter-
minais telefénicos, em localidades
cuja viabilidade econdmica foi de-
tectada pela pesquisa de mercado
elaborada pela TELERN. Essas cen-
trais visam atingir cidades menores,
como Jodo Cimara, Pau dos Ferros,
Acari, Lajes, Santa Cruz, Nova
Cruz, Angicos, Ceard-Mirim, Acu,
Apodi, Macaiba, Sdo José do Mipi-
bu e Sio José de Campestre, deven-
do prolongar-se durante 42 meses
apos a ratificagdo do plano geral de
reforma da rede telefénica do Fs-
tado, e representard 12,60 por cen-
to de terminais em expansio.

Na terceira e ultima fase do pro-
jeto, de duragio até fins de 1979,
deverio ser instaladas 23 centrais de
capacidade varidvel de 50 a 200
terminais, representando 2.225 ter-
minais, nas localidades de pequena
capacidade econdmica ou financeira,
avaliada em apenas 7,47 por cento
do total dos terminais.

De acordo com o novo sistema
de telecomunicagées a ser oferecido
ao RN em fins de 1979, um novo
sistema de numeragdo deverd ser
implantado, para os quatro respecti-
vos centros de drea do Estado, cujos
cédigos de numeragio fechada serio
como segue: area de Natal terd nu-
meragdo 0842, Mossoré 0843, Cur-
rais Novos 0844 e Macau. 0845,
Dessa forma, o niimero nacional de
assinante do sistema serd constituido
de cédigo de érea, cédigo de central
dentro da 4rea e nimero de assis-
nante da central desta 4rea.

MAIS CENTRAIS EM NATAL

Em virtude da grande expansio
demogrifica horizontal que se pro-
cessa dentro da capital, seria invii-
vel a permanéncia de um unica cen-
tral telefonica, como se dd no pre-
sente momento. Dai, constar no
atual projeto de complementagdo a
instalagido de mais duas centrais te-
lefonicas em Natal, a fim de possi-
velmente fazer frente i futura dis-
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tribuigdo telefonica a que se propoe
a TELERN. Os trés centros dividi-
rao a capital em areas mais ou me-
nos delimitadas, a fim de facilitar o
atendimento e a prontiddo de servi-
¢os. Cada central tera uma numera-
¢ao determinada, sendo a primeira
de numeracio 21, com capacidade -,
de 8 mil tegrminais telef(‘micI:)s, loca- . Mustca e

lizada na atual sede da TELERN; a tranquilidade em todos

segunda, de numeragdo 22, tera ca- os ambientes.
pacidade de 6 mil terminais; e a UNO'SOM
terceira, de numeragao 23, tera tam-

bém a capacidade de 6 mil termi- leva boa misica

nais, o que perfazerd um total de 20 para voce, onde voce quiser.
mil terminais telefénicos para a ca-

pital. Embora nido esteja perfeita-

mente definido, possivelmente as Ed. Barao do Rio Branco
duas centrais restantes terio locali- 49 andar - sala 408
zagdo respectivamente em Lagoa No- NATAL-RN

va e no centro comercial do Alecrim.
As areas de atuagido e alcance
dessas trés centrais so ficardo plena-

mente determinadas apos a assinatu-
ra do contrato com as firmas espe- TRACTOR o.
e TRATOR

|

FUNDAMENTOS
DA AMPLIAGCAO

A TELERN deverd inaugurar
em agosto proximo os novos sistemas
interurbanos para a cidade de Mos-
sor6 (24 canais)) e para a regido do
Seridé (24 canais), num investi-
mento da ordem de 7 milhdes de
cruzeiros. Com isso, pretende a
Companhia triplicar sua prestagao
de servigos interurbanos, que pode-
rd atingir, ao invés de apenas 10
mil chamadas mensais como se da
presentemente, cerca de 30 mil, por
conta da maior ativagdo do seu sis-
tema.

A Central Urbana de Ceara-Mi-
rim também serd inaugurada na
mesma oportunidade, colocando em | | = -------c---- O velho conhecido de nossos em-
operagio cerca de 500 assinantes da- preiteiros, agora ¢ fabricado no Brasil.
quela regido. E o trator de esteiras Caterpillar D6C,

A rede de Telecomunicagdes que ;lrranbaalr:équma potente construida para

, . . 0s gerais nas frentes de obras.
devera ser ampliada e oferecida ao Uma méaquina moderna com as mes-
publico norte-riograndense até finais mas caracteristicas dos modelos maio-
de 1979, por parte da TELERN, res da linha Caterpillar. E que tem ago-
tera como objetivo fundamental,

o Motor diesal Cat de
142 cv(140 HP) no vo-
fante.

e Servo transmisslo (3
marchas A frente o 2
ré) ou transmissio direta
(6 marchas 3 frente o
42ré).

o Embreagens de direcdo

ra um prazo de entrega muito menor e
amplas facilidades de financiamento.

i ja- o freios em banho de
con[;;)rme pronunciamento d? .Luma sleo. Estamos falando do novo tractor
n(A) .ezerra, a mtegragao SOCl0-€Co- » Esteiras vedadas; rolotes brasileiro. Desculpe Tractor néo, trator.
némica dO Estado dO Rio Grande do o rodas-guias de lubifi- Caterpillar

Norte ao surto desenvolvimentista cagho permansnts.

nacional, através de sua direta cone-
xdo com o Sistema Nacional de Te-

lecomunicagdes, pois sem ele” — e s g e ot

acrescentou — “haveria dificuldades u.ncns.

em equiparar o indice desenvolvi- S.A.

mentista Estadual ao desenvolvimen- MAQUINAS, REPRESENTACOES, COMERCIO E INDUSTRIA
d MIA -RG. ALEZA - PESIMA - Paraika

to que ora se processa em todo o WAL R.C. do Nore DJUINE - Coms 1 JESSMA - Purad

pais”.
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Caréncia de mao-de-obra

especializada prejudica

desenvolvimento das empresas

Temos frequentemente trazido & andlise, ques-
toes pertinentes @ problemdtica de mdo de obra da
indiistria brasileira, em particular do Rio Grande fio
Norte, por entendermos comstituir esta, fator bdsico
do sistema produtivo, dependendo inevitavelmente de
si o desenvolvimento e o éxito da organizagio em-
presarial.

Essa questdo, pela importdncia que assume na
escala de prioridades do sistema, constitui motivo fie
expectativa e preocupagio, principalmente nas socie-
dades em vias de desenvolvimento, onde a necessi-
dade de sua afirmagdo industrial, no contexto inter-
nacional, depende, entre outros fatores fundarrtentqzs,
de sua disponibilidade de mdo-de-obra. ng tém sido
poucas as iniciativas de Instituigées especializadas que,
incansavelmente se empenham na drdua tarefa re-
ferente ao estudo e a pesquisa de mdo-de-obra. Esta-
tisticas nos demonstram que se elevam a altos m_dz-
ces os percentuais dos or¢amentos publicos, realiza-
dos como investimentos em recursos humanos, para-
lelamente @ mobilizado de forgas sociais de diversas
naturezas que convergem para o mesmo sentido.

Aproximadamente hd 10 ou 15 anos atrds, a
valorizagdo efetiva da mdo-de-obra era um fato que
praticamente sé ocorria no sul do Brasil, tornando-se
as demais regides, por suas atividades escassamente
produtivas e pouco diversificadas, indptas para absor-
verem os contingentes de trabalho que se 'acumula'-
vam de ano para ano. Esses contingentes inaprovei-
tados, fomentavam a marginalizagio (0 tgesemprego),
diante de uma estrutura ocupacional ineldstica, o que
sem duvida, provocava, em iiltima instdncia, o seu
éxodo para o sul — wvoltando a situagdo a assumir
propor¢ées de um circulo vicioso. .

Hoje o problema se apresenta de forma dzfere.n-
te. Primeiro em decorréncia da politica de industria-
lizagdo do Nordeste, levada a efeito pela SUDENE,
através de estimulos e incentivos especiais, visando,
como meta, a fixagdo do homem d regido. Segundo,
pelo esgotamento das reservas de mdo-de-obra no sul
— a bsorgio pelo mercado se processa num ritmo dez
vezes mais acelerado do que a capacidade de oferta
do sistema. Algumas empresas, em fase de implanta-
¢do, estdo se transferindo do sul para o Nordeste, ex-
clusivamente por razbes de mao-de-obra. Acham-se as
indiistrias nascentes impossibilitadas de competirem
com as grandes empresas que jd dom,inam plenq—
mente o mercado. Para se ter uma idéia da gravi-
dade do problema da disputa de profissionais espe-
cializados, ji se vislumbra, nos grandes centros in-
dustriais do Sul, a formagdo de uma espécie de
“cdmbio negro” relativamente & propostas salariais a
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esses profissionais, @ base de um clima de um ver-
dadeiro leilio. O jornal “Estado de Sio Paulo”, pu-
blica especialmente aos domingos, trés cadernos sobre
ofertas de empregos abrangendo todos os setores pro-
dutivos da economia. Fatos como estes estdo a justi-
ficar, cada vez mais, a necessidade de ampliacio do
nimero de Escolas destinadas ¢ formacdo de técnicos
especializados, tanto quantitativa, como qualitiva-
mente.

Segundo dados da Assessoria de Pesquisas Fco-
némicas (APE) da Secretaria de Economia e Dlane-
jamento de Sdo Paulo, referentes ao levantamento
sobre Ofertas de Empregos, realizado nos 37 munici-
pios que compbéem a grande Sdo Paulo, o indice mé-
dio, no primeiro trimestre deste ano cresceu 44,4%,
taxa amplamente superior a de igual periodo do ano
passado, quando se registrou uma evolug¢io de 13 %
em relagdo ao 1.° trimestre de 1972..

FORMACAO DE TECNICOS, EM NATAL,
PARA A PETROBRAS

A expansio de vdrias dreas de industrializagio
no Nordeste, jdé comega a revelar, nessa regido, sinais
de caréncia de mdo-de-obra para aqueles empreendi-
mentos industriais.

A constatagdo de lengdis de petrdleo no litoral
do Rio Grande do Norte, no municipio de Macau,
levou a PETROBRAS a manter, recentemente, en-
tendimentos com a Escola Técnica Federal do RN,
visando o treinamento de alunos do Curso Técnico
de Mineragdo daquele estabelecimento de ensino,
objetivando especializa-los nos servigos de sondagens
e perfuragies, para aproveitamento posterior dos mes-
mos nas plataformas de trabalho da Empresa, loca-
lizadas no mar, a 40 Km da costa de Macau, onde
se acham em operagdo as sondas. Concomitantemen-
te, a PETROBRAS estuda a possibilidade de montar
cursos especiais, para aqueles técnicos, a serem rea-
lizados em Natal ou Salvador.

NATAL FORMA, PELA PRIMEIRA VEZ,
TECNICOS EM CURSOS DE EQUIVALENCIA
SUPERIOR, NAS AREAS DE GERENCIA
EMPRESARIAL E SECRETARIADO

A caréncia de mdo-de-obra apresenta-se também
acentuada no setor tercidrio da economia. Muitos em-
preendimentos, no Nordeste, tém fracassado diante
do despreparo de pessoal especializado na drea Ade
administra¢do de Empresas. Excelentes chances tém
sido desperdigadas por incapacidade exclusivamente
administrativa.
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Em agosto proximo a Faculdade de Administra-
¢do e Geréncia de Negdcios (IAGN: denominagio
anterior) de Natal, lancard no mercado, aproximada-
mente 120 recém formados nas dreas de Geréncia e
Administragdo de Empresas e Secretariado executivo.
De iniciativa privada, com sede em Recife, essa Ins-
tituicdo de ensino técmico possui Escolas em quase
todas as capitais do Nordeste e em alguns estados
do centro sul, com uma matricula geral da ordem
de 5.200 alunos.

Com um curriculo bastante diversificado em dis-
ciplinas de contendo profissionalizante, esses técnicos
podem atuar, em organizagbes empresariais, nos se-
guintes setores de trabalho: Programagdo e controle
de produgao; Geréncia executiva; Organizacido e Mé-
todos; Marketing; Administragdo de Pessoal; Analista
de custos e orgamentos; Secretariado executivo, entre

outros.

Como toda e qualquer iniciativa pioneira, aquela
Escola enfrentou inicialmente algumas dificuldades
no que se refere a oferta de um bom treinamento
aos seus alunos. Entretanto, esses impasses foram sen-
do gradativamente superados e espera, agora, contar
com o decisivo apoio das Empresas do Rio Grande
do Norte, indispensdvel & valoriza¢do e afirmacdo
profissional daqueles recém diplomados. Como alter-
nativa de aproveitamento, as Empresas, poderiam
conceder preliminarmente oportunidades de trabalho,
sob a forma de estdgio-opgdo, alids de grande valia
para efeito de treinamento e adaptagdo profissional.@
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CONCORRENCIA
DA CEASA-RN

Wellington Leiros, diretor da
CEASA-RN, informa que dia 15 de
agosto serd aberta a licitagio para
a construcio das obras de infraestru-
tura, pavimentacgio e edificagio da
Central de Abastecimento de Natal.
A EIT, empresa que executou a
terraplenagem do terreno, concluiu
o seu trabalho 10 dias antes de se
esgotar o prazo de contrato. Acre-
dita Wellington que até 20 de se-
tembro estario sendo iniciadas as
primeiras construgGes, para as quais
j4 existem recursos da ordem de
Cr$ 28 milhdes.. No mais tardar em
fevereiro de 75, Natal inaugurard
a sua CEASA — a solugio gigante
para o abastecimento.

SAO BRAZ RECEBE
NOVO TORRADOR

A Indistria e Comércio José
Carlos S/A recebeu o mais moder-
no torrador de café do pafs, des-
tinado a duplicar a sua produgio
atual. Esta méquina, dotada de eli-
minadores de fumaga, é capaz de
torrar 1.600 quilos de café por
hora, atendendo assim 4 grande de-
manda do Café Sio Braz em todo
o Nordeste. No Rio Grande do
Norte tem sido sempre crescente o
volume de vendas da Industria e
Comércio José Carlos S/A, em vir-
tude da grande aceitagdo dos seus
produtos.

INOCOOP QUER
MAIS TERRENOS

Um dos problemas mais sérios
que o INOCOOP (Instituto de Ori-
entacio as Cooperativas Habitacio-
nais) enfrenta em Natal é o da
falta de terrenos para a construgio
de mais casas. Afirma Severina Por-
pino que, a esta altura, o drgio
possui inscricdo de quase mil fa-
milias interessadas na compra de
casa financiada pelo BNH, mas nio
tem podido dar inicio a novos pro-
gramas de construgio porque os
terrenos disponiveis estdo sendo co-
tados a precos extraordinariamente
altos. Por outro lado, em decorrén-
cia da crise no campo da constru-
¢do civil, s6 em novembro préximo
o INOCOOP estard entregando as
primeiras 500 casas do Conjunto
Candeldria, ficando para abril de

1975 a entrega de outras 670. O
total de casas desse importante nu-
cleo residencial serd de duas mil.

O PRECO
DO ALGODAO

Edson Medeiros, diretor do
complexo agro-industrial que o
grupo Medeiros mantém em Jardim
do Serid6 e em Macaiba, afirma
que dificilmente o preco do algo-
ddo atingird nesta proxima safra os
indices de 1973. Depois de perma-
necer vdrios dias em S3o Paulo,
em contatos com as industrias téx-
teis, ele verificon que a maioria
das fabricas de tecidos deixou de
exportar este ano e mantém grande
parte da sua produgio em estoque,
por nio encontrar mercado. O gru-
po Medeiros ¢, hoje, o maior pro-
dutor de algodio do Rio Grande
do Norte, tendo previsio de produ-
zir nesta safra 1,5 milhdo de qui-
los, sendo um terco de algodio
fibra longa.

LOTEAMENTO
ENTRELAGOS

A NTA Construtora Imobilié.ria
(empresa dirigida pelo economista
Jodo de Deus Costa) e a Vivenda

Corretora de Imdveis estio com um
empreendimento conjunto: O lotea-
mento Entrelagos, localizado nas
margens das lagoas do Bonfim e Re-
donda, em Nisia Floresta. Sio 304
terrenos com 30 metros de frente
por 100 de fundo, idealizados para
granjas e casas de campo, a serem
vendidos em até 30 prestagoes.

MAIS AGENCIAS
DO BANDERN

O Banco do Rio Grande do
Norte inaugura em agosto mais
uma agéncia no interior do Estado.
Desta feita, a cidade de Areia Bran-
ca, sede de grandes companhias sa-
lineiras e do porto-ilha que servird
para a exportagio do sal, serd a be-
neficiada. J4 em setembro, serd a vez
do BANDERN chegar a Macaiba,
um dos futuros distritos industriais
do Rio Grande do Norte. A infor-
magio foi prestada por José Vale,
diretor de operagbes do estabeleci-
mento. Disse ele, ainda, que no pri-
meiro semestre do corrente ano o
lucro do BANDERN atingiu a casa
de 1,9 milhdo de cruzeiros, sem que
nenhuma das 13 agéncias tenha
sido deficitdria. Hoje, em volume
de depésitos, o Banco do Rio Gran-
de do Norte se coloca em 3. lugar,
na disputa com os demais bancos
que atuam no Estado.

LUCRO DA
BANORTE

A Banorte — Crédito Imobilis-
rio alcangou no primeiro semestre
deste ano um lucro de Cr$ 5,2 mi-
Ihdes de cruzeiros. A filial de Na-
tal, sozinha, contribuiu com Cr$ 490
mil para esse lucro, gracas ao di-
namismo com que o gerente local,
José Maria Cunha Melo, tem tra-
balhado na captagio de poupanca
popular e no campo do financia-
mento de casas préprias.

O MAIS IMPORTANTE
E RECONSTRUIR

Afirma o secretdrio Geraldo Be-
zerra, da Agricultura, que em ter-
mos econdmicos, na hora presente,
¢ muito mais importante recons-
truir os agudes destruidos do que
partir para a construcio de novos,
uma vez que ¢ muito mais dificil
o agricultor se adaptar a viver sem
dgua em suas terras, quando até
bem pouco ela era servida de agu-
des. De forma que a Secretaria de
Agricultura, mesmo possuindo pro-
jetos aprovados para a construgio
de mais de mil novos agudes, pre-
ferird trabalhar na reconstrugio dos
que foram arrombados.



BANCO DO ESTADO DO RIO
Direcao Geral: Av. Tavares

Balango Geral em 28 de junho de

DISPON [BILIDADES Cré. 3,254.023,88
Produgao [ G‘O' Gomrcio..........u.cr*. 5604870065916
‘ Atividades EQO Eapecificadaa.......cr$o 15.275-971905
A Entidadea_Publicaau..... eececee ...Cl‘$. 3809620856.'m
A Inatituigoea Pinanceiraa....... u..cr$. 250000’00 01‘@.110.750.892,49
OUTROS CREDITOS cr:.179.689.667,51
IMOBILIZ4DO Cr§. 2.662.655,23

RESULTADO PENDENTE
CONTAS DE COMPENSAGAO

Dalton Malo de Arsade
Dir.Presidente

Cr$. 1.063.973,85
cré '

, Cr$.335,691,913,45
Jose Vale de Malo
Dir.de Operagees

DEMONSTRACAO DA

D £ B 1 T

AS

Juroa BObre Depoaito ; m‘dio pra’o. 00es00ccscncde 0&.’0 48.647’69

J‘lroa Bobl'e Outraa EXigibilid&deB. 00000 0eneto0Roe .&‘s. 2960171’20

Juros sobre o Banco CONLLBLosooeosonnsosacccassseslle  125,567,20

Dea”a‘a de %ma*ea.....’."'........I.‘.'.I....&s. 89.202’%

Deapea‘a de Oorreglo %net‘ri‘oo [ YXEEXEEEEEE NN N NN ] ocrso 4110079’61

Despesas d6 Rede8contos. .......cceceassosccscesscslrde  216,180,90 Cré. 1.186.849,56

ADMINTSTRATTVAS

Honorarios da Diretoria e do Conselho Fiscal...... crg. 1344239,96
Pessoal :

vencimentoattooocc ooC.qoo..co.o..to.t...onoious. 107140173’“

Outras Remunerage®s. ............ocooesescacs .Cr§,  713.909,93 Cr$, 2.428,083,77
Enc‘rgoa 3001&18..........-........-.-.....u..--o crs. 589.426’04
ImpoatoaeTma..........u...................... crs. 1690741)60
Material de Expediente Consumido....c.ceeesssccces Cré. 81,158,89
Degpesas Gerais:

Alugueia.o........... --.-ooooonooo.--no.oocoom'so 27.384,04

Propaganda @ Publicidade...............ee0s0sCrde  72,188,50

ou‘braao........-.........u... ------ o.oo..to..cr$. 690.%8,43 &'s. 790.4&,%
Despesas de Instalagao...sccccce vecsscsssee cscoccse cr$. 15.403,90
Em Operagees de Exercicios Anterioresccecceccseeselrde  599,826,96
Em Trangagees e Reajustes de Vls.Patrimoniais.....Cr#, 197,535,78
Outras...cse00e sesacssecss Q0000000000 00e0000000000 m‘so 100404,56 Gr$. 807.767’3)
Amortizagees de Imoveis, Moveis e Utensilios...... Cr$. 44,6024,00

DTITR TD’[ITMQ DO TII(Q() T_TQUTQQ .

MO de Reagrva Ileg‘l...c-.-oo.c.n-o.o.ouoooc.-oocr$. 90.388’99

Percentagem a Diretori@.......ccocoeceseosaacsoasCrfe 56,000,00

Dividendos aos Acionistag....cecececccceccocoocs ..Cr§.  300,000,00

Gratificagao aos Funcionarios,...cccoccveccccsccae Cré.  500,000,00

Fundo de Previsac....... vevees vessos veecscocas eesesCr.  180,777,98

Pundo de Reservas Egpeciai8.cececcscccoccs PR ¢ I8 795.807,78 Cr$.

8.,170.110,34

DIRETORES &
Dalton Melo de Andrade - Diretor Presidente
Jose Vale de Mslo - Diretor de Operagoes

Haroldo de Sa Bezerra = Diretor Administrativo
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Capital Social cr$. 10.,000,000,00
Reservas e Fundos Cr8.  4.T70,321,31 Cr$. 14.770.321,37
RxrcfyeL
Depositost
A Vista e a Praso Cr$e 54.389.429,46
Outras B Cr$. 224.,907.568,22 Cr$, 279.296.997,68
RESULTADO PENDENTE _ Crde 3.353.893,91
CONTAS DE COMPENSAGAO Cr$. 38,270,700,49
cr¥. 335.691.913,45
Haroldo de S a Beserra Josa Reis de Oliveira
Dir .admini strativo Tec.Cont «=RC =1181/RN

CONTA LUCROS E PERDAS

¢c R E o»p 1 T O

REVERSAO do Fundo para Prejuizos Eventuaiseseeese cr$.  115.194,94
RN DR JTROS B m‘"ﬁﬂm. )

Sobre Enprgstimos a Produgao e o ComerciossesCr¥s 3.826.023,43

Sotre Emprestimos a Entidades Publiocas o a

Instituigoss Financeiras Cr$.  925.852,35

Outrasy . Cré. 1.801.487,92 Cr$. 6.553.363,7C

Corregao otarias -

Sohr:g &nper:ti.noa go Comercio e :u Prodngno....mo 249.760,24

Sotre emprestimos a Bntidades Publicas a

Instituigees Financeiras %.892,12 Crf.  286.652,%
REMTD:Q DR PR TRAS SORMR smIm
Do heciacies . 39005
oglimen o °
De Trmsfor::oia de Fundos Cré. 10.92:43
De Outros Servigos Crd.  259.801,56 Cr$.  345.044,74

BRNDIS

Dividendos e Bonificagees recehidos ou credita

dos de outras §mpa‘esu... secssegesscceccnne v-.cr$o 51.180,00

Juros e Corregees sobre Obrigagees Reajusta-

vais do Tesouro Nacional cr§. 250.921,84

outrlﬂ &.$0 275.&)0'67 cr$ . 5T .mz, 51
InMns RIVERSOS

Rocuporlgag de cre'dito Compenul ) esscoee 0&30 112.42.1 .65

Em Transagees e Reajustes de Vla.Patrimoniais.Cr$. 40,04

Diversos 180,090,40 Cr§. 292,552,09

Natal (RN), 28 de Junho de 1974
Jage-Reig de Oliveira
Tec.Conte = (RC = 1181/RN



PREVIDENCIA SOCIAL

Quuanto vale o FUNRURAL

economiado RN ?

paraa

Em 1973 entraram no Rio
Grande do Norte, beneficiando uma
classe até pouco tempo relegada a
injusto abandono, mais de Cr$
71,6 milhdes. Esse dinheiro foi dis-
tribuido entre os segurados do FUN-
RURAL — Fundo de Assisténcia
ao Trabalhador Rural, que gere o
PRORURAL — Programa de Assis-
téncia ao Trabalhador Rural, nasci-
do da Lei Complementar n° 11,
assinada pelo entdo Presidente Gar-
rastazu Médici, a 25 de maio de
1971.

A importancia e o alcance social
do FUNRURAL, aquilatados através
dos montantes pagos aos seus segu-
rados, pode ser sentido no numero
de trabalhadores rurais e pescadores
desvinculados de empresas emprega-
ticias (e seus dependentes): sé no
Rio Grande do Norte, atualmente,
h4 3.500 inscritos, recebendo bene-
ficios. F. o proprio mecanismo dessa
inscri¢io, com a subsequente apti-
ddo da pessoa para receber os bene-
ticios, esclarece o sentido altamente
paternalista da Lei Complementar
n.° 11: na realidade, para se apo-
sentar pelo FUNRURAL o interes-
sado tem apenas que se dirigir a um
dos 15 escritérios de representagdo
do orgio, em 15 municipios-sedes de
dreas diversas do FEstado; e provar
que: 1) ¢é trabalhador rural pelo me-
nos hd 12 meses nos trés ultimos
anos; 2) tem mais de 69 anos de
idade; 3) continua residindo no
meio rural.

Trabalhador rural, segundo a po-
litica do FUNRURAL, é a pessoa
fisica que presta servigos de nature-
za agraria a empregador, mediante
remuneragdo de qualquer espécie; é
o produtor, proprietdrio ou ndo, que,
sem emprego, trabalhe na atividade
rural, individualmente, ou em regi-
me de economia familiar, assim en-
tendido o trabalho dos membros da
familia, indispensavel a prépria sub-
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sisténcia e exercicio, em condigio de
mutua dependéncia e colaboragdo.

OS BENEFICIOS

Em recente discurso, quando da
abertura de um curso de reciclagem
em Odontologia Preventiva para pro-
fissionais agregados ao quadro do
FUNRURAL-RN, o delegado local,
Afranio Fernandes de Oliveira, es-
clarece: até marco de 1974 tinham
sido concedidas no Rio Grande do
Norte 35.000 aposentadorias, mais
1.500 pensdes e quase 2.200 auxi-
lios-funeral pagos, com o que se dis-
pendeu em 1973 mais de Cr$ 71,6
milhdes.

Afranio diz o que é FUNRURAL

— “Por outro lado” — dizia ele
— “com o propdsito de oferecer uma
assisténcia de satide condigna e ge-
neralizada, mantemos atualmente
145 convénios, distribuidos nas ca-
tegorias hospitalar, ambulatorial e
odontolégica, registrando-se no ulti-
mo caso, 57 convénios. A manuten-
¢do dessa rede de saude representa,
a partir de abril, uma despesa men-
sal de Cr$ 1 milhdo, tendo em vista
o reajuste havido nos acordos”.

DINHEIRO NOVO

Os mais de Cr$ 6,7 milhdes que
o FUNRURAL coloca no Rio Gran-
de do Norte, mensalmente, sio um
dinheiro novo que, embora dividido
por 35.000 pessoas, ndo deixa de re-
presentar a formagio de uma nova
faixa de consumidores, que deve es-
tar alentando o comércio de suas lo-
calidades, tanto na aquisi¢io de bens
de consumo como de produgio.

A folha de pagamento do fun-
cionalismo do Estado é de cerca de
Cr$ 10 milhdes mensais, para cerca
de 22.000 pessoas. Considerando-se
que os aposent' o< rurais represen-
tam uma clas, que até bem pouco
ndo contava com proventos de qual-
quer espécie — e em matéria de di-
nheiro s6 tinha o que a atividade es-
porddica poderia proporcionar — é
sintomdtico que, proporcionalmente,
o0 que os aposentados percebem rende
mais ou é melhor aplicado do que os
simples vencimentos do funcionério
ptblico, hd& muito comprometidos
com or¢amentos domésticos.

Quanto as facilidades dadas para
que a aposentadoria seja concedida,
o FUNRURAL esclarece, justifi-
cando:

— “Para evitar a demora na con-
cessdo dos beneficios, a Dire¢io hou-
ve por bem nio se deter em orga-
nizagdo de rotinas trabalhadas, nem
estabelecer severo rigor preventivo
na exigéncia de papéis de habilita-
¢3o. As primeiras demandariam lon-
go tempo, ndo obstante sem garan-
tia da impecabilidade; o segundo le-
varia os velhos trabalhadores ao su-
plicio dos documentos probatérios,
muitas vézes dificeis, e até impossi-
veis, tratando-se de gente modesta,
de poucos conhecimentos, desabitua-
da as formalidades da vida civil”.

Um langamento pragmatico ba-
seado no bom senso e um processo
quase sumdrio de habilitagio foram
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o caminho ditado pelo principio de
solidariedade humana, para a im-
plantagdo do programa, sem estar
ausente a consciéncia do risco, em-
bora calculado, diante do complexo
trabalho que demandaria. Efetiva-
mente, registraram-se ocorréncias de
intimeras habilitacdes indevidas, por
inadverténcia ou m4 fé dos postu-
lantes, ora com o propésito de frau-
de, praticados pelos préprios reque-
rentes ou levados estes por interme-
di4rios inescrupulosos, 4vidos de
vantagem fécil, mesmo que ilicita.

Foi para evitar ocorréncias desta
natureza que o FUNRURAL resol-
vel nomear firmas idéneas como suas
representantes, credenciadas, através
de contrato de trabalho, a identifi-
car, habilitar e inscrever os futuros
aposentados, fazendo-lhes também
os pagamentos, através de bancos.
No Rio Grande do Norte, por exem-
plo, hd 15 representantes, nas sedes
municipais de Natal, Nova Cruz,
Santo Anténio, Santa Cruz, Ceara-
Mirim, Joao Cimara, Lages, Macau,
Acu, Mossor6, Patu, Pau dos Fer-
ros, Caicé, Jardim do Serid6 e Cur-
rais Novos. O municipio sede de
uma representagdo tem que ter hos-
pital, agéncia bancdria e mais de
10.000 habitantes. Com as préxi-
mas inauguragdes de uma agéncia do
Banco do Rio Grande do Norte em
Macaiba e do Bance do Brasil em
Umarizal, mais duas representagdes
serio criadas, para aquelas cidades,
diz Francisco Dagmar Fernandes,
Secretério e Diretor Substituto do
FUNRURAL-RN. E esclarece ou-
tros pontos da atuagdo do orgdo, em
nosso Estado.

INTERIORIZAGAO
PROFISSIONAL

Diz ele que além da Pensio, da
Aposentadoria por Velhice e do Au-
xilio Funeral, o FUNRURAL ainda

d4 Assisténcia de Sadde e Assistén-
cia Social — esta altima ainda ndo
implantada entre nés.

No caso da Satide, j4 a partir de
julho dltimo o orgdo estéd dispenden-
do, no Estado, Cr$ 1 milhio men-
sais, principalmente através dos
convénios odontolégicos. Através de-
les, o FUNRURAL fornece ao orgéo
convenente (geralmente sindicatos
de classe) um gabinete dentdrio
completo e subsidios da ordem de
4, 6 ou 8 mil cruzeiros — depen-
dendo da populagio rural do muni-
cipio: até 6.000 habitantes, Cr$ ..
4.000,00; até 10.000, Cr$ 6 mil;
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acima de 10.000 habitantes, Cr$ 8
mil. O dentista contratado (percebe
50% da quantia estipulada para o
contrato) se obriga a trabalhar 20,
30 ou 40 horas semanais e a entida-
de convenente ainda tem obrigagdo
de contratar uma pessoa, para aten-
dente.

Para Dagmar Fernandes o fato
do profissional dentista encontrar
uma maneira pritica e segura de se
fixar também no interior, é outro
ponto a contar em favor da atuagio
do FUNRURAL. E esse profissional
geralmente extrapola a sua especiali-
dade: passa a ser professor e até di-
retor de gindsios e escolas outras, nos
municipios onde servem.

A democratizacio dos servigos
de Satde para uma faixa da popu-

lagio antes ndo beneficiada ¢
igualmente fator que recomenda
essa agio, hoje representada por

mais de 1 milhdo de aposentadorias
concedidas em todo o territério na-
cional, através das quais muito
mais gente usufrui os beneficios da
assisténcia, pois ela é extensiva aos
dependentes. Que, na parte Ambu-
latorial, contam com consultas gra-
tis e pequenos curativos, ou com a
permanente presenca das Unidades
Moveis de Assisténcia, espécies de
hospitais ambulantes que prestam
assidténcia médica e odontologica
em locais distantes. Atualmente, ha
trés dessas unidades no Estado: em
Ceara-Mirim, Joio Caimara e Mos-
sor6, as duas primeiras funcionan-
do através de convénio com a Uni-
versidade Federal do Rio Grande
do Norte e a outra com a Prefei-
tura da capital do Oeste.

As fontes de arrecadagio do
FUNRURAL independem de obri-
gacdes dos assistidos, como ocorre
com o INPS e com outros sistemas
de previdéncia social, vigentes no
Pafs. A rigor, o FUNRURAL vive
de 29, cobrados aos produtos de
natureza animal e vegetal, comer-
cializados no Pais e 2,4%, das folhas
de pagamento de todas as empresas
constituidas em atividade. Esta
ultima importancia é cobrada pelo
INPS, nas suas guias de recolhi-
mento mensais.

O beneficiado nada paga, apenas
recebe. No Rio Grande do Norte
a média das pensbes ou aposenta-
dorias é paga na base de 509, do
maior saldrio minimo vigente no
Pais — o que representa cerca de
Cry 189,00. O Salario Funeral é
fixado na base do maior salario mi-
nimo vigente.

Tanto a dirtoria local quanto
as de outros Estados funcionam em
regime de estrita contencio de des-
pesas e no caso do RN, para 35.000
beneficiados e para manipular mais
de Cr$ 6,7 milhGes mensais, ha
apenas 30 funcionarios, incluindo o
Diretor Regional Antbnio Fernan-
des de Oliveira e o secretdrio Fran-
cisco Dagmar Fernandes. Os custos
com pessoal ndo atingem 5%, da re-
ceita do ano anterior, mesmo que
haja franquia para se utilizar até
10%,.

O quadro de beneficios conce-
didos pelo FUNRURAL-RN até
margo de 1974 em todo o Estado
(considerando-se os municipios se-
des, que somam os outros que lhes
estdo afetos) era o seguinte:

0 NOMERO DOS BENEFICIOS DO FUNRURAL NO RN

Municipio Pensio

Agu 93
Caicé 84
Ceara-Mirim 120
C. Novos 78
J. Cémara 51
J. Seridé 45
Lages 105
Macau 54
Mossord 138
NATAL 186
Nova Cruz 83
Patu ............. 99
P. dos Ferros 254
Santa Cruz 91
S. Antonio 65
TOTAIS 1.546

Aposentadoria Aposentaderia

por Velhice por Invalidez

2.818 58
2.030 63
1.827 54
2.300 69
1.116 09
1.202 33
2.521 38
1.362 23
2.571 30
3.384 84
2.316 43
1.701 60
3.976 147
2.715 16
1.815 61
33.754 788
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Algodoeira Nerido Comércio e

Inditstria §

RELATORIO DA DIRETORIA
Senhores Acionistas:
De conformidade com as disposicoes

legais e estatmtarias, temos a satisfacio de
submeter ao vosso exame e deliberacio o
Ba.lango Geral e uemonstragao da conta Lu-

A--IMOBILIZADO
I—Imobilizacées Técnicas:

IMOVEIS - .. .. .
MAQUINAS E FERRAMENTAS ..
INSTALAGOES INDUSTRIAIS
MOVEIS E UTENS{LIOS

VEICULOS ‘

CORECAO MONETARIA DO
IMOBILIZADO .. ... .-

ATIVO

II—Imobilizacées Financeiras:

ADICIONAL DO IMFOSTO DE RENDA
— LEI 1474

ADICIONAL DO IMPOSTO DE RENDA
— LEI 62/66 .. ... ... ... «.. -c. =
EMPRESTIMOS COMPULSORIOS e en
DEPOSITOS JUDICIAIS ... ... ... ..-
DEPOSITO EM CARANTIA . ... ....
OBRIGACOES DO TESOURO NACIONAL
TITULOS DE CREDITO . fee e aee
BNB—C/BLOQUEADA — ——LEI 4239/63
EMBRAER—EMPRESA BRASILEIRA
DE AERONAUTICA

B—REALIZAVEL A CURTO PRAZO

CLIENTES DUPLICATAS A RECE-

BER

CAICO — RIO GRANDE DO NORTE

cros e Perdas, ja com o parecer do Conselho
Fiscal, relativo ao exercicio findo em 30 de
margo de 1974, permanecendo a Diretoria a
Disposicdo dos senhores acionistas para
quaisquer esclarecimentos julgados necessa-
rios.

Ca1co (RN), 30 de margo de 1974

BALANCO GERAL DO ATIVO E PASSIVO PROCEDIDO EM 30 DE MARCO DE 1974

68.609,27
18.443,82
287.060,95
84.334.48
159.267,80

879.100,99

4.80

1.884,42
5.347,64
1.083,49
55,00
2.872,02
182.263.00
102.349,30

1.537,711

UNE(OM

POLION TORRES DE ARAUJO
Diretor-Presidente

IOSE TORRES DE ARAUJO
Direto-Gerente

MANOEL TORRES DE ARAUJO
Dlretor-Comermal

PASSIVO
E—INEXIGIVEL ... ... e e 3.680.000,00
RESERVA LEGAL .. 277.216,52
FUNDO P/AUMENTO DE CAPITAL —
LEI 4239/63 v oo vuw vt mee woe nevas 132.904,40
RESERVA P/MANUTEN A0 DO CA-
PITAL DE GIRO . 366.879,39
LUCROS SUSPENSOS 7.873,60
LUCROS A DISPOSICAQO DA ASSEM
BLEIA ... e wen ee an ons 1.340.014,33
1.496.817,31
FUNDO P/DiVIDAS ATIVAS .. ... .. 328.603,71
FUNDO P/DEPRECIZCOES, Valor
Histérico 235.895,39
FUNDO P/DEPRECIACOES — Corre-
cdo Monetaria 83.525,51
FUNDO P/INDENI?AGO TRABALIS
TAS . ..... tar e see Hem e eee 1.831.38
F—EXIGIVEL A CURTO PRAZO
DIVIDENDOS A DISTRIBUIR ... ....
297.397,38  1.794.214.69 PERCENTUAL DA DIRETORIA ... ...

10.113.238,70

PROVISAO P/IMPOSTO DE RENDA ..
PROVISAO P/GRATIFICACOES .. ...
FORNECEDORES DE ALGODAO .. ...
CONTAS CORRENTES ...
FORNECEDORES —

DUPLICATAS A

5.804.888,24

649.5655,99

220.800,00
198.979,37
230.000,00

72.000.00
485.604,56
135.672,50

6.454.744 23



CONTAS CORENTEE
EXISTENCIAS

C—DISPONIVEL

CAIXA
BANCOS

D—COMPENSACAO

SEGUROS CONTRATADOS
PENHOR MERCANTIL
PENHOR INDUSTRIAL
ACOES CAUCIONADAS
VALORES EM CUSTODIA

DEBITO

DESPESAS MERCANTIS ... ... es ces was Bee sas
DESPESAS TRIBUTARIAS ... « . eoe sse coo ams
DESPESAS FINANCEIRAS ...

DESPESAS ADMINISTRATIVAS -
DESPESAS EVENTUAIS _. ... ... 2ce nee oee
VEICULOS C/MOVIMENTO .., ... .. “ voe ame ame
FUNDO P/DIVIDAS ATIVAS
FUNDO P/DEPRECIACOES

DISTRIBUIGGES DO SALDO:

LUCF 08 SUSPENSOS — EXERCICIO ANTERIOR
FUNDC P/AUMENTO DE CAPITAL — LEI 4.239/63
REZERVA P/MANUTENGAO DO CAPITAL DE GIRO
RESERVA LEGAL

DIVIDENDOS

PERCENTUAL DA DIRETORIA ., .

PROVISAO P/IMPOSTO DE RENDA ... ... .
PROVISAO P/GRATIFICAGOES ... ... ... .
LUCROS A DISPOSICAO DA ASSEMBLEIA ..

TOTAL Cr$

Parecer do Conselho Fiscal

Os abaixo assinados, membros efetivos
do Conselho Fiscal da Algodoeira Seridé Co-
meércio e Industria S/A — ALSECOSA, ap6s
o exame procedido no Balanco Geral, Contas
de Lucros e Perdas e todos os documentos
apresentados, relativos ao.exercicio social en-

334.691,21 o
3.454.625,26 14.745.773,68

TITULOS A PAGAR
EMPRESTIMOS BANCARIOS
LETRAS DESCONTADAS
OBRIGACOES DIVERSAS
TITULOS DESCONTADOS

130,702,506
2.625.154,02
58.218,67
179.316,70

30.779,47
933.477.95  964.257,42
G—COMPENSAGAO
CONTRATOS DE SEGURO 5.183.399,00
5.183.399,00 MERCADORIAS APENHADAS 624.294,06
624.294 06 GARANTIAS INDUGSTRIAIS 1.023.470,00
1.023.470,00 CUCAO DA DIRETORIA 500,00
200,00 VALORES DEPOSITADOS

6.000,00 6.837.463,05

TOTAL..Cr$ 24.341.708,85

DEMONSTRATIVO DA CONTA “LUCROS E PERDAS”

TOTAL..Cr$S 24.341.708,85

CREDITO

925.402,77 SALDO DO EXERCICIO ANTERIOR . .. — 7.873,60
274.558,16 RESULTADO DO EXERCICIO INDUSTRIAL .. ... 6.413.048,82
161454829 RECEITAS DIVERSAS ece 1 wees wee ma wes me 158.365,40 6.571414.22
T773.765,48
6.700.00 REVERSAO DO FUNDO P/DiVIDAS ATIVAS R, 130.847,54
61.307,09 TOT,
328.603,71 AL Cr$ 6.710.135,36
4728332  4.032.168,82
— 7.873,60
132.904,40 CAICO (RN), 30 DE MARCO DE 1974
366.879,39
108.515,45 POLION TORRES DE ARAUJO
220.800,00 Diretor-Presidente
198.979,37
230.000,00 JOSE TORRES DE ARAUJO MANOEL TORRES DE ARAUJO
72.000,00 Diretor-Gerente Diretor-Comercial
1.340.014,33  2.670.092,94
OSCARINA DE OLIVEIRA TORRES
6.710.135,36 Reg. CRC (RN) — No 188

cergado em 30 de margo de 1974, deelaram ter
encontrado tudo em perfeita ordem e exati-
dipo, motivo porque sao de parecer que oS
mesmos devem ser aprovados pela Assem-
bléta Geral Ordinaria.

Caicé (RN), 30 de Margco de 1974

MANOEL VICENTE DE ARAUJO
ANTONIO GARRIDO SOBRINHO

ENESIO BEZERRA DA COSTA

6.668.554,20 11.049.501,56

6.000,00 6.837.463,06



O FUNRURAL-RN, por outro
lado, acaba de dar um exemplo as
outras diretorias regionais: o curso
de reciclagem para profissionais
odontdlogos é uma experiéncia que
estd para ser seguida por outros
Estados. Através deles, os dentistas
obtiveram nogdes e informagdes re-
lacionadas com modernas técnicas
que estio cada dia sendo ajuntadas
as experiéncias anteriores, e que se-
riao postas em pratica nos atendi-

mento aos trabalhadores rurais. £
ainda do diretor regional Afranio
Fernandes de Oliveira o seguinte
depoimento:

— “Saliente-se ainda que em
determinadas 4reas onde as entida-
des de satde sio comprovadamente
inadequadas ou inexistentes, o pré-
prio FUNRURAL est4 arcando com
a responsabilidade de construir
Unidades Hospitalares. Como re-
sultado da efetiva¢io dessa politica,

inauguramos quatro dessas Uni-
dades em Goianinha, Canguareta-
ma, Sio Paulo do Potengi e Pen-
déncias, todas equipadas com recur-
sos nossos. Até o final do ano cons-
truiremos mais duas. Um programa
que tem apenas dois anos, temos o
pressentimento de que, além de es-
tar correspondendo a todas as ex-
pectativas, jd conta inegavelmente
com uma folha de servigos condigna
e coerente com a sua finalidade”.

Copiadora
NASHUA

E UMA COPIADORA COMPACTA,
TIPICAMENTE DE MESA,
ECONOMICA, FACIL DE OPERAR,
RAPIDA E AUTOMATICA.
COPIADORA QUE COPIA TUDO.

Peca uma demonstracao pelo telefone 2-4685
ou & VIARIES LTPA. — Rua Joao Pessoa, 219

VIARIES LTDA

Freviséo dotem
todo o Nortee

Desenvolvimento é isto: voceé faz clique
e transforma um calor de doer num
friozinho bem gostoso.

Desenvolvimento é conforto. No seu
lar. No local onde vocé trabalha.

As pessoas sempre rendem mais
quando a temperatura do ambiente é ideal.

A mente ficamais répida. Os reflexos
melhoram. A produtividade aumenta.

Naverdade, ndo é vantagem uma

Condicionador de ar
Springer Adm

produzido com o apolo da SUDENE, do BNB s CONDEPE.

74. frio em
do Pais.

industrla de condicionadores de ar fazer
sucesso numa regi@o quente.

A vantagem estd na conquista da
preferenciado publico dentre muitas marcas.

Springer Admiral é o condicionador de
ar preferido em todo o Brasil.

Uma das provas de inteligéncia das
pessoas, alids, é escolher o melhor.

A Springer Admiral sempre acreditou
na inteligéncia de todos os brasileiros, de
norte asul.

REVENDEDOR AUTORIZADO

RECOMAPE

MATRIZ — Rua Dr. Barala, 242
FILIAL - Praca Augwstc Scvere, 31 Fomes - 21087 ¢




Existem maneiras
mais praticas de descobrir se
uma peca é fajuta ou original.

Tem peca fajuta tdo  banco e faz v. quebrar v. se arrisca a levar

parecida com peca a amizade com quem peca falsa.

original, que a diferenca colocou ou vendeu. E s6 vai descobrir

€ uma fragcdo de Melhor é evitar esse  que ela é falsa, quando

milimetro. aborrecimento, usando estiver na posicao do
Al, ela ¢ instalada 0 N0sso balcdo ou a cavalheiro da foto.

e trabalha até deixar nossa oficina. Onde v. Pouco prético, ndo é?

calr a mascara. sbépode encontrar Pecas ~

_,Quando v. olha, ela  Originais Volkswagen.

Ja quebrou as pecas Medidas, testadas

que trabalham com ela, e aprovadas pela

quebrou sua conta no  Volkswagen. Foradisso,

MARPAS S. A.

Av, Tavares de Lira, 159 %&ES




A realidade do
Rio Grande do Norte
nas paginas de
RN ECONOMICO!

LEIA — ASSINE — COLECIONE



