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Qualquer um promete garantia,
mas na hora H v.descobre

que ele ndo tem obrigacao de dar
L

Quando for necessario
levar seu VW a uma oficina,
procure um lugar onde seus
direitos sio respeitados.

Leve-o 2 oficina do seu
Revendedor Autorizado
VW, que garante por
6 meses ou 10.000
quilémetros os servigos
executados e as pegas
colocadas no seu carro.

Leve-0 a uma oficina que
trabalhe apenas com
ferramentas especiais para
Volkswagen.

i‘uc mantenha mecanicos
atualizados.

Que lhe assegure o direito
de ter orgamentos prévios e
cumpra o prazo de entrega
do veiculo.

N6s somos Revendedor
Autorizado VW e queremos
lhe prestar servigos mais
ripidos e de melhor
qualidade.

Revendedor Autorizado
Volkswagen é seguranca.

MARPAS S. A,
Av, Tavares de Lira, 159

Revendedor
Autorizado
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Homens & Empresas

Ney Lopes

NEY LOPES E A
ENERGIA RURAL

Ney Lopes de Souza, diretor-co-
mercial da COSERN, tem dedicado
a maior parte do seu tempo a im-
plantagdo do arrojado programa de
eletrificagdo rural do vale do Pira-
nhas, obra que ele considera funda-
mental para a aceleragio do desen-
volvimento agrario de uma vasta
area do Rio Grande do Norte. Ele
vem mantendo permanentes conta-
tos com o Banco do Brasil (PRO-
TERRA) e com outros érgios fede-
rais ligados 3 agricultura, buscando
financiamentos que permitam a ex-
tensio do programa a todos os mu-
nicipios do vale. Com recursos pro-
prios de Cr$ 250 mil, a COSERN
j4 implantau os primeiros 12 quild-
metros de energia, beneficiando 32
propriedades.

SIMWAL AUMENTA
PRODUCAO DE
MARMORE

Simual S/A Indistria de Madr-
mores e Granitos, com sede em Agu,
acaba de adquirir modernissimas
maquinas diamantadas para serra-
gem e beneficiamento do marmore.
Ora produzindo 10 mil metros qua-
drados desse minério por més, com
essas maquinas a firma elevara a
produgio para 30 mil m2, o que
ocorrera até maio do proximo ano.
A diretoria de Simwal S/A é forma-
da por Péricles Ribeiro Ponte (dire-
tor-presidente), Francisco Ribeiro
Ponte (diretor-vice-presidente) e
Adriano Cesar de Oliveira Holanda
(diretor-gerente).

Souza e a eletrificagao rural

40 MIL TELEFONES
DENTRO DE 3 ANOS

Dentro de mais trés anos o Rio
Grande do Norte. terd, em vez dos
atuais 7 mil telefones (na capital e
no interior), 34 mil aparelhos em
funcionamento, interligando as prin-
cipais cidades. Desse total, no mi-
nimo 20 mil estario em Natal. Pa-
ra isto, a TELERN (agora subsidia-
ria da TELEBRAS) investirai num
triénio nada menos de Cr$ 300 mi-
lhées. Somente em 1974, a empresa
investirda 96 milhdes de cruzeiros (o
que corresponde a toda a arrecada-
¢do de ICM do Estado) na amplia-
¢do do sistema telefonico do RN.

INDUSTRIA DE SACOS
DE PAPEL PARA NATAL

Wilamy Hid e Jilio Cesar de Andra-
de Jinior se associaram e estio im-
plantando uma industria que fabri-
cara sacos de papel nas mais diver-
sas variedades. Trata-se da Embala-

gens Potiguar Indiistria e Comércio
Ltda., com méaquinas ja encomenda-
das de Sao Paulo. A industria conta
apenas com recursos proprios e os
seus diretores fizeram uma tnica
solicitagdo ao Governo do Estado:
a doagdo de um terreno na irea su-
burbana da cidade. Na sua etapa
inicial Embalagens Potiguar dari 30
empregos diretos.

CONTE NA BRASIL
EXPORT 1973

Telmo Barreto, diretor-superin-
tendente de T. Barreto Comércio e
Indiistria S/A, levou um stand da
sua fabrica para a grande feira in-
ternacional Brasil Export 1973,
realizada em Bruxelas, em meados
de novembro. Virios contratos para
exportagio foram acertados e tudo
indica que ja em 1974 as Confec-
coes Conté estardo sendo langadas
no mercado de alguns paises euro-
peus. Telmo aproveitou a viagem
para visitar a Alemanha e adquirir
novas maquinas para a sua fabrica
que passara por uma ampliagdo mui-
to em bhreve, podendo atingir uma
producio de 20 mil pegas/dia, qua-
tro vezes superior a atual.

I . A
Telmo Barreto na kuropa

No aniversario da TELEBRAS, a TELERN revelou seus planos
RN-ECON MICO/Novembro/73 — Pagina



PETROBRAS TERA
POSTO MODELO NA
AVENIDA DEODORO

A Petrobrds Distribuidora, sub-
sidiaria da Petroleo Brasileiro S/A,
construird em Natal um posto mo-
delo, em terreno situado na avenida
Deodoro, esquina com a rua Potengi,
local da antiga sede da ASSEN. O
terreno iria servir para a construgao
de um conjunto de apartamentos de
luxo, mas o seu proprietario preferiu
a excelente proposta de compra da
Petrobrads.

JOAO VERISSIMO
CONSTROI MOTEL

Jodo Verissimo, diretor da firma
J. Verissimo Comércio e Industria,
atuante no comércio de aglicar em
todo o Nordeste, parte agora para
um novo negocio: turismo. Com re-
cursos proprios ele vai construir um
motel em terreno de 36 mil metros
quadrados no trevo de Parnamirim,
1ado dircito de quem vem de Recife
para Natal. A obra ja iniciada, deve-
ra estar concluida em meados de
1974. Sera um motel classe A, pro-
jetado pelo arquiteto Jodo Mauricio
de Miranda.

APARECIDA TURISMO
TEM LOJA NA CIDADE

A Empresa Nossa Senhora Apa-
recida, que faz a linha de 6nibus
Natal-Rio-Sao Paulo, reconhecida
pela EMBRATUR como empresa de
turismo, abriu a sua primeira agén-
cia de viagens, que ocupa uma das
lojas do edificio Barao do Rio Bran-
co. Essa empresa estd em fase de
ampliagao e este ano ji adquiriu
quase uma dezena de onibus novos,
num investimento de Cr$ 2 milhGes.

RESTO DA MARQUISE
CUSTARA 3,5 MILHOES

O engenheiro Mdrio Sérgio Vi-
veiros, diretor da ENARQ — uma
das construtoras responsiveis pelas
obras de constru¢io das marquises
do Estddio de Lagoa Nova — afirma
que o governo deverd desembolsar
ainda mais de Cr$ 3,5 milhdes para
cobrir 0 anel de arquibancadas.
Acha Mdrio Sérgio que se as obras

Joao Verissimo

constroi motel
nio sofrerem paralizagdo, dentro de
dez ou doze meses estario termi-
nadas.

GINASIO PARA
10 MIL PESSOAS

Esta a cargo dos arquitetos Ubi-
rajara Galvdo e Moacir Gomes da
Costa o projeto do gindsio que sera
construido em terreno préximo ao
Estddio Castelo Branco. Este gina-
sio, que suportara 10 mil pessoas
sentadas, servira para a pratica dos
esportes de saldo. Serd mais de trés
vezes maior do que o Paldcio dos Es-
portes.

ARIMAR DA FERIAS
COLETIVAS AO PESSOAL

Sem armas para enfrentar o se-
rissimo problema da falta de emba-
lagens plasticas para os produtos dc
sua indistria, Arimar Franga prefe-
riu dar férias coletivas aos emprega-
dos de Inharé Produtos Alimenticios
S$/A, que fabrica molho, vinagre e
outros condimentos. Acha Arimar
que a saida mais viavel sera voltar
as antiquadas embalagens de vidro,
pois dificilmente sera normalizado a
curto ou médio prazo o fornecimen-
to de matéria prima para a fabrica-
¢ao das garrafas plasticas.

FALTA GELO PORQUE
A INDUSTRIA CRESCE

A atual falta de gelo sentida em
Natal é decorréncia do aumento da
produgiao de pescado. As empresas
de pesca que atuam nessa regiio co-
megaram a sentir que a lagosta esta-
va dando prejuizo, por conta do alto
custo da captura e da sua escassez
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Carlos Alberto veto
inaugurar Pensatur

em nossas costas, e entao resolveram
diversificar suas atividades. Assim,
muitas delas passaram a produzir
filé de peixe, para exportagao. Ou-
tras foram mais longe: estio expor-
tando abas de cagdo, caranguejos,
ostras. etc. Com isso, todas aumen-
taram suas areas de frigorificagio e
os seus barcos passaram a consumir
mais oelo.

PENSATUR JA
ATUA EM NATAL

Carlos Alberto Resende, diretor
da PENSATUR, (Penedo S/A Tu-
rismo Transporte Ind. e Comércio)
empresa de turismo com atuagio em
15 Estados do Brasil, veio a Na-
tal inaugurar mais uma agéncia da

sua companhia. Ronaldo Cardoso,
que esta gerenciando a PENSA-
TUR, informa que a agéncia estd
promovendo uma excursio por se-
mana, entre Norte e Sul do pais, em
luxuosas rodonaves da Itapemirim.
Essas excursdes podem ser financia-
das em até 24 meses. Ao coquitel de
inauguragao da PENSATUR, na ga-
leria do edificio Barao do Rio Bran-
co, compareceram importantes auto-
ridades e empresarios.

ITAPEMIRIM CARGAS
FUNCIONA EM
DEZEMBRO

Até o fim do ano funcionard em
Natal a mais bem organizada em-
presa de transportes de cargas do
pais, a Itapemirim Cargas. O seu di-
retor, José Pereira Antunes, esteve
varios dias na cidade acertando de-
talhes para o funcionamento da fir-
ma. A ltapemirim Cargas faz parte
do rolding de empresas do grupo Ita-
pemirim, que mantém 1.500 onibus
em linhas regulares por 17 Estados.

)



PENSATUR
GHEGA A NATAL UMA GRANDE AGENGIA DE TURISMO

Desde o dia 9 de novembro Natal passou a contar com
uma agéncia de turismo de projegao nacional. Naquela data
fol inaugurada a PENSATUR, com a presenga de altas
autoridades do Estado, dentre as quais o Prefeito Jorge
Ivan Cascudo Rodrigues, o Presidente da EMPROTURN Eudes
Galvao (representando o Governador Cortez Pereira), e um
outro diretor dessa empresa, sr. Humberto Pignataro.

0 diretor da PENSATUR, sr. Carlos Alberto Resende de
Oliveira tambem compareceu a inauguragao, juntamente com
o sr. José Pereira Antunes, diretor da Itapemirim Cargas,
e o sr. Gentil Mazocco, gerente da Itapemirim em Recife.

Falando a reportagem do RN-ECONDMICO, o gerente da
PENSATUR em Natal, sr. Ronaldo Araujo Correia, explicou
que a presenga desta agencia de turismo nesta cidade
assegurara apoio ao programa de excursoes perxodxcas do
Sul para o Nordeste, pelo qual a PENSATUR trara turistas
do eixo Rio-Sao Paulo para conhecer 15 cidades litoraneas
desta regiao. O programa ja langado com o titulo "CONHEGA
0 NORDESTE EM 12 DIAS", nasceu de um convenio firmado
entre a PENSATUR, a Itapemirim e a Cruzeiro do Sul, pelo
qual a Itapemirim transportara os turistas em rodonaves
saindo do Rio de Janeiro ate Fortaleza, enquanto a
Cruzeiro do Sul os transportara de volta, em boexng
especial, Cabera a PENSATUR a recepgao as excursoes nas
diversas cidades incluidas no roteiro e a hospedagem em
hotéis de luxo.

Afirma ainda Ronaldo Araujo Correia que essas
excursoes seguem modelos internacionais e dao ao turista
a oportunidade de conhecer de fato toda a regiao
nordestina, com absoluta seguranga e conforto, pagando
tudo em 24 meses, em prestagoes inferiores a Cr$ 190.

Aspectos do coquitel que marcou a
inauguragao da PENSATUR, em Ratal. Na
foto abaizo, o Prefeito Jorge Ivan e

a 8rta. Maria Salomé Alves de Sousa
cortan a fita inaugural. Ao lado, o sr.
Carlos Alberto Resende, diretor da
PENSATUR, conversa com o industrial
Alvaro Alberto Souto Barreto.

Em Natal, a PENSATUR tambem atendera na venda de
passagens aereas, maritimas e rodoviarias para qualquer
ponto do pais. Entre as empresas de onibus que a
PENSATUR representa, estao a Itapemirim (viagens para
Rio e Sao Paulo), a Viagao Nordeste (Fortaleza, Mossoro
e Joao Pessoa) e a Empresa Napoles (Recife). Passagens
da Varig e da Vasp tambem podem ser reservadas atraves
da PENSATUR, em seu escritorio do Edificio Barao do Rio
Branco.

Ja no proximo ano, a PENSATUR iniciara um plano de
excursoes partindo de Natal para a Cachoeira de Paulo
Afonso, Foz do Iguassu, Salvador, Ouro Preto e para as
fontes termais de Minas Gerais.

Empresa de renome nacional, a PENSATUR esta inclulda
entre as maiores agencias de turismo do pals e tem filiais
no Rio, Sao Paulo, Brasilia, Belo Horizonte, Vitoria
(matriz), Recife, Joao Pessoa, Fortaleza e Salvador.
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Quatro anos depois

O RN-ECONOMICO chega, com esta ediqéo, ao seu quarto
ano de circulagao mensal. Pode-se dizer que este foi o
periodo de sua consolidagao. Ao longo desses quatro anos,
sucedeu toda uma luta pela sobrevivéncia, vencida com o
apoio constante do empresariado, para quem a revista se
destina, primordialmente.

Agora, o RN-ECONOMICO se firmou como revista
especializada; conguistou milhares de assinantes nos
cento e cinquenta municipios do Rio Grande do Norte e
em varios Estados brasileiros. O prestigio que tem
recebido da industria e do comércio, convertido em
anlincios, garante a sua expansao e O seu aperfeigoamento
grafico e editorial.

Por isso, temos o prazer de declarar que hoje comega
uma nova fase do RN-ECONOMICO. Nao vamos mudar o seu
conteido nem a sua orientagao, pois nao se mexe no que
esta dando certo; vamos garantir melhor apresentagéo,
maior volume de paginas e matérias. Para tanto, ja nos
estruturamos. Fizemos a aquisigao do nosso proprio
equipamento de impressao OFF SET, o que nos assegura
vantagens que nao tinhamos antes, quando dependiamos
dos servigos de terceiros.

Por confiarmos no futuro do Rio Grande do Norte, na
capacidade de realizaqéo dos seus homens de empresa,
na visao administrativa dos governantes, no trabalho
do povo e nas potencialidades da terra, confiamos também
no futuro do nosso RN-ECONOMICO, que devera continuar
a receber dos seus leitores o apoio de sempre.



0S HOMENS
QUE QUEREM
GOVERNAR O RN

Embora ainda reste uma divida acerca do término do mandato do
governador Cortez Pereira (quatro ou cinco anos?), os meios
politicos do Rio Grande do Norte ja comegaram a se agitar
e a escolher as armas com as quais se enfrentardao mais uma vez em
busca do poder. Como essa sera uma luta diferente, é muito provavel
que o vencedor nao seja obrigatoriamente o mais forte.

Os homens que querem governar o Rio Grande do Norte sdao
contados as dezenas nas rodas politicas, nas reunides sociais, nos
encontros de empresarios ou até mesmo nos bate-papos informais
do Grande Ponto. Nesta reportagem, fruto da pesquisa de
opiniao publica, RN-ECONOMICO se limita a examinar somente
onze nomes que aspiram ou que sio cotados para o governo:
Antonio Floréncio de Queiroz, Jessé Pinto Freire, Genario Alves
da Fonseca, Dix-huit Rosado Maia, Geraldo Bezerra de Souza,
Moacyr Torres Duarte, Osmundo Faria, Ubiratan Pereira
Galvio, Raimundo Soares de Souza, Ulisses Cavalcanti

¢ Reginaldo Tedfilo da Silva.

COMO NASCE
UM CANDIDATO

Certa vez o ministro Jarbas Pas-
sarinho disse que no Brasil existe
uma central de boatos muito mais
organizada do que o FBIL Os boa-
tos funcionam em todos os sentidos

e circulam em torno dos fatos mais
sérios ou mais amenos, com a mes-
ma eficiéncia. Se um determinado
politico consegue uma longa audi-
éncia com o general Geisel, imedia-
tamente ele passa a ser cotado para
integrar futuros ministérios ou para
influir na escolha de governadores.

Se um outro busca essa audiéncia
€, por qualquer razdo, nio a conse-
que, significa que estd em desgraca.
E assim vai marchando a politica,
ao sabor dos comentirios nem sem-
pre objetivos e verdadeiros.

A maioria dos candidatos a can-

didato ao governo do Rio Grande 39
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ESTA E A SEGUNDA VEZ QUE O NOME DE DIX-HUIT ROSADO
APARECE NA LISTA DOS POSSIVEIS CANDIDATOS A
CANDIDATO. DA OUTRA VEZ, ELE PERDEU PARA CORIEZ.

do Norte tem surgido por esse ca-
minho do boato. Basta que deter-
minada figura receba uma carta ou
telegrama de possivel assessor do
futuro presidente da Repiblica e
o seu nome desponta, forte e certo,
para o governo. E quem motiva
esse tipo de polftica, quase sempre,
sio os proprios politicos, A falta de
fatos concretos e porque o sistcma
ainda n3o deu sinal verde para o
inicio de campanha.

Da lista de onze nomes que ana-
lisamos nesta reportagem, quatro
sio de politicos: Jesse Freire, Anté-
nio Floréncio, Dix-huit Rosado e
Moacyr Duarte; trés sio de técnicos:
Geniario da Fonseca, Ubiratan Gal-
vio e Geraldo Bezerra; dois de em-
presdrios: Osmundo Faria e Regi-
naldo Teéfilo; um de militar re-
formado: Ulisses Cavalcanti; e um
de politico em disponibilidade:
Raimundo Soares.

Dix—Huit Rosado

COMO SERA A ESCOLHA

Segundo os mais bem informa-
dos comentaristas politicos do Sul
do pais, o general Ernesto Geisel
devera ouvir os atuais governadores
nio com poderes de indicar can-
didatos, mas com o objetivo de ofe-
recer subsidios. Isto significa que
todos os governadores deverdo ter
influéncia na sucessio. Os contatos
entre o presidente e os governado-
res deverd comegar a partir do pré-
ximo ano, com a investidura do ge
neral Geisel no governo da Repu-
blica.

O futuro presidente tem se man-
tido muito reservado sobre o pro-
blema da sucessio nos Estados. To-
dos os politicos que foram recebi-
dos por ele sio uninimes em res-
saltar a sua ponderagio e o seu si-
léncio, além de um equilibrado

comportamento que tem sido uma
norma de vida do futuro presiden-

te desde os tempos dos quartéis.
Mas, um fato liga o general Geisel
ao Rio Grande do Norte e ele cer-
tamente se lembrari desse fato na
hora da indicagdo do sucessor do
professor Cortez Pereira: ele foi
chefe de Policia em nosso Estado,
na Revolucio de 30, durante al-
guns meses do governo do inter-
ventor Aluizio Moura.

Admitem os observadores poli-
ticos que ndo se pode afirmar que
o futuro presidente mandard emis-
sarios aos Estados para sentir a opi-
nido dos politicos, como ocoyreu
na escolha dos atuais governadores,
pois ele é muito mais de ouvir as
opinides pessoalmente, como tem
feito com os ministros. Assim, acre-
dita-se que ele mesmo procurard o
contato com as liderangas de cada
Estado, o que por sinal jd estd
acontecendo, embora o assunto tra-
tado talvez ainda nio seja sucessao
de governadores.

Dix-huit:

uma situacio
politica invejavel

Ex-senador da Repiblica, ex-
deputado estadual e federal, ex-pre-
sidente do INDA (hoje INCRA),
atual prefeito de Mossor6. Como
membro da familia Rosado, des
fruta de uma situagdo politica in-
vejdvel no Rio Grande do Norte.
Na dltima eleicio, o seu irmio
Vingt Rosado obteve 40 mil votos

para deputado federal e poderi
tranquilamente alcan¢ar 50 mil na
préxima. O préprio Dix-huit, con-
correndo a prefeitura contra um
candidato do MDB, venceu a elei-
¢dao com uma diferen¢a de mais de
quatro mil votos. Nio ¢é a primeira
vez que o seu nome ¢ cotado para
a chefia do Executivo Estadual.

RN-ECON MICO/Novembro/73 — Pagina



COMO ANTIGO MEMBRO DA SUB-CGI, GENARIO FONSECA
DEVE TER CONSEGUIDO MUITOS INIMIGOS. MAS, COMO REITOR,
CERTAMENTE OS SEUS AMIGOS SE MULTIPLICARAM.

Fm 1970, na sucessio do monsenhor
Walfredo Gurgel, Dix-huit Rosado
chegou a renunciar ao cargo de
presidente do INDA, desincompa-
tihilizando-se para poder concorrer
ao governo. Hoje, o seu nome vol-
ta a tona. Trata-se de um politico
de visdo nacional, com a experién-

Genario Fonseca

Baiano de nascimento, Genario
Fonseca come¢ou na vida como sol-
dado da Aeronautica. Chegou ao
Rio Grande do Norte, anos atris,
como sargento. Os que o conhece-
ram naqueles dias dificeis, ressal-
tam nele a obstinagio, a confianca
em si mesmo, a capacidade de ven-
cer obsticulos. Ele comecou a ser
conhecido quando, ainda sargento
e estudante de farmacia, empe-
nhou-se na luta para alcangar o
diploma e depois para ingressar no
quadro de professores daquela es-
cola superior. Mas, sua ambigiio
nio parava ai. Armou o seu esque-
ma e elegeuse diretor da facul-

cia de missdes importantes na vida
publica.  Ex-udenista, semprc se
manteve fiel a lideranca do sena-
dor Dinarte Mariz, dai ser consi-
derado um radical, pois, como Di-
narte, jamais aceitaria compactuar
o poder com a corrente politica
que no passado foi comandada pelo

Genario:

um sucesso que
ele mesmo construiu

RN-E(

ex-governador Aluizio Alves. Nas
suas muitas viagens ao Exterior,
quase sempre acompanhando mis-
soes do governo brasileiro, Dix-
huit Rosado tem algo de pitoresco
a contar: apertou a mao de Mao
Tsé Tung muito antes do presi-
dente Nixon.




NAO SE AFOBE!

«SISTEMA» FAZ
TODO ESSE SERVICO

FARA VOCE.

SISTEMA
Consultoria de
Empresas e
Processamento
de Dados Ltda.

Rua Olinto Meira, 1074
Fone 2-3179 - Natal (W)



A ATUAGAO DE FLORENCIO DE QUEIROZ, COMO DEPUTADO
FEDERAL, TEM SIDO MUITO MAIS VOLTADA PARA 0OS PROBLEMAS
ECONOMICOS DO ESTADO DO QUE PARA 0S 'ASSUNTOS POLITICOS

0 que consome atualmente todo o
tempo e o trabalho de Genirio
Fonseca, um nome forte para o
governo, pois tem transito livre no

sistema revoluciondrio. Sua Inscri-
¢io na ARENA ¢ recente e ele ex-
plicou-a como uma forma de coo-

perar com a Revolugio.

Floréncio:

luta incessante
pelo desenvolvimento

Comecgou na vida
como auxiliar de pedreiro, em Pau
dos Ferros. Muito mogo foi para o
Rio onde, auxiliado por parentes,
estudou e se tornou empresirio.
Comegou a trabalhar numa firma
como continuo e chegou a presi-
dente. Antes de candidatar-se a
deputado federal em 1970, era um
ilustre desconhecido do Rio Gran-
de do Norte, politicamente falan-
do, embora como homem de nego-
cios, j& participasse de grupos sa-
lineiros na regiio de Mossoré e
Areia Branca. Dai, ter marcado
todo o seu atual mandato com a
luta incessante pelo desenvolvimen-
to da atividade salineira e pela fi-
xa¢3o da inddustria da barrilha no
Rio Grande do Norte. A sua elei-
¢do foi uma espécie de surpresa,
pois a sua campanha durou pouco
mais de vinte dias, enquanto ou-
tros candidatos que terminaram
derrotados eram muito mais conhe-
cidos e tiveram muito mais tempo
para conquistar votos. Anténio Flo-

réncio teve votagio maci¢a em al-
gumas regides do Estado, mas o
que também admirou foi o exce-
lente nimero de votos alcangado
em Natal. Os entendidos em poli-
tica dizem que isso se deveu a sua
mensagem de renovagio e i sua
identificagio com uma era nova
que o Estado ensaiava: a era de
luta pelo desenvolvimento, propa-
gada pelo professor Cortez Pereira.
Com trinsito livre em todas as
dreas politicas do Estado, com as
virtudes de empresirio bem suce-
dido e com uma boa imagem pe-
rante a opiniio publica por causa
de sua devogio aos problemas eco-
némicos enquanto a maioria dos
politicos s6 se ocupa com os pro-
blemas partidarios, Floréncio reu-
ne condi¢des muito favordveis, ape-
sar de nio se conhecer nenhum
grupo forte que advogue o seu
nome para o governo. Quando ele
foi convidado pelo governador para
assumir a prefeitura de Natal em
lugar de Ubiratan Galvdo, e recu-

sou o convite depois de consultar
0s seus amigos e as suas bases poli-
ticas, chegou-se a dizer que ele ha-
via perdido a grande oportunidade
de ser o sucessor de Cortez Pereira,
pois na prefeitura iria ter as con-
dicdes de mostrar sua capacidade
administrativa. Hoje, essas mesmas
pessoas dizem que ele deu um gol-
pe de inteligéncia nio aceitando o
convite, uma vez que a prefeitura
tem vivido dias de crise financeira
e nio pode realizar tudo o que a
comunidade espera. Homem rico,
bem sucedido em suas empreitadas,
Antdénio Floréncio tem domicilio
no Rio de Janeiro. Mas, sem du-
vida, trocaria a sua mans3o aristo-
critica de Teresépolis pelo pouco
confortivel Palicio Potengi.
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DE
BOAS VINDAS
AO
HIDROMETRO

Receba bem o hidrémetro que est4 sen-
do instalado em sua casa pela CAERN. Com
ele vocé vai poder etonomizar muito, inclu-
sive diminuindo sua conta mensal.

Além do mais, o hidrémetro é um atento
defensor da regularidade em suas instala-
¢oes hidraulicas. Qualquer vazamento, mesmo
o mais escondido, serd acusado por ele.

Dé boas vindas ao hidrémetro. Vocé tera
muito a agradecer pela economia que ele
vai fazer por voce.

HIDROMETRO - A AGUA
MEDIDA COM PRECISAO.

O caern

Companhis ds Aguss s Esgotos do Rio Grands do Norte

GOVERNO CORTEZ PEREIRA
Unido para o desenvolvimento



JESSE FREIRE ESTA ENVOLVIDO NUMA DISPUTA DE PRESTIGIO
COM O SEU COLEGA DINARTE MARIZ. NAO SE SABE ATE QUE
PONTO ISSO PODE BENEFICIA-LO NA HORA DA SUCESSAO.

Jessé:

divide com Dinarte
o comando da Arena

Jessé Freire
ja foi garcon do Cova da Onga,
um barzinho da Ribeira famoso na
década de 40. Depois entrou no
comércio, no ramo de restaurante
e sorveteria. Juntava dinheiro e in-
vestia em negocios maiores. Ao mes-
mo tempo, comecava a se interes-
sar pela politica, elegendo-se verea-
dor em Natal. E o resultado todos
sabem: venceu nos negdcios e ven-
ceu muito mais na politica. Foi di-
versas vezes deputado -federal dos
mais votados e hoje é senador da
Republica. E também aspirante ao
governo do Estado, embora sempre
afirme que o seu interesse ¢ con-
tinuar a frente dos destinos da
Confederagio Nacional do Comér-
cio, como o seu presidente por trés
mandatos consecutivos, cargo que
lhe proporciona grande representa-
tividade e prestigio em todo o pais.
Suas origens sio pessedistas. Divide
com o senador Dinarte Mariz o co-
mando da ARENA do Rio Grande
do Norte e teve um numero ele-
vado de pessoas que obedecem sua
orientagio participando do gover-
no, dentre os quais Arimar Franga
(no Banco de Desenvolvimento),
Benedito Marcondes (na COHAB),
Anténio Fernandes (na Junta Co-
mercial), e outros. O comando do
diretério estadual do partido estd
nas suas maos, através de Reginal-
do Tedfilo, como também o dire-

tério de Natal, 2 frente do qual
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estd o deputado estadual Marcilio
Furtado, ambos bem situados no
seu esquema. Os orgdos da classe
patronal do comércio também se-
guem sua orientagio: a Federacgao
do Comércio, o Sindicato do Co-
mércio Varejista, a Federac¢io dos
Clubes de Diretores Lojistas, a As-
sociagio Comercial, e com eles o
SESC, o SENAC, o CDL de Natal,
etc. Na Camara Municipal de Na-
tal, o vereador José Pinto Freire
pauta o seu trabalho pelas diretri-
zes emanadas do seu irmio Jessé.
Enfim, todo um esquema esti en-
grenado na defesa dos pontos de
vista politicos desse homem. Agora,
o senador Jessé Freire esti envol-
vido num episodio que é alvo das
especulagbes: uma disputa de pres-
tigio com o senador Dinarte Mariz.
Tudo comegou por causa da indica-

Geraldo:

.

¢io do deputado federal Djalma
Marinho para preencher a vaga do
Rio Grande do Norte no Senado,
no préoximo ano. Jessé niio concor-
da com essa indicagio — segundo
os bem informados — e deseja que
que todo o partido seja ouvido so-
bre o assunto para que a escolha
do futuro senador nio fique subor-
dinada a uma decisio unilateral.
Dizem até que por conta desse de-
sentendimento, os dois senadores
estariam de relagSes cortadas. Nisso
tudo esta um indicio claro de que
Jessé Freire nio sera nunca o can-
didato ao governo apoiado pelo es-
quema de Dinarte Mariz. Mas, nem
assim, ele deixa de ser um serissi-
mo candidato a candidato.

o continuador

da obra de Cortez

E o responsivel pelo
setor mais atuante do governo Cor-
tez Pereira: a agricultura. Com o
apoio ostensivo de Cortez, tem rea-

lizado uma obra admiravel que ji
comega a repercutir em ambito na-
cional. Comprou centenas de tra-
tores que contribuem para acelerar



GERALDO BEZERRA RESPONDE PELO SETOR MAIS ATUANTE DO
GOVERNO CORTEZ PEREIRA: A AGRICULTURA. E CONSIDERADO:

UM CANDIDATO CONTINUADOR. e RAIMUNDO SOARES, EX-PREFEITO
DE MOSSORO, QUER MAIS UMA CHANCE DE CHEGAR AO GOVERNO.

Geraldo Bezerra

Raimundo:

agora em busca
da segunda chance

Considerado um dos ho-
mens mais inteligentes do Estado,
o ex-prefeito de Mossoré sé come-
teu uma tolice até hoje: nio ter
aceitado o convite de Aluizio Alves
para ser o seu sucessor no governo,
em 1966. Com a recusa, perdeu a
maior oportunidade de ser gover-
nador do Estado. Hoje dedicado
aos negoécios, Raimundo Soares ¢
um dos diretores da Federal de Se-
guros S/A, uma das maiores com-
panhias de seguros do pafs. Radi-
cado no Rio de Janeiro, onde tem
grandes amigos exatamente nas
areas de decisio politica, ele estd a

a mecanizagio da lavoura. Esti
dando prosseguimento ao progra-
ma de construgio de agudes. Nin-
guém mais do que ele estd ligado
aos grandes projetos agricolas do
governo. Como técnico, é respei-
tado em todos os setores politicos.
Tem cursos de mecanizagio e irri-
gacdo nos Estados Unidos. Ja foi
secretdrio de agricultura no gover-
no de Dinarte Mariz. Nio teve até
hoje, em politica, outra experién-
cia que nio a de auxiliar de con-
fianga do governo, pois nunca dis-
putou cargos eletivos. O seu nome
comegou a aparecer nas cogitagbes

par dos acontecimentos no Rio
Grande do Norte e espera apenas
a hora de voltar para a sua terra,
para assumir ou disputar cargos
publicos. A sua administracio em
Mossor6 foi uma das mais bem su-
cedidas. Foi na sua gestio que Mos-
sor6 resolveu o secular problema
da falta digua. Foi ele o fundador
da Universidade na regido Oeste.
Grande orador e articulador poli-
tico, contribuiu muitas vezes para
as mais brilhantes vitérias eleito-
rais da ex-UDN no Estado. E vin-
culado ao senador Dinarte Mariz e
a familia Rosado, em Mossoré. Po-

por conta da continuidade que pre-
cisa ser dada a ac¢io de desenvol-
vimento do setor primirio da eco-
nomia estadual. Dizem que o go-
vernador Cortez Pereira simpatiza
com a candidatura de Geraldo Be-
zerra. Pessoalmente, Geraldo ainda
nio externou suas pretensdes, ape-
sar de ji& se saber que existe um
esquemna montado por politicos no-
vos trabalhando pela sua candida-
tura, por considerd-la de renovagio.
As origens de Geraldo Bezerra sio
udenistas. No entanto, o seu nome
nio é queimado nos demais gru-

pos.

Raimmndo Soares

de ser que agora surja a sua se-
gunda chance de governar o Rio
Grande do Norte; e ele. que per-
deu a primeira, certamente nio
perderd esta.
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REGINALDO TECFILO TEM SIDO CANDIDATO A MUITOS CARGOS,
SEM NUNCA ALCANGAR NENHUM. VEJAMOS SE E CHEGADA A SUA
HORA. ® OSMUNDO FARTA E APONTADO COMO O CANDIDATO

FAVORITO DO SENADOR DINARTE MARIZ, O QUE E UMA FORA.

Reginaldo:

um empresario
que pensa na politica

Trata-se de um empre-
sirio bem sucedido. Homem me-
tddico, costuma impor em politica
as suas proprias regras. Como pre-
sidente do diretério regional da
ARENA ji teve choques com mui-
tos politicos poderosos, mas ndo
perdeu em nenhuma ocasido. E
porta-voz do senador Jessé Freire
no Estado e deve a ele o seu in-
gresso na politica. O unico cargo
que disputou até hoje foi o de

Osmndo Faria

vice-governador, em elei¢io indi-
reta, perdendo para o almirante
Tertius Rebello. O seu nome foi
cogitado para a secretaria da fa-

zenda no atual governo. Dirige no
Estado a segunda empresa no ramo
de eletrodomésticos — a Casa Ré-
gio. E, ainda, professor universita-
rio, lecionando anilise de balancos
na Faculdade de Economia. Presi-
diu virios anos a Legido Brasileira
de Assisténcia no Rio Grande do

Reginaldo Teofilo

Norte. £ o atual presidente da Fe-
deragio do Comércio, cargo que
acupa hia muito tempo, sem nunca
ter tido oposi¢io. Em dia com
a realidade sécio-econémica do Es-
tado, Reginaldo Tedfilo possui
atributos que o credenciam para
suceder o governador Cortez Pe-
reira.

Osmundo:

um intermediador
de conflitos

Osmundo Faria é um
dos empresarios de mais visio no
Estado. A frente do Banco do Rio
Grande do Norte, tem obtido re-
sultados financeiros surpreendentes
para a entidade crediticia. Na ati-
vidade privada, comanda o grupo
CIAL (trigo), em franca expansio.
Iniciou-se na politica como candida-
to a suplente do Senador Dinarte
Mariz. Hoje, participa fundamen-
talmente das mais importantes de-
cisdes politicas do Estado e tem ser-

vido com sucesso como intermedia-
dor de muitos conflitos dentro da
ARENA.

Ha quem diga que Osmundo ¢ o
candidato de Dinarte ao governo.
Na administragio atual, Osmundo
tem trabalhado de forma decisiva
na obtencio de recursos externos
para a execu¢io dos grandes pro-
gramas do governo Cortez Pereira.
O seu nome é forte e temido pelos
concorrentes.



DIVISORIAS
METAPLAC,

OU GUERRA.

A divisdo racional do trabalho comega com a divisdo do
espago. Ja vai longe o tempo em que vocé levantava
parede de alvenaria e no més seguinte derrubava a mesma
parede.

A diviséria Metaplac é fabricada com aluminio anodizado
e é facilmente desmontavel para atender a um futuro
crescimento da empresa. Verifique as montagens, a exatiddo
das medidas. 0s encaixes cuidadosamente ajustados.

Veja tudo.

E depois, bata palmas. Ela merece.

Vocé pode escolher o tipo de acabamento que preferir.
Ou painéis de madeira de lei, ou férmica, ou duraplac, ou
vidro, ou o material que quiser. E s6 falar. As vendas sdo a
prazo sem acréscimo. Tem mais: vocé s6 comega a pagar
depois que a divisoria estiver instalada.

Acabe com o congestionamento dentro da sua empresa.
Diviséria Metaplac nela.

METALURGKA DO NORDESTE S.A.

Féabrica e escritorio: Rua Padre Jo#io Damasceno. 4
tel. 22820 - Natal.

Vendas - Recife: Rua da Unido, 27 - conj. 502 -
tel. 22-2598. Salvador: Rua Marqués de Le#o, 34.




UBIRATAN GALVAO, EM PRINCIPIO, F INELEGIVEL.e
MOACYR DUARTE E CONSIDERADO UM RADICAL. ® ULISSES
CAVALCANTI ESPERA CONTAR COM O PRESTIGIO DOS AMIGOS.

Ubiratan Galvao

Em principio, o engenhei-
ro Ubiratan Galvio j4 enfrenta um
problema: sendo parente (sobrinho)
do atual governante, ele deve ser
considerado inelegivel. Ele se ins-
creveu na ARENA hi pouco tem-
po. nos ultimos momentos do prazo
para que pudesse vir a disputar
cargos publicos. Dizem que ele se
inscreveu atendendo orientagio di-
reta de um general que podera

Moacir:

Ubiratan:

a vocacgao
de administrar

compor o ministério do futuro pre-
sidente da Republica. Ubiratan
Galvao foi prefeito de Natal por
pouco tempo, mas deu provas de
sua capacidade administrativa. For-
mando uma equipe jovem e homo-
génea, ele partiu para enfrentar e
vencer 0s graves problemas urba-
nos da cidade. Na metade do cami-
nho, renunciou a missao. Desenten-
deu-se com o seu tio governador e
nao teve outra saida, senio a re-
nuncia. Como ele ndo ¢ politico,
atribui-se o fato a sua inabilidade
no trato de assuntos politicos. An-
tes de ser prefeito de Natal, foi di-
retor do 5. distrito do DNOCS.
O seu trabalho a frente do érgio

Inimigo numero um
da familia Alves

Este ¢ um politico que ndo leva
desaforos para casa. E conhecido
pelo seu temperamento explosivo,
pela sua combativdade e pelo seu
radicalismo. Moacyr é o inimigo
numero um da familia Alves. Nin-
guém desconhece sua capacidade
intelectual e politica. Deputado es-

tadual desde 1946, ja foi lider de
governo e de oposi¢ao. Muito an-
tes da Revolugio, ele ja ocupava
a tribuna da Assembléia para con-
denar a anarquia que tomava conta
do pais. Recentemente, foi conde-
corado pelo presidente Médici com
o Mérito Aeroniutico, no grau de

foi elogiado pelo ex-ministro de
viagio e obras, marechal Juarez
Tavora. Agora, Ubiratan Galvio

encontra-se dirigindo a diretoria
regional do DNOS (Departamento
Nacional de Obras de Saneamento),
em Recife, cargo para o qual foi
convidado meses ap6s deixar a pre-
feitura. Professor da Escola de En-
genharia da UFRN, exatamente
de uma cadeira que aborda os pro-
blemas de irriga¢io, ele é também
considerado um excelente técnico.
Os que conviveram com ele na pre-
feitura afirmam que nunca viram
um homem desincumbir com tanta
consciéncia e austeridade uma fun-
¢ao publica.

Moacyr Duarte
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CORTEZ PEREIRA DEVERA TER INFLUENCIA NA INDICAQAO
DO SEU. SUCESSOR, SEGUNDO AS COLUNAS POLITICAS. MAS
O POVO ACHA QUE DINARTE INFLUIRA MUITO MAIS.
ACREDITA-SE QUE O PROXIMO GOVERNADOR SERA POLITICO.

grande oficial. Vem sendo, por va-
rios mandatos consecutivos, eleito
presidente da Federagio da Agri-
cultura do Rio Grande do Norte.
Os seus inimigos afirmam que pou-

Ulisses:

cos politicos conseguiram ser tio
antipaticos e impopulares como ele.
Ao longo de cinco legislaturas, no

entanto, a sua presenga tem sido

amigo dos
futuros ministros

Ge-
neral reformado, Ulisses Cavalcanti
foi secretirio da seguranga publica
do Estado nos governos de Silvio
Pedroza, Aluizio Alves e Walfredo
Gurgel. Atualmente, exerce um
cargo de assessor direto da presi-
déncia da Confederagio Nacional
do Comércio, cargo para o qual
foi levado por Jessé Freire. Logo
apos a defini¢io do nome do ge-
neral Ernesto Geisel para a suces-

TEMPO DE PAZ -

sdio do presidente Médici, o seu
nome passou a figurar na bolsa dos
cndidatos e nas colunas politicas.
Isto porque ele é amigo particu-
lar, desde o tempo do Colégio Mi-
litar, do general Golberi do Couto
e Silva, ex-chefe e criador do SNI
e provavel assessor direto do fu-
turo presidente, talvez com poder
de influéncia, Homem ligado por
amizade e por vinculos politicos ao
ex-governador Aluizio Alves, Ulis-

constante na As:embléia. Genro do
senador Dinarte Mariz, Moacyr des-
fruta da possibilidade de vir a ser
0 seu sucessor no comando da cha-
mada ARENA vermelha.

ses Cavalcanti nio é olhado com
bons olhos pela maioria da ARE-
NA. Porém esti no pdreo e deve
ter armas para lutar. fim

ANO NOVO DE PROGRESSO

Nas proximidades da maior festa de confraternizagao dos povos,
SODISMA - Sociedade Distribuidora de Materiais Ltda., envia a
todos os seus clientes, atraves desta edigao especial de

49 aniversario de RN-ECONOMICO a sua mensagem de Paz no Natal
e de Prosperidade no ano novo de 1974,

SODISMA-Sociedade Distribuidora de Materiais Ltda.

ARTIGOS FARMACEUTICOS, CIRURGICOS E HOSPITALARES

ENDERECO TELEGRAFICO: "SODISMA?"
RUA NISIA FLORESTA, 79/83 — FONE: 2-0875 — C G C MF 08 337 370 — INSC, EST, 20003851-8 COD. ATIV. N-730
NATAL — RIO GRANDE DO NORTE
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NOVIDADES,

BONS ARTIGOS E
MELHORES
PRECOS !




DESTAQUE

JOHNSON & JOHNSON
ADQUIRE A DUBOM

Ao que tudo indica, a Dubom
S/A (féibrica de sabonetes em im-
plantagao no distrito industrial de
Parnamirim) serd adquirida pela
Johnson & Johnson, que pretende
instalar no Rio Grande do Norte
uma unidade para fabricagio de
Modess e de sabonetes especiais pa-
ra criangas, bem como de gaze, co-
tonetes e outros produtos que utili-
zem algodao. Ainda nao foi noticia-
do o valor da transagio, mas a com-
pra esti acertada.

UNIFICACAO
DAS MINAS

Toma corpo a idéia de unificar
numa s6 empresa as mineragdes de
scheelita em atividade no municipio
de Currais Novos, que sao a Tomaz
Salustino, a Acaud e a Barra Verde.
Alegam os técnicos e alguns empre-
sarios que advogam a idéia que as
trés trabalham em torno de uma ja-
zida e que a unificagao permitiria
grandes redugdes de custos operacio-
nais, maior produtividade e, conse-
quentemente, maior rentabilidade.
Ingo Newkranz, diretor da Minera-
¢do Acaud, é defensor desta idéia.

SITEX RECEBE
MAIS 16 TEARES

A Industria Sitex, maior fabrica
de etiquetas do pais, recebeu mais
16 teares procedentes do Japao, au-
mentando assim para 50 o nimero
dos seus teares em funcionamento.
Outros 50 deverdo chegar no come-
¢o de 1974. Com isso, a Sitex eleva
o valor do seu projeto para Cr$ 9
milhdes. Trabalhando em trés tur-
nos ininterruptos, a industria pro-
duz hoje, por més, 400 mil metros
de etiquetas, atendendo encomendas
procedentes de quase todos os Esta-
dos brasileiros.

|

AUGUSTO DEIXA
A FAZENDA

Augusto Carlos Viveiros, depois
de quase dois anos no exercicio da
Secretaria da Fazenda, deixou a fun-
¢do atendendo convite do governa-
dor Cortez Pereira para coordenar
a implantagao das obras do Centro
Administrativo. Augusto dinamizou
a arrecadagao do ICM a tal ponto
que os boletins do Ministério da Fa-
zenda indicam o RN como o Estado
que percentualmente mais arreca

dou em 1973, no pais. Em lugar de
Augusto Carlos, assumiu a pasta da
Fazenda Omar Dantas, que até en-
tao vinha ocupando o cargo de dire-
tor-de-operagdes do Banco do Rio
Grande do Norte.

SORIEDEM INAUGURA
RESTAURANTE

As Confecgoes Soriedem S/A,
resolveram de modo definitivo o gra-
ve problema de transporte que atin-
gia o seu pessoal, depois que ficou
proibido o trafego das kombis de alu-
guel: construiu um restaurante com
capacidade para atender 600 pes-
soas. Em principio, as empregadas
n3o gostaram muito da idéia de
almogarem na prépria fabrica e bem
poucas optaram pelo restaurante.
Hoje, a totalidade o utiliza, pagando
Cr$ 1,50 por refeigio. Apesar de
dar um prejuizo de Cr$ 900,00 por
dia, o restaurante traz inimeras van-
tagens para a empresa, solucionando
o problema de atraso do pessoal e
permitindo um intervalo menor en-
tre os dois expedientes.

BARRILHA VEM
MESMO PARA O RN

A inddstria da barrilha vem
mesmo para o Rio Grande do Norte.
Foi o que ficou decidido nas dreas
do Ministério da Indistria e Comér-
cio e da Companhia Nacional de
Alcalis, depois dos estudos de via-
bilidade econdémica. A noticia foi
dada pclo deputado Floréncio de
Queiroz, o principal batalhador por
essa causa. Inicialmente, a barrilha
carreara investimentos para o RN
da ordem de Cr$ 400 milhses, den-
tro dos proximos trés anos. Mas, a
médio e longo prazos, os investimen-
tos serdo muito maiores. Hd 70 por
cento de possibilidade dessa indus-
tria se fixar em Macau, proporcio-
nando cerca de 1.000 empregos di-
retos.

Arimar Franga

CONSTRUCAO DO
ERON PALACE

Deixando a presidéncia do Ban-
co de Desenvolvimento do Estado,
Arimar Franga, passa agora a dedi-
car atengdo especial & construgao do
Hotel Eron Palace, que o grupo
Eron Alves de Oliveira esti plane-
jando para a Ponta do Morcego, em
Natal. Afirma Arimar que o hotel
ainda serd inaugurado no governo
Cortez Pereira.
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ALONSO E PEDRO
WILLIAM SE ASSOCIAM

O grupo Alonso Bezerra decidiu
associar-se com Pedro William Ca-
valcanti, diretor da PLANOSA
(Pldsticos do Nordeste S/A), na
implantagio de uma grande indus-
tria de sacos trangados, utilizando
como matéria prima o sisal ¢ o plds-
tico. Os sacos trangados substituem
com grandes vantagens de prego e
de seguranga os tradicionais sacos de
juta, usados na embalagem de ce-
reais.

COFAN FAZ
CONVENIO COM BB

Um novo convénio foi firmado
pela COFAN com o Banco do Brasil,
desta feita para a comercializagdo de
sementes para  as Vilas Rurais, no
valor de Cr$ 1,3 milhio. Um outro
convénio ji existe, firmado pela
COFAN com a SUDENE e o IN-
FAOL, no valor de Cr$ 850 mil,
para comercializagdo de sementes a
nivel de Estado. Edgar Montenegro,
presidente da empresa de economia
mista, afirma que estda bem prepara-
da para o ano agricola de 1974.

ALUIZIO BEZERRA
| E DIRETOR DA ECOCIL

O ex-deputado federal Aluizio
Bezerra assumiu o cargo de diretor-
financeiro da Empresa de Constru-
¢6es Civis Ltda. — ECOCIL, que
acaba de passar por recente altera-
¢do contratual, ainda em decorrén-
cia da morte do engenheiro Luciano
Barros, um dos seus principais dire-
tores. Agora, a ECOCIL tem a se-
guinte diretoria: diretor-presidente
— Fernando Bezerra (que solicitou
exoneragido de fungio piblica para
se dedicar aos negdcios); diretor-co-
mercial — Fernando Garibaldi; di-
retor-de-obras — Sadock Albuguer-
que Filho; diretor-de-planecjamento
— Miguel Hélio: e Aluizio Bezena
— diretor-financeiro. Diz Fernando
Bezerra que a idéia de transformar
a ECOCIL em sociedade anénima
permanece em vigor.

QUEIROZ OLIVEIRA
TERA NOVA LOJA

Queiroz Oliveira, Ferro-Madeira
S/A, empresa que lidera o comércio
de material de construgio em Natal,
devera partir brevemente para uma
nova loja. formando uma galeria en-
tre a rua Frei Miguelinho e a rua
Chile, ocupando quase mil metros
quadrados. A iniciativa decorre do
aumento do volume de negdcios e
das boas perspectivas para o comér-
cio de ferro e madeira no préximo
ano.

DIRETOR DA FININVEST
VISITOU NATAL

Osvaldo Antunes Maciel, dire-
tor-superintendente da FININVEST
Crédito, Financiamento ¢ Investi-
mento, esteve em Natal para inspe-
cionar o atendimento de sua finan-
ceira ao comércio, no sistema do cré-
dito diretissimo. A FININVEST
trabalha com 14 grandes firmas lo-
cais no ramo de eletrodomésticos ¢
confecgdes, devendo  brevemente
abrir filial em Mossord, conforme
informa o gerente da  financeira,
Pedro Araken. Na foto acima, Os-
valdo Antunes (ao microfone), la-
deado por José Cirinen de Araujo
(diretor das Lojas Wacil) ¢ Hugo
Alfredo Phillippsen, diretor executi-
vo da FININVEST, que também es-
teve na cidade.

ODEBRECHT PEDE
ESTAGIARIOS A ETFRN

A Construtora Norberto Odebre-
cht S/A, uma das maiores empresas
de construgio civil do pais, encami-
nhou expedicnte a Escola Técnica
Federal do Rio Grande do Norte, co-
locando & disposigao dos concluintes
do curso de Edificagées 15 vagas
para estagiarios. Compromete-se a
Odebrecht a aproveitar os melhores
alunos ¢ repetir o estagio nos proxi-
mos anos, com outras turmas. O di-
retor da ETFRN, Luciano Rocha
Coclho, considera a atitude dessa
grande construtora como um reco-
nhecimento do valor da profissiona-
lizagdao de nivel médio no pais. Em
tempo: os estagidrios receberdo Cr$
700, mensais.

ACONORTE TEM
REPRESENTANTE

A Sideriirgica Agonorte S/A, de
Pernambuco, designou um novo re-
presentante para o Rio Grande do
Norte. Trata-se de Ciro Tavares,
que instalou escritério na rua Frei
Miguelinho, 61, 1.2 andar. Disse
Ciro que a Agonorte estd interessada
em adquirir cerca de 500 toneladas
de ferro velho existente nas margens
do Rio Potengi, aqui em Natal. Para
isso, os necessdrios contatos ja fo-
ram feitos com a Capitania dos
Portos.

Os diretores da FININVEST estiveram em Natal
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ETFRN

ESCOLA DO
DESENVOLVIMENTO

— O desenvolvimento de qual-
quer pais ou regido depende de uma
série de fatores. Entre estes, ressal-
tal-se a industrializagao como condi-
¢do bdsica para implantagao de ca-
nais que conduzam ao pleno pro-
gresso. Para isso, entretanto, torna-
se necessdrio preparar recursos hu-
manos capazes de satisfazer a cres-
cente demanda industrial que ora
se concretiza no Brasil. E a prépria
dindmica do processo industrial, im-
primindo ritmo acelerado a esse se-
tor, esta sempre a exigir melhor pre-
paro e aperfeicoamento de pessoal
técnico especializado nas dreas de
atividades mais ligadas A arrancada
desenvolvimentista.
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Partindo dessa premissa, a Es-
cola Técnica Federal do Rio Grande
do Norte (ETFRN), autarquia vin-
culada ao Ministério da Educagio e
Cultura, integra-se no contexto sb-
cio-econémico e educacional poti-
guar com o objetivo especifico de
“preparar técnicos para atender as
necessidades de mao-de-obra da re-
gido”. Com 1.862 alunos matricu-
lados este ano, distribuidos nos cur-
sos de Eletrotécnica, Edificages,
Estradas, Mineracio, Mecanica,
Geologia e Saneamento (os dois
tiltimos criados recentemente), a
unidade é hoje reconhecida como
uma das melhores do género em
todo Brasil.

Situando-se no privilegiado ter-
reno de 90.000 m2 da Av. Salgado
Filho (a maior 4rea de Escola Téc-
nica no Brasil), com 20.000 m2 de
area construida, destaca-se a ETFRN
pelo nivel de seus professores —
sempre escolhidos entre os melhores
do Estado —, e ainda pela qualida-
de de suas instalagdes e equipamen-
tos. Seus modernos laboratérios para
o ensino pritico de linguas estran-
geiras, Fisica, Quimica, Eletrotéc-
nica, Biologia, Geologia, Solos, be-
tumes, e materiais ligantes, materiais
de construgio, resisténcia de mate-
riais, Mecénica, Computacgdo e ou-
tros, sdo exemplos de sua satisfagdo
as necessidades do progresso.



ESCOLA-EMPRESA

A Escola Técnica Federal do
Rio Grande do Norte forma técnicos
desde 1965, tendo intensificado sua
agdo no setor a partir de 1970. As-

sim, em 1970 foram formados para
o mercado de trabalho 34 técnicos,
aumentando-se este nimeros nos
anos seguintes: 101 formados (em
1971); 160 (em 1972); e agora
deverdo sair 265 elementos especia-
lizados em Edificagdes, Estradas,
Eletrotécnica, Mineragdo e Mecani-
ca. Para o préximo ano é previsto
a formatura de 465 alunos, e em
1975 se chegara a 650.

Os alunos formados pela ETFRN
tém realizado estagios em empresas
e instituicdes do Rio Grande do
Norte, bem como da maioria dos
Estados brasileiros. Este ano, por
exemplo, todos os alunos que se can-
didataram & prética do estigio fo-
ram atendidos, e encontram-se em
plena atividade profissional no mer-
cado de trabalho. Os cursos técnicos
da unidade funcionam com trés
anos de atividades escolares e seis
meses (1000 horas) de estigio nas
empresas.

Também em 1973, foi criado o
Servigo de Integragdo Escola-Empre-
sa, objetivando promover o inter-
cdmbio entre a ETFRN e as empre-
sas e instituicées, no sentido de efe-
tivar a reciprocidade de servigos ne-
cessarios a formagdo de mao-de-obra
especializada. Com efeito a co-res-
ponsabilidade do empresariado na
formagio de técnicos de nivel
médio constitui a complementagio
asseguradora de que os novos pro-
fissionais corresponderio as expecta-
tivas do mercado regional. Através
do SIEE (sigla do novo Servigo),
espera a Escola interpretar as neces-
sidades das empresas com vistas a
manter os seus curriculos de ensino
constantemente atualizados face aos
modernos  processos e técnicas de
produgio.

Dada sua eficicia, demonstrada
pela pratica de seus alunos, a
ETFRN conta com um vasto rol de
empresas e institui¢oes integradas
no processo de concessio de esti-
gios: CHESF, COSERN, Confec-
¢oes Guararapes S/A, DABI —
Indiistria de  Aparelhos Dentarios
(SP), Hospital “Walfredo Gurgel”,
Santista Industrial Téxtil do Nor-
deste S/A (PE), UM-Arquitetos,
TELERN, WALFER — Eletronica
Indastria e Comércio XEROX do

Acima, o laboratorio de mineragao. Abaizo, o )
laboratorio de mecanica. Os alunos aprendem na pratica.
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Modernissimo laboratorio de linguas da Escola Téenica Federal

Brasil S/A (PE), CAERN, SECI-
SA, CICOL, COHAB, CONTRAL,
Construtora A. Gaspar Ltda., Cons-
trutora Obelisco Ltda., Construtora
Seridé Ltda., EC-Engenheiros Cons-
trutores, FECOCIL, PLANARQ,
PROEX, SOSAL, Prefeitura de Na-
tal, ASTEP, (PE), DER-RN, EIT.
S. Menegusso & Companhia (RS),
SUDENF (PE), DNPM (GB),
COELBA (BA), INPE, UFRN, 9.°
Batalhio de Engenharia e Constru-
¢io (MT), 1.° Batalhio de Enge-

nharia e Combate (RN), SCALA
— Construgio e Administragido
Ltda., Servigo de Patrimé6nio da De-
legacia Fiscal (RN), DINAN S/A,
SUCAR S/A, SITEX S/A, ]. Motta
Industria e Comércio S/A, Natal
Veiculos e Pegas S/A, Paulirmaos
Comércio S/A, Santos & Cia. Ltda.,
Confecgoes Soriedem, T. Barreto
Indastria e Comércio S/A, Minera-
¢do Acauan S/A, Companhia Meri-
dional de Mineragao (PA), Minera-
¢do Thomaz Salustino S/A, CIRNE,
CODIN — Tungsténio do Brasil
(SP), CPRM (PE), FERBASA —
Companhia de Ferro e Ligas da
Bahia, Itapetinga Agro-Industrial
S/A, Mineragio Serras do Sul
(GO), Mineragiao Aragazeiro Ltda.,
(RO), Terra-Service — Projetos
Geoldgicos Ltda (PA), Companhia
Administradora Morro Vermelho
(AM), Construtora Camargo Cor-

reia Ltda (AM), CBPM — Com-
panhia Brasileira de Pesquisas Mi-
nerais (BA), Construtora Norberto
Odebrecht S/A (BA), Companhia
Nacional de Engenharia (PE);
Caio Norte (PE), entre outras.

MAIS MATRICULAS

Um quadro do movimento geral
de matriculas na ETFRN, de 1943

até agora, revela a ampliacio gra-
dativa da capacidade da instituicio:
87 matriculas em 1943. Dez anos
depois — em 1953 — eram 191
os matriculados, e — em 1963 —
nada menos que 521. Este ano, afi-
nal, sio 1862 alunos.

FEm detalhes, considerando-se os
cursos Ginasial Industrial e Técnico
Industrial, temos em 1973 a se-
guinte situagdo:

MATRICULA POR CURSOS/1973

CURSOS

Ginasial Industrial

Técnico Industrial

TOTAL

Fonte: D.E.E. — ETFRN

SERIES ALUNOS
3.2 84
4.2 346
1.2 702
2.2 465
3a 265

1.862

* O Ginasial Industrial estd em extingio, dai o pequeno

nimero de alunos.
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Formados em fungao do mercado de trabalho e do desenvolvimento industrial
que o Brasil atravessa, os alwnos da Escola Téenica Federal geralmente
terminam os seus cursos com amplas perspectivas de colocagao em fungoes
bem remmeradas dentro das mais categorizadas empresas.

Dc outro lado, em convénio com
o Programa Intensivo da Preparagdo
de Maio de Obra Industrial (PIP-
MO) — que no Estado funciona no
prédio da ETFRN, formou este cs-
tabelecimento 353 pessoas em 1972,
¢ — até outubro passado — mais
243. Para 1974 prevé-se 875 con-
cluintes. Os cursos do convénio, cs-
te ano treinaram elementos para
exercer fungdes de reparador de
ar-condicionado, mecanico de ma-
nutengio, torneiro mecanico, solda-
dor eletrico, frezador, serralheiro,
laboratorista de solos e pavimenta-
¢do. encanador de dgua e esgoto, e
outras, compreendendo as categorias
de operirios, auxiliares técnicos e
supervisores. Atualmente, 98 operé-
rios e 40 auxiliares técnicos estdo
sendo treinados.

PROFISSIONAIS
DO PROGRESSO

Formado em fungdo do mercado
de trabalho ¢ do desenvolvimento o
Eletrotécnico que sai da ETFRN es-
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td apto a acompanhar e orientar a
execugdo de trabalhos de projetos re-
lativos & industria de eletrotécnica,
dentro das seguintes édreas profissio-
nais: geragdo, transmissio ¢ distri:
buigdo de energia elétrica, manuten-

¢do de equipamentos elétricos, ins-
talagdes industriais e domiciliares,
fabricagdo de aparelhos elétricos.
Ele pode trabalhar em organizagdes
industriais publicas ou privadas, tais
como: hidroelétricas, companhias de
servios elétricos, centrais distribui-
doras de energia, iluminagdo, indds-
trias de materiais elétricos, fabricas
de motores, transformadores, gera-
dores e demais equipamentos eletro-
mecanicos.

Ja o Técnico de Edificagdes é o
profissional que auxilia dirctamen-
te o arquiteto ¢ o engenheiro civil na
elaboragio e execugdo de projetos ¢
obras. Integra o quadro de pessoal
técnico de apoio no mercado de tra-
balho da construgdo civil, atuando
em desenho arquiteténico, or¢amen-
to, projetos de instalagdes elétricas
e hidraulicas, administragio e fis-
calizagdo de obras. Estd presente no

ramo das construtoras civis, em com-
panhias especializadas em projetos
¢ obras, departamentos de obras de
érgios publicos, secretarias de pla-
nejamento, fundagdes de habitagdo
e escritdrios especializados em dese-
nhos e projetos de engenharia ¢ ar-
quitetura.

O Técnico de Estradas, também
chamado Técnico de Viagao, ¢ aque-

le que executa trabalhos de carater
técnico, sob a supervisio e orienta-
¢do de engenheiros rodoviarios, fer-
roviarios, de pontes, de obras de
solo, etc. Pela formagdo que possui,
tem condigdes de atuar em topogra-
fia, laboratdrios de solos, obras
d arte, pontes, viadutos. terraplena-
gem ¢ pavimentagdo. Exerce ativi-
dades em empresas privadas de cons-
trugio de estradas, pontes, tdneis,
obras portudrias e em érgios da ad-
ministracdo publica, tais como: de-
partamentos de estradas de rodagem,
de portos e canais, batalhio de en-
genharia e construgio, e outros lu-
gares.

O Técnico de Mineragdo estuda
a natureza, a estrutura ¢ o trata-



mento dos minerais. Assiste o ged-
logo ¢ o engenheiro de minas nos
trabalhos de exploragio de minas,
prospec¢do de jazidas. mapeamento
geologico, amostra e beneficiamento
dos minerais. Seu campo de traba-
lho sdo as empresas de mineragio,
os projetos de pesquisas e exploragio
minerais  (pablicos ou privados),
centros de produgdo mineral, drgios
do Ministério de Minas e Energia,
além dos complexos petroquimicos ¢
empresas de mineragdo que hoje in-
tensificam — por exemplo — a pes-
quisa ¢ a cxploragio da regido ama-
zdnica.

Por sua vez, o Técrico de Me-
cdnica é habilitado para desempe-
nhar as fungées intermedidrias en-
tre o engenheiro mecinico e os su-
pervisores, tendo em vista seus co-
nhecimentos de mecénica, eletrici-
dade e tratamentos térmicos. Assim,
acompanha, orienta ¢ controla o
fabrico de pegas ¢ ferramentas ne-
cessarias a  produgdo industrial, a
montagem de estruturas mecinicas
(maquinas, veiculos, aparelhos ¢
instrumentos). Trabalha nas indus-
trias de fabricagio de pegas, bem
como nas empresas de  reparagio,
ajuste e manuten¢do mecanicas, tais
como: industria automobilistica, si-
derdrgica, centrais elétricas, com-
panhias de beneficiamento de miné-
rios ¢ demais setores industriais ¢
cletromecanicos.

Além da preparagio desses pro-
fissionais, a ETFRN criou em 1973
os cursos para preparagio do Técni-
co de Geologia ¢ Técnico de Sanea-
mento. O primeiro exercerd, princi-
palmente, fungdes de pesquisa de
recursos minerais, tendo — como
se sabe — ur amplo campo de atua-
¢io no Rio Grande do Norte. E o
Técnico de Sancamento sera prepa-
rado para projctcs e construgdes de
redes d’agua e eszoto.

ESTRUTURA DINAMICA

A estrutura  a. ministrativa da
LTFRN ¢ constituic a de um Con-
sclho de  Represen intes, ao qual
compete tomar as p-incipais deci-
soes sobre o destino Ja instituigdo;
de uma Diretoria, sob cuja respon-
sabilidade estd a tarefa de dar cum-
primento a  essas decisoes, através
do Departamento de Ensino ¢ Edu-
cagiio que engloba todas as ativida-
des-fim; e das Divisdes de Adminis-
tragio e Finangas — encarregadas

No Laboratorio de Edificagoes da ETFRN existe uma Casa
Piloto, construida la mesmo para a pratica dos alunos.

o -~ - e . v .
Alwnos fazem experiencias no Laboratorio de Quimica
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Ate junho de 1974 a ETFRN terd piscina olimpica, ginasio coberto para 2.500
pessoas, campo de futebol, caixa de saltos ornamentais, quadras de basquete.

das atividades-meio. As Divisges
reunem um certo nimero de Seto-
res ¢ Secdes, formando um contexto
de descentralizagdo administrativa
dindmica.

Na estrutura do Departamento
de Ensino e Fducacio da ETFRN
existem duas Divisdes: de Ensino e
de Promogio Sécio-Educacional. Fs-

ta Divisio de Ensino rcunc as Se-
¢oes de Laboratérios e de Cursos ¢
Prcgramas. Em seguida, ainda na
Divisiao de Ensino, aparccem os se-

tores de Biblioteca, de Controle de
Atividades Discentes (com um Setor
de Merenda Escolar), de Registro
Escolar, de Produgio de Material

Didatico e de Projegoes, estes dias
ligados & Coordenagao de Recursos
Audiovisuais. De outro lado, estio:
Coordenagio de Cursos Supletivos e
Coordenagio de Integragio Escola-
Empresa. Na Seccio de Cursos e
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Programas existem trés Coordena-
nagdes: de Disciplinas de Educagio
Geral, de Disciplinas de Formagao
Especifica, e de Educagio Fisica e
Esportes. O Setor de Merenda Es-
colar serviu aos alunos, de margo a
outubro deste ano, 136.800 lan-
ches.

ASSISTENCIA E ESPORTES

Os Servicos de Orientagdo Edu-
cional e Profissional, os Servigos Sb-
cial e de Pesquisas ¢ Médico-Odon’
toldgico, situam-se todos na Divi-
sdao de Promogio Sécio-Educacional,
proporcionando uma formagio inte-
gral aos alunos e dando-lhes assis-
téncia.

Com efeito, o Servigo Médico-
Odontolégico, totalmente gratuito,
registrou de janeiro a setembro des-
te ano 2.405 atendimentos.

Também a édrea de educagio fi-
sica e esportes em geral mostra-se
como um ponto-forte da Escola Téc-

nica Federal no Estado. H4 pouco,
no proprio conjunto da ETFRN, foi
concluido o campo de futebol do
Parque de Esportes, com vestidrios
e arquibancada de concreto-armado
para trés mil assistentes.

E — em construgio — comega
ja a se tornar realidade o Ginasio
da Escola, que serd uma edificagao
coberta para 2.500 pessoas. Em pro-
jeto, para execugio até junho de
1974, anunciam-se pistas de atletis-
mo, gramado do campo de futebol,
quadras descobertas para basquete,
volei, piscina olimpica e caixa de
saltos ornamentais.

No comego do ano, a ETFRN
promoveu em Natal os Jogos Estu-
dantis Brasileiros de Ensino Médic
(JEBEM), trazendo A cidade 1.200
participantes de todo Pais. Em
1974, serao aqui realizados os Jo-
gos Estudantis Brasileiros (JEBS),
com varias modalidades sendo dis-
putadas nas dependéncias do Par-
que de Esportes da Escola.  #im



A Soriedem estd na defa.
Gontinua crescendo!

CONFIANDO NO FUTURO DO RIO GRANDE DO NORTE,

NA CAPACIDADE PRODUTIVA DO SEU POVO E NA
ABSOLUTA VIABILIDADE ECONOMICA DESTA TERRA, A
SORIEDEM TRABALHA E CRESCE. HOJE, AS CONFECQﬁES
SORIEDEM SAO VENDIDAS EM TODO O PAIS E LEVAM
MAIS LONGE O NOME E A INDUSTRIA DESTE ESTADO.
VALE A PENA ACREDITAR NA NOSSA PROPRIA FORCA.

CONFECCOES SORIEDEM S/A



JUNTOS
DQC

QUANDO A NOSSA EMPRESA INICIA UMA
NOVA OBRA ESTA, COM TODA CERTEZA,
MARCANDO MAIS UMA ETAPA DE PROGRESSO
DO RIO GRANDE DO NORTE.

NOSSAS CONSTRUGOES SIGNIFICAM NOVOS
CAMINHOS PARA O DESENVOLVIMENTO:

NOS FAZEMOS ESTRADAS.

QUANDO A REVISTA RN-ECONOMICO
COLOCA EM CIRCULAGCAO MAIS UM NOUMERO,
ESTA MARCANDO EM NOSSA HISTORIA AS
REALIZAGOES DOS NOSSOS HOMENS DE
EMPRESA: SUA FINALIDADE E JUSTAMENTE
A DE DOCUMENTAR O TRABALHO DE
CONSTRUGAO DO RIO GRANDE DO NORTE.

ESTAS RAZOES NOS LEVAM A ENVIAR AOS
QUE FAZEM RN-ECONOMICO A NOSSA MENSAGEM
DE PARABENS PELO SEU QUARTO ANIVERSARIO.

CONSTRUTORA

NORTEBRASIL 1Tpa
AntBniovB;;fI;éjZf§7o _b as  "Arte

Bai . -aLs
fone 2-3507 - NatallfrENDlx-sept Ros ado




OS ESTRANGEIROS DESCOBREM O RN

De repente, o Rio Grande do Norte comegou a

ser visitado por missoes estrangeiras interessadas
em conhecer e analisar nossos assuntos economicos.
Muitos grupos afirmam que investirao no Estado,
associando-se a empresas locais ou financiando os
governo. O que esperar de tudo isso?

programas do

“Deve haver algo de novo no
reino da Dinamarca” — a expressio
um tanto abstrata ganha certo senti-
do objetivo, quando aplicada — co
mo foi — por um empresario nata-
lense preocupado em compreender
as causas e efeitos da onda de mis-
sbes estrangeiras ao Rio Grande do
Norte.

Com efeito, na segunda semana
de novembro se encontravam 10
Estado quatro grupos de diferentes
origens, todos eles interessados emn
conhecer em detalhes a realidade
local, e alguns deles dispostos a
realizar aqui investimentos sem li-
mites. Esse “algo de novo”, segundo
um empresirio italiano visitante —
sr. Franco Perdomi, do fortissimo
grupo OLTREMARE, da Bolonha
— pode ser traduzido em poucas
palavras: “Nds descobrimos o Rio
Grande do Norte e ele nos desco-
briu. Temos empréendimentos em
diferentes partes do mundo, parti-
cularmente na Africa, e agora de-
veremos nos localizar neste Estado,
em virtude da excepcional qualida-
de de sua produgdo cajueira. Esta-
mos prontos para montar uma uni-
dade industrial, na cidade de Apo-
di, para transformagdo da castanha
de caju, cujo investimento giraria
em torno de Cr$ 4 milhdes.

De outro lado, o inglés Peter
Greening — chefe da missio do
Banco Mundial, que chegou a Na-
tal dia 23 de outubro e s6 retornou
dia 12 de novembro, depois de ro-
dar grande parte do Estado — ex-
plicou, sem mistérios, que o Gover-
nador Cortez Pereira “esteve reuni-
do com nossa alta diregdo em Was-
hington, quando expds programas e
projetos  prioritdrios. Como vdrios
deles se enquadram, perfeitamente,
na linha de assisténcia técnica e fi-
nanciamento do Banco, nds entdo
viemos aqui para cuidar — no que
possivel for — do desenvolvimento
do campo, tanto em relagdo a agri-
cultura quanto d pecudria”.
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AGRICULTURA E PECUARIA

Além das missdbes do Banco
Mundial (ou Banco Interamericano
de Desenvolvimento BID) e

do consércio CITACO — que trou-
xe técnicos e empresirios, entre os
quais o sr. Franco Perdomi — o Rio
Grande do Norte recebeu ainda, em
novembro, uma equipe mista de re-
presentantes da OEA, SERFHAU e
SUDENE, e um grupo de técnicos
da ITACONSULT — esta também

empresa italiana,

O Banco Mundial mandou seis
peritos em assuntos econdmicos,
agrondmicos, veterindrios e de pla-
nejamento, cada qual de uma nacio-
nalidade: Mac Gordon (canaden-
se), Mohamed Sulieman (sudanés),
Jean Jacques (belga), André Bon-
niere (francés), Stahis Panagides
(cipriota), além do britinico Peter
Grening. Esses homens procuram
conhecer — sempre em detalhes —
todos os programas e projetos para
a agricultutra e a pecudria ja elabo-
rados pela Secretaria do Planeja-
mento, e foram ver in loco as dreas
escolhidas para execugio dos mes-
mos: Serras do Carmo e do Mel,
Chapada do Apodi, regido de Mato
Grande, zona Agreste e Litoral leste.

Antes de partir, a missdo con-
firmou seu interesse em participar
— de imediato — de pelo menos
dois dos grandes projetos do Estado:
o de cultura do algodio na Chapa-
da do Apodi, e o de diversificagio
agricola e produgio de oleoginosas e
sisal em Mato Grande. Tais proje-
tos somam investimentos globais de
aproximadamente Cr$ 200 milhoes,
beneficiando 3.500 familias e cri-
ando 10 mil empregos diretos.

Anunciou-se ainda que o pro-
grama para cultura de coco e frutas
tropicais no Litoral (de Touros até
a divisa-Paraiba), e para a agrope-
cuaria na zona Agreste (na base do
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sistema “Voisin” e “Semiconfinamen-
to”), além do projeto das Vilas Ru-
rais, teriam sido identificados pelo
st. Peter Greening e sua equipe co-
mo “ndo apenas vidveis, mas de alto
sentido social, conforme convém ds
nossas linhas”. Esses e outros pla-
nos, alids, seguiram nas grossas pas-
tas dos peritos que irio analisi-los
melhor — antes de definir a forma
exata de colaboracio.

Explicou o sr. Stahis Panagides
que em regra o BID participa de
empreendimentos rurais com cerca
de 40 até 50% do investimento
global, fornecendo também assistén-
cia técnica em termos de pesquisas
agricolas, preparagio de projetos,
treinamento de pessoal, organizagio
da fase executiva e distribuigio de
insumos modernos com énfase nos
mecanismos que facilitam acesso a
grande nimero de agricultores.

ARTESANATO

A missdo do consércio CITACO
— que em convénio com o Gover-
no do Estado ji atua aqui desde o

comego do ano —, trouxe desta fei-
ta 14 membros, incluindo os empre-
sdrios italianos convidados pelo Go-
vernador Cortez Pereira em sua via-
gem recente ao exterior. Esta equi-
pe, chefiada pelo sr. Romeo Bonine,
fixou para si dois alvos: estudo da
viabilidade de varios projetos agro-
pecuarios e industriais, e institucio-
nalizagao do sistema de exploragio
do artesanato norte-riograndense.
Evidentemente, a parte de “viabili-
dades” ficou com os técnicos, en-
quanto que os empreséarios cuida-
ram dos “negécios” — em linha
mais pragmadtica.

Quanto ao artesanato, o objeti-
vo da missdo representou uma con-
tinuidade das pesquisas encaminha-
das pelo Escritério local do CITA-
CO, no primeiro semestre, quando
se procurou conhecer a produgio



ora existente em todo Estado. Ago-
ra, portanto, os especialistas no se-
tor aprofundaram os estudos de
mercado, bem como formularam as
vias de estruturacio do setor. Entre
outras coisas, propuseram que as
matérias-primas a serem trabalhadas
pelos artesdos deverdo ser adquiri-
das de modo centralizado, através de
cooperativas, preparando-se ainda
centros de venda dos produtos.

INDUSTRIALIZACAO

Por outro lado, os contatos dos
empresrios envolveram negécios
nas areas de caju, tomate, produgio
pecudria, cerimica e outras. O sr.
Franco Perdomi se comprometeu a
instalar uma fabrica para industria-
lizagio de dois milhdes de quilos
anuais de castanha de caju, que de-
vera ser implantada em Apodi, sen-
do depois ampliada para trabalhar
toda a producao de castanha das Vi-
las Rurais. Segundo esse empresa-
rio, o caju norte-riograndense é o
melhor do mundo, oferecendo cas-
tanha excepcional.

O sr. Vicente Benassati, da So-
ciedade Internacional de Olearia de
Modena, grupo proprietario de trés
unidades de fabricagio de éleo e fa-
rinha na Italia, declarou-se interes-
sado na produgio de amendoim, gi-
rassol, algoddo e coco. Disse ele que
a farinha para ragées animais des-
perta hoje grande procura no mer-
cado mundial, assegurando — pois
—empreendimentos no setor.

Um representante da Intercon-
serve S/ A, sr. Bertoni Luchara, veio
examinar as potencialidade da cul-
tura de tomate. Informou que hi
atualmente um boom do tomate no
mercado mundial, por conta da ne-
cessidade generalizada de produtos
alimentares. A Interconserve com-
pra hoje toda a produgio disponivel
de tomates de Portugal, Espanha,
Grécia e Turquia. dispondo-se a for-
necer tecnologia para montagem de

industrias de fabricagio de extratds
no Estado. “Nossa empresa tem ex-
periéncia com a plantacdo de toma-
tes na Africa, @ base de irrigagdo. Se
aqui surgir esta possibilidade, que
jd se estuda, gostariamos de contri-
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buir para exploragdo do setor” —
disse.

O sr. Romeo Bonine revelou ain-
da que da missio CITACO fazia
parte um representante da G. & G.
e Companhia, um dos maiores em-
preendimentos europeus no ramo
da pecudria. Tal empresa vende
maquinarias e know-how para a
producido e processamento industrial
de bovinos, suinos e aves. Seu obje-
tivo imediato foi conhecer de perto
a realidade local, particularmente
as areas e as propostas do sistema
“Voisin” e do “Semiconfinamento”.

No item da cerimica, o sr.
Goffredo Gaeta, da Industrial Tec-
noquimica Italiana (IT1), que faz
ja montagens de algumas instalagoes
industriais no Sul do Brasil, prome-
teu que “numa primeira fase pode-
riamos ajudar a produgdo artesanal
de lougas e depois poderiamos pen-
sar na montagem de uma indiistria
pequena”. Em seus projetos se in-
clui produgio de material acabado
para piso, parede e sanitdrios.



RECURSOS HIDRICOS

A outra missio italiana — a
ITACONSULT — era formada por
cinco peritos em utilizagio de re-
cursos hidricos, que visitaram as re-
gioes cristalinas ¢ sedimentares do
Estado. objetivando a instalagio de
pogos ¢ agudes. Inicialmente, com
os dados aqui colhidos, o grupo pre
tende avaliar a potencialidade des-

ses recursos — cm termos de aguas
subterrincas ¢ superficiais — e a
necessidade  deles  em  diferentes

arcas, para depois comegar a exe-
cucio de um programa de pogos ¢
acudes — em colaboragio com  a
CASOI ¢ Divisio de Agudagem da
Secretaria da Agricultura.

Tal programa esti or¢ado em
Cr$ 30 milhées, entrando a ITA
CONSUL'T com seu knou-how in-
ternacional, inclusive a indicagio de
maquinarias a serem utilizadas. O
st. Bruno Meéz, chefe da missio, dis-
s¢ que os seus trabalhos no Estado
“pressupoem um plano global, bas-
tante profundo, cujo inicio de exe-
cugdo das obras poderd se dar em
fins de 1974",

Revelou o téenico
que, através da plena utilizagio de
recursos  hidricos, poderd o Rio
Grande do Norte enfrentar  com
“menor prejuizo e menor esfor¢o o
problema da seca, abrindo assim ca-
minho para o desenvolvimento real
da agricultura ¢ demais atividades
econdmicas”,

A ITACONSUIT — empresa

subsididria da FIAT e da Pirelli —
tem também uma filial no Brasil, a
Latino-Consult, sediada no Rio de
Janeiro. Além do sr. Bruno Méz, a
missdo que csteve no Fstado trouxe
os sts. Roberto  de Freitas Barreto
(da Latino-Consult), Giorgio Man-
gano, Ferdinando Bigi e lLuigi Zop-
pins. Com sua experiéneia em utili-
za¢do de recursos hidricos na Arabia
Saudita, Egito, lemen e Libia, acre-
dita o geodlogo Luigi Zoppins que as
areas cristalinas potiguares possuem
grande  potencial para exploragio
das dguas superficiais, enquanto que
as areas sedimentares também ofe-
recem ampla possibilidade para ex-
plora¢io  das aguas subterrineas.
“Entretanto — frisou —, existem
sempre determinados limites para a
exploragdo, dai a importdncia do
pleno conhecimento do terreno”.

REGIONALIZACAO

Finalmente, a  equipe  mista
OEA-SERFHAU-SUDENE veio “le-
vantar as condigées regionais do Rio
Grande do Norte, objetivando a de-
finicdo e execug¢do de wma politica
de plancjamento, que inclusive en-
volve a futura descentralizacdo ad-
ministrativa, através de unidades es-
peciais de desenvolvimento”,

Os trés clementos da missio, sr.
Renaldo Posada  (colombiano, da
OEA), sta. Inonda Aragdo (do Ser-
vico Federal de Habita¢ao ¢ Urba-
nismo, SERFHAU) e st. Moisés An-
drade (da SUDENE), discutiram
detalhadamente com os técnicos da
Secretaria de Planejamento do Es-

. L]
tado a metodologia ¢ o programa de

trabalho ora encaminhado aqui —
em termos de regionalizagio ¢ de-
senvolvimento urbano —. cuja con-
clusio esta prevista para margo de

1974. Nesta data, serio relaciona-
das as dreas do interior para inicio
da execugiao de uma politica clara
de regionalizagio e descentralizagio
administrativa,

No momento, a OEA vem pres
tando  assisténcia técnica a virios
paises da América Latina — no sen-
tido do  desenvolvimento regional
-- sendo que no Nordeste participa
de estudos em  trés Fstados, onde
também  atua a SUDENE: Mara-
nhio, Ceara ¢ Rio Grande do
Norte.

“A escolha de nossa Estado para
compor este trio, deveu-se hasica-
mente ao fato de ji dedicarmos uma
atengdo aos  problemas  regionais,
desde 1967,  possibilitando-nos as-
sim a acumulagcdo de certo know-
how sobre o assunto. Faltava, enfim,
partirmos para wma perspectiva de
ovecugdo, como estamos agora fa-
zendo” explicou um técnico do setor.

OS NEGOCIOS ESTRANGEIROS NO RN

Ao lado de tantas missoes oficiais, existem em elevado nimero
as incursoes isoladas ¢ quase secretas de muitos grupos estrangeiros. Na
maioria dos casos, voltadas para a exploragdo ¢ o beneficiamento de algu-
mas de nossas matérias primas mais valiosas, tais como o sal, a scheclita,
o sisal ¢ o algoddo. O sal estd em mdos de grupos americanos, holandeses
e italianos; a scheelita cada dia resiste menos ao aceno do capital de
fora ¢ resta apenas uma empresa totalmente potiguar, mas aceitando a
idéia da associagdo ou da venda a wm grupo japonés; quanto ao sisal,
grupos franceses ¢ ingleses ji estudam a implantagdo de industrias de
beneficiamento aqui, associando-se a empresdrios locais, o que também
se verifica com o algoddo em menor escala.
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FIERN

2 apoie & classe empresarial

Desde o dia 24 de setembro —
data em que foi empossada a dire-
toria eleita a 3 de agosto — a Fe-
deragio das Industrias do Rio
Grande do Norte vem funcionan-
do em nova sede, instalada nos 7.°
e 8.2 andares do edificio “Bario
do Rio Branco”, apos ter funcio-
nado durante muitos anos no edi-
ficio “Sao Miguel”.

Em nova sede, a FIERN conta
com melhores condi¢des para de-
senvolver o seu trabalho em favor
das industrias do Estado. Dispde de
salas mais amplas para os departa-
mentos e assessorias e ainda de um
mini-auditério dos mais modernos
dotado de ar refrigerado, destinado
a cursos, solenidades e encontros.

Este ano, a Federagio das In-
dustrias também ampliou as suas
assessorias Técnica e Juridica, vi-
sando atender com mais eficiéncia
os industriais norte-riograndenses,
sejam filiados a entidade ou nio.

ATUAGAO

Nos ultimos anos, a FIERN tem
se destacado pela atuagio em de-

fesa da classe empresarial, através
da elaboragio e apresentagio de
documentos reivindicatdrios junto
aos governos estadual e federal,
além da feitura de projetos e ana-
lises de problemas.

Durante a III CONCAP, reali-
zada no ano passado, no Rio de
Janeiro, o presidente Expedito
Amorim apresentou documento so-
bre a participagio dos incentivos
fiscais na corre¢io dos problemas
da regido, objetivando extinguir os
efeitos negativos que atualmente
deformam a captagio de recursos
desses incentivos. Ao governador
Cortez Pereira encaminhou propo-
si¢io sobre recolhimento do ICM
pelo contribuinte-substituto, defen-
dendo os industriais do algodao
que pleiteavam que esse recolhi-
mento fosse feito somente por oca-
sido da venda do produto ja bene-
ficiado.

Em 1972 a FIERN ainda enca-
minhou as autoridades competen-
tes os seguintes estudos e proposi-
¢oes:

Estudo e proposi¢io aos minis-
tros da Fazenda, das Minas e Ener-

gia e da Industria e Comércio so-
bre a problemaitica da mineragio
do tungsténio no Rio Grande do
Norte; exposi¢ao e reivindicagio ao
ministro da Industria e Comércio
sobre a exportagio de couros bovi-
nos “in natura”; exposi¢gio ao Go-
verno do Estado sobre a concessio
de incentivos fiscais & industria, re-
lativas ao ICM; estudo sobre cus-
tos industriais de beneficiamento
do algodio, oferecido ao presiden-
te da Comissio de Financiamento
da Produgdo; exposi¢io ao minis-
tro da Agricultura sobre os precos
do café moido e proposigio ao Con-
selho da Confederagio Nacional da
Industria, reunido em Brasilia, so-
licitando modificagdes no Proterra.

RECONHECIMENTO

O dinamismo do industrial Ex-
pedito de Azevedo Amorim, a fren-
te da Federagio das Industrias, que
na sua administragio ampliou ati-
vidades e passou a ter atuagdo des-
tacada entre as entidades congé-
neres de outros Estados, foi reco-
nhecido por todos os sindicatos pa-B



tronais da capital e do interior. No
dia 3 de agosto, ele foi reeleito
para mais um mandato de trés
anos, tendo sido candidato unico
em virtude da posi¢io assumida
pelos proprios eleitores que antes
do pleito ja o haviam escolhido
por unanimidade.

Entre as metas da FIERN para

o préximo triénio destacam-se a
construgio do Centro Integrado
SESI/SENAI que sera um dos

maiores conjuntos arquiteténicos do
-Nordeste; a construgao de centros
sociais em Caic6 e Macau; a dupli-
cacjo da assisténcia social, médica,
dentidria e escolar do SESI, a di-
namizagdio do ensino profissional
ministrado pelo SENAI e a inten-
sificagio do programa Universi-
dade-Empresa, do Instituto Euval-
do Lodi.

A partir de janeiro de 1974 o
SESI espera colocar em funciona-
mento sua Unidade Volante de
Abreugrafia que esta sendo insta-
lada em Natal, com o que vai fa-
zer o cadastro toracico dos traba-
lhadores das empresas industriais
que solicitarem esse tipo de servigo
de saude.

Integrane dessa mesma uni-
dade funconara um aparelho
ORTHO Rater, para teste visual,
com a finalidade de selecionar ope-
rar'os que necessitem de corregio
dtica.

No setor de saude, o SESI em
convénio com o INPS vai ampliar
de quatro para oito, o nimero de
cirurgides dentistas de seus servi-
¢os em Natal, tendo em vista o ni-
vel de produtividade por profissio-
nal alcancado nos consultérios
odontoldgicos integrantes do con-
vénio original. A proposta neste
sentido foi encaminhada em 16 de
novembro pelo Diretor Regional
do SESI, sr. Expedito Amorim, ao
Superintendente do INPS, médico
Vicente Luz.

A proposito ainda do convéniio
SESI/INPS, ja se acham funcio-
nando no Centro de Atividades Ex-
pedito Amorim, com equipamen-
tos em instalagdes do SESI, as cli
nicas geral, ginecolégica e pedia-
trica, consultorios dentirios e la-
boratério de andlise clinicas, com
cinco médicos, quatro dentistas, um
farmacéutico bioquimico, dois téc-
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A FIERN abre suas portas aos empresarios

o6Si amplia assistencia aos induStridrios

nicos de laboratério e cinco auxi-
liares de servicos médicos, para
atendimento de trabalhadores na
induastria de Mossord.

Outra proposta, este ainda em
estudos pelo INPS, foi feita pelo
SESI Regional, no sentido de esten-
der as cidades de Macau e Caicé,
os beneficios de convénio, para as-
sisténcia médico-odontolégica.

Caso seja aprovada, serio insta-
lados em cada uma dessas cidades
um gabinete dentdrio e um consul-
tério, médico, funcionando ambos
em dois turnos.

Inaugurado em outubro do ano
passado, pelo ministro Julio Ba-
rata, do Trabalho, o SENAI de
Mossor6 — Centro de Formacgao
Profissional Italo Bologna — ja se
tornou pequeno para comportar as
atividades que ali estio sendo rea-
lizadas, superando as previsdes mais
otimistas.

Contando atualmente com 1.400
metros de drea coberta, o Depar-
tamento Regional do SENAI no
Oeste esta ampliando as suas ins-
talagdes com a construgio de mais
180 metros quadrados destinados
a salas de aula, de desenho e labo-
ratérios de ciéncias apliicadas.

ATUAGAO

No Centro de Formagio Italo
Bologna os flhos dos operarios mos-
soroenses recebem formagio profis-
sional, através de cursos que cor-
respondem ao antigo ginasial, com
a vantagem, porém, de ter inclui-
dos em seus curriculos conhecimen-
tos técnicos profissionais. O CFIB
ainda promove cursos intensivos,
para adultos, de solda elétrica, sol-
da oxi-aceticenica, mecinica de au-
tomovel, mecinica de ajustagem,
tornearia mecanica, eletricista en-
rolador e ainda, em convénio com
o DNMO-MTPS-BNH, cursos do
Projeto Construgio: carpinteiro de
forma, pedreiro, eletricista instala-
dor, pintor e armador.

Antes mesmo de ser inaugura-
do, o Centro do SENAI ja funco-
nava, ministrando cursos de forma-
¢do profissional e operarios da Ter-
misa. Até o momento ja registrou
200 matriculas, inclusive mulheres
que participaram de cursos de Ali-
nhamento de Rodas e Afinagio de
Motores. Isto vem demonstrar o in-
teresse cada vez maior da mulher
aprender “servico de homem” e a
importancia dos cursos do SENAL

No dia 30 de setembro, data
em que Mossoré comemora a liber-
tagio dos escravos, os alunos do
Centro Ttalo Bologna foram desta-
ques do grande desfile escolar ali
realizado.
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Depois de quatro anos de existéncia,

a revista RN-ECONOMICO evidencia de
maneira insofismavel a finalidade

a que se propunha desde a circulagao
do seu primeiro numero: testemunhar,
discutir, expor e patentear o
desenvolvimento do Rio Grande do Norte.
Hoje, ela € mais do que um veiculo de
comunicagao dos homens de empresa, pois
é lida pelas liderangas de todas as
camadas sociais e pelos setores de decisao
Aos que fazem RN-ECONOMICO, parabéns.

INDUSTRTA SITEX S/A



INAUGURAGCAO DO
PORTO-ILHA

Esta prevista para o primeiro
trimestre do préximo ano, a inau-
guragdo do Porto-ilha de Areia Bran-
ca. A data mais viavel, no momen-
to, é a de 23 de fevereiro, sujeita a
confirmagio do Ministério dos
Transportes. Fala-se, também, que
de futuro o Porto podera ter sua
capacidade ampliada, para atender
a exportagio de outros minerais e
produtos da regido.

FABRICA DE BARRILHA
PARA MOSSORO

A Cimara Municipal de Mos-
sor esta totalmente empenhada no
esforgo para trazer para regido de
Mossoré6 (municipio de Grossos) a
fabrica de barrilha. A movimenta-
¢do disparou, depois que o lider da
Arena, vereador Vingt-un Rosado,
féz pronunciamento de mais de uma
hora, analisando os aspectos socio-
econdmicos do importante investi-
mento.

Telegramas foram enviados ao
Presidente da Republica, ministros
de Estado e outras autoridades. O
vice-governador Tertius Rebello e o
deputado Anténio Floréncio tiveram,
por unanimidade, voto de louvor
pelo trabalho que desenvolveram,
no caso da barrilha.

VINGT ROSADO A FAVOR
DE VEREADORES

Vingt Rosado foi o primeiro de-
putado a lembrar, na Cimara Fe-
deral, a remuneragdo para os ve-
readores. O parlamentar do Rio
Grande do Norte afirmou que “o
partido devia tomar uma posi¢do
definida a respeito, naturalmente
procurando consonincia com o Go-
verno Federal, pois a remuneragio
para os vereadores é uma necessida-
de”. Vingt Rosado estara retornan-
do esta semana a Mossor6, para arti-
culagdes politico-administrativas na
Regidao Oeste.

ESPECULACAO DA CARNE

O aumento galopante que vi-
nha se registrando no prego da car-
ne era principalmente fruto da es-
peculagdo. Com o antncio de tabe-
lamento a partir de 15 vindouro, a
arroba ja experimentou uma redu-
¢do de prego em 10%. Os entendi-
didos afirmam que o fato compro-
va que o problema era de especula-
¢do0 e nio de demanda.

Caninde Queiroz
anuncta mais vagas

ABERTAS INSCRICOES
PARA O VESTIBULAR

Estio abertas de 03 a 21 de
dezembro, as inscri¢des para o Con-
curso Vestibular para 1974, da
Fundagio Universidade Regional do
Rio Grande do Norte. Ao todo, se-
rio 420 vagas, sendo: Area Huma-
nistica — 240; Area Tecnolégica
— 130; e Area Biomédica 50. No
ato de inscrigdo serd feita a apre-
sentagdo da documentagdo de praxe
€ o pagamento da taxa de 67,20.
As provas terdo inicio dia 06 de ja-
neiro, as 08:00 horas, podendo o
candidato inscrever-se em trés cur-
sos, com o Vestibular se proceden-
do rigorosamente pelo processo clas-
sificatorio.

COMERCIO
PREPARA O NATAL

Contando com o apoio da Pre-
feitura, o Clube de Diretores Lojis-
tas de Mossord ja iniciou os prepa-
rativos para a época natalina. Car-
lito Lima Fernandes, presidente do
CDL, e Paulo Gastdo, assessor de
turismo do municipio, estabelece-
ram um plano de iluminagio para
as ruas centrais da cidade, com orna-
mentagio propria para o periodo, o
que aumentard o movimento do co-
mércio, que também abrird 3 noite.

MOSSORO COM QUARENTA
MIL ELEITORES

Os “experts” politicos admitem
que o municipio de Mossord tera
nas elei¢bes proporcionais de no-
vembro do préximo ano, um con-
tingente de 40 mil eleitores. De-
pois do pleito de 72, mais de mil ti-
tulos ja foram solicitados. O gran-
de problema para o alistamento é a
falta de recursos.

PLANO DIRETOR
PARA MOSSORO

Trés Empresas participam da
concorréncia para a Elaboragdo do
Plano Diretor de Mossoré. Uma de
Fortaleza, um consorcio de Recife
e outra do Rio de Janeiro.

O Prefeito Dix-huit Rosado tem
desenvolvido os maiores esforgos pa-
ra dotar a cidade desta importante
linha administrativa. Em menos de
um ano, a sua administracio tem
encaminhado a solugio definitiva de
tradicionais problemas de infra-es-
trutura.

Foram beneficiadas com Pavi-
mentagdo asfaltica, 20 mil m2 de
ruas; o servico de Limpeza Publica
foi reativado, com recursos de Cr$
1,5 milhdo, financiado pelo BNB;
para solucionar o problema de esgo-
tos, a prefeitura realizard concorrén-
cia até fins deste més, e investira
mais de Cr$ 40 milhdes.
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PESCA

Menos
lagosta e
mais peixe

Quando, no final do més de
outubro, os proprietarios de bares,
restaurantes e boites denunciaram a
falta de gelo, a populagiao viu nisso
o surgimento de uma nova crise,
sob todos os aspectos, injustificavel,
pois afinal a igua continua a ser
matéria prima abundante e barata.
Mas a histéria é outra e a crise do
gelo é somente um indicio de que a
pesca estd se ampliando no Rio
Grande do Norte. apesar da escas-
sez, cada vez maior, de lagosta, que
inclusive ja fechou pequenas indus-
trias e vem causando sérias dores de
cabega aos grandes empresirios.

De um modo geral, as indus-
trias de pesca que atuam no Estado
— 10 em Natal e 2 em Areia Bran-
ca — aqui se instalaram com uma
s6 finalidade: captura de lagosta pa-
ra exportagio. Produto muito dis-
putado no mercado internacional,
preco satisfatério de US 4,50 a li-
bra (453 gramas), acelerou o cres-
cimento da maioria delas até inicio
do ano passado. E, de repente, veio
a queda, com a fuga do crusticeo ¢
o escasscamento das reservas tradi-
cicnais, obrigando as empresas mais
poderosas a uma nova opgdo: o pei-
xe. Os primeiros resultados criaram
nm clima de otim'smo e até provo-
caram crise do gelo. em decorréncia
da alta producan a armazenar. Po-
rém, a falta de qualquer cstudo so-
bre as reservas de pescados no lito-
ral norte-riograndense, com todas as
atengdes  voltadas apenas para o
“agora”, resta saber até quando as
industrias suportardo a nova ativida-

de, sem
juizos.

correrem o risco de pre-

DECADENCIA DA LAGOSTA

A lagosta ja ndo é um grande
negécio. Nio que a procura tenha
diminuido. Ela ainda é prato sofisti-
cado na Europa e nos Estados Uni-

A lagosta desapareceu das costas do Nordeste.
O fendmeno nao tem explicagao cientifica e

esta mexendo com os nervos dos diretores das
empresas de pesca. Os mais habeis, desprezam

agora a lagosta e se preocupam com
que também pode ser exportado e da

dos e o numero extenso de consu-
midores garante volumosas exporta-
¢oes. H4, no entanto, desvantagens
a considerar.

Antes de tudo é um animal que
vive em constante migra¢do. Viaja
de um ponto a outro do litoral sem
“dar aviso” e sem mostrar indicios
que levem a formulagdo de uma ex-
plicagdo concreta sobre o fendmeno.
Atualmente estd ‘escasseando em
Murit, Rio do Fogo, Barra de Ma-
xaranguape e surgindo em Aracati
(Ceara) e nos bancos do Maranhao,
onde ja se encontram barcos da
Suape, uma das principais empresas
do ramo. Mas, mesmo em periodos
normais para a captura, existe tam-
bém o problema decorrente da pro-
longada entressafra, que as vezes
atinge 6 meses, deixando as indus-
trias especializadas em dificuldades.

Se nao bastasse, a situagao tor-
na-se mais complicada com as agdes
desonestas praticadas por pescadores
e empresas, como o roubo de lagos-

o peixe,
lucro.

tas apreendidas em covos alheios. de
cordas e dos proprios covos. E isto
ja tem causado desentendimentos
que, por pouco, ndo se transforma-
ram até agora em crimes de homi-
cidio, além denincias apresentadas
a Capitania dos Portos, como a da
Frinape contra a Pesca Alto Mar

S/A.
ASCENCAO DO PEIXE

Com a crise da lagosta, chegou
a ves do peixe, até entio somente
destinado ao consumo interno e pes-
cado de maneira artesanal, o que
ainda persiste para a maioria dos
homens que se utilizam de barcos
sem equipamentos e movidos a vela,
parte integrantes de empresas nio
organizadas pertencentes aos pro-
prios pescadores.

Os mesmos barcos langados ao
mar para a captura de toneladas de
lacosta (especificamente a cauda),
partiram a procura do pargo, um
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peixe que depois de transformado
em filé é exportado para os tradicio-
nais compradores de crusticeos, ao
lado de barbatanas de tubario. Para
o consumo interno — em Natal ¢
no Nordeste — os tipos sio os mais
comuns: xaréu branco, xaréu preto,
guaiuba e outros.

Milhares de libras exportadas,
de fevereiro a outubro deste ano
apenas pela Suape, sio alentadores
primeiros resultados, de efeito esti-

mulante para a Pesca Alto Mar, cuja
grande prouugao dos ultimos dias
(pargo) eucuntra-se armazenada
aguardando autorizagdo do governo
teueral para ser exportada. k a ani-
ca salua — atirmam os praticos e
os teoricos da pesca. Quem pode jJa
iniclou ativiuaues, embora nao saiba
s€ a mina e de curta ou longa du-
ragao. Quem nao pode ja cerrou
suas portas ou couuunua tuncionan-
do sob déticit astixiante, como a
rrimape, a unica tirma do kstado
destinaua a exportagao de lagosta.

SUAPE: TUDO OK

Desde fins do ano passado, a
Suape — Sul América Pesca S/A
— vem reduzindo a sua exportagio
de lagosta para os Estados Unidos,

Franga e Inglaterra, em consequén-
cia do esvaziamento das reservas
existentes no litoral potiguar. Ape-
sar disso, o clima reinante na em-
presa é de otimismo, com a desco-
berta do peixe, que a partir de feve-
reiro deste ano passou a ser embar-
cado para o exterior a prego com-
pensador. Assim é que a Sul Ameé-
rica ja esta executando um projeto
de reampliagdo que prevé a constru-
¢ao de mais cdmaras frigorificas, -
nel de congelamento, salas de file-
tagem e cozimento, além de dupii-
cagio do numero de empregados ¢
aquisi¢ao de dois navios pesqueiros.

Segundo os diretores da empre-
sa. a falta de lagosta nao ¢é o
grande problema da Suape. Ha ou-
tros como a falta de energia aos do-
mingos e as quedas de tensio dia-
riamente, as 17:30, obrigando a
paralizagio das maquinas e acarre-
tando largos prejuizos, pois a maioria
dos peixes necessita de superconge-
lamento para se manter conservada.
F ainda a inexisténcia, em Natal,
de pessoal especializado em fileta-
gem de pargo, garoupa, melro, can-
gulo e tubario.

Mas, para a diregao da Suape,
a escassez de lagosta no Rio Grande
do Norte é um fendmeno tempor.i-

rio que logo serd normalizado, em-
bora acredite que as industrias po-
derio sobreviver pelo tempo que
quiserem desenvolvendo somente
atividade pesqueira. Uma coisa a
Suape niao admite, de modo ne-
nhum: que as empresas tém partici-
pagdo nos roubos de covos de con-
géneres, na sua opiniao pratica ex-
clusiva de pescadores que desejam
aumentar a sua produgio para fa-
turarem mais (o quilo de cauda de
lacosta é comprado a Cr$ 6,00. Na
Suape, o pescador que consegue
capturar 300 quilos tem direito a
um prémio de Cr$ 1 mil).

NAO DA PARA PAGAR

Enquanto cresce o otimismo de
indistrias de fora com escritérios
em Natal, ante a “onda” do peixe,
a Frinape — Empresa Frigorifica
Natal de Pesca ILtda., — prefere
enfrentar sozinha a crise que surgiu
exatamente no periodo em que as
portas do mercado internacional se
abriam para ela.

Abelardo Bezerra de Melo, cuja
esposa detém 49% do capital da
empresa, considera mesmo uma pre-
cipitagio a investida das concorren-

VIAJE SEMPRE MELHOR!'!

QUANDO TIVER DE VIAJAR,
MESMO PARA O INTERIOR DO
ESTADO, ESCOLHA UMA EMPRESA
QUE PODE LHE OFERECER
SEGURANGCA, CONFORTO E

RAPIDEZ.

VIAJE PELA
EMPRESA BARROS LTDA.,

UMA

EMPRESA GENUINAMENTE POTIGUAR.

EMPRESA

BARROS Lt

d

ONIBUS NOVOS e PESSOAL ATENCIOSO e SERVICO



tes, Ja que “divida de lagosta ndo se
paga com peixe’. E justifica: ‘essas
empresas estdo endividadus ¢ que-
rem pagar os scus débitos com expor-
tagdo de peixe. Acontece que ndo
existe nenhuma pesquisa, nenhum
estudo de  avaliegdo da capacidade
da reserva, que estd sendo afetada
pelo superesforco  desenvolvido  por
todos os barcos grandes que  antes
cram utilizados na captura de lagos-
ta. Pode anotar: dentro de um certo
tempo a produgdo comegara a cdir,
até atingir a estagnagdo”.

Afirmando ser estudioso do mar
ha muitos anos, ele so acredita na
viabilidade do atum, um peine que
aparece em abunddncia nas proni
midades do Rio Grande do Norte
EFntretanto, como a Frinape so pos
sui barcos pequenos, ¢ a pesea Jdo
atum exige embarcagoes grandes ¢
sofisticadas que importam em inves
timento de milhoes de cruseiros, a
cmpresa continua insistindo na cap-
tura de lagosta nas praias de Mu
rii ¢ Caigara, funcionando defigi-
tariamente com uma produgio men-
sal de mil quilos, quando necessita
de no minimo 2 mil.

ALTO MAR: SEM
I X\PORTACAO

Mesmo sem  exportar  —  por
nio ter ainda autorizagio do gover
no federal — a Pesca Alto Muar

S/A, atuante no Rio Grande  do
Norte  desde 1960, nos  ultimos
meses restringiu 904 de suas ativi-

dades & pesca ¢ armazenagem de

prixe sob a forma de filé. Para isso
entraram em agdo os scus trés bar-
cos frigorificos de 35 toncladas ¢
mais cinco embarcagoes pequenas de
capacidade para 5 toneladas,  além
dos barcos da Nortepesca, empresa
que colabora com a Alto Mar no
trabalho de filetagem de pargo.

A empresa pretende exportar de
40 a 50 mil libras mensais do novo
produto, a fim de compensar a que-
da de 40 mil para 10 mil libras ve-
rificada na  exportagio de lagosta.
No mercado interno ela ji coloca,
entre outros tipos, os peixes xarci
branco, xaréu preto ¢ guaiuba, sendo

60¢% cm Natal ¢ 40, no Recife.
I a exemplo da Suape, esta cons-
trarndo um - grande frigorifico, na
cidade de Arcia Branca, objetivando
neutralizar os  efeitos  da crise do
gelo.

Se se pergunta ao dirctor Ben-
to de Assis Brito sobre as perspecti-
vas da lagosta, ele responde que siao
as plores possiveis, embora nao exis-
ta uma definigio téenica da escas-
sez. "Ninguém tem certeza de nada,
mas tudo indica que nos proximos
quatro anos ndo teremos lagosta” —
declarou, acrescentando que a situa-
¢ao e agravada com o roubo de co-
vos por fornecedores individuais ¢
CIMPLCsas (ue orizam os seus pes-
cadores a “se virarem”,

INPORTACAO

Muitas sdo as empresas ue es-
tio de olho no peive, porém, so a
Suape esta colocando os seus bar-
cas nas tthas Recas ¢ até no litoral
paracnse com a certeza de que po-
de exportar tada a produgao.

I'im  outubro foram reaistrados
os seauintes embarques para os Is-
tados Unidos:

Lagosta:  American Fish Com
pamy — 4.320 libras — CeS L oL
107.820.55; Brascan International
Inc. — 3.400 libras — Cr$ ...
68.385.90 ¢ depois 9.440 libras —
CrS 43.305.00; Beaver Street Fis-
here Ine. — 20 mil libras — Cr$
90.894.92.

Peine: Brascan — 10.000 mil
libras CrS 45.937.50; Sumito-
mo Shoji American Ine. — 7.360
libras CrS 169.736,00.

Barbatanas:  Tai Hing Interna
ticnal T engradados (350 qui
los hquidos) — Cr$ 17.685,94

Fnquanto isso, certas industrias
experimentam  os amargos dias da
faléncia, por nao terem  condigoes
de entrar na “onda” do peixe.

O
marmore

eo

RN- |
economico

O aniversario

do RN-ECONOMICO
é motivo de
satisfacao para
as empresas

que como nods
trabalham em
favor do
progresso do
Estado.

Nos beneficiamos
marmore e
ajudamos o Estado

a crescer.

ROLAUTO

Importadora e
Exportadora Ltda.
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ARTEFA

A ARTEFA (Artefatos de Confeccoes
Ltda.) é uma industria pioneira no Nordeste
na produgao de colarinhos, produzindo, por
dia, 15 mil pegas para as indidstrias de con-
feccoes do Rio Grande do Norte, Ceara, Pa-
raiba e Pernambuco. Mas, ja em janeiro, ela
passara a produzir 25 mil colarinhos diaria-
mente, num regime de 8 horas, e tera condi-
¢Oes de aumentar gradativamente esse nime-
ro, até a casa dos 50 mil, de acordo com a
demanda.

Heriberto Escolastico Bezerra, advoga-
do, 37 anos, com uma bem sucedida carreira
empresarial em Mossord, vindo para Natal a
convite do Governador Cortez Pereira para
assumir um cargo de confianga na Adminis-
tragao Estadual, imaginou uma maneira de
continuar a sua vocagao de empresario.

Fundou a ARTEFA, antevendo a exis-
téncia de um mercado em potencial para os
artefatos de confecgdes numa cidade onde as
fabricas de roupas masculinas aparecem com
destaque no campo industrial.

Isso.foi em 1971. Hoje, a ARTEFA se
consolida e cresce. Ja faz parte dos planos de
sua diregao comegar a produzir punhos para
camisas sociais, cdis e bolsos para calgas, arti-
gos que hoje sao importados do Sul, mas que

podem ser conseguidos aqui mesmo, a pre-
¢os competitivos.

O padrao de qualidade tem sido uma
preocupagao constante dos que fazem a AR-
TEFA. Gragas a isto, a Rhodia — hoje um
dos maiores complexos da indistria téxtil na-
cional — ja testou em laboratério os colari-,
nhos aqui fabricados e homologou-os para
uso nas suas afamadas marcas de confecgoes.

UMA INDUSTRIA QUE VAI CRESCER

Muita gente nao sabe, mas os colarinhos
das camisas fabricadas no Nordeste, em gran-
de parte, sdo criados pela ARTEFA. As Con-
feccoes Soriedem, Reis Magos, Sucar e Con-
te (em Natal), Klass, Duque, Icosa, Sentinela
(em Pernambuco), Moar (na Paraiba) e Sa-
ronord, Letra, Confort, Landau, Iwi, Clipper,
Conorte, Vesil (no Ceara) estao entre os cli-
entes constantes da ARTEFA.

Para atendé-las, a ARTEFA esta im-
plantada num prédio de 400 metros quadra-
dos, a rua Teoténio Freire, 351, na Ribeira,
proporcionando nessa fase inicial 25 empre-
gos diretos. A ARTEFA conta com o apoio
do Banco de Desenvolvimento do Rio Gran-
de do Norte S/A, tendo através dele obtido
financiamento do BNDE de Cr$ 291 mil.




UMA QUESTAO
DE PREFERENCIA

O CAFE SAO LUIZ - 100% PURO -
CRESCEU NA PREFERENCIA DO PUBLICO
POTIGUAR GRAGAS A UMA QUALIDADE
SEMPRE APURADA E POSTA EM ANALISES

QUE CADA VEZ MAIS COMPROVAM O 0 )

CUIDADO DOS SEUS FABRICANTES. (s,
ASSIM OCORRE TAMBEM;COM A

REVISTA RN-ECONOMICO, QUE HOJE

COMPLETA QUATRO ANOS DE VIDA, O
QUE JA E UMA COMPROVAGCAO INEQUIVOCA

DA SUA QUALIDADE E DOS SEUS ALTOS | l l =
g —
PROPOSITAS IZ \VEIGA

0 £XITO 0SS DOIS £ UMA SIMPLES

QUESTAO DE PREFERENCIA. éE;L 'F_,I
— 'A.

UMA ACAO EFICIENTE

Parabenizamos RN-ECONOMICO na passagem do
seu quarto aniversario de circulagao.
Esta revista e um grande instrumento de

incentivo ao desenvolvimento do Estado.

J. VERISSIMO COMERCIO S. A.

SALINA JUNDIAT

PISCICULTURA-AGROPECUARIA IND. COM. LTDA.

Matriz: Av. Tavaves de Lira, 77 — Terreo
Fone 2-1623 e 2-1408 = Natal(RN)



guararapes

.

LERTEZA DE MELHORES DIAS

Confecgoes Guararapes S/A, com 2.300 empregados,
B e _a maior industria do Rio Grande do Norte.
E e tambem a empresa potiguar que melhor assiste o seu pessoal.

Nio representasse hoje a mais
importante empresa
confecgbes, a Guararapes teria a so-
mar em seu favor o enorme con-
tingente de operdrios que trabalham
nas duas fabricas de Natal e Sio
Paulo — o de nossa capital bem

nacional de

maior e por isto mesmo mais im-
portante, considerando-se a escassez
de oferta de empregos local.

Sob os galpdes da avenida Ber-
nardo Vieira, entre Lagoa Seca e
Morro Branco, 2.300 operirios che-
gam diariamente as sete horas da

manhi para no fim da tarde ter
completada a fabricagio de seis mil
calgas e dezoito mil camisas.

Esse nimero de empregos dire-
tos representa uma média de 10.000
pessoas levando-se em
conta as familias de cada operirio,

atendidas,
dos quais a predominéncia é do
sexo feminino, com uma idade mé-
dia de 24 anos. E até o final de
1974 a fibrica de Natal poderi ter
em torno de 3.000 empregados,
observado o crescimento constante
da empresa, que aplica em sua ex-

pansio os lucros obtidos anualmen-
te — para 1973 estd previsto um
lucro de Cr$ 45 milhoes.

ASSISTENCIA TOTAL

Atender da melhor maneira o
seu empregado sempre foi uma
preocupacao primordial das Confec-
¢6es Guararapes S. A. E isto estd
comprovado nos virios setores que,
ligados & Diretoria Administrativa
da empresa, atuam justamente ten-
do em vista o bem-estar do pessoal.
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NA ESCOLA GUARARAPES ESTUDAM 1.500 CRIANCAS
QUE NAO PAGAM NEM MESMO TAXA DE MATRICULA.

O setor de assisténcia atende,
gratuitamente, o operirio e seus
familiares através, de trés médicos,
dois dentistas e um bioquimico,

este para exames clinicos, traba-
lhando durante o expediente da fi-
brica,

gratis,

sendo fornecidos, também

os medicamentos mais co-
muns. S6 os casos mais complica-
dos que requerem especialistas, sio

encaminhados ao INPS.

A assisténcia médico-odontold-
gica na fdbrica apresenta um mo-
vimento de 45 atendimentos médi-
cos para 15 odontoldgicos, diaria-
mente, e a CIPA (Comissio Inter-
na de Prevenciio de Acidentes) ori-
enta, através de reunides quinzenais
sobre como se evitar os acidentes,
apresentando relatério mensal ao
setor especializado Ministério
do Trabalho. Mesmo assim, é infi-
ma a ocorréncia de acidentes nas
Confecgdes Guararapes, diz o enge-
nheiro Nilson Rocha, Diretor-Ad-
ministrativo da Empresa.

do

ESCOLA E CLUBE

Afora essencialmente
médico-odontoldgica, a fibrica man-

a parte

tém ainda uma escola e um clube,
que completam o suporte assisten-
cial ao empregado.

diz Nil-
son Rocha, também é inteiramen-

A Escola Guararapes,

te gratis, como ocorre com o Clube:
na primeira nio se paga nem taxa
de matricula

e no segundo nio

existem mensalidades nem taxas
para o funcionirio da empresa que,
desde a hora em que ¢ admitido,
é considerado socio automatica-
mente.

Na Escola é ainda distribuida
merenda, através de convénio com
o setor especializado do Ministério
e Cultura. Hoje ha

1.500 alunos matriculados e,

de Educagio
em-
bora funcionando ainda como es-
cola primiria, o estabelecimento jd
no proximo ano deverd esti inclui-
do na faixa de Escola de Primeiro
Grau, tendo em vista que grande

parte dos empregados que utilizam
a escola estudam o curso ginasial.
A escola mantém quarenta e cinco
professoras que atendem aos 1.500
alunos.

A Escola Guararapes tem 18 sa-
las de aula, funcionando em trés
turnos, contando com biblioteca,
quadra de esportes, parque infantil
e atende também a alunos dos bair-
ros proximos 2 fabrica, estranhos
aos quadros funcionais.

O Clube Guararapes é outra ati-
vidade assistencial para os empre-
gados e realiza sempre festas dan-
gantes, promogdes culturais (confe-
réncias, palestras, etc.) oferecendo
jogos de salio e possuindo moder-
na quadra de esportes.

E sempre aos sibados que o
Clube abre suas portas para as reu-
nides festivas (dangantes) que reu-
nem considerdvel numero de em-
pregados que necessitam, realmen-
te, de um divertimento sadio para
contrabalangar o esforgo dispendi-

do nas tarefas didrias: ao trabalho
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A FOLIIA MENSAL DA GUARARAPES ATINGE 800 MIL
CRUZEIROS, SEM INCLUIR AS OBRIGACOES SOCIAIS

eles chegam as 7 horas da manhj,
saindo as 11h30, voltando as 13h30,
no segundo turno, para retornar
aos seus lares as 17h30. Na parte da
manhi hia um intervalo de 15 mi-
nutos, entre 09h30m e 09h45m para
o lanche.

UMA AGENCIA BANCARIA

As Confec¢des Guararapes ofe-
recem ainda um nio muito usual
servi¢o, aos seus empregados: den-
tro da fibrica ha uma agéncia ban-
caria, do Banco Econdmico da
Bahia, que atende a todas as ne-
cessidades do pessoal, nesse setor.

A experiéncia da agéncia ban-
ciria nio apenas serve para facili-
tar as operacdes de depdsitos e sa-
que do pagamento mensal, como
propicia ao empregado se familia-
rizar com o sistema bancdrio, de
que certamente vai necessitar no
futuro.

A folha de pagamento do pes-
soal, no entanto, é feita em com-
putador que a fdbrica possui e que
racionaliza toda a sua escrituracio.

QUASE UM MILHXO MENSAL

Com o seu funcionalismo (afora

Nilson Rocha dirige a
agao social da empresa

os proventos dos diretores) as Con
fec¢des Guararapes dispendem ..
Cr$ 800 mil mensais, dinheiro qu
¢ jogado em circulagio na cidade
Efetua ainda compras no comércic
local e, em contribuigdes sociais ¢
previdenciarias, paga todo mé
Cr$ 120 mil

Para ser admitido na Guarara
pes, o funciondrio passa antes pelo
Nucleo de Recursos Humanos, se’
tor da Organiza¢io de Trabalho,
que funciona ligado & Diretoria
Administrativa. Esse setor faz recru
tamento, selecio e treinamento de
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O PESSOAL DA GUARARAPES SO VAI AO INPS EM
CASOS MAIS GRAVES, POIS A FABRICA MANTEM SUA
PROPRIA ASSISTENCIA MEDICA E ODONTOLOGICA

pessoal, treinando  bdsicamente,
também, o funcionirio ji empre-
gado.

Tendo recentemente aumentado
a sua parte fisica, com a constru-
¢io de trés novos galpdes, as Con-
fecgdes Guararapes  praticamente
j4 conseguiram ocupar toda a drea
da atual localizagio. Como o de-
senvolvimento da empresa € cons-
tante e ocorre o crescimento vege-
tativo na proporg¢io dos lucros que
sio aplicados anualmente, a Guara-
pes ji prevé um possivel aumento
para 3.000 empregados em Natal,
sem precisar construir novamente.
No entanto, ja a partir de 1975
certamente outro terreno poderd
ser adquirido, caso a expansio da
fabrica se dé ainda em nossa ci-
dade.

Os empregados da fabrica, no
entanto, continuario a gozar os be-
neficios de uma programacio assis-
tencial que inclui, ainda, os pré-
mios mensais para a produtividade
e as promog¢des por merecimento:
sempre (ue ocorre vaga numa me-
lhor colocagao, sao aproveitados os
proprios funciondrios da empresa,
s6 se partindo para admitir pessoal
de fora quando o aproveitamento
do interno ¢ absolutamente impos-

sivel,

Essa ¢, no fim das contas, a po-
litica principal de Nevaldo Rocha,
Diretor-Presidente das Confecgdes
Guararapes, para quem o funcio-
nirio € a pega principal da em-
presa. 2.300 de Natal
como os 1.500 de S3o Paulo sabem
que no emprego terio sempre o
atendimento correto e isto se tra-
duz principalmente na pequena

Tanto os

proporgio de demissio do pessoal:
em torno de um e meio por cento,
sobre o nimero de empregados em
agho.

As razdes de um operirio da
Guararapes deixar o emprego sio,

sendo dbvias, mas muito naturais:

viagens, casamentos ou falta de
adaptagio ao servigo.

Depois, quando hd cinco anos
a empresa nio tem registrada ne-
nhuma querela funcionario,
junto ao Ministério do Trabalho,

se tem mais uma razao para acre-

com

ditar no que representa a vida fun-
cional no complexo industrial da
avenida Bernardo Vieira: inteiro
entrosamento entre pessoal subal-
terno e diretores, todos realmente
interessados no crescimento da f4-
brica — o que de resto significa o
bem-estar de cada um e da pro-

fim

pria comunidade.
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O HOMEM MUSTANG
ELEGANTE! E"O FINO
DA MODA

Para ele, todas as portas se abrem.

Se o habito nao faz o monge, a Em Natal, o que voce pode
rowpa faz o homem. Vista-se bem e encontrar nas lojas mais
melhor, dentro do rigor da moda. sofisticadas de Copacabana,
Visite STYLUS, uma loja que tem tudo Ipanema ou da rua Augusta.

para o homem elegante.

Etiquetas famosas:
Christian Dior, Jacques Fath,
Lanvin, Pierre Cardin, etc.

Ia |0ja do homem elegante

Galeria do Edificio Barao do Rio Branco
Loja 10 - Av. Rio Branco, 571 - Natal

Rua General Osorio
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A presenca da CIBRESME —
Companhia Brasileira de Estruturas
Metdlicas — no desenvolvimento do
Rio Grande do Norte é, certamente,
um fato que transcende a simples
citagdo dos fatos. Para comprova-la
basta ver a realidade das coberturas
de milhares de metros quadrados de
areas de fabricas, implantadas ou
se implantando em nosso Estado.
E afora o setor industrial, essa pre-
senga também se faz em outros tan-
tos milhares de metros quadrados de
gindsios esportivos na capital ¢
no interior, e em outras obras.

Antes de ser uma opgdo, a uti-
lizagio das estruturas metalicas da
CIBRESME representa uma atesta-
do de qualidade. Realmente, um
produto que é utilizado por empre-
sas como a Petrobrds, Esso, Shell,
Ministério do Exército, Grupo Kla-
bin e tantas outras, deve possuir
uma qualidade testada e comprova-
da. E é isto o que ocorre com as es-
truturas da CIBRESME, represen-
tadas no Rio Grande do Norte pela
firma Fernando Bezerril Comércio
e Representagdes Ltda., que estende
o seu raio de vendas até o vizinho
Estado da Paraiba.

A CIBRESME ¢é hoje uma das
500 maiores sociedades anfinimas
do Brasil e pertence ao Grupo Ange-
lo Figueiredo S. A. que, além dela,
possui ainda as empresas Mdveis de
Ago Angelo Figueiredo S.A., Esqua-
drias de Aluminio Confianca; Norte
Brasileira de Ferragens; Confio —

Construgdes Ltda.; Anfisauto Distri-
buidora da Chrysler do Brasil, no
Ceara, ea Angelo Figueiredo Co-
mércio e Importagdo.

Com um capital registrado de
Cr$ 9 milhées, a fabrica é orienta-
da técnicamente por 35 engenheiros,
possui mais de 1.000 empregados e
desmancha mensalmente uma mé-
dia de 1.200 toneladas de ferro, na
fabricagio de estruturas metalicas,

caldeiraria pesada, fogdes, cacam-
bas, armagdes para sub-estagdes de
energia elétrica, suporte para tubu-
lagdes, pontes rolantes, guindastes,
torres para instalagdes de concreto,
pontes ou viadutos, paredes divisé-
rias pré-fabricadas, marquises me-
talicas, carroceria metdlica para to-
das as finalidades, postes metalicos,
torres de transmissdo para radio, te-

levisdo, telégrafo sem fio, encrgia
elétrica de alta tensdo, iluminagi
publica.

PRESENGCA NO RN

No Rio Grande do Norte a pre-
senca da CIBRESME esti marcada
em muitas obras, pois desde que a
firma Fernando Bezerril Comércio
e Representagdes Ltda., comegou a
tratar dos negdcios da fabrica cea
rense em nosso Estado, ha seis anos,
a utilizagdo dos seus produtos cons
tituiu imediatamente uma preferén-
cia inequivoca. O surto desenvolvi-
mentista advindo com a implanta
¢do de diversas indistrias, no en-
tanto, aumentou bastante a utiliza-
¢do das estruturas rhetalicas da CI-
BRESME entre nés, e hoje pode-se
citar, dentre outras, as seguintes fi-
bricas, que as implantaram: Confec-
¢bes Reis Magos (6.000 m2) —
Confecgoes Soriedem (5.000 m2),

Confecgées  Guararapes  (9.000
m2), Indiistrias Jossan (10.000
m2), Confecgoes Sucar (6.000

m2), J. Motta — Curtume Sio
Francisco (5.000 m2), Granja La-



ZAR 0 AI0 GRANDE 00 NORIE

war (22.000 m2), Plastoni — Pla-
nosa (2.000 m2), Cyro Cavalcanti
(1.500 m2), Siderusa (2.000 m2),
Joao Verissimo (1.200 m2), Itape-
tinga Agro-Industrial —  Mossor6
(13.000 m2), Incarton — Indus-
tria de Cartonagem do Grupo UEB
(2.000 m2), F. Souto Comércio
Navegagio — Mossoro (2.000
m2), Café Vencedor — Ceara Mi-
rim (1.200 m2), Refinagdes de Mi-
lho Gosson (2.000 m2). Afora es-
sas industrias, a CIBRESME im-
plantou ainda estruturas metalicas
em obras da CAERN — Companhia
de Aguas e Esgotos do Rio Grande
do Norte (2.000 m2), 7.° Bata-
lhao de Combate (2.000 m2),
Cooperativa de Parnamirim (2.000°
m2), Base Naval de Natal, Gindsio
Salesiano Sdo José — ginasio es-
portivo — (1.200 m2), Gindsio
Nossa Senhora das Neves (1.200
m?2), Gindsio Esportivo de Parelhas
(2.000 m2), Gindsio Municipal de
Currais Novos (2.000 m2), Termi-
nal Salineiro de Areia Branca
(1.200 m2).

Essas implantagoes
foram feitas nos ultimos trés anos,
ao lado de muitas também no Es-
tado da Paraiba, das quais sobres-

saem: Centrais de Abastecimento
da Paraiba (13.000 m2), Espasa
— Esquadrias da Paraiba S. A.
(2.500 m2), Amazonas Produtos
para Calgados (5.000 m2), Escola
Técnica Federal da Paraiba (3.000
m2), Polinor S. A. (3.000 m2),
Nasa — Nordeste de Amortecedores
S. A. (3.000 m2), Aguardente Ca-
rangueijo — Campina Grande
(1.200 m2), etc.

EXPANSAO —
PALAVRA DE ORDEM

Diz Fernando Bezerril que atual-
mente o faturamento médio da CI-
BRESME, através de sua firma, é
da ordem de Cr$ 3 milhdes entre
o Rio Grande do Norte e a Paraiba.
Volume que tende a aumentar, com
as encomendas em execugdo ou pro-
gramadas. Com escritdrios e repre-
sentantes em todas as capitais e
principais cidades do Brasil, a CI-
BRESME — uma fabrica cearense
que esta presente em obras de cons-
trugio em todo o Pais — pertence
a um grupo familiar, vindo de pai

para filho desde sua fundagdo. Hoje
o seu presidente é o sr. Djalma Fi-
gueiredo; o vice-presidente, Djanir
Figueiredo; e um dos diretores prin-
cipais, o dr. Sérgio Figueiredo, um
jovem de 23 anos de idade.

A fabrica fica a trés quilometros
do centro de Fortaleza, no bairro
Tirol, ocupando uma drea de
150.000 m2, incluindo a nova Fa-
brica de Mdveis de Ago Confianga,
que sera a maior da América Lati-
na, numa drea de 25.000 m2.

A crise de ago por que atravessa
o Pais nio tem afetado a CIBRES-
ME, diz seu representante em nosso
Estado: devido 4 organizagio da em-
presa, foi feita programagio de com-
pra antecipada e ha excepcional es-
toque de matéria prima, que capa-
cita a fabrica atender a todo e qual-
quer pedido, para qualquer ponto
do Pais.

Brevemente a CIBRESME vai
entrar na faixa das exportagdes e os
estudos nesse sentido estio comple-
tados, devendo-se dentro de pouco
tempo partir para a efetivagio das
operagoes.
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O mais tardar até inicio de ja-
neiro, comega a construcio da nova
fabrica das Confec¢bes Conté, na
estrada Natal — Parnamirim, onde
esta localizada a maioria das indus-
trias natalenses, em implantagio ou
em fase de relocalizagio. E até ou-
tubro de 1974 a nova unidade en-
trard em funcionamento, produzin-
do 20 mil pecas por dia.

Entrando no mercado de confec-
¢Ges em 1966, a T. Barreto Indus-
tria e Comércio S. A. em pouco
tempo se transformou numa das
mais importantes indiistrias do seu
ramo, em nosso Estado, principal-
mente por conta da qualidade dos
seus artigos, que encontram com-
pradores em todos os estados e ter-
ritorios brasileiros, sobrando para
O Consumo interno uma pequena
parcela da sua produgio total. Pro-
duzindo hoje 5.000 pecas didrias
(3.500 camisas e 1.500 calgas) as
Confecgoes Conté participaram com
um stand na Brazil Export/74, em
Bruxelas, com vistas a exportagio
de seus artigos. O Superintendente
da empresa, sr. Telmo Barreto, es-
teve presente a essa feira, acompa-
nhando a exposi¢io, com a finali-

Maquete da futura

dade de entabolar negécios com fir-
mas estrangeiras interessadas na
compra dos artigos Conté, e ja no
proximo més deverdo ser embarca-
das as primeiras encomendas para
o exterior.

A NOVA FABRICA

A construgiio da nova fdbrica
das Confecgdes Conté nio significa
apenas a expansio natural da em-
presa, mas a necessidade de au-
mento da produgao, que encontra
uma demanda certa e cada vez
mais crescente no mercado brasi-
leiro e agora se estende até outros
paises. O Ceara e a Bahia, hoje,
sio os maiores consumidores das
Confecgoes Conté, mas a fabrica
mantém representantes e vendedo-
res em todo o Pafs.

Quando estiver funcionando na

fabrica da CONTE

fabrica de 16.000 m2 de drea co-
berta (a atual tem 2.500 m2) a
Conté aumentara a produgio para
20.000 pecas didrias (15.000 cami-
sas e 5.000 calgas) e o nimero de
empregados que hoje é de 430, su-
bira para 2.000. Esse grande au-
mento de empregos diretos ji tra-
duz por si s6 grande parte da im-
portincia que a relocalizagio da
fabrica representa para a cidade,
afora o volume financeiro das tran-
sacdes de venda da produgdo.

As Confecgoes Conté, da firma
T. Barreto Industria e Comércio
S. A. é gerida pela seguinte dire-
toria: Diretor-Presidente — Teo-
dato Barreto; Superintedente —
Telmo Barreto; Diretor Secretirio
— Tacito Barreto; Diretor Indus-
trial — Marinho Herculano de Car-
valho; Diretor Financeiro — José
Marques Farias.



QUANDO VOCE PENSA EM COMPRAR
MAQUINA DE ESCREVER, BIRD, ARQUIVO,
VOCE. PENSA EM AUMENTAR A EFICIENCIA
DE SEUS FUNCIONARIOS.
A CASA PORCINO TEM A SOLUGAO

CERTA PARA AUMENTAR A PRODUTIVIDADE
DE SUA EMPRESA, NO CAMPO
ADMINISTRATIVO: MAQUINAS OLIVETTI,
PARA TODOS 0S FINS; BIRDS FUNCIONAIS
E ARQUIVOS PRATICOS. E TUDO O MAIS
QUE TORNA O SEU. CSCRITCRIO EFICIENTE.

CHAME UM DOS NOSSOS VENDEDORES.
ELE LHE FALARA DE QUALIDADE, MODELOS
E FINANCIAMENTO.

BUSQUE A SOLUGAO MAIS LOGICA.
A CASA PORCINO FACILITA.

CHEGA A NATAL

0 gerente do BANCO ECONOMICO S/A, (icero Batista, entregou ao
Governador Cortez Pereira o ECONCHEQUE, langado recentemente em
Natal, com as mesmas vantagens do Cheque Ouro do Banco do Brasil.
O ECONCHEQUE dispensa os clientes do BANCO ECONOMICO S/A de uma
serie de formalidades. Todas a8 vezes que precisar de dinheiro, o
cliente tera atendimento rapidp, sem preencher proposta, sem
apresentar avalista e sem perder tempo. Nem precisa falar com o
gerente. Para obter o ECONCHEQUE, basta ter comta no BANCO
ECONOMICO e ser um daqueles clientes fiéis, comstantes e ponmtuais.

Banco Econdmico §. .



PLANEJAMENTO
Unica
arma para

consertar
a cidade

Caso o Plano
Diretor ja estivesse aprovado muitos
absurdos do ponto de vista urbanis-
tico deixariam de acontecer e Natal
teria condigoes de tornar-se uma ci-
dade voltada para o futuro, dispon-
do de um Plano Viirio atual, com
novas avenidas, que além de servi-
rem ao escoamento do trifego, ser-
viriam também para levar desenvol-

vimento a dreas hoje totalmente des-
prezadas, como é o caso da Cidade
da Esperanga, Cidade Nova, Bom
Pastor e Quintas.

OS CAMINHOS DE COBRA

Quando um técnico em urbanis-
mo ligado a uma empresa sulista
veio a Natal, depois de um véo de
reconhecimento sobre a cidade, dis-
se que o crescimento de Natal se
assemelhava a caminhos de cobra,
pois aproveitava apenas os tragados
sinuosos das duas vias de entrada
na cidade (Av. Salgado Filho e es-
trada Natal-Macaiba).

Isto decmonstrava que a cidade
ndo seguia um tragado prévio, e que
no futuro (no presente ja se sente
o problema) todas as falhas de in-
fraestrutura seriam ampliadas, pois
com este tipo de crescimento hd um
encarecimento de todas as obras,
além das dificuldades de realiza-las.

Qual a solugao para estes pro-
blemas? Qual a maneira de se parar
este crescimento desordenado?

A resposta de
todas as 4reas encarregadas da ad-
ministragdo Municipal, é uma s6:
Planejamento.

ADMINISTRAR
E PLANEJAR

‘Administrar é planejar e execu-
tar em dimensdes de coletividade”
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— diz o Prefeito Jorge Ivan Cas-
cudo Rodrigues. E, como planejur
para executar com sucesso era e é
o seu objetivo, ele procurou se mu-
nir dos meios que permitam isso.
Assim, criou uma Secretaria de Pla-
nejamento e para assegurar a im-
plantagdo e funcionamento do novo
orgdo, féz convénio com o Governo
do Estado e dotou-o de todos os
meios para atender suas finalidades.

Jorge Ivan preocupado
com o planejamento

Nomay mogma v,

Porém todo o esforgo de plane-
jamento e deservolvimento da cida-
de encontra barreiras intransponi-
veis na maneira de agir da Cimara
Municipal, que muitas vezes pro-
move ur» “dadeiro entrave a ma-
térias de 'de importancia, como
é o caso da mensagem que fixa os
novos limites urbanos da cidade. Se-
gundo o atual cddigo de Limites
Urbanos. Natal termina ao lado das
Confecgoes Guararapes (rua Ber-
nardo Vieira), na entrada de Igapé,
e na altura de Santos Reis. Por con-
ta disso, ndo se pode legalmente im-
pedir a presenga de vacarias na ci-
dade, nem se pode coibir diretamen-
te a proliferacao de favelas.

Secretario de Planeja-

mento Urbano da Prefeitura, Eze-
quias Pegado Cortez Neto, a maior
demonstragao de falta de planeja-
mento em Natal é a Avenida Sena-
dor Salgado Filho, pois ali se pode
ter uma idéia de como nio se faz
uma racionalizagio do solo, uma
das metas do plano diretor. L4 se
encontram fabricas vizinhas e Con-
juntos Residenciais, um Campus
Universitario, e a0 mesmo tempo
uma residéncia de alto luxo.

Para o

fabricas e casa de luxo



Falha como esta é que o plano
diretor vai ptocurar evitar, procu-
rando definir 4reas residenciais ou
ndo, aproveitando para proporcio-
nar um crescimento do adensamen-
to populacional, junto com o novo
sistema vidrio a ser implantado.

O NOVO PLANO VIARIO

“Somente com o funcionamento
da Universidade no Campus o fluxo
de veiculos, na Salgado Filho, vai
anumentar em’ 3 mil viagens didrias”.
Esta é uma das preocupagdes do
Prefeito Jorge Ivan que para resol-
ver o problema antes que ele surija,
ja tem as solugdes dentro de plano
racional, que comega com a pavi-
mentagio da Prudente de Morais,
ja em andamento, e que continuara
em ritmo de urgéncia. As outras
vias importantes para o plano via-
rio sio a Bernardo Vieira, que co-
megando ao lado do antigo mata-

Ezequias sem armas

douro nas Quintas, vai até a Salga-
do Filho. Essa avenida, depois de
pavimentada, trard a integragio de
varios bairros hoje praticamente es-
quecidos; e a Capitio-Mor Gouveia,
que ligara as duas entradas da ci-
dade, avenida que a Prefeitutra estd
tentando enquadrar no tragado da
BR-101. Esta via sera talvez a mais
importante. porque tem condigdes de
ser um dos polos do crescimento da
cidade. Inclusive é nela que ficara
localizada a CEASA (Central de
Abastecimento de Natal).

A Prefeitura vai procurar no me-
nor tempo possivel concluir os en-
tendimentos com o DNER, para a
construgio desta estrada.

O VALOR DAS
MENSAGENS

Todos estes aspectos do plano
vidrio, foram analisados pelo pre-
feito Jorge Ivan, que espera concluir
todas estas obras no ano de 74, en-
quanto que até o fim do seu man-
dato cspera iniciar a Rodovia de
Contorno e a estrada que ligard Pon-
ta Negra a Areia Preta.

Outros problemas tem a Prefei-
tura para resolver, mas como bem
disse o Secretirio de Planejamento
— e apoiou o Prefeito Jorge Ivan
— com a aprovagio do Plano Dire-
tor, do Plano Viario e dos Novos Li-

mites Urbanos, Natal podera dentro
de alguns anos ser uma das mais
urbanizadas cidades brasileiras. Res-
ta apenas que a Cimara Municipal
esquega as divergéncias politicas,
pense no progresso da cidade, e de-
sengavete planos e mensagens mu-
nicipais. Ja4 é tempo de se planejar
um melhor futuro para Natal.

Quem planejou Brasilia Teimosa?
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EXPERIENCIA £ QUALIDADE

E QUALIDADE E IPAIMA.
MACARRAO IPAIMA E ITALIA,
TALHARIM E MASSAS PARA
SOPA. RECEITA TIPICAMENTE
ITALIANA.

UMA INDOSTRIA NOSSA,
FEITA POR GENTE NOSSA.

macarrao

Rua Miguel Couto, 1093
Lagoa Nova - Natal(RN)

Fone 2-2227
|



Quando a revista RN-ECONOMICO completa
quatro anos de circulagao, sempre
dedicada aos assuntos e problemas da
economia do Rio Grande do Norte.
analisando os fatos e sugerindo as
solugoes, nos que2 tantas vezes du

o ano recebemos dela alguma ajuda,
temos o dever de lhe dar os parabéns.
RN-ECONOMICO ja

leitura obrigatoria para o empresario

Companhia de Investimentos e Construgoes Ltda.

Rua Frei Miguelinho, 112 - Natal(RN)
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As estruturas de
cimento da POTYCRET
estao por ai,

fincadas no solo,
demarcando o progresso
do Rio Grande do Norte.
Nos taboleiros, nas
serras, no leito dos
rios, elas delimitam
o crescimento de um
Estado que encontrou

a sua destinagao
desenvolvimentista.

POTYCRET

PRODUTOS DE CONCRETO LTDA.
Quadra B - Parque do Riacho
Quintas - Matal (EM)

CAMISAR A

GALMES

Galvao Mesquita Ferragens S. A,

FUNDADA EM 1932

Ferragens em Geral - Materiais p/ Construgao - Artigos p/
Indistrias - Bombas e Motores Eletricos - Lubrificantes

REPRESENTANTES DISTRIBUIDORES DE
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dia 8 de dezembro:
HOTEL SAMBURA TEM

UM ENCONTRO MARCADO

COM A CIDADE DO NATAL

Inauguragdo do seu moderno e requintado restaurante

e de outros melhoramentos, completando-se a obra que ao longo

de oito anos vem sendo erguida gragas a tenacidade
e visio empresarial de Firmino Moura

“No dia 8 de dezembro o Sam-
burd tem um encontro marcado
com Natal”. E assim que Firmino
Moura gosta de dizer, quando lem-
bra que naquele dia vai entregar a
cidade as obras complementares do
seu Hotel Samburd, inaugurado
hd oito anos, um hotel de peque-
nas proporgdes e transformado, ao
longo desse tempo, gracas ao esfor-
¢o do seu proprietirio sem nenhu-
ma ajuda ou incentivo oficiais,
num dos melhores da cidade, atu-
almente.

O que a rigor Firmino Moura
entregard a cidade, dia 8 de dezem-
bro, é o restaurante do hotel, mas
a0 lado desse melhoramento ha ou-
tros, como a cozinha industrial, a
cimara frigorifica, elevadores, as
modificacdes na drea de entrada, a
revisio dos antigos apartamentos,
que ficaram iguais aos novos cons-
truidos. E também a nova pintura
da fachada do Sambura.

Todos os novos servigos foram
orientados pelo arquiteto Ubira-
jara Galvio, como ji o tinha sido
a constru¢io do Mino’s Bar, que,
na falta do restaurante, até bem
pouco funcionava também para re-
feigGes.

O restaurante do Hotel Sam-
burd tem uma irea de 140m2 para
30 mesas. A decoragio ¢ modernis-
sima, acompanhando as mesmas
solu¢des do Mino’s Bar, com pare-
des verde claro e colunas pretas.
As mesas terdo trés tonalidades de
verde.

Anexo, haverd a cozinha indus-
trial, modernamente instalada, com
vios de circulagio para entrada

e saida dos garcons e localizacio
do Caixa, que constitui também
um ponto de visio panorimica de
toda 4irea do restaurante.

A cozinha possui internamente
duas dispensas, uma para cada co-
zinheiro e a sec¢do de breakfast
¢ inteiramente desligada da parte
de refeicbes, com drea de servigo,
dispensas e pias préprias.

Uma camara frigorffica, com
capacidade para 300 quilos de ali
mentos, esta subdividida em trés
sub-cimaras: para verduras, carnes
e crustidceos, com trés temperaturas
diferentes.

TUDO PARA A CIDADE

Quando Firmino Moura fala do
Hotel Samburd, que finalmente
tem sua construgio completada, re-

pete sempre que ali esti colocado
tudo que em lucro ele teve, ao
passar dos anos. E realmente é ne-
cessirio, até, que se note e se pro-
pale o esforco desse empresirio
que, optando um dia pelo ramo
da hotelaria, a ele se dedicou de
corpo e alma, norteado mais ain-
da pelo propésito de dotar Natal
de uma casa de hospedagem digna
do seu desenvolvimento.

Hoje com 76 apartamentos (fo-
ram construidos 38 novos) inclu-
sive duas suites, o Hotel Sambura
oferece ao héspede 45 comodos com
ar condicionado — enquanto os
da parte dos fundos, por se situa-
rem em uma drea de ventilagio
natural, e por representarem uma
op¢ao mais barata para o héspede,
dispensam esse detalhe.

A pintura das irés fachadas do
hotel serio em cores sébrias e con-
trastantes: carmuga e areia, com
frisos brancos e janelas em grafite.

A drea de entrada sofre modi-
ficagdo com remanejamento da
recep¢io, da geréncia e da sub-ge-
réncia, para dar lugar a uma mais
espagosa sala de espera.

Gerenciado por Efrem Lima, o
Hotel Samburd a partir do dia 8
de dezembro estard completado e
indiscutivelmente clasificado como
o melhor hotel do centro da ci-
dade. Apto a servir bem, dentro
dos melhores padrbes da moderna
hotelaria, nio apenas aos héspedes
em trinsito ou turistas que nos vi-
sitam, como também ao préprio
natalense, que ja hoje preferindo
o seu Mino’s Bar para drinks e
bate-papos, certamente serio fre-
quentadores assiduos do seu amplo
e requintado restaurante, a partir
da data de sua inauguragio.




BANDERN

um banco que participa
do progresso-do RN

Quando o BANDERN — Bun-
co do Rio Grande do Norte S. A.
— maugurar aosua agéncia da i
dade de Currais Novos, ainda este
ano, nio estard apenas aumentan-
do para oito o namero de agén-
cias interioranas:  evidenciard  mais
uma ves a sua politica de expan-
sdo, com  mobilidade  necessiria
para atender ao estigio de desen-
volvimento  por que atrinessa o
nosso  Estado, politica movimenta-
da através de  wansformagoes que,
se ocorreram paulatinamente, sem-
pre o foram no sentido de acom-
panhar o ritmo de progresso esho-
¢ado pelos setores piblico e pri-
vado.

A agiio do Banco do Rio Gran-
hoje se

de do Norte faz sentir

tnto junto a0 homem do cunpo
quanto aos empresiarios que desen-
volvem a destinagio industrial do
Estacddo, a0s comerciantes, o pro-
prio Governo, seu principal acio-
nista (mais de 80U das agoes) e
wna prova de que as ;lplic;lq(n-s
com vistas 0 desenvolvimento  al-
cangam a sua finadidicde precipua,
nameros reliativos aos anos
de 1971 e 1973 nesic ... ...
Cr$ H6.761.750,00, ¢ naquele, ...
Crs 111281700,

S0 08

MALIS DE MELIO SECULO
Criando em 1905, hoje contando

com sessenta ¢ oito anos, o Banco

do Rio Grande do Norte durante

muito empo constituin-se um sim-

ples organismo de crédito geval, a

excemplo  dos  bancos COMCTCLs,

alheio ao desenvolvi-

processo de
mento que se eshbogava no Fstado,
requisitos bisicos

RN.

As modificagoes  estruturais  o-

¢ distante dos

da estrutura ccondmica do

ram se  processiaudo aos poucos e
o Banco ji hoje esti ;ul;lpl;ulu R}
brasi-

nova realidade  econdomica

leiva, servindo como  agente do

progresso do o Estdo através de
m agdo em que o prdéncia ¢
a principal téenica administrativa
no sentido de se evitar implica-
¢oes estranhas a0 Tuncionamento

do orgio. dentro de suas finali-
dades.
Hoje com um capital de

Cr$ 10.000.000.00 (contra
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Cr$ 3.003.540,00 ainda em 1972) o
Banco do Rio Grande do Norte,
segundo planos de sua atual Di-
retoria, deverd ter esse capital au-
mentado, em 1974, para ... ..
Cr$ 20.000.000,00 — ob]euvan(lo-
se sempre um maijor atendimento
no Banco aos setores que progra-
mam e executam o crescimento
econdémico do Estado.

Somente cinquenta anos depois
de sua fundagio ¢ que o BAN-
DERN partiu para a interioriza-
¢io de seus servicos. Hoje, possui
uma Agéncia Central e duas filiais
na capital-e sete agéncias no in-
terior: Mossord, Macau, Parelhas,
Patu, Lages, Caicd, e Ceard-Mirim.
Depois da agéncia de Currais No-
vos, abriri mais duas, em outras
cidades, ji tendo solicitado autori-
za¢io ao Banco Central do Brasil,
aguardando apenas o deferimento.

NOVAS AGENCIAS
DO BANDERN SERAO
ABERTAS NO
INTERIOR DO RN.
A PROXIMA SERA A
DE CURRAIS NOVOS

Em 1972, assumiu o controle
aciondrio do Banco Comércio e In-
dustria Norteriograndense S. A., o
que lhe possibilitou manter a
Agéncia da Ribeira, que anterior-
mente havia sido transferida para
a Cidade Alta. Brevemente essa
agéncia voltari para o local de
antiga Agéncia Central, na avenida
Tavares de Lira,
demonstragio do prestigio que o
BANDERN dispensa ao comércio
do bairro da Ribeira.

numa evidente

INOVACOES E PESSOAL

Rucionalizagio operacional, pa-
ra melhor rendimento das tarelas
dos diversos setores de atividade,
sempre foi uma meta perseguida
pela atual Diretoria do Banco do
Rio Grande do Norte. E, mesmo

considerando-se pequeno, compa-

rado com outros conglomerados
bancirios, o banco oficial do Es-
tado adotou a politica de redugiio
de custos, para se adptar as nor-
mas financeiras nacionais. Para
tanto, contratou um servico de
computagiio eletronica, ensejando
maior controle na redugiio do custo
operacional,
relatérios didrios de geréncia e se-
guranga da escrituragiio, colocan-

desta maneira, no

perfei¢cio do servigo,

do-se o Banco,

NO OLTIMO
SEMESTRE, O
BANDERN TEVE

O MAIOR LUCRO
DA SUA HISTORIA.

mesmo pé de igualdade das maio-
res organiza¢des congéneres, do
Pafs.

Com relagio ao pessoal, o BAN-
DERN tem hoje 239 funcionirios,
para as agéncias da capital e do
interior. Antes da incorporagiio do
Banco Comércio e Indistria Nor-
teriograndense, possuia apenas 218
servidores. Foram dispensados 46
e contratados apenas 7, através de
concursos, ficando patenteado o in-
teresse do Banco em atender as
preocupagdes do Governador Cor-
tez Pereira, quanto & admissio de-
sordenada de pessoal, sobrecarre-
gando os custos das entidades da
administragiio indireta.

Os 21 funcionirios do ex-Banco
Comércio e Industria Norterio-
grandense 8. A., incorporando-se
a0 quadro do BANDERN, passa-
ram, por outro lado, a usufruir os
beneficios de Servico Médico e So-
cial do Banco, que englobam au-
xilio enfermidade, abono familia
e conjuge, assisténcia médica e so-
cial, pecilio e seguro e melhores
gratificagbes, além de outros be-
neficios enquadrados no Regula-
mento do Pessoal. O Clube BAN-
DERN, por seu turno, propicia ao
pessoal momentos de lazer que viio

desde os simples jogos de salio as
excursdes e promogoes festivas di-
sede que funciona
como uma espécie de extensiio do
ambiente familiar e onde todos
funcionirios, com suas familias,
confraternizam e se divertem.

versas, numa

A LINGUAGEM DOS NUMEROS

Os numeros, no entanto, ¢ que
falam com mais clareza sobre o
crescimento do Banco do Rio
Grande do Norte e de sua impor-
tincia, atualmente, no processo de
desenvolvimento do Estado.

Com relagiio aos depdsitos, por
exemplo: provindos tanto do setor

privado como do setor publico,
eles tiveram um incremento da
ordem de 90Y, elevando-se no

presente exercicio para
Cr$ 54.876.000,00,

EM 71, O CAPITAL DO
BANDERN ERA DE Cr$ 3
MILHOES. HOJE E DE
10 MILHOES E EM 74
SERA DE 20 MILHOES.

O capital e reservas globais do
estabelecimento, em 1971, eram da
ordem de Cr$ 4.636.535,34. Em
1973 atingiram Cr$ 13.417.000.00.

No tocante & sua expansiio, o
BANDERN, consoante orientagiio
normativa

do Banco Central, da
Circular

n.° 201,
em breve ampliar a assisténcia
através de empréstimos a  deposi-
tantes. Mais um servigo que ird se

pretende dentro

juntar aos (ue atualmente o es-
tabelecimento oferece a um nu-
mero cada vez maior de clientes.

Mais do que outra coisa, no
entanto, o BANDERN continua
sendo e pretender ser sempre: o
agente fiinanciador do progresso
do Estado, acompanhando e ado-
tando sempre as modernas técnicas
operacionais, as modificagdes ra-
cionais dos sistemas de funciona-
mento, visando um servigo com-
pleto e atualizado.
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Os nosscs clientes
e amigos merecem O
melhor neste Natal e no
Ano Novo. Por isto, ao
ensejo das festas de fim de
ano, quando se vive -’ um
instante mais alegre,
nos desejdmos a eles
toda a felicidade
do mundo.

;
jose carlos $/a

-ty

A GM ndofaria apenas

mais um carrinho.

Snmplesmente porqueaGM

sabe que voce ndoiria comprar

apenas mais um

PonssoocanopequenodaGM

tern mais desempe

E at¢ mesmo mais economia.
E como dissemos:

nho, mais espaco,
mais conforfo, mais estabnhdade

A GM nio faria apenas mais um carrinho.

NATAL VEICULOS E PECAS S. A

PRACA AUGUSTO SEVERO, 252 — (RIBEIRA) —
CONCESSIONARIO CHEVROLET

NATAL - RN

VENDAS » PECAS « SERVICO




PARABENS,
AN-ECONIMIGE

0 esforgo conjunto em prol do desenvolvimento

do Rio Grande do Norte ha quatro anos possui o

seu veiculo de comunicagao. Trata-se do EN-ECONOMICO,
que na sua missao de bem informar sobre o progresso
do Estado pode se considerar vitorioso por manter

un numero elevado de leitores e por ter o
reconhecimento das classes empresariais, por conta

de sua atuagao. Por este motivo, os que fazem esta
revista merecem hoje, nas comemoragoes do seu quarto

aniversario, os nossos parabéns.



ENERGIA ELETRICA CHEGA AO CAMPO

Parte-se, finalmente, para a eletrificagao rural do Rio Grande
do Norte num programa que visa, em primeiro lugar, atingir o
vale do Piranhas e depois os principais vales umidos do Estado.

As primeiras fazendas ja foram beneficiadas. Dentro de muito
pouco tempo veremos o aumento da produgao agricola e pecuaria,
pois a eletricidade € instrumento capaz de desenvolver.

Para a agricultura do Rio Gran-
de do Norte, o futuro estd come-
cando agora, apesar das muitas di-
ficuldades ainda por superar. A ele-
trificagdo rural estd chegando, apds
dez anos da introdugdo das redes
de Paulo Afonso no Estado, e isso,
sem duvida, marca uma nova era
para o homem do campo, que sem-
pre tem visto os seus esforgos pre-
judicados pela aridez do solo e pela
auséncia de instrumentos que possl-
bilitem vencer as adversidades na-
turais.

Quando 6rgaos do governo fe-
deral, como o DNOCS, admitem a
execugio do projeto de perenizagao
do rio Piranhas, o governo do Es-
tado, sabendo ser improdutivo pe-
renizar sem empregar a dgua em
irrigago, inicia a revolugdo da agri-
cultura através da eletrificagao das
propriedades  rurais, fornecendo
meios para a irrigagao de’ extensas
dreas até agora pouco rentaveis. En-
quanto equipes da Companhia de
Eletrificagio do Rio Grande .do
Norte — Cosern — fazem a im-
plantagio das linhas de forga, téc-
nicos da Secretaria de Agricultura,
do Ministério da  Agricultura, do
Incra e da Ancar procedem os le-
vantamentos especificos de identifi-
cagio de dreas levantamentos topo-
graficos com nivelamentos, poten-
cialidade agricola e outras indaga-
coes que irdo ilustrar os projetos de
cada propriedade.

No vale do Piranhas o governa-
dor Cortez Pereira marcou a primei-
ra etapa do programa e 13 ja existem
12 quilémetros de rede elétrica da
Cosern.

APLICAGCOES DA ENERGIA

“A eletrificagdo rural é um dos
mais importantes fatores de produ-
¢do que a economia agricola dispde
para o desenvolvimento comunitério
dos campos”. A declaragio é do se-
cretario de Agricultura, agrénomo
Geraldo Bezerra de Souza, profundo
conhecedor das potencialidades agri-
colas do Estado.

Mas ele acrescenta que esse de-
senvolvimento chega por etapas:
“em principio a eletrificagio das ci-

Geraldo Bezerra valoriza
a eletrificagao rural

dades comega a penetrar nas fazen-
das vizinhas, mais como uma neces-
sidade de oferecer energia domés-
tica. Gradativamente, entdo, vai
sendo mobilizada para as intimeras
e variadas aplicagdes de ordem ru-
ral, como sejam: eletrobombas, pe-
quenas oficinas rurais, motores es-
taciondrios para diversos fins e ou-
tras utilidades que auxiliam ao ho-
mem do campo transformar seus
afazeres em rendimentos compensa-
dores dentro de sua economia”.

Um produtor de leite que possua
fazenda eletrificada — por exem-
plo — tem condi¢des de processar
toda a alimentagdo do rebanho atra-
vés de misturadores, trituradores e
forrageiras. E ainda pode atingir o
estagio sofisticado da ordenha elé-
trica, desde que suas vacas recebam
o indispensdvel preparo para o
manejo.

VALE DO PIRANHAS

O programa de eletrificagio do
governo estadual estd em plena exe-
cugdo desde outubro, quando o go-

vernador e a diretoria da Cosern
estiveram no municipio de Jardim
de Piranhas, marcando a primeira
etapa de um processo que modifica-
ra todo o vale do Piranhas, integra-
do também pelos municipios de
Alto do Rodrigues, Pendéncias,
Agu, Ipanguagu, Carnaubais, Sao
Rafael, Macau e Jucurutu. Ali foi
feito um levantamento geo-s6cio-
econdmico e cadastradas 213 pro-
priedades rurais somente em Jar-
dim de Piranhas, das quais 117 fo-
ram classificadas para receber ener-
gia a curto prazo.

Serao 1.170 KWA de poténcia
em extensio de linhas de 13,8 KW
que percorrerdo cerca de 120 qui-
lémetros 4s margens do rio Agu. Ja
se encontram instalados 12 quilé-
metros de rede elétrica, dos quais
10 quildémetros com recursos pré-
prios e da Sudene e em fase de ins-
talagao os primeiros 120 KWA que
servirio aos 13 primeiros projetos
a serem elaborados por técnicos dos
orgdos participantes para igual nu-
mero de unidades agricolas.

Os estudos realizados pela
Cosern indicam que 74,19, da ener-
gia serdo utilizados em irrigagdo,
18,5% em maquinas forrageiras,
3,4% em eletrodomésticos e 4,09,
em iluminagdo. Essa energia serad
entregue a uma Cooperativa de Ele-
trificagdo Rural, formada por agro-
pecuaristas da regido, mas para isso
serdo exigidos investimentos da or-
dem de Cr$ 1.200.000,00,

VIABILIDADE

“Onde existir dgua é justo que
se promova a eletrificagao rural” —
declarou um técnico do Ministério
da Agricultura, reforgando uma sua
afirmativa anterior de que o vale do
Piranhas é plenamente vidvel 3 ele-
trificagio.

Por sua vez, o agronomo Ge-
raldo Bezerra acrescentou que a re-
gido do Piranhas dispée de condi-
¢bes ambientais capazes de suportar
o investimento que se anuncia “com
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incontestavel acerto”. “Este é um
plano piloto que serd o nicleo de
tantos outros, que virio ao longo
das nossas fontes hidricas superfi-
ciais: lagoas, rios e agudes”.

Um outro técnico do Ministério
da Agricultura, porém informa que
“por motivos alheios aos nossos an-
seios, 0 Rio Grande do Norte nio
dispoe, até o presente, de tarifa es-
pecial para o uso da energia no cam-
po, beneficio que ja é oferecido a
Paraiba ha varios anos”. Mas a Co-
sern vai solicitar ao ministro de Mi-
nas e Energia a concessio de tarifa
especial tam“ém para os produtores
do vale do Piranhas, que contario
com ajuda técnica moderna forne-
cida pela Companhia de Servigos
Elétricos do Rio Grande do Norte.

PARTICIPACAO DA SUDENE

A Sudene participa do Programa
de Eletrificagio Rural com re-in-
versoes dos dividendos a que tem
direito como detentora de Cr$ 2
milhoes de agoes da Cosern. Mas o
chefe do escritorio local da autar-

JESUS CAMPELO:

quia vem tentando a liberagio de
recursos adicionais, a fim de au-
mentar essa participagio, pelo me-
nos através de convénios entre a

Padua diz que a SUDENE
deseja participar mais
Sudene e organismos internacionais.

Segundo o sr. Antdnio de Padua
Pessoa a Superintendéncia tem
grande interesse na eletrificagdo das

propriedades rurais do Rio Grande
do Norte, pois o Estado dispde de
muita terra fértil que ainda nao foi
utilizada simplesmente pela falta de
energia. Citou como exemplo o vale
do Piranhas: “durante séculos as
dguas acumularam matérias orgini-
cas que fertilizaram as terras hoje
as margens do rio. Ja pensou quan-
do toda essa drea for utilizada ?
Uma simples motobomba pode aca-
bar o entrave econdmico, levando a
terra a produzir o ano inteiro, atra-
vés de um bom sistema de irrigagao.
Mas, atualmente, existem menos Je
200 propriedades eletrificadas em
todo o Estado”.

O chefe do escritério da Sudene
mostra-se mais otimista ao abordar
os estimulos que a eletrificagio tra-
ra para a agro-inddstria em decor-
réncia da multiplicagio da produ-
¢io. E informa que ji no préximo
ano o orgio dara maior assisténcia
as cooperativas de eletrificagdo exis-
tentes ou em formagio, inclusive pa-
gando para cada uma delas um ge-
rente  administrativo, enquanto a
Cosern pagard um gerente técnico.

So a eletrificacao permitira
aumento da producao agropecuaria

Dentre os

instrumentos de trabalho propulsores

confiou

a Companhia

de Servicos Elétricos do Rio

do desenvolvimento agrario, situa-se como fator pre-
ponderante a eletricidade, que niao se pode levar ape-
nas aos centros urbanos e deixar sem atendimento um
dos setores de atividade econdémica de grande impor-
tincia, como é o caso da zona rural.

O Governo do Estado do Rio Grande do Norte
sensivel aos problemas do homem que habita a area
rural, e procurando estabelecer o equilibrio entre os
setores primario e secundario da economia do Estado,

Grande do Norte — COSERN, a tarefa de eletrificar
0s campos, tornando a energia rural meta prioritaria.

Nestas condi¢des, o Governo esta envidando esfor-
¢os no sentido de que sejam propiciados meios que
permitam:

a) Adotar novas praticas agricolas, com aplica-
¢do de moderna técnologia de maneira a elevar os in-
dices de produgdo e de produtividade;

b) Realizar programas com vistas a melhoria dos



niveis de higiente, saide e educagao;

¢) Ampliacio do mercado consumidor de energia
e de produtos elétricos em geral, o qual produzirad
reflexos positivos de ordem economica no Estado;

d) Integrar o homem do campo i sociedade, tor-
nando-o cada vez mais util 3 mesma, como produtor
e consumidor;

e) Fixar o homem ao campo, fruto do conforto
que a eletricidade vai lhe proporcionar.

Dai verificamos que estes problemas fazem parte
do complexo de desenvolvimento que exigem a Eletri-
ficacado Rural.

AREAS PRIORITARIAS

A COSERN escolheu para implantacio de progra-
mas de eletrificagao rural:

1. Os vales dos rios Piranhas e Apodi, chamados
vales secos;

2. Os vales dos rios Pitimbu, Pium, Potengi, Doce,
Guagiru, Pirangi, Ceard Mirim, Maxaranguape, Punau,
Trairi, Jacu, Catu, Curimatau e Grajau, chamados va-
les umidos.

No vale do Piranhas, foi iniciado um Programa
Piloto de Eletrificacio Rural, contando com o apoio
dos 6rgaos Estaduais e Federais, ligados a politica do
setor primario da economia do Estado, objetivando ele-
trificar na la. etapa, cento e dezessete (117) proprie-
dades rurais ao longo do rio, no municipio de Jardim
de Piranhas, estando prevista a instalacio de 1.170
KVA e a implantacio de 120 Kms de linhas de Alta
Tensdo. Desta etapa ja foram implantados 12 Kms de
linha de 13,8 KV, beneficiando 13 propriedades rurais,
cujos projetos integrados estio sendo elaborados por
técnicos da COSERN, CEPA, ANCAR e MINISTERIO
DA AGRICULTURA, para serem executados apds ava-
liados e submetidos a aprovagao do Banco do Brasil
pelo Programa de Redistribuicao e de Estimulo 3 Agro-
Indistria do Norte e Nordeste — PROTERRA. Este
programa prossegue com o levantamento de mais 10
Kms de linhas de alta tensdao ao longo do rio, partin-
do, de Jardim de Piranhas até a divisa do Estado da
Paraiba, onde serao beneficiadas 15 propriedades em
6timas condigdes s6cio-economicas.

Na bacia baixa do Piranhas, nos municipios de
Acu e Ipanguacu se acham eletrificadas 119 proprie-
dades rurais, implantados 80 Kms de linha de 13,8 KV
e instalados 1.060 KVA nos transformadores.

Acham-se concluidas no municipio de Carnaubais,
15 Kms de derivagdes e ramais de 13,8 KV a fim de
atender 32 propriedades em boas condi¢des agro-eco-
némicas a serem instalados 320 KVA de poténcia nos
transformadores.

No vale do Apodi, nos municipios de Mossord,
Governador Dix-Sept Rosado e Upanema, se acha im-
plantado uma infra estrutura de 221 Kms de linhas
rurais de 13,8 KV, onde estao ligadas 45 propriedades
com 685 KVA instalados nos transformadores.

Ainda este ano no municipio de Apodi, sera ini-
ciada a implantacio de 7 Kms de linha rural para
atender a 11 propriedades e instalacio de 105 KVA.

Com relagdo aos vales umidos serio implantados
ainda neste exercicio, nos municipios de Parnamirim,
Macaiba e Nisia Floresta, 21 Kms de linhas rurais

Campelo diz aonde a energia chegara

(ramais e derivacdes) beneficiando 101 propriedades,
estando prevista a instalacio de 655 KVA de poténcia
nos transformadores.

Todo programa acima descrito, estd sendo reali-
zado através das Cooperativas de Eletrificagio Rural
assim distribuidas:

a) Cooperativa de Eletrificacdo Rural do Vale do
Acu Ltda. — CERVAL

Sede — Municipio de Acu

Area de Jurisdicio — Acu, Ipanguacu, Carnaubais,
Alto do Rodrigues, Pendé&neias, Afonso Bezerra e Sao
Rafael.

b) Cooperativa de Eletrificagio Rural do Apodi
Ltda. — CERVAP

Sede Mossor6

Area de Jurisdicio — Mossord, Governador Dix-
Sept Rosado, Upanema, Apodi, Itaid, Felipe Guerra,
Grossos e Areia Branca.

¢) Cooperativa de Eletrificacao Rural de Parna-
mirim Ltda. — CERPAL

Sede — Parnamirim

Area de Jurisdicio — Parnamirim, Natal, Sao Gon-
calo do Amarante, Nisia Floresta, Sdo José de Mipibu,
Monte Alegre e Macaiba.

Esta Cooperativa estd em fase de expansdo de sua
arae de jurisdicdo e implantaciao da la. etapa do sis-
tema eletro-rural.

d) Cooperativa de Eletrificacio Rural do Piranhas
Ltda. — CERPIL

Sede — Jardim de Piranhas

Area de Jurisdicio — Jardim de Piranhas, Jucu-
rutu, Sio Fernando, Caicd, Ipueira, Timbauba dos Ba-
tistas, Serra Negra do Norte e Sao Jodao do Sabugi.

A Cooperativa supra foi fundada em 15.11.73,
estando em fase de organizacio e aguardando auto-
rizacio de funcionamento pelo INCRA.

Novas areas estdo sendo estudadas, estando pre-
vista para os proximos anos a fundacdo de novas coo-
perativas de eletrificacao rural, quando todo o Estado
ficard coberto por um sistema de nove cooperativas.

INVESTIMENTO DO PROGRAMA COOPERATIVO

Neste programa, todo investimento em linhas de
13,8 KV, quer sejam troncos, ramais ou derivacdes,
sdo de responsabilidade da COSERN, ficando para as
Cooperativas o 6nus da transformacio, medicio e baixa



tensido, minimizando deste modo os encargos financei-
ros do proprietirio, na energizacio de suas proprie-
dades.

O Cooperado contribui com 10% iniciais do valor
do seu empreendimento, em duas parcelas de 5% cada,
e o restante resgata em 10 anos, com mais dois anos
de caréncia contados a partir da conclusio da obra,
com juros de 10% ao ano pela Tabela Price, sem cor-
recio monetéria.

A quantia paga pelo Cooperado serd convertida
em quotas-partes da Cooperativa a que o mesmo esti-
ver associado.

PROGRAMA DE PROPRIEDADES ISOLADAS

Paralelamente a COSERN, desenvolve um progra-
ma de propriedades isoladas, onde estio sendo apli-
cados recursos da ELETROBRAS, SUDENE, PROTERRA
e recurssos proprios da Empresa e dos Proprietarios.
O programa atinge a todos os municipios que com-
poem o Estado, foi iniciado em maio de 1972, e ja
apresenta os seguintes resultados:

Propriedades eletrificadas 184
Poténcia instalada ... ... ... ... 1.882 KVA
Linhas de Alta Tensdo construidas 86,335 Kms
Redes de baixa tensdao construidas 18,16 Kms
Custo médio por propriedade Cr$ 9.276,53
Investimento total 1.706.883,10

OBS.: Dados referentes até 12 de novembro de 1973
ESTUDOS DE VIABILIDADE E PROJETOS

Com recursos da SUDENE, num montante de
Cr$ 75.000,00, estio sendo efetuados estudos de via-
bilidade s6cio-econdmicos e elétricos nos seguintes mu-
nicipios: Currais Novos, Florania, Sdo Vicente, Lagoa
Nova, Cérro Cord e Serra de Santana. Vale salientar
que ja& foram concluidos os estudos dos municipios de:
Currais Novos, Sao Vicente, Florania e Lagoa Nova.

Com recursos proprios da COSERN, estio sendo
estudados os municipios de Jucurutu, Sdo Fernando e
Patu.

CONSEQUENCIAS ECONOMICAS E SOCIAIS

O crescimento da producio agro-pecuéria, por exis-
téncia da energia elétrica no campo, possibilitard a
implantacao de industrias de transformacio de produ-
tos agro pecudrios: frigorificos, matadouros, laticinios,
maquinas de beneficiamentos de cereais, aviirios, adu-
bos quimicos, etc.

Com um maior poder aquisitivo, a populacio ru-
ral terd possibilidade de adquirir produtos industriais
como motores, eletro-bombas, maquinas agricolas, ca-
bos elétricos, isoladores, transformadores, lampadas, li-
quidificadores, refrigeradores, motores para maquinas
de costura, ferros de engomar, etc.

O uso intensivo e racional da energia rural nas
atividades domésticas e nos trabalhos do campo, atra-
vés das suas mais variadas formas, é fator indispensa-
vel para promocido do ruricola na escala social.

Com a utilizacao de melhores equipamentos agri-
colas e eletro-domésticos, o agricultor passarid a dispor
de maior conforto, higiéne e consequentemente satde,
aumentando deste modo sua capacidade de trabalho.

fim

IDENTIFIGA

IDENTIFIQUE

O SEU PESSOAL
E PROJETE O
NOME DE SUA
EMPRESA.
FARDE SEUS
EMPREGADOS .

A DINAN
FARDAMENTOS
SE ENCARREGA
DA CONFECGZO
E TAMBEM CRIA
MODELOS

EXCLUSIVOS

Dinan

Rua General Glicerio,858
Fone 2-0910 - Ribeira - Natal (FN)



parte agora para a industrializacgao da fibra

de sisal, matéria prima que vem exportando hi

dez anos. Associa-se, assim, ao esforgo dos

que estao empenhados na construgao do NOVO BRASIL
E também uma resposta a politica de incentivos
do Governo do Estado do Rio Grande do Norte
consubstanciada no FUNTEXTIL.

Esta € wna das maquinas encomendadas pela CISAF

O grupo CISAF trabalha em silencio. Sem nenhuma
publicidade, ja foram encomendadas as maquinas

a firma James Mackie (Belfast - Irlanda do Norte)
e em 1975 elas estarao fabricando Baler Twine
(cordas finas para enfardamento de forragens) para
exportacao, contribuindo ainda mais para o éxito
da politica economica do Governo Federal.

CISAF - Comércio e Indistria de Fibras SA




EXPORTAGOES

Ainda nao
chegou a
vez do RN

Se exportar fosse a solugdo uni-
ca para o desenvolvimento, teria
hoje o Rio Grande do Norte certa
dificuldade em acreditar nesse fu-
turo benfazejo. Com efeito, pelo
menos de 1970 para ci, vem o Es-
tado andando para tris, faturando
cada vez menos com suas remessas

de mercadorias para o exterior. No
periodo, o pior dos anos foi 1972,
quando a CACEX-RN fechou seus
balangos registrando apenas seis
milhdes e quinhentos e noventa mil
délares (FOB), para o volume total
de negdcios.

Segundo os entendidos do setor
“1972 foi péssimo e 73 ndo passard
da classificagio de ruim, apesar da
entrada de mais alguns délares”.
Indo além, profetizam @&sses enten-
didos que chegaremos ao final do
exercicio com cerca de nove mi-
16es de délares, no maximo, caindo
por terra as perspectivas otimistas
do comego do ano.

J4 reticente, o sr. Clidenor ]Ja-
cob, chefe da CACEX do Banco do
Brasil em Natal, prefere evitar afir-
magdes categdricas: “Devemos espe-
rar dezembro para ver os resulta-
dos concretos. No primeiro semes-
tre tivemos um més de melhor mo-
vimento, que foi maio, quando ex
portamos bem mais de 1 milhdo de
délares. Infelizmente, depois as con-
di¢bes pioraram... mas eu acho
também, apesar de tudo, que 73
serdA um tanto melhor que 1972".

JOGO DO MERCADO

A situagido das exportagdes nor-
te-riograndense nos trés ultimos
anos reflete o inverso do ocorrido
em termos nacionais: enquanto O
Brasil como um todo deslanchou
no mercado (faturando cada vez
mais), o Estado sofreu quedas gra-
dativas em seus negdcios interna-
cionais.

Em resumo, em délares/FOB, o
Rio Grande do Norte que havia
conseguido US$ 8.397.211,52 (em
1970). desceu para US$ 6.919.915,97
(em 1971), e para somente ... ..
US$ 6.590.052.87 ano passado. En-
tretanto, isso nio quer dizer, neces-
sariamente, que reduziram os volu-
mes de mercadorias locais remeti-
dos para o exterior, pois — um
dos problemas maiores — ¢é o cha-
mado “jogo do mercado mundial”,
onde fortes grupos dominam a po-
litica de cotagdes para certos pro-
dutos.

Com efeito, o Estado negociou
maior volume em 1972 (15.346 to-
neladas) do que em 1971 (10.676
toneladas), contando-se o que pas-
sou pelo Porto de Natal e outros
portos. Nesses dois anos, a discre-

D6C

e Motor diesel Cat de
142 cv(140 HP) no vo-
tante.

e Servo transmissdo (3
marchas & frente e &
ré) ou transmissdo direta
(6 marchas & frente e
4 3 18).

e Embreagens de direcdo
e freios em banho de
bleo.

o Esteiras vedadas: roletes
e rodas-guias de lubrifi-
cacdo permanente.

[ caTERPiLLAR

Quando vocd compra Catarpiliar racehe
muilo mais que o melhor produto

NATAL - R. G. do Norte

Trav. dae Donzelas, 311

pincia entre volume e valor, expli-
cam os experts, deveuse a queda
de Ppregos internacionais da xelita
— item decisivo da pauta potiguar.
Assim, para pouco mais de mil to-
neladas de xelita negociada em
1971, faturou-se mais de cinco mi-
lhes de délares, e — em 1972 —
somente a metade desse valor, para
quantidade semelhante.

Em outros termos, os produtos
que “salvaram” o quadro das ex-
portagbes estaduais noano passado
compensando — em parte — o ver-
tiginoso descenso da xelita, foram
os seguintes: fibras de agave, cou-
ros e peles, caudas-de-lagosta con-
geladas e algoddo em pluma. Enfim
conforme argumenta o Escritério
de Promogao das Exportagdes do
Estado (PROMOEXPORT), criado

TRACTOR NAO.
TRATOR

O velho conhecido de nossos em-
preiteiros. agora ¢ fabricado no Brasil
£ o trator de esteiras Caterpillar D6C,
uma maquina potente construida para
trabalhos gerais nas frentes de obras

Uma maquina moderna com as mes-
mas caracteristicas dos modelos maio-
res da linha Caterpillar. E que tem ago-
ra um prazo de entrega muito menor e
amplas facilidades de financiamento.

Estamos falando do novo tractor
brasileiro. Desculpe Tractor ndo, trator.
Caterpillar

MARCOSA S. A.
MAQUINAS, REPRESENTAGOES, COMERCIO E INDUSTRIA

FORTALEZA
Rus Casiro @ Sitva,

), PESSOA - Parllba
Rum da Arem, 240

- Coara



em 1972, “nio se pode atribuir ao
Governo do Ri oGrande do Norte,
ou aos empresirios locais, a culpa
por um outro insucesso no setor,
pois se trata de um contexto com-
plexo, onde o Estado surge como
dependente do que acontece la
fora”.

AMARRAR NEGOCIOS

O interesse do governo Cortez
Pereira em fomentar as exporta-
¢oes, seguindo as linhas tragadas
pelo Governo Federal — particu-
larmente Ministérios de Planeja-
mento e Fazenda ——, concretizou-se
com a instalagio aqui do PROMO-
EXPORT, baseado no que ji exis-
te em outros Estados do Brasil.

Visa este Escritério, ligado a Se-
cretaria do Planejamento e Coor-
denagio Geral, e em contato per-

manente com a CACEX e a Fede-
racio das Industrias, levantar e
manter atualizadas todas as opor-
tunidades de mercado e incentivar
os negocios internacionais. No Cea-
r4 e em Pernambuco, por exemplo

os PROMOEXPORTs cumprem
papel de destaque, sendo realmen-
te entidades colaboradoras e orien-
tadoras dos empresdrios.

A economista Lucia Passos, co-
ordenadora do PROMOEXPORT-
RN, possui curso nos Estados Uni-
dos sobre exportagbes, e tem pro-
curado divulgar para os empresa-
rios locais as informagbes de mer-
cado que recebe de diferentes pai-
ses, objetivando amarrar transacbes
comerciais.

Falando sobre os razodveis re-
sultados das exportagbes do ultimo
més de maio, a economista expli-
cou que naquele més “até a xelita
conquistou lugar de destaque, em
virtude da remessa, para as duas
Alemanhas e Estadosg Unidos, de
80 toneladas do minério, no valor
de Cr$ 1.460.758,88”. Disse ainda
que um confronto poderia ser feito.
comparando-se maio com os doze
meses de 1972.

“Durante todo ano passado, ex-
portamos apenas 15 mil toneladas
de diferentes produtos, e agora —
$6 em maio -— exportamos mais

CONSTRUINDO

A CASA

PROPRIA

\A.

€sse setor
na vida de u

U

INSTITUTO DE
ORIENTAGAO AS

de 2.300 toneladas E melhor ain
da, a situagio em valor: em todo
1972 apenas seis milhdes e 500 mil
dolares, e agora — num s6 més —
um milh3o e 137 mil délares”. Con-
cluindo, fazia votos: “Se continuar
esta tendéncia, chegaremos ao final
do ano com as exportagdes dupli-
cadas”.

A VER NAVIOS

Mas houve uma reversio da ex-
pectativa, sem continuar a tendén-
cia favoriavel ao Rio Grande do
Norte. Ja4 em agosto, registrava a
CACEX apenas 922 mil délares do
total de exportagdes, com 1.205 to-
neladas de diferentes mercadorias
saindo pelo Porto de Natal, e o res-
tante — 86 toneladas por portos
vizinhos. Os de maior valor na
pauta foram as fibras de sisal (mais
de 300 mil délares), caudas-de-la-
gosta congelada e xelita.

Piores ainda seriam os indices
de setembro: pelo Porto de Natal
entraram para o exterior mercado-
rias no valor de 325.339,90 délares,
e — por outros portos — no valor

;:O 1MPortante
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de 287.589,99, totalizando um min-
guado faturamento de aproximada-
mente 613 mil dolares. A “setem-
brada” teve também uma curta re-
lagdo de produtos exportados: algas
filé-de-peixes, fios-de-algodio, cau-
das-de-lagosta, bucha e fibra-de-sisal
e castanha-de-caju.

Sobre essa queda, explicaria o
Sr. Clidenor Jacob que “a falta de
navios tem impedido que os produ-
tores e comerciantes daqui aumen-
tem seus negoécios com o mundo,
sobretudo no caso das exportagées
de sisal e lagosta”. Entretanto, lem-
brou o chefe da CACEX, que o si-
sal continuava alcangando excelen-
tes cotagdes internacionais, por
conta da crise de produgio na Tan-
zania e Quénia — grandes fornece-
dores. Revelou que os pregos atuais
(novembro) do agave giravam em
torno de 570 délares a tonelada,
mais que o dobro da cotagio de
tempos atris.

De outro lado, calcula-se que
este ano o Estado exportard 18 mil
toneladas de sisal (fibras), enquan-
to que o total exportado em 1972
foi inferior a 8 mil toneladas.
Quanto ao algodio, disse o sr. Cli-
denor Jacob que “apesar das limi-
tagbes existentes, a cota permitida
para o Rio Grande do Norte este
ano ¢ de ‘513 toneladas, definida
em fun¢do do que exportamos na
dltima safra. Porém, a alta direcdo
da CACEX determina que a cota
seja distribuida somente para aque-
las firmas que exportaram no wlti-
mo ano. Tudo isso, sem divida,
decorre da necessidade de abasteci-

mento da industria téxtil nacional”.
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AEROTUR

EXCURSOES E
PASSAGENS AEREAS
PARA QUALQUER
PARTE DO MUNDO
Ed. Sisal - Loja 4
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A MAQUINA

QUE PENSA

ENQUANTO
ESCREVE.

A FACIT 1820 pensa em tudo
por vocé.

Ela tem uma meméria que guarda
todas as tabulagies. E vocé 86 precisa
dizer tudo isso a ela apenas uma vez.

Ela muda de linha enquanto o carro
retorna. ela muda de linha sem o
carro retornar e também retorna sem
mudar de linha.

Além disso, a FACIT 1820 tem dois
marginadores esquerdos, um para o
paragrafo, um para a margem
esquerda.

E é a unica maquina que tem teclas
para fazer automaticamente tudo o
que vocé tinha que fazer com as mfios.

Com tudo isso, a FACIT 1820
devolve a secretaria o tempo que
estava faltando para fazer todas as
outras coisas: discar o telefone,
anotar recados e olhar a paisagem
pela janela.

Alinal, ninguém ¢é de ferro.

FACIT 1820

REVENDEDOR EXCLUSIVO PARA O RIO GRANDE DO NORTE

PAULA, IRMAOS -COMERCIO S. A.

MATRIZ- Pga. Angusto Severo, 260 — Fones:20916/21532 - Natal (RV)

Rua Cel. Gurgel, 409/422/428 - Fanes:626/403/405 - Mossord (RN)

Musica é
tranquilidade em todos
os ambientes.

UNO-S0M

leva boa musica

para voce, onde vocé quiser.

Ed. Barao do Rio Branco
49 andar - sala 408
NATAL-RN



APERN

No dia 12 de dezembro proxi-
mo, a APERN — Associagdo de
Poupanga e Empréstimo Riogranden-
se do Norte — estara funcionando
em sua sede propria, a Praga Padre
Jodo Maria, 78 — na Cidade Alta.
A data da inauguragio ¢ sintomati-
ca: nela a APERN comemora cinco
anos de funcionamento, pois come-
gou a atuar a 12 de dezembro de
1968, quatro anos depois da insti-
tuicdo do Banco Nacional de Habi-
tagdn, nascido através da Lei n.°
4.380, de 1964.

BNH e APERN tém muita coisa
em comum: o Banco foi criado para
programar e fomentar o desenvolvi-
mento da politica habitacional no
Pais; a Associagdo é seu agente, na
captagao de recursos através das Ca-
dernetas de Poupanga, para aplica-
¢do justamente na construgio ou
aquisicdo de habitagoes.

Este foi o objetivo da fundagio
da APERN, ha cinco anos: propi-
ciar ou facilitar a aquisi¢io da casa
propria a seus associados, bem co-
mo captar. incentivar e disseminar

os habitos de poupanga, canalizando
toda essa agdo para o setor habita-
cional.

Teoricamente, a Associa¢do esta
presente em todos os lares natalen-
ses, considerando-se que, pelo ulti-
mo Censo, a cidade possui 60.000
familias e que o nimero de Cader-
netas abertas até o fim deste ano
atingira numero idéntico. Em Mos-
sord, onde mantém uma agéncia, ha
dois anos, a APERN tem cerca de
7.000 Cadernetas abertas, o que re-
presenta quase metade das familias
daquela cidade (16.000), para a
média, hoje, de 100.000 habitantes.

Diz Fernando Anténio Barre-
to Paiva, administrador-geral da
APERN, que a Associagdo, pelo
menos. em Natal, ja atingiu o que
o Banco Nacional de Habitagdo pre-
coniza, com relagio as Cadernetas
de Poupanga: a existéncia de pelo
menos uma Caderneta para cada fa-
milia brasileira, até 1980. “Como
se vé — diz ele — sete anos antes
do prazo estipulado pelo Banco, em
Natal, jd conseguimos o percentual

e a tendéncia é aumentd-lo gradati-
vamente”.

UMA DAS PRIMEIRAS

De fato, ao ser fundada em
1968, a APERN era uma das pri-
meiras instituicdes do seu ramo a
funcionar no Brasil. Em nosso Es-
tado, ao seu tempo inicial, existia
apenas a Caixa Econémica Federal
que, por ser orgio diretamente li-
gado a administragio central do
Pais, ja adotava o sistema desde a
implantagao do Banco Nacional de
Habitagao e, consequentemente, do
Plano Nacional de Habitagao.

Essa antecedéncia de acio foi
que propiciou 3 APERN uma evolu-
¢ao rapida, em nosso Estado, pois
cla encontrou o mercado pratica-
mente virgem.

“A sua criagdo — diz Fernando
Paiva — partiu da premissa de que,
de certo modo, o problema habita-
cional de Natal ndo se diferenciava
de outros centros urbanos: o ace-
lerado crescimento da populagao,
carente de um plano orientado, con-



corria para maximizar o deficit das
unidades habitacionais”. Sensivel a
esse problema, um grupo de empre-
sarios, com o aval da garantia ofi-
cial, fundou a Associacdo de Pou-
panca ¢ Empréstimo Riograndense
do Norte — com o objetivo de jus-

tamente minimizar o deficit exis-
tente.

O plano inicial de agio foi cum-
prido e os objetivos imediatamente
alcangados. As reformulagées e atua-
lizacdes periédicas permitiram um
desenvolvimento planejado e dina-
mico, que tornou a APERN, em
cinco anos de funcionamento, uma
das primeiras APEs do Brasil.

AS TRES CASAS

A APERN nasceu numa lojinha
térrea do Edificio 21 de Margo, na
rua Vigiario Bartolomeu, com qua-
tro funcionarios. Em 1971, passou
para o térreo e sobreloja do Edificio
Canagu, na rua Jodo Pessoa, de onde
sai agora, para a sede prépria da
Praga Padre Joao Maria. Se a sede
do Canagu representava um passo
gigante, em matéria de acomoda-
¢0es e espago para a expansio da
empresa, a sede propria comprova o
desenvolvimento gradativo de todos
os sctores, ja hoje manobrados por
27 funciondrios e um sistema de
computagio que racionaliza muitos
servigos, ganhando o tempo neces-
sario a pressa de conclusio de ope-
ragoes que sO a mecanizagio pode
propiciar.

A nova sede possui sub-loja, lo-
ja, térreo, primeiro e segundo pavi-
mentos e é dotada de todos sistemas
de seguranga banciaria, Um moder-
no auditdrio servira para as reunides
inerentes a finalidade e agio da em-
presa e os moveis foram adquiridos
a firma carioca Herman Miller, tra-
dicional decoradora de estabeleci-
mentos bancdrios do pais.

Com cinco anos de existéncia e
depois de funcionar em trés casas
que simbolicamente significam tam-
bém a sua prdépria expansio, a
APERN tem colocado em pratica
uma politica de aplicagdo que trou-

xe, sem duvidas, inegiveis benefi-
cios A economia do Estado, sob a for-
ma, principalmente, de absor¢io de
mio de obra: hoje, por exemplo,
cerca de 3.000 operédrios em média,
trabalham direta e indiretamente
em obras financiadas pela Associa-
¢do. Depois, houve o incremento de
consumo de materiais provocado
pela construgio de novas unidades
residenciais: cerca de Cr$
1.000.000,00 mensais sao postos

Fermando Paiva
fala com os numeros

em circulagio no comércio local,
através da aquisicio de materiais di-
versos. Além disto, os precos dos
aluguéis, antes exorbitantes, encon-
traram uma barreira deflacionaria
no fato de hoje jé haver, financia-
das pela APERN, 5.243 (até outu-
bro de 1973) casas préprias, pelas
quais os mutudrios pagam a desca-
pitalizagdgo dos pregos devidos, em
vez dos aluguéis puros e simples.

EXPANSAO CONTINUA

A evolugao da APERN ¢ sdli-
da em todos os seus setores de ati-
vidade” — diz Fernando Barreto
Paiva. "Uma evolugao equilibrada e
coesa, que oferece antes de mais na-
da tranquilidade aos que aplicam na
entidade as suas economias”.

Nesse ele lembra que
“muito nos orgulha o fato de, tanto
em Natal como em Mossord, serem
confiadas a APERN as poupangas
das principais autoridades constitui-
das, cwis, militares e eclesidsticas,
além de profissionais liberais de re-
conhecida 1mportdncia na comuni-

dade”.

setor,

QUADRO DEMONSTRATIVO DO CRESCIMENTO DA APERN

ANO Numero de Depdsitos
Cadernetas cr$
1969 2.603 2.905.000
1970 7.146 9.161.000
1971 13.998 12.471.000
1972 21.761 21.943.000
1973* 56.646 30.801.000

60
55
50
45
40
35
30
25
20
15
10

Aplicagoes Casas
cr$ Financiadas
4,338.0000 291
15.739.000 609
26.690.000 899
45.667.000 1.298
55.856.000 2.146

* Ate o mes de outubro

EVOLUGCAO DAS APLICAGOES DA APERN
Em milhoes de cruzeiros

We9

1970

1971

1972 1973



RESERVAS DA APERN
em milhares de cruzeiros

A agéncia de Mossoré foi inau-
gurada no dia 30 de sctembro de
1971 — e a data é a do famoso
instante em que Mossord libertou os
seus escravos, uma cfeméride que
o municipio comemora anualmente
em meio aos mais retumbantes fes-
tejos.

Mas além da APERN de Natal
e da de Moussord, o grupo possui
ainda maioria de agoes numa APE
no Piaui: em Terezina, implantou,
pouco tempo depois de Natal, a
Caixa Forte Associagdo de Poupan-
¢a e Empréstimo, também em fran-
co desenvolvimento. Tanto, que ago-
ra ji cogita abrir uma agéncia na
cldade de Picos.

Em numeros, a evolugio da
API'RN pode ser aquilatada, nesses
cinco anos de existéncia. numa com-
paragio dos quadros abaixo, onde o
valor das aplicagdes, por exemplo,
era de Cr$ 4.330.000,00 em 1969
¢ ja em 1970 pulava para
15.739.000,00, atingindo Cr$

RN-1

55.856.000,00 até outubro de
1973. Ou no valor das garantias re-
cebidas pela - aplicagio Chipoteca
das casas financiadas) que ascendeu
de Cr$ 10.401.000,00, em 1969,
para Cr$ 106.234.000,00 em ou-
tubro/73.

“Hoje a APERN ¢ isto: uma or-
ganizagdo plenamente vitoriosa, que
conseguiu absolutamente consolidar
as suas finalidades e que, antes de
qualquer coisa, para conseguir essa
posigdo, conquistou a confianga dos
seus associados” diz Fernando
Paiva.

A Associagdo tem um Conselho
de Orientagdo, composto pelos en-
genheiros Alvaro Alberto Souto Fil-
gueira Barreto (presidente), Luiz
Sérgio Souto Filgueira Barreto e
Raul de Souza Ramalho. Como Ad-
ministrador-Geral Fernando Anténio
Barreto Paiva e como Administrador
de Operagoes e Finangas, Olimpio
Procopio de Moura, que integram
a Administragio Executiva. fim
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Va a SACI quando for
comprar material de
construcgao.

E o que ha de melhor
estara com vocé. A
SACI garante.

Vocé vai perceber
que SACI oferece
muitas opgoes de
qualidade. As
melhores.

Alinhe a essa,
outras vantagens:
estoque gigante,
pregco quase de
fabrica, entrega
imediata na obra,
lugar para voceé
estacionar e
financiamento facil.

A SACI é a primeira.
Ha 11 anos.

R. GURGEL LTDA.

Rua ‘Pta Bandaira, 828
Pona 2-1543 - Alacria




POUPANCA

Um bom
habito do
natalense

O natalense adquiriu o hibito
da poupanga. Esta é a opiniio ge-
neralizada dos gerentes das quatro
organizagbes (uma Associacio de
Poupanga e Empréstimo, duas So-
ciedades de Crédito Imobiliario e
uma Caixa Econémica) que em
Natal lidam com Cadernetas de
Poupanga ou Letras Imobiliarias.
Isto sem se falar nos depdsitos com-
pulsérios do Fundo de Garantia Por
Tempo de Servigo.

Com relagao aos dois primeiros
sistemas, espontidneos e por isto
mesmo capazes de servir para uma
avaliagao, é digno de nota o fato de
todas quatro organizagdes possui-
rem consideravel numero de deposi-
tantes, com tendéncia a aumentar
sempre.

A Caixa Econdémica Federal do
Rio Grande do Norte, a Caderneta
de Poupanga Banorte, a Caderneta
de Poupanga da APERN e a Cader-
neta de Poupanga Tabajara, até ou-
tubro  dltimo, possuiam conjunta-
mente uma média de 80.000 cader-
netas abertas e até o final do ano a
previsio era para aumentar esse nu-
mero para 85.000.

Das quatro, a APERN vai consi-
deravelmente a frente, nio apenas
porque foi a primeira a atingir o
mercado com uma publicidade ma-
cica sobre o sistema (a Caixa Eco-
ndémica, mesmo como agente natu-
ral do Banco Nacional de Habitacio
para esse tipo de movimento banca-
rio, s6 recentemente partiu para
arregimentar clientela) e possui cer-
ca de 809% do namero total de
contas.

O valor dos depésitos totais é da
ordem de Cr$ 78 milhdes e con-
quanto nao possamos especificar os
depésitos de cada uma, por ques-
tées que envolvem sigilo e ética, po-
demos adiantar que os da Caixa Eco-
noémica, mesmo considerando o nu-
mero bem menor de cadernetas aber-
tar, com relagio 3 APERN, ¢ quase

igual ao dessa Associagdo. O que de-
monstra que os depdsitos na Caixa
s30 em maior valor. O mesmo ocor-
re com relagio & Tabajara e 4 Ba-
norte: a primeira tem mais de 50%
do nimero de cadernetas abertas
na segunda, mas mesmo -assim os
depdsitos da segunda somam quan-
tia bem maior.

EUFORIA PUBLICITARIA

As discrepancias, no entanto,
nao significam mal maior, senio
uma natural consequéncia da eufo-
ria publicitiria que atinge principal-
mente as camadas menos esclareci-
das e também de menos posses. A
alegoria forjada pelas mensagens le-
vadas ao povo pelos meios de co-
municagao ensejam o que o Banco
Nacional de Habitagio chama “a
recuperagdo de um dos mais saluta-
res hdbitos que um povo possa ter:
o de poupar para investir em pro-
gramas e projetos de real interesse
da coletividade, consorciando-se as-
sim com o Governo na tarefa de ace-
lerar o desenvolvimento global do
Pais”.

José Maria diz que letras
de cambio vao se acabar.

Existe, porém, um fato para
que as autoridades no assunto cha-
mam a atengdo: tem-se deixado de
explicar aos depositantes alguns de-
talhes relativos as Cadernetas. Prin-
cipalmente o fato de que, mesmo
tendo a mesma estrutura de um de-
posito bancario (o depositante pode
retirar o dinheiro na hora que qui-
ser) sO nelas os depésitos rendem
juros e corre¢io monetiria. E que

ha duas espécies de Cadernetas: as
das Associagées de Poupanga e Em-
préstimo e as das Sociedades de
Crédito Imobilidrio, idénticas as das
Caixas Econdmicas. Isto, no entan-
to, ndo quer dizer que uma pague
mais juros, corre¢io monetaria ou
dividendos do que a outra. Ha ape-
nas um mecanismo diferente de
acdo: nas APEs, a Caderneta, além
da corre¢io monetaria, paga dividen-
dos minimos de 6% ao ano (pode
pagar menos, de acordo com o seu
movimento global, porém nunca pa-

Siminéa acha elevada
a poupanga natalense

gar mais, segundo determinagio do
BNH) fazendo o célculo da corre-
¢io trimestralmente sobre o saldo
menor e pagando os dividendos se-
mestralmente, sobre o saldo médio.
Nas SClIs e Caixas, juros e cor-
regdo sao calculados trimestralmente
e hi pagamento de juros fixos de
6% ao ano. Nos trés sistemas, to-
dos os rendimentos sdo calculados
sobre o menor saldo do periodo.
Com relagio a essa ultima obser-
vagdo, deve-se esclarecer que nas
Cadernetas de Poupanga o inversor
obtém melhor rendimento somente
quando deposita seu dinheiro no
inicio de cada trimestre. Quando o
deposito é feito até o 14.° dia dos
trimestres iniciados em janeiro,
abril, julho e setembro, o crédito de
juros e corregdo monetdria contard
desde o dia 1.° desses meses.

A LETRA IMOBILIARIA

Duas organizagoes em Natal jo-
gam no mercado as Letras Imobilia-
rias: a Banorte Crédito Imobilidrio
e a Tabajara S. A. Crédito Imobilia-
rio. A primeira tem apenas nove
meses de funcionamento e a outra,
pouco mais de dois anos.

As Letras Imobilidrias tém emis-
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sdo de 3 a 5 anos em valores de Cr$
I mil e Cr$ 5 mil que vencem tri-
mestralmente, até 36 meses. O seu
resgate é garantido pelo Banco Na-
cional de Habitagao até 180 dias,
um minimo tedrico. Podem ser re-
colocadas no mercado e atualmente
pagam juros de 1,5% ao més, tri-
mestralmente — contra 1,75% de
poucos meses atras e 2% de hd um
ano passado. Por conta desse de-
créscimo de bonificagdes, é que [osé
Maria Cunha Melo, gerente da Ba-
norte, acha que a tendéncia das Le-
tras é se extinguirem.

Manoel Feliciano Maia de Sou-
za, da Tabajara, antes fazendo a di-
ferenga entre a Caderneta e a Letra
(uma é poupanga, a outra é inves-
timento) acha que os dois sistemas
ainda vdo persistir por muito tempo.

As duas SCIs juntas possuem
hoje cerca de Cr$ 15 milhdes apli-
cados em Letras Imobilidrias com
uma grande diferenga em favor da
Talyajara, que as emite em valores
que oscilam de Cr$ 500 a Cr$ 50
mil. A Banorte emite em dois va-
lores apenas: Cr$ 1 mil e Cr$ 5
mil.

POUPANCA: UMA SURPRESA

Para Manoel Newton Siminéia,
da Caixa Econémica Federal, a pou-
panga do natalense é tdo surpreen-
dente quanto a do brasileiro, de
modo geral. O que existe poupado
hoje em Natal, uma cidade cuja
maior faixa ativa é de assalariados,
pode ser considerado uma grande
soma. Em Natal poupa o profissio-
nal liberal, a autoridade civil, mili-
tar, ou eclesiastica, o estudante, o
soldado, o operdrio, a doméstica,
para si ou para seus filhos.

De fato, em termos nacionais
a ascencdo dos saldos depositados
em contas de poupanga (incluindo
o FGTS) representam, entre 1971
e 1972 um salto supreendente: de
Cr$ 3.7 bilhdes passaram para Cr$
7,5 bilhdes e até outubro deste ano
atingiam Cr$ 10,4 bilhdes. O que
antevia, até o final do ano, o alcan-
ce da meta do BNH: Cr$ 12 bi-
lhoes.

Em Natal, conquanto a grande
maioria das pessoas que tém Cader
neta de Poupanga esteja nas classes
média e baixa, alertadas pelas cam-

panhas publicitirias (como os de-
positantes da APERN e da Tabaja-
ra) h4, no entanto, muita gente que
estd por dentro das vantagens dos
depésitos nos inicios de tremestre e
nao sdo poucos os que chegam até
a tomar dinheiro emprestado, para
depositi-lo nesse periodo de cresci-
mento dos depdsitos, retirando-o de-
pois, saldando o empréstimo e fican-
do com o lucro depositado, a espera
de novo periodo benéfico.

Na Tabarajara a maioria dos
depositantes é de mulheres e crian-
cas (cerca de 70%) enquanto na
Caixa Econdémica hd equidade en-
tre sexos e idades. Na APERN a
média de idade dos depositantes é
de 25 anos, enquanto na BANOR-
TE a grande maioria é de pessoas
de 40 anos de idade, uma média
de 60% — ficando as Cadernetas
abertas em nome de menores com
cerca de 20%,.

José Maria Cunha Melo diz que
estd havendo um incremento men-
sal da ordem de 15% a 20% em
depésitos — o que quer dizer que
o saque é proporcionalmente peque-
no, talvez at¢é mesmo porque a

UM LUGAR DE
DESTAQUE PARA O RN

A penetragao da revista RN-ECONOMICO nos
meios empresariais do Rio Grande do Norte
esta absolutamente comprovada: com este
nimero, ela comemora quatro anos de
circulagao ininterrupta. A sua luta e a
sua finalidade maior tem sido também a de
empresas como a nossa, que cuidam antes de
mais nada de determinar para o RN um lugar

de destaque,

como um Estado que busca a

sua destinagao desenvolvimentista.
Portanto, € de justiga langarmos a
RN-ECONOMICO nossa mensagem de parabéns.

ECOCIL
EMPRESA DE CONSTRUCOES CIVIS LTDA
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O total da poupanga dos natalenses depositada na APERN, CAIXA
ECONOMICA, BANORTE e TABAJARA representa aproximadamente tudo
o que o Estado do Rio Grande do Norte arrecada em um ano.

maioria dos depositantes da Banorte
esta naquela faixa de idade que po-
de e sabe esperar os seis meses a
partir dos quais a Caderneta rende
corre¢cdo monetaria e juros fixos.

Na APERN também ocorre
muito pouco saque, diz Fernando
Paiva, gerente da Associagdo. E ex-
plica: “A idéia de poupanga estd de
fato arraigada no conceito do nosso
depositante e s em ultimo caso ele
retira o que depositou. Isto acontece
numa propor¢do de 10% contra os
depdsitos”.

Para Manoel Feliciano Maia de
Souza, da Tabajara, as retiradas
acontecem muito pouco na sua SCI
porque la é atingida a faixa do pe-
queno depositante (como ocorre na
APERN) que quando entrega o di-
nheiro, um minimo geralmente de
suas economias mensais, se esque-
ce dele e espera os lucros ou sim-
plesmente tem certeza de que ele
esta guardado e vai servir futura-
mente.

Na Caixa Econdmica Federal do
Estado, diz Manoel Newton Simi-

néia, os depositantes sio mais escla-
recidos e geralmente movimentam
a conta, com liquidagdo de seis em
seis meses.

O depésito com finalidade de
aquisi¢do da casa prépria é também
uma constante preocupagio do na-
talense. Na APERN isto ocorre com
mais frequéncia, principalmente
porque a Associa¢do atua principal-
mente na faixa do financiamento
habitacional. Hoje ela tem cerca de
1.000 pedidos de financiamento em
tramitagcdo, embora ndo beneficie
interesses de casas populares, agin-
do em torno da habitagio média,
média alta e classe “A”. A APERN
tem hoje 2.146 mutudrios — pes-
soas que adquiriram casas através
de suas operagoes, tendo aplicado
com eles CrS 58 milhdes garantidos
por CrS$ 110 milhges — valor total
das residéncias, financiadas 50%
pela Associagao.

Na Tabajara deposita-se numa
proporgiao de 10% com preocupa-

¢do na aquisi¢io da casa propria e
na Banorte essa destinagdao da pou-
panga ainda ndo estd bem definida,
dado mesmo o pouco tempo de vida
da instituigao.

Seja qual for o sentido particu-
lar dado por cada natalense ao fato
de poupar, o importante é que ele
esta sensivelmente atingido pela pou-
pan¢a. E, mesmo que ndo siga a
risca o manual doutrinario do BNH,
de or¢camento doméstico, supressdo
de despesas e destinagao de alguns
trocados para a Caderneta de Pou-
panga, é certo que cada dia mais
ele se imbui dos efeitos benéficos do
ato de guardar algum dinheiro, para
quando uma necessidade maior o
exigir. Os Cr$ 78 milhées que os
natalenses tém hoje poupados e
depositados nas cadernetas de pou-
panga, o Fundo de Garantia, nio
deixam de representar uma conside-
ravel quantia: representam aproxi-
madamente tudo o que o Estado do
Rio Grande do Norte arrecada de
ICM durante todo um ano fiscal.

fim

INSTROMENTO DE
DESENVOLVIMENTO

O RN-ECONOMICO tem sido, ao longo dos seus quatro
anos de circulagao mensal, um instrumento que

incentiva o desenvolvimento do Rio Grande do Norte

Por isso,

ao ensejo da festa aniversaria desta

revista, nds que fazemos a ENARQ levamos as
nossas congratulagoes aos que fazem RN-ECONOMICO.

ENARQ -

ENGENHARIA E ARQUITETURA LIMITADA

Construcdes Civis e Industrialis



quatro anos
de bons

propositos

Quatro anos atras, a classe empresarial e cs
empreendimentos da atividade privada nao
chegavam ao conhecimento do publico. Faltava
um Oorgao de imprensa que Os promovesse e que
incentivasse o povo e as classes dirigentes

a pensar no desenvolvimento. Foi quando surgiu
a revista RN-ECONOMICO. Os quatro anos que a
revista comemora hoje sao bem uma prova de que
Os seus propOsitos foram bem entendidos.
Parabéns aos diretores e redatores de
RN-ECONOMICO pelo sucesso alcangado.

ITAPETINGA AGRO INDUSTRIAL S.A
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rn automoveis

PRESIDENTE DA FORD
£ PERSONALIDADE DO ANO

O Sr. Joseph O'Neil. Presidente
da Ford Brasil $/A, foi escolhido
person;llid:ule do ano pela comis-
sio encarregada da eleigio das pes-
soas que receberiio o prémio Luiz
da CAmara Cascudo, em Natal, por
ocasifio da Festa das Personalidades,
nos primeiros dias de dezembro. A
medalha Cimara Cascudo é confe-
rida s pessoas que se evidenciam
nos setores de atividade social, no
Pads.

MARPAS ENTREGA
VOLKSWAGEN 74

Marpas S/A, revendedor autori-
zado Volkswagen, ji esti entregan-
do os primeiros carros modelo 1974
i sua clientela. A preferéncia do
publico, segundo informagiio do se-
tor de revenda, ¢ pelo Brasilia,
vindo a seguir o Fuscio e o Fus-
quinha,

CHEGOU O MAVERICK
DE QUATRO PORTAS

Chegaram a Natal os primeiros
Mavericks de 4 portas, o mais novo
langamento da Ford Brasil $/A, nas
versdes Super e Super Luxo. A in-
formagiio ¢ de Santos & Cia. Ltda,,
que estd aguardando até o fim
deste ano receber da fdbrica os pri-
meiros opcionais da linha Mave-
rick: a transmissio automdtica, a
dire¢iio hidrdulica, ar condicionado
e aquecedor.
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AUMENTA PROCURA DE
UTILITARIOS E CAMINHOES

Natal Veiculos e Pecas S$/A, re-
vendedor Chevrolet, esti registran-
do uma intensa procura dos mo-
delos GM 1974, notadamente a li-
nha de caminhdes e utilitiirios.

POSTO SAXO LUIZ
AMPLIA INSTALA(OES

O Posto Siio Luiz, de Luiz Flor,
esti ampliando as suas instalagoes
da avenida Salgado Filho. Com isso
ganhari o cliente, que dispori
agora de melhores servigos.

RAID DA INTEGRACAO
NACIONAL VEIO AO RN

O Raid da Integragio Nacional,
promovido pela Ford, passou por
Natal. Um Maverick, um Corcel e
uma Belina, formando uma comi-
tiva comandada pelo piloto Greco,
estio percorrendo todo o Brasil, le-
vando mensagens aos governadores
estaduais e recolhendo deles men-
sagens (ue seriio entregues a0 Pre-
sidente Médici, em Brasilia, ao fi-
nal do Raid. Na foto acima, os pi-
lotos fazem relatorio de viagem di-
ante dos diretores de Santos & Cia.
L.tda., revendedor Ford no Rio
Grande do Norte.

LUIZ CIRNE
REGRESSA DO SUL

Luiz Cirne, diretor de 1.. Cirne
& Cia.,, revendedor Firestone no
Rio Grande do Norte, regressou
de viagem a Sio Paulo onde foi
manter contatos com fornecedores
de pneus e fabricantes de jantes
de magndsio.

DIEL VENDE
EM 24 MESES

A Diel, uma das melhores lo-
jas de pecas e accessorios de auto-
moveis em Natal, langa neste lim
de ano uma grande promogiio de
vendas. Tudo pode ser adquirido
em até 21 meses para carros de
todas as marcas nacionais.

DUAUTO LANCA
PROMOCAO IMPACTO

A Duauto Velculos anuncia uma
promogiio de vendas que terid gran-
de impacto: compre hoje e pague
a primeira prestagio (l;lqui a 180
dias. Através dessa campanha arro-
jada, Duauto ganhari uma grande
faixa do mercado de automoveis
natalense.

Us pilotos do Raid relatam a viagem aos diretores
de Santos § Cia. Ltda.



Tudo sobre o
DODGE 74

Ap6s a apresentacgio do Dodge
1800 para 1974, a Chrysler Corpo-
ration do Brasil mostra seus mo-
delos Dodge SE, Dodge Dart Coupé
de Luxo, Dodge Dart Gran Coupé,
Dodge Dart Gran Sedan, Dodge
Charger e Dodge Charger R/T.

Dodge SE

Para 1974 o Dodge SE apresen-
ta reestilizagio e novas e vibrantes
cores que realgam ainda mais suas
linhas esportivas. No interior, maior
luxo no acabamento e maior per-
sonificagio do modelo. O capd e
o porta-malas agora sio pintados
na mesma cOr da carrogaria e rece-
beram novos emblemas “Dodge”.
Um novo “tape” preto mais largo,
e de forma totalmente diferente,
foi colocado nas laterais, terminan-
do na metade dos para-lamas tra-
seiros, com as letras ‘SE” estilizadas.

O tratamento dado ao interior
tornou marcantemente personifica-
do o Dodge SE. O estofamento em
novo desenho de vinil xadrez
“Scottish” ¢ apresentado nas cores
amarelo, verde, vermelho ou branco

combinando com a cor da carro-
¢aria.

DODGE DART
COUPE DE LUXO

E destacivel a aparéncia ganha
pelos modelos equipados opcional-
mente com teto de vinil que agora
poderio ser preto ou bege, combi-
nando com a cor da carrogaria. In-
ternamente o estofamento também
acompanha a mesma dinidmica de
combinagdo de cdres. A carrogaria
dispbe de grande gama de novas
cores incluindo as metdlicas do tipo
“fire mist” muito mais vibrantes,
disponiveis para o restante da linha
1974, Externamente o Coupé
de Luxo apresenta: novas localiza-
¢0es dos emblemas “Dodge” traseiro
e dos laterais “Dart de Luxo”, friso
de soleira (idéntico ao do Charger
R/T), lanternas traseiras com novo
estilo, tampa do tanque de gaso-
lina pintada na mesma cor da car-
rogaria e teto de vinil preto ou

bege. Os bancos tem agora novo
tipo de vinil, o que mudou sua
aparéncia. Quando o interior é

bege, os tapetes sio marron e 0s
cintos de seguran¢a e demais per-
tences do estofamento sio bege. O
painel de instrumento ¢ pintado
em preto fosco de nova composi-
¢do, altamente resistente a sujeira €
arranhoes.

DODGE DART GRAN COUPE
E GRAN SEDAN

Embora sejam modelos de car-
rogarias diferentes (o primeiro é
um duas portas coupé sem coluna
e o segundo um sedan quatro por-
tas), ambos receberam o mesmo
tratamento e acabamento. Trata-se
das versdes mais luxuosas e como-
das do coupé (exceto os esportivos
Charger e Charger R/T) e do sedan.

Externamente, além das novas
cores, as carrogarias foram ainda
mais refinadas, dentro de um con-
ceito de estilo classico. Teto de vi-
nil de desenho especial ¢ standard
e pode ser preto ou bege, depen-
dendo da cor da carrogaria. As lan-
ternas traseiras acentuam as linhas
e a tampa de gasolina segue a cor
da carrogaria. O interior que nes-

ses modelos sempre apresentou gran-
de luxo e comodidade, foi ainda
mais refinado.

DODGE CHARGER

O esportivo Charger, além de
ter se beneficiado com as novas co-
res, ainda apresenta teto de vinil
standard que podera ser preto ou
bege, dependendo da cor da carro-
caria. A lateral ganhou novo friso
de soleira (idéntica ao do R/T),
tampa do tanque de gasolina na
mesma cor da carrogaria e nova
calota cobrindo toda a roda. A tra-
seira, além da nova lanterna, teve
modifica¢bes de estilo.

DODGE CHARGER R/T

O Charger R/T ¢ o mais espor-
tivo e rapido dos carros produzi-
dos pela Chrysler. Para 1974 apre-
senta como grande novidade a igni-
¢io transistorizada como equipa-
mento standard, que deverd me-
lhorar ainda mais o brilhante de-
sempenho deste carro (partidas
mais rapidas em qualquer condi-
¢3o e maior durabilidade do siste-
ma de ignigao).

A aparéncia do R/T para 1974
recebeu um cuidado estilistico que
resulta num conjunto dos mais
agraddveis, resssaltando ainda mais
as sutilezas das linhas basicas. Para
combinar com as novas cores, o teto
de vinil standard, ¢ preto ou bege
e o novo “tape” lateral preto ou
dourado. O capd tem agora novas
tomadas simbélicas de ar para o
motor, a traseira recebeu nova lan-
terna e pintura e frisos diferentes.
A lateral do R/ T foi bastante alte-
rada, tornando-se mais esbelta gra-
¢as as modifica¢bes introduzidas:
novo “tape”, localizagio do emble-
ma “Charger R/T”, friso da so-
leira, roda nova e tampa do tan-
que de gasolina pintado na mes-
ma cor da carrogaria.

O interior do R/T ¢ apresen-
tado com caracteristicas esportivas
e de luxo. Os bancos dianteiros
sao independentes, reclindveis e en-
tre eles estd a alavanca do cimbio
de 4 marchas. A diregio esportiva
¢ hidraulica e todo o revestimento
dos bancos e laterais é standard de
couro natural preto ou bege,
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O SISAL

Como em uma visio apocalipti-
ca de que fala o autor sagrado sobre
flagelos grassando no meio dos ho-
mens, existe no mundo, ji e acora,
uma crise de matérias primas e gé-
neros primarios. Houve secas na
Africa; ciclones em Madagascar; e,
paradoxalmente, por decorréncia de
uma série de crises ecoldgicas no
Continente Negro, o Sisal — produ-
to tipico das nagdes subdesenvolvi-
das — ganha alta cotagio na balan-
¢a internacional. E um fenomeno
que se origina também da queda de
produgiao do abacar — fibra melhor
do que a do sisal; queda de produgio
do préprio sisal motivada pelos pre-
¢os baixos de antigamente; e da ca-
réncia de celulose para as fibricas
de papel kraft, e produtos sintéticos.

O Brasil, no momento, é o maior
produtor de sisal do mundo, com
240 mil toneladas/ano, e em termos
regionais, o Rio Grande do Norte
ocupa o 3.° lugar, estimando-se a
safra 73/74, em 20 mil toneladas.

CISAF (Comércio e Industria de
Fibras S/A), Fazenda Zabelé (Serra
Verde Agrolndustrial) sdo, em nosso
Estado, as duas tnicas empresas

BATEU A SCHEELITA

. E fol-lhes dito que nio causassem dano i erva da
terra nem a qualquer coisa verde, nem a arvore” (Apoc. 94).

. porque em uma sé hora ficou devastada tamanha ri-

queza (Apoc. 18-17).

que comercializam o produto, ex-
portando-o para Estados Unidos,
Canad4, paises da Europa Ociden-
tal, e alguns paises da Cortina de
Ferro.

Francisco Dantas Guedes (for-
mado em Direito, Administragdo de
Empresas, e em Contabilidade) ¢é
diretor da CISAF, e possui dez anos
de experiéncias na comercializagio e
exportagio do sisal. Conhece tam-
bém a histéria dessa matéria prima,
e disserta:

“O sisal somente hd cerca de 70
anos passou a ter importdncia eco-
némica como produto agricola,
quando foi introduzido na Africa
Oriental Inglesa. Veio para o Brasil
nos idos de 1930. Porém, somente
a partir de 1946 é que se integrou
na pauta de exportagdo. Encontrou
o seu melhor “habitat” nas nagées
subdesenvolvidas, em regides semi-
aridas; é, portanto, um companheiro
dos pobres. Tanzédnia, Kénia, e An-
gola, (Africa); e Brasil e México,
nas Américas”.

FENOMENO DE PRECOS

A fibra de sisal como matéria

prima produzida em paises de eco-
nomia fraca, para ser vendida a con-
sumidores em paises de economia
forte, tem sofrido ciclicas crises de
precos, afirma Dantas Guedes.
Lembra que na década de 50
o seu prego chegou a niveis que nio
cobria nem as despesas de colheita,
fato agravado pela desastrosa politi-
ca cambial vigente no Brasil naque-
la epoca. Em 63, porém, alcangou
pregos astrondmicos, iniciando nova
descida para, em 70, repetir-se a si-
tuagio deploriavel de 1954. Agora,
dez anos apds, esta no apice dos pre-
¢os altos, nunca antes alcangados.
Explica o fendmeno em questio
como fato coincidente no mercado
internacional com as altas de prego
que estio ocorrendo com o algodao, o
cacau, a soja, mamona, carne bovi-
na, etc. E ainda, com a queda de
produgio do sisal e do abacar (ma-
nilha), produto que também se em-
prega na fabricagio de papéis extra-
fortes e extra-finos, e em todo tipo
de filtro. Outros fatos que explicam
a alta de prego do sisal: as perturba-
¢bes  econdmico-sociais e politicas
nas Filipinas, onde a produgio de
abacar de 160 mil toneladas baixou
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para 60 mil; a crise dos produtos
sintéticos, derivados do petréleo,
com violenfa e constante elevagao
de pregos; ‘e, enfim, a crise mun-
dial de celulose para papel, que féz
a indstria utilizar a fibra de agave
como matéria prima, especialmente
na produgio de papéis altamente re-
sistentes, do tipo “kraft”, em grande
procura pelas fibricas de cimentos,
lojas e super-mercados.

A PEQUENA PRODUCAO

Entende Dantas Guedes que a
fibra produzida atualmente no Bra-

sil ndo é suficiente nem sequer parag,
fazer o papel “kraft” consumido in- <«
ternamente e o parque industrial de =
cordas para a exportagio estd se am- ~
pliando de modo acelerado. Acres-_{
cente-sc que a SUDENE ja aprovou ¥

varios projetos para fabricas dc pe-<
pol, (quatro para Bahia e uma para
o Rio Grande do Norte) e como
algumas destas fabricas produzirio
tapetes, cordéis para embalagens,
mantas para estofamentos e obras de
artesanato, fatalmente podera acon-
tecer a falta de matéria prima.

Para Dantas Guedes a solugio
vira com a intensificagao do plantio,
pois o sisal estai dando vultosas di-
visas para o Brasil, fretes para nossos
navios, renda para os portos, ICM
para os Estados, além de ser um pro-
duto com caracteristicas excepcio-
nais: resiste as estiagens, nao estd
sujeito as pragas, e sua colheita po-
de ser adiada para épocas oportunas,
produzindo com ou sem tratos cul-
turais.

Em ritmo de parédia, ele decla-
ra: “Ndo hd muito, o maior indus-
trial do Estado, em uma entrevista
ao RN-ECONOMICO langou um
desafio: "Mostre um riograndense do
Norte que dé mais emprego do que
eu”. Eu lango outro desafio: mostre
um produto agricola no Nordeste
com as caracteristicas vantajosas do
sisal?!”.

As fazendas Zabelé e Serra Ver-
de localizam-se no municipios de
Touros e Jodo Cimara. Pertencem
ao Grupo Fernando Rodrigues e
Muicio Bandeira de Melo. Em se-
tembro de 1971, a Zabelé foi com-
prada em hasta puablica por um mi-
lhio e quinhentos mil cruzeiros ao
grupo portugués SACRAFT. Uma
faléncia devida a ma organizagao
empresarial e a desvalorizagao do
sisal.

O grupo de agora ¢ de Pernam-
buco, e possui fabricas de papel
(PAFISA, Pajed, CELNORTE), e

opera no ramo imobilidrio (sistema
financeiro TAA).

Inicialmente, era pensamento
de seus diretores o cultivo do agave
para consumo de suas fabricas.

Uma das maiores fazendas do
Estado, a Zabelé possui 31.887 hec-
tares com 10.600 hectares de plan-
tio de sisal, em terras continuas, e
cultivado racionalmente. La existem
mais de 400 casas construidas, além
de usinas destinadas ao beneficia-
mento do sisal para exportagio. Re-
sidem na fazenda 3 mil pessoas.

A empresa exporta, por més,
800 toneladas de sisal, porquanto
somente comegou a funcionar, a par-
tir de 72. Seus diretores afirmam
que, a partir de janeiro vindouro, a
exportacio mensal passara a ser de
1.000 toneladas.

O engenheiro agrénomo Joao da
Matta Toscano Neto, assessor téc-
nico da Zabelé e Serra Verde Agro-
Industrial, numa analise da situagao
do sisal é reconhecedor de sua crise,
anos atrds, até no mercado interno,
motivada pelo decréscimo da produ-
¢do devido o aviltamento de pregos,
e mundialmente, em virtude da con-
corréncia do sintético, sendo que
agora a situagio é outra: com a sua
escassez no mundo, a procura au-
menta dia A dia, elevando-se os
pregos.

Jodo da Matta é de parecer que
“o sisal ndo caird tdo cedo de pre-
¢o. porque, além de sua procura
mundial, o proprio Nordeste o estd
exigindo para consumo em suas fd-
bricas de “Baler-Wine” (fabricagio
de fios e barbantes para enfardamen-
to de feno), e também, nas novas
fdbricas de papel, o que significa
que sua demanda interna aumenta,
substancialmente”.

Em outros dados, ele explica
que o consumo nos anos 65/70 foi
de 32 mil toneladas/ano nas indus-
trias locais (Nordeste), e que no
proximo triénio alcangara 50 mil to-
neladas.

Euforicamente, afirma Jodo da
Matta que se acha em fase final de
elaboragio um projeto agricola de
expansao da fazenda Zabelé, que se-
ra encaminhado ao Banco do Bra-
sil — agéncia de Joio Cimara —
no valor de 12 milhées, com finan-
ciamento através do PROTERRA,
objetivando a expansio da cultura
sisaleira, e cultivo de oleaginosas
(mamona).

Havera aumento de area culti-
vada com agave para 20.000 hec-
tares, que sera o maior plantio con-
tinuo do mundo; e duplicagio da
mao-de-obra ji existente,

Nas metas dessa politica expan-
sionista e de diversificagio vegetal,
se inclui também a industrializagdo
de sub-produtos do agave, como seja,
a extragao de ecogenina — um pro-
duto basico na fabricagio dos anti-
concepcionais.

Quadro demonstrativo da ex-
portagio do SISAL do Rio Grande
do Norte, de 68 a setembro do cor-
rente ano, fornecido ao RN-ECO-
NOMICO pelo chefe da CACEX,
no Estado, sr. Clidenor Jacob de
Medeiros, que declarou, diante dos
dados coligidos, que “o Sisal dispa-
rou no prego e na procura”, bastan-
do-se comprovar na tabela abaixo, o
confronto dos anos 72/73, em que
se nota, a quase duplicagdo do pro-
duto e respectivos pregos:

QUADRO DAS EXPORTACOES — SISAL

B U C H A S F I B R A S
ANO .

Kilos Cré ] Kilos Cré ]
1968 721,633 205.676 69 590,809 2.136.515 63
1969 1.747.487 604.408,20 8. 360. 350 3.714,818,96
1970 1.551.029 578.971,31 10. 307.099 5.447.037,95
1971 1.010.944 383.054,07 7.032.060 3.753.704,36
1972 1.950.000 1.226.130,24 7.987. 304 7.560.950, 82
-1973 « 2. 349.994 2.544.351,45 9.335.000 17.206. 321,79

J 4 .

Periodo de janeiro a setembro
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Atualmente, é o sisai o produto
que mais divisas carreia para o Es-
tado, sendo a CISAF a maiot em-
presa exportadora (80%,) da pro-
dugio do Estado.

E fato que, desde janeirc de 72,
os precos para a comercializagio
desse produto tém subido quase que
secmanalmente. Sendo o sisal um
produto considerado “nio indus-
trial”, estd sujeito a todos os encar-
gos fiscais e parafiscais, contribuin-
do hoje de forma extraordinaria pa-
ra o aumento da arrecadagio es-
tadual.

Dir-se-ia  acertadamente e por
analogia, que 3 maneira do algo-
dio que é “ouro branco”, o sisal é,
no Nordeste, o “ouro verde” dos dias

atuais. Por isso mesmo, como afir-
ma o agronomo Joio da Matta, “tra-
tando-se de uma cultura tdo impor-
tante na drea do Rio Grande do

Norte, o sisal bem merece atencdo
das autoridades governamentais,
quer de ordem crediticia, quer de
ordem técnica”.

Se o plantador de sisal o cul-

tiva sem financiamento adequado,
em contrapartida os bancos oficiais
nio recebem ordem ou instrugdes
para financiar novos plantios. Sio
altas as taxas tributdrias de ICM
sobre sua comercializagdo. Seria,
pois, estimavel, uma redugio de tri-
butos que reverteria em forma de
insumos modernos, maquinas agri-
colas e/ou recuperagio ou plantia
de mais sisal nas fazendas dos pro-
dutores, compensando-se, assim, os
grandes prejuizos sofridos no pas-

DANTAS GUEDES:

IS nossas autoridades precisam acreditar no Sisal

Francisco Dantas Guedes, um dos diretores da CISAF.
(firma exportadora de 80% do sisal do Rio Grande do Norte),
é um estudioso incansavel dos problemas sisaleiros. Lidando
hd mais de 10 anos com a cultura e o comércto do produto,
e tendo participado de muitos conclaves intermacionais
ele ja possui ideias firmes sobre o presente e o futuro
do sisal. Nesta entrevista exclusiva concedida a revista
RN-ECONOMICO, ele mostra a importancta do sisal para a nossa
economia e alerta as autoridades contra a falta de tncentivos.

RN-Econdmico — CONTE A HISTORIA
DO SISAL E EXPLIQUE SUA ATUAL VALO-
RIZACAO.

Dantas Guedes — Dez anos de convivéncia
com o sisal deixam-me muito i vontade para fa-
lar sobre este produto. O passado do sisal foi todo
marcado por crises de precos e incertezas; o pre-
sente ¢ de firmeza de mercado; e o fuwuro é por
demais promissor, conquanto sejam aproveitadas
as ligdes aprendidas ao longo da sua curta, po-
rém, ardua caminhada. Apesar da sua curta exis-
téncia como parte da atividade agraria de algu-
mas nagdes, tem uma histéria econémico-social
muito interessante. Encontrou o seu melhor ha-
bitat em nagbes subdesenvolvidas e, nestas, prefe-
riu as regides semi-aridas; tem sido, portanto, um
companheiro dos pobres.

O fenémeno da alta do preco da fibra do sisal,
no mercado mundial, coincide com o que esta ocor-
rendo com o algodio, o cacau, a soja, mamona,
carne bovina, etc., porém, em nosso entender sio
outras as causas determinantes da subida do preco
deste produto. Houve, inegavelmente, uma acen-
tuada queda de produgio motivada pelo desesti-
mulo causado pelos pregos baixos, mas ha fatores
outros influindo no comportamento do mercado
mundial.

Os produtos sintéticos, derivados de petréleo,
que chegaram a ameagar seriamente o sisal, con-
correndo no mercado de cordas, tendo merecido




"0 sisal resiste as estiagens, nao esta sugjeito

as pragas

a sua colheita pode ser adiada para épocas

oportunas, produz com ou sem tratos culturais e fzxa

o homem a terra porque da

substancioso estudo da FAO, em 1969, estio hoje
atravessando séria crise de produgio com violenta
€ constante elevagio de precos. Petréleo ¢, hoje,
arma politica de muitas nagdes que lutam para
sair do subdesenvolvimento econémico e o utili-
zam com arma poderosa.

A crise mundial de celulose para papel, que
vem se agravando gradativamente, levou este setor
industrial a utilizar a fibra de sisal como matéria
prima, especialmente para a produgio de papéis
altamente resistentes (kraft) para embalagens. Con-
comitantemente com este fato os novos usos e ha-
bitos, acrescida 4 escassez de madeira, aumentaram
as necessidades do papel kraft. O cimento, cuja
produgio no Brasil aumenta vertiginosamente, con-
some sacos de papel kraft. As ragbes para animais
em crescente produgio, a fécula de mandioca para
misturar a farinha de trigo, os supermercados, as
sacolas de lojas, etc., sio hoje grandes consumi-
dores do papel kraft que pode ser feito de celulose
de fibra de sisal.

RN-Econémico — ADIANTA CONTINUAR
PLANTANDO SISAL?

Dantas Guedes — Adiantar, adianta, mas qua-
se ninguém esta plantando. Como dissemos antes,
sisal é lavoura de regiio pobre. Qual é o pobre
que pode fundar uma agricultura com seus pro-
prios recursos e esperar trés anos para efetuar a
primeira colheita? A planta produz 8 anos (e até
mais). Porém, o primeiro corte demora a chegar.
Acontece que sisal entrou na lista negra dos 6rgaos
financiadores da produgio agricola por um pecado
que nio cometeu. Agora esti se purificando, for-
necendo recursos para muitos agricultores pagarem
débitos contraidos para outras lavouras; esta dando
vultosas divisas para o Brasil, fretes para nossos
navios, renda para os portos, ICM para os Estados.
Ja comegou a ser perdoado. O Banco do Brasil
concede empréstimos para recuperar agaveais anti-
gos, plantados em 1964, ja no fim do ciclo vege-
tativo, mas ainda ndo financia as novas plantagées.
Talvez em futuro préximo seja perdoado e inclui-
do no Proterra, que se ajusta perfeitamente a
uma cultura de ciclo vegetativo tio longo.

Por estas e outras razbes entendemos que de-
vemos plantar sisal. A fibra atualmente produ-
zida no Brasil ndo seria suficiente nem sequer
para fazer o papel kraft consumido no pais. O
parque industrial de cordas para a exportagio
estd se ampliando aceleradamente. As fabricas
existentes na Paraiba estio ampliando a sua ca-
pacidade, na Bahia quatro novas fibricas estio

renda durante o ano todo.'

se instalando e no Rio Grande do Norte acaba
de ser encomendada maquinaria para uma fa-
brica. Além disto, algumas destas fabricas produ-
zem tapetes, cordéis para embalagens, mantas
para estofamentos e o artesanato é outra forma
de indistria, de grande alcance social, que tem
no sisal a melhor matéria prima.

RN-Econémico — O BRASIL PODE ENFREN-
TAR A CONCORRENCIA ESTRANGEIRA?

Dantas Guedes — A estrutura de produgio
do Brasil foi a que melhor se adaptou as crises de
precos baixos. Enquanto os demais paises tiveram
a sua produgio reduzida, no Brasil ela aumentou.
E hoje o maior produtor mundial. com cerca de
240 mil toneladas, superando a Tanzinia que des-
ceu para cerca de 180 mil toneladas, tendo no pas-
sado atingido até 230 mil toneladas. O sisal no
Brasil é produzido por pequenos produtores que
tém custos baixos. As grandes plantagées, como
ocorre na Africa Oriental, tém custos muito mais
elevados em decorréncia de encargos sociais, tém
administragdes caras e acionistas para reclamar di-
videndos. Enlim, tém contabilidade e quando co-
me¢am a dar prejuizo tém que parar de operar.
Além destes fatores, uma grande plantagio exigi-
ria muitos operarios, 0 que comeca a escassear,
Ainda nio existem maquinas para plantar mudas
de sisal nem para cortar-lhes as folhas. Até mesmo
as capinas nio podem ser feitas totalmente pela
maquina porque estraga as folhas.

A solugio vira com as pequenas plantagbes.
Sisal é um produto com caracteristicas excepcio-
nais. Resiste as estiagens, nao esta sujeito as pra-
gas, a sua colheita pode ser adiada para épocas
oportunas, produz com ou sem tratos culturais e
fixa o homem a terra porque da renda durante
todo o ano.

RN-Econémico — A ASCENCAO DOS PRE-
COS VAI CONTINUAR?

Dantas Guedes — Sim. Mais do que isto, ain-
da é provavel que os precos do sisal subam um
pouco dos niveis atuais como € certo que se man-
terio em situagio melhor remunerativa do que a
maioria dos produtos da regido. Nio resta duvida
de que a longo prazo esta afirmativa somente sera
valida se os poderes publicos ndo vierem a fazer
financiamentos para plantagbes desordenadas, o
que poderia levar outra vez a super-produgio com
as suas desastrosas consequéncias.
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E va iuntando as suas notas.

Quando tiver Cr$ 50,00 em notas de compras,
trogque-as por um talao numerado.

FUSCOES

voce pode fazer isso nos postos de troca
da Ribeira, Cidade Alta, Alecrim, no
Supermercado Mini Prego (Tirol), Supermercado
Nordestao ou na agéncia fiscal do seu
mmicipio.

Cada conju to de Cr$ 50,00 em notas de
compras vale um talao.

Para garantir numeros variados va juntando
suas notas e trocando alternadamente.

Agora mesmo.

Depois aguarde o sorteio.

E prepare-se para ganhar dois fuscoes.

Boa- sorte.

Secretaria da Fazenda do Govemo do Rio Grande do Norte.

GOVERNO CORTEZ PERFIRA M Unido para o desenvelvimento



RN-Econémico — QUAL £ A AREA PLAN-
TADA NO RN?

Dantas Guedes — A Secretaria da Agricultura
do Estado, por intermédio do DCPAP, realizou um
trabalho excepcional, em 1962, revisto em 1969,
que indica uma irea de 24.792 hectares cultivada
com sisal no Rio Grande do Norte, 0 que esta em
consonincia com as produgbes das safras subsequen-
tes. Ainda de acordo com o trabalho do DCPAP
o sisal é produzido em 382 propriedades em 44 mu-
nicipios do Estado, com uma populagio de mais
de 400.000 habitantes.

RN-Econdémico — QUAIS OS ESTADOS QUE
PRODUZEM SISAL NO BRASIL?

Dantas Guedes — A produgio de sisal no
Brasil esta concentrada nos Estados da Bahia, com
cerca de 130.000 toneladas anuais; Paraiba, com
80.000 toneladas; Rio Grande do Norte, com
20.000 toneladas e outros com 10.000 toneladas.
Durante muitos anos a Paraiba foi o maior pro-

dutor, posi¢io que perdeu para a Bahia hi cerca
de 5 anos.

RN-Econdémico — QUEM COMPRA O SISAL
DO RN?

Dantas Guedes — A quase totalidade da fibra
produzida no Rio Grande do Norte é exportada
para paises da Europa ocidental e uns poucos pai-
ses da cortina de ferro. Fato idéntico acontece com
a produgdo dos demais Estados, exceto a Paraiba
que ji industrializa cerca de 35% da sua produ-
¢a0, transformando-a em “Baler Twine” que é ex-

portado principalmente para os Estados Unidos e
Canada.

RN-Econémico — £ VERDADE QUE O SISAL
DESBANCOU A SCHEELITA NO RN?

Dantas Guedes — Durante muitos anos os mi-
nérios, principalmente scheelita, foram responsiveis
pelo maior volume de divisas entradas no Brasil
através do Rio Grande do Norte. Atualmente ¢é a
fibra de sisal que carreia mais divisas e é também
o maijor volume de carga embarcada pelo nosso
porto para o exterior. Seria bom acrescentar igual-
mente que dos produtos comercializiveis no Es-

tado, depois do algodao, ¢ o sisal que ocupa maior
numero de pessoas,

RN-Econémico — QUAL O PRECO DE
COMPRA AO PRODUTOR?

Dantas Guedes — A partir de janeiro de 1972,
os pregos tém subido quase semanalmente. £ lo-
gico que as compras sio feitas com base na mé-
dia dos pregos de venda, pelo que nunca se deve
tomar por base a ultima cotagio do mercado ex-
terno. Atualmente um quilo de fibra de sisal com
o custo acrescido do ICM (16,5%) FUNRURAL
e frete chega aos armazéns do exportador por

um pouco mais de dois cruzeiros. Ocorre que
como estes encargos siao pagos pelo exportador
(comprador) o agricultor recebe liquido entre
Cr$ 1,555 e Cr$ 1,75, dependendo do tipo da fibra.

RN-Econémico — HA INCENTIVOS PARA
OS SISALICULTORES?

Dantas Guedes — Até o presente momento
poderse-ia dizer que o incentivo unico é o prego.
O produto, apesar de passar por diversas operagdes
industriais — extragio da fibra com a utilizagio
de miquinas, beneficiamento e prensagem nas usi-
nas —, nio ¢ considerado produto industrial e
como tal esta sujeito a todos os encargos fiscais e
parafiscais. Nio ha financiamento para a sua plan-
tagio. O Banco do Brasil, a partir de 1972, ini-
ciou financiamentos para a recuperagio de planta-
goes antigas, crédito que foi muito pouco utilizado.
As ultimas plantagdes foram feitas em 1964, es-
tando agora no fim do seu ciclo vegetativo, por-
tanto recupera-las é operagio que traz poucas van-
tagens. As nossas autoridades precisam acreditar
no sisal e reconhecer a sua importancia. Sobre ele
ha varios estudos sérios que merecem ser citados.
Em 1967, o Dr. D.A. Music realizou estudo sobre
o sisal no Brasil, que foi apresentado pela FAO
na 2a. reuniio dos paises produtores desta fibra
pelo Grupo de Estudo das Fibras Duras, no qual
encontramos o seguinte: “Nao obstante a fibra de
sisal e os manufaturados representarem apenas
1,6% (naquela época) de divisas para o Brasil,
sendo assim relativamente sem expressio de um
ponto de vista nacional, este produto agricola é de
crucial importidncia para vastas areas de quatro

Estados do Nordeste do Brasil, onde vivem cerca
de 15 milhdes de habitantes, ou seja, mais de 17%
da populagio do pais”. A SUDENE no seu rela-
torio de uma pesquisa leita sobre comercializa¢io
dos produtos agricolas da Bahia, 1966/67, o que
se aplica aos demais Estados produtores de sisal,
assim se expressou: “A exploragao do Sisal na drea
geogriafica da Bahia, revestese da mais significativa
importincia, do ponto-de-vista social, desde que
absorve uma grande quantidade de mio-de-obra
utilizada nas diferentes etapas de sua manipulagio,
constituindo um grande mercado de trabalho ¢
proporcionando melhores condiges de vida a uma
populagio que antes se encontrava completamente
abandonada”. Até hoje ndao vieram os planos nem
as providéncias, mas nio se perde por esperar.

Talvez com eles virao os incentivos, .




Dueiroz Oiveira acredita
no desenvolvimento deste Estado
B ajuda 2 construi-lo!

QUEIROZ OLIVEIRA, FERRO-MADEIRA S/A sempre
acreditou no desenvolvimento do Rio Grande do
Norte e ao longo desses quatro anos tem
acompanhado o esforco dos que lutam por esse
desenvolvimento, através das paginas de
RN-ECONOMICO. Esta revista presta um valioso
servigo ao Estado pois espelha a nossa realidade
e nos incentiva a transforma-la para melhor.

Por isso, dizemos presente a esta edigao
especial com a nossa mensagem de congratulacoes.

QUEIROZ OLIVEIRA, FERRO MADEIRA S/A
o supermercado da construcao civil

Rua Frei Miguelinho, 84 - Fomes 2-2056, 2-2057 e 2—0§73 - Natal
Rua Felipe Camarao, 257 - Fones 549 e 8-251 - Mossoro



CONSTRUGAO

Os efeitos
da inflacao

— O senhor voltaria a empre-
ender a constru¢gio de um novo
Edificio Etoile?

— Jamais. Do modo como as
coisas estio hoje-em-dia, s6 um
louco pode entrar numa dessas.

O dialogo com o sr. Gilson Ra-
malho. atual Diretor-Financeiro da
Companhia de Investimentos e
Constru¢des Ltda. (CICOL), e an-
tes incorporador do famoso Edili-
cio Etoile em Natal, indica o clima
de instabilidade hoje enfrentado
pelas empresas de construgio civil
no Estado e em todo Brasil, sem
uma perspectiva concreta de bons
tempos a  curto-prazo, embora as
saidas estejam sendo propostas.

A causa fundamental da crise
do setor pode ser resumida em
poucas palavras, claras e duras: alta
e falta quase gene alizada de ma-
terial de constru¢gio Na praga de
Natal — por exemplo — o ferro
registrou um aumento de mais de
10095, de janeiro até agora, en-
quanto as tdbuas de pinho subiram
cerca de 3009, além de se torna-
rem “objetos raros”.

FALTA E ALTA

Analisando com detida e preo-
cupada atengdo as tabelas de pre-
¢os, o sr. Fernando Bezerra, Diretor
da Construtora ECOCIL, informa
que no rol da onda altista se colo-
cam ainda o fio-flexivel, a chapa
(“Brasilit”), o tijolo de olaria, e
tantos outros produtos. “Existe
uma crise geral de matéria-primas
no setor, gerando escassez de ma-
deira para concreto-armado, ago
perfilado para portas e caixilhos,
ferro redondo para tubos, tubula-
¢des elétricas, pedra britada e ma-
teriais de cobre, torneiras e fecha-
duras” — diz o empresario.

De outro lado, o sr.Mario Sér-
gio Viveiros, Diretor da Engenha-
ria e Arquitetura Lida. (ENARQ),
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As construgoes sob efeito da inflagao

acrescenta que se constata a falta
de pecas metalicas de modo geral
e também de pegas de cerimica.
Revela que alguns produtos estio
sendo comprados para entrega den-

tro de 120 dias, demorando — nio
raro — mais do que todo esse
tempo para chegar. “Chegamos

para procurar as mercadorias, no
prazo estipulado, e os fornecedores
alegam que so tém condigdes de
nos atender com a metade do total
contratado, pois nio ha mais que
isso. Que fazer entio?” — argu-
menta e pergunta o Diretor.

Segundo os construtores da pra-
¢a, a crise ganhou contornos mais
graves a partir do segundo-semes-
tre deste ano, progredindo gradati-
vamente depois de agosto. Um le-
vantamento realizado junto a fir-
mas do ramo em Natal registrou
que o ferro CA-50, de 3/8 de po-
legada (de enorme demanda em
obras de virios tipos), estava por
Cr$ 1,60 o quilo em janeiro, su-
bindo para Cr$ 1,90 em margo,
para Cr$ 2,00 em maio, para
Cr$ 2,45 em junho, para Cr$ 298
em agosto, e chegando a Cr$ 3,28
em outubro — aumentando, por-
tanto. mais de 1009, este ano.

Ji a tibua de pinho de terceira,
passou de Cr$ 4,30 o metro linear
— em janeiro —, para Cr$ 12,00
em outubro. Os aumentos foram
gradativos: Cr$ 580 em fevereiro,
Cr$ 590 em margo, Cr$ 6,10 em
junho, Cr$ 8,50 em agosto, e final-
mente Cr$ 12.00 (quase 300% a
mais, em rela¢io aos pregos de ja-
neiro).

Enquanto isso, o fio 14, flexi-
vel, para condutores elétricos, sal-
tou de Cr$ 048 o metro — em
janeiro —, para Cr$ 0.69 — em

outubro. E o cimento “portland”,
comprado a Cr$ 7,58 o saco de 50
quilos, em janeiro, custa atualmen-
te em torno de Cr$ 11,00. A chapa
“Brasilit”, de 5 mm de espessura,
tamanho 1,53 m por 0,92 m, uti-
lizada para coberturas, custava
Cr$ 18,97 a unidade (janeiro),
Cr$ 21,46 (junho) e sua ultima ta-
bela girava em torno de Cr$ 23,00.
O tijolo de olaria estd hoje cus-
tando entre Cr$ 50,00 e Cr$ 55,00
o milheiro, € — no comeco do
ano — era encontrado por ..
Cr$ 25.00 e Cr$ 30,00.

Tais cotagdes podem ser confe-
ridas nas principais fornecedoras
da praga, como a Comercial José
Lucena Ltda.,, Galvao Mesquita
Ferragens S/A, Queiroz Oliveira
Ferro-Madeira S/A, Armazém Para
Madeireira Potiguar, Cimaferro e
outras casas de comércio.

REAJUSTAMENTO

Diante da negra situagio, os
proprietirios e executivos de fir-
mas construtoras comegam a procu-
rar nio uma maneira de reduzir
os pre¢os dos materiais de que de-
pendem, mas “um modo objetivo,
real, de ser estabelecida uma com-
pensa¢io para essas altas, através
da mudang¢a no sistema de reajus-
tes contratuais” — explica o sr.
Gilson Ramalho.

Com efeito, em recente assem-

bléia geral da classe — que reuniu
representantes de 22 empresas do
Estado, em Natal — o Presidente

do Sindicato da Construgao Civil
do Rio Grande do Norte, sr. Fa-
biano Veras, denunciou que o au-

mento real dos precos de material Bw



de janeiro a outubro, girou em
torno de 55%, enquanto que o
percentual de reajuste contratual
permitido pelo Decreto Federal
185/67 foi de apenas 8,46%,. Tal
dispositivo legal condiciona os rea-
justes aos indices oficiais da Fun-
dacio Getilio Vargas (tabela *“2"),
publicados mensalmente pela re-
vista Conjuntura Econdmica.

No caso de Sio Paulo, onde as
empresas desencadearam luta cer-
rada pela modifica¢io desses indi-
ces, desde agosto, o Secretirio da
Fazenda, sr. Anténio Carlos Roca,
concedeu deferimento parcial 2
pretensio da classe: ficou estabele-
cido um percentual de 15,9% (ta-
belas “2” e *15”), valendo para os
ultimos seis meses anteriores a ou-
tubro, apesar de o aumento real
de precos naquele Estado ter sido
de 479, para os materiais de cons-
trucio.

RECEBIMENTO

Ainda na recente assembléia
geral de Natal, feita na primeira
quinzena de novembro o Presiden-
te Fabiano Veras disse que “as fir-
mas empreiteiras vivem também
aqui o grave problema de receber
seus pagamentos em atraso, sobre-
tudo no que se refere a obras mu-
nicipais”. Revelou que a situagio
se acha de tal modo séria, que
quando a Prefeitura e o Estado
pagam com cerca de 90 dias apéds
o vencimento dos contratos. pode-
se considerar “pagamento em dia”.

Em seguida, alguns dados con-
cretos foram colocados: o débito
atual da Prefeitura de Natal para
com trés construtoras da praca
(CICOL, ECOCIL e ENARQ) deve
andar em torno de Cr$ 4 milhdes,
sendo que os seus atrasos em re-
lagio a ¢ompromissos contratuais
de pagamento chegam a até mais
de seis meses. Quanto ao Estado,
um dos principais 6rgios devedo-
res das empreiteiras é a CAERN,
que — ao que se sabe — tem
obras entregues 3 CICOL, ENARQ
e outras firmas.

Outro problema levantado ¢ o
da Universidade Federal do Rio
Grande do Norte. Esta, embora
salde em dia seus compromissos,
nio aceita sob hipdtese alguma o
reajustamento contratual. “Infeliz-
mente, a UFRN resiste a pagar o
reajuste necessirio e justo, e mes-
mo qualquer reajuste, apesar de

MOVEIS PARA
ESORITORIC

Em IMBUIA ou JACARANDA DA BAHIA

RECOMAPE

MATRIZ — Rua Dr. Barata, 242
FILIAL - Praca Augusto Severo, 91 Fones - 2-1467 e 2-1618

de contar com grandes recursos.
Agora mesmo, a reitoria recebeu
Cr$ 28 milhdes para aplicar nas
obras do campus, que é hoje a
maior obra em andamento na ci-
dade” — argumenta o Sindicato
da Construgio.

Falando sobre o assunto, o sr.
Gilson Ramalho explica que com
a iniciativa privada se torna mais
facil processar um reajuste, pois
“fazemos entre nés um diilogo di-
reto, que geralmente chega a bons
termos”. Mas com os organismos
publicos — acrescenta — “a coisa
se apresenta mais complicada, pois
existem as questdes legais, que evi-
dentemente precisam ser reestuda-
das e transformadas, pois a constru-
¢ao civil tem alto sentido de inte-
resse coletivo”.

RAIZES DA CRISE

Objetivamente, a crise nacional
vivida pela construgio civil ja apon-
ta certas conseqiiéncias desastrosas:

1) no primeiro semestre deste ano
quebraram e fecharam, somente
em S3io Paulo, 76 firmas do setor
(informa o sr. Mdrio Sergio Vivei-
ros, da ENARQ); 2) cerca de 80%
das construtoras ‘““vio mal”, sendo
que no Rio Grande do Norte “os
tempos ruins sufocam A quase to-
talidade dessas empresas” (expde
o sr. Fabiano Veras, Presidente do
Sindicato de Natal e Diretor da
Construtora Obelisco Ltda.).

Quais seriam
quadro negro?

Em Nota Oficial, os empresi-
rios natalenses alegam que “a ele-
vagio dos precos independe e es-
capa ao controle das construtoras,
constituindo um fato ponderivel a
ser considerado tio prontamente
quanto possivel”. Em outras pala-
vras, nio foram os construtores que
aumentaram os precos dos mate-
riais de construcio (pivd de toda
crise) — eles (os construtores) exi-
gem apenas Os reajustes contratuais
para que sejam compensados.

as causas desse
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Entretanto, o Presidente do Sin-
dicato da Construgio Civil no Es-
tado conhece e detalha as causas
cogitadas: primeiramente, houve
em 1973 um volume muito grande
de obras de edificagio, sobretudo
entre Rio e Sio Paulo. Dai a ofer-
ta de materiais comecou a ser me-
nor que a procura. Em seguida,
registrando-se a escassez de mate-
riais, desencadeou-se a especulagio.
Nesse meio tempo, entraram em
cena algumas firmas de grande
porte do Sul, passando a comprar
em massa e estocar os produtos,
provocando afinal a explosio dos
pregos.

PERSPECTIVAS HOJE

Frente a situagido, os empresi-
rios da construgio no Rio Grande
do Norte — entrando no mesmo
caminho de seus colegas de Sio
Paulo e outros Estados — identi-
ficam algumas hipéteses para o
futuro imediato. Antes de tudo,
permanecerdo firmes na luta pelo

reajuste, que provavelmente se des-
dobrara em duas fases: tentario,
primeiro, conseguir — pelo menos
— o indice de corre¢io contratual
j4 conquistado pelos paulistas
(15,9%. para os seis meses ante-
riores a outubro); depois continua-
rio mobilizados pelo indice cor-
respondente ao aumento real dos
materiais (55%, de janeiro a ou-
tubro, no caso norte-riograndense).

Caso nio seja possivel a vitéria
da corregio, as empreiteiras tenta-

rio — como j4 estio fazendo algu-
mas — uma recisio amigdvel dos
contratos. Em ultima instincia,

nio sendo concretizado nem o rea-
juste, nem a recisio amigaivel, par-
tirio as empresas para uma saida
judicidria, ao mesmo tempo em
que paralizario as obras.

“Vale salientar que as constru-
toras estio correndo o risco de nio
apenas se verem impossibilitadas
de satisfazer a compromissos assu-
midos, por se manterem os contra-
tos sem Os reajustes reais e natu-

rais dos custos relativos, fato que

preocupa a todos. conduzindo talvez
a paralizacio de obras por absoluta
impossibilidade econémica e finan-
ceira de executa-las” — este o texto
claro da Nota Oficial assinada por
22 empresas locais (Obelisco, ECO-
CIL, SECISA, CICOL, Serido, A.
Gaspar, EIT, CONTRAL, CIMOB,
Cabugi, Rebelo Flor, ETEC,
CECIL, Implanta, Norte-Brasil,
STEEL, ENARQ, CONCIL, Alvaro
Alberto, COCEL, PROCAL e
Alonso Bezerra).

Conclui a Nota Oficial (tirada
por unanimidade na assembléia

geral de novembro) que “nenhu-
ma empresa deseja que tal parali-
zagdo venha a ocorrer, nem isso
esta sendo cogitado. E apenas a
aflicio gerada pela alta dos pre-
¢os, buscandose solugdes razoaveis
e evitandose, ainda que involunta-
riamente, contribuir para a eclosio
de uma crise que teria lamentaveis
resultados, porquanto a construgio
civil mobiliza e engaja acentuada
m3o-de obra em todo o Estado”.
Fim

Uma

afirmacao de {é

NO NOSSO

auto pecas

0 transcurso do quarto aniversario do RN-ECONOMICO
& um bom motivo para reafirmarmos a nossa fé no futuro do
Rio Grande do Norte e para saudarmos aqueles que lutam

pela construgao do nosso desenvolvimento.

CYRO CAVALCANTI

Av. Duque de Carxrias, 170 - Fones 2-2234 e 2-2072 - Natal(RN)




ESTA £ A MAIS NOVA E MODERNA REVENDA FORD

DO NORTE E NORDESTE DO PAIS.

AGORA, SANTOS & CIA. LTDA. OFERECE AOS SEUS
CLIENTES UM DEPARTAMENTO DE SERVICOS DO MAIS
ALTO NIVEL, COM MECANICOS TREINADOS NA
PROPRIA FORD BRASIL S/A.

E TAMBEM FINANCIA VEICULOS DA LINHA FORD,
DESDE O ARROJADO JEEP AO SOFISTICADO
LTD-LANDAU, EM ATE 50 MESES.

SANTOS & CIA. LTDA.
revendedor ford

Av. Tavares de Lira, 95/97 - Matriz
Av. Salgado Filho, 2810 - Filial
Telefones 2-0757, 2-2644 e 2-2980




CcoCo

Futuro
promissor

“Primeira conclusdo: a cultura
do coco representa uma excelente
oportunidade para aproveitamento
das extensas dreas dos tabuleiros
costeiros do Estado, até hoje prati-
camente inexploradas”,

Comegando por essa certeza, o
economista Hénio Melo — da Com-
panhia Industrial do Rio Grande
do Norte (COIRG), empreendi-
mento para Cr$ 16 milhdes — ex-
poe seu entusiasmo em relagio ao
futuro da cultura e da transforma-
¢do do coco e derivados. Com efei-
to, a COIRG serd a primeira uni-
dade industrial da América do Sul
a realizar o aproveitamento inte-
gral do coco, processando, inicial-
mente, 9 milhGes de frutos/ano, ou
seja, 30 mil fruto/dia, em sua fa-
brica de Parnamirim.

Enquanto isso, confirmando as
perspectivas do economista-empre-
sario, a Comissao Estadual de Pla-
nejamento Agricola (CEPA) anun-
cia que dispde de um vasto pro-
grama para “ampliagio da cultura
e aumento da produtividade dos
coqueiros da faixa litorinea (de
Touros até a divisa com a Paraiba),
que devera servir de base para o
detalhamento de diferentes proje-
tos para o setor, pois existem incal-
culdveis vantagens para essa ativi-
dade na regiao”.

PERSPECTIVAS

Segundo o agrénomo Humberto
Manoel de Freitas, Coordenador da
CEPA, o trabalho deste organismo
foi feito depois de pesquisas e es-
tudos da realidade de 370 proprie-
dades com mais de 100 hectares, na
faixa do litoral norte-riograndense,
onde ha muitos anos sio plantados
coqueiros de forma mais ou menos
espontinea. O programa elaborado,
em colaboracio com o Ministério
e a Secretaria de Agricultura, SU-
DENE e ANCAR, partiu do prin-
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cipio de que “as atuais condigdes
para industrializacao de produtos e
subprodutos, a base de coco-da-
Bahia, se mostram cada vez mais
favoraveis, tendo em vista a fabri-
cagio de 6leo ou gordura comesti-
veis, oleo para consumo industrial,
coco ralado, leite de coco, fibras e
tortas”,

E ajunta o sr. Hénio Melo: “A
COIRG, que ja possui 10 mil me-
tros de d4rea construida, parte do
equipamento montado, e plano
para funcionamento a partir do
primeiro semestre de 1974, se ori-
ginou da constatagio da oportuni-
dade no setor. Hoje, podemos es-
timar uma produc¢do de 34 milhdes
de frutos/ano no Rio Grande do
Norte, sendo que esta quantidade
pode ser dobrada de maneira rela-
tivamente facil, aumentando-se a
produtividade dos coqueiros com
pequenos tratos. Nas Filipinas, na
Indonésia e no Ceilio se alcanga
250 frutos por pé de coqueiro ao
ano, enquanto aqui estamos entre
25 e 30. Em resumo, temos dispo-
nibilidade de matéria-prima, dado
importantissimo para o sucesso de
qualquer industria”.

Inicialmente, a unidade de Par-
namirim, que reune também a van-
tagem de situar-se no centro da fon-
te de matéria-prima, ird fabricar
dleo, torta para ragio animal, coco
ralado, leite de coco e proteinas
extraidas da polpa. Numa segunda
fase, a linha incluird o beneficia-
mento de fibras e a produgio de
madeira agiomerada (tipo "Euca-
tex") — do pdé derivado —, além
de carvao ativado, a base do mate-
rial das conchas (ou quengas). Em

resumo, restaria apenas um esque-
ma para o aproveitamento indus-
trial da agua-decoco, que ainda
nao se conhece em termos eficazes,
mas que estd sendo pesquisado. En-

tretanto, o produto “nobre” de
maior importincia econdémica para
a unidade. serd o dleo — seja o co-

mestivel, sob a forma refinada, seja
o tipo bruto para aplicagdo indus-
trial,

£/

Henio Melo fala da

industrializacao do coco

Quanto a2 maquinaria, a empre:a
utilizari equipamentos nacionais
(para dleo e carvio ativo). austria-
co (para fibras), e, alemao (para
producio de madeira conglomera-
da, que dispensard elemento aglo-
merante). Informam seus dirigen-
tes que a COIRG ji integralizou
um capital de aproximaramente
Cr$ 8 milhdes (cerca de 50% do in-
vestimento global). Em p'eno va-
por, a fabrica de Parnamirim dari
empregos diretos a 127 pessoas,
sem — portanto — contar a par-
cela da populagio que sera neces-
sdria para a coleta de coco.

OPORTUNIDADES

Por enquanto, a quase totali-
dade dos pequenos e médios plan-
tadores de coqueiros no Estado con-
duzem seus empreendimentos sem
quaisquer recursos técnicos, cuidan-
do apenas de “apanhar” a producio
quando ela aparece. Em seguida,
se os precos do mercado estio
“bons”, os frutos in natura sio ven-
didos geralmente para o Sul, afora
pequenas quantidades para as fei-
ras das cidades vizinhas e da capi-
tal. Se o preco ndo compensa. a
matérias-prima as vezes fica aban-
donada e se perde no campo.



A maior plantagio atual no li-
toral pertence ao sr. Jodo Aurelia-
no de Lima, e — indicando o des-
pertar das atengdes para o setor —
surgem alguns projetos importan-
tes, a exemplo do projeto da Fa-
zenda Zabelé (em adiantada fase
de implantagdo), que reserva 5.000
hectares de terra para coqueiros €
outros tantos para sisal.

De outro lado, a Esta¢gao Expe-
rimental do Ministério da Agricul-
tura, situada no Jiqui, vem reali-
zando importante trabalho de pes-
quisa de sementes selecionadas, ten-
do colocado a disposigio dos plan-
tadores este ano cerca de 250 mil
mudas de coqueiros. E o Banco do
Brasil, através do PROTERRA,
tem sido bastante solicitado para
financiar projetos de novas cultu-
ras e de ampliagao das existentes,
declarando-se “aberto e interessado
nesse sentido”. Também o Instituto
Brasileiro de Desenvolvimento Flo-
restal, de acordo com seu Delegado
em Natal, sr. César Sampaio, se

que animou ainda mais os inclina-
dos para o ramo — foi a recente
missdo de peritos do consdrcio ita-
liano CITACO, que visitou o Es-
tado e se revelou decidida a parti-
cipar de diferentes projetos de apro-
veitamento de frutas tropicais, en-
trando com know-how internacio-
nal, indicando e — talvez — for-
necendo maquinarias, e ainda in-
vestindo capital. Outro ponto for
te da CITACO sio suas relagbes
diretas e vasto conhecimento do
mercado externo.

PROGRAMACAO

Aponta o programa da CEPA
que no Rio Grande do Norte co-
existem duas zonas de producio de
coco — Litoral e Sertio —, sendo
a primeira mais importante, e eco-
logicamente mais favordvel a cul-
tura. Compreendendo as micro- re-
gides de Natal, Litoral de Siio
Bento do Norte e Salineira Norte-
Riograndense, a faixa do Litoral

dispde a financiar os coqueiros, registra a predominincia de co-
pois os mesmos sio tidos como “re- queiros gigantes, que sio o0s que
florestamento’’. possuem melhores caracteristicas
Fato também significativo — e industriais. Além disso, a faixa
NN
. -]

apresenta plantios continuos, ao
longo de toda costa, que totalizam
mais de 809 da produgio estadual
da palmacea.

Assim, explica o agrénomo
Humberto Manoel de Freitas, o
programa sugere que se dé prefe-
réncia para localizagio dos proxi-
mos projetos na faixa litoranea,

numa drea de 3.996 km2, abran-
gendo 18 municipios. Entre virios
argumentos para incentivo a cul-
tura, indica a CEPA “as condigdes
favoriveis de mercado, a tradigio
de uma atividade sedimentada, as
poucas exigéncias tecnoldgicas, o
adequado conhecimento preexisten-
te de priticas de adubacio e fitos-
sanidade, a viabilidade de consér-
cio com culturas de ciclo curto du-
rante a formacgao do coqueiral e a
existéncia de pesquisas conclusivas
no setor”.

Para a drea-programa do Lito-
ral, os técnicos imaginam uma uni-
dade bisica de produgio de 10
hectares, como unidade minima ca-
paz de gerar renda, desde a fase
de formacdo da cultura, a nivel de
saldrio minimo de Cr$ 182, 40 (a
precos do primeiro semestre de

RANDE HOTEL

AV. DIQUE [E CAXIAS, 151 - Fone 2-3015
Ribeira - NATAL (RN)
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1973). Também propdem que se
pense numa unidade familiar mo-
dal de 25 hectares, que correspon-
deria a uma drea capaz de maxi-
mizar a renda bruta gerada, em
cerca de dez salarios-minimos, com
utilizacio de trabalho igual as dis-
ponibilidades da familia rural, re-
duzindo assim os problemas de con-
tratacio de pessoal assalariado.

A existéncia de grandes areas
de tabuleiros costeiros no Rio
Grande do Norte, praticamente
inexplorados, e a crescente impor-
tincia econdémica que vem assu-
mindo a producio do coco-da-praia
ou coco-da-Bahia (Cocus Nucifera
[.) demonstram, seguramente, a
excelente perspectiva que se abre
para determinada faixa da agricul-
tura do nosso Estado.

Trata-se, sem duvida, de uma
das mais importantes culturas de
oleaginosas em todo o Mundo, sen-
do largamente difundida em re-
gides tropicais da Asia Central,
Africa, Oceania e América Latina.

Sua importincia maior reside na
utilizagio dessa palmeira para a
elaboragio de uma gama bastante
variada de produtos, basicamente
bens de consumo alimentar e ma-
térias primas industriais.

Com efeito, dessa arvore prati-
mente aproveita-se tudo. Dentre a
extensa linha de produtos deriva-
dos do coco — sem se falar no
aproveitaimento  do caule (tronco)
e das folhas — podem ser aponta-
dos: dleo, torta, coco dessecado,
coco ralado, leite de coco, fibra,
madeira aglomerada (a base do pé
das fibras), protefna, carvio ati-
vado e a agua.

A concep¢io de unidade fami-
liar modal se presta “a fundamen-
tacio de qualquer projeto agricola
que tenha como meta principal a
exploragio do coqueiro, indepen-
dentemente da natureza do empre-
endimento, se da iniciativa privada
se do setor publico, ou se através
de cooperativas”. A drea-programa
tem limite norte no municipio de

HENIO MELO:

Mais alengao pard

O dleo ¢, seguramente, o pro-
duto do coco de maior importin-
cia econdmica, visto ser utilizado
nio somente sob a forma refinada,
para a mesa, como sob a forma bru-
ta para fins industriais. De uma
forma geral, o 6leo pode ser utili-
zado nas seguintes finalidades: 6leo

comestivel, gordura de mesa, fa-
bricagio de margarinas, gordura
para confeitarias, cosméticos, sa-

bbes e sabonetes, detergentes sin-
téticos, resinas sintéticas e compo-
nente da industria de borracha,
dentre outras.

Por sua vez, quanto a torta ou
farelo de coco, releva assinalar dois
aspectos:

a) sua grande aceita¢io como
ra¢io animal, tanto-pelo seu sabor
como pelo seu elevado valor pro-
teico (19%); e

b) as implicagdes favoraveis que
decorrerdo para a deficiente oferta
de ragdes animais, principalmente
no Nordeste brasileiro, quer no as-
pecto quantitativo ou qualitativo.

A demanda de fibras do coco,
tanto nacional como externa, vem
aumentando consideravelmente, ten-
do em vista sua larga utilizacio
em estofamentos (sobretudo de au-
tomoveis), cordas ericadas, mantas
cauchutadas e em outros setores in-

Touros, compreendendo uma faixa
variavel de 40 a 50 km de pene-
tracdo no interior, estendendo-se
por todo litoral (veja o mapa) leste
do Estado, até alcancar as frontei-
ras com a Paraiba. Esta faixa abri-
ga 7.300 propriedades rurais, das
quais 725 possuem mais de 100 hec-
tares.

fim

2 Colturd do coco

dustriais (pincéis, escovas, passadei-
ras). As exportacdes brasileiras de
libras de coco crescem satisfatoria-
mente para alguns paises da
ALALC, notadamente a Argentina,
e para a Europa, onde se destaca
a Alemanha.

O pd que se desprende quando
do beneficiamento das fibras pode
ser convertido em madeira aglome-
rada de excelente qualidade, se-
gundo experiéncias ja realizadas na
Alemanha. Essa madeira oferece
sobre as suas similares a vantagem
da ndo-utilizacio de aglomerante
que €, sabidamente, o insumo de
mais alto preco na fabricacio de
madeiras aglomeradas.

O mesocarpo duro (“concha” ou
“quenga”) apresenta-se como exce-
lente matéria-prima para a produ-
¢do de carvio ativado, hoje de lar-
ga utiliza¢io no processamento de
extragio de petrdleo e de gases em
geral, nas refinarias de acucar, re-
finarias de Oleos, na produgio de
vinhos e na confec¢io de filtros de
cigarros.

Com todo esse elenco de produ-
tos atualmente disputados avida-
mente nos mercados interno e ex-
terno, o Rio Grande do Norte deve
emprestar especial aten¢io ao in-
cremento da produgio desse fruto,
num trabalho efetivo de fomento
a cultura do coqueiro. fim



ANUNCIAN NESTA  EDIGAE

A SERTANEJA DISTRIBUIDORA DE AUTOMOVEIS LTDA.

A SERTANEJA ELETRODOMESTICOS

AEROTUR PASSAGENS AEREAS

ARTEFA - ARTEFATOS DE CONFECCOES LTDA.

ASSOCIACAO DE POUPANGA E EMPRESTIMO NORTERIOGRANDENSE - APERN
BANCO ECONOMICO S/A

BANCO DO RIO GRANDE DO NORTE S/A - BANDERN

CASAS CARDOSO TECIDOS

CASA DE HOSPEDES DE PONTA NEGRA

CASA RUBI

CIAL S/A - COMERCIO E INDUOSTRIA DE ALIMENTOS

COMERCIO E INDOSTRIA DE FIBRAS S/A - CISAF

COMPANHIA ACUCAREIRA VALE DO CEARA-MIRIM

COMPANHIA DE AGUA E ESGOTOS DO RIO GRANDE DO NORTE - CAERN
COMPANHIA BRASILEIRA DE ESTRUTURAS METALICAS - CIBRESME
COMPANHIA DE INVESTIMENTOS E CONSTRUCOES LTDA. - CICOL
COMPANHIA DE SERVICOS ELETRICOS DO RIO GRANDE DO NORTE - COSERN
CONFECGOES GUARARAPES S/A

CONFECCOES SORIEDEM S/A

CONSTRUTORA NORTE-BRASIL LTDA.

CYRO CAVALCANTI

DINAN FARDAMENTOS S/A

DUAUTO VEICULOS LTDA.

ENGENHARIA E ARQUITETURA LTDA. - ENARQ '
EMPRESA BARROS LTDA.
EMPRESA DE CONSTRUGOES CIVIS LTDA. - ECOCIL

ESCOLA TECNICA FEDERAL DO RIO GRANDE DO NORTE
FEDERACAO DAS INDOSTRIAS DO ESTADO DO RIO GRANDE DO NORTE
GRANDE HOTEL

HOTEL NATAL

HOTEL SAMBURA

INDOSTRIA E COMERCIO JOSE CARLOS S/A - CAFE SAO BRAZ
INDOSTRIA SITEX S/A

INSTITUTO DE ORIENTAGCAO AS COOPERATIVAS HABITACIONAIS - INOCOOP
IPALMA - MASSAS ALIMENTICIAS

ITAPETINGA AGRO INDUSTRIAL S/A

J. RESENDE COMERCIO S/A

J. VERISSIMO COMERCIO S/A

L. CIRNE & CIA.

LOJA STYLUS

LOJAS UNIAO

LUIZ VEIGA & CIA. - CAFE SAO LUIZ

MARCOSA S/A - MAQUINAS, REPRESENTACOES, COMERCIO E INDOSTRIA
MARPAS S/A

METALUOGICA DO NORDESTE S/A

MONT BLANC MODAS

MUSTANG MODA MASCULINA

NATAL VEICULOS E PECAS S/A

NOBREGA & DANTAS S/A - COMERCIO E INDOSTRIA

PAULA, IRMAOS COMERCIO S/A

PENSATUR - PENEDO TURISMO S/A

POTYCRET - POSTES DE CONCRETO LTDA.

QUEIROZ OLIVEIRA, FERRO-MADEIRA S/A

R. GURGEL LTDA.

REVENDEDORA COSTA DE MAQUINAS E PECAS LTDA. - RECOMAPE
ROLAUTO IMPORTADORA E EXPORTADORA LTDA.

SANTOS & CIA. LTDA.

SECRETARIA DE ESTADO DA AGRICULTURA

SECRETARIA DE ESTADO DA FAZENDA

SERVICO NACIONAL DE APRENDIZAGEM INDUSTRIAL - SENAI
SERVICO SOCIAL DA INDOSTRIA - SESI

SIMWAL S/A - INDOSTRIA DE MARMORES E GRANITOS

SISTEMA - CONSULTORIA DE EMPRESAS E PROCESSAMENTO DE DADOS
SODISMA - SOCIEDADE DISTRIBUIDORA DE MATERIAIS LTDA.

T. BARRETO INDOSTRIA E COMERCIO S/A

WALDEMAR ARAUJO & CIA.



Venha experimentar umVW 74 com a mecéinica

que ja deu certo 2 milhdes de vezes.

volante, moderno e funcional.

) revestimento interno também é novo.
ivlais um detalhe de ham gosto e bom
acabamento.

Saidas de ar na traseira, permitindo
renovagao de ar perfeita, mesmo com as
janelas fechadas.

« A

Rua Capitao-_Mor

Os bancos sao revestidos com novo
material, nobre e resistente.

JHBHHTTHHH

0 1300 e o Fuscao t&m agora novo
sistema de ventilagdo, antiembagante.

As rodas tém novas calotas, de aspecto
moderno e esportivo.

Simples e
inteligentes, fortes,
bem acabados,
robustos e sempre
valorizados, na hora
darevenda.

Multiplique isso 2
milhdes de vezes.

V. acabade
descobrir o essencial
danovalinhaVW 74.

Dentro de cada um
deles v.encontraa
perfeicdo pela qual a
Volkswagen lutou
avida inteira, fazendo
aperfeicoamentos
numa linha de carros
gue parecia impossivel
de se aperfeicoar. =

A Volkswagen
dedica av. oresultaclo
de toda essa luta.

Experimente o
VW 74, quev.
compreendera todo
o significado disso.

SERTANEJA»

Distribuidora de Automéveis Ltda.

Currais Novos — RN.

Galvdo, 380 — Fone 237 — Caixa Postal, 22 REVENDEDOR
AJTORIZADO



ALEM DE NOBRE,
O MARMORE E

UM PRODUTO NOSSO!

SIMWAL S/A e a nossa
principal industria de
marmore totalmente
integrada, fazendo desde
a extragao a colocagao

de marmores granitos e
onix, este Gltimo ate
entao inexistente em
nosso pails e recentemente
encontrado em nosso Estado.
SIMWAL produz 10.000
metros quadrados por mes,
atendendo grande parte do
mercado nordestino,
principalmente Fortaleza,
Natal e Recife.

Dentro de bem pouco tempo, SIMWAL estara
triplicando sua produgEo. Novas e modernas s

maquinas diamantadas ja foram adquiridas

e a empresa passara, inclusive, a beneficiar — [T
o granito. SIMWAL S/A € uma industria tao
nossa quanto o marmore. Sua fabrica, em Agu,
esta proxima as melhores fontes
deste minerio do pais.

IMWAL S/A

inddstria de marmores e granitos

MATRIZ: Rodoviaq BR-116, nf 1288 — Fone 270600 - Fortaleza(CE) ¢ FILIAL: Av. Sul, 8/n -
Imbiribeira — Fone 260459 — Recife(PE) * FABRICA: Av. Joao Pessoa,2500 - Fone 44 - Agu(RN)




