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1972 - Um ano de sorte

A misteriosa cultura mistica do Japéo
assegura que 1972 é “um ano rato”, ou
seja, “um ano de sorte”. De acordo com
a mitologia cultivada 2 margem dos sé-
culos pelo povo do Sol Nascente, os pe-
riodos de tempo, englobando certas quan-
tidades de anos, representam animais que,
na configuracdo da crendice, carregam
nos periodos a sua carga de influéncia.

Se bem qu@ o rato em si seja consi.
derado uma praga, quando a sua figura
roedora e infima se ocidentaliza, ndo te-
mos porque renegar os principios da cul-
tura milenar: dos japoneses. Assim, vamos
admitir que 1972 serd também para o Rio

E se a sorte depende de uma infra-
estrutura, entdo com mais razao podemos
antever muita coisa boa para o nosso Es-
tado. E a partir déste ano, ja agora no
primelro wfstre ou o mais tardar até
o final do primeiro semestre, que a maio-
ria das nossas industrias atualmente im-
plantadas ou em fase de expansao, terado
as suas capacidades prodttivas aumenta-
das. Projetos agro-pecudrios diversos es-
tdo também em pleno processo de implan-
tacdo. H4 uma diversidade notdvel em ma-
téria de aproveitamento de nossas rique-
zas naturais ou das nossas possibilidades
industriais, tudo pronto para funcionar a

Grande do Norte, ym ano de sorte.

partir déste ano.

Sebastiao Carvalho

O nosso parque de industria de con-
fecgdes vai crescer unilateralmente, com
todas as fdbricas se expandindo a partir
da mudanca de instalagées. O céco serd
industrializado. O algodao estd sendo plan-
tado através de métodos cientificos. Te-
remos uma fdbrica de sabdes e sabone-
tes. A mamona vai se transformar em
Gleos para exportagdo. A avicultura estd
ja em pleno desenvolvimento. O cajui estd
sendo produzido e 0 serd em bases mais
amplas, aproveitamento total, inclusive ex-
portacdo da castanha. A industria de plas-
ticos jd existente se moderniza. As reser-
vas calcdreas vdo possibilitar a instalagdo
de uma fdbrica de cimento.

A pesca estd interessando grrpos na
formac¢do de empresas que vao inclusive
beneficiar a lagosta e o camardo. O turis-
mo estd plantando raizes e varios hoteis
comecam a ser construidos. As comunica-
cOes se expandem e melhoram, novas es-
tradas vao ser abertas, os servicos telefd-
nicos se ampliam. A extracdo de minérios
se reorganiza, visando maior producgdo e
seguranca da nossa privilegiada posi¢ao
de produtores e exportadores. Até a side-
rurgia estd aqui implantada, ao lado de
dezenas de também pequenas e médias in-
dustrias alimenticias, de bebidas, de co-
mestiveis diversos, isto sem se falar na
industria textil, de cartonagem, de pre-

Fiacdo Borborema expande em 1972 a sua produgao dedfios de algodao

gos e arames, nos programas de abasteci-
mento d’agua, de eletrifica¢cdo, do PRO-
TERRA, do PRORURAL, etc., etc.

Com tudo isto em pleno funcionamen-
to, ndo é a vez de se ter plenamente ma-
terializada a “sorte” do Rio Grande do
Norte a partir de 1972?

PANORAMA

A realidade € que estamos num perio-
do de plena preparacdo. O empresdrio po-
tiguar comegou a despertar para os pro-
gramas industriais hd cérca de cinco anos,
quando a SUDENE aprovou O nosso pri-
meiro projeto interessado em captar os
incentivos dos artigos 34/18.

Atualmente a situagdo estd tao diver-
sificada que, numa tomada de dados so-
bre o que se estd implantando ou progra-
mando para funcionar no Rio Grande do
Norte, em térmos de projetos diversos,
poderemos incorrer no pecado da omissao.
Mesmo ao nos referirmos aos projetos ja
em andamento ou funcionando, cuidando
apenas de expansao.

Mas vamos pretender, a partir daqui
e até o final da reportagem, dar uma vi-
sdo global da situagdo. Tomando por ba-
se, a rigor determinadas empresas, para
fixar o panorama geral. Ndo existiu, efe-
tivamente, a intensdo de escolhas, mas tao
somente o0 manuseio de dados mais a
mao — mesmo porque, como dissemos, se
torna dificil o enfileiramento de todas as
emprvsas e todos 0s projetos que estao
se implantando no Estado, tvdo numa
simples reportagem, sem O interésse de
um estudo mais apurado.

RN-ECONOMICO



COCO E TOALHAS

N&o interessarda ao leitor, certamente,
saber por quais motivos o grupo liderado
pelo Sr. Newton CAmara resolveu insta-
lar duas industrias literalmente opostas,
no Rio Grande do Norte. Basta-lhe saber
que se trata de um forte grupo, que optou
por duas rentdveis possibilidades indus-
triais: industrializacao do cbco e fabrica-
¢ao de tecidos felpudos para confec¢do de
toalhas.

A primeira é a COIRG — Companhia
Industrial Riograndense do Norte, que
aproveitara integralmente o c6co da
Bahia, producindo d6leos para fins indvs-
triais, leite de céco para consumo domés-
tico e fibras duras também para fins in-
dustriais (tapetes, cortinas, mantas, esto-
fos, etc.), com a possibilidade futura da

Mario Caroni: 2.000 quilos/hora de sabdo a 2.000 de sabonete.

produgcao de madeira aglomerada, com O
aproveitamento de residuo do endocarpo
do coco.

A outra, NATECIA — Companhia Tex-
til de Natal, vai produzir toalhas de ba-
nho e rosto dos tipos luxo, médio e po-
pular, uma produgdo prevista de 3.400.000
unidades por ano, produgdo que poderd
ser absorvida na propria regidao nordesti-
na, se for o caso: recente estudo do BNB
demonstrou que o consumo de toalhas no
Nordeste ¢ de 8.000.000 unidades/ano.

O economista Hénio Melo, assessor
econémico e procurador do grupo Newton
Camara, diz que as construgbes civis da
COIRG estio praticamente concluidas,
mais de 8.000 m2 de drea coberta. Grande
parte do equipamento ja estd sendo insta
lada e até o més de junho a fdbrica es-
tard funcionando.

COIRG — NATECIA

Inicialmente funcionarda a parte rela-
tiva a4 fabricacao de oleos. estando previs
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ta uma producdo de oleo refinado da or-
dem de 1.143.000 quilos, e 600.000 quilos de
torta. A producdo anual da fibra serd de
2.160.0C0 quilos. O leite de cbdco sera enla-
tado pela prépria COIRG e pésto no mer-
cado, para o consumo domeéstico.

O aproveitamento da fibra do coéco
vai proporcionar, por sew turno, a utili-
zagdo de uma matéria prima que até ago-
ra era jogada fora. Serdo beneficiados
30.000 frutos por dia — ou 9.000.000 no
ano. A COIRG ja promoveu gestdes juntos
aos orgidos publicos do Estado ligados a
producgao do cdéco e sabe que hoje no Rio
Grande do Norte se produz 15.000.000 fru-
tos/ano.

O investimento global da COIRG, atra-
vés de recursos proprios, da SUDENE e
do Govérno do Estado (antiga COFERN

e agora Banco do Desenvolvimento do

RGN) é da ordem de Cr$ 10 milhdes. E
140 novos empregos diretos serio propi-
ciados.

No caso da NATECIA o grupo vai ter
que esperar mais alguns meses, para ter
a fabrica em funcionamento. A maior par-
te de equipamento tem de ser importada.
As construgdes civis foram hd pouco ini-
ciadas e somente préximo do fim do ano
estardao concluidas.

A Natécia € wm investimento de Cr$
8 milhdes, de acordo com o projeto ini-
cial, recursos captados da mesma maneira
que os da COIRG e mais emissdo de acoes
no mercado primdrio de capital.

A VEZ DO CIMENTO

Estava marcado para o dia 20 de ja-
neiro o inicio (fase experimental) de fun-
cionamento da Itapetinga Agro-Industrial
S. A., a mais nova fdbrica de cimento do
Nordeste e a primeira do Rio Grande do
Norte. Localizada em Mossoro, pertence

a0 grupo Jodo Santos e no seu regime de
produgio adota o sistema a séco, que in-
corpora a mais moderna técnica cimen-
teira do mundo. Em fevereiro serd a inau-
guragdao oficial e a producédo inicial de 12
mil sacos/dia vai chegar, posteriormente,
a 18.000. O cimento é o “portland”, que
serda consumido numa meédia de 18% no
proprio Nordeste, ficando os 82 restantes
para atender a demanda de outros mer-
cados.

Euzébio Maia de Souza, gerente do
Banco Comeércio e Industria de Pernam-
buco (do mesmo gruipo) diretamente li-
gado a nova fabrica de cimento, diz que
a firma dentro de trés meses vai produ-
zir também cimento branco. E que ainda
Aste ano, provavelmente, também em Mos-
soro, sera implantada outra fdabrica: a de
cimento amianto.

Abelirio: 5.000.000 de toneladas/ano de arame

As inversOes totais a execug¢ao do pro-
jeto da Itapetinga potiguar sio da ordem
de Cr$ 46.119.145,00 dos quais 80% repre-
sentam inversdes fixas e o restante capital
de ,trabalho. O Grupo tem nesse total,
Cr$ 11.529.786,00. Da Sudene e outros re-
cursos, entram Cr$ 34.589.359,00.

A Itapetinga oferece 354 novos empre-
gos beneficiando aproximadamente 1.100
pessoas.

SABAO,SABONETE

Até o0 meio do ano a Dubom S. A, lo-
calizada no parque industrial de Parna-
mirim, estard funcionando, fabricando sa-
bao, sabonete e glicerina semi-refinada e
bi-destilada. A fabrica compreende um to-
tal de 5.000 m2, dos quais 3.000 m2 de
drea coberta. Utilizard a tecnologia da G.
Maczoni S. A. Industria e Comeércio e fa-
bricard o sabonete FORZLY.

Mario Caroni, diretor industrial e fi-
nanceiro da Diibom S. A, diz que estd
previsto um faturamento anual de Cr$



5C milhoes, com a fabricacio de 2.000 qui-
los/hora de sabio @ 2.000 de sabonete. O
equipamento a ser utilizado é o mais mo-
derno, super-automatizado, propiciando
operagao continua durante qualquer nu-
mero de horas. O investimento é da ordem
de Cr$ 15 milhdes (Sudene, Banco do De-
senvolvimento do RGN e recursos pro-
prios) e 100 empregos diretos serio ofe-
recidos, dos quais apenas 6 qualificados.

A matéria prima a ser utilizada pela
Dubom tera procedéncia diversificada:
sebo no mercado nacional, oleo de ma-
mona da produgiao local, dleo de babagu
no mercado regional e soda caustica im-
portada.

FIO PARA LINHAS

Embora ja funcionando desde o ano
passado, a Fia¢gdo Borborema expande em
1972 a sua producdao de fios de algodiao
titulo 60, para fabricagio de _linhas. A

COIRG — aproveitara 1ntegralmente
o cb6co da Bahia

producao alcangaria 48 toneladas/més
quando estivesse em funcionamento prin-
cipalmente o sistema de condicionamentc
de ar (importado dos Estados Unidos),
sem O qual as proprias mdquinas moder-
nissimas (alemaes, algumas até com cé-
lulas foto-elétricas) nao poderiam operar,
em virtude do excessivo aquecimento.

A Borborema estd instalada numa
drea de 4.800 m2 e oferece 120 empregos
diretos, apesar da quase total automatiza-
¢ao dos sistemas operacionais.

JOSSAN SE EXPANDE

1972 é também o ano de expansao da
Industria Jossan S. A. Da ja acanhada fai-
brica da rua Madrio Negdcio, nas Quintas,
passa nos proximos dias para uma drea
de 44.000 m2, dos qriais 11.000 m2 de drea
construida. Localizadas na Cidade da Es-
peranca, as novas instalagbes vao propi-
ciar antes de mais nada um considerdvel
aumento de producfdo: as atuais 1.200.000
toneladas de arame farpado e arame gal-
vanizado passarao para 5.000.000 de tone-
ladas/ano.

O diretor-superintendente  Abelirio
Vasconcelos da Rocha diz que o Nordeste
hoje esta precisando de muito mais arame
do que essa producdao da Jossan, que che-
ga até a ser irrisoria, para a demanda. E
que O capital da empresa, hoje de Cr$
6.130 940,00 passarda brevemente para Cr$
11.000.000,00.

Em 1972 a Jossan também oferecerd
mais empregos. Aos 50 empregados atuais
irdo se juntar mais 160 entre semi-quali-
ficados e nao-classificados. O faturamento
previsto para éste ano é da ordem de Cr$
8 a 10 milhdes.

O ANO DO SAL

Para o deputado Antonio Floréncio de
Queiroz, 1972 sera também “o ano do sal”,
para o Rio Grande do Norte, quando o
Estado vera esse produto voltar a ocupa-
lugar de destaque na sua economia, inclu-
sive como artigo de exportacao.

Justificando essa afirmativa ele apon-
ta dois fatos previstos para o decorrer
déste ano: 1) a inauguracido do terminal
salineiro (o pérto-ilha) que abrira as por-
tas do mercado internacional para o nos-
so sal, ja a partir de agosto; 2) o forta-
lecimento da recem-fundada Cooperativa
dos Pequenos e Médios Produtores de Sal
do Rio Grande do Norte, que oferecera
condigdes competitivas na comercializagao,
com os grandes produtores. Isto além da
melhoria da qualidade do produto, atra-
vés de um esquema atuante de assistén
cia técnica.

O deputado Antonio Floréncio de Qusi-
roz, além da euforia quanto as perspecti-
vas do parque salineiro do Estado, se mos-
tra particularmente satisfeito pela sua
participagdo pessoal nos dois fatos que
citou. Ele integra a diretoria da TERMISA
e sempre foi um dos mais ferrenhos de-
fensores do porto-ilna de Areia Branca,

Jodo Santos |:
a primeira fdbrica ae cimento
do Rio Grande do Norte.

contrariando muitos pontos de vista, in-
centivando também a cria¢gao da Coopera-
tiva, que contabiliza hoje como um dos
feitos de sua atuagdo parlamentar.

A PESCA TAMBEM

No terreno da pesca também ¢é gran-
de o mimero de projetos em vias de im-
plantagido, dentre os quais sobressaem o
da NORPESA e o da SUAPE. A primeira,
Nordeste Pesca S. A., localizada em Areia
Branca, pertence ao grupo Paulo Barreto
Viana e vai beneficiar a lagosta para ex-
portagdo. A Sul Americana de Pesca S. A,
vai pescar, industrializar e também ex-
portar lagosta. Assim como PRODUPECA
(Produtos de Pesca e Exportagido S. A.)
cujo projeto ( investimento de Cr$ 6 mi-
lhdes) estd aguardando aprovagao da SU-
DENE.

GRUPO DE TRES

O grupo liderado por Nagib Assad
Salha, Alcides Araudjo e Abbas Hassan
El-Aouar é responsdvel pela implantacao de
trés grandes instantes do desenvolvimen-
to do Rio Grande do Norte, em 1972: a
Lawar S. A. Industrial Comercial e Avico-
la, a Salha S. A., Industria e Comércio de
Oleos e o Monte Libano Hoteis e Turis-
mo S. A.

A primeira é um empreendimento de
Cr$ 10 milhdes, com recursos oriundos
dos arts. 34/18. Projeto integrado, que
compreende a producdo de pintos, a cria-
¢do de aves para corte e postura e comer-
cializagdo direta ao consumidor. Vai pro-
duzir, ja éste ano, 30.000 ovos didrios e a
construcgdo civil ji esta com cérca de 70%
concluida.

RN ECONOMICO



A Salha S. A, situada no municipio
de Parnamirim, vai antes de mais nada
intensificar o fomento da cultr¥a da ma-
mona — que muitos jd consideraram ca-
paz de substituir a cultura do algoddo.
Fomentard porque vai consumir 100 tone-
ladas/dia de semente de mamona, indus-
trializando  25.000.000 quios/ano. S6 no
campo, na plantagdo e colheita da ma-
mona, poderao trabalhar cérca de 60.000
pessoas. E a fabrica, quando em pleno
funcionamento, produzird Jleos diversos
para exportacao. O projeto estd previsto
para Cr$ 6 milhdes.

No setor do turismo o grupo esta
construinduo o Hotel Monte Libano, loca-
lizado no centro da cidade, inclusive com
recursos oriyndos de incentivos do Im-
posto de Renda, através da EMBRATUR.
O hotel tera 17 andares com 132 aparta-
mentos, restaurante, bar, cinema, piscina,
estacionamento. Obra orcada em Cr$ 20
milhdes, tem conclusao prevista para 1973,
mas a sua constru¢ao vai proporcionar
grande nuimero de empregos especializa-
dos, em 1972,

PROJETOS INDUSTRIAIS

Como diziamos, é grande o nimero de
industrias se implantando, ja em funcio-
namento ou em ampliagdo. Aprovados
pela SUDENE e em fase de fixa¢ao temos,
por exemplo:

WESTON Produtos Alimenticios — mo-
dernizacdo e ampliagdo da producgao da
conhecida fdbrica. Investimentos de Cr$
6 milhdes para importacao de novos equi-
pamentos e construcao de novos prédios,
na mesma Aarea, em terrenos anexos.

GOSSON Alimentos do Nordeste S. A.
— do grupo liderado por Sandoval Oli-
veira, Francisco Eufrdsio, Canindé Gosson
e Arimar Franca. Ampliacdo da fabrica
j4 existente, producao a base do aprovei-
tamento do milho: fubd, farinha, amido,
farelo, germen, xerém, tudo de primeira
qualidade. Investimento de Cr$ 3.700 mi-
1ha-

Em 1972 as fabricas de confec¢bes ampliarao seus
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INCARTON — Industria de Cartona-
gem S. A. — uma das trés fabricas qz
o grupo DUCAL, do Rio de Janeiro, vai
implantar no Rio Grande do Norte. Fa-
bricagao de caixas artisticas para embalar
camisas, meias, etc. Investimento de Cr$
4 milhdes. Construgao civil sendo iniciada.

Afora  ésses, outros projetos serao
brevemente aprovados pela SUDENE e
imediatamente implantados:

AGRO-ROCHA — Adauto Rocha Agro-
pecudria S. A. — or¢ado em Cr$ 10 mi-
Ihdes. Plantio de caji em 3.000 hectares.
D) primeiro projeto de plantio dessa fruta
apresentado & SUDENE pelo Estado. Lo-
calizada em Ceara-Mirim.,

FRUTAL — Frutas Tropicais S. A. —
Investimento de Cr$ 5400 milhées — be-
neficiamento de caji, da améndoa princi-
palmente, para producao de 6leo de casca,
o conhecido LCC, tipo exportacio.

GOSSON Suinocultura Industrial S. A.
— em Canguaretama, criacao de suinos.

PARAISO Agro-pecudria S. A., do gru-
po Manoel Alves Filho, cultura do algo-
dao e criagdo bovina, em Afonso Bezerra.

SERRANA Agro-Pecyidria S. A., do
grupo José Olimpio, plantacdo de caju, no
municipio de Areia Branca.

E o mais arrojado projeto industrial
do Estado, até hoje implantado: a indus-
tria textil do grupo DUCAL, investimento
da ordem de Cr$ 70 milhdes, fabricacio e
tecelagem de tecidos finos.

O grupo DUCAL ainda vai instalar em
Natal a fdbrica de confecgoes SPARTA,
orgada em Cr$ 40 milhoes, fabricando rou-
pas esporte ou nao, masculinas ou femi-
ninas.

Um projeto de uma fdbrica de canetas
(Cr$ 8 milhdes) que se instalard em Par-
namirim, & margem da estrada BR-101
também estg em tramitacdo na SUDENE.
MAIS CONFECJOES

Em 1972 todas as fdbricas de confec-
¢bes ja em funcionamento no Estado am-
pliardao seus sistcmas de producgao. A
majoria muda de localizacio também.

CONFECCOES SORIEDEM S. A. —

& ‘!a@i ;

sistemas de producgao.

Hotel Monte Libano, terd 17 andares com
avartamentos, restaurante,
bar, cinema, piscina,jestacionamento.

Atualmente com tjma producao de 1.500
camisas e 500 calcas, dd emprégo a 160
pessoas. Nos proximos meses, funcionan-
do na nova fdbrica da avenida Salgado
Filho, produzird 4.000 camisas e 2.000 cal-
¢as, empregando 400 operarios.

CONFECCOES CONTE — de T. Bar-
réto Industria e Comércio. Producgao atual
de 1.500 camisas e 800 cal¢cas. Em junho
proximo essa produgao crescera para
15.000 pegas didrias e os 3.150 m2 da atual
fabrica serao trocados pelos 10.000 m2 Jda
nova, na entrada da Estrada de Ponta Ne-
gra. 80 operdrios hoje. 1.000 no meio do
ano.

CONFECCOES REIS MAGOS — Pro-
dugdo atual de 700 camisas. Na futura fa-
brica, em funcionamento ainda éste ano:
3.000 camisas e 1.500 calgas. 6.000 m2 de
drea coberta, localizada na avenida Salga-
do Filho. Aos 57 empregados atuais serao
acrescidos outros, que somarao 400 nas
novas instalagoes.

CONFECCOES SUCAR —- 80 operdrios,
atualmente trabalhando. Em futuro pro-
ximo, cérca de 1.000. A nova fabrica re-
presenta ym investimento de Cr§ 11 mi-
lhées, j4 aprovado pela SUDENE. Situa-
da também na avenida Salgado Filho, a
nova SUCAR ficard num terreno de 20.000
m2 e no segundo semestre jia com a sua
produc¢ao consideravelmente aumentada.

CONFECCOES GUARARAPES — A
maior industria de confecg¢des do Estado
e do Nordeste, programa particularmente
os seus planos de expansdo. Atualmente
produz 15.000 camisas e 4.500 calcas dia-
riamente, em Natal, e 5.000 camisas, na
fabrica de Sao Paulo. Certamente hd pla-
no de aumento dessa produ¢ao, para o
~orrente ano, bem como de expansado das
duas fdbricas — e mais dos escritérios e
lojus do México e dos Estados Unidos,
que a firma mantém.



COFAN

Melhores dias para agricultura

Um dos objetivos prioritarios
do atual Govérno do Estado, im-
perativo da prdépria situacao da
nossa economia rural, é o incre-
mento das atividades agropecua-
rias em todo o Rio Grande do
Norte.

Além dog programas - estrutu-
rais e administrativos de fomen-
to, promogao, extensio e crédi-
to, a cargo e sob coordenacio da
Secretaria de Estado da Agricui-
tura, com a participacdo dos di-
versos orgaos do setor, vem o
Govérno procurando dinamizar
e fortalecer cada vez mais um
outro instrumento de igual im-
portancia que é a Companhia dz2
Fomento Agricola Norte-Rio-
Grandense — COFAN.

Logo no inicio de seu manda-
to, determinou o Governador
Cortez Pereira a adocao de pro-
vidéncias para a mobilizagio de
todos os esfor¢cos no sentido de
que a COFAN esteja capacitada
a cumprir a tarefa que lhe com-
pete no processo de desenvolvi-
mento da agricultura e da pe
cudria do Estado.

CASA DO AGRICULTOR

Uma dessas medidas de gran

de alcance econdmico e mesmo
social foi a criagcdo da Casa do
Agricultor, para a qual vem a
Emprésa, com o apbio recebido,
destinando o0 madximo de suas
energias. Nada menos de 17 uni-
dades ja estdo devidamente ins-
taladas e em plena atividade, fun-
cionando junto a elas os diver-
£0s orgaos do setor.

Para tanto foram necessarios
investimentos volumosos, ndao sé
em pessoal e instalagdes fisicas,
mas também em estoques a dis-
posi¢cées dos interessados. Ago-
ra mesmo a companhia estda pro-
movendo ¢ suprimento de novos

estoques, gracas 4 complemen-
tacio de recursos financeiros

oriundos de aumento de seu ca-
pital social e financiamento es-
pecifico obtido junto ao Banco
do Brasil, com a interveniéncia
do Banco de Desenvolvimento do
Rio Grande do Norte.

SEMENTES SELECIONADAS

Uma dag atividades mais
intensas da COFAN no pre-
sente momento é o fornecimen-
to de sementes seleciona-
das para fundacio da safra de

Através dos campos de multiplicacio de sementes séw
lecionacas d¢ Vale do Ag¢ii, a CCFAN em conjunto com a
Secrctzria de Agricultura e ANCAR libertou o RN da im-

portagio de sementes de milho
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A Companhia de Fomento Agricsla Neorte-Rio-Grandense, ao lado dos
programas de revenda de implementos e de sementes ao agriculter do Es

tado, mantém agora assisténcia veterinaria gratuita aos criadores

A seta,

colocada na entrada do prédio da COFAN, aponta para ¢ Servico de Vete-
rindria da Companhia, em fase de expansao

1972, Em observancia a politi-

ca estabelecida pelo Conselho.
Estadual de Agricultura ¢

sob contrnle da Secretaria de Es
tado da Agricultura, a Empresa
estd colccando a disposicao dos
agricultores, através da Casa do
Agricultor e de cooperativas pré-
selecionadas, sementes de algo-
dao 2 milho. Vale salientar que
as sementes de milho estao sen-
do prcduzidas pela primeira vez
no Estado, no Vale dn Acuy, po-
ritivada a auto-suficiéncia que
cvitard com que recursos € ren-
Ca da nossa producao sejam ca-
ralizados para outras areas.
Acresce a circunstancia altamzn-
te favordvel de que, gracas ao
trabalho desenvolvido no Valz
do Acu pela equipe da ANCAR,
com assisténcia e orientacdo da
Secretaria da Agricultura, foi
atingido indice de produtividad-
jamais alcan¢ado no Estado, ou
seja cerca de 3.500 quilos de mi-
lho poar hectare.

APOIQ AO PLANTADOR

Atendendo ainda ao que deter-
minou expressamente o Gover-
nadcr Cortez Pereira, a COFAN
vem adotando uma politica de
prec¢os dentro dn mais rigoroso
controle de custas e despecas, de
modo a assegurar aos lavradores
as melhores condicdes de aqui-
sicao de instrumentos de traba-
Tho e de insumos diversos.

Entrementes, considerada a
necessidade de cumprimento de
suas finalidades, estd a COFAN
promovendo a sua demarragem
para atuar rnio processo de co-

mercializacdo de produtos agri-
colas, de modo a colaborar efi-
cientemente na solucao desse
ponto de estrangulamento da
producdao. Nesse sentido, con-
tandc com a assisténcia técnica
e financeira da SUDENE e a
cooperacdao da CEPA/RN, apos a
realizacio de estudos de viabili-
dade, a Companhia vem de apre-
sentar projeto a SUDENE, pre-
vendo investimentos totais da
ordem de 10 milhdes de cruzei-
ros para inversdes fixas e capi
tal de giro. O projeto em apre-
co contemplard produtores de
nada menos de oitenta Munici-
pios convergentes das dreas pré

selecionadas de Currais Novos,
Pau dos Ferros e Nova Cruz. De
acordo com entendimentos man-
endimento serd financiado pro-
vavelmente pelo Banco Alemic,
cuja equipe técnica ja recebeu
todos os elementos do Departa-
mento de Agricultura e Abaste-
cimento da SUDENE.

PATRULHA MECANIZADA

Largo plano d2 experimenta-
¢ao a nivel de Agricultor serd fei-
t¢ em T2 através da Associagan
Nacional de Difusdao de Adubos
que em trabalho com a Ancar €
os orgaos do setor, levard aos
que fazem agricultura no Esta-
do uma mostragem, d¢ compor-
tamento no que diz respeito a
resposta ao uso de fertilizantes
ind.cando a rentabilidade nas
principais culturas do Estado.

Com a IAA o govérno celebrou
Cor.vénio fortalecendo a ativida-
d2 canavieira do Rio Grande do
Norte onde com recursos do IAA
a Casa do Agricultor de Ceara-
Mirim receberd patrulha mecani-
zada, objetivando baixar os cus-
tos na falta de producao.

Com a SUDENE e o Infaol ce-
lebrou, a Cofan, convénios para
a politice. de sementes seleciona-
das.

CASA oo AGRICULTOR

-

PROJETO Unitlio pa

» GOVERNO DO ESTADO

A COFAN. através da nova politica do Govérno no setor primario, esti
preserte em todo Estado na estrutura da Casa do Agricultor, fortalecendo
a agricultura e levando jurtamente com todos os orgio 2 presengca da técni-
ca a’iada a uma comercializacdo orientada. Sementes selecionadas, fertill-
zantes, material agricola, defensivos, vacinas e agora também a Assisténcia
Veterindria permanente, ra prote¢is 20 rebanho bovino do Estado.
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B.F BARROS CORRETORA DE VALORES £ CANBIO

L0 d

NOVA LOJA DE BRENO

Breno Fernandes Barros inaugurou a
nova séde de sua B.F. Barros Corretora
de Valores e Cambio. Uma loja moder-
nissima, projeto do arquiteto Luciano
Toscano, que aproveitou os espagos fisi-
cos do terreno para conceber um ambi-
ente bem condizente com a “mais mo-
derna atividade do século”, o Mercado de
Capitais. A loja fica na Rua Jodo Pessoa,
231 e a visio da sua fachada dd4 bem
uma idéia do que é o trabalho do arqui-
teto Toscano.

HOMENS E EMPRESAS. ..

Quem assumiu a  sub-geréncia seto-
rial de Natal, na UNIVEST, foi Magno
Augusto Wanderley, figura por demais co-
nhecida por sua atuagio no Mercado de
Capitais, entre nds, e, segundo éle, “mui-
to feliz por pertencer a um grupo que
é sinénimo de poderio econémico”.
Transformada agora em Banco de Inves-
timentos, a Univest foi unida também a
dois grandes grupos industriais (Unipar
e subsididrias e Refinaria de Petrdleo
Unido) tendo também ™ incorporado o
Banco Irmaos Guimardes. Foi formado,
assim, o conglomerado Kaibatsu, um dos
mais importantes do pais, atualmente.

VISITA DA.SOUZA CRUZ

O gerente-regional da CIA. SOUZA
CRUZ, Jonas Chateaubriand, e o gerente
local, José Miltgn Torres, fizeram visita
de cortesia & redagdo de RN-ECONOMICO,
quando mantiveram palestra com os di-

retores da revista sObre as atividades
da sua empresa no Nordeste. Jonas Cha-
teaubriand, que € encarregado de super-
visionar a distribuicdo dos produtos da
SOUZA CRUZ q tracar a politica de ven-
das na regiao, declarou que a empress
mantém hoje 60 empregados no Rio
Grande do Norte e tma frota de 12 car-
ros percorrendo oOs mais longinquos po-
voados do Estado. Por conta dessa es-
trutura, a SOUZA CRUZ lidera a venda
de cigarros no RN, obtendo um indice
de 95%, enquanto o0s concorrentes ficam
apenas com 5%. Para o seu pessoal no
Rio Grande do Norte, a SOUZA CRUZ
proporciona assisténcia médica e odonto-
16gica gratuita, e ainda uma série de van-
tagens que poucas empresas podem ofe-
recer. Por ultimo, o gerente-regional fa-
lou s6bre a SOUZA CRUZ em &ambito
nacional: a emprésa possui 12 mil em-
pregados, financia e adquire a produgdo
de 30 mil plantadores de fumo, se cons-
titui no maior contribuinte de impostos
do pais e acaba de fazer a doacdo de
511 milhées de cruzeiros ao MOBRAL,
doacdo que serd distribuida entre os Es-

tados.

o NACIONAL

NOVO CARTAO

A reportagem que publicamos nesta
edicio sbObre cartdes de Crédito ji estava
pronta quando soubemos do langamento
de um novo cartio na praga de Natal:
o Nacional, do Banco Nacional de Minas
Gerais S.A O gerente local do estabe-
lecimento, Denemar Guizan Alves, diz que
j& hd cérca de 60 firmas filiadas ao Car-
tdo, comerciantes terio reembolsadas “na
hora” as contas feitas pelos assinantes.
O cartio € entregue graciosamente ao
cliente do banco, “como cortesia”. O Na-
cional é o unico que traz a fotografia do
dono aposta no frontal, 0 que para O ge-
rente Denemar Guizan “é uma garantia

contra uso ouw abuso da parte de ter-

ceiros”.

REGIO VENDE MAIS

A CASA REGIO, que promoveu a
maior campanha publicitdria do Rio
Grande do Norte no ano de 1971, obteve
um indice de vendas de fim de ano que
surpreendeu os proprios diretores da orga-
nizagdo. Calcula-se (segundo comentarios
nos neios empresariais) que a CASA RE-
GIO vendeu cérca de 2,5 milhdées de cru-
zeiros. Reginaldo Teofilo, presidente da
emprésa, entretanto, ao ser interrogado
sébre essa cifra, ndo a confirmou. O
Balango da CASA REGIO serd publicado
em fevereiro, inclusive pelo RN-ECONO-
MICO. Vale a pena espera-lo.

ILHEUS VAI MAL

Vai mal a sucursal de Natal da Com-
panhia Ilhéus de Seguros. Essa compa-
nhia suspendeu 0 pagamento de seguros
de veiculos a terceiros, sem dar nenhu-
ma satisfacdo as partes interessadas. Um
dos diretores de RN-ECONOMICO, por
exemplo, hd quatro meses vem tentando
gser reembolsado de despesas de um aci-
dente ocorrido com o seu vefculo e até
agora nao recebeu nenhuma definicdo s6-
bre o assunto. O representante local da
Ilhéus, sr. Rossini Ferraz, se limita a
dizer simplesmente que recebeu ordens
superiores para nao pagar.

N#o seria o caso da SUSEP (Superin-
tendéncia de Seguros Privados) procurar
saber o que existe com a Ilhévs? Acha.
mMOos que se trats de um caso para in

tervencdao, da parte da Policia Federal,
ou de outras autoridades responsdveis
pela moralidade das transagbes comer-
ciais.

RN-ECONOMICO



MAIOR EXPORTADOR

O grupo Salustino (Mineragio Tomaz
Satustino e Mineragdo Potyra, antiga
mina Bonfim) exportou, em 1971, 1.140
taneladas de scheelita para a industria
européia, no valor aproximado de 35
milhGes de ddlares. Isso vale dizer que
sozinho, o grupo Salustino exportou

O desembargador Midrio Pérto, dire-
tor-presidente da Mineragdo Tomaz Sa-
lustino e da Mineragao Potyra, fala com
otimismo sdbre as perspectivas da schee-
lita para 1972. Rle explica a negociagio
efetuada com o sr. Raul Capitdao, pela
qual o grupo Salustino adquiriu o con-
trole aciondrio da Mina Bonfim, dizen-
do que, apesar de jd4 ser hoje o maior
produtor de scheelita do Brasil, o sev

MINERIO

Midrio Porto antevé uma mudanga
no comportamento dos principais impor-
tadores de scheelita da Europa. Acredita

8le que as barreiras levantadas & impor-
tagdo do minério beneficiado poderdao
desaparecer ouw ser reduzidas proxima-
mente, gragas a manobras diplométicas e
comerciais. Com isso, abre-se uma nova
oportunidade para que se estude mais
uma vez a implantagdo de uma usina me-

mais do que todo o Estado da Paraiba.
Entre as 500 emprésas brasileiras que
mais exportaram no ano passado, a Mi-
neragdo Tomaz Salustino colocou-se em
73.* lugar. E entre as emprésas minera-
doras, colocou-se em 12.* lugar. Em 1972,
novos recordes serao batidos, agora que
o mercado da scheelita tende a se esta-
bilizar ou entrar em alta.

CONTROLE DA POTYRA

grupo precisa, primeiro do que qualquer
outro, assegurar uma produgdo mensal
em torno das 100 toneladas do minério,
condigcdo que o favorecerd na hora da
largada para a implantacio de uma me:
talurgica de tungsténio no Rio Grande
do Norte. Com as minas Brejui e Bon-
fim, o grupo Salustino controla agora as
maiores zonas scheelitiferas do Rio Gran-
de do Norte.

BENEFICIADO

talirgica de tungsténio no Rio Grande
do Norte. Das vezes anteriores, quando
se cogitou construir aqui esta usina, logo
a idéia foi afastada, pois os tradicionais
importadores da nossa scheelita se nega-
vam a receber 0o minério transformado,
impondo a0 mesmo pesadas taxas. Hoje,
O panorama € outro e grupos locais ja
comegam a receber propostas de em-
présas européias, que desejam
ciar ao empreendimento.

Se asso-
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PRODUCAO DE MINERIOS

A produgdo da Mineragdo Seridé S.A.,
com séde na cidade de Parélhas, pode
ser armentada brevemente de 2.500 para
3.000 quilos semanais. Quem informa é o
seu Diretor-Comercial Dario '‘Pereira de
Macédo. Ele ¢ também Diretor-Gerente
da Mineracdo Potengi Ltda., localizada
em Sdo Tomé, que estd em fase de pes-
quisa e prospec¢do, com uma producdo
que varia entre 200 e 500 quilos por se-
mana. Dario diversifica a sua atividade.
empresarial, sendo também Diretor-Co-
mercial da Boite Aquarius, localizada na
Praia de Ponta Negra.

BOLETIM DA ARIZONA

A Arizona Agro-Pastoril S. A. estd
distribuindo entre acionistas e empres4-
rios loesis o seu Boletim Informativo re-
lativo ao primeiro ano de atividades. Tra-
ta-se de uma publicacdo redigida e edi-
tada pelo RN-ECONOMICO e nela os di-
retores Tobias Varela de Melo (Diretor-
Presidente), Ivan Varela de Melo (Dire-
tor-F'nanceiro), André Vidal de Souza
Filho (Dietor-Secretdrio) e Almir Gomes
Rosendo (Diretor-Técnico) dao conta do
que foi feito entre agosto de 1970 e
agésto de 1971, do que sobressdi: des-

matamento de 780 hectares de terra, aqui-
si¢io de tratores, implantagko de capim
Napier e Pangola e de 50 hectares de
milho. 400 homens foram empregados
nesses servigos, que incluem ainda apro-
vetamento de antigas reprdsas (agudes)
perfuracdo de um pogo tubular de 52
metros de profundidade, 6 polegadas de
didmetros e 7.000 litros de vasdo hord-
ria. Construgio de um primeiro prédio,
da drea civil, de 225 metros quadrados,
além de dois silos trincheira (de uma
série de 12), reservatério para 44.600 litros
d"dgua, e um galpdo de médquinas com
175 m2 de drea coberta e estdbulos.

MAQUINAS PARA PASTELARIA

A Pastelaria Natal acaha de adquirir
novas madquinas e outros equipamentos
para a fabricacdo de doces e salgadinhos
de todos os tipos e em capacidade para
atender a qualquer quantidade ‘de pedi-
dos. Um técnico especializado foi também
contratado. A informagdo é de José Zélio
Caldas de Vasconcelos, proprietdrio da
Pastelaria, que regressou recentemente do
sul do pafs, onde tratou exatamente des-
sas aquisigbes de sua industria.



Um ano bom para nosso Agricultor

O ano de 1971 foi bom para a agri-
cultura do Rio Grande do Norte. A
opiniao é generalizada, do pequeno
ao grande produtor e até para os
orgaos de assisténcia ao homem do
campo, como Ministério da Agricul-
tura, Secretaria de Agricultura e AN-
CAR. A safra ultrapassou as previ-
soes dos agricultores, que vinham de
um periodo de séca em 1970, quando
os indices de produtividade foram
quase nulos.

Apesar da safra ainda nao ter sido
definida, em térmos estatisticos (o
levantamento € feito através de tri-
mestre e, o ultimo s6 sera feito em
janeiro/fevereiro), a produtividade
dos nossos principais produtos agrico-
las, como algodao, feijao, milho, si-
sal e mandioca, pode ser uma das me-
lhores ja verificadas na economia po-
tiguar, de acordo com os indices dos
primeiros levantamentos ja realizados.

ALGODAO DUPLICARA

A safra algodoeira de 1971, em to-
do o Estado, supera em milhares de
quilos a do ano anterior. Até o final
de novembro © volume de algodao
classificado era de quinze milhdes e
quinhentos mil quilos de pluma, as-
segurando assimm uma safra superior
aos vinte e cinco milhdes de quilos
(duas vézes e meia a passada).

Os cereais, principalmente o milho
e o feijap, também ultrapassaram a
safra esperada pelos agricultores e
orgaos encarregados pelas suas ma-
nutencdes. A producao destes géne-
ros foi tdo grande que houve em to-
do Estado uma estabilizacao destes
produtos. Isso contribuiu para que
seus pre¢os nas feiras livres e comér-
cio do Rio Grande do Norte, fossem
bastantes reduzidos e acessiveis aos
consumidores, o que também foi mo-
tivado pela pequena demanda do Es-
tado.

A MANDIOCA
Uma cultura agricola cuja tendén-
cia é expandir em todos os campos da

agricultura potiguar, é a mandioca.
Isto € resultado das constantes expe-

i2

riéncias feitas pela ANCAR/RN, na
utilizacdo de fertilizantes quimicos e
organicos com a duplicacio de sua
produtividade.

Na primeira experiéncia adotada na
cultura da mandioca, a ANCAR utili-
zou 2547 toneladas de adubo orga-
nico, distribuindo entre 171 agricul-
tores e 7.578 toneladas de adubos qui-
mico para 167 agricultores.

Informa o agronomo Luiz Moreira
da ANCAR, que foram instalados du-
rante 1971 vdrios campos de observa-
¢des para o plantio da mandioca atra-
vés de diversos tipos de fertilizagGes
quimicas e organicas. Em todas es-
tas dreas se registrou um redimento

Geraldo: saldo positivo

excelente por hectare, chegando em
muitos niimeros a ultrapassar os cdl-
culos da ANCAR. “O sucesso alcanga-
do desta prdtica, determinou diretri-
zés seguras aos futuros trabalhos e
pesquisas & cultura da mandioca em
todo o Rio Grande do Norte”. Frizou
0 Agronomo.

TAMBEM NO MILHO
Também no plantio do milho fo-

ram feitas vdrias experiéncias com re-
sultados satisfatérios, através da AN-

CAR em convénio com a Secretaria
da Agricultura. Anteriormente o Esta-
do precisava importar sementes de
outras regides para o plantio deste
produto. Hoje existem, principalmen-
te no vale do Agi, vdrios campos de
multiplicacdo do milho e, de acordo
com os excelentes resultados obtidos,
a partir deste ano n@o precisaremos
mais de milho importado.

Em sete hectares plantados e cuja
producdo j4 foi cadastrada pela AN-
CAR, foram coletados, aproximada-

mente, trinta mil quilos de milho, o
que resulta num total de quase qua-
tro mil quilos por hectare. Xsse resul-
tado, segundo os técnicos da ANCAR,

Moreira: diretrizes seguras

s6 pode ser consequéncia da ferti-
lizagdo quimica e organica, pois caso
contririo seria reduzida & metade e,
em certas dreas a menos da metade.

Os resultados obtidos com o milho,
a mandioca e outros produtos agrico-
las, estd fazendo com que a ANCAR
juntamente com a Secretaria da Agri-
cultura, intensifiquem uma campanha
de incentivo ao uso de adubos orga-
nicos e quimirne

Para o Secretario da Agricultura do
Estado, agronomo Geraldo Bezerra, a
safra de 1971 foi uma das melhores
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ja verificadas nos iltimos tempos do
RN: “A agricultura éste ano apresen-
tou um saldo positivo diante da boa
producdo do milho, sisal, feijao, man-
dioca e principalmente o algoddo que
superou todas as nossas previsoes.”
Disse ainda o Secretario que o agri-
cultor em 1971 quase ndo partici-
pou do instrumental da politica de
précos minimos. “Eles obtiveram um
nivel de comercializagdo superior ao
preco minimo ofertado pelo Gover-
no aos cereais, algodio, etc...” Frizou
ainda o agronomo Geraldo Bezerra, a
baixa de precos que houve na comer-
cializagio dos produtos em compara-
¢do com a verificada em 1970 no pe-
riodo da séca “Temos que calcular os
valores alterados nos pregos dos prin-
cipais produtos agricolas daquele ano
e sua consequente queda, face ao
maior volume de generos produzidos

éste ano”.
MELHOR EM 1972

Se a safra de 1971 foi por demais
satisfatéria para o Secretario da Agri-
cultura, melhores ainda si0 as pers-
pectivas para 1972: “Para a préxima
safra esperamos que com O instru-
mental de créditos bancdrios, assis-
téncia técnica, execucido de programas
de politica agricola no Estado; a nos-
sa produtividade agricola atinja um
dos mais significativos indices. Com
reais reflexos satisfatérios da agricul-
tura na nossa economia, o Rio Gran-
de do Norte poderd se libertar da
crise que foi vitima durante toda a
séca de 1970 e ser um dos mais for-
tes Estados na agro-pecudria do Nor-
deste”.

C onfeccoes

Av Salgado Filho, 1597
\Fone 22:00 —— Natal — RN

SQUADRIAS — MADEIRA EM
PRANCHA — MADEIRA PARA
COBERTURA - COMPENSADOS
TACOS — LAMBRIS

Depdsito: Rua Leao Veloso, 464
Telefone 21:25

Rua Amaro Barreto, 1232 — Fone
Telefone 11:07

FICAMOS GRATOS,
MESMO QUANDOVV,
APARECE SOMENTE

PRA TOMAR UM
CAFEZINHO.

Como v. sabe, vendendo Volkswagen a assisténcia que prestamos a seu carro,

fazemos amigos. 0 que acha que poderiam
E temos prazer em estar com éles, melhorar. Es?amog sempreO:o?zzgoggz:zdo
bater um papo. Queremos que v. fique contente '
Venha tomar um cafézinho. Assim v. conosco, como estd com seu Volkswagen
pode nos gontar se esta satisfeito com Tae contente quanto nés ficamos de ver v.

DISTRIBUIDORA DE AUTOMOVEIS SERIDO S. A.AYA
Av. Senador Salgado Filho, 1669 - Fone 21-90. mewo



Sebastiio Carvalho

Mercado de Capitais

O que fol 0 movimento
das Corretoras de Natal em 1971

Engatinhando, procurando se fir-
mar, ainda sem ter partido para uma
campanha de popularizagdo especifi-
ca, 0os mercados primdrio e secunda-
rio de agbes em Natal e no Rio Gran-
de do Norte jia podem, no entanto,
apresentar um quadro de negdcios dos
mais promissores, na movimentacao
das quatro corretoras locais.

A grosso modo o natalense ainda
niao estd conscientizado do que seja o
investimento através da aquisicao de
agOes. Ainda ndo estd ciente ou acos-
tumado com as variagbes do Merca-
do de Capitais, de quando as oscila-
coes de preco dos papéis significam
justamente a futura rentabilidade do
investimento. E ndo assimilou ainda
a viabilidade da compra e venda con-
tinua como ponto integrante da car-
reacio de lucros imediatos. Mesmo
assim, € digno de nota o interesse
que ja existe da parte de grandes e
médios investidores, entre nds, inte-
ressados em amealhar através da par-
ticipacdo do capital de empresas so-
lidas ou, mais corretamente, indo e
vindo na compra e venda de papéis
que oferecem liquidez técnicamente
prevista.

UM BOM ANO

O ano de 1971 foi, praticamente, o
primeiro periodo de grandes nego-
cios em acdes, no mercado norterio-
grandense. O rélo compressor que
veio sorrateiramente do sul para o
norte e nordeste, decantando e de-
monstrando a importancia da aplica-
¢ao no mercado de agdes, chegou ao
nosso Estado no ano que termina
inclusive com a instalacao de mais
trés corretoras que se foram juntar
a tunica existente, a B. F. Barros Cor-
retora de Valores, de propriedade de
Breno Fernandes Barros, °bviamente
despertado mais cédo para o0 ramo:
é presidente da Bolsa de Valores do
Rio Grande do Norte.
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Para disputar a transacdo de pa-
peis diversos em nossa praga, insta-
laram-se a partir de setembro e outu-
bro a Servecred Corretora de Titu-
los e Valores Mobilidrios, de Manoel
Macedo Brito, a A. B. Corretora de
Valores Mobilidrios e Cambio Ltda.,
do grupo Alonso Bezerra; a Averba
Corretora de Valores e Titulos Ltda.
de Antonio de Vasconcelos Galvao.

Tanto para a primeira como para
as trés novas institui¢cdes financeiras,
1971 foi “um ano de bons negdcios,
que antecipam um 1972 mais promis-
sor”, no dizer do sr. Antonio Vascon-
celos.

O QUE FIZERAM

Embora as informacbes das corre-
toras tenham sido dispares e muito
controladas, por razbes concebiveis,
podemos avaliar o que foi 0 movimen-
to do mercado de acbGes em Natal, no
ultimo ano, e vamos passi-lo aos leito-
res, para uma tomada de conscientiza-
¢ao do assunto. Somente uma institui-
cao a Averba, nao se incomodou em
“abrir o jogo”, e forneceu a RN-ECO-
NOMICO minudéncias permissiveis de
seus negocios.

Comecando pela B. F. Barros, sa-
bemos que nos ultimos doze meses

RN-ECONOMICD




MERCADO DE CAPITAIS

(foi a dnica que operou de janeiro a
dezembro) as suas operacgoes alcanga-
ram os Cr$ 2.500.000,00. Entre com-
pra e venda, papéis negociados atra-
vés da Bolsa de Valores do Rio Gran-
de do Norte e da de Sao Paulo — uni-
ca, no sul do pais, com que o sr.Bre-
no Fernandes Barros transaciona.
Os papéis com que B. F. Barros ne-
gociou em maior volume foram Gua-
rarapes, Banco do Nordeste do Bra-
sil, Banco da Amazodnia, seguindo-se
Banco do Brasil, Banco Real de Inves-
timentos, Bradesco (Banco Brasileiro
de Desconto), Petrobrds, Vale do Rio
Doce, Belgo Mineira e Kelson's.

A Servecred forneceu uma lista de
acdes mais compradas e outra de
ac¢oées mais vendidas. As primeiras:
Banco do Brasil, Petrobrds, Banco do
Nordeste, Guararapes, Souza Cruz,
Vale do Rio Doce, Antdrtica, Sidertr-
gica Nacional. Brahma, Belgo Minei-
ra. As segundas: Guararapes, Banco
do Nordeste, Banco do Brasil, Banco
Real de Investimentos, Banco da Ama-
zbnia, Docas de Santose Vale do Rio
Doce.

A maior transacdo de compra que

Manoel Macedo :
principios naturais de

sigilo do negdcio.

RN-ECONOMICO

o sr. Manoel Macedo efetuou, para um
s6 cliente, foi do montante de ......
Cr$ 350.000,00. A de venda, da ordem
de Cr$ 200.000,00. Ele omite referen-
cia aos papéis negociados nessas opor-

Antonio de Vasconcelos Galvao:
um ano de bons negdcios

tunidades, por principios naturais de
sigilo do negdcio.

A Servecred, instalada a 15 de outu-
bro de 1971, faturou nos primeiros
trés meses de funcionamento, através
dos 100 clientes ja fichados,

ACOES E CAMBIO

A partir de setembro, Alonso Bezer-
ra Filho come¢ou a transacionar com
agoes, através da A. B. Corretora de
Valores Mobilidrios e Cambio Ltda. O
seu gerente e homem entrosado no as-
sunto, José Maria Cunha Melo (Veja
QUEM E QUEM NO MERCADO DE
CAPITAIS) informa os negdécios da
institui¢ao, no periodo de trés meses
de funcionamento: uma meédia de ..
Cr$ 70.000,00 na compra e venda de
papéis das Confecgbes Guararapes,
Banco do Nordeste, Petrobrds, Banco
da Amazodnia e Vemag.

Essa Corretora, no entanto, tem o
seu forte nos negoécios de cimbio e a
esta altura inclusive ji deve ter feito
convénio com importante grupo finan-
ceiro do sul do pais, para lan¢camen-
to de letras de cadmbio, afim de aten-
der a determinada faixa do mercado,

na qual estd incluido o maior nume-
ro dos seus 150 clientes cadastrados.
Nésse setor, a institui¢do transacio-
nou com U$ 600.000 no ano de 1971.

No mercado primdrio (lancamento
de agbes) a A. B. Corretora também
coloca grande parte de sua atividade.
Ji estd vendendo- papéis da industria
local T. Barreto e langou também os
da CESP (Centrais Elétricas de Sao
Paulo). Prepara-se para jogar no mer-
cado local os de outras empresas re-
gionais: Marano S. A. (Recife, cera-
mica, ladrilhos), Eliba (Eliseu Batis-
ta S. A., Oleos vegetais, margarina),
Cimepar (cimento, Paraiba), Polinor
(industria textil), CTC (Cia Textil de
Castanha, Pard). Em 1972 vai vender
também acgbes da Varig.

VENDA E SUBSCRICAO

A AVERBA Corretora de Valores e
Titulos Ltda. em 1971 transacionou
mais com papéis do Banco do Nordes-
te, Guararapes, Petrobrds, Banco da
Amazdonia, Usina Siderurgica da Bahia
CESP, Banco Real de Investimentos,
Aco-Norte, Antdrtica.

As trés primeiras foram as mais ne-
gociadas e apresentaram em 1971 o
seguinte movimento entre compra e
venda: Banco do Nordeste, 20.823
acoes, totalizando negdcios na base de
Cr$ 574.374,40; Confec¢bes Guararapes,
74.230 acdes, para Cr§ 1.078.309,00;, Pe-
trobrds, 26.689 acgdes, para .........
Cr$ 26.689,00.

Essa instituigdo também subscreveu
acOes na seguinte proporc¢do. Centrais
Elétricas de Sdo Paulo, 49.400 acgoes,
no valor de Cr$ 54.340,00; Banco da
Amazonia, 34.617 agdes, no valor de
Cr$ 69.234,00 e ABC Rddio e Televisao,
4200 acdes, no valor de Cr$ 4.200,00.

‘A ELEGANTE”

boutiqgque

de DALILA MAGALHAES BA ROCHA

Artigos do sul
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MERCADO DE CAPITAIS

Porque em Natal se compra mais
do que se vende Agoes

A praga de Natal nio tem ainda mer-
cado vendedor de papéis. Por conta disto
0s quatro corretores da cidade apresen-
tam sempre maior movimento de compra
de agbes nos seus balangos mensais, por-
que atendem sempre e com maior fre-
quencia aos investidores que desejam ad-
quirir participagio em empresas nas
quais as andlises fixam melhores indices
de rentabilidade.

O fato, embora nio seja pernicioso
para o0 mercado de modo geral, nio deixa
de constituir uma discrepancia. O sr.
José Maria da A. B. Corretora de Va-
lores. Mobilidrios e Cambios Ltda. (do
grupo Alonso Bezerra) acha que ele é
até natural, pois agora é que estamos
na fase de entrosamento com o Mercado
de Capitais e a fase de compra é justa-
mente a de mentalizagdio e assimilagio
do negdécio, da parte do investidor.
“Quando houver investidores que  quei-
ram vender os seus papéis, entrando fir-
memente na lei da oferta e da procura,
entdo teremos O remanejamento neces-
s4rio ao crescimento do mercado e miior
movimenta¢gdo na Bolsa de Valores, com
pregbes’e tudo mais”.

Ele -acha que isto sé vai ocorrer no
minimo nos préximos trés anos e por
isto m-:smo 1972 serd também um ano
de compras.

REALMENTE

Serda um ano de compra porque mui-
tos papéis estdo ai, prestec a serem lan-
¢ados no mercado, principalmente agoes
de emprésas potiguares, cujas possibili-
dades de lucratividade sdo sentidas in-
clusive por organizagdes de grande por-
te. Como é o caso das Confecgbes Sorie-
dem que j4 estd com papéis sendo ne-
gociados e de que o Banco do Nordeste
S. A. adquiriu, num mini-“underwiriting”,
Cr$ 500.000,00 de agoes.

O presidente da Bolsa de Valores do
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Rio Grande do Norte, sr. Breno Fernan-
des Barros (proprietdrio também de uma
corretora) também €é da opinidao de que,
realmente, a época ainda é de compra e
ndao apenas por causa dos papéis de em-
présas potiguares, mas dos de outras
emprésas nordestinas que estdo entrando
no mercado firmemente, avalisadas pelo
“know-how” de seus grupos e pela de-
manda de suas produgodes.
1 — “O mercado de capitais em Natal
ou no Rio Grande do Norte se solidifica
dia a dia, de maneira firme e insofis-
mdvel” — diz o sr. Manoel Macedo, da
Servecred — Corretora de Titulos e Va-
lores Mobilidrios Ltda., que transaciona
mais na base de papéls nacionais, mani-
pulando com mais frequéncia e maior
volume certos papéis que as outras cor-
retoras pouco Ou quase nunca negociam.
“Hoje o investidor natalense jé
tem facilidade de adquirir o papel que
lhe interessa, transacionando na hora
com as Bolsas de Valores do Rio e de
Sio Paulo” — diz ele, referindo-se ao
fato da sua Servecred estar ligada, via
Embratel, com essas entidades, sempre
a4 hora dos pregoes, através de represen-
tantes presentes nos “rushes” da compra

e venda.
Também para o sr. Manoel Macedo

0 movimento de compra € bem maior d¢
que o de venda e ele justifica o fato
como Os outros corretores: agora € que
estd havendo o interésse da participa¢ag
e portanto a hora da aquisi¢io, apds o
que virdo os primeiros lucros para, o
investidor. Posteriormente, quando ele
estiver dentro do joégo, quando houver
assimilado as vantagens de comprar e
vender, partird sem diuvida para o rema-
nejamento.
BUSCA DE AFIRMAGAO

Para o sr. Breno Fernandes Barros
0 instante € também o de vrocura de
afirmagdo da Bolsa de Valores do Rio
Grande do Norte. A maioria dos negé-

cios na compra e venda de agbes, no
Estado, é feita através das Bolsas do Rio
de Janeiro e Sdo Paulo e a sua prdpria
firma, (a B.F. Barros Corretora de Va-
lores) transaciona com a segunda, por-
que muitos investidores se interessam
por papéis registrados ali. Como presi-
dente da Bolsa potiguar e como um dos
mais antigos homens do mercado de ca-
pitais, em nosso Estado, ele procura
Sempre viabilizar o0s negdcios com os
papéis regionais, porque o0 seu grande
sonho é apdér na parede principal do
andar térreo da Bolsa de Valores da rua
Cdmara Cascuds, o quadro negro das
cotacdes, testemunhando o borburinho-
dos pregdes, modificado & proporgao
que as ofertas vao sendo gritadas.

POR ENQUANTO

Por enquanto o mercado se implanta.
A mentalidade do investidor vai sendo
aberta e os novos papéis vdo surgindo,
também a procura de afirmacg#o. As cor-
retoras cabe a obrigacdo de mostrar ao
investidor quais as ag¢bes que lhe podem
trazer rentabilidade, mesmo a longo
prazo.

E porque o0 mercado regional estd
justamente se organizando nesta época,
com a liberagdo dos novos papéis das
emprésas nascidas dos incentivos dos
artigos 34/18 da SUDENE, por ora sé se
pode pensar mais em compra do que
venda. Os que vendem séio oS que pos-
suem papéis de emprésas j4 solidifica-
das, investidores que j4 estdo no mer-

cado hd algum tempo e conhecem as
manhas das altas e baixas.

— “Mas dia vird em que também em
Natal teremos movimentagio total no
setor da compra e venda de agbes”™ —
diz o sr. Breno Fernandes Barros —
“saindo-se da pura e simples especula-
¢80 em torno de papéis com possiveis in-
dices ae rentabilidade, para o conheci-
mento imediato daqueles que realmente
podem oferecer liquidez”.

RN-ECONOMICC



a meta do

BDRN
e’ colocar o estado

no mesmo ritmo
de progresso do

Brasil
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banco de desenvolvimento
00 rio grande do norte
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Quem

e quem

no Mercado de

MANOEL LEAO

FILHO — Asses-

sor da SERVE-

CRED — Correto-

ra de Titulos e Va-

lores Ltda. Natural

de Alagoas, estd

radicado hd 27 anos

em Natal, onde

constituiu  famflia

e de onde sdo a

sua esposa e oOs

seus dois filhos.

Casado com Dona Emeraud Ledo, filha

do ex-prefeito natalense Midrio Eugénio

Lira. Tem uma filha casada e um filho

(Rubem José) de 20 anos de idade, cur-

sando atualmente o 3.° ano da Escola de

Engenharia da Universidade Federal do
Rio Grande do Norte.

Bacharel em Direito, foi secretdrio do
Estado de trés pastas: de Seguranca Pu-
blica, de Agricultura e da Fazenda.

Ingressando na politica, elegeu-se de-
putado estadual pela ARENA e foi lider
do Partido e do Govérno, na Assembléia
Legislativa. Jd4 foi também representante
‘do Govérno do Estado no Conselho Deli-
beratvio da SUDENE.

Atualmente dedica-se, na iniciativa
privada, ao Mercado de Capitais, na cor-
retora de Manoel Macédo de Brito.

Confessa-se “empolgado pelo assunto”
e estd na expectativa de realiza¢g” de
grandes negoécios, pois entende que o Mer-
cado de Capitais é um dos instrumentos
que ponderavelmente atuam no processo
de desenvolvimento do pafs”.

Ele acha que “o Rio Grande do Norte,
nao obstante ter uma Bblsa de Valores e
corretoras atuando na praca de Natal,
s6 agora vai despertando para os investi-
mentos, nessa faixa de atuacdo”.

£ da opinido de que “os investidores
do Nordeste comecam a sentir que o Mer-
cado de Agdes é altamente rentdvel, desde
que os investimentos se fagam segundo

Capitais

MERCADO DE CAPITAIS

O Mercado de Capitais em Natal, ape-
sar de s6 agora se implantando, j4 possui
nos diversos cargos de suas atividades
alguns nomes que pontificam como garan-
tia e aval de um bom negdcio.

A partir déste mimero, dentro desta
seccio, vamos apresentar um “Quem E
Quem” dos homens que transacionam com
papéis, nas diversas corretoras atualmente
em atividade, entre nds.

critérios e normas financeiras, com base
numa pesquisa e andlise das empresas,
especialmente no que toca aos seus balan.
¢os, lucros e distribuicio de dividendos,
atualizacdo dos seus equipamentos e ma.
terial que produz, tudo diante da deman-
da interna e externa”.

Para o cel, Manoel Ledo Filho “impor.
ta que o investidor se conscientize da rea-
lidade econémica brasileira, para sentir e
saber que as oscilacdes no mercado de
capitais (as chamadas “altas e baixas” das
Bolsas de Valores) siao normais e fazem
parte da dinamica do sistema”.

Aplicar em agdes é poupanga, diz ele,
porém levando-se em conta que “mercado
de Capitais ndao € cadeia da felicidade”,
como disse Marcelo Leite Barbosa.

Pelo movimento que a SERVECRED
vem realizando, diz ele, especialmente
através de convénios com outras correto-
ras de Sao Paulo e Rio de Janeiro (negé-
cios sempre por telefone, via Embratel)
ja& se pode afirmar que existem realmente
investidores no Rio Grande do Norte.

“As tultimas cotacGes da Bolsas de Va-
lores do sul” diz ele — “assinalam a rea-
¢ao do Mercado de Capitais de forma ra-
cional, evitando-se aquela explosao do fim
do primeiro semestre de 1971, um tanto
artificial. O Mercado jd estd reagindo e
certamente a partir de janeiro passard a
indices de acentuado crescimento”.

JOSE MARIA CU-
NHA MELO — Ge-
rente da A. B. Cor-
retora de Cambio e
Valores Mobilidrios,
do grupo Alonso
Bezerra.

E um dos muitos
jovens que estao se
entusiasmando com
o Mercado de Ca-
pitais, passando a
ter participac¢ao in-

tensa na sua implantagdo, em nosso Es-
tado.

Nascido no dia 29 de novembro de
1948, José Maria atualmente cursa o 3°
ano da Escola de Engenharia. Filho do eco-
nomista Joao Wilson Mendes Melo e de sua |
esposa D. Maria Augusta Cunha Melo, nas-
ceu em Natal e ingressou no Mercado de
Capitais em 1971, integrando a equipe de
Dona Tereza Guimaraes, como agente-cor-
retor do UNIVEST e como agente da
ARATU — distribuidora de titulos.

Em junho do mesmo ano passou para
o Grupo Rique, como supervisor de ven-
das do Banco Campina Grande de Inves-
timentos, que em nossa capital passava a
ser gerenciado por D. Tereza Guimarées.

Em setembro era convidado por Alonso
Bezerra Filho para gerenciar a A. B. Cor-
retora, no mercado primério (lan¢camento
de acdes e no fundo de investimentos re-
presentado pela firma.

Estd com uma viagem programada
para o Rio de Janeiro e Sdo Paulo, opor-
tunidade em que fard um curso patroci-
nado pela Comissio Nacional de Bolsas,
frequentando as Bolsas das duas princi-
pais cidades brasileiras.

José Maria Cunha Melo acha que
“existe muita confianca no Mercado de
Capitais, no Rio Grande do Norte”. E que
“observando-se a evolugdio da mentalidade
do investidor, no sentido de poupar, tendo
em vista a politica do Govérno, incenti-
vando a poupanga, 6 de se esperar cada
vez maior volume de negoécio”.

E de opinido que “a partir da hora
em que pudermos oferecer boas agdes ao
investidor, é irreversivel o fato de sempre
haver gente para comprar e vender pa-
péis”.

E antevé a ampliacdo local do merca-
do a partir do fato dos nossos empresd-
rios ja estarem preocupados com a aber-
tura de capital de suas empresas, seguin-
do o exemplo das Confecgdes Guararapes,
que inclusive foi uma das pioneiras do
Nordeste, nésse sentido.

A A. B. Corretora, inclusive, é a res-
ponsdvel pelo langamento no. nosso mer-
cado das a¢des das Confecgbes Conté, Cu
grupo T. Barréto.




Rua Jundiai, 731 — fone 2863

RN-ECONOMICU



@bastecimento

Petrobras descobre o RN

De inicio seus servicos atingiam uni-
camente Rio e Sdo Paulo. O natalense
s6 a conhecia através dos anuncios das
revistas e jornais do sul do pais. E uma
das mais poderosas compankias brasi-
leiras, mas somente a pouco tempo foi
que despertou em ritmo de Brasil Gran-
de. Comegou a crescer e se instalar em

outros Estados; o Rio Grande do Norte
se impacientava pela sua vinda. Agora
ela estd presente, seus postos com as
cores verde-amarela jié comegam a proli-

ferar, prestando servicos anteriormente
afetos a companhias estrangeiras: o
abastecimento de gasolina e oleo diesel.

E a PETROBRAS descobrindo o Rio
Grande do Norte.

Associando-se 4 nova campanha de-
senvolvimentista da Petrobrds, j}liversos
proprietdrios de postos de gasolina do
Rio Grande do Norte jé aderiram & idéia:
trocaram o fascinio dos. reluzentes tigres,
elefantes e ratos da Esso, Shell 2.
Atlantic, pela modesta presenca do 1,
da Petréleo Brasileiro S. A. (Petrobrés).

Em Natal o senhor Francisco Caval-
cante, proprietdrio do Pésto Pioneiro na

Avenida Rio Branco (Ribeira), diz com
orgulho que “foi mesmo o pioneiro (dai
o nome do seu posto), na vinda e insta-
lacio da Petrobrds em nosso Estado”.
Diz ele que pelos cdlculos da companha,
somente em junho ou julho déste ano,
€ que a Petrobrds chegaria a Natal. No
entanto, como é€le pensava em possuir
um posto de gasolina e queria que fosse
da Petrobrds, teve que fazer vdrias via-
gens a Brasilia, para ter o que desejava,
E trouxe para Natal os servicos da Pe-
trobrés.

BRASILEIRISMO

O motivo pelo qual o senhor Fran-
cisco Cavalcante escolheu a companhia
brasileira para abastecedora do seu posto,
nado é um, sio vdrios. No entanto faz
questdo de citar um como o principal:
“Basta sabermos que estamos trabalhan-
do com produto e companhia totalmente
brasileiros. Esta € a nossa principal sa-
tisfagao”.

Mas nem sé Francisco Cavalcante se
orgulha de ter hoje em Natal, um posto
da Petrobrds. Pedro Rodrigues (proprie-
tdrio do Posto Pitombeira na avenida
Hermes da Fonseca, 755) e José Pacheco

(dono do Posto da Tamarineira na rua
Apodi, 349), compartilham da “satisfacédo
patriética” do primeiro e trocaram dos
seus postos os logotipos Esso e Shell,
velas atnraentes céres verde e amarelo,
da Petrobrds. Depois destes, outro jd estd
sendo instalado na BR-101, imediagdes da
cidade de Canguaretama. E vdrios pedi-
dos, chegam ao escritério da companhia
em Natal, com o objetivo de adesio ao
servico de fornecimento de combustiveis
da companhia. O Posto Esmeraldino, lo-
calizado na avenida Alexandrino de Alen-
car € um dos que ja iniciaram entendi-
mentos para revender os produtos da

Petrobrds.
MAIS ESCOLAS

Quais as vantagens que se tem ao
mudar para a Petrobrds? Para o senhor
Pedro Rodrigues, financeiramente quase
que nado existe nenhuma. No entanto fez
questdo de dizer que revendendo produ-
tos puramente brasileiros, estd ajudango
o proprio pais a crescer. “Com o lucro
que a Petrobrds tem, o Brasil pode In-
vestir em escolas publicas que servirdo
aos nossos proprios filhos”, disse o re-
vendedor. José Pacheco, tem a mesma
opinido do seu companheiro e acrescenta:



“Cada litro de gasolina que vendemos, é
mais um passo que estamos dando pelo
desenvolvimento do nosso pais”.

As vantagens apontadas pelos primei-
ros revendedores da Petrobras no'Rio
Grande do Norte sao confirmadas pelo
senhor Joao Batista de Andrade (Gerente
da Petrobrdas no distrito de Recife, que
compreende os Estados de Pernambuco,
Paraiba, Alagoas e Rio Grande do Norte)
e éle cita outras: financiamento dos re-
vendedores para aumentar a capacidade
de vendas, instala¢io e equipamentos no-
vos, ¢pela companhia, assisténcia direta
dada aos revendedores. Também o sis-
tema de pagamento do combustivel é
feito em pequenas parcelas pelos distri-
buidores e em muitos casos (principal-
mente em abertura de postos), s6 é feito
apds a venda de todo o produto.

A Petrobras, por exemplo, vende o
litro da gasolina aos seus distribuidores
ao pre¢co de Cr$ 0,5761 (gasolina comum
ou comercial, como € mais conhecida) e
0,7439 (gasolina azul), en(ianto que o
Oleo diesel é vendido ao prégo de 0,4773
o litro. Todos os postos da Petrobrds em
Natal, com excessio do Pioneiro, pos-
suem quatro tanques com um total de
15.000 litros cada tanque. Dos quatro,
um geralmente é destinado & gasolina
azul, a nao ser no Pioneiro hda dois de
gasolina comercial e um da azul. Um
tanque de gasolina comum custa
Cr$ 864150 e o da azul Cr$ 11.158,50, o
que representa investimento de quase
quarenta mil para o posto com quatro
tanques. A principal vantagem: essa im-
portancia pode ser paga a companhia em
parcelas ou depois da venda do produto.

Jé para as entidades governamentais,
a Petrobrds tem um préco melhor na
venda dos seus produtos. A gasolina co-
mercial é vendida ao prégo de .
Cr$ 0,5753 e a azul por 0,7343, ficando o
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Posto Pitombeira “satisfagdo  patridtica”

oleo diesel por 0,4766. Com estas vanta-
gens, diversas foram as entidades publi-
cas que ja aderiram & campanha e no
nosso Estado o DER e a SUCAM jd
adquirem combustiveis aquela companhia.
Também as unidades militares do Rio
Grande do Norte, entraram em entendi-
mentos para serem abastecidas pela Pe-
trobrds, e ja foi firmado um convénio
entre o Govérno do Estado e a Petro-
brds no Nordeste no mesmo sentido.
Este convénio determinou que a compa-
nhia serd vendedora de 250 mil toneladas
de asfalto, em troca das entidades e re-
partiges do govérno Norte-riograndense,
serem abastecidas diretamente pela Pe-

trobrés.
AUMENTO DE VENDAS

Segundo o senhor Jodo Batista, a
politica de expansio da Petrobrds pre-
tende atingir grande parte dos 48 postos
de gasolina existentes em Natal e mais
dezenas espalhados pelo interior. Com
poucos meses na capital a companhia ji
conseguiu a transferéncia de trés postos.
Hoje a Petrobrdas possue um honroso se-
gundo lugar na distribui¢do dos deriva-
dos do petréleo no pais e € ultrapassada
apenas pela Esso.

Os revendedores da Petrobrds em
Natal também estio cientes disto. E
tanto que depois de um levantamento feito
nos seus postos, registraram um aumen-
to de [60% nas vendas, isto frara um
total de 350 mil litros distribuidos men-
salmente entre éles pela Petrobrds. Dis-
seram que O aumento nio parou ai e
cada dia que passa, mais € acentuado o
indice crescente dnus vendas. Tentando
justificar o fato o senhor José Pacheco
disse: “Isto é muito facil. Quem € que
niao quer abastecer seu carro em um
posto totamente brasileiro ?”
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' exportagao l

Queda do délar

faz nosso

algodao subir

Pode parecer invidvel que a desvalo-
rizagdo do dolar norte-americano, perante
as moedas europé€ias, venha a beneficiar
a agricultura norte-riograndense, mas isto
€ um fato absolutamente possivel. Se
vocé nao entende como ou porque as
altas e subidas da cotagdo do dolar no
intrincado mercado monetdrio possa in-
fluir, por exemplo, no pre¢o do nosso
algodao, isto € fdcil de explicar: a ultima
queda do dolar, hoje ja fixada perante
0 marco, o franco, a libra, o yen, possi-
bilita, a partir de 1972, a exportacdo a
melhores pregos para o algodao Seridd,
nas vendas para a Europa.

E assim que pondera Francisco Sera-
fico Dantas, um dos donos do grupo
NOBRANTAS (algodao, ©oleos, industria
textil, industrias quimica, etc.) e um dos
mais otimistas homens ligados & nossa
agricultura, com relagdo ao futuro do
nosso algodao, pelo menos durante 0 ano
1972.

A rigor todos os grandes agricultores
norte-riograndenses antevém .bons nego-
cios para éste ano — dependendo, no
entanto, da grande e constante incognita
da estiagem. Esses bons negocios serdo
possibilitados por uma boa safra e pelas
perspectivas de venda. A safra, prevista
principalmente pelos novos métodos d:
plantio e pelas facilidades de crédito que
o Govérno estd oferecendo a partir dos
7% de juros para os financiamentos atra-
vés da resolugdo n.° 175.

Para Djalma Medeiros, de Medeiros
& Irmaos (Fazenda Seridé) “chovendo
em condigbes normais haverda uma safra
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recorde de algodao em 1972 no Rio Gran-
de do Norte, pelo menos na base de
30.000 toneladas”. E éle também aponta
“a linha de crédito do Govérno Federal
que possibilita aos plantadores financia-
mentos ilimitados, desde que haja garan-
tias cadastrais, tudo para pagamento em
cinco anos”.

MODERNIZAGAO

O problema da modernizagao no plan-
tio do algodao vai continuar a ser solu-
cionado, entre nos, principalmente na Fa-
zenda Sao Miguei. Charles Birch, um dos
diretores da Algodoeira Sao Miguel, sem-
pre foi um entusiasta das experiéncias
da adubagem quimica e em 1972 vai con-
tinuar com a fertilizagao dos terrenos a
exemplo do que vem fazendo ha alguns
anos.

Na realidade, experiéncias de fertili-
zacao em pequena escala tém sido fei-
tas na Fazenda Sao Miguel ha varios
anos e os resultados sao os mais favo-
raveis possiveis. Através dessa prdtica se
tem concluido que a aplicacdo de ferti-
lizantes aumenta a produtividade por hec-
tare, desde que feita em quantidades
corretas e no periodo certo.

As aplicagcOes de fertilizantes como
experiéncias foram repetidas em 1971 em
bases comerciais e 0 serao novamente em
1972. Em margo, no inicio das chuvas,
sera aplicado Sulfato de Amonia (20%)
na propor¢gao de 400 quilos por hectare.
No fim de maio, a segunda aplicagao.

Para Charles Birch, “nao se pretende

Charles Birch,
um entusiasta das experiéncias
da adubagem quimica

afirmar que o agricultor obterd um lu-
cro excepcional por hectare, sabendo-se
que existem despesas com podagem, limpa
e colheita da safra. Todavia, com a mes-
ma quantidade de dinheiro gasta num
sistema de plantio comum e com um
pouco da energia gasta nas prdticas agri-
colas normais, éle poderd, ftravés do
uso de fertilizantes, aumentar economi-
camente o0 seu rendimento por dreas cul-
tivadas”.

A pratica de fertilizagao na Fazenda
Sdo Miguel € executada anualmente co-
mecando exatamente durante o plantio
do algodoeiro e acompanhando tdda a
vida da planta.

“O problema da quantidade de algo-
ddo foi bem estudado e razoavelmente
resolvido durante as ultimas décadas” —
diz Charles Birch. “Chegou a hora de
aumentar a produgdo por drea, atraveés
do uso de fertilizantes e menores espa-
¢amentos”,

NO SERIDG

Na Fazenda Seridg, Djalma Medeiros
planta geralmente 200 hectares de algo-
doeiros. Em 1972, vai plantar 250, deven-
do comecar justamente em fins de ja-
neiro.

Nos primeiros 200 hectares serd uti-
lizado o sistema de bosque intenso. Nos
outros 50, que terdo assisténcia técnica
do INFAOL, ainda 10% de bhosques in-
tensos e o restante a critério do Insti-
tuto, Em todos gs plant{os, no entanto,







